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Makine ve Aksamlar Ihracatgilar
Birligi Yonetim Kurulu Baskani

/

100 MILYAR
DOLAR BIZIM ICIN
BASLANGIC

2023 yilinda 100 milyar dolar makine

|hrocoh hedefini yakalamanin yani

sira sirdurilebilir ve istikrarli bir

yapi olusturmamiz gerekmektedir.
Cinki 100 milyar 30|c1r hedefine
giderken izleyecegimiz yol; gelecek on
yillarimizdaki gelisimimizin garantisi ve
temeli olacakhr.

Makine sektori olarak en buyik hedefimiz 2023 yilinda 100 milyar
dolar ihracat yapabilmektir. Bu hedefe nasil ulasabilecegimizin
yontemlerini de her firsatta kamuoyuna acikliyoruz. Teknolojisini
kendimizin Urettigi ve dolayisiyla yerli katma degeri yiksek makine-
lerle 100 milyar dolar hedefine ulasabiliriz.

Elbette ki, bu hedefi yakalamanin farkli yontemleri de olabilir. Ancak
teknoloji tretmeden 100 milyar dolar ihracat yapsak bile strdi-
rilebilir bir ekonomik model gelistirememis olacagiz. Bu nedenle
“hedefi yakalamak kadar strdurilebilir kilmakta onemlidir” diyoruz.
Makine ve Aksamlari ihracatcilar Birligi olarak istikrarli ve siirekli
artan ihracat icin saglam temeller olusturma gayreti icerisinde-

yiz. Universite-sanayi bulusmalari, Ar-Ge proje pazari etkinlikleri,
calistaylar, konferanslar ve diger tim etkinliklerimiz katma degeri
ve marka degeri yiksek Uriinlerle Turk makinelerinin dinya devleri
arasindaki yerini almasini saglamak icindir.

Bu da tim detaylari distnilmus bir yol haritasi olusturmaktan
geciyor. Makine sanayisine yonelik strateji belgesi ve yol haritasi da
bu nedenlerde dolayi hazirlandi. CinkU hedef rakami yakalamak
yetmez, onu sirdurilebilir kilmak gerekir. Birlik yonetimi olarak
Universite-sanayi isbirligini onemsiyor, dolayisi ile Ar-Ge calismala-
rina gereken énemin verilmesi icin zemin hazirliyoruz. Yine bu ko-
nuda kamunun ilgili birimleri ile toplanti ve seminerler dizenliyoruz.
Katma degeri yiiksek trtnler Uretilmedigi takdirde, ciddi rekabetin
yasandigi kiiresel pazarda yeni yerler bulmak mimkin olmadigi gibi
maalesef mevcut pazarlarimizi korumak da her gecen giin zorla-
sacaktir. Bu nedenle calismalarimizi sistemli olarak ve kararlilikla
strdirmekteyiz.

Bizler 100 milyar dolar makine ihracatini, sadece bir baslangic ola-
rak goriyoruz. Cinkd hedefe ulasirken kat ettigimiz mesafe gelecek
on yillarimizdaki gelisimizin garantisi ve temeli olacaktir.
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Hilton Bursa'ya hosgeldiniz

Muhtesem Uludag manzarasina sahip Hilton Bursa, modern mimarisi,
farkli ic mekan tasarimlari, liks oda ve suitleri ile is ya da tatil amacl
tum seyahatlerinizde sizlere benzersiz bir deneyim yasatirken, toplant,
kongre ve organizasyonlariniz icin birgok farkli alternatif sunar.

Rezervasyon ya da detayll bilgi icin:
224 500 05 05 / bursa.sales@hilton.com

Hilton Hursa Gmwen:mn Center & Spa
YeniYalova Caddesi 347-349 Osm ngaz Bursa
16210, Thrkiy

biurss "-|itf_'-r' cCom

@ Hilton Worldwide 2010,

HILTON

HHONORS

@
Hilton

BURSA CONVENTION CENTER & SPA



ey

%

ICINDEKILER

>

moment

LET \"nun
BuUs
WiTH E5S BLOOM

8 GUNDEM MTG, EURO BLECH'E TURK MAKINESI ADINI ISLEDI Www.turkishmach
wiiachinery, gov. iy

26 GUNDEM INOVASYON RUZGARI ESECEK

28 SEKTORDEN “TURKIYE'DE ILK, DUNYADADA ONCU
FIRMALAR ARASINDAYIZ"

32 SEKTORDEN “ITHALATA 'DUR’ DIYECEGIZ"
36 KAPAK YAY SEKTORU KABUK DEGISTIRIYOR
44 MSSP FOCUS GUCLU BAGLANTILARIN ADRESI: BESIAD

52 ULKELERDEN TURKI CUMHURIYETLER'DE TURK MAKINELERI
"TIKIR TIKIR” CALISIYOR

62 AKADEMIK “ITU ARASTIRMALARIN ANA USSU OLDU”

66 AKADEMIK VILDIZ'LI GENCLER, INGILTERE'NIN TOZUNU
ATTIRMAYA KARARLI

68  POZITIF "CALISMA AZMINE SAHIP KISILER HER SEYI BASARIR”
70 TANITIM SANAYILESMENIN GIZLI TARIH

72 MAKINE TARIHI ELEKTRONIK SANAYISININ GELISIMINDE
ILK MIKROCIPLER

75 GOSTERGELER MAKINE IHRACATIMIZ YUZDE 15 ARTTI
86 FUARLAR

88 BILGI HATTI YENI TURK TICARET KANUNU
UYUM KONTROL LISTESI

90 ADRESLER

SEKTOR
(ABLIK

DEGiSTiRiYOR

91 MOMENT in ENGLISH

el Ulkelerden

TURKI EI.IMHI.IRIYETLER IJE :




ELEKTRONIK
' SANAYISININ
| GELISIMINDE
Rk
'MIKROGIPLER

MSSP FOCUS

GUCLU BAGLANTILARIN
ADRESI: BESIAD

44

W92

MPG LEFT THE MARK OF
TURKISH MACHINERY
ON EURO BLECH

O
SPRING SECTOR
CHANGING ITS SHELL
O

ADDRESS OF STRONG
CONNECTIONS: BESIAD

-y |

‘I'TU HAS BECOME
THE MAIN BASE OF
RESEARCHES”

Uaww



.

z
L
a
4

O
=
o
Ll

MTG, DUNYA SAHNESINDE

Dinyanin en blylk ve prestijli sac isleme teknolojileri fuari Euro Blech’e katilan Makine
Tanmtim Grubu [MTG) “Let Your Business Bloom With Turkish Machinery-Tirk Makineleri
ile Isleriniz Agilsin” sloganini yaygin reklam tanitimi ile fuar katiimcilarinin ve ziyaretcile-
rinin zihinlerine isledi. Almanya'nin Hannover sehrinde 23-27 Ekim 2012 tarihleri arasinda
dizenlenen 22. Uluslararasi Sac isleme Teknolojisi Fuari Euro Blech’e katilan MTG, hava-
alaninin bagaj teslim bolimunden baslayip, fuar ana girisleri ve fuar icerisindeki reklam
kampanyalariyla dikkatleri Tirk makinelerinin Gzerine ¢ekti.

Bu ay gerceklesen makine ve aksamlari ihracatimiz ise 2012 yilinin Ocak-Ekim dénemin-
de ylzde 15 artarak 11,6 milyar dolar seviyesine yikseldi. Makine alt sektorlerinin kalem
kalem ihracat degerlerini gérebilecegimiz yazilarimiz ‘Géstergeler’ sayfasinda sizleri
bekliyor.

Bu ayki ‘Kapak’ konumuzda yay sektorii var. Tirk makine sanayisinde énemli bir noktaya
gelen yay sektori 6zellikle otomotiv ve makine sanayisinde yasanan gelismeler isiginda
kabuk degistiriyor. Ataga gecen sektdr oyunculari derneklesme yolunda calismalara bas-
© larken, en blyiik sorunun ham madde temini olduguna dikkat ¢ekiyor.

Makine Sanayii Sektor Platformu’na kayitli (MSSP) Gyelerimizden Baglanti Elemanlari
Sanayici ve Is Adamlari Dernegi'ni (BESIAD) ziyaret ettik. Yonetim Kurulu Baskani Mustafa
Tecdelioglu ile goristigimuiz yazimizda dernek olarak yaptiklari faaliyetleri dinledik.
‘Akademi’ de ise iTU'yU konuk ettik. Elektrikli araclar, dizel motorlar, tirbinler, pompa-
lar, glines enerji sistemleri, biyomekanik, nanoteknoloji, robotik gibi cok cesitli konuda
calismalarin yapildigi ITU Makina Fakiiltesi'nin laboratuvarlarinda 6grenciler Ar-Ge ve
proje bazli calismalarina hiz kesmeden devam ediyor. Fakilte biinyesinde 35 laboratu-
varda arastirmalarin yapildigina dikkat ceken ITU Makine Fakiiltesi Dekani Ata Mugan ile
faklltede verilen egitim ve makine sanayinin isbirligine gosterdigi ilgi hakkinda goristik.
Birbirinden farkli konularimizla yine arastirmalarimiza devam ettigimiz Moment'in 54. sayi-
sini sizlerle bas basa birakiyoruz.
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BASIN TOPLANTISI CANLI
- —— — YAYINDA
43'i Makine ve Aksamlari ihracatci-
lari Birligi Gyesi olmak lGzere 63 Turk
firmasinin yer aldigi fuara Makine
Tanitim Grubu adina; MTG Alman-
ya Projesi Sorumlusu ve Makine ve
Aksamlari Ihracatcilari Birligi Yonetim
Kurulu Uyesi Sevda Kayhan Yilmaz
katildi. MTG Personeli Bahar Ozcan ve
Devlet Yardimlari ve Fuar Tesvik Su-
besi Personeli Emre Olguner de fuar
slresince MTG standi ziyaretcilerine
bilgi verirken, faaliyetlerin organizas-
yonlarini gerceklestirdiler.
Tirk ve Alman basin mensuplarina
yonelik olarak 23 Ekim tarihinde fua-
rin konferans merkezinde dizenlenen
basin toplantisinda ise bir ilke imza

lmanya'nin Hannover bilgileri dagitildi. Ayrica MTG stan- atildi. Sevda Kayhan Yilmaz'in Tirk ma-
sehrinde 23-27 Ekim 2012 dini ziyaret edenlere Tirk makine kine sektorine iliskin sunum yaptigi ve
tarihleri arasinda dizen- sektorl hakkinda bilgiler verildi. sorulari yanitladigi basin toplantisi in-

enen 22. Uluslararasi
Sac Isleme Teknolojisi Fuari Euro
Blech'e katilan MTG, havaalaninin
bagaj teslim bolimunden baslayip,
fuar ana girisleri ve fuar icerisinde
devam eden reklam kampanyala-
riyla dikkatleri Tirk makinelerinin
Uzerine cekti.
Her iki yilda bir dizenlenen Euro
Blech Fuari'na 2012 yilinda 39 dl-
keden bin 522 firma katildi. 60 bin
500 kisinin ziyaret ettigi fuarin 15.
holiinde 63 metrekarelik stant acan
MTG sadece bu alanla sinirli kalmadi.
Fuar ana girislerinde ve icerisinde yer
alan kuleler ile kip seklindeki ilan
alanlarina, fuar alaninda ring yapan
otoblslere ve daha bircok noktaya
“LLet Your Business Bloom With Tur-
kish Machinery” slogani cercevesinde
tasarlanan reklamlar verdi. Yabanci
ve Turk katilimcilar ile ziyaretcilerin
takdirini kazanan tanitim faaliyetleri,
bes gln slresince, Turk makinesinin
sac isleme sektorindeki iddiasini
destekledi.
MTG standinda ise Turk makine sek-
tordnU tanitan, daha dnce de Hanno-
ver Messe 2012'de gosterilmis olan
multivizyon ingilizce ve Almanca
olarak sirekli gosterildi. Turk
makine ihracatcilarini iceren MTG
katalogu, CD’si, MTG icin hazirlanan
Newsletter'in ilk ve ikinci sayilari ve
dye firmalarimizin talebi ile hazir-
lanmis Almanya’da distribltorlik
vermek isteyen 52 firmanin iletisim




ternet Uzerinden canli olarak yaymlandi.
Basin mensuplarina da, MTG'nin twitter
adresinden sorulan sorular kapsamin-
da ve sunumlar dogrultusunda MTG'nin
Almanya Projesi anlatildi.

‘AMACIMIZ; TUM DUNYAYA
ALMANYA iLE BIRLIKTE MAKINE
SATMAK’

Sevda Kayhan Yilmaz, basin toplanti-

sinda amaclarinin sadece Almanya'ya
makine satmak olmadigini, tim
dinyaya Almanya ile birlikte makine
satmak oldugunun altini ¢izdi. Ayrica
Turk yatirimcilari ve isadamlari icin
vize sorunun derhal ¢cozimlenmesi
gerektigini belirten Yilmaz'in acikla-
malarinda dne cikan diger basliklar
ise sunlar oldu: “Almanya’ya girmekte
zorlanan Afrika ve Orta Dogu Ulke-

leriicin TUrkiye satis ve Uretim Ussu
haline gelecek. Almanya kalifiye genc
nufus eksikligini; Turkiye'deki iyi ye-
tismis, orta ve Ust diizey yoneticilerle
asacak.”

Basin toplantisindan sonra 24 Ekim
2012 tarihinde, fuarda ginlik cikan
ve dagitimi yapilan Euro Blech 2012
Maschinen Markt Dergisi'nin ilk say-
fasinda basin toplantisinin haberinin
yer almasi da MTG nin tanitim faali-
yetlerine katki sagladi. Tirk makine
sektorinin Almanya’ya gercekle-
sen ihracatina ve Turk firmalarinin
fuara katilim oraninin yiksekligine
vurgu yapilan haberde MTG'nin fuar
alanindaki ilanlarin etkisinden de
s0z edildi.

ALMANYA'DAN SONRA SIRA
HOLLANDA'DA

Fuarin ikinci gininde MTG standinda
Tirk firmalarina yonelik bir kokteyl de
dizenlendi.

27 Ekim tarihine kadar siren fuar
boyunca MTG standinda yabanci
ziyaretcilere ve katilimcilara Tirk
makine sektori hakkinda bilgiler
verilirken Turk firmalari da ziyaret
edilerek sorunlari ve ¢ozUm oOnerile-
ri dinlendi.




GUNDEM

Euro Blech Fuari’nin en yogun bolgesi
olan ana girisinde ve fuar alani icerisinde
yukselen reklam kuleleri dikkatleri Turk
makinelerinin Uizerine cekdi.
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EURD BLECH FUARI'NA
B3 TURK FIRMASI KATILDI

Sac isleme makineleri ve teknolojileri

alaninda dinyanin bulusma noktasi

olarak adlandirildn Euro Blech Fuari’na

bu yil 63 Tirk firmasi katild:. En fazla

katilimer sayisi ile Almanya’dan sonra

ikinci sirada olan Tirk firmalari ile
/Euro Blech 2012'yi ve MTG'nin tanitim
" calismalarini |7bnu5’ru|<.

if



‘“MTG'NIN TANITIM FAALIYETLERI

DAHA DA YAYGINLASMALI"

AKIN AKTAS .
AJAN ELEKTRONIK
SATIS SORUMLUSU

“Euro Blech oldukca istikrarli bir fuar.
Yillara gore asiri bir degisim gdzlemlemiyo-
ruz. Ya biraz daha hareketli ya da biraz daha
durgun oluyor. Ornegin 2010 yilina gore
2012'de ziyaretci sayisinda artis var. Bu
artis da bizleri memnun ediyor. Standimi-
za ok sayida yabanci alici firma geldi. AB
piyasasindan yeni musteriler edinmek icin
Euro Blech Fuari uygun bir mecra sunuyor.
Ilerleyen yillarda da bu fuara katilmaya
devam edecegiz.”

“Euro Blech Fuarinda MTGnin Tiirk makine
sektoriiniin tavatvmina yonelik ilanlar iilkemiz
ve makine sektoriimiiziin prestiji agisindan ¢ok
Sfaydaliydr. Baska ywrt disi fuarlarda da MTG
reklamlarim takip ediyoruz. Bu ¢alismalarm
daha da yayginlasarak devam etmesi gerektigini
diigiintiyorum. Diinya standartlarmda kaliteli
makineler tivetme kabiliyetine sahip bir sektor
oldugumuzu MTG tiim diinyada anlatmal.”

‘“MAKINE SEKTORU ARTIK
MTG'SiZ DUSUNULEMEZ’

ALi BAGCI

HURSAN

SATIS VE PAZARLAMA
MUDURU

“Firmamizi dis pazarlarda daha iyi tanitmak
ve yeni bayilikler bulmak icin Euro Blech
Fuari'na katildik. Makinelerimize gosterilen
ilgiden memnunuz. Ilk iki gin hareketsiz bir
fuardi ancak sonrasinda daha fazla ziyaretci
gelmeye baslad. Is baglantilari gelistirme
noktasinda faydali bir organizasyon oldugu-
nu soyleyebilirim.”

“MTGnin faaliyetleri sayesinde makine sektorii-
miiz dig pazarlarda hig olmadigy kadar taminds.
Bu saatten sonra MTG siz bir makine sektorii
diisiinemeyiz. Ulkemizin ve makine sektoriinii-
ziin tamtmunda bu denli etkili ¢aliymalar yapan
MTG ekibine siikranlarimi sunuyorum.”

‘MTG HEP
YANIMIZDA"

ALi LUTFU KIRANTAY
SENTE MAKINA
PLANLAMA VE URETIM
MUDURU

“Firma olarak 8 yildir makine ihrac
ediyoruz ve bu gelisimi Euro Blech
Fuari sayesinde yakaladik. Sac isle-
me makineleri sektoriinde diinyaya
acilmanin yolunun bu fuardan gec-
tigini dustntyorum. Clnkd makine
saticisi firmalar Euro Blech Fuari'ni
yakindan takip ederek kaliteli ve uy-
gun fiyatli drinleri ariyorlar. Bizim
hikayemizde oldugu gibi, bu tarz bir
firma icin Euro Blech ciddi firsatlar
sunuyor. Ancak gecen senelere
gore fuarda bir gerileme oldugu da
asikar. Fakat uzun bir siire daha
Euro Blech Fuari'nin liderligini
slirdirecegini distndyorum.”

“Fuarlara katilmamazin sebebi Tiirkiye
ile sunarly kalmamak ve diinyaya sesi-
mizi duywrmak. Fakat firmalarin giicii
sadece kendilerini anlatmaya yeter. Ul-
keleri hakkinda genel bir imaj olustur-
malare zordwr. Olumlu ornekler elbette
vardw:. Fakat bir firma miikemmel isler
yaparken baska bir firma gelerek tiim
bu olumlu imaj bir anda yikabilir. Bu
nokta da MTG’win Tiirk makinelerini
markalastirma ¢alismalarm ok degerli
bulwyorum. Diger bir konu ise ge¢mis
yllarda Euro Blech gibi fuarlarda ken-
dimizi yalmaz hissetmemizdi. MTG nin
oldugu fuarlarda ise kendimizi asla
yalnaz hissetmiyor ve cesaretleniyoruz.
Bu degerli galsmalarin artmasin
temenni ediyoruz.”




DAHA DA
GUCLENMELI’

DERYA COPLAN
o e A
DIS TICARET MUDURU

“Euro Blech Fuari'nin son yillarda
kan kaybetmeye basladigini dist-
niyorum. Bu asagi yonlld ivmeye
karsin alanin en fazla ziyaretci
ceken fuari olma o6zelligini koruyor.
Bizler de var olan misterilerimizle
gérismenin yani sira yeni pazar-
lara acilmak icin fuara katildik. Itk
gin durgun gecse de ikinci glinden
itibaren ilgi fazlalasti. Hilalsan ola-
rak marka degerimizi ylikseltmek
ve pazarin istikrarli bir oyuncusu
oldugumuzu gdstermek icin Euro
Blech Fuari'na ilerleyen yillarda da
katilmayi planliyoruz.”

“MTGnin yurt igi ve yurt diginda
yapmas oldugu reklam ¢alismalar
sayesinde Tiirk makinesinin tanimirhg
artarken, marka degeri de yiikseldi.
Sektoriimiiz adina bu denli onemli
islere imza atan kurumlarm daha
giiglendirilmesi gerektigi kanaatin-
deyim. Tiirkiye gibi hedefleri olan ve
ekonomik gelisimini hizla siirdiiren
tilkelerin oncii rol distlenecek, vizyon
sahibi kurumlara ihtiyace artmaktadu:
Bu noktada MTG iistlendigi rolii daha
giiglii bir sekilde oynamaya devam
etmelidir.”

)

‘OTOBUSLERDEKI REKLAMLAR

GOZ DOLDURUYORDU”

EMRE SENSOY
AYMAKSAN
FABRIKA MUDURU

“Euro Blech Fuari bayilikler bulmak icin
firsatlar sunuyor. lhracatimizi artirmak

icin biz de bu fuardaki yerimizi aldik. Ayni
zamanda makinelerimizi tanitiyoruz. Ancak
ziyaretci sayisinin oldukca az oldugunu gor-
dik. Verimsiz bir fuar yasiyoruz. Fakat firma
prestijimiz acisindan Euro Blech Fuari'nda
yer aldigimizdan dolayl memnunuz.”

“MTGnin reklamlar: fuar alamanda her yerde
takip edilebiliyordu. Kuleley; kiip seklindeki ilan-
lar dikkatimizi cekti. Ozellikle otobiislere verilen
reklamlarin daha ethili oldugunu diigiiniiyorum.
Ciimkii otobiisler tiim fuar alanina dolasiyor ve
de herkes tarafindan goriliyordu.”

‘ARTIK 3. DUNYA ULKESI

OLARAK GORULMUYORUZ”

GULCAN KIRCA
EAE .
AR-GE SUBE SEFi

“Euro Blech sac isleme teknolojileri alanin-
daki en blylk fuar olma ozelligini tasiyor.
Sadece yeni misteriler bulmak icin degil
rakiplerimizi takip etmek ve kendimizi de-
netlenmek icin de onemli firsatlar sunuyor.
Cunki yeni teknolojiler dncelikle bu fuarda
goricuye cikiyor. Tabii ki yeni is baglantilar
da kuruyoruz. Ozellikle yeni bayilikler edi-
nerek ihracat agimizi genisletiyoruz. Tim
bu yonleri ile Euro Blech Fuari olmazsa
olmazlarimiz arasinda.”

“Tiirkiye makine sektoriiniin gelisimi diinyada
esine az rastlanar bir bagar, drnegidir. Sadece
nicelik olarak degil nitelik olarak gelisen firma-
larm olusturdugu bu sektoriin en inemli des-
tekgileri ise devlet ve ilgili kurumlar olmaldr:
Iste MTG bu kurumlar avasmda iizerine diisen
sorumluluklar: fazlasi ile yerine getirmistar.
Bizleri onceden 3. diinya iilkesi gibi gorenler
diinyamn en prestijli fuarlarmda Tiirk makine
sektoriiniin kalitesini anlatan reklamlar: giptay-
la takip ediyorlar. Sadece firmalarmizan degil
devletimizin ve ilgili kurumlarmazin da makine
sektoriine verdikleri degeri fark ediyorlar.”



‘MTG BIZLERI

CESARETLENDIRIYOR”

GUROL GEROGLU
iINANLAR o
YURTDISI SATIS MUDURD

“Firmamizin marka bilinirligini artirmak ve
ihracat agimizi genisletmek icin Euro Blech
Fuari'na katildik. Ozellikle yeni bayilikler
bulma noktasinda firsatlar sunan bir fuar.
Ancak gecmis fuarlarla karsilastirildiginda
ziyaretci sayisinda ciddi bir azalma gordik.
Katilimci sayisinda da disusler gozledik.
Bazi hollerin kapali olmasi gerilemenin
isaretiydi. Umariz bu sekilde devam etmez.
Cunki bu fuar ve AB pazari bizler acisindan
cok onemli.”

“Yurt dist fuarlarinda MTG ilanlarima ve
dolayiswla Tiirk bayragina gormek bizlere gurur
veriyor ve cesaretlendiriyor. Gegmis yillarda di-
ger iilkelerin reklamlarima bakarak ig gegirirken
simdi onlara ilanlarimizi gosteriyoruz. Boylelikle
makine sektoriimiiziin gliciiniin artigin ka-
mitlyoruz. Emegi gegen herkese siikranlarim
sunarim.”

‘MTG, YOLUNA DEVAM
ETMELI”

HALIM USTA
HIiDROLIKSAN
YONETIM KURULU
BASKANI

“Gecmis dénemlerle karsilastirildiginda
makine sektorimuiz ¢cok giclu bir noktaya
ulasti. Euro Blech Fuari'nda da bu etkiyi
gorlyoruz. Cok sayida Tirk firmasi bu fuara
katilma basarisini géstermis durumda.
Hidroliksan olarak ihracatimizin artmasinda
énemli rol oynayan Euro Blech Fuari'nda
yeni is baglantilari gelistirdik. Gecmis
senelere gore daha durgun bir fuar olsa

da prestijimiz acisindan katilmaya devam
edecegiz.”

“MTG onemli projelere imza atta. Yurt iginde

ve yurt diginda makine sektoriomiiziin tanitil-
masina ve marka degeri olusturmasina yonelik
¢alismalarmmnm meyvelerini toplamaya basladik.
Ancak daha alacak ¢ok yolumuz var. MTG yurt
iginde ve yurt disinda ethin ¢alismalarima devam
etmeli.”

ONEMLI BIR
BOSLUGU
DOLDURDU”

HANIFi GURSOY
ALES PRES
SATIS MUDURU

“Turk makinecilerinin AB standart-
larinda Uretim gerceklestirdikle-
rinin artik herkes farkinda. Euro
Blech Fuari’'nda da bunu kanitla-
digimizi disintyorum. Ales Pres
olarak tretim kabiliyetlerimizi ve
yeni Urinlerimizi gostermek icin bu
fuarda yerimizi aldik. Standimiza
yonelik ilgi cok yogundu. Yeni is
baglantilari gelistirdik ve Ulkemize
mutlu dontyoruz.”

“Tiirk makinecileri uzun zaman ince
AB standartlarmda makineler iiretmeye
baslamistr. Fakat kendimizi yeterince
anlatamyorduk. Bu anlamda MTG
anemli bir gorev tistlendi ve makine
sektoriimiiziin eristigi kalite seviyesini
anlatan reklamlary ile yurt disi fuar-
larda boy gostermeye basladr. Boylelikle
¢ok omemli bir bosluk doldu. Bunun en
son drnegini de Euro Blech Fuari'nda
gordiik. MTG ilanlarmdaki slogan-
larm ve yaymlandigu yerlerin titizlikle
segilmesinin tecriibe gostergesi oldugu
kanaatindeyim. Artik Tiirkler geliyor.
Avrupa’da bunun farkinda bence.”




‘MTG'NIN

ETKISINI BIR
KEZ DAHA
GORDUK

HUSEYIN SAHIN
TEKNODROM

SATIS VE PAZARLAMA
MUHENDiISI

“Savunma ve havacilik sanayisinde
kullanilan yeni robotik Grinimizu
tanitmak icin Euro Blech Fuari'na
katildik. Bu 6zel makinenin lans-
manini yaptigimizi soyleyebilirim.
Uridnimdizin gordigu ilgiden
olduk¢ca memnunuz. Cok sayida
ziyaretci standimizin éniinde birike-
rek robotik makinemizin isleyisini
izledi ve bilgi aldi.”

“MTG’nin Tirk makinesinin marka
degerini yiikselten ¢alismalarima sadece
Euro Blech Fuarvnda degil baska fuar-
larda da goriyoruz. Her fuarda oldu-
gu gibi burada da ¢ok etkili ve verimli
bir tamatvm kampanyas: diizenlemisler.
Emegi gegen herkesi tebrik ediyorum.”

“TIKIR TIKIR'T HALA
UNUTMADIK'

ISMAIL EKMEKGi
BENDMAK

SATIS VE PAZARLAMA
MUDURU

“Euro Blech Fuari makine sektéri aci-
sindan en 6nemli fuarlar arasindadir. Bu
fuarin islevi yeni bayilikler bulmak olarak
ozetlenebilir. Makine ihracatcilari acisin-
dan bay-pass gorevi goren Euro Blech yeni
pazarlara acilmanin anahtarlarindan biri
olarak gordlir. Bizler de fuarin bu anahtar
6zelliginden yararlanarak ihracat agimiz
genisletmek icin katildik. Oldukca verimli
bir fuar gecirdik.”

“Tiirk makine sektoriintin yurt i¢i ve yurt
disindaki tamitvminda MTG ¢ok onemli roller
tistlenmastir: Bence tiim bu reklam kampanyalar:
ierisinde “Tikur Tukar” kampanyasiman ayr

bir yeri vardr. Bu kampanyay hala unutma-
dik. Sadece yurt iginde degil yurt disinda da
etkilerini gozlemliyoruz. “Tukr Tikir"mn ilk goz
agnise olmasi nedeniyle yeri ayri kalacaktvr fakat
MTGnin daha uzun yillar Tirk makine sekti-
riindi etkili bir sekilde tanitacagina ianwyorum.”

>

“Biz NEDEN MTG GiBI BIR ILAN

DUSUNEMEDIK?’ DIYE HAYIFLANDIK'

. E KATILIM
.

NiLDA KOG
ELMAKSAN
SATIS DESTEK
MUHENDISI

“Uretiminin ylizde 80'ini ihra¢ eden bir
firma olarak Euro Blech Fuari olmazsa
olmazlarimiz arasinda yer aliyor. Misteri
sayimizi artirmak ve diinyanin farkli bélge-
lerinde yeni pazarlar bulmak adina bu sefer
de fuardaki yerimizi aldik. Ancak gecmis
fuarlarla karsilastirdigimda sonik bir yil
oldugunu séyleyebilirim. Bu tarz dnemli
fuarlarin tarih secimlerinde cok dikkatli
olmak lazim. Ornegin fuarda Araplar nere-
deyse yok denecek kadar az. Clinkd Kurban
Bayrami g6z ardi edilmis. Hafta sonlari ise
Avrupali ziyaretcilerin fuara ilgisi azaliyor.
Bu nedenler dikkate alinarak Euro Blech
tarihlerinin yeniden diizenlenmesi gerekti-
gini dustntyorum.”

“MTGnin Euro Blech Fuari igin hazirlamus
oldugu “Let Your Business Bloom With Turkish
Machinery” slogamm tagiyan ilanlar: fuarm her
yammda gordiik ve ¢ok basanl bulduk. Hatta
sirket ¢alisanlarvimiz arasinda biz ‘Neden boyle
bir ilan ¢alismast diisiinemedik?” diye hayifla-
nanlar oldu. MTGnmin Tiirkiye makine sektorii
igin bir kilometre tasi oldugunu diigiiniiyorum.”



. I KATILIM
"

OKTAY AKYILDIZ
ERONL.
SIRKET MUDURU

"MTG

SOV YAPTI

“4 yillik genc bir firmayiz. Ancak hizli bir
sekilde gelisiyoruz. Euro Blech Fuari'na
katilma amaclarimizdan birisi bu gelisimin
kalici olmasini saglamak. Ikincisi ise ihracat
agimizi gelistirmek. Misterilerimize given
vermekte bir diger amacimiz. Fuarin bu
noktalarda beklentilerimizi karsiladigini
soyleyebilirim. Ayrica marka bilinirligimizi
artirmak, prestijimizi yikseltmek ve sektd-
rimuzdeki teknolojik gelisimleri takip etme
noktasinda da basarili calismalar yaptik.”

“Havaalam bagaj teslim boliimiinde baslayan
MTG ilanlan, fuar alamman ana giriglerinde,
Sfuar alanaman iginde ve ring yapan otobiislerde
yer alvyordu. Her yerde ve her an MTG nin
Tiirk makine sektoriinii tanitan reklamlarim
gormek miimkiindii. Diger tanatom kampanyala-
rimn hepsi soniik kaldy diyebilivim. MTG Euro
Blech’de sov yaptr.”

“MTG SEKTORUMUZU EN IYI
SEKILDE TEMSIL EDIYOR’

OSMAN CANTEZ
DENER MAKINA
SATIS SORUMLUSU

“Yabanci Ulkelerdeki musterilerimizi tek
tek ziyaret etmemiz mimkin olmadigindan
Euro Blech gibi fuarlar firmamiz acisindan
blylk 6nem arz ediyor. Clinkd bu fuara
diinyanin her noktasinda alicilar geliyor.
Hem mevcut misterilerimizle gorisiyor
hem de yeni bayiler bulmak icin temaslar
kuruyoruz. 2012 fuari biraz disiik yogunluk-
ta baslamasina ragmen ilerleyen glinlerde
ziyaretci sayisinin arttigini gézlemledik.
Bizler acisindan oldukca faydali bir fuar
oldugunu soyleyebilirim.”

“MTG ilanlarim fuarn her noktasinda gordiik.
Ulkemiz ve sektoriimiiz adina gurur duyduk.
Ciinkii hem modern hem yaygin hem de temsil
giicii ¢ok yiiksek ilanlardi. Avrupa tlkeleri basta
olmak tizere diinyaran her noktasinda Tiirk ma-
kinelerinin kaliteli ve wygun fiyath oldugu algisi
yaygmlasti. MTGnin reklam kampanyalar
sayesinde giictimiiz daha da fark edilir bir hal
alwor. Emegi gegenleri tebrik ediyorum.”

‘MTG'NIN
REKLAM
SLOGANLARI
AKILDA

. I KATILIM
.

OMER OZTOPRAK
SAYMAK
GENEL MUDURU

“Bayimiz olmayan Ulkelerde yeni
bayilikler bulmak icin Euro Blech
Fuari'na katildik. Aslinda Tirki-
ye'deki makine fuarlarina da bayiler
geliyor. Fakat bu fuarin avantaji
daha yaygin bir yapiya sahip olmasi.
Dinyanin her kitasindan gelen
musteriler Euro Blech'i cazip
kiliyor. Ayrica firmamizin prestiji
acisindan da bu fuarda yer almamiz
cok onemliydi. Sadece katilimci
listesinde goriinmek dahi firmami-
za deger kattl.”

“MTGnin yurt digi fuarlarima yonelik
tamitvm kampanyalarima farkly dilkelerde
de takip etme sansim oldu. Reklamlarm
¢ok yaygin oldugunu gozlemledim. Ay-
rica fuara yonelik sloganlarin segimi de
¢ok basarili. Euro Blech Fuarinda da
aym basarmn devam ettiging gordiim.
Akilda kalicy ve etkili sloganlarm diger
iilke alicilariman zihinlerine kazmmas

ciddi faydalar saglayacaktir.”




"MTG

TURKIYE
MAKINE
SEKTORUNU
DUNYAYA
TANITIYOR'

RECEP AKBAS
I
TEKNiK SERViS MUDURU

“Sahinler olarak AB pazarinda
markamizi yerlestirmis ve kendi-
mizi kanitlamis bir firmayiz. Euro
Blech Fuari'nda olmak prestijimizin
devamini sagliyor. Tabii ki miste-
rilerimizle birebir temas kurarak
degerli gérismeler yaparken yeni
misteriler edinmeye de gayret
ediyoruz. Diinyada 70 bayisi olan ve
kaliteyi birinci onceligi sayan bir fir-
ma olarak pazarimizi genisletmek
adina bu tarz fuarlara katilmaya
devam edecegiz.”

“MTGnin simdiye kadar yiiriitmiis
oldugu faaliyetler Tiirk makine
sektoriiniin gelisimine degerli katkilar
sagladr. Yurt digy tavatim ¢alismalarma
agurlik veren MTG, kaliteli ve uygun
[fiyatle Tiirk makinelerinin diinyada
kabul gormesini saglada.”

“MTG TURK MAKINESINI
MARKALASTIRIYOR'

. 8 KATILIM
.

SALIH ZEYREK
AKYAPAK
SATIS MUDURU

“Dunyada daha fazla taninan ve trinleri-
ne teredditsiiz guvenilen bir firma olma
hedefine sahibiz. Bu nedenle Euro Blech
gibi alaninda lider fuarlara katilmak bizler
icin bir zorunluluk. Euro Blech’in sagladigi
is baglantilari degerli firsatlar sunuyor.
Dinyanin her yanindan gelen musterileri-
mizle bulusurken yeni bayilikler edinebili-
yoruz. Ayni zamanda yeni makinelerimizi ve
mevcutlarini misterilerimizin ve bayilerin
yakindan gérmelerini sagliyoruz. Bu ne-
denlerden dolayl Euro Blech bizler icin ¢cok
énemli.”

“Turqum markase almig bir firma olarak
MTGnin markalagma konusunda yaptigr ¢alis-
malara ayr bir onem veriyoruz. MTG Tiirkiye
makinelerini diinya ¢apinda bir markaya doniis-
tiirme ¢abasimdayken firmalarmzin da Turqum
markase alarak bu imaje giiglendirmesi gerekiyor:
Makine ve Aksamlar: Ihvacatgilary Birligi'nin
resmi yayim olan Moment Expo dergisinin

de sektorde omemli bir boslugu doldurdugunu
diisiiniiyorum. Sektoriin kendi ig iletigimini
giiglendiven ve entelektiiel birikime katky sunan
bu tarz yaymlarm devamim diliyoruz.”

“ESKIDEN BIR HOLE SIKISIRDIK, MTG

SAYESINDE SIMDI HER YERDEYIZ'

SEMiH ERBEK
BAYKAL
YONETIM KURULU
UYESI

“Euro Blech Fuari'na Turkiye'den katilan en
eski firmalardan biriyiz. Bu fuari bizim icin
onemli kilan 6zellik; sac isleme sektorinin
tim dinyadaki bulusma noktasi olmasidir.
Hem katilimci hem de ziyaretci profili bu
fuarda da beklentilerimizi karsiladi. Fuarin
itk iki gind 120 makine siparisi aldik. Kalan
glinlerde bu sayinin katlanarak artacagi
kanaatindeyim.”

“Gegmis yllarda Ttirk makinectleri tek bir hole
skigwrda. Fuarin geri kalan kisminn Tiirk ma-
kinecilerinden haberi olmazdr. MTG sayesinde
diimyann en prestijli fuarlarmda govde gosterisi
yapar hale geldik. Ewro Blech Fuar: bunun

en son ornegi oldu. Artik Avrupal makine
direticilerinin aklina kazimdik. Bu giizel imaji
siirdiirmeliyiz. MTG, Tiirk makine sektoriiniin
kalitesini ve ulastige yetkinlik seviyesini ulusla-
rarast arenada aym basary ile anlatmaya devam
etmeli.”



‘HAVAALANINDAKI REKLAMIARIN

ETKISI GUCLUYDU'

SERHAT KALGIN
UZMA oo .o .0
SATIS MUDURU

“Euro Blech Fuari slresince firmamiza
yogun ilgi gosterildi. Yeni bayilik baglantilari
gelistirdik. Bu fuarin ihracatimizin artma-
sina 6nemli katkilar sunacagini distnuyo-
rum.”

“MTGnin fuar alawindaki reklamlarin etkisi
elbette ki yadsinamaz ancak havaalan: bagaj
teslim boliimiinde donen kiip ilanlarm yabanc
konuklar: ok daha fazla etkiledigi goriigiin-
deyim. Tiirkler iginse ayr bir gurur kaynag
oldugunu soyleyebilirim.”

“2023 HEDEFLERINE
MTG ILE ULASACAGIZ’

SEZGIN ATAR
TIMKO MAKINA
GENEL MUDURD

“Portfoyimuze yeni misteriler eklemek
hedefi dogrultusunda Euro Blech Fuari'na
katildik. Ancak gecen fuar ile karsilastiril-
diginda ziyaretci sayisinda ciddi bir azalma
oldugunu gézlemledim. Durgun bir fuar
yaslyoruz. Ziyaretgcilerin de profesyonellik
seviyeleri dusuk. Fakat yine de burada ol-
mak piyasada given tazelememizi sagliyor.
Ayrica yeni Urlnlerimizi de tanitma firsati
bulmaktan dolayr mutluyuz.”

“Tiirkiye makine sanayisine olan giiven giin
geglikge artiyor. Bu giivenin artmasinda
MTGnin onemli katkilar: soz konusu. Diinya-
mn en prestijli fuarlarinda tilkenizin reklamlar,
boy gasteriyor ve havaalamndan baslayarak

Sfuar kaprsina kadar sizi takip ediyorsa hakl bir

gurur yasorsunuz. Ancak gururdan ziyade
yabanct konuklarm bizim farkimiza varmast
daha dnemli. Ciinkii Tiirk makinecileri Uzak
Dogu Ulkeleri'nden daha kaliteli iivetiyor ve ¢ok
daha ucuza satryor. Bu dengeyi korudugumuz
miiddetge makine thracatumaz artacaktv: MTG
de bizi bu denli ethili bir bigimde tanitmaya
devam ederse 2023 hedeflerine ulasacak hatta
asacagiz.”

REKLAMLARI

GOZ ALICI VE
YAYGINDI"

TANER CETiN
DURMAZLAR o
LAZER MONTAJ YETKILiSi

“Euro Blech Fuari'na en kokli
firmalarin yer aldigi 11. holde
katildik. Aslinda burada olmamizin
iki sebebi vard. ILki yeni Urtinle-
rimizi tanitmak, ikincisi ise govde
gosterisi yapmakti. Bu iki hedefe
de ulastik. Cok yiiksek bir taleple
karsilastik. Ulkemize déniince bu
siparisleri Uretmek icin cok calis-
mamiz gerekecek.”

“Euro Blech Fuar bir givde gosterisi
alamdw: Tutarbibik ve siiveklilik ispat-
du: MTG de bu fuarlarda yer alarak
ciddiyetini ve giicii sergilemektedir.
Reklamlarimn yaygimliga ve goz alice
olmasi da tiim bunlarin iizerine art
bir deger olarak eklenmistiv. Fuarm her
yammda MTGyi ve dolayisiyla Tiirk
makine sektoriinii tanitan reklam-
lare gormek bizlere gurur vermistir
Ancak daha da onemlisi olmak ve hep
olmaktw.”




“CAPRAZ KUP

ILANLARIN
ESTETIGI ILGI
CEKICIYDI"

TURGAY ELMAS
DIRINLER MAKINE
YONETICisi

“Euro Blech Fuari'nin en énemli
6zelligi sac isleme makineleri
sektord icin dinyanin bulusma
noktasi olmasidir. Tim bayiler bu
fuara akin eder ve kendilerine yeni
partnerler arar. Bizim hedefimiz
de musteri skalamizi gelistirmek
ve pazarda kalici oldugumuzu
gostermek oldugu icin Euro Blech
Fuari'na katildik. Gectigimiz sene-
lere gore daha hareketli bir fuard.
Firmamiza gosterilen ilgiden cok
memnun kaldik.”

“Hannover havaalan: bagaj teslim
boliimiindeki MTG ilanlar ve fuar
ana girislerindeki kuleler olduk¢a ilgi
cekiciydi. Ancak estetik yapisu ile ¢apraz
kiip ilanlarim modern gorimiistiniin
¢ok basanly oldugunu diisiiniiyorum.
Emegi gecenleri tebrik ediyorum.”

‘MTG HAKKINDA DAHA FAZLA
BILGI SAHIBI OLMAK ISTIYORUZ’

. I KATILIM
.

TULAY YAGCI
KARDESLER MAKINA
SATIS KOORDINATORU

“Avrupa pazarinda kendimize yer edinmek
istiyoruz. Bunu basarmanin yontemlerini
arastirdigimizda Euro Blech Fuari'nin en

iyi mecra oldugunu tespit ettik. 2012 yilinda
hazir oldugumuzu hissettik ve fuara katil-
dik. Stantimiza ziyaretcilerin ilgisi oldukca
yogundu. Yeni is baglantilari gelistirme san-
si yakaladik. Ayni zamanda rakip firmalari
gorerek kendi yerimizi ve gitmemiz gereken
yoni tespit etmeye calistik.”

“MTGnin Tiirk makine sektoriiniin kalitesine
ve tiretim kabiliyetlerine vurgu yapan reklam-
lary Euro Blech Fuari boyunca biiyiik ilgt ¢ekti.
Ozellikle havaalam bagaj teslim boliimii ile fuar
icerisinde ring yapan otobiislerdeki ilanlar; fuar
siivesince katilvmer ve ziyaretgilerin Ttivk makine
sektoriine olan giivenini artirda. Bu denli giiglii
bir organizasyon hakkinda daha fazla bilgi
sahibi olmak ve MTGnin faaliyetlerinde aktif
rol oynamak istiyoruz.”

“BAGA] TESLIM BANTLARINDAKI

ILANLAR COK ETKILIYDI"

| 1200

AHMET KASDOGAN
RO INAN
URETIM MUDURU

“Euro Blech Fuari'ni firmamizi ve triinle-
rimizi dinya sahnesine ¢cikarmak icin en
etkili mecra olarak goriyoruz. Buraya gelen
alici firmalar icin alternatif olusturuyoruz.
Onlara 'Biz de variz’ diyoruz aslinda. Avrupa
kalitesinde glvenilir Gretimimizi gozler
onlne seriyoruz. Fuar siresince ¢cok olumlu
tepkiler aldik. Cok sayida da yeni misteri ile
temasa gectik. Ilerleyen yillarda da bu fuara
katilmaya devam edecegiz.”

“Makine Tarmatom Grubunun Euro Blech Fu-
armda verdigi reklamlar ilk olarak Hannover
Havaalanymn dig hatlar bagay teslim boliimiin-
de gordiim. Bagaj bantlarimn iizerinde siirekli
donen MTGnin kiip reklamlarmm devamim
Sfuarin ana girislerinde ve fuar alaminda takip
edince ne denli ciddi ve yogun bir reklam ¢alis-
masvun organize edilmis oldugunu fark ettim.
Ayrica kule seklinde tasarlanms reklamlar ve
otobiis giydirmelerinin de ¢ok basanl oldugu
kanaatindeyim. MTG yurtdisindaki Tiirk maki-
ne algisim hig olmadigr kadar olumiu noktalara
tagimagste:. Basanlaroun devamina diliyorum.”



‘HER YERDE MTG

REKLAMLARIYLA KARSILASTIK’

VOLGA GURSEL
CAGDAS MAKINA
PAZARLAMA
SORUMLUSU

“Turkiye'de hizla biyuyen bir firmayiz. Yurt
disinda da gelisimimizi stratlendirmek
gayretindeyiz. Mevcut misterilerimiz ile
bulusma sansini yakaladigimiz Euro Blech
Fuari ayni zamanda yeni is baglantilari
gelistirmemizi de katki sunuyor. Ayrica yeni
gelistirdigimiz makinelerimizi de sergiledi-
gimiz fuar sresince yogun ilgi ile karsilas-
tik. Bizler acisindan verimli bir fuar oldu.
Ancak genel gozlemim gecmis senelere
gore daha az ziyaretci oldugu yoniinde.
Bunun sebebi de AB Ulkelerinde yasanan
daralma olabilir. Bu daralmanin devam
etmesi mutlaka Tirkiye'yi de etkileyecektir.
Onlemler almali ve dikkatli olmaliyiz.”

“Euro Blech Fuarivnda Tiirkiye makine sekto-
riiniin tamtiman yapan MTG ilanlarmm yay-
gmbigr hem bizleri gururlandurdy hem de diger
tilkeler tarafindan fark edilmemizi sagladi. Fuar
alawmda dolasirken ne yana donseniz MTG
reklamlary ile karsilagyordunuz. Ozellikle fuar
alawmda ring yapan otobiislerin MTG ilanlar
ile giydirilmesi ve ana girislerdeki kuleler olduk-
ca ilgi gekiciydi.”

“KAYALARI DELEN SU DEGIL,
DAMILALARIN SUREKLILIGIDIR”

YUSUF TEKiN
CEMATEK
SiIRKET MUDURU

“Euro Blech Fuari metal isleme makine-
leri konusunda dinyanin bulusma noktasi
olarak adlandirilmaktadir. [hracat agimizi
genisletmek ve musterilerimize gliven ver-
mek i¢in biz de bu fuara katildik. Ayrica yeni
bayilikler bulmayi da hedefliyoruz. Giincel

teknolojiler hakkinda bilgi sahibi olmak
icinde Euro Blech énemli firsatlar sunuyor.”

“MTGnin yurt dis fuarlarda diizenledigi rek-
lam faaliyetleri makine sektoriimiiziin prestijini
arturyyor. Sektoriin tanimarlign ve prestiji ne denli
yiiksek olursa ihracat pastasimdan alacagvmiz
pay da o kadar fazla olacaktir. Bu nedenle her
Sfursatta MTG nin ¢alismalarindan ovgii ile soz
ediyoruz. Ancak unutulmamalidvr ki kayalar:
delen su degil damlalarm sivekliligidir. MTG
istikrarly bir sekilde ¢alismalarima devam ederse
mutlak basar: yakalanacakt: MTG’yi hepimiz
desteklemeli ve siirekliligini saglamaliyez.”

“YABANCI
KONUKLARIMIZ
MTG'YI
SORUYORLAR’

. E KATILIM
.

VELi KAYNAR
DK OTOMASYON
GENEL MUDURU

“Euro Blech Fuari'nin bizim acimiz-
dan Uc onemli 6zelligi var. Birincisi
var olan musterilerimize ulasarak
toplantilar gerceklestirmek. Ikincisi
rakiplerimizin teknolojilerine takip
etmek ve onlarla aramizin acilma-
sini nlemek. Uctincisi ise yeni
bayilikler bularak ihracatimizi artir-
mak. Euro Blech bu hedeflere ulas-
mamizi saglayan bir fuar. Ancak

bu sene fuarda ciddi bir gerileme
gozlemledik. Dinya ekonomisin-
deki kiiciilmenin fuari da etkiledigi
kanaatindeyim. Ilerleyen yillarda bu
distsiin durmasini umuyorum.”

“Euro Blech Fuarindaki MTG ilan-
lariman yer segimlert gok iy yapulms.
Ugaktan iniyorsunuz ve bagajimiz
beklerken gordiigiiniiz ik sey MTGmin
Tiirk makinesinin kalitesini ve giiciinii
anlatan ilanlare oluyor. Ardindan fuara
geliyorsunuz ve ana giris kapilarmda
yine MTG ilanlar:. Fuar iginde dolasi-
yorsunuz, ontingizden bir otobiis gegiyor
ve MTG reklamlar ile giydirilmis. Sanki
Euro Blech Fuan degil de MTG fuarima
gelmigsiniz. Yabancy konuklarmmaz Tiirk
oldugumuzu bildikleri igin bizlere ince-
likle MTGyi sorwyor ve nasil bir organi-
zasyon oldugunw anlatmanuz istiyorlar: Bu
da elbette ki bizleve ¢ok biiyiik gurur veriyor:
Avkamzda MTG gibi bir giicii hisselmek
islerimize daha sike sarilmamiz saglyor:”
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[NOVASYON RUZGARI ESECEK

TURKIYE IHRACATCILAR MECLISI (TIM), TUM iIHRACATCI
BIRLIKLERININ GERCEKLESTIRMIS OLDUGU “AR-GE PROJE PAZARI"

VE “TASARIM YARISMASI” ETKINLIKLERINI TEK BiR CATI ALTINDA
TOPLAYARAK 6-8 ARALIK 2012 TARIHINDE GENIS CAPLI ULUSLARARASI
BiR ETKINLIK DUZENLIYOR. “INOVASYON HAFTASI” ADI VERILEN
ETKINLIK KAPSAMINDA, ISTANBUL KONGRE MERKEZI'NDE YURT
ICINDEN VE YURT DISINDAN ALANINDA BASARILI OLAN ISIMLER
KONUSMACI OLARAK YER ALACAK.

akine ve Aksamlari ihra-
catcilari Birligi tarafindan
13 Nisan 2012 tarihinde
“l. Makine ve Aksamlari
imalat Teknolojileri Ar-Ge Proje Pazari”
aduyla; girisimci, sanayici ve akade-
misyen kategorilerinde 181 projenin
degerlendirildigi etkinlik, bu yil ino-
vasyon Haftasi'nda yer bulacak. Hafta
kapsaminda basta Universiteler, liseler,
Ar-Ge merkezleri, teknoparklar olmak
uzere ilgili butun taraflarin yer alacagi
etkinlikleri bu yil da isteyen herkes takip
edebilecek. 6-8 Aralik tarihlerinde ger-
ceklesecek etkinlige, HTML isaretleme
dilini gelistirerek Dinya Capinda Ag
(WWW)] olarak da tanimlanan bilgi pay-
lasim sisteminin mucidi Tim Berners
Lee ve Doktor Quantum olarak bilinen
Fred Alan Wolf basta olmak Uzere cok
sayida konusmaci katilacak.
Tiirkiye “inovasyon Haftasi” ile ilgili bilgi
veren TIM Baskani Mehmet Buyukeksi,
2023 yili ihracat hedefine ulasabilmek
icin yeni ve yaratici girisimlere ihtiyac
duyuldugunu belirterek; “inovasyon
dusuncesinin yayginlastirilmasi ve
benimsenmesi, yeniliklere de kapi
aralayacaktir” dedi. ileri teknoloji tirtinii
Uretim ve ihracatinin toplam ihracatta-
ki payini artirmak icin bir dizi calisma
yurittiklerini anlatan TIM Baskani Bii-
ylkeksi sozlerini soyle stirdiirdi: “2023
ihracat vizyonumuz statik degil. Yeni
icatlar yapmaliyiz, inovatif distinmeli-
yiz, inovatif girisimci, sanayici, 6grenci
potansiyelimizi de aciga cikarmaliyiz.
Ar-Ge, sanayi-lniversite ishirligi konu-
larini 6ne cikariyoruz. ihracatci birlik-
lerimiz gerceklestirdigi Ar-Ge proje

TIM—
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pazariyarismalari sonuclandi. Bunlar
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genis bir platform bulacak. 6-8 Aralik
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tarihleri arasinda gerceklestirecegi-
miz toplantilarla Turkiye'de inovasyon
riizgari estirecegiz.”
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“TURKIYE'DE ILK, DUNYADA
ONCU FIRMALAR ARASINDAYIZ”

Binyesinde kurdugu Nukon markasiyla fiber lazer teknigini, metal kesme
alanina uygulayan Nuri Kéristan Makina’nin Yénetim Kurulu Baskan
Yardimaisi Alp Kériistan; fiber lazer kesme makinesinin iretimini Turklye de
ilk kez kendi markalarinin yaphgini sdyledi.

ursa’da 1959 yiindan bu yana
faaliyet gosteren Nuri Koris-
tan Makina, 2008 yilinda firma-
nin ihtiyaclari dogrultusunda
urettigi fiber lazer kesim makinelerini,
2010 yilinda pazardan gelen talepler
dogrultusunda Nukon markasi altinda
Uretmeye basladi. Bugin Nukon mar-
kasiyla 12 bin metrekare kapali alana
sahip yeni fabrikasinda; fiber lazer, su
jeti, CNC plazma ve CNC oksijen kesim
makineleri Ureten firma 150 ¢alisani ile
sektorde Turkiye'nin en dnemli marka-
larindan biri konumunda bulunuyor.

Nuri Koriistan ve Nukon markala-
riyla stirdiirdigiiniz Gretim faali-
yetlerinizden bahseder misiniz?

Nuri Koristan Makina oksijen, lazer,
plazma, su jeti, giyotin makas kesim,
abkant pres bikim, daimi miknatisli
sistemler, boru, profil, kumlama-astar
boyama konularinda musteri taleplerini
karsilayabilecek potansiyeliyle 0.50°den
400 milimetreye kadar ayda 5 bin ton
sac kesimi yapiyor. 12 bin metrekarelik
Uretim tesisinde 7 adet Nukon marka
fiber lazer kesim makinesi bulunduran
Nukon adli firmamizda, Nuri Kortistan

Makina'yi Ar-Ge merkezi olarak kul-
lanarak, firmanin 1970'li yillardan bu
yana gelen sac kesim tecribesini yeni
makinelerine aktariyor. Bu cercevede
Tirkiye'nin ilk endUstriyel fiber lazer
kesim makinesi Ureticisi oldugumuzu
da soyleyebilirim.

S6z konusu fiber lazer kesim
makinenizin 6zellikleri nedir?

Fiber lazer kesim makinemiz
1500x3000 mm, 2000x4000 mm ve
2000x6000 mm ebatlarda uretiliyor. Bu
makinemiz resonatdr moduler yapiya
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sahiptir. Ornegin; 1 kw laser aldiginiz-
da bir middet sonra onu 2 kw yapmak
istediginizde yalnizca modiller ilave
ederek bunu saglayabilirsiniz. Lazer
Isin yolunda ayna yoktur, esnek fiber
kablo ile i1sik kayipsiz olarak aktarilir,
bu sebeple glc kaybi sifirdir. Ayrica
kolay kullanima sahip operator dostu
kesme kafasi vardir. 20kw gibi dusik
elektrik tiketimi ile kullanici dostudur.
Mekanik olarak saglam ve rijit bir gov-
deye sahiptir. Malzeme ve clruf bosalt-
mak icin konveyor sistemi vardir. Cift
tablali otomatik olarak degisen hidrolik
masa sistemi ve kabin i¢i aydinlatma
fiber lazer kesim makinemizin ozellik-
leri arasindadir.

Fiber lazer kesim teknolojisi
kullanicilarina ne yonde fayda
sagliyor?

Fiber lazer kesim teknolojisi sagla-
digi avantajlar nedeniyle musterileri-
miz tarafindan tercih ediliyor. Metal
sektorinin yogunlukla kullandigi
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Eco Fiber

Eco Fiber Lasar Technology

karbon (CO,) lazer kesme makineleri
maliyet acisindan tartisilir hale geldi.
Fiber lazer, karbon lazere gore enerji
tiketiminde ylzde 70'e varan oranda
avantaj saglarken, bunun yaninda ba-
kim maliyetinin de olmamasi nedeniyle
tercih ediliyor. Enerji tasarrufunun bu
kadar onem kazandigi bir dénemde
Urettigimiz makinelerin avantajla-

ri oldukca buylk. Fiber teknolojisi,
karbonda oldugu gibi lazer olusturmak
icin gaz ihtiyaci duymadigindan direkt
diodlar'dan lazer olusturuyor. Fiber
lazerin yansitma 6zelligi neredeyse
yok. Bakir, bronz, pirin¢ ve aliminyum
gibi kesimi zor ve yansima yapan mal-
zemeleri rahatlikla kesebiliyor. Karbon
lazerin guvenilirlik 6mri 20 bin saat
civarindayken fiber lazerde bu oran 50
bin ile 100 bin saat araligina ¢ikabilir.
Yine belirtmis oldugum gibi fiber lazer
enerji kullanimi bakimindan biyuk
avantaj sagliyor. Fiber lazerin ylizeysel
temizlik disinda bakim ve servis mali-
yeti yoktur. Karbon lazerde aynalarin

temizligine gore 1sin kalitesi degisiklik
gosterirken, fiber lazerde 50 metreye
kadar 1sin kalitesi degismez ve glic
kaybi yasanmaz. Urettigimiz bu maki-
nelerin Ustiin teknolojik ozelliklerinden
dolayi gerek i¢ piyasada, gerekse dis
piyasada beklentilerimizin de Ustinde
ilgi goriyoruz.

Fiber lazer diinyada farkli alanlarda
kullaniliyor. Ama kesme fonksiyonuyla
Tarkiye'de ilk biz yaptik, diinyada da bu
konuda énciilerdeniz. Ornegin; BMW
fiber puntalamaya gecmis. Hem is
glcinden tasarruf saglamislar, hem
de normalde ortaya cikan paslanma
sorunlarini ¢oziimlemis. Biz bu tekno-
lojiyi aldik ve ylzde 50 yerlilik orant ile
kesime uyguladik.”

“EN YENILIKCI TASARIM ODULUNU
ALDIK”

Bulgaristan'da dizenlenen Internati-
onal Fair Plovdiv'de makine alaninda
en yenilikci tasarim oddlidni fiber
lazer kesme makinesiyle almaya hak
kazandiklarini belirten Koristan; “Bu
6dul firmamiz icin oldukca tesvik edici
ve ayni zamanda gurur verici bir éddl.
Yenilikci ve teknolojik makineler dre-
terek diinya capinda takdir kazanmak
oldukca onemli” dedi.

Uriin gaminizda bulunan diger
makineler nelerdir?

Su jeti (water jet] kesme teknolojisi;
hassas kalibre edilmis 0,12-1,1 mm
caplar arasinda su veya su-abrasiv
karisiminin malzeme Uzerine fiskir-
tilmasiyla meydana gelen, hassas

JUaWIW

6T



p
L
()]
o
O
—
x
L
wn

30

moment

e

tahribat neticesi ortaya cikan bir kes-
me islemidir. Su jeti ile termik bir etki
olmamasi sayesinde, erimeyen veya
yanmayanlar da dahil olmak tzere tim
malzemelerin kesilmesi mumkinddr.
Titanyum, tungsten alasimlari, pas-
lanmaz celikler, karbonlu celikler gibi
sert metaller; aliminyum, bakir, piring,
cinko, kursun gibi yumusak metaller;
granit, mermer, seramik, cam, kursun
gecirmez, lamine camlar, agac gibi
insaat ve dekorasyon sektortine yénelik
malzemeler; karbon, kevlar, kompozit-
ler, kagit, karton, deri, tekstil Urinleri,
conta malzemeleri, fleksiglas (pleksig-
las), polyester, polietilen levhalar, fiber,
tim plastik ve lastik tirevleri su jeti ile
kesilebilmektedir. Lazer ile kesileme-
yecek farkli yanma veya erime sicaklik-
larina sahip malzeme ciftleri ve sandvic
malzemeler su jeti ile kesilebilir.

Bir diger drintimiz CNC plazma kesim
makinemiz ise 19'luk TFT dokunmatik
LCD ekran sayesinde gorsel olarak
rahat kesim olanagi saglar. Cift ta-
rafli tahrik sayesinde ylksek hizlarda
konumlama yetenegine sahiptir. Arac
kontrol sensortyle kullaniciya siirek-

li ayni yikseklikte ve kaliteli kesim
olanagi verir. Kesilen parcayi, stresini
ve fireyi ekran lzerinde gorebilme;
kopriuleme sistemiyle tek patlama-

da onlarca parca kesebilme ve emis
sistemi sayesinde temiz ve ferah bir
ortamda calisma; farkli ebatlarda
minimum bosluk ile firesiz kesim

ve son olarak da verilen programda,
makinenin ne kadar metre bosta gecis

yaptigini, kac metre kesim yaptigini ve
ne kadar sirede kestigini gormenizi
saglayan bilgi ekrani da bu teknolojik
dridnin diger ozellikleri arasindadir.
Diger bir triinimuz olan CNC oksijen
kesim makinemiz ile 350 mm kalinliga
kadar ST-37, ST-44, ST-52 ve hardox
malzemelerin kesim islemi rahatlikla
yapilabilir.

Hangi llkelere ihracat
gerceklestiriyorsunuz?

Ihracat yaptigimiz tlkelerin basinda
Sirbistan, Bosna-Hersek, Cek Cum-
huriyeti, Malezya, Rusya, Portekiz,
Bulgaristan ve Polonya geliyor. Bu
Ulkelerin yani sira Orta Dogu ve Uzak
Dogu ulkelerine de makinelerimizi
ihrag ediyoruz.

“FIBER LAZER iKi YIL SUREN
CALISMALAR SONUCU URETILDI"
Metal sektérinin yogunlukla kul-
landigi karbon lazer kesme maki-
nelerinin maliyet acisindan tartisilir
hale geldigini vurgulayan Koristan;

“Karbon lazerin gerek bakim maliyeti,

gerekse enerji sarfiyati bizi yeni ara-
yislara yoneltti. Bu baglamda Ar-Ge
bolimimuizin yaklasik iki yil stiren
calismalari sonucu fiber lazer kesme
makinesinin Uretimini gerceklestir-
dik” dedi.

Urettiginiz makineler hangi sektérler
tarafindan kullaniliyor?

Firmamiz fiber lazer makineleri
konusunda pazarda 6ncl olmasindan

dolay! Turkiye'deki fiber lazer pazarina
hakimdir. Makinelerimiz genelde celik
servis merkezleri, otomotiv, makine
sanayi ve tUm sac isleme sektorl
tarafindan kullaniliyor. Bu anlamda
makinelerimizin kendi sektorlerin-

de s6z sahibi olan ve uzun yillardir
Tlrk sanayine hizmet veren firmalar
tarafindan kullanilmasi bizleri oldukca
memnun ediyor. Bununla birlikte sa-
dece Ulkemizde degil, diinyanin cesitli
Ulkelerinde de Nukon Urtnleri glvenle
kullaniliyor. Firma olarak bizim en

iyi referansimizin Tdrkiye ve dinya-
nin cesitli yerlerinde glivenle calisan
makinelerimiz oldugunu rahatlikla
soyleyebilirim.

Yeni Uridnlniz eco fiber lazer ne
zaman piyasada olacak?

Aralik ayinda gerceklesecek olan
Bursa Metal isleme Teknolojileri
Fuari'nda, yeni Uriinimdz olan eco
fiber lazerin tanitimini yapacagiz. Bu
yeni tip lazer, yine pazarda bir 6ncu
olacak. Eco fiber lazerile 0,3 mm’den
8 mm’ye kadar kaliteli, yiksek hizli ve
dusuk gucld kesim yapabilme imkani
mevcut. Bu triinde 500 W ve 1000 W
olmak Uzere iki farkli glic secenegi

ve 1250x2500 mm ve 1500x3000 mm
ebatlarinda uretiliyor. Yiiksek gicli
lazerlere ihtiyaci olmayan ve slirek-

li ince malzeme kullanan firmalar

icin gerek kesim, gerekse de makine
maliyeti yoninden ekonomik bir model
yaratmis olacagiz. Eco fiber lazer ile
pazarin ihtiyaci olan disik gucli lazer
kesim makinesi talebini karsilamayi ve
satislarimizi daha da artirmayi hedef-
liyoruz.

Hangi fuarlara katiliyorsunuz?

Yizde 50 ihracat orani olan firmamiz,
yurt ici ve yurt disinda bircok fuari takip
ediyor. Bu yil TATEF 2012, EuroBlech
ve Bursa Metal Isleme Teknolojileri Fu-
ari olmak tzere yurt ici ve yurt disinda
toplam alti fuara katildik ve katilacagiz.
Firmamiz kuruldugu tarihten bu yana
yurt ici ve yurt disindaki dnemli makine
ve metal fuarlarini onemle takip ediyo-
ruz. Yurt disi ayaginda 6zellikle Rusya
ve Dogu Avrupa’da oldukca etkiniz.
Avrupa’'nin yani sira Orta Dogu’dan,
Uzak Dogu'ya kadar bircok tlkede
makinelerimiz bulunuyor. Fiber lazerin
piyasadaki etkinligi giderek artiyor

ve bu durum makineye olan talebi de



Aralik ayinda
gerceklesecek

Bursa Metal Isleme
Teknolojileri Fuari’nda,
yeni Urinimiiz olan
eco fiber lazerin
taniimini yapacagiz.
Bu yeni tip lazer

ile pazarda 6nci
olacagiz.

ylUkseltiyor. Bunun yaninda endustriyel
tipteki ilk fiber lazeri Uretmemiz pazar-
da bize oldukca blyiik bir Ustinlik de
saglad.

“MARKA TANINIRLIGINI SAGLAMAYI
BASARDIK"

2011 yilinin Nukon icin ¢ok basarili
gectigini belirten Koristan; yaptikla-
ri tanitimlar ve mevcut referanslari
sayesinde iyi bir marka taninirlig
sagladiklarini ve piyasaya ciddi oranda
makine verdiklerini belirtti. Koris-
tan; “Bircok yeni pazara girdik ve bu
pazarlarda fiber lazerin onclsi olduk.

Bu yil, gecen yila oranla ylizde 50°lik
bir biylime ivmesi yakaladik. Tirkiye
pazarinda sektorimuzde lider durum-
dayiz. Son (g, bes yilda tlke olarak
blyiik isler basardik. Oniimiizdeki yil
icin hedeflerimizi ikiye katladik. Katila-
cagimiz fuarlar ile son ceyrekte de bu
blylime oranina devam ettirecegimizi
umuyoruz. Sektdrel anlamda su anicin
cok buyuk bir sorunumuz yok. Yapilan
islerde aceleci davranmanin sektorin
en buyuk eksikligi oldugunu dusindyo-
rum” diye konustu.

Makine sektord hakkinda
disuncelerinizi 6grenebilir miyiz?
Turk makine imalat sektort diinyada
iyi bir konuma sahip. Gerek makine
kalitesi, gerekse de ¢esidi acisindan
dinyanin blyuk Ureticileri arasinda yer
aliyoruz. Kesim makineleri sektdriinde
Turk makine imalatcilarinin pazarda-
ki agirligi gitgide artiyor. Bu pazarda
Tlrkiye'nin en biyuk rakibi Almanya
ve Italya. Onlar da su an Avrupa'daki
krizin etkisi altinda ve ozellikle mali-
yet acisindan Turk imalatcilar ile bas
edemeyecek haldeler. Bu durum da
taleplerin yerli Ureticiler lehine donme-
sine neden oldu. 2012 yilinda Turkiye
pazarinda yabanci makine Ureticilerinin
pay! blylk oranda dustu ve yerli makine
ureticilerinin pazarda ezici bir Ustinligi
s6z konusu. Yerli dreticilerin uygun fiyat-

ALP KORUSTAN
KIMDIR?

Bursa'da 1985 yilinda dogdu.
ABD’de Berkeley College tiniversi-
tesinde International Business’dan
mezun olduktan sonra iki y1l Arce-
lorMittal Tirkiye’de diinya demir
celik ticareti konusunda ¢alisti. Bu
deneyiminin ardindan, ti¢ yildir
Nukon Lazer ve Nuri Koriistan
Makina'nin Yonetim Kurulu Baskan
Yardimcisi olarak hizmet veriyor.

lari ve Urettikleri son teknoloji makineler
pazara hakim olmalarina yardimci oldu.
Bizim de firma olarak 6zellikle endust-
riyel tip fiber lazer kesim makinelerinde
onci olmamizdan dolayi, pazardaki
agirigimiz giderek artiyor.
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“ITHALATA ‘DUR’
DIYECEGIZ”

Hidrolik sekioriine yonelik imalat gergeklestiren Kurtman Yénetim Kurulu
Baskani Mehmet Kurtdz; sadece hidrolik boru baglanti elemanlar:
kategorisinde 6 bini bulan Griin cesitlerinin oldugunu séyledi. Yurt disindan

ithal edilen bir Grin ile ilgili KOSGEB’den destek aldiklarini agiklayan
Kurtéz; ilkemizde artik bu iriinin ithalatina gerek kalmayacagini vurguladh.

| |
stanbul’'un Tophane semtinde Celal
Kurtdz, Hasan Ali Kurtoz ve ismail
Kurtoz ile birlikte kurulan Kurtman;
klicUk bir atélye olarak 1969 yilinda
faaliyetlerine basladi. 1975 yilindan
itibaren bu ortakliga Sukri Kurtoz
katildi. itk yillarinda degisik sektorlere
talasli imalat, torna ve revolver isleri
yapan firma; 1974 yilindan itibaren
Persembe Pazari'nda piyasadan gelen
talepler dogrultusunda hidrolik boru
baglanti elemanlari imalatina basladi.
Firmalarinin yurt disindan temin ettik-
leri Grlnleri Ureterek onemli olclide
ithalatin onitine gectiklerini belirten

Kurtdz; bugln itibariyle gerceklestir-
dikleri ihracat sayesinde onemli bir
noktaya geldiklerini vurguladi.

Kurtman’in kurumsallasma
calismalari hakkinda bilgi verir
misiniz?

Kurtman aile sirketi yapisini ginimdiz-
de de sirdirtyor. 2000'li yillardan bas-
layarak kurumsallasma calismalarina
agirlik verdik ve bu konuda onemli adim-
lar attik. Bugiin sirketimizin calismalart;
secim yapmak sureti ile olusturulan bir
yonetim kurulu, onun altinda yonetim
kurulu tarafindan belirlenen hedefler

dogrultusunda calisan bir icra kurulu ve
icra kuruluna bagli muddrler ve bolim
sorumlulari tarafindan yurutiluyor.

Kurtman olarak drinlerinizi nerede
imal ediyorsunuz?

Istanbul’'un Tophane semtinde basla-
yan imalat stirecimiz 1970°li yillarda
Persembe Pazari'nda devam etti.
Istanbul'un bircok semtini dolastiktan
sonra 1996 yilindan bu yana Uretimi-
mizi 14 bin 250 metrekare acik ve 7

bin metrekare kapali alana sahip olan
Hadimkoy'deki tesislerimizde stirdiri-
yoruz. Kurulusumuzdan bu yana tek-
nolojiyi yakindan takip eden firmamiz
dretim parkurunu sirekli yeniledi ve
yenilemeye devam ediyor. Bugin 130
personelimiz ile Uretimimizin ylzde
90'ini otomatik makinelerde gercekles-
tiriyoruz. 2011 ve 2012 yilindaki proje ve
yatirimlarimizla son model teknolojileri
kullanarak, makinelerle robot kont-
rollu Uretim yapar duruma geldik. Fir-
mamizda genis makine parkurumuz ve
imalat yapimiz ile degisik parti biyuk-
liklerinde Uretim gerceklestiriyoruz.

Hidrolik boru baglanti elemanlariyla
ilgili Grdn gaminiz hakkinda bilgi verir
misiniz?

Firmamiz agirlikli olarak DIN 2353’e
uygun hidrolik boru baglanti eleman-
lari Uretiyor. Sadece bu kategoride de-
gisik ebat ve dlcllerde 6 bin cesit drin
imal ediyoruz. Bunun yaninda ORFS
tipi ve JIC baglantilar, hartum baglan-
tilari, kimya ve gida sektorine yonelik



Daha 6nce talasls
olarak retilen ve yurt
disindan ithal edilen bir
Urinle ilgili projemizde
son asamaya geldik.
Artik séz konusu
Urinin ithalatina ‘Dur’
diyecegiz.

paslanmaz parcalar Uretiyoruz. Ayrica
otomotiv, tarim, dogal gaz sektdrine ve
makine imalatcilarina yizlerce degisik
drdndn imalati da yine firmamizin ure-
tim kabiliyetleri arasinda bulunuyor.
Urettigimiz baglanti elemanlari diinya
standartlarina [DIN ve 1S0) uygun
olarak yapilmakla beraber bu driinler
distik, orta ve ylksek basinca dayanik-
ldir. Uretim siireclerimizle muhakkak
suretle catlak kontrolli ve sertifikali
ham maddeler kullaniliyoruz. Ayrica
yine Uretimimizin her asamasinda kali-
te kontrol testleri uyguluyoruz.

KOSGEB ile yurittugliniz proje hangi
asamada?

Kurtman olarak biz trinlerimizden
daha cok Uretim metotlari ile ilgili
projeler yapiyoruz. Daha once talasli
olarak uretilen ve yurt disindan ithal
edilen bir Grun ile ilgili projemiz bu yil
KOSGEB tarafindan kabul edildi. Bu
cercevede proje ile birlikte yaptigimiz
makine yatirimini gerceklestirdik ve
projenin son asamasina geldik. Proje-
nin tamamlanmasindan sonra artik bu
drinlerin ithalatina gerek kalmayacak.
Bu Urin grubunda ihracatci pozisyo-
nuna gecerek tlkemize onemli oranda
doviz kazandirmak bir numarali hedefi-
miz. Bugiine kadar oldugu gibi bundan
sonra da firma olarak ilkleri gercekles-
tirmeye devam edecegiz.

“IDDIALIYIZ”

Daha once talasli olarak Uretilen ve
yurt disindan ithal edilen bir triinle
ilgili projelerinde son asamaya gec-
tiklerini ifade eden Kurtman Yonetim
Kurulu Baskani Mehmet Kurtoz yerli
dretimin tesvik edilmesi gerektigini

soyledi. Ozellikle devlet ihalelerinde
yerli Uretimi tesvik etmek amaciyla,
tlkemizde Uretilen Urtnlerin kullanimi

ve aliminin tercih edilmesi gerektigini
belirten Kurtéz; “Bu konuda iddialiyiz.
Hazirladigimiz projemizle sektdrde ses
getirecediz. Ancak bazi ihalelerde yer
alan ‘ithal triin tercih edilir’ ibaresi
kaldirilmalidir. Bu sektor acisindan ol-
dukca dnemli gelisme olacaktir” dedi.

Calisanlarinizin gelisimi Uzerine ne
gibi calismalariniz var?

Bir kurumun basarili ve uzun émiurli
olmasinin en énemli etkenlerinden biri
musteri ve calisanlarinin memnuniyeti-
dir. Bizim icin her calisanimiz aile-
mizin bir ferdidir. EGer musteriniz ve
calisaniniz ile birlikte bir ekip, bir aile
olmayi basaramazsaniz uzun omirli
ve basarili olmaniz mimkin degildir.
Calisanlarimizin gelisimi icin her yil
belirlenen bitce cercevesinde ic ve dis
egitimler dizenliyoruz. Sirketimizde ise
baslayan her eleman dnce sirketi tanir
ve egitim alir. Isin geregi olan egitimler
yaninda is sagligi ve glivenligi egitimleri
verilir. Calisanlar bir kurumun en 6nemli
unsurlaridir ve kendini o kurumun bir
parcasi olarak hissettigi middetce basa-
rili ve mutlu olur.

Katildiginiz fuarlar firmaniza ne gibi
katkilar sagliyor?

Fuarlar firmalarin Gridnlerini tanittikla-
ri, degisiklikleri sunduklari, gelismeleri

takip ettikleri misterileri ile ylz yiize
geldikleri platformlar olduklari icin
onemlidir. Bu anlamda Kurtman olarak
fuarlari takip etmeye ve katilmaya cali-
siyoruz. Ozellikle yurt disinda diizenle-
nen, taninmis markalarin yer aldigi ve
diinya capinda ziyaretci kitlesinin takip
ettigi fuarlara katilmaya 6zen gdste-
riyoruz. Yaklasik alti, yedi yildir her iki
yilda bir diizenlenen Hannover Fuari'na
mutlaka katiliyoruz. Gectigimiz yil
icinde de Sangay Fuari'na katilarak
drdnlerimizi tanitma imkani bulduk.

ihracat potansiyeliniz hakkinda bilgi
alabilir miyiz?

Kurtman sektorinde ilkleri gercekles-
tiren bir firmadir. ihracat konusunda
da boru baglanti elemanlari ihracatini
gerceklestiren itk firmadir. 1990 yilin-
dan bu yana farkli sektorlerin ihtiyac-
lari dogrultusunda Urettigimiz bircok
Urinl ihrac ediyoruz. Bugin itibariyle
iclerinde Cin, Brezilya ve Sili'nin bu-
lundugu 25 degisik tlkeye ihracatimiz
var. Uriinlerimizi yogun olarak Avrupa
tUlkelerine gonderiyoruz. Misterile-
rimiz arasinda, bayilerimizin yaninda
dinyanin taninmis hidrolik fitings tre-
ticisi firmalari ve saticilari da yer aliyor.
Misterilerimiz ve bayilerimize Kurtman
markasi ile satis yaptigimiz gibi, dog-
rudan onlarin markasi veya muisterinin
markasi ile birlikte kendi markamizi da
isaretleyerek Uretim yapiyoruz. Bugin
Kurtman olarak Uretimimizin ylizde
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40-50 oraninda ihra¢ ediyoruz. Bu orani
yaptigimiz yatirimlarla nimuzdeki
yillarda artirmak niyetindeyiz.

“ALANINDA iLK IHRACATI Biz
GERCEKLESTIRDIK”

Diger Urlnlerin yani sira yalnizca hid-
rolik boru baglanti elemanlari katego-
risinde 6 binden fazla drin cesitliligiyle
hizmet verdiklerini sdyleyen Kurtoz;
hidrolik sektdriinde ilkleri gercekles-
tirdiklerini soyledi: “Firmamiz koklu
bir gecmise sahip. Kendi alanimizda
boru baglanti elemanlari ihracatini
gerceklestiren ilk firmayiz. Ontimiiz-
deki glinlerde yine ilklere imza atmaya
hazirlaniyoruz.”

ihracat yaparken problem

yaslyor musunuz?

Ihracat konusunda yasanan en 6nemli
sorun fiyat rekabetidir. Hizla gelisen
rekabetci piyasada Turkiye imalatci-
sinin rekabet sansi maliyetler nede-
niyle zorlasti. iceride yasanan maliyet
artislari, fiyatlarin dinya pazarlari
tarafindan belirlenmesi nedeni ile yan-
sitilamiyor. Enflasyonu disik tutmak
ve gucli TL adina uygulanan disik
kur politikasi ithalati tesvik etmis ve
ihracatci sanayicinin rekabet sansi bu
anlamda azalmistir. istihdam {ize-
rindeki vergi ylkinin ise sanayicinin
elini kolunu baglayan baska bir etken
oldugunu distniyorum. Tirkiye emek
yogun sektorlerdeki avantajini emegin
daha ucuz oldugu ulkelere kaptirmaya
baslad.

Rekabette bir adim 6ne gecmek icin
sizce neler yapilabilir?

Bu ortamda rekabet edebilmenin tek
yolu teknolojik yatirimlara yonelmek.
Ancak gelismis yorelerde yatirimlarin
olmamasi, yeterince sermaye birikimi
olmayan KOBI diizeyindeki isletme-
leri zorluyor. Bu sorunlari asmak icin
bence tim sanayi sektorlerinde diger
tlkeler ile rekabet edici istihdam poli-
tikalari uygulanmali, istihdam Uzerin-
deki agir ylkler azaltilmalidir. Kredi
maliyetlerinin dislrilmesinin yaninda
sanayicinin kredi almasi kolaylastiril-
mali ve Kredi Garanti Fonu uygulamasi
yayginlastirilmalidir. Ayrica ihracat
yapan firmalarla gelismis bélgelerdeki
tevsi ve modernizasyon yatirimlari tes-
vik edilmeli ve yatirim indirimi uygula-
masi devam etmelidir. Vergi dairelerin-

de KDV iadesi de hizlandirilmali KOD
sorununa bir ¢ézim getirilmelidir.

Makine sektoriindeki gelismeleri nasil
degerlendiriyorsunuz?

Son yillardaki gelismeleri cok dnemli
ve basarili buluyorum. Oldukea iyi pro-
jeler ortaya cikiyor. Tabi son zaman-
larda makine imalat sanayinin devlet
tarafindan daha fazla muhatap aliniyor
olmasi da cok onemli. Bu dogrultuda
sektdor de kendini gelistiriyor. Makine
sektorinin bundan sonrasinda da
yapilan calismalarla, kurulan birlikler
ve saglanan desteklerle cok daha hizli
gelisecegini ve daha blyuk kapasitele-
re ulasacagini disiiniyorum.

2012 yili sirketiniz acisindan nasil
geciyor?

Uzun yillardir hidrolik sektoriinde
ozellikle baglanti elemanlari konu-
sunda kaliteli imalati, prensipleri ve
misteri odakli calismasi ile bugin
sadece yurt icinde degil, yurt disinda
da adindan bahsedilen uluslararasi

bir firma haline geldik. Din i¢ piya-
saya hitap eden bir firmayken bugin
Uretiminin yizde 50°sini Cin Halk
Cumbhuriyeti, Brezilya ve Sili'ye ihrac
eden bir markayiz ve Tirkiye pazarinda
lider konuma ulastik. Diinya pazarinda
Uretim yapan firmalarla hem rekabet
ediyoruz, hem de isbirliklerine imza
atiyoruz. Kurtman, bu anlamda ulusla-

rarasi firmalar tarafindan ziyaret edilir
bir durumdadir. Bu basariyi kalitemiz,
drin cesitliligimiz, uygun fiyat politi-
kamiz ve misteri memnuniyetini 6n
planda tutma anlayisimiz dogrultusun-
da sagladik ve sirdiriyoruz. Sorunuza
donecek olursak; Kurtman kurumsal-
lasma calismalarinin temellerinden
biri olan bltce calismalarini son yillar-
da titizlikle uygulamaya basladi. 2010
yilindan 2011 yilina gecerken yaptigimiz
butcede, satislarimizda ylzde 25 artis
ongormustik. Yilsonunda bu hedefimi-
zi ylzde 100 gerceklestirmis oldugu-
muzu gordik. Ayni sekilde yaptigimiz
calismalarda 2012 yili icin ongordii-
gimuz artis rakami yiizde 30°dur. Bu
hedefimizi de, yaptigimiz yatirimlar ve
modern teknolojilerle 6nemli 6lclide
yakaladik.

“1,5 MILYON EURO’LUK YATIRIM
YAPTIK"

Dinyada teknolojinin son hizla gelisti-
gini ve Kurtman'in da bu gelismelere
ayak uydurmak icin onemli adimlar
attigini belirten Kurtoz; “Yaptigimiz
plan dogrultusunda kapasiteyi ve ka-
liteyi artirmak, makine parkurunu son
teknolojilerle yenilemek icin 1,5 milyon
euro tutarinda bir yatirimi planladik.
Bu ay itibariyle bu plan hedefinde ya-
tirimlarimizin 2/3'Gnd gerceklestirdik.
Ayrica uzun yillardir konustugumuz
ve hedefledigimiz, 2010 yili itibariyle



somut adimlar attigimiz, ortakliklar
seklinde subelesme kararimizi 2012
yilinda uyguladik. Biri Istanbul Ana-
dolu yakasinda Orhanli-Tuzla, digeri
de Avrupa yakasinda Ikitelli'de olmak
Uzere iki adet subemiz su anda hizmet
veriyor” dedi.

Hidrolik ve pndmatik sektoriinde sizce
en dnemli sorun nedir?

Hidrolik ve pnomatik sektoridni ve
Ulkemizi bekleyen en énemli sorun-
lardan birini; kalitesiz, standart dis,
yeterince test edilmemis Uzak Dogu
drunlerinin Turkiye pazarina elini
kolunu sallayarak girmesi olarak
degerlendiriyorum. Bu konu ile ilgili
gerek ithalatcr arkadaslarimiz, gerekse
kullanicilarimiz bilinclendirilmeli ve
bu trinler kullanitlmamalidir. Ayrica
devlet bu cercevede gelismis ulkelerin
dahi uyguladigr haksiz rekabeti onleyici
bir takim tedbirleri almalidir. Ornegin;
bu Urlnlerin Ulkeye girdigi gimrikle-
rin ulasimi daha zor ve maliyeti artirici
bolgelerde kurulmasi gibi bir dizi tedbir
duslnilebilir. Bir diger sorun ise yine
haksiz rekabete neden olan, kalite ve
standart olarak merdiven alti Uretim
dedigimiz Uretimdir. Standartlara
uymadigi gibi kayit disi calisan bu tir
dreticilerin, standarda uygun uretim
yapmalari konusunda denetleyici
mekanizmalarin kurulmasinin yanin-
da kayit icine alinmalari da gerekiyor.
Standartlar konusunda eksikliklerin
bir an 6nce tamamlanmasi da ayri

bir sorun. Bu konu ile ilgili 6nceki
donemlerde AKDER ile TSE arasinda
baslatilan calismalarin hizlandirilmasi
ve standartlarin bir an once yurirluge
konulmasini arzuluyoruz. Sektorde
gozlemledigim sorunlardan baska
birisi de nitelikli eleman ve egitim
konusudur. AKDER'in basarili oldugu,
soruna ¢ozidm urettigi, orgutli ve gucld
olmanin bilincine vardigi, farkliligini
hissettirdigi egitim konusunda uzun
yillar siren calismalar sonuclandi ve
UAGEM (Ulusal Akiskan Gict Merkezi)
gectigimiz egitim yili sonlarindan itiba-
ren egitimlerine basladi. Bu durum da
bizi mutlu eden bir gelisme oldu.

Sektoriin gelecegdi hakkinda
dislinceleriniz nelerdir?

iletisimin son yillarda cok hizli ge-
lismesi, dlnya pazarlarinin kiresel-
lesmesi bitin sektorlere oldugu gibi

sektorimiuze de hiz kazandirdi. Bugiin
butin dinya kiresel bir koye doni-
surken gelismeler aninda takip edilir
hale geldi. Bati Ulkelerinin gelisimi,
refah seviyesinin artmasi, genc is
glcl ve nlfusun azalmasi, emegin
pahalilasmasi ve cevre konusu ile
ilgili gelismeler batinin bazi konularda
imalattan ¢ekilmesine neden oldu. Bu

boslugu doldurmakta en atak davranan

tlkelerin basinda Cin Halk Cumhuri-
yeti gelmekle birlikte bence Ulkemiz
hala bu konudaki avantajini koruyor.
Uzak Dogu'ya ve Asya'ya giden batili
firmalarin gerek zihniyet farkliligindan,
gerekse de mesafenin uzak olmasi ve
surecleri iyi izleyememelerinden dolayi
pek memnun olmadiklarini gériyoruz.
Tlrkiye'nin batiya olan yakinligi, bizim
firmalarimizin batiyi daha iyi anlama-
si ve llkemizdeki imalat bilincindeki
degisimler, sektorimizi ve tlkemizi
avantajli hale getiriyor. Bu avantaji

iyi degerlendirmek gerekiyor. Batili
firmalari dlkemizde, sektorimizle
ilgili yatirimlar yapmaya davet ve ikna
etmeliyiz. Bu konuda imalatcilara

ve ithalatcilara bence 6nemli gorev-
ler diistiyor. ithalatcilar temsilcisi
olduklari firmalari Ulkemizde yatirim
yapmaya ikna etmelidir. imalatcilar
ise evlilik ve isbirlikleri ile yabanci
yatirimlari cekmeli ve ayrica katma
degeri yliksek Uriinlere, sistem Ure-
ten yatirrmlara yonelmeli. Bu acidan
bakinca ben sektoriin gelisime ve
bluylimeye acik oldugunu rahatlikla
soyleyebilirim.

Tunceli’de 1956 yilinda dogdu.

{1k, orta, lise egitimini Erzincan ve
[stanbul’da tamamlayan Kurt6z;
1983 yilinda istanbul Universitesi
Iktisat Fakiiltesi'nden mezun oldu.
Ayni iiniversiteden uluslararasi
isletmecilik konusunda ytiksek li-
sans derecesine sahip olan Mehmet
Kurtdz; 1986 yilindan bu yana gorev
yaptig1 Kurtman’da halen Yonetim
Kurulu Baskani olarak ¢alismalarini
stirdiirityor. Hadimkdy Arnavutkoy

Sanayici ve is Adamlar1 Dernegi (HA-

SiAD) Baskan Yardimciligy, istanbul
Universitesi Mezunlar1 Cemiyeti
(IFMC) Yénetim Kurulu Uyeligi gibi
cesitli gorevler listlenen Kurt6z ayni
zamanda Istanbul Sanayi Odas1 41.
Grup Meslek Komitesi Bagkani'dir.
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drkiye yay sektori malzemeci-
sinden makinecisine, imalat-
cisindan kaplamacisina kadar
genis bir alani kapsiyor. Ancak
bizim ‘Kapak’ konusu olarak ele aldigi-
miz yerli yay Ureticilerine dair istatistiki
verilere ulasmak zor. Sektor oyun-
culari bu konuda Ulkemizde yeterli
derecede istatistigin olusturulmadi-
gina dikkat cekerken; yaklasik 500
dolayinda firmanin yay sektoriinde
yer aldigini tahmin ediyorlar. Buna
ragmen rakamsal bazda olustu-
rulan verilere gore son bes yilda;
firma sayisi ve kullanilan malzeme
miktariyla Uc kattan fazla blyiyen,
kisa zamanda makinelesen, gerek
belgeleri, gerekse calisan kalitesiyle
kabuk degistiren bir sektorin tablosu
hakim.
Tiarkiye'nin hemen hemen herilinde
cesitli ebatlarda, bircok sektoriin
ihtiyacini karsilamak adina faaliyet
gosteren yay firmasi mevcut. Oysa
bugline kadar derneklesme yoluna
gidilemedigi icin olusan guc, kontrol-
sz bir sekilde isliyor. Firmalarin or-
tak cabasiise dnce tek bir ¢ati altinda
birlesmek yoninde.

PAZARIN BUYUKLUGU 350 MILYON
DOLAR

Ulkemizde yay sektorii 1960 ve 1970°1i
yillardan itibaren tamamen yerli olarak
Uretim yapmaya basladi. Ancak ihracat
girisimleri ise 1990l yillarla birlik-

te dne cikiyor. TUrkiye yay sanayisi
otomotiv ve demir yolu sektorid basta
olmak tzere mobilya, is makineleri,
madencilik, insaat, tarim, demir ve
celik sektorlerine tretimleriyle destek
oluyor. Turkiye genelinde yaklasik

50 biyik firma bulunuyor ve pazarin
tahmini biydklugd 350 milyon dolar
civarinda. Turkiye'nin Ocak-Eylil
doneminde celik Uretimi, yitin ilk yari-
sinda elde edilen yiksek performans
sayesinde, ylzde 8,4 artisla 27,1
milyon ton seviyesine ulasti. Ancak
yay sektorinin baslica ham maddesi
olan celige ise firmalar kolay ulasa-
miyor. istanbul, Karabik, izmir ve
Bursa gibi illerden ham madde temin
eden firmalar bu durumun tedarik
slresini uzattigini ve maliyetleri yik-
selttigini belirtiyor.

Ozelikle son yillarda Orta Dogu’da
yasanan karisikliklarla beraber
Avrupa’nin yay sektorind agir is

kolunda gorerek dretimini azaltma-

si, gelismekte olan Ulkeler icin firsat
yaratiyor. Turkiye yay sektord, son Ug¢
yildir inisli ¢cikisli bir grafik sergileyen
pazarda istikrar ariyor. Bundan tc yil
dncesine kadar her yil ortalama yizde
20 oraninda biyuyen sektor, 2009
yilinda Avrupa’da etkisini gosteren eko-
nomik kriz ve takip eden yillarda Orta
Dogu ilkelerinde meydana gelen siyasi
calkantilarin etkisiyle ciroda disls
yasadi. Ancak Avrupa’nin agir sanayide
uyguladigi politikalarla beraber diger
tUlkelerden yay ithal eden Avrupali
firmalar sayesinde, Turk firmalari
yaralarini kisa zamanda sardi.

IHRACATTA AB YANSIMASI

Sektorin yillik Gretiminin ylzde 15%ini
ihrac ettigine dikkat ceken firmalar,
ihracatta AB ve Orta Dogu Ulkelerinin
one c¢iktigini dile getiriyor. Yine de mev-
cut durum itibariyle sektor ihracatinin
distk kaldigi yoniinde degerlendirme
yapan firma sahipleri, bunun baslica
nedeni olarak AB Ulkelerindeki kullani-
cinin milliyetci yaklasimini goriyor. Bu
pazarda yer alan federasyonlarin etkin
lobi faaliyetinde bulunduguna isaret
eden firma sahipleri, dolayisiyla AB
pazarina mal satmalarinin neredeyse
imkansiz oldugunu dile getiriyor. AB
pazarinda yer alan isletmelerin disariya



Son bes yilda sektérdeki
firma sayisi ve
kullanilan malzeme
miktariyla g kattan
fazla biyiyen yay
sektori kisa zamanda
ihracahini artirarak

kabuk degistirmeye
baslad.

genellikle kimsenin yapmak istemedigi
mallarin siparisini verdigini anlatan
firma sahipleri, buradan riskli ve
dretimi zor olan yay tipleri icin fiyatlan-
dirma talebinin geldigini belirtiyor. AB
disindaki Ulkelerde ise fiyatlandirmanin
daha dislk dlzeyde seyretmesi ve
internet kavraminin ticarette hizla yer
bulmasinin ihracati olumsuz etkiledi-
gine vurgu yapan sektor oyunculari,
devletin ihrac desteklerini artirmasiyla

rekabet avantajina sahip olacaklari
kanaatinde.

DERNEKLESME YOLUNDA ADIM ADIM
ILERLENIYOR

Turkiye yay sektorinin sorunlari
noktasinda goridslerini bildiren firma
sahipleri, bu alandaki temel sikintinin
derneklesememekten kaynaklandigi-
nin altini ciziyor. Sektorde bir birligin
olmamasi nedeniyle ithal mallarda
gumrik denetimlerinin yeterince
yapilamadigi gérisinde olan sektor
oyuncularl, bir an once dernek catisi
altinda birlesmek istiyor. Yine sektor-
le ilgili mevzuatlarin diizenlenmesi,
dretiminin belli bir kalite standardina
gore yapilmasi, blrokratik islerin yi-
rdtilmesi gibi konularin dernek eliyle
cozilebilecegine isaret eden firmalar,
derneklesmeleri halinde sorunlarinin
cozidme kavusacagina inaniyor. AB
ulkelerinde oldugu gibi ithal mallara
karsi yerli Ureticinin desteklenmesi icin
agir sanayi baska olmak lzere hem
ozelde, hem de kamuda lobi faaliyetleri
ylUrUtebileceklerine de dikkat ceken
sektdor oyunculari bu konunun haya-

ta gecmesi icin sektore liderlik eden

firmalarin tasin altina elini koymasi
talebinde bulunuyor.

HAM MADDEDE YUZDE 35'LiK

FARK VAR

Sektorin ham madde konusundan
baslamak Uzere satis, satis sonrasi
geri donusler, tahsilat problemle-

ri, vergilendirme gibi bircok konuda
sikintili oldugunu da vurgulayan sektor
oyunculari, ham madde dreticisinin
azliginin sektorde kullanilan mater-
yalin fiyatini ylikselttigini belirtiyor.
Yurt ici ham madde fiyatlari ile yurt
disi arasinda ytzde 35'lik bir farkin
bulunduguna atifta bulunan sektor
oyunculari, bu durumun Ureticiyi
olumsuz etkiledigini bildiriyor. Sekto-
rin kalifiye eleman bulma ve yetistir-
me konusunda da sikintili oldugunu
soyleyen sektor oyunculari, kalifiye
eleman bulma noktasinda bir 6gretim
kurumunun bulunmamasini elestiriyor.
Bu sorun ylzinden isletmelerin hem
genel kaliteyi yakalama, hem de hizli
dretimde bulunma noktasinda sikinti
yasadigini soyleyen firma sahipleri,
sorunun ¢ozdmu icin isletmelerin bir
araya gelerek, konuyu ele almasi ge-
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rektiginin altini ¢iziyor. Ayrica Uretimde
kullanilan tim makinelerin menseinin
yabanci oldugunu hatirlatan uzmanlar,
bu durumun makine ithalatini artirdigi-
ni savunuyor. Yine misterinin yetersiz
bilgiyle mal almasini da elestirerek,
misterinin fiyat odakli mal alimi
yapmasinin genel kaliteyi olumsuz
etkiledigi tespitini yapiyor.

“HAM MADDE URETICISI

s/~ COKAZ"

3 ALI EZIM
MENEVIS YAY GENEL
MUDURU

“Menevis Yay olarak 2010 yilindan bu
yana Bursa'da agir sanayi yaylari konu-
sunda c¢alisiyoruz. Firmamizda 14 ile 65
milimetre araligina kadar sicak sarimli
yay Uretiyoruz. Uriin gamimizda sicak
sarimli helezon yaylar, soguk sarimli
helezon yaylar, disk yaylar, kiilah yaylar
ve zigzag yaylar bulunuyor. Su anda bin
500 metrekarelik kapali alanda faali-
yetlerimizi strdirdyoruz. Orta vadede
bu alani 5 bin metrekareye cikarmayi
planliyoruz.

Sektorin sorunlari arasinda yay sanayi
alaninda ham madde dreticisinin cok
az oldugunu soyleyebilirim. Bu durum
ham madde tedarik slresini uzatiyor

ve maliyetleri artiriyor. Ayrica gimrik
duvari olmaksizin Tirkiye'ye giren mal-
lar, yerli Ureticiyi issizlige sevk ediyor.
Sektor ihracati da bu yizden disik
seviyelerde seyrediyor. Ayrica ihra-
catta Orta Dogu Ulkelerinde yasanan
karisikliklarin da onemli payi var. AB
Ulkelerindeki talep daralmasi sektor
olumsuz etkiliyor.

Turkiye yay sanayi sektoru ise basli ba-
sina kalifiye eleman bulma noktasinda
sikinti yasiyor. Kisa zamanda bu alana
yonelik hizmet verebilecek dgretici bir
kurumun faaliyete gecmesi gerekiyor.
Herhangi bir dernek veya birligi olma-
yan sektorimdz, sorunlarini cozme nok-
tasinda yetersiz kaliyor. Kalifiye eleman
sorunu yuzinden isletmeler hem genel
kaliteyi yakalama, hem de hizli Gretimde
bulunma noktasinda sikinti yasiyor. Co-
zim icin isletmelerin bir araya gelerek,
konuyu ele almasi gerekir.”

“YAY SEKTORU iLERLEME

o/~ KAYDETTI"

-.@ ONUR ARSLAN

P ONUR YAY GENEL
MUDURU

“Onur Yay olarak 1994 yilinda faaliyete
basladik. Firmamizda 0,2 mm’den 14
mm’ye kadar her tir basma, cekme ve

Sektarin yillik
Uretiminin yizde
15’inin ihrag edildigine
dikkat ceken firmalar,
ihracatta AB ve Orta
Dogu ilkelerinde
yasanan gelismeler
dogrultusunda paylarini
artirdiklarini belirtiyor.

torsiyon yaylarinin Uretimini yapiyoruz.
Basta otomotiv sanayi olmak Uzere
plastik ve ziraat makinelerine yonelik
yay Uretimi gerceklestiriyoruz. Ozel-
likle son bes yildir fren balata yaylari
imalatina agirlik verdik. Teknolojiyi
yakindan takip eden firmamiz; drin
potansiyelini siirekli olarak gelistiriyor.
Makine sanayinde faaliyet gosteren yay
sektorinin en biylk problemi ham
madde temininde yasanan sikintidir.
Biz Canakkale'de faaliyet gosteriyoruz.
Bulundugumuz ilde yine yay sektoriin-




de faaliyet gosteren yalnizca ¢ firma
var. Ve bizler ham madde teminimizi
genlikle Istanbul'dan gerceklestiriyo-
ruz. Bu durum da maliyetlerimize ciddi
oranda yansiyor. Bunun haricinde Tur-
kiye genelinde yay sektorinde faaliyet
gosteren de cok fazla firma bulunmu-
yor. Belki de firma var; ancak bunun
verisinin bulundugu herhangi bir birlik
ya da dernek olmadigi icin haberdar
degiliz.

Yay sektoriniin yasadigi en blyik
problem ise tesviklerin olmamasidir.
Ar-Ge, inovasyon, pazarlama gibi ko-
nularda bizlere destek verecek her-
hangi bir kurum yok. Eskiden herkese
verilen kredilerden yay sektori de
faydalaniyordu; ama artik bu destek-
ler yok denecek kadar azaldi. Buna
ragmen yay sektorid son yillarda asiri
derecede ilerleme kaydetti. Bunun da
en buytk nedeni otomotiv sektorinin
ylukselis yasamasidir. Bunun yani sira
Avrupa'nin artik agir sanayiyi kaldirma-
sI, bizim gibi gelismekte olan llkelerin
sanayisine yansiyor.”

“MAKINE YATIRIMLARINA
DEVAM ED_ECEéiZ"
SEMA CERI

“Konya'da 1990'dan beri yay imala-

ti konusunda faaliyet g6steriyoruz.
Savunma sanayine ve tarim makineleri
sektorine

yonelik agir gramajli yay tUretmeye bas-
ladik. 2013 yilinda yeni makine yatirim-
lari yapmayi planliyoruz.
Kuruldugumuz giinden bu yana daha
kicuk ve hafif yay tretimiyle agirlik-

li olarak oyuncak sektoriine hizmet
verdik. Makine ve tezgah takimlarina
yaptigimiz yatirimlarla farkli sektorlere
de Uretim gerceklestirecegiz. Turkiye
zirai aletlerde ve savunma alaninda
disa bagimli olmaktan kurtulmaya ca-
lisiyor. Savunma sanayisinde yasanan
gelismeler firmalarin kendileri gibi
tedarik zincirinde bulunan imalatci-
laricin de oldukca olumlu sonuclar
doguruyor. Bu nedenle Korfez Yay
olarak makine ve ekipmanlarda yati-
rimlar yapmaya devam edecegiz. Son
iki yilda klcik capli Uretimden biytk
capli ve agir gramajli yay uUretimine
dogru gecis yaptik. Bu acidan dnce-
likle imalathanelerimizi genisleterek
mevcut makinelere yenilerini ekledik.

Bu yilki satislarda, iki yil dnceki satis-
larimiza gore neredeyse ylzde 300'lik
bir artis yasadik. Bu artisa tarim maki-
neleri sektorindeki ve savunma sana-
yindeki gelismelerin blyuk katkisi oldu.
Bu sektorlere ara mal veren tedarikei-
lere yaptigimiz lretim sayesinde satis-
larimiz artti. 2013 yilinda yapacagimiz
yatirimlarla beraber bahsettigimiz
sektorlere dogrudan lretim yapmays,
birinci el tedarikci olmayi hedefliyoruz.
Bu hedefimiz dogrultusunda imalatimi-
za otomotiv, savunma sanayi ve tarim
makinelerinde kullanilan blyik capli
agir yaylari treten farkli 6zelliklerde
makine ve tezgah takimlarini ilave
edecegiz. Boylece Urln cesitliligimizi
ve Uretim kapasitemizi artirmis ol-
makla beraber, tretim alanlarimizi da
genisleterek farkli ve daha biytk, daha
onemli sektorlere Uretim gerceklestir-
mis olacagiz.

Yatirim planlarimiz sektorlerde olusan
ihtiyaclara ve taleplere gore sekille-
niyor. Son dénemlerde bazi onemli
sektorlerde yasanan gelismeler bize de
olumlu yansiyor. Bu dogrultuda 2013
yili icerisinde yapacagimiz yatirimla
Uretim kapasitemizin artisina bagli
olarak yillik ciromuzun da su ankine
gore yaklasik iki kat artacagini ongori-
yoruz. Bu yatirimimizla giinlik Ureti-
mimiz 200 bin adetten 400 bin adede
ulasacak. Uretim gerceklestirecegimiz
sektorlerin cesitlenmesine bagli olarak

ylzde 20°lik ic pazar payimizda da yiiz-

de 10-15'lik bir artis bekliyoruz.

Yillik ciromuzun yizde 30'unu Orta

Dogu Ulkelerine gerceklestirdigimiz —
ihracattan karsiliyoruz. Su an Orta

Dogu'da dort Ulkeye yay ihra¢ ediyoruz. by
Imalatimizdaki gelismelerle birlikte

ihracat gerceklestirdigimiz tlke sayi-

sini artirmayi plantiyoruz. Bu konuda

bazi Glkelerle gorisme halindeyiz.

Surekli yurt disina gidip geliyoruz ve

ihracat icin temaslarda bulunuyoruz.

Otomotiv, tarim makineleri ve savunma
sanayine girmemizle beraber ihracat
portfoyimuziin de genisleyecegini Umit
ediyoruz.”

genisleyen Uretim alanlarimizla birlikte g
]
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“SEKTORUN BIRLIKTELIK
GUcU YOK~

CEMALETTIN KAPLAN
ALTAN YAY FINANS
UZMANI

“Yay tretimi konusunda genis bir yel-
pazeye sahip olan firmamizda, Ureti-
mimiz CNC makinelerinde ve hassas
tolerans degerlerinde gerceklesiyor.
Uretimimiz Hadimkdy'de bulunan 2
bin metrekarelik fabrikamizda yapili-
yor. Urlinlerimizise 0.15 mm - 12 mm
arasinda ve ISO 9002 ve Militarye test
sertifikali tellerle yapiliyor. Stirekli
kalite kontrol sistemiyle trinlerimiz
malzeme girisinden mamul sevkine
kadar kontrol altinda tutuluyor. Uriin




yelpazemizde fosfor, bronz, piring, ala-
simli ve alasimsiz yaylik teller ve bant
malzemelerden olusan talebe uygun
her tirld basma yaylari, cekme yaylar,
torsiyon yaylari, 6zel sekilli telform
yaylari, tel bikme iceren yaylar ve bant
yaylari bulunuyor. Kisacasi kalip yay
haric (bu tir daha farkli bir tesis yapi-
lanmasi gerektiriyor) tim yay cesitleri
fabrikamizda Uretiliyor. Uretilen yaylari-
miz gelen talep dogrultusunda taslama
makinemizde, taslama islemiyle, 6zel
kaplamasiyla konveyor bantli elektrikli
temperleme firinlarimizda bitirilerek
teslim ediliyor. Firmamiz uygun fiyat ve
6deme sartlariyla misterilerimize en iyi
hizmet ve kaliteyi sunuyor.

Altan Yay olarak 2009 yilindan bu yana

ihracat gerceklestiriyoruz. ihracatimiz
yogun olarak Avrupa kitasina yonelik
gerceklesiyor. Tirk makine sektori de
Uretim ve ihracat konusunda kendini
gecen senelericerisinde gelistirmis-
tir. Ancak ozellikle yay sektoriinde

bu yeterli degil. Hala makine sektori
icerisinde yer alan bircok firma yay
sektorinde yerli Uretim yapildiginin
farkinda degil. Bu noktada yurt disina
bagimli olan sektorimizin daha fazla
bilinclendirilmesi gerekiyor.

Sektor olarak bizim en biylk soru-
numuz kalifiye eleman noktasinda
basliyor. Yay sektortinde donanimli ele-
man bulma konusunda firmalar zorluk
cekiyor. Bunun yani sira elbette diger
is kollarinda oldugu gibi finans basli

basina biiyiik bir problem. Ozellikle ih-
racatta yasanan sorunlar var. Bu nok-
tada tesvikler yetersiz kaliyor. Bir diger
sorun ise sektorin birliktelik giictinin
olmamasidir. Yay sektorint temsil
edecek, ekonomik veriler konusunda
dyelerini bilgilendirecek, sektord bir
araya getirecek herhangi bir dernegi-
miz yok. Bu noktada Tirk yay sektori
kendini yeterince tanitamiyor ve bir gii¢
birligi saglayamiyor. Sektdrde faaliyet
gosteren bircok firma yalnizca kendi
cabalariyla gelismelerden haberdar
olabiliyor. S6z konusu iletisimsizlik de
bircok problemi meydana getiriyor.
Bu sorunlarin ¢oziimlenmesi igin ilk
etapta cesitli yasalarin dizeltilmesi
gerekiyor. Devletin bu noktada cesitli
onlem paketleri hazirlayarak bir takim
calismalara imza atmasi lazim. Aksi
takdirde tlkemizde faaliyet gosteren fir-
malar kendi basina ancak bir yere kadar
blyime saglayabilir. Yay sektorinde
faaliyet gosteren bir firma olarak 2013
yilinda dretim ve yatirimimizi artirmayi
planliyoruz. Ihracat pastasindaki payimizi
artirarak yerli Uretimde yay sektorint bir
adim daha dne tasimaya calisiyoruz.”
UZAY YAY GENEL
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MUDURU

“Basta otomotiv olmak tzere pek ¢ok
sektorln yay ihtiyacini 1989 yilindan bu
yana karsiliyoruz. Su anda Bursa Cali
Sanayi Bélgesi'nde bulunan 3 bin 500
metrekare olan kapali alandaki tesisle-
rimizde Uretim gerceklestiriyoruz. Fir-
mamizda soguk sekillendirmeyle 0-10
ile 12 milimetre arasinda tel isleyerek,
dretimin ylizde 90'indan fazlasini oto-
motivin ana ve yan sanayilerine yapili-
yor. 62 kisilik ekibimizle beraber yurt
disina Turk makine sanayi ve yay sek-
tord acisindan énemli derecede ihracat
yaplyoruz. Uretimin ylizde 22'sini direkt
ihracata aktariyoruz. ihracat pazar-
larimizi agirlikli olarak Avrupa Birligi
dlkeleri olusturuyor. Bu yil dort Ulkeye
dogrudan ihracat yaptik. Bizim &zellikle
otomotiv sektdriinde drin verdigimiz
firmalarin blytk bir kismi ihracat
yaplyor. Bu acidan baktigimizda dolayli
olarak Urtnlerimizin ylzde 80'inin yurt
disina gittigini soyleyebiliriz.

Yay sektorinde faaliyet gosteren bir
firma olarak gelisim ve biylime en

“URI_ET_iMiMiZiN YUZDE
22'SINI IHRAC EDIYORUZ"
ALi OYGUCU




onemli hedefimiz. Bu dogrultuda ve-
rimliligimizi artirmak icin bu yil icinde
iki adet makine yatirimi yaptik. Birini
bu senenin basinda almistik. Digerini
de yil sonuna kadar teslim alacagiz.
Bu yatirimlar ile birlikte verimlilikte
ciddi bir artis olacagini dislniyoruz.
Ancak bizim sektorimizde maalesef
cok goreceli bir ilerleme s6z konusu.
Biz 1994 krizi de dahil hicbir krizde yili
kiculterek kapatmadik. Hep kendi-
mize bir seyler ekledik, stabil de olsa
blylme kaydettik. Bu seneyi de dnceki
yillara gore buyuyerek kapatacagiz.
2013 yilinda hedefimiz tam kapasiteyle
calismak. Uretimlerimiz yerine gore
ozel olarak tasarlaniyor. Bu nedenle
musterimizin talebine gdre tasarim
destegi de vererek Uretim yapiyoruz.
7-8 yil 6nce basladigimiz tasarim
destegiyle Urlnlerimizin tam olarak
ihtiyaca yanit vermesini ve herhangi bir
hatanin veya eksikligin olusmamasi-
ni saglamaya calisiyoruz. Dort kisilik
ekibimizle hazirladigimiz tasarimlarda
musterimizin ihtiyacini belirleyip, sifir
hatayla en iyi sekilde tretim gercek-
lestiriyoruz. Hedefimiz U¢ vardiyayla
tam kapasite calismak. 2010'da bir
onceki yila gore ylzde 20,1; 2011'de ise
2010a gore ylzde 14 buyiduk. Bu yil
da 2011°e gore en kot ihtimalle ylzde

16 blylyecegimizi 6n goriyoruz.”
ESTETIK YAY SANAY]
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GENEL MUDURU

“Firmamiz Bursa'da 1958 yilinda Este-
tik Yay adi ile kuruldu. 1978 yilina kadar
binek araclarina fren, gaz, debriyaj,
kancali cekmeye calisan yaylar Urettik.
1978 yilindan sonra atélye bazinda
sicak sarimli yaylar Uretildi.

Su anki Urtin gamimizla demir yolu
araclari lokomotifinde, yolcu ve yiik
vagonlarinda, demir yolunda yol Ure-
timi veya tamiri konusunda calisan is
makinelerinde, madencilik sektdrinde
kullanilan tas kirma ve eleme tesisle-
rinde ve ayrica otomotiv, tarim, tekstil,
insaat, demir ve celik sektorlerine
hizmet veriyoruz.

2010 yilinda bir dnceki yila gore kriz
sonrasi hizli bir artis yasandi; fakat
2011'de bu hiz kesilerek daha duragan
bir siparis ve Uretim donemine girildi.

“[HRACATTA
FEDERASYONLAR ONEML
ROL OYNUYOR"

ZAHIT SUKRU EZIM

Bu durumda sektore yaklasik ylzde
10°luk bir enflasyon orani uyguladigi-
mizda asil artisimiz ylzde 8'dir. Bu,
firmamizin beklentilerinin altinda
kalmasi demektir. AB ulkelerindeki
ekonomik krizin etkileri sebebiyle
beklentilerimizi simdilik gerceklesti-
remiyoruz.

Turkiye yay sanayi sektorl bu yil da
dahil olmak Uzere son U¢ yildir ciroda
disus yasiyor. Bu durumu talepteki
yetersizligin meydana getirdigi kana-
atindeyim. Bu yilin ilk yarisinda yay
sektord 2011'in ayni donemine gore;
ciroda ylzde 30°luk disUs yasadi.
Bunun nedenini farkli basliklar altinda
toplayabiliriz. Ciroda yasanan diususte
en pay Avrupa Birligi (AB) Ulkelerindeki
ekonomik krizin etkisinin stirmesi-
dir. Bu ylzden Turkiye'deki uretici
firmalarin talep daralmasi yasiyor.
Yine Turkiye'ye herhangi bir gimrik
duvarina takilmaksizin giren kalitesiz
mallar pazari olumsuz etkiliyor. Yine
Orta Dogu llkelerindeki karisikliklar
nedeniyle bu bolgede disen verim,
satislari olumsuz etkiledi. Ayrica ana

ithal mallarda gimrik
denetimlerinin yeterince
yapilamadigi gérisinde
olan sekir oyuncular,
bir an énce dernek cahsi
altinda birleserek ithal
mallara karsi kamuoyu
olusturmak istiyor.

girdimiz olan enerjide birim fiyatinin
surekli yikseliyor olmasi da sektor
cirosuna olumsuz yansiyor.

AB’deki firmalar cogunlukla kendi dl-
kelerinde imalat yaptirmak istiyor. Di-
saridan ise kimsenin yapmay! isteme-
digi, riskli ve Uretimi zor olan yay tipleri
icin fiyatlandirma talebinde bulunuyor.
AB llkelerindeki sektor lobileri veya
federasyonlari konularindaki calisma-
larinda oldukca etkili rol oynuyor. Ulke
ici ihtiyaclarin federasyonlar vasitasiyla
paylastirilmasi ihtiyacin dogmasi ile
kapatilmasi bir oluyor. imalat konumuz
olan yay ile ilgili olarak yurt disindaki
federasyonlara tye olmamiz gerekir.
Fakat burada da ilgili tlkede Uretici
firma olmamiz talep ediliyor. Yine AB
disindaki Ulkelerde ise fiyatlandirma-
nin daha disuk dizeyde seyretmesi

ve internet kavraminin ticarette hizla
yer bulmasi sektor ihracatini olumsuz
etkiliyor.

Sektorin sorunlari noktasinda da ham
madde konusundan baslamak uze-

re satis, satis sonrasi geri donusler,
tahsilat problemleri, vergilendirme gibi
bircok konuda sorun yasaniyor. Fakat
ham madde Ureticisin azligi sektorde
kullanilan materyalin fiyatini yliksel-
tiyor. Yurt ici ham madde fiyatlari ile
yurt disi arasinda yizde 35°lik bir fark
bulunuyor. Kalifiye eleman bulma
noktasinda bir 6gretim kurumumuz
bulunmuyor. Ayrica misterinin fiyat
odakli mal alimi yapmasi genel kali-
teyi etkiliyor. Bu sorunlara ilave birim
enerji maliyeti ve vergilendirmenin
yluksek olmasi ihracat yapabilme
kabiliyetimizi sinirliyor. Son olarak
sektor nakliye yoniinden de sikinti
yaslyor.”
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Makine Sanayii Sektér Platformu’na (MSSP) iye dernek, birlik ve

odalarin faaliyetlerini yénetim kurulu baskanlarindan dinlemeye

devam ediyoruz. Bu sayimizda sayfalarimiza Baglanti Elemanlar

Sanayici ve ls Adamlari Dernegi (BESIAD) Yénetim Kurulu Baskani
Mustafa Tecdelioglu’nu konuk ettik.

SR E TICEINN Y BRIl as et Rt D EFRihcE BMLRLE R ECENEIN B BE S



ki farkli elemani birbirine baglaya-

rak sokulebilir sekilde calismasini

saglayan ‘Baglanti Elemanlari’ maki-

ne sanayinde onemli bir yere sahip.
Baglanti elemanlari olmadan herhangi
bir sinai tridntn imal edilemeyecegi
goz oniine alindiginda stratejik bir
6neminin de oldugu gorilen baglant
elemanlari sektorind, Turkiye'de Bag-
lanti Elemanlari Sanayici ve Is Adamla-
ri Dernegi (BESIAD) temsil ediyor. 2001
yilinda faaliyete baslayan dernegin
baskanlik gorevini sirdiren Mustafa
Tecdelioglu ile sektoriin diinyadaki
durumu, Tirkiye'nin dinya genelindeki
konumu, ihracat ve gelecek planlarina
dair kapsamli bir réportaj gercekles-
tirdik.

Baglanti elemanlari hangi mal
gruplarini kapsiyor?

Baglanti elemanlari iki tane hareketli
parcay! birbirine baglayan ara eleman-
lari kapsar. Sektor icerisinde yer alan
mal gruplarinda baslica trtnler ise
civata, vida, somun, rondela, dibel,
gijon, percin gibi kalemlerdir. Bag-
lanti elemanlari makine sektérinin
olmazsa olmaz parcalaridir. Makine

icerisinde yuk tasidigi ve glcld olma-
si gerektigi icin onemli ve hassas bir
sekilde kullanilmasi ve Uretilmesi ge-
rekir. Oturdugunuz koltuktan elektrik
diregine, beyaz esyaya, metal sekto-
rinden otomotive kadar cok genis bir
yelpazeye hitap eder. Baglanti eleman-

lari ayni zamanda stratejik bir Grindur.

Her an sikintiya disebilen, cesidi bol,
uretimi zaman alan ve bilgi gerektiren
bir sektordir.

Sektorde faaliyet gosteren firmalarin
yapilari nasil?

Bizim sektorimuzde cok ortakli veya
baska gruplarin desteklemesinden
ziyade genellikle az ortakli veya aile
sirketlerinin faaliyet gosterdigi irili
ufakli ytzlerce firmadan olusmaktadir.
Bu sadece Tirkiye'ye 6zgu bir durum
degil, dinyada da bu sekilde isleyen
bircok firma var. Dinyada basarili ol-
mus tim sirketlere baktigimiz zaman,
kurumsallasmis bir yapi goriyoruz.
Aile sirketleri var ve aileler isi bilmek
zorunda, aile sirketleri de hizli bir
sekilde kurumsallasmasi gerekiyor.
Bu sektdrde basarili olabilmek icin
bir metaldrji mihendisi kadar metali,

endUstri mihendisi kadar isletmeyi,
makine mihendisi kadar mekanizmays,
dis ticaret uzmani kadar da dis ticareti
ve iktisatcl kadar ekonomiyi bilmek
gerekir. Bu kadar cok urin cesitliligi
olunca da bircok alanda bilgi sahibi
olmak zorundayiz. Bizim meslegimiz
cok kolay bir meslek degil; bir anda
baglanti elemani tretilmiyor, bir anda
da birakilmiyor.

Tirkiye'de baglanti elemanlarinin
tarihsel gelisiminden bahseder
misiniz?

imalatin, sanayinin ve tiketimin oldugu
her yerde baglanti elemani olmak
zorundadir. Bu nedenle baglanti ele-
manlarinin cok eski bir ge¢cmisi vardir.
Dinya genelindeki tarihi milattan
6nceye dayanir. Eskiden ‘'mih” adi ve-
rilen bir ¢ivi kullanilirmis. S6z konusu
civi de aslinda bir baglanti elemanidir.
Tirkiye'de ise 1920l ve 1930°lu yillarda
sadece civata ve somundan bir kisim
eleman tretiliyordu. ikinci Diinya
Savasi'ndan sonra yasanan kitliktan
dolayi bircok sey gibi civata ve somun
da bulunamiyordu. Bunun sonucu ola-
rak da dlkemizde ihtiyac duyan firma-
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lar baglanti elemanlarini yurt disindan
ithal ediyordu. Ancak Cumhuriyet’in ilk
yillarini baz aldigimizda bu tir eleman-
larin cok basit ve ilkel usullerle dahi
olsa Uretiminin gerceklestigini goru-
yoruz. imalatin asil gelisim siirecinin
ise 1950°li yillarda basladigini soyle-
yebiliriz. 1950°li yillardan sonra 0zel
tesebbislerin bu ise yatirim yaptig
goriliyor. Birkac tane firma Halic bol-
gesinde kuruluyor. Orada hem soguk,
hem de sicak sekillendirme metotlariy-
la baglanti elemanlari dretiliyor. 1970°Li
yillarin ortalarina gelene kadar Ulke-
mizde iki, U¢ firmanin Uretimiyle bu

is yapiliyor. Daha sonra Anadolu’daki
sanayilesme hareketi baslayinca istan-
bul disinda da tretim basliyor. 1980°li
yillarda Hali¢'in temizlenmesi projesiy-
le (Hali¢ civarinda bulunan fabrikalarin
Istanbul disindaki sanayi bélgelerine
tasinmasi) diger sehirlerde, 6zellikle
Adana’da ve izmir'de, iiretim yapiliyor.
Daha sonra Manisa, Bursa, Konya,
Kayseri, Ankara gibi yaklasik 12,13 tane
sehirde baglanti elemanlari dretiliyor.
1970°li yillarda baslayan hamle 1980°Li

yillarda yavasliyor; ancak 1990'lara
gelince ikinci ivmeyi yakaliyor. Sektor
teknoloji ve sanayinin gelismesiyle
beraber hizli bir sekilde Uretim atagina
geciyor. 1990’lardan giinimtuze uzanan
siirec ele alindiginda ise (bilakis son 10
yilicerisinde) kullanilan makine sayis,
Uretim kapasitesi gelisiyor ve Turkiye
dinyaya aciliyor. Eskiden Avrupa'nin
hurda makineleri tlkemize geliyorken
simdilerde daha teknolojik verimli ve
sifir tezgahlarla bizler Gretim yapa-
rak ihrac ediyoruz. Ulkemizde Uretim
kapasitesi acisindan sektore bakar-
sak da kicuk caplarda Uretimin yani
vida imalatinin Marmara bolgesi ve
Istanbul'da oldugunu goriyoruz. Ama
civata gibi parcalarin ise agirtikli olarak
Anadolu kentlerimizde Uretildigini
soyleyebilirim.

Uretimin tarihsel siirecini ele
aldigimizda BESIAD'In kurulusu nasil
gerceklesti?

Bizim dernegimiz 27 Ekim 2001 tari-
hinde kuruldu. O glinden beri baglanti
elemanlari sektoriinde hizmet veriyo-

Sektorimizin
korunmasi icin
diizenlenen 6nlem
paketimizle beraber,
énimizdeki aylar
icerisinde Cin ve
Malezya’dan gelen
baglanti elemanlarina
anti damping
sorusturmasi acacagiz.

ruz. Ulkemizde ithalat yapan firmalar
Tirkiye'nin globallesme sirecinde
kapilarini yurt disina agcmasiyla bera-
ber Cin'den ucuz, kotl ve bozuk mallari
getirdiler. Faturasiz satislar, kalitesiz
mallar bir anda Turkiye'ye oluk gibi
akmaya basladi. Boylelikle sektorde
haksiz rekabet de yasanir oldu. Durum




boyle olunca dretici olarak bizler ne
yapmamiz gerektigini disindik. Boy-
lelikle BESIAD'I kurmaya karar verdik.
Bu calismayla beraber ilk hareketimiz
de tespit ettigimiz, distk kaliteli mal
getiren, ithalatcilari Ankara'ya sikayet
etmek oldu. Temel kurulus amacimiz,
sektorde bulunan imalatci firmalarin
sorunlarinin ¢ozimu idi. Bu amacla
ithal Urtinlere karsi rekabet glictini
artirmak, yeni bilgilerin paylasilmasini
saglamak, egitim programlari ve semi-
nerler dizenleyerek sektorin birlik ve
beraberligini giclendirmek ve sirekli-

ligini saglamak Uzerine gelisti. Kurulus
amacimiz dogrultusunda yapilan c¢alis-
malarda dinyanin neresinden gelirse
gelsin ithal edilen baglanti elemanla-
rina gozetim konulmasini saglamak
suretiyle sektorimize rekabet glci
kazandirdik.

BESIAD'In {iye profili hakkinda bilgi
verir misiniz?

Bize Uye olmak isteyen firmalarin
mutlak suretle imalat gerceklestiri-
yor olmasi gerekir. Su anda BESIAD
blnyesinde 112 tane Uye bulunuyor.

MUFTAFA
TECDELIOGLU
KIMDIR?

Malatya'da 1961 yilinda dogdu.
1984 yilinda Orta Dogu Universitesi
Insaat Miihendisligi B6limi’'nden
mezun oldu. 1985’ten giiniimiize
baglant1 elemanlari sektoriinde
hizmet veren Mustafa Tecdelioglu,
baglanti elemanlarina iligkin dort
sirkete sahip. Baba meslegi olarak
baglant1 elemanlari sektdriinde
calismaya baslayan Tecdelioglu,
BESIAD’1n 6. Dénem Yonetim Kurulu
Baskanlig1 gorevini yliriitiiyor.

Bunun bes, alti tanesini yan sanayi ola-
rak kabul edilen kalipcilar ve makine
saglayicilar olusturuyor. Digerleri ise
tireticileri kapsiyor. BESIAD a iiye olan
firmalarin bircogu Istanbul'da faaliyet
gosteriyor. Baglanti elemanlari sektori
icerisinde bulunan hemen hemen her
bir mal grubunda hizmet veren Gyemiz
mevcut. Dernedimiz Turkiye'de lretim
yapan firmalarin neredeyse yiizde 70-
75'ini kucakliyor. Uye sayimiz glinden
gune artiyor.

Derneginizde kurulustan bu yana ne
yonde calismalar yapildi?

Uzak Dogu'dan gelen haksiz rekabeti
doguran mallara yonelik yaptigimiz ca-
lismalar s6z konusu. Sektoriun ihtiyac
duydugu vasifli elemanlari yetistirmek
Uzere KiucUkkoy Endistri Meslek Lisesi
ile ortaklasa bir calisma baslattik. Ya-
pilan calisma neticesinde 2008 yilinda
Milli Egitim Bakanligr Erkek Teknik
Ogretim Miidiiri Huseyin Acirile bera-
ber mesleki bir bolim olusturmak icin
protokol imzaladik. Sektorin tanitilma-
sina yonelik projelerimiz devam ediyor.
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Uyelerimizle beraber sektéricin kendi
meslek etiklerimizi belirledik. Yurt di-
sindaki sektorel fuarlara toplu katilim
yaptik ve yurt icinde de cesitli fuarlar
dizenlendik. Ayrica sektorin nitelikli
eleman arayisina cevap verebilmek icin
ozellikle son yillarda egitim calisma-
larina yoneldik. Bu calismalarimizdan
hem calisanlar, hem de yoneticiler
faydalaniyor.

Bunlarin yani sira yan sanayi ile birlikte
tanitim organizasyonlari yapiyoruz.
Birbirinden degerli hocalarimizla bera-
ber yoneticilere yonelik iletisim, ataleti
yenme, verimlilik, is ve isci glvenligi,

aile sirketlerinin kurumsallasmasi gibi
konularda bircok seminerler ve egitim-
ler diizenledik. Her sene dernek olarak
Ramazan ayinda iftar yemegi vermek
suretiyle Uyelerin birbirlerini tanimasi
ve kaynasmasi adina ortam sagliyoruz.
Bu calismamizda artik geleneksel bir
ozellik kazandi.

Anti damping 6nlem paketi
kapsaminda yaptiginiz calismalar
hangi asamada?

itk etapta imalatcilarimizi korumaya
yonelik hazirladigimiz 6nlemler gibi su

anda da glindemimizde anti dampingle

ilgili olarak dordinci dnlem paketimizi
hazirlama calismalarimiz yer aliyor.
Baglanti elamanlari uygulamalarinda
2004 'te ¢ikan ve 2007 ile 2012°de revize
olan gozetim uygulamalarimiz var. Bir
iki ay icerisinde Cin ve Malezya'dan ge-
len baglanti elemanlarina anti damping
sorusturmasi acacagiz. Bu ulkelerden
gelen Urlnlerin her tirld gozetim
uygulamasi olmasina ragmen haksiz
rekabet olusturdugunu disintyoruz.
Tidm dinyada baglanti elemanlarina
yonelik anti damping uygulamalari var.
Avrupa, Brezilya, Rusya, Amerika gibi
tlkeler dahi Cin ve Uzak Dogu'ya karsi
anti damping sorusturmalari, yonetim
uygulamalari ve koruma onlemleriyle
ylz ylize geliyor.

Ulkemizde faaliyet gosteren firmalarin
ihracati ne yonde?

Dinyada sektdrin oncilik meselesine
baktigimizda tabii ki gelismis, sanayi-
lesme slrecini tamamlamis Ulkelerin
on konumda yer aldigini goriyoruz.

Bu iilkeler arasinda Almanya, italya,
Fransa, ispanya olmak iizere Dogu
Cek Cumbhuriyeti, Polonya, Macaris-
tan ve Slovenya yer aliyor. Amerika da
kuskusuz bu Ulkeler arasinda; ancak
en buyuk uretici Cin, Japonya ve Kore.
Tirkiye'de baglanti elemanlari sek-
tordni anlatmak gerekirse tlkemiz
Avrupa’da Ucincd Uretici konumun-
da bulunuyor. Almanya ve italya'nin
ardindan ilerliyor. Su anda Turkiye
gelisen pazar ve baglanti elemani
{iretimi agisindan Italya'yr zorluyor.
Uretim ve teknoloji anlaminda Almanya
ve Italya'dan cok geride degiliz. Eger
Tirkiye bu sekilde giderse 10 yil iceri-
sinde Avrupa’da birinci olur; clinki bu
sektor hizla gelisiyor. Bunun sebebi de
tesisler cogaliyor. Tesislerin cogalma-
siyla sektor olusuyor ve sektorin yan
sanayisi de beraberinde gelisiyor.

Yijzde 90 yerli ham
madde ile calisan
baglanh elemanlar:
sektori Ulkemize yiksek
katma deger sagliyor:




BESIAD olarak ham madde ihtiyacina
yonelik yaptiginiz calismalarin sektdre
sagladigi faydalardan bahseder
misiniz?

BESIAD biinyesinde yer alan firma-

lar Tirkiye'nin ve dinyanin baglanti
elemanlari ihtiyacina cevap veriyor. Bu
dogrultuda firmalarin Gretim yapabil-
mesi icin ham maddeye olan ihtiyaci
gerek finansal, gerekse dretim bazinda
blytk dnem tasir. Ancak bizler Gretim
yapabilmemiz icin temelde ihtiya¢ duy-
dugumuz ham maddelere erisebilme
konusunda ¢ok buytk zorluklar yasi-
yorduk. Ham madde kapsaminda kul-
landigimiz kangal demirler, zamaninda
Turkiye'de kangal tesisleri olmasina
ragmen, retilmiyordu. Biz de BESIAD
olarak Sanayi Bakanligi'na basvuruda
bulunduk. Tirkiye'deki demir celik fab-
rikalarinda bu isin Uretilmesini istedik.
Zaman icerisinde de calismalarimizda
muvaffak olduk ve bunlarin Uretilmesi-
ni destekledik.

Eskiden bizim kullandigimiz ana mad-
denin ylzde 901 yurt disindan ithal edi-
liyordu. Bu durum Ureticiler ac¢isindan
zaman kaybina neden olmasinin yani
sira maliyetleri de yukselttigi icin reka-

bet edebilirligimizi kisitliyordu. Simdi
ise Uretilen her bir trinde kullanilan
ham maddenin yizde 90" kendi i¢ pa-
zarimizdan temin edilebiliyor. Kangal
demirle ilgili olarak Tirkiye'de yaklasik
dort, bes demir celik fabrikasi Uretime
basladi. Bu firmalarla ilgili yatirimlar
yapildi. Boylelikle Turk Ureticisinin yurt
disindaki firmalarla rekabet edebil-
mesi i¢in 6nemli bir adim daha atildi
diyebilirim.

Sektor acisindan Cin’i rakip olarak
goridyor musunuz?
Tilrkiye, Cin'e rakip olabilir ve yari-

BAGLANTI ELEMANLARI
SANAYICI VE IS ADAMLARI
DERNEGI (BESIAD)

Kurulus 12001
Doénem
Uye Sayis1  : 112

Faaliyet Alan1 : Baglanti Elemanlari

Faaliyet Yeri

: 6. Yonetim Kurulu Dénemi

sabilir. Yeter ki verimli Gretim sagla-
nabilsin. Ham maddeye sahibiz, ham
maddenin daha once belirttigim gibi
ylzde 90'ina yakin kismi yerli Uretim.
Bu yizden bizim Uzak Dogu ile mica-
dele etme sansimiz var; ama verimlilik
ylzinden micadele edemiyoruz.

Baglanti elemanlari sektorinde ne
yonde sorunlar yasaniyor?

Bizimle beraber diger makine alt dali
olarak kabul edilen sektdrlerin bence
ana sorunu istikrardir. istikrar olun-
ca her sey gelisiyor. Ornegin; su an
ekonomimizde bir istikrar s6z konusu.

BESIAD BAGLANTI ELEMANLAR]
WANAFRCE V] FRADAMT AR (VL

: Ikitelli Organize Sanayi Bélgesi Tormak Sanayi Sitesi

Sosyal Tesisler K: 3/18 Basaksehir/ISTANBUL
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Uzak Dogu ile
miicadele etme sansimiz
var; ama verimlilik ve
diger etkenlerden dolay:
miicadele edemiyoruz.

Ancak bu sefer de baska etkenler sa-
nayimizi etkiliyor. Finansman sorunu
her zaman devam ediyor. Bir diger
blylk sorun ise eleman sorunu. Es-
kiden biz hep nitelikli elemana ihtiyac
duyardik. Simdi ise artik uzman, ni-
telikli eleman yerine vasifsiz eleman
sorunu var. Turkiye'de issizlik ylzde
8'e duslince bizler artik vasifsiz ele-
man bulamaz olduk. Makine sanayi
sonug itibariyle agir is koluna giriyor.
Bununla ilgili eleman bulma konu-
sunda zorluk cekiyoruz. Boyle devam
ederse (g, bes yil sonra bizler de
disaridan isci alacagiz. Bir de enerji

fiyatlarinda ozel tiketim vergileri cok
yliksek. Ornegin; kullandigimiz ener-
jide dogal gazda, petrol Urlnlerinde
ve madeniyaglarda ciddi oranda 6zel
tiketim vergileri uygulaniyor. Mese-
la makine yaglarini bizler makineyi
sogutma, koruma ve o Urinu Urete-
bilmek icin kullaniyoruz. Bunun ozel
tiketim vergisine dahil olmasini nasil
izah edebiliriz. Bu gibi etkenler bizi
rakiplerimizden ayristiriyor. Dinyanin
hicbir yerine makinesine yag kullan-
digiicin ozel tiketim vergisi 6deyen
baska sanayi yoktur. Bunlar Uretim ve
ihracatimizi etkiliyor. Enerji maliyet-
leri yikseldikce bizim de fiyatlarimiz
artiyor. Bu durum da rakip firmalarin
isine geliyor.

S0z konusu sorunlarin ¢oziilmesi icin
neler yapilabilir?

Bunlar Tirkiye'nin kanayan yaralaridir.
Neticede devletin su anicin en blytk
gelirini, bizlerden almis oldugu vergiler
olusturuyor. Bu nedenle cok bir sey
soyleyemeyiz; ancak bu durumdan
firmalar blytk zarar goriyor.

Sektorin buglinkld durumunu
degerlendirir misiniz?

Dernegimizin kurulmasi sektdr adina
cok faydali oldu. Eskiden baglanti
elemanlarr alaninda kimse Turkiye'yi
tanimazdi. Avrupa ¢ok biyik bir pazar.
Bu kadar blytk olan bir ortamda,
bizler cok kiclk kaliyorduk. 2000'li
yillarda 15 milyon dolar olan baglanti
elemanlari ihracati, su an 300 milyon
dolari gecti. Tabi Turkiye'nin ihtiyac-
lari da artti. Tirkiye'nin kendi pazar
buytkligl o donemde ortalama 150
bin tonken, su an milyon ton seviyesini
gecti. Bu noktada ve ihracatta olan
artis sektorde elbetteki dnemli bir
gelismedir. Cok fazla yatirim yapilma-
sina ragmen Turkiye kendi ihtiyaclarini
karsilayamiyor. Clinki hala her sene
artan bir sekilde ithalatla karsi karsi-
yayiz. Ulkemizde gecen sene 600 mil-
yon dolarlik baglanti elemani ithalati
yapildi. Ihracattan fazla ithalat var. iste
bunlari anti dampingle, gimrik duva-
riyla engellemeye calisiyoruz. Ama bu
arada piyasanin ihtiyacini karsilamak
icin Uretmek de gerekiyor. Kapasite
kullanim oranimiz ylizde 40’larda. Oysa
verimlilik icin kapasite kullaniminin en
az ylzde 60-70'lerde olmasi gerekir.

2023 yili hedefiyle ilgili olarak sizce
neler yapilmali?

2023 yilinda 500 milyar dolar hedefinde
biz ‘En az 1 milyar dolar ihracat yapa-
riz' demistik. 1-1,2 milyar dolar gibi bir
hedefe ulasmak icin tretim yapmak
gerekiyor. Uretim yapip, yurt disina
ihrac edecegiz. Kapasitemiz kadar
dretmedigimiz mal var. Bunlari Uretip
satabilsek yurt disina daha fazla mal
gonderip, yurt ici pazarda da ithalatin
onine bir nebze daha gecebiliriz.

MTG nin calismalari hakkindaki
dislincelerinizi 6grenebilir miyiz?
‘Cok okuyan mi, yoksa cok gezen mi
bilir?" derler. Bence her ikisi de dnem-
lidir. Bu noktada MTG'nin de calisma-
lari ortadadir. Tirk makine sanayini
tanitici organizasyonlari sektor adina
cok onemli kilometre taslari arasinda
yer aliyor. Ozellikle fuarlarda yaptiklari
calismalar cok dikkat ¢ekici. MTG'ye
biz inaniyoruz. Tikir Tikir" isimli calis-
malariyla dinya ¢apinda blyik yanki
uyandirdilar. Gerek sektord tanitmak
adina gerceklestirdikleri faaliyetler,
gerekse de firmalara sagladiklari des-



MTG, Tirkiye'nin genel
ihracati icerisinde
yizde 10’luk bir kismi
temsil ediyor. Buna
ragmen MTG, ihracat
konusunda en cok ses
getiren ve en fazla
calisan tanim grubudor.

teklerle sektor adina biyik projelerde
yer aliyorlar. Makine Tanitim Grubu
Tirkiye'deki aylik 700 milyon dolarlik
bir ihracati temsil ediyor. Bu da genel
ihracatin ylizde 10°unu, temsil ettiginin
gostergesidir. Buna ragmen en cok ses
getiren, en cok calisan gruplardan biri-
dir. Bitin calismalarini cani gonilden
destekliyorum.

BESIAD'in 2012 yili nasil gecti ve 2013
yili projeleri arasinda neler var?
7-8 Aralik 2012 tarihleri arasinda

Konya'ya gidecediz. Burada sektori-
miz adina gerceklestirdigimiz Anadolu
Toplantilari’'nin bir ayagini gercekles-
tirecegiz. Bunun yani sira BESIAD da
yakin tarihte 6. donem bitecek ve 7.

BESIAD UYESI SIRKETLER

1  Gurkaya Civata

2 Tek Vida Sanayi

3  Tekno Baglanti
Elemanlari

4  AtlasVida

5  Cetin Civata

6 IlgenVida

7  Teknik Baglanti
Elemanlari

8  Nurmak Vida

9  Ugur Vida

11 Obel Civata

12 Civtas

13 Bestas Rondela Sanayi

14 inka Yap: Baglanti
Elemanlari

15 Tuna Vida

16 Duygu Vida

17 Normatek Vida.

20 Ozel Civata Baglanti
Elemanlari

21 Kirag Civata

22 EsMetal

23 Yurtsan Vida

25 Ay-KaVida

26 Bilgem Metal

27 Bolt Baglanti Elemanlari

28 Asil Civata

30 SFS Dekpaks Baglanti
Elemanlari

32 Giiven Baglanti
Elemanlar1

33 Ermak Vida

37 Emek Per¢in Metal

38 Yiicersan Rondela
Sanayi

39 Reform Civata

40
41
44
45

46
47

49
50
51
58
54
56
57
58
59
60
62
63
64
65
66
67

68
69
70
71
72

73
74
75
76
77
78

Mertsom Somun Sanayi
Norm Civata

Vidsa Vida

Napa Baglanti
Elemanlari

Vipas Vida

Serin Civata ve Kaplama
Sanayi

Tekvisan Celik Sanayi
Hipak Hidrolik

Vis Vida

Ezel Civata

Yagmur Vida

Metsan Civata

Net Civata

Ar-is Civata

Berdan Makine
Denge Vida

Mitas Civata

Oz Civata

Zafer Civata

Has Vida

Som Civata

Ejot Tezmak Baglanti
Elemanlari

Mahir Civata

Star Vida

Omega Civata

Konak Civata

Met Vida Baglanti
Elemanlari

Som Group

Civsan Vida

Aksa Endiistriyel
Sarfim

Eskisehir Civata

Ulus Vida

79

80
81
82
83
84
85
86
87
88
89
90
il
92
o5
94
95
96
97
98
£9
100
101
102
103
104

105
106
107
108

109
110
111
112

Ibrahim Cikar Somun ve
Baglanti Elemanlari
Giirbtiz Civata
Tiifekgiler Civata
Haskon Civata

Birlik Baglanti Elemanlar1
Ak-som Civata
Gijonsan Civata

Ceviz Pres Dokiim
Efesan Demir Sanayi
Ozfen Kalip

Mogollar

Mert Metal

Tekelioglu Civata
Ulusal Metal Kaplama
Sa-Ra Enerji

Ates Civata

Cikar Somun Sanayi
Vidamax Vida

Geng Rondela Sanayi
Emek Percin Metal

Fer Metal

Sektorel Reklamcilik
Ayyildiz Makine Sanayi
Ozankan Pvc Civata
Santech

Giin Denizcili Yatcilik ve
Baglanti Elemanlar
Ayaz Kalip

Vitas Vida

Emek Ozel Civata
Teknoform Baglanti
Elemanlar1

Rotsan

Set Vida

Muratlar Civata

Tekbir

donem baslayacak. Bu nedenle oni-

mizde bir Genel Kurul Toplantisi var.
Yonetim kurulu kadrosu tekrar belirle-
necek. Bunun yani sira her sene en az
3-4 tane toplanti ve egitim gercekles-
tiriyoruz. Dizenledigimiz bu egitim ve
ziyaretlerimizi asgari boyutta dahi olsa
gerceklestirmek istiyoruz. Bununla
beraber fuar ziyaretlerimiz olacak.
Yakin donemde Amerika'nin en biyik
fuar sirketlerinden biriyle anlasiyo-
ruz. Diinyada alti Glkede gerceklesen
‘Fasteners’ isminde baglanti eleman-
lari sektdrini kapsayan bir fuar var.
Bunlarin en biyligu Stuttgard'da yapi-
liyor. Hannover, Hindistan, Cin, Rusya,
Brezilya ve ABD'de yapildi. S6z konusu
bu fuarin aynisi 17-19 Eylal 2013’te
ulkemizde diizenlenecek. Bu fuarin
Tarkiye'de yapilmasi icin cok ugras-
tik. Macaristan’'da denediler, olmadi.
Turkiye'yi onerdik ve kabul ettiler. Bu
nedenle onimuizdeki donemde en fazla

cabayi bu fuar icin harcayacagiz.
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trki Cumhuriyetler’in bugtin-
ki Uretim potansiyeli dikkate
alindiginda, biytk imkanlara
sahip olduklari ve ham petrol,
dogal gaz, endistriyel ham maddeler
yaninda sinirli sayida sanayi urinleri
ihrac edebilecek durumda olduklar
gorilir. ithal ettikleri Griinler ise basta
temel besin maddeleri olmak tzere
genel olarak tiketim mallaridir. Tur-
kiye ile Tirki Cumhuriyetler arasinda
cesitli alanlarda iliskilerin ve isbirli-
ginin esaslarini dizenleyen yaklasik
300'den fazla anlasma imzalanmistir.
Bu anlasmalarla soz konusu tlkelerin
ekonomilerinin giclendirilmesi, sosyal
yapilarinin iyilestirilmesi, bagimsizlik-
larinin ve uluslararasi toplumla bitin-

lesmelerinin saglanmasi amaclaniyor.
Tarki Cumhuriyetler’in bagimsizlikla-

rini kazanmalarini miteakiben Turkiye
ile ticari ve ekonomik isbirligi anlas-

malari, yatirmlarin karsilikli tesviki

ve korunmasina yonelik anlasmalarla
cifte vergilendirmenin dnlenmesi gibi
anlasmalar imzalandi. Bu anlasmala-

TURKIYE - TURKi CUMHURIYETLER MAKINE VE AKSAMLARI _ Kaynak:
DIS TICARETI (MILYON $ - 84. FASIL) TUIK verileri
2009 2010 2011
. Deger 480 586,4
lhracatimiz
Degisim % 14 22,1
R Deger 4 1,2
Ithalatimiz o
Degisim % 142 -69,6
Deger 484 587,6
Hacim
Degisim % 14 21,4
Deger 476 585,3
Denge
Degisim % 13 22,9
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rin temel amaclari ikili ticari ve ekono-
mik iliskilerin genel kurallarini tespit
etmek, yatirimcilari desteklemek,
tesvik etmek ve vergilendirmede ortaya
cikabilecek mikerrer uygulamalari or-
tadan kaldirmak Uzerinedir. Ayrica bu
Ulkeler ile karma ekonomik komisyonu
toplantilari dizenlenerek, ikili ticari

ve ekonomik iliskilerin tim yonleriyle
ele alinmasi, mevcut iliskilerin gelis-
tirilerek yeniisbirligi alanlarinin tesis
edilmesi ekonomik ve ticari iliskilerde
ortaya cikan sorunlarin gorisilmesi
saglandi.

AZERBAYCAN: Tirki-
ye ile siniri olan tek Tirk
Cumhuriyeti'dir. Ozerk

. Semerka;j.d/(")zbeki;ton a

cumhuriyet olan Nahcivan ile Tur-

kiye arasinda 11 km sinir bulunur.
Azerbaycan'da sanayi sektory, net
maddi Uretimin yizde 48,3'UnuU olus-
turur. Agir sanayi alaninda enertji,
metaldrji, makine, imalat, kimya ve
orman Urtnleri yer alir. Hafif sana-
yiicerisinde ise dokuma, dikis, deri,
kirk ve kundura is kollari bulunur.
Azerbaycan’da tarimsal trenler, petrol
(nift) alt Grdnlerini isleme ve elektro-
nik Urinler Gretiminde 2005 yilindan
sonra biyik gelismeler yasandi. Ulke
sanayisi 6zellikle 2005 yilindan itibaren
fabrikalasmaya basladi. Azerbaycan'da
son yillarda silah sanayisinde blytk
gelismeler yasaniyor. Azerbaycan'da
silah Uzerine dlinya ¢apinda onemtli
sayilan modern Uretim tesisleri bulu-
nuyor.

KAZAKISTAN: Kazakistan'in
topraklari Orta Asya'da ve

kicuk bir bolimi de Dogu
Avrupa’da yer alir. Ulke kuzey ve ba-
tidan Rusya; giineydogudan Cin Halk
Cumbhuriyeti; giineyden Kirgizistan,
Ozbekistan ve Tiirkmenistan; giineyba-
tidan Hazar Denizi ile cevrilidir. Demir,
altin, mangan, nikel tlkedeki onemli
madenler arasinda yer alir. Kaza-
kistan krom, bizmut, vanadium, ftor
ham maddesi bakimindan dinyada ilk
siradadir. Bulunan rezervler bakimin-
dan ise uranyum, demir, bakir, komdr,
wolfram, kursun, ¢cinko ve molibden
basta gelir.

KIRGIZISTAN: Cin, Kazakis-
tan, Tacikistan, Ozbekistan ile
cevrilidir. Zengin hidroelektrik

potansiyeli, altin ve az miktarda diger
metaller, kémur, petrol ve dogal gaz,
civa, bizmut, kursun, cinko en onemli
ekonomik kaynaklaridir. Kirgizistan'da
1970°l yillarda cesitli madenler cikaril-
maya baslaninca maden sektori biylik
hizla gelisti. Makine, otomotiv, gida,
cimento, cam ve konserve fabrikalari
baslica sanayi kuruluslaridir. Akar-

su Uzerlerinde kurulan hidroelektrik
santralleri ekonomiye dnemli dlclde
katkida bulunur. Ulkede bin civarinda
sanayi kurulusu vardir.

OZBEKISTAN: Ozbekistan bir
/ kara Ulkesidir. Ulke batidan
bugiin kuruma tehlikesi ile

karsi karsiya olan Aral golu ile cevri-

Torki Cumhuriyetler'e
gectigimiz seneye gore
yizde 22,1 artisla
586 milyon dolar
degerinde makine ve
aksami ihrag ettigimiz,
en fazla sogutucy

ve 1s1 pompalari
gonderdigimiz
goriliyor.

lidir. Ulkenin biiyiik bélimi ¢ollerle
kaplidir. Bugiin Ozbekistan tctinci
pamuk ihracatcisi tlke konumunda-
dir. Ayrica 6nemli altin ve dogal gaz
kaynaklari yaninda kimyasal madde ve
makine de Uretilir.

TURKMENISTAN: Kazakistan,
Ozbekistan, Afganistan, Iran
ve Hazar denizi ile cevrili-

dir. Ulke, diinyanin en biiyiik tictinci
dogal gaz rezervlerine sahiptir. Baslica
sanayileri gaz, petrol Urinleri, tekstil
ve gidadir.

EN FAZLA KAZAKISTAN ITHAL EDIYOR
Tarki Cumhuriyetler’in makine ve
aksamlari ithalatina bakildiginda ise en
fazla Kazakistan'in ithalat gercekles-
tirdigi goruliyor. 2011 yilinda makine
ve aksamlari ithalatini ylizde 3,4 artiran
Ulke 4,2 milyar dolar degerinde Urin
ithal etti. Listenin ikinci sirasinda ise
Azerbaycan bulunuyor. S6z konusu
Ulke ylzde 51,3 artis gostererek ithalat
degerini 2,1 milyar dolar seviyesine ¢I-
kardi. Tirkmenistan ise tciincl sirada
bulunuyor. Tirkmenistan'in makine ve
aksamlari ithalatina baktigimizda 2010
yilinda 1,4 milyar dolar olan ithalatin,
2011 yilinda 1,7 milyar dolar seviyesi-
ne yukselttigi gordliyor. 2011 yilinda
yasadigi ithalat artisiyla dikkat ceken
iilke ise Ozbekistan oldu. Ayni zamanda
listenin dordiinci sirasinda yer alan
Ozbekistan yiizde 63,6 artisla 1,2 milyar
dolar degerinde Urin aldi. Kirgizistan
ise ylzde 5,5 artisla 279 milyon dolar
seviyesinde bulunuyor.

BM istatistik Bélimi Verileri'ne gére;
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TURKi CUMHURIYETLER’IN MAKINE VE AKSAMLARI

IHRACATI (MILYON $)

ULKE 2009
KAZAKISTAN 202
AZERBAYCAN 23
TURKMENISTAN 25
OZBEKISTAN 18
KIRGIZISTAN 18

TURKi CUMHURIYETLER’iN MAKINE VE AKSAMLARI

ITHALATI (MILYON $)

ULKE 2009
KAZAKISTAN 5.429
AZERBAYCAN 1.158
TURKMENISTAN 1.569
OZBEKISTAN 1.265
KIRGIZISTAN 221

Tadrki Cumhuriyetler’in makine ve
aksamlari ihracatinda birinci sirada
Kazakistan bulunuyor. Yizde 34,4 artis-
la 100 milyon dolar degerinde ihracat
yapan Ulkenin ardindan ikinci sirasinda
Azerbaycan yer aliyor. Azerbaycan'in
2010 yilinda 28 milyon dolar olan
ihracati ylzde 5,9 azalmayla 26 milyon
dolar seviyesine geriledi. Uclincii
sirada yer alan Turkmenistan ise ylizde
39,9 artisla 25 milyon dolar degerine
ylikseldi. ihracatinda azalis yasayan bir
diger ilke de Ozbekistan oldu. Ozbe-
kistan ylzde 61,8 azalisla 16 milyon
dolar degerinde ihracat gerceklestirir-
ken, en fazla gerilemenin oldugu tlke
Kirgizistan ylzde 79,4 azalisla besinci
sirada yer ald.

2011 yilinda toplam
9,6 milyar dolar
degerinde Uriin

ithal eden Tirki
Cumhuriyetler,

en fazla agir is
makinelerine ihtiyac
duyuyor.

Kaynak: BM istatistik
Bolimd Verileri

Degisim

2010 2011 (10/11)
74 100 34,4
28 26 -5,9
18 25 39,9
43 16 -61,8
15 3 -79,4

Kaynak: BM istatistik
Bolumu Verileri

Degisim
2010 2011 (10/11)
4.103 4.241 3,4
1.414 2.139 51,3
1.420 1.706 20,1
777 1.271 63,6
265 279 55

MAKiNE _VE AKSAMLARI SEKTORU DIS
TICARETI
Makine ve aksamlari sektortinde Ulke-

mizle Turki Cumhuriyetler arasindaki
dis ticaret dengesi tlkemiz lehinedir.
Dis ticaret dengesi 2011 yilinda bir
onceki yila gore ylzde 23 artis goste-
rerek yaklasik 585 milyon dolar olarak
gerceklesti. 2011 yilinda iki tlke ara-
sindaki dis ticaret hacmi bir onceki yila
gore yizde 21 artarak 588 milyon dolar
degerine ulasti.

EN COK SOGUTUCU IHRAG EDIYORUZ
Tdrki Cumhuriyetler'e yonelik toplam
makine ve aksamlari ihracatimiz 2011
yilinda 586 milyon dolar oldu. Gectigi-
miz sene 480 milyon dolar seviyesinde
seyreden makine ve aksamlari ihra-
catimiz, 2011 yilina oranla ylzde 22,1
artti. 2011 yilinda s6z konusu ulkelere
yonelik gerceklesen ihracatta en fazla
“Buzdolaplari, Dondurucular ve Diger
Sogutucu ve Dondurucu Cihazlar ve

Isi Pompalari” kaleminin gonderildigi
gorulidyor. 2010 yilinda 46 milyon dolar
degerinde ihracatin yapildigi kalemden
2011 yilinda ylizde 42,2 artisla 66 mil-
yon dolar seviyesine gelindi. Listenin
ikinci sirasinda ise “Borular, Kazanlar,

Kirgizistan
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Tanklar, Depolar vb Diger Kaplar icin 36 milyon dolar degerinde ithalat ger- milyon dolar degerinde ihracat gercek-
Musluklar, Valfler (Vanalar]” kalemi ceklesti. Uclincti sirada ise "Havaveya  lestirdi. 2011 yilinda ise bu rakam 28
var. S0z konusu kalemde 2010 yilina Vakum Pompalari, Hava veya Diger Gaz  milyon dolara ulasti. Boylelikle listede
gore yizde 28,6 artis yasandi. 2010 Kompresorleri, Fanlar” kalemi bulu- Uclinci sirada bulunan “Hava veya
yilinda 28 milyon dolar degerinde nuyor. S0z konusu kalemden Glkemiz Vakum Pompalari, Hava veya Diger
ihracat yapilan kalemden, 2011 yilinda Turki Cumhuriyetler’e 2010 yilinda 21 Gaz Kompresorleri, Fanlar” kaleminde
TURKi CUMHURIYETLER’E MAKINE VE AKSAMLARI iIHRACATIMIZDA BASLICA KALEMLER (84. FASIL-MILYON $) Kaynak: TUIK verileri
. . Degisim
GTIP  GTIP TANIMI 2009 2010 2011 (10/11)
BUZDOLAPLARI, DONDURUCULAR VE DIGER SOGUTUCU VE DONDURUCU
8418 CIHAZLAR VE IS| POMPALARI 37 46 66 42,2
BORULAR, KAZANLAR, TANKLAR, DEPOLAR VE BENZERI DIGER KAPLAR
8481 ICIN MUSLUKLAR, VALFLER (VANALAR) 24 28 36 28,6
HAVA VEYA VAKUM POMPALARI, HAVA VEYA DIGER GAZ KOMPRESORLERI,
8414 FANLAR 18 21 28 29,9
SANTRIFUJLER; SIVILARIN VEYA GAZLARIN FILTRE EDILMESINE VEYA
8421 ARITILMASINA MAHSUS MAKINA VE CIHAZLAR 20 18 28 53,0
KLIMA CIHAZLARI (MOTORLU BIR VANTILATOR ILE NEM VE ISIVI
8415 DEGISTIRMEYE MAHSUS TERTIBATI OLANLAR] 19 18 26 43,6
SIVILAR ICIN POMPALAR (OLGU TERTIBATI OLSUN OLMASIN]) VE SIVI
8413 ELEVATORLERI 19 20 26 26,9
TOHUM, HUBUBAT, KURU BAKLAGiLLERi TEMiZLEME, TASNIF ETME
8437 AYIKLAMA VE OGUTMEYE MAHSUS MAKINA VE CIHAZ 31 34 25 -26,3
TOPRAK, TAS, METAL CEVHER:i VB. AYIKLAMA, ELEME, TASNIF, AYIRMA,
8474  YIKAMA, KIRMA, 6GUTME, YOGURMA MAKINELERI 24 26 21 -16,4
KENDINE 0ZGU BiR FONKSIYONU OLAN DIGER MAKINALAR VE MEKANIK
8479  CIHAZLAR 19 24 21 -12,6
OZELLIKLE 84.25 ILA 84.30 POZISYONLARINDAKI MAKINA VE CIHAZLAR iLE
8431 BIRLIKTE KULLANILMAYA ELVERISLI AKSAMLAR 12 16 19 19,9
DIGER 199 229 291 27,1
TOPLAM 423 480 586 22,1
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TURKi CUMHURIYETLER'IN ULKELER BAZINDA MAKINE VE

AKSAMLARI ITHALATI (MILYON $) - (84. FASIL)

Kaynak: BM istatistik
Bolimd Verileri

. Degisim
ULKE 2009 2010 2011 (10/11)
1 CHC 1.579 1.515 1.887 24,5
2 ALMANYA 935 1.039 1.402 35,0
3 G.KORE 316 424 675 59,2
4 ITALYA 1.086 692 590 -14,7
5 TURKIYE 423 480 586 22,1
6 ABD 503 484 496 2,5
7 JAPONYA 86 71 451 534,1
8 RUSYA 1.284 843 437 -48,2
9 HOLLANDA 305 307 381 24,1
10 UKRAYNA 314 237 303 27,8
DIGER 2.093 1.887 2.430 28,8
TOPLAM 8.924 7.979 9.638 20,0

ylzde 29,9 artis yasandi. 2011 yilin-

da bir 6ncekiyila gore en fazla artis
yasayan Urln grubu “Santrifijler;
Sivilarin veya Gazlarin Filtre Edilmesi-
ne veya Aritilmasina Mahsus Makine ve
Cihazlar” oldu. 2010 yilina gore ylzde
53 artisin yasandigi kalemden 2011 yi-
linda 28 milyon dolar degerinde ihracat
gerceklesti. Ihracatta ayni dsnemde
yasanan en fazla azalis ise ylzde 26,3
ile “Tohum, Hububat, Kuru Baklagilleri
Temizleme, Tasnif Etme Ayiklama ve
Ogiitmeye Mahsus Makine ve Cihaz”
mal grubunda yasand.

AGIR IS MAKINELERINE TALEP
ARTIYOR

Makine ve aksamlari ithalatinda Turki
Cumbhuriyetler 2011 yilinda toplam 9,6
milyar dolar degerinde Urln ithal etti.

TURKi CUMHURIYETLER'IN ULKELER BAZINDA GENEL

ITHALATI (MILYAR $)

2010 yilina gore ithalatini yizde 20
artiran Ulkelerin en fazla ihtiyac duy-
dugu Urin grubu ise “Agir is Makine
ve Cihazlarinin Aksami ve Parcalari”
oldu. S6z konusu kalemden Turki
Cumbhuriyetler 2011 yilinda 694 milyon
dolar degerinde ithalat gerceklestirdi.
Listenin ikinci sirasinda ise “Dozerler,
Greyder, Skreyper, Ekskavator, Kire-
yici, Yikleyici vb” kalemi bulunuyor.
S6z konusu kalemden 2010 yilina gére
ylzde 24,4 daha fazla ithalat gercek-
lestirildi. Boylelikle 2010 yilinda 507
milyon dolar degerinde olan ithalat
2011 yilinda 631 milyon dolara yuk-
seldi. Turki Cumhuriyetler'in 2011 yili
ithalatinda listenin tciinci sirasinda
bulunan "Hava-Vakum Pompasi, Hava/

Gaz Kompresord, Vantilator, Aspirator”

kaleminde ytizde 19,1 artis yasandi. Bu

Kaynak: BM istatistik
Bolumu Verileri

. Degisim
ULKE 2009 2010 2011 (10/11)
1 CIN 16 16 17,5 9,4
2 RUSYA 14,2 16 6,5 -59,4
3 TURKIYE 3,4 39 5,0 28,2
4 ALMANYA 33 3,9 4,7 20,5
5 UKRAYNA 2,8 2,4 33 37,5
6 G.KORE 1.8 2,4 3,1 29,2
7 ITALYA 2,2 2 2,2 10,0
8 INGILTERE 0,9 1,2 1,8 50,0
9 ABD 1.3 1.2 1,4 16,7
10 BELARUS 0,7 0,8 1,3 62,5
DIGER 11 10,5 11,9 13,3
TOPLAM 57,6 60,3 58,7 -2,7

Torki Cumhuriyetler’in
genel ithalatinda
tlkemiz Gciincy sirada
yer aliyor. S6z konusu
Ulkeler, Turkiye'den
2011 yilinda 5 milyar
dolar degerinde iirin
ithal etti.

kalemden 2010 yili ithalati 507 milyon
dolar iken, 2011 yilinda 603 milyon do-
lara yukseldi. 2010 yilina gdre ithalatta
en fazla artis “Isi Degisikligi Yontemi
Ile Maddeleri Islemek Igin Cihazlar”
kaleminde yasandi. Yizde 96,8 arti-
sin yasandigi kalemden 2010 yilinda
182 milyon dolar degerinde urin ithal
edildi. Bu rakam 2011 yilinda ise 358
milyon dolara yiikseldi. 2010 yilina gore
ithalatinda en fazla azalisin yasandigi
kalem ise yuzde 0,6 ile listenin birinci
sirasinda bulunan “Agir Is Makine ve
Cihazlarinin Aksami, Parcalari” oldu.

TURKI CUMHURIYETLER'IN TERCIHI
TURK MAKINELERI

Tdrki Cumhuriyetler'in makine ve
aksamlari ithalatinda Turkiye onemli
bir konumda bulunuyor. Cin, Alman-
ya, Gliney Kore ve italya'dan sonra en
cok Tirkiye'den makine ve aksamlari
ithalati gerceklestiren Turki Cumhu-
riyetler, 2011 yilinda Tdrk makinesine
ragbet gosterdi. Turki Cumhuriyetler
2010 yilina gore ylzde 22,1 ithalat
artisi gosteren tlkeler, 2011 yilinda
Tirkiye'den 586 milyon dolar degerinde
dridn ithal etti. Bu rakam 2010 yilinda
480 milyon dolar seviyesindeydi. Turki
Cumhuriyetler'in makine ve aksamlari
bazinda 2010 yilinda 7,9 milyar dolar
seviyesinde olan toplam ithalati ylzde
20 artis ile 2011 yilinda 9,6 milyar dolar
seviyesine ylkseldi. Makine ve aksam-
lariithalatinda Tdrki Cumhuriyetler’in
en fazla Cin mali kullandigr géruliyor.
2010 yilinda Turki Cumhuriyetler’in
Cin'den 1,5 milyar dolar degerinde
ithalat gerceklestirdigi goruliyor. 2011
yilinda ise bu rakam yizde 24,5 artis
gostererek 1,8 milyar dolar seviye-
sine ylkseldi. Listenin ikinci sirasin-



da yer alan Almanya’dan ise Turki
Cumhuriyetler 2010 yiinda 1 milyar
dolar degerinde makine ve aksamlari
ithalati gerceklestirdi. 2011 yilinda ise
s0z konusu Ulkeler ithalatini ylizde 35
artirarak Almanya’'dan gerceklestirdigi
ithalati 1,4 milyar dolara yikseltti. G-
ney Kore ise listenin Ug¢lncl sirasinda
bulunuyor. Giney Kore'den 2010 yilinda
424 milyon dolar degerinde makine ve
aksamlari ithal eden Turki Cumhuri-
yetler ylizde 59,2 artis gostererek 2011
yilinda 590 milyon dolar degerinde mal
aldi. Turki Cumhuriyetler'in makine

ve aksamlari sektortinde 2011 yilinda
en fazla ithalatini artirdigr dlke ytizde
534,1 ile Japonya oldu. Listenin ayni
zamanda yedinci sirasinda bulunan
ilkeden 2010 yiinda 71 milyon dolar
ithalat gerceklestiren tlkeler, 2011
yilinda 451 milyon dolar degerinde

mal aldi. ithalatinda en fazla azalisin
gerceklestigi Ulke ise Rusya oldu. Tirki
Cumhuriyetleri 2011 yilinda ytizde 48,2
azalisla Rusya’'dan 437 milyon dolar
degerinde ithalat gerceklestirdi.

2011 YILINDA MAKINE IHRACATLARI
DUSUS GOSTERDI

2011 yiinda Tirki Cumhuriyetler’in
makine ve aksamlari ihracatinda 191
milyon dolar seviyesini yakaladigi go-
rildyor. S6z konusu llkelerin ihraca-
tinda 2010 yilina gore yizde 10,4 azalis
yasandi. Turki Cumhuriyetleri'nin 84.
fasil itibariyle en fazla ihracat ger-
ceklestirdigi Grtn “Agir is Makine ve
Cihazlarinin Aksami, Parcalari” oldu.
Ulkeler, bu kalemden 2010 yilinda 14
milyon dolar degerinde gerceklestir-
dikleri ihracati 2011 yilinda 54 milyon
dolar seviyesine tasidi. “Turbojetler,

Turbo-Propeller, Diger Gaz Turbin-
leri” Urlin grubu ise listenin ikinci
sirasinda yer aldi. Ayni zamanda en
fazla ihracat artisinin yasandigi kalem
olan s6z konusu Uridn grubunda 2010
yilina gore ylzde 512,1 ihracat artisi
gerceklesti. Bahsi gecen kalemden
2010 yilinda 5 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklesirken 2011 yilinda bu
rakam 32 milyon dolara ylkseldi. Turki
Cumbhuriyetler’in ihracatinda dc¢inci
sirada ise “Her Nevi Rulmanlar” Griin
grubu bulunuyor. S6z konusu Urin
grubundan 2010 yilinda 28 milyon dolar
degerindeki ihracat, 2011 yilinda yizde
74,6 azalisla 7 milyon dolar seviyesine
geriledi. Tirki Cumhuriyetler’in ihra-
catinda en fazla azalmanin yasandigi
mal grubu ise yizde 79,9 ile "Musluk-
cu, Borucu Esyasi-Basing Disuricd,
Termostatik Valf Dahil” oldu.

Ozbekistan
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Tarki Cumhuriyetler’in en fazla makine
ve aksamlari ihracati gerceklestir-

digi tilke ingiltere oldu. 2010 yilina
gore ylizde 251,4 ihracat artisi ile

2010 yilinda 24 milyon dolar degerine
ulasan makine ve aksamlari ihracati,
2011 yilinda 94 milyon dolara yiksel-
di. Listenin ikinci sirasinda bulunan
Gircistan’a Tirki Cumhuriyetler’in
gerceklestirdigi makine ve aksamlari
ihracati 2010 yilinda 6 milyon dolar se-
viyesini yakaladi. Bu rakam 2011 yilinda
ylzde 173,6 artis kaydetti ve 17 milyon
dolar seviyesine ulasti. Uclincii sirada
ise Rusya yer aliyor. Rusya'ya yonelik
Tdrki Cumhuriyetler'in gerceklestirdigi
ihracatta 2010 yilinda 95 milyon dolar
seviyeleri gorulirken, ihracat 2011
yilinda ylizde 82,6 azalisla 17 milyon
dolara geriledi.

Turkiye, Turki Cumhuriyetler'den
makine ve aksamlarti ithalatinda 2010
yilina gore ylzde 69,1 azalis kaydetti.
2010 yilinda 4 milyon dolar degerinde
Tarki Cumhuriyetleri'n tlkemize yone-
lik gerceklestirdigi ihracat 2011 yilinda
1 milyon dolar seviyesine geriledi. Trki
Cumhuriyetleri’'n makine ve aksamlari
ihracatinda en fazla artisin yasandigi

Ulke ylzde 4.826,8 ile Belcika olurken,
en fazla azalisin yasandigi tlke ise 82,6
ile Rusya oldu.

GENEL ITHALATLARINDA iLK 3'UN
ICERISINDEYiZz

Turki Cumhuriyetleri'nin BM istatis-
tik Bolumu verilerine gore; fasillar
bazinda genel ithalati 2010 yilinda

60,3 milyar dolar degerindeyken 2011
yilinda yizde 2,7 azalis gostererek 58,7
milyar dolar seviyesine geriledi. Turki
Cumbhuriyetler’in ithalatinda ilk sirada
“Makine ve Aksamlari” kalemi yer

aldi. S6z konusu mal grubundan 2010
yilinda 8 milyar dolar degerinde ithalat
gerceklestiren tlkeler 2011 yilinda
yuzde 20 artisla 9,6 milyar dolara c¢ikti.
“Elektrikli Makine ve Cihazlar, Aksam
ve Parcalari” ise listenin ikinci sirasin-
da yer aldi. Turki Cumhuriyetler 2011
yilinda “Elektrikli Makine ve Cihazlar,
Aksam ve Parcalari” kaleminden 5,1
milyar dolar dederinde Urtn ithal etti.
Listenin Uc¢lincl sirasinda ise “Motorlu
Kara Tasitlari, Traktor, Bisiklet, Moto-
siklet ve Diger” kalemi yer aldi. Bu mal
grubundan 2010 yilinda 3,7 milyar dolar
degerinde Urin ithal eden Turki Cum-

Bakii/ Azerbaycan

huriyetler, 2011 yilinda ithalatini artirdi.
Yuzde 24,3 artisin yasandigr kalemden
2011 yiinda 4,6 milyar dolar seviye-
sinde (riin ithal edildi. ithalatinda en
fazla artisin yasandigi kalem yiizde
214,3 ile "Hava Tasitlari, Uzay Araclarr,
Aksam ve Parcalari“nda yasanirken en
fazla azalis ise ylzde 44,8 gerilemeyle
“Mineral Yakitlar, Mineral Yaglar ve
Mistahsallari, Mumlar” kaleminde
goruldd.

Tirki Cumhuriyetler’in tim trin-

ler bazinda ithalatinda ilk sirada Cin
geliyor. 2011 yiinda 17,5 milyar dolar
degerinde ithalatin gerceklestigi
Cin'den sonra ikinci sirada gecen yila
gore en fazla azalis yasayan Rusya
bulunuyor. 2010 yilinda 16 milyar dolar
degerinde ithalattan 2011 yilinda ylzde
59,4 oraninda azalisla 6,5 milyar dolar
seviyesine gerileyen Rusya var. Turkiye
ise TUrki Cumhuriyetler’inin ithalatinda
dclncl sirada bulunuyor. Tirkiye'den
genel ithalatta 2010 yilinda 3,9 milyar
dolar deg@erinde uriin alan Turki Cum-
huriyetler, 2011 yilinda ithalatini artirdi.
Tirkiye, 2011 yilinda ylzde 28,2 artisla
5 milyar dolar seviyesine yiikseldi. ilk
10 Ulke siralamasinda en fazla arti-



sin goruldigy ulke ise yizde 62,5 ile
Belarus oldu.

103,9 MILYAR DOLAR IHRACAT
GERCEKLESTIRDILER

Genel ihracat tablosuna bakildiginda
Tarki Cumhuriyetler 2010 yilinda 80,1
milyar dolar degerinde Urin ihrac
ederken 2011 yilinda ylzde 29,8 artis
ile ihracatini 103,9 milyar dolar seviye-
sine ¢ikardi. Tirki Cumhuriyetleri'nin
en fazla ihrac ettigi mal grubunu ise
“Mineral Yakitlar, Mineral Yaglar ve
Mistahsallar, Mumlar” kalemi olustu-
ruyor. “Mineral Yakitlar, Mineral Yaglar
ve Mistahsallari, Mumlar” kaleminden
2010 yilinda 55,2 milyar dolar degerin-
de ihracat yapan soz konusu Ulkeler,
2011 yilinda ylzde 42,6 artis kaydetti.
ikinci sirada “Bakir ve Bakirdan Esya”
kalemi yer aldi. S0z konusu kalem-
den 2010 yilinda 3 milyar dolar ihra-
cat yapan ulkeler 2011 yilinda yiizde
18,3 artis kaydetti. Boylelikle Tirki
Cumbhuriyetler’in bahsi gecen mal
grubundaki ihracat degeri 3,6 milyar
dolara yiikseldi. Uclincii sirada yer alan
“Inorganik Kimyasal Miistahsallar, Or-
ganik, inorganik Bilesikler” kaleminde
2010 yilinda 3 milyar dolar degerinde
ihracat gerceklestiren Turki Cumhuri-
yetler ylzde 3,3 artis yasayarak ihraca-
tin1 3,1 milyar dolara yikseltti. Besinci
sirada yer alan “Inciler, Kiymetli Tas ve
Metal Mamulleri, Madeni Paralar” mal
grubunda ise ylizde 47,8 artis gozlendi.
2010 yilinda 1,3 milyar dolar degerinde
seyreden mal grubundan 2011 yilinda
1,9 milyar dolar degerinde ihracat ger-
ceklesti. Yedinci sirada yer alan “Metal
Cevherleri, Ciruf ve Kul” mal grubu ise
ylzde 37 azalis gostererek 1,6 seviye-
sinde kald!.

Tdrki Cumhuriyetlerin tim Urtnlerde
gerceklestirdigi ihracatta ilk Uc siray
Cin, italya ve Fransa aliyor. itk sirada
yer alan Cin'e 2010 yilinda 13,6 milyar
dolar degerinde ihracat gerceklesti-
rildi. Tarki Cumhuriyetler bu tlkeye
ihracatini ylizde 55,1 artirdi. Boyle-
likle Cin'e yapilan ihracat degeri 21,1
milyar dolar seviyesine ulasti. Ikinci
sirada yer alan italya'ya ise s6z ko-
nusu tlkeler 2010 yilinda 10,4 milyar
dolar degerinde ihracat gerceklesti-
rirken 2011 yilinda yiizde 61,5 artisla
16,8 milyar dolar degerinde Urin
gonderdi. Fransa'ya gerceklestirilen
ihracatta ise ylizde 85,7 artis yasandi.

Boylelikle Fransa'ya yonelik ger-
ceklesen ihracatta 5,8 milyar dolar
seviyesinin yakalandigi tespit edildi.
Tirkiye ise Turki Cumhuriyetler’in
ihracat listesinde besinci sirada yer
aldi. Turkiye'ye 2010 yilinda 4,6 milyar
dolar degerinde ihracat gerceklesti-
ren s0z konusu Ulkeler 2011 yilinda
ylzde 26,1 ihracatini artirarak 5,8
milyar dolar seviyesini yakaladi. Turki
Cumbhiriyetler’in ihracatinda en fazla
artisin yasandigi tlke yizde 105,6 ile
3,7 milyar dolar seviyesini yakalayan
Ukrayna olurken, Rusya ise ylzde
59,4 azalisla 2,8 milyar dolar seviye-
sine geriledi.

BiZ NELER ALIYORUZ?

Makine ve aksamlari ithalatinda Turki
Cumhuriyetler'den 2011 yilinda ithala-
tini ylizde 69,6 azaltan tlkemiz toplam
1,17 milyar dolar degerinde Urin ithal
etti. 2011 yilinda ise s6z konusu Ulke-
lerden en fazla ithal edilen mal grubu
“Hava veya Vakum Pompalari, Hava
veya Diger Gaz Kompresorleri, Fanlar”
oldu. S6z konusu kalemden 2011 yilin-
da 173 milyon dolar degerinde ithalat
gerceklestirdi. Listenin ikinci sirasinda
ise "Kendine Ozqii Bir Fonksiyonu Olan
Diger Makineler ve Mekanik Cihazlar”

kalemi bulunuyor. 2010 yilina gére soz
konusu kalemden ithalatini 78,6 artirdi.
Boylelikle 2010 yilinda 81 milyon dolar
olan ithalat 2010 yilinda 145 milyon do-
lara yikseldi. Turki Cumhuriyetler'den
2011 yiinda en fazla ithal ettigimiz, lis-
tenin Uclncu sirasinda bulunan kalem
ise “Tohum, Hububat, Kuru Baklagilleri
Temizleme, Tasnif Etme Ayiklama ve
Ogiitmeye Mahsus Makine ve Cihaz”
oldu. Yizde 563,8 artisin yasandigi
kalemden 2010 yilinda 21 milyon dolar
degerinde Urln ithal ediliyordu. Tarki
Cumbhuriyetler'den 2011 yilinda so6z
konusu riin grubundan 137 milyon
dolar degerinde ithalat gerceklesti.
2010 yilina gore ithalatinda en fazla
artis listenin besinci sirasinda bulunan
“Bulasik, Sise vb Yikama ve Kurutma
Makineleri, Sise, Kutu Cuval vb Doldur-
ma, Etiketleme Makineleri” kaleminde
yasandi. Yizde 5.070,5 artisin yasandigi
kalemden 2010 yilinda 2 milyon dolar
degerinde Urln ithal edildi. Bu rakam
2011 yiinda ise 104 milyon dolara
yukseldi. 2010 yilina gore ithalatinda
en fazla azalisin yasandigi kalem ise
ylzde 74,4 ile listenin altinci sirasina
gerileyen “Swilar icin Pompalar (Olcii
Tertibati Olsun Olmasin) ve Sivi Eleva-
torleri” kalemi oldu.

Issik G&l, Kirgizistan
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“ITU ARASTIRMALARIN
ANA USSU OLDU”

Elektrikli araclar, dizel motorlar, tiirbinler, pompalar, Eﬂne§ ener|i
sistemleri, biyomekanik, ncmotekno|oLi, robotik g[:jibi cok cesitli konularda

calismalarin yapildigr ITU Makina Fa

uUltesi’nin

aboratuvarlarinda

égrenciler teknoloji oldakli projelerine hiz kesmeden devam ediyor.

drkiye'nin en eski okullarin-

dan biri olan istanbul Tek-

nik Universitesi'nin gecmisi

Osmanli donemine hatta Sultan
[Il. Mustafa'nin saltanat yillarina kadar
uzanir. Osmanli Devleti'nde ilk kez
batili anlamda mihendislik egitimi
vermek Uzere 1773 yilinda kurulan
Mihendishane-i Bahr-i Himayun
(imparatorluk Deniz Miihendishane-
si), gemi insaati ve deniz haritalarinin
yapilmasi konusunda uzman personel
yetistirmesiyle egitim hayatina basladi.
Buglnki son teknolojiyle makine mi-
hendisligi alaninda verilen egitimler ise
Universitenin GUmussuyu'nda bulunan
kampusunda gerceklesiyor.
Istanbul Teknik Universitesi (ITU)
Makina Fakultesi 1944 yilinda buginki
adini aldi. 1933 yilinda yeni Universite
reformu ile istanbul Dariilfinunu'nun
Istanbul Universitesi Fen Fakiiltesi'ne
bagli Elektrik ve Makina Enstitlsi
kaldirilip, Yiksek Mihendis Okulu'nda
Elektrik-Mekanik Bolumu acilarak
Makina-Elektrik Mihendisligi egitimi
basladi. 1944 yilinda yeni bir kanun-
la Yiiksek Miihendis Okulu “istanbul
Teknik Universitesi” adini alan fakiil-
tede, makine b6limu bagimsiz olarak
“Makina Fakiltesi” haline geldi.
ITU Makina Fakiiltesi'nin makine
mihendisligi boliminde her tirld me-
kanik sistemlerin ve enerji dondsim
sistemlerinin tasarimi, gelistirilmesi,
Uretim planlamasi konularinda egitim
ve arastirmalar yapiliyor. Otomotiv
endUstrisinden enerji Uretimine, petro-

|
Prof. Dr. Ata MUGAN
iTU MAKINE FAKULTESI DEKANI

kimya sanayinden robot teknolojisine,
tekstil sanayinden savunma sanayine
kadar bircok alanda arastirma ve gelis-
tirme calismalari sdrddrdliyor.

Bugln dinya teknolojisine uygun,
cagdas bir egitim ve arastirma kurumu
olarak 6grencilerine egitim veren iTU
Makina Fakiltesi'nin Dekani Prof. Dr.
Ata Mugan ile bélimi daha yakindan
incelemek ve fakdiltenin sanayiye bakis
acisini gorismek Uzere roportaj ger-
ceklestirdik.

“TURKIYE'NIN EN BUYUK MAKINA
FAKULTESI”
Tarkiye'nin makine mihendisligi

alaninda onemli Universiteleri arasinda
yer alan ITU Makina Fakiiltesi 6gren-
cilerine dort programda egitim veriyor.
Yiizde 30 ve yiizde 100 ingilizce olarak
derslerin yapildigi fakiltede maki-

ne ve imalat mihendisleri yetisiyor.
Tirkiye'nin hem alan, hem de ogrenci
sayisi bakimindan en biylk maki-

ne fakiiltesi oldugunu soyleyen ITU
Makine Fakultesi Dekani Prof. Dr. Ata
Mugan, ITU Makina Fakiiltesi hakkinda
aciklama yapti: “ITU Makina Fakiiltesi
Istanbul'da 1944 yilinda kuruldu. Fa-
kiltemizde toplam 2 bin 500 civarinda
lisans, 160'a yakin doktora ve 450 ci-
varinda da yiksek lisans 6grencisi var.



Tilrkiye'nin hem alan, hem de 6grencisi
sayisl itibariyle en biylk makine mi-
hendisligi bolumu burasidir. Lisansta
bizlerin 6grencilerimize sundugu iki
programimiz var: Biri makine, digeri ise
imalat mihendisligi programidir. Makine
mihendisligi programina her yil yaklasik

Hem makine, hem de
imalat mihendisligi
bolimlerinin ABET
tarafindan 2017
yilina kadar akredite
edildigini ifade eden
ITU Makina Fakiiltesi
Dekani Prof. Dr. Ata
Mugan; programlarinin
uluslararasi
gecerliliginin olduguna

dikkat cekti.

280 ogrenci egitim donemine basliyor.
Imalat miihendisliginde ise bu rakam
80 dolayindadir. Her bir programin hem
yiizde 30, hem de yiizde 100 ingilizce
olarak dizenlenmis halivar.”

“ITU MAKINA FAKULTESI 2017 YILINA
KADAR AKREDITE EDILDI"
Kiresellesmenin bir sonucu olarak
Tlrkiye'nin onde gelen universiteleri,
akreditasyon programlarina basvuru-
yor. ‘Akreditasyon’ programi kapsa-
minda Universitelerde yetisen 6grenci-
ler mezun olduktan sonra dinyanin her
yerinde calisma firsatini yakaliyor. iTU
Makina Fakiltesi'nde de bu yonde ca-
lismalarin oldugunu belirten Mugan, yil
icerisinde ogrencilere verilen derslerin
belirlenmesinde etkili olan asamala-
rianlatti: “ITU, ABET (Accreditation
Board for Engineering and Technology)
akreditasyonu icin miracaatta bulun-
du. Bizim makine fakiltesinin hem
makine, hem de imalat mihendisligi
bolimleri 2017 yilina kadar akredite
edilmis durumda. Yani bizim progra-
mimizin uluslararasi tanmirliligi var.
Onun haricinde fakiltemizin bir da-
nisma kurulu var. S6z konusu kurulda

sanayide yer alan cok sayida firmadan
temsilciler bulunuyor. Ayrica Tirki-
ye'deki diger Universitelerden de ozel-
likle yoneticilik pozisyonunda bulun-
mus tecribeli kisilerden de olusan bir
kurulumuz var. Danisma kurulumuzu
rutin olarak topluyoruz ve onlarla ders
programlarimiz hakkinda gorus alis-
verisinde bulunuyoruz. Bunun yani sira
bizim fakdlte icerisinde kalite glivence
sistemimiz var. Kalite glvence sistemi
her donemin sonunda hem dersleri,
hem de dgrencileri degerlendirmeye
aliyor. Derslerde anketler yapiliyor.
Soz konusu anketler iki tipte gercek-
lesiyor. Anketin birincisi derse yonelik.
Her dersin 6gretmek istedigi belli bir
hedefi var. Bu ankette dersin basarisi
élcimleniyor. O@rencilerin sikayetleri
aliniyor. ikinci anket ise ders veren
6gretim Uyeleri hakkinda yapiliyor. Yani
ders veren dgretim Uyesinin basarisina
yonelik oluyor. Bunlar toplaniyor; her
donem sonunda istatistikler tutuluyor,
raporlaniyor. Boylelikle 6gretim Uye-
lerinin de basarisi dl¢uliyor. Danisma

kuruluna da bu raporlari biz sunuyoruz.

ABET akreditasyonuna gelindiginde
de biz bu raporlari sunuyoruz. Boyle-

JUaWIW

€9



=
=
|
()
>
<

64

moment

ce burada verilen egitimlerin basarisi
strekli olarak izleniyor. O yiizden de
belli bir kalite standardini saglayabili-
yoruz. Bu sistem kendi kendini dizen-
liyor. Oradan gelen geri beslemeyle de
derslerimizi diizeltiyoruz veya danisma
kurulunun onerileriyle derslerimizi de-
gistiriyoruz, yenilerini ekliyoruz. Bu se-
kilde surekli olarak kendini gelistiren
bir stirec var. Burada 6grencilerimiz 4.
sinifa geldikleri zaman branslasiyorlar.
Kol secimi yapiyorlar ve ozellikle ilgi
duyduklari bir alan varsa onda uzman-
lasabiliyorlar. Fakiltemiz kapsaminda
otomotiv, sistem dinamigi ve kontrol,
konstriiksiyon ve imalat, techizat ile
enerji konulari Uzerinde ogrencile-
rimiz uzmanlasabiliyorlar. Sectikleri
kola gore de son yil zorunlu ve secimli
dersler alabiliyorlar. Hangi alana ilgi
duyuyorlarsa o alana yonelebiliyorlar.”

“DERSLERIMIZi REVIZYONDAN
GECIRDIK"
Universitelerde verilen miifredatla ilgili

degisiklikler yapilmasinin gerekliligi
konusundaki sorumuzu yanitlayan
Mugan, ders programlarinda yaptiklari
revizyondan bahsetti: “Sistem dinamigi
ve kontrol kolu 4. siniftaki kollardan bir
tanesi, aslinda mekatronikteki uzman-
lasmayi sagliyor. Hatta biz arada bir
revizyon yaplyoruz. Su siralar o sistem-
lerin kontrol kolunun adini, mekatronik
ile ilgili olacak sekilde degistirmek
glindemimizde. Bunlarin haricinde iTU
icerisindeki bitin bolumlerde 6gren-
ciler ¢ift anadal ve yandal programla-
rina basvurabiliyorlar. Cift anadalda
6grencilere iki diploma verirken yandal
da bir sertifika veriliyor. Bu 6grencile-
rin makine fakdiltesinde secebilecegi
yandallardan bir tanesi mekatronik
yandali. Mekatronik yandalina ayrilan
ogrenci elektrik-elektronik fakiltesin-
den belli dersleri aliyor. Ondan sonra
basvurdugu takdirde kendisine belge
veriliyor. Bunun kontenjani var, her yil
basvuru oluyor. Not ortalamalarina
gbre isleme aliniyor; ¢linki ¢ok 6grenci

var. Yeni bilim dallari ¢ikiyor, buna
gore yeni dallarin olusmasi gerekiyor.
Bunlardan bir tanesi de nanoteknolo-
ji. Biz yaklasik 15 ay kadar dnce ders
programlarimizi ciddi bir revizyona
tabii tuttuk. Nanoteknoloji ile ilgili yeni
dersler koyduk. Bu revizyon sirasinda
mekatronikle ilgili de secimli derslerin
sayisini artirdik. Mesela elektrikli ara-
balar, hibrid tasitlar gibi yeni gelisen
konulara dair yeni dersler ekledik. Ayni
sekilde nanoteknoloji ve biyomekanikle
ilgili gelisen konulardan biri de biomal-
zemelerdir. O konuda da yeni bir ders
actik. Bunlarin hepsi yaptigimiz de-
gerlendirme, geri besleme ve danisma
kurulundaki gorismelerin sonucunda
olusmustur.”

“COK SAYIDA SIRKETLE ANLASMAMIZ
VAR”

Pratige yonelik calismalarda ITU'lU 6§-
rencilerin sansli oldugunu dile getiren
Mugan, cok sayida firma ile anlasma-
larinin olduguna degindi. Laboratuvar-




larda her giin sayisiz deneyin yapildi-
gina dikkat ceken Mugan; “Ogrenciler
Universite sinavina girerken istedikleri
programi secebiliyorlar. Turkiye'de
makine imalat mihendisligi konusun-
da egitim veren cok az kurum var. ITU
Makina Fakultesi de bu az sayidaki
kurumlardan biri olarak egitim sag-
liyor. Ozellikle endistriyle iliskiler ve
endustriyle projeler gelistirme konu-
sunda c¢ok biyuk ilerlemeler kaydettik.
Cok sayida sirketle anlasmalarimiz
bulunuyor. Ogrencilerimiz o sirket-
lerle ortak projelerde gorev alabili-
yorlar. Son sinifta mezun olabilmek
icin bitirme tasarim projeleri yapmak
zorundalar. Bu ogrenciler isterler-
se s6z konusu sirketlerle beraber
tezlerini hazirlayabiliyorlar. Boylelikle
hem o firmalar hakkinda bilgi sahibi
olabiliyor [pek ¢cogu mezun olduktan
sonra bu firmalarda ise girebiliyor),
hem de yaptiklari calismalar pratik
calisma oluyor ve kazanimlari daha
fazla oluyor” dedi.

“FAKULTEMIZDE 30'DAN FAZLA
LABORATUVAR BULUNUYOR”
Ogrencilerin teoride 8grendiklerini
pratige donistiirme konusunda ITU
blnyesinde iki merkezin oldugunu
aciklayan Mugan; “Fakdilte olarak
bizler, iki merkezle dogrudan iliskiliyiz.
Biri Devlet Planlama Teskilati tara-
findan kurulan ve destelenen Mekat-
ronik Egitim ve Arastirma Merkezi;
ikincisi ise Nanoteknoloji Merkezi'dir.
Bu merkezlerde fakiltemizden cok
sayida 6gretim Uyesi ve d6grenci gérev
alip calismalar yapiyor. S6z konusu
merkezlerin altinda da cok sayida
laboratuvar mevcut. Bu merkezlerde
yilin her déneminde ilgin¢ projelere
imza atiliyor. Mesela elektrikli minibus,
insansiz araba, glines arabasi-teknesi,
hidrojenli araba-tekne, mikro uydu gibi
her yil 6grencilerin katildigr 10'a yakin
uluslararasi yarismalar var. O yaris-
malarda kullanilan araclari 6grenciler
s0z konusu laboratuvarlarimizda imal
ediyor. Universite capinda uluslara-
rasiyarismalar icin 6grenci gruplari
olusturuluyor. Bunlari 6grenciler
organize ediyor. Sayi itibariyle ITU
Makine Fakiltesi binyesinde 35
laboratuvar bulunuyor. Bu acidan da
bakildiginda Turkiye'de en fazla la-
boratuvari olan fakdlte burasidir. Bu
laboratuvarlar kullanilarak derslerde

uygulamalar, deneyler yapiliyor. Ayri-
ca ogrenciler bitirme tasarim projesi
ve tez yaptiginda bu laboratuvarlari
kullaniyor.”

“SANAYi EN FAZLA OTOMOBILLE
ILGILI LABORATUVARLARIMIZA TALEP
GOSTERIYOR”

ITU biinyesinde yer alan laboratuvarlar
arasinda en fazla otomotiv sektoriniin
ilgi gosterdiginin altini cizen Mugan;
“Su ana kadar sanayiden gelen talep
cok ylksek. Hem merkezlerimizden,
hem laboratuvarlarimizdan isteyen
sanayi kuruluslari faydalanabiliyor. Bu
noktada da fakiltemiz Turkiye iceri-
sinde sanayiyle i¢ ice calisma kapasi-
tesine sahip en yiksek fakiltedir’ diye-
bilirim. Universitemizle iliskili olan ITU
Vakfi'nin kurmus oldugu OTAM AS.,
teknokentimiz blnyesinde calisiyor.
Otomotivle ilgili laboratuvarlari onlar
yonetiyor. Sanayiden gelen en fazla
talep genel itibariyle bizim otomotiv la-
boratuvarlarimiza yonelik oluyor. Diger
laboratuvarlarda da cok sayida firma
deney talebinde bulunuyor. Bunun yani
sira firmalar rutin muayeneleriicin de
muracaat ediyor. Onlarin da isteklerini
karsiliyoruz” dedi.

“COK CESITLI ALANLARDA
ARASTIRMALAR YAPILIYOR”

Fakdlte dahilinde son dénemde yap-
tiklari projeler hakkinda bilgi veren
Mugan; “AB, DTP, TUBITAK, SANTEZ,
KOSGEB kapsaminda projeler gercek-
lestiriyoruz. Bunun haricinde ITU'niin
kendi bilimsel arastirmalari ve destek-
ledigi projeler var. Projelerin konu-
lari cok genis. Bizim fakdlte olarak
cok biylk olmamizdan kaynakli cok
degisik projeler Uretilebiliyor. Elekt-
rikli araclar, dizel motorlar, her turld
ulasim araci, rayli sistemler, tdrbinler,
pompalar, glines enerji sistemleri, Isit-
ma ve sogutma sistemleri, mukavemet
konulari, biyomekanik, nanoteknoloji,
robotik, insansiz tasitlar gibi cok cesitli
konuda burada calismalar yapiliyor.
Degisik konularda uzmanlasma aci-
sindan da Turkiye'de bu kadar zengin
calisma konusu olan ender yerlerden
birisi burasidir.”

“SANAYIYLE iSBIRLIGI DAHA FAZLA
GELISECEK”

Sanayi Universite isbirligiyle ilgili
yapilan Ar-Ge calismalarinin, devletin

Fakiltelerinde
arastirmalarin iki
ana merkezde
sirdirildigini
belirten Mugan;
égrencilerin 30’dan
fazla laboratuvarda
pratik yapabildigini
soyledi.

verdigi desteklerle dogru orantili bir
sekilde gelistigini ifade eden Mugan;
“Genel olarak sanayiyle Universite-

ler acisindan bu konu Tirkiye'de her
zaman problem oldu. Ancak yillar ice-
risinde baktigimizda sanayi ile yapilan
ortak proje sayisinin Tirkiye genelinde
arttigi goruliyor. Bundaki ana motivas-
yon aslinda tesviklerdir. Devlet daha
fazla Ar-Ge calismasi icin tesvik ettikce
Universite ve sanayinin de ortak gelis-
tirdigi projelerin sayisi artacak. Bunun
sadece bizim Universitemizde degil,
buttn Tdrkiye'de bu sekilde oldugu go-
riliyor. Bu bitiin diinyada da boyle...
CunkU Ar-Ge calismalari cok pahali ca-
lismalardir. Geri donisi de her zaman
olacak diye bir kosul yok. Her zaman
umdugumuz sonu¢ ¢tkmayabiliyor. Bu
ylzden dinyanin her yerinde Ar-Ge
calismalari devlet tarafindan destek-
lenir. Bu konuya dair saglikli istatistiki
veriler TUBITAK ta bulunuyor. Bu du-
rum tamamen Tirkiye'de milli gelirin
ylzde kacinin Ar-Ge'ye ayrilacagi ile
ilgili bir durum. Biz bu orani artirmaya
devam ettikce Universitelerin sanayiy-
le is birligi de artacak. Son donemde
buyuk ilerlemenin kaydedildigi sanayi
universite isbirliginin baslica sebepleri
arasinda TUBITAK a verilen tesviklerin
artirilmasi; Ar-Ge projelerini destek
icin ayrilan fon paralarinin ciddi élctde
yukseltilmesi; Bilim, Sanayi ve Tek-
noloji Bakanligi'nin baslattigr SANTEZ
gibi mekanizmalar; KOSGEB gibi kiiclik
KOBI'lere destek olan organizasyon-
larin sayilarinin artirilmasinin dnemti
birer etken oldugunu soyleyebilirim”
dedi.

JUaw W
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YILDIZ'LI GENCLER,
INGILTERE’NIN TOZUNU
ATTIRMAYA KARARLI

Diinyanin popiler yarismalari arasinda kabul géren Formula Student
Yarismasi'nda (FSAE) Yildiz Teknik Universitesi Makine Teknolojileri
Kulobt &grencileri Turkiye'yi temsil etmeye hc12|r|on|yor Dinya devlerinin
ortakhgly?o hazirlanan yarismada Tirkiye’nin yer almasi icin caba sarf
ettiklerini belirten Yildiz Teknik Universitesi Makine Muhendlshgl Bslim
Baskan Yrd. Dog. Dr. Alp Tekin Ergeng; dgrencilerin yasadigi her tirli
|mkon5|z||gc1 ragmen basariyr hedeflediklerini séyledi.

vrupa'da 1982 yilindan buyana  Yilda sekiz farkli pistte Mercedes AMG,  cikardigi konseptteki formula aracla-

dizenlenen ve dinyanin en AIRBUS, Landrover, National Instru- rint ‘is Plani Sunumu’, ‘Maliyet Plani

Unld 200°G askin mihendislik ments gibi devlerin sponsorlugunda Sunumu’ ve ‘Dizayn Sunumu’ gibi farkli

fakiltesinin katildigr Formula organize edilen yarisma; Amerika, kategorilerde degerlendiren jiriler;
Student 2013 icin kayitlar Ocak ayinda ingiltere, Almanya gibi Avrupa'nin 6nde  koydugu kriterlerle 6zglin sistemleri
basliyor. Otoriteler tarafindan otomotiv  gelen Ulkelerinde icten yanmali, elekt-  ve Ar-Ge'yi hedefleyen, Uretilebilirlik,
alanindaki en biylk yarisma olarak ka-  rikli ve hibrid gibi farkli kategorilerde minimum maliyet - maksimum verim
bul edilen FSAE 2013 icin YTU Racing diizenleniyor. Universite 6grencilerinin  gibi standartlara yénelik calismalari
Team arac imalatina basladi. kendi tasarim ve imkanlariyla ortaya inceliyor.




OGRENCILER IMALAT iGIN KOLLARINI
SIVADI

Formula Student Yarislari; AIRBUS,
Jaguar Land Rover, Mercedes AMG,
National Instruments, Shell dinya
devlerinin ortakligiyla diizenlenen
dinyanin en biylk yaris organizasyonu
olarak biliniyor.

Gectigimiz Temmuz ayinda ingilte-
re-Silverstone Pisti'nde diizenlenen
Formula Student UK 2012'ye ilk defa
YTU MakTek FSAE adiyla katilan YTU
Racing Team, Class 2A kategorisin-
de projesinin sunumunu yapti. Ross
Brown, John Hilton, Richard Foolkson,
Andrew Deakin gibi Formula 1 patron-
larinin degerlendirme yaptigi jiriye
sunum yapan Yildiz'li gencler, basarili
bulunarak Class1'de yarisma hakkini
kazandi. Yarismanin konsepti geregi
farkli kategorilerde yapilan sunum-
lardan maliyet sunumunda 6. olmayi
basaran YTU Racing Team; Glkemizin
gogsini kabartmayi basardi. Yildiz
Teknik Universitesi Makine Teknolo-
jileri Kullibu 6grencileri Institution of
Mechanical Engineers (IMechE] tara-
findan organize edilen FSAE 2013'te
yarisacak araclariicin kollarini sivadi.

“DESTEK LAZIM”

YTU Racing Team aracinin imalati icin
calismalarini sirdiren gencler; "He-

defimiz ylzde yliz basari” diyor. Gece

giindiiz calisan YTU Racing Ekibi; ta-

mamen Ar-Ge ve 6zgiinlik gerektiren

FSAE
HAKKINDA

Formula Student Yarislari’na;
diinyanin en 6nde gelen
universitelerinden MIT, Universty
of Stuttgart, TU Munich, Chalmers
University of Technology, TU Graz,
Universty of Warwick, RWTH
Aachen, Universty of Liverpool
gibi her y1l ortalama 34 iilkeden,
130’a yakin arag ve 220’den fazla
takim katiliyor. Yarismacilar;
tasarim, is planlamasi, maliyet ve
teknik alt yapi, hizlanma, siirat,
dayaniklilik, yakit ekonomisi

gibi kriterlerine gore ayri1 ayr1
degerlendiriliyor. Basit, ucuz; fakat
islevsel calismalarin kazandig:

bu yarismada, her y1l sektoriin
sorunlarina 151k tutuluyor.

bir disiplin olan Formula Student konp-
septini Ulkeye tasiyarak farkindalik
yaratmayi, Ulkenin teknolojik gelisim
slirecine katkida bulunmayi amacliyor.
Bu tur faaliyetlerin farkindalik ve gen¢
muhendislerin gelisimi acisindan ¢ok
onemli oldugunu éne siren ekip; elde
edilen deneyimlerle Universite sanayi
isbirliginin daha hizli, daha islevsel
olarak sirecegine inaniyor.
Projelendirme asamasini bitiren YTU
Racing Ekibi; tamamen 6zgiin tasarim
olan aracin imalati icin geri sayima
basladi. Ancak standlardan farkli olan
komponentlerin temininden, gerek-

li teknik malzemeler ve laboratuvar
yetersizligine kadar turld sorunlarla
karsilastiklarini belirten Yildiz Tek-
nik Universitesi Makine Miihendisligi
Bolim Baskan Yrd. Doc. Dr. Alp Tekin
Ergenc; ogrencilerinin yasadigi her
turld imkansizliga ragmen basariy!
hedeflediklerini ve Formula Student

Yarismalari'nin diinyada vizyon olarak
kabul edildigini soyledi. Calismala-
riyla ve kendilerine olan inanclariyla
yola ¢cikan genclere sanayinin destek
olarak ellerinden tutmasi gerektigine
dikkat ceken Ergenc; boyle bir projenin
danismani olmaktan gurur duydugunu
dile getirdi.

MART TA TEST ASAMASINA
GECILECEK

Yildiz Teknik Universitesi Otomotiv
Anabilim Dali destekleriyle ¢alisma-
larini stirdiren YTU Racing Ekibi Mart
basinda araclarinin imalatini bitirerek
test asamasina gecmeyi hedefliyor.
Formula Student Yarislari'nin sade-
ce mihendislik calismasindan iba-
ret olmadigini vurgulayan ekip, ayni
zamanda hazirlanan planlamalarla

is gelistirme, pazarlama, tanitim gibi
bircok kriterlerin onemli yeri oldugunu
belirtti.

JUaWIW
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“CALISMA AZMINE SAHIP
KISILER HER SEYI BASARIR”

Almanya’da demir-celik sektérinde faaliyet gésteren Celik GmbH'nin
Yoénetim Kurulu Baskani Serpil Celik ile basari hikayesi hakkinda konustuk.

uzey Almanya'nin en blyik
demir-celik isleyicisi olarak
1948'te kurulan ve uzun yillar
otomobil, insaat, ucak ve maki-
ne uretim sanayisine demir-celik par-
calari, platformlar ve kaliplar dreten
NWBM isimli sirketi iflas durumunday-
ken satin aldiklarini belirten Serpil Ce-
lik; roportajimizda neler yasadiklarini
anlatti. S0z konusu sirketi Celik GmbH
adiyla yeniden dizayn ederek 10 ay gibi
kisa bir stirede bolgenin en biiyigu ha-
line getiren Celik; isci sayisini da yiizde
100 oraninda artirdiklarini ifade etti.

Kendinizden kisaca bahsedebilir
misiniz?

Gaziantep'te 1966 yilinda dogdum. Alti
¢cocuklu mitevazi bir ailenin dordinci
cocugu olarak ilk, orta ve lise egiti-
mimi Tlrkiye'de tamamladim. 1983
yilinda esim Siddik Celik ile evlenerek
Almanya'ya geldim. Bu llkeye yerles-
tikten sonra ¢esitli Almanca kurslarin-
da ve okullarda egitim aldim. Klasik ev
hanimi misali, ilk etapta cocuklarimi
biyutip onlarla ilgilendim; fakat bu
siire zarfinda da her zaman esimle
beraber islerimiz hakkinda fikir alisve-
risi yaptik. Su anda da firmamiz Celik
GmbH'nin Yonetim Kurulu Baskani
olarak calisiyorum.

Kadin yoneticinin pek bulunmadigi
demir-celik sektoriinde calismaya
nasil karar verdiniz?

Soylediginiz gibi demir-celik sektori
kadin yoneticilerin pek bulunmadigi bir
alan. Fakat ben, esim kiiclk capta bir
is yeri olan kendi isini kurdugu 1992
yilindan beri hep onun yaninda bulun-
dugum icin bu pazari ve sektori cok iyi

¢ ,GMBH

!cmﬂ-ltﬂmm.slw- uMpalage Ay

taniyorum. Su anda 25 bin metrekare-
lik fabrikamizda hangi demir, hangi ise
ait, ne kadari islenmis, daha ne kadar
isi var bunlari bir bakista degerlendire-
biliyorum. Zaman gecip tecriibe kazan-
dikca sektore ve sektore ait olan islere
oldukca hakim bir duruma geldim.

Sirketinizin kurulus siireci hakkinda
bilgi verir misiniz?

Ben esime is konusunda her zaman
yardimci oldum. Kendisi 35 yildir
demir-celik sektorinde calisiyor. Ufak
capta taseron bir firma olarak calisti-
gimiz slirec icerisinde bize, iflas eden
NWBM firmasini satin alma teklifi
geldi. Bu teklif 6ncesinde, zaten bu fir-

maya iscilerimizi kiralayip 200 bin euro
zarara ugramistik. Bu aslinda bizim
icin iyi bir firsat olusturuyordu. Kisa bir
disinme slreci akabinde mulkiyeti

ile birlikte firmayi satin almaya karar
verdik. Ocak 2012 itibariyle de firmayi
resmen satin alarak tretime basladik.
Aslinda bu sirec pek de kolay islemedi.
Zorluk yaratan en blyik etken bizim
yabanci statisliinde olmamizdi. Bu zor-
lu srecin itk adimlarini attiktan sonra
kendimizi ve iflastan alinan bu firmayi
piyasaya tekrar kabul ettirmek icin cok
caba sarf ettik ve zor da olsa basardik.
Firmanin her kosesini en ince ayrinti-
sina kadar gozden gecirip degismesi
gereken dnemli hususlar tzerinde



bizzat durduk ve burasini yepyeni bir
kurulus haline getirdik. Su an hala bazi
eksiklerimiz var; ama zaman icerisinde
azmimizle ve hirsimizla bu eksiklikleri
giderip daha da iyi bir durumda olaca-
gimiza inaniyorum.

Almanya’da yatirim yapmanin ne

gibi avantajlari ve dezavantajlari
bulunuyor?

Acikcasl Almanya‘da yatirim yapmanin
hicbir avantaji yok. Bizim gibi Tirk ve
yabanci girisimcilerin piyasaya hakim
olmalari, mevcut bazi dnyargilari en
aza indirebilecegi dislncesindeyim.
Biz burada yasamak zorunda oldugu-
muz icin yatirimimizi burada yaptik.
Ama kalbimiz her zaman Tirkiye icin
atiyor.

Bulundugunuz gorevi ne zamandir
surdirdyorsunuz? Ortalama bir is
gliniiniz nasil geciyor?

Ben dort yildan bu yana sirketimizin
yonetim kurulu baskaniyim. Bunun
yaninda finans isleriyle ilgili gorevler
de benim sorumlulugumda. Sabah
saat 08:00'de sirkete gelip bir fincan
kahvemi alir ve ofisime gecerim. Gin
icerisinde yapilacak olan islerimi
toparlayip gozden geciririm. Hesap
akislarini ve dekontlarr inceledikten
sonra ddemeleri ve diger isleri yapa-
rim. Aksama dogru da islerimi bitirip
evime donerim.

Celik GmbH agirlikli olarak hangi
sektorlere lretim gerceklestiriyor?
Firmamizin Uretimi daha cok demir-
celik konstriksiyon dalinda yogunla-
siyor. Bunun yaninda makine sanayi
icin de cesitli malzemeler uretiyoruz.
Demir-celik konstriiksiyon alaninda
biyik bir talep yogunlugu oldugunu
gordiik. isletmemizi piyasaya sununca,
anladik ki bu konuda buylk bir acik
mevcut ve biz de bu tespit dogrultu-
sunda talepleri karsilamak icin biyuk
bir caba icerisine girdik.

Erkek egemen bir sektorde

ayni zamanda da yurt disinda
calisiyorsunuz. Sizce bu durum belli
bazi zorluklar iceriyor mu?

Bu sektor erkek agirlikli yoneticilerin
calistigr bir sektor; fakat artik kadinlar
da her turld isin basariyla Ustesin-
den gelebiliyor. Orne(jin; cok iyi kadin
kaynakgcilar taniyorum. Ayni zamanda
bu arkadaslar uluslararasi sertifika-
lara sahip ve cogu profesyonel erkek
montajcidan daha iyi. Bu benim birebir

gérdidgim ve tanik oldugum bir durum.

En onemlisi istikrarli olmak, calisma
azmine sahip bir insan her yerde her
seyi basarir.

Sirketinizde sizin gibi iyi bir konuma
gelmis baska kadin calisan var mi?
Firmamizda kizim Bahar Polat ile
beraber calisiyoruz. Kizim Personel
ve Muhasebe Midiri olarak gorev
yapmasinin yani sira sirketin baska
diger isleriyle de ilgileniyor. Annesinin
yolunda emin adimlarla ilerlemeye
devam ediyor diyebilirim.

\—,,

Erkek agirlikl yéneticilerin ¢alishg
sektérimizde, artik kadinlar da
her tirl isin basariyla Ustesinden
gelebiliyor.

Sizce sektoriiniizle alakali olarak
Almanya ve Turkiye'deki durum nedir?
Almanya’da kalifiye eleman bulmakta
cok zorlaniyoruz. Maalesef egitim siste-
mi Avrupa’da pek iyi durumda degil. Ben
buradaki durumu da gézlemlemekten
kaynakli tecriibelerime dayanarak Tirk
genclerinin Ulkemizde zanaat 6grenme
noktasinda daha sansli oldugunu disu-
nuyorum. Meslek liseleri ve Universiteler
cok iyi gencler yetistiriyor. Tirkiye'de bu
sektorde son yillarda yetisen bircok genc
kardesimiz oldugunu biliyorum. Fakat bi-
zim Turkiye'den kalifiye eleman getirmek
gibi bir sansimiz, buradaki prosedirler
dolayisiyla mimkin degil. Ayrica soyle-
mek istedigim bir baska husus daha var:
En kisa zaman icerisinde gizel vatanimiz
Tlrkiye'de yatirim yapmayi planliyo-

ruz. Bunun icin de ilk olarak Gaziantep
Organize Sanayi Bolgesi'ni dislinlyoruz.
Boylece kendi tilkemize de katki ve istih-
dam saglamis olacagiz.

Almanya’daki is hayatinda kadin

bir yonetici olarak nasil tepkiler
aliyorsunuz?

Aldigim tepkiler oldukca gurur ve
mutluluk verici. Yaptigim is konusunda
kendime olan givenim sonsuz ve bu
istikamette emin adimlarla yirimeye
devam edecegim. Aslina bakarsaniz
Tirkiye'de de cok basarili kadin giri-
simciler var. Ben ayni zamanda onlari
bir Turk olarak, yurt disinda temsil
etmeye calisiyorum.

Wewsi
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SANAYILESMENIN
GIZLi TARIHI

Yazan: Emin AKCAOGLU

a-Joon Chang’in ‘Sanayiles-

menin Gizli Tarihi" adli kitabi

sanayiciler, blirokratlar

ve siyasetciler tarafindan
mutlaka okunmali. Clinkd Koreli
iktisatcl Chang bu kitabinda, gelismis
tlkelerin bugtnkd konumlarina nasil
eristiklerini son derece c¢arpici 6rnek-
lerle yalin bir dille anlatiyor. Tirkiye
de sanayilesmek istiyor. Cumhuriye-
tin kurulusundan bu yana aldigimiz
mesafenin blylkligl g6z kamastirici
olsa da, sanayilesmis Ulkeler arasina
katilabilmek i¢in onimuzdeki yol uzun.
Ustelik biz ilerlerken, benzemek istedi-
gimiz Ulkeler yerlerinde sayip kendile-
rine yetismemizi beklemiyorlar; onlar
da ilerlemeyi sirdiriyorlar. Yine de
sansimiz var; dogru politikalari uygula-
mak kaydiyla tabii. Yoksa sanayilesme
streci kendi akisina birakilamayacak
kadar karmasik ve zorlu bir konu.
Ulkemizde sanayilesme ve tekno-
loji politikalarina iliskin tartismalar
yogunlasiyor. Tim dinyanin icinden
gectigi boylesine derin bir iktisadi
kriz doneminde, bu tir tartismalar
krizin bile bir firsata cevrilebilmesi-
nin yollarini aramak bakimindan bi-
yUik 6nem tasiyor. Dinya ekonomisinin
tarihi bir kirilma yasadigi bu dénemde
sanayilesmis Ulkeler, belki de daha
dnce benzeri gérilmemis bir sarsinti
icinde kendi ¢ikis yollarini bulmaya
calisirlarken, iktisat tarihi okumak bi-
zim gibi Ulkeler icin son derece faydali
olabilir. iktisat tarihi sadece iktisat
ogrencilerini degil, ekonomik sistemin
isleyisinde roli olan herkesi; elbette
burokratlari, siyasetcileri, is adamlarini
ve profesyonel yoneticileri de yakindan
ilgilendiriyor. ilgilendirmeli de! ilgilen-
dirmeli; cinkd iktisat tarihinin karanlik
dehlizlerinde bugline isik tutabilecek
ve yarin icin gercekgci bir vizyon olustu-
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rulmasina katki saglayabilecek yiginla
ders ¢ikarmak mimkin.

Turkiye bir yandan kiresel krizin etki-
lerini asgariye indirebilmek icin gayret
gosterirken, bir yandan da sonraki
asamada one gecebilmek, atilim yapa-
bilmek icin ne yapabilecegini tartisiyor;
tartismali! Ornegin; yerli otomobil

veya girdi tedarik sistemi projeleri
gliindemdeki konulardan bazilari. Girdi
temininde disa bagimliligin asilmasi,
kroniklesen cari acik sorunun ¢ozimi
icin sart. Yerli otomobil tretimi ise bir
bakima Turkiye ekonomisindeki yapisal
dondsim kaygisinin semboli olarak
kamuoyunun giindeminde. Iste biitiin
bu konular ele alinirken baskalarinin
tecribelerinden yararlanmak hayatiyet
kazaniyor.

NASIL BiR SANAYILESME?
Pekala, baskalarinin tecribeleri-
ne dair bilmemiz gereken nedir o

halde? iste bu 6nemli soruya ce-

vap arayanlar arasinda Cambridge
Universitesi Ekonomi Fakdiiltesi'nden
Koreli Kalkinma iktisatcisi Dogent
Dr. Ha-Joon Chang da var. Ha-Joon
Chang son yirmi bes yilini sanayi-
lesme, kalkinma ve kiresellesme
konulari Gzerinde ders vererek ve
yazarak harcamis bir akademisyen.
Bu konular tzerinde dizinelerce
makalesi ve 13 kitabi bulunan Dr.
Ha-Joon Chang'in orijinal adi Bad
Samaritans, yani ‘Kéti Samiriyeliler’
olan kitabi, sanayileserek kalkinmak
isteyen gelismekte olan Ulkelericin
ufuk acici nitelikte. Bu kitabi Ingilizce
aslina erisimi olmayanlarin da oku-
yabilmesi icin Sanayilesmenin Gizli
Tarihi adi altinda Tirkce'ye cevirdim.
Sanayilesmenin Gizli Tarihi'ni sanayi-
cilerin, 6zellikle de son derece sinirli
kaynaklarina ragmen cok biyuk isleri
basarma azmine sahip kiiclk ve orta
dlcekli isletmelerin basindaki giri-
simcilerin ve yoneticilerin mutlaka
okumalari gerektigini distntyorum.
Chang kitabinda, kendi tabiriyle "Koti
Samiriyeliler'in, yani zengin batili
tUlkelerin ve Glney Dogu Asya’dan
Japonya, Singapur, Hong Kong ile
Kore'nin nasil sanayilestiklerini bi-
tin cepheleriyle ortaya koyuyor. Hem
de bu konuda dogru olmadigi halde
dogruymuscasina ve siklikla tek-
rarlanan hususlari tim ciplakligiyla
desifre ederek. Bunu yaparken oyle-
sine ¢arpici ve ikna edici argimanlar
ileri sirtyor ki okuyucu ‘safsata’nin
nasil ‘gercek’'miscesine sunuldugunu
gordiginde hayrete disiyor. Kitap
ozellikle devletin ekonomideki roli-
ndn yeniden sorgulanmasi icin cok
yararli 6rnekler sunuyor. Ornegin;
Turkiye'de yerli bir otomobil tretimi
tartisilirken Japonya'nin Toyota ve



Sanayilesmenin Gizli
Tarihi isimli kitapta
Turkiye'nin adi sadece
birkac kez geciyor olsa
da bu kitabin Turkiye
hakkinda yazildigini

disinmemek imkansiz.

Kore'nin Hyundai konusundaki tecru-
beleri son derece ogretici. Toyota'nin,
Hyundai'nin veya Nokia'nin adlarinin
anildigi paragraflarda zengin Ulkeler
grubuna gec katilan Ulkelerin sanayi-
lesmeyi aslinda biytk ol¢ide devletin
turll bicimlerdeki destegiyle basar-
diklarini gérilyorsunuz. Ingiltere'nin,
Fransa'nin, Almanya'nin veya eski

bir ingiliz somiirgesi olan Amerika
Birlesik Devletleri'nin sanayilesme
sireci de kitapta ayrintisiyla anlatili-
yor. ‘Bebek endustrilerin korunmasi’
tezinin gercekteki mucidi Alexander
Hamilton tarafindan uygulamaya
konulan politikalarin modern ABD'nin
yaratilmasindaki rolini 6grenince
sarsiliyorsunuz. Kendileri ‘korumaci’
politikalar vasitasiyla zenginlesen-
lerin simdi gelismekte olan dlkelere
‘serbest ticaret” methiyesi dizdik-
lerini anlayinca samimiyetlerinden
slphe ediyorsunuz.

Mevcut iktisadi kriz, ginimizde
gelismekte olan dlkelere akil hocaligi
yapmayi seven sanayilesmis Ulke-
lerin, kendi menfaatleri s6z konusu
oldugunda baskalarina dnerdikle-
rinden cok farkli politikalar uygula-
diklarini gosteriyor. O halde, sana-
yilesme politikamizi sekillendirirken
sanayilesmis Ulkelerin tarihsel siirec
icerisinde kendi sanayilesme politi-
kalarini nasil sekillendirdiklerini kili
kirk yararak incelememiz gerekiyor;
dogruyla yalani, propagandayla bilimi
ayirt ederek tabii. Bakin kitabin son
boliminde Ha-Joon Chang ne diyor?
“Serbest piyasa, iilkeleri zaten iyt olduk-
lar alanlarda kalmaya zorlar. Bunun
anlama — lafr dolandirmadan — yoksul
tilkelerin halihazirda yiiriittiikler: diigiik
verimli isleri siirdiirmek zorunda olduk-
landwr. Oysa onlar: yoksullastiran da

zaten bu igleri yapiyor olmalaridr. Sayet
yoksullugu agmak istiyorlarsa piyasaya
kafa tutmaya ve daha ¢ok kazandvran
daha zor igleri yapmaya mecburlardur.
Bunun baska yolu yoktur.”

‘Piyasaya kafa tutulmasi’ énerisi
kulaga radikal gelebilir. Ne de olsa,
pek cok Ulke piyasaya karsi ¢cikmayi
denedikleri icin basarisiz olmadilar
mi? Ancak bu, isletme yoneticilerinin
her zaman yaptigi bir seydir. Isletme
yoneticileri, elbette, eninde sonunda
piyasa tarafindan degerlendirilirler;
fakat onlar -ozellikle de basarili
olanlari- piyasa glclerini korid ko-
rine kabul etmezler. isletme yone-
ticilerinin sirketleri icin uzun vadeli
planlari vardir ve bu planlar bazen
hatiri sayilir bir slire icin piyasa
egilimlerine uyulmamasini gerektirir.
Girmeyi karar verdikleri yeni sektor-
lerdeki firmalarinin gelisimini tesvik
edip, bunlarin zararlarini mevcut isler-
deki firmalarinin karlari ile siibvanse
ederler. Nokia yeni basladigi elektro-
nik isini 17 yil boyunca kereste, lastik
cizme ve elektrik kablosu islerinden
kazandigi parayla sibvanse etmis-

tir. Samsung, elektronik sektorinde
yeni kurdugu firmalarini 10 yili askin
streyle tekstil ve seker Uretiminden
elde edilen parayla stibvanse etmistir.
Sayet bu firmalar piyasa isaretlerini,
gelismekte olan ulkelerin kendilerine
‘Kotd Samiriyeliler” tarafindan sdylen-
digi sekilde izleselerdi, Nokia hala agac
deviriyor ve Samsung ithal kamistan
seker Uretiyor olurdu. Benzer sekilde,
eger yoksulluktan kurtulmak istiyorlar-
sa Ulkeler piyasaya kafa tutmali, zor ve
daha gelismis sanayilere girmelidirler.
“Sorun su ki, duslk gelirli Ulkelerin
(ya da dustk gelirli firmalarin veya
bireylerin) daha az Uretken faaliyetler
ylUrutdyor olmalarinin gecerli se-
bepleri vardir. Bunlar daha Uretken
olmak icin gereken kapasiteye sahip
degillerdir. Maputo'da bir arka bah-
cede bulunan motor tamir atolyesi
bir Beetle lretemez. Volkswagen
kendisine gerekli tim cizimleri ve ta-
limat kilavuzlarini verse de Uretemez.
Cinku Volkswagen'in sahip oldugu
teknolojiden ve 6rgltsel kapasiteden
yoksundur. iste bu sebeple serbest
piyasa iktisatcilari, Mozambiklilerin
gercekci olmalari gerektigini ve (hid-
rojen yakit hiicreleri bir yana) araba

Emin AKCAOGLU

gibi seylerle avarelik etmelerinin
dogru olmadigini ileri sirerler. Bitin
bunlarin yerine sadece halihazirda
(en azindan karsilastirmali olarak] iyi
yaptiklari islere (kaju fistigr yetistir-
mek gibi] yogunlasmalilardir.
“Becerileri degistirmenin pek miimkiin
olmadigr kisa vadede, serbest piyasanin
onerisi dogrudur. Ama bu Mozambiklile-
rin bir giin Beetle gibi bir gey tiretmeme-
leri gerektigi anlamina tasimaz. Aslinda,
ilerlemek istiyorlarsa yapmalar: gereken
tam da budur. Hem firma, hem de iilke
diizeyinde yeterli kararliik ve dogru
yatirvmla gevekli becerileri kazanabilirler.
Her sey bir yana, meshur Koreli otomobil
tireticist Hyundai de ise 1940’ yllar-
da bir arka bahge oto tamircisi olarak
baslamustir.”

1940°li yillarda bir arka bahcede

oto tamircisi olarak ise baslayan
Hyundai'nin bugiin nerede oldugunu
izaha gerek yok. Bu yaziyr okuyanla-
rin arasinda da ayni yollardan gecip
simdi butin dinyaya makine satan
sanayicilerin bulundugunu tahmin
etmek zor degil. Ulkemiz hesabina
sevindirici olan da bu zaten. Iste bu
sebeple Sanayilesmenin Gizli Tarihi,
Turkiye'de milli sanayinin gelisti-
rilmesi konusundaki tartismalara
katki saglayabilecek bir perspektif
sunuyor. Tirkce baskiya bir 6nsoz
yazip yazamayacagini sordugumda
Ha-Joon bana “Turkiye hakkinda pek
az bilgisi oldugunu” soylemis olsa da;
metinde Turkiye'nin adi sadece bir-
kac kez ve sadece dipnotlarda geciyor
olsa da bu kitabin Turkiye hakkinda
yazildigini disinmemek imkansiz!
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ELEKTRONIK SANAYISININ GELISIMINDE

ILK MIKROCIPLER

Yazan: Fatih TOPTAN

Bir zamanlar devasa boyutta olan elekironik aletlerin, bugiin cok daha
gelismis halleriyle ceplerde tasinir hale geldi. Elektronik cﬁeﬂerin bu denli
yetenekli ve kiigik olmalarina giden yolun basinda iki énemli bulus yer
alir: Transistorler ve mikrogipler-. ..

ransistorler 1947 yilinda
ABD'deki Bell Laboratu-
varlari'nda fizikciler John
Bardeen, Walter H. Brattain
ve William B. Shockley tarafindan
gelistirildi. Yari iletken malzemeler-
den olusan ve ana malzeme olarak
germanyum kristalinin kullanildig itk
transistorlerde kristaller, bir taraftan
gelen en kiicik bir elektrik akimi, bir
sonraki devredeki daha giicli bir akimi
kontrol altinda tutabilecek sekilde
yerlestirilmisti. Transistorleri gelistiren
bu Gc¢li 1956 yilinda Nobel fizik odilu
alirken transistorler kictk ve givenli
olmasi, az 1si Uretmesi ve oldukca az
miktardaki enerji gereksinimleriyle
karmasik devrelerin minyatirlestirile-
bilmesini olanakli kild!.
Transistorlerin gelistirilmesinden
sonra ise bir diger onemli asamaya,
entegre devrelerin Uretilmesine sira
gelir. Itk transistorlerin icindeki her
parca birbirine lehim ile baglanmisti.
1950°li yillarda ise bu parcalarin bir
levha Uzerinde kalip haline getirile-
rek Uretilmesi disintlir. Bu sekilde,
klcuk silisyum levhaciklar Gzerinde
cok sayida transistorin, aralarinda-
ki baglantilarla birlikte kalip halinde
resmi cikarilabilecekti. iste entegre
devreler ya da timlesik devreler bu
sekilde olusacakti. Bunlar, buglin daha
cok ‘mikrocip’ olarak adlandiriliyor.
Ik mikrocipler ise 1950'lerin sonunda,
birbirinden bagimsiz olarak iki mihen-
dis tarafindan gelistirildi.
Bu mihendislerden biri, kiictk bir

Bell Laboratuvarlari’nda tretilen ilk transistér




elektrik sirketinin sahibi ve amator

bir radyocunun oglu Jack S. Kilby'dir.
1923'te Kansas'ta dogan Kilby, babasi-
nin amator radyoculuk faaliyetlerinden
etkilenerek elektronikle ilgilenmeye
baslar. Illionis Universitesi'nde elektrik
mihendisligi 6grenimi goren Kilby'nin
sinif arkadaslarinin ¢ogu elektrik giic
ile ilgilenirken, o cocuklugundan beri
ilgisini ceken elektronikle ilgilenir. Bell
Laboratuari'nin transistori gelistirdigi-
ni aciklamasindan bir yil énce, 1947'de
mezun olur. is hayatina Milwaukee'de
baslayan Kilby, bir yandan da Wiscon-
sin Universitesi'nde elektrik miihen-
disligi ylksek lisans 6grenimine devam
eder. 1958'de esiyle birlikte Texas'a
yerlesir ve Texas Instruments’ta
elektronik parcalarin minyatirizasyonu
Uzerine calismaya baslar. Entegre dev-
resini burada gelistiren Kilby, askeri
sistemler ve entegre devreleri iceren
ilk bilgisayarlari treten gruplarin
baskanligini yapar. Pek ¢cok 6diliin ya-
ninda 2000 yilinda Nobel Fizik Odili'ni
alan Kilby'nin altmisin tzerinde patenti
bulunuyor.

Kilby ile ayni yillarda, entegre devre
gelistiren bir diger mihendis de Robert
Noyce idi. Kilby onunla ilgili olarak, be-
raber entegre devrelerin ticari olarak
kabul gormeleri icin cok calistiklarini
vurgular ve eger yasasaydi, Nobel
Odiili'ni stiphesiz onunla paylasabile-
cegini belirtir.

1927'de lowa'da, bir papazin oglu
olarak diinyaya gelen Robert Noyce'un
elektronik meraki, Kilby'ninki gibi ‘ai-
leden’ gelmiyordu. Bu meragin kokeni

nedir bilinmez; ama Grinell Koleji'nde
6grenimine devam ederken hocasi,
fizik profesori Grant Gale'in, Bell
Laboratuarlari'nda dretilen ilk transis-
torlerden ikisini sinifa getirerek dgren-
cilerine gostermesi, Noyce'u etkilemis
olmali... Basarili bir 6grenim hayatinin
sonunda, 1953'te Massachutes Tek-
noloji Enstitisi'nde (MIT) doktorasini
tamamladiginda IBM, RCA, AT&T

gibi Unll firmalardan is teklifleri alir;
ancak o transistorlerle ilgilenen Philco
firmasini tercih eder. Burada uc yil
calistiktan sonra, transistérun mucit-
lerinden William Shockley'den is teklifi
alan Noyce, ailesiyle beraber Silikon

. ?
/
;‘

A

Vadisi'ne tasinir. Shockley ile anlasa-
mayan Noyce, 1957 yilinda yedi arkada-
siyla birlikte kendi firmalari Fairchield'i
kurar. Kisa siirede transistor satisinda
ticari basari yakalayan Noyce, 1959
yilinda tiim direncler, kapasitorler,
transistorler ve diger baglantilari tek
bir silisyum Uzerine yerlestirmeyi dii-
slinerek calismalarina bu yonde devam
eder. Boylece Kilby'den alti ay sonra,
Noyce da entegre devreyi Uretebilmeyi
basarir. Ustelik, onun silisyum kulla-
narak Urettigi entegre devresi, ger-
manyum kullanan Kilby ninkinden daha
pratiktir.

1990 yilinda kalp yetmezligi sonucu
hayatini kaybeden Noyce, ‘Silikon
Vadisi'nin Belediye Baskani” lakabiy-

la aniliyordu. Noyce, ayni zamanda
Intel’in kuruculari arasindaydi. Cali-
fornia Santa Clara’da bulunan Intel
Genel Midirlik binasi, onun onuruna
“Robert Noyce Binasi” ismini tasir.
Mikrociplerin seri Uretimi ve gelisi-

mi ve karsilanabilir maliyetlericin
hassas Uretim tekniklerine gerek
duyuluyordu. Bu teknikler 60°li yillar
boyunca gelistrilir. 1971 yilinda ise
elektronik sanayisinin gelisiminde bir
diger dnemli bulus gerceklesir. Intel
firmasindan Ted Hoff ve arkadaslari,
itk mikroislemci “Intel 4004"U gelistirir.
Artik tek bir levha Uzerinde istenilen
programlama yapilarak cesitli gorevler
bu sayede uygulanabilecekti. Mikrois-
lemciler, uzay gemilerinden elektronik

Jack S. Kilby
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tirmeye baslayan kurum, ilk kripto
cihazinin teslimatini 1984 yilinda yapar.
1995 yiinda UEKAE adiyla enstitiye
donustdrdlir. Enstitt, 1998 yilinda
Marmara Arastirma Merkezi'nden
(MAM) ayrilarak TUBITAK baskanligina
baglanir.
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TUBITAK'IN BASARISI

2004 Mayis'inda gazetelerde yer alan
‘pek de alisik olmadigimiz’ bir haber,
TUBITAKIn, Tarkiye'de ilk kez mikrogcip
Ureterek, dinyanin mikrocip lretebilen
15 Ulkesi arasina girdigini duyuruyordu.
TUBITAK UEKAE de (Ulusal Elektronik
ve Kriptoloji Arastirma Enstitisu) tre-
tilen bu mikrocipler, Enstitid Midurd
Onder Yetis'in aciklamasina gére; ens-
titide gelistirilen bilgi glvenligi cihaz-
larinda kullaniliyordu. Yetis, UEKAE nin
Tarkiye'yi ileri teknoloji Ureten bir tlke
haline getirmek tzere bilgi glvenligi
yoninde calismalar yaptigini belirtiyor
ve diinyada en fazla 15 Glkenin bu tek-
nolojiye sahip oldugunu ve Tirkiye'nin
artik ihtiyaci olan mikrocipleri Uretebi-
lecek teknolojik bilgiye sahip oldugunu
vurguluyordu. Yetis'e gére bu “muhte-
sem bir olay” idi.

Misyonunu “Bilgi giivenligi, haber-
lesme ve ileri elektronik alanlarinda
Tarkiye'nin teknolojik bagimsizligini
saglamak ve surdirmek icin nitelikli
insan gucl ve uluslararasi diizeyde
kabul gormus alt yapisi ile bilimsel ve
teknolojik cozimler tUretmek ve uygu-
lamak” olarak belirleyen UEKAE nin
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MAKINE IHRACATIMIZ

YUZDE 15 ARTTI

Makine ve aksamlari ihracati 2012

yil Ocak-Ekim déneminde

yizde 15 artarak 11,6 milyar dolara yiikseldi. Tirkiye'nin makine
thracatinda ilk 10 Glke siralamasinda ise Almanya 1,8 milyar dolar

ile ilk sirada yer ald.

akine ve aksamlari sekto-
rinde 2012 yilinin Ocak-Ekim
doneminde en fazla ihracat
klima ve sogutma makineleri
urin grubunda gerceklesti. S6z konusu
drin grubunun 2012 yili Ocak-Ekim
araliginda ihracati 2,8 milyar dolar
degerine yikselirken bu rakam 2011

yilinin ayni doneminde 1,8 milyar dolar
seviyesindeydi. Klima ve sogutma
makineleri Urin grubunda gerceklesen
ihracat artisi yizde 51,7 oldu. Liste-
nin ikinci sirasinda bulunan motorlar,
aksam ve parcalari sektorinde 2012
yilinin Ocak-Ekim aylari doneminde 1,4
milyar dolarlik Urin ihrac edildi. Lis-

tenin Uclncl sirasinda yer alan diger
yikama ve kurutma makineleri, aksam
ve parcalari mal grubunda 2011 yilinin
Ocak-Ekim aylari déneminde 927,8
milyon dolarlik ihracat gerceklestiri-
lirken bu rakam ytizde 4,6 artisla, 2012
yilinin ayni déneminde 970,9 milyon
dolar degerine ulasti.

IHRACAT LIDERI ALMANYA

2011 yili Ocak-Ekim doneminde 10
milyar dolar olan makine ve aksamlari
sektord thracatimiz yizde 15 artisla
2012 yiinda 11,6 milyon dolar degerine
ulasti. Makine ve aksamlari sekto-
rinde ihracat gerceklestirilen ilk 10
ulke siralamasinda ilk sirada yer alan
Almanya'ya 2011 yilinin Ocak-Ekim do-
neminde 1,6 milyar dolarlik Grin ihrac
edilirken bu rakam ylzde 13,5 artisla
2012 yilinda 1,8 milyar dolar degerine
ulasti. Listenin ikinci sirasinda bu-
lunan ingiltere'ye 2012 yilinin Ocak-
Ekim doneminde 894 milyon dolar
degerinde Urin ihrac edildi. 2011
yilinin ayni doneminde ingiltere'ye
gerceklestirilen ihracatimizin dege-
ri 704 milyon dolar seviyesindeydi.
ingiltere'ye yonelik ihracatimizdaki
artis ylizde 27 olarak kayda gecti.
ABD listenin Gclnci sirasinda yer
alirken soz konusu Ulkeye 2012 yilinin
Ocak-Ekim doneminde 651 milyon
dolar degerinde makine ve aksamlari
ihracati gerceklestirildi. Yizde 56,1
artisin yasandigi ABD'ye, 2011 yilinin
ayni doneminde 417 milyon dolarlik
drin gonderildi.



MAKINE VE AKSAMLARI SEKTOR TAMAMI iTiBARIYLE iIHRACAT KAYIT RAKAMLAR
OCAK-EKIM 2011

MAL GRUBU ADI
REAKTORLER VE KAZANLAR

TURBINLER, TURBOJETLER, HIDROLIK
SILINDIRVE AKSAM-PARCALARI

POMPALAR VE KOMPRESORLER
VANALAR
KLIMA VE SOGUTMA MAKINELERI

ISITICILAR VE FIRINLAR

HADDE VE DOKUM MAKINELERI,
KALIPLAR, AKS. VE PARCALARI

GIDA SANAYii MAKINELERI, AKS. VE PARC.
TARIM VE ORMANCILIKTA KULLANILAN

MAK.AKSAM VE PARCALARI

YUK KALDIRMA, TASIMA VE ISTIFLEMEYE
MAHSUS MAK. AKS. VE PAR.

INSAAT VE MADENCILIKTE KULLANILAN
MAKINELER AKS. VE PAR.

KAGIT IMALINE VE MATBAACILIGA
MAHSUS MAKINELER

DIGER YIKAMA VE KURUTMA MAKINELERI,
AKS. PAR.

TEKSTIL VE KONFEKSIYON MAKINELERI
AKS. VE PAR.

DERI ISLEME VE IMALAT MAKINELERI AKS.
VE PAR.

KAUCUK, PLASTIK, LASTIK ISLEME VE
IMALATINA AIT MAKINELER

TAKIM TEZGAHLARI
DIGER MAKINELER, AKSAM VE PARCALAR
MOTORLAR, AKSAM VE PARCALARI

BURO MAKINELERI

RULMANLAR

SAVUNMA SAN. ICIN SILAH VE MUHIMMAT
AMBALAJ MAKINALARI

TOPLAM

MIKTAR

44,9

9,2

67,5

35,4

371,5

25,7

39,3

57,4

67,6

30,8

215

265

42,2

1,1

7,4

73,2

85,7

84,8

3,6

9,5

7,1

4,2

1.555,2

DEGER

349,8

189.8

590,9

329,9

1.860,9

228,9

304,8

383,5

319,7

161,5

872,8

50,4

927.8

239,9

6,5

85,5

517,1

636,7

—_

426,2

14,1

106,4

282,6

107

10.093,8

$/Kg
7.8

20,6

8,8

9,3

5,0

8,9

7,7

6,7

4,7

52

4,1

8,3

3,5

57

5,5

11,4

7,1

7.4

16,8

31,5

39,3

25,1

6,5

Kaynak: Tiim ihracatci Birlikleri Kayitlari

OCAK-EKIM 2012

MIiKTAR

45,8

9.1

71,8

39,7

629,3

29,3

42,8

58,4

95

43,3

219,2

4,8

296,1

40,7

1,2

7,7

78,3

98,9

90,1

2,6

8,4

"

1.928,6

DEGER

317,7

240

611

370,7

2.822,2

242,6

318,1

397,5

4534

219,9

886,3

44

970,9

226,8

6,1

95,5

552

719

1.408,6

106,4

92,3

409,6

90,9

11.602,6

$/Kg
6,9

26,3

8,5

9,3

4,5

8,3

7.4

6,8

4,8

51

4,0

9,2

3,3

5,6

5,1

12,3

7,0

7,3

15,6

39,5

37,1

22,3

6,0

(%) DEGiSIM

MIKTAR

2,0

-1,0

6,5

12,1

69,4

14,2

8,9

1,6

40,5

40,6

2,0

-21.1

3,4

2,3

4,0

6,9

15,4

6,2

-25,7

-11,6

53,4

4,3

24,0

DEGER

9

26,4

3,4

12,4

6,0

b

3,6

41,8

36,2

-12,6

4,6

-5,5

-6,1

-13,2

44,9

-15,0

14,9
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INSAAT VE MADENCILIKTE
KULLANILAN MAKINELER

2012 yili Ocak-Ekim doneminde insaat
ve madencilikte kullanilan makine-

ler, aksam ve parcalari sektoriinde
886,3 milyon dolar degerinde riin
ihracati gerceklestirildi. Yizde 1,5
artisin yasandigi sektériin 2011 yili ayni
doneminde ihrag ettigi Urlnlerin degeri
872,8 milyon dolard:.

Almanya insaat ve madencilikte kul-
lanilan makineler, aksam ve parcalari
sektoriinde 2012 yilinin Ocak-Ekim
doneminde 88,1 milyon dolarla en fazla
ihracat gerceklestirilen tlke oldu.
Yiizde 2,4 artisin yasandigi Almanya’ya
2011 yilinin ayni doneminde 86,1 milyon
dolarlik Urtn gonderildi. Listenin ikinci

——

iNSAAT VE MADENCILIKTE KULLANILAN MAKINELER iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2011 ve 2012 Yillar1 Ocak-Ekim Donemi)

) MIKTAR
ULKE

ALMANYA 20,4
RUSYA 7,5
AZERBAYCAN 4,8
iINGILTERE 28,8
EGE SERBEST BOLGE 11,5
IRAK 9
IRAN 11,3
CEZAYIR 9,4
BELCIKA 7,9
ABD 3,2
URUN GRUBU TOPLAMI 215

sirasinda yer alan Rusya'ya ihracatimiz
yUzde 53,2 artis gosterdi. 2011 yilinin
Ocak-Ekim doneminde 41,7 milyon do-
lar degerinde Urln gonderilen Rusya'ya
2012 yilinda yapilan ihracat 63,9 milyon
dolar seviyesine ulasti. Listenin tc¢inci
sirasinda bulunan Azerbaycan’a 2011
yilinin Ocak-Ekim doneminde 28,4 mil-
yon dolar degerinde ihracat gercekles-
tirilirken bu rakam yiizde 91,9 artisla
2012 yilinin ayni doneminde 54,5 milyon
dolar olarak kayda gecti. Listenin dor-
diincli sirasinda yer alan Ingiltere'ye
2012 yiinin Ocak-Ekim doneminde
53,4 milyon dolarlik Grin ihrac edil-

di. Listenin besinci sirasinda yer alan
Ege Serbest Bolgesi'ne yonelik insaat

ve madencilikte kullanilan makineler,
aksam ve parcalari sektori ihracat 2012
yilinin Ocak-Ekim doneminde 51,8 milyon
dolar oldu. Yiizde 15,1 artisin yasandigi
Ege Serbest Bolgesi'ne, 2011 yilinin ayni
doneminde 45,1 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestirilmisti.

Turkiye geneli insaat ve madencilikte
kullanilan makineler aksam ve parca-
lari thracati tablosunda en fazla artis
ylzde 91,9 ile Azerbaycan'da yasandi.
Tabloda ylzde 67,8 ile ABD ikinci sira-
da bulunurken, ABD'yi yizde 53,2 ile
Rusya izledi.

Kaynak: Tim ihracatci
Birlikleri Kayitlari

2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSIM
DEGER MIKTAR DEGER ) 5
$/kg $/kg | MIKTAR | DEGER

86,1 4,2 198 88,1 A -2,9 2,4

41,7 5,5 12,9 63,9 4,9 70,9 53,2

28,4 5,9 9,2 54,5 5,9 92,8 91,9

57,5 2,0 24,8 53,4 2,1 -13.8 -7.0

45,1 3,9 15 51,8 35 30,0 15,1

36,3 4,0 13 51,5 3,9 44,9 41,7

56,6 5,0 1,7 50,3 43 3,9 -11,1

49,7 5,2 7,4 36,8 5,0 -22,0 25,9

23,7 3,0 8 25,5 3,2 0,8 7,5

15 4,6 6,2 25,2 41 89,2 67.8

872,8 4,1 219,2 886,3 4,0 2,0 1,5




POMPA VE KOMPRESORLER

Pompa ve kompresorler
sektoriinde 2012 yilinin
Ocak-Ekim doneminde 611
milyon dolar degerinde
Urln ihrac edildi. Ylzde 3,4
artisin yasandigi soz ko-
nusu sektordn 2011 yilinin
ayni doneminde ihrag ettigi

I
drinlerin degeri 590,9 mil- ' I

yon dolar seviyesindeydi. rl
2012 yiinin Ocak-Ekim do-

neminde pompa ve komp-

resorler kaleminde en fazla

Urln ihrac edilen tlke 142,2

milyon dolarla Almanya

oldu. Listenin ikinci sira-

sinda ise ylzde 38,5 artisla

Irak yer aldi. 2011 yilinin

Ocak-Ekim doneminde 28,1

milyon dolar Urln ihrac

edilen s0z konusu Ulkeye,

2012 yilinin ayni doneminde
gerceklestirilen ihracatin

degeri 38,9 milyon dolar oldu. Uciincii
sirada bulunan ABD’ye 2011 yilinin
Ocak-Ekim doneminde 27,5 milyon
dolarlik pompa ve kompresor ihracati
yapilirken bu rakam 2012 yilinin ayni
doneminde yiizde 37,4 artisla 37,9
milyon dolar degerine ulasti. Pompa ve
kompresorler ihracat artisinin en fazla

yasandigi tlkeler listesinin dordiinci
sirasinda yer alan Rusya'ya ise 2012
yilinin Ocak-Ekim déneminde 29,5
milyon dolarlik Urtin ihrac edilirken bu
rakam 2011 yilinin ayni doneminde 27,9
milyon dolar seviyesindeydi. Rusya’ya
yonelik ihracat artisi yiizde 5,8 olarak
kaydedildi. Besinci siradaki Italya'ya
2012 yilinin Ocak-Ekim doneminde ger-

ceklestirilen pompa ve kompresorler
ihracati 23,7 milyon dolar oldu.

Turkiye geneli pompa ve kompresorler
ihracati tablosunda en fazla artis yizde
129,9 ile Ege Serbest Bolgesi'nde
gerceklesti. Ikinci sirada yiizde 38,5 ile
Irak’in yer aldigi ihracat tablosunun
Uclincl sirasinda ise ylzde 37,4 ile
ABD bulunuyor.

POMPA VE KOMPRESORLER iHRACATINDA iLK 10 ULKE Kaynak: Tiim ihracatg

Birlikleri Kayitlari

(2011 ve 2012 Yillari Ocak-Ekim Dénemi)

JUawWw

6L

2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSiM
) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 3
ULKE (Bin ton) (Milyon $) $/kg (Bin ton) (Milyon $) $/kg | MIKTAR | DEGER
ALMANYA 14,8 151,8 10,2 14,1 1422 101 -4,7 -6,3
IRAK 3 28,1 9,2 4,7 38,9 8,2 54,8 38,5
ABD 3,5 27,5 7,7 4,3 37,9 8,7 21,5 37,4
RUSYA 3,3 27.9 8,2 3,6 29,5 8,0 8,3 5,8
ITALYA 3 24,5 7,9 3,2 23,7 7,3 4,3 -3,5
INGILTERE 3 27,5 9,0 2,8 23,1 8,1 -6,4 -15,9
AZERBAYCAN 1,7 18,6 10,7 1,8 212 15 6,6 14,1
iIRAN 2 21,1 10,5 1,6 202 121 -16,6 43
EGE SERBEST BOLGE 0,4 5,1 1,1 13 11,7 8,4 203,6 129,9
ROMANYA 3,5 21,8 6,1 1,8 11,6 6,2 47,0 46,7
URUN GRUBU TOPLAMI 67,5 590,9 8,8 71,8 611 8,5 6,5 3,4
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TARIM VE ORMANCILIK MAKINELERI

Tarim ve ormancilikta kullanilan ma- - |
kine, aksam ve parcalari sektorinde

2012 yili Ocak-Ekim doneminde 4534 |

milyon dolar degerinde iriin ihrag
edildi. Yizde 41,8 artisin yasandigi s6z
konusu sektorin 2011 yili ayni done-
minde ihrac ettigi Uriinlerin toplam
degeri 319,7 milyon dolardi.

2012 yili Ocak-Ekim doneminde tarim
ve ormancilikta kullanilan makine, ak-
sam ve parcalari sektoriintn en fazla
ihracat gerceklestirdigi tlke ylzde
163,2 ile ABD oldu. 2012 yili Ocak-Ekim
doneminde ABD'ye 86,5 milyon dolar
degerinde Urln gonderilirken 2011
yilinin ayni déneminde bu rakam 32,8
milyon dolardi. Listenin ikinci sirasinda
yer alan Irak’a 2011 yilinin Ocak-Ekim
aylari arasinda 31,2 milyon dolar ihra-
cat degerine sahip uriin gonderilirken
bu rakam 2012 yilinda ylzde 51,3 artis-
la 47,3 milyon dolar degerine yiikseldi.
Uclinci sirada bulunan italya'ya 2012

yili Ocak-Ekim doneminde yapilan ih- Ocak-Ekim doneminde 19,6 milyon degerinden, 2012 yilinin ayni dénemin-
racatin degeri 29,9 milyon dolar olarak  dolar degerine ulasti. 2011 yilinin ayni de ylzde 32 artisla 17,2 milyon dolar
belirlendi. Yizde 30,1 artisin yasandigi doneminde Polonya'ya yapilan ihra- rakamina ylkseldi.

s6z konusu tlkeye yonelik ihracat, 2011 cat 9,7 milyon dolardi. Besinci sirada Ihracat artisinin en fazla yasandigi ilk i
yilinin Ocak-Ekim déneminde 23 milyon  bulunan Azerbaycan’a yonelik tarim ulke siralamasinda ise yiizde 3593 ile
dolar dizeyindeydi. Listenin dordincu ve armancilikta kullanilan makine, Almanya birinci sirada yer alirken yizde
sirasinda yer alan Polonya'ya yonelik aksam ve parcalari ihracati 2011 yili 163,2 ile ABD ikinci ve ylizde 114,1 ihra-

ihracat ytizde 101,1 artisla 2012 yilinin Ocak-Ekim doneminde 13 milyon dolar  cat artisiyla da Cezayir ticlnci oldu.

TARIM VE ORMANCILIK MAKINELERI IHRACATINDA iLK 10 ULKE Kaynak: Tiim ihracatgi
(2011 ve 2012 Yillari Ocak-Ekim Donemi) Birlikleri Kayitlari
2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSIM
) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 3
ULKE (Bin ton) (Milyon $) $/kg (Bin ton) (Milyon $) $/kg | MIKTAR | DEGER
ABD 5 32,8 6,5 12,2 86,5 7,1 142,2 163,2
IRAK 6,9 31,2 4,5 12,4 47,3 3,8 80,2 51,3
ITALYA 5,4 23 4,2 6,8 29,9 44 24,7 30,1
POLONYA 1.4 9,7 7,0 3 19,6 6,5 116,4 1011
AZERBAYCAN 3,4 13 3,8 43 17,2 4,0 25,2 32,0
FRANSA 2,9 11,5 3,9 44 15,6 35 50,1 354
ALMANYA 0,5 2,9 53 18 13,3 7,3 231,3 359,3
BULGARISTAN 2 9,9 4,8 2,6 12,1 46 26,8 21,5
FAS 3,1 12,9 4,1 2,8 1 3,9 -10,3 -14,5
CEZAYIR 0,9 43 4,7 2 9,2 46 122,9 14,1
URUN GRUBU TOPLAMI 67,6 319,7 4,7 95 453,4 4,8 40,5 41,8




VANALAR

Vanalar sektord ihracati 2012 yilinin
Ocak-Ekim doneminde bir onceki yilin
ayni donemine gdre ylzde 12,4 artis

gosterdi. 2011 yilinin Ocak-Ekim
aylari doneminde 329,9 milyon
dolar degerinde ihracat ger-
ceklestirilirken 2012 yilinin

ayni déneminde vanalar
sektorinin ihracati
370,7 milyon dolar
seviyesine ulastl.
Vanalar sektoriinde
2012 yili Ocak-

Ekim doneminde

en fazla ihracat
gerceklestirilen

tlke 49,7 milyon
dolarla Almanya

oldu. Ihracat artisi-
nin yiizde 1,9 oldu-

gu Almanya’ya 2011
yilinin ayni donemin-
de 48,8 milyon dolar
degerinde Urln génde-
rildi. ikinci sirada bulunan
Irak’a yonelik ihracatimiz

ylzde 12 artisla 2012 yili Ocak-
Ekim déneminde 26,1 milyon dolar

oldu. Irak’a 2011 yilinin ayni aylari ara-
sinda gerceklestirilen ihracatin degeri
23,3 milyon dolardi. Listenin tciinci

VANALAR iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2011 ve 2012 Yillari Ocak-Ekim Dénemi)

ULKE
ALMANYA

IRAK

MISIR

RUSYA

iIRAN
AZERBAYCAN
LiBYA
TURKMENISTAN
ABD
HOLLANDA
URUN GRUBU TOPLAMI

MIKTAR
(Bin ton)

59
2,3
1.4
1.5
1.5
1.2
0,1
1.1
0,5
1,7
35,4

2011 YILI

DEGER
(Milyon $)

48,8
23,3
14
17,6
21,4
13,7
3,2
9,8
10,6
10,7

329,9

$/kg
8,2
9.8
9,8
11,5
14,0
10,6
17,0
8,9
18,4
6,3
9,3

MIiKTAR
(Bin ton)

6,5
2,7
2.8
2,5
13
2,4
14
13
05
14

39,7

sirasinda bulunan Misir'a 2012 yili
Ocak-Ekim doneminde gerceklestirilen

ihracat ylizde 83,3 artisla 25,8 milyon

dolar olarak belirlendi. Bir dnceki

yilin ayni déneminde Misir'a yonelik

vanalar drin grubu ihracatimiz

14 milyon dolar seviyesindeydi.

Dordinci siradaki Rusya'ya
2011 yilinin Ocak-Ekim

doneminde 17,6 milyon
dolar degerinde ihra-
cat gerceklestirilirken
bu rakam yizde 30,5
artisla 2012 yilinin ayni
doneminde 23 milyon
dolar degerine ylk-
seldi. Besinci siradaki
Iran’a yiizde 4,8 artisla
2012 yilinin Ocak-Ekim
doneminde 22,5 milyon
dolar ihracat degerine

sahip Urln ihrac edildi.
2011 yilinin ayni doneminde
Iran’a yonelik vanalar Griin
grubu ihracat rakami 21,4
milyon dolardi.
Sektorde en fazla ihracat artisi ylzde
382,4 ile Libya'da yasandi. Libya'nin

ardindan yiizde 83,3 ile Misir gelirken,
ylzde 42,6 ile Azerbaycan UglncU
sirada yer ald.

2012 YILI

DEGER
(Milyon $)

49,7
26,1
25,8
23
22,5
19,5
15,9
10,8
10,5
9,5
370,7

Kaynak: Tiim ihracatg
Birlikleri Kayitlari

(%) DEGiSiM
$/kg | MIKTAR | DEGER
7,5 10,7 1,9
9,6 14,8 12,0
9,0 99,9 83,3
8,9 68,3 30,5
16,2 -9.4 4,8
8,1 86,9 42,6
11,0 647,6 382,4
7.9 22,6 10,0
18,4 -0,6 -0,7
6,5 -14,2 -11,5
9,3 12,1 12,4

JUaWIW
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TURBIN, TURBOJET, HIDROLIK SILINDIRLER

Tarbin, turbojet, hidrolik silindir aksam
ve parcalariihracati 2012 yilinin Ocak-
Ekim aylari arasinda bir onceki yilin
ayni donemine gore ylzde 26,4 artis
gosterdi. 2011 yilinin Ocak-Ekim do-
neminde 189,8 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestirilirken 2012 yilinin

ayni doneminde bu rakam 240 milyon
dolar seviyesine ylkseldi.

TUrbin, turbojet, hidrolik silindir aksam
ve parcalari mal grubunda 2012 yilinin
Ocak-Ekim doneminde en fazla ihracat
gerceklestirilen tlke 142,3 milyon do-
larla ABD oldu. Bu rakam 2011 yilinin

TURBIN, TURBOJET, HiDROLIK SiLINDIRLER iIHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2011 ve 2012 Yillari Ocak-Ekim Donemi)

ayni déneminde 105,2 milyon dolar
seviyesindeydi. ABD'ye yonelik ihracat
artis rakami ytizde 35,3 oldu. Listenin
ikinci sirasinda yer alan Fransa’ya 2011
yilinin Ocak-Ekim doneminde 14,5 mil-
yon dolar degerinde Urln ihrac edilir-
ken bu rakam yiizde 20,7 artisla, 2012
yilinin ayni doneminde 17,6 milyon do-
lar seviyesine yiikseldi. Uglincii sirada
bulunan Avusturya'ya yapilan ihracat
ylzde 21,1 artarak 2012 yili Ocak-Ekim
doneminde 9,1 milyon dolar oldu. 2011
yilinin ayni doneminde Avusturya'ya
yapilan ihracat 7,5 milyon dolard.
Listenin dérdinci ve besinci sirasinda
ise Ingiltere ve iran yer aldi. ingiltere'ye
yapilan tlrbin, turbojet, hidrolik silindir
aksam ve parcalari ihracati 2011 yili
Ocak-Ekim doneminde 0,3 milyon dolar
seviyesindeyken bu rakam ylzde 2.567
artisla 8,1 milyon dolar seviyesine
ylikseldi. Besinci sirada bulunan iran’a
yonelik ihracatimiz 2012 yili Ocak-Ekim
doneminde 6,1 milyon dolar oldu.
Tarbin, turbojet, hidrolik silindir aksam
ve parcalari sektortnde en fazla ihra-
cat artisi yiizde 2.567 ile ingiltere'de
yasandi. ingiltere’nin ardindan yiizde
588,3 ile Giiney Afrika Cumhuriyeti ge-
lirken ylzde 410,3 ile Romanya Uclnci
sirada yer ald.

Kaynak: Tiim ihracatci
Birlikleri Kayitlari

) MIKTAR

ULKE (Bin ton)

ABD 0,2
FRANSA 0,4
AVUSTURYA 1,4
iINGILTERE 0,03
iIRAN 2,1
ALMANYA 0,3
GUNEY AFRIKA CUM. 0,1
BELCIKA 0,07
ISVEC 0,03
ROMANYA 0,06
URUN GRUBU TOPLAMI 9,2

2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSIM
DEGER MIKTAR DEGER ) 3
(Milyon $) $/kg (Bin ton) (Milyon $) $/kg | MIKTAR | DEGER

1052 | 4794 0,2 142,3 | 510,1 27,1 35,3

14,5 30,3 0,4 17,6 | 37,3 -1,9 20,7

7,5 5,1 1,6 9,1 5,4 14,1 21,1

0,3 9,9 0,3 81| 252 945,2 2.567,0

8,8 4,1 1.1 6,1 5,5 -48,1 -31,0

6,6 16,8 0,5 59| 102 48,4 -9.9

0,7 5,4 0,1 52| 434 -13.8 588,3

3.4 448 0,03 4,2 1109 -49.6 24,7

3,3 90 0,04 36| 884 10,8 9,2

0,7 10,5 0,4 3,6 8,9 504,1 410,3

189,8 20,6 9,1 240 | 26,3 -1,0 26,4




ISITICILAR VE FIRINLAR

Isiticilar ve firinlar sektori ihracati
2012 yilinin Ocak-Ekim déneminde bir
onceki yilin ayni donemine gore yiizde 6
artti. 2012 yilinin Ocak-Ekim dénemin-
de 242,6 milyon dolar degerinde Urin
ihrac eden isiticilar ve firinlar sektoru-
nin 2011 yilinin ayni dénemindeki ihra-
catl 228,9 milyon dolar seviyesindeydi.
2012 yili Ocak-Ekim doneminde isitici-
lar ve firinlar Urin grubunda en fazla
ihracat yapilan tlke 24,2 milyon dolarla
Almanya oldu. ikinci sirada bulunan
Rusya'ya yonelik ihracat artisi yizde
3,6 olurken 2012 yili Ocak-Ekim done-
minde gerceklestirilen ihracatin degeri
22,8 milyon dolar seviyesine ylkseldi.
20171 yilinin ayni doneminde bu rakam
22,1 milyon dolardi. Listenin dcincu
sirasinda yer alan Irak’a 2011 yilinin
Ocak-Ekim doneminde 6,2 milyon de-
gerinde Urln génderilirken bu rakam
2012 yilinin ayni doneminde ylzde
133,1 artisla 14,4 milyon dolar oldu.
Dordincl sirada bulunan Fransa'ya
2012 yilinin Ocak-Ekim doneminde ger-
ceklestirilen isiticilar ve firinlar drin
grubu ihracati 13,5 milyon dolar olarak
kaydedildi. Yizde 5,9 artisin yasandigi
s6z konusu dlkeye, 2011 yilinin ayni do-
neminde ihrac edilen drinlerin degeri
12,8 milyon dolardi. Besinci siradaki

B B

Cezayir'e yonelik ihracat ylizde 412,7
artisla 2012 yili Ocak-Ekim déneminde
13,4 milyon dolar seviyesine yiikseldi.
Bir onceki yilin ayni doneminde bu
rakam 2,6 milyon dolard.

ISITICILAR VE FIRINLAR iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2011 ve 2012 Yillari Ocak-Ekim Dénemi)

Isiticilar ve firinlar sektorinde en fazla
ihracat artisi ylizde 412,7 ile Cezayir'de
yasandi. Bu tlkenin ardindan ylizde
133,1 ile Irak ikinci, yuzde 109,71 ile de
ABD dcuncu sirada yer aldi.

Kaynak: Tiim ihracatg

Birlikleri Kayitlari

2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSiM
) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 3
ULKE (Bin ton) (Milyon $) $/kg (Bin ton) (Milyon $) $/kg | MIKTAR | DEGER
ALMANYA 2,9 25,6 8,8 2,9 24,2 8,3 -0,2 5.4
RUSYA 1,8 22,1 12,1 3 22,8 7,5 66,7 3,6
IRAK 1 6,2 6,1 15 14,4 9,7 47,7 133,1
FRANSA 1,1 12,8 1,4 1.3 135 10,2 18,4 5,9
CEZAYIR 0,2 2,6 9,6 2 13,4 6,5 656,9 412,7
IRAN 2 27,7 13,6 1 108 104 49,2 -61,1
AZERBAYCAN 1 7,6 7,5 0,7 84| 106 -21.9 10,7
UKRAYNA 13 12,1 9,2 0,9 8,1 8,5 -27,0 -33,1
ITALYA 0,7 6,7 8,7 0,9 7,3 8,0 19,8 9,5
ABD 0,3 3,4 10,7 0,6 72| 11,0 105,2 109,1
URUN GRUBU TOPLAMI 25,7 228,9 8,9 29,3 242,6 8,3 14,2 6,0
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TAKIM TEZGAHLARI

yilinin Ocak-Ekim doneminde 41 milyon
dolarlik takim tezgahi ihrac edilirken
bu rakam 2012 yilinin ayni doneminde
ylzde 28,9 artarak 52,9 milyon dolar
oldu. Ikinci sirada bulunan Almanya'ya
2012 yilinin Ocak-Ekim doneminde 44,1
milyon dolar degerinde ihracat ger-
ceklestirildi. Listenin t¢lincl sirasinda
yer alan Irak'a 2012 yilinin Ocak-Ekim
doneminde 28,2 milyon dolar degerin-
de Urln ihracati gerceklestirildi. 2011
yilinin ayni doneminde bu rakam 26,5
milyon dolar seviyesindeydi. Irak’a
yonelik takim tezgahi ihracatimiz yizde
6,2 artti. Dordunci siradaki ABD'ye
2011 yilinin Ocak-Ekim déneminde 21,7
milyon dolar degerinde ihracat ger-
ceklestirilirken bu rakam 2012 yilinin
ayni doneminde 27,6 milyon dolar
seviyesine ylkseldi. ABD'ye yonelik
ihracat artis rakami yiizde 26,8 olarak
kayda gecti. Listenin besinci sirasinda
bulunan iran’a 2012 yilinin Ocak-Ekim
doneminde takim tezgahlari sektoru
ihracati 26,6 milyon dolar oldu.

Takim tezgahlari sektorinde en fazla
ihracat artisinin yasandigi Ulke yiiz-

84

moment

2011 yilinin Ocak-Ekim doneminde kaydederek 552 milyon dolar seviyesine  de 55,9 ile Cezayir oldu. ikinci sirada
517,1 milyon dolar olan takim tez- ylkseldi. ylzde 29,1 artisla Suudi Arabistan
gahlari sektori ihracati, 2012 yilinin Takim tezgahlari sektorinde en fazla bulunurken tclinci siradaki Rusya 28,9
ayni aylari doneminde ylzde 6,7 artis ihracat yapilan dlke olan Rusya'ya 2011 artis kaydetti.
TAKIM TEZGAHLARI iHRACATINDA iLK 10 ULKE Kaynak: Tim Ihracatci
(2011 ve 2012 Yillari Ocak-Ekim Donemi) Birlikleri Kayitlari
2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSIM
) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 3
ULKE (Bin ton) (Milyon $) $/kg (Bin ton) (Milyon $) $/kg | MIKTAR DEGER
RUSYA 9,3 41 7,7 7,2 52,9 7,3 36,6 28,9
ALMANYA 4,8 4Lb,b 9.1 4,9 44,1 8,9 1.3 -0,6
IRAK 3,2 26,5 8,1 4 28,2 6,9 25,1 6,2
ABD 3,6 21,7 6,0 4,3 27,6 6,3 19,5 26,8
iIRAN 4,9 47,5 9.7 2,6 26,6 10,2 -46,7 -43,9
SUUDI ARABISTAN 2,5 13,8 5,4 2,6 17,8 6,7 3,3 291
POLONYA 2,6 17,2 6,4 2,2 15,6 6,9 —1557 =97
BULGARISTAN 1,2 12,2 9,6 1,6 13,9 8,7 25,5 14,6
BREZILYA 2,5 14,9 5,9 2,4 13,2 9,3 -1,7 -1
CEZAYIR 1 8,3 8,1 1,6 13 8,1 56,7 55,9
URUN GRUBU TOPLAMI 73,2 5171 7,1 78,3 552 7,0 6,9 6,7




MAKINE VE AKSAMLARI SEKTORUNDE iHRACAT GERGEKLESTIRILEN iLK 20 ULKE

(2011-2012 YILLARI 1 OCAK-31 EKiM DONEMI)

2011 YiLI
) MIKTAR DEGER
ULKE

ALMANYA 160 1,628
INGILTERE 171 704
ABD 28 417
FRANSA 97 544
IRAK 72 382
RUSYA 58 458
ITALYA 80 431
iRAN 81 567
AZERBAYCAN 30 235
ROMANYA 40 353
CEZAYIR 33 185
ISPANYA 55 258
LIBYA 4 24
SUUDI ARABISTAN 23 186
POLONYA 34 177
MISIR 22 115
ISRAIL 21 106
BELCIKA 26 127
KAZAKISTAN 16 102
TURKMENISTAN 15 129
DIGER 488 2,964
TOPLAM 1,555 10,094

TURKIYE’NiN ULKELERE GORE iHRACATI - (MIiLYON $)

ULKE

ALMANYA

IRAK

iINGILTERE

RUSYA

ITALYA

FRANSA

ABD

ABD ViRJIN ADALARI
SUUDI ARABISTAN
MISIR

ISPANYA
AMERIKAN SAMOASI
iRAN

HOLLANDA

BAE

CIN HALK CUMHURIYETI
ANGUILLA
ROMANYA
AZERBAYCAN

ISRAIL

iLK 20 ULKE TOPLAM
GENEL TOPLAM

Not: Siralama son ay itibariyledir.

OCAK-EYLUL

9,712
7,739
5,792
4,911
4,630
4,581
4,077
4,328
2,967
2,790
2,758
3,013
2,604
2,322
2,356
1,994
2,144
1,838
1,889
1,761

Kaynak: Tiim ihracatg
Birlikleri Kayitlari

2012 YILI (%) DEGiSIM
MIKTAR DEGER ) §
MIKTAR DEGER

200 1,848 24.9 135
229 894 33.7 27.0
4b 651 62.9 56.1
127 579 30.8 6.5
105 551 448 443
71 508 21.2 11.0
95 448 19.1 4.0
65 416 -19.7 -26.7
b 295 48.0 25.9
39 283 -3.0 -19.9
49 264 48.6 42.6
64 264 16.4 2.3
43 215 975.6 779.6
27 212 12.9 14.1
41 191 19.6 7.8
29 158 344 36.9
32 149 53.0 40.5
30 148 15.7 16.8
19 137 21.8 33.9
19 136 32.7 5.4
555 3,254 13.7 9.8
1,929 11,603 24 15

EKiM
1,074
925
705
608
533
535
437

266
349
889

342
237
162
227

287
230
170

KUMULATIF

10,786
8,664
6,498
5,518
5,164
5116
4,515
4,328
3,233
3,139
3,097
3,013
2,946
2,559
2,517
2,221
2,144
2,126
2,119
1,931
81,633
127,725

% PAY

8.44
6.78
5.09
4.32
4.04
4.01
3.53
3.39
2.53
2.46
2.42
2.36
2.31
2.00
1.97
1.74
1.68
1.66
1.66
1.51
63.91
100.00

&
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METALFORM

12-14 Kasim 2012 @Llas Vegas

MITEX

TAKIM TEZGAHLARI, EKIPMANLARI VE
TEKNOLOJILERI FUARI

6-9 Kasim 2012 @Moskova

International Industrial Forum

20-23 Kasim 2012 @Kiev

Valve World Expo
VANA KONFERANSI VE FUARI

27-29 Kasim 2012 @Dusseldorf

EuroMold

TAKIM TEZGAHLARI, EKIPMANLARI VE
TASARIMLARI FUARI

27-30 Kasim 2012 @Frankfurt/Main

TAKIM TEZGAHLARI VE EKIPMANLARI
FUARI

7-11 Kasim 2012 @Porto

MACTECH

TAKIM TEZGAHLARI, KESME VE KAYNAK
TEKNOLOJILERI FUARI

22-25 Kasim 2012 @Kahire



I\

| 4 MWCS Metalworking and CNC Machine
’\ Tool Show

>

a3

Surface INDIA

TAKIM TEZGAHLARI, METAL iSLEME VE
KAYNAK TEKNOLOJILERI, BORU VE TUP
SISTEMLERI FUARI

6-10 Kasim 2012 @Sangay

DMP Welding Busan Korea (WBK)
PLASTIK VE KAUCUK DOKUM KAYNAK, KESME VE LAZER KESIM
TEKNOLOJILERI FUARI TEKNOLOJILERI FUARI

14-17 Kasim 2012 @Dongguan 14-17 Kasim 2012 @Busan

SF CHINA

YUZEY ISLEME VE KAPLAMA FUARI

28-30 Kasim 2012 @Guangzhou

JIMTOF

TAKIM TEZGAHLARI FUARI

YUZEY ISLEME TEKNOLOJILERI FUARI 1-6 Kasim 2012 @Tokyo

21-24 Kasim 2012 @Yeni Delhi

[HT

TAKIM TEZGAHLARI FUARI

NDC

7-9 Aralik 2012 @Madras ) )
Machine Tool Indonesia

TAKIM TEZGAHLARI, METAL ISLEME VE
KAYNAK TEKNOLOJILERI FUARI

7

A AN L) E 5-8 Aralik 2012 @Jakarta
Metalex

TAKIM TEZGAHLARI VE METAL ISLEME
FUARI

21-24 Kasim 2012 @Bangkok
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YENI TURK TICARET KANUNU
UYUM KONTROL LISTESI

Firmanizin yeni Tirk Ticaret Kanunu’na ne kadar uyumlu oldugunu test
etmeniz icin hazirladigimiz bu liste sizlere pratik bir ¢6zim sunacak.

1 Acilis tasdiklerini iceren ticari defterlerin mevcudiyetinin tespit edilmesi (yevmiye, |:| |:|
envanter, defteri kebir, yonetim kurulu karar defter, pay defteri, genel kurul mizakere ve EVET / HAYIR
. karar defteri) '

2 Ortaklarin ve yonetim kurulu Uyelerinin (ve yakinlarinin) sirkete borglu olup olmadigina l:l I:I
iliskin inceleme yapilmasi, sartlara aykiri bor¢lanmalar varsa bunlarin derhal tasfiye :
: edilmesi

3 Gimriik ve Ticaret Bakanligi tarafindan KOBI élciitlerinin belirlenmesi iizerine 60 giinii I:l I:l
- asan vadeli islemlerin degerlendirilmesi EVET / HAYIR

4 Sirketler toplulugu yapisinin (hakim sirket ve bagli sirketler) belirlenmesi, bagli sirketin D D
- hakim sirketin paylarina sahip oldugu veya karsilikli istirak yapilarinin tespit edilip :
. degerlendirilmesi

Tek ortakli sirket yapisinin degerlendirilmesi

6 Kayitli sermaye sisteminin degerlendirilmesi
7 Avans kar dagitimi mekanizmasinin degerlendirilmesi
8 Tek uyeli yonetim kurulu yapisinin degerlendirilmesi

9 Limited sirket paylarinin nama yazili pay senedine baglanmasinin degerlendirilmesi

10 Yonetim kurulu Uyeleri ve yoneticilerin Yeni TTK hiikiimleri uyarinca muhatap
. olabilecekleri adli, idari para cezalari veya hapis cezalariyla ilgili bilgilendirmelerin
¢ yapilmasi ve sirket ici gerekli énlemlerin alinmasi

11 Kayitli elektronik posta sistemine gecilmesinin planlanmasi halinde, sisteme gecis icin
. basvurular yapilmasi ve islem yetkilisi belirlenerek imza sirkiileri hazirlanmasi, gtivenli
- elektronik imza kullanimt ile ilgili calismalarin yapilmasi

- imza sirkiilerinin gézden gecirilmesi ve gerekli goriiliirse i¢ siireclerin analiziyle yonetim
¢ yetkilerinin devrine dair yonetim kurulu i¢ yonergesinin hazirlanmasi

13 Genel kurul i¢ yonergesinin hazirlanmasi D D



14

15

16

17

18

19

20

21

22

23

24

25

26

1 Ekim 2012 tarihine kadar anomim sirketlerin tiizel kisi ortaklarinin temsilcisi olan
yonetim kurulu Uyelerinin istifa etmesi ve yeni atamalarin yapilmasi, limited sirketlerde
de anasodzlesme ile veya ortaklar kurulu karariyla midirlerin kararlastirilmadigi
durumlarda tim ortaklarin middur sifatina sahip oldugu durumlarda genel kurul
toplantisiyla middurlerin atanmasi

1 Ekim 2012 tarihine kadar, her iki tarafin da tacir olmadigi ve bilesik faiz 6ngoren cari
hesap sozlesmelerinde bilesik faizin kaldirilmasina dair degisiklik yapilmasi

1 Ocak 2013 tarihine kadar ikincil mevzuatin (Yonetmelik, teblig ve bakanlar kurulu karari)
yayimlanmasi beklenmeli ve Yeni TTK'nin uygulanmasi anlaminda detaylar netlestirilmesi

Kamu Gozetimi Muhasebe ve Denetim Standartlari Kurumu diizenlemelerinin takip
edilmesi ve sirket 6zelinde uygulama detaylarin belirlenmesi

1 Ocak 2013 tarihinden itibaren minferit ve konsolide finansal tablolarin hazirlanmasinda
TMS’nin uygulanmaya baslanmasi

Kapanis tasdikine tabi Yevmiye Defteri ve Yonetim Kurulu Karar defterlerinin kapanis
tasdiklerinin faaliyet donemini sonunu takip eden ilk 3 ay icerisinde yaptirilmasi

Bakanlar kurulu kararina istinaden bagimsiz denetim yikimliligine tabi sirketlerin
tespit edilmesi ve 31 Mart 2013 tarihine kadar bagimsiz denetcilerin genel kurul
tarafindan secilmesi

Bagli sirket raporlarinin hazirlanmasi konusunda gerekli ¢alismalarin yapilmasi ve ilk
raporlarin 31 Mart 2013 tarihine kadar hazirlanmasi

Sirket bazinda Yeni TTK’ya uyum anlaminda esas sozlesme degisiklik onerileri
olusturulup degerlendirilmesi ve tadillerin 1 Temmuz 2013 tarihine kadar tamamlanmasi

Anonim sirketlerde nama yazili pay devirlerini red sebeplerini gostererek veya
gostermeyerek sinirlandirmis bulunan anasdzlesme hikidmlerinin 1 Temmuz 2013
tarihine kadar degistirilmesi

Bagimsiz denetim ylikimlildgine tabi sirketler icin 1 Temmuz 2013 tarihine kadar
internet sitesi olusturulmasi ve zorunlu icerigin herkesin erisimine hazir halde
bulundurulmasi

Sirket belgelerinde bulunmasi gereken kayitlara uygun yeni belgelerin (tacirin
isletmesiyle ilgili dizenledigi ticari mektuplar ve ticari defterlere yapilan kayitlarin
dayandigi belgeler] 1 Ocak 2014 tarihine kadar hazirlanmasi

Basitlestirilmis tasfiye usuliiniin uygulanabilecegi sirketler varsa 1 Temmuz 2014 tarihine
kadar bu usul icin gerekli hallerin mevcudiyetinin tespit edilmesi

Kaynak: El ERNST & YOUNG

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

EVET

[l

[l

HAYIR

[l

HAYIR

[l

HAYIR

[l

HAYIR
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HAYIR

[l

HAYIR
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HAYIR
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HAYIR

[l

HAYIR

[l

HAYIR

[l

HAYIR

[l

HAYIR

[l

EVET / HAYIR
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Orta Anadolu Makine ve Aksamlan ihracatcilar: Birligi ... %) 1| 2 AA7 D7 A0 www.makinebirlik.com
Makine Sanayi Sektor Platformu ... 0312 447 27 40.... www.makinesekiorplatformu.org
TURQUMSSERE S o o vy U OIS 7 W7 AQ)..... it ooionr www.furqum.com

EkonomilBakaniigifsssss et . 0312204 7500................... www.ekonomi.gov.ir
MaliyelBakan i immmmee .. TR 03124152900........ccccccceen. www.maliye.gov.ir
Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanhgr..................................... 0312 200 50 00,0 covoeomomsssoe WWw.sanayi.gov.ir
Bakanhk Gimrik Mustesarhgr............................................ 05312 3010 B0 010).0cccmbonooomoos ot www.gumruk.gov.r
Devlet Planlama Teskilatr ... 013112 294510 QO)...co oo -commncact www.dpt.gov.ir
ihracat Bilgi Platformu. ... OXCFT7 AL 1| 7 ZHB3.......oo00008000000000 www.igeme.org.ir
Makine MiGhendisleri Odasi ... 013} 1| 2 ALAIBES) ©16).....c00000000m00e WWW.mmo.org. ir
Turkiye Odalar ve Borsalar Birligi......................................... OB 2NISR2 0@ O www.tobb.org.ir
Dis Ekonomik iliskiler Kurulu.................................. Q22 339 50 OGN . SN www.deik.org.tr
Tirk isbirligi ve Kalkinma idaresi Baskanhgr........................ B2 SOSNI0I00. . T —— www.tika.gov.r
Tirkiye istatistik Kurumu ... O3 12ZNQICZPTO ... % . T www.iuik.gov.ir
Hazine Mustesarligr ... 3" 207" CO00 ... 1. www.hazine.gov.ir
UL . Y 0312468 5300...................... www. tubitak gov.ir

SEKTOREL ORGUTLER

Akiskan GicG Dernegi ... Q212 210 34 23... N ... www.akder.org
Ambalaj MakinecileriDernegi ............................................. 02165454948 ...................... www.amd.org.fr
Anadolu Asansérciller Dernegi ... 03122320640.................. www.anasder.org.ir
Arac Ustis Ekipman imalatcilari Dernegi.............................. 02124401843, www.arusder.org
Asansér ve Yiriyen Merdiven Sanayicileri Dernegi ............. 02163264951 ..o www.aysad.org.ir
Baglant Elemanlari Sanayici ve isadamlar Dernegi.............. 021260906 35.............. www . besiadturkey.com
Elektrikli Ving imalatcilan Birligi Dernegi ... 021 SIS/ ISRIN NN NS 4 . www.tevid.org
Endistriyel Otomasyon Sanayicileri Dernegi .......................... 02 TR 46 enmmem .} www.enosad.org
iklimlendirme, Sogutma, Klima imalatcilar Dernegi ... 02164694496, .............o...... www.iskid.org.tr
istif Makinalar Distribitérleri ve imalatcilar Dernegi ... 02164670946 www.isder.org.fr
Kazan ve Basinch Kap Sanayicileri Birligi ............................ 0212 22283 RIS .. S - www.kbsb.org
Makine imalatalar Birligi ... 0312 488 37 49.... " . www.mib.org.ir
OSTiM Organize Sanayi Bélgesi .............................. 0312 385 50 QO SN—c—5—" www . osfim.org.ir
Plastik SanayicileriDernegi ... 0212 444 20,85t www.pagder.org
Saglik Geregleri Ureticileri ve Temsilcileri Dernegi ... 0312 433 77288870 S www.sader.org.ir
Tekstil Makine ve Aksesuarlan Sanayicileri Dernegi............... @22 552 76607 K www.temsad.com
Tim Asansér Sanayici ve isadamlari Dernegi....................... @Adlfe 324 94 36........ 0 www.fasiad.org.tr
Tirk Tarim Alet ve Makineleri imalatcilar: Birligi................... ORIWAA19 3794 .. ... www.tarmakbir.org
Tirkiye Mermer Dogaltas ve Makineleri Ureticileri Birligi ... OSNPR1A0 83 6348 T www.tummer.org.ir
Tirkiye is Makineleri Distribitérleri ve imalatcilan Birligi ... QAICE| 7 70 /... www.imder.org.ir
Tiorkiye Pompa ve Vana Sanayicileri Dernegi.......................... OSNE255 10 73 www.pomsad.org.ir
Tirk Tibbi Cihaz Uretici ve Tedarikci Dernekleri Federasyonu 0312 468 69 84................ www.tumdef.org
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MPG LEFT THE MARK OF
TURKISH MACHINERY ON
EURO BLECH

MPG (MACHINERY PROMOTION GROUP) HAS ATTENDED EURO BLECH, THE BIGGEST
AND MOST PRESTIGIOUS SHEET METAL WORKING TECHNOLOGY FAIR IN THE WORLD, AND
IMPRINTED THE MOTTO “LET YOUR BUSINESS BLOOM WITH TURKISH MACHINERY” ON
THE MINDS OF THE EXHIBITION ATTENDANTS AND VISITORS THROUGH ITS WIDESPREAD

ADVERTISING CAMPAIGN.

PG attended Euro Blech
- 22" International Sheet
Metal Working Techno-
logy Exhibition organi-
zed between 23-27 October, 2012 in
Hannover, Germany and directed the
attention to Turkish machines through
its advertising campaign that welco-
mes the guests in the baggage claim
area at the airport and is seen at the
main entrance gates to the fair and
inside the fair hall. The 2012 edition
of the biennial Euro Blech Fair hosted
522 companies from 39 countries. MPG
opened a 63 square-meter stand in
the 15" hall of the fair, which attrac-
ted 60500 visitors. Not limited to this
area, the group gave advertisements
designed with the motto “Let Your
Business Bloom With Turkish Machi-
nery” that were placed on the towers
and the cube-shaped billboards at the
main entrance gates to the fair and
inside the fair hall, the buses shuttling
within the fair area and many other
points. The promotional activities,
highly appreciated by foreign and local
attendants and visitors, highlighted the
assertiveness of Turkish machinery in
the sheet metal working sector.
At the MPG stand, on the other hand,
the multivision presentation promoting
the Turkish machinery sector which
was previously shown in Hannover
Messe 2012 was constantly displayed
in English and German. Furthermore,
the MPG catalogue and CD featuring
the list of Turkish machinery expor-
ters, the first and second issues of
the newsletter prepared for MPG and
the contact infos of 52 companies that

want to sell distributorships in Ger-
many, gathered upon the request of
our member companies, were given
out. Visitors to the MPG stand were
also informed about the Turkish mac-
hinery sector.

PRESS MEETING BROADCAST LIVE
On behalf of MPG, Sevda Kayhan Yil-
maz, MPG Germany Project Officer and
Member of the Executive Board of the
Machinery and Accessories Exporters
Union, attended the fair that hosted

63 Turkish companies, 43 of them
members of the Machinery and Acces-
sories Exporters Union. Bahar Ozcan,
MPG personnel, and Emre Olguner,

Personnel of the Branch for Subsidies
and Incentives for Fairs, informed the
visitors to the MPG stand throughout
the fair and organized the activities. On
the other hand, a first was achieved at
the press meeting held at the confe-
rence center of the fair for Turkish and
German press members on October
23. The meeting, where Sevda Kayhan
Yilmaz held a presentation on the Tur-
kish machinery sector and answered
the questions, was broadcast live on
the internet. Within the context of the
questions asked by the press mem-
bers and via MPG’s twitter account and
based on the presentations, MPG's
Germany Project was presented.



he spring sector in Turkey is
a huge field with a wide range
of contributors from mate-
rial suppliers to machinery
industrialists, from manufacturers to
coating experts. However, it is difficult
to access the statistical data regard-
ing the local spring manufacturers,
our cover subject. While sector players
point out that no sufficient statistics

SPRING SECTOR

CHANGING ITS SHELL

THE SPRING SECTOR, WHICH HAS GAINED A SIGNIFICANT POSITION IN THE TURKISH
MACHINERY INDUSTRY, IS CHANGING ITS SHELF IN THE LIGHT OF THE DEVELOPMENTS
EMERGING ESPECIALLY IN THE AUTOMOTIVE AND AGRICULTURE MACHINES. THE
SECTOR PLAYERS, ENJOYING A BIG RISE, STARTED THEIR EFFORTS TOWARDS GATHERING
UNDER AN ASSOCIATION AND THEY UNDERLINE THAT THEIR BIGGEST PROBLEM IS
PROCUREMENT OF RAW MATERIAL.

have been prepared in this field yet,
they underline that about 500 com-
panies are active in the spring sector.
Nevertheless, numerical statistics
reveal the picture of a sector that has
grown more than threefold in the last
five years in terms of company number
and amount of used material, suc-
ceded a quick transition to mechaniza-
tion and changed its shell with respect

to both its documents and personnel
quality.

In almost every city in Turkey, there
are spring companies of various scales
working to meet the needs of many
sectors. However, this existing power
is uncontrolled because no association
has been formed in this field so far.
Therefore, the companies in the sector
are making a joint effort to unite under
a single roof.

A MARKET VOLUME OF 350
MILLION DOLLARS

After 1960s and 1970s, the spring
sector started 100% domestic manu-
facturing. Only after 1990s, however,
did export attempts begin to gain
prominence. Besides the automotive
and railway sectors in the first place,
furniture, heavy equipment, mining,
construction, agriculture, iron and
steel are among the sectors contrib-
uted by the Turkish spring industry
through manufacturing. Estimated
volume of the market, which contains
nearly 50 big companies Turkey-wide,
is approximately 350 million dollars.
Thanks to the remarkable performance
in the first half of the year, Turkey's
steel manufacturing in the January-
September period increased by about
8,4% and reached 27,1 million tons.
However, companies do not have an
easy access to steel, the main raw
material of the spring sector. They
supply raw material from cities such as
istanbul, Karabtk, izmir and Bursa and
point out that this results in a longer
time for raw material supply and in-
creases the costs.
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ADDRESS OF STRONG
CONNECTIONS: BESIAD

IN OUR MSSP FOCUS SECTION, WHERE WE BRING TOGETHER THE MACHINERY
INDUSTRY SECTOR PLATFORM (MSSP) MEMBER ASSOCIATIONS, UNIONS AND CHAMBERS
WITH ACADEMICIANS AND COMPANY REPRESENTATIVES, WE KEEP INTRODUCING OUR
MEMBERS AND LEARNING ABOUT THEIR ACTIVITIES FROM THE CHAIRMEN OF THEIR
EXECUTIVE BOARDS. IN THIS ISSUE, OUR GUEST WAS MUSTAFA TECDELIOGLU, CHAIRMAN
OF THE EXECUTIVE BOARD OF THE COUPLING INDUSTRIALISTS' AND BUSINESSMEN'S
ASSOCIATION (BESIAD).

Considering the historical process

of manufacturing, how was the
foundation process of BESIAD?

Our association was founded on Oc-
tober 27, 2001. We have been serving
the coupling elements sector since
that date. After Turkey opened its
doors to other countries during its
globalization process, local import
companies bought cheap, low-quality
and defective articles from China. A
sudden flow of non-invoiced sales
and poor-quality products to Turkey
started. As a result, unfair compe-

tition emerged in the sector. These
being the circumstances, we thought
about what we should do as manu-
facturers. So, we decided to found
BESIAD.

Could you give us some information on
BESIAD’s member profile?

For membership, we only accept the
companies engaged in manufactu-
ring. As of today, BESIAD has 73 full
members. Five or six of them are
moulders, which are considered as

a part of supply industry, and mac-

hinery providers. Other members
include manufacturers.

What is the current state of your
efforts within the scope of the anti-
damping program?

After a period consisting of our initial
measures aimed at protecting the
interests of our manufacturers, we
keep working on our fourth measu-
re program, which concerns anti-
damping, one of the topics included
in our agenda. Among our practi-
ces regarding coupling elements
are also our supervision practices
issued in 2004 and revised in 2007
and 2012. Within a month or two
months, we will launch an anti-
damping investigation regarding the
coupling elements imported from
China and Malaysia.

Could you mention the benefits
brought along to the sector by
BESIAD's efforts regarding raw
material requirement?

In the past, 90 percent of the raw
material we use was imported. Be-
sides leading to manufacturers’ loss
of time, this restricted our compe-
titiveness as it increased the costs.
Today, however, 90 percent of the raw
material used in each product can
be provided by our domestic market.
Four or five iron and steel factories
have begun to manufacture coil iron.
Investments have been made for
these companies.



‘I'TU HAS BECOME THE MAIN
BASE OF RESEARCHES”

AT THE LABORATORIES OF I'TU FACULTY OF MECHANICAL ENGINEERING,

WHERE RESEARCHES ARE CONDUCTED IN A WIDE RANGE OF FIELDS SUCH AS

ELECTRIC VEHICLES, DIESEL ENGINES, TURBINES, PUMPS, SOLAR ENERGY SYSTEMS,
BIOMECHANICS, NANOTECHNOLOGY AND ROBOTICS, STUDENTS GO ON WITH WORKS
ON A PROJECT BASIS AND EFFORTS IN RESEARCH — DEVELOPMENT. WE INTERVIEWED
ATA MUGAN, DEAN OF THE FACULTY OF MECHANICAL ENGINEERING AT ITU, WHO
POINTED OUT TO US THAT 35 LABORATORIES WITHIN THE FACULTY HOST RESEARCHES.
IN OUR INTERVIEW, WE TALKED ABOUT THE EDUCATION OFFERED AT THE FACULTY
AND THE MACHINERY INDUSTRY'S INTEREST IN COOPERATION.

ne of the leading facul-

ties in Turkey in the field

of machinery engineering,

ITU’s Faculty of Mechani-
cal Engineering offers education within
four programs. Language of instruc-
tion being English in 30% or 100% of
courses, the faculty raises machinery
and manufacturing engineers. Stat-
ing that the faculty is Turkey's biggest
machinery faculty in terms of both area
and student population, Ata Mugan,
Dean of the Faculty of Mechanical En-
gineering at ITU, commented on the
faculty: "ITU Faculty of Mechanical
Engineering was founded in Istanbul
in 1944. We have around 2500 bach-
elor students, nearly 160 doctoral
students and 450 master’s students.
Our faculty is the biggest department
of mechanical engineering in Turkey
in terms of both area and student
population.”

“ITU FACULTY OF MECHANICAL
ENGINEERING IS ACCREDITED
TILL 2017"

Within the scope of the accreditation
program, students have the oppor-
tunity to work anywhere in the world
after they graduate. Stating that such
efforts are made at ITU’s mechanical
engineering faculty as well, Mugan,
mentioned the stages that play a role
in deciding for the courses offered to
students: “ITU has applied for ABET
accreditation. Both machinery engi-
neering and manufacturing engineer-

ing departments of our faculty are
accredited till 2017, which means our

program is internationally recognized.”

“WE REVISED OUR COURSES”
Mugan answered our questions about
the necessity to make changes in the
curriculum followed at universities
and mentioned how they revised their
course plans: “System dynamics and
control is one of the courses offered in
the 4th year. In fact, it ensures spe-
cialisation in mechatronics. We even

revise its scope sometimes. Nowadays,

we are planning to change its title so
as to make it include mechatronics

besides or instead of system control.
We revised our course programs to a
great extent about 15 months ago. We
introduced new courses about nano-
technology. During this revision, we
also increased the number of optional
courses on mechatronics. We added
new courses on subjects emerging
recently, such as electric cars, and
hybrid vehicles. Another new subject
in the field of nanotechnology and bio-
mechanics is biomaterials. We started
a course on this subject as well. All

of these developments are results of
our reviews, feedback and talks in our
advisory board.”
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EXPORT FIGURES IN RESPECT TO THE ACTIVITY FIEL
OF THE MACHINERY AND ACCESSORIES

PRODUCT GROUP

REACTORS AND BOILERS
TURBINES ,TURBOJETS, TURBO PROPELLERS
PUMPS AND COMPRESSORS

VALVES

INDUSTRIAL AIR CONDITIONERS AND COOLING
MACHINES

INDUSTRIAL HEATERS AND COOKERS

ROLLER AND FOUNDRY MACHINES, MOULDS

FOOD INDUSTRY MACHINES, ACCESSORIES AND
SPARE PARTS

AGRICULTURE AND FORESTRY MACHINES

LOAD LIFTING, CARRYING AND STOWING
MACHINES

CONSTRUCTION AND MINING MACHINES
PAPER MANUFACTURING AND TYPOGRAPHY
MACHINES

OTHER INDUSTRIAL WASHING AND DRYING
MACHINES

TEXTILE AND CLOTHING MACHINES AND
ACCESSORIES

LEATHER PROCESSING AND MANUFACTURING
MACHINES AND ACCESSORIES

GUM, PLASTIC, RUBBER PROCESSING
MACHINES

MACHINE TOOLS

OTHER MACHINES, ACCESSORIES AND SPARE
PARTS

ENGINES, ACCESSORIES AND SPARE PARTS
OFFICE MACHINES

BEARINGS

WEAPONS AND AMMUNITION FOR THE
DEFENSE INDUSTRY

PACKAGING MACHINES, ACCESSORIES AND
SPARE PARTS

TOTAL

JANUARY 01

OCTOBER 31, 2011

QUANTITY

44,9

9,2

67,5

35,4

371,5

25,7

39,3

57,4

67,6

30,8

215

265

42,2

7,4

73,2

85,7

84,8

3,6

9,5

7,1

4,2

1.555,2

VALUE

349.,8

189,8

590,9

329,9

1.860,9

228,9

304,8

383,5

319,7

1615

872,8

50,4

927.8

239,9

6,5

85,5

517,1

636,7

—_

426,2

1141

106,4

282,6

107

10.093,8

$/kg
7.8

20,6

8,8

9,3

5,0

8,9

7,7

6,7

4,7

52

4,1

8,3

S

57

5,5

11,4

7,1

7,4

16,8

31,5

11,2

39,3

25,1

6,5

JANUARY 01

OCTOBER 31, 2011

QUANTITY

45,8

9,1

71,8

39,7

629,3

29,3

42,8

58,4

95

43,3

219,2

4,8

296,1

40,7

7,7

78,3

98,9

90,1

2,6

8,4

11

1.928,6

VALUE

317,7

240

611

370,7

2.822,2

242,6

318,1

3975

4534

219,9

886,3

44

970,9

226,8

6,1

95,5

552

719

1.408,6

106,4

92,3

409,6

90,9

11.602,6

$/kg
6,9

26,3

8,5

9,3

4,5

8,3

7,4

6,8

4,8

51

4,0

9,2

)

56

5,1

12,3

7,0

7,3

15,6

39,5

11,0

37,1

22,3

6,0

Source: All Exporter
Unions Database

(%) CHANGE
QUANTITY | VALUE
20 -92
10| 264
65| 34
121 124
69,4 51,7
142 60
89| 44
1.6 346
405| 41,8
40,6| 362
20 15
211 -12,6
17| 46
34| -55
23| -6
40| 117
69| 67
154 129
62| 12
257| -68
“11,6] -13,2
53,4 | 44,9
43| -15,0
240| 14,9
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Makine sektoriiniin
glindemi ve arsivi bu adreste:

Makine Ihracatr ve Ticareti Dergisi Moment Expo 4. YlINOD3
biriktirdigi OV arSIVI ve her ay yeni saylar ile internet
ortaminda karsinizda. Makine thracaty ve iivetimi hakkimmdaki
bu dev arsivden yararlanmak ve Moment Exponun yeni
saylarim takip etmek igin
www.moment-expo.com adresini tiklayabilirsiniz.

O

3 Moment EXponun dev arsivinde yer alan konulan
J anahtar kelime veya kategori aramasi ile saniyeler icerisinde

bulabilirsiniz.




