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Makine Ihracatcilari Birligi
Yonetim Kurulu Baskani

/

VASATLIKTAN
UYANIS

Tlrkiye'nin neredeyse ylzyildir devam eden cari acik probleminin

iki ana nedeni vardir: Enerji ve yatirim mallari ithalati. Kisa vadede
petrol bulma dmidimiz olmadigr icin, makine sektori dogru strate-
jilerle yonetilir ve desteklenirse cari acik problemimizi ciddi olclde
azaltabilir. Clinku Turkiye'nin ithal ettigi makinelerin yizde 70'i
zaten Ulkemizde Uretiliyor. ithalatin bir cok nedeni var. Ancak bilincli
bir bakis acisiyla bu nedenleri kisa siirede asgariye indirebilir ve
cari acigin 10 ila 15 milyar dolar arasinda azalmasini saglayabiliriz.
Toplu igne bile Uretemeyen bir llke oldugumuza dair kodlar
genlerimize islendigi icin kendimize ve cevremize az gliveniyoruz.
Gelismekte olan dlkelerin en biylk problemlerinden biri olan bu
guven eksikligini sosyolojik kokenlerine inerek diizeltmek gere-
kiyor. MAIB ve MTG olarak yurt ici ve yurt disinda bu algiyi kirmak
icin pek ¢cok calisma yaptik ve yeni donemde de bu faaliyetlerimize
devam edecegiz.

Diger 6nem verdigimiz konu ise devletin Uretime stratejik bir
alan olarak bakmasini saglamaktir. MAIB ve MTG biinyesinde

lobi calismalarimizi siirdirecegiz. Ayrica Makine Federasyonu
(MAKFED) orgitlenmesi de bu lobi faaliyetlerinde cok anemli bir
basamak olacak. Makine sektor derneklerini tek ¢cati altinda top-
ladigimiz MAKFED ile kendi icimizdeki birligi saglayarak glcimu-
ze guc¢ katacagiz.

Orta gelir tuzagi dedigimiz durum, vasatligin kendisidir. Bu vasatligi
asmak icin merak eden, siiphe duyan ve yetinme duygusu olmayan
bir genclik yetistirmeliyiz. Yeni donemde bu konuda da stratejik ¢a-
lismalarimiz olacak. Vasatliktan uyanisi saglamak icin uzun soluklu
ve etkin faaliyetlere imza atacagiz.
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GUNDEM MTG'NIN HANNOVER MESSE 2014 SOVU
GUNDEM MAIB YENI YONETIMINI SECTI

GUNDEM TEKNOLOJi ODULLERI SAHIPLERINI BULACAK
GUNDEM 8. ROBOT OLIMPIYATLARI DUZENLENDI
GUNDEM ENDONEZYA HEYETI TURKIVE'YI ZIYARET ETTI
SEKTORDEN "L KLERI GERCEKLESTIREN FIRMAYIZ"

SEKTORDEN "ORTADOGU PAZARINDA AVRUPALILARIN
USTUNLUGUNU KIRDIK"

KAPAK SANAYININ TEMELLERINI BETON SANTRALLERI ATIYOR

MSSP FOCUS VINC SEKTORUNUN NITELIKLI YAPILANMASI:
TEVID

ULKELERDEN ABD'NIN MAKINE SEKTORU PAZARI

AKADEMIK “BILIM VE TEKNOLOJIDE YENILIGIN ONCUSU
OLACAGIZ"

ROPORTA] “OSO ILE BIRLIKTEN KUWET DOGUYOR"

ROPORTA] "TURK EXIMBANK ICIN MAKINE SEKTORUNUN YERI
AYRIDIR"

MAKINE TARIHI TARIHTE ILK SATRANC OTOMATI: TURK
ROPORTA] “IHRACATTA MODEL ALINACAK KENTIZ"

GOSTERGELER MART AYINDA MAKINE IHRACATI 3,5 MILYAR
DOLARA YUKSELDI
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MAKINE IHRACATCILARI BiRLIiGi ADINA SAHIBI
Ozkan AYDIN

YAYIN KURULU BASKANI
Adnan DALGAKIRAN

YAYIN KURULU

Kutlu KARAVELIOBLU Sevda Kayhan YILMAZ,
Serol ACARKAN,Hasan BUYUKDEDE,

Huseyin DURMAZ, Ali EREN, Tamer GUVEN,
Ferdi Murat GUL, Ozkan AYDIN, Esra ARPINAR,
Mehtap ONAL, Erinc TARHAN, Berna BILGIN

YAYINA HAZIRLAYANLAR
Origami Medya

MAIB’DE YENI DONEM
BASLADI

MAIB, nisan ayl icinde yeni yonetimini secti. Makine ihracatcilari Birliginin (MAIB)
2013 Olagan Secimli Genel Kurul Toplantisi 15 Nisan'da Orta Anadolu ihracatci Bir-
liklerinin Genel Sekreterlik Hizmet Binasi'nda gerceklestirildi. Yonetim kurulunun
dort yillik calismalarinin ibra edildigi toplantida, dnimizdeki donemde yonetimde
yer alacak isimler de belirlendi.

Hannover Messe'de Turkiye ve MTG riizgari esti. Dinyanin lider endistri teknoloji-
leri fuarindan biri olan Hannover Messe 2014 de, gectigimiz yillarda oldugu gibi MTG
yine sov yaptl. “You are in good hands - Emin ellerdesiniz”” sloganiyla tasarlanan
reklamlar, Tirk makine sektorinin avantajlarina dikkat cekti. Moment Expo dergisi
olarak MTG ile birlikte fuarda yerimizi aldik.

MIB'de bayrak degisimi yasandi. Makina imalatcilari Birligi Derneginin (MiB) Olagan
Genel Kurulu 19 Nisan'da Istanbul'da yapildi. Makine ihracatcilari Birligi Yonetim
Kurulu Uyesi Sevda Kayhan Yilmaz baskanligindaki yeni yonetim, dernegin 8'inci dé-
nemiicin bayragr devraldi. Haberlerle ilgili detaylari bu sayimizda bulabileceksiniz.
Nisan sayimizin sektorden boliminde; kuru gidalar icin hasattan paketlemeye
kadar Uretimin tim asamalarinda ihtiya¢ duyulan makineleri imal eden Akylrek
Kardesler firmasini mercek altina aldik. 30'a yakin Ulkeye ihracat yapan firma
Ortadogu pazarindaki Avrupali Ureticilerin hakimiyetine meydan okuyor. Sektdrden
sayfalarimizin ikinci bolimuinde ise Turkiye nin ilk otomatik caka makinesini treten
Aysanmak Makine'nin basari hikayesine yer ayirdik.

MSSP Focus bolimimiiziin bu ayki konugu ise Elektrikli Ving imalatcilari Birligi
Dernegi (TEVID). Makine Sanayii Sektor Platformu’na tye kuruluslar icinde nemli
bir yere sahip olan TEVID'in son dénem calismalariyla ilgili Yonetim Kurulu Baskani
Tekin Celikbilek'ten bilgi aldik.

Sektdrel egitim kurumlari ve geng kusagin basarilarina yer verdigimiz sayfalarimiza,
Universite-sanayi isbirligini temel alan egitim anlayisi ile Ar-Ge ve inovasyona dayali
Uretim sistemini benimsemis mihendisler yetistirmeyi amaclayan Ondokuz Mayis
Universitesi Makine Miihendisligi Bélimiini tasidik.

Nisan sayisinin kapak konusunda sanayinin temellerini atan beton santrallerini
isledik. Turk insaat sektortnin son yillarda global dlcekte konumunu gliclendir-
mesi beton santrali tretimini de olumlu yonde etkiledi. Turkiye'nin beton santralleri
ihracati her gecen yil artmaya devam ediyor. Dosya calismamizda sektoriniin yapisi,
sorunlari ve ihracat verileriyle dnde gelen firmalarin sektore yonelik distncelerini
bulabilirsiniz. Gaziantep Ticaret Odasi Yonetim Kurulu Baskani Eylp Bartik ile Tirk
Eximbank Genel Midurd Hayrettin Kaplan'in roportajiyla birlikte farkli sektorel
analizlerin de yer aldigi Nisan sayimizi keyifle okuyacaginizi disiinlyoruz.

SORUMLU YAZI ISLERI MUDURU
Tugay SOYKAN (tugaysoykan@origamimedya.com

YAYIN TURU
Sireli, Yerel Dergi

MOMENT EXPO Dergisi, Origami Medya tarafindan T.C.
yasalarina uygun olarak yayinlanmaktadir. “Moment
Expo Dergisi” ibaresi kullanilarak alinti yapilmasi
EDITOR MAIB GENEL SEKRETERLIGI izne baglidir.
Ugur DUNDAR (ugur@origamimedya.com) Ceyhun Atuf Kansu Cad. No: 120

; Balgat - Cankaya
MUHABIR _ Tel: 0312 447 27 40
Volkan UKUNG (volkan@origamimedya.com)

Faks: 0312 446 96 05
REKLAM KOORDINASYON

Moment Expo Dergisi Makine Ihracatcilari Birligi'nin
7.500 adet basilan lcretsiz streli yaymidir.

infoorigamimedya.com BASKI YE CILT
APA Uniprint
GORSEL YONETMEN Uniprint Basim Sanayi ve Ticaret A.S.
Murat CERIT Omerli Kdyii, Hadimkay - istanbul Caddesi, No: 159

Merve 0ZSERBES 34555 - Istanbul - Tiirkiye
Telefon: 0212 798 28 40 pbx

YAYIN ADRESI www.apa.com.tr

Mecidiyekdy Mah. Atakan Sok. Savas Apt. No:6é
Kat:2 D:7 Mecidiyekay / Sisli / IST

T:+90212 25287 76 - 77

F:+90212211 4070
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SAHINLER METAL ENDUSTRI A.S.

lzmir Yolu 22.km, Miimin Gengoglu
Cad. 16285 BURSA [/ TURKIYE
Tel 490 224 470 01 5B
Fax +90 224 470 09 05
Iinfo@sahinlermetal.com

www.sahinlermetal.com
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dnyanin lider endUstri

teknolojileri fuarlarindan

olan Hannover Mes-

se 7-11 Nisan tarihleri
arasinda Almanya‘da dizenlendi.
66 tlkeden 5 bin firmanin katildig!
fuarda160 Turk firmasi da yerini
aldi. Toplam 6 bin 217 metrekare
katilimcr alani ile Alman firmalari-
nin ardindan ikinci sirayi alan Turk
firmalari bir rekora daha imza atti.
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o —

Makine Tanitim Grubu [MTG] ise

bu glzel manzaranin odagindaydi.
MTG, 5. ve 15. holdeki iki standinda
ziyaretcilerine Tlrk makine sektor
hakkinda bilgi verirken, havaalani
ve fuar alaninda yer alan reklam
calismalariyla da dikkatlerin Tirk
makine sektorinin Uzerine yogun-
lasmasini sagladi. “You Are In Good
Hands-Emin Ellerdesiniz” slogani ile
tasarlanan MTG reklamlari havaa-

lanindan baslayarak, fuar alaninda
reklam kulelerinde, kip ilanlar,
shuttlelar, taksi duraklari, billboard-
lar, fuar haritalari ve fuar gazetesin-
de devam etti. Fuari ziyaret eden 180
bin kisinin ve binlerce katilimcinin
MTG reklamlariile Tirk makine
sektorinin avantajlari hakkinda
bilgi sahibi olmasi sagland:.

MTG, Almanya Basbakani Angela
Merkel ve Rusya Devlet Baskani
Vladimir Putin’in de katildigr aci-

lis seremonisine de sponsor oldu.
MTG nin sponsor oldugu sigara
salonunda Tirk icecekleri, findigi ve
fistigr tanitildi. Almanya Basbakani
Angela Merkel ve Hollanda Devlet
Baskani Mark Rutte'nin de katildigi
acilis seremonisine de sponsor olan
MTG, fuar ziyaretcilerine sigara salo-
nunda da Tirk icecekleri ikram etti.
Fuara MTG ve MAIB'i temsilen
Yonetim Baskan Yardimcisi Kutlu
Karavelioglu, Yonetim Kurulu Uyele—
ri Sevda Kayhan Yilmaz, Ali Eren ve
Ferdi Murat Gul katildi.

Pompa ve Vana Sanayicileri
Dernedi'de [POMSAD) MTG ile
birlikte 15. holde yerini aldi. Han-
nover Baskonsolosu Mehmet Giinay



ve Hannover Ticaret Atasesi Kudret
Ceran da MTG standini ziyaret etti. 8
Nisan tarihinde ise MTG standinda,
Tirk ve Alman misafirlerden olusan
yaklasik 200 kisinin katildigi bir kok-
teyl diizenlendi.

HANNOVER MESSE'DE iIMA]
CALISMALARINA AGIRLIK
VERILDI

Fuar oncesi, MTG nin Almanya
danismanlari ve tanitim calismala-
rinin koordineli olarak yuritilecegi
halkla iliskiler firmasindan temsilci-
lerle yapilan toplantilarda izlenecek
yol haritasi belirlendi. Ozellikle 2014
yilinda MTG'nin basinda daha cok yer
almasi gerekliligi Uzerinde duruldu.
Bu cercevede MTG'den yetkililerin bir
araya gelecegi kurum, dernek ve basin
mensuplari onceden tespit edildi. Han-
nover Messe'de Almanya'nin 6nemli
basin yayin organlarinda gorev alan
gazetecilere roportaj veren MTG yetki-
lileri, Tirk makine sektorinin yapisini,
mevcut potansiyelini ve hedeflerini
kamuoyu ile paylasma firsati yaka-
ladi. MTG Yénetim Kurulu Uyeleri 7
Nisan'da Vereinigte Fachverlage yayin
grubuyla gerceklesen editoryel toplan-
tinin ardindan, ayni grubun dizenledigi
kokteyl partisine katildi. Kokteylde
temaslarini stirdiren Yonetim Kurulu
Uyeleri, Almanya’da Tiirk makine sek-
tordnln imajini giclendirme konusun-

1.

da basindan etkin bicimde faydalanil-
masi gerekliligine vurgu yapti.

8 Nisan'da da yabanci basin men-
suplari ile MTG Yénetim Kurulu Uye-
leri yogun gorismelerde bulundu.
Yonetim Kurulu Baskan Yardimcisi
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Kutlu Karavelioglu DDV Media dergi-
sine Turkiye pompa sektorl hak-
kinda roportaj verdi. Pumplaza'da
Vereinigte Fachverlage yetkilileri ile
gerceklesen gorismede ise Kut-

lu Karavelioglu ve POMSAD Genel
Sekreteri Gokhan Sezer Tirktan
Turk pompa sektorl hakkinda de-
gerlendirmelerde bulundu. Ayni giin
TIMGlobal Media: Industrial Engi-
neering News, Technische Revue
ve Maschinen Markt dergileriyle
Sevda Kayhan Yilmaz, Turk makine
sektorunin gelisimi, MAIB ve MTG
faaliyetleri hakkinda bilgi veren bir
gorisme gerceklestirdi.Aerospa-
ce dergisi editorleri ile de Yonetim
Kurulu Uyesi Ferdi Murat Gl bir
goridsme yapti. Tirk Makine Sektori
ve MTG faaliyetleri hakkinda bilgi
verilen toplantida ayrica Amerika'da
yapilabilecek aktiviteler icin yol
haritasi ¢izildi, goris ve onerilerde
bulunuldu. Yonetim Kurulu Uyeleri
Sevda Kayhan Yilmaz, Ali Eren ve
Ferdi Murat Gil ABD'li Nordson
firmasi yetkilileri ve OWL yonetici-
leri ile bir gorisme gerceklestirdi.
8 Nisan'da MTG standinda Tirk ve
yabanci konuklarin davet edildigi
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bir kokteyl de organize edildi. Turk
yemeklerinin ikram edildigi kokteyle
20070 askin misafir katildi. Hannover

Milletvekili Mustafa Erkan, Hanno-
ver Baskonsolosu Mehmet Giinay,
Hannover Ticaret Atasesi Kudret

Ceran ve THY Hannover Midiru
Orhan Kabaoglu da kokteylde yerini
aldi. Kokteyle ayrica; Verlag Moder-
ne Industrie, VDMA gibi uluslararasi
kuruluslardan davetliler, Hollanda'da
faaliyet gosteren Metal Union yetkilisi
ve bircok yabanci firma temsilcisi de
katildi. 9 Nisan'da Sevda Kayhan
Yilmaz Ost West, MDA Technologi-
es, Automation Tech ve VDI Nach-
richten dergilerine réportaj verdi.
Vereinigte Fachverlage yetkilileri,
Sevda Kayhan Yilmaz, Ali Eren ve
Ferdi Murat Gulun katilimiyla MTG
standinda kamera ¢ekimleri yapt.

9 Nisan'da ayrica Pumpplaza'da
dizenlenen etkinlige davet edilen
MTG Yonetim Kurulu Uyeleri ve Bas-
kan Yardimcisi Kutlu Karavelioglu
pompa sektoriinde faaliyet gosteren
onemli firmalarla ikili gérismeler
gerceklestirme firsati buldu. Fuar
suresince MTG reklamlarinin yer
aldigi Messe Daily Gazetesi'nin

10 Nisan sayisinda MTG Yonetim
Kurulu Uyeleri Sevda Kayhan Yilmaz,
Ferdi Murat Gil ve Hannover Ticaret
Atasesi Kudret Ceran’in fotografina
yer verilerek, MTG hakkinda haber
yapildi. Fuar stresince MTG stan-
dindan Uyelere ait veritabani CD’si,
katalog, USB, fuara katilan MSSP
uyesi POMSAD'In katalogu dagitildi.
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TURKISH QUALITY OF MACRINERY

TU®0UH' markasi Uruntn tretim kalitesini, servis ve satis sonrasi hizmetlerinin
yeterliligini ve kullanim givenligini garanti altina alan bir tiriin belgelendirmesidir. _
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Bagai teslim bslimindeki MTG kiip ilanlari fuara
gelenleri ilk karsilayan reklamlar oldy.

GUNDEM

m&ment

Hannover Messe yerlesim planini gésteren ve
ziyaretgilerin Gcretsiz olarak temin ettigi kagitlarda
MTG ilanlari yer aliyordu.
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avantaijlarini vurgulayan MTG reklamlari ile giydirildi.
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Almanya’dan

sonra ikinci sirada

yer alan Tirkiye,

Hannover Messe
2014’e 160
firma ile kahld.
Tiirk firmalari
ile Hannover
Messe 20140 ve
MTG'nin tanihim
kampanyalarini

konustuk.




"MODERN, GENC VE

DINAMIGIZ’

“Turkiye'nin tum metal dékim sanayicilerine
kapisini acan TUDOKSAD'in asli amaci, tiyeleri
arasinda isbirligi ve etkilesimi artirarak ortak
proje ve calismalarla dokim sektdriintin byd-
yerek daha lyi bir noktaya getirilmesine destek
olmaktir. Gindmiuzde ylksek katma degerli
teknolojiler ve verimliligin artirilmasi ile strdi-
rilebilir blyimenin saglanmasi dernegimizin
oncelikli hedefleri arasinda yer almaktadir.
Hannover Messe'ye milli katilim organizas-
yonu diizenlememizin nedeni de Uyelerimizin
diinyaya entegre olurken birlikte hareket etme
kilturidndn yerlesmesidir. Hannover Messe'nin
6nuimuzdeki donemde Uyelerimize 6nemli
kapilar acacagini disintyorum.”

“MTG reklamlarm kullavalan el figiirlerini olduk¢a
begendim. Avrupa’ya, Tiirkiye'nin modern, geng ve

KUBILAY DAL dinamik bir iilke oldugumu ifade edebilmek son der-
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bityiik bir ovganizasyonda Tiirkiye'nin de adimn

yer almasi; makine sektoriinde gelignus bir mallet
oldugumuzu herkese gosteriyor. MTGnin bu ozverili
calismalarmm iilkenuz ve sektoriimiiz adina karsilik
buldugunu diisiiniiyorum.”

‘MTG, ARTI DEGER
KAZANDIRIYOR”

“Bu yilki fuarin durgun gectigini séylemek
yanlis olmaz. Katilimci ve ziyaretci sayisi
acisindan énceki yillarda daha yogun bir ilgi
s6z konusuydu. Ekonomik gostergelerin
olumsuz yansimasinin ve bunun yanin-

da bircok Urlne ve firmaya artik internet
vasitasiyla daha hizli ve etkin bir bicimde
ulasabiliyor olmasinin, mevcut durumun ya-
sanmasinda etkili oldugunu distntyorum.
Prestij bakimindan Hannover Messe'de yer
almanin hem firmamizin imaji acisindan,
hem de mevcut misterilerimizle iliskileri-
mizi glclendirme-potansiyel misterilerle
tanisma acisindan onemli oldugunu disi-
ndyorum.”

“Tiirkiye'nin en fazla ihtiyact oldugunu diisiin-
diigiim yurt dise imaji olusturma noktasimda
CANAN OZGE SARIOGLU MG nin yiiriiltiigii calismalar; inemli bir arta
PINAR DOKUM deger kazandiryor. Bu konuda atilan her adi-
mn biz sektor temsilcilerine ve dilkemize biiyiik
o~ o ? ayda sagladigma inanwyorum.
PAANAVE ST




‘MTG'NIN CALISMALARIYLA

GURUR DUYUYORUZ’

Z REDUKTOR
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YiLmaz

CEMALETTIN AYTiS
I SIREDUKTOR
IHRACAT MUDURU

“Iki yil 6nceki fuarla karsilastirinca, Hannover
Messe'yi bu yil biraz daha sontik buldum.

Bu durum belki de, firmalara ve uriinlere
ulasmanin artik eskisi kadar zor olmamasin-
dan kaynaklaniyor. Insanlar trlnu ve firmayi
gormek, bilgi almak icin buraya kadar gelme
ihtiyact duymuyor. Internet sayesinde hem
firmalara, hem de Uriinlere ulasmak cok
kolay. Firma olarak fuara katilma nedenimiz;
sektorlin blyukleriyle, diinya devleriyle hare-
ket ettigimizi herkese gdstermek. Amacimiz
yeni musteri bulmaktan ziyade sektordeki
varligimizi hissettirmek.”

“MTG reklamlar ozellikle son yllarda daha
fazla dikkat gekiyor: Hannover Messe'de hem fuar
alamn disindaki, hem de fuar alanmn igindeki
reklamlar ¢ok etkili. Bu sene otobiislerin distiinde
de ¢ok sayda MTG reklam: gordiom. MTGnin
bu ¢alismalar: Tiirk makine sektorii ve bizler
agisidan gurur verici. Artik makine sektoriinde
ciddi firmalara sahip, bu alanda onemli ve biiyiik
yaturumlar: olan bir iilke oldugumuzu rahatlikla
diinyaya ilan edebiliyoruz. MTGnin uluslararas
arenada Tiirkiye'yi bu sekilde tanitmasu bizim igin
gurur verict.”

‘MTG REKLAMILARININ OLUMLU

GERI DONUSU OLACAKTIR’

R
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EDIT ELEKTRONIK
KURUMSAL MUSTERI
ILISKILERI YONETiCisi

“Fuar bizim acimizdan gecen seneye kiyasla
oldukca iyi gecti. Hannover Messe'ye hem
yeni musterilerle tanismak, hem de yeni
baglantilar kurabilmek amaciyla katildik.
Faydali bir fuar sireci yasadigimizi disini-
yorum.”

“Hannover Messe, binlerce kisinin ziyaret ettigi,
makine sektorii alavinda diinyanin en biiyiik fuar
organizasyonu. Boylesi bir mecrada MTG nin yap-
nga her tiirlii veklam ve tamtvm faaliyetinin olumlu
geri donaisii olacakt:”

‘MTG
ULKEMIZ VE
SEKTORUMUZ
ADINA
POZITIF ETKI
YARATIYOR’

EMRE TAVMAN
DINAMIK MOTOR
YONETIM KURULU
BASKANI

“Fuara 21 senedir ziyaretci olarak
katiliyorum. Dinamik Motor olarak
da firma diizeyinde ikinci kez kati-
liyoruz. Fuara gosterilen ilginin her
yil gittikce azaldigini gézlemledim.
Hatta bu sene bazi holler hi¢ acil-
mamis. Bulundugumuz holde de
bazi stantlarin yerine hol yapilmis.
Onceki yillarda bu hollerde yer bul-
mak zorken su anda stant alanlari
bos olarak duruyor. Bu durumu-
mun yasanmasinda ekonomik kri-
zin etkisi olsa da, bundan daha ok
internet ve teknolojinin Cin'e dogru
kaymasi asil neden diye distniyo-
rum. Firmamiz 6zelinde gayet iyi bir
fuar slreci yasadik. Diger tlkeler-
deki baglantilarimizla, halihazirdaki
miusterilerimizle ve potansiyel
misterilerimizle bir araya geldik.
Genel itibariyle Hannover Messe
markamizin bilinirligini artirmayi
amacladigimiz bir organizasyon.”

“MTGnmin reklam ¢alismalarm tilkemiz
ve sektoriimiiz adina pozitif etki yarata-
cak faaliyetler olarak goriyorum.”



‘MTG'NIN

REKLAMLARI
HER YERDE
DIKKATIMIZI
CEKIYOR’

FATIH iGREK
el o
URETIM MUDURU

“Hannover Messe; agir sanayi, de-
mir-celik ve enerji sektoriine yonelik
fikir veren, basarili, imrenilecek bir
fuar. Ayrica Hannover Messe bir ya-
niyla da fuarin 6tesinde, uluslararasi
arena niteliginde bir organizasyon.
Fuarin itk glinleri sakin gecti. Fakat
Gclnci glinden itibaren bir canlilik
gozlendi. Standimiza gosterilen
ilginin 6nceki yillara gore daha lyi
oldugunu séyleyebilirim. Onemli
temaslar gerceklestirerek potansiyel
musterilerle tanistik.”

“MTGwin basarily reklam ¢alismala-

1 fuarin her yerinde dikkatimi gekti.
Reklamda kullavalan el figiirlerini de
oldukga begendim. MTGnin bu reklam
calhsmasvyla anlasilar bir mesaj verdigini
diisiinityorum. Avrupa’ya, Tiirkiyenin
modern, geng ve dinamik bir iilke oldu-
gunu ifade edebilmek son derce omemlidin.
MTGnin bunu basardigina gordiim.
Her iilkenin kendi stantlarmm oldugu
boylesine biiyiik bir ovganizasyonda
Tiirkiye'nin de adun yer almasi; bizim
sadece doner degil, makine de yapan bir
millet oldugumuzu herkese gostertyor:
MTGnin bu dzverili calismalarimn
tilkemiz ve sektoriimiiz adina karsilik
buldugunu diisiimizyorum.”

‘MTG, ONEMLI CALISMALAR
YAPIYOR”
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FIRAT KIZILAY
ENPAY ENDUSTRIYEL
PAZARLAMA MUSTERI
TEMSILCISi

“Pazarda hikim stren durgunluk nede-
niyle katilimcilarin ve ziyaretcilerin fuara
gosterdigi ilginin de gectigimiz yillara
kiyasla daha az oldugunu sdyleyebilirim.
Firmamizin Avrupa merkezli bircok mis-
terisi mevcut. Yeni misterilere firmamizi
tanitmak ve mevcut musterilerimizle tekrar
bir araya gelip gériismeler gerceklestir-
mek, Hannover Messe'ye katilmaktaki
temel amaclarimiz arasinda bulunuyor.”

“Reklamn iyisi kotiisii olmaz diye bir tabir var.
Bu sebeple tanitvmn her gesidinin muhakkak bir
geri domiisii olacagim diigiiniiyorum. Ulkemizin
ve sektoriomiiziin daha etkin tamatom yoniinde
MTGnin gergeklestirdigi ¢alismalar: bu agidan
onemli buluyorum.”

‘MTG'NIN REKLAMLARI

GURUR VERICI”

HAYRULLAH MUTLU
MERKEZ MOTOR
SATIS SORUMLUSU

“Gecen yila kiyasla daha sakin bir fuar
geciriyoruz. Katilimin ve ilginin daha yogun
oldugu gecen yilki Hannover Messe'de
6zellikle Asya ve Ortadogu Ulkelerinden
gelenler de daha fazlaydi. Yeni Grinlerimizi
tanitmak ve yeni misteriler bulabilmek
amaciyla fuara katildik ve bu hedef cerceve-
sinde basarili gorismeler gerceklestirdik.”

“MTGnin reklam calismalan, Tirk katilimeilar
olarak her seyden once bize biiyiik bir gurur
veriyor. Ulkemizi boylesine basarila bir bigimde
temsil ettigi igin MTG yetkililerine tesekkiir
ediyorum.”




‘MTG, SEKTORUMUZUN

BASARISINI YANSITIYOR’

iDiL ERSOZ ONEY
TECHNOCAST

PAZARLAMA VE
ILETiSiM MUDURU

“Sektoriin en biyuk fuari olan Hannover
Messe'nin ¢cok faydali bir organizasyon
oldugunu distntdyorum. Durgun baslayan
fuar hafta ortasina dogru hareketlendi. Fuar
boyunca yogun ziyaretci ilgisiyle karsilastik
ve bazi ziyaretcilerimizle de karsilikli gords-
me imkanimiz oldu. Fuara katilmaktaki en
onemli amacimiz yeni musterilerle tanis-
mak ve mevcut misterilerimizle iliskileri-
mizi tazeleyerek gelistirebilmek.”

“MTGnin tantvm faaliyetleri, iilkemiz ve
sektoriimiiz igin olduk¢a faydal. Bu tip reklam
calismalar, yapulmadigr takdirde Tiirkiyenin ve
sektoriomiiziin basarilarimn anlatlabilmesinin zor
olacagm diisiiniiyorum.”

“TURKIYENIN ADINI MTG ILE
BIRLIKTE HER YERDE GORUYORUZ’

ABDURRAHMAN iLERi
MAKiM

GENEL MUDUR
YARDIMCISI

“Gecen yila gore biraz daha sakin gibi
gorlnse de fuarin heniiz bitmedigini goz
ontinde bulundurursak ziyaretci sayisinin
ilerleyen glinlerde daha da artabilecegini
disltniyorum. Fuara potansiyel miste-
rilerimize ulasmak icin katiliyoruz. Ama-
cimiz olasi musterilerimizin sadece fuar
sliresince degil, fuardan sonra da bizlere
ulasmalarini saglamak. Fuardan aylar
sonra bile firmamizi arayip bulan misteriler
olabiliyor.”

“Ulkemizin ve sektoriimiiziin tamtim agisindan
MTGnin yaptigr veklam ¢aligmalarim basaril
bulwyorum. Hol giriglerinde ve billboardlar-
daki MTG reklamlar: fuara gelen herkesin
goziine ¢arpryor. Fuarm bu yilki partner dilkesi
Hollanda olsa da hemen hemen her yerde MTG
ile birlikte Ttirkiyenin adin goriiyoruz. Genel
anlamda MTG ¢alismalarim pozitif etki bira-
kacagma eminim.”

‘MTG,
YUKSEK

PRESTIJLI
ISLERE IMZA
ATIYOR’

METIN HEKIMOGLU
DATAKOM
GENEL MUDURU

“Dinya genelinde bittn fuarlara
gosterilen ilgi gitgide azaliyor.
Internetin cézim gelistirme
noktasindaki etkinligi, insanlarin
fuarlari ziyaret etmesi gerekliligini
de ortadan kaldirdi. Hannover Mes-
se artik daha cok bir prestij fuari
olma 6zelligi tasiyor. Tim bunlara
ragmen fuarin Avrupa’dan misteri
edinme noktasindaki etkisi yadsi-
namaz. Firmamiz acisindan fuar
hem distributorlerimizle gérisme
imkani sagliyor, hem de misterile-
rimizle bir araya gelebiliyoruz.”

“MTG, yiiksek prestili islere imza
atryor. Fuara katilvmer ve ziyarelgi
olarak gelenler Tiirkiye ile ilgili yogun
bir tamtvmla karse karsiya kalwor. Bu
durumun yarattigu etkiyi sektoriimiiz
ve tilkemiz agisindan gayet olumlu
buluyorum.”




‘MTG ILE

TURK MAKINE
SEKTORUNUN
ONEMI
ARTIYOR’

MUSTAFA BAYRAK .
DIRINLER DOKUM SANAYi
SATIS MUDURU

“Hannover Messe'ye firmalarin
katilim diizeyi ve ziyaretcilerin
gosterdigi ilgi, 2012 yilina kadar
gayet iyi bir diizeydeydi. Ozellikle
2007-2008 doneminin oldukca
parlak oldugunu soyleyebilirim.
Fakat bas gosteren ekonomik
krizle birlikte bu durumda belli bir
azalma so6z konusu oldu ve bir siire
sonra da fuara olan ilgi neredeyse
tamamen durdu. Firma olarak
fuara katilmamizin en dnemtli
sebebi yeni misteri bulmak olsa da
onun kadar 6nemli olan diger bir
husus da mevcut misterilerimizle
temas kurup tekrar gérisme firsati
yakalayabilmek.”

“MTGnin ¢abismalaryla Tirkiye'nin
onemi artryor. Fuara katilan ya da
Suary ziyaret eden herkes, Tiirkiyenin
makine sanayisi alaminda da giiglii
bir bigimde var oldugunun farkina
vanryor. Tiom bu tamitvm ¢alismala-

1. muhakkak ki diinyanan dort bir
yammdan fuara gelen firmalarn ve
ziyaretgilerin dikkatini gekiyordur diye
diisiiniiyorum.”

‘MTG, TURKIYE'NIN
VARLIGINI HISSETTIRIYOR’

J145 o

SAVAS YALCIN
KLEMSAN
GENEL MUDURU

W

“Hannover Messe'ye 2000 yilindan bu

yana katiliyoruz. Fuara gosterilen ilgi 2009
senesinde azalmaya baslasa da bu seneki
durumun biraz daha iyi oldugunu gordim.
Fakat yeni musteri edinme noktasinda ne
yazik ki bize biz getirisi bulunmuyor. Bugiin
itibariyle 80 Ulkeye ihracat yapan bir firma
olarak, musterilerimizin 6nemli bir kismini
buradaki calismalarimizla edindik. Bizim
icin Hannover Messe artik bir bulusma
noktast.”

“Boylesine etkili uluslararas: bir organizas-
yonda, MTG'nin gergeklestirdigt reklam ve
tamitvm ¢alismalariman algy yonetimi agisindan
etkili oldugunu diigiiniiyorum. Diger tarafian
Tiirkiye'nin buradaki varligon hissettirmest de
onemli bir durum.”

EMIN ELLERDESINiZ!’

OLDUKCA ETKILI BIR MESA]J’

TANER DELIKARA
POLAT GRUP REDUKTOR
AVRUPA SATIS
SORUMLUSU

“Fuarda makro anlamda bir gerileme
oldugunu distindyorum. Almanya‘daki
firmalarin olusan masraflar sebebiyle fuar
alanlarini ki¢tltmesinin yaninda, bazi
firmalarin da maliyetler nedeniyle fuara
katilamadigini 6grendik. Turk firmalariicin
ayni durumun gecerli oldugunu soyleye-
mem. Avrupa’daki Turk tedarikgcilerin sayisi,
minimum masrafla maksimum hizmet
vermeleri sebebiyle artmis halde. Pozitif
anlamda rekabet edebilir konumda oldu-
gumuzu distnlyorum. Firmamiz acisindan
ise yeni baglantilar kurdugumuz ve oldukca
glizel geri donusler aldigimiz bir fuar sireci
gecirdigimizi sdyleyebilirim.”

“MTGnin reklam ¢aliymalarim ¢ok basarily
buluyorum. “You are in good hands - Emin
ellerdesiniz” giizel ve ozenli ciimleler segilerek
olusturulmus oldukg¢a etkili bir mesaj.”
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Diinyanin en énemli endistri fuarlarindan Hannover Messe’ye bu yil 160
Turk firmasi katldi. Tirkiye, Almanya’nin ardindan fuara alaninda en fazla
metrekareye sahip ikinci Glke oldu.
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MAIB YENI YONETIMINI SECTI
MAKINE [HRACATCILARI BiRLIGININ (MAIB) 2013 OLAGAN

SECIMLI GENEL KURUL TOPLANTISI 15 NiSAN'DA ORTA ANADOLU
IHRACATCI BIRLIKLERININ (OAIB) GENEL SEKRETERLIK HiZMET

BINASI'NDA GERCEKLESTIRILDI. YONETIM KURULUNUN DORT YILLIK
CALISMALARININ IBRA EDILDIGI TOPLANTIDA ONUMUZDEKI DONEMDE

YONETIMDE YER ALACAK ISIMLER DE BELIRLENDI.

urkiye'de makine ihracati

yapan firmalarin tem-

sil edildigi tek birlik olan

MAIB Secimli Olagan Genel
Kurul Toplantisi 15 Nisan'da OAIB
Genel Sekreterlik Hizmet Binasi'nda
gerceklestirildi. Toplantiya, Birlige
tye firmalarin yoneticilerinin yani sira
Makine Sanayii Sektor Platformu'na
(MSSP) bagli derneklerden st diizey
temsilciler katild!.
Saygi durusu ve istiklal Marsi'nin

okunmasi ile baslayan toplantinin
kapsami ve programiyla ilgili OIAB
Genel Sekreteri O zkan Aydin genel
kurul Uyelerine bilgi verdi. Genel
kurul Uyelerinin talebiyle kongrenin
Divan Kurulu Baskanligini Murat
Ozcan, Katip Uyeliklerini ise Naci
Vardar ve Savas Emir Ustlendi. Divan
heyetinin belirlenmesinden sonra
soz alan Yonetim Kurulu Baskan
Yardimcisi Kutlu Karavelioglu MAIB
ve MTG'nin faaliyetleri ile 2014 yili ca-

lisma raporunu genel kurul tyelerinin
bilgisine sundu. Sunumunda 6 Nisan
2010 yilinda goreve baslayan yonetim
kurulunun dort yillik calismalarini
ozetleyen Kutlu Karavelioglu, MTG nin
yurt ici ve yurt disi tanitim faaliyetleri
ile hedeflerinden bahsetti. MTG nin
cok sayida organizasyona dahil ol-
dugunu belirten Kutlu Karavelioglu,
Tdrk markalarinin imajini ve sektorin
ihracat potansiyelini ylikseltmeye
yonelik calismalarin yurt ici ve yurt



disinda basariyla sirdurulddgind
soyledi. Birlik olarak MSSP Uyelerine
gerekli destegi saglamaya calistik-
larini aktaran Kutlu Karavelioglu,
Tirk makine sektorinin uluslararasi
yapilanmalarda s6z sahibi olmaya
basladiginin da altini ¢izdi. Calisma-
lara 2014 yilinda da ayni hizla devam
edilecegini ifade eden Kutlu Karaveli-
oglu, mevcut yonetim kurulu Uyele-
rine ve birlik calisanlarina tesekkir
etti. Programin devaminda MAIB'in
gelir-gider hesaplariyla ilgili genel
kurul dyelerine bilgilendiler verildi ve
sorular yanitlandi. Toplantida 2013 yili
mali tablolari ve 2014 yili bitcesi de
dyelere sunuldu. Denetim raporlarinin
okunmasindan sonra yapilan oylama-
da mali tablolar, denetim raporlari
ve 2014 yili tahmini biitcesi oybirligi
ile ibra edildi. Yonetimin ibrasindan
sonra s6z alan MAIB ve MTG Yénetim
Kurulu Baskani Adnan Dalgakiran,
basta yonetim kurulu Uyeleri olmak
tzere dort yillik gérev suresiicin-

de birlige katkida bulunan calisma
arkadaslarina tesekkdiir ederek,
Birlik ve MTG nin dnceki yillardaki
basarilarinin 6nimuzdeki donemde
de artarak devam edecegini belirtti.
MAIB'in sektériin tek birligi oldu-
gunu soyleyen Adnan Dalgakiran,
makine sektorinin Ulke ekonomisi

icin dnemine vurgu yapti. Makine
sektorinin, dretimde katma deger

yaratabilecek sektdrlerin basinda
geldigini belirten Adnan Dalgakiran,
Turkiye ekonomisinin hedeflerine
ulasabilmesi icin makine sektorinin
desteklenmesi gerektiginin altini ¢iz-
di. Sektorun eksikliklerine de dikkat
ceken Adnan Dalgakiran, Birligin
calismalari ve Ustlendigi misyonla
ilgili de bilgi verdi. Adnan Dalgakiran
6zetle sunlari soyledi: “Birligimiz,
devletin verdigi gorev dogrultusunda
sektoriimize saglanan destekleri
basarili sekilde koordine ediyor ve
kanuna uygun olarak calismalarini
sirdlruyor. Asli gorevlerimiz disinda
kisitli kaynaklarimizla sektorimu-
zUn gerek yurt icinde, gerekse yurt
disinda tanitilmasi icin ¢aba harciyo-
ruz. Turkiye'nin makine ihracatinin
ylzde 70 yerli Uretimle karsilanabi-
lecegi halde ithalat oranimiz oldukca
yUksek. Bu durum Turkiye ekonomisi
acisindan cari acigin artmasina ne-
den oluyor. ilgili devlet kurumlarina
yerli malinin tercih edilmesi konu-
sunda baskilarimiz sirlyor. Devletin
yerli Uretime daha stratejik bakma-
sini saglamaya calisiyoruz. Etkin-
ligimizi artirmak adina federasyon
catisi altinda birlesmeli, tim sektorel
derneklerle ortak hedefe birlikte
yUrimeliyiz. Makine Federasyonu
(MAKFED) catisi altinda birlesmek
icin MAIB énciiligiinde imzalar atildi.
Uretim, sanayi ve teknolojiye toplum-

MAIB 2014-2018
YONETIM KURULU
Yonetim Kurulu Baskani

Dalgakiran — Adnan Dalgakiran
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Yonetim Kurulu Asil Uyeleri
Agteks - Mehmet Agrikli

Dizayn - Necmettin Oztiirk
Durmazlar - Hiiseyin Durmaz
Erensan - Ali Eren

Erkunt - Zeynep Erkunt Armagan
HFMG - Ferdi Murat Giil

Inan Plastik - Tamer Giiven
Kayahan - Sevda Kayhan Yilmaz
Net Mak - Serol Acarkan

SMS - Kutlu Karavelioglu

sal bakisin gelistirilmesini cok 6nem-
siyoruz. Genclerimizi Ureten, siiphe
eden ve yetinme duygusunun azaldigi
bireyler olarak yetistirmek istiyoruz.
Toplumsal donlsimi saglamaya
yonelik calismalarimizi araliksiz
strdirlyoruz. Yeni donemde arami-
za katilacak arkadaslarimizla daha
da basarili islere imza atacagimizi
dusinidyorum.” Adnan Dalgakiran’in
konusmasindan sonra ilce secim
kurulundan yetkililerin gozetiminde
yonetim kurulu secimine gecildi.
Adnan Dalgakiran'in yeniden MAIB
Yonetim Kurulu Baskani secildigi
listede ise U¢ yeni isim yer aldi.
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TEKNOLOJI ODULLERI
SAHIPLERINI BULACAK

TUBITAK, TTGV VE TUSIAD iSBIiRLIGIYLE BU YIL 11'iNCisi
DUZENLENEN TEKNOLOJi ODULLERINDE, FINALE KALAN 29 PROJE
ACIKLANDI. ODULLERIN SAHIPLERINI BULACAGI TEKNOLOJi KONGRESI
ETKINLIGi, 21 MAYIS TARIHINDE [STANBUL' DA GERCEKLESTiRiLECEK.

turkiye'nin teknoloji gelis-
tiren Ulkeler arasinda yer
almasini saglamak, yeni-
likci Urinleri tesvik etmek
amaciyla diizenlenen Teknoloji Odiil-
leri yarismasina 198 proje basvurdu.
Bu yil yarisma tarihindeki en yiiksek
saylya ulasilarak, degerlendirmeye
alinan 150 basvurudan 29'u finale
kaldi. Finalistlerin 144 kicUk, orta ve
mikro; 151 ise buyik dlcekli isletme-
lerden olusuyor. Yurt capinda 19 ilden

katilim gerceklestirilen Teknoloji

Odiillerine en cok basvuru yapan iller;

siraslyla Istanbul (48), Ankara (34) ve
Kocaeli (17) oldu. Basvurularin 107’si
drdn, 43'0 ise sirec odakli Ar-Ge ve
yenilik projelerinden olusuyor. Tim
basvurulardan yiizde 43’ KOBI,
ylzde 57'si ise buyuk firma dlceginde
siniflandirildi. Projelerin sektorel da-
giiminda; bilisim (ylzde 45), makine
imalat (ylzde 42), elektrik- elektronik
lylizde 20), malzeme-kimya [ylizde 18)
one cikiyor.

“HEDEFiMiz, OZGUN TEKNOLOJi
URETILMESINI VE YERLI URETIMI
DESTEKLEMEK”

Finale kalan projeleri tanitmak
amaciyla diizenlenen toplantida
konusan Teknoloji Odiilleri Yiiritme
Kurulu Baskani Miijdat Altay, “Ulke-
mizi kalkindiracak en onemli unsur
teknolojidir. Ozellikle icinde bulundu-
gumuz orta gelir tuzagindan kurtul-
mak, ancak inovasyon ve teknolojiyle
miumkdindir. Hedefimiz, Tirkiye'nin
sahip oldugu potansiyel dogrultusun-
da yenilik ve fark yaratarak, gelismis
uUlkelerin seviyesine ulasmak; tlke-
mizde 0zglin teknoloji Uretilmesini ve
yerli Uretim yapilmasini saglamaktir.

Bu noktada devlete ve tim isverenlere
onemli bir rol dustyor. Ar-Ge mer-
kezleri, Universite ve sanayi gibi farkl
kulturleri barindiran kuruluslarin,
birlikte verimli calisma modellerini
artirmasi, mesleki ve teknik egitimin
bu yonde planlanmasi gerekiyor. Bu
calismalarin yani sira, Ar-Ge ihalele-
rinin acilmasi da blytk dnem tasiyor.
Ozel ve kamu alimlarinda Tiirk mali
dretimlere oncelik verilmesi, gogsu-
muzi gere gere 'kiresel sirketleri-
miz, diinyaca Unlid markalarimiz var’
diyebilmemizi saglayacak” dedi.

TTGV, TUBITAK VE

TUSIAD'IN iSBiRLIGIYLE
GERCEKLESTIRILIYOR

1997 yilinda program tasarimi yapi-

lan Teknoloji Odilleri 1998 yilindan
bu yana dizenleniyor. Turkiye'nin
teknoloji gelistiren Ulkeler arasin-
da yer almasini saglamak, yenilikgi
drtnleri tesvik etmek amaciyla
yapilan yarisma Tlrkiye Teknoloji
Gelistirme Vakfi (TTGV], Turkiye
Bilimsel ve Teknolojik Arastirma
Kurumu (TUBITAK) ve Tiirk Sanayi-
cileri ve Isadamlari Dernegi (TUSI-
ADJ isbirliginde gerceklestiriliyor.
1997 yilindan bu yana10 kez dizen-
lenen Teknoloji Odiillerine 674 proje
on basvuruda bulundu ve 452'si son
basvuru kapsaminda hakem deger-
lendirmesine alindi. Buyil 11'incisi
diizenlenecek olan Teknoloji Odiil-
leri ve Kongresi, 21 Mayis tarihinde

gerceklestirilecek.



8. ROBOT OLIMPIYATLARI
DUZENLENDI

[STANBUL TEKNIiK UNIVERSITESI, ROBOT OLIMPIYATLARI'NIN 8'iNCi
BULUSMASINA EV SAHIPLIGI YAPTI.
o

stanbul Teknik Universitesi Kont-

rol ve Otomasyon Kulubi tara-

findan her yil diizenlenen Robot

Olimpiyatlari'nin (ITURO) 8'incisi
10-12 Nisan tarihleri arasinda ITU
Suleyman Demirel Kiltir Merkezi'nde
gerceklestirildi.

10 KATEGORIDE 600'E YAKIN
PROJE YARISTI

Uluslararasi platformda soz sahibi
organizasyon olmak icin calismalarini
sirdiren olimpiyatlar cercevesinde
tic giin boyunca Cizgi Izleyen, Mikro
Sumo, Labirent, Yangin Sénddiren,
Slpurge, Kendini Dengeleyen, Bas-

e

ketbol, Merdiven Cikan, Senaryo ve
Serbest olmak tzere 10 ayri katego-
ride yarismalar diizenlendi. ITURO
kapsaminda, yurt ici ve disindan
ogrenciler, akademisyenler ve sanayi
temsilcilerinin de katildigi robotik ve
kontrol bilimi gibi cesitli konu baslik-
larinda seminer, panel ve soylesiler
de gerceklestirildi. Etkinlik kapsamin-
da "Dunya’nin en hizli ballbotu” olarak
tanitilan "Rezero” da robotik severler-
le bulustu. Ulkenin dért bir yanindaki
Universite, lise ve ilkagretimden gelen
600'e yakin projenin 828 yarismaciyla
3 giin boyunca sergilendigi olimpiyat-
larda dereceye girenler 6dillendirildi.
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KAZANAN PROJELERIN iSIMLERI
DE ILGI CEKTI

Cizgi izleyen kategorisinde birinciligi
“bhpdml1” adli projesiyle Barbaros
Hayrettin Pasa Denizcilik Meslek
Lisesi kazandi. Diger kategorilerin
birincileri ise sdyle siralandi: Yan-
gin Sondiren kategorisinde “Yanani
Gorur Allah”, Stplrge kategorisinde
“Tornado”, Basketbol kategorisin-
de "Roboteamé60” Merdiven Cikan
kategorisinde “Akiron”, Labirent
kategorisinde “Stable”, Kendini Den-
geleyen kategorisinde “Kafa1500",
Senaryo Top Tasima kategorisi
“aw.e.s.0.m.-0".
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ENDONEZYA HEYETI
TURKIYE'YI ZIYARE"

[ ETTI

MAKINE TANITIM GRUBUNUN (MTG) DAVETLISI OLARAK TURKIYE'YE
GELEN ENDONEZYA HEYETI, TEXPO EUROASIA FUARINI ZIYARET
ETTI. MAKINE SEKTORUNDEN ONEMLI iSIMLERLE BiR ARAYA GELEN
HEYETLE CESITLI KONU BASLIKLARI CERCEVESINDE GORUSMELER

GERCEKLESTIRILDI.

TG yetkilileri, 2011 ve
2013 yillarinda diizen-
lenen Machine Tool In-
donesia Fuari (Cakarta/
Endonezya) sirasinda Tirkiye ve En-
donezya arasinda makine sektori ile
ilgili gerceklestirilebilecek ishirlikleri
konusunda fikir alisverisinde bulun-
mak Uzere, Cakarta Ticaret Misaviri
Okan Oztiirk’iin de katilimiyla Endo-
nezya Sanayi Bakanligini ziyaret etti.
ikili gorusmelerde, Bakanlik yetkilile-
rinden Endonezya'nin tekstil makine-
leri konusunda talebi oldugu, ozellikle
iplik Uretim-dokuma, iplik boyama ve
orme makinelerine yatirim yapilmasi-
nin gerekliligi bilgisi alindi. 10 Subat
2014 tarihinde gerceklesen MTG
toplantisinda alinan karar uyarinca,
Endonezya'dan bir heyet 26-29 Mart
tarihleri arasinda istanbul’da diizen-
lenen Texpo Euroasia Fuarina davet
edildi. Endonezya Sanayi Bakanligi
ile Endonezya merkezli bir tekstil fir-
masi temsilcisinin de yer aldigi heyet,
MTG nin davetlisi olarak Istanbul'da
cesitli temaslarda bulundu. S6z konu-
su ziyaretin itk giini Tekstil Makina ve
Aksesuar Sanayicileri Dernegi (TEM-
SAD] ile gerceklestirilen toplantiya,
TEMSAD Yonetim Kurulu Baskani Adil
Nalbant ve Makine Ihracatcilari Birligi
(MAIB) Yénetim Kurulu Uyesi Hasan
Biyiikdede ile TEMSAD ve MTG'den
Ust dizey yetkililer katildi. S6z konusu
toplantida, her iki Ulkeden ilgili firma
temsilcilerini bir araya getirme konu-
sunda gorus birligine varildi. Heyet,
25 Mart’ta Canlar Makine ve Dilmen-
ler Makine tesislerini ziyaret ederek
firmalarin makine ve satis potansiyeli
hakkinda bilgi aldi. 26 Mart'ta En-

donezya Baskonsoloslugunu ziyaret
eden heyet, Endonezya Baskonsolo-
sunun da istirakiyle Texpo Euroasia
2014 Fuarinin acilis térenine katilarak
sektdr firmalarinin stantlarini ziyaret
etti. Konuyla ilgili MAIB'den yapilan
aciklamada, “Ziyaretin, Endonezya

ile ilerleyen yillarda yapilacak ishir-
ligi calismalari acisindan ve dzellikle
2014 sonunda MTG'nin katilacagi

Machine Tool Endonezya 2014 Fua-
rinda gerceklestirilmesi duslntlen
Milli Katilim Organizasyonu ve B2B
gorismeleriicin faydali olacagini
disiniyoruz. Ayrica heyette yer alan
bakanlik yetkililerinin, Endonezya
tekstil firmalarinin iletisim bilgile-
rini ve dretimlerini uzmanlarimizla
paylasacak olmalari da memnuniyet
vericidir” ifadelerine yer verildi.
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Damlatmaz yiizey ile
operator gilivenligi saglanir:

« herhangi bir bogalma yada galisma ortamini
kirletme yagsanmaz,
= glvenli Gretim performansi.

Diiz yiizeyler ile

akiskanlannizin biitinligi saglanir:

« hattimiza herhangi bir madde girmesi
engellenir.

CBX'in otomatik kilitleme sistemi
kolay ve pratik takip sékme imkani saglar.

Kompakt dizayn sayesinde ulasiimasi glig
yerlerde takip stkme imkani saglanir.

Kompakt dizayninin yaninda CBX driinii
yiiksek akis debisine sahiptir.
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“|LKLERI GERCEKLESTIREN

FIRMAYIZ”

Trkiye'nin ilk otomatik caka makinesini Urettiklerini séyleyen Aysanmak
Makina Genel Midir Yardimaisi Gokce Savkay, “Makinemiz istenen

dlgilerdeki sacin kivirma islemini, NC programlama sayesinde sorunsuz
gerceklestirilebiliyor” dedi.

rol ve Milayim Savkay tarafindan
1980 yiinda Bursa'da 150 metre-
karelik bir atolyede agac isleme
makineleri Uretimiyle faaliyete
baslayan Aysanmak Makina, sektordeki
daralma sebebiyle 1998 yilinda Uretim
yelpazesini genisleterek sac isleme
makineleri imalatina basladi. Urettigi
makineleri 2008 yilindan bu yana diinya-
nin cesitli Ulkelerine ihrac eden firma,
Uretim kapasitesini artirarak ihrac
pazarlarini artirmayi hedefliyor.

Aysanmak Makina sirket yapilanmasi
hakkinda bilgi verir misiniz?
Firmamiz kendi sermayesi ve calis-

ma azmiyle 34 yildir makine Uretiyor.
Aysanmak Yonetim Kurulu Baskanligi
gorevini Erol Savkay Ustleniyor. Satis
Midira Akin Savkay, yurt ici ve yurt
disi satis ile ilgili tim operasyonlari
yonetiyor. Uretim kadromuz ise uzun
yillardir birlikte calistigimiz cekirdek
ekibin sorumlulugunda calismalarini
surdUrdyor. Firmamiz binyesinde
teknik ofis ve Ar-Ge bolimimiz
bulunuyor. Aysanmak Makina olarak
tim is slreclerimizin standartla-
rini olusturarak, gercekci hedefler
dogrultusunda istikrarli bir biyime
icin Uretmeye devam ediyoruz. Bu
cercevede, miusterilerimizin marka-

miza duydugu giiveni daima canli tut-
mak, arastirma ve gelistirmeye onem
vererek tim is sureclerine personelin
gontlden katilimini saglamak ve ge-
lisimini desteklemek, ayrica makine-
lerimizin teknik ozelliklerinin yaninda
gorselligine de 6nem vermek 6zen
gosterdigimiz noktalar arasindadir.

Uretiminizi nerede ve nasil
gerceklestiriyorsunuz?

Uretimimize halihazirda devam etti-
gimiz Niltfer Organize Sanayi Bolge-
sindeki fabrika binamiza 2009 yilinda
tasindik. 3 bin 300 metrekarelik kapali
alanda talasli imalat, montaj, boya,



elektrik ve otomasyon Uretim hatlariyla
imalat gerceklestiriyoruz. Gelen makine
cesidi siparis talebine gére 15-60 gin
arasinda degisen termin tarihi vererek
makinelerimizin teslimatini yapiyoruz.
Aysanmak yillarin verdigi bilgi birikimi
ile kuruldugu tarihten itibaren tekstil,
otomotiv, agac ve sac isleme gibi cesitli
sektdrlerdeki gelismeleri yakindan takip
ederek, sahip oldugu esnek uretim ka-
biliyetiyle tim bu sektorlere hitap eden
makineleri basariyla iretti. imal etti-
gimiz makinelerin Ar-Ge calismalarini
blnyemizde gerceklestiriyoruz. Ayrica
makinelerimize ait dzellikli otomas-
yonlardaki yazilimlari da yine firmamiz
gelistiriyor. Nitelikli personelimizden
olusan ¢ekirdek kadromuz ve makine
uretebilecek gerekli teknik donanima
sahip olmamiz en biyik avantajimiz-
dir. Kendini strekli gelistiren bir firma
olarak musterilerimizden gelen oneri
ve elestirilere gore makinelerimizde de
slrekli iyilestirme calismalari yapiyoruz.

Uriin gesitleriniz ve bunlarin dzellikleri
hakkinda bilgi verir misiniz?
Reduktorli giyotin makas makineleri,
otomatik caka makineleri, motorlu
giyotin makas makineleri, parcali
bicakli caka makineleri, daire kes-
me makineleri ve ¢ift bant zimpara
makineleri ana Uretim kalemlerimizi
olusturuyor. Sac isleme makineleri-
miz belirli kalinliklardaki metal, sac
levhalarin kesim, bikim ve zimpara-
lama islemlerinde fiziki kullanim ko-
layligi saglayan Urinlerdir. Bu sayede
musterilerimiz is/zaman biriminde
buyik bir tasarruf saglar. CE norm-
larina uygun olarak Uretilen makine-
lerimizde ayrica kullanici glvenligi de
on plandadir. Makinelerimizin hitap
ettigi sektorleri; Sac ve metal isleri,
otomotiv, savunma sanayi, gida, be-
yaz esya, havalandirma, pano imalati,

paslanmaz celik kap, giines eneriji

sistemleri olarak siralayabilirim.

“TURKIYE'NIN ILK OTOMATIK CAKA
MAKINESINI AYSANMAK URETTI"
Turkiye'nin itk otomatik caka makine-
sini Urettiklerini soyleyen Aysanmak
Makine Genel Midir Yardimcisi Gokce
Savkay, “Makinemiz istenen olculerde-
ki sacin kivirma islemini, NC program-
lama sayesinde sorunsuz gerceklesti-
rilebiliyor” dedi.

Calisanlarinizin gelisimi konusunda ne
tlir calismalar yiritlyorsunuz?
Firmamizda proje bazli bir calisma

(IS0 9001:2000, CE Isareti, yeni iriin
tasarimi ve gelistirme) s6z konusu
oldugunda, proje siresine bagli olarak
cesitli egitim planlamalari uyguluyoruz.
Bu plan uyarinca da personelimize uz-
manlik alanlarina gore disaridan egitim
saglama yoluna gidiyoruz.

Ulusal ya da uluslararasi fuarlara
katiliyor musunuz? Fuarlarin firmaniz
acisindan onemi nedir?

Makine sektorinin en onemli etkinlik-

Firmamizin satis
¢irosunun yizde 80'ini
thracat olusturuyor.
Otomatik caka
makineleri, rediiktérli
giyotin makas
makineleri, cift bant
zimpara makineleri
ihrac kalemlerimiz
arasinda dne cikan
baslica iirinlerdir.

lerinden birinin fuar organizasyonlari
oldugunu disiniyorum. Bu kapsamda
sektorimuzle ilgili buytk fuarlara ka-
tiliyoruz. 2008 yiindan bu yana Aysan-
mak Makina olarak yurt ici ve yurt disi
da dahil olmak Uzere toplam 30 fuara
organizasyonuna katilarak trtnlerimizi
sergiledik. Yeni musterilere birebir satis
yapma ve var olan musterilerimizle yliz
ylze iletisim kurma olanagi sagladig
icin de firma olarak fuarlari Gnemsiyo-
ruz. Ayrica makinelerimizin kalitesinin
ve gorselliginin en iyi sekilde tanitildig
etkinlikler oldugu icin de fuarlar bizim
icin vazgecilmez 6neme sahiptir.

Firmanizin ihracat potansiyeli
hakkinda bilgi verir misiniz?
Firmamizin satis cirosunun ylzde
80'ini ihracat olusturuyor. 2008 yilinda
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katildigimiz uluslararasi bir fuar
sonrasl makinelerimizi yurt disina
ihrac etmeye basladik. Otomatik caka
makineleri, rediktorld giyotin makas
makineleri, ¢ift bant zimpara makine-
leri ihrac¢ kalemlerimiz arasinda one
cikan baslica urtnlerdir. Aralarinda
Avrupa ulkelerinin tamaminin yer
aldigi (Basta Almanya ve ingiltere);
Rusya, izlanda, Suudi Arabistan, Irak,
iran, Misir, Nijerya ve Amerika'yi da
dahil edebilecedimiz 40 tlkeye maki-
nelerimizi ulastiriyoruz. 2008 yilindan
baslayarak ihracat ciromuzu her yil iki
katina cikardik. 2013 yili ciromuz ise
1,5 milyon euro dizeyinde gerceklesti.

Ihracat konusunda karsilastiginiz
sorunlar var mi? Mevcut sorunlarin
¢06zlm yolu sizce nedir?
Makinelerimizi ihrag ettigimiz tlkelerin
bircogunda ekonomik durgunluk gozle-
niyor. Bazi llkelerde devam eden i¢
savas ve ekonomik kriz ortami piyasa-
da belirsizlik ortami yaratiyor. Kurlarin
belirli bir seviyede sabitlenememesi

de ihracatciyr olumsuz etkiliyor. Ayrica
uzamasl, gimrik ve nakliye masraf-
lari genel olarak ihracatimizi olumsuz
etkileyen faktorler arasindadir.

Turkiye'nin makine tretim yapisini ve
potansiyelini nasil goriiyorsunuz?
Makine sektord, yatirim mali ekipmanlari
temin ettigi icin 6nemli sanayi kollarinin
tamami ile stratejik bir isbirligi icindedir.
Makinelerin ve diger mekanik ekip-

manlarin performansi; tarim, balikcilik,
madencilik, insaat, nakliye, proses
endustrileri ve digerlerinin verimliliginin
artmasinda dnemli rol oynar. Dinyada
sac isleme makinesi imalati yapan ve sa-
tan 211 firma bulunuyor. Tirkiye de sac
isleme makineleri imalati alaninda dinya
markasi olarak nitelendirilebilecek
firmalara ev sahipligi yapiyor. Bu durum
ulkemizin dinya capinda bir marka ulke
oldugunun gostergesidir.

“YATIRIMLARI ARTIRMAYI
PLANLIYORUZ"

Aysanmak Makina'nin 2009 yilinda atdlye
halindeki kendi fabrikasindan Nilifer
Organize Sanayi Bélgesine tasinarak;
tedarikcilere yakinligi ile nemli bir
avantaj elde ettigini belirten Savkay;
“Daha 6nce Uretim alanimiz makine

Imal ettigimiz
makinelerin

Ar-Ge calismalarini
firmamiz binyesinde
gerceklestiriyoruz.
Makinelerimize ait
yazilimlari da

Ar-Ge departmanimiz
gelistiriyor.

dretim hattiicin uygun degildi. Ancak
yaptigimiz degisiklikler ve yatirimlar
sonucunda ortalama bir Uretim hattina
kavustuk. Yakin bir gelecekte makine
dretim hattina uygun 10 bin metreka-
relik yeni bir fabrika binasi insa etmeyi
disiniyoruz. 2014 yilinda aylik makine
satisimizi 100 adede cikarmak; Ame-
rika, Endonezya, Malezya ve Tayland
gibi tUlkelere de makine ihrac ederek
Ulke bazinda pazar sayimizi artirmak;
personel istihdam oranimizi da 100 ki-
siye cikarmak ve 5 eksenli CNC tezgah
yatirimi yapmak baslica hedeflerimiz
arasinda yer aliyor” dedi.

Firmaniz agisindan 2013 yili nasil

gecti ve 2014 yilina dair beklentileriniz
nedir?

2013 yili biydme rakamlarimiz bir
onceki yila gore ayni seviyede gercek-
lesti. 2012 yilindaki buylime grafigi,
2013 yilinda inisli-cikisli bir hareket-



lilik izledi. 2013 yilinda fuarlara katil-
maya devam ettik ve yeni pazar ara-
yislarimiz cercevesinde Amerika'ya
drtnlerimizi ihrac etmeye basladik.
Ayrica Turkiye'deki 6nemli firmalar
outsourcing olarak bizi tercih etti.
2014 yili ise ihracat acisindan durgun
basladi. Ancak yurt icinde satisla-
rimiz arttr. Yilin ikinci ve dordinci
ceyreginde satislarimizin yizde 50
oraninda artmasini bekliyoruz.

Makine sektoriinlin size gore en buylk
problemi nedir?

KOBI'lere sanayi yatirim mali iireten
bir firma olarak, s6z konusu islet-
melerle birbirimize zincir gibi bagl
durumdayiz. Yani bir bitind olustu-
ruyoruz. Son yillarda ylkselise gecen
Ulkemizde; bUyumenin istikrarli bir
seyir izlemesi, tesviklerin artirilmasi,
finansal kaynaklar icin kolayliklarin
saglanmasi ve KDV iadesi ile ilgili is-
lemlerin daha hizliilerlemesini sagla-
yacak proseddrlerin gerceklestirilmesi
hepimizin yararina olacaktir. Kaliteli
tretim gerceklestirmek adina yogun
bir sekilde calismalarimizi sirdirir-
ken bir takim kolayliklardan, imkanlar-
dan faydalanmak icin gerekli zamani
ayiramiyoruz. Her Ureticinin devlet
tarafindan gorevlendirilmis bir takipcisi
olmasi bizlere oldukca blytk fayda
saglar diye diisiiniiyorum. Istihdam
saglayan, tlkeyi kalkindiran sektori-
mizln bu tarz bir destege ihtiyacinin
da oldugu kanaatindeyim.
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Aysanmak Makina olarak

sektoriin gelecegi hakkinda neler
soyleyebilirsiniz?

Makine sektoriindeki egilimlerde tekno-
lojik gelismeler biylk yer tutuyor. Manu-
el kullanim sartlarina sahip olanlardan
cok, NC veya CNC programlamaile
bilgisayar teknolojileriyle olciilendirme
yapan makineler, zaman ve eneriji kaybini
azaltmasi sebebiyle daha yiksek satis
payina sahiptir. Ancak bu durum kicik
ve orta Olcekli firmalarin alim gicline
gore degisiyor. Bu ylizden teknolojiyi
yakindan takip ediyoruz. Ancak ylksek
maliyetlerle gerceklestirildiginden CNC
makine imalatlarimiza ilerleyen do-
nemlerde agirlik verecegiz. internet her
sektorde oldugu gibi makine sektérinde
de dnemli rol oynuyor. Biz de bu ge-
lismeye ayak uydurarak videolarimizi,
makine resimlerimizi sosyal paylasim
sitelerinde yaymliyoruz. Web sitemizi
guncel teknolojiye bagli olarak hazirli-
yoruz. Sektorimuzu diger sektorlerden
ayiran fark; isin her asamasinda proje,
Ar-Ge ve mihendislik tasarimlarinin
yapilmasi zorunlulugudur. Makineler

ile makine aksam ve parcalari, talepte
bulunanlarin [yani diger sektdrlerin ve
kullanicilarin) istegine ve diger trinlerin
cesitlilik ve fonksiyonlarina gére tasarim
ve proje asamalarindan gecerek, yeniden
planlanarak imal edilir. Yine kullanici
isteklerine gore takim ve aparatlar da
degistirilir, modifiye edilir ve yeniden
tretilir. Uriin gelistirme veya yeni Griin
tasarim islemleri Ar-Ge calismalariyla

Bursa’da 1981 yilinda dogan Gokee
Savkay, Anadolu Universitesi
Acgikogretim Fakiiltesi Halkla
iliskiler mezunu. Galisma hayatina
1999 yilinda atilan Savkay, 2006
yilinda aile sirketi olan Aysanmak
Makina’da goreve basladi. Ozel

bir yatirim bankasinin Ozyegin
Universitesi ile beraber yiiriittiigii
ve 43 lilkede toplamda 10 bin kadin
girisimciye isletme ve yoneticilik
egitimleri vermeyi hedefledigi
sertifika programini burslu olarak
tamamlayan Savkay; Aysanmak
Makina’da Mali Islerden Sorumlu
Genel Miidiir Yardimcisi olarak
calismalarini stirdiiriiyor.

ortaya cikar. Dolayisiyla makine imalat
sanayisi Ar-Ge ile i¢ ice yasar. Ar-Ge
calismalari sektorin gelismesinde, tek-
nolojisinin yenilenmesinde onemli bir rol
oynar. Bu kombinasyon icinde makine
dreticileri de, gelecek icin her sektore
itici glic olusturur.

“TEKNOLOJiYi YAKINDAN TAKIP
EDIYORUZ"

Ar-Ge'ye 6nem vermenin ve giicld bir
sermaye yaplisina sahip olmanin one-
mine deginen Savkay; “Makinelerimizi,
gelisen teknolojiyi yakindan takip ederek,
dinyaca kabul goren ylksek kalitedeki
malzemeleri kullanarak imal ediyoruz.
Firmamizin kusaklar boyunca devam
etmesi icin kurumsalliktan vazgecme-
yerek, istihdam saglamanin gururuyla
Aysanmak Makina olarak calismalarimizi
sirdirecegiz” dedi.
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“ORTADOGU PAZARINDA
AVRUPALILARIN
USTUNLUGUNU KIRDIK”

Kuru gidalar icin hasattan paketlemeye kadar tretimin tim asamalarinda
ihtiyac duyulan makineleri imal ettiklerini belirten Akyiirek Kardesler Dis
Ticaret Miduri llker Akyirek, “Farkli cografyalarda yer alan 30’a yakin
Ulkeye ihracat yapiyoruz. Sektérimizde, Avrupali makine ureticilerinin
Ortadogu pazarindaki Ustinligini kirdik” dedpi.
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abahattin, Ahmet ve Ali
Akyurek'in girisimleriyle 1972
yilinda Mersin‘de kic¢Uk bir
atolye olarak faaliyete baslayan
Akylrek Kardesler, bugin 350 kisiye
yakin personeliyle hasat sonrasi hubu-
bat, bakliyat, tohum-yagli tohum ve gida
isleme sanayisi icin makineler Uretiyor.

Sirket yapilanmaniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

Firmamiz, biinyesinde 350 kisiye
yakin personeli istihdam eden bir aile
sirketidir. Kuru gidalar icin hasattan
paketlemeye kadar tim asamalarda
ihtiyac duyulan makinelerin tama-
mini tretiyoruz. Uretim faaliyetimizi

Mersin’in Karaduvar semtinde bulu-
nan fabrikamizda gerceklestiriyoruz.
Makinelerimizin torna, boya, lazer,
montaj ve diger tim Uretim sirecleri
Ar-Ge mihendislerimizin katkisiyla
fabrikamizda uygulaniyor. Bugin
itibariyle alanimizda Turkiye pazari-
nin ¢coguna hakim durumdayiz. Farkli



cografyalarda yer alan 30'a yakin
dlkeye Uridnlerimizi gonderiyoruz.
Ayrica Rusya, Bulgaristan ve Etiyop-
ya ofislerimizle de musterilerimize
hizmet veriyoruz. Makinelerimizin
diinyada calistigi her noktaya servis
ve satis sonrasi hizmetlerimizi ulas-
tirlyor olmaktan da ayrica mutluluk
duyuyoruz.

Uriin gesitleriniz ve bunlarin dzellikleri
hakkinda bilgi alabilir miyiz?
Makinelerimiz; hububat, bakliyat ve
tohum ve yagli tohum ailesinde yer
alan kuru sebzelerin, hasat esna-
sinda ve hemen sonrasinda urine
karisan toz, tas, toprak, saman, cam
ve bunu gibi Grin harici maddeleri
ayirabildigi gibi; ortalama trinden
kicuk, az yetismis, kirilmis, yaba-

ni tohum, zedelenmis tohum veya
baska mahsul tohumu gibi madde-
leri de ayirabiliyor. Bu ayirma islemi
mahsuliin eni, boyu ve genisligi g6z
onitne alinarak yapildigr gibi temizlik
kalitesini artirmak ve Urin siniflan-
dirmasini gerceklestirmek icin de,
drdnin kitlesel agriligr ve rengi goz

oniine alinarak yapilir. Uriin yel-
pazemiz icinde bulunan 40 ceside
yakin makine arasinda, temizleme ve
isleme makineleri sektorin en ¢ok
tercih ettigi Griinlerdir. imal ettigi-
miz makineler, cesitli kapasitede

Makinelerimizi
Amerika’dan
Bolivya'ya,
Tanzanya’dan
Madagaskar’a kadar
dinyanin bircok
Ulkesine ihrac ediyor,
misterilerimizi

Tirk teknolojisiyle
tanistiriyoruz.

ve temizlenmek istenen Urine gore
adapte edilebildigi gibi mekanik veya
bilgisayar kontrolli olmak tzere her
bitceye ve plana uygun seceneklere
sahiptir. Bu temizleme boylama sinif-
landirma ve paketleme islemlerinde,
musterilerimizin istegi dogrultusunda
planlanir ve projelendirilir. Bir dona-
nim veya sistem onerisi yapmadan —
dnce, musterinin amac ve taleplerini
acikca anlamanin 6nemli olduguna
inaniyoruz. Misterilerimize hizmet
cercevesinde cok degerli ve 0zel
teklifler sunuyoruz. Oncelikle mis-
terilerimizin endise ve sorunlarini
dikkatle dinliyor sonrasindaysa hizli,
dinyanin her yerinde etkili ve glveni-
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lir servis deneyimlerimizden fayda-
lanmalarini sagliyoruz. Firmamizin
onceligi musteri memnuniyetidir.
Uzun vadeli ortakliga biytk bir dnem
vererek, is ortagimiz icin tesis kurma

Son yillarda devlet
destegi ile cesaretlenen
firmalar, Gretimde
dunyadokl son
teknolojiyi yakalama
yolunda biyik adimlar
atti.

ve makine satmanin otesinde hizmet
veriyoruz. Akylrek Kardesler olarak

Uriin yelpazemizde
yer alan temizleme
ve isleme makineleri
en fazla tercih edilen
Urinlerimizdir.

satis sonrasinda da musterilerimizin
yatinmlarinin, Uretim sistemlerinin,
makinelerinin kontrol ve bakiminda da
yanlarinda olmaya devam ediyoruz.

“MAKINELERIMIZIN AR-GE

VE TASARIMI FIRMAMIZDA
GERCEKLESTIRILIYOR”

imal ettikleri makinelerin tamaminin
Ar-Ge ve tasarim islerinin firmalari
bilinyesinde gerceklestirildigi bilgisini
veren Akylrek Kardesler Dis Ticaret
Mudiri itker Akyiirek, “Sektoriin en
cok tercih ettigi Urtnler Excell marka
eleme ve boylama makineleridir. Bu
makineler normal eleklerden daha
dstin calisma kapasitesine sahip ve
son teknoloji Urtnddir. Kapali sistem
diye tabir edilen calisma prensibine
sahip eleklerimiz sessiz ve temiz is
gorme ozelligine sahiptir” dedi.

Calisanlarinizin mesleki gelisimi
konusunda ne tur faaliyetler
ylirttiyorsunuz?

Farkli birimlerde calisan personeli-
mizin kendi gorev alanlariyla ilgili ge-
rekli egitimleri almasini cok onemsi-
yoruz. Periyodik egitimler hem idari,



hem de teknik kadroyu kapsayacak
sekilde yilin belli donemlerine dagil-
mis sekilde gerceklestiriliyor.

Sektorinlze yonelik fuar
organizasyonlarina katiliyor musunuz?
Fuarlarin firmaniz acisindan onemi
nedir?

Genellikle yurt disi fuarlarina kati-
liyoruz. Dlnyanin neresinde olursa
olsun fuarlara katilmaya dikkat
ediyoruz. Fuarlar bizim gibi ihracata
o6nem veren firmalar icin oldukca
onemli organizasyonlardir. Misteri-
lerimizle yiz ylze gerceklestirdigimiz
gorismeler firmamizi daha etkin

bir bicimde tanitmamizda yardimci
oluyor.

“MAKINELERIMIiZi DUNYANIN BIRCOK
ULKESINE GONDERDIK"

Uriin skalasinda yer alan 40°a yakin
drdn kaleminin hepsinde ihracat
yaptiklarini belirten Akytirek, “Ihra-
cata oncelik veriyoruz. Kendi sek-
torimuzde Avrupali makine ureti-
cilerinin Ortadogu pazarinda sahip
oldugu Ustinligund buylk olcide
daralttik. Bunun yaninda ozellikle
Etiyopya'da biylk atilimlar ger-
ceklestirdik. Bulgaristan'da cesitli
tesisler kurduk. Rusya pazarinda
glclenmek icin bir sirket kurarak
calismalara basladik. Makine-
lerimizi Amerika'dan Bolivya'ya,

Tanzanya'dan Madagaskar'a kadar
diinyanin bircok tlkesine gonderdik
ve dolayisiyla oradaki Ureticileri Turk
dretim teknolojisi ile tanistirdik. Bu
asamadan sonra dis ticaret yapilan-
mamiza daha fazla 6nem vererek
personel artirimi yapacagiz. Avrupa,
Amerika ve Ortadogu'daki bircok ul-
keye yeni yatirimlar gerceklestirmeyi
planliyoruz. Oniimiizdeki yillar icinde
ihracat rakamlarimizin artacagini
distniyorum” dedi.

Tarkiye'nin makine tretim
potansiyelini nasil goriyorsunuz?
Ulkemiz son yillarda ekonomik an-
lamda blytk bir atilim gerceklestir-

di. Ozellikle Gretim yapan firmalara
verilen destekler, Cumhuriyet tarihinde
gorilmemis bir dizeye yikseldi. Devlet
destedgi ile cesaretlenen firmalar
uretimde, dinyadaki son teknoloji
yakalama yolunda blyik adimlar atti.
Ar-Ge konusunda da olduk¢a onemli
ilerlemeler kaydettik. Ayni azim ve
kararlilikla calismaya devam ettigimiz
takdirde dinyaya kendi teknolojimizi
kabul ettirme noktasinda énemli bir

asama kaydedecegimizi distintyorum.

Firmaniz acisindan 2013 yili nasil
gecti ve 2014 yilina dair beklentileriniz
nedir?

2013 yilini genel anlamda olumlu
gelismeler yasayarak geride birak-

Egitimini ingiltere’de tamamlayan
ilker Akyiirek, Akyiirek Kardesler
firmasinda Dis Ticaret Miidiirii olarak
gorev yapiyor.

tigimizi sdyleyebilirim. Satislarimiz
bir 6nceki yila oranla belli bir oranda
yUkseldi. Bunun yaninda firmamizin
kurumsallasma calismalarini blytk
olgclde tamamladik. 2014 yilinda

da hiz kesmeden sektorimizdeki
miusterilerimize en kaliteli hizmeti
vermeye devam edecegiz.




Son yillarda Tirk
insaat sektériinin
global dlcekte
konumunu
guclendirmesi beton |,
santrali Gretimini
olumlu yénde etkiledi.
Beton santralleri
ihracah 2013 yilinda
a| Yizde 14,6'lik artisla
210 milyon dolara
yikseldi.
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eton santralleri sektorinin
dretim potansiyelini ve yapisini
temel olarak insaat sektorin-
deki gelismeler sekillendiriyor.
Dinyada adindan so0z ettiren Tirk
insaat sektortiniin son dénemde yurt
ici ve yurt disinda artan is potansiyeli
ve Ustlendigi 6nemli projeler beton
santrali Ureticilerini olumlu yonde etki-
liyor. Turkiye'de 50'nin lzerinde beton
santrali Uretimi yapan firma olmasi-
na karsin, marka bilinirligi ve dretim
potansiyel acisindan pazari birkac
firmanin sirikledigi gézleniyor. Her yil
mevcut alana yonelik tretim yapan yeni
firmalar eklense de kapanan islet-
meler nedeniyle sayi belli bir ¢izginin
tzerine ¢ctkmiyor. Uzmanlara gore
Turkiye'de beton santrali Uretimi yapan
firmalar arasinda yogun bir rekabet
yasaniyor. Ureticiler hem hazir beton
hem de insaat sektorine makine teda-
rik ediyor. Sektor ayni zamanda Turkiye
ekonomisi acisindan ciddi bir istihdam
olanagi sunuyor. Sektdrde faaliyet gos-
teren beton santrali dreticileri ihracat-

larini daha cok komsu tlkeler ile Ttrk
insaat sektérinin faaliyet gosterdigi
bolgelere yonelik gerceklestiriyor.

TURKIYE'DE SEKTORUN GELISIMI VE
URETIM YAPISI

Hazir beton, ilk kez 1903 yilinda
Almanya’'da ortaya cikti. insaatlarda
sagladigr kolaylik nedeniyle tiketimi
hizla yayginlasti. Zaman icinde diger
tlkelerde de Uretilen ve tiketilen bir
iriin haline geldi. Ozellikle 1950'lerden
sonra hizlanan kentlesme ve altyapi
insaatlari hazir beton ve beton Urinle-
rine daha fazla gereksinim duyulmasi-
na neden oldu. Turkiye beton Uretimine
diger Ulkelere gore hayli gecikmeli
basladi. 1970°Lli yillarin sonuna dogru
ulkemizde faaliyet gosteren insaat
firmalari oncelikle kendi ihtiyaclarini
karsilamak Uzere hazir beton dretimi-
ne yoneldi. Turkiye'de beton tiketimi-
nin yayginlasmasi ise 1980°li yillarin
ikinci yarisinda gerceklesti. Zaman
icinde beton ihtiyacina bagli olarak
gerekli makine ve parcalarin Uretil-

mesine baslandi. Talepteki yikselme
Uretici sayisinin ve trin cesitliliginin
artmasina neden oldu. Dinya beton
dretiminde beton santralleri, ilgili oto-
masyon sistemleri ve transmikserler
dretimin ana unsurlari kabul ediliyor.
Beton santralleri, beton bilesenlerinin
stoklanip kontrol altinda karistirilarak,
Uretiminin gerceklestirildigi tesislerdir.
Beton santralleri karisim sekillerine
gore; yas ve kuru karisim, depolama
sekillerine gore bunkerli ve yildiz tip
olmak uzere ikiye ayriliyor. Beton,
cimento, dogal veya yapay agrega,

su ve diger katki maddelerinin muh-
telif oranlarda karistirilmasiyla elde
edilen bir yapi malzemesidir. Betonun
niteligine gore cimento, agrega, su ve
diger katki malzemelerinin istenen
oranlarda; bilgisayar kontrollyle beton
santrali veya mikserde karistirilmasiyla
elde edilen hazir beton tiketiciye taze
beton olarak teslim ediliyor. Su dl¢cme
ve beton Uretmek tzere kullanilan
malzemelerin beton santralinde veya
transmikserde karistirilmasina gore



Tirkiye'nin beton
santralleri ihracatinda
34,7 milyon dolarla
Rusya ilk sirada yer
alyor.

kuru karisimli beton ve yas karisimli
beton olmak uzere iki tip hazir beton
elde ediliyor. Beton tesisinde; beton
santrali, otomasyon sistemi ve trans-
mikserlerin disinda zorunlu olmasa
da gerek betonun kalitesini, gerekse
insaat alanina uygulanmasi esnasinda
yapinin daha kaliteli olmasini saglaya-
cak pompa, vibrasyon gibi bazi Gretim
araclari bulunuyor. Betonun trans-
mikserden insaat alanina (kaliba)
kolay ve hizli aktarilmasini saglayan
araca pompa, kaliba dokilen betonun
donatilari iyice sarmasini saglamak
ve hava bosluklarini disariya ¢ikara-
rak dolulugu artirmak icin kullanilan
araca vibrasyon deniyor. Turkiye'de
hazir beton tesislerinin bircogu da
yeni teknoloji ile kurulmus ve trans-
mikserlerin cogu pompalidir. Kaliteli
beton Uretilmesinde teknoloji ¢cok
onemli bir yer tutuyor.

BETON SANTRALLERININ ONEMI VE
KALITEYE ETKISI

Hazir beton Uretim tesislerin kurulma-
sive isletilmesinde cevre kanunu ve
ilgili yonetmelilere uyulmasi gerekiyor.
Hazir beton Ureticilerinin de cevre-

yi korumak ve cevreye en az zarar
vermek icin gerekli tedbirleri almasi
bekleniyor. Ayrica beton gibi yapinin
temel unsuru olan ve yapinin saglam-
ligiyla dogrudan ilgili bir Grinde cesitli
yonetmeliklerle belirlenmis kalite

ve standardin tutturulmasi yasal bir
zorunluluktur. Bitln bunlar sektorde
kalite sistemlerinin olusrurulmasini
giindeme getirmis, kalite denetimin-
de bulunmak ve sertifika kurallarini
tanimlamak Uzere sektorel sertifika
kurumlari kurulmustur. ingiltere’de
Betonarma Celikleri Sertifika Kurumu
(ARES), Hazir Beton Kalite Sistemi
(ORMC]) bunlardan bazilaridir. Ulke-
mizde de hazir beton kalite denetimine
yonelik olarak 1995 yilinda Tirkiye Ha-

zir Beton Birligi Kalite Givence Sistemi
kurulmustur. Bir hazir beton tesisinde
kapasiteyi belirleyen temel Uretim
unsuru beton santralidir. Beton sant-
raliyle birlikte transmikser ve pompa
sayisl kapasite Uzerinde kisit olusturan
diger Uretim unsurlaridir. Hazir beton,
dretimini takiben en cok iki saat icinde
kullanilmasi zorunlu olan bir insaat
malzemesidir. Dolayisiyla insaat alani
ile beton santrali arasindaki mesafe
ve santralden insaat alanina betonun
tasinma kapasitesi, beton santrali-

nin kapasite kullanimini dogrudan
etkiliyor. Bu nedenle taze betonun
kullanilacagr yere betonun 6zellikleri
bozulmadan tasinabilmesi gerekiyor.
Beton tasimasi icin 6zel olarak tasar-
lanmis kamyon benzeri tasit araci olan
transmikser, bir hazir beton tesisinin
en onemli Uretim araclarindan birisi-
dir. EGer santral kapasitesine uyumlu
bir tasima kapasitesi yoksa, santralde
uretilen betonun insaat alanina gerekli
strede tasinmasi mimkuin olmayaca-
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gindan, santralde beton tretimi tasima
kapasitesiyle sinirlanacaktir. Kapa-
siteyi etkileyen bir diger Uretim araci
pompa olup, betonun uygulama alanina
(kaliba) hizli bir bicimde aktarilmasin
saglamaktadir. Dolayisiyla pompali d6-
kimlerde transmikserlerin santiyeler-
de bekleme siiresi kisalmakta ve daha
cok beton tasima imkani dogmaktadir.
Hazir beton tesisleri agirlikli olarak
Turkiye'nin bati illerinde kurulmustur.
Nifus yogunlugunun fazla oldugu, dis
goc alan illerde ihtiyac duyulan yeni
konut ve bu illerde hizli kentlesme-

ye bagli olarak ortaya cikan altyapi
yatirim ihtiyacl, insaat sektorine olan
talebi artiriyor. Dolayisiyla insaat
sektoriinde faaliyet gosteren, insaat
malzemeleri treten firmalarda bu
illerde yogunlasiyor.

DUNYADA GENELINDE SEKTORUN
IHRACATI-ITHALAT DENGESI
Birlesmis Milletler (BM] istatistik
Bolimd verilerine gore, 2011 yilinda
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Beton santralleri, ilgili
otomasyon sistemleri
ve transmikserler
Uretimin ana unsurlari

kabul ediliyor.

8,76 milyar dolar olan beton santralleri
ihracati, 2012 yilinda yiizde 4,6 artarak
9,17 milyar dolar seviyesine yiikseldi.
Ihracat listesinin ilk sirasinda bulunan
Almanya, 2011 yilinda 1,32 milyar dolar
degerinde beton santrali ihrac ederken
bu rakam, 2012 yilinda yiizde 9,2 azala-
rak 1,20 milyar dolar olarak kaydedildi.
Listenin ikinci sirasindaki ABD 2012
yilinda 1,17 milyar dolar degerinde
beton santrali ihrac etti. 2011 yilinda
ABD'nin ihrac ettigi beton santralleri
degeri 1 milyar dolar seviyesindeydi.
ABD'nin 2012 yili beton santralleri
ihracati bir dnceki yila gore yiizde 13,3
artis gosterdi. En fazla beton santrali
ihrac eden ilk 10 Ulke listesinin Uginci
sirasindaki Cin 2011 yilinda 990 milyon
dolarlik beton santrali ihrac ederken
bu rakam, 2012 yilinda yiizde 12,9
artarak 1,12 milyar dolar olarak kayda
gecti. Turkiye, dinya geneli beton sant-
ralleri ihracatinda 14. sirada yer aliyor.
2011 yilinda 190 milyon dolar seviyesin-

BETON SANTRALLERI iIHRACATINDA BASLICA ULKELER

(MILYAR DOLAR])

Sira
No

1 ALMANYA
ABD

CiN
ITALYA

ULKE

BIRLESIK KRALLIK
GUNEY AFRIKA
FRANSA

KANADA

ISVEC

ISPANYA

TURKIYE

DIGER
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de beton santrali ihra¢ eden Turkiye,
2012 yiinda 180 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirdi. Turkiye'nin beton

. Kaynak:

BM lIstatistik Bolumu Verileri
2011 2012 DT?ZHTI%
1,32 1,20 -9.26
1,03 1,17 13,36
0,99 1,12 12,95
0,74 0,71 -4,07
0,37 0,43 16,28
0,27 0,31 16,51
0,23 0,30 26,89
0,26 0,30 12,68
0,28 0,27 -6,29
0,23 0,25 8,88
0,19 0,18 -4,36
3,03 3,12 3,056
8,76 9,17 4,66

santralleri ihracati 2011-2012 yillari
arasinda yiizde 4,36 oraninda azaldi. En
fazla beton santrali ihrac eden ilk 10
tlke listesinde, 2011 yilina gore ihraca-
tini en fazla artiran dlke ise yizde 26,8
ile Fransa oldu. Fransa 2011 yilinda
230 milyon dolarlik beton santrali ithal
ederken bu rakam 2012 yilinda 300
milyon dolara yiikseldi. Diinya dl¢egin-
de beton santralleri ithalati ise 2012
yilinda bir onceki yila gore ytzde 6,9
artis gosterdi. 2011 yilinda 8,16 milyar
dolarlik beton santralleri ithal edilirken
2012 yiinda bu rakam 8,72 milyar dolar
oldu. ABD, beton santralleri ithala-
tinda 2012 yilinda 750 milyon dolarla
ilk sirada yer aliyor. ABD'nin 2011 yili
beton santralleri ithalati 650 milyon
dolar olarak kaydedilmisti. ABD'nin
2012 yilinda ithalati ylzde 14 artti.
Listenin ikinci sirasinda ise Kanada yer
aliyor. 2011 yilinda Kanada 420 milyon
dolar degerinde beton santrali ithal
ederken bu rakam 2012 yilinda, yiizde
23 artarak 520 milyon dolar kaydedil-
di. Avustralya, diinya beton santralleri



BETON SANTRALLERIi ITHALATINDA BASLICA ULKELER

(MILYAR DOLAR)

Sira
No
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ULKE

AVUSTRALYA
RUSYA

ALMANYA
FRANSA
HINDISTAN
BIRLESIK KRALLIK
SiL
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ISVEC
TURKIYE
DIGER

w =
o o

TOPLAM

ithalati listesinin Uclncu sirasinda

yer aliyor. 2012 yilinda Avustralya'nin
beton santralleri ithalati yizde 0,35
artis gostererek 390 milyon dolar oldu.
2011 yilinda bu rakam 380 milyon dolar
seviyesindeydi. Turkiye, 2012 yilinda
diinya geneli beton santralleri ithalat
listesinin 30. sirasinda yer aldi. 2011
yilinda 70 milyon dolar degerinde beton
santrali ithal eden Turkiye, 2012 yilinda
ylzde 7,3 artisla 80 milyon dolara yakin
ithalat gerceklestirdi. En fazla beton
santrali ithal eden ilk 10 tlke listesin-
de, 2011 yilina gore ithalatini en fazla
artiran ulke ise yizde 43,7 ile Rusya
oldu. Rusya 2011 yilinda 240 milyon
dolarlik beton santrali ithal ederken bu
rakam 2012 yilinda 350 milyon dolar
seviyesine ytkseldi.

TURKIYE'NIN BETON SANTRALLERI
IHRACATI YUZDE 14,6 ARTTI
Tlrkiye'nin beton santralleri ihraca-

t1 2013 yilinda, bir 6nceki yila oranla
ylzde 14,6 artarak 210 milyon dolara
cikt. 2012 yilinda bu rakam 183 milyon
dolar diizeyindeydi. Turkiye 2013 yilinda
beton santralleri sektériinde en fazla
Rusya'ya ihracat gerceklestirdi. 2012
yilinda sz konusu Ulkeye 33,3 milyon
dolarlik ihracat gerceklestirilirken bu
rakam, 2013 yilinda yiizde 4,20 artisla
34,7 milyon dolar seviyesine yiiksel-
di. Listenin ikinci sirasinda ise Irak
bulunuyor. Tirkiye'nin Irak’a yonelik
beton santralleri ihracati 2013 yilinda

EVHELS

BM istatistik Bolimii Verileri

2011 2012 foém)%
0,65 0,75 14,06
0,42 0,52 23,06
0,38 0,39 0,35
0,24 0,35 43,77
0,37 0,32 -12,45
0,35 0,29 -16,72
0,16 0,22 39,45
0,25 0,22 -11,76
0,15 0,22 41,06
0,17 0,20 19,40
0,07 0,08 7,30
4,92 5,16 4,77
8,16 8,72 6,90

27,2 milyon dolar oldu. 2012 yilinda
bu rakam 16,5 milyon dolardi. Irak’a
yonelik ihracat artisi yizde 65 olarak
kayda gecti. Uclincii sirada bulunan
Almanya’ya 2012 yilinda 19,9 milyon
dolar degerinde beton santrali ihrac
edilirken bu rakam 2013 yilinda yiizde

ol
1
i
]
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Beton santralleri;
beton bilesenlerinin
stoklanip kontrol
altinda Ecurlghrﬂcnrok,
Uretiminin
gerceklestirildigi
tesislerdir.

2 artarak 20,3 milyon dolara yuk-
seldi. Turkiye'nin 2013 yilinda beton
santralleri ihracatini en fazla artirdig
Ulke ylzde 468,3 ile Brezilya oldu.
Brezilya'ya 2012 yilinda 1,89 milyon
dolar degerinde beton santrali ihrac
edilirken bu rakam, 2013 yilinda 10,7
milyon dolar seviyesine ytkseldi. Turki-
ye 2013 yilinda beton/harg karistiricilar
ve toprak, tas, cevher ayiran, yikayan
makinelerin parcalari kaleminde
ihracat gerceklestirdi. 2012 yilinda
beton/har¢ karistiricilar kaleminde
68,9 milyon dolarlik ihracat gercekles-
tirilirken bu rakam, 2013 yilinda ylizde

WaWRA

Ly
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TURKIYE’NiN ULKELERE GORE BETON SANTRALLERI iHRACATI

(MILYON DOLAR)

Sira ULKE 2011
No
1 | RUSYA 18,55
2 | IRAK 11,93
3 | ALMANYA 20,68
4 | BREZILYA 1,57
5 | SUUDI ARABISTAN 5,65
6 | CEZAYIR 7,79
7 | KAZAKISTAN 2,66
8 | ITALYA 3,81
9 | AZERBAYCAN 4,36
10 | LiBYA 0,95
DIGER 113,65
TOPLAM 191,60

24 artisla 85,6 milyon dolar seviyesine
yikseldi. Toprak, tas, cevher ayiran,
yikayan makinelerin parcalari Grin
grubunda 2013 yilinda gerceklestirilen
ihracatin degeri 124,5 milyon dolar ola-
rak kaydedildi. 2012 yilinda bu rakam
114,26 milyon dolardi. Bahsedilen driin
grubunda yasanan ihracat artisi yizde
8,97 oldu. Turkiye'nin beton santralleri
ithalati 2012 yilinda 76 milyon dolar-

. Kaynak:

TUIK Verileri

2012 2013 A
33,33 34,73 4,20
16,51 27,25 65,02
19,96 20,38 2,09
1,89 10,74 468,35
5,37 7,75 44,24
6,92 7,08 2,38
6,72 7,07 5,26
4,66 6,93 48,58
7,45 6,91 -7,25
4,46 5,74 28,71
75,96 75,54 -0,55
183,24 210,13 14,67

ken bu rakam, 2013 yilinda yizde 11,2
azalarak 67,6 milyon dolar seviyesine
geriledi. Tirkiye 2013 yilinda 27,04 mil-
yon dolarla en fazla Almanya‘dan beton
santrali ithal etti. 2012 yilinda s6z ko-
nusu Ulkeden gerceklestirilen ithalatin
degeri 34,4 milyon dolardi. Tirkiye'nin
2013 yiinda Almanya'dan gercekles-
tirdigi ithalat yizde 21,5 olarak kayde-
dildi. Listenin ikinci sirasinda bulunan

Italya'dan 2012 yilinda 17,3 milyon
dolarlik beton santrali ithal edilirken
bu rakam, 2013 yilinda ylzde 4,6 azala-
rak 16,5 milyon dolara geriledi. Uctinct
sirada bulunan ABD'den 2013 yilinda
5,5 milyon dolar degerinde beton sant-
rali ithal edildi. 2012 yilinda Turkiye'nin
s6z konusu ulkeden gerceklestirdigi
beton santrali ithalati 4,64 milyon
dolardi. ABD'den gerceklestirilen
ithalattaki artis 19,4 oldu. Tirkiye'nin
2013 yilinda beton santralleri ithala-
tini en fazla artirdigi tlke ylzde 126,4
ile Finlandiya oldu. Finlandiya'dan
2012 yilinda 0,57 milyon dolarlik beton
santrali ithal edilirken bu rakam 2013
yilinda 1,29 milyon dolar seviyesine
yikseldi. Turkiye 2013 yilinda beton/
harc karistiricilar ve toprak, tas, cevher
ayiran, yitkayan makinelerin parcalari
kaleminde ithalat gerceklestirdi. S6z
konusu Urin kaleminde 2012 yilinda
60,9 milyon dolarlik ithalat gercekles-
tirilirken bu rakam 2013 yilinda, ylzde
14,56 azalarak 52 milyon dolar olarak
kaydedildi. 56z konusu Urin grubunda
gerceklesen ithalat artisi 2012 yilinda
49,6 olarak kaydedildi. Beton/har¢ ka-
ristiricilar Grdn grubunda 2013 yilinda
gerceklestirilen ithalat 15,5 milyon
dolar oldu. 2012 yilinda bu rakam 15,23
milyon dolardi. Beton/har¢ karistirici-
lar kaleminde ithalat ylzde 2,2 artti.

BETON SANTRAALLE R|

“TURK MAKINESININ IMAJINA ZARAR
VERILMEMELI"

HALIL CELIKKOL

ELKON EMEA BOLGESI SATIS VE
PAZARLAMA MUDURU

“Sektorimiz insaat sektorinin
gelisimine paralel olarak her gecen
yil biiytiyor. Ozellikle firmamiz gibi
ylksek Uretim kalitesine, inovasyona,
mutlak misteri memnuniyetine nem
veren firmalar Uretim kapasitelerini,
ulastiklari tlke sayisini ve toplam
satis adetlerini artiriyor. Elkon olarak
yillik 300 beton santrali tUretip satisini
gerceklestiriyoruz. 1975 yilinda ku-
rulan Elkon Beton Santralleri, mobil,
sabit, kompakt ve ozel tip beton sant-
ralleri, cekilir tip beton pompalari,
cimento silolari, beton geri dondsim
sistemleri, beton karistirma mik-
serleri Uretiyor ve bu Urinlerini alti
kitada 95 Ulkeye ihrac ediyor. Elkon,




Diinya genelinde
beton santralleri
ihracah 2012 yilinda
yizde 4,6 artarak
9,17 milyar dolara
yikseldi.

Tirkiye ihracatcilar Meclisinin 2010,
2011, 2012 ve 2013 verilerine gore
sektorinln lider firmasi ve ayni za-
manda Avrupa'nin da en biylk beton
santrali Ureticilerinden biridir. Beton
santrali Uretimi yapan cok sayida
Tirk firmasi var. Bunlarin bircogu
disik Uretim kapasitesine sahip ve
cogunlukla yurt ici pazara hizmet ve-
ren kicuk dlcekli Ureticiler. Nispeten
daha blyuk uretim kapasitesine sahip
ihracat yapabilen firmalarin sayisi ise
az. Elkon olarak ingiltere, Fransa,
Isvec, Avustralya ve Rusya gibi yiiksek
standartlara sahip llkelere beton
santrali ihrac ediyoruz. Elkon'un bu
basarisinda yiksek Uretim kalitesine

isler, uluslararasi alanda Turkiye'ye
ve Turkiye'nin kaliteli markalarina
bilylik zarar veriyor. Onlem alinmasi
gereken bir diger onemli sorun ise
sektorin yasadigr kalifiye eleman
sikintisidir. Bu sorun devletin de des-
tegiyle muhtelif programlarla siratle
cozulmelidir.”

BETON SANTRALLERI

Meka Beton Santralleri, faaliyetlerine
is ve insaat makineleri imalati ile
basladi. 25 yili askin bir siredir Turk
sanayisine hizmet veren Meka; bu
sire icinde sektorin onci firmalari
icin beton santralleri Gretimi gercek-
lestirdi. 25 yillik gecmisinde kalite
odakli Gretim ve ihracata dayali ge-
lisimi benimseyen Meka, Uretiminin
ylzde 85'ini ihrac ediyor. Dort kitada
65 ilkeye ihracat yapan Meka Beton

ve inovasyona verdigi 6nem &ne ¢iki- — Santralleri sabit, mobil ve kompakt
yor. Uretimde kullandigimiz kaynak "MARKA DEGERIMIZI ARTIRMAYI olmak Uzere Uc tip beton santrali ve
robot teknolojisiyle daha hassas ve PLANLIYORUZ" tek milli,cift milli ve planet olmak

daha hizli Uretime, moddiler Uretim
ile Uretimde esneklige ve seri ima-
lat ile surdirulebilir yiksek kaliteye
erisebiliyoruz. Sektorimiz dinya-

da blyime potansiyeline sahiptir.
Yuksek kalite/fiyat orani, uluslararasi
standartlara uygunluk, ileri teknoloji-
ye sahip urlnler, hizli ve kaliteli satis
sonrasl hizmet; Urinlerin dinyada
ilgi gormesinin en onemli neden-
leridir. Sektoriinde ciddi yatirimlar
yapmis ve Uretim teknolojisini en Ust
diizeye tasimis firmalarin yasadigi en
biylk sorun haksiz rekabettir. Yeter-
siz, altyapisi olmayan ve is ahlakin-
dan uzak firmalarin yaptigi basarisiz

KEREM KAYBAL

MEKA BETON SANTRALLERI
PAZARLAMA KOORDINATORU
“Turkiye son yillarda insaat makine-
ri sektorinde Uretim merkezi olma
yolunda hizla ilerliyor. Bu durum
dinya makine Ureticilerinin yatirimla-
rini Turkiye'ye yoneltiyor ve Ulkemizin
makina thracatini her yil 6nemli mik-
tarlarda artiriyor. Gerceklestirdigimiz
yeni yatirimlarla beton santrali Ureti-
mi konusundaki marka degerimizi ar-
tirmayi hedefliyoruz. Ayrica yikselen
ithracat rakamlarimizla milli ekono-
miye katki saglamaya devam edece-
giz. 1987 yilinda Ankara’da kurulan

TURKIYE’NIN 6’LI G.T.i.P. BAZINDA BETON SANTRALLERi iHRACATI (MiLYON DOLAR)

Uzere Uc tip beton mikserinin Uretimi
yapiyor. Bunun yani sira baraj, hava
limani gibi 6zel beton gereksimini
olan projeler icin de tecribeli Ar-Ge
ekibi ile gelen talepler dogrultusunda
6zel cozimler Uretiyor ve ihracatini
gerceklestiriyor. Son yillarda baraj ve
HES projelerinin Glkemizde yaygin-
lasmasi ve ilgili kurumlarin her ge-
cen projede beton kalite dizeylerini
artirmaya yonelik calismalar yapma-
si, santral Ureticilerinin cogu zaman
Urettikleri santrallere i1sitma veya so-
gutma sistemlerini adapte etmelerini
zorunlu hale getirdi. Ayrica diinyada
yliksek mukavemetli beton Uretim

Kaynak: TUIK Verileri

JUB WA

6V

; : Degisim %
GTIP GTIP TANIMI 2011 2012 2013 (13/12)
847431 BETON/HARC KARISTIRICILAR 46,25 68,98 85,62 24,11

TOPRAK, TAS, CEVHER VB. AYIRAN, YIKAYAN VB. MAKINELERIN
847490 PARCALARI 145,34 114,26 124,51 8,97
TOPLAM 191,60 183,24 210,13 14,67



50

moment

zorunlulugu ortaya ciktikca beton
bilesimlerinden katki ve fiber gibi
malzemelerin kullanimi giderek artti.
Bu sebeple santral ureticileri, Uret-
tikleri santrallere bu tip bilesenlerin
adaptasyonunu saglamaya yonelik de
calismalar yapiyor. Turkiye'nin cografi
konumu nedeniyle basta Rusya olmak
Uzere; Kuzey Afrika, Arap Ulkeleri, Turk
Cumhuriyetleri ve Avrupa hedef pazar-
larimizi olusturuyor. Turkiye son yillarda
is makineleri sektorindeki Gretim hac-
mini rakip ulkelere gore ciddi anlamda
yukseltti. Gerek teknoloji altyapimizin
gelismesi, gerekse dokim ve celik
isleme gibi kabiliyetlerimizin artmasiyla
olusturdugumuz yeni markalar Avrupali
firmalardan cok daha avantajli fiyatlarda
ve benzer kalitede Urinlerle rekabet
edebiliyor. Sektorde Turk Ureticiler
gelecege umutla bakiyor. Orta ve
uzun vadede Turkiye'nin daha iyi bir
noktaya gelecegine inaniyoruz.”

\\/vgmm

“YURT DISINDA PAZAR PAYIMIZI
ARTIRACAGIZ"

0ZAY KARAMAN

VURMAK SATIS-PAZARLAMA
MUDURU

“Yurt icinde gelisen insaat sektori ve
yurt disinda faaliyet gosteren firmala-
rimiz sayesinde Tirk insaat ve beton

sektoru global olcekte hatir sayilir bir
pazar payina ulasti. i¢c pazardaki global
oyuncular Turkiye'nin pazar sartla-
rindan cekinerek tlkeden ayrilirken
kurumsal ve lokal firmalarimiz misteri
ihtiyaclarini paralel Uretim bantlari-

ni gelistirdi. VUR-MAK olarak diinya
pazarinda giderek artan bir pazar payi
grafigine sahip oldugumuzu sdyleyebi-
lirim. Tdrk firmalarinin da bu pazarda
énemli bir yeri oldugunu ve pazar
payinin onimuzdeki 10 yil icinde ar-
tarak devam edecegini soyleyebilirim.

Gelisen insaat sektori ve giderek artan
ihtiyaclara paralel olarak sektoriin
gelisme potansiyelinin yiksek oldugu-
nu distintiyoruz. Ozellikle gelismekte
olan dlkeler ve savas sonrasi yeniden
yapilanma sirecine girmis Ulkelerdeki
oénemli potansiyeli goz ardi edemeyiz.
Uluslararasi pazarda sektorel olarak
kalite ve inovasyon en biylk rekabet
avantajini saglayan etmenlerin basin-
da geliyor. Kalitesiz ve ucuz Urlnlerin
orta ve uzun vadede isletmelere cok
daha blyiik maliyetlere ve zararlara
mal oldugu ortadadir. VUR-MAK olarak
Ar-Ge'ye yatirim yapiyoruz. Turkiye'de
sektoriinde CE sertifikasi alan ilk Uretici
firma olarak global pazarda cnemli bir
marka degerimiz var. Vuruskan Sa-

nayi 1985 yilinda kuruldu. 1997 yilinda
VUR-MAK Vuruskan Makine Sanayi
adini alarak beton ve ¢cimento endust-
risi ihtiyaclarina yonelik ¢ozimler
dretmeye basladi. Firmamiz tg farkl
dretim tesisinden sektorine hizmet
vermeyi slirduriyor. Sektorimdiziin en
temel sikintisi, musteri odakli olmayan
kapasite ve kalite olarak oldukca disik
ve lyi yapitanmamis firmalarin cok daha
dustk fiyatlarla pazara giris yapmasi ve
yanlis bilgilendirmelerle haksiz rekabet
olusturmasi olarak sayilabilir. Bu durum
misteri memnuniyetsizligine ve global
pazarda Turkiye'nin imajinin zedelen-
mesine yol aciyor. Firmamiz ise kalite-
den asla taviz vermeyen yapisi ve satis
sonrasi destek servisiyle tam anlamiyla
misteri memnuniyetini hedefliyor.”

TURKIYE’'NIN ULKELERE GORE BETON SANTRALLERI iITHALATI . Kaynak:

(MILYON DOLAR) TUIK Verileri
s;l;a ULKE 20Mm 2012 2013 DT??/T;]%
1 | ALMANYA 20,11 34,45 27,04 -21,50
2 |iTALYA 26,19 17,32 16,51 4,67
3 |ABD 3,65 4,64 565 19,48
4 |[CIN 3,72 1,38 2,80 102,85
5 |isPANYA 0,87 2,15 1,93 -10,27
6 |isvec 1,90 2,06 1,80 -12,79
7 | BELCIKA 1,06 1,74 1,57 -9,89
8 | FRANSA 2,09 3,18 1,30 -59,24
9 | FINLANDIYA 0,56 0,57 1,29 126,48
10 | AVUSTURYA 0,29 0,37 0,82 120,23
DIGER 10,55 8,30 7,03 -15,32
TOPLAM 70,98 76,17 67,63 -11,21
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“Turkiye’de yerli ving sanayisinin
hak ettigi yere gelebilmesi icin
calisiyoruz” diyen Elekirikli

e

Ving Imalatcilar Birligi Dernegi
(TEVID) Yonetim Kuru?u Baskani
Tekin Celikbilek, “Anayasa
ve kanunlar cercevesinde;
ulusal ekonominin gelismesine,
kalkinmasina, verimliliginin
artinlmasina, sosyal, kilturel
ve egitsel yasam seviyesinin
yiikseltilmesine katkida
bulunmay1 amagliyoruz” dedi.

SR

hal
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akine Sanayii Sektor Plat-

formu (MSSP) Gyesi dernek,

birlik ve diger sektorel

kurumlari tanitarak yonetim
kurulu baskanlarindan, dernek faali-
yetleri ve sektoriin gelecek hedefleriyle
ilgili bilgi almaya devam ediyoruz.
Dergimizin nisan sayisinda Elektrikli
Vinc imalatgilari Birligi Dernedi (TEVID)
Yonetim Kurulu Baskani Tekin Celikbi-
lek sorularimizi yanitladi.

TEVID'in kurulus amaclari, yapisi ve
son donem calismalariyla ilgili bilgi
verir misiniz?

Tlrkiye'de kaldirma makineleri sek-
torinde merdiven alti Uretimi diizen-
lemek, denetimsiz Uretimi dnlemek ve
yerli ving alimini tesvik etmek amaciyla
2010 yilinda Elektrikli Ving imalatgcilari
Dernegini kurmaya karar verdik. Der-
negimiz sektorln yizde 65'ini temsil
ediyor. Turkiye elektrikli vin¢c sektorin-
de bin dolayinda kisi istihdam ediliyor.
Elektrikli vin¢ sektoriinde tretim yapan
sekiz firmanin (Ozarar, Vincsan, Kiim-
san, Cakmakving, Bilbuloglu, Giralp,
Temomakine ve Elektro-Mak] bir araya
gelerek kurdugu dernegimize lye
firmalarin toplam cirosu 100 milyon
dolara yaklasiyor. TEVID, tiyelerinin
goris ve onerileri dogrultusunda,
disince ve hareket birligi olusturarak
ortak sorunlar karsisinda dayanismayi
koordine etmeye calisiyor. Dernek
olarak anayasa ve kanunlar cerceve-
sinde; ulusal ekonominin gelismesine,
kalkinmasina, verimliliginin artirilma-
sina, sosyal, kiiltirel ve egitsel yasam
seviyesinin yikseltilmesine katkida
bulunmayr amacliyoruz. Kaldirma
makineleri sektoriinde, ving Uretimi,
kullanimi ve satisina iliskin; sermaye-
kurulus-teknoloji isbirligi olusturmak
da amaclarimiz arasinda yer aliyor.
Son dénemde sektoriimize ulusla-
rarasi imalat standartlari getirmenin
yani sira Uyeler arasinda teknolojik
isbirligi, Ar-Ge, yeniden yapilanma
ve sektor calisanlarina yonelik hayat
boyu egitim programlariyla mesleki
egitim faaliyetlerine katki saglamaya
da calisiyoruz.

Sivil toplum kurulusu olarak
Uyelerinize ne tur katkilarda
bulunuyorsunuz? Derneginiz sektorin
gelismesi icin hangi adimlari atiyor?
TEVID'de bir yandan Uye sirketlerin

tim deneyim ve tecribelerinin payla-
silmasinin avantajlari pekistirilirken;
diger yandan kurumsallasma calismala-
r1, verimlilik analizleri, Ar-Ge calismalari,
yonetimde yeniden yapilanma ve ozellikle
hayat boyu egitim programlart ile her
dizeydeki calisanimizin kisisel gelisimi-
ne de 0zel bir onem vermekteyiz. Basari
blylmeyi getirir ve bliyime degisim
demektir. Bilgi akisinin ¢ok hizli
oldugu bilisim caginda imal edilen
drtnlerin kaliteli olmasi tek basina
yeterli degildir. Vinclerimizin kalite
standardinin yaninda, teknik sorun-
lara zamaninda midahale edebilmek
ve vinclerimizin uzun yillar sorun-
suz hizmet verebilmesi icin gerekli
hizmetleri saglayabilmek de oldukca
onemlidir. TEVID olarak hedefimiz,
Turkiye'de yerli vin¢ sanayisinin daha
iyi bir yere gelebilmesi icin calismak
ve Ulkemizin gelisiminin stirmesi

icin Ustimuze disen gorevi yapmak-
tir. Degisen ve gelisen yeni diinya
pazarlarina aninda uyum saglayacak
stratejilerin olusturulmasini, bir din-

; Tekin GELIKBILEK
Elekirikli Ving Imalateilar: Birligi Dernegi (TEVID)
Yénetim Kurulu Baskani

ya markasi haline gelen urinlerimize
yenilerini ekleyerek; daha da dnemlisi
yeni alanlara yatirim yaparak gelis-
meyi hedefliyoruz. Turkiye'de ving
imalat sektorini yasa ve kanunlarla
denetim altina alacak, uluslararasi
standartlara uygun Uretim kosullarini
saglayacak girisimlerde bulunuyoruz.
Turkiye'nin bu is kolunda uluslararasi
platformda 6ninl acmak, sekto-
rimuzdeki kalitesiz ve denetimsiz
tiretimi énlemek istiyoruz. Ulke
pazarina giren kalitesiz ithal trinle-
rin ve haksiz rekabet sartlari altinda
gic birliginden, orgitlenmeden uzak
denetimsiz yerli imalatin, bilin¢siz
imalatci ve alicilar yarattigini dist-
nidyoruz. Bu amacla yerli vin¢ imalat-
cilarinin sesi olmayr amacliyoruz. 300°e
yakin sanayicimize yerli vin¢ imalatci-
larini destekleme cagrisinda bulunduk.
Sektorimuzid AB normlari konusunda
bilgilendirmek amaciyla“Vin¢ Uretimin-
de CE isaretlemesi ve AB Normlari”
baslikli cesitli seminerler dizenledik.
Vinclerde test ve kontrol yonetmelikleri
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ile ilgili calismamizi Calisma ve Sosyal
Guvenlik Bakanligi yetkililerine sunarak,
mevcut uygulamanin giincellenmesini
talep ettik. Bakanligin dernegimize
verecegi yetki ve yaptirim olanaklariyla,
sektorde standartlara uygun imalat yap-
mayan firmalari denetleyerek, imalat
kosullarini iyilestirme ya da men cezasi
ile karsi karsiya kalmalarini saglayacak
siirecte gorev almak istiyoruz. TEVID'e
imalat denetim yetkisinin verilmesinin,
sektorin standartlarini yikseltilmesi
acisindan onemli bir adim olacagi ka-
naatindeyiz. Dernegimizin, sektdrimu-
zUn uluslararasi standartlari yakala-
masinda imalatcilara ve kullanicilara
rehber olacagina inandigimiz “Ving El
Kitabi"ni hazirladik.

Sektoriinlizde Universite-sanayi
isbirliginin saglanmasina yonelik
girisimleriniz var mi?

Nitelikli is glcu eksikligi Tlrk sanayi-
sinin temel problemleri arasinda yer
almaktadir. Sektore nitelikli isgici
saglamak amaciyla sanayi-Universite

ishirligine ornek teskil edecek nite-
likte bir calismaya daha dncilik ede-
rek: ITU Transportasyon Bolimi'nde
egitim goren dgrencilere TEVID iyesi
sirketlerde is garantili staj imkani su-
nuyoruz. Bu projeyle TEVID iyesi fir-
malar olarak lcinci-dordinci sinif
dgrencilerine isi mutfaginda 6grenme
ve sonrasinda da bunu sirekli bir is
olarak sirdirme imkani veriyoruz.
Bdylece ogrenciler is sahibi olurken,
firmalarimiz da nitelikteki elemana

ELEKTRIKLI VINC

Tirkiye'de ving
sektorinin 50 yillik
Eegmigi var. 2010 yilina
adar yerli Ureticiler
arasinda birliktelik
saglanamadi.

ulasabiliyor. Yaptigimiz bu calismala-
ra yonelik sektérden aldigimiz olumlu
yorumlar ve devlet kademelerinden
gordigumiz ilgi dogru yolda oldugu-
muzu gésteriyor. Ulkemizde yiiksek
teknolojiye sahip kaliteli vin¢ imalati
yapan cok sayida firma var. Ancak
sektorin itk ve tek sivil toplum kuru-
lusu olarak sektorin Uretimde dinya
standartlarini yakalamasi gerektigine
inaniyoruz. Dernek olarak bu inancla
cok etkili calismalara imza atacagiz.
Dernegimiz kisa sirede sektorde
referans alinacak bir kurum haline
gelecek. Vin¢ almak isteyenlerin ihti-
yaclarina dogru cevap verebilmek icin
“Elektrikli Vinc Danisma Merkezi"ni
hayata gecirecegiz. Boylece musteri-
lerimiz ihtiyaclarinin disinda bir ving
almak zorunda kalmayacak. TEVID
olarak vin¢ kullanicilarina da onemli
sorumluluklar disttigu inancindayiz.
Bu nedenle her tirld calismada ve
alacagimiz her kararda imalatci ve
kullaniciyla birlikte hareket ediyoruz.

Tirk ving sektoriniin genel yapisiyla
ilgili neler paylasmak istersiniz? Yeni
tesvik sistemiyle birlikte firmalarimizin
uluslararasi rekabetciliginin
artacagina inaniyor musunuz?
Tirkiye'de ving sektorinidn 50 yillik

TEVID

IMALATCILARI BIRLIGi

DERNEGI (TEVID)

Kurulus :2010
Donem : 2. Dénem
Uye Sayisi 27
Faaliyet Alam1 : Elektrikli Gezer Képrii Ving Uretimi ve Ozel Ving Uretimi
Faaliyet Yeri : Yenisehir Mah. Trabzonlular Apt.
No:21/3 Kat:2 D:4 Atasehir/istanbul
Web Adresi : www.tevid.org



Ar-Ge, yeniden
yapilanma ve sektor
calisanlarina yonelik
hayat boyu egitim
programlariyla mesleki
egitim faaliyetlerine
katki saglamay:
amagliyoruz.

gecmisi var. 2010 yilina kadar yerli
Ureticiler arasinda birliktelik sag-
lanamadi. Turkiye hala yabanci ving
imalatcilariicin dnemli bir pazar
durumunda. Sektore dogru zamanda
girdikleriicin cok gizel bir marka
degeri yarattilar. Bu marka degerin-
den bizim fiyatlarimizin yizde 40-50
dzerinde pirimle Turkiye piyasasin-
da iyi bir isim elde ettiler. Pazarda
rekabet ettigimiz yabanci markala-
rin cogu koklu bir gecmise sahip.
Yarattiklari marka degeri Gzerinden

ve marka bilinirliginin avantajini
kullanarak ciddi satis rakamlarina
ulasiyorlar. 50-60 yillik bir gecmisi
olan Tirk firmalari hem i¢ piyasanin
taleplerini karsilama hem de ihracat
konusunda gelisimlerini sirdirme-
lerine karsin sektorimuzde ithalat
orani ¢cok yiksek. Dinya genelinde
Turkiye'deki kadar ving Uretimi yapan
firma yok. Turkiye'de kicuk olcekli
Uretim yapan ve sektdrimuze zarar
veren ¢ok sayida merdiven alti olarak
nitelendirilecek isletme faaliyet
gosteriyor. Gelismis sanayi Ulkele-
rindeki gibi bir araya gelmis, sektore
hakim markalar ortaya ¢ikaramadik.
TEVID Uyesi olan ving treticilerinin
misterilerine sundugu kalite Avrupa
kokenli ving firmalarinin kalitesinden
asagi degildir. Zaten standardimizi
FEM ve DIN normlarina uygun olarak
belirliyoruz. Uyelerimiz bu normlara
uygun Uretim yapiyor. Bu nedenle
kalite acisindan hicbir dezavantajimiz
oldugunu disinmuyorum. Dinya devi
kabul edilen firmanin yillik cirosu 5
milyar dolar civarindadir. Hem devlet
Uretimi tesvik ediyor hem de finans-
man acisindan ¢ok biytk imkanlar
sunuyor. Yerli Ureticimizin en biyik
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TEK@N :
CELIKBILEK
KIMDIR?

Sivas’ta 1951 yilinda dogan Tekin
Celikbilek, Ankara Universitesi
isletme Fakiiltesinden mezun oldu.
Is hayatina 1973 yilinda kurdugu
KM Kiimsan Ving Sistemleri
firmasiyla atilan Celikbilek,
yaklasik 40 yildir sirketin yonetim
kurulu bagkanligi gérevini
istleniyor. Tekin Celikbilek ayni
zamanda 2010 yilinda kurulan
Tiirkiye Elektrikli Vin¢ imalatcilari
Birligi Derneginin (TEVID)
Kurucusu ve Yonetim Kurulu
Baskani’dir. Celikbilek evli ve ti¢
cocuk babasidir.

sikintisi ise finansmanin Tirkiye'de
cok pahali ve cok kisa vadeli olma-
sidir. isimiz fabrikasyon degil, butik
tarzi calisiyoruz. Her binanin her bir
fabrikanin ayri ozellik ve dlcilerde
islere ihtiyaci var. Butik imalatin
siresi ¢cok uzun. Bu nedenle finans-
mani da bu eksende dizenlemeliyiz.
Eximbank kredileri treticinin beklen-
tilerine cevap veremiyor. Eximbank’in
sundugu kredilerin vadesi 540 gin
ama rakiplerimizin bes yil hatta 10
yil vadeli finansman bulma imkanina
sahipler.

Ortak hareket ederek;,
Turk makinesinin marka
degerini yikseltmeliyiz.
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Vinc kullanicilarina
6nemli sorumluluklar
dustigu inancindayiz.
Bu nedenle her

tirli calismada ve
alacagimiz her kararda
imalater ve kullaniciyla
birlikte hareket
ediyoruz.

Vinc sektoriiniin temel sorunlari
nelerdir, bu sorunlarin ¢coziimiinde
kimlere ne tiir gorevler diistiyor?
Merdiven alti Gretimin yayginligi, kalifiye
is glicline ulasmada firmalarin yasadigi
sikintilar disinda sektoriimizin en temel
sorunu; Calisma ve Sosyal Glvenlik
Bakanligi'nin 40 yil 6nce uygulamaya
koydugu is giivenligi ve is prosedurleriyle
ilgili yonetmeliktir. Diinyada bir ornegi
daha bulunmayan bu yonetmelik hem
imalatcilar, hem de tiketiciler acisindan
ciddi sikintilar doguruyor. Vinclerde test
ylkid denetimi diinyanin hicbir yerinde
uygulanmazken, Tirk ureticiler bu teste
ylzde 150 gibi bir oranla tabi tutuluyor.
Mevcut yasalarimiz sektorimizdeki
denetim sorununa da ¢6zUm bulmuyor.
Dernek olarak hem Ureticilerin hem de
kullanicilarin denetlenmesi gerektigini
dustintyoruz. Denetimsizlikle paralel yi-
riyen bir diger onemli konu ise bakimdir.
Iki yillik garanti demek, bu garanti siire-
sinin sonunda bakim yapilacagi anlamina
gelmez. Vincler biyik ve devamli calisan
makinelerdir. Bu makinelerin bakimlari
da Uc aylik periyotlarda yapilmalidir.
Vinclerde meydana gelebilecek herhangi
bir ariza biyik sorunlara neden olabilir.
Bakim konusu ciddi bir dneme sahip ol-
masina ragmen bizler bunu anlatmakta
guclik cekiyoruz. Turkiye'de firmalarin
sadece ylizde 5'i vinci yaptirdigi dretici-
den periyodik bakim aliyor. Asansorler
icin periyodik bakim yaptirmamanin bir
yaptirimi mevcut. Clnku bir anlamda
asansore caninizi emanet ediyorsunuz.
Vincler konusunda da ayni durum ge-
cerliyken, bugtinicin ne yazik ki asan-
sorlerde de oldugu gibi bir yaptirmdan
bahsedemiyoruz.

Makine Tanitim Grubunun (MTG)
gerek yurt ici, gerekse yurt disinda
gerceklestirdigi reklam ve tanitim
¢alismalarini nasil buluyorsunuz?
Tanitim calismalarinin Tirkiye'nin
imajina neler kattigini diisiyorsunuz?
Makine Tanitim Grubu'nun ¢calismala-
rini oldukca yararli buluyor ve destek-
liyoruz. MTG nin makine sektdrinin
gelisimine onemli katkilar sagladigini
dislnlyoruz. Turkiye'de faal maki-
ne sektortnin yetenekleri ve bilgi
birikimi, kiiresel boyutta sahip oldugu
imajin dnundedir. Bu nedenle tanitim
faaliyetlerinin 6nemi artiyor. imaj,
yeteneklerinizin degere dénlismesinde
¢ok onemli bir unsur. Firma boyutun-
da yapilacak calismalar, tlke ima-
jiyla sinirli. Dolayisiyla ortak hareket
ederek, Turk mali makinenin yarattigi

ELEKTRIKLI VING
IMALATCILARI

BIRLIGI DERNEGI
(TEVID) UYELERI

BVS Biilbiiloglu Ozarar
Cmak Vingsan
Giiralp Elektro-Mak
KM Kiimsan

algiyr yikseltmek sart. Yapilan calis-
malarin paylasilmasi, iyi uygulama
orneklerinin bilinir kilinmasi, sektorel
gelisimin saglanmasi yolunda oldukca
yararli. Bu cercevede Ustlenilen mis-
yonu dnemsiyor, bu yondeki ¢alisma-
larin basariyla sirmesini diliyoruz.
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“Tiirk makine sektorii belirlenen ihracat hedeflerine ulasabilmek i¢in mevcut
pazarlarima ¢esitlendirmeli ve biiyiik pazarlardake paymu artirmalidr. 2012 yila
verilerine gore 163,7 milyar dolarlik makine ithalatyyla ABD, diinyanin biiyiik
pazarlarimdan biridir. ABDnin Tiirk makine sektorii igin dneminden hareketle
Makine Ihracatgilar, Birligi tarafindan 2013 yihnda ‘ABD Makine Sektorii;

Eyaletler Esash Ihracat Pazar: Raporu’ hazwlatldi. ABD pazarma iliskin bilgiler
arastirma raporunun bulgularyla Tiirk thracatgisina sunuluyor.”
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merika Birlesik Devletleri
2012 yili verilerine gore 163,7
milyar dolarlik makine ithala-
tiyla dinyanin blytk pazarla-
rindan biridir. ABD'nin Turk makine
sektorl icin dneminden hareketle
Makine ihracatcilari Birligi tarafindan
2013 yilinda “"ABD Makine Sektoru;
Eyaletler Esasli ihracat Pazari Ra-
poru” hazirlatildi. Bu yazida mevcut
raporu 0zetleyerek paylasiyoruz.

TURK MAKINE SANAYISININ iHRACATI
VE ABD PAZARININ ONEMI
Tirkiye'nin orta uzun vadeli gelis-
me hedefleri icinde makine sektoru
onemli bir yere sahiptir. Tlrkiye'nin
kendi Uretim teknolojisine sahip ol-
masi ve yliksek katma degerli Uretim
hedeflerine ulasabilmesinde makine
sektorine onemli gorevler dislyor.
2023 yili icin belirlenen 500 milyar
dolar mal ihracati hedefi kapsaminda
makine sektdrinin 100 milyar dolar-
Lik ihracata ulasmasi bekleniyor. Bu
cercevede makine sektori onimuiz-
deki 10 yil icinde dnemli bir dont-
sim ve gelisme gdsterme ihtiyaci ile
karsi karsiyadir. 100 milyar dolarlik
ihracat hedefine ulasilabilmesi icin
Tirk makine sektord pazarlarini
cesitlendirmeli ve biylk pazarlarda
yer alabilmelidir. BiyUk pazarlarin
basinda da ABD pazari gelmektedir.
ABD, 2012 yilinda 163,7 milyar dolar
makine ithalati yapmistir. Tirkiye'nin
toplam makine ihracati 8,5 milyar do-
lar, ABD'ye makine ihracati ise 741,8
milyon dolardir. ABD'nin toplam itha-
lati icinde ihracatimiz sadece ylzde
0,45 pay alabilmektedir. Tirk makine
sektorinin 100 milyar dolar hedefine
ulasabilmesiicin ABD’ye ihracatini
artirmasi gereklidir. Bu gereklilige
bagli olarak Birligimiz tarafindan
2013 yilinda "ABD Makine Sekto-

rii; Eyaletler Esasli ihracat Pazari”
arastirma raporu hazirlatilmistir.
Arastirma Raporu'nun amaci ABD'nin
eyaletler esasli makine ithalatini
ayrintili ridn gruplari itibariyle analiz
etmek ve Turkiye icin Urin ve eyalet
esasli olarak ihracat hedefleri ortaya
koymaktir. Bu amaca yonelik olarak
hazirlanan arastirma raporu sekiz
bolimden olusmaktadir. Siniflandir-
ma, ABD'nin genel makine ithalati

ile Turkiye'nin ABD'ye genel makine
ihracati, eyaletlerin makine ithalati ve

Turkiye'nin eyaletlere
makine ihracati, hedef
eyalet ve Urinlerin se-
cilmesiile Turkiye icin
oneriler raporun ana
boltimlerini olustur-
maktadir. Ayrica pazara
iliskin temel bilgilere de
yer verilmektedir. ABD'nin
makine sektdrd pazarina
iliskin bilgiler bu arastirma
raporunun bulgulari cerce-
vesinde ortaya konulmaktadir.

ABD’'NIN TOPLAM VE
EYALETLER BAZINDA MAKINE
ITHALATI

ABD diinyanin en biytk
makine i¢ pazarina sahiptir.
ABD ayni zamanda gelismis
bir makine sanayine de sahip
bulunmaktadir. Buna rag-
men ABD dinyanin en ¢ok
makine ithalati yapan Ulke-

si konumundadir. ABD'nin
2012 yiindaki makine ithalati
163,68 milyar dolar olmustur.
Bu itibarla ABD pazari makine
ihracatcilariicin cok buyuk bir
potansiyel sunmaktadir. An-
cak pazar bolgeler ve eyaletler
itibariyle farkliliklar goster-
mektedir. Bu nedenle eyalet-
ler bazinda makine ithalati
ile eyaletlerin ithal ettikleri
oncelikli makine gruplarinin
neler oldugu onem kazan-
maktadir. Tablo 1 ve Tablo

2 eyaletler bazinda toplam
ithalati ve eyaletlerin makine
gruplari itibariyle ithalatlarini
gostermektedir.

TURKIYE'NIN ABD'YE
MAKINE IHRACATI ILE
HEDEF EYALETLER VE
MAKINE GRUPLARI
Tarkiye 2012 yilinda
ABD'ye 741,7 milyon

dolar makine ihracati
gerceklestirmis ve ABD
ithalat pazarindan yiizde
0,45 pay alabilmistir.
Tirkiye ABD pazarina

daha cok ihracat yapma

ve daha ylksek pay alma
potansiyeline sahiptir. Bu
potansiyeli degerlendirmek
icin hedef eyaletler ile makine



gruplarinin secimi onem tasimaktadir. ABD MAKINE iTHALATI 2008-2012 (MIiLYON DOLAR) TABLO 1

ABD nin en cok ithalat yapan 30 EYALET 2008 2009 2010 2011 2012
eyaletinde hangi makine gruplarinin
ihracat olanaginin yiiksek olduguna L 2 LG L les 219
iliskin olarak asagidaki kriterler California 12.2 9.5 1.2 13.8 14.6
kullanilmistir. ILlinois 9.0 5.7 8.1 10.4 10.9
o ) ) Georgia 7.2 5.8 6.5 8.2 9.1
HEDEF URUNLERIN VE EYALETLERIN Michigan 54 33 5.4 7.6 8.8
VONTEM VE KRITERLER O
-~ . . . North Carolina 6.2 4.5 583 7.0 8.4
Urinlerde Secilme Kriterleri ) 3
e ABD'nin yuksek tutarda ithalat South Carolina 43 4 3.9 >8 60
yaptigi Griinler olmast, Kentucky 5.1 3,7 4.0 4.7 5.8
e ABD'nin COk Say|da ulkeden Tennessee 3.4 2,4 3.7 4.6 5.4
ithalat yaptigr rinler olmasi, Connecticut 38 3.2 338 5.0 4.8
e Turkiye'nin Uretimini yaptigi, Pennsylvania 4.3 3.2 3.6 bt 4.8
e belirli bir olcekte Uretim Indiana 2.9 21 2.8 3.5 3.9
¢ kapasitesine sahip oldugu ve New York 42 30 35 37 39
tiretimde siireklilik saglanabilecek ' ' ' ; '
irtinler olmas 9 New Jersey 3.3 2.4 2.9 3.8 3.8
e Turkiye'nin genel olarak [ABD Washington 2.0 14 2.0 2.6 3.6
disinda) ihracatgisi oldugu ve Florida 3.4 2.6 27 3.2 3.4
onemli sayida Ulkeye ihracatini Wisconsin 3.7 2.2 2.2 2.8 3.0
yaptigr driinler olmasi, Maryland 2.0 1.3 1.5 2.3 2.9
e Turkiye'nin ABD'ye zaten ihrac Arizona 2.0 1.4 1.8 2.6 2.4
edilen drlinleri (ABD'ye simdiye Alabama 15 1.7 18 1.9 2.4
k;vdar h|.c |hra§ edilmemis urtnler Virginia 23 16 19 24 24
diger kriterleri karsiliyorsa hedef | |5 10 13 "7 ”1
urin olarak ayrica secilmistir), owa ' ' i ' '
» Cok sayida ulkenin ve Oregon 13 1.3 11 1.4 2.0
Turkiye'ye benzer ilkelerin Massachusetts 1.8 13 1.6 1.8 1.9
ABD’ye ihrac ettigi Urtnler, Minnesota 1.9 1.2 1.4 1.7 1.9
(TUrkiye'nin simdiye kadar Missouri 1.6 13 1.4 1.5 1.6
ABD'ye ihrac etmedigi triinler), Oklahoma 1.3 806 886 1.2 13
* _U,Lumelr éd“ ‘kOdl k';'.“T[a_” Mississippi 786 637 891 1.3 1.1
ltibarlye degerlendirimis ve Louisiana 12 929 972 1.0 10
secilmistir, Colorad 701 541 724 953 920
e Agir ve lojistik-tasima ororade
maliyetleri cok yiiksek olanlar North Dakota 488 378 510 727 852
Arkansas 705 446 557 623 706
Eyaletlerde Secim Kriterleri Nebraska 416 381 399 521 594
° Cok Saylda ilkenin ve TUrklye'ye Utah 622 L4 452 434 494
be”ZE_r[(;],EKeleriL”ti[h racat,[ .- New Hampshire 514 356 394 441 468
apabildigi eyaletler secilmistir,
o >Ié)opgu ve Ogrta ,yAmerika'daCyer afan Idaho 269 135 317 377 420
eyaletler secilmistir, New Mexico 685 512 865 426 320
e Cinvb. gibi tlkelerin cok ucuz PuertoRico 289 215 231 253 275
fiyat (fiyat rekabetinin imkansiz Vermont 288 222 225 259 246
oldugu ve bu Ulkelerin eyalet Wyoming 306 251 162 244 234
pazarinin ylizde 90 ve Uzerine Maine 209 182 137 165 218
hakim oldugu] ile Uriin satug Rhode Island 268 194 201 232 215
eyaletler secilmemistir. Delaware & 124 195 203 213
e Kanada ve Meksika'nin drinlerin
. . Montana 125 81 88 147 197
ihracatinda pazarin yizde 90 ve
tizerinde hakim oldugu eyaletler S Do LU U U7 I L1
secilmemistir. Alaska 99 114 98 173 136
* Japonya, Almanya, Giney ABD TOPLAM ITHALATI 132.7 97.8 117 147.7 163.6

Kore gibi tlkelerin dridnlerinin
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iLK 30 EYALET MAKINE iTHALATI 2012 (MiLYON DOLAR

EYALET

TEKSAS
KALIFORNIYA
ILLINOIS
GEORGIA
MICHIGAN

OHIO

NORTH CAROLINA
SOUTH CAROLINA
KENTUCKY
TENNESSEE
CONNECTICUT
PENNSYLVANIA
INDIANA

NEW YORK

NEW JERSEY
WASHINGTON
FLORIDA
WISCONSIN
MARYLAND
ARIZONA
ALABAMA
VIRGINIA
IOWA
OREGON
MASSACHU
MINNESOTA
MISSOURI

OKLAHOMA

KANSAS

MISSISSIPPI

ihracat pazarinda yizde 90 ve

DIGER
MAKINE
AKSAMLARI

3.2
3.0
1.6
702
1.7
1.2
687
729
573
990
1.1

856
859
620

565

235

408

534

187

940

438

366

186

452

287

380

197

214

96

POMPA
KOMPRESOR

2.9
1.7
1.2
1.0
1.8
878
624
1.0
322
954
268
477
677
474

403

104

292

342

111

129

398

219

227

58

166

284

158

310

83

220

tzerinde hakim oldugu eyaletler

secilmemistir.

ithalat yapilan iilkelerin

ihrac fiyatlarinin birbirineyakin

oldugu eyaletler secilmistir,
Tarkiye'nin fiilen ihracat

gerceklestirdigi eyaletler

secilmistir,

Belirli bir pazar [ithalat

buyiklidgi 10 milyon dolar

ve Uzeri) buyuklugu

olan eyaletler secilmistir.

TABLO 2
iNSAAT TURBIN ENDUSTRIVEL | YUK KALDIRMA  METAL ) .
MADENCILIK TURBOJET VANALAR KLIMALAR iSTIF TE'ZSG":F:"LEARI TARIM TEKSTIL BURO
2.9 2.8 2.7 2.4 822 579 554 302 274
613 1.1 971 1.8 595 1.8 589 468 357
1.7 488 732 442 257 1.7 735 119 125
1.3 1.4 613 630 343 872 596 153 244
251 320 541 343 410 1.2 79 6 11
541 1.5 838 465 4b4 890 159 38 44
1.9 1.9 661 203 245 954 269 222 160
196 671 608 213 267 1.0 108 135 20
381 2.8 347 379 186 302 26 A 1
915 174 695 194 118 360 130 99 76
48 2.4 114 164 90 217 5 7 49
896 299 348 431 253 291 102 27 50
170 347 465 201 145 377 108 31 41
232 356 216 775 133 293 73 51 77
153 132 263 487 100 617 33 220 119
470 2.0 90 94 139 134 180 15 16
248 1.0 185 320 78 198 40 126 68
402 109 219 84 93 237 338 1 53
944 28 66 100 123 563 511 49 55
242 603 82 31 249 194 34 1 23
84 174 292 75 65 134 32 10 10
190 415 115 70 68 560 46 22 27
574 178 118 1M1 114 51 332 0.7 3
87 73 46 39 32 63 49 6 14
77 443 147 86 43 186 7 12 20
216 [ 169 122 97 94 338 14 29
83 80 206 145 87 130 85 29 19
94 209 346 1" 36 67 36 1 3
93 555 L4 30 47 64 124 2 2
78 82 62 101 26 315 27 2 30

TURKIYE'NIN ABD PAZARINA
IHRACAT OLANAGI BULUNAN MAKINE

GRUPLARI

Belirtilen dridn secim kriterleri

kullanildiginda ABD pazarina ihracat
olanagi bulunan drinler asagidaki

gibi secilmistir.

SECiLMiS HEDEF URUNLER
Diger Makine ve Aksamlari

848310 Tranmisyon Milleri, Kranklar
848330 Yatak Kovanlari (rulmansiz

olanlar), Mil Yataklari

848340 Disliler, Disli Sistemleri, Bilyeli
Vidalar, Disli Kutulari

847989 Kendine Ozgii Fonksiyonlu
Diger Makine ve Cihazlar

842139 Diger Motorlar icin Hava Filt.
842490 Puskurtiicl, Dagrtic,

Yangin Sondirdcilerin

Aksam ve Parcalari

Pompa ve Kompresor

841330 icten Yanmali Pistonlu Motor
Yakit, Yag/Sogutma Pompalari Aksam
ve Parcalari




841350 Diger Dogrusal Deplasmanli
Pompalar (Pozitif Hareketli)

841360 Diger Doner Deplasmanli
Pompalar Aksam ve Parcalari
841381 Diger Pompalar

841391 Pompalarin Aksam ve
Parcalari

841370 Diger Santrifijld Pompalar
Aksam ve Parcalari

841490 Hava, Gaz Pompasi ve
Kompresdrii ile Vantilator Aksam ve
Parcalari

841480 Diger Amaclar icin Kullanilan

Kompresor, Vantilator, Aspirator
Aksam ve Parcalari

841459 Diger Vantilator ve Aspiratorler

841460 Aspiratorld Davlumbazlar
Aksam ve Parcalari

Tirbin ve Turbojetler Hidrolik
Silindirler

841191 Turbojetler/Turbopropellerin
Aksam ve Parcalari

841199 Diger Gaz Turbinlerinin Aksam

ve Parcalari
841290 Diger Motor, Kuwvet Ureten

Makinelere Ait Aksam ve Parcalar
841229 Diger Hidrolik Gl¢ Motorlari
841221 Dogrusal Hareketli Hidrolik
Gii¢ Motorlari (Silindirler)

Rulmanlar

848210 Bilyeli Rulmanlar Aksam ve
Parcalari

848250 Silindirik Makarali Rulmanlar
Aksam ve Pargalari

Reaktor ve Kazan
840310 Merkezi Isitma Kazanlari

iLK 30 EYALET MAKINE iITHALATI 2012 (MILYON DOLAR) TABLO 2
ENDUSTRIYEL|  POMPA INSAAT TURBIN ENDUSTRIYEL] YOk METAL ) o
EYALET ISITICILAR | KOMPRESGR | MADENCiLiK | TurBOJET | VANALAR KLIMALAR Iﬁ'ﬂim Tslzself:jxm TARIM TEKSTIL BURO
TEKSAS 251 184 169 147 82 81 37 37 26 16 3
KALIFORNIYA 197 331 136 118 167 159 131 54 58 6 2
ILLINOIS 51 364 468 157 115 157 182 56 13 84 0,9
GEORGIA 190 59 100 98 85 144 134 44 122 150 1
MICHIGAN 71 60 282 337 37 237 18 11 16 994 2
OHIO 66 89 459 322 75 184 62 51 38 65 0,3
NORTH CAROLINA 20 76 52 46 60 78 88 52 23 10 0,1
SOUTH CAROLINA 23 34 184 65 37 235 77 15 96 234 0,4
KENTUCKY 28 49 80 86 9 116 49 54 1 5 0,2
TENNESSEE 58 59 530 105 36 45 29 10 36 74 0,1
CONNECTICUT 30 40 77 16 12 85 13 7 20 0,0 0,1
PENNSYLVANIA 80 100 40 131 115 175 56 35 82 1 0,3
INDIANA 15 51 101 246 20 59 27 10 6 9 0,1
NEW YORK 63 104 89 39 85 42 146 37 27 1 0,9
NEW JERSEY 28 142 40 39 11 65 245 58 58 3 0,3
WASHINGTON 8 [ 15 17 15 8 34 7 19 1 0,1
FLORIDA 23 71 50 16 104 61 38 27 17 4 0,2
WISCONSIN 40 67 20 31 86 27 119 52 45 115 1.4
MARYLAND 7 52 16 31 10 1 45 4 5 28 0,0
ARIZONA 28 1 7 22 16 10 17 2 1 0,1 0,0
ALABAMA 63 13 31 116 9 25 17 3 1 467 0,3
VIRGINIA 23 61 35 30 93 25 33 30 4 3 -
IOWA 12 71 9 19 12 34 4 3 2 86 0,1
OREGON 3 14 5 7 3 3 1" 2 1 0,3 0,0
MASSACHU 14 74 28 37 28 74 49 19 15 1 2
MINNESOTA 11 78 16 21 42 17 19 13 7 36 0,5
MISSOURI 11 52 20 45 48 22 22 17 22 0,5 0,2
OKLAHOMA 30 5 4 4 7 8 3 1 4 0,0 -
KANSAS 9 89 8 10 5 18 8 2 1 0,5 0,0
MISSISSIPPI 8 36 3 13 2 6 12 1 1 58 0,0

JUaWIW

€9



64

moment

Endustriyel Yikama ve Kurutma

Makineleri
842290 Bulasik Yikama Makineleri

Kagit ve Basim Makineleri

844130 Kutu, Tup, Varil, vb
Muhafazalari Yapmaya Mahsus
Makineler

844190 Kagit Hamuru, Kagit Karton
isleyen Makine Aksam ve Parcalari

Yik Kaldirma Tasima ve istifleme
Makineleri

842890 Diger Kaldirma Yikleme
Benzeri isler icin Makineler
842549 Yivli Krikolar

Tarim Makineleri

870190 Traktorler

843390 Hasat Makinelerinin Aksam ve
Parcalari

843699 Diger Tarla, Bahce Makine ve
Cihaz Parcalari, Aksamlari

843290 Tarla, Orman, Bahce Tariminda
Kullanilan Makinelerin Aksamlari

Endistriyel Klima

841590 Klima Cihazlarinin Aksam ve
Parcalari

841810 Birden Fazla Dis Kapili
Kombine Sogutucu

841899 Sogutucu/Dondurucu-lsi
Pompalarina Ait Aksam ve Parcalar
841850 Vitrin/Tezgah vb Tipi Sogutucu

Metal isleme ve Takim Tezgahlari
845610 Lazerle, Fotonla, Digerisin
Yoéntemleri ile Calisanlar

846229 Diger Rulo Haline Getirme
Katlama Makineleri

851580 Lehim, Kaynak icin Diger
Makine ve Cihazlar

Insaat ve Maden Makineleri

843149 Agir is Makineleri

843120 Diger Yik Arabalarinin Aksam
ve Parcalari

847490 Toprak, Tas, Cevher vb Ayiran,
Yikayana Makinelerin Parcalari
843143 Delme/sondaj Makineleri

Hadde ve Dokim Makineleri

848071 Kaucuk/Plastik Maddeler icin
Enjeksiyon/Basincli Dokim Kaliplari
848050 Cam Kaliplari

848049 Metaller/Metal Karbirler icin
Diger Dokim Kaliplari

845590 Metalleri Haddeleme
Makinelerinin Aksam ve Parcalari
845530 Hadde Silindirleri Aksam ve
Parcalari

845490 Tas Ocaklari, Dokim Potalari,
Kilce Kaliplari Aksam ve Parcalari

Gida Makineleri

842121 Suyun Aritma Cihazlar
843810 Ekmek, Pasta, Biskivi,
Makarna imali icin Makine ve Cihazlar
843890 Yiyecek/icecek Makineleri
843880 Yiyecek icecek Sanayinde
Kullanilan Diger Makine ve Cihazlar
841989 Pastorize/Kondanse Etme Vb.
isler icin Cihaz ve Tertibat

843790 Tohum ve Tane isleme
Makinelerinin Aksam ve Parcalari

Ambalaj Makineleri
842230 Sise/Kutu Doldurma

Kapstlleme, icecekleri Gazlandirma
Makineleri

842240 Diger Paketleme/Ambalajlama
Makineleri

Kaucuk ve Plastik Makineleri

847790 Kaucuk/Plastik Esya imal
Makinelerinin Aksam ve Parcalari
847780 Kaucuk/Plastik Esya imaliicin
Diger Makine ve Cihazlar

847720 Kaucuk/Plastik icin Ekstriizyon
Makineleri

Vanalar

848120 Yagli Hidrolik /Pnématik
Transmisyon Valfleri

848140 Emniyet Birakma Valfleri
848180 Diger Muslukcu Esyasi
848190 Musluk ve Valflerin Aksamlari

Endustriyel Isiticilar

841950 Isi Degistiriciler (Esanjorler)
841919 Diger Elektriksiz Aninda/
Depolu Su Isiticilar

841790 Elektriksiz Sanayi/Laboratuar
Firinlarinin Aksam ve Parcalari

ABD'YE IHRACAT OLANAGI

BULUNAN URUNLER iCIiN

HEDEF PAZARLAR

ABD pazarinda secilen dncelikli Grinler
icin hedef pazarlar 5 grup halinde sunul-
maktadir. Bu gruplar Eyaletlerin cografi
yakinliklari ve benzer Urln ihracati ola-
naklarina gore yapilmistir.

ABD PAZARINA iHRACATIN
ARTIRILMASI ICIN ONERILER
ABD pazarinda makine sektorinin
ihracatinin artirilmasi icin asagida
uygulama dnerileri sunulmaktadir.

5 Eyalette Sirekli Tirk Makine
Ticaret irtibat Merkezi Kurulmasi ve
Eslestirme Programlari Yapilmasi
New Jersey, Illinois-Michigan,
North Carolina-Florida, Texas ve



EYALET VE URUN GRUBU MATRIKSi VE 5 HEDEF GRUP TABLO 3

1.GRUP 2.GRUP 3.GRUP 4.GRUP 5.GRUP
OHIO
EYALETLER KENTUCKY
NEW JERSEY INDIANA NORTH CAROLINA
VE NEW YORK ILLINOIS SOUTH CAROLINA
] MASSACHUSSETS MISSOURI GEORGIA TEXAS CALIFORNIA
MAKINE T T WISCONSIN FLORIDA OKLAHOMA ARIZONA
GRUPLARI MARYLAND MICHIGAN Téhﬁi’gg‘& KANSAS WASHINGTON
VIRGINIA PENNSYLVANIA
IOWA MISSISSPPI
MINESOTA
DIGER MAKINE AKSAM VE PARCA X X X X
TURBIN TURBOJET VE HiDRO SiL. X X X X X
POMPA VE KOMPRESOR X X X X X
INSAAT VE MADEN MAKINELERI X X X X
METAL iSLEME VE TAKIM TEZGAHI X X
VANALAR X X X X X
ENDUSTRIYEL KLIMALAR X X X X
TARIM MAKINELERI X X X
YUK KALDIRMA TASIMA VE ISTIF. X X
RULMANLAR X
GIDA MAKINELERI X X
HADDE VE DOKUM MAKINELERI X X
KAUGCUK VE PLASTIK MAKINELERI X X
AMBALAJ MAKINELERI X X X
KAGIT VE BASIM MAKINELERI X
ENDUSTRIYEL ISITICILAR X X
REAKTOR VE KAZANLAR X
ENDSUTRIYEL YIK. VE KUR. MAK. X X

California’'da sirekli Tirk Makine
Ticaret irtibat Merkezleri kurulmasi,
ilgili eyaletlerde secilmis Urlnler icin
alicilar ile saticilari sirekli eslestirme
programlari uygulanmasi,

5 Eyalet Merkezli Yilda 2 Kez Ticaret
Heyeti Diizenlenmesi

New Jersey, Illinois-Michigan, North
Carolina-Florida, Texas ve California’da
yilda ikiser kez ilgili eyaletlerin katilimr ile
secilmis Urlnlericin alici ve saticilari bu-
lusturan ticaret heyetleri dizenlenmesi,

5 Eyalet Merkezli URGE Projesi
Gelistirilmesi

New Jersey, Illinois-Michigan, North
Carolina-Florida, Texas ve California
merkezli 5 eyalet grubu icin secilmis
drlnlerde yine secilecek 20'ser
Turk Uretici-ihracatci firmaicin 5

ayri Uluslararasi Rekabeti Gelistirme
Projesi Hazirlanmasi ve Uygulanmasi

Fuar Katilimlari ve Eslestirme
Programlari

Belirtilen fuarlara secilmis Turk fir-
malarinin katilimi, ilgili eyaletlerden
alicilarin 6nceden bilgilendirilmesi ile
ozel tanitim ve eslestirme programlari
yapilmasi.

ABD MAKINE PAZARINA GIRIS VE

FIRMALAR iCiN ONERILER

e Secilmis tim alt makine grup-
larinda ABD'nin talep makine
standartlarinin belirlenmesi ve
Tirk makine Ureticilerinin/ih-
racatcilarinin bu standartlarda
makine Uretimi (Ekonomi Ba-
kanligr destekli secilmis firma-
lar icin program-tesvik], ABD

standartlarina uygunluk belgesi
icin Turkiye'de akredite bir firma
kurulmasi, ABD'li firma ile isbirli-
gi yapilmasi,

Secilmis tim alt makine grupla-
rinda metrik/6lci farklarinin orta-
ya konulmasi ve cevrim tablolari
calismasi hazirlanmasi (Ekonomi
Bakanligi Dis Pazar Arastirma
Destegi

Secilmis alt makine gruplarinda
ABD ic pazarinda istenilen
zorunlu kullanim sertifikalarinin
tespiti ve sertifikalandirma
islemlerinin yapilmasi (Ekonomi
Bakanligi destekli secilmis
firmalar icin program-tesvik],
ABD sertifikalarinin alinmasi

icin Turkiye'de akredite bir

firma kurulmasi, ABD'li firma ile
ishirligi yapilmasi,
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ABD’DE ONEMLIi MAKINE FUARLARI TABLO 4
SEKTOR FUAR iSMi EYALET TARIH
AG CONNECT ” -
TARIM MAKINELERI INTERNATIONAL INDIANA OCAK|K2|7Y|2L9D(’JAC|,3AIIS G
AGRICULTURE EXHIBITION -
: . HER YIL
CALIFORNIA
TARIM MAKINELERI WOLRD AG EXPO SUBAT 2014
ENDSUTRIYEL ISITMA VE ENDUSTRIYEL HER YIL
/ NEW YORK
KLIMA AHR EXPO OCAK 21-23 OCAK 2014
INSAAT MAKINELERI CONEXPO NEVADALAS VEGAS HER YIL
' 4-8 MART 2014
MADEN MAKINELER] MINEXPO NEVADALAS VEGAS H';[F;Z”-
KAGIT MAKINELERI TISSIUE WORLD AMERICAS FLORIDA HER YIL
18-21 MART 2014
VALVE WOLRD AMERICAS iKi YILDA BIR
VANALAR EXPO CONFERENCE 2015
AMBALAJ MAKINELERI PAC EXPO INTERNATIONAL NEVADA LAS VEGAS HER YIL
2014 EYLUL
AMBALAJ PAKETLEME MAKINELERI WESTPACK CALIFORNIA HER YIL
AMBALAJ PAKETLEME MAKINELERI SOUTHPACK NORTH CAROLINA HER YIL
HAZIRAN 2014
AMBALAJ PAKETLEME MAKINELERI EASTPACK NEW YORK HER YL
HAZIRAN 2014
METAL ISLEME MAKINELERI FABTECH ILLINOISCHICAGO HER YIL
TAKIM TEZGAHLARI IMTS MACHINE TOOL SHOW ILLINOIS CHICAGO AU
8-13 EYLUL 2014
- - FA&M FOOD AUTOMOTION HER YIL
GIDA MAKINELERI MANUFACTURE EXPO FLORIDA NISAN 2014
ENDUSTRIYEL YIKAMA VE KURUTMA S iKi YILDA BIR
MAKINELERI THE CLEAN SHOW DEGISIYOR 201
_ _ _ ATME MEGATEX AMERICAN HER YIL
TEKSTIL MAKINELER INTERNATIONAL TEXTILE GEORGIAATLANTA MAYIS 2014
MACHINERY EXHIBITION




Uretim kapasitesi ve tretimde
sirdurilebilirlik ile ilgili dogru ve
kapsamli sirket bilgileri hazirlan-
masi ve alicilara sunulmasi,
Diger pazarlara ve ozellikle Avru-
pa Birligi Ulkelerine yapilmis olan
ihracatlarin referans ve given
kaynagi olarak sunulmasi,
Ingilizce ve uluslararasi standart-
larda sirket Urln ve teknoloji tani-
timi yapan web siteleri kurulmasi,
Urtin aciklamalari, Griin 6zelikleri

ABD’NiN EN COK iTHAL ETTiGi MAKINE URUNLERI iLE TURKIYE'NiN EN COK iHRAG ETTiGi

ve Urlin ambalajlarinda alicilarin
talep ve ihtiyaclarini karsilayacak
bilgilerin olmasi,

Uriinlerin, rakip Griinlerden Gs-
tinliklerinin ve saglayacagi ilave
avantajlarin kisa, basit ve acik
olarak sunulmasi,

Okyanus asiri bir tedarikci olarak
zamaninda teslim ile ilgili alicilarin
ikna edilmesi, given tesis edilmesi
Secilmis drlnlericin ABD pazarina
e-ticaret portali olusturulmasi,

MAKINE URUNLERI SIRALAMASI iCiN KARSILASTIRMA (MILYON DOLAR)

MAKINE URUNLERI

DIGER MAKINE VE AKSAMLARI

TURBIN TURBOJET HIiDROLIK
SILINDIR
POMPA VE KOMPRESOR

iINSAAT VE MADEN

METAL iSLEME VE TAKIM
TEZGAH

VANALAR
ENDUSTRI KLIMA

TARIM MAKINE

YUK KALDIRMA TASIMA
ISTIFLEME

RULMAN
MOTORLAR
GIDA MAKINE

HADDE VE DOKUM

KAUCUK VE LASTIK

TEKSTIL MAKINE

BURO MAKINE
KAGIT VE BASIM MAKINE
AMBALAJ MAKINE
ENDUSTRI ISITICI

REAKTOR VE KAZAN

ENDSUTRI KURUTMA VE
YIKAMA

DERI MAKINE

TOPLAM

 ABD
ITHALATI

26.9

24.3

6.1

3.1
2.6
2.6
2.4
2.3

2.2

2.0

739

23

163.6

e Satis sonrasi hizmetler ve yedek

parcalar icin yerel firmalar ile or-
taklik, merkezi birimler kurulma-
sI, birkac Urin grubu-sirket ortak
firma kurmalari

e Yetkin yerel distribitor ve mu-

messil ile calisma, deneme maki-
neleri gonderme, test ve mihen-
dislik hizmetleri sunulmasi
Ihracatci firmalar arasinda haksiz
rekabet olusturan fiyat uygulama-
larinin “otokontrolu”.

TABLO 5
TURKIYE _ TURKIYE TURKIVE'NIN TURKIYE NIN
GENEL iHRACATINDA ABD'YE .
IHRACATI SIRA IHRACATI HRACATINDA

786 3 43 6
335 " 209 1

731 4 43 5

1.1 2 A 4

672 5 35 7
451 7 177 2

15 1 34 8

543 6 116 3

249 13 1 19

106 16 10 9

6 22 0,002 21
A 8 2 13
365 10 7 10

122 14 1 16
281 12 3 11

18 20 1 18

51 18 1 15

98 17 1 17

107 15 1 14
399 7 0,6 20

23 19 2 12

7 21 - -

8.5 741
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“BILIM VE TEKNOLOJIDE
YENILIGIN ONCUSU
OLACAGIZ”

Universite-sanayi isbirligini temel alan egitim anlayisi ile Ar-Ge ve
inovasyona dayali iretim sistemini benimsemis mihendisler yetistirmeyi
amacladiklarini belirten Ondokuz Mayis Universitesi Makine Mihendisligi
B5lom Baskani Doc. Dr. Hakan Ozcan, egitimin niteligini yikseltmek icin
calismalarinin kesintisiz sirdiguni soy|ejJ

ndokuz Mayis Universitesi M-
hendislik Fakdltesi blnyesinde
1993 yilinda kurulan Makine M-
hendisligi Bolumu, 2008-2009
egitim-ogretim doneminde lisans ve
yiksek lisans diizeyinde ilk 6grencilerini
kabul etti. Bilim ve teknolojide yeniligin
oncisi olmayl amaclayan Ondokuz
Mayis Universitesi Makine Miihendis-
ligi Boliminin egitim miifredati ise
sanayinin beklentileri dikkate alinarak
hazirlandi. Egitimin niteliginin kokli
gecmise sahip rakiplerle yarisabilecek
dizeye ulastigini vurgulayan Dog¢. Dr.
Hakan Ozcan, bélimiin yapisi ve gele-
cege yonelik planlariyla ilgili bilgi verdi.

Ondokuz Mayis Universitesi Makine
Mihendisligi Bolimi ne zaman
kuruldu? Egitimde belirlediginiz temel
hedefler nelerdir?

Ondokuz Mayis Universitesi Makine
Mihendisligi Bolum, 1993 yilinda
Muhendislik Fakdltesi blnyesinde
kuruldu. Gerekli altyapi saglanarak
2008-2009 egitim-ogretim yilindan
itibaren lisans ve ylksek lisans duze-
yinde 0grenci kabul etmeye basladi.
Egitim ve arastirmaya yonelik aka-
demik personelimiz; iki profesor, Uc
docent, dort yardimci docent ve dokuz
arastirma gorevlisinden olusuyor.
Egitimde temel hedeflerimiz; bilim

ve teknolojide yeniligin, egitim ve
6gretimde niteligin, hizmette paydas
memnuniyetinin Ust dizeyde oldugu

Dog. Dr. Hakan OZCAN
Ondokuz Mayis Universitesi Makine
Mihendisligi Blim Baskan

bir bolim yaratmaktir. Mifredat ve
bolim olanaklarimiz bu hedefler dog-
rultusunda olusturuldu.



Bilginin Uretilmesi
kadar bilginin pratik
uygulanabilirliginin
tescili olan

patent gelistirme
konusunda Ar-Ge
destegi vermek de
bélimiimiiziin baslica

hedeflerindendir.

Daha iyiye ulasma noktasinda
onceliginizi hangi konulara verdiniz?
Bolimimiz 2008-2009 egitim-ogre-
tim yilindan itibaren lisans ve ylksek
lisans egitimine, 2009-2010 egi-
tim-0gretim yilindan itibaren lisans
ikinci 6gretim programina, 2011-2012
yilindan itibaren ise doktora egitimine
basladi. itk mezunlarimizi 2011-2012
egitim-ogretim yilinda verdik. Boli-
mimiz, bir taraftan Glkemizin ihtiyac
duydugu teknik eleman ihtiyacini
karsilarken diger taraftan arastirma
faaliyetleriyle bilim Uretimine katkida
bulunuyor. Bilginin Uretilmesi kadar

- NDISLiK
FAKULTESI|

bilginin pratik uygulanabilirliginin
tescili olan patent gelistirme konu-
sunda Ar-Ge destegi vermek de bolu-
mimuzin baslica hedeflerindendir.

Ayrica arastirma ve egitim araciligiyla
inovasyonu desteklemek bolimimu-
zin oncelikleri arasindadir.

Egitim konularini olustururken
sanayiden gelen talepleri de dikkate
aldiniz mi? Teorik egitimlerle pratik
arasindaki dengeyi nasil sagladiniz?
Makine mihendisligi; makinelerin,
sistemlerin ve mekanik sireclerin ta-
sarim, imalat ile isletimlerini iceren;
oldukca genis alanlara ve sektorlere
yayilmis, yaraticilik iceren temel

bir mihendislik disiplinidir. Makine
teorisi ve dinamigi, kati cisimler me-
kanigi, akiskanlar mekanigi, termodi-
namik, tasarim ve imalat ile ozellikle
son yillarda gelisen mekatronik ve
biyomekanik gibi disiplinlerarasi
konular da makine muhendisliginin
temel calisma alanlaridir. Egitim
konularimiz makine mihendisliginin
belirtilen temel calisma alanlari goz
oninde bulundurularak belirlendi.
Egitim konularini olustururken 6zel-
likle secmeli derslerde sanayiye hitap
edebilecek, sanayide gelisimi sagla-
yabilecek, ogrencilerin ilgi duyduklari
alanlari kapsayacak egitim konulari
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Kendini sirekli
yenileyen bélimimiiz,
énci ve yenilikgi
anlayisiyla nitelikli
egitim hizmeti sunuyor.

secildi. Egitim siresi boyunca teorik
dersleri daha anlasilir kilmak ama-
ciyla altinci ve yedinci yariyillarda,
cesitli mihendislik derslerinin de-
neysel calismasi seklinde degerlen-
dirilebilecek laboratuvar calismalari
yaptiriliyor. Son sinif égrencilerinin
mihendislik problemlerine ¢c6zim
bulabilmeleri amaciyla ise makine
proje ve bitirme calismasindan olu-
san proje dersleri veriliyor.

Ogrencilerinize pratik uygulamalara
yonelik sundugunuz teknik olanaklar
nelerdir?

O@rencilerimiz icin strekli olarak tek-
nik geziler dizenliyoruz. Egitim-ogre-
tim planimizda yer alan bazi dersler ile
ogrencilerimizin arastirma ve gozlem
yapma yeteneklerini gelistirmeye ¢ali-

sirken diger yandan da fikir ve yenilik
gelistirme kabiliyetlerini artirarak Uret-
ken olmalarini saglamaya calisiyoruz.
Bolimimuzde anabilim dallarina bagli
olarak imalat ve konstriiksiyon, enerji,

termodinamik-akiskanlar mekanigi,
mekanik ve makine dinamigi ile lcme
teknigi-otomasyon laboratuvarlari
bulunuyor. Bu laboratuvar altyapisti ile
makine laboratuvari dersleri kapsa-
minda cesitli calismalar yurtterek
nitelikli mihendisler yetistirmeyi
amacliyoruz. Ozellikle 6grencilerimizin
laboratuvar imkanlarindan 6zgurce
yararlanmalarti icin ¢aba sarf ediyoruz.
Bu kapsamda 6gretim Uyelerimiz ile
birlikte 6grencilerimiz, 6gretim pla-
ninda yer alan makine proje ve bitirme
calismasi dersleriicin ortak proje
calismalari yapiyor.

Ogrencilerin Ondokuz Mayis
Universitesini se¢gmesindeki temel
nedenleri siralayabilir misiniz?
Ondokuz Mayis Universitesi Makine
Mihendisligi Bolimu olarak 6grenci-
lerimize son teknolojiye sahip cihazlari
kullanabilme imkani sunuyoruz. Kendi-
ni strekli yenileyen bolimimiuz, oncl
ve yenilikci anlayisiyla nitelikli egitim
hizmeti sunuyor. Bu nedenle Ondokuz
Mayis Universitesi Makine Miihendis-
Ligi Boliminu secen 6grenciler hem
beklentilerine cevap buluyor, hem de
basarili calismalara imza atarak bolu-
mimizin prestijinin yikseltilmesine
katkida buluyor.



sanayiyle koordineli ¢calisma yapma
sansina sahip mi? Sagladiginiz staj
olanaklari nelerdir?

Universite-sanayi isbirligine dayali bir
egitim anlayisi ile Ar-Ge ve inovas-
yona dayall Uretim sistemini benim-
semis muhendisler yetistirmek icin
egitim faaliyetlerimizi gelistirmeye
6zen gosteriyoruz. Bircok sanayi ve
sivil toplum kurulusuyla isbirligi ya-
pan bolimimiz 6grencilere staj ola-
naklari konusunda yardimci oluyor.
Boylece dgrencilerimizin mihendislik
uygulamalarindaki eksikliklerini
gorerek, pratik bilgilerini ve teknik
becerilerini artirmayi amacliyoruz.
Ozellikle ilgili sektérlerde staj imkan-
lari saglamaya calisarak, ogrencilerin
uretime odakli sanayi firmalarinda
staj yapmalarini tesvik ediyoruz.

Bolimiiniz biinyesinde
gerceklestirdiginiz veya
gerceklestirmeyi planladiginiz sanayi
projeleri konusunda bilgi verir misiniz?
Mezun olan veya son siniftaki 6gren-
cilerimizin Bilim, Sanayi ve Tekno-

loji Bakanligi tekno girisim sermaye
desteklerinden faydalanmasi icin
projeler gelistiriyor, teknik olanaklari-

mizi 6grencilerin hizmetine sunuyoruz.
Ogretim tyelerimiz ile 6grencilerimiz,
degisik zamanlarda TUBITAK ve benze-
ri kamu kurumlarinin ve cesitli sanayi
sirketlerinin destekledigi arastirma
gelistirme projelerinde ortak gorev
aliyor. Bu projeler 6zellikle nano mi-
hendislik ve otomotiv sanayisi tzerine

yogunlasmakla birlikte, havacilik ve
uzay sanayisine yonelik calismalar da
gerceklestiriyoruz. Universitemizde
yakin zamanda faaliyete gececek olan
teknoparkta Ar-Ge ve inovasyon iceren
projelere ogrencilerimiz, mezunlari-
miz ve 6gretim Uyelerimizin katilmasi
icin caba sarf ediyoruz. Ayrica ilimizde
faaliyet gosteren firmalardan univer-
site-sanayi isbirligi cercevesinde ortak
proje gelistirmek icin gelen onerileri
degerlendirirken diger yandan da firma
ziyaretleri ile birlikte calisma imkanla-
rini artirmaya calisiyoruz.

Turkiye'deki sanayi kuruluslarinin
Universitelere bakisini nasil
yorumluyorsunuz?

Ulkemizde (iniversite ve sanayi kuru-
luslari birbirinden bagimsiz hareket
ediyor. Bu durumun dizeltilmesiicin
Universite ve sanayinin bir arada calis-
masi, ishirligi imkanlarinin gelistiril-
mesi gerekiyor. Son yillarda tlkemizde
Universite-sanayi isbirligine verilen
o6nem artsa da arzulanan dizeye
ulasamadi. Zaman icinde TUBITAK ile
Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanligi-
nin sagladigr destekler bu isbirliginin
gelismesini saglayacaktir. Bolim
olarak bu ishirligine destek olmak
amaciyla yuritilen projeler haricinde
de sanayi tecribesi olan, meslekte
basarili olmus mihendislerin deneyim-
lerini paylastigi toplanti ve seminer gibi
etkinlikler duzenliyoruz.
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HAVACILIK TEKNOLOJILERI
AR-GE VE UYGULAMA MERKEZI:
OMU UZAYTEM

Nitelikli insan giicu yetistiren Universitelerin, bu insan giicini belirli
merkezlerde istthdam ederek, sanayiyi desteklemesi gerektigini savunan
UZAYTEM Proje Koordinatéri Ucak Mihendisi Cevat Sunol, “Havacilik
bilimleri, makine mihendisligi ve malzeme bélimiinden bircok 6grenci
merkezimizde yiiksek lisans ile doktora diizeyinde arashrmalar yaparak

projeler yiritiyor” dedi.

ndokuz Mayis Universitesi
binyesinde bulunan ilgili fa-
kultelerle esgidimli olarak
calismasi planlanan Hava-
cilik ve Uzay Teknolojileri Uygulama
Arastirma Merkezi (UZAYTEM] 2011
yilinda kuruldu. Ogrencilerin pek
cok egitimi bir arada bulabilecegi,
aktif olarak projeler gelistirebilecegi,
dogrudan dretim yapabilecegi, bilgiye
ve teknik yeterlilige ulasabilecegdi bir
merkez haline gelmeyi amacladikla-
rint belirten Cevat Sunol, merkezin
calismalari hakkinda bilgi verdi.

UZAYTEM'in yapisiyla ilgili bilgi alabilir
miyiz? Merkez ne zaman kuruldu?
Hangi alanlarda calismalar yapiyor?
Ondokuz Mayis Universitesi biinyesin-
de bulunan Havacilik ve Uzay Bilimle-
ri Fakultesi ile Sivil Havacilik Yiksek
Okulunun UZAYTEM'de esgldimli
olarak calismasi planlaniyor. 2011
yilinda kurulan UZAYTEM, havaci-

lik teknolojileri Ar-Ge ve uygulama
merkezidir. Merkezimiz biinyesinde,
faaliyetlerine baslamis ve yetkilendi-
rilmis ucus egitim organizasyonu da
bulunuyor.

UZAYTEM'in teknik altyapisindan ve
merkez binyesinde yapilandirilmis
bolimlerden bahseder misiniz?
Merkezinizde kag kisi gorev

yapiyor, aktif olarak kullanilan ka¢
laboratuarlara sahipsiniz?
Universitemizin Ballica’da bulunan
yerleskesinde Tekel'den devraldi-
gimiz 66 adet 1000 metrekare ve lc¢
adet 5 bin metrekare hangarimiz
bulunuyor. Ucus faaliyetlerimizi ise
900 metre uzunlugunda, 30 metre
genisliginde asfalt pistimizde gercek-
lestiriyoruz. Ayni yerleskede mer-



kezimize ait ve disaridan gelen hafif
ucaklara bakim verdigimiz bir bakim
kurulusumuz ve bakim hangarlarimiz
yer aliyor. 2013 yili icinde merkezimiz
binyesinde 1000 metrekarelik bir
kompozit atdlyesi olusturduk. Hava-
cilik, savunma ve rizgar enerjisi ala-
ninda calismalar yaptigimiz bu atél-
yede, hem farkli kurum ve firmalar
ile ortak projeler yiritmeyi, hem de
doner sermaye kapsaminda ylksek
nitelikli kompozit parcalar gelistir-
meyi hedefliyoruz. Atolye birbirinden
izole, laminasyon, tesviye, boya, boya
kurutma boélimlerine, montaj alan-
larina ve bilgisayar destekli tasa-

rim ofisine sahiptir. Atélyemizde el
yatirmasi, vakum torbalama, vakum
inflizyon ve resin transfer molding
teknikleri ile Uretim yapacak teknik
altyapimiz mevcut. insansiz hava
araclarinin ve hafif ucaklarin kanat ve
govde parcalarina isil islem yapabil-
mek icin 8x2x2 metre boyutlarinda
bir post kir firinimiz var. Atélyemizin
kurulus calismalarina paralel olarak
2013 yiliicinde TUSAS In gelistirdi-

gi turboprop motorlarin testlerinde
kullanilmak Uzere insansiz ucak
platformu tasarladik ve drettik. 180

kilogram azami kalkis agirligina ve
alti metre kanat acikligina sahip plat-
formun test ucuslarini tesislerimizde
basari ile gerceklestirdik. Merkezi-
mizin oncelikli hedefi, bu atdlyede
insansiz hava araci platformlari ve
hafif sportif ucaklar tasarlamak,

dretmek ve gelistirmektir. Bunun
yani sira kompozit malzemeler lUze-
rine sahip oldugumuz bilgi ve Uretim
kabiliyeti ile farkli projelerde ¢6zim
ortadi olmak istiyoruz. Oniimiizdeki
dénemde atdlyemizin ISO 9001 belge-
lendirme calismalarina baslayacagiz.
UZAYTEM'in alti kisiden olusan yone-
tim kurulunda bir madur, iki madur
yardimcisi ve i¢ memur bulunuyor.
Ucus egitim organizasyonunda iki
pilot ve iki teknisyen gorev yapiyor.
Bunun disinda Ar-Ge calismalarinda
bulunan akademisyenler, Universite-
mizin diger bolimlerinden gorevlen-
dirme ile calismalarini siirdiriyor.
Atolyelerimizde gorev alacak nitelikli
personeli yetistirmek icin ise egitim
programlari dizenleyerek kadromuzu
genisletiyoruz. Amacimiz; kompozit
atolyesinde uretilen ucak parcalari-
nin, olusturdugumuz montaj hattinda
montajlarini yapmak ve sonunda
ucagi piste cikarmaktir.

Universite-sanayi isbirliginin
gelistirilmesi acisindan ele alindiginda,
UZAYTEM gibi Ar-Ge merkezlerinin
onemi nedir?

Ulkemizde kalkinma acisindan sana-
yiye dncelik veriliyor. Sanayide yiksek
katma deger yaratabilmek icin ise
Ar-Ge’'nin desteklenmesi gerekiyor.
Ar-Ge’'nin en onemli girdisi, yiksek
nitelikli insan giictidir. Ulkemizde
sanayi kuruluslarinin cok nemli bir
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bolimu, Ar-Ge icin gerekli nitelikli
insan gucuni istihdam edebilecek
altyapiya sahip degildir. Bu nedenle
insan guclni yetistiren Universiteler,
bu insan gicinu belirli konular tze-
rine kurulmus merkezlerde istihdam
ederek, sanayiye destek vermek
zorundadir. Bu merkezin Uretim alt
yapisini kurarken bu ihtiyaclari géz
oninde bulundurduk. UZAYTEM'i
kurma amacimiz; hem sportif ucak ve
insansiz hava araci gibi kendi projele-
rimizi gerceklestirmek, hem savunma
sanayisinin ihtiyac duydugu parcalari
tretmek, hem de diger Universite-
lerden gelebilecek Ar-Ge taleplerini
karsilamakti. Bilginin, Gretim ve
imalatla bir arada oldugu boylesi bir
tesis kuskusuz pek cok firma icin de
ilgi cekici olacaktir. Dolayisiyla Uni-
versite-sanayi isbirliginin saglanmasi
acisindan somut bir adimdir.

UZAYTEM biinyesinde
gerceklestirdiginiz projeler

nelerdir? Mevcut projelerde makine
calisma firsati bulabiliyor mu?
Merkezimiz biinyesinde son olarak
Universiteler arasinda yapilan en
biuyiik “insansiz hava araci” projesi
gerceklestirildi. Proje, ticari olarak
bir amac dogrultusunda, biitce ve
takvim sinirlamasi icinde yapildi. Test
ucusunu da Ballica Kampusi'ndeki
pistimizde gerceklestirdik. Bu tip
sistemleri test edebilmeniz i¢in as-
keri ya da sivil rahat ucus pistlerine
ihtiyac var. ClinkU hava yolu trafiginin
yogun oldugu bir yerde projeleri test
edemezsiniz. Ucus pistimiz boylesi
projeleri test etmemize olanak sag-
liyor. Pistin deniz kenarinda olmasi
da gerekli durumlarda ucagi denize
yonlendirme sansi sunuyor. insansiz

hava aracini daha da gelistirmek,
daha rafine bir tasarima sahip olanini
yapmak istiyoruz. Ondokuz Mayis
Universitesi Rektdrii Prof. Dr. Hiise-
yin Akan’in talep ettigi sportif ucak
projesi de planlarimiz arasindadir.

Bu ucagin da tasarimindan Uretimine
tim calismalarini yine merkezimiz
binyesinde iki yil icinde tamamlamay!
distndyoruz.

Bilimsel proje calismalarinda gorev
almanin mihendislik 6grencilerine
neler kattigini distinliyorsunuz?
Ogrencilerimizin Gretimin icinde olmasini
istiyoruz. Turkiye'de pek cok Universite,
6grencisini sadece bitirme teziyle mezun
ediyor. Amacimiz; gerek havacilik ve uzay
bilimlerinden, gerek makine mihendis-
liginden, gerekse malzeme béliminden
bircok 6grencinin burada yiksek lisans
ve doktora diizeyinde arastirmalar ya-
parak projeler yiiriitmesidir. Ogrenciler
projeler gerceklestirerek, imalat yaparak
mezun olmalidir. Bunun icin de mimkin
oldugunca bilimsel projelerde, Ar-Ge fa-
aliyetlerinde gorev almalidir. Dolayisiyla
Universitelerde proje derslerinin olmasi,
atélyelerin bulunmasi gerekiyor. Ogren-
cinin gerceklestirdigi projeyi test edebil-
me sansina sahip olabilmesi 6nemlidir.
Bu acidan 6grencilerin pek cok egitimi
bir arada bulabilecegi, aktif olarak pro-
jeler gelistirebilecegi, dogrudan tretim
yapabilecedi, hem bilgiye hem de teknik
yeterlilige ulasabilecegi bir merkez
haline gelmek temel amacimizdir.

“UNIVERSITELER NITELIKLI AR-GE
MERKEZLERINE SAHIP OLMALI"
ALPER OZDEMIR

MAKINE MUHENDISLIGI

4. SINIF OGRENCISI

“Makine mihendisligini tercih etmesey-
dim muhtemelen farkli bir mihendislik
programina katilirdim. Clnku cevrem-
deki ve ailemdeki herkes teknik eleman
olarak calisiyor. Lisede egitim alirken
fizik bilimleri konusunda arkadaslarim-
dan 6nde oldugumu distintyordum. Bu
ylizden makine mihendisligi bolimini
sectim. Ondokuz Mayis Universitesi
Makine Mihendisligi Béliminin yeni
olmasina karsin onemli basarilara imza
atabilecek potansiyele sahip oldugunu
dusiiniiyorum. Ulkemizde cok bilyiik
Ar-Ge merkezleri var. Fakat bu mer-
kezler profesyonel mihendisler ile
calismayi seciyor. Ogrenciler ise mezun




olduklarinda pratikten yoksun kaliyor.
Bizlerin bu eksikligini giderip, profesyo-
nel kadrolar seviyesine tasiyacak olan
ise UZAYTEM gibi proje merkezleridir.
Bence teknik egitim veren tim okullarin
bu tir proje merkezlerine sahip olmasi
gerekiyor. Tlrk makine sanayisinin gelis-
me gosterdigini distinidyorum. Fakat ¢cok
detayli bilgiye sahip oldugumu da soyle-
yemem. Sanayimizde tasarim mihendis-
ligi yerine bakim onarim mihendisliginin
on plana ciktigi kanaatindeyim. Gelecege
yonelik kaygilar tasimakla birlikte umu-
dumu koruyorum. Mezun oldugumda
buyuk firmalarin Ar-Ge bolimlerinde
gorev almak istiyorum. Ancak bu firma-
larda calisacak dizeye ulasmak icin Uc¢
yil daha kendimi gelistirmeyi disinu-
yorum. UZAYTEM'in teknik yeterliligimi
gelistirmek icin en iyi secenek olaca-
gina inaniyorum. Makine muhendisligi
alaninda yiksek lisans ve doktora egitimi
almak da amaclarim arasinda yer aliyor.
Ancak bunu akademisyen olmak i¢in
degil, kisisel gelisimim icin istiyorum.”

“UZAYTEM EGITIMIMIZE KATKI
SAGLIYOR"

OKAN TUNCEL

MAKINE MUHENDISLIGI

4. SINIF OGRENCISI

“Yeni makineler tasarlamak, tretmek ve
sorunlari bilimi kullanarak ¢ozmek hep
ilgimi cekmisti. Makine mihendisligi
egitimi, ilgilendigi disiplinlerin ¢coklugu
ve glcldgl bakimindan zorlu bir sirec-
tir. Hem 6grenci, hem ogretim elemani
bakimindan nitelikli, basarili ve caliskan

insanlari blnyesinde bulundurmayi ge-
rektirir. Temelde bu sart saglanmali ve
pratigin su anda oldugundan daha ileri
bir seviyede oldugu bir egitim sistemi
tesis edilmelidir. Ondokuz Mayis Univer-
sitesi Makine Mihendisligi Bolimuinde
nitelikli 6gretim elemanlari oldugunu
fakat 6gretim elemani basina disen
6grenci sayisinin fazlaligi nedeniyle
pratige yeteri kadar agirlik verilemedigi
kanisindayim. UZAYTEM'in hazirladig
projelerde yer almanin egitimime katki
sagladigini disiniyorum. Gercek bir
projede yer almak, ekip calismasini
6grenmek, teorik bilgilerimizi pratige

dokme yetenegimizi gelistirmek ve calis-
tigimiz projelerin ilgi alanlarinda bilgi sa-
hibi olmak cok dnemli. Basarili ornekler
olmasina karsin genel olarak Tirk ma-
kine sektorl gelismis Ulkeler seviyesine
halen ulasamadi. Umarim genc¢ kusaklar
sayesinde bu fark kapanir ve Turkiye

bu sektorde dinya liderleriyle rekabet
edebilecek diizeyi yakalar. Mezuniyet
sonrasinda bir alanda uzmanlasip kendi
isimi yapmayi distntyorum. Bu alan
enerji veya imalat sanayisi olabilir, henlz
net bir fikrim oldugunu soyleyemem.
Yurt disinda ¢alismayr mecburi olmadik-
ca dusinmiyorum.”

“MUHENDISLIK SAHADA OGRENILIR”
RAHMI BEZCIOGLU

MAKINE MUHENDISLIGI

4. SINIF OGRENCISI

“Mekanik sistemlere cocuklugumdan bu
yana ilgi duyuyorum. Hayalim mihen-
dis olabilmekti. Universitedeki egitimin
sadece cok kiiclk bir adim oldugunu
dusitindyorum. Meslegi sahada 0grene-
cegime inaniyorum. Somut calismalar
6grencilerin gelisimi acisindan son
derece onemlidir.Gelismekte olmasina
karsin Turk makine sektoriindn istenilen
seviyeye ulastigini distinmiyorum. Daha
cok yol almamiz gerekiyor. Sektorin
mevcut potansiyeli nedeniyle gelecege
yonelik kaygi tasimiyorum. Yurt disinda
egitimimi sirdirmek gibi bir planim

yok. Fakat ufkumu genisletecek, nitelikli
projelerde calismak istiyorum.”
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“OSQ ILE BIRLIKTEN KUVVET
DOGUYOR”

Ortak Satin Alma Organizasyonu (OSO) Genel Midiri Suat Sari: “Genis
tabanli bir sahn alma organizasyonu olan OSO, yiiksek pazarlik giici

ile girdi maliyetlerini minimize ederek, élgek ekonomisine entegrasyonu
soggfomada yardimei bir mekanizma gérevini Ustleniyor.”

drkiye'nin en hizli biylyen ve
gelisen satin alma portfoylne
sahip olan 0SO A.S.; ortaklari,
Uyeleri ve tedarikgileri arasinda
kurdugu kazan-kazan stratejisi ve ge-
listirdigi yeni projeleri ile sektore hiz-
met veriyor. Makine ihracatcilar Birli-
ginin [MAIB) 6nciiligiinde 104 firmanin
bir araya gelerek kurdugu 0SO'nun
650 Uyesi bulunuyor. Organizasyonun
yapisi ve calismalariyla ilgili bilgi veren
0S0O A.S. Genel Midurt Suat Sari, yeni
doneme yonelik projelerini ve sektdrin
gelecegine iliskin 6ngdrilerini paylasti.

Suat SARI

Ortak Satin Alma Organizasyonu
(OSO) Genel Midiirij

0SO’nun yapisl, ¢calismalari ve
hedefleriyle ilgili bilgi verir misiniz?
0S0, 2005 yilinin ikinci yarisinda Dis
Ticaret Mistesarliginin destegi ile Orta
Anadolu Makine Ihracatgilari Birliginin
(MAIB) 6nciiliginde makine sekts-
rinde imalatci-ihracatci niteliginde
faaliyet gosteren firma ve temsilcilerin
bir araya gelerek olusturdugu genis ta-
banli bir satin alma organizasyonudur.
Tlrk imalat sanayisi acisindan girdi
maliyetlerinin ylksekligi temel sorun-
lardan biridir. Kicik, orta ve mikro
olcekli cok sayida firmanin olusturdugu
daginik bir yapiya sahip olan imalat
sanayisinde uygulanamayan olcek eko-
nomisi, yiksek seviyelerde seyreden
girdi maliyetleri ile firmalarimizi karsi
karsiya biraktigindan, imalatci firmalar
yurt disi rekabette zorlanmaktadir.
QOysa ureticilerin imalatlarini gercek-
lestirmeleri icin gerekli olan malzeme
ve hizmetler konsolide edildiginde



ortaya cikan miktarlar, tedarikgiler ile
yan sanayinin anlamli fiyat iskontolari
sunabilecegi bir seviyeye yukselebili-
yor. Bu noktada ¢ozim Uretecek bir
proje olarak devreye sokulan 0S0,
imalat sanayisinin alimlarinin tek bir
merkezde toplanmasindan elde ettigi
ylksek pazarlik gucu ile girdi maliyet-
lerini minimize ederek, dlcek ekonomi-
sine entegrasyonu saglamada yardimci
bir mekanizma gorevini tstleniyor.
Ortak satin alma, ekonomik cevrele-
rin Cin mucizesi olarak nitelendirdigi
yapinin ana unsurlarindan biridir. Cin,
dretimi desteklemek adina bu yolu
izlemistir. Girdi maliyetlerini azaltmak
adina, devlet eliyle diinya pazarlarinda
kendinin Uretmedigi ve daha ucuz olan
bazi malzemeleri disaridan ihale yo-
luyla almistir. Dolayisiyla Cin mucize-
sinin temelinde ucuz is glcl gibi girdi
maliyetlerini daha da distrmek yer
aliyor. 0S0'da benzer bir yol izleyerek
ekonomik mucizeyi gerceklestirmek
isteyen 104 firmanin bir araya gele-
rek 2005 yilinda kurdugu bir sirkettir.
Sinerjinin ilk adimi, tye ve ortagimiz
olan sirketlerin satin alma muddrlerini
tesvik etmek, bir potada beraber ol-
malarini saglayabilmektir. 0SO zaman
icinde gelisimini strdirecek ve etkin

bir hale gelecektir. 0S0'daki 6ncelikli
hedefimiz bu yapilanmayi cazibe mer-
kezi haline getirmektir. Uyemiz ya da
ortagimiz olan firmalarin beklentilerine
cevap bulabilmesi son derece onemli-
dir. EGer beklentilere cevap verebilir-
sek 0S0O’yu cazibe merkezi yapabiliriz.
ilerleyen yillarda ortak ve lye sayimizin
artacagini distintyorum. 0S0'da gore-
ve basladiktan sonra, kurumsal kultur
tecribemi yansitarak yapisal bazli
degisiklikleri gerceklestirme yoninde
ilk adimlari attik. Takim arkadaslarimi,
klasik maasla yetinen bir durumdan;
daha heyecan duyacaklari, farkli uygu-
lamalar yapabilecekleri ve performans
olcimlu bir yapilanmada, sorumluluk
alacak bir duruma hedeflendirdik. 2014
yili itibariyle tim calisanlar vizyonel
hedefleri cercevesinde calisiyor. Ayrica
sirket olarak Urtn gamini gelistiriyo-
ruz. Ozellikle sektériin ihtiyac duydugu
bazi malzemeler ve endistriyel kollari
bir kez daha aktualize ederek arastir-
maya basladik. Hedefimiz Grin gamini
20'ye cikarmak. Akaryakit, nakliye,
lojistik, sigorta, rulman, civata, elektrik
salt malzemeleri, kargo, gimruikle-
me, dogal kaynak su, arac¢ kiralama,
elektrik motoru, kalibrasyon, patent ve
ambalajlama gibi alanlarda tedarik-

OSO, Turk imalat
sanayisi acisindan
temersorun olan girdi
maliyetlerine ¢6zim
bulmak icin olusturulmus
bir organizasyondur.

cilerimiz Gzerinden hizmet veriyoruz.
2014 yilindan baslamak Uzere mis-
terilerimizi bilgilendirme acisindan

da cesitli yenilikler yaptik. 0S0’da
mevcut mailing sistemiyle goénderi-
len e-postalar hakkinda hangi sirket
yetkilisinin e-maillerimize ne kadar ilgi
gosterdigini gorip, daha detayli bilgi
almamizi saglayan bir sistemi kullan-
maya basladik. Artik bilgi paylasimi
slireclerini daha proaktif sekilde takip
edebiliyoruz. ilaveten nemli gordii-
gumuz, bir Grinde normalin Uzerinde
tiketimi olan firmalari bizzat ariyor

ve ziyaret ediyoruz. Rutin misteri
ziyaretlerimizi de son donem icinde
artirdik. Uyelerimizle iletisimi artirmak,
iliskilerimizi ilerleterek yeni rlinlerimizi
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Marka bilinirligimizi
artirarak, ortak bir
amac cevresinde
firmalari bir araya
getirmeyi hedefliyoruz.

daha iyi sekilde tanitabilmek icin birebir
temaslari siklastirdik. Bu gorismelerin
ilerleyen aylarda bize pozitif bir deger
olarak geri dénecegine inaniyorum. Yeni
tye calismalariicinde mevcut lyelere
yeteri kadar egilemedigimizi fark ettik.
2014 yilr itk yarisi itibariyle tim Uye ve
ortaklarimizi en az bir kez ziyaret etmeyi
planladik. Yeni donemde musterileri-
mizin 0S0O’ya yonelik talep ve beklenti-
lerine daha fazla odaklanacagiz. Online
satis agimizi daha aktif hale getirerek
internet Uzerinden taleplere aninda
cevap vermek arzusundayiz.

0SO’nu guclid yanlarini siralar misiniz?
Benzer satin alma kulliplerinden
farkiniz nedir?

Satin alma kullplerinin yegane amaci
kar etmektir. Fakat 0SO'nun gerek
kurulus amaci, gerekse de kurucu or-
taklarin dnceligi ortak bir sinerji yarat-

maktir. 0S0O aslinda iyi bir sivil toplum
kurulusu gibi sektor firmalarini ortak
bir amac cevresinde bir araya getirmeyi
hedefliyor. Ortaklarimiza ve Uyelerimize
kendi satin almalariyla yapamadiklari
indirim ve iskonto oranlarini sagla-
yabilirsek basarili olmusuz demektir.
0SO’nun artacak etkinligiyle tyelerimi-
zin Tdrkiye'nin karar mekanizmalarinda
daha fazla soz sahibi olmasini istiyoruz.
Su an mevcut Uyelerimizin bazilar
sektorin 6nemli yapilanmalarinda
gorev aliyor. Ornegin yénetim kurulu
tiyelerimiz MAIB gibi 6nemli birliklerde
gorev aliyor. 0SO Yonetim Kurulu Bas-
kani Adnan Dalgakiran, istanbul Sanayi
Odasinda Baskan Yardimciligr gorevini
tstleniyor. Uyelerimizin etkin gliciini
arkamizda hissetmek de sirket ¢alisan-
larina ayri bir sevk veriyor.

0SO’nun Calisma mantigi nedir?

0S0 'nun ¢alisma teorisi, ihaleler veya
spot alimlar seklinde degil, uzun so-
luklu tedarik anlasmalari seklinde olu-
yor. Bunun nedeni ise makina ureticisi
ve imalatci herhangi baska bir firma,
dretiminde kullandidi bir markayi iki ay
sonra degistiremez. Clnkd kullandigi
drinleri ve kaliteyi musterisine lanse
etmistir. Bu nedenle cogu noktada spot
alimlar gerceklestiremez. O anlamda
biz spot alimlar degil, potansiyelle-

ri analiz ederek, bunlarin Gzerinden

avantajli anlasmalar yapmaya calisiyo-
ruz. Kategoriler bazinda bu anlasmala-
riyapip, firmalarimiza duyuruyoruz. itk
kuruldugumuz donemde yapi, ortaklar
seklinde giderken, 2009 yili itibariyle
stratejik ortak tanimina gecildi. Bir fir-
manin 0S0'ya ortak olabilmesiicin ya
birka¢ kalemde kullanim miktarlarina
ciddi etkisi olacak ve bunu yiizdesel
anlamda artirabilecek ya da sektor
temsilinde prestij olarak 0SQ0'ya arti
bir deger katacak olmasi gerekir.
Uyelik sistemi cok daha kolay bir
sistemdir. Uc yillik bir s6zlesmeyle,
firmalardan sembolik bir aidat alini-
yor. Bu firmalar ise dzellikle hizmet
kalemlerimizden faydalaniyor.

Tirk makine sektorinin gelecegine
yonelik ongordleriniz nelerdir?
Sektoriun girdi maliyetlerini azalmak
icin kisa vadede hangi adimlar
atilmalidir?

Makine sektord, yarattig katma deger
acisindan Turkiye'deki en onemli
sektorlerin basinda geliyor. Bilim,
Sanayi ve Teknoloji Bakanligi ma-
kine sektorindeki firmalarin girdi
maliyetlerini azaltmak icin zaman
zaman cesitli girisimlerde bulunuyor.
Bakanlik; Nisan 2014'de Ankara’'da
gerceklestirdigi bir konferans ile
(6zellikle makine ureticileri icin

ana girdi kalemi olan demir, celik,




sac gibi hammaddelerin temininde
daha uygun kosullarin saglanmasina
yonelik]) tedarikei firmalarla makine
dUreticilerini bir araya getirdi. Toplan-
tida firmalarin ithal malzeme yerine
yerli Gretimi kullanmalari yoniinde
desteklenmeleri vurgulandi. Devletin
onculigunde Uretici firmalarimizin eli
giclendirilmeli ve dinya pazarlarina
yonelik faaliyetleri desteklenmelidir.
Gelismis tlkeler incelendiginde dev-
let tarafindan desteklenen firmalarin
belli bir zaman icinde giiclendikleri
ve onemli Ar-Ge calismalarina imza
atarak birer dinya markasi halini
aldiklari gordldyor. Tirkiye gibi bu
calismalara ayrilabilecek bitcelerin
kisitli oldugu Ulkelerde, dogrudan des-
tekler sunmak yerine Universite-sanayi
isbirliginin kurulmasina, teknopark-
larin acilmasina oncilik etmek ve bu
sayede cesitli finans fonlarinin des-
tegini almak gerekiyor. Her ne kadar
istenilen diizeyde bir isbirligi halen
saglanamamis olsa da bu yonde calis-
malar oldugunu gérmekten memnu-
niyet duyuyoruz. Ayrica Turk Eximbank
gibi bankalarin ihracatciya finansman
acisindan uygun kosullar sunmasi
sektorimizin dinyadaki rekabet
giciniy artiracaktir. 0SO olarak da
girdi maliyetlerinin en onemli kalemi
olarak gérdigimiz hammaddelerin
temini konusundan dnemli Uretici-
lerle sik sik bir araya geliyoruz. Yakin
bir zamanda bes 6nemli demir-celik
firmasinin satin alma muddrleriyle
bir toplanti gerceklestirdik. Umu-
yorum bu alanda girdi maliyetlerini
dislrerek Uyelerimizin musterileri-
ne daha rekabetci fiyatlar verebilir
hale gelmesini saglayacagiz. Sektor
firmalarinin blylyerek pazar payla-
rint artirabilmek icin mutlaka sirket
evlilikleri gerceklestirmeleri gereki-
yor. Kollektif calisma kiltirlini sek-
torimuzde yerlestirmek zorundayiz.
Culnki kicuk ve orta olcekli isletme
yapilariyla dinyadaki artan rekabet
ortaminda miicadele etmek; hem
sektorimuzl, hem de firmalarimizi
arzulanan noktaya tasiyamayacaktir.
0S0'nun marka bilinirligini artir-
maya calisiyoruz. Uretimin 6zellikle
Marmara Bélgesi'nde yogunlasmasi
nedeniyle ister istemez bu bdlgeye
odaklanmistik. Fakat yeni donemde
Tirkiye'nin genelinde taninir olmak
icin de calismalara hiz verecegiz.

0SO’nun ¢alismalarini koordine
ederken yasadiginiz temel sorun ve
sikintilar nelerdi? Son dénem hangi
calismalara agirlik verdiniz?
Tlrkiye'de sirketlerin sahipleriya

da yonetim kurulu baskanlari 0SO
yapilanmasinda yer alma ve destek-
leme noktasinda karar almis olsalar
da, satin alma mudurlerinin mevcut
aliskanliklarini degistirmek son derece
zordur. Satin almadan sorumlu yetki-
lilerle ikili iliskiler kurmaz ve kendi-
nizi dogru anlatamazsaniz siirec son
derece zor ilerliyor. Ayrica piyasadaki
etki ve agirliginiza bagli olarak da girdi
malzemesi Ureticilerinin size bakislari
degisiyor. Clinku ikinci elde Ureticiden
binlerce ton mal alan, yillarca bu isi
yapan firmalar yeni bir firmanin; hele
bizim gibi ortak satin alma yapan bir
firmanin ortaya cikmasinin, dogal
olarak ticaretlerine sekte vuracagini
dislnlyor. Bu nedenle yaklasik 20 or-
tak firmamizin celik sektorine yonelik
taleplerini topladik. Bu taleplerin yillik
150 bin ton civarina ulastigini gorduk.
Bu rakamlari 6zellikle demir-celik
sektorlindeki Ureticilerle paylastigi-
mizda dikkatlerini cektik. EGer bu 150
bin tonluk talebi biylitirsek daha da
cazip gelecegiz. Hatta bunlari aylik be-
lirli periyodlarla alim haline cevirirsek
daha uygun fiyatlar alabilecegimizi du-
stnlyorum. Baslangi¢ olduk¢a dnem-
lidir. Yonetim kurulumuz bu konuda
gerekli destegi veriyor. Umuyorum
pazarin mevcut negatif sartlarini asar
ve bunu da gerceklestiririz. 0SO'nun
sanayici icin ne kadar faydali bir ya-
pilanma oldugunu anlatirken cok yo-
rulduk. Ama zaman icinde firmalarin
yapilanmaya bakisi degisti ve 6nemini
kavramaya basladilar. 0SO binyesin-
de dzellikle son donemde yirittigu-
muz cesitli projeler var. Bunlardan
bir tanesi de elektrik motoru Uretimi
yapan bir firmaya ortak olmak elektrik

Online sahs agimizi
daha aktif hale getirerek
infernet Uzerinden
taleplere aninda cevap
verecegiz.

motoru Ureten bir firmayla ortaklik
gorismelerimiz suriyor. Bu gorisme-
leri sonuclandirdigimizda sektorimiz
cok daha uygun maliyetlere 6nemli bir
girdi kaleminde, cok ekonomik fiyatlar-
la alim yapabilecek seviyeye gelecektir.
Son donemde sigorta sektorinde sun-
dugumuz “Alacak Sorumluluk ve Uriin
Sorumluluk”™ policeleri firmalarin nakit
akimlari ve Urln garantisi hakkinda
dinyaya entegre olan ve ortak ile uye-
lerimizi koruyan ¢ok 6nemli gordigi-
miz yeniliklerdir.

Uyelerinize sundugunuz rakamsal
karlilikla ilgi neler aktarabilirsiniz?
Bircok urin gaminda sundugumuz
faydalar sektorlerine gore degisiyor.
Ornegin giimriik konusunda yiizde
100'lere varan avantajlar sundugumuz
gibi akaryakitta ylzde 5, kargoda ylzde
300, sigortada ylzde 20'ler olcUslnde
avantajlar olusturabiliyoruz. Bu oranlar
kullanim hacimleri ve 6deme sekilleri
ile degisebiliyor. Bu arada kurulus
felsefemiz cercevesinde sektorimiz-
deki ortak sinerjiyi olusturmak adina,
sirketimize maddi fayda saglamadan
ortak ve Uyelerimize sundugumuz

bazi uriinlerde de fayda sagladigimizi
ifade etmeliyim. 0SO'nun Ulkemizdeki
sirketlerin kollektif bilincini harekete
gecirmek amaciyla, her sektor tarafin-
dan desteklenmesi gereken bir olusum
oldugunu belirtmek isterim.

SUAT SARI KiMDIR?

istanbul’da 1957 yilinda dogan Suat Sart, Yildiz Teknik Universitesi Elektrik Miihen-
disligi Boliimiinden 1980 yilinda mezun oldu. Yiiksek lisansini is saghgi ve glivenligi
alaninda tamamlayan Suat Sari, uzun yillar gesitli kamu kurum ve kuruluslarinda
yoneticilik, bir¢ok sivil toplum orgiitiinde yonetim kurulu tiyeligi gorevlerinde bulun-
du. Ciner Holding-HAVAS’ta Teknik Genel Miidiir Yardimcisi olarak 1994-1999 yillari
arasinda ¢alisan Suat Sar, Celebi Holding CE-TUR’da 12 yil siiresince Genel Miidtirliik
gorevini listlendi. Birgok yurt disi projede aktif olarak gérev alan Suat Sari, 2013 y1l1

sonunda 0SO Genel Miidiirliigiine getirildi.
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“TURK EXIMBANK ICIN MAKINE
SEKTORUNUN YERI AYRIDIR”

Tirk Eximbank Genel Miidiri Hayrettin Kaplan: “Diinya ticaretinden daha
fazla pay almak igin éncelikle daha ucuza iretmek gerekiyor. Makine
sektorinin gelisimi ise diger sektérlerin basarisinda kilit rol oynuyor. Yeni
kredi programlarimizla makine sektériinin ihtiyaglar dogrultusunda finansal
cozimler sunarak sektérin ihracat hacminin artmasina destek oluyoruz.”

drkiye'nin tek resmi ihracat
destek kurulusu olan Turk
Eximbank, tUlkemizin ihracata
dayali blyime slrecine katki
sunmak amaciyla kuruldu. Trkiye'nin
ihracatinin artirilmasi, ihrac edilen
mal ve hizmetlerin cesitlendirilmesi,
ihracatcilarin yeni pazarlara acilmasi-
na katkida bulunulmasi gibi misyonlar
Ustlenen Turk Eximbank, 2013 yilinda
firmalara 19,7 milyar dolari nakdi, 8,4
milyar dolari gayri nakdi olmak tzere
ylzde 27°lik bir artisla toplam 28,1 mil-
yar dolar dizeyinde finansman destedgi
sagladi. 2014 yilinda da toplam deste-
gini yuzde 20 oraninda artirarak 33,8
milyar dolara yiikseltmeyi hedefleyen
Turk Eximbank, Ulke ihracatini finanse
etme oranini da yizde 18,5'ten, ylzde

Turk Eximbank, 2013
yihnda firmalara 19,7
milyar dolari nakdi,
8,4 milyar dolari

gayri nakdi olmak
Uzere yizde 27'lik bir
arhisla toplam 28,1
milyar dolar diizeyinde
finansman destegi
saglad.

20'ye cikaracak. Tirk Eximbank'in
son donem calismalari hakkinda bilgi
veren Genel Midur Hayrettin Kaplan,
ozellikle makine sektdriine saglanan
ve saglanmasi planlanan desteklerle
ilgili sorularimizi yanitladi.

Eximbank’in kurulusu, yapilanmasi ve
amaclari hakkinda bilgi verir misiniz?
Turkiye'nin tek resmi ihracat destek
kurulusu olan Turk Eximbank, tlke-
mizin ihracata dayali blylime siirecine
katki sunmak amaciyla 1987 yilinda
kuruldu. Bankanin amaci Turkiye'nin
ihracatinin artirilmasi, ihrac¢ edilen mal
ve hizmetlerin ¢esitlendirilmesi, ihra-
catcilarimizin yeni pazarlara acilmasi-
nin saglanmasi ve ihracatcilar ile yurt
disinda faaliyet gosteren muteahhitler
ve yatirimcilara uluslararasi piyasalar-
da rekabet glicl ve glivence kazandiril-
masi seklinde 6zetlenebilir. Bu amaca
yonelik olarak, ihracatcilarimizin,
doviz kazandirici faaliyetlerde bulunan
firmalarimizin ve yurt disinda faaliyet
gosteren miteahhit ve yatirimcilari-
mizin bir yandan kredi programlarimiz
kapsaminda sevk oncesi ve sonrasi
donemdeki finansman ihtiyaclari kar-
silanirken diger yandan ihracat kredi
sigorta ve garantisi programlariyla da
risksiz bir ortamda faaliyet gosterme-
lerine, dolayisiyla rekabet giiclerinin
artirilmasina imkan taniniyor. Ayrica
ihracatcilarimizin vadeli satis islem-
lerini tesvik etmek ve bu yolla ihracat
hacmini artirmak, yeni ve hedef pazar-
lara girilmesini kolaylastirmak amaciy-

Hayrettin KAPLAN
Turk Eximbank
Genel Midiri

la vadeli ihracat alacaklari da iskonto
ediliyor. Tirk Eximbank, dinyada nakdi
kredi ve ihracat kredi sigorta/garanti
imkanlarini ayni cati altinda sunan az
sayidaki ihracat kredi kurulusundan
biridir. Bu sayede bankamiz ihracat
sektorine verdigi destegin cercevesini
genisletmis ve sunulan hizmetlerde
bir butlnlik saglamis durumdadir.
Genel Midurluginiu 2012 yili sonunda
Istanbul’a tasiyan Tirk Eximbank’in
Ankara'da bélge mudirliigi, izmir'de
subesi ve Adana, Bursa, Denizli,
Gaziantep, Kayseri, Konya, Trabzon ile



Istanbul Avrupa Yakasi'nda da temsil-
cilikleri bulunuyor.

Eximbank’in son dénem yenilikleri
nelerdir? Bu yenilikler Eximbank ile
¢alisan ya da calisma arzusunda olan
ihracatci firmalara ne gibi avantajlar
sunuyor?

Eximbank’ta goreve gelmemden sonra
yeniden yapilanma slreci baslattim. Boy-
lece daha etkin ve ihracatcilarimizin isini
kolaylastiran bir yapi olusturuldu. Ayrica,
bu donemde benimsenen firma odakli
yeni calisma prensibimiz kapsaminda,
ihracatcilar ile yapilan cesitli toplantilar
ve birebir ziyaretler yoluyla daha fazla bir
araya gelerek, onlarin talep ve ihtiyaclari
belirledik. Bu bulgular cercevesinde de
ihracatcilarimizin ihtiyaclarini en uygun
kosullarla desteklemeye yonelik olarak
teminattan faiz oranlarina, firma limitle-
rine ve birokrasinin azaltilmasina kadar
pek cok alanda dizenlemeler gercek-
lestirildi. Bu cercevede gerceklestirilen
calismalar neticesinde kredi basvuru-
su icin gereken belge sayisi azaltildi,
basvuru sartlari mimkdiin oldugunca
kolaylastirildi. Genel kredi sozlesmesi,
taahhltname ve faks sozlesmesi gibi
belgelerde noter onayi sartini kaldirarak,
soz konusu belgeler bankamiz yetkilileri
huzurunda imzalanmasi suretiyle kabul
edilmeye basladi. Bunlara ek olarak,
artan kredi taleplerini daha hizli karara
baglayabilmek amaciyla yeni kredi komi-
teleri ihdas edildi. ilaveten, pek cok kredi
programinda firma limitleri ylkseltilerek
firmalarimizin daha fazla krediye ulas-
malarina imkan saglandi. Yapilan bu tur
dlzenlemelerin sonucunda firmalarimiz,
zaman ve maliyet avantaji saglamanin
yani sira kredi imkanina ¢ok daha hizli
erisebiliyor. Ayrica, firmalarimizin en
cok sikinti yasadigi konulardan biri olan
teminat sorununu bir élcide hafiflet-
mek amaciyla, Sevk Sonrasi Reeskont
Kredisi'nin teminat yapisinda degisiklige
gidilerek bankamiz sigorta misterisi
olan ihracatci firmalarin sigorta policele-
ri teminat olarak kabul edilmeye baslad.
Boylece firmalarimiz daha disik ma-
liyetle kredi kullanma imkanina kavus-
tu. Gergeklestirilen bu diizenlemeler
neticesinde de ihracat sektérimize 2013
yilinda 19,7 milyar dolari nakdi, 8,4 milyar
dolari gayri nakdi olmak tzere yiizde
27'lik bir artisla toplam 28,1 milyar dolar
dizeyinde finansman destegi sagladik.
2014 yiinda da toplam destegimizi yiizde

20 oraninda artirarak 33,8 milyar dolara
yikseltmeyi hedefliyoruz. Boylelikle,
tulkemiz ihracatini finanse etme oranimi-
zi da 2013 yilinda ylzde 18,5'ten, ylizde
20'ye cikartacagiz.

Eximbank'in 6zellikle makine
ihracatcilarina sundugu kredi
olanaklari nelerdir?

Makine sanayisi, bitiin diinyada oldugu
gibi Ulkemiz sanayilesmesinin de itici
glict olup Turkiye ekonomisinin gelisi-
minde onemli rol oynamaktadir. Kire-
sel rekabet slrecinde, diinya ticare-
tinden daha fazla pay almak icin, daha
kaliteli Urdnleri daha ucuza Uretmek
gerekiyor. Bu nedenle, makine sekto-
rinln basarisi, diger sektorlerin basa-
risinda kilit bir rol oynuyor ve ekonomik
gelisim icin stratejik sektorlerden birisi
olarak kabul ediliyor. ilaveten, makine
sektorliniin gerceklestirdigi ihracatin
katma degeri de diger pek cok sektore
gore daha yiksektir. Bu nedenlerle
Tidrk Eximbank olarak makine sektori-
ne ozel bir Gnem veriyoruz.

Reeskont Kredisi, Yiksek Limitli ve
Uygun Faizli Kredi imkani

Makine sektorine dzel olmamakla
birlikte, makine ihracatcilarimizin
da kisa vadeli kredi ihtiyacini karsi-

lamakta 6nemli bir rol oynayacagini
disindigimiz bir programimiz,
yuksek limitli ve dusuk faizli bir kredi
imkani olan Reeskont Kredisi'dir.
Merkez Bankasi kaynakli Reeskont
Kredisi'ni ihracatcilarimiza Libor/
Euribor+0,75'den baslayan cok uygun
faiz oranlariyla sunuyoruz. Firma
azami limitin 180 milyon dolar dize-
yinde olmasi ise yiiksek kaynak ihti-
yacinin karsilanmasi acisindan dnem
tasiyor. Ayrica, Agustos 2013'te Mer-
kez Bankasi'nin Tirk Eximbank'a ta-
nidigi reeskont limitini 5,5 milyar do-
lardan 11 milyar dolara ylkseltmesi
ve yaptigr dizenlemelerle vadeyi dort
aydan sekiz aya kadar cikartmasi,
ihracatcilarimiz acisindan cok uygun
maliyetli bir kaynak olan Reeskont
Kredisi'nin 6nemini daha da artirdi.
Bu sayede Reeskont Kredisini rotatif
bazda kullanan ihracatcilarimizin
aval ve kopri kredi maliyetlerinde
de 6nemli bir azalis gerceklestirildi.
Dolayisiyla ihracatcilarimiz, piyasa-
lardaki en uygun faiz oranlarinin yani
sira, dnemli bir maliyet avantajina da
kavustu. Ayrica, bu donemde KOBI
statisindeki firmalarimiz icin son
dort ayr Tirk Eximbank kaynaklarin-
dan karsilanmak Uzere bir yil vadeli
Reeskont Kredisi kullanma imkani da
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Tijrk Eximbank,
diinyada nakdi kredi ve
ihracat kredi sigorta/
garanti imkanlarini ayni
cati alhinda sunan az
sayidaki ihracat kredi
kurulusundan biridir.

getirildi. Halihazirda sadece Maki-
ne ihracatcilari Birligi (MAIB) tyesi
ithracatcilarimiza da bu imkandan
yararlanma olanagi tanidik.

Eximbank Sigorta Policesi Teminati
Altinda Sevk Sonrasi Finansman
Bunlara ek olarak, Sevk Sonrasi
Reeskont Kredisi programiyla ihracat-
cilarimizin dncelikle ihracattan dogan
alacaklari sigortalanmakta, takiben
s0z konusu sigorta policesinin teminat
olarak kabul edilmesi suretiyle ek bir
teminata gerek kalmaksizin ihracat
alacaklari Libor/Euribor+0,75'ten bas-
layan oranlarla 3 ila 10 giin arasinda
iskonto edilerek finansman imkani
sunuluyor Bu program kapsaminda
yine sadece MAIB iiyesi ihracatcilari-
miza sekiz ay yerine bir yil vade imkani
taniniyor.

Orta-Uzun Vadeli Finansman
Destekler

Kisa vadeli kredi desteginin yani sira,
ihracata yonelik tUretim yapan imalat-
cilarimiz ve ihracatci-imalatcilarimiza
isletme sermayesi ile yatirim moder-
nizasyonu, teknolojik gelisim ve Ure-
tim kapasitesini artirma amaclariyla
orta-uzun vadeli kredi imkanlari da
sunmaktayiz. Makine sektord acgisin-
dan konuyu irdelersek, bu sektordeki
firmalarimiz ihracata Yonelik isletme
Sermayesi Kredisi programi kapsa-
minda kendileri icin Uretim sidrecin-
de 6nemli bir harcama kalemi olan
ara mali ve hammadde gibi isletme
sermayesi harcamalarina bir yili geri
6demesiz olmak Uzere bes yila kadar
vadeli kredi ile finanse etme imkani-
na sahiptir. ihracata Yénelik Yatirim
Kredisi'yle de firmalarimizin kapasite
artisi ve Uretim teknolojisi iyilestirme-

lerine yonelik olarak yurt ici ve yurt
disindan temin edecekleri makine,
techizat ve diger yatirim unsurlarinin
finansmani amaciyla azami iki yili geri
ddemesiz donemli yedi yila kadar vade
ile kredi imkani sunuyoruz. Ayrica,
makine sektorinde faaliyet gosteren
firmalarimizi, yurt icinde ihracata
yonelik Uretim yapan musterilerine bu
programi dnermek suretiyle satis ola-
naklarini artirabilecekleri konusunda
da bilgilendirmek isterim.

Marka Yatirimlariniz icin 10 Yil Vadeli
Kredi

Bunlara ek olarak, Turk mali imajinin
yerlestirilmesi ve uluslararasi plat-
formda taninirliginin artirilmasina
katki saglamaya yonelik faaliyetleri
desteklemek amaciyla Marka Kredisi
Programi’ni uyguluyoruz. ihracatci-
larimizin yurt disindaki orta-ylksek
teknolojili sektorlerde faaliyet gos-
teren yabanci sirketleri ve markalari
satin alarak dis pazarlardaki dagi-
tim kanallarina ulasmasina imkan
tanimak amaciyla yirtrlige konulan
Marka Kredisi ile ¢ yil geri 6deme-
siz, 10 yila kadar vadeli finansman
imkanlari sunuyoruz. Bu yeni prog-
ramlarin da etkisiyle kullandirdigimiz
orta-uzun vadeli krediler bir énceki
yila gore ylizde 60°lik bir artisla 2013
yilinda 1 milyar dolara ulasti.

Ulke kredileri makine ihracatcilarina
ne gibi faydalar sagliyor?

Alici kredisi niteligindeki tlke kredileri
yeni adiyla Uluslararasi Kredi Prog-
ramlari ile Tlrkiye'den makine ithal
edecek yurt disinda yerlesik firmalara
azami yedi yil vadeli finansman sagli-
yoruz. Bu kapsamda, makine ihracat-
cilarimizin alicilarina uygun kosullarda
finansman imkani saglamak suretiyle
yeni pazarlara girisini kolaylastiriyor ve
mevcut pazarlarda konumunu giclen-
diriyoruz. Boylelikle kiiresel rekabetin
yogunlastigi ginimdzde, Tirk makine
sektortinin, bankamizca kullandiri-
lacak alici kredileri ile rakiplerinin bir
adim oniine gecmesini sagliyoruz. Uy-
gulamakta oldugumuz “Yurt Disi Banka
Kredileri”, “Yurt ici Araci Banka Alici
Kredileri” ve “Police iskonto” prog-
ramlari ile makine sektorinin ihtiyac-
lari dogrultusunda finansal ¢cozimler
sunarak sektorin ihracat hacminin
artmasi icin destek veriyoruz.

Orta ve uzun vadeli ihracat kredi
sigortasi programlarinda ne gibi
diuzenlemeler yapildi?

Bildiginiz gibi Turk Eximbank olarak
kuruldugumuz ginden itibaren alacak-
larinizi tahsilat riskine karsi korumaya
yonelik programlar uyguluyoruz. Maki-
ne sektorl ihracatcilarimiza tek bir sa-
tis sozlesmesi kapsaminda gercekles-
tirecekleri Tlrk menseli her tirli mal
ihracatinin deme vadesine bakilmak-
sizin sigortalanmasi imkani sunuldugu
Spesifik Ihracat Kredi Sigortasi Sevk
Sonrasli Risk Programi da bunlardan
biridir. Simdi, bu programdan yararla-
nan firmalarimiza sigorta policelerini
teminat olarak kullanarak sigorta ve
uluslararasi krediler birimlerimizin
ortaklasa cabalari ile uygulamaya
konulan Police iskonto Programi’ndan
yararlanma imkani getirildi. Bu sayede
ihracatcilarimiz, vadeli satis imkan-
larinin artirilmasi ve sevk sonrasi
asamada finansman ihtiyaclarinin
karsilanmasina yonelik police iskonto
programindan ilave bir teminat mali-
yetine katlanmadan faydalanabilecek-
ler. Ayrica, Ulkemiz acisindan onemli
bir ihracat pazari olan, ancak cografi
konum itibari ile daha riskli sayilabi-
lecek Ulkelerinin yer aldigi Afrika ve
Ortadogu tlkelerine iliskin gerceklesti-
rilen ihracatin sigortalanmasina da hali
hazirda devam ediyoruz.

Verilen hizmetler konusunda diger
bankalara gore farkiniz nedir?

Tirk Eximbank, diger bankalar gibi
Bankacilik Kanunu cercevesinde faa-
liyet gostermekle birlikte esas olarak
bir ihracat destek kurulusudur. Bu
kapsamda, daha dnce de belirttigim
gibi bankamiz misyonu dogrultusunda
bir yandan ihracata ve doviz kazandirici
faaliyetlere yonelik olarak kredi imkan-
lari sunarken, diger yandan llkemizde
hicbir bankanin yapmadigi sekilde fir-
malarimizin ihracat alacaklarini ticari
ve politik risklere karsi sigortalayarak
onlarin riskten arindirilmis bir ortamda
faaliyet gostermelerine imkan taniyor.
Ayrica, bankamizin kar etme misyonu
da bulunmadigindan ihracat sekts-
rimuze piyasalara gore daha uygun
kosullarla finansman imkanlari da
saglayabilmekteyiz. Bankamizin onemtli
faaliyet alanlarindan biri olan ve diger
bankalarda bulunmayan ihracat kredi
sigortasi ile ihracat yapan veya ihraca-



ta yeni baslayacak olan her olcekten
firmamizin daha uzun vadeli ve daha
riskli ddeme sekilleri ile ihracat yap-
masina, gelisen yeni piyasalara glven-
le acilmasina ve mevcut pazarlardaki
paylarinin artirilmasi ile kaliciliklarinin
saglanmasina imkan taniniyor. Bun-
lara ek olarak, ihracat kredi sigortasi
ile alict firmalar ve ulkeleri hakkinda
risk analizi imkanina sahip olmayan
ihracatcilarimiza bu konuda bilgi
saglamakta olup, bu anlamda onlara
yeni calismaya baslayacaklari miste-
riler ile faaliyet alanlarini genisletmeyi
plantandiklari yeni ulkeler icin kila-
vuzluk ediliyor. Diger yandan, ihracat
Kredi Sigortasi'nin sagladigr diger bir
avantaj finansman alanindadir. Sigor-
ta policesini teminat olarak gésteren
ihracatcilarimiz, bankamizin yani sira
diger bankalardan da finansman sag-
layabiliyor. Boylece, ihracat Kredi Si-
gortasi kapsaminda diger sektorler gibi
makine sektorinde faaliyet gdsteren
ihracatcilarimiza da teminat, enfor-
masyon ve finansmandan olusan uUclu
bir destek mekanizmasi sunuluyor.

Eximbank’in kredi portfoyiine yeni
eklenen makine sektoriine iliskin kredi
ve hizmetlerin detaylari nelerdir?
Daha 6nce kisaca degindigim gibi yakin
zamanda uluslararasi krediler kapsa-
minda alici kredisi niteliginde Uc yeni
Urtnt makine sektortntn kullanimina
sunduk. Bunlar “Yurt Disi Banka Kredi-
leri”, “Yurt ici Banka Alici Kredileri” ve
“Police iskonto” programidir.

Alici Kredilerinin Yurt Ici ve Yurt Disi
Bankalar Araciligiyla Kullandirilmasi
Yurt Disi Banka Krediler kapsaminda,
yurt disinda yerlesik bankalardan ban-
kamiz tarafindan muteber bulunanlara
kredi limiti tahsis ediyoruz. Limit tahsis
edilen banka ile yapilacak ticaretin
finansmani anlasmasi kapsaminda da,
Tirkiye'den gerceklestirilecek maki-
ne ihracatina finansman sagliyoruz.
Bu dogrultuda, biri cok uluslu banka
olmak Uzere Azerbaycan, Arnavutluk,
Belarus, Gircistan, Kazakistan, Kir-
gizistan ve Rusya’da faaliyet gosteren
12 bankaya yaklasik 528 milyon dolar
tutarinda limit tahsisi gerceklestirdik.
Ote yandan, Yurt ici Banka Alici Kredi-
leriyle de yurt icinde faaliyet gosteren
Tlrk bankalarinin yurt disindaki sube,
istirak ve muhabir bankalari aracili-

giyla Turkiye'den makine ithal edecek
olan firmalara alici kredisi kullandiri-
yoruz. itk etapta T.C. Ziraat Bankasi ve
T.C. Halk Bankast ile isbirligi baslattik.
Sirada gorismelerimizin strdugu bir
banka daha var. 2014 yili icinde isbirligi
yapacagimiz banka sayisini daha da
artirmayi hedefliyoruz.

Orta-Uzun Vadeli Alacaklarin
iskontosu Yoluyla Finansman imkani
Bunlara ek olarak 2014 yili basinda
uygulamaya koydugumuz Police iskon-
to Programi cercevesinde de banka-
miz Spesifik Ihracat Kredi Sigortasi
Programi kapsaminda satis sozlesmesi
bazinda sigortalanan ihracat islemle-
rine iliskin olarak, Tirk ihracatci firma-
lar tarafindan dizenlenen ve kabul
kredili mal/vesaik mukabili islemlerde
ithalatci firma, kabul kredili akreditifli
islemlerde ise amir banka tarafindan
kabul edilen policeler iskonto edilecek-
tir. Bu suretle makine ihracatcilarimi-
zin vadeli satis imkanlarini artirmayi

ve sevk sonrasi asamada finansman
ihtiyaclarini karsilamayi hedefliyoruz.
TUm bu uygulamalari alici kredilerinin
artirilarak ihracatcilarimiza mevcut ve
yeni pazarlarda rekabet glict kazandi-
rilmasi icin gerceklestirdik.

Makine sektorine yonelik yeni

kredi uygulamalarinin gecmis
uygulamalardan farklari nelerdir?
Yakin zamana kadar alici kredisi niteli-
ginde kullandirilan kredilerde temi-
nat olarak sadece devlet garantisini
kabul ediyorduk. Ancak zaman icinde
devlet garantisinin temininde yasanan
guclukler ve sektorden gelen talepler
dogrultusunda yeni kredi mekanizma-
lari gelistirdik. Bu kapsamda, yurt disi
ve yurt ici bankalar araciligiyla alici
kredisi kullandirmaya basladik. Ayrica,
yil basinda uygulamaya konulan police
iskonto programiyla da Bankamizca
sigortalanan ihracat islemlerine iliskin
dizenlenen kambiyo senedi niteli-
gindeki policelerin iskonto edilmesi
suretiyle alici kredisi acilmasinin
onuny actik. Ayrica, makine sektorl de
dahil olmak tzere tim ihracatcilarimi-
za yonelik olarak Bankamizca ihracat
sektorinin talep ve ihtiyaclari dogrul-
tusunda yeni trunler gelistirilmesinin
yani sira mevcut sigorta programla-
rina yonelik olarak degisiklikler de
yapiliyor. Bu kapsamda gectigimiz yil,

Kisa Vadeli ihracat Kredi Sigortas ile
Spesifik ihracat Kredi Sigortasi Genel
Policeleri hizmet kalitesinin artirilmasi
amaciyla sigortali firmalarimizin ihtiyac
ve talepleri dogrultusunda revize edildi.
Turkiye'den ihrag edilerek, yurt disinda
yerlesik istirakleri, sirketleri vasitasiy-
la ya da depo, antrepo vb. yerlerden,
ilgili Ulke icinde ya da Uclncu dlkelere
gerceklestirilecek sevkiyatlarin yani
sira ihracatgi firmalarimizin yurt disin-
da kurulmus olan istiraklerinde Uretip
sevk ettikleri Urtnlericin de alacak
sigortasi imkani saglanmaya basladi.
Bunlara ek olarak, Kisa Vadeli ihracat
Kredi Sigortasi Programi altinda belirli
alicilara yonelik kredi sigortasi uygula-
masi yurdrlidge konuldu. Ayrica, Eylil
2013'te Yurt Ici ihracat Kredi Sigorta-
sina uygulamasini baslattik. Boylece,
sigortalilarimizin yurt icinde yapmis ol-
duklari satislarina da sigorta glivencesi
saglayarak, firmalarimizin gerek yurt
disi, gerekse yurt ici tim alacaklarina
yonelik komple bir glivence saglamayi
hedefliyoruz. Bu sigorta programindan
yararlanmak icin, firmalarimizin ken-
dilerinin ya da ayni sirketler toplulugu
icinde yer alan baska bir firmanin
bankamizdan Kisa Vadeli ihracat Kredi
Sigortasi Policesi'nin bulunmasi yeterli
oluyor. Boylece, firmalarimizin yurtici
alici firmalara yaptiklari satislar ticari
risklere karsi teminat altina aliniyor, bu
sekilde yaratilan teminat mekanizmasi
ile firmalara riskten arinmis ortamda
faaliyet goésterme olanagi sunuluyor.

Yakin zamanda
uluslararasi krediler
kapsaminda alici
kredisi niteliginde U
yeni Urini makine
sektorinin kullanimina
sunduk. Bunlar “Yurt
Disi Banka Kredileri”,
“Yurt Ici Banka Alici
Kredileri” ve “Police
Iskonto” programidir.
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TARIHTE ILK SATRANC
OTOMATI: TURK

Tarihte ilk satranc otomat 1770 yilinda Avusturya-Macaristan imparatoricesi
Maria Theresa icin yapilmistir. Biyik tarhsmalara yol acan “Tork” isimli
otomatin mucidi ise Maria Theresa’nin hizmetinde calisan mekanikgi
Wolfgang von Kempe|en'o|ir.

vusturya-Macaristan im- i L!flir 1: T
paratoricesi Maria Theresa ‘ 1
icin yapilan bu otomat, 120 k
santimetre uzunlugunda, 105
santimetre genisliginde ve 60 santi-
metre ylksekligindedir. Otomat, ak-
caagactan ve Uzerine satranc tahtasi
cizilmis tekerlekli bir kabinet 6ninde
oturan biyikli, sarikli ve pelerinli bir
Tiirk figiriinden olusuyordu. Onde-
ki kapak acilip dolabin ve Tiurk'dn
icine bakildiginda irili ufakli pek cok
kaldirac, makara ve baska karmasik
mekanik sistemler gorilebilmektey-
di. Kurularak calisan Tirk, karsisin-
daki gonilliyle satranc oynamaya
basladiginda, gozleri satranc tahta-
sini tariyor, basini arada bir salla-
yip satranc taslarini eliyle hareket
ettiriyordu. Yaptigi isler bunlarla da
kalmiyordu; pek cok oyunda rakibini
yenmeyi de basariyordu. Yaptigi ham-
lenin bittigini basini G¢ kez sallayarak
belirten otomat, mac sonrasinda sey-
redenlerden gelen sorulari satranc
tahtasinin yaninda bulunan dzel bir
tepside harfleri birlestirerek yanitla-
yabiliyordu. Turk'd izleyenler, yillar
boyunca otomatin sirrini ¢cozmeye
calistilar. Konuyla ilgili bazi cok ilging
teoriler Uretildi ve bu aciklamalara
gazetelerde genis yer verildi. Bir
teoriye gore satranc taslarinin icine
yerlestirilen miknatislar sayesinde
Tirk taslari oynatiyordu. Bir baska Gamaliel Bradford ve Unll yazar otomatin hakkinda yazdigr “Maelzel's
teori ise kuklanin icine bir cocugun Edgar Allan Poe en akilci ¢ozlimleri Chess” adli tanitim yazisinda Mekanik
girmis oldugunu savunuyordu. Dr. Uretenler olmustu. Edgar Allan Poe, Turk'd soyle tasvir ediyordu: “Oyunu
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Turk' izleyenler, yillar
boyunca otomatin sirrini
cozmeye calishlar.
Konuyr; ilgili bazi cok
ilging teori?er Uretildi

ve bu aciklamalara
gazetelerde genis yer
verildi.

kazanmadan once kafasini bir zafer
edasiyla salliyor, kendini begenmis
bakislarla etrafina g6z gezdirdikten
sonra sol kolunu her zamankinden
daha geriye ¢cekiyor ve parmaklarini
bir stre dinlendiriyor. Tabii soyle-
nenlerin hepsi sadece teori bazin-
da kaliyordu, kimse Turk'in nasil
isledigini ispatlayamiyordu. Turk'in
sahibi olan kisiler ve yakin cevresi de
sirri saklama konusunda ¢ok kararli
davraniyordu. Bu sayede uzun yillar
boyunca Tirk'dn gizemi insanlari
ona cekti ve sahiplerine de bir miktar
para kazandirdr.” Otomat, Kempelen
1804'de Viyana'da dldikten sonra
birkac kez el degistirdi ve son olarak
Beethoven'in yakin arkadasi Johann
Maelzel adli bir makine mihendi-

si show-man’in eline gecti. Daha
sonralari itk metronomu yapacak
olan Maelzel, otomati Kempelen'in
oglundan satin almisti. En biyik
inlnl bu donemde kazanan oto-
mat, 1809'da Napolyon’la da satranc
oynadi. 1817-1837 tarihlerinde tim
Avrupa’yi ve Amerika'yl gezen otomat,
calisma mekanizmasi ve topluluk-
lar Uzerinde yarattigr etki nedeniyle
bircok kitap ve makaleye konu oldu.
Bunlardan en onemlisi Edgar Allan
Poe'nun Kempelen hakkinda yazdigi
makaledir. Satran¢ oynayan Tirk
hakkinda oldukca ayrintili bilgiler
iceren The Turk, Chess Automaton
(Gerald Levitt) adli kitapta, otomatin
Napolyon'la oynadigi da dahil olmak
lizere 52 adet satran¢ oyununun
ayrintilarini bulmak mimkdinddr. Bu
oyunlarin detaylari, otomat 1820 yilin-
da Maelzel'in Londra’daki gosterileri
sirasinda bir arkadasi tarafindan kay-

dedilmisti. 1787-1837 yillari arasinda
otomatin icindeki kisi Jacques-Fran-
cois Mouret'ti.

CALISMA PRENSIBI

Uzun siireler nasil calistigi Uzerin-

de fikirler yuritilen otomatin icinde
satrancta oldukca tecribeli biri vardi.
Kempelen'in ustaligi da seyredenlerin
distndigu gibi bir makineye satranc
oynatmasinda degil, kutunun icin-

de hi¢bir sekilde gérebilme olanagi
olmayan birine satranc oynatabil-
mesindeydi. Makinenin ici seyirciye
gosterildikten sonra satranc ustasi
kutunun icine giriyor ve mum isiginda
iki bUklim bir sekilde hem karsisin-
daki oyuncunun yaptigr hamleleri takip
edebiliyor hem de otomati yonetip
karsi hamleleri yaptirabiliyordu.
Mekanik Tdrk'Gn sirri, mekanizmanin
bulundugu kabinin icindeki bolimlerin
katlanabilir olmasina ve mekaniz-
manin 6nden gorildigl gibi kabinin
tamamini kaplamamasinda yatiyordu.
Kabin icinde, operatorin oyunu takip
etmesine yardim eden ikinci bir sat-
ranc tahtasi daha vardi. Otomatin oy-
nadidi ana satran¢ tahtasinin altinda,

her karenin altinda zemberek seklinde
bir mekanizma ve her tasin altinda da
bir miknatis bulunuyordu. Bu sistem
sayesinde kabin icindeki oyuncu hangi
tasin hangi kareye oynadigini takip
edebiliyor ve ikincil satranc tahtasinda
yaptigi hamleleri ana tahtaya bildiren
ozel dlizenegi kullanarak Mekanik
Turk'U hareket ettirebiliyordu. Bir
soylentiye gore Kempelen gésterileri
sirasinda kazandigi paranin biyik
bolimind cok zor olan bu isi Ustle-
nen kisiye vermek zorunda kalmistir.
Kempelen, satranc oynayan Turk'in
icinde bir insan saklamasi ve toplu-
luklari kandirmasi nedeniyle bircok
mekanikci ve bilim adami tarafindan
sarlatanlikla suclanmistir.

NEDEN TURK?

Donemin Turk kdltirinin Avrupa’da
ilgi cekmesi (Hacivat ve Karagoz

Goélge Oyunu'ndan etkilenmeleri) ve
Avrupa’nin blydk bolimunin Turk
akinlarindan nasibini alip, uzun sire
Tirk egemenligi altinda yasamasi ve
dolayisiyla toplumsal bellekte yer edi-
nen, guclt Tdrk imaji bu ismin verilme-
sinin ana nedeni olarak gésterilir.
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“IHRACATTA MODEL
ALINACAK KENTIZ”

Turkiye'nin en fazla ihracat gerceklestiren altinci kenti olan Gaziantep'in
basarisinin temelinde, sektdr gesitliligine sahip bir sanayi yapisi oldugunu
vurgu|oyan Gozmnfer Ticaret Odasi Yonetim Kurulu Baskani Eyiip Bartik,

“Turkiye icin model ali

aziantep Ticaret Odasi'nin Eylp

Bartik baskanligindaki yeni

yonetim kurulu 2013 yilinda

goreve basladi. Uyelerine en iyi
hizmeti sunabilmek icin hazirladiklar
projeleri hayata gecirmeye baslayan
yonetim kurulu, sanayicinin islerini ko-
laylastirmak adina 6nemli calismalara
imza atti. Bolgesel kalkinmayi gercek-
lestirmek adina yedi ildeki ticaret ve
sanayi odalart ile Bélgesel Kalkinmada
Gucbirligi Platformunun kurulmasina
onculik eden Gaziantep Ticaret Odasi,
kentin ihracatinin artmasi icin de Yurt
Disi Ticaret Ofisleri Projesini uygu-
lamaya gecirdi. Gaziantep, 6 milyar
472 milyon 870 bin dolar rakamiyla
2013 yilinda Tirkiye ihracatinin ylzde
4,27 sini gerceklestirdi. Tekstil, gida,
kimya ve makine kentin ekonomisinde
one ¢ikan sektorler arasinda yer aliyor.
Mevcut yapisiyla Gaziantep'in model
alinacak bir ihracat kenti oldugunu
soyleyen Ticaret Odasi Yonetim Kurulu
Baskani Eyiip Bartik, yeni ydnetimin
vizyonunu ve gelecege dontik beklenti-
lerini paylasti.

Eylp Bartik kimdir? Sizi taniyabilir
miyiz?

“lyi niyet 6diil hak etmez. Aslolan
sonuctur!” diye bir s6z vardir. Bu stz
benim calisma hayatima bakisimi
yansitir. Is hayatina kiiciik yasta atilan
ve bunun meyvelerini toplayan biriyim.

EyUp BARTIK

Gaziantep Ticaret Odasi
Yénetim Kurulu Baskani

Basarinin bir anahtari da iyi analiz
yapabilmektir. Sizi sonuca gotirecek
iyi bir analizi oturdugunuz yerden
yapamazsiniz. O nedenle hayatin igin-
de, hatta kalbinde olmayi seviyorum.
Kendimi Gaziantep sevdalisi olarak
tanimliyorum. Attigim her adimin bu
sevdaya bir katkisi olsun istiyorum.

nacak bir ihracat ken’rlylz ded.i.

Gaziantep Ticaret Odasi baskanligini
Ustlendiginiz tarihten bu yana yonetim
kurulunuzun calismalariyla ilgili bilgi
verir misiniz?

Yonetim kurulumuz Mayis 2013'te go-
reve basladi. Yeni yonetim olarak dnce-
lik hedefimiz Uyelerimize en iyi hizmeti
sunabilmektir. Bu cercevede goreve
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talip oldugumuzda 27 farkli vizyon pro-
jemiz oldugunu acikladik. Bu projeleri
Uzerine yenilerini de ekleyerek tek tek
hayata geciriyoruz. Her seyden 6nce
hizmetimizi Uyelerimize ulastirabilmek
icin 12 bin Uyemizin iletisim bilgilerini
giincelledik. Boylece oda Uyelerinin
yaklasik ylizde 90'ina saglikli bir sekil-
de ulasabilecek hale geldik. Glincelle-
nen SMS ve e-mail veri tabani ile artik
dyelerimize tek bir tusla ulasabiliyoruz.
“Oda ne is yapar?” imajini ortadan
kaldirmak istiyoruz. 2014 yilinda Uye
aidatlarina zam yapmadik. Oda tarafin-
dan verilen kayit sureti, faaliyet belgesi,
ticaret sicili gazetesi tasdiki gibi bazi
belgeler karsiliginda alinan ucretleri
kaldirdik. Uyemiz Gaziantep Ticaret
Odasi'na geldiginde tim islemlerini
burada yapsin, bankaya, vergi dairesine
giderek zaman kaybetmesin istedik.
Isadaminin zamani degerlidir ve bu
cercevede zaman maliyetlerini dislr-
mek icin harc ddemelerini vergi dai-
resine gitmeden yapmalarini sagladik.
Vergi dairesi veznesi actik ve burada
vergi dairesinden bir personel har¢
tahsilati konusunda hizmet vermeye
basladi. Daha once Uyelerimiz Ticaret
Sicil Gazetesi ilanlariicin 6dedikleri
Ucretleri bankalardaki TOBB hesabina
yatirmak zorundaydi. Artik bu Ucretler
odamiz tarafindan tahsil ediliyor. Pro-
jelerimizden biri olan “Bolge Odalart

Arasi Isbirligi Paltformu” cercevesinde
ilk adimi attik ve Gaziantep'in komsu-
su yedi ildeki ticaret ve sanayi odalari
ile Bélgesel Kalkinmada Gucbirli-

gi Platformunu kurduk. Adiyaman,
Antakya, Gaziantep, Kahramanmaras,
Kilis, Osmaniye, Sanliurfa ticaret ve
sanayi odalari bundan sonra bélgenin
kalkinmasi icin birlikte hareket edecek
ve ortak projelere imza atacak. Vizyon
projelerimizden biri olan “Yurt Disi
Ticaret Ofisleri Projesi” kapsaminda
itk ofisimizi 9 Nisan 2014°te Erbil'de
actik. Gaziantep is diinyasinin, gelisme
potansiyeli olan pazarlarda yer almasi,
2023 ihracat hedeflerine ulasilmasi
icin blyik 6nem tasiyor. Bu cercevede
Gaziantep ile ekonomik iliskisi on plana
cikmis ya da cikmak Uzere olan ya da
ekonomi yapicilarinin yonlendirdigi
yerlerde; dinyanin dnemli ticaret mer-
kezlerinde ticaret ofisleri acmanin cok
onemli olduguna inaniyoruz. Moskova
ve Tahran ofisleri ile devam edecek
olan yurt disi ticaret ofisleri projemiz
icin ilk olarak Irak’i secmemizin temel
nedeni Irak’'in Gaziantep'in en onemli
ticaret partneri olmasidir.

Gaziantep Ticaret Odasinin oncelikli
hedefleri ve gelecege doniik planlari
nelerdir?

GTO Yonetim Kurulu olarak tim
calismalarimiz Uyelerimize en iyi

TIM verilerine gére
Gaziantep 2013 yilinda
175 ilkeye ihracat
gerceklestirdi.

hizmeti sunma hedefine odakli,
projelerimizi de bu temel Uzerine
oturttuk. Cunkuy Uyelerimize hizmet,
Gaziantep'in ekonomik ve sosyal
gelisimine hizmet anlamina geliyor.
Sloganimiz “Birlikte Basaralim”. Biz,
“lyeye hizmet” yonetim anlayisi ile
devraldigimiz bayragi daha da yuka-
riya tasimayi hedefliyoruz. Bu bayrak
ise ancak Uyelerle birlikte yukariya
tasinabilir. Uyeye ulasabilmenin tek
yolu da kaliteli hizmettir.

Gaziantep’in ihracatinda lokomotif
sektorler hangileridir? Gaziantep
merkezli ihracatin tlke ekonomisine
katkisini nasil goriyorsunuz?
Gaziantep'in ihracat basarisinin te-
melindeki en 6nemli faktor, sanayisi-
nin sektor cesitliligine sahip olma-
sidir. Tekstil, gida, kimya ve makine
one cikan sektérler arasindadir. Uriin
bazinda ihracatta ilk sirayi ylizde 24
ile hububat ve bakliyat almaktadir.
Hemen ardindan ylzde 23 ile makine
halisi en fazla ihrac ettigimiz trin
grubudur. Bunlari tekstil ham-
maddeleri ve kimyevi Urinler takip
ediyor. Turkiye hali ihracatinin ylizde
68'ini gerceklestiriyoruz. Ayakkabi,
triko konfeksiyon sektorleri ise cok
biylk bir potansiyel barindiriyor.
Gaziantep’in ihracat performansi
tim illere model gosterilecek bir
ivmeyle ilerliyor. 2013 yilinda 6 milyar
472 milyon 870 bin dolarlik ihracatla
Turkiye ihracatinin ylzde 4,27 sini
gerceklestirdi ve en fazla ihracat
yapan altincr il olmayi strdirdu.
Ihracat artis hizi Tiirkiye genelinin
lizerinde seyrediyor. TIM verileri-

ne gore Gaziantep 2013 yilinda 175
ulkeye ihracat gerceklestirdi. Serbest
Bdlgeleri de ekleyince bu sayi 187'ye
cikiyor. Bu listede icinde belki de
ismini hic duymadiginiz lkeler dahi
var. Ilk 1000 ihracatci listesinde ise
Istanbul’'dan sonra en fazla firmaya
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Gaziantep, Istanbul’dan
sonra en fazla ihracate
firmaya sahip kent
olarak éne gikiyor.

sahip kentiz. Tim bunlar Gaziantep'in
model alinacak bir ihracat kenti
oldugunun en acik gostergesidir. En
buylk pazarimiz olan Irak, toplam
ihracatimizin ylizde 36'sini olusturu-
yor. Turkiye'nin Irak’a ihracatinin ise
ylzde 20'si Gaziantep'ten gercekles-
tiriliyor. Boyle bir performans lGretim
ve ticaret kabiliyetinin yani sira,
Gaziantep'in dinya konjonktirine
hizli uyum saglama becerisine sahip
olmasi ile aciklanabilir.

Gaziantepli sanayicilerin ve
ihracatcilarin yasadigi temel

sorunlari siralayabilir misiniz? Cozim
noktasinda hangi adimlarin atilmasi
gerekiyor?

Oncelikle rekabette artik fiyatin
onemli olmadigini kabul etmeliyiz.
Kiresel ekonomi fikir agirtikli katma
degere geciyor, bilgi ekonomisi dnem
kazaniyor. Uriin ve pazar cesitliligi-
mizi yiksek katma degerli Uriinler-
le desteklemek, kiresel markalar
yaratmak zorundayiz. Gaziantep'in
giicli ekonomik altyapisi ile Uretim ve
ticarette gosterdigi performansin de-
vamlligricin de Ar-Ge ve inovasyon,
yasamsal 6nemi olan faktorlerdir.
Ozellikle en giicli oldugu hali sektd-
rinde anti bakteriyel hali, anti stres
hali gibi inovatif yaklasimlar goriyo-
ruz. Dolayisiyla geleneksel Uretim
kanallari bir taraftan devam ederken,
diger taraftan da para kazandiracak
ticari fikirleri ve yenilikleri ortaya
¢tkariyoruz. Ancak bu calismalarin
kiresel ekonominin yapisina ayak
uyduracak hizda olmasi gerekiyor.

Gaziantep merkezli firmalarin makine
sektoriiniin gelisiminde etkili oldugunu
dislnlyor musunuz?

Gaziantep, sektor cesitliligi olan
gicli bir dretim kentidir. Dolayisiy-
la makine sektorinin gelisimine

de 6nemli katkilarda bulunuyor.

Gaziantep'te ozellikle fabrikalarda-

ki makinelerin strekli degismesi,
sahip oldugu emsalsiz tezgahlari ve
dinyaya entegre olmadaki basarisi
bir cok Anadolu kentine oranla bilgi
ekonomisini en rahat uygulayabilecek
bir kent oldugunu kanitliyor.

Sanayi ve ticaret odalarinin yonetim
kurullarinda makine sektoriinden
gelen isimler aktif gorevler almaya
basladi. Son dénemde makine
ureticilerinin sivil toplum orgutlerinde
agirtigini hissettirmeye baslamasiyla
ilgili neler diisiniyorsunuz?

Sivil toplum kuruluslarinin yonetim
kadrosunda sahadan kisilerin gorev
almasi ihtiyacin, sorunun bilinme-
sini ve dolayisiyla da dogru ¢6zU-
min Uretilmesini saglar. Bu acidan
baktigimizda makine Ureticilerinin
sivil toplum orgutlerinde yer almasi
elbette Uretim ekonomisinin sorun-
larinin tespiti ve ¢ozUmdi icin son
derece onemlidir.

Turkiye'nin 2023 yili ihracat hedeflerini
yakalayabilmesi icin kisa, orta ve uzun
vadeli 6ncelikleri neler olmalidir?
Teknoloji Uretmeli, katma degeri
yUksek Urtinlerle gelir dizeyi yiiksek
pazarlara girmeli ve markalar ya-

ratmaliyiz diye disindyorum. Artik
rekabeti fiyattan cok kalite belirliyor.
Kiresel ekonomi, iscilik agirlikli katma
degerden fikir agirlikli katma degere
geciyor. Artik sadece Uretim ekono-
misinden degil bilgi ekonomisinden
bahsediyoruz.

Makine Tanitim Grubu'nun (MTG] Tirk
makinesi ve Ureticisinin prestijini
artirmaya yonelik ¢calismalariyla ilgili
dusincelerinizi paylasir misiniz?

MTG nin sloganlarinda belirttigi gibi
makine basarinin anahtaridir. Makine
tikirtisi demek isler yolunda gidiyor,
dretiyor ve kazaniyoruz demektir. Bu
noktada MTG'nin Tirkiye'nin algilarini
dogru yonettigi kanaatindeyim.

Urn ve pazar
cesitliligimizi yiksek
katma degerli iriinlerle
desteklemek, kiiresel
markalar yaratmak
zorunday!z.
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MART AYINDA MAKINE IHRACATI
3,5 MILYAR DOLARA YUKSELDI

Trkiye'nin makine ihracati 2014 yili Ocak-Mart déneminde, bir &nceki yilin
ayni dénemine gore riizde 8,4 artarak 3,5 milyar dolar oldu. Tirkiye’nin

makine ithracatinda i

degeriyle Almanya ilk sirada bulunuyor.

akine sektorinde 2014 yili
Ocak-Mart doneminde en
fazla ihracat gerceklestiren
alt sektor klima ve sogutma
makineleri oldu. 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde s0z konusu Uriin grubunda
gerceklestirilen ihracat 550,5 milyon
dolar olarak kaydedildi. 2013 yilinin
ayni doneminde s6z konusu mal gru-
bunda gerceklestirilen ihracatin degeri
531,3 milyon dolardi. Klima ve sogutma
makineleri sektérindeki ihracat artisi

3,6 oldu. Listenin ikinci sirasinda yer
alan motorlar, aksam ve parcalari
kaleminde 2013 yili Ocak-Mart done-
minde 461,5 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestirilirken bu rakam
2014 yiinin ayni doneminde ytzde 7,1
artisla 494,1 milyon dolara yikseldi.
En fazla ihracat gerceklestiren tclin-
cl Urtn grubu ise diger yikama ve
kurutma makineleri, aksam ve par-
calari olarak kaydedildi. 2014 yilinin
Ocak-Mart doneminde 315,5 milyon

k 10 Glke siralamasinda ise 601 milyon dolarlik ihracat

dolar degerinde Urln ihrac eden s6z
konusu mal grubunun, 2013 yilinin ayni
donemindeki ihracati 277 milyon dolar
seviyesindeydi. Diger ytkama ve ku-
rutma makineleri, aksam ve parcalari
drdn grubu ihracati 2014 yili Ocak-Mart
doneminde bir 6nceki yilin ayni done-
mine oranla ylzde 13,9 artis gosterdi.

MAKINE IHRACATININ LK
SIRASINDA ALMANYA YER ALIYOR
2014 yili Ocak-Mart doneminde
Turkiye'nin makine ihracati 3,5 milyar
dolar rakamina yikseldi. Bir 6nceki yila
oranla ylzde 8,4 artis gosteren sektoriin,
2013 yilinin ayni doneminde ihrac ettigi
drtnlerin toplam degeri 3,2 milyon
dolardi. Almanya, makine sektoriinde
en fazla ihracat gerceklestirilen ilk

10 Ulke listesinin ilk sirasinda yer

aliyor. Almanya’ya 2013 yilinin Ocak-
Mart doneminde 539 milyon dolarlik
ihracat gerceklestirilirken bu rakam,
2014 yiinin ayni doneminde ylzde

11,5 artisla 601 milyon dolar oldu.

Ikinci siradaki ABD'ye yénelik makine
ihracatimiz 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde 233 milyon dolar olarak
kaydedildi. 2013 yilinin ayni doneminde
s6z konusu ulkeye yonelik ihracatimiz
177 milyon dolar seviyesindeydi. ABD'ye
yonelik ihracatimizdaki artis ylizde 31,7
olarak kayda gecti. En fazla ihracat
gerceklestirilen ilk 10 tlke listesinin
ticlincii sirasindaki ingiltere’ye 2014
yilinin Ocak-Mart doneminde ihrac edilen
drinlerin degeri 199 milyon dolar oldu.



MAKINE SEKTOR TAMAMI iTiBARIYLE iHRACAT KAYIT RAKAMLARI
1 0CAK-31 MART 2013

MAL GRUBU ADI

KLIMALAR VE SOGUTMA MAKINELERI

MOTORLAR, AKSAM VE PARCALARI

DIGER YIKAMA VE KURUTMA MAKINELERI,

AKSAM VE PARCALARI
INSAAT VE MADENCILIKTE KULLANILAN
MAKINELER, AKSAM VE PARCALARI

DIGER MAKINELER, AKSAM VE PARCALAR
POMPALAR VE KOMPRESORLER

TAKIM TEZGAHLARI

TARIM VE ORMANCILIKTA KULLANILAN
MAKINELER, AKSAM VE PARCALARI

VANALAR
SiLAH VE MUHIMMAT

REAKTORLER VE KAZANLAR
GIDA SANAYii MAKINELERI, AKSAM VE
PARCALARI

TEKSTIL VE KONFEKSIYON MAKINELERI
AKSAM VE PARCALARI

HADDE VE DOKUM MAKINELERI,
KALIPLAR, AKSAM VE PARCALARI
ISITICILAR VE FIRINLAR

TURBINL, TURBOJET, TURBOPROPELLER,
HIDROLIK SILINDIRLER VE AKSAM-
PARCALARI

YUK KALDIRMA, TASIMA VE ISTIFLEMEYE
MAHSUS MAKINELER, AKSAM PARCALARI

BURO MAKINELERI

RULMANLAR
KAUCUK, PLASTIK, LASTIK iSLEME VE
IMALATINA AIT MAKINELER

AMBALAJ MAKINELERI, AKSAM VE
PARCALARI

KAGIT IMALINE VE MATBAACILIGA
MAHSUS MAKINELER

DERI ISLEME VE IMALAT MAKINELERI,
AKSAM VE PARCALARI

TOPLAM

MIKTAR

109,3

26,8

79,6

31,5

67,9

21,5

23,8

27,6

12,8

4,1

13,7

15

9,7

14,4

0,7

2,3

2,8

1,2

1.8

0,2

493,7

DEGER

531,3

4615

277

245,7

294,7

181,9

172,2

140,2

1211

126

95,9

93,8

97,2

73,9

57,2

69,8

71,4

34,8

27,7

32,2

31,4

20,9

0,9

3.260

$/Kg

4,9

17,2

3,5

7,8

4,3

8,4

7,2

5,1

9,4

30,4

7,0

6,2

8,6

6,0

28,2

7,1

4,9

45,5

11,7

11,3

24,7

Kaynak: Tiim ihracatci Birlikleri Kayitlari

1 0CAK-31 MART 2014

MiKTAR

107,8

28,1

89,3

35,1

60,9

25,2

253

32,4

14

55

13,4

16,4

10,7

13

3,2

9,6

13,3

2,5

2,4

2,1

0,4

513,9

DEGER

550,5

4941

315,5

292,3

278,1

216,4

180,2

174,3

141,6

124,4

107,7

100,3

84,9

84,7

80,8

75,6

62,9

54,1

32,7

31,8

31,3

17,4

2,6

3.535

$/Kg

5,1

17,5

3,5

8,3

4,6

8,6

7,1

5,4

10,1

22,4

8,0

6,1

7,9

6,5

25,2

7,8

4,7

48,5

13,1

12,8

22,8

8,0

6,4

6,9

(%) DEGiSIM
MIKTAR | DEGER
-1,4 3,6
4,8 7.1
12,1 13,9
11,4 19,0
-10,3 -5,7
17,1 18,9
6,5 4,6
171 24,3
8,7 16,9
33,9 -1,2
-2,6 12,4
9.1 6,9
-5,2 -12,7
5,2 14,5
57,7 41,2
-0,9 8,2
-8,0 -11,9
45,7 55,4
59 18,0
-12,8 -11
8,2 -0,3
15,4 -17,0
63,9 173,8
4,1 8,4
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INSAAT VE MADENCILIKTE
KULLANILAN MAKINELER

2014 yiinin Ocak-Mart déneminde
insaat ve madencilikte kullanilan ma-
kineler, aksam ve parcalari sektériinde
278,1 milyon dolar degerinde Urin
ihrac edildi.

Insaat ve madencilikte kullanilan ma-
kineler, aksam ve parcalari sektériinde
Rusya, 2014 yilinin Ocak-Mart done-
minde 20,3 milyon dolarla en fazla ih-
racat gerceklestirilen ulke oldu. Liste-
nin ikinci sirasinda yer alan Almanya'ya
2014 yiinin Ocak-Mart déneminde
ihrac edilen drinlerin degeri 19,3
milyon dolar olarak kaydedildi. Uciinci
siradaki Irak'a 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde 16,2 milyon dolar degerinde
insaat ve madencilikte kullanilan maki-
neler, aksam ve parcalari ihrac edildi.
Listenin dérdincl sirasinda bulunan
ingiltere'ye 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 13,1 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirilirken bu rakam, 2014 yi-
linin ayni déneminde ylzde 10,7 artisla
14,5 milyon dolar olarak kaydedildi.
Besinci siradaki Suudi Arabistan’a 2014
yilinin Ocak-Mart déneminde ihrac
edilen Urlnlerin degeri 12,2 milyon
dolar oldu. 2013 yilinin ayni doneminde
bu rakam 8 milyon dolar seviyesindey-
di. Soz konusu ulkeye gerceklestirilen
ihracattaki artis ylzde 52,5 olarak

kaydedildi. Turkiye geneli insaat ve ma-
dencilikte kullanilan makineler, aksam
ve parcalari ihracati listesinde en fazla
artis yuzde 620,2 ile Dubai’de yasandi.

iNSAAT VE MADENCILIKTE KULLANILAN MAKINELER iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillari Ocak-Mart Dénemi)

Listede yizde 116,9 ile Cezayir ikinci
sirada bulunurken s6z konusu ulkeyi
ylzde 52,5 ile Suudi Arabistan tciinci
sirada takip etti.

Kaynak: Tum ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

) MIKTAR
ULKE (BiN TON)
RUSYA 4,3
ALMANYA 5,9
IRAK 5,8
INGILTERE 6,4
SUUDI ARABISTAN 2,4
IRAN 3

CEZAYIR 0,9
DUBAI 0,01
ABD 1,6
AZERBAYCAN 2,9
MAL GRUBU TOPLAMI 67,9

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGiSIM
DEGER MIKTAR DEGER ) 3
(MILYON $) | $/KG (BiN TON) (MILYON $) $/KG | MIKTAR DEGER
25 58 3,3 20,3 6,0 -22,2 -18,7
26,9 45 3,6 19,3 5,4 -39,8 -28,0
22,5 3,9 4,5 16,2 3,6 21,7 -27,9
13,1 2,0 6,4 14,5 2,3 -1,2 10,7
8 33 3,5 12,2 3,4 47,8 52,5
12 4,0 2,3 11,5 5,0 -23,4 -4,5
4,8 5,4 2 10,5 5,2 122,0 116,9
1.4 74,7 0,09 10,3 114,2 371,1 620,2
7,3 43 2,4 10,2 4,2 46,2 40,3
17,7 6,0 1,8 9,8 5,4 -38,9 -44,8
294,7 4,3 60,9 278,1 4,6 -10,3 -5,7




POMPA VE KOMPRESORLER

Pompa ve kompresadrler mal grubun-
da 2014 yilinin Ocak-Mart déneminde
216,4 milyon dolar degerinde ihracat
gerceklestirildi. Bir 6nce yila gére
ihracat artisinin ylizde 18,9 olarak
kaydedildigi sektorin 2013 yilinin ayni
dénemindeki ihracati 181,9 milyon
dolard.

Pompa ve kompresdrler driin grubun-
da, 2014 yiinin Ocak-Mart déneminde
en fazla ihracat gerceklestirilen tlke
52,1 milyon dolarla Almanya oldu. 2013
yilinin ayni déneminde Almanya'ya
gonderilen Urlnlerin degeri 43,7mil-
yon dolar seviyesindeydi. Almanya’ya
yonelik ihracat artisi ylizde 19,2 olarak
kaydedildi. Listenin ikinci sirasinda
bulunan Irak’a 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 10,2 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirilirken bu rakam 2014 yili-
nin ayni doneminde, ylzde 28,1 artarak
13 milyon dolara yiikseldi. Uctincii
siradaki ABD'ye 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde ihrac edilen Urinlerin
degeri 11,6 milyon dolar olarak kayde-
dildi. Dordinci siradaki Rusya’ya 2013
yilinin Ocak-Mart doneminde pompa ve
kompresorler kaleminde ihrac edilen
drdnlerin degeri 9 milyon dolarken,
2014 yilinin ayni doneminde bu rakam
ylzde 16,8 artisla 10,5 milyon dolar

oldu. Besinci sirada bulunan iran‘a
2014 yiinin Ocak-Mart déneminde, bir
onceki yilin ayni donemine gadre ylzde
123,9 artisla 9 milyon dolar degerin-
de Urln ihrag edildi. 2013 yilinin ayni
doneminde s6z konusu tlkeye gonderi-
len pompa ve kampresorlerin degeri 4

POMPA VE KOMPRESORLER IHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillar1 Ocak-Mart Donemi)

milyon dolar seviyesindeydi.

Tirkiye geneli pompa ve kompresorler
ihracati tablosunda en fazla artis yizde
123,9 ile Iran’da yasandi. ikinci sirada
ylzde 63,6 ile Tirkmenistan'in yer aldi-
gi tablonun Uclncd sirasinda ise yiizde
29,3 ile Cin bulunuyor.

Kaynak: Tiim ihracatg

Birlikleri Kayitlari

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGISIM

) MIKTAR DEGER MIiKTAR DEGER _ 3

ULKE (BINTON) [ (MILYONS$) | $/KG | (BINTON) MILYON $) | $/K6 | MIKTAR DEGER
ALMANYA 4,6 43,7 9.4 55 52,1 9.8 14,8 19,2
IRAK 1.2 10,2 8.4 15 13 8,6 25,1 28,1
ABD 13 11,9 8.7 13 11,6 8,6 -0,5 -2,2
RUSYA 1 9 8.7 13 10,5 8,0 27,0 16,8
IRAN 0.3 4 12,1 0.9 9 9.3 1913 123,9
INGILTERE 0,7 6.1 81 0.8 7.3 8,2 17,1 18,8
TURKMENISTAN 0.3 3.9 10,9 0.6 6.5 10,5 69,1 63,6
ITALYA 0.9 6.6 7.1 0.8 6 7.2 -9.4 -8,6
AZERBAYCAN 0.5 5.9 10,2 0.6 58 9.6 38 -1,7
CiN 0.2 3.4 13,3 03 44 | 135 27,1 29,3
MAL GRUBU TOPLAMI 21,5 181,9 8,4 25,2 216,4 8,6 17,1 18,9
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TAKIM TEZGAHLARI

2013 yilinin Ocak-Mart déneminde 172,2
milyon dolar olan takim tezgahlari ihra-
cati, 2014 yilinin ayni déneminde ylzde

4,6 artisla 180,2 milyon dolar rakamina

yikseldi.

Takim tezgahlari trldin grubunda en

TAKIM TEZGAHLARI iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillar1 Ocak-Mart Donemi)

ULKE

RUSYA

ALMANYA

ABD

IRAK

POLONYA

iRAN
MACARISTAN
BULGARISTAN
CEZAYIR

SUUDI ARABISTAN
MAL GRUBU TOPLAMI

MIKTAR
(BIN TON)

2,4
1.4
0,8
1,2
0,6
0,5
0,1
0,5
0,3
0,6
23,8

2013 YILI

DEGER
(MILYON $)

19,4
13,8
6.1
9.4
3.4
4
1
4,1
3.1
4,2
172,2

$/KG
7.9
9,3
7,0
7,4
5,7
7,5
6,4
7,6
9,2
6,3
7,2

MIKTAR
(BIN TON)

17
16
2,5
1.2
0,8
0,8
0,4
0,4
0,5
0,7

25,3

fazla ihracat gerceklestirilen tlke olan
Rusya'ya 2014 yilinin Ocak-Mart done-
minde 14,5 milyon dolarlik Urin gdnde-
rildi. Listenin ikinci sirasinda bulunan
Almanya’ya 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 13,8 milyon dolarlik ihra-

cat gerceklestirilirken bu rakam, 2014
yilinin ayni doneminde yiizde 3 artisla
14,2 milyon dolar seviyesine ylkseldi.
Listenin Uglincl sirasindaki ABD'ye

2014 yiinin Ocak-Mart doneminde 11,2
milyon dolar degerinde Uriin ihrac edildi.
2013 yilinin ayni doneminde ABD'ye
ihrac edilen Urdinlerin degeri 6,1 milyon
dolar seviyesindeydi. S6z konusu Ulkeye
gerceklestirilen ihracattaki artis ylizde
81,8 olarak kayda gecti. Dordiinci sirada
yer alan Irak'a 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde ihra¢ edilen Urlnlerin degeri
8 milyon dolar oldu. Listenin besinci
sirasinda bulunan Polonya’ya 2013 yilinin
Ocak-Mart doneminde 3,4 milyon dolar
degerinde takim tezgahi ihrac edilirken
bu rakam 2014 yilinin ayni déneminde
ylzde 72,5 artarak 5,9 milyon dolar sevi-
yesine ulastl.

Takim tezgahlari Uriin grubunda en fazla
ihracat artisinin yasandigi Ulke yizde
350,4 ile Macaristan oldu. ikinci sirada
yizde 81,8 ile ABD yer alirken Ucincl
sirada ytizde 72,5 ile Polonya bulunuyor.

Kaynak: Tum ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

2014 YILI (%) DEGiSIM
DEGER ) 3
[MILYON $) | $/KG | MIKTAR DEGER
14,5 8,5 -30,7 -25,1
14,2 8,8 8,8 3,0
11,2 44 188,2 81,8
8 6,3 0,0 -143
5,9 6,8 44,5 72,5
5,6 6,5 60,0 39,6
4,7 11,9 141,1 350,4
4,7 11,2 -22,1 14,9
4,6 7,8 76,3 49,8
4,5 b4 3,8 6,0
180,2 7,1 6,5 4,6




TARIM VE ORMANCILIK

MAKINELER]

Tarim ve ormancilikta kullanilan
makineler, aksam ve parcalari Urin
grubunda 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde gerceklestirilen ihracatin
degeri 174,3 milyon dolar oldu. 2013
yilinin ayni déneminde bu rakam 140,2
milyon dolardi. Tarim ve ormancilikta
kullanilan makineler, aksam ve par-
calari Urln grubunda yasanan ihracat
artisi yizde 24,3 oldu.

2014 yilinin Ocak-Mart déneminde tarim
ve ormancilikta kullanilan makineler,
aksam ve parcalari kaleminde en fazla
ihracat ABD'ye gerceklestirildi. Bir once-
ki yila oranla ytizde 60,8 ihracat artisinin
yasandigi ABD'ye 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 17,2 milyon dolar ihracat
degerine sahip Urlin gonderilirken bu
rakam, 2014 yilinin ayni doneminde 27,6
milyon dolara yikseldi. Listenin ikinci
sirasinda yer alan italya'ya 2014 yilinin
Ocak-Mart doneminde 23,6 milyon dolar-
lik ihracat gerceklestirildi. 2013 yilinin
ayni déneminde bu rakam 18,4 milyon
dolard!. italya'ya yonelik ihracat artis
ylizde 28,3 oldu. Uclincii sirada bulunan
Irak’a 2013 yilinin Ocak-Mart doneminde
ihrac edilen tarim ve ormancilikta kulla-
nilan makineler, aksam ve parcalarinin
degeri 5,8 milyon dolarken bu rakam
2014 yiinin ayni doneminde ytzde 120,7

artisla, 12,9 milyon dolar seviyesine yik-
seldi. Dordincl siradaki Azerbaycan‘a
2014 yiinin Ocak-Mart déneminde 7
milyon dolarlik Urin ihra¢ edildi. Besinci
siradaki Cezayir'e 2014 yiinin Ocak-Mart
doneminde ihrac edilen tarim ve orman-
cilikta kullanilan makineler, aksam ve
parcalarinin toplam degeri 6,4 milyon
dolar oldu. 2013 yilinin ayni doneminde
s6z konusu ulkeye gonderilen Urdnlerin

TARIM VE ORMANCILIK MAKINELERi iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillari Ocak-Mart Dénemi)

degeri 4,2 milyon dolar seviyesindeydi.
Cezayir'e yonelik ihracat artisi ylizde 52,9
olarak kaydedildi.

Tarim ve ormancilikta kullanilan maki-
neler, aksam ve parcalari Urin grubun-
da ihracat artisinin en fazla yasandigi
itk Uc Ulke siralamasinda ise ylzde
120,7 ile Irak ilk sirada yer alirken ylizde
67,2 ile Fas ikinci ve ylzde 60,8 ihracat
artisiyla da ABD Ucuncd oldu.

Kaynak: Tim lhracatci

) MIKTAR
ULKE (BiN TON)
ABD 1,9
ITALYA 3,4
IRAK 1,4
AZERBAYCAN 1,7
CEZAYIR 0,7
FAS 0,9
FRANSA 1,5
BULGARISTAN 0,7
POLONYA 0,8
ARJANTIN 0,8
MAL GRUBU TOPLAMI 27,6

Birlikleri Kayitlar

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGiSIM
DEGER MIiKTAR DEGER _ 3
(MILYON $) | $/KG (BiN TON) (MILYON $) $/KG | MIKTAR DEGER

17,2 8,7 2,9 27,6 9,4 48,2 60,8
18,4 5,4 38 23,6 6,1 13,3 28,3
58 39 33 12,9 3,9 122,5 120,7
7 4,0 15 7 4,5 -10,6 0,6
42 5,4 1,1 6,4 5,6 WA 52,9
3,6 3,9 1,4 6 4,2 52,5 67,6
4,9 32 1,6 5.5 33 8,7 11,9
4,1 5,7 1.0 53 5,1 42,6 28,6
5,7 6,6 0,6 4,6 7,6 -28,8 -18,0
5,2 6,1 0,6 4,2 6,4 -23,4 -19,6

140,2 5,1 32,4 174,3 5,4 17,1 24,3
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VANALAR

Vanalar driin grubu ihracati 2014 yilinin
Ocak-Mart doneminde, 2013 yilinin
ayni donemine gore ylzde 16,9 artis
gostererek 141,6 milyon dolar degerine
ulasti. Vanalar mal grubunda 2013 yili-
nin Ocak-Mart doneminde ihra¢ edilen
drinlerin degeri 121,1 milyon dolar
seviyesindeydi.

Vanalar sektortinde 2014 yilinin Ocak-
Mart doneminde en fazla ihracat
gerceklestirilen Ulke 17,6 milyon
dolarla Almanya oldu. Yizde 2,3 artisin
yasandigi s0z konusu Ulkeye, 2013 yi-
linin ayni déneminde 17,2 milyon dolar
degerinde Urln ihrac edilmisti. Listenin
ikinci sirasinda yer alan Irak’a yonelik
vanalar ihracati 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde, gecen yilin ayni dénemine
gore yizde 30,6 artis gosterdi. 2013 yi-
linin Ocak-Mart doneminde 9,6 milyon
dolarlik Griin gonderilen Irak’a, 2014
yilinin ayni déneminde ihrac edilen
drinlerin degeri 12,6 milyon dolara
ylUkseldi. Listenin dclnci sirasinda
bulunan iran‘a 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 5,2 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirilirken bu rakam, 2014
yilinin ayni déneminde ylzde 126,1 ar-
tisla 11,7 milyon dolar oldu. Dordiinci
siradaki Misir'a 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde 8 milyon dolarlik ihracat

VANALAR iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillar1 Ocak-Mart Donemi)

gerceklestirildi. 2013 yilinin ayni déne-
minde s6z konusu Ulkeye gonderilen
drinlerin degeri 7,6 milyon dolar sevi-
yesindeydi. Misir'a yonelik vanalar drin
grubu ihracati yizde 4,9 artti. Listenin
besinci sirasinda yer alan Azerbaycan’a
2013 yilinin Ocak-Mart doneminde 7,1
milyon dolar degerinde ihracat ger-

ceklestirilirken bu rakam 2014 yilinin
ayni déneminde, yizde 11,8 artisla 7,9
milyon dolar olarak kaydedildi.
Vanalar sektortinde en fazla ihracat
artisi yiizde 126,1 ile Iran’da yasand.
iran’in ardindan ylzde 66,6 ile Fransa
gelirken yiizde 48 ile Ingiltere ticlincii
sirada bulunuyor.

Kaynak: Tum ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

) MIKTAR

ULKE (BiN TON)
ALMANYA 2,2
IRAK 1
iIRAN 0,2
MISIR 0,9
AZERBAYCAN 0,9
RUSYA 0,6
LiBYA 0,6
INGILTERE 0,1
FRANSA 0,2
TURKMENISTAN 0,4
MAL GRUBU TOPLAMI 12,8

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGiSIM
DEGER MIKTAR DEGER ) 3
(MILYON $) | $/KG (BiN TON) (MILYON $) $/KG | MIKTAR DEGER
17,2 7,6 2,1 17,6 8,3 -6,9 2,3
9,6 9,2 1,2 12,6 10,0 21,1 30,6
5,2 17,6 0,6 11,7 18,3 117,2 126,1
7,6 8,1 0,9 8 8,6 -03 4,9
7,1 7,5 1 7,9 7,8 7,7 11,8
6,9 10,8 0,5 6,7 1,2 -6,9 3,4
7 10,7 0,5 5,6 10,9 -22,2 -20,2
33 16,9 0,2 4,8 17,8 40,5 48,0
2,8 10,1 0,4 4,6 11,6 45,3 66,6
4,2 10,0 0,5 4,4 7,7 35,9 4,6
1211 9,4 14 141,6 10,1 8,7 16,9




REAKTOR VE KAZANLAR

Reaktor ve kazanlar ihracati 2014
yilinin Ocak-Mart doneminde bir 6nceki
yilin ayni donemine gore ylzde 12,4
artis gosterdi. 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 95,9 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestiren sektorin, 2014
yilinin ayni donemindeki ihracati 107,7
milyon dolar olarak kaydedildi.
Reaktor ve kazanlar kaleminde 2014
yilinin Ocak-Mart doneminde en fazla
ihracat gerceklestirilen tlke 27,3
milyon dolarla Almanya oldu. Yiz-

de 11,67 ihracat artisinin yasandig!
Almanya’ya 2013 yilinin ayni done-
minde 24,4 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirilmisti. Almanya'nin
ardindan ikinci sirada bulunan
ingiltere'ye yonelik reaktor ve kazan-
lar ihracati 2014 yilinin Ocak-Mart
déneminde 14,2 milyon dolar oldu.
Yizde 3,4 ihracat artisinin yasandigi
s6z konusu dlkeye 2013 yilinin ayni
doneminde gonderilen Urlnlerin degeri
13,8 milyon dolard:. Listenin t¢lnci
sirasinda yer alan Cin’e 2013 yilinin
Ocak-Mart doneminde 5,8 milyon
dolarlik Grin ihrac edilirken bu rakam
2014 yilinin ayni doneminde ylzde 25
artarak, 7,3 milyon dolar seviyesine
yUkseldi. Dordinci sirada bulunan
Rusya'ya 2014 yilinin Ocak-Mart do-

neminde 7,2 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestirildi. Besinci sira-
daki Ispanya’ya 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 4,5 milyon dolarlik reaktor
ve kazan ihracati gerceklestirilirken
bu rakam, 2014 yilinin ayni dénemin-
de ylzde 56,9 artisla 7,1 milyon dolar

REAKTOR VE KAZANLAR TURKIYE GENELIi iHRACATI

seviyesine ylkseldi.

Gida makineleri, aksam ve parcalari
sektorinde en fazla ihracat artisinin
yasandigi tlke yluzde 320,2 ile Po-
lonya oldu. Irak ylizde 75 ile ikinci,
Ispanya ise yiizde 56,9 ile ticincii
sirada yer aldi.

Kaynak: Tiim ihracatg
Birlikleri Kayitlari

(2013 ve 2014 Yillari Ocak-Mart Dénemi)

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGISIM

) MIKTAR DEGER MIiKTAR DEGER _ 3

ULKE (BINTON) [ (MILYONS$) | $/KG | (BINTON) MILYON $) | $/K6 | MIKTAR DEGER
ALMANYA 1.6 24,4 | 147 1.9 27,3 14,3 15,4 1,6
INGILTERE 0.9 138 | 145 1 14,2 13,7 10,1 3.4
CIN 0.4 58 | 126 0.6 7.3 115 37,7 25,0
RUSYA 1.9 7.4 3.9 1 7.2 6.9 -45,4 -2,3
ISPANYA 0,4 45 | 104 05 7.1 12,8 27,1 56,9
ITALYA 0.3 3 8.4 03 4,1 11,9 -2,7 37,7
BELCIKA 0.2 39 | 140 0.2 35 15,3 -18.,9 -11.6
IRAK 0.5 18 3.2 11 3.2 2,8 99,7 75,0
POLONYA 0.1 0.7 6,2 03 32 108 140,7 320,2
ROMANYA 0.5 2,1 3.9 05 3,1 6.3 -8,0 46,9
MAL GRUBU TOPLAMI 13,7 95,9 7,0 13,4 107,7 8,0 -2,6 12,4
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GIDA MAKINELER]

Gida makineleri, aksam ve parcalari
ihracati 2014 yilinin Ocak-Mart déne-
minde bir dnceki yilin ayni donemine
gore yizde 6,9 artis gosterdi. 2013
yilinin Ocak-Mart doneminde 93,8
milyon dolar degerinde ihracat ger-
ceklestiren sektorin, 2014 yilinin ayni
dénemindeki ihracati 100,3 milyon
dolar olarak kaydedildi.

Gida makineleri, aksam ve parcala-

ri kaleminde 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde en fazla ihracat gercek-
lestirilen tlke 14,1 milyon dolarla

Irak oldu. Yuzde 25,6 ihracat artisinin
yasandigi Irak’a 2013 yilinin ayni do-
neminde 11,3 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirilmisti. Irak’'in ardindan
ikinci sirada bulunan Misir'a yonelik
gida makineleri, aksam ve parcalari
ihracati 2014 yilinin Ocak-Mart done-
minde 6,5 milyon dolar oldu. Yizde 11,6
ihracat artisinin yasandigi sz konusu
tlkeye 2013 yilinin ayni doneminde
gonderilen Urinlerin degeri 5,8 milyon
dolardi. Listenin lclncd sirasinda yer
alan Libya'ya 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde 6,4 milyon dolarlik Urin
ihrac edildi. Dordincl sirada bulu-
nan Rusya'ya 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde 6,2 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestirildi. 2013 yilinin

GIDA MAKINELERi iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillar1 Ocak-Mart Donemi)

ayni doneminde bu rakam 4,6 milyon
dolar seviyesindeydi. Rusya'ya yonelik
ihracat artisi ylizde 34,2 oldu. Besinci
siradaki iran’a 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 2,7 milyon dolar degerin-
de gida makineleri, aksam ve parca-
lari ihrac edilirken, 2014 yilinin ayni
déneminde bu rakam 5,9 milyon dolar

seviyesine yikseldi. iran’a yonelik
ihracat artisi 116,1 olarak kaydedildi.
Gida makineleri, aksam ve parcalari
sektorinde en fazla ihracat artisinin
yasandigi tlke ylzde 294,6 ile
kistan oldu. iran ylzde 116,1ile ikinci,
Rusya ise ylzde 34,2 ile Ucincl
sirada yer aldi.

Ozbe-

Kaynak: Tum ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGiSIM

) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 3

ULKE (BiN TON) [MILYON $) | $/KG (BiN TON) (MILYON $) $/KG | MIKTAR DEGER
IRAK 1.9 11,3 58 2,1 14,1 6,5 13,4 25,6
MISIR 1.3 5,8 43 1.6 6,5 3,9 21,2 11,6
LiBYA 1,6 10,2 6,1 1,2 6,4 4,9 232 -37,5
RUSYA 0,6 4,6 7,3 0,9 6,2 6,8 YA 34,2
IRAN 0,7 2,7 3,9 1 5,9 5,7 49,1 116,1
CEZAYIR 11 6,4 5,6 0,7 5 6,8 -35,7 -21,7
OZBEKISTAN 0,2 1,2 5,3 1,4 4,8 33 531,2 294,6
KAZAKISTAN 0,4 2,8 6,4 0,3 38 10,0 -14,9 33,1
MERSIN SERBEST BOLGESI 0,5 4,8 8,4 0,4 3,6 7,3 -14,2 -25,6
AZERBAYCAN 0,3 3,1 9,4 0,4 3.1 7,4 25,6 -0,3
MAL GRUBU TOPLAMI 15 93,8 6,2 16,4 100,3 6,1 9,1 6,9




HADDE VE

DOKUM MAKINELERI

Hadde ve dokim makineleri, kalip-
lar, aksam ve parcalari sektorinde
2014 yiinin Ocak-Mart doneminde
84,9 milyon dolar degerinde ihracat
gerceklestirildi.

Hadde ve dokim makineleri, kaliplar,
aksam ve parcalari mal grubunda 2014
yilinin Ocak-Mart doneminde en fazla
ihracat 15,6 milyon dolarla irana ger-
ceklestirildi. Yizde 188 artisin yasan-
digr s6z konusu tlkeye 2013 yilinin ayni
doneminde gonderilen Urlnlerin degeri
5,4 milyon dolardi. Listenin ikinci sira-
sinda yer alan Almanya’ya 2013 yilinin
Ocak-Mart doneminde 4,6 milyon
dolarlik ihracat gerceklestirilirken bu
rakam, 2014 yilinin ayni déneminde
ylzde 163,8 artisla 12,2 milyon dolar
seviyesine yiikseldi. Uclinci siradaki
Rusya'ya 2014 yilinin Ocak-Mart done-
minde 8,3 milyon dolar degerinde drin
ihrac edildi. Dordiincl sirada bulunan
Italya’ya 2014 yilinin Ocak-Mart done-
minde ihrac edilen trinlerin degeri
4,9 milyon dolar olarak kaydedildi.
2013 yilinin ayni doneminde bu rakam
4,7 milyon dolardi. italya'ya yonelik
ihracat artisi ylizde 5,8 olarak kayda
gecti. Listenin besinci sirasindaki
Slovakya'ya 2013 yilinin Ocak-Mart
doneminde 72 bin dolar degerinde

hadde ve dokim makineleri, kaliplar,
aksam ve parcalari ihrac edilirken
2074 yiinin ayni déneminde bu rakam
ylzde 4.685,8 artisla 3,4 milyon dolar
seviyesine yikseldi.

Hadde ve dokim makineleri, kaliplar,

HADDE VE DOKUM MAKINELERi iIHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillari Ocak-Mart Dénemi)

aksam ve parcalari sektorinde ihracat
artisinin en fazla yasandigi dlke yizde
4.685,8 ile Slovakya oldu. Slovakya'nin
ardindan ikinci sirada ylizde 619,2 ile
Polonya ve dclnctl sirada ise yiizde
188 ihracat artisiyla iran bulunuyor.

Kaynak: Tim ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGISIM

) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER _ 3

ULKE (BINTON) | (MILYONS$) | $/KG | (BiNTON) (MILYON $) | $/KG | MIKTAR DEGER
IRAN 0,9 5,4 6,0 2 15,6 7,6 128,3 188,0
ALMANYA 0,4 4,6 10,0 1,3 12,2 9,3 181,5 163,8
RUSYA 0,8 17,2 20,1 0,4 8,3 20,0 -50,9 -51,2
ITALYA 0,6 4,7 7,3 0,6 49 7,5 3,0 58
SLOVAKYA 0,001 0,07 36,4 0,4 34 8,6 | 201104 4.685,8
BULGARISTAN 0,06 2,6 43,7 0,1 3 21,7 132,2 15,4
ABD 0,4 4,9 10,2 0,9 3 3,2 91,9 -39,3
SUUDI ARABISTAN 0,8 7,7 8,7 0,5 2,9 5,4 -39,3 -62,5
POLONYA 0,03 03 11,3 0,2 2,6 12,4 551,6 619,2
FRANSA 0,1 1,6 8,7 0,1 1,7 13,6 -32,8 55
MAL GRUBU TOPLAMI 11,2 97,2 8,6 10,7 84,9 7,9 -5,2 -12,7
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TEKSTIL VE

Tekstil ve konfeksiyon makineleri ihra-
cati 2014 yilinin Ocak-Mart doneminde
bir dnceki yilin ayni dénemine gore
ylzde 14,5 artis gosterdi. 2013 yilinin
Ocak-Mart doneminde 73,9 milyon do-
larlik thracat gerceklestiren sektorun,
2014 yilinin ayni donemindeki ihracati
84,7 milyon dolar olarak kaydedildi.

KONFEKSIYON MAKINELER]

Tekstil ve konfeksiyon makineleri
Urdn grubunda 2014 yilinin Ocak-
Mart doneminde 8,9 milyon dolarla en
fazla ingiltere'ye ihracat gercekles-
tirildi. 2013 yilinda bu rakam 5,6 mil-
yon dolar seviyesindeydi. ingiltere'ye
yonelik ihracat artisi ylizde 57,7 oldu.
Listenin ikinci sirasinda ise Ozbekis-

TEKSTIL VE KONFEKSiYON MAKINELERi iIHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2013 ve 2014 Yillar1 Ocak-Mart Donemi)

tan bulunuyor. Ozbekistan'a 2013 yili-
nin Ocak-Mart déneminde 3,6 milyon
dolarlik ihracat gerceklestirilirken
bu rakam 2014 yilinin ayni dénemin-
de, ylzde 93,8 artisla 7 milyon dolar
seviyesine ylikseldi. Uctinci siradaki
Almanya’ya 2014 yilinin Ocak-Mart
déneminde ihrac edilen Urinlerin
degeri 6,1 milyon dolar olarak kay-
dedildi. Listenin dérdincl ve besin-
ci sirasinda ise iran ve Fransa yer
aliyor. Dordiincii siradaki iran’a 2013
yilinin Ocak-Mart doneminde gonde-
rilen Urlnlerin degeri 1,4 dolarken bu
rakam 2014 yilinin ayni doneminde
ylzde 296,7 artisla 5,7 milyon dolar
seviyesine ylukseldi. Besinci siradaki
Fransa'ya ise 2014 yilinin Ocak-Mart
déneminde 5,5 milyon dolarlik tekstil
ve konfeksiyon makineleri ihraca-

ti gerceklestirildi. 2013 yilinda s6z
konusu Ulkeye gonderilen Urinlerin
degeri 3 milyon dolar seviyesindeydi.
Fransa'ya yonelik ihracat artisi ylzde
84,1 olarak kayda gecti.

Tekstil ve konfeksiyon makineleri mal
grubunda en fazla ihracat artisi yizde
517 ile Suudi Arabistan’da yasandi. Soz
konusu dlkenin ardindan yuzde 296,7
ile iran gelirken yiizde 100,4 ile Pakis-
tan Uclncl sirada yer aldi.

Kaynak: Tum ihracatcl

Birlikleri Kayitlari

2013 YILI 2014 YILI (%) DEGiSIM

) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 3

ULKE (BiN TON) (MILYON $) | $/KG | (BIN TON) (MILYON $] | $/KG | MIKTAR DEGER
INGILTERE 1,3 5,6 4,1 1,8 8,9 4,8 35,5 57,7
OZBEKISTAN 0,7 3,6 48 0,7 7 9,5 -2.2 93,8
ALMANYA 1,1 7.4 6,7 0,7 6,1 7.8 -29.2 173
iRAN 0,5 1,4 2,8 1,7 5,7 3,3 234,2 296,7
FRANSA 0,5 3 5,3 1 5,5 5,5 75,7 84,1
BELCIKA 1 46 43 1 4,6 4,6 -5,9 0,0
PAKISTAN 0,4 1.4 3,0 0,3 2,9 8,3 -27,7 100,4
RUSYA 0,1 1.4 10,6 0,2 2,6 10,2 89,7 83,4
SUUDI ARABISTAN 0,004 0,4 9,0 0,1 2,5 22,3 148,8 517,0
HINDISTAN 0,4 2,3 4,6 0,4 2,5 6,1 -17,8 9,5
MAL GRUBU TOPLAMI 12,3 73,9 6,0 13 84,7 6,5 5,2 14,5




MAKINE SEKTORUNUN TAMAMI iTiBARIYLE iHRACAT GERCEKLESTIRILEN iLK 20 ULKE

(2013-2014 YILLARI 1 0CAK-31 MART DONEMi)

ULKE
ALMANYA
ABD
INGILTERE
IRAK

RUSYA
FRANSA
ITALYA

iRAN
AZERBAYCAN
ISPANYA
ROMANYA
POLONYA
CEZAYIR
TURKMENISTAN
SUUDI ARABISTAN
LIBYA

BAE

MISIR
BELCIKA
HOLLANDA
DIGER
TOPLAM

2013 YILI

MIiKTAR

53
"
50
34
21
25
21
"
14
15
10
10
10
6
9
"
3
12
8
4
156
494

DEGER

539
177
208
181
171
122
122
71
94
b4
85
47
61
51
62
66
28
61
47
33
969
3.260

2014 YILI

MIiKTAR

53
17
44
32
20
32
25
16
"
17
9
12
10
9
"
10
4
10
8
5
159
514

TURKIYE'NIN ULKELERE GORE GENEL iHRACATI (1 0CAK-31 MART DONEMI)

ULKE
ALMANYA
IRAK
iINGILTERE
ITALYA
FRANSA
RUSYA
ABD
ISPANYA
HOLLANDA

BIRLESIK ARAP EMIRLIKLERI

iSRAIL
MISIR
BELCIKA
ROMANYA
SUUDI ARABISTAN
CIN

iRAN

LiBYA
AZERBAYCAN
POLONYA
DIGER
TOPLAM

2013 YILI

MIiKTAR

587
2,366
502
1,114
357
1,220
734
637
423
449
643
956
268
331
840
2,221
199
1,182
270
149
8.689
24,147

DEGER

601
233
199
172
161
157
138
115
80
76
72
67
64
63
61
54
54
52
44
43
1.028
3.535

DEGER

3.2
2.6
1.9
1.6
1.5
1.7
13

965
585
605
920
662
613
932
853
532
696
625
503
1.3
35.034

% DEGISIM

MIiKTAR

-0,8
62,1
-12,6
4,6
-3.8
27,2
17,6
41,6
-20,2
15,2
-8,6
19,9
-0,9
48,1
22,9
12,0
35,3
11,4
-3,1
18,5
2,2
41

MIiKTAR

686
2,645
708
1,048
375
796
833
724
381
660
850
936
314
371
424
1,963
249
711
273
182
8,781
23,921

Kaynak: Tim ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

DEGER

11,5
31,7
bl
-5,0
-6,0
28,9
12,7
62,1

-15,2
18,9

-14,8
434

4o
24,5
-0,9

17,8
90,2

bk

DEGER

3.7
3
2.2
1.8
1.6
1.4
1153
1.1
909
799
787
769
742
739
720
685
665
645
610
609
12
37.074

s

¢
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RFEX
AmeriMold o

Exhibition of Surface Treatment

The Event for Tool and Mold Making, Technologies

Molding and Additive Technologies

3-6 Haziran 2014 @P
11-12 Haziran 2014 @Novi aziran 2014 @Poznian

SUBCON Mach-Tool

Engineering Subcontracting and Machine Tools Exhibition
Surface Treatment and Finishing

Exhibition ‘

3-5 Haziran 2014 @Birmingham

International Conference and
Exhibition for the Organic and Printed

FABTECH Electronics Industry

Genel Makine

6-8 May! 4 @Mexico City

FEIMAFE

International Machine Tools and
Integrated Manufacturing Systems
MAYIS y Trade Fair

HAZIRAN
TEMMUZ
AGUSTOS
EYLUL

3-8 Haziran 2013 @Sao Paulo

Mecanica Fair
Takim Tezgahlari
20-24 Mayis 2014 @Sau Paulo




RUSSIA ESSEN WELDING &
CUTTING

International Trade Fair Joining,
Cutting, Surfacing

10-13 Haziran 2014 @Moskova
Beijing Essen Welding & Cutting

International Trade Fair Joining,
Cutting, Surfacing

Q 2-5 Haziran 2014 @Sangay

China International Machine Tool
Exhibition

18-22 Haziran 2014 @Wenzhou

WIN Metal Working

Uluslararasi Makina imalati ve Metal
Isleme Teknolojileri Fuari

= Ny

5 - 8 Haziran 2014 @istanbul

ANKIROS 2014

11 - 13 Eylill 2014 @istanbul

Avrasya Ambalaj 2014

Ambalaj Makineleri, Uretim-Geri
Déniisiim Teknolojileri ve Sistemleri,
Urtinleri, Tamamlayici Uriinler

18 - 21Eyliil 2014@Istanbul
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Makine Thracatetlars Birligi ... O3 PR 78278 ) I, S www.makinebirlik.com
Makine Tanthm Grubu............................... O} |2 4lA7 D7 Q). v www.makinetanitimgrubu.com
Makine Sanayi Sektor Platformu ... 03 | 242 70787 @ B www.turkmakinesanayi.com
MURGU VIR SO - 5. eooecsR R R O3] 204 78078 G I o, NSRS www.turgum.com

EkonomilBakanligif i R O 3,287 0/ S 0O www.ekonomi.gov.ir

MaliyelBakanligifis 0 e O 3 2RISR C N O www.maliye.gov.ir

Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanhg: ..... CRIZAZ.CIIES 0100 R WWW.sanayi.gov.fr
Gimriik ve Ticaret Bakanhgr ... www.gumrukticaret.gov.ir

KalkinmalBakanlgiBssess ... OCHZRZSZES GLOE” (S www.dpf.gov.ir

ihracat Bilgi Platformu...................................ocooiiiiii 03124172223 0 iiiiiiiiiiieiienne. www.igeme.org.ir

Tirkiye Odalar ve Borsalar Birligi www.tobb.org.ir
Dis Ekonomik iliskiler Kurulu ..., www.deik.org.ir

Tirk isbirligi ve Kalkinma idaresi Baskanlig: www.tika.gov.tr

Turkiye istatistik Kurumu ... www.tuik.gov.ir
HozinelMustesarlioiemeesssns=. . ... O3 "220486CC0" . . ........%.. WSS www.hazine.gov.ir
MUEITAKERSSS——— . O3 [PMo8IE300 m W www.tubitak.gov.Ir

Akiskan Glici Dernegi.............................. QASAICI 737N ... W www.akder.org
Ambalaj Makinecileri Dernegi ... QAICSZSEIO 48" .................. ... www.amd.org.tr
Anadolu Asansérciiller Dernegi ... 03122320640.........cccooeiii www.anasder.org.ir
Anadolu Un SanayicileriDerne@i................................................ 03122810468 ..o www.ausd.org.ir
Arac ve Arac Ustis Ekipman ve is Mak. Ureticileri Birligi Der............ . 02 EZCRISRIC ... . .............. www.arusder.org
Asansér ve Yiriyen Merdiven Sanayicileri Dernegi ... 02 1ORSZ2CELCAST I S . . ... 8 www.aysad.org.r
Baglanh Elemanlan Sanayici ve isadamlari Dernegi............... ... 022 609 Q6 35.....coellice - www.besiadturkey.com
Elektrikli Ving imalatcilan Birligi Dernegi. ... 02 1TO¥ZS 1 T 67 . www.tevid.org
Endistriyel Otomasyon Sanayicileri Dernegi ..................................... 02164694696 ... www.enosad.org
iklimlendirme, Sogutma, Klima imalatcilari Dernegi ... ... 021646944 96......cooiiiiiiiiiiai, www.iskid.org.ir
iMES Sanayi Sitesi . 0216 BVNCEVIZE S SR Www.imes.org
istif Makinalan Distribitsrleri ve imalatcilar Dernegi ........................ 0216 407 09 407~ SN www.isder.org.1r
is Makinalar Mihendisleri Birligi ... 0312 385 78 945 S S— www.ismakinalari.org.ir
Kazan ve Basin¢h Kap Sanayicileri Birligi....................................... 0212 222 81 93/ e % www.kbsb.org
Makine imalatcilar Birligi ... BNO312 468 3749, www.mib.org.ir
OSTiM Organize Sanayi Balgesi ... OB 2 385 50 QU B www.ostim.org.ir
Onci Sanayici isadamlan Dernegi ... ORI 395 73 Q0.0 b www.oncuder.com
Plastik Sanayicileri Derne@i ..................................................... OPAWPRAAA D0 85....... 00 www.pagder.org
Saghk Gerecleri Ureticileri ve Temsilcileri Dernegi ..................... BRORIVRA33 77 88 ... www.sader.org.ir
Sakarya ili 2. Organize Sanayii Bélgesi Mitesebbisleri Dernegi ........ 0278654 58 334 ... www.s20sb.org.tr
Tekstil Makine ve Aksesuarlar Sanayicileri Dernegi.......................... OAPESH? 76 COBMES RS ... ... www.femsad.com
Tibbi Cihaz Uretici ve Tedarikgi Dernekleri Federasyonu ..................... 03124686984 ..o www.fumdef.org
Tim Asansér Sanayici ve isadamlari Dernegi................................. OPNOF324 94 36....... 000, www.fasiad.org.ir
Tirk Pompa ve Vana SanayicileriDernegi ........................................ 03121255 1073....... . ... www.pomsad.org.ir
Tirkiye is Makineleri Distribitorleri ve imalatcilar: Birligi ... . 0216477 7077 A8 . .. .......... www.imder.org.tr
Tirkiye Mermer Dogaltas ve Makineleri Ureticileri Birligi .................. 03124408363 ..o www.fummer.org.ir
Tirk Tarim Alet ve Makineleri imalatcilar: Birligi............................. ©312 419 37 QZummm—. . ... .. www.tarmakbir.org
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CONCRETE PLANTS LAY

THE FOUNDATIONS OF THE

INDUSTRY

THE TURKISH CONSTRUCTION SECTOR HAS STRENGTHENED ITS GLOBAL

POSITION IN RECENT YEARS, WHICH POSITIVELY AFFECTED THE CONCRETE PLANT
MANUFACTURING. TURKEY'S CONCRETE PLANT EXPORTS INCREASED 14.6 PERCENT
AND REACHED 210 MILLION DOLLARS IN 2013.

he manufacturing potential
and structure of the concrete
plant sector is mainly shaped
by the developments in the
construction sector. The recently-
increasing domestic and interna-
tional business potential of the Turkish
construction sector, which has made
a name for itself worldwide, and the
important projects undertaken by this
sector positively affect the concrete
plant manufacturers. It has been
observed that although there are more
than 50 companies manufacturing
concrete plants in Turkey, the market
is led by only a few companies in terms
of brand recognition and manufactur-
ing potential. Due to the businesses
closing down, the number of the
companies in the sector cannot exceed
a certain level despite the addition of
new companies manufacturing in this
field each year. According to experts,
there is a strict competition going on
between the companies manufacturing
concrete plants in Turkey. Manufac-
turers supply machinery to both the
ready-mixed concrete sector and the
construction sector. The sector also
creates significant employment oppor-
tunities in the Turkish economy. The
concrete plant manufacturers in the
sector mainly export to the neighbor
countries and the regions where the
Turkish construction sector is active.

THE DEVELOPMENT AND THE
MANUFACTURING STRUCTURE OF
THE SECTOR IN TURKEY
Ready-mixed concrete was used for

the first time in Germany in 1903.
Its use steadily became widespread
due to the convenience it provides in
constructions. Over time, it became
a product manufactured and used in
other countries as well. The urbani-
zation and infrastructure construc-

tion projects, which gained accelera-
tion especially after 1950s, led to an
increased need for ready mixed con-
crete and concrete products. Turkey
started concrete manufacturing very
late compared to other countries. To-
wards the end of 1970s, the construc-



tion companies active in our country
started manufacturing ready-mixed

concrete to meet their own need first.

Use of concrete became widespread
in the second half of 1980s in Turkey.
Over time, manufacturing of neces-
sary machines and parts started
based on the need for concrete. The
increase in demand led to an in-
crease in the number of manufactur-
ers and in product diversity. Concrete
plants, related automation systems
and transmixers are considered the
main elements of manufacturing in
the worldwide concrete manufactur-
ing. Concrete plants are the facili-
ties where concrete constituents are
stored and mixed under control and
concrete is manufactured. Type of
mixes at concrete plants are classi-
fied as wet and dry mixes. As for the
type of storage, concrete plants are
divided in two groups: hopper-type
and belt-type concrete mixing plants.
Concrete is a construction material
made by mixing various amounts of
cement, natural or artificial aggre-
gate, water and other ingredients.
The ready-mixed concrete, made

by mixing the desired amounts of
cement, aggregate, water and other
ingredients according to the char-
acteristics of the concrete under the
control of computers at concrete
plants or mixers, is delivered to con-
sumers in the form of fresh concrete.
Based on the mixing of the materials
used to measure water and manu-
facture concrete in a concrete plant
or transmixer, there are two types of
ready-mixed concrete: dry mix con-
crete and wet mix concrete. Besides
the concrete plant, automation sys-
tem and transmixers, there are also
some manufacturing tools such as
pumps and vibrators, etc. at concrete
facilities. Although these tools are
not necessarily required, they ensure
both high quality of the concrete and
the construction during the applica-
tion of concrete at the construction
site. The tool that enables easier

and faster transfer of concrete from
the transmixer to the construction
site (to the concrete form] is called
pump, and the tool used to help the
concrete poured into the form spread
well in the equipment and to increase
the compactness by eliminating air

void is called vibrator. In Turkey,
most of the ready-mixed concrete
facilities were established using up-
to-date technology and most of the
transmixers have pumps. Technology
plays an essential role in the manu-
facturing of high-quality concrete.

CONCRETE PLANTS' IMPORTANCE
AND THEIR IMPACT ON QUALITY
The environmental law and relevant
regulations must be complied with for
the establishment and operation of
ready-mixed concrete manufacturing
facilities. Ready-mixed concrete manu-
facturers are expected to take the
necessary precautions to protect the
environment and minimize the damage
to the environment. Furthermore, it is
a legal requirement to reach the level
of quality and the standards specified
with various regulations for concrete,

a product that is the main the element
of a structure and directly related to its
robustness. All these factors started

a discussion about the establishment
of quality systems in the sector, and
sectoral certification institutions were
founded to specify the rules of certifi-
cation. The Reinforced Concrete Steel
Certification Agency and the Ready-
Mixed Concrete Quality System in the
UK are examples of such institutions.
As for the related efforts in Turkey,

the Turkish Ready-Mixed Concrete
Association Quality Assurance System
was established for the quality audit-
ing of ready-mixed concrete in 1995.
At a ready-mixed concrete facility,

the main manufacturing element that
determines the capacity is the concrete
plant. Besides the concrete plant, the
number of transmixers and pumps are
the other manufacturing elements that
have an impact on capacity. Ready-
mixed concrete is a construction mate-
rial that must be used within two hours
once it is manufactured. Therefore, the
distance between the construction site
and the concrete plant and the capac-
ity of concrete transfer from the plant
to the site directly affect the capacity
use of the concrete plant. Thus, the
fresh concrete has to be transferred

to its site of use without any damage

to its characteristics. The transmixer,
a truck-like vehicle designed particu-
larly for carrying concrete, is one of the
most important manufacturing means

at a ready-mixed concrete facility. If
there is not a transfer capacity that
matches the plant capacity, the con-
crete manufacturing at the plant will
be restricted to the transfer capacity
since it will not be possible to timely
transfer the concrete manufactured

at the plant to the construction site.
Another manufacturing means that
affects the capacity is the pump, which
enables fast transfer of concrete to the
application site (to the concrete form).
In this way, in transfers with pumps,
the transmixers are kept for shorter
time at the construction site gets and
it is possible to carry a higher amount
of concrete. Ready-mixed concrete
facilities are located mainly in western
cities of Turkey. The demand for the
construction sector is increased by the
need for new residences in the dense-
ly-populated provinces that attract mi-
gration and the need for infrastructure
investments in these cities due to fast
urbanization. Therefore, the compa-
nies that are active in the construction
sector and manufacture construction
materials are concentrated in these
cities.

TURKEY'S CONCRETE PLANT
EXPORTS INCREASED 14.6
PERCENT

Turkey's concrete plant exports
increased 14.6 percent in 2013
compared to the previous year and
reached 210 million dollars. In 2012,
the amount of these exports was
around 183 million dollars. In 2013,
Turkey made the highest amount

of exports to Russia in the concrete
plants sector. 33 billion dollars” worth
of export was made to this country in
2012 and this amount increased 4.20
percent to 34.7 million dollars in 2013.
Irag ranks second on the list. Turkey’s
concrete plant exports to Iraq reached
27.2 million dollars in 2013. They
amounted to 16.5 million dollars in
2012. The increase in the exports to
Iraq was 65 percent. Germany ranks
third. 19.9 million dollars” worth of
concrete plants were exparted to
Germany in 2012 and this amount
increased 2 percent to 20.3 million
dollars in 2013. The highest increase
in Turkey’'s concrete plant exports in
2013 was registered for Brazil with
468.3 percent.
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MPG SHOW AT HANNOVER

MESSE 2014

AT THE HANNOVER MESSE 2014, THE WORLD’S LEADING INDUSTRY TECHNOLOGIES
FAIR, IT WAS ONCE AGAIN SHOW TIME FOR THE MPG. THE ADVERTISEMENTS
FEATURING THE MOTTO “YOU ARE IN GOOD HANDS" EMPHASIZED THE

annover Messe, the world’s
most prestigious indus-
trial fair, was organized
between 7and 11 Aprilin
Germany. Starting from the airport,
the MPG advertisements featuring the
motto “You are in good hands” were
everywhere to see, from the advertis-
ing columns at the fair hall to cube
advertisements, shuttles, taxi stations,
billboards, fair maps and fair newspa-
per. In addition, the MPG gave informa-
tion on the Turkish machinery sector to

ADVANTAGES OF THE TURKISH MACHINERY SECTOR.

the visitors at its stands in the 5th and
the 15th halls.

The MPG was the sponsor of the inau-
guration ceremony attended by Angela
Merkel, Prime Minister of Germany,
and Vladimir Putin, Prime Minister of
Russia. Turkish drinks and nuts were
promoted at the smoking hall, which
was also sponsored by the MPG.

As the sponsor of the inauguration
ceremony attended by Angela Merkel,
Prime Minister of Germany, and Mark
Rutte, Prime Minister of Netherlands,

ir wind nater
tul': she denken!

the Machinery Promotion Group of-
fered Turkish drinks to its visitors at
the smoking hall.

Kutlu Karavelioglu, Vice Chairman
of the Board of Directors, and Sevda
Kayhan Yilmaz, Ali Eren and Ferdi
Murat Gil, Members of the Board of
Directors, represented the Machinery
Exporters Union and the Machinery
Promotion Group at the fair.

The Association of Pump and Valve
Manufacturers attended the fair with
its representatives at the 15th Hall.



Mehmet Glnay, Hannover General
Consul, and Kudret Ceran, Hannover
Trade Attaché, also visited the MPG
stand. On April 8, a cocktail party
was held at the MPG stand, which
hosted around 200 Turkish and Ger-
man guests. Turkey participated the
Hannover Messe 2014 Fair with 160
companies.

EFFORTS FOR IMAGE PRIORITIZED
AT HANNOVER MESSE

Before the fair, the road map was
determined at the meetings with the
Germany consultants of the MPG and
the representatives of the public rela-
tions company to coordinate promo-
tional campaigns. It was emphasized
that the MPG must be covered more
often in the press in 2014. The or-
ganizations, associations and press
members to be met by MPG execu-
tives for this purpose were determined
beforehand. MPG executives who gave
an interview at the Hannover Messe

to the journalists working for Ger-
many’'s major media organs had an
opportunity to share with the public the
structure, existing potential and aims
of the Turkish machinery sector. After
the editorial meeting held with the
publishing group Vereinigte Fachver-
lage on April 7, board members of the

MPG attended the cocktail party held
by the same group. The board mem-
bers, who made further contacts at the
cocktail party, emphasized that the
media should be used effectively to
strengthen the image of the Turkish
machinery sector in Germany. On
April 8, a cocktail party was held at

wnaw. turkishmachinery.org

e have
enterprises,
‘mipacts!

the MPG stand, to which Turkish and
foreign guests were invited. Over 200
guests attended the event, at which
Turkish food was offered. Among the
attendees were Mustafa Erkan, SPD
Hannover Deputy, Mehmet Glnay,
Hannover General Consul, Kudret
Ceran, Hannover Trade Attaché, and
Orhan Kabaoglu, THY Hannover Man-
ager. There were also guests from
international organizations such as
Verlag Moderne Industrie and VDMA,
executives of the Metal Union, which
is active in the Netherlands, and many
foreign company representatives.
Board members of the MPG, who
were guests of the event organized
on April 9 at the Pumpplaza, had an
opportunity to hold bilateral talks
with important companies active

in the pump sector. April 10 is-

sue of the Messe Daily Newspaper,
which featured MPG advertisements
throughout the fair, published news
about the MPG with a photo of the
MPG board members Sevda Kayhan
Yilmaz and Ferdi Murat Gil and Kudret
Ceran, Hannover Trade Attaché. Dur-
ing the fair, member database CDs,
catalogues, USBs, the catalogue of
POMSAD, a MSSP member, evil eye
pendants, Turkish coffee, Turkish de-
light and cezerye (Turkish carrot bars)
were distributed at the MPG stand.
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MAIB ELECTED ITS NEW BOARD
OF DIRECTORS

THE MACHINERY EXPORTERS UNION'S (MAIB) 2013 ORDINARY GENERAL ASSEMBLY
MEETING WITH ELECTIONS WAS HELD ON APRIL 15 AT THE GENERAL SECRETARIAT
SERVICE BUILDING OF THE CENTRAL ANATOLIAN EXPORTERS UNION. AT THE MEETING,
WHERE THE BOARD OF DIRECTORS WAS DISCHARGED FROM ITS DUTIES IN ITS FOUR-
YEAR PERIOD, NEW BOARD MEMBERS WERE ELECTED FOR THE FORTHCOMING PERIOD.

he Ordinary General Assembly
Meeting with Elections of the
Machinery Exporters Union, the
only union where machinery-
exporting companies in Turkey are
represented, was held on April 15 at the
General Secretariat Service Building.
Besides the directors of union member
companies, senior representatives of
associations affiliated to the Machinery
Industry Sector Platform (MSSP) at-
tended the meeting. The meeting was
opened with a moment of silence and
the Turkish national anthem under the
supervision of representatives from
the Ministry of Economy and the Turk-
ish Exporters Assembly. Afterwards,
Ozkan Aydin, General Secretary of the
Central Anatolian Exporters Union, gave
information to the general assembly
members about the scope and sched-
ule of the meeting. Upon the request of
the general assembly members, Murat
Ozcan was appointed as the Chairman of
the Council Board and Naci Vardar and
Savas Emir were appointed as clerks.
Following the determination of the coun-
cil members, Kutlu Karavelioglu, Vice
Chairman of the Board of Directors, sub-
mitted for the information of the general
assembly members the activities and
the 2014 work report of MAIB and the
Machinery Promotion Group. In his pres-
entation, Kutlu Karavelioglu summarized
the efforts of the board of directors in its
four-year period starting from April 6,
2010, and mentioned the international
and domestic promotional activities
and targets of the MPG. Stating that the
MPG was involved in many international
organizations, Kutlu Karavelioglu pointed
out that they were successfully continu-
ing their efforts both domestically and

—_— -

internationally to improve the image of
Turkish brands and increase the export
potential of the sector. Adding that they
were doing their best as a union to sup-
port MSSP members, Kutlu Karavelioglu
also emphasized that the Turkish
machinery sector had started having a
say in international organizations. Kutlu
Karavelioglu further stated that their
efforts would continue at the same pace
in 2014 as well and thanked the current
board members and union employees.
As a part of the schedule, Mehmet Yiicel
informed the general assembly mem-
bers about the income and expenditure
accounts of the MAIB and answered
their questions. Financial statements

of 2013 and the budget for 2014 were
also presented to the members at the
meeting. At the voting performed after
the audit reports were read, the financial
statements, the audit reports and the
estimated budget for 2014 were unani-

mously approved.

Adnan Dalgakiran, Chairman of the
Board of Directors of MAIB, who took
the word after the discharge of the
directors, thanked his colleagues,
especially the board members, who
contributed to the union during their
term of office for four years, and stat-
ed that the success of the Union and
the MPG in previous years were going
to be maintained and increased in the
forthcoming period as well. Stating
that MAIB was the only union in the
sector, Adnan Dalgakiran underlined
the importance of the machinery sec-
tor for the country’s economy. Point-
ing out that the machinery sector
was one of the main sectors that can
create added value in manufacturing,
Adnan Dalgakiran emphasized that
this sector had to be supported so
that the Turkish economy can reach
its targets. new members.



INDONESIAN DELEGATION
VISITED TURKEY

THE INDONESIAN DELEGATION, WHICH CAME TO TURKEY AS THE GUEST OF
THE MACHINERY PROMOTION GROUP (MPG), VISITED THE TEXPO EURASIA
FAIR. VARIOUS TOPICS WERE DISCUSSED WITH THE DELEGATION, WHICH CAME
TOGETHER WITH SENIOR EXECUTIVES FROM THE MACHINERY SECTOR.

PG executives, accom-
panied by Okan Oztiirk,
Jakarta Commercial
Counsellor, visited the
Ministry of Industry of Indonesia to
exchange ideas about cooperation pos-
sibilities between Turkey and Indone-
sia during the 2011 and 2013 editions
of the Machine Tool Indonesia Fair
(Jakarta/Indonesial. At the bilateral
talks, it was learned from Ministry ex-
ecutives that Indonesia had a demand
for textile machines and investments
needed to be made especially in yarn
manufacturing, weaving, dyeing and
darning machines. In accordance with
the decision made at the MPG meeting
held on February 10, 2014, a delega-
tion from Indonesia was invited to
the Texpo Eurasia Fair organized in
Istanbul between March 26 and 29. The
delegation, which included a repre-
sentative from the Ministry of Industry
of Indonesia and another one from a
textile company based in Indonesia,
made some contacts in Istanbul as
the guest of the MPG. Adil Nalbant,
Chairman of the Board of Directors of
TEMSAD (Textile Machinery and Ac-
cessories Industrialists Association),
Hasan Biytkdede, Member of the
Board of Directors of MAIB (Machinery
Exporters Union), and senior execu-
tives of TEMSAD and MAIB attended
the meeting held with TEMSAD on the
first day of this visit. At the meeting, a
consensus was reached as to bring-
ing together the representatives of the
relevant companies from both coun-
tries. The delegation visited the facili-
ties of the companies Canlar Makine
and Dilmenler Makine on March 25,
and obtained information on machines

and the sales potential. On March 26,
the delegation was at the Consulate
General of Indonesia and also attend-

ed the inauguration ceremony of the
Texpo Eurasia 2014 Fair together with
the Consul General of Indonesia and
visited stands of sector companies.
MAIB made the following statement
about the visit: "We think that this
visit will be beneficial in terms of the
cooperation efforts to be made with

Indonesia in the following years and
especially the National Attendance
Organization and B2B talks to be held
at the Machine Tool Indonesia 2014
Fair that the MPG will attend at the
end of 2014. It is also pleasing that the
ministry executives in the delegation
will share with our experts the contact
information of Indonesian textile com-
panies and information concerning
their manufacturing activities.”
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EXPORT FIGURES IN RESPECT TO THE ACTIVITY FIELD

OF THE MACHINERY AND ACCESSORIES

PRODUCT GROUP

REACTORS AND BOILERS
TURBIN, TURBOJETS, TURBO PROPELLERS
PUMPS AND COMPRESSORS

VALVES

INDUSTRIAL AIR CONDITIONERS AND COOLING
MACHINES

INDUSTRIAL HEATERS AND COOKERS

ROLLER AND FOUNDRY MACHINES, MOULDS

FOOD INDUSTRY MACHINES, ACCESSORIES AND
SPARE PARTS

AGRICULTURE AND FORESTRY MACHINES

LOAD LIFTING, CARRYING AND STOWING
MACHINES

CONSTRUCTION AND MINING MACHINES
PAPER MANUFACTURING AND TYPOGRAPHY
MACHINES

OTHER INDUSTRIAL WASHING AND DRYING
MACHINES

TEXTILE AND CLOTHING MACHINES AND
ACCESSORIES

LEATHER PROCESSING AND MANUFACTURING
MACHINES AND ACCESSORIES

GUM, PLASTIC, RUBBER PROCESSING
MACHINES

MACHINE TOOLS
ENGINES, ACCESSORIES AND SPARE PARTS
OFFICE MACHINES

BEARINGS

WEAPONS AND AMMUNITION FOR THE
DEFENSE INDUSTRY

PACKAGING MACHINES, ACCESSORIES AND
SPARE PARTS

TOTAL

JANUARY 01-MARCH 31,

QUANTITY

66,9

171

50,1

42,5

20,2

13,5

14,7

14,6

8,1

2,4

9,8

8,9

8,6

7,7

6.4

1,1

8,5

0,4

1,5

1,8

0,8

1.1

493,7

2013

VALUE

326,8

304,3

176,6

185,4

149.9

1151

109,5

75,8

77,8

72,5

64,5

59,5

52,9

65

46,6

32,2

44,9

22,2

18

20,1

19,7

13,6

3.260

$/kg
4,9

17,7

&3

4t

7,4

8,5

7.4

52

9,6

29,1

6,6

6,7

6,1

8,4

7,2

27,3

52

46,9

12,0

11,0

23,4

1,7

JANUARY 01-MARCH 31,

QUANTITY

65,8
18,3
55,9
42,1

22,7

16,8

19.8

8,9

3,9

8,5

"

8,5

7,1

6,2

8,7
0,7
1,6
1,6
0,9
1.1

513,9

2014

VALUE

334,2

320

1971

1891

186,4

138

117,6

105,9

92,5

92,5

71,3

69,8

56

55,5

49,7

49,2

AW

35,1

22,6

21,4

21,3

9.4

3.535

$/kg
5,1

17,5

33

4,5

8,2

8,6

7,0

53

10,3

23,3

8,4

6,3

6,5

7,8

8,0

23,6

47

49,3

13,6

12,8

23,4

8,2

6,9

Source: All Exporter
Unions Database

(%) CHANGE

QUANTITY | VALUE
-1,6 2,3
6,5 52
11,5 11,6
-0,8 2,0
12,0 24,3
18,9 20,0
14,2 7,3
355 397
10,5 19,0
59,0 275
-13,1| 10,5
233 17,2
-1,4 6,0
-7,6 | -14,7
-3,5 6,6
76,6 | 52,8
20| -7,6
50,3 | 58,0
10,2| 254
-9.,4 6,1
8,8 8,5
-1,0] -31,2
4,1 8,4
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