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Makine ihracatcilari Birligi
Yonetim Kurulu Bagkani

BUYUK HEDEFLERIMI|Z
VARSA BUYUK
TARTISMALARIMIZ
OLMAL|

Makine ihracatcilari Birligi olarak sektorii bir arada ortak bir hede-
fe dogru ilerletmek icin caba sarf ediyoruz. Bu dogrultuda tim alt
sektorlerimizi kucaklayan federasyonumuzu kurmayi basardik. il-
gili bakanliklar, Ulkenin ekonomi politikasinin son halkasini olustu-
ruyor. Nitelikli bir insan kaynagi yoksa, dogru bir egitim sistemine
sahip degilseniz, hedeflerinizi dogru belirlememisseniz ve olustur-
dugunuz ekonomik model Uretime yonelmezse kamu otoritesine da-
raltilmis bir oyun alani birakirsiniz. Dolayisiyla ilgili bakanliklar tlke-
nin toplam ekonomik bakisinda etkin rol oynayamaz. Ureten bir iilke
olmak zorundayiz. Uretmeden ekonomik canlilik sagladigimiz her
durumda zarara ugrariz. Ozel sektoriin 300 milyar dolarlik dis bor-
cu geri donisimi olmayan yatirimlara dayali. Sanayiye yatirim ya-
parsaniz bunu Uretip, blyutup, gelistirip size tekrar geri donmesini
saglarsiniz. Fakat bu yatirimi baska alanlarda yaparsaniz bunun size
geri donusu olmaz. Kendinize glivenmek, hayatla barisik olmak, di-
yalog kurabilmek, 6zgir ve analitik dislnebilmek icin egitimin ne
kadar gerekli oldugu asikar. Amerikan calisma bakanligi'nin dort ay
dncesinde yayinladigr raporda diyor ki “Amerika’da dogan cocukla-
rin yizde 65'i yetiskinlik cagina geldikleri zaman bugin bilinmeyen
meslekleri yapacaklar.” Uziilerek belirtmek isterim ki, Tiirkiye ola-
rak bizim boyle bir iddiamiz yok. Dinya artik 20-30 yillik stratejilerin
yapilabilecegi bir yer degil. Asil dnemli olan insanlarin kabiliyetlerini
ortaya cikarabilmektir. Turkiye'nin diger tlkelerden ekonomi olarak
Ustin olmasi icin bir artisinin olmasi gerekiyor. Sanayi sektoriinde
gelisme kaydetmek icin onceki yillara gore hareket etmekten ziya-
de koydugumuz hedefler dogrultusunda ilerlememiz gerekiyor. He-
deflere yonelik stratejiler belirlemeli ve o yonde ilerlemeliyiz. Blyik
hedeflerimiz varsa biyuk tartismalarimiz olmasi gerekir. Bilinmeyen
meslekleri ortaya cikaracak olan insanlarin hangi kiiltirde, hangi ik-
limde, hangi toprakta yetistigi dnemlidir. Belirli bir sermaye grubu
olarak bu duruma makro anlamda ne kadar katkida bulundugumuzu
bilmemiz gerekiyor.
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GUNDEM MTG'NIN HANNOVER MESSE SOVU SURUYOR

GUNDEM MTG, HEDEF PAZAR ABD FAALIYETLERINE
HIZ VERDI

GUNDEM TARIM MAKINELERI VE TEKNOLOJILERI KONYA'DA
SERGILENDI

GUNDEM ULUSLARARASI ASANSOR FUARINA ISTANBUL EV
SAHIPLIGI YAPT]

GUNDEM PAGDER'IN SEKTOREL EGITIM SEMINERLERI
MTG SPONSORLUGUNDA DEVAM EDIYOR

SEKTORDEN “REKORLARI ELIMIZDE TUTUYORUZ”

SEKTORDEN “KATMA DEGERI YUKSEK URUNLERIMIZLE
DUNYA PAZARLARINDA OLACAGIZ”

KAPAK IMALATA SEKIL VEREN TEKNOLOJI:
SAC ISLEME MAKINELERI

ULKELERDEN GUNEYDOGU ASYA'NIN ZORLU PAZARI:
TAYLAND

ROPORTAJ "HEDEFLERIMIZE ULASMAK iCIN BIRLIK
OLMALIYIZ”

AKADEMIK “EGITIM ANLAYISIMIZI SANAYININ
BEKLENTILERI DOGRULTUSUNDA
SEKILLENDIRIYORUZ”

KAMPUS “TURK MAKINE SEKTORUNUN GUGLENMES]
UMUTLARIMIZI ARTIRIYOR”

ROPORTAJ "PAZARIN iCINDE OLMAK URETICILER
ACISINDAN BUYUK AVANTAJ”

POZITIF "MAKINE SEKTORU KADINLAR iCIN OZENDIRILEN
BIR CALISMA ALANI DEGIL”

UCUNCU KUSAK “UCUNCU KUSAKLAR IS TECRUBELERINI
YASAYARAK EDINMELI”

AR-GE MERKEZLERI “SANAYi ODAKLI AR-GE, SORUNLARA
ORTAK COZUMLER URETIR”

MAKALE MTG'NIN ALMANYA FAALIYETLERI TANITIMIN
OTESINE GECTI

GOSTERGELER TURKIYE'NIN MAKINE IHRACATI MART AY]
SONUNDA 3, 1 MiLYAR DOLAR OLDU

RAKAMLAR
FUARLAR
ADRESLER

MOMENT in ENGLISH

MTG'NIN HANNOVER MESSE
SOVU SURUYOR

TURKISH g
= MACHINERY

MTG, ABD PAZARINA
YONELIK FAALIYETLERINE
HIZ VERDI

IMALATA SEKIL VEREN
TEKNOLOJ]: SAC ISLEME
MAKINELERI

Ulkelerden

GUNEYDOGU ASYANIN
ZORLU PAZARI: TAYLAND
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"MTG ALMANYA VE
AMERIKAYA ODAKLANDI”

Makine Tanitim Grubu yurt disi faaliyetlerini araliksiz sdrdirdyor. Nisan ayi icinde
Almanya'da dizenlenen ve uluslararasi olcekte makine sektorinin en onemli bulus-
mas! kabul edilen Hannover Messe 2015 Fuarinda yerini alan MTG, Tiurk makinecile-
rinin sesi oldu. Almanya pazarina yonelik tanitim ¢alismalarini yillardir basariyla stir-
diren MTG, Turkiye'nin Hannover Messe 2015°te fuarin ev sahibi Almanya ve partneri
Hindistan ile birlikte en fazla ses getiren Ulkesi olmasina katkida bulundu. ABD'nin
Orlando sehrinde diizenlenen plastik ve plastik makineleri fuari NPE 2015°e de kati-
lan MTG, hedef ilke olarak belirlenen ABD'de ikinci fuar organizasyonunu dizenle-
yerek, Tlrk makinesinin imajinin giclendirilmesine yonelik nemli bir adim daha atti.
Mart ayinda Turkiye, makine sektori icin onemli etkinliklere ev sahipligi yapti. Asan-
sor sektorinden profesyonelleri bulusturan, yeni nesil Grin ve teknolojilerin sergilen-
digi 14. Uluslararasi Asansor Fuari 26-29 Mart tarihleri arasinda istanbul'da diizen-
lendi. Tarim, Tarimsal Mekanizasyon ve Tarla Teknolojileri Fuari Konya Tarim 2015te
24-28 Mart tarihleri arasinda uluslararasi katilimla gerceklestirildi. Makine alt sektor-
lerinden profesyonelleri bulusturan etkinliklere ise ilgi yogundu. Makine sektoriinde
bu ay yasanan gelismelerden derledigimiz haberlerin detaylarini gindem sayfalarimiz-
da bulabileceksiniz.

Moment Expo'nun sektorden béliminde; Tirk Silahli Kuvvetleri envanterine giren ilk
milli hava araci unvanina sahip sistemi gelistiren Baykar Makina firmasini yakinda ta-
niyacagiz. Sektorden boliminde yer verdigimiz ikinci firma ise yillik 90 bin ton Gretim
kapasitesiyle faaliyet gosteren ve drinlerini 35 Ulkeye ihrac eden Norm Grup.

Sektdrel egitim kurumlari ve genc kusagin basarilarina yer verdigimiz sayfalarimizda,
egitim-ogretim mdfredatlarini sanayi kuruluslariyla yaptiklari goridsmeler neticesinde
gliniimiiz ihtiyaclarini karsilayacak sekilde diizenleyen Pamukkale Universitesi Makine
Mihendisligi Bolimune misafir olduk. Pozitif bolimimuzde bu ay, Makine sektorinin
kadinlar icin 6zendirilen bir calisma alani olmadigini vurgulayan Vatan Makina Dis Ti-
caret ve Misteri iliskileri Yoneticisi Aysun Ayyildiz'in goriislerine yer verdik.

Nisan sayimizin kapak konusunu ise “imalata Sekil Veren Teknoloji: Sac isleme
Makineleri“ne ayirdik. Sektorde kullanilan teknolojileri, Uretim yapisini, tlkemizin ih-
racatta ulastigr dizeyi ve Ureticilerin ¢ozim bekleyen sorunlarini dosya calismamiz
kapsaminda sayfalarimiza tasidik. Ekonomi uzmanlarinin analizleriyle zenginlesen
dergimizin Nisan sayisinda MAIB ve MTG Yonetim Kurulu Uyesi Zeynep Erkunt Arma-
gan ve Disa Otomotiv Genel Mudur Yardimcisi Gokhan Kuru ile gerceklestirdigimiz ro-
portajlari da bulabileceksiniz. Yeni sayimizi keyifle okuyacaginizi disiniyorum.
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HEDEF PAZAR ALMANYA'YA
YONELIK TANITIM
CALISMALARINI YILLARDIR
BASARIYLA SURDUREN MTG,
TURK MAKINECILERIYLE BIRLIKTE
HANNOVER MESSE 2015'TE
SEKTORUN GUCUNU BIR KEZ
DAHA DUNYAYA SERGILEDI.
MTG, TURKIYE'NIN FUARIN
DIKKAT CEKEN ULKELERINDEN
BiRi OLMASINI SAGLADI.
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mement

dnyanin lider endustri fuar-

larindan biri olan Hannover

Messe, 13-17 Nisan tarihle-

ri arasinda Almanya'da du-

zenlendi. 70 Ulkeden 6 bin 500
firmanin katildigr fuarda 217 Turk firmasi da
yerini aldi. Turkiye, Makine Tanim Grubunun
yillardir siiren basarili calismalarinin da et-
kisiyle ilgi odagl olmayi yine basardi. MTG,
5 ve 15'inci holdeki iki standinda ziyaretcile-
rine Tdrk makine sektorid hakkinda bilgi ve-
rirken, havaalani ve fuar alaninda yer alan
reklam calismalariyla da dikkatlerin Turk
makine sektordnin Uzerine yogunlasma-
sini sagladi. “Turkish Machinery” logolu
Almanca hazirlanan MTG reklamlari hava-
alanindan baslayarak, fuar alaninda reklam
kulelerinde, kip ilanlarda, otobislerde, fu-
arin metro duraginda, taksi duraklarinda,
billboardlarda, fuar haritalari ve fuar ga-
zetesinde yer aldi. Boyle fuari ziyaret eden
200 binden fazla kisinin ve binlerce katilim-
cinin MTG reklamlari ile Turk makine sek-
torinln avantajlari hakkinda bilgi sahibi ol-
masi saglandi. MTG, Almanya Basbakani
Angela Merkel ve Hindistan Basbakani
Narendra Modi'nin katildigi acilis seremo-
nisine sponsor oldu. MTG'nin sponsor ol-
dugu sigara salonunda ise Turk icecekle-
ri ikram edildi. Ayrica acilis seremonisinin
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yapildigr alanda reklam kiplerinde “Turkish
Machinery” ilanlari yer aldi. Fuara MAIB ve
MTG'yi temsilen Yonetim Kurulu Baskan
Yardimcisi Necmettin  Oztlirk, Al Eren,
Tamer Glven, Ferdi Murat Gil, Mehmet
Agrikli ve Menderes Akar katildi. Pompa ve
Vana Sanayicileri Dernegi ([POMSAD) fuar
slresince MTG'nin 15'inci holdeki standin-
da Genel Sekreter Gokhan Tirktan tarafin-
dan temsil edildi. Faaliyet gosterdikleri alt
sektorler ile ilgili fuar ziyaretcilerini bilgi-




lendirmek amaciyla Akiskan Giict Dernegi
(AKDER) Direktori Abdullah Parlar ve
Makina imalatcilari Birligi (MiB) Ekonomi
Uzmani Fulya Cinar Onal MTG ile birlikte
hol 5'teki stantta yer aldi. Fuarin ikinci ginu
MTG standinda Turk katilimcilar ve yaban-
ci muhataplardan olusan yaklasik 400 kisi-
nin katiimi ile bir kokteyl gerceklestirildi.
Kokteyle Hannover Baskonsolosu Mehmet
Glnay ve Ticaret Misaviri Kudret Ceran da
katildi. Fuar slresince MTG reklamlarinin
yer aldigi Messe Daily Gazetesi'nde Tirk
makine sektori ve MTG'nin faaliyetlerin-
den ovglyle bahseden haberler yayimland.
Ayrica fuarda MTG standlarinda Turk firma-
larinin yerlerini gosteren brosur, Uyelere ait
veritabani CD’si, katalog, USB dagitildi.

MTG’NIN HANNOVER MESSE
FAALIYETLERI GOZ DOLDURDU
MTG heyeti, Hannover Messe Fuarlarindaki te-
maslari kapsaminda ilk giin Die Welt Gazetesi
Yayin Grubu Axel Springer'den, Uluslararasi
Satis Midiru Robert Langenbach ile bir ara-
ya geldi. Toplantida iliskilerin gelistirilmesi-
ne yonelik hangi adimlarin atilabilecegi tar-
tisildi. Schlesweig-Holstein Is Gelistirme ve
Teknoloji Transferi Isbirligi Kurumu (WT.
SH] Yatirrm Danismani Beate Zitzlaff ile de
gorisen MTG heyeti, Schlesweig-Holstein

Bolgesinde yatirim yapacak firmalara Ucretsiz
olarak verilen danismanlik hizmetleri hakkin-
da bilgi aldi. Fuarin ikinci gtniinde Moskova
Sehir Hikimeti standinda Bilim, Endustriyel
Politikalar ve Girisim Departmani Baskani
Oleg Bocharov, Baskan Yardimcisi Natalia
Popkova ve Yatirim Ajansi Direktord Leonid
Kostroma'yi ziyaret eden MTG heyeti, MTG nin
hedef pazarlarindan biri olan Rusya'da ger-
ceklestirilebilecek isbirligi olanaklari ve yati-
rim firsatlar hakkinda fikir alisverisinde bu-
lundu. MTG heyeti, fuarin Uclincl gundnde
ABD'nin Ohio Eyaletinden gelen International
Trade Inniative temsilcilerini agirladi. Toplan-
tida sanayi bolgelerinin yapisi ve ABD pazari-
na girmek isteyen Uye firmalara saglanacak
destekler konusu ele alindi. Ayrica ayni giin
OWL Genel Sekreteri Holger Nord ile isbirligi-
mizi artirabilecek faaliyetler Gzerine gorusil-
di. Gorlismede OWL'nin internet sitesinde
kiresellesme boliminde Turk makine dre-
ticileri ve drinleri hakkinda bilgi verilme-
si kararlastirildi. Bu calismayla OWL Uyesi
firmalarin Tirkiye'den hangi uridni nere-
de bulabilecekleri konusunda yonlendir-
me yapilmasi amaclaniyor. Fuarin dordin-
cl gininde Deutsche Messe Direktord
Kai Varrelmann ile yapilan gorismede ise
Ekaterinburg'da gerceklestirilecek WIN Ural
Fuariile ilgili detaylar konusuldu.
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SEVDA KAYHAN YILMAZ:
“YURT DISI FUARLARDAN
DAHA FAZLA VERIM
ALMAK iSTIYORSAK
ILETISIMIMIZI ARTIRMAK
DURUMUNDAYIZ.
KARSILIKLI
ETKILESIMLE ILERLEME
KAYDEDEBILIRIZ."

mement

“KAYNAKLARIMIZI BU YIL DAHA
AKILCI KULLANDIK”

Hannover Messe Fuarinin makine sekto-
ri acisindan son derece dnemli bir etkin-
lik ve yeni drunler ile teknolojilerin ser-
giledigi sov alani olduguna dikkat ceken
MTG Yénetim Kurulu Uyesi Sevda Kayhan
Yilmaz, “Bu yil dizenlenen fuardan kati-
limcilar yine memnun ayrildi. Firmalara
yeni is baglantilari olanagi sunan fuar zi-
yaretcilerin niteligi acisindan da beklenti-
leri karsiladi. Turk makinecileri de her yil
daha genis katilimla fuarda yerini alma-
yI sUrdurdyor” dedi. MTG'nin yillardir he-

def pazarlara yonelik sirdirdigu basari-
i calismalarin da etkisiyle Tirk drinlerine
duyulan givenin ve gdsterilen ilginin art-
tigini gozlemlediklerini aktaran Yilmaz,
Hannover Messe Fuarina katilan Tark fir-
malarinin sayisinin artmasi ve stantlarinin
blylimesini sektorde glclenmenin en acik
gostergesi olarak nitelendirdi. “Kalite ba-
kimindan da iyi konuma ulastigimizi disu-
niyorum. Artik Hannover Messe Fuarinda
‘Biz de variz!" deme sansini yakaladik™ di-
yen Yilmaz fuarla ilgili su gozlemlerini
paylasti: “Fuarda partner tlke olmasi ne-
deniyle Hindistan'in reklam ve ilan kam-
panyalarina agirlik verdigini gézlemledik.
Hindistan'in devlet destegiyle yurittigu
reklam calismalarindan haberdar oldugu-
muz icin yapacagimiz tanitim kampanyala-
rinda daha temkinli olduk, kaynaklarimizi
daha idareli ve akilci kullandik. Tanitim ca-
lismasi yaptigimiz alanlari daha dogru sec-
meye calistik. Yazili medya Uzerinde etkili
olmay! hedefledik. Hannover Messe gerek
bizler gerekse de katilimcilar acisindan lyi
bir 6n hazirlik yapilarak basariyla sonucla-
nabilecek bir etkinlik. Fuar éncesi tim ka-
tilimer firmalarimizdan kendilerini tanitan
fotografli bir yazi hazirlamalarini istedik.
Bunu hazirladigimiz tanitim brosdirlerin-
de kullanarak ilgili sektorel dergilerle pay-
lasacagimizi belirttik. Fakat bu talebimize
sadece 18 firma geri donls yapti. Bu ra-
kam beklentimizin cok altindaydi. Ozellikle
yurt disi fuarlardan daha fazla verim al-
mak istiyorsak iletisimimizi artirmak du-
rumundayiz. Karsilikli etkilesimle ilerleme
kaydedebiliriz. Firmalarimizin haberlesme
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kanallarinda daha aktif olmasi gerekiyor.
Bizlerin fuardan memnun ayrilmasini sag-
layan, Uyelerimizin memnuniyetidir.”

“TURK MAKINECILERIN
MUCADELECI BIR RUHU VAR”

Tdrk dreticilerinin butin imkansizliklarina
ragmen basarili bir performans sergiledigini
belirten MTG Yénetim Kurulu Uyesi Mehmet
Agrikli kredi, yatirim, yiksek vergi ve Ar-Ge
gibi zorluklar yasamalarina karsin Uretici-
lerimiz bir mucizeye imza attigini soyledi.
“Uretim politikalarinda diizenlemeye giderek
yasanan bu sikintilara ¢ozim bulabilecegi-
mize, Avrupa standartlarini yakabilecegimize
olan inancim surlyor” diyen Agrikli, bireysel
anlamda bir yere kadar cikilabilecegini sa-
vunarak Turk makine sektorinin hedefleri-
ne ulasmasi icin devletin her anlamda destek
saglamasinin dnemline vurgu yapti. Hannover
Messe Fuarina yonelik gozlemlerini payla-
san Agrikli, “Ar-Ge konusunda Almanya cok
basarili. Ozel sektér, devlet ve akademik ku-
rumlar senkronize bir bicimde calisiyor. Bu
tur calismalar guzel projelerin ortaya ¢cikma-
sinda cok etkili oluyor. Almanya kalite acisin-
dan kendini kanitlamis dinya lideri bir Glke-
dir. Alman firmalari da karlilik acisindan cok
iyi bir dizeye ulastilar. Musterilerimiz dahi
Urin talep ederken bazi parcalarin Alman
Urinu olmasina dikkat ediyor. Bu da Alman
drtnlerine olan givenin somut bir ornegidir”
dedi. Nitelikli eleman sorunu ve maddi im-
kansizliklarin giderilmesi halinde Tirkiye'nin
de bu gibi basarilara imza atacagini belirten
Agrikli sunlari soyledi: “Turk makinecileri-
nin mucadeleci bir ruhu var. Yiksek tekno-
lojiyi Uretmeyi talep eden firmalarla devletin
koordineli bir sekilde hareket ederek saglam
politikalar Uretmesi gerekiyor. Yonlendirici
olmamiz, dogru kanallara yonlendirmemiz
gerekiyor. Tecribesini kanitlamis firmalar-

MEHMET AGRIKLI:
"HANNOVER MESSE
2015'TE MTG'NIN
YURUTTUGU REKLAM VE
TANITIM CALISMALARI
YERLI, YABANCI BUTUN
KATILIMCILARIN
TAKDIRINi TOPLADI.”

glindem (@

la, akademisyenlerle ve devlet destegiyle ge-
nis tabanli bir calisma icine girmemiz gere-
kiyor. Bu tur uluslararasi organizasyonlara
devletin de gereken ilgiyi gostermesi gereki-
yor. Turk makinesinin geldigi noktay gormek
icin bu gibi organizasyonlarin yeterli oldugu-
nu dustnldyorum. Yurt disindan alinan eski
makinelerle Uretim yapip yurt disina satama-
yiz. Firmalarin benzer alanda Uretim yapma-
sindan ziyade Ulkemizde Uretime gecmemis
yeni uridnler Uretip farkl alanlara yonelme-
si gerekiyor.” Agrikli, Fuarin partner ulke-
si Hindistan ile ilgili gézlemlerini “Hindistan
son yirmi yildir teknoloji ve makine sektoru-
ne cok onem veriyor. Hindistan Basbakaninin
acilista yaptigr konusma bunun bir érnegiydi.
Sloganlarini cok begendim. Amerika, Fransa,
Almanya, Avusturya ve Isvigre'nin tretimi on-
larla yapmasini istiyor. Ulkemizde yerli ser-
maye yurt disini tercih ediyor. Blyuk firmalar
dretimlerinin bir kismini yurt disina kaydiri-
yor. Turkiye'de sicak para akisi saglanmasiy-
la Uretim tesisi kurulmasi arasinda cok bi-
ylk bir fark var. Ulkemize biyiik bir grubun
blylk bir tretim birimi gelirse teknolojik an-
lamda buradan edinilen blylk kazanimlar
olacaktir. Bu kazanimlarla birlikte Uretim po-
litikalari revize edilerek ve yurt disinda tretim
yapan sermaye yurt icine cekmeliyiz. Ylksek
teknolojiye ayri tesvik uygulanabilir” seklin-
de aktardi. Hannover Messe 2015'te MTG'nin
ylrittigu reklam ve tanitim calismalari yer-
li, yabanci buttn katilimcilarin takdirini top-
ladiginin altini ¢izen Agrikli, “MTG, Tirk ma-
kinelerine daha fazla glven duyulmasinin
ardindaki en dnemli etken. Ozellikle bu fu-
arda yapilan tanitim kampanyalarinda har-
canan cabadan otirid emegi gecenleri tebrik
ediyorum” dedi.

* Associatior

p and Valuve

UaWLW




msl:l! 51: wehan,
:m si:::l'eFB.._,._r.r:ahendzs

fnaschinenbaus i et
Thrkei inden letztah }
10 Jahrer, verdonselt haben

dass mehr als 60 % der

ssten Sie schor,
Eﬁnmacpﬂﬂn in die £l urid USA gehan!

Whssten Sie schon., dass die Tl der 6. grofte H | .I

nraschinenhersteller EUropas istt

\isssten Sie schon, dass es mehr als 3 000
Maschinenharstelier in der Tarke| gibt!

HANNOVER

MEooE

I 0 I 0 3 Alresten Sie schon, dass mehr als 60 5¢
_ J"f--'k.-':"-._l" nenesporte in die EU und USA ge
ALBU —

FUARIN FARKLI GIRISLERINDE YER ALAN VE ALMANCA
HAZIRLANAN KULE ILANLARI ZIYARETCILERIN ILGISINI
TURK MAKINELFRINE GEKTI.




DN
dor . GIESEE
m~_,,|..|1:

\raalen
s e T e
pssepinesprteler EL

r ah o |
\“-"I'\Tl‘"hlu.hﬂ.ﬂi!\ﬂn:‘f‘:l:: ~
‘i-EU‘.fp'l.rl.‘J‘:luﬂ'_;-_-ﬁnlrrlnﬂ.r.u ¥ M.
o

DUNYANIN EN GENIS FUAR ALANLARINDAN BIRi OLAN HANNOVER ¥ |
MESSE'DE HOLLER ARASI SERVIS HIZMETI VEREN OTOBUSLER TURK [l
MAKINE SEKTORUNU TANITAN REKLAMLAR ILE GIYDIRILDI.

UaWLW

SKYWALK OLARAK ADLANDIRILAN GECIDIN GIRISINDE ZIYARETCILERI
“TURKISH MACHINERY" ILANLARI KARSILADI.
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MTG'NIN SPONSOR OLDUGU AGILIS TORENINDE DE
“TURKISH MACHINERY" ILANLARI GOZE CARPTI.

Industrial Supply
Surface Technology

MACHINERY 8

FUAR KATALOGUNDA, FUAR
GAZETESINDE VE FUAR PLANININ
ARKASINDA MTG ILANLARI VARDI.
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HAVAALANI DIS HATLAR BOLUMUNDE YOLCULARI BAGAJ
KUPLERININ UZERINDE YER ALAN ILANLAR KARSILADI.
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! TURKISH
MACHINERY

FUARIN ANA GIRISINDEKI ]
TAKSI DURAKLARINDA MTG
ILANLARI YER ALDI. -
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“"SEKTORUN
GELECEGINE YON
VERIYOR”

“MTG'NIN TANITIM CALIGMALARININ
MEYVELERINI BU FUARDA ALDIK"

ABDULLAH PARLAR
AKDER DIiREKTORU

“Hannover Messe Fuarina AKDER'i
ve sektorimizi temsilen katildik.
Fuar dinyanin farkli bolgelerinden
Ureticileri bir araya getiren, maki-
ne sektoridnln gelecegine yon ve-
ren, sektdrin kalbinin attigi bir or-
ganizasyon. Bu yil da Turk firmalari
Hannover'e damga vurdu. Yaklasik
300 Tirk firmasinin katiimi vardi
ve bunun 15i de dernegimiz Uye-
si firmalardi. Kendimizi evimizde
gibi hissettik. Cok sayida Turk fir-
masinin yeni dridn ve cozimlerini
bu platformda sunmasindan mem-
nuniyet duydum. Ureticilerimiz aci-
sindan verimli bir fuar gectigini
disintyorum.”

“MTG, Tiirk makine sektoriinii dogru
stratejilerle temsil eden en basanle ku-
rumdur. Makine alt sektorlerine ozellik-
le ywrt digi fuarlarda sagladigr destekle
anemli bir misyon distleniyor. MTGnin
Juardaki her ki standr da ¢ok giizel
diizenlenmigti. Her me kadar internet
sonrast fuarlar eski heyecanlarim kay-
betmis olsalar da, insanlarm birebir te-
maslar: hala onemini korumaya devam
etmektedir. Sonug olarak MTGnin ba-
sanile - bir  organizasyon  gergirdigini
diigiiniiyorum. Uzun vadede tilkemiz
makine sanayisine mutlaka katkr sag-
layacaktv:.. Emegi gegenleri kutlarim.”

AHMET SUAT OZDEMIR
ESMAKSAN MAKINA
ISLETME MUDURU

“Hedef pazarlarimiza daha kolay ulasmak
acisindan fuari faydali buluyorum. Yeni
urin gelistirme noktasinda, son teknoloji-
leri takip edip alternatifler olusturabiliyoruz.
Farkli Ulkelerden misterilerle temas kuru-
yoruz. Diger Hannover Messe Fuarina gore
daha nitelikli ziyaretcilerle bir araya geldik.
Ticaret yapmaya daha yatkin bir misteri kit-
lesiyle karsilastik. Turk Urdnlerine olan algi
zamanla degisti. Fakat hala fiyat-perfor-
mans noktasinda Uzakdogu Ulkeleri ile ki-
yaslaniyoruz. Ulastigimiz seviyeyi daha iyi
ifade etmeliyiz.”

“MTGnin ydlardwr siiren basarly tamatvm atag-
nin meyvelerini bu fuarda aldigymiza diigiiniiyo-
rum. Tirk makine sektorimiin arkasinda oldu-
gu ve bu tiir organizasyonlarda bizi en iyi sekilde
temsil ettigi igin MTG ile gurur duywyorum.”

“TURK MAKINECILER FUARDAN
MEMNUN AYRILDI”

KATILIM

AKIN ORAL
EKOMAK
GENEL MUDURU

“Firmamizin prestijini artirmak, yeni bayi
adaylariyla temaslar kurmak ve sektorin
nabzini yoklamak icin Hannover Messe Fu-
arina katildik. Katilimer yogunlugu acisindan
fuari basarili bulduk. Yeni drinimizd ser-
gilenenin yani sira ziyaretcilerimizi Urlnle-
rimizle ilgili bilgilendirdik. Basarili bir yili
geride birakmanin verdigi givenle 2015%in
firmamiz acisindan parlak gececegine
inaniyoruz.”

“Algin yonetilmesi agisindan ilan ve tamtm ¢a-
hsmalarvun etkili oldugu kanaatindeyim. MTG
basanl ¢alsmalarmun etkisini daha fazla  gor-
selle  giiglendivebilir: ~ Slogan  segiminde  fuarla-
nn yapise ve pazarm ozellikleri dikkate almmal.
Ulkemizdeki giglii firmalarm imajlarmdan da ya-
rarlanarak Tirk makinesine olan giveni daha da
artwabiliriz.”
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“MTG, BEKLENTILERIMIZ]

YUKSELTIYOR”

BAHADIR DEMiRCi
FCM HIDROLIK
GENEL MUDURU

“Firmamizi diinya pazarlarinda daha iyi ta-
nitmak ve diger katilimci firmalar gibi ihra-
cat potansiyelimizi artirmak icin Hannover
Messe'de yerimizi aldik. Bu yilki fuar daha
once katildigimiz etkinliklere oranla daha
sakin gecti. Ziyaretci niteligi gelisse de sayi-
sal olarak azalma yasandigini gozlemledim.
Her seye ragmen sektorimiz adina dinya-
nin en énemli organizasyonunda bulunup, is
baglantilar) kurmak firmamiza yeni kapilar
acacaktir. Onimuzdeki yillarda da fuara ka-
tilmayi disintyoruz.”

“MTGnin yurt digindaki reklam ve tavatim ¢a-
hsmalare hedef odakl. Gegen yillardaki yogun
lamtim ataklaryla beklentilerimizi hep yiikseltti.
Fakat bu yl Hindistanm agirligr hesaplanarak
daha akicr davramldigin hissettim. Planlar da-
hilinde zaman zaman biraz daha ol¢ilii olmak
yerinde bir tercihtir. Sonugta Almanlay, Tiirk
makine sektorinii en iyi tanyyanlardw:”

“MTG ALGI
YONETIMINDE
COK BASARILI”

“MTG, DOBRU STRATEJILERLE
HAREKET EDIYOR”

12.

KATILIM

BAKi BOKE TOPAC
ALKIN KOMPRESOR
DI§ TICARET MUDURU

“Fuara ihracat hacmimizi genisletmek ve
eski musterilerle iletisimimizi daha da gic-
lendirmek icin katildik. Sektorimize hitap
eden alanindaki en biyik fuar olmasi Han-
nover Messe'yi glclu kiliyor. Fuar belli bir
standardi yakaladi ve her organizasyonda
katiimcilarinin. memnun ayrilmasini sagli-
yor. Yillar icinde Turk makinesinin ve Tirk
drdnlerinin prestiji de yukseliyor. Firma ola-
rak fuarda yerimizi almayi siirdiirecegiz.”

“Reklam ¢aliymalarvn iiriinlere olan talebi ar-
trdigima imanmyorum. En azndan tercihin yo-
niiniin belirlenmesinde ethili oluyor. Bu agidan
dogru stratejilerle hareket eden MTGnin ilan
caliymalar: sektoriomiiziin yararmade:.”

BEKIiR GEZEN
HEMA

PAZARLAMA BOLGE
SORUMLUSU

“Bu yil Hannover Messe Fuari ge-
cen yila kiyasla daha durgun gecti.
Beklentilerimizi karsilayan bir fuar
olmadi. Bu durumun fuardaki ko-
numumuzla alakali oldugunu disu-
niyorum. Organizasyon sirketinin
nedenlerini arastirmasi gerekiyor.
Avrupa pazarina acilmada Almanya
cok onemli bir noktada bulunuyor.
Tirk makinecileri olarak her gecen
yililerleme kaydediyoruz. Birlikleri-
mizin, derneklerimizin ve ilgili oda-
larimizin basarimizda blylk katkisi
oldugunu disindyorum.”

“Fuar ziyaretgilerinin algisinan olumlu
yonde sekillenmesinde MTGnin tam-
tim ¢alismalan etkili oluyor. MTG algu
yonetiminde ¢ok baganli. Diinyanin

Sfarkly dilkelerinde diizenlenen fuarlarda

MTGYi yanmizda gormekien mutlu-
luk duywyoruz. Dogru yolda ilerledigi-
mi diistindugiim tanatim ¢aliymalarmin
sektoriimiize katke saglamay stirdiivece-
g1 kanaatindeyim.”

N
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“MTG ILANLARI
SOSYAL MEDYA
VE INTERNETTE
DE YER ALMALI”

“ASIL GOREV URETICILERE

DUSUYOR”

CANSIN EKLER
CANSIN ENDUSTRIYEL
URUN GELISTIRME
SORUMLUSU

“Otomotiv yan sanayisi alaninda 27
yildir faaliyet gosteriyoruz. Dinya-
nin énemli firmalarina Uriin ve hiz-
metlerimizi sunuyoruz.  Hanno-
ver Fuarina ilk katiimimizda su an
ana misterimiz olan firmalar ile
temas kurduk. Fuar, yeni musteri-
lere ulasmamiz yaninda teknolojik
gelismeleri de yerinde gérmemize
olanak taniyor. Fuar heryil katilimci
sayisini artiriyor. Bu yilki etkinligin
de firmamizi acisindan yararli gec-
tigi kanaatindeyim.”

“Tiirk diriinlerine yonelik kalite algisina
yiikseltmede MTGnin basanle oldugu-
nu diigiiniiyorum. Makine sektoriimiiz-
deki gelismeleri uluslararasi arenada
duyuran MTGnin destegine her za-
man ihtiyag duywyoruz. Reklam ¢alis-
malarimda sosyal medyaya ve internete
de agulik verimesinin faydal olacagi-
m diigiiniiyorum.”

DOGAN YUNCUOBLU
PARSAN MAKINA
PAZARLAMA VE SATIS
DIREKTORU

“Fuarin Avrupa'nin sanayi merkezinde du-
zenlenmesi Hannover Messe'nin dnemini
bir kat daha artiriyor. Almanya ihracat payi-
mizin biyik bir kismini olusturdugu icin bu
fuara dizenli olarak katiliyoruz. Beklentile-
rimizin altinda baslayan etkinlik son ginle-
rinde hareketlendi. 30'un Uzerinde Ulkeye
ihracat yapiyoruz. 2014 yilini ylzde yirmi bi-
ylmeyle kapattik. Bu yilki fuarin zor gecme-
sini bekledigimiz 2015'te pozitif ivmemize
katki saglayacagini disiniyorum.”

“MTGnin tamtvm ¢alismalar: son dervece basari-
. Fakat firmalarvmiz performanslarim ileri dii-
zeye tasiyamazsa makine sektoriimiiziin ihracat
potansiyelinin gelisimine katky saglayamaz. Tiirk
makine sektoriiniin hedeflerine wlasmasinda asil
gorev biz ireticilere diisiiyor.”

“MTG’YE GUVENIMIZ TAM”

KATILIM

EVRIM GOKSEL
DINCOGLU MAKINE
SATIS VE PAZARLAMA
SORUMLUSU

“Hannover Messe, Avrupa pazarinda yeni
firmalarla ticari iliskiler kurmamizi sagli-
yor. Ziyaretcilerin niteligi ve katilimcilarin
yogunlugu acisindan fuari ¢ok basarili bul-
duk. Gecen yili hedeflerimiz dogrultusun-
da gecirdik. Bu yilki etkinligin firma hedef-
lerimizi yakalamamiza katki saglayacagini
distntyorum.”

“‘MTGran tamtom ¢alismalare birgok yurt dis
Juarda karsimiza gikwor. Tiirk makine sektorii-
niin ihracat potansiyelini artirmaya yonelik bu
tp basary ¢aliymalara destek olunmali. Feda-
karca ¢alismalarim siirdiiven MTG ailesini kut-
luyorum. MTG'ye giivenimiz tam.”
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“MTG, SEKTORUMUZ iCiN
CALISIYOR”

EYUP GURSES
GURMAKSAN
FIRMA TEMSILCISI

“Hannover Messe, dinyanin en blyik maki-
ne Ureticilerini bulusturan ve sektorin geli-
simine yon veren bir fuardir. Fuara Tirk fir-
malari ilgi gostermeyi sirdirldyor. Her yil
daha glcld bir katilimla fuarda yer aliyoruz.
Tirk makinelerine yonelik Avrupa pazarin-
daki talep artisinin bunda etkili oldugu ka-
naatindeyim. Firmamiz acisindan basarili
bir organizasyon gecirdik. llgiden memnu-
nuz. Mevcut potansiyelimizin yikselecegini
distnlyoruz.”

“MTGnin reklamlar: ilgi ¢ekiyor. MTG, sekto-
riimiiz igin ¢alismay siirdiiviiyor. Tamtmn her
kosulda olumlu etki gosterecegini diisiiniiyorum.
Tiirk makinesinin ve direticilerinin halen diinya-
da tavwmmaya thtiyact var. kendimizi dogru ifa-
de edebilmek i¢in her platformu en iyt sekilde
kullanmaliyiz.”

“FUARIN
STRATEJIK
NOKTALARINDA
MTG ILANLARIN]
GORDUK”

“SEKTORUMUZ MTG ILE
HEDEFLERINE YURUYOR”

FERHATKILIC )
AFE OLGUNLAR MAKINA
IHRACAT SORUMLUSU

“Tedarikci agimizi genisletmeyi hedefleye-
rek Hannover Messe Fuarina katildik. Kati-
limci niteligi ve ziyaretci sayisi bakimindan
beklentilerimizin altinda bir fuar gecirdik.
Agirlikli olarak Ortadogu'ya ihracat yapiyo-
ruz. Bu bélgeden ziyaretcilerin fuara ilgisi
yetersizdi. lhracatimizi son ¢ yilda hedefle-
nen dizeye ulastirdik. Avrupa’dan ziyade Or-
tadogu Ulkelerinin Tirk makinelerine olan
ilgisinin her gecen yil artigini diisindyorum.
Avrupa pazarinda tlkemize olan givenin ye-
terli seviyeye ulasmadigr kanaatindeyim.”

“MTG Tiirk direticilerini wluslararas: alanda
en iyi sekilde temsil ediyor. Onemli uluslararast
etkinliklerde Tiirk makinesini on plana ¢ikaran
reklam ve tamitum kampanyalarme basaryla siir-
duriiyor. Sektoriimiiz agisindan MTG'yi bir sans
olarak goriiyoruz.”

ey # | Fareigy
? ] Trady

KATILIM

FERSAD FAZLI
6DC HIDROLIK
DI§ TICARET SORUMLUSU

Ilgili musterilerle yakin temas kur-
mak, cevre ilkelerle olan ticari ilis-
kilerimizi glclendirmek ve yeni pa-
zarlara ydnelmek icin fuardaki
yerimizi aldik. Fakat fuari katilimci
sayisl ve ziyaretci bakimindan ye-
terli bulmadik. Tirk makinecilerine
olan glvenin hem kalite hem de fi-
yat bakimindan ilerleme kaydettigi-
ni distiniyorum. Ozellikle Ortado-
gu ulkelerinden alicilar makinemize
yoneliyor”

‘MTGnin tamtim ¢ahsmalar: fuarm
onemli ve stratejik alanlarim sisliiyor.
Tiirk makinelerinin kalitesini on plana
qkarttgr igin. MTG'yi tebrik ediyorum.
Ulkenin marka imajinan yiikselmesi fir-
malann sabs-pazarlama faaliyetlerine
olumlu yansvyor. Topluma dokunacak
ilan ve tamtim kampanyalarma agur-
Lk verilmesi gerektigini diisiiniiyorum.”
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“TURK MAKINE
SEKTORU
GUCUNU BIR KEZ
DAHA GOSTERDI”

“BiRLIKTE DAHA GUCLUYUZ”

FULYA GINAR GNAL
MiB
EKONOMi UZMANI

“Hannover Messe, c¢ok genis bir
alana yayilmasina ragmen, katilim-
cilarin ve ziyaretcinin merakla do-
lastigl, her holi merakla inceledigi
bir fuar organizasyonuydu. Dinya-
nin farkli bdlgelerinden ziyaretci
cekmeyi basaran etkinlik, cok sayi-
da sektor profesyonelinin de bulus-
ma adresi oldu. Turkiye'den fuara
katilan 230'a yakin firma Tirk ma-
kine sektorinin glcinl dinyaya
bir kez daha gosterdi.”

“Makine Imalatglart Birligi olarak,
yakn iligkiler iginde oldugumuz ve biz-
lerden destegini esirgemeyen MTG ile
birlikte fuara katilmaktan memnuniyet
duywyoruz. Gosterisli bir fuara yaki-
sur sekilde dikkat gekici ve fark yaratan
nitelikte katilom sagladik. Yaplan rek-
lamlar farkindaligr artirmakla beraber;
Tiirk ziyaretgilerin de gogsiinii kabart-
mis, standvmiz ziyaret etme ihtiyacin
dogurmugstur.  Bu yilmn partner iilkesi
Hindistan olmasima ragmen “Turkish
Machinery giiciinii tiim Hannover'de
hassettirdi.”

GOKHAN TURKTAN
POMSAD _
GENEL SEKRETERI

“Dunya’nin en blytk endustri fuari olma ni-
teligi tastyan Hannover Messe'nin, endistri-
nin her alanindaki gelismeleri ve yeni tekno-
lojileri ziyaretcilere sunma ozelligiyle bu yil
da buyuk bir ilgiyle karsilandigini gordik.
200'Un Uzerinde Turk firmasinin bu fuara
katilmasi da mutluluk vericiydi. Fuar'da bu
yil "Endustri 4.0" felsefesinin firmalar icin
artik ne kadar biylk onem tasidigini ve En-
distri 4.0'1n yavas yavas endustrinin her bir
alt sektoriine de kaymaya basladigini yakin-
dan gozlemleme firsati yakaladik. POMSAD
olarak pompa ureticilerinin bir arada oldugu
Pump Plaza konsepti yakinindaki standimiz-
da Uyelerimizi; katalog ve dijital dokiiman-
larla tanitmaya calisirken, Kasim ayinda
gerceklesecek olan 9. Pompa, Vana, Komp-
resor Kongresi ve PAWEX-Comp Fuarinin
da duyurularini Almanca ve Ingilizce brosir-
lerimizle yapmaya gayret ettik.”

“Fuar’da yine MTG ile birlikte yer aldik. MTG'nin
Hannover Fuarinda yine etkin bir tavatum ¢alisma-
su yapugina sahit olduk. Boylesine onemli bir fuar-
da yapilan bu reklam ve tanmtom faaliyetlerinden
dolayr MTG'yi kutluyor ve kendilerine gereken des-
legi her platformda vermeye ¢alistyoruz.”

“MTG ILANLARINDA GORSELLER
CESITLENDIRILMELI”

HAKAN OSMANOGLU
TERBAY MAKINA _
LOJiSTIK MUDURD

“Avrupa pazari firmamiz acisindan son de-
rece onemli. lhracatimizin biylk kismini
Fransa, Belcika ve Romanya'ya yapiyoruz.
Firma olarak kalitemize glveniyor ve yurt
disindaki firmalarla iliskilerimizi giclendir-
mek istiyoruz. Bu yilki fuari daha canli bul-
duk. Ana sanayi kollarina yonelik Urlnler
sundugumuz icin fuarda 6nemli firmalardan
satin almacilar ile temas kurma sansimiz
oluyor. Daha dnceki fuar deneyimlerimize
dayanarak misterilerle bulusma acisindan
Hannover Fuarinin 6nemli bir organizasyon
oldugunu diuslntyoruz. Fuarda Avrupa pa-
zarina yonelik hazirladigimiz iki yeni Grind
ziyaretcilerimize sergiledik. Gecen yil Tir-
kiye pazarinda yasanan daralma ile olusan
acigl, ihracatla kapattik. Hedefimiz ihracat
hacmimizi genisletip ciromuzu artirmak.”

Tirk firmalarman imajina gliglendirmesi ag-
sindan MTGnin reklam faaliyetlerini son derece

Jaydaly buluyorum. Fakat gorsellerin cesitlendi-

rilmesi ve reklam ¢alismalariman sayisimin artma-
su gerektigini diigiiniiyorum.”
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“TURK URUNLERI DUNYANIN EN

PRESTIJLI

FUARINDAYDI”

ik motor

|-,
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HUSEYiIN EMRE TAVMAN
DINAMIK MOTOR
YONETIM KURULU BASKANI

“Hannover Messe Fuari, teknoloji ve endlst-
ri bakimindan dinyadaki en prestijli organi-
zasyonlardan biri. Markamizin bilinirligini
artirmak ve ihracat yelpazemizi genisletmek
icin fuardaki yerimizi aldik. Avrupa, Orta-
dogu ve Kuzey Afrika’yl firmamiz acisindan
onemli pazar alanlari olarak gériyoruz. Yeni
drinlerimizi sergilemenin yaninda ziyaret-
cilerimizin goris ve begenilerini almaktan
memnuniyet duyduk.”

Tarmatvma yonelik hazirlanan ilan ¢alismalarima
begendim. Fakat sloganlarin segiminde daha titiz
davramlmasy gerektigini diistintiyorum. Giiglii
bir slogan belirleyip devamhbgin saglanmast

.© .. <. LS
gerekiyor. Bu sayede Tiirk makinesinin ulusla-
rarast arenada markalasmasma daha fazla katke
saglayabiliriz.”

“KALITE
BAKIMINDAN
AVRUPA
STANDARTLARINI
YAKALADIK”

“MTG, TURK URUNLERINE ILGIY]
ARTIRDI”

KATILIM

MIRAC AKBAS
SETKOM
DIS TICARET SORUMLUSU

“Firmamizin uluslararasi alanda tanitimi-
ni yapmak ve is potansiyelimizi gelistirmek
adina Hannover Messe'nin onemli bir fuar
oldugunu distndyoruz. Firmamiz Hindis-
tan, Afrika ve Orta Avrupa pazarlarina ihra-
cat yapiyor. Bu cercevede yeni baglantilar
gerceklestirerek katiim amacimiza ulas-
tik. Tirk makinesine artik misterilerin daha
fazla ilgisini cekiyor.”

“MTGnin ywrt disinda gergeklestirdigi reklam
ve tamtim ¢alismalarimn Tiirk firmalarma olan
katkisy yadsmamaz bir gergektin: Tiirk diriinleri-
nin yurt diginda sesini duywruyor. Bu tiir kam-
panyalarda siirekliliginin saglanmasiman son de-
rece onemli oldugunu diistintiyorum.”

KATILIM

0GUZHAN TOKGOZ
voLT

YURT DISI SATIS
SORUMLUSU

“Geri donislerden cok memnun
kaldigimiz icin fuara dizenli olarak
katiliyoruz. Firmamiza olan ilginin
yogunlugundan dolayr bu yil ser-
gi alanimizi daha da genisletmeye
karar verdik. Ziyaretci sayisi ve ka-
tiimer niteligi acisindan bu yilki fu-
ari basarili bulduk. Avrupa’da kendi
merkezimizi acarak yeni distribitor
arayisina girdik. Bu nedenle Han-
nover Messe Fuari bizim acimizdan
blylk 6nem arz ediyor. Yeni hedef
pazarimiz AB Ulkeleridir. Piyasayi
tanimak ve pazarlama calismalari-
na sundugu imkanlar nedeniyle bu
tir organizasyonlari cok etkili bu-
luyorum. Kalite bakimindan Turk
drinlerinin  Avrupa standartlarini
yakaladigina inaniyorum.”

“MTG, gergeklestirdigi ilan ve tanitim
cabsmalaryla Tiirk makinelerine “biz
de vanz” deme sansi veriyor. Bu tiir
wluslararas, etkinliklerde, Tiirk iiriinle-
rinin on plana gikaran reklam ve tam-
timlarm firmalarimza ¢ok sey kattigim
PPN . * » ©
diigtiniiyorum.
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“MTG,
PROFESYONELLERIN
DIKKATINI TURK
MAKINELERINE
YONELTTI”

“FUARA ILGI AZALIYOR”

A

OMER KAYA

SMS TORK

SATIS VE PAZARLAMA
MUDURU

&

“Hannover Messe'nin sektorimiizle
ilgili en iyi fuar oldugunu distnuyo-
ruz. Potansiyel misterilere ulasma
amaciyla fuara katildik. Dinyanin
farkli bolgelerinden ziyaretcilerin
fuari takip ettigini gozlemledik. Il-
gili misterilerle sicak temas kur-
mak ve yeni bayiler edinmek icin
bu fuari ¢cok onemsiyoruz. Makine
sektorinin farkli alanlarindan ge-
len katilimcilar fuari daha zengin
kiliyor. Tirk Urlnlerine yonelik on
yargl devam etse de yillar icerisin-
de azalmaya basladi. Tirk urdnleri
daha ekonomik olmasinin avantajini
iyi kullaniyor. Hizli ve esnek calisma
yapimizla rakiplerimizin bir adim
oniine geciyoruz.”

“Profesyonellerin dikkatini Tiirk ma-
kinesinin  dizerine ¢ekme  konusunda
MTGnin ¢alismalaron ¢ok etkili ol-
dugunu diigiiniiyorum. Gergeklestirdi-
gi ilan ve tamitim faaliyetler{ farkm—
dabgr artiryor. Tiivk  sanayicilerinin
{lestlegiyle etki alanvmizin genisleyecegi-
ne mmanyyorum.”

SELIM EREN YENER

GUR METAL

iS GELiSTIRME VE
PAZARLAMA YONETICISi

“Yeni musterilerle tanismak, eski musteri-
lerle yeniden temas kurmak ve ihracat agi-
mizi genisletmek icin fuara katildik. Agirtikli
olarak Fransa, Almanya, Hollanda, Ingilte-
re, Ispanya ve Amerika'ya ihracat yapiyoruz.
Yeni musterilerin yani sira firmamizin pres-
tijini artirmak acisindan bu tarz organizas-
yonlarin etkili oldugunu disintyoruz. Han-
nover Fuarina olan ilginin gecen yillara gore
azaldigini hissettik. Fuarin firmamiz acisin-
dan basarili gectigini soyleyemeyiz.”

“llanlar ile giz asinaligy ne kadar artarsa Tiirk
makinelerinin bilinirligi de o kadar artar. MTG
reklam ¢alismalaryla daha fazla mecrada yer al-
mali, Tiirk makinesinin ve iireticisinin prestijine
katke saglamayr siirdiirmeli.”

“MTG'NIN CALISMALARIYLA GURUR
DUYUYORUZ"

SERKAN DEMIRGURES
SUMER CELIK DOKUM
KALITE KONTROL
SORUMLUSU

“Yurt disi agirlikli faaliyet gosteren firma-
mizin ihracat hacmini genisletmek ve hedef
pazarimiz olan Avrupa’da bilinirligimizi ar-
tirmak adina fuara katildik. Fuara gecen yila
gore daha yogun bir katilim oldugunu goz-
lemledik. Dinyadaki dokimcdileri bir ara-
ya getirmesi ve ziyaretci ilgisinden otird or-
ganizasyonu cok onemsiyoruz. Hedeflerimiz
dogrultusunda basarili bir yili geride birak-
tik. 2015 yilinin Tdrk Ureticiler adina iyi gec-
mesini diliyorum.”

“Reklam  ¢alismalarman  hedef  kitleye ulas-
mak adima onemli oldugunu  diisiiniiyorum.
MTGnin fuardaki reklam ¢alismalarim basar:-
v buldum. Yurt dvinda ¢ok sayida fuara katilan
bir firma olarak MTGnin ¢alismalaryla kwwang
duyuyoruz.”
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“MTG’NIN CALISMALARI
DESTEKLENMEL”

‘_ Pumps O IV~

KATILIM

SERKAN OG0T
SEPPOMPA
iHRACAT MUDURU

Farkli sektorlere hitap eden drlnler sunu-
yoruz. Fuarin itk ginleri durgun gecse de
zaman icinde hareketlendigini gdzlemledik.
Firmamiz acisindan faydali bir organizas-
yondu. Bu tip etkinliklerde urdn tanitimin-
dan ziyade marka bilinirliginin arttirilmasi
gerektigini dislntyorum. Hedef pazarlari-
mizin basinda AB Ulkeleri geliyor. Ozellik-
le Avrupa pazarinda ltalyanlarla rekabet
icindeyiz. Kalite bakimindan benzer ozellik-
ler gostermesinin yaninda fiyat olarak daha
uygun oldugumuzu dislnlyorum. Lojistik
ve hizli ¢6zim sunma avantajimiz nedeniy-
le Turk makineleri daha fazla tercih ediliyor.

“Tiirk tiriinlerini daha bilinir kilmak i¢in “biz de
buradayiz” vurgusu yapmaliyiz. Bu tarz ulusla-
rarast organizasyonlarda MTGnin basaril ¢a-
hsmalarm farkle kurumlaromzda desteklemeli.
Giictimiizii daha fazla hissettirmeliyiz.”

“TANITIM
CALISMALARI
ARTARAK
SURMELI”

“ULKEMIZE OLAN TALEP HER
GEGEN GUN ARTIYOR”

SEVSEN KAYHAN KORKUT
KAYAHAN HiDROLIK
SATIS YETKILIS

“Hannover Messe Fuarina katilmaktaki
amacimiz; musterilerimize ve rakiplerimize
firmamizin kaydettigi ilerlemeleri gosterip
sektordeki varligimizi gliclendirmekti. Fuar-
dan memnun kaldigimizi belirtmek isterim.
Sektorin en énemli bulusmalarindan olan
Hannover Fuarina 6zenli bir hazirlik asama-
sindan sonra katilim saglanmasi gerekiyor.
Firmamiz acisindan da cesitli is baglanti-
lari gerceklestirmemiz de faydali bir ortam
sagladi. Sektoriimiz acisindan maliyet cok
onemlidir. Ureticilerimiz maliyetlerini di-
slirdigund gozlemliyorum. Turk Grinlerine
olan talep her gecen glin artiyor. Kalite ba-
kimindan iyi bir seviyeye ulastik. Bu yil kati-
limci ve misteri potansiyeli acisindan fuari
basarili buldum. Tirk trinlerine olan ilginin
gecen yillara gore arttigini distindyorum.”

“MTG, Hannover Messe Fuarima son derece iy
hazwrlanmis. Hedef odakly tanatim ¢alismalaryla
tireticilerimizin yamnda oldugunu bir kez daha
hissettirdi. Tiirk makine sektoriniin diinyada
daha iyi tamtidmase igin yogun ¢aba ve zaman
harcayan herkese tesekkiir ediyorum.”

e
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YAVUZ TURKUCU
YAKUT KAZAN
FiRMA SAHIBI

“Teknoloji ile endistri alaninda ¢ok
glcld bir fuar olmasi ve makine
sektorindn kalbinin attigi tlke olan
Almanya’'da dizenlenmesi nedeniy-
le son derece onemli bir etkinlik.
Misteri potansiyeli acisindan Han-
nover Messe Fuari beklentilerimizi
karsiliyor. Avrupa ve Afrika pazarla-
rina acilmada firmamiza katki sag-
ladi. Nihai hedeflerimiz acisindan
parlak bir yili geride biraktik. Turk
makine sektdrinin de ilerleme
kaydettigini dustniyorum. Yurt di-
sindaki musterilerin bize giveninin
artmasindan ziyade bizim kendimi-
ze glivenmemiz gerekiyor. Kendimi-
ze glvenirsek her seyi basarabiliriz.
Fakat sektorimiz daha iyiye ulas-
mak icin daha fazla calismasi ge-
rektigini de unutmamalidir.”

“MTGnin reklam ¢aliymalarima dikkat-
lert Tiirk makinelerinin tizerine ¢cekme-
st agisindan basanly bulwyorum. Daha

fazla tammmak firmalaromza dwyulan

giiveni de olumlu etkiliyor. Bu neden-
le tamatvm ¢alismalar daha kapsayic se-
kilde artarak siirmeli.”
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MTG, HEDEF PAZAR ABD
FAALIYETLERINE HIZ VERDI

Makine Tamitim Grubu, ABDnin Orlando sehrinde duzenlenen plastik ve plastik
makineleri fuart NPE 2015’e (The International Plastics Showcase) katildi. Hedef
ulke olarak belirlenen ABD’de ikinei fuar organizasyonunu duzenleyen MTG,

Turk makinesinin imajimin guclendirilmesine yonelik onemli bir adim daha atti.

TG, 23-27 Mart tarihleri ara-
sinda ABD’de diizenlenen ve
plastik ve plastik makinele-
ri sektoriinin énemli fuar-
larindan biri olan NPE 2015
Fuarina stantla katildi. MTG'nin fuar alani
gliney holl girisi, yirime bantlari, sektorel

-

-

-

-
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dergiler ile fuar gazetesine verdigi reklam-
larda Turk plastik makine dreticileri tanitil-
di. Reklamlarda MTG ile PAGDER'in logosu
birlikte yer aldi. Istanbul Maden ve Metal-
ler ihracatcilari Birligi tarafindan milli kati-
lim organizasyonu dizenlenen fuara; plas-
tik, hammadde ve plastik makinesi Ureticisi

TURKISH [
- MACHINERY _": wmmfrsﬂ




toplam 20 firma katildi. Fuara katilan Tirk
firmalarina MTG'nin yani sira PAGDER de
destek verdi. MTG tarafindan gerek birey-
sel, gerekse milli katiimda yer alan Turk
firmalarini ve stant numaralarini iceren bir
flyer hazirlanarak ziyaretcilere dagitildi. Fu-
ara MTG ve MAIB'i temsilen Yénetim Kurulu
Uyesi Tamer Giiven katildr.

MTGNIN ABD PAZARINDAKI
CALISMALARI SURUYOR

Fuarin Gcincd gind olan 25 Mart tarihinde
MTG standinda Turk ve yabanci firmalar ile
yabanci dergi temsilcilerinin bir araya gel-
digi bir kokteyl dizenlendi. MTG’yi temsilen

i
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Yonetim Kurulu Uyesi Tamer Giiven tara-
findan Amerikan Plastik Dernegi (SPI) Y6-
netim Kurulu Uyesi Michael Taylor'a Tiirki-
ye kitabr takdim edildi. Etkinlige, PAGDER'
temsilen Baskan Yardimcilari Reha Gir ve
Mehmet Bektas, ABD Ticaret Mustesarli-
§i Izmir Temsilcigi Ticari Atese Yardimcisi
Berrin Ertirk ile Ekonomi Bakanligi goz-
lemcisi de katildi. Ayrica, MTG'nin ilanla-
rinin yayinlandigr Plastics News Dergisi
editérii, MTG Yonetim Kurulu Uyesi Tamer
Giiven ile bir roportaj gerceklestirdi. Onii-
mizdeki yillarda ABD'de yogun faaliyetler-
de bulunmayi planlayan MTG, dinyanin en
onemli makine ithalatcisi olan ABD paza-
rinda da fuar ile eszamanli olarak gercek-
lestirdigi tanitim-reklam faaliyetleri, top-
lantilar ve cesitli gorismelerle etkin bir
calisma gerceklestirdi.
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“MTG'NIN CALISMALARIYLA
DOGRU YOLDAYIZ”

g Machines’

BURC ANGAN
HORMAK

YONETIM KURULU
BASKAN YARDIMCISI

“Fuara katilmamizdaki temel amag, bizim
icin oldukca yeni ve yabanci bir pazar olan
Kuzey Amerika pazarinin dinamiklerini in-
celemekti. Uzun vadede fuarda kalici olarak
bu pazarda da belli bir varlik elde etmeyi
hedefliyoruz. NPE Fuari sektorimizin Ku-
zey Amerika'daki en blylk organizasyonu.
Dolayisiyla bolge icin biyik énemi var. Ge-
rek ilk kez katiliyor olmamizin acemiligin-
den, gerekse de cesitli farkli nedenlerden
oturd aclkcas_l fuar biraz beklentilerimizin
altinda kald. Ilk kez katiliyor olmamiz dola-
yislyla onceki yillara gore bir kiyas yapami-
yor olsam da, organizasyonu gerceklestiren
kurum ve gorevlilerin ellerinden gelen gay-
reti gosterdigini disiniyorum. Fakat kritik
birkac hatamiz oldugu kanaatindeyim. On-
celikle Ulke olarak kesinlikle daha giiclu bir
lobi yaparak daha yogun bir konumda yer
almamiz gerektigini ve stant tasarimlari-
ni daha disa acik, ziyaretciyi cekebilecek ve
firma kimliklerini 6n plana cikartacak se-
kilde revize etmemiz gerektigini disliniyo-
rum. Firmamiz agirlikli olarak Kuzey Afri-
ka, Orta ve Dogu Avrupa ilkelerine ihracat
yapiyor. ABD her sektérde oldugu gibi bi-
zim sektorimizde de fiyat hassasiyeti yik-
sek olmayan ve oldukca biytk bir pazar. Bu
sebeple Ureticilerin ilgisi burada yogunla-
siyor. Fakat elbette bu cazibenin de bedeli
uzun yillar verilecek emek ve pazara karsi
gosterilecek istikrar. Tek bir fuar ile pazar-
da varlik saglamak elbette gercekci olma-
yacagindan, kararli olarak uzun vadede bu
pazarda yer almak istiyoruz. Su anda cok
rutin sekilde olmamakla beraber 12 fark-
i Ulkeye ihracat yapmaktayiz. Ana ihracat
kalemimizi Urettigimiz plastik enjeksiyon
makineleri olusturuyor. Bolgedeki kullani-
clya pazar konusunda israrli ve kararli ol-
dugumuzu gosterebilmek adina fuara gele-
cek senelerde katilmamizin sart oldugunu
distniyorum.”

“MTGnin yurt disi fuarlarda Tiirk makine sek-
tortiniin tamtimana yonelik yaptigr ¢alismalary
oldukga basarih bulwyorum. Ulke olarak yaban-
o pazarlarda kemiklesmis net bir algumiz yok.
Bu hem avantaj, hem de dezavantaj olarak kar-
simaza gikwyor. Dezavantaj oluyor ¢iinkii kulla-
malar bir makine alvmi igin arasturma yapma-
ya basladiklare zaman akllarma Avrupa, Cin,
Tayvan, Giiney Kove gibi iilkeler geliyor. Fakat
oturmug bir ‘makine imalatgrsy’ algumiz bulun-
madigindan tilkemiz bu siralamada yer almwyor
ve daha baslangigtan kaybettigimiz miisteriler
oluyor. Diger taraftan sagladigr bir avantaj da;
biz makine imalatglarma bastan yazacagimiz
bombos bir sayfa veriyor. Uzakdogu gibi kemik-
lesmis bir diisiik kalite algist ile miicadele etme-

miz gerekmiyor. ‘labit bulundugumuz bu nokta
¢ok kritik. Eger profesyonelce ¢alisan ve dogru
makineleri iirveten firmalarm ihracat yaphigin-
dan emin olmazsak, o bos sayfay yanhslar ile
doldurmamiz kagrmilmaz. Yurt disinda Tiirk ma-
kine iireticilerine karse alguman olumlu yonde de-
gismeye baslamasimda MTG’nin elbette olumlu
bir ethisi var fakat algy yonetimi igin wzun yllar
gerekiyor. Su anda iilke olarak ¢ok dogru bir yol-
da oldugumuza inanwyor ve kurumlarimizn gok
dogru advmlar athgo diisiiniiyorum. Eger yo-
lumuzdan sagmaz ve bunu kararlilik ile siirdii-
riirsek Tiirkiye'nin ontimiizdeki 10 yil igerisinde
bolgedeki en dnemli makine imalatgis tilkelerden
birisi olmasin kagrmalmaz olduguna inanci-
maz tam. Tirk makine iiveticileri fedakarliktan,
riskten ve inistyatif almaktan kagmayor. Marka
degerlerini miisterilerine pazarlayan Avrupal
ireticilerin karsisinda en iy fiyat-kalite denge-
sind bizim sunabildigimize inanwyorum. Bu ger-
cegi dis pazarlara ne kadar iyt tamityp ne kadar
iyt anlatabilivsek, bizim tilkemizden de diinya ¢a-
pmda bilinen markalarin gkmasmn miimkiin
olacagim diigiiniiyorum.”
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“MTG, TURK MAKINESININ
AVANTAJLARINI ONE CIKARIYOR”

1.

KATILIM

CEMALBASAR
BASAR AGIR MAKINE _
GENEL KOORDINATORU

“Ilk ihracatimizi gerceklestirdigimiz ve triin
gondermeye devam ettigimiz ABD pazarini
yerinde gérmek ic¢in fuara katildik. Firma-
miz 50'den fazla Ulkeye agirlikli olarak eks-
trizyon on katlari, ayarli kalibre, basinc test
basligi, boru kafalari gibi kalemlerde ihracat
gerceklestiriyor. Fuar kapsaminda kurdu-
gumuz temaslarin olumlu sekilde sonucla-
nacagini umut ediyoruz.”

“Cogu ziyaretgi imal ettigimiz tiriinlere bakin-
ca ‘Bunlar Alman mal ma?’ diye soruyor. Tiirk
makinelerinin kalite yoniinden Avrupale rakip-
lerinden eksigi olmadigr gibi fazlasy var. Once-
likle fiyatlarvmiz onlardan daha wygun. Mevcut
avantajlarmaz korumamiz ve daha iy tiriin-
ler iiretmemiz gerekiyor. Bu ¢erevede MTGnin
Turk makine  sektorimiin  tamtvmina  yonelik
gerceklestirdigi ¢alismalar: da olduk¢a degerli
buluyorum.”

"MTG’NIN
DESTEGINDEN
MEMNUNUZ"

“MTG’NIN CALISMALARI ARTARAK
SURMELI”

KATILIM

KEMAL ARSLAN
MARMARA PET LEVHA VE
PLASTIK

GENEL MUDURU

“NPE Fuarina, Amerika pazarina acilmak
ve firmamizi daha iyi yerlere getirebilmek
amaciyla katildik. Fuar sektériimdz icin ol-
dukca onemli olsa da gelen ziyaretci sayi-
sinin az olmasi nedeniyle bizim icin cok ba-
sarili gecmedi. Firmamiz genellikle Avrupa
ilkelerine ihracat gerceklestiriyor fakat Gi-
ney Amerika da hedef pazarimiz arasinda-
dir. Bu pazara hakim olup sirekli calisabile-
cedimiz misteriler kazanabilmeyi diliyoruz.
Onlmizdeki yillarda da bu fuarda yer alma-
yiI arzu ediyoruz.”

“MTGnin ¢calismalarm oldukca basarly bulu-
yor ve artarak devam etmesinin diliyorum. Yurt
disimnda Tiirk makine treticilerine karse algimin
olumlu yonde degismeye basladigini ve bu duru-
mun olusmasinda da MTGnin biyiik pay sahibi
oldugunu diisiiniiyorum.”

GORKEM BAYHAN
TAMSAN

KUZEY AMERIKA SATIS
YONETICiSIi

“Hizli baglanti elemanlari sekto-
rinde Turkiye'nin ilk ve en blyuk
Ureticisi olan firmamizin, ‘tst’ mar-
kasiyla Amerika'daki pazar payi-
ni gelistirmek ve yeni Urlnlerimizi
sergilemek icin fuara katildik. NPE
Fuari, 6zellikle Uzakdogu ile tica-
rete alismis Amerika pazari icin,
kaliteli UrinU ekonomik fiyata te-
darik etme algisini giclendirmek
acisindan onemli. Fuar firmamiz
acisindan oldukca iyi gecti. Fua-
rin Orlando’ya tasinmasi hem iklim
sartlari, hem de Giney Amerikali
ziyaretcilerin ulasimi acisindan iyi
bir degisiklik oldu. Organizasyonda
herhangi bir sikinti yasamadik. Av-
rupa agirlikli olmak Uzere Tamsan
drinlerini dinyanin 50'den fazla dl-
kesine gonderiyor. Amerika pazari-
nin dinamiklerine uygun modifikas-
yonlari en verimli sekilde strdirip
pazar payimizi artirmayi istiyoruz.
Bu cercevede NPE Fuarina 2018'de
de katilmayi dislntyoruz.”

“MTGnin, yerli ftiveticilere nitelik-
i diriin. gruplaro yurt diginda tam-
lr ve pazarlarken sagladigr destekten
memnunuz. MTG, yabanct miisterile-
rin Tiirk makine iireticilerine kars: algr
gelistirmeleri konusunda olduk¢a yar-
dimer oluyor. Ulkemizin ekonomik istik-
raroun saglanmase gerektigi de bu al-
guun oturmasinda siiphesiz ¢ok onemli
bir ekten. MTG faaliyetlerini kesintisiz
stirdiirmeli.”
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“MTG, FAYDALI CALISMALARA

IMZA ATIYOR”

'+ ML ROBOTS
» TAKE QUT AN
o MLV 30U

« HAN[
o AUT( R |

ONUR ORAL
ROBOPLAS
GENEL MUDURD

“Roboplas markasini ve triinlerini Amerika
kitasina tanitmak ve bu pazarda kalici oldu-
gumuzu gostermek amaciyla fuara katildik.
NPE Fuari sektérimiiz acisindan en énemli
fuarlardan bir tanesi. Avrupa, Asya ve Afrika
firmamizin agirlikli ihracat pazarlarini olus-
turuyor. ABD ve Amerika kitasi ise sektoru-
miz acisindan potansiyeli yliksek pazarlar
arasinda. Fuar, firmamiz acisindan sorun-
suz ve amacimiza ulasmamiz bakimindan
da iyi gecti. Aksi bir durum olmazsa ilerle-
yen yillarda NPE Fuarina daha blyik hedef-
lerle katilmak istiyoruz. Bu yil tanitim standi
ile yer aldigimiz organizasyonda, 2018 yilin-
da robot sistemi sergilemeyi planliyoruz.

“MTGnin Tiirk makine sektoriiniin tanitvmi-
na yonelik yaptigr reklam ve tamtim ¢aliymala-
rim kesinlikle faydale buluyoruz ve tamitvm aya-
ginda daha fazla rol almasine temenni ediyoruz.
MTGye sektoriimiiziin thtiyact var.”

“MTG, DUNYANIN HER YERINDE

YANIMIZDA"

KATILIM

YUSUF YAVUZ
KUATRO PLASTIK
GENEL MUDURD

“ABD pazarini yakindan tanimak amaciyla
NPE Fuarina katildik. NPE, sektor acisin-
dan kuzey Amerika’'da diizenlenen en biytk
fuar. Firmamiz acisindan da genel anlamiy-
la basarili gectigini soyleyebilirim. Plastik
boru Uretim hatlari imal eden firmamizin ih-
racat pazarlarini Avrupa ve yakin Asya Ulke-
leri olusturuyor. Burada var olabilmek ABD
pazarindan en énemli beklentimiz.”

“Yurt dasinda Tiirk makine tiveticilerine karse al-
guan olumlu yonde degismeye basladigim dii-
siindiyorum. Bunun saglanmasimda MTGnin
biiyiik etkisi var. Sektoriomiiziin tavatvma yoniin-
de distlendigi sorumlulukla MTGi diinyanim
cesitli iilkelerinde yanmmazda gormekten seving
duyuyoruz.”

“SEKTORUMUZUN
YUKSELMESINDE
MTG PAY SAHIBI”

ZUHAL OBA
INAN PLASTiK o
SATIS PAZARLAMA MUDUR(

“Fuara katilmaktaki amacimiz; 60 l-
keye ihracat yapan firmamizi Ameri-
ka pazarina da acmak, drlnlerimiz
ve firmamizi tanitmak, sektordeki fir-
malara ulasmanin en kolay yolu olan
fuar ortaminda bdlgeyi ve sektori
gozlemlemek ve bayilikler olustura-
rak marka bilinirligimizi duyurmakti.
30 yillik tecribesiyle plastik geri do-
nustim makineleri dreten firmamiz
icin NPE Fuari diger plastik, makine
ve geri donUsiim fuarlari gibi mutlaka
aktif olarak yer almamiz gereken bir
fuardi. Fuarin, firmamizin katiim he-
defleri g6z 6niine alindiginda oldukca
basarili gectigini soyleyebilirim. Yati-
rim mali Ureten bir firma olarak din-
yanin bircok tlkesinde makinelerimiz
calisiyor. ABD pazari bizim ciddi an-
lamda ilgilendigimiz, hedef belirledi-
gimiz bir bolge. Onimizdeki yillarda
bayilik kanali veya Inan Plastik Ame-
rika olarak bir olusum distnuyoruz.”

“NPE fuarmda MTGnwin ¢absmalar-
na bivebir tamkhk etme firsate buldum.
MTGnin Tiirk makine sektoriiniin tani-
o igin yaptgr ¢alismalay; verdigi ilan-
lar sektoriimiiziin nasil bir hizla biiyiidii-
gumii diimyaya gosterivken dikkatleri de
Tiirk makine sektoriiniin distiine gekiyor:
Son ydlarda Tiirk makine sektoriine ba-
kisin olumlu yonde degismeye basladigin
diisiintiyorum fakat olusmus baz algilan
degistirmek zaman alryor. Makine kalite-
st arttikga, tiretimde standardizasyon sag-
landik¢a, sunulan servis ve hizmetlerin
niteligi yiikseldikge MTGnin de ¢alisma-
larman yardvmyla sektoriimiiz yiikselisine
devam edecek.”
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“MTG, ETKISINI HISSETTIRIYOR”

SELCUK MUTLU
PAGDER GENEL
SEKRETERI

“NPE, diinyanin en 6nemli plastik ticaret fu-
arlarindan biri. Plastik sanayisinin tim sek-
torlerini bir araya getiriyor olmasi ayri bir
avantaj sagliyor. NPE Fuarina PAGDER ola-
rak itk kez katildik. Daha once Turk firmala-
ri bireysel olarak NPE'ye katiliyordu ancak
itk defa bir milli katilim organizasyonu du-
zenlendi. ABD gibi énemli bir pazarin en bi-
ylk plastik sovu haline gelen organizasyon,
Turk katilimcilar icin 6nemli firsatlar ba-
rindiriyor. Bu temel amac etrafinda gerek-
li calismalari tamamladik. Fuara yonelik
milli katilim organizasyonu katki saglamasi
acisindan ABD'deki diger bircok ticaret or-
ganizasyonunun Ustine c¢iktl. Ancak citayi
yuksek tuttugumuz icin beklentilerin de bir
miktar altinda kaldi. Ticari baglantilarimi-
zin sayisi fuarin 6lcedi itibariyla daha fazla
olmaliydr. Fuarin Tirkiye temsilcisi olarak
fuar yetkilileriyle son giin bir degerlendir-
me toplantisi yaptik ve organizasyonel ola-
rak gelecek yillarda ele alinmasi gerektigi-
ni dislindigimiz hususlari SPl'ya ilettik.
Ozellikle ziyaretci sayisinin daha da artiril-
masi icin calisma yapilmali. Tirkiye plas-
tik sektord, plastik mamullerde ihtiyacinin
tamamini karsilayan, dis ticaret fazlasi ve-
ren bir sektor. Yillik 13 milyar dolarin lze-
rinde katma deger Uretiyor ve 14 bin firma
ile 250 binden fazla kisiye dogrudan istih-
dam sagliyor. 2014 itibariyle hammadde ve
mamul toplam ihracatimiz 6,1 milyar dola-
ra ylkseldi. Sadece mamul bazinda ihraca-
timiz ise, 4 milyar 976 milyon dolar. Dis ti-
caret fazlamiz mamullerde sirdi ve 2014
yili sonunda bir dnceki yila gore yizde 12,4
artarak 1,9 milyar dolar oldu. Sunu da vur-
gulamak isterim ki, plastik mamullerde
i¢ tlketimin yizde 91'ini yine yerli imalat-
la karsiliyoruz. ithalatin payr sadece yiizde
9 seviyesindedir. Bu cercevede ABD pazari
ozellikle buylklugl itibariyla Umit vaat edi-
yor. Bu nedenle pazara giriste temsilcilik
ve distribtorlik kanallari ayrica onem arz
ediyor. NPE'de bu kanallar ile ilgili 6zellik-
le calismalar yuratildd. Bununla birlikte,
PAGDER olarak ABD Hazine Mistesarligi
yetkililerini milli katilim pavyonumuza da-
vet ettik ve ABD'de devlet tesvikleri ile ilgili
bir bilgilendirme yapilmasini sagladik. NPE
Fuari'nin Turkiye temsilcisi olarak 7-11 Ma-
yis 2018’de yine Orlando’'da gerceklestirile-
cek fuara katilmayi distnuyoruz. Fuar or-
ganizatori SPI ile yaptigimiz gorismeler ve
dikkatlerine sundugumuz hususlardaki iyi-
lestirmeleri ise takip edecegiz.”

“MTG, etkinligi ile on plana ¢kan ve etkisini
hissettiven bir organizasyon. NPEde bunw bire
bir yasadik. Segilen yaym organlar: o kadar isa-

betli oldw ki, geri bildirimlerin onemli bir kis-
mi da ilan ve rveklamlar: yaym organlarimda
gordiiklerini bize ilettiler. Tiirk makine sanayi-
min yaplan bu ¢aliymalarm meyvelerini topla-
maya devam ettigine inanyoruz. Bunun yan
swra, ozellikle MTG ile PAGDER’in ortakla-
sa yaptiklar, Tiirvkiye tamitvm faaliyetlerini etkin
bir sekilde strdiiriiyor. Katilimer ve ziyaretgiler-
den aldigimaz geri bildirimlerde, ABD ve Tiirk
bayraklarimn i¢ ige ge¢mis olarak kullanmldigr
reklam ve tamtimlarm hedef kitlenin dikkatini
cektigini gozlemledik. Hayli ilgi ¢ekici bir tam-
tim gergeklestivilmis oldu. MTG etkin destegiyle
ABD’de de sektoriimiiziin farkindalgimn arti-
rilmasima katkida bulundu. NPE'de gordiik ki,
ABD’li makine iireticileri ile yerli sanayimiz re-
kabet edebilecek diizeyde. Ancak, teknolojiye ya-
tirvm konusunda hala yerli sanayimizin dev-
let destek ve tesviklerine ihtiyact var. Bu yiizden
MTG nin iistlendigi rol yadsmamaz. Iyi yatirim-
lar yapabilirsiniz, son teknolojileri entegre ede-
bilirsiniz ancak ozellikle algy yonetimi ile ilgili
yaplacak ¢alismalar, bir elden yiiriitmenin ya-
ratacagy potansiyeli ayrica kullanmalisinaz.”
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TARIM MAKINELERI VE
TEKNOLOJILERI KONYA'DA
SERGILENDI

Tarmm ve makine sektortunden treticileri bir araya getiren 13. Uluslararasi

Tarim, Tarimsal Mekanizasyon ve Tarla Teknolojilert Fuar1 Konva Tarim 2015,
) ) d ) /

24-28 Mart tarihleri arasinda duzenlendi.

arim, Tarimsal Mekani-
zasyon ve Tarla Teknolo-
jileri Fuari Konya Tarim

2015 uluslararasi katilim-

la gerceklestirildi. 18 dl-
keden 381 firma ve 1143 markanin ye-
rini aldigi Konya'da dizenlenen fuari,
54 farkli Ulkeden 282 bin 613 ziyaret-
¢i takip etti. 13'Unci organize edilen
fuarin acilisini bu yil Basbakan Ah-
met Davutoglu yapti. Acilis torenin-
de; Gida, Tarim ve Hayvancilik Baka-
ni Mehdi Eker, Konya Valisi Muammer
Erol, Konya Blyuksehir Belediye Bas-
kani Tahir Akyurek ve Konya Ticaret
Odasi Yonetim Kurulu Baskani Selcuk
Oztiirk hazir bulundu.

54 ULKEDEN 282 BIN
ZIYARETCIYI BULUSTURDU

Bes giin siren etkinlik kapsaminda
381 firma, 86 bin metrekarelik fuar
alaninda tarim sektdriine yonelik yeni
drin ve teknolojileri sergileme firsa-
ti buldu. Fuarla ilgili degerlendirme-
lerde bulunan Konya Ticaret Odasi
Yonetim Kurulu Baskani Selcuk Oz-
tirk, “Turkiye'nin en biylk, Avrupa
ve Asya'nin Ulcincd en buylk tarim
fuarini Konya'da dizenlemekten bi-
yik mutluluk duyuyoruz. Yurt icinden
ve yurt disindan fuarimiza katilan fir-
ma temsilcilerimize ve fuarimizi ziya-
ret eden misafirlerimize gosterdikleri
ilgi nedeniyle tesekkir ediyorum. Mi-

KONYA TICARET ODAS

KONYA CHAMBER OF COMMERCE

mari yap! olarak Avrupa standartla-
rinda yapilan merkezimizde yurt icin-
den ve yurt disindan katilimcilar icin
tim ayrintilari disinduk. Fuar Merke-
zimiz stant acan firmalar icin tim fi-
ziki ve teknik imkanlarla donatildi. Zi-
yaret ettigimiz stantlarda yetkililerden
sergiledikleri drinler ve fuar merke-
zimiz hakkinda bilgi aldik. Yogun ka-
tilimla gerceklesen fuarin ticaretleri
acisindan son derece olumlu gectigini
soyleyen katilimcilar, yeni fuar merke-
zimizin de tUm ihtiyaclarina cevap ve-
recek sekilde dizenlendigini ifade etti.
Kendilerinden boyle bir goris almak
bizleri daha da mutlu etmistir. Fua-
rin Konya ekonomisine katkisi 40 mil-

_ TUYAP KONYA ULUSLARARASI FUAR MERKEZI
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yon TL'dir. Sadece Konya degil cevre illerde
dahi oteller tam doluluga ulasti. Fuarimiz
sehrimizin en dnemli sektord olan tarim
ve tarim mekanizasyonu Ureticilerinin daha
da blylumesini dinyaya acilmasini sagli-
yor. 2017'den itibaren alti holin tamami-
nin dolacagi en az alti fuar yapilmasi ama-
ciyla projemiz tzerinde calisiyoruz. Makine,
yap!, gida, dokim ve hayvancilik fuarlarinin
da tarim fuari gibi marka fuarlar haline ge-
tirecegiz. Hedeflerimizi gerceklestirdigimiz-
de hem sektorlerimizin ticaret hacmini ar-
tirmis olacagiz, hem de Konya ekonomisine
cok buyuk bir katki saglayacagiz” dedi.

MAKINECILER, YABANCI ZiYARETCI
SAYISININ ARTIRILMASINI
BEKLIYOR

Ziyaretcilerin fuara gosterdigi ilgiden mem-
nun olan firma vyetkilileri fuarin sektore
sagladigl katkinin da sirecegi gorustnde
birlesti. Cesitli etkinliklerin de dizenlendi-
gi fuar kapsaminda; glines enerjisi ile cali-
san sulama sistemleri, yeni nesil traktorler,
bicerdoverler ve tasarruf saglayan teknolo-
jik Urtnler ilgiyle karsilandi. Fuarda, bas-
ta Gida, Tarim ve Hayvancilik Bakanligina
bagli kurumlar ile sivil toplum kurulusla-
ri ve bankalar da kurduklari stantlarda hiz-
metlerini tanitti. Bu yil ki fuarda yabanci
katilim sayisinin disik oldugunu belirten
Paksan Makina Sanayi Genel Mudirid Ser-
dar Can, “Yabanci llkelerden gelen katilim-
¢l sayisinda bir azalma s6z konusu. Gelen
katilimci profiline baktigimizda da ciddi bir
potansiyelle karsilasamadik. Hibe destekle-
rinin kaldirilmasi ciftcilerimizi olumsuz et-
kilemis. Cinkl yluksek maliyetli tarim triin-
lerini alacak butceleri yok. Daha onceden
aldiklari hibe ve tesvik odenekleriyle tekno-
lojiye yatirim yapabiliyorlardi. Bu yil sekto-
rin temel sikintisi bu olacak” dedi. Fuarda

yerli ziyaretc¢i sayisindan memnun olduk-
larini aktaran Untar Makine Genel Miidiri
Mehmet Genc ise yabanci katiimin gecen
yillara gore disik kalmasini fuar zaman-
lamasinin dogru yapilmamasina bagladi.
Konya'da dizenlenen iki dnemli fuar ara-
sinda ¢ok kisa zaman oldugunu ifade eden
Geng, “Yabanci katiimci ya da ziyaretciler
kisa surelerde ayni sehre iki kez gelmiyor.
Fuarlar arasinda tercih yapmak durumunda
kaliyor” dedi. Firma olarak yurt icinde du-
zenlenen onemli organizasyonlara katildik-
larini aktaran Gencler Ziraat Aletleri Firma
Yetkilisi Adem Ak sunlari séyledi: "Bu yil et-
kinlik genis bir katilima sahne oldu. Yabanci
katilimci sayisinin azligr disinda beklentile-
rimizi de karsiladi. Firma olarak yeni Urin-
lerimizi sergileme firsati bulduk ve bayilik
agimizi genisletmek icin calismalar yaptik.
Tirkiye'nin farkli bolgelerinden gelen ciftci-
lerimizle is baglantilari kurduk.”
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ULUSLARARASI ASANSOR
FUARINA ISTANBUL EV
SAHIPLIGI YAPTI

Asansor sektorunden profesyonelleri bulusturan, yeni nesil tirtin ve
teknolojilerin sergilendigi 14. Uluslararasi Asansor Fuarit 26-29 Mart tarihler:

arasinda Istanbul’da yapild:.

=)

laninda didnyanin  en

onemli Uc etkinliginden

biri kabul edilen Ulus-

lararasi Asansdr Istan-

bul 2015, 26-29 Mart
tarihleri arasinda ziyaretcilerini agir-
ladi. Daha hizli, daha akilli ve daha gu-
venli asansorler icin tim cozimlerin
bir arada sergilendigi fuar yogun ilgi
gordd.

28 ULKEDEN 434 FIRMA
KATILDI
Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakan Yar-

14. Uluslararasi Asansor Fuari
14™ International Lift Exhibition

26-29 Mart/ Wh 2015
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dimcisi Prof. Dr. Davut Kavranoglu,
Asansor ve Yiridyen Merdiven Sanayi-
cileri Dernegi (AYSAD) Yonetim Kurulu
Baskani Sefa Targit ve Avrupa Asan-
sor Dernegi (ELA] Yonetim Kurulu
Baskani Philippe Lamalle tarafindan
acilan Uluslararasi Asansér Istanbul
Fuarinda, 28 Ulkeden 434 firma Urln
ve ¢ozUimlerini sergileme firsati buldu.
Dort gln slren organizasyonu 88 il-
keden 28 bin 278 kisi takip etti. ihtisas
fuari niteligi tasimasina karsin ziya-
retci yogunlugu acisindan nihai tiketi-
ci fuarlarinin basarisini yakaladi. 2013
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yilina gore katilimci ve ziyaretci sayisi-
ni artiran fuar dort ayri holden olusan
50 bin metrekarelik alanda gercekles-
tirildi. 1ki yilda bir diizenlenen ve bu
sene 14’Uncisi organize edilen fuar-
da; konutlardan alisveris merkezleri-
ne, saglik kuruluslarindan ofis binala-
rina kadar hayatin hemen her aninda
var olan asansorlere iliskin daha hiz-
ll, daha glvenli ve daha akilli cdzimler
sergilendi. Asansor Istanbul 2015'te
sunulan yenilikler arasinda ozellikle
asansor kazalarinin 6niine gecmeye
yonelik glvenlik ve konfor tabanli sis-



temler, teknoloji ile estetigi bulusturan ka-
bin tasarimlari, asansor ici gorsel iletisim
uygulamalari ve yeni nesil etkilesimli pa-
neller dikkat cekti. Acilis toreninde konu-
san ELA Baskani Philippe Lamalle, Asansor
Istanbul 2015'in bu yil rekor sayida kompo-
nent Ureticisi ve uzman hizmet firmasina ev
sahipligi yaptigini soyledi. Avrupa, Ameri-
ka, Asya ve elbette Ortadogu ve Turkiye'den
imalatcilar ve tedarikcilerin hazir bulundu-
§u Asansdr istanbul 2015'i bu bélgede dii-
zenlenen gelmis gecmis en biylk ve en
kapsamli asansor teknolojisi etkinligi ola-
rak niteleyen Lamalle, fuarin yillar icinde
sektor icin diinyanin en buylk U¢ organizas-
yonundan biri haline geldigini belirtti.

KITALARI BULUSTURAN FUAR
Asansor Istanbul 2015, basta ulusal dii-
zeyde katilim gerceklestiren Almanya, Cin
ve ltalya olmak iizere, aralarinda ABD, is-
panya, Fransa, ingiltere, Yunanistan, Hin-
distan, Libnan, Malta ve Bosna Hersek'in
de bulundugu toplam 28 farkli Ulkeden 434
firmaya ev sahipligi yapti. iki yil 6nceki bu-
lusmaya gore ziyaretci rekoru da kirilan fu-
ari, Turkiye'nin 77 ilinden ziyaretciler takip
etti. 6 bin 82'si yurt disindan olmak Uzere
88 Ulkeden 28 bin 278 profesyonelin geldi-
§i Asansor istanbul 2015'e en cok ziyaretgi
yollayan tlkeler sirasiyla iran, Suudi Arabis-
tan, Yunanistan, Misir, Irak, Hindistan, Rus-
ya, Italya ve Liibnan oldu.

SEKTORUN SORUNLARI ASANSOR
ISTANBUL 2015 FUARINDA
TARTISILDI

Yeni drin ve teknolojilerin sergilendigi
Uluslararasi Asansor Istanbul Fuari, es za-

Y W

manli dizenlenen konferanslarla da sek-
torin nabzini tuttu. Fuar kapsaminda ger-
ceklestirilen oturumlarda ELA istatistik
Komitesi Baskani Ebru Gemici “Asansor
ve Yiriiyen Merdiven istatistikleri” hakkin-
da bilgi verirken, Paulo Tattoli “Standart-
lar ve Risk Analizleri” ile ilgili paylasimlar-
da bulundu. Esfandiar Gharibaan ve ELA
Komponent Komitesi Baskani Wolfgang
Adldinger ise sunumlarinda “Yeni EN 81-
20&50 Standardi”ni anlatti. Bilim Sanayi ve
Teknoloji eski Bakani Nihat Ergiin ve Geb-
ze Belediye Baskani Adnan Kdosker, fuarin
“Yonetenler Ne Diyor?” konulu panelinde
konusmaci olarak yer aldi. Ergiin, aralarin-
da asansorcilerin de oldugu imalat sekto-
rine, ‘Bakanlik-Sektor’ iliskileri, marka-
lasmanin nemi ve firsatlari degerlendirme
konularinda tecrtbelerini aktardi.
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PAGDER’IN SEKTOREL
EGITIM SEMINERLERI
MTG SPONSORLUGUNDA
DEVAM EDIYOR

Ekstruzyon alaninda dunyanin saygin isimlerinden biri kabul edilen Dr.

Chris Rauwendaal’ in konusmaci olarak yer aldigi, MT G nin destegiyle Plastik

Sanayicileri Dernegi (PAGDER) tarafindan organize edilen egitim semineri

Istanbul’da yapild.

AGDER, plastik sanayisin-

de yiksek maliyetlere yol

acan ekstrizyon sorun-

larinin  ¢6zUmine yodne-

lik dizenledigi ve vyakla-
sik 150 katilimc ile buyuk ilgi goren
egitim odakli iki glnlik seminer ger-
ceklestirdi. Ekstrizyon alaninda din-
yanin saygin isimlerinden biri kabul
edilen ve bu alanda yazdigi eserler
ders kitabi olarak okutulan Dr. Chris
Rauwendaal'in konusmaci olarak yer
aldigr seminerde, imalatcilara mali-
yet avantaji saglayan dnemli bilgiler
sunuldu.

“DUNYANIN EN PRESTIJLI
ORGANIZASYONLARINDAN
BIRi”

istanbul'da 8-9 Nisan tarihleri ara-
sinda, listanbul'da dizenlenen se-
minerin konusmacisi Dr. Chris Rau-
wendaal, diinya capinda 200°e yakin
egitim konferansina katildi. Dinya-
daki plastik isleme makineleri Ure-
ticileri, kullanicilart icin bir basvuru,
referans kaynagi olarak kabul edi-
len Dr. Chris Rauwendaal'in verdi-
gi egitim, yerli makine Ureticileri ve
kullanicilart icin 6nemli katkilar sag-
ladi. Seminerin acilis konusmasini

yapan PAGDER Yonetim Kurulu Bas-
kan Yardimcisi Reha Gur, ekstriz-
yon alaninin en saygin ismi Dr. Chris
Rauwendaal'in katildigi bu etkinligin
Avrupali plastik isleme makine Ureti-
cileri nezdinde de cok prestijli bir se-
miner olduguna dikkat cekti. Turkiye
plastik sektorinin Avrupa'nin ikinci,
dinyanin yedinci blytk Ureticisi ko-
numunda oldugunu vurgulayan Reha
Gir; hammadde, mamul ve plastik is-
leme makineleri imalat ve ticaretiyle
ugrasan sektdr mensuplarina hizmet
vermek amaciyla dizenledikleri egi-
timleri strdirmeye devam edecekle-
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Dr. Chris RAUWENDAAL
Egitimci - Yazar

rini soyledi. PAGDER Yonetim Kurulu Bas-
kani Hiseyin Semerci de, seminerde yaptig!
konusmada, ‘Ekstriizyonda Sorun Giderme
Semineri’'nin plastik sektord icin somut ka-
zan¢ saglayacak bir egitim oldugunun al-
tini cizdi. Semerci, “Universitede kitapla-
rint okudugumuz Dr. Chris Rauwendaal’in
birikimlerinden istifade edecek olmanin
mutlulugunu yasiyoruz. Egitim odakli bu
seminer ile makine dreticilerimizin, kulla-
nici kisi ve firmalarimizin bu degerli bilgile-
re erisim firsatini sagliyor olmaktan dolayi
mutluyuz” dedi.

MTG, MAKINE ALT SEKTOR
DERNEKLERINI DESTEKLEMEYI
SURDURUYOR

Semineri destekleyen MTG, Ser Rezistans,

Hiiseyin SEMERCI
PAGDER Yo6netim Kurulu Baskani

HUSEYIN SEMERCI:
“'EKSTRUZYONDA
SORUN GIDERME
SEMINERI’ PLASTIK
SEKTORU iGN SOMUT
KAZANG SAGLAYACAK
BIR EGITiM OLDU.”

Reha GUR
PAGDER Yonetim Kurulu Baskan Yardimcisi

Sisan Plastik, Tisan Mihendislik Plastikle-
ri, Kuatro Makine firmalarina tesekkdr pla-
ketlerinin de sunuldugu etkinlikte, Dr. Chris
Rauwendaal, ekstrider ile calisan her tek-
nik personelin sorun giderme becerileri-
ni gelistirmeyi amaclayan sunumlar yapti.
Sektorin en yiksek maliyetli kalemlerin-
den biri olan ekstriizyon sorunlarinin efek-
tif ve sistematik bir sekilde cdzilmesi icin
yontemlerin ornek olaylarla anlatildigr egi-
timde; polimer bozunmasina yonelik ola-
rak, ekstriizyon silreclerinde bozunmayi
azaltma ve her bir dizensizlikte alinabile-
cek onlemler, ¢cozim yollari da katilimcila-
ra aktarildi. Seminerde, bazi katilimcilarin
paylastigl sorular ve drnek niteligi tasiyabi-
lecek gercek sorunlarina da Rauwedaal ta-
rafindan ¢6zUm dnerileri getirildi.
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"‘REKORLARI ELIMIZDE
TUTUYORUZ

TURK SILAHLI
KUVVETLERI
ENVANTERINE GIREN
ILK MILLI HAVA
ARACI UNVANINA
SAHIP SISTEMI
GELISTIRDIKLERINi
SOYLEYEN BAYKAR
MAKINA GENEL
MUDURU HALUK
BAYRAKTAR, “TAKTIK
TB2 IHA, MILLI HAVA
ARACLARI ARASINDA
_IRTIFA VE UCUS
SURESI ACISINDAN
TURK HAVACILIK
TARIHINDEKI
REKORLARI ELINDE
TUTUYOR" DEDI.

aykar Makina 1984 vyilinda ma-
kina yiiksek mihendisi Ozdemir
Bayraktar tarafindan otomotiv sana-
yisinde yerlilestirmeye tabi hassas
motor, pompa ve disli kutusu par-
calarinin imalatini gerceklestirmek amaciy-
la kuruldu. Firma, 2000 yilindan itibaren aile-
nin ikinci nesil muhendislerinin de katilimiyla
savunma ve havacilik diinyasindaki teknolojik
degisimleri tlkemiz icin firsata donistirme
ideali ile insansiz hava araci (IHA) tretimi ko-
nusunda calismalarini sirddriyor.

Baykar Makina sirket yapilanmasi hakkinda
bilgi verir misiniz?

Ar-Ge ve Uretim sireclerinin ic ice gectigi, hi-
yerarsik bir yapilanma yerine bilgi kazanimive
gelistirme odakli yatay organizasyonuyla, di-
namizm ve motivasyonu ylksek ekip ruhu ile
bilgi cagnin gereklerine uygun bir yapiya sa-
hibiz. Kadromuz elektronik, bilgisayar, ucak,

makina, robotik ve kontrol gibi farkli mihen-
dislik disiplinlerinden 65 kisilik mihendis ve
35 kisilik teknisyen ekibinden olusuyor.

Ar-Ge ve Uretim ¢alismalarinizi nerede ve
nasil gerceklestiriyorsunuz?

Elektronik donanim, yazilim, aerodinamik ve
yapisal tasarim, analiz, kalifikasyon ve has-
sas talasli imalat, kompozit imalat ve enteg-
rasyon faaliyetlerini ikitelli Organize Sanayi
Bolgesinde bulunan Ar-Ge merkezimiz biin-
yesinde yuritlyoruz. Bunun yaninda ucus
test faaliyetleri icin Kesan Askeri Havaalani'ni
kullaniyoruz. Seri dretim mantalitesinden
farkli olarak butik Uretim tarzi bir yapilanma
icerisinde tasarimdan analize, prototipten ni-
hai Urlne tim sireclerin bir arada yurutul-
digl; tasarimi gerceklestiren mihendisin
ayni zamanda test ve Uretim sireclerinde de
yer aldigi, elektronik kart tasarimini gercek-
lestiren ekibin ayni kartin dizgi asamasindan



fonksiyonel test ve kutulanma, hava aracina
entegrasyon gibi farkli sirecler icerisinde de
bulundugu bir is akisimiz mevcut.

Gelistirdiginiz insansiz Hava Araclari (IHA)
nelerdir? Bu araclarin ézelliklerinden
bahseder misiniz?

Temel olarak Uc ana platform seviyesinde
sistemler gelistirdik. Mini sinifi IHA'lardan
basladik ve adim adim teorik ve pratik saha
tecribesi kazandikca daha Ust kapasiteli sis-
temlere yoneldik. 2005 yilinda Kara Kuvvetleri
Komutanligi'nin yakin menzil gece ve gin-
diz kesif gozetleme ihtiyacini karsilamak icin
herhangi bir finansal destek olmaksizin Mini
IHA sistemi gelistirme faaliyetlerine basladik.
2006 yilinda Savunma Sanayii Mistesarligi
(SSM] ile yapilan sozlesme geregi gelistirilen
sistem herhangi bir gecikme olmaksizin 2007
yilinda TSK envanterine girdi ve operasyonel
olarak kullanilmaya baslandi. Miteakiben ya-
pilan kabulislemleriile silahli kuvvetlere top-
lam 164 Mini insansiz Hava Araci (41 Sistem)
teslim edildi. TSK envanterine giren itk milli
hava araci unvanina sahip sistem o yillardan
bu yana devam eden irin yasam dongisi
kapsaminda 100 binin Uzerinde ucus gercek-
lestirdi. 1000°in Uzerinde sertifikali kullanici
operator yetistirildi. Mini IHA 6zellikle teror-
le micadele eden birlikler tarafindan kulla-
nilmaya basladi. Bu slrec icerisinde firma
Ar-Ge personeli de kullanicr askeri persone-
le destek amaciyla gorev ucuslarina katildi.
Lojistik destek kapsaminda firmamiz karsi-
liksiz olarak uzun bir sire boyunca destegi-
ni sundu.

Mini IHA Sistemi sonrasinda yine mini sinif
kapsaminda Malazgirt Déner Kanat Mini IHA
gelistirme projesine basladik. Bu proje de,
2006 yilindan 2008 yilinin sonuna kadar yine
firmamiz imkanlari ile bizzat mihendis ve
teknisyen ekibimizin glineydogu bdlgemizdeki
sahadaki askeri personelle birlikte gelistirme
faaliyetleri devam etti. Sistemin gelistirilmesi
maksadiyla dort adet siparis verildi. 2009 yi-
linda TSK envanterine giren ilk doner kanat
IHA sistemi oldu. Devam eden siirec icerisin-
de maalesef belirli odaklarin biirokratik oyun-
lari sebebiyle Malazgirt IHA sistem projesinde
dridn yasam dongusi tamamlanamadi.

2007 yiindan bu yana ayni zamanda Taktik
Sinifi IHA gelistirme projesi yiiriitiyoruz. Yine
SSM tarafindan herhangi bir finansal destek
olmaksizin, prototip gelistirmemiz talep edil-
di. Bayraktar Taktik Blok 1 olarak adlandiri-
lan prototipleri gelistirdik. 2009 Haziran ayin-
da Kesan Askeri Havaalaninda ilk ucusunda
tam otomatik kalkis, seyir ve inisi gercek-
lestirdik. Bu su acidan onemli: O donemler-

de Batman askeri ssiinde kullanilan israil
menseili Heron IHA'larinda otomatik kalkis ve
inis sistemi teknolojisi yoktu, yine ABD men-
seili Predatér IHA'larinda da bu sistem bu-
lunmuyordu. Biz ise ilk ucusumuzda bunu
gerceklestirdik. Bu durum teknolojide pa-
radigma dondsiminin bize getirdigi avan-
tajlara gizel bir ornek. 2009 yilinda Sinop
Havaalani'nda resmi heyet huzurunda gece
ve glindiz gerceklesen otomatik ucus goste-
rimleri basariyla tamamlandi. Bu sirec¢ son-
rasinda 2010 Ocak ayi Savunma Sanayi icra
Kurulu karari ile iki sistem ve bir sistem op-
siyon olmak Uzere sdzlesme gorismelerine
baslanmasi karari alindi (bir sistem: alti adet
hava araci, iki adet yer kontrol istasyonun-
dan olusuyor]. Maalesef sézlesme goriisme-
leri slreci iki yil stirdd. Ayni alanda yabanci
firmalardan veya basarisini ispatlamamis fir-
malardan bu sistemlerin aliminda s6zlesme
gorismeleri birkac aylik bir sirecte tamam-
lanirken, basarisini ispatlamis, hem de dev-
letten herhangi bir Ar-Ge destegi almaksizin
bunu basarmis olan firmamiz ile bu sirecin
iki yili bulmasi dikkat ¢ekilmesi ve nedenle-
ri arastirilmasi gereken bir husustur. Iki yil
devam eden bu siirecin sonunda 2012 Ocak
ayinda Taktik IHA Blok 2 Sistemi gelistir-
me faaliyetlerine basladik. 2014 yilinin Kasim
ayinda ilk sistem teslimatlarini basariyla ta-
mamladik. Taktik IHA sézlesmesinde tanim-
lanan ucus stresi 10 saat, ucus irtifasi 18 bin
feet, faydali yiik tasima kapasitesi de 35 kilog-
ramken gelistirdigimiz Taktik TB2 Hava Araci
55 kilogram faydali yik tasima, 30 saat hava-
da kalabilme kapasitesinde ayrica 30 bin feet
irtifaya cikabiliyor. Dolayisiyla talep edilenin
en az ¢ kati bir performans sunan bir sistem
gelistirildi. Taktik TB2 IHA ile 14 Haziran 2014
tarihinde tam yUklu (55 kg] olarak gercek-
lestirilen ucus testinde 27 bin 30 feet irtifaya
ciktik. 5-6 Agustos tarihlerinde gerceklesti-
rilen ucus testinde yine tam yiklu olarak 18
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bin feet irtifada 40 bin 40 km yol kat ederek 24
Saat 34 dakikalik ucus gerceklestirdik. Taktik
TB2 IHA milli hava araclari arasinda irtifa ve
ucus siresi acisindan Turk Havacilik tarihin-
deki rekorlari elinde tutuyor.

Ana platform sistemleri haricinde IHA'larin
icerisinde kullanilan bircok elektronik ve ya-
zilim alt bilesenler bulunuyor. Alt ana sistem-
ler olarak ifade edebilecegimiz bu sistemlerin
bircogu 0zgln olarak gelistirip Uretilmezse
ciddi anlamda yurt disina bagiml kalinabilir.
Bu noktada farkli bir strateji izledik ve yurt di-
sindan ozel izne tabii tim alt sistemleri tek-
nolojik acidan rakiplerinden de daha iyi ola-
cak sekilde milli olarak tasarlayip gelistirdik.
Ornegin gelistirdigimiz ucus kontrol siste-
mi Uc yedekli ayni anda Uc¢ karar verici bilgi-
sayar birbirine paralel olarak calisiyor ve ge-
lismis sensor fizyonu ve hataya karsi koruma
sistemleri mevcut. Boyle bir ucus kontrol sis-
teminin bir benzerini diinya piyasasinda bu-
lunmuyor. Otomatik taksi ve park ozelligi ise
henliz yolcu ucaklarinda dahi kullanilmayan
bir teknoloji. Gelistirdigimiz servo aktiator-

lerin benzer teknik ozelliklere sahip olani da
heniiz mevcut degil. Cift bus mimarisi, ge-
lismis kestirim ve kontrol teknikleri ile yurt
disi muadillerine gore cok daha Ustiin ozel-
liklere sahip bir trin. Sonu¢ olarak bu stra-
teji ile yurt disindan izne tabi herhangi bir
alt sistem kullanmadan ana sistem gelisti-
rilmis oldu. Yurt disindan alinan malzemeler
ise rafta hazir ticari Urln statisinde. Bu du-
rum, herhangi bir ihracat kisitlamasi olmak-
sizin tam bagimsiz bir sekilde Urinl istedigi-
miz Ulkeye ihra¢ edebiliriz anlamina geliyor.
Savunma sanayisi kapsaminda ana platform
projeleri icerisinde, bu seviyede bir vyerli-
lik orani ve izne tabi alt sistem kullanmadan,
bir ilk olarak ana sistem gelistirme faaliyeti
gerceklestirildi.

Taktik TB2 IHA'nin yiizde 100 milli

tasarim ve yiizde 93 yerli sanayi katkisiyla
gelistirilmesinin 6neminden bahseder
misiniz?

Uriinin tasarim haklari yani fikri ve sinai
miulkiyet haklari sizde ise o milli bir Grinddr.
Yerlilik ise Grindn ne kadarinin yerli kaynak-
larda Uretildigini ifade eder. Savunma sanayi-
sinde yerlilik oranimizin kiimulatif olarak ytz-
de 50 seviyesinde oldugu ifade ediliyor. Bizim
Taktik IHA Projemizde yerlilik orani yiizde 93
dizeyinde. Bunun haricinde sistem icerisin-
de herhangi bir yurt disi iznine tabi alt sistem
kullanilmamasi da ihracat kisitlamasiz oldu-
gunu ifade eder. IHA gibi yiiksek teknoloji bir-
cok bilesenin bulundugu bir sistemde bu ora-
ni yakalamak tlkemiz acisindan cok onemli
bir kazanimdir. Bu ayni zamanda tasarimin;
0zgln yaziim gelistirme ve elektronik tasari-
min katma degerini ifade eder. Herhangi bir
akilli elektronik cihaz icerisinde yer alan mal-
zemelerin toplam degeri o cihazin satis dege-
rinin cok az bir oranini teskil eder.

Firmaniz ve Urlnleriniz konusunda devam
eden projeleriniz var mi?

TUBITAK TEYDEB Projelerine basvuruyo-
ruz. Bugline kadar dort TEYDEB projesini ba-
sariyla tamamladik. 2010 yilinda TUBITAK
Teknoloji Odiliini kazandik. Universiteler ile
koordinasyon halinde staj dénemlerinde 0g-
rencilere somut projelerin verilmesi, bitir-
me 0dev konulari, yiksek lisans ve doktora
tez konulari, ogrenci kultplerine projelerin-
de teknik destek gibi Universite sanayi isbirligi
kapsaminda yurittigimuz cesitli faaliyetleri-
miz de var.

Firmanizin ihracat potansiyeli hakkinda bilgi
verir misiniz? _
Bayraktar Mini IHA'yi Itk olarak 2012 yilin-



da Katar’a ihrac ettik. Bugtn milli ve 6zgin
olarak gelistirdigimiz sistemler TSK binye-
sinde yaygin kullanimla Grin yasam dongi-
slnU basariyla tamamliyor ve boylelikle yurt
disi satisa da hazir hale geliyor. Dolayisiyla
tedarik kurumu SSM'den, kullanici makam
TSK'ya kadar ihracat basarisi kazanilma-
st i¢in tim kurumlarimizin drinlere sahip
¢tkmasi dnem tasiyor. Yurt disindaki aske-
ri ve ticari temsilcilerimizin de bu Urinle-
rin pazarlanmasinda aktif olarak yer alma-
si gerektigini diistintyorum. IHA sektériinde
giclu ulkelerin Tirkiye'deki askeri atasele-
ri firmamizi ziyaret talebiyle neler yaptigimiz
konusunda bilgi almak istiyorsa, ayni sekilde
Tirkiye'nin yurt disinda bulunan resmi tem-
silcilerinin de bulunduklari Ulkelerde milli
dridnlerin tanitiminda yer almasi ve sektor-
deki firmalari bu anlamda desteklemesi ge-
rektigini disintyorum.

Tirkiye makine ureticiligi bakimindan sizce
ne durumda?

Ulkemizin mekanik anlamda makine Ureti-
minde iyi seviyede oldugunu, kabiliyetlerimi-
zin yazilim ve elektronik sistemler ile makine
otomasyonlarinin artirilmasi dogrultusunda
desteklendiginde, katma deger acisindan ¢ok
daha iyi noktalara gelecegini degerlendiriyo-
rum. Almanya yillik 270 milyar dolar cari faz-
la veriyorsa bunun en temel nedeni robotik ve

otomasyon teknolojisinde ulastigi seviyedir.

Sektore bakildiginda size gore en biyik
problem nedir?

Sektordeki en énemli problemin, ihtiyaclarin
tanimlanmasindan, tedarik kurumunun soz
konusu ihtiyaclarin karsilanmasi sirecinde
uyguladigr metotlara kadar, sektérel anlam-
da sistemsel etkin bir modelin hala olusturul-
mamasi oldugunu disintyorum. Turkiye nin
en gelismis ‘beyinleri’ savunma sektdriinde

calisiyor, ancak bu ‘beyinlerin® tamami sa-
vunma ihracati gerceklestiremiyorsa ora-
da sistemsel bir sorun oldugu aciktir. Bunun
yani sira aslinda gerek askeri ve gerekse si-
vil alanda cesitli amaclarla kullanma imkani
olan; zaman, para ve insan ihtiyaci bakimin-
dan muazzam tasarruflar saglayan IHA'larin
faydalarinin Ulkemizde yeteri kadar anlasila-
mamasi da ayri bir sorun.

ileriye yonelik projeleriniz ve gelecek
hedeflerinizden bahseder misiniz?
Gelistirdigimiz teknolojilerin sivil uygulama-
larda kullanilmasi, ihracatimizin artiritmasi,
platform bazinda daha farkli gérevlere uygun
sistemler gelistirilmesi hedeflerimiz arasinda
bulunuyor. Bugline kadar yaptigimiz ¢calisma-
lar ile bir anlamda temel yapitaslarini olus-
turduk. Cok daha farkli bir IHA platformu ge-

listirmemiz icin altyapr anlaminda gucliylz.

Baykar Makina olarak sektoriin gelecegi
hakkinda neler soyleyebilirsiniz?

Acikcasi Turkiye savunma sektord bir yol ay-
riminda. Maddi kaynak ve insan kaynagi aci-
sindan iyi durumda olsa da mevcut kapasiteyi
stratejik bir akilla yonlendirerek cok daha et-
kin hale getirecek bir seferberlige ihtiyacimiz
var. Oyunun yonini degistirme potansiyeline
sahip, teknolojisi en Ust seviyede olan sistem-
leri bir an dnce gelistirilmeliyiz. Yurt disin-
dan hazir alima gore dizayn edilmis bir bi-
rokratik yapidan, dzgin teknolojik Urinlerin
gelistirilmesinde destekleyici mahiyette bir
dizene kavusmali, Ar-Ge kultirdnd benim-
seyerek stratejik oncelikli projelere odakla-
nip basariyla sonuclandirilmasini saglayacak
ekosistemi olusturmaliyiz. Bitin bunlar icin
de savunma sektorinin, kamu ve 6zel sektor
kapasitelerinden azami istifadeyi saglayacak
sekilde yeni bir yapilanmaya tabi tutulmasi
gerektigini diistindyorum.

HALUK
BAYRAKTAR
KIMDIR?

Haluk Bayraktar 0DTU
Endustri Muhendisligi
Bolimunden 2000
yilinda lisans egitimini
tamamlayarak mezun
oldu. Columbia
Universitesi'nde ayn
bolimde yuksek lisans
egitimine devam
eden Bayraktar,
2004 yilinda Bogazici
Universitesinde Isletme
Bolimuinde doktora
calismalarina basladi.
2004 yilindan bu yana
aile sirketleri Baykar
Makina bunyesinde
insansiz hava aracl
teknolojileri konusunda
yurattagu Ar-Ge
faaliyetleri kapsaminda
muhendislik yoneticiligi,
tasarim, Uretim, egitim
gibi alanlarda aktif
olarak yer alan Haluk
Bayraktar firmanin
genel mudurd olarak

calismalarini strdtrtyar.
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"KATMA DEGERI YUKSEK
URUNLERIMIZLE BUNYA
PAZARLARINDA OLACAGIZ”

YILLIK 90 BIN

TON URETIM
KAPASITESIVLE
FAALIYET GOSTEREN
NORM GRUP,

~ URUNLERINI

35 ULKEYE IHRAC
EDIYOR. ILK PATENTLI
URUNLERINI 2012
YILINDA IMAL
ETTIKLERINI BELIRTEN
_ NORM CIVATA
YONETIM KURULU
BASKANI FATIH
UYSAL, “KATMA
DEGERI YUKSEK
URUNLERLE DUNYA
PAZARLARINDA

YER ALMAYI
HEDEFLIYORUZ" DEDI.

khisar'da 1966 yilinda ortagi ile bir-

likte kiraladigi kiremit-tugla fabri-

kasinda 1973 yilinda bir set makine

ile civata Uretimine baslayan Nedim

Uysal, Norm Civata'nin temellerini
atan isim oldu. Firma Akhisar'daki tugla fab-
rikasindan sonra sirasiyla 1973 yilinda Izmir
1. Sanayi Sitesinde, 1994 yilinda da AOSB'de
civata Uretimine basladi.

Norm Civata sirket yapilanmasi hakkinda
bilgi verir misiniz?

Firmamiz bir aile sirketi olmasina karsin bu-
giinki basarisini uzman kadro ve vizyoner in-
san kaynaklari yapisina borcludur. Sirket yo-
netim kurulunda aile disinda profesyonellerin
de bulunuyor olmasi ve icra kurulunun ayrica
sirket operasyonlarinda bilfiil yer almasi, sir-
ketimizin strekli gelismesi ve basarili bir se-

il

kilde ilerlemesinin baslica nedenleri arasin-
dadir. Hali hazirda Norm Civata olarak Atatirk
Organize Sanayi Bolgesinde bes, Salihli
Organize Sanayi Bodlgesinde dort fabrikada
Uretim; Turkiye ve Avrupa’da bes farkli pazar-
lama sirketiyle ise 35 llkeye ihracat gercek-
lestiriyoruz. Salihli'de 2014 yilinda 55 milyon
TL yatirimla kurdugumuz dort fabrikamizda
2015 yilinda istihdam sayimiz grup genelinde
2 bin kisiye ulasmis olacak. Uriinlerimizi agir-
Lkl olarak Brezilya, Meksika, Rusya Ukrayna
ve Cin ihrac ediyoruz.

Uriin cesitleriniz ve bunlarin 6zellikleri
hakkinda bilgi verir misiniz?

Norm Civata olarak yillik 90 bin ton toplam
lretim kapasitesine sahibiz. Uriin portféyi-
miz civata, somun, rotbasi asik civatalari,
burc ve vidalardan olusuyor. Otomotiv, oto-




motiv yan sanayisi, beyaz esya gibi ana sa-
nayi kollari disinda; celik, ziraat aletleri,
makine sanayisi ve insaat sektord ile de cali-
slyoruz. Ayrica bitin biyik otomotiv firmala-
riicin dretim gerceklestiriyoruz. Almanya'nin
otomobil sektorlindeki en blyik firmasinin
Meksika, Brezilya Cin dahil olmak tzere din-
ya genelindeki 26 fabrikasina Norm Civata
olarak dretim yapiyoruz. Bunun yaninda yine
dinya capinda taninmis bircok otomobil fir-
masina Urinlerimizi gonderiyoruz. Hemen
hemen bitln beyaz esya ureticisi firmalarla
calisiyoruz. Uretimin tiim asamalarini biin-
yemizdeki firmalarla gerceklestiriyor olma-
miz bizim icin bilyiik bir avantaj. Uriinlerimiz
orijinal ekipman olarak uretildigi icin aranan
kalite sartlarini yerine getirmek zorundadir.
Ayrica otomotiv sanayi 6zel parcalari, miste-
riye 6zel parcalar, farkli tiplerde mafsal asi-
g, bijon, saplama, burc, percin, pim, percin
somunlari, kaynak civata ve somunlari, trifon
civatalar, rondelali civatalar, kesmeli ve yu-
varlak tip kaynak somunlari, fren rakorlari da
drdn gruplarimiz icinde yer aliyor.

“AR-GE MERKEZIMIiZDE KATMA DEGERI YUKSEK
URUNLER GELISTIRIYORUZ”

itk patentli Griinlerini “Norm_EST"  adiy-
la 2012 yilinda dUrettiklerini belirten Norm
Civata Yonetim Kurulu Baskani Nedim Uysal,
“Kendinden dis acma 6zelligi olan bu Uriinu-
mizU belli misterilerimizle montaj calisma-
lari halen devam ediyor” dedi. Norm Civata
olarak Ar-Ge faaliyetlerine 90°Li yillarindan
sonundan itibaren basladiklarini vurgula-
yan Uysal stzlerini soyle strdirdid: “11 Mayis
2011 tarihi itibariyle Ar-Ge merkezi Unvani
almaya hak kazandiktan sonra basta patent
veya faydali model potansiyeli iceren katma
degeri yuksek drinler olmak Uzere; Ar- Ge
faaliyetlerimizi yeni makine tasarim ve imala-
tI, sirec gelistirme, maliyet odakli gelistirme,
baglanti elemanlarinin lretim benzetimleri,
baglanti elemanlarinin dinamik davranislar,
ozel urin gelistirme ve prototip Uretim pro-
jeleri gibi daha genis bir yelpazede artan bir
ivme ile sirdiriyoruz. Ar-Ge merkezimizde
yedi farkli Universitenin uzman bilim insan-
lari isbirliginde, TUBITAK TEYDEB destekli
11, Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanligimizin
SAN-TEZ destek programi cercevesinde de
iki Ar-Ge projesi yurutiyoruz.

Calisanlarinizin gelisimi konusunda ne tir
faaliyetler gerceklestiriyorsunuz?

Salihli'de yeni devreye giren dretim merkez-
lerimiz ve yurt disi calisanlarimiz da dahil
toplamda yaklasik 2 bin kisiye istihdam sag-
liyoruz. Dolayisiyla ailemiz giin gectikce ka-

“URUNLERIMIiZi BASTA
BREZILYA, MEKSIKA,
RUSYA, UKRAYNA VE

CIN OLMAK UZERE
35 ULKEYE IHRAC
EDIYORUZ."

labaliklasiyor. Bu durum da bizi, yonetimsel
anlamda kendimizi yenilemeye ve glncel-
lemeye itiyor. Is giicii devir oranimiz olduk-
ca dusuk. Sirket aidiyeti oldukca ylksek olsa
da ise yeni baslayan eleman sayisi da oldukca
fazla. O nedenle sirket kidltdrimdzi ve kimli-
gimizi tanitmak adina, birbirimizle kaynasma-
mizi saglayacak aktiviteler planliyoruz. insan
kaynaklari departmanimizi yeniden yapilandi-
rarak ozellikle egitim saatlerimizin artirdik ve
oryantasyon konusundaki calismalarimiza hiz
verdik.

Ulusal ya da uluslararasi fuarlara katiliyor
musunuz? Fuarlarin firmaniz icin dneminden
bahseder misiniz?

Pazarimizi tanima, is gelistirme ve kapasi-
temizi artirma bakimindan fuarlardan bugu-
ne degin oldukca verimli bicimde faydalandik.
2014 yiinda, alaninda en kapsamli baglan-
ti elemanlar fuari olan; istanbul'da ve 2015
yilinin Mart ayinda da Almanya'da gercek-
lesen Stuttgart Fastaner Fair'de yer aldik.
Otomotiv devlerine hizmet eden bir yan sana-
yi firmasi olarak da Istanbul'da diizenlenen
Automechanika Fuarina da katildik.

Firmanizin ihracat potansiyeli hakkinda bilgi
verir misiniz?

Tarkiye'nin en buylk civata Ureticilerinden
olan firmamiz, toplam uretiminin yizde 40'ini
Meksika, ABD, Almanya, Hollanda, Belcika,
isvicre, Macaristan, Polonya, ve Fransa olmak
Uzere sanayilesmis bircok Ulkeye ihrac edi-
yor. Uretime yeni katilan alti istasyonlu tek-
nolojisi yenilenmis ve gelismis makineler ile
musterilerimize ozel Urin yelpazemizi olduk-
ca genislettik. Ayrica zorlu rekabet kosulla-
rinda daha hizli, esnek ve kaliteli Urln teda-
rik etmek icin yeni kalip fabrikamizi kurduk.
Turkiye ve Avrupa’'daki blytk otomotiv firma-
larinin bircoguna, dogrudan tretim bantlarin-

da kullanilmak uzere orijinal ekipman olarak
malzeme gonderiyoruz.
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moment

Ihracat konusunda yasadiginiz problemler
var mi? Mevcut problemlerin ¢6zim yolu
sizce nedir?

Ihracatta en bilyiik sorun dovizdeki dalgalan-
ma ve belirsizlik, bunun akabinde de ylksek
navlun fiyatlari olarak one cikiyor. Bu, ihra-
catcilarin belini buken bir durum. Tabi yakit
fiyatlarinin yliksek olmasi da baska bir sorun.
Ayrica donemsel olarak arac sikintisi da ya-
siyoruz. Bu sorunlar sivil toplum kurulusla-
rinin, meslek odalarinin, nakliyeci-ihracatci
birliklerinin ortak calismalariyla asilabilir.

Tirkiye makine ureticiligi bakimindan sizce
ne durumda?

Tirkiye'de bu alanda bir acik var. Norm Grup
olarak, 2014 yilinda bu alanda da hareke-
te gectik. Grubumuzun en genc¢ Uyesi NRM
Mihendislik; Norm Grup misteri talepleri-
nin, mUhendislik acisindan teknik ve tekno-
lojik yatirim gerektiren ihtiyaclarini karsila-
mak, ayni zamanda uretim verimliligi, hiz ve
otomasyon saglayan robotik sistemlerin ge-
listirilmesi ve Uretilmesi icin kuruldu. Uretim
sektorinde arzu edilen; Uretimlerinin verim-
li, zamaninda, hizli ve ileri teknoloji ile yapil-
masini saglamaktir. Norm Grup dretim fir-
malarinin sektordeki rakipleri karsisinda her
zaman bir adim 6nde ve 6ncl olmasini des-
tekleyen NRM Muihendislik olarak bu amaca
hizmet edecek miuhendislik bilgisinin sektor-
de ¢ozim ortagi olacagini distiniyoruz.

Sektdre bakildiginda size gdre en biyik
problem nedir?

Ozellikle ic piyasada Uzakdogu'dan gelen it-
hal urinlerle rekabet etme zorunlulugu, ire-
ticiyi dusuk fiyatlarda malzeme almaya itiyor,
bu durum da kalitesiz baglanti elemanlarinin

Uretilmesine ve pazarlanmasina neden olu-
yordu. Ancak son yillarda uygulamaya koyu-
lan gozetim vergisi, ithalatin oninu kesmekle
beraber Tirkiye'de yatirim yapan firma sayi-
sinin ve arzin artmasina sebep oldu.

Norm Grup olarak ileriye yonelik projeleriniz
ve gelecek hedeflerinizden bahseder
misiniz?

Bugiin 100 bin metrekarenin lzerinde kapali
alana sahip izmir ve Manisa/Salihli'deki dokuz
ayri dretim tesisi, bes farkli pazarlama sirke-
ti ve 2 bin kisiye yakin calisaniyla, Norm Grup
catisi altinda Turkiye'nin ilk 500 sanayi sirke-
ti arasinda yer aliyoruz. Ulkemizin en biyiik
baglanti elemanlari Ureticisi olarak Uretimi-
mizin ylzde 40'ini ihrac ediyoruz. Yeni pazar-
larda daha aktif olarak varligimizi daha uzun
yillar sirdirmek en onemli hedefimiz. Ar-
Ge yatirimlarimiza/calismalarimiza hiz vere-
rek Turkiye'deki pazar liderligimizi korumak
ve Avrupa, Kuzey ve Glney Amerika pazarla-
rinda tercih edilen bir Uretici olmak da, diger
onemli hedeflerimiz arasinda bulunuyor.

Norm Civata olarak sektorin gelecegi
hakkinda neler soyleyebilirsiniz?
Uretimimizin lokomotifinin otomotiv sanayisi
oldugunu hesaba katarak; yan sanayinin ge-
lismesinin, ana sanayinin Turkiye'yi tercih et-
mesine de neden oldugunu sdylemek isterim.
Ana sanayinin Turkiye'yi tercih etmesi ise yan
sanayiyi gelistiriyor. Dolayisiyla burada bir-
birini tetikleyen bir durum s6z konusu. Tim
diinyadaki gelismeleri paralel olarak uygula-
yan ve takip eden sektoérimuz, emniyet fakto-
rind daima onde tutuyor. TUm ana sanayinin
yan sanayiyi siklikla denetlemesi ve yeni is-




teklerde bulunmasi, yan sanayiyi daha da ile-
riye gidecek sekilde olumlu yonde gelistiriyor.
Ancak ana otomotiv sanayisinin fiyat indirim
baskisi, daima yan sanayiyi tehdit eden bir
unsur olarak éne cikiyor. Oniimiizdeki yillar-
da maliyet yonetimi ve/veya buna bagli olarak
gelisen karsizlik, sektorlin en blylk prob-
lemlerinden biri olmaya devam edecek. O ne-
denle sirketler gelecek yatirimlarinda tim
bu ongorileri degerlendirerek aksiyon plani
hazirlamall.

Norm Grubu’nun egitim alaninda
gerceklestirdigi sosyal sorumluluk
projelerinden bahseder misiniz ?

Norm Mesleki Egitim Subesi 2007 yilin-
da, Uc yillik egitim sonucu kalfalik belge-
sine hak kazanilan tesviye bolimid ola-
rak, 20 ogrenciyle egitim-ogretime baslad!.
Ogrencilerimiz, Norm Civata, Norm Somun,
Ne Du Kalip Fabrikasi, NRM Mihendislik,
Loher Asansor, ZF Lemforder, Senkromeng
Sanayi, Arcan Makine ve Ustiin s Pompa'da
beceri egitimlerini sirdirerek egitimlerine
devam ediyor. Ogrencilerimizin Norm biin-
yesindeki mesleki egditim subesinde dgre-
nimlerini strdirmeleri; onlarin ¢alisanlarla
birlikte hareket etme, dogru is tUretme, kali-
te bilinci olusturma yeteneklerini gelistirme-
lerini ve musteri memnuniyetinin dnemini
kavramalarini sagliyor. Ayrica aidiyet duygu-
su da, isyerini sahiplenmelerini ve kendile-
rinin de isyerinin bir ferdi oldugunu hisset-
meleri icin oldukca onemli. Mesleki egitim
ogrencilerimiz; el becerilerini gelistirip,
hatasiz is Uretme yetenegini, problem ¢oz-
me tekniklerini ve verimliligi kalite mantig
icinde gercek Uretim alaninda deneyimliyor.
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Ustalarini ornek alarak kendilerini gelistirip
okul-sanayici isbirligi icinde nitelikli birer bi-
rey olma yolunda adim atiyor. Ayrica mesleki
egitim 6grencilerimizin hayata tutunmalarini
da saglayarak care oluyor. Verilen egitim he-
def odaklidir. Mezun olur olmaz teknik ele-
man olarak ayni isyerlerinde calismaya kad-
rolu olarak devam etmeleri, onlarin basarili
birer calisan olduklarinin da gostergesidir.
Bu durum hem sanayicilerimizi, hem de egi-
timcilerimizi oldukca mutlu ediyor. 2014-
2015 egitim ve dgretim yili itibari ile Norm
Grup Yonetim Kurulumuzun destegiyle se-
kizinci yilimizda egitime; gelisen teknolojiyle
birlikte bélim adimiz degiserek bilgisayarli
imalat islemleri/CNC bolimu olarak ¢ sinif
ve 70 6grenci ile devam ediyor.

Firmaniz tarafindan egitime kazandirilan
Ozel IAOSB Nedim Uysal Teknik Lisesinin
faaliyetlerinden bahseder misiniz?

Ozel IAOSB Nedim Uysal Anadolu Teknik
Lisesi, 2014 yilinda egitim-0gretime basladi.
Halihazirda gecici bir binada egitimini strdi-
ren 6grenciler, 2015 yili sonunda tamamlana-
cak yeni binada egitimlerine devam edecek.
Mevcut tim &6grencilerimiz; endistriyel oto-
masyon teknolojileri ve makine teknoloji alani
olmak UGzere mekatronik, bilgisayarli makine
imalati (CMC) ve endustriyel kalip dallarin-
da ylzde 100 burslu sekilde egitim goriyor.
Norm Grup Yonetim Kurulu Onursal Baskani
Nedim Uysal'in “cansuyu” olarak nitelendir-
digi ogrencilerin, yiksek nitelikli teknik insan
glclini temsil edecek sekilde egitim ve 0gre-
timlerine devam etmeleri icin Ulkemizdeki ilk
tam burslu Teknik ve Anadolu Meslek Lisesini
acmis olmanin gururunu yaslyoruz.

FATIH UYSAL
KIMDIR?

Fatih Uysal orta ve
lise 6grenimini Turk
Kalejinde, yuksek
6grenimimi ise 9 Eylul
Universitesi Iktisadi ve
idari Bilimler Fakultesi
isletme Bolumiinde
tamamladi. 1980 yilinda
izmir'de Standart
Civata'yl kuran Uysal,
2002 yilinda istanbul
holgesindeki Best-
Kale Civata ile Bursa
bélgesinde yogunlasan
otomotiv ana ve yan
sanayisine hizmet
vermek igin Narm
Bursa’nin kurulusu ile
bayi agini genigletti.
Fatih Uysal halen Narm
Grup’un lokamatif
sirketleri olan Standart
Civata ve Norm
Civata’nin Yonetim
Kurulu Bagkanlig
gorevini yuruttyor.
BESIAD ve TAYSAD (iyesi
olan Fatih Uysal, EGIAD’
da iki dénem yénetim
kurulu tyeligi ve bir
donem yonetim kurulu
baskan yardimciligi
gorevlerini tstlendi.
ESIAD’ da bir donem
yonetim kurulu Uyeligi
de yapan Fatih Uysal
halen AGSB Yonetim
Kurulu Uyesi olarak da
calismalarini strdtrtyor.
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IMALATA
SEKiL VEREN

TEKNOLOJi:
SAC iSLEME

MAKINELERi

SAGLAMLIK, DAYANIKLILIK, KOLAY SEKLE
GIREBILME GiBi GESITLI OZELLIKLERE SAHIP OLAN
SAC, ENDUSTRIYEL URETIMIN HER ALANINDA
KULLANILIYOR. SAC MALZEMEYi ISLEYEN, SEKIL
VEREN MAKINE, EKIPMAN VE PROSESLERIN
TAMAMI SAC ISLEME TEKNOLOJILERI OLARAK
ADLANDIRILIYOR. SAC ISLEME MAKINELERI
URETIMINDE GUGLU MARKALARIYLA ONE GIKAN
TURKIYE iSE DUNYA IHRACATININ
11'INCI SIRASINDA YER ALIYOR.







mement

ac, levha haline getirilmis metal

malzemedir. Metalin endistriyel is-

lemlerden gecirilerek ince ve diz

bicime getirilmis haline genisletil-

mis sac denir. Genellikle CNC tez-
gahlarinda pres makineleriyle yiizeye dog-
rudan basin¢ uygulanarak veya iki biyik
silindir arasindan gecirilerek ezilmesi sonu-
cunda elde edilir. Uygulama kalin levhala-
rin silindirler arasindan gecirilmesiyle, yani
haddelemeyle gerceklestirilir. Sicak olarak
yapilan ilk haddelemeden sonra, diizgin bir
ylzey elde etmesi icin, soguk haddeleme ya-
pilir. Degisik kalinliklarda olan bu saclar,
belirli standart ol¢ller dahilinde veya serit-
ler halinde kesilir. Bu islem iki tane merda-
ne ile yapilir. Cesitli tekerlekli vasitalarin ka-
paklari, gemi govdeleri ve pek cok teknolojik
uygulama sahasi yaninda saclarin en énem-
i kullanilma alanlarindan biri de elektrik
araclaridir. Elektrik motorlarinin rotor, sta-
tor sargilarinin ve transformator sargilari-
nin cekirdegini silisyumlu sac demetleri tes-
kil eder. Silisli saclarin en 6nemli o6zelligi,
tasidigi silisyum sayesinde manyetik kayip-
lari minimuma indirmesi ve neticede verimi
artirmasidir. Ayrica demire katilan silis, de-

mirin manyetik ozelliklerinde zamanla mey-
dana gelebilecek degisiklikleri azaltarak,
demiri daha kararli hale getirir. Haddeleme
sirasinda sac kristallerinin belirli bir dog-
rultuda yonelmesi sacin manyetik 6zellikler
bakimindan kalitesinin artmasina ve belirli
bir manyetik devre icin daha az saca ihtiyac
gostermesine sebep olur. Sac yapiminda en
stk kullanilan malzemeler; aliminyum, pi-
ring, bakir, celik, nikel, titanyum ve kalaydir.
Dekoratif amacli olarak altin, gimis ve pla-
tin de kullanilmaktadir. Sac denilince akla
sadece diiz yapilar gelmemelidir. Uc boyutlu
bir sekil sadece diz bir sacdan kesilip katla-
narak yapilabilir. Bu sekilde sac bobini ola-
rak tasinip, yerinde kesilip katlanarak yapil-
diginda tasima masrafi azalmaktadir.

Metal isleme sanayisinin cok énemli bir gir-
disi olan sac levhalar, endustriyel tasarim
ve Uretimde en yaygin kullanilan malzeme-
lerin basinda geliyor. Saglamlik, dayanikli-
Uik, hemen her tirli sekle girebilme ozelligi
ve estetik gorinim gibi avantajlar saglayan
sac, bircok sanayi kolunda gerek zaruri ola-
rak kullanilan gerekse tercih edilen bir mal-
zeme cinsidir. Sac malzemeyi isleyen ve se-
kil veren makineler, ekipmanlar ve prosesler,



sac isleme teknolojilerinin bitinind olustu-
ruyor. Sac isleme teknolojilerini kullanan sa-
nayi kollari genel olarak; makine, demir-ce-
lik, metal esya ve mobilya, insaat, beyaz esya,
isitma-havalandirma cihazlari, otomotiv ve
diger kara ulasim araclari, havacilik, gemi in-
saat, telekomiinikasyon ekipmanlari, elektro-
nik ve elektrikli alet ile cihazlar, endustriyel
cihaz imalatidir. Ginimuzde, bilgisayar tek-
nolojilerinin de destegini alarak, sac isleme
teknolojileri buyik gelisim gosterdi. Cok daha
hassas, cok daha hizli ve cok daha karmasik
formlarda sac isleme olanakli hale geldi. Sac,
endustriyel Uretim yapilan her alanda kulla-
nilan bir malzemedir. Saglam, dayanikli, es-
nek ve estetik gdriinime sahip oldugu icin
bircok sanayi kolunda tercih ediliyor. Sac, de-
mir-celikten, beyaz esyaya, havaciliktan ucak
ve gemi yapimina kadar aklimiza gelebilecek
bircok sanayi alaninda yaygin olarak kullanili-
yor. Gelisen malzeme cesitliligi ve teknoloji-
ye bagli olarak mobilya alaninda da sac kulla-
nimi yayginlasti. Ginidmizde beyaz esyalarin
dis aksamlarinin yani sira, motorlarinda da
sac bulunuyor. Yaygin olarak kullanildigi bir
baska sektor ise isitma ve havalandirma ci-
hazlari sektoriddir. Isitma sektorinde kalori-
ferler dokme ya da sac metalden yapilabilir.
Havalandirma sistemleri ise genellikle sac
metallerden olusturulur. Her tirld kara, hava
ve deniz tasitlarinin yapiminda birincil ham
maddedir. Araclarin motoru, i¢ ve dis aksa-
minda bu drinlerden yararlaniliyor.

Sekillendirme amacli imal edilen sicak ve so-
guk haddelenmis diz celik saclar, mekanik
ve hidrolik presler kullanilarak, cesitli bicim-
lerdeki parcalara sekillendirilirler. Bukme,
germe, derin cekme veya bu temel yontem-
lerin cesitli kombinasyonlarindan ibaret olan
sac sekillendirme islemelerinin uygulanmasi
sirasinda, sac malzemede catlama, yirtilma
ve asirl yerel bir incelme olmamasi istenir.
Bu nedenle sac malzemenin sekillendirme
sirasinda gerinim dagiiminin tek bicim olma-
sive bu gerinimlerin her malzeme ve her yon-
tem icin farklilasan sinir degerleri asmama-
si gerekir. Sekillendirilebilirlik kavrami, sac
malzemenin plastik sekil degisimi sirasinda,
gerinimlerinin tek bicim olmasi ve sinir geri-
nim degerlerini asmamasi ile birlikte, yapisal
bitinldgund koruma kabiliyeti olarak kulla-
nilir. Ancak gerekli olan sekillendirilme ka-
biliyeti, parca sekline gore degisir. Clnki bir
uygulama icin mikemmel sekillendirilebilirli-
ge sahip olan bir celik sac, baska bir uygula-
mada sekillendirilebilme acisindan zayif kala-
bilir. Malzemenin sekillendirilebilirligi en iyi
“sekillendirme sinir diyagrami” ile gosterilir.
Bu egri, hatali ve emniyetli gerinim bélgeleri-

DUNYA GENELI SAC iSLEME MAKINELERI iHRACATINDA . Kaynak:
BASLICA ULKELER (MILYON DOLAR) BM istatistik Boltimti Verileri
Sr::f OLKE 2012 2013 DF{';'{';]/
1 | ALMANYA 2.507 2.348 -6,3
2 | ITALYA 1.815 1.732 -4,6
3 | JAPONYA 2.018 1.727 -14,4
4 | GiN 883 975 10,5
5 | ABD 967 887 -8.3
6 | GUNEY KORE 737 674 -8,6
7 | TAYVAN 680 672 -1.1
8 | ISPANYA 381 448 175
9 | AVUSTURYA 384 446 16,0
10 | ISVIGRE 413 436 5,7
11 | TURKIYE 318 323 14
DIGER 2.494 2.400 -38
TOPLAM 13.597 13.068 -3,9
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mement

ni birbirinden ayirir. Sekillendirme sinir egri-
sinin elde edilmesi, teorik olarak mimkulnse
de en iyi yontem onun, sekillendirilme islemi-
ne benzer, deneysel yollarla olusturulmasidir.
Bunun icin, Erichsen, Bulge, Swift ve cekme
testi gibi deney yontemlerinden faydalanilir.

SAC SEKILLENDIRME YONTEMLERI

Bikme: Sac sekillendirme yontemleri arasin-
da en cok karsilasilan yontemlerden biri bik-
medir. Basli basina uygulanan diz eksende
bikme olabildigi gibi karmasik sekillendir-
me islemlerinde sacin belli bolgelerinde ce-
sitli profillere sahip eksenlerde de meydana
gelebilir. Bikme esnasinda biikiilen sacin dis
ylizeyi cekme, i¢ ylizeyi ise basma gerilmeleri
etkisinde kalir. Cekme ve basmaya zorlanan
kisimlari ayiran cizgiye notr eksen denilir. Bir
egme momentinin uygulanmasi ve bikme de-
recesinin artirilmasi ile baslangicta kalinlik

kesitinin tam ortasinda kalan tarafsiz eksen
ic ylzeye dogru yaklasir. Cekme gerilmele-
rine maruz kalan dis ylzeydeki lifler, basma
gerilmelerinin etkisindeki i¢ yuzey liflerinden
daha fazla gerinirler. Bu nedenle, hacim sa-
bitligi yasasina gore sac kalinligi bilkme bol-
gesinde azalir.

Germe: Teorik bir germe islemi, sac malze-
menin bir istampa ile iki eksenli cekme halin-
de sekillendirilmesidir. Istampa saca dogru
ilerleyerek sac malzemenin gerilmek suretiy-
le sisirilerek sekillendirilmesi saglanir. Mal-
zemenin sikistiritan kismi olan flansin kalip
icine dogru akisi, yiksek basin¢ ve sirtin-
me kuvveti vasitasiyla onlendigi gibi yeter-
li gelmedigi durumlarda bir feder sistemi ile
de frenlenebilir. Germe ile sekillendirmenin
imalatta diger sekillendirme islemlerini icer-
meden tek basina kullanildigr yerler ozellikle
buytk ebatli ve dusik Uretim adeti gerektiren
ucak ve otomobil parcalaridir. Bunun disin-
da bu yontem genelde, karmasik geometri-
li parcalarin imalatinda diger sekillendirme
yéntemleri ile birlikte meydana gelir. Ornegin
bazi parcalarin sekillendirilmesinde, flansin
butlin cevrede veya bir bélgede kalip icersi-
ne akisina izin verilebilir. Bu durumda germe,
derin cekme islemi ile birlikte ortaya c¢ikar.
Derin Cekme: Derin ¢ekme, metal sac par-
calarin sekillendirilmesinde en 6nemli temel
yontemlerden birisidir. Paketleme, otomotiv
ve diger tasitlar, beyaz esya ve mutfak gerec-
leri gibi alanlarda yaygin bir sekilde karsimi-
za cikar. Derin cekme, diz bir sacin, sac ka-
linliginda kasti bir degisim beklenmeden, bir
tarafi acik oyuk bir yapiya, cekme-basma ge-
rilme esasli sekillendirilmesi islemidir. Derin
cekmenin uygulandigi temel teorik yontemde
dairesel metal sac, cembersel kalip boslugu-

G.T.i.P. BAZINDA DUNYA GENELI SAC iSLEME MAKINELERIi iHRACATI [MiLYAR DOLAR - 84. FASIL)

Kaynak: BM istatistik Bolimi Verileri

GTiP GTIP TANIMI 2012 2013 D[efz'l’;]/
846221 SAYISAL KONTROLLU KAVISLEME, KATLAMA, DUZELTME, YASSILAMA TEZGAHLARI 2,2 2,2 1,6
846210 DOVME/KALIPTA DOVME TEZGAHLARI-GEKIGLERI 2,0 19 -5,5
846299 METAL KARBURLERI, METALLERI ISLEMEYE MAHSUS DIGER PRES, MAKINELER 21 19 -12,0
846229 DIGER RULO HALINE GETIRME, KAVISLENDIRME, KATLAMA MAKINELERI 13 14 6.8
846291 HIDROLIK PRESLER 13 13 04
846241 ZIMBALI KESME, TASLAK GIKARMA MAKINELERI-SAYISAL KONTROLLD 11 11 49
846390 METAL/SERMETLERI TALAS KALDIRMADAN iSLEYEN DiGER MAKINELER 12 1,0 -9,6
846239 MAKAS TiPi KESME MAKINELERI [PRESLER DAHiL)-DIGER 0,7 0,7 -3.6
846310 GUBUK, BORU, PROFIL, TEL VB. CEKME TEZGAHLARI 06 0,5 -16,5
846330 TEL ISLEMEYE MAHSUS MAKINELER 0,5 0,4 -23,0
DIGER 0,7 0,7 0.9
TOPLAM 13,6 13,1 -3,9




nun Ust kisminda yer alir ve pot cemberi de-
nilen bir Ust kalip ile belli bir kuvvetle sikis-
tirilir. DUz silindirik 1stampa, sikistirilan saci
kalip bosluguna dogru iterek silindirik bir kap
olusturur. Tek asama ile derin cekmenin ¢ok
zor oldugu ve istenen derinlige ulasilama-
yan kaplar icin tekrar cekme yada kademeli
cekme olarak adlandirilan yontem gelistiril-
mistir. Bu yontemde kap, aralarinda gerek-
tigi takdirde tavlama islemini de bulunduran
birden fazla derin cekme isleminden gecer.
Bir sonraki kademede bir dnceki kademe-
den daima daha kicik capli istampa kulla-
nilarak kap boyu da arttirilmis olur. Yontem,
kabin kaliba yerlestirilme konumu bakimin-
dan, dogrudan veya ters derin ¢cekme olarak
ikiye ayrilir. ilk bakista ters tekrar derin gek-
me, piyasada daha az yer tutar gibi zannedil-
se de bunun tersi dogrudur. Dogrudan tekrar
derin cekmede sac malzeme, biri pot cemberi
ve digeri kalip yuvarlatma yaricaplarinda bu-
lunan iki aksi dogrultudaki gecis bolgelerin-
den bikildr. Ters tekrar derin cekmede bu
dogrultular aynidir. Boylece daha az pekles-

me, daha diUslk i1stampa yikleri ve daha az
cidar incelmesi elde edilir.

SAC ISLEME UYGULAMALARINA YONELIK
MAKINELER

Sac isleme uygulamalarinda kullanilan tek-
nolojiler; giyotin makaslar, abkant presler,
oksijenle kesme makineleri, lazer kesim ma-
kineleri, celik isleme presleri, kirma maki-
neleri, yuvarlak bikme makineleri, otoma-
tik zimba makineleri, capak alma makineleri,
zimba makineleri, dogrultma makineleri, pro-
filleme makineleri, profil bikme makinele-
ri olarak siralanabilir. Son yillarda teknolojik
gelisim, drin kalitesini artirmanin yani sira
Urun cesitliligini de beraberinde getirdi. Dola-
yisiyla Uretim slrecinde makine ve techizata
hakim, islemleri profesyonel bicimde yapacak
nitelikli is glicline daha fazla ihtiyac duyulma-
ya basladi. Cok ince saclarin seklini degistir-
mek basit el aletleriyle miUmkin iken, kalin
olanlar icin 6zel endustriyel aletler kullanil-
maktadir. Bu aletlerin bikmek ve delmek icin
uyguladigr kuvvet yiizlerce ton agirtiga denk

TURKIYE'NIN SAC ISLEME
MAKINELERI IHRACATI
2014 YILINDA 313
MILYON DOLAR OLDU.
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TURKIYE’NiN ULKELERE GORE SAC iSLEME MAKINELERI iHRACATI

(2014 - MILYON DOLAR)
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gelebilir. CNC yani bilgisayar kontrolli olan
aygitlar ise islemi otomatik hale getirdigi icin
birim zaman basina daha fazla parca tretimi-
ni saglarlar ve daha hassas islem yapabilir-
ler. Bikme islemi yaklasik 10 farkli yontemle
yapilabilmektedir. Yontemlerden bazilarinda
uc degisik paralel ¢izgi boyunca kuvvet uygu-
lanarak sekil verilirken, bazilarinda acisal ha-
reketle katlama islemine benzer sekilde kuv-
vet uygulanir. Kesme islemlerinde daha cok

kuvvet daha kisa sire boyunca uygulanarak
metalin bir kisminin kopmasi saglanir. Blan-
king adli kesimde kesilecek sac ilk dnce belli
bir sekilde boslugu olan sert bir blok Uzerine
konulur, sonra kesme baslig bosluk Uzeri-
ne hizlica ve blyik bir kuvvetle indirilir. Saca
carpan baslik sactan istenilen sekilde bir par-
cayl kopararak bosluga atar. Boylece isteni-
len iki boyutlu parca elde edilmis olur. Blan-
king daha cok zimba gibi calisir. Baska bir
kesme yonteminde (shear] ise kesilecek sac
sert bir blok tzerine konulur ve sacin bir kis-
mi disarida birakilir ve sabitlenir. Disarida ka-
lan kisma ylksek basincla kesici parca carp-
tirilarak bostaki sac parcasinin kesimi yapilir.
Delme islemi ise kesmeye benzer yontemler
ile ama sacin i¢ kisimlarina uygulanarak ya-
pilir. Delme icin kullanilan CNC pres - punch
makinesi, sabit frekansta olacak sekilde sac
Uzerine darbeler indirirken, sac bir palet lze-
rinde yatay hareket ettirilir boylece sac uze-
rinde esit araliklara delikler acilir. Dekoratif
delikli sac icin sabit araliklar olmayabilir hat-
ta degisik sekilde delikler de acilabilir, onemli
olan delik acmak icin kullanilan zimba basli-
ginin sekli ve dayanikliigidir. Delik agma isle-
mi tek bir CNC tezgah Uzerinde dakikada bin-
lerce kez yapilabilir. islem hizi deligin sekline,
buyukligine, CNC delme makinesinin delme




basligi sayisina ve malzemenin dayanikliligina
bagli olabilir.

DUNYA SAC ISLEME MAKINELERI IHRACATI

13 MILYAR DOLAR

Birlesmis Milletler (BM) istatistik Bolimii ve-
rilerine gore, 2012 yilinda 13,5 milyar dolar
olan dinya geneli sac isleme makineleri ih-
racatl, 2013 yilinda yizde 3,9 azalarak 13 mil-
yar dolar seviyesine geriledi. ihracat listesinin
ilk sirasinda bulunan Almanya, 2013 yilinda
2,3 milyar dolarlik sac isleme makineleri ih-
rac etti. 2012 yilinda bu rakam 2,5 milyar do-
lar seviyesindeydi. Almanya'nin sac isleme
makineleri ihracati yizde 6,3 azaldi. Listenin
ikinci sirasindaki italya 2012 yilinda 1,8 mil-
yar dolar degerinde sac isleme makineleri ih-
rac ederken, 2013 yilinda bu rakam ylzde 4,6
azalarak 1,7 milyar dolar olarak kayda gecti.
En fazla sac isleme makineleri ihra¢ eden ilk
10 Ulke listesinin UciincU sirasindaki Japon-
ya 2013 yilinda 1,7 milyar dolar degerinde ih-
racat gerceklestirdi. 2012 yilinda Japonya'nin
sac isleme makineleri ihracati 2 milyar dolar
seviyesindeydi. Japonya'nin sac isleme ma-
kineleri ihracati 2013 yilinda yizde 14,4 azal-
dr. Turkiye, dinya geneli sac isleme makine-
leri ihracati listesinin 11. sirasinda yer aliyor.
2012 yilinda 318 milyon dolar degerinde sac
isleme makineleriihrac eden Tirkiye, 2013 yi-
linda ylzde 1,4 artisla 323 milyon dolarlik ih-
racat gerceklestirdi. En fazla sac isleme ma-
kineleri ihra¢ eden ilk 10 tlke listesinde, 2012
yilina gore ihracatini en fazla artiran ulke ise
ylizde 17,5 ile Ispanya oldu. ispanya 2012 yi-
linda 381 milyon dolar degerinde sac isleme
makineleri ihra¢c ederken bu rakam 2013 yi-
linda 448 milyon dolar seviyesinde kaydedildi.
BM istatistik Bélimii verilerine gore, diinya
olceginde sac isleme makineleri ithalati 2013
yilinda bir onceki yila gore yizde 7,1 azald.
2012 yiinda 13,9 milyar dolarlik sac isleme
makineleri ithal edilirken 2013 yilinda bu ra-
kam 12,9 milyar dolar seviyesinde kaydedil-
di. Cin, 2013 yiinda 2,1 milyar dolar rakamiy-
la en fazla sac isleme makineleri ithal eden
itk 10 Ulke listesinin ilk sirasinda yer aldi.
Cin'in 2012 yili sac isleme makineleri ithalati
2,4 milyar dolar olarak kaydedilmisti. S6z ko-
nusu Ulkenin 2013 yilinda ithalati yizde 15,1
azaldi. Listenin ikinci sirasinda ise ABD bu-
lunuyor. 2012 yilinda ABD 1 milyar dolar de-
gerinde sac isleme makineleri ithal ederken
bu rakam 2013 yilinda, ylzde 5,6 artarak 1,1
milyar dolar olarak kaydedildi. Tayland, din-
ya geneli sac isleme makineleri ithalati liste-
sinin dcincl sirasinda yer aliyor. 2013 yilinda
Tayland'in sac isleme makineleri ithalati ylz-
de 17,1 azalarak 814 milyon dolar oldu. 2012

yilinda bu rakam 982 milyon dolar seviyesin-
deydi. Tirkiye, 2013 yilinda dinya geneli sac
isleme makineleri ithalati listesinin 10. sira-
sinda yer aldi. Tirkiye'nin, 2013 yilinda sac is-
leme makineleri ithalati bir 6nceki yila gore
ylzde 12,2 azaldi. 2012 yiinda 358 milyon do-
lar degerinde sac isleme makineleri ithal edi-
lirken, 2013 yilinda bu rakam 314 milyon do-

lar olarak kayda gecti. En fazla sac isleme : TURKiYE’NIN SAC .
makineleri ithal eden itk 10 dlke listesinde, ~ ISLEME MAKINELER]
2013 yilinda bir dnceki yila oranla ithalatini en |HRACAT|NDA

fazla artiran Ulke ise yilizde 25,5 ile Brezilya 23 MILYON DOLARLA

oldu. Brezilya 2012 yilinda 484 milyon dolar
degerinde sac isleme makineleri ithal eder-
ken, 2013 yilinda bu rakam 608 milyon dolar
olarak kaydedildi.

ALIYOR.

TURKIYE SAC ISLEME MAKINELERINDE IHRACAT
FAZLASI VERIYOR

TUIK verilerine gore Tiirkiye'nin sac isleme
makineleri ihracati 2014 yilinda, bir dnce-

TURKIYE’NiN ULKELERE GORE SAC iSLEME MAKINELERI iTHALATI

(2014 - MILYON DOLAR)
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mement

TURKIYE’NiN G.T.i.P. BAZINDA SAC iSLEME MAKINELERI iHRACATI [MiLYON DOLAR - 84. FASIL) Kaynak: TUIK
GTiP GTiP TANIMI 2013 2014 D[efl's'l";]/
846229 DIGER RULQ HALINE GETIRME, KAVISLENDIRME, KATLAMA MAKINELERI 87 88 1,0
846221 SAYISAL KONTROLLU KAVISLEME, KATLAMA, DUZELTME/YASSILASTIRMA TEZGAHLARI 67 71 5,9
846239 MAKAS TiPi KESME MAKINELERI (PRESLER DAHIL)-DiGER 68 61 -9.4
846291 HIDROLIK PRESLER 21 19 -9,1
846249 ZIMBALI KESME, TASLAK GIKARMA MAKINELERI-DIGER 18 18 3,8
846231 NUMERIK KONTROLLU MAKASLA KESME TEZGAH VE PRESLER 22 14 -36,6
846310 CUBUK, BORU, PROFIL, TEL VB. CEKME TEZGAHLARI 8 10 26,4
846299 METAL KARBURLERI, METALLERI iSLEMEYE MAHSUS DIGER PRES, MAKINELER 12 8 -32,7
846330 TEL ISLEMEYE MAHSUS MAKINELER 4 7 59,8
846210 DOVME/KALIPTA DOVME TEZGAHLARI-GEKICLERI 3 7 102,7
DIGER 12 9 -25,3
TOPLAM 323 313 -2,9

ki yila oranla ylzde 2,9 azalarak 313 milyon
dolar oldu. 2013 yilinda bu rakam 323 milyon
dolardi. Turkiye 2014 yiinda en fazla ABD'ye
sac isleme makineleri ihracati gerceklestirdi.
2013 yiinda ABD’ye 17 milyon dolarlik ihra-
cat gerceklestirilirken bu rakam, 2014 yilinda
ylzde 35,6 artarak 23 milyon dolar seviyesi-
ne yukseldi. Listenin ikinci sirasinda ise Rus-
ya bulunuyor. Turkiye'nin Rusya'ya yodnelik
sac isleme makineleri ihracati 2014 yilinda
22 milyon dolar oldu. 2013 yilinda bu rakam
35 milyon dolardi. Rusya’ya yonelik sac isle-
me makineleri ihracati yizde 37,1 azaldi. Lis-
tenin dclncd sirasinda bulunan Almanya'ya
2013 yiinda 22 milyon dolar degerinde sac
isleme makineleri ihra¢ edilirken bu rakam
2014 yiinda 21 milyon dolar olarak kayda
gecti. Almanya’ya yonelik sac isleme makine-
leri ihracati yizde 7,9 azaldi. Tirkiye'nin 2014

TURKIYE'NIN 2014
YILINDA SAC ISLEME
MAKINELER] IHRACATINI
YUZDE 91,3 ILE EN FAZLA
ARTIRDIGI ULKE IRAN
OLDU.

yilinda sac isleme makineleri ihracatini ylz-
de 91,3 ile en fazla artirdig tlke ise iran oldu.
Tarkiye 2014 yilinda en fazla diger rulo haline
getirme, kavislendirme, katlama makineleri
kaleminde ihracat gerceklestirdi. 2013 yilin-
da s6z konusu mal grubunda 87 milyon dolar-
lik ihracat gerceklestirilirken bu rakam, 2014
yilinda yizde 1 artarak 88 milyon dolar sevi-
yesinde kaydedildi. Listenin ikinci sirasinda
yer alan sayisal kontrolll kavisleme, katlama,
dizeltme/yassilastirma tezgahlari triin gru-
bunda 2014 yilinda gerceklestirilen ihracatin
degeri 71 milyon dolar olarak kaydedildi. 2013
yilinda bu rakam 67 milyon dolardi. Sayisal
kontrolli kavisleme, katlama, dizeltme/yas-
silastirma tezgahlari Urin grubundaki ihracat
ylzde 5,9 artti. Listenin Uclncl sirasindaki
makas tipi kesme makineleri (presler dahil)-
diger kalemindeki ihracat 2013 yilinda 68 mil-




yon dolar seviyesindeyken, 2014 yilinda bu ra-
kam ylzde 9,4 azalarak 61 milyon dolar oldu.
TUIK verilerine gore Tirkiye'nin sac isleme
makineleri ithalati 2013 yilinda 314 milyon do-
larken bu rakam, 2014 yilinda yizde 6,7 aza-
larak 293 milyon dolara geriledi. Turkiye 2014
yilinda 78 milyon dolarla en fazla italya'dan
sac isleme makineleri ithal etti. 2013 yilinda
s6z konusu Ulkeden gerceklestirilen ithala-
tin degeri 87 milyon dolardi. Tdrkiye'nin 2014
yilinda Italya'dan gerceklestirdigi ithalat yiiz-
de 10,3 azaldi. Listenin ikinci sirasinda bulu-
nan Almanya’'dan 2013 yilinda 54 milyon do-
larlik sac isleme makineleri ithal edilirken bu
rakam, 2014 yilinda ylizde 0,1 artarak 55 mil-
yon dolar olarak kaydedildi. Ugiincii sirada
bulunan Cin'den 2014 yilinda 32 milyon dolar
degerinde sac isleme makineleri ithal edildi.
2013 yiinda Tirkiye'nin s6z konusu tlkeden
gerceklestirdigi sac isleme makineleri ithalati
ayni seviyedeydi. Tirkiye'nin 2014 yilinda sac
isleme makineleri ithalatini en fazla artirdig
Ulke ylzde 224 ile Cek Cumhuriyeti oldu. Cek
Cumhuriyeti'nden 2013 yilinda 2 milyon dolar
degerinde sac isleme makineleri ithal edilir-
ken 2014 yilinda bu rakam 7 milyon dolar de-
gerine yukseldi. Turkiye 2014 yilinda en fazla
sayisal kontrolld kavisleme, katlama, dizelt-
me/yassilastirma tezgahlari kaleminde itha-

lat gerceklestirdi. S6z konusu Urin grubunda
2013 yilinda 50 milyon dolarlik ithalat gercek-
lestirilirken bu rakam 2014 yilinda, yizde 15,9
artarak 58 milyon dolar oldu. Listenin ikinci
sirasinda bulunan hidrolik presler kaleminde
2014 yiinda 42 milyon dolar degerinde ithalat
gerceklestirildi. 2013 yilinda bu rakam 23 mil-
yon dolardi. Hidrolik presler trin grubundaki
ithalat ylzde 84,6 artti. Listenin Gglncl sira-
sindaki metal karbirleri, metalleri isleme-
ye mahsus diger pres makineleri kaleminde
2013 yilinda 64 milyon dolar degerinde itha-
lat gerceklestirilirken bu rakam 2014 yilinda
ylzde 34,6 artarak 42 milyon dolar seviyesin-
de kaydedildi. Tdrkiye'nin ylizde 84,6 ile ihra-
cat oranini en fazla artirdigi kalem de hidrolik
presler oldu.

Cad

“SEKTORUMUZUN FINANSAL SORUNLARINA
COZUM BULUNMALI”

M. SELCUK BAYDAR

EAE MAKINA GENEL MUDURU

“Sac bircok sanayi kolunda gerek zaruri ola-
rak kullanilan, gerekse tercih edilen bir mal-
zeme cinsidir. Dolayisiyla hemen hemen her
sektorin ihtiyacini karsilayan bir alt segment
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TURKIYE EN FAZLA
RULO HALINE GETIRME,
KAVISLENDIRME,
KATLAMA MAKINELERI
KALEMINDE IHRACAT
GERCEKLESTIRDI.

mement

oldugundan bircok sektdre hitap eden bir ya-
plya sahiptir. ‘Rulo sacdan Uriine” sloganiyla
esnek Uretim hatlari olusturabilecek sistem-
ler kurabilmeyi hedefleyen bir organizasyon
olusturduk. Bu baglamda komple fabrikalar
yapabilir ve donatabilir hale geldik. Standart
modeller disinda musterilerin ihtiyacina uy-
gun olarak tasarlanip gelistirilen sac isleme
hatlarini da Uretim programimiza dahil ettik.
Uriin yelpazemizde kompakt rulo sac besle-
me hatlari, motorlu ve motorsuz acicilar, bant
dogrultucular, servo kontrolli sac sirici-
ler, saricilar, rulo sac dogrultuculu sirdculer,
boy kesme hatlari, strekli esnek Uretim hat-
lari, roll form makineleri, rulo isleme ve per-
forasyon hatlari siralanabilir. Bu Urinlerden
olusan tam otomatik boy kesme, perforas-
yon, kenetleme hatlari, pres yik monitorle-
ri kaliplar ve kalip teknolojileri de bulunuyor.
Agirlikli olarak Avrupa, Orta Asya, Ortadogu ve
Afrika Ulkelerine ihracat gerceklestiriyoruz.
Makine Ureticilerinin yasadigi sorunlar, sac is-
leme makineleri sektorinde de fazlasiyla ya-
saniyor. Haksiz rekabet unsurlari ve finansal
sikintilar sektore balta vuran 6nemli konular
arasindadir. Bunun yani sira ikinci el makine-
lerle beraber Uzakdogu menseli makineler de
rekabet acisindan zorlayici faktorler arasinda
bulunuyor. Bunun yani sira nihai trin yapan
dretim hatlarinda musteri bilincinin yeterince
olusmamasi, sartnamelerdeki eksiklikler ile

beraber doviz kurlari da bu sektordeki ureti-
ci firmalar acisindan baslica sorun olusturan
konular arasinda yer aliyor. Finans konusu
asilamadigli zaman firmalar édeme sikintila-
rini asmak icin maliyet degerlerine bakmak-
sizin satis yapabiliyorlar. Bu da rakibi oldugu
kadar firmayi da zor durumda birakiyor.”

€ AKBAYSA

“AR-GE’YE ONEM VERMELIYiz”

BARAN AKBAY

AKBAYSA GENEL MUDURU

“Makinelerimizle agirlikli olarak rizgar kule-
si, insaat, enerji, petro kimya, otomotiv, deniz-
cilik, havacilik, savunma sanayi gibi kiresel
ekonomiye yon veren alanlardan musterileri-
mize yiksek kaliteli Gretim ve uygulama ¢o-
zimleri sunuyoruz. Yassi Urlnler olarak bili-
nen sac veya platina Urinleriile yapi celigi diye
anilan kutu profil, boru, NPI, NPU, HEA, HEB,
kosebent tipi Urinlerin istenilen capa veya
radylse blkiminu saglayan makineler imal
ediyoruz. Uriin yelpazemizde; 4 valsli hidrolik
silindirik kivirma makineleri, 3 valsli mekanik
silindir kivirma makineleri, profil kivirma ma-
kineleri ve hidrolik C pres imalatlarimiz bu-
lunuyor. Ar-Ge calismalarina 6nem vererek
sanayinin surekli gelisen ihtiyaclarini karsila-
maya calisiyoruz. Rekabet ortaminda standart




ozellige sahip makinelerin Uretimi yaninda,
spesifik 6zelliklere sahip, know-how'in gerek-
tigi farkli makine imalatlari da yapmaktayiz.
Bunlardan biri de, TUBITAK ile projelendir-
digimiz, Turkiye'nin en biytk silindir kivirma
makinesidir. Bilim ve teknolojideki yenilikleri,
uluslararasi standartlarda urettigimiz maki-
nelere entegre eden firmamiz, dinyanin ter-
cih edilen markasi olmak yolunda ilerliyor. Ul-
kemizde sac isleme makineleri imalat sektori
son yillarda ¢ok ciddi bir grafik ile ylkseli-
yor. Ancak, sektériimiz diinyada ve Avrupa’da
da cok hizli ilerliyor. Dinyada ciddi bir reka-
bet ortami olustu. Bu rekabet ortaminda Tirk
firmalari ancak kaliteli Uretim yaparak ken-
di farkliliklarini ortaya koyabilir. Tirk makine
imalatcilarinin rekabet ortamina aktif olarak
dahil olmasinin en temel sebepleri arasinda;
geng, dinamik, ogrenmeye acik, Ar-Ge yapi-
larimizla birlikte, hem hatasiz hem is glclni
duslrmeyen calismalar yaparak, projeciligin
ne oldugunu kesfetmemiz sayilabilir. Makine
dreticilerinin son yillarda kendilerini gelistire-
rek ic ve dis pazarda satis yapmasi, Ulkemize
ekonomik kazan¢ yaninda farkli acilardan da
cok sayida yarar saglad.”
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GUNEYDOGU ASYA’NIN
ZORLU PAZARI:

TAYLAND

TAYLAND IHRACAT POTANSIYELIYLE GUNEYDOGU ASYA'NIN
IKINCI BUYUK EKONOMISIDIR. ULKENIN EKONOMIK
CIKTISININ YARISINI SANAYi SEKTORU, IHRACATININ DA
YUZDE 80'INi SANAYi URUNLERI OLUSTURUYOR. TURKIYE'NIN
POZISYONUNU GUGLENDIRMEYE BASLADIGI TAYLAND
PAZARINA YONELIK MAKINE iHRACATI TUIK VERILERINE GORE
2014 YILINDA YUZDE 12,6 ORANINDA ARTTI.
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ayland Kralligr Gineydogu Asya'nin  karelik bir ylzdlcimine sahiptir. Daglik bir
kalbinde yer alir ve Hindicin'e aci- bdlge olan kuzey bolgesi, dogal ormanlari ve
lan bir kapi olarak goriiliir. Ulke ku-  dar ve alivyal vadileri ile karakterize olmus-
zey ve kuzeydoguda Laos, Kuzey ve tur. Bu bolgenin dnde gelen sehri Chiang
batida Myanmar, Dogu’'da Kambo¢- Mai'dir. Merkez bolgesi, Chao Phraya Neh-
ya ve Glneyde Malezya ile cevrilidir. Bes bol-  ri havzasinda, yesil ve verimli bir ova bolgesi-
geye ayrilan Tayland 513 bin 115 kilometre- dir. Ulkenin en genis ve zengin yetistirme ala-
nidir ve “Asya’nin pirin¢ kasesi” olarak anilir.
Tayland’in baskenti Bangkok bu bolgede yer
alir. Kuzeydogu bolgesi Korat Platosu ola-

TAYLAND’IN MAKINE iTHALATINDA iLK 10 ULKE Kaynak:

(MILYAR DOLAR) BM istatistik Boltiimii Verileri

s';::’ ULKE 2013 2014 Dfﬂ%;ﬁ rak da adlandirilir. Engebeli bir yizey yapisi-
na sahip, kurak bir bolgedir. Sert iklim kosul-
1 JAPONYA 9,3 79 -14,7

lari nedeniyle sel ve kuraklik olaylari yasanir.
2 |CIN 78 7,5 -2,9 Dogu bolgesi ya da dogu sahili yeni gelisen
sanayiler acisindan onemli bir merkezdir. Gu-
ney bolgesi de kaucuk Uretimi ve diger tropi-
4 | ABD 2,2 2A1 -39 kal bitkilerin ekimiicin 6nemli bir merkezdir.

Ulkenin iklimi tropikaldir. Ortalama sicaklik

3 MALEZYA 2,8 2,6 -5.9

5 | ALMANYA 15 1,7 10,5 _ ‘ e )
28 santigrat derecedir ve nemlilik orani yiz-
6 | KORE 10 12 12,0 de 73-82 arasinda degisir. Cografi ve iklimsel
7 | TAYVAN 1.0 0.8 -18,7 kosullar lkeyi tropikal ve yari tropikal bitki-
- lerin genis sekilde ekimine musait hale ge-
8 SINGAPUR 0,7 0,7 -6.6

tirir. Tayland'in baskenti Bangkok'tur. Basli-
9 | iTALYA 0.9 0,7 -23,5 ca sehirleri Nakhon Ratchasima (2,55 milyon
kisi], Ubon Ratchathani (1,77 milyon kisi), Chi-

10 | INGILTERE 05 07 “> | ang Mai (1,65 milyon kisi), Udon Thani (1,52
37 | TURKIYE 0,03 0,03 8,9 milyon kisi), Nakorn Srithammarat'tir (1,50
DIBER 3.9 3.9 05 milyon kisi). Ulkedeki diger sehirlerin 12'sinin
daha nifusu 1 milyonun tzerindedir. Tayland

TOPLAM 31,8 29,8 -6,2

Kraligi'nin kurulusu 13.ylzyil sonlarina ka-




dar uzanir. Gineydogu Asya llkeleri arasinda
koloni olmamis tek Ulkedir. 1932 yilinda ger-
ceklesen kansiz bir devrim ile anayasal mo-
narsik sisteme gecilerek kralin yetkileri sinir-
landiritmistir. Ulke Siyam olan adini 1939'da
Tayland olarak degistirmistir. Ulke 76 eyalet-
ten olusur. Her eyalet kendi icinde bolgele-
re, her bolge kicik bolgelere, bu kicik bol-
geler de koylere ayrilir. Etkili aile planlama
programlari, cinsel egitim ve degisen sosyal
normlar (gec evlilik, kiclk aileler) gibi etken-
ler Tayland'in nufus artis oranini distk bir
seviyede sabitlemeye yoneliktir. Yine de oni-
muzdeki bes sene icinde Ulkede isglcl si-
kintisi yasanmasi 6ngorilmez. Cinki komsu
Ulkelerdeki politik baskilar ve is imkanlari-
nin azligi gibi sebepler Myanmar, Kambocya
ve Laos gibi Ulkelerden gelen gé¢cmen isci
sayisini ylksek tutacaktir. 2014 yili itibariy-
le Tayland'in nifusunun 70 milyona ulasaca-
gr tahmin ediliyor. Tayland, bugline kadar Gu-
neydogu Asya’da Avrupali bir Ulke tarafindan
somiurgelestirilemeyen tek ulkedir. Anayasal
monarsik sistemi, hikimet istikrarsizliklari-
na ve askeri darbelere ragmen dlkenin poli-
tik devamliliginin saglanmasinda yardimci ol-
mustur. Ulkedeki en son askeri darbe 2006
yilinda Thaksin Shinawatra énderligindeki Tay

Rak Tay yonetimine karsi gerceklesti. Aske-
ri yonetim altinda gecen bir yildan fazla si-
reden sonra Aralik 2007'de yapilan genel se-
cimleri Shinawatra yanlisi Halkin Gicl Partisi
(PPP] kazandi. Bir yil sonra PPP mahkeme
tarafindan tartismali bir bicimde kapatildi ve
Demokrat Parti (DP) alti partiden olusan ko-
alisyon hikimetinin basina gecerek iktida-
ra geldi. 2011 yilinda yapilan secimle birlikte
Thaksin Shinawatra'nin kardesi Yingluck Shi-
nawatra basbakan oldu. 1997-98 Asya Finan-
sal Krizi'ni takiben sancili bir yapisal uyum
siirecinden sonra Tayland'in GSYiH biyiime
orani iyileserek 2005-2007 arasinda yillik or-
talama ylzde 5 oranini yakaladi. 2008'de ya-
vaslayan ve 2009'da kiresel finans krizi ve
ekonomik resesyona bagli olarak ylzde 2,2
kicilen ekonomi, 2010°'da glcli bir sekil-
de toparlanarak ylzde 8 buyldi. 2011 yi-
linda ise yasanan sel felaketi ve Japonya'da
gerceklesen deprem ile tsunaminin tedarik
zincirini olumsuz etkilemesi sebebiyle blyu-
me 0,1'de kaldi. 2012 yilinda ise ekonomi yliz-
de 6,6 buyudu.

GENEL EKONOMIK GORUNUM
Sanayi sektord Tayland'in ekonomik c¢ikti-
sinin yaklasik olarak yarisini meydana geti-

BM VERILERINE GQRE
TAYLAND'IN MAKINE

ITHALATI 2014 YILINDA

29,8 MILYAR DOLAR
OLDU.

Ubonratchathani
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TAYLAND'IN
IHRACATININ YUZDE
80'INi SANAYi URUNLERI
OLUSTURUYOR.

rir. Tarim sektorl ekonominin sadece ylzde
12'sini olusturmasina ragmen ulkedeki isgi-
clnln yaklasik olarak yarisini istihdam eder.
Uriin ihracati 1990'larda gerceklestirilen ya-
tirrmlarla emek-yogun tekstil sektdriinden,
bilgisayar aksesuarlari ve otomobil parcala-
ri gibi teknoloji-yogun urinlere dogru kay-
mistir. Tayland, ayni zamanda dinyanin en
buyik pirin¢ ihracatcisidir. Turizm gelirle-
ri de Ulke ekonomisinde oldukca onemli bir
yer (iilke GSYIH'sinin yiizde 6,6's1) tutar. Ge-
leneksel olarak tarimsal ihracata dayali olan
Tayland ekonomisi 1998 yilina kadar gecen
25 yillik slre icinde Glneydogu Asya'da sec-
kin ekonomilerden biri haline dondstd. 1970°Li
yillarla birlikte aktif yabanci sermaye tesviki,
ithal ikamesine dayali bir sanayi sektorl ya-
ratti. 1980°Li yillarda, tekstil ve hazir giyim gibi
emek-yogun Uretime dayali drinlerin yer al-
digr ihracat odakli imalat sektori gelismeye
basladi. 1990°lL yillardan sonra en buytk bl-
ylime bilgisayar aksesuarlari ve motorlu arac
parcalari gibi teknoloji urinlerinde gercek-
lesti. 1996 yilindan beri ardi ardina gelen yo-
netim degisiklikleri, sanayinin daha ylksek
katma degerli Uretim icin gereken teknolojiyi
uyarlamasina engel oldu. 1990’larda Tayland

para birimi bahtin giclenen ABD dolarina en-
dekslenmesi, dislk maliyetli mallarda reka-
bet glclni eritti ve ithalata bagimli yiksek
teknoloji Urlnleri ise ortaya ¢ikan acidi doldu-
ramadi. Rekor seviyelere ulasan cari aciklar
ve bunu finanse etmek icin kisa vadeli serma-
ye girisine bagimulik, 1997-98 yillarinda kur
kargasasina yol actl. Ihracat gelirleri diistii ve
sermaye cekildi; GSYIH 1990-96 yillarindaki
ortalama ytzde 8,5 yillik blylime oranina ki-
yasla 1997 yilinda once ylzde 1,4 ve ardindan
1998 yilinda yizde 10,5 gibi oldukca biyik
capta daraldi. izleyen dénemde, durgunluk
belirli oranda yeniden yapilanmaya zorlamis
fakat 1999-2000 yillarindaki sirekli toparlan-
ma, reformlardaki azmin gevsemesine de yol
acmistir. 2001 yilinda ihracattaki talebin azal-
masi ile yavaslayan ekonomi, yonetimi tekrar
yapisal reformlara ve ozellikle egitim, tarim,
teknoloji ve KOBI'lere yatirim ihtiyacina odak-
lanmaya yoneltti. Ekonomik performans veri-
lerine gore Tayland ekonomisinin 2001 yilin-
daki ylizde 2,2 oranindaki biyime hizi net bir
sekilde toparlanarak sirekli buyudd ve 2004
yill sonunda etkileyici bir seviye olan ylzde
6,3 oranini yakaladi. Bu basarinin nedeni ola-
rak blytk olclde son dort yil icindeki ekono-
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mi yonetiminde sirikleyici olan ve ikili izle-
me politikasi [dual track policy) olarak bilinen
uygulama gdsterilir. Ulkede 2005-2008 yillari
arasinda ise ortalama yizde 4,3'lUk bir blyu-
me yakalandi. 2009 yilinda gerceklesen kiire-
sel ekonomik krizin etkisiyle Ulke ekonomisi
ylzde 2,4 oraninda kicllmus; 2010 yilinda ise
bir onceki yil gerceklesen resesyondan son-
ra kendisini toparlayarak son 15 yilin en bi-
yUk blyime orani olan ylzde 7,7'lik orani ya-
kalamistir. 2011 yilinda Japonya'da yasanan
deprem ve tsunami ile bozulan tedarik zin-
cirine ve Tayland'da yasanan sel felaketine
bagli olarak ekonominin biylime hizi yizde
0,1°e dUstl. 2012 yilinda ylzde 6,6'a ¢ikan bi-
yime, bir 6nceki yil sel felaketine bagli olarak
distk kalan blylumeyle kiyaslandiginda hiz-
lanmis olsa da, 2013 yilinda ayni hizda devam
etmemistir.

EKONOMIDE GELECEGE YONELIK BEKLENTILER

2011 yiinin ikinci yarisinda gerceklesen sel
felaketi Tayland ekonomisine blylk zarar
verdi. 2011'in dordinci ceyreginde ekono-
minin yillik bazda yizde 8,9 daralmasi, 2011
yilinda blyidmeyi ylzde 0,1 oranina dislrdd.
Sel sularinin ¢ekilmesine ragmen 2012'nin
itk yarisinda Uretim normal seviyenin altin-
da kaldi. Sel sonrasi tamir calismalari sebe-
biyle diger Giney Dogu Asya Ulkelerinin ak-
sine Tayland'in 2012 ekonomik blylmesi hiz
kazandi. 2012 yilindaki ylzde 6,5'lik ekono-
mik blylUmeye ic¢ talebin tim bilesenlerinin
-0zel tiketim, kamu harcamalari ve briit sa-
bit yatirim- eklenmesi de katkida bulundu.

Dinya ekonomisindeki bidyimenin ivme ka-
zanmasiyla 2014 yilinda Tayland ekonomisi-
nin ylzde 4,6 biylyerek 2015-2017 arasinda
ylzde 5,3'luk buylime oranina ulasacagi on-
goriiliiyor. Ulkede Puea Thai partisinin po-
litikalarr 1siginda, 6nimuizdeki dénemde de
mali politikanin genislemeci olmasi bekle-
niyor. 2012 yilinda 517,2 milyar baht olarak
gerceklesen biitce acigi, GSYIH'nin yiizde
4,5'ine denk geliyor. 2013-2014 yilinda onay-
lanan bitce kapsaminda harcamalarin yiz-
de 5,5 artarak 2,5 trilyon baht olmasi karar-
lastirildi. Bitce aciginin ise ayni donemde 250
milyar bahta azalarak, GSYiH nin ylzde 1,5

TAYLAND’IN MAKINE ITHALATINDA BASLICA KALEMLER [MILYAR DOLAR - 84. FASIL)

Kaynak: BM istatistik Balimui Verileri

a

GTiP GTIP TANIMI 2013 2014 D?ﬂfl'l";]/
871 OTOMATIK BILGI ISLEM MAKINELERI BUNLARA AIT BIRIMLER; MANYETIK VEYA OPTIK 3.9 s 85
OKUYUCULAR, VERILERi KODA DONUSTURUCULER ' ' g
SADECE VEYA ESAS ITIBARIYLE 84,69 iLA 84.72 POZISYONLARINDAKI MAKINA VE
8473 CIHAZLARDA KULLANILMAYA ELVERISLI AKSAM, PARGA VE AKSESUARLAR (KUTULAR, 31 30 -4,3
KILIFLAR VE BENZERLERI HARIG)
8414 HAVA-VAKUM POMPASI, HAVA/GAZ KOMPRES(ORU, VANTILATOR, ASPIRATOR 18 17 -3,7
8409 iégEﬁEv\éEg:stAlTjgllBARIYLE 84.07 VEYA 84.08 POZISYONLARINDAKI MOTORLARIN 01 16 230
8481 VANALAR 1,2 12 46
8443 MATBAACILIGA MAHSUS BASKI MAKINELERI 12 12 6.1
8411 TURBOJETLER, TURBO-PROPELLER, DIiGER GAZ TURBINLERI 11 11 2.2
8483 TRANSMISYON MiLLERI, KRANKLAR, YATAK KOVANLARI, DiSLILER, CARKLAR 11 1,0 -12,8
8479 KENDINE 0ZGU BiR FONKSIYONU OLAN DiGER MAKINELER VE MEKANIK CiHAZLAR 0.9 1,0 6.9
8413 SIVILAR IGIN POMPALAR, SIVI ELEVATORLERI 0.9 0.9 0.9
DIGER 14,6 13,5 -72
TOPLAM 31,8 29,8 -6,2
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TURKIYE’NiN TAYLAND’A MAKINE iHRACATINDA BASLICA KALEMLER [MILYON DOLAR - 84. FASIL)

Chiang mai

dizeyine cekilmesi hedefleniyor. Tayland'da
kamu finansmaniyla ilgili konularda seffaf-
Uk olmamasi ve bltce disi harcamalarda-
ki artisin sorun olusturmaya devam edecegi
ongoruliyor. Dev altyapi projelerinin finansi
icin kamu borc¢lanmasina izin veren yasa, bu
harcamalarin bitce disinda tutulmasi, pirin-
ce uygulanan destekler sebebiyle zarar edil-
mesi gibi konular Ulkede endise yaratan bas-
lica unsurlardir. 2012 yilinda GSYIH'nin yiizde
46,2'si oraninda gerceklesen kamu borcunun
2017 yiinda GSYiH nin yiizde 54'ine ulasmasi
bekleniyor. Tayland merkez bankasinin mayis
ayinda aldigr kararla gecelik repo faiz oran-

lari 25 baz puan dusurilerek ylizde 2,5'e in-
dirildi. Oniimiizdeki yil bliyimenin hizlanma-
si beklentisiyle faiz oranlarinda artis olacagi
ongoriliyor. Ozel tiiketimin, asgari ticretteki
artis ve gelir artisini destekleyen diger politi-
kalar sebebiyle 2014-2017 arasinda yillik or-
talama ylzde 4,7 artis gostermesi bekleniyor.
2012 yilinda sel felaketinden etkilenen fabri-
kalarin yeniden insa edilmesi, makine parkla-
rinin yenilenmesi gibi sebeplerle sabit yatirim
ylzde 14 seviyesiyle son 20 yilin en hizli di-
zeyinde artis gosterdi. 2011 yilinda yizde 3,8
olarak gerceklesen TUFE, 2012 yilinda yiizde
3'e geriledi. Asgari Ucretteki artisin, kayit disi
istihdami ve Myanmar, Laos, Kambocya gibi
Ulkelerden ucuz gocmen isci getirilmesine
sebebiyet verecegi disinuliyor. Petrol fiyat-
larinda azalis ve bahtin deger kazanmasinin,
ithal Urln fiyatlarini ucuzlatmasi sebebiyle,
enflasyonun 2013 yilinda ylzde 2,4 seviyesine
inmesi bekleniyor. 2014-17 arasinda hizlanan
ekonomik biylme, petrol ve petrol disi em-
tia fiyatlarinda artis sebebiyle yillik enflasyon
oraninin ortalama ylzde 4 olmasi bekleniyor.

ULKEDEKI ONEMLI SEKTORLER

Bir zamanlar ekonominin omurgasini olus-
turan tarim sektord (ormancilik ve balikcilik
dahil] ekonominin butinu icindeki Gnemini yi-
tirmektedir. Genellikle ekonominin butinin-
deki blylime oranlarinin gerisinde kalan ta-
rim sektoriiniin son yillarda GSYiH deki pay
ylzde 13 dolaylarindadir. Tarim sektorinde-

Kaynak: TUIK Verileri

. . Degisim %

GTiP GTiP TANIMI 2013 2014 (14/13)
SADECE VEYA ESAS iTiBARIYLE 84.07 VEYA 84.08 POZiSYONLARINDAKI MOTORLARIN

8403 AKSAM VE PARCALARI 70 == 2L

8481 BORULAR, KAZANLAR, TANKLAR, DEPOLAR VE BENZERI DiGER KAPLAR iCIN 35 38 75
MUSLUKLAR, VALFLER [VANALAR) VE BENZERI ’ ’ ’

— METALLERI DOVME, GEKIGLEME, KALIPTA DOVME, KESME, TASLAK GIKARTMA, oy 4 195
SATAFATLAMA, KARBURLERI iSLEMEYE MAHSUS MAKINELER ’ ’ ’
TOPRAK, TAS, METAL CEVHERI VB. AYIKLAMA, ELEME, TASNIF, AYIRMA, YIKAMA,

8474 KIRMA, 0GUTME, YOGURMAYA MAHSUS MAKINELER 0.1 = 13545

8448 TEKSTIL MAKINELERI iCIN YARDIMCI MAKINE, CIHAZ VE AKSAM-PARCALAR 0,0 15 8226,2
TARLA VE BAHCE TARIMINA, ORMANCILIGA, KUMES HAYVANCILIGINA, ARICILIGA

8436 MAHSUS DiGER MAKiNA VE CiHAZLAR 0.3 L 3544

8479 KENDINE 0ZGU BiR FONKSiIYONU OLAN DiGER MAKINELER VE MEKANIK CiIHAZLAR 04 1,2 212,0

8414 HAVA VEYA VAKUM POMPALARI, HAVA VEYA DiGER GAZ KOMPRESORLERI, FANLAR, 10 s 124
ASPIRATORU OLAN HAVALANDIRMAYA MAHSUS MAKINELER ’ ’ ’

— MADDELERIN ASINDIRILARAK, LAZERLE, FOTON, ULTRASONIK, DiGER ISINLARLA VB. 08 i 393
YONTEMLERLE iSLENMESINE MAHSUS MAKINELER ’ ’ ’
EV VEYA CAMASIRHANE TiPi YIKAMA MAKINELERI [YIKAMA VE KURUTMA TERTIBATI

8450 BIR ARADA OLANLAR DAHiL) 0.3 LI 2218
DiBER 7.8 6,6 -15,8
TOPLAM 23,6 26,5 12,6




ki istihdam 1995 yilindaki ylzde 52°lik oranla
karsilastirildiginda genellikle disls gosterir.
Bu oran 2012 yilinda yizde 41,9'a gerilemis-
tir. Ancak, tarim sektori hala istihdam ve ge-
lir Umidi ile yakindan baglantili ve neticede
ic talepte belirleyicidir. Tayland'in en zengin
kaynaklarinin bulundugu alan Central Plains
kemeridir. Misir, manyok, pamuk ve ananas
yUksek yaylalarda yetistirilir ve kaucuk da Ul-
kenin gineyinde Uretilir. Ekili alan son 30 yil
icinde 20 milyon hektar olarak iki katina yik-
selmistir ve pirin¢ celtikleri bunun yarisini
olusturur. GinUmuze kadar dretim; sulama
ve gubre kullanimi ile ilgili verim iyilestirme-
lerinden ziyade genellikle ekili alanlarin ge-
nisletilmesi ile artirilmaktaydi. Fakat kentles-
me ve topraktaki tuzlanma, islenebilir araziyi
tukettigi icin ekili alanlarda kademeli disus
bekleniyor. Tayland tarim sektorl Uretken-
lik acisindan genellikle verimsizdir. Tarim
sektorindeki verimlilik sanayi sektortndeki-
nin yizde 12'si kadardir. Alinan bazi tedbirler
arasinda dretim ve ihracati gelistirmek ama-
ciyla pazar bilgisinin ciftcilere temin edilme-
siicin kaylerin birbirine baglanmasi projeleri
tasarlanmistir. Ayni sekilde, gida isleme kali-
tesini artirmak icin ylksek tretkenlik ve daha
fazla teknoloji kullanimi tesvik edilir. Ayni za-
manda Tayland devleti tarim Urlnleri fiyat ve

kontrolindn artirilmast icin baslica tarim ih-
rac Urlnleri Ureticisi Ulkeler ile gérisme gi-
risimlerinde bulunur. imalat 2012 GSYiH'sinin
icinde yaklasik ylizde 43,6'lik paya sahiptir.
Sektor 1984 yilindaki baht kur ¢okislne ka-
dar ithal ikamesine dayali ve sermaye yogun
bir yapiya sahipti. Bu tarihte sektor enteg-
re devreler, elektronik montaj, ayakkabi ve
oyuncak Uretimi gibi daha emek yogun ihra-
cat sanayilerine kaydirildi. 1997-98 yillarin-
daki bélgesel mali kriz imalatta 1998'de kes-
kin bir disUs ile yizde 10 oraninda daralmaya
neden oldu. Sanayi bakanligina gére 1996-
2000 yillari arasinda bakanlikta kayitli fab-
rikalarin yizde 16'si olarak 20 bin civarinda
fabrika kapatildi. Bunlarin cogunlugu ser-
maye akisi ve rekabet glcinden yoksun KO-
Bi'lerden olusuyordu. ihracattaki yavaslama,
sektorin dusik uluslararasi petrol fiyatlari-
nin olumlu etkisinin destegine ragmen imalat
sanayisinin zayifligina baglaniyor. 1999 yilinda
yeniden ylkselerek ylzde 12,5 oraninda ge-
lisme gosteren sektor, 2000 yilinda yavasla-
yarak ytzde 3,3 oraninda ve 2001 yilinda daha
da yavaslayarak ylzde 1,3 oraninda buyudu.
Bu yildan sonra sektorde yeniden hizli biyU-
me yakalanmis ve 2002-2004 yillari arasinda
glcly ic talep ve toparlanan dis talep dogrul-
tusunda ortalama ylzde 10 oraninda blyime
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TURKIYE'NIN TAYLAND'A
GERGEKLESTIRDIGH
MAKINE IHRACATI, TUIK
VERILERINE GORE 2014
YILINDA 26,5 MILYON
DOLARA YUKSELDI.
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kaydedildi. 2009 yilinda gerceklesen reses-
yondan kaynaklanan daralmayi disarida bira-
kacak olursak 2004-2008 yillari arasinda ima-
lat sanayisi yillik ortalama yiizde 5,7 oraninda
blyddd. 2011 yilinda ise sel sebebiyle yiizde
3 kicllmus olan imalat sanayisi 2012 yilinda
ylzde 7,2 biyldid. Tayland otomotiv endistri-
si Ulkedeki siyasal karisikliklara ragmen glc-
LU bir bylimeyle “Asya’nin Detroit’i” unvanini
siirdiirme basarisini gosterdi. Ulke arac par-
calari gibi sanayilere sahip olmasinin yanin-
da bol ve yetenekli isglicl de barindirir. Arac
parcalari sanayisi, bilgisayar ve elektronik
parcalarindan sonra en blyik ihracat kale-
midir. Bu durum Glkenin GSYiH'sinin artisina
onemli bir katkida bulunur. Tayland'da elekt-
ronik ve elektrikli esyalar sektorid 2007 yilin-
daki dusise kadar son uc yil icinde gucli bir
blylime gdsterdi. 2003-2006 yillari arasin-
da elektronik Urinlerde (cogunlukla enteg-
re devreler] yillik ortalama ytizde 25 oraninda
buylme gerceklesti. 2009 yilinda ise 2007 se-
viyesini yakalayan sektor, biylimesini stirdir-
dii. Uretilen bircok Uriin ithalata bagimli olup
Malezya ve Singapur'un kiresel pazarlarda-
ki yogun rekabeti ile karsilasir. Tayland teks-
til ve hazir giyim enddustrisi tretim icin gerekli
her Urind Uretme ve isleme kabiliyetine sa-
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hip tam entegre yapidadir. Ayrica ipek Ureti-
mi ile de meshur olan Ulkede kiclk olcekte
organik ve inorganik pamuk Uretimi de mev-
cuttur. Tekstil sektort yilik 1T milyonun Uze-
rinde istihdam yaratir ve llkenin istihdam icin
en onemli ikinci sektorl olarak degerlendiri-
lir. 2010 yilinda Tayland'in tekstil ve hazir gi-
yim ihracati 7,55 milyar dolar olarak aciklan-
dr 2011 yilinda ise Tayland'in tekstil ve hazir
giyim ihracatinin 8,4 milyar dolara ulastigi
kaydedildi.

Tayland’da 0,4 milyon varil petrol ve ayrica 0,3
trilyon metrekip dogal gaz rezervi bulunur.
Dogalgaz daha cok elektrik Uretiminde kul-
lanilir. Diger madenlerin performansi farkli-
ik gosterir. 2011 yilinda yaklasik 8,5 milyon
ton olarak gerceklesen alcitasi ihracati 2012
yilinda yaklasik 8,9 milyon tona cikmistir.
Tayland, hikimetin fiyatinin dismesini on-
lemek amaciyla alcitasi ihracatini kisitlamis
olmasina ragmen, diinyanin en buylk alc¢ita-
sl ihracatcisidir,

Tayland’a gelen turist sayisi 1998 yilindan iti-
baren énemli bir artis gosterir. SARS salgini
ve 2004 sonunda meydana gelen tsunami gibi
olaylar ile birlikte Ulke turizmi kotu bir done-
mi yasamistir. 2011 ve 2012 yillarinda hem
gelen turist sayisinda, hem de turizm gelir-



lerinde gorilen artis, sektorin gerceklesen
sel felaketlerinden etkilenmedigini gosterir.
2011 yilinda turizm gelirleri yillik bazda yizde
31 artarak yaklasik 25,4 milyar dolara ulasir-
ken, gelen turist sayisi da yuzde 20,7 artarak
19,2 milyon oldu. 2012 yilinda ise Tayland'a
gelen yolcu sayisi 22,4 milyona yikseldi. Tu-
rizm gelirlerinde en fazla pay yizde 38,2 ile
Avrupall turistlerden elde edilirken, ikinci si-
rada yizde 37,3 ile Dogu Asyali turistler gelir.
Tayland'i ylizde 12,3 ile en fazla Cinli turistler
ziyaret eder.

DIS TICARET VE YABANCI YATIRIMLARIN BURUMU
Tayland’in agirlikli olarak ihracata dayanan
ekonomisi Glineydodu Asya'nin en biyuk ikin-
ci ekonomisidir. Ulke ihracatinin yiizde 80'i
sanayi urdnlerinden olusur ve bu drinlerin
cogunun girdisi ithal mallardir. Ulkede petrol
dretimi, tiketime gore yetersiz oldugundan,
petrol ithaline bagimldir. Japonya gelenek-
sel olarak Tayland'in dis ticarette en onemli
partneriyken 2013 yilinda Cin ile olan ticaret
hacmi, Japonya'yi geride birakti. 2013 yilin-
da Japonya-Tayland arasindaki ticaret hac-
mi 64,5 milyar dolar, Tayland-Cin arasindaki
ticaret hacmi ise 63 milyar dolar olarak kay-
dedildi. Tayland ve gelismekte olan Asya Pa-
sifik Ulkeleri arasindaki dis ticaretin kom-
pozisyonu, bolgenin giderek artan entegre
dretim yapisini yansitacak bicimde hammad-
de ve ara malindan olusur. Tayland'in 2002 yi-
linda 68,1 milyar dolar olan ihracati 2013 yi-
linda 226 milyar dolar seviyesine yikseldi.
ithalat acisindan bakilacak olursa 2002 yilin-
da 64,6 milyar dolarlik ithalat gerceklestiren
Tayland 2013 yilinda 249 milyar dolarlik itha-
lat gerceklestirdi. Ulkenin ihracati 2008 yilin-
da 175,9 milyar dolar olarak gerceklesirken,
2009 yilinda kiresel ekonomik krize bag-
i olarak 152,5 milyar dolar diizeyine gerile-
di. 2010 yilinda ise yaklasik yizde 29 artarak,
lilke GSYiH'sinin yaklasik ylizde 62'si olarak
gerceklesti. Son yillarda gittikce degerlenen
ulke ulusal para birimi, uluslararasi petrol ve
gida fiyatlarindaki artis, Japonya'da gercekle-
sen deprem ve tsunami ile tedarik zincirinin
bozulmasiyla Uretimin sekteye ugramasi; Ul-
kede yasanan sel felaketi gibi etkenlere bagli
olarak Ulke 2011 yilinda dis ticaret acigi verdi.
2012 yilinda gerceklesen dis ticaret acigr 21,2
milyar dolar, 2013 yilinda ise 23,1 milyar dolar
oldu. Tayland, rekabetci isglci maliyetleri,
disik yasama maliyeti ve esnek is kanunlari
nedeniyle geleneksel olarak cazip bir yatirim
merkezidir. Tayland ekonomisinin biylimesi
ve kalkinmasi ile dogrudan yabanci yatirim-
lar arasinda cift yonld, birbirini besleyen siki
bir iliski vardir. Tayland'da yabanci yatirim-

lar Ulkenin tarima dayali bir ekonomik yapi-
dan dengeli bir sekilde sanayi ve hizmete da-
yanan bir ekonomik yapiya gecisinde cnemli
rol oynamistir. Onemli bir dis finansman ola-
rak dogrudan yabanci sermaye yatirimlar,
Tayland'da finans sektorld reformunda cnem-
li bir paya sahiptir. Dogrudan yabanci yatirim-
lar mali sektérdn yani sira, kurumsal yeniden
yapilanma sireclerinde de etkili olmustur.
Ulke, kural olarak yabanci bir yatirimciya yiiz-
de 100 hisse senedine sahip olma izni verir.
Yabanci yatirimcilari tesvik etmek amaciyla
hikimet tarafindan cesitli onlemler de alinir.
Bu onlemler yabanci yatirmcilari daha gicld
hale getiren haklar, birlesme gibi konularda
basitlestirilmis yontemler, iflasla ilgili yasala-
ri tekrar diizenlemek seklindedir. 2003 yilin-
dan itibaren dizenli artis gosteren dogrudan
yabanci yatirim girisi 2008-2009 yillarinda kii-
resel krizin etkisiyle disis gostermis ve net
giris 4,2 milyar dolara ulasmistir. 2010 yilin-
da dogrudan yabanci yatirim girisleri 9,5 mil-
yar dolardan 9,7 milyar dolara artarken; dog-
rudan yabanci yatirim ¢ikisi, bahtin 2010-2011
doneminde de§er kazanmasi sebebiyle nere-
deyse iki katina ulasarak 5,5 milyar dolardan
10,6 milyar dolara ¢cikmistir. 2012 yilinda dog-
rudan yabanci yatirim girisi 8,6 milyar dolar,
dogrudan yabanci yatirim ¢ikisi 12 milyar do-
lar olmustur. 2012 yilinda dogrudan yabanci
yatirim stoku yaklasik 159 milyar dolar olarak
gerceklesmistir. Tayland'a gelen yatirimlarin
cogunlugu ozel sektoriin sahibi oldugu imalat
sektoriine yonelmektedir. Ozellikle otomotiv
yedek parca, elektronik ve elektrikli esya Ure-
ticileri yabanci yatirmin en fazla ilgilendigi
sektdrlerdir. Tayland'da en fazla yatirmi bu-
lunan Ulke tarih boyunca Japonya olmustur.
Tayland’a gelen yabanci yatirm agirlikli ola-
rak otomotiv ve elektronik sektorlerinde ithal

Udon Thani

TAYLAND'DA YABANCI
YATIRIMLAR, ULKENIN
TARIMA DAYAL
EKONOMIK YAPIDAN
DENGELI BIR SEKILDE
SANAYI VE HiZMETE
DAYANAN EKONOMIK
YAPIYA GECISINDE
ONEMLI ROL OYNADI,
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girdilerin montajlanmasina yonelmistir. Yeni
on hedef sektor belirmeyi planlayan hikime-
tin hedefi GSYiH'ye daha yiiksek katkida bu-
lunacak yiiksek degerli aktivitelerin artirilma-
sidir. Bu sektorlerin arasinda altyapi, lojistik,
celik, petrokimya, makine, medikal, yenilene-
bilir enerji ve cevre hizmetleri, ileri teknoloji,
gida ve gida isleme, saglik turizmi, otomotiv
ve elektronik bulunmaktadir.

TAYLAND 2014 YILINDA 38,3 MILYAR DOLARLIK
MAKINE IHRAC ETTI

BM istatistik Blimii verilerine gore Tayland'in
makine ihracati 2014 yilinda bir dnceki yila
oranla ylzde 2,8 artarak 38,3 milyar dolar
olarak kaydedildi. 2013 yilinda bu rakam 37,2
milyar dolar seviyesindeydi. Tayland 2014 yi-
linda 5,8 milyar dolarla en fazla ABD'ye ma-
kine ihrag etti. Makine ihracati bir onceki yila
gore ylzde 6,5 artan Tayland'in 2013 yilin-
da ABD'ye ihrac ettigi makinelerin degeri 5,4
milyar dolardi. Tayland'in 2014 yilinda en faz-
la makine ihrac ettigi ikinci Ulke Hong Kong
oldu. 2013 yilinda s6z konusu Ulkeye 3,5 mil-
yar dolar degerinde makine ihrac edilirken
bu rakam, 2014 yilinda yizde 2,1 artarak 3,6
milyar dolar olarak kaydedildi. Tayland'in en
fazla makine ihrac ettigi itk 10 dlke listesinin
Uciincl sirasinda ise Japonya yer aliyor. Tay-
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land 2014 yilinda Japonya'ya 3,3 milyar dolar
degerinde makine ihrac etti. Tayland'in 2014
yilinda bir onceki yila gére makine ihracatini
en fazla artirdigr tlke ise yizde 18,4 ile Hol-
landa oldu. Hollanda'ya 2013 yilinda 1,6 mil-
yar dolarlik makine ihrac edilirken bu rakam
2014 yiinda 1,9 milyar dolar olarak kaydedil-
di. Tdrkiye, 2014 yiinda Tayland'tan en fazla
makine ithal eden Ulkeler arasinda 28. sira-
da yer aldi. Tayland'in 2014 yilinda Tirkiye'ye
300 milyon dolar seviyesinde makine ihrag
etti. Tayland 2014 yilinda 84. fasil itibariyle en
fazla otomatik bilgi islem makineleri, Unitele-
ri kaleminde ihracat gerceklestirdi. 2013 yi-
linda s6z konusu Urldn grubunda 12,2 milyar
dolarlik Urin ihrac¢ edilirken 2014 yiinda bu
rakam, yizde 1,4 azalarak 12 milyar dolar se-
viyesinde kaydedildi. Listenin ikinci sirasinda
ise klima cihazlari -vantilatorld, i1si, nem de-
gistirme tertibatli- bulunuyor. S6z konusu ka-
lemde 2014 yilinda gerceklestirilen ihraca-
tin degeri 4,6 milyar dolar olarak kaydedildi.
2013 yiinda bu rakam 4,5 milyar dolar sevi-
yesindeydi. Klima cihazlari -vantilatorld, 1si,
nem degistirme tertibatli- Urin grubunda
gerceklesen ihracat artisi yizde 1,4 oldu. Lis-
tenin Ucilincd sirasinda bulunan sadece veya
esas itibariyle 84.69 ila 84.72 pozisyonlarinda-
ki makine ve cihazlarda kullanilmaya elverisli



aksam, parca ve aksesuarlar (kutular, kiliflar
ve benzerleri haric) kaleminde 2013 yilinda
3,9 milyar dolar degerinde ihracat gercekles-
tirilirken bu rakam 2014 yilinda yiizde 8,1 aza-
larak 3,6 milyar dolar seviyesinde kaydedildi.
Tayland'in 2014 yilinda bir onceki yila oranla
ihracatini en fazla artirdigi Urin grubu yiizde
33,5 ile matbaaciliga mahsus baski makine-
leri oldu.

ITHALAT LISTESININ iLK SIRASINDA JAPONYA
BULUNUYOR

BM istatistik Bélimii verilerine gore Tayland'in
makine ithalati 2014 yiinda bir 6nceki yila
oranla ylzde 6,2 azalarak 29,8 milyar dolar
olarak kaydedildi. 2013 yilinda bu rakam 31,8
milyar dolar seviyesindeydi. 2014 yili rakam-
larina gore Tayland'in en fazla makine ithal
ettigi ilk 10 lke listesinin ilk sirasinda Ja-
ponya bulunuyor. Japonya'dan 2013 yilinda
9.3 milyar dolar degerinde makine ithal eden
Tayland'in, 2014 yili makine ithalati yiizde
14,7 azalarak 7,9 milyar dolar olarak kayde-
dildi. Tayland 2014 yilinda listenin ikinci sira-
sinda bulunan Cin'den 7,5 milyar dolar dege-
rinde makine ithal etti. 2013 yilinda bu rakam
7,8 milyar dolar seviyesindeydi. 2014 yilinda
Tayland'in Cin'den gerceklestirdigi makine it-
halati ylizde 2,9 azaldi. Tayland'in 2014 yilin-
da en fazla makine ithal ettigi itk 10 tlke liste-
sinin Uclincl sirasinda ise Malezya yer aliyor.
Tayland 2013 yilinda Malezya'dan 2,8 milyar
dolar degerinde makine ithal ederken bu ra-
kam, 2014 yilinda ylzde 5,9 azalarak 2,6 mil-
yar dolar olarak kaydedildi. Tayland'in 2014
yilinda bir dnceki yila oranla makine ithalatini
ylzde 12 ile en fazla artirdigi tlke Kore oldu.
2013 yilinda soz konusu tlkeden 1 milyar do-
larlik ithalat gerceklestirilirken 2014 yilinda
bu rakam 1,2 milyar dolar olarak kaydedil-
di. Turkiye, 30 milyon dolar ile Tayland'in en
sirasinda bulunuyor. Tayland 2014 yilinda en
fazla otomatik bilgi islem makineleri bunla-
ra ait birimler; manyetik veya optik okuyucu-
lar, verileri koda donustiriculer kaleminde
drdn ithal etti. 2013 yilinda s6z konusu drin
grubunda 3,9 milyar dolarlik ithalat gercek-
lestirilirken bu rakam, 2014 yilinda yizde 8,2
azalarak 3 milyar dolar olarak kayda gecti.
Listenin ikinci sirasinda sadece veya esas iti-
bariyle 84.69 ila 84.72 pozisyonlarindaki ma-
kine ve cihazlarda kullanilmaya elverisli ak-
sam, parca ve aksesuarlar (kutular, kilflar
ve benzerleri hari¢) bulunuyor. Tayland 2014
yilinda s6z konusu kalemde 3 milyar dolar
degerinde makine ithal etti. 2013 yilinda bu
rakam 3,1 milyar dolardi. Tayland'in s6z ko-
nusu Urdn grubundaki ithalati yizde 4,3 azal-

di. Tayland'in en fazla ithalat gerceklestirdi-
gi icuncl kalem hava-vakum pompasi, hava/
gaz kompresord, vantilator, aspirator oldu.
2013 yilinda s6z konusu kalemde 1,8 milyar
dolarlik ithalat gerceklestirilirken bu rakam,
2014 yilinda yizde 3,7 azalarak 1,7 milyar do-
lar seviyesine geriledi. Tayland'in makine it-
halatinda en fazla artis ylzde 6,9 ile kendi-
ne 6zgl bir fonksiyonu olan diger makineler
ve mekanik cihazlar kaleminde gerceklesti.
2013 yilinda s6z konusu urlin grubunda 900
milyon dolar degerinde ithalat gerceklestiri-
lirken, 2014 yilinda bu rakam 1 milyar dolar
seviyesine ylkseldi.

TURKIYE'NIN IHRACATI YOZDE 12,6 ARTTI

TUIK verilerine gore Tiirkiye'nin 84. fasil-
da Tayland'a gerceklestirdigi makine ihracaty,
2014 yiinda 26,5 milyon dolar olarak kaydedil-
di. 2013 yilinda bu rakam 23,6 milyon dolar se-
viyesindeydi. Tayland'a yonelik makine ihracati
ylizde 12,6 artti. Trkiye'nin Tayland'a yonelik
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makine ihracatinin ilk sirasinda sadece veya
esas itibariyle 84.07 veya 84.08 pozisyonlarin-
daki motorlarin aksam ve parcalari yer aliyor.
S6z konusu kalemde Taylanda 2013 yilinda 7
milyon dolar degerinde Urin ihrac edilirken bu
rakam 2014 yilinda 5,5 milyon dolar seviyesin-
de kaydedildi. S6z konusu mal grubunda 2014
yilinda ihracat yiizde 21,6 azaldi. Listenin ikinci
sirasinda bulunan borular, kazanlar, tanklar,
depolar ve benzeri diger kaplar icin musluk-
lar, valfler (vanalar) ve benzeri iriin grubun-
da 2014 yilinda gerceklestirilen ihracatin de-
geri 3,8 milyon dolar olarak kaydedildi. 2013
yilinda bu rakam 3,5 milyon dolardi. Borular,
kazanlar, tanklar, depolar ve benzeri diger
kaplar icin musluklar, valfler (vanalar] Grin
grubundaki ihracat yizde 7,5 artti. Tirkiye'nin
Tayland'a makine ihracatinda ilk 10 drin gru-

bu listesinin Uclincl sirasinda ise metalleri
dovme, cekicleme, kalipta dévme, kesme, tas-
lak cikartma, satafatlama, karburleri islemeye
mahsus makine, cihazlar bulunuyor. 2013 yi-
linda s6z konusu kalemde 2,4 milyon dolarlik
ihracat gerceklestirilirken bu rakam, 2014 yi-
linda ylzde 19,5 azalarak 1,9 milyon dolar ola-
rak kaydedildi. TUIK verilerine gore 2014 yilin-
da 84. fasil itibariyle Tirkiye'nin Tayland'tan
makine ithalati 295,8 milyon dolar olarak kay-
dedildi. 2013 yilinda bu rakam 291 milyar do-
lar seviyesindeydi. Turkiye'nin 2014 yilinda
Tayland’tan makine ithalati yizde 1,6 oranin-
da artti. Turkiye 2014 yiinda Tayland'tan 113,1
milyon dolarla en fazla klima cihazlari (mo-
torlu bir vantilator ile nem ve isiyr degistirme-
ye mahsus tertibati olanlar] kaleminde ithalat
gerceklestirdi.
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“[HRACATIMIZ SORUNSUZ DEVAM EDIYOR”

SALIH GULSOY

ALTUNTAS DIS TICARET UZMANI

“Faaliyet hayatina 1981 yilinda tavuk kafesi
Uretimiyle baslayan firmamiz, ilerleyen yillar-
da Uretim yelpazesine aksiyal fanlari da ekle-
yerek Alfan markasiyla Tirkiye'de fan Gretimi
yapan ilk kurulus oldu. Blnyesinde kurulan
OBIAL sirketiyle celik silo tretimi de gercek-
lestiren firmamiz, Gridnlerini dinyanin 70'ten
fazla Ulkesine ihrac ediyor. Bugiine kadar
makinelerimizi ASEAN Ulkeleri icinde Endo-
nezya, Filipinler, Malezya, Singapur ve Tay-
land gibi tilkelere gonderdik. Uriinlerimiz s6z
konusu Ulke makamlarinin belirledigi stan-

dartlari tasidigr icin ihracatla ilgili herhangi
bir sorunla karsilasmiyoruz.”

d

“TAYLAND YERL{ VE UCUZ URETIMIN FAZLA
OLDUGU BIR PAZAR”

CAGLAR GELIKBILEK

AKON HIDROLIK SATIS MUDURU

“Akon Hidrolik olarak farkli gegirgenlige sa-
hip U¢ ana Uriin grubunda ve 10 Griin ailesin-
de, farkli uygulama ihtiyaclarina yonelik hidrolik
valfler Uretiyoruz. Ayrica urlnlerimize uygula-
nabilen ¢ok cesitli aksesuarla sayisiz Uriin kon-
figlirasyonu sunuyoruz. ik ihracatimizi 2000 yi-
linda gerceklestirdik. O zamanlar sektordeki
daha disik rekabet kosullari ve Uriinlere olan
yogun talep sebebiyle Uc yil icinde Uretimimizin
ylzde 70'ini ihrac eder hale geldik. Zamanla gir-
digimiz pazarlarda markamiz taninir hale gel-
di ve hedef pazarlarimizda payimizi her gecen
gin daha da artiriyoruz. Aralarinda Cin, Giiney
Kore, Tayland, Vietnam gibi rekabetin ylksek,
yerli ve ucuz uretimin fazla oldugu zor pazarla-
ra ihracat gerceklestiriyoruz. Bizim sektérimiiz
de dahil bircok sektdrde ithalat gerceklestiri-
len Cin'e ihracat yapiyor olmak bize gurur ve-
riyor. Bugin itibariyle Gretimimizin ylzde 60ini
35'in lizerinde {lkeye ihrac¢ ediyoruz. Uriinleri-
miz yurt disinda traktorler, beton pompalari,
cop kamyonlari, is makineleri gibi bircok uygu-
lamada hem orijinal triin Greticisi (OEM] firma-
larda, hem de after- market pazarinda giivenle
kullaniliyor. Ayrica musteriye 0zel Urlnlerimiz
ve muisteriyle beraber gelistirdigimiz Griinler de
mevcut. Dlinyaca taninan c¢ok uluslu bir sirket-
le yaptigimiz ortak projenin Urinleri yine tim
diinyaya ihrac ediliyor. Misterinin ¢ozim orta-
g olarak calismak ve beraber proje gelistirme
tecribesi; yurt disinda bircok yeni proje ve pa-
zarin kapisini araliyor.”

TAYLAND VE
GELISMEKTE OLAN
ASYA PASIFIK
ULKELERI ARASINDAKI
DIS TICARETIN
KOMPOZISYONU,
BOLGENIN GIDEREK
ARTAN ENTEGRE URETIM
YAPISINI YANSITACAK
BiCIMDE HAMMADDE
VE ARA MALINDAN
OLUSUYOR.
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"HEDEFLERIMIZE ULASMAKICIN
BIRLIK OLMALIYIZ

“SEKTORUMUZDE
AYNI HEDEFE
YORUMEK IGIN

BIR GATI ALTINDA
TOPLANIP GALISMAK
IHTIYACININ HASIL
OLDUBU ASIKAR.
MAIB VE MTG'NIN
SAGLADIGI KATK
BU AGIDAN DA SON
DERECE ONEMLIDIR"
DIYEN ZEYNEP
ERKUNT ARMAGAN,
TURK MAKINE
SEKTORUNUN
KONUMUNU
GUGLENDIRMEK IGIN
BIRLIK BUNYESINDE
OZVERIYLE GOREV
ALDIKLARINI
BELIRTTI.

akine Ihracatcilari Birliginin 2014

yilinda  gerceklestirdigi  Olagan

Genel Kurulunda Yénetim Kuru-

lu Uyeligine secilen Zeynep Er-

kunt Armagan, bircok sivil top-
lum kurulusunda da aktif olarak calismalarini
siirdiiriiyor. MAIB ve MTG biinyesindeki go-
revleriyle ilgili bilgi veren Zeynep Erkunt Ar-
madan, Tirk makine sektorinin ulastig
nokta, hedefleri ve sorunlariyla ilgili gérisle-
rini aktardi.

Sizi kisaca taniyabilir miyiz? Sivil toplum
yapilanmalarinda Ustlendiginiz gérevler
hakkinda bilgi verir misiniz?

Ankara'da dogdum. ilk, orta ve lise 6greni-
mimi TED Ankara Kolejinde tamamladiktan
sonra, Hacettepe Universitesi Sosyal ve ida-

ri Bilimler Fakdiltesi Iktisat Bolimiinden me-
zun oldum. Calisma hayatima Erkunt Sanayi
binyesinde basladim ve 24 yil farkli kademe-
lerde yoneticilik yaptim. Sanayinin ve Uretimin
sikintilarini cok yakindan yasayarak o6gren-
me imkani buldum. 2004 yilinda traktor fab-
rikasinin kurulmasiyla dékim fabrikasindaki
operasyonel gorevimi calisma arkadaslari-
ma devredip, Erkunt Traktor Sanayi firmasin-
da gectim. Bugin Erkunt Traktdr Sanayi'nin
Yonetim Kurulu Baskani ve Genel Mudirli-
gl gorevlerinin yani sira Erkunt Sanayi Do-
kim ve Makinenin Yonetim Kurulu Bas-
kan Yardimciligi ve Murahhas Azalik gdrevini
de yuritmekteyim. Sivil toplum orgitlerinin
Tidrkiye'nin gelismesinde buylk rol Ustelen-
diklerini disindigim icin, ¢cok zamansiz ol-
sam da, bazilarinda onerilen gorevleri kabul



ettim. Tamaminda mimkin dlclde aktif go-
rev almaya calisiyorum. Makine ihracatcilari
Birligi (MAIB) disinda; Tarim Makineleri ima-
latcilari Birligi (TARMAKBIR] Yonetim Kuru-
lu Uyeligi, Turkiye Odalar ve Borsalar Birligi
(TOBBJ Otomotiv Sektér Meclisi Uyeligi, TOBB
Kadin Girisimciler Kurulu Uye[i@i, Kadin Giri-
simciler Dernegi (KAGIDER) Uyeligi ve Giri-
simci Is Kadinlari Dernegi (ANGIKAD) Uyeligi
gorevlerini Ustleniyorum. Ayrica yonetimin-
de aktif gorev almasam da TED Ankara Koleji
Mezunlar Derneginin de Uyesiyim.

MAIB Yonetim Kurulu Uyeligine 2014 yilinda
secildiniz. Bu gorev kapsaminda hangi
konulardan sorumlusunuz, MAIB’e ne tiir
katkilar sunmayi planliyorsunuz?

MAIB olarak en énemli gdrevimiz makine
sektorinin ihracatini artirabilmek icin gere-
ken her turll faaliyeti koordine etmektir. Bu
kapsamda donem donem her yonetim kuru-
lu Uyesi farkli sorumluluklari Gstleniyor. Bel-
li Ulkelerden sorumlu olan Uyelerimiz oldugu
gibi, belli tanitim faaliyetlerini Ustlenmis Uye-
lerimiz de var. Hepimiz belli bir dizen icin-
de ve gruplar halinde gdrev yapiyoruz. Ama
Ustlenilen gorevin detayr farkli olsa da, as-
linda hepimizin hedefi ayni; uluslararasi pa-
zarda makine sektorinin bilinirligini, itiba-
rini ve dolayisi ile rekabet glcini artirmak.
Bu yil gorev aldigim iki alt calisma grubundan
ilki Amerika pazarini inceleyerek ve Turk ma-
kine sektorinin Amerika pazarina ihracatini
artirmaya calisiyor. Digeri ise, Turk makine
imalatcilarinin dinyada hak ettikleri olumlu
imaja sahip olmalari icin gerekli tanitim po-
litikasinin saptanmasi, etkilesim icinde oldu-
gu tim kurum ve kuruluslarin bu dogrultu-
da yonlendirilmesi, bilgi akisinin saglanmasi
ve bu bilgi akiminin gerekli etkinligi kazana-
rak amaclanan sonuca ulasmasi icin yapilan
faaliyetlerin planlanmasina odaklaniyor. Umit
ediyorum her iki gorevimizi de basart ile sir-
dirdr ve elle tutulur sonuclarini en kisa za-
manda aliriz.

MAIB ve Makine Tanitim Grubunun Tiirk
makine sektorl icin onemi nedir?

Tdrkiye'nin 2023 yilina ait, hepimizin bildi-
gi ve olmasi icin gayret ettigi bir hedefi var;
500 milyar dolar toplam ihracat ve 100 milyar
dolarlik makine sektord ihracati. Boylelikle
sektor olarak diinyada ilk bes makine ihracat-
cist dlke icine girmeyi amacliyoruz. Bu hedef
bugin cok ulasilabilir gorinmese de, ayni he-
defe ylrimek icin bir ¢cati altinda toplanip ca-
lismak ihtiyacinin hasil oldugu asikar. MAIB
ve MTG'nin Tirk makine sektdriine sagladigi
katki da bu acidan son derece 6nemlidir. Sek-

torde bir gic birligi olusturmanin bilinci ile
calisiyor ve ihracatcilarin onint acmak, daha
buyuk hedefler koymalari icin birlikte hareket
etmekten cesaret bulmalarini saglamaya ca-
baliyoruz. Malum, MAIB, Tarkiye'de makine
ihracatcilarinin temsil edildigi tek ihracatci
birligidir. Birligimiz, sektord ilgilendiren her
turld politika ve uygulamanin olusturulma-
si, hatali uygulamalarin dizeltilmesi ve her
seyden once sektorin tamamina, 6zel ola-
rak da sektordeki ihracatciya yol gostermek,
hiz kazandirmak amaciyla calismaktadir. Bu-
tiin bunlari bir araya getirdigimizde, MAIB ve
MTG'nin Tirk makine sektori icin vazgecil-
mez bir yere sahip oldugu ve oneminin bi-
yukligu rahatlikla gordlmektedir.

Tirk makine sektoriiniin sorunlari nelerdir?
Cozim noktasinda kimlere ne tiir gérevler
diistyor?

Makine sektdrinin sorunlarini Turkiye'nin
genel sanayilesme sorunlarindan ayri tuta-
mayiz. Turkiye'de sanayilesmenin onemi kav-
ranamadi. Bu zihniyeti degistirmek lazim.
Hizmet sektorine degil, once sanayiye yati-
rim yapilmali, sanayiye yatirim yapmak cazip
hale getirilmeli. Tirkiye'de mihim bir ser-
maye problemi, en az onun kadar mihim bir
kalifiye isglicli problemi var. Mesleki egitime
verilen onemin azligl, ne kadar cok hayal ku-
rarsak kuralim bizim yari yolda kalmamiza
neden bir meseledir. Nitelikli is glci olma-
dan, hele ki bu nitelikli is glclne ilham ve-
recek yaratici distnebilen girisimciler/yone-

“TURK MAKINECILERININ
ONUNU ACMAYA,
DAHA BUYUK HEDEFLER
KOYMALARI iCIN
BIRLIKTE HAREKET
ETMEKTEN CESARET
BULMALARINI
SAGLAMAYA
CALISIYORUZ."
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“TURKIYE'DE
SANAYILESMENIN
ONEMIi KAVRANAMADI.
ZIHNIYET]
DEGISTIRMEMIZ
GEREKIYOR. HIZMET
SEKTORUNE DEGIL, ONCE
SANAYIYE YATIRIM
YAPILMALI, SANAYIYE
YATIRIM YAPMAK CAZIP
HALE GETIRILMELI."

ticiler olmadan sadece yapilmisi tekrar eder,
bir adim daha ileriye gecemeyiz. Ayrica ener-

ji_pahali, baslangic yatirimlarinin maliye-
ti cok ylksek. Bunlar da yatirim fikrini dog-
madan oldirebiliyor veya olmasi gerekenden
cok daha kiclk boyutta kalabiliyor yatirim.
Bu problemler her toplantida ilgili bakanlik-
larla detayli olarak konusulmakta, yetkililere
¢6zUm onerileri sunulmaktadir. Coziim nok-
tasinda biz yatirimcilara cok is distigu bel-
li; dizeltmemiz gereken yanlis uygulamalari-
miz var. Mesela sanayicimiz rekabet endisesi
ile kiimelenme calismalarina sicak bakami-
yor, kendisini gelistiremiyor. Bunun icin zihni-
yet degisikligi lazim. Ayni sekilde Universite-
sanayi isbirligi Turkiye'de cok yavas gelisiyor.
Sektor tarafindan da buna ilgi gdsterilmemesi
bu alanin gelisimine engel oluyor. Orta dlcekli
firmalara Ar-Ge korkutucu geliyor, yapanlara
da dogru destekler verilemiyor. Yillarca san-
ki sadece cok blytk firmalar Ar-Ge yaparmis
gibi, Turkiye'de 50 kisi ve Uzerinde persone-
li olan tasarim bolimlerinin Ar-Ge merkezi-
ne donlstirilmesi izni verildi ve tesvikler bu
firmalara verildi. Oysa 50 kisinin altinda ekip-
le de Ar-Ge yapilamaz miydi? Orta 6lcekli fir-
malarin Ar-Ge konusundaki gelisimleri adeta
devlet eliyle yavaslatildi. Bugiin bu 50 kisi, 30
kisiye distl ama firmalar Gzerindeki “"demek

ki Ar-Ge sadece biylk firmalara has bir uy-
gulama imis” korkusunu atamadilar tzerle-
rinden. Dolayisiyla ¢ozimin onemli kisminin
hiklmet tarafindan ortaya konuluyor olmasi
gerekiyor. Baslangi¢ yatirimlarinin kolaylasti-
rilmasi, kalifiye isglicl yaratacak mesleki egi-
timin Uzerinde durulmasi, yatirim kredisi im-
kanlarinin kolaylastirilmasi, sanayilesme icin
uygun arazi sartlarinin sanayiciye sunulmasi,
kiimelesme programtlari, Ar-Ge merkezleri-
nin tekrar gozden gecirilmesi gibi bircok konu
bugiin ilgili bakanliklarimizin da bizatihi bas-
kanligini ettigi toplantilarda gorusiliyor ve
ileriye yonelik umut verici adimlar atiliyor.

Makine sektord acisindan Ar-Ge ve
inovasyonun oneminden bahseder

misiniz? Universite-sanayi ishirliginin
kurulabilmesinde dncelikle hangi adimlar
atitmalidir?

Universiteler, arastirma ve gelistirmenin yan
sira yenilik¢i bakisin hareket noktasi olmali-
dir. Universitelerin makine sektérini gelis-
tirmek Uzere daha fazla calisma yapmasi ve
bu calismalarin uluslararasi diizeyde ses ge-
tirecek kadar basarili projelerle hayata geci-
rilmesi gerekiyor. Ote yandan yeni drinlerin
tasarimlarinda inovatif en dnemli kaynak, et-
kin mihendislik hizmetidir. Bu kaynaga daya-



lr Grtn gelistirme yontemleri maliyetleri opti-
mize edecek ve Ar-Ge calismalarini rasyonel
kilacaktir. Rekabette Ustiinlik saglamak isti-
yorsak hem urin gelistirme yetenegimizi ar-
tirmali hem de Universite-sanayi isbirligini
gelistirmeliyiz. Universitelerin sanayiyi iyi in-
celemesi, sanayinin icinde yasamasi lazim.
Ben her iki sirketimizde de her yaz 130 ini-
versiteli gencimize staj imkani saglayabiliyo-
rum. Ama goriyorum ki cocuklarimizin sa-
nayi ile alakasl yok. Zaman doldurmak igin
staj yapiyorlar. Hangi Universite olursa olsun
ayni seyi teshis ediyorum. Burada Universi-
telere ve akademisyenlere blytk is duslyor.
Kendileri sanayi ile i¢ ice olmazlarsa 6gren-
cilere sanayide olmanin dnemini nasil anlata-
bilirler? Turkiye'deki itk 10 Universitenin ma-
kine mihendisligi bolumlerini fabrikalarimiza
davet ediyoruz, inanin yilda bir ya da iki Uni-
versite gezi dlzenliyor tesislerimize. Bu sart-
lar altinda sanayiyi bilmeyen Universitelerden
nasil Universite-sanayi isbirligi icin gayret et-
melerini bekleyebiliriz ki? Ama madalyonun
bir de diger yiizii var; Universite-sanayi ishir-
ligini bir kilfet gibi géren sanayicimiz de var.
Zaman kaybl, para kaybi gibi gordiginizde
hicbir akademik calismayi birlikte pratige ce-
viremezsiniz. Bu bilincle bakabilmeyi 6gren-
mek ve akademik bilgiyi pratik hayat ile bir-

lestirip her iki tarafa da menfaat saglanmasi
gerekir. Boylece bir yandan Universitelerden
daha saglam temelli ve bilgili 6grenciler me-
zun olurken, bir yandan issizlik azalacak, bir
yandan da sanayi universitenin bilgilerinden
faydalanabilecektir.

Makine sektori acisindan 2015 yilinin nasil
gegecegini 6ngoriyorsunuz?

Turkiye dinya makine ihracati siralamasinda
26'nci ve 2014 yilini yaklasik 15 milyar dolar-
Lk makine ihracatiyla kapatti. Baska deyisle,
makine sektorid, 2014 yilinda 158 milyar do-
lar olarak gerceklesen toplam Tirkiye ihra-
catindan yizde 10 pay aldi. Aslinda biliyoruz ki
sektor 2015 yilina ihracatini artirmay hedef-
leyerek basladi ancak ilk U¢ ay boyunca gecen
yilin ayni donemine kiyasla ylzde 10,4 daha az
ihracat yapabildi. Dinyadaki gelismelere ba-
karsak; euro-dolar paritesi geriliyor, Rusya-
Bati gerginligi devam ediyor, petrol ve emtia
ihrac eden pazar tlkelerinde gelirler distyor.
Tark Lirasi asiri degerli. Yani, ihracat yapmak
giderek zorlasiyor ve gelismeler de gecen yila
gore yizde 10,4 geride kalisi kapatabilecegi-
mizi géstermiyor. Ote yandan diinya ekono-
misinde de biylime verileri asagi yonli revize
edildigine gore, 2015 yilinda cok pembe bu-
lutlar hayal etmemek lazim herhalde.

“MAIB BUNYESINDE
HEPIMiZ BELLI BIR DUZEN
ICINDE VE GRUPLAR
HALINDE GOREV
YAPIYORUZ. USTLENILEN
GOREVIN DETAY! FARKLI
OLSA DA, ASLINDA
HEPIMIZIN HEDEFI
AYNIDIR.”
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“EGITIM A
BEKLENT
SEKILLEN

EGITIM-OGRETIM
MUFREDATLARINI
SANAYi
KURULUSLARIYLA
YAPTIKLARI
GORUSMELER
NETICESINDE
GUNUMUZ
IHTIYACLARINI
KARSILAYACAK

) SEKILDE
GUNCELLENDIKLERINI
BELIRTEN
PAMUKKALE
UNIVERSITES]
MAKINE
'MUHENDISLIGI
BOLUM BASKANI
PROF. DR. NAZIM
USTA, AMAGLARININ
MUHENDISLIK
EGITIMINDE

~ GELISMEY]
SUREKLI KILMAK

VE MEZUNLARINA
ULUSLARARAS|
GECERLILIKTE BIR
DIPLOMA SUNMAK
OLDUGUNU SOYLEDI.
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DIRIYORUZ”

NLAYISIMIZ SANAYININ
| ERI DOGRULTUSUNDA

[ gitim-ogretim faaliyetlerine 1976 yi-

linda Denizli Mimarlik ve Mihendislik
— Akademisi adi altinda baslayan bo-
lim, Pamukkale Universitesinin 1992
yiinda kurulmasindan sonra guni-
muzdeki halini aldi. Ulusal ve uluslarara-
si dizeyde bilimsel ve teknolojik gelisim icin
bilgi Uretmek, uygulamak ve yaymak, gunu-
miz ile gelecegin teknolojilerinin gelisimine
katki saglamak Uzere calismalarini siirdiren
Pamukkale Universitesi Makine Miihendisligi
Bolumi egitim-ogretim mufredatini Avrupa
Kredi Transfer Sistemine [AKTS) gore diizen-
liyor. Makine mihendisligi egitiminde sirekli
gelismeyi saglamak ve mezunlarina uluslara-
rasi gecerlilikte bir diploma sunmak amacly-
la MUDEK (Muhendislik Egitim Programlar
Degerlendirme ve Akreditasyon Dernegi) de-
gerlendirmesinden gecerek akredite olan bo-
limin yapisi, sunduklari egitimin niteligi ve
yUruttikleri sanayi projeleri hakkinda Prof.
Dr. Nazim Usta bilgi verdi.

Pamukkale Universitesi Makine Miihendisligi
Bolimi ne zaman kuruldu? Egitimde
belirlediginiz temel hedefler nelerdi?

Makine Miuhendisligi Bolimi, 1976-1977
egitim-ogretim yilinda Denizli Mimarlik ve
Mihendislik Akademisi olarak faaliyetleri-
ne basladi. 1982 yilinda Dokuz Eylil Univer-
sitesinin (DEU) kurulmasiyla Denizli Mimar-
ik ve Mihendislik Akademisi, daha sonra da
Dokuz Eylil Universitesi Denizli Miihendis-
lik Fakiltesi olarak egitim ogretim faaliyet-
lerine devam etti. Boliumumuz, Pamukkale
Universitesinin 1992 yilinda kurulmasindan
itibaren de Pamukkale Universitesi Miihen-
dislik Fakiltesi Makine Muhendisligi Bo-
lUmd adini aldi. Bolimimizde, mekanik,
imalat ve enerji konularinda bolgesel dncl
kurumlarda calisabilecek yeterlilikte, yeni
teknoloji veya urln gelistirme proje ve uygu-
lamalarinda liderlik gorevini Ustlenebilecek,
ulusal ve uluslararasi alanda bilimsel aras-
tirmalar ile lisansistl calismalari basariy-



la slrdirebilen mihendisler vyetistirmeyi
amacliyoruz.

Kurulusundan bugiine béliminizde gelisim
ve degisim yasandi mi? Daha iyiye ulasma
noktasinda onceligi hangi konulara verdiniz?
Bolimimiz kurulusundan itibaren fark-
i SANTEZ ve TUBITAK projeleriyle altyapisini
giclendirip, egitim-ogretim ve arastirma se-
viyesini yikseltti. Halihazirda bolimimizde
12 profesdr, dokuz docent, bes yardimci do-
cent, 14 arastirma gorevlisi, bir ogretim go-
revlisi ve bir uzmandan olusan 42 akademik
personelle etkin bir sekilde makine muhen-
disligi egitimi veriliyor. Bolumimuzde bulu-
nan bes anabilim dalina ait 15 laboratuvar, Ar-
Ge faaliyetleri ve egitimler kapsaminda aktif
olarak kullaniliyor. Uluslararasi dlcitlere uy-
gun egitim sistemi ile dinyanin her yerinde
calisabilecek nitelikte makine mihendislerini
yetistirebilmek amaciyla Avrupa Kredi Trans-
fer Sistemine [AKTS] gore egitim muifredati-
mizi dizenliyoruz. Ayrica makine mihendis-
ligi egitiminde, sirekli gelismeyi saglamak ve
mezunlarimiza uluslararasi gecerlilikte bir
diploma sunmak amaciyla MUDEK (Miihen-
dislik Egitim Programlari Degerlendirme ve
Akreditasyon Dernegi] degerlendirmesinden
gectik, boylece akredite bir bolim haline gel-
dik. Akreditasyon izleme calismalari ise de-
vam ediyor.

Egitim konularini olustururken sanayiden
gelen talepleri de dikkate aldiniz mi1? Teorik
egitimlerle pratik arasindaki dengeyi nasil
sagladiniz?

Egitim konularimiz 6zellikle mezunlarimiz-
la ve mezunlarimizin gérev aldigi ya da ala-
bilecegi sanayi kuruluslari ile yaptigimiz go-
rismelerimiz dikkate alinarak glnimiz
ihtiyaclarini karsilayacak sekilde glncelleni-
yor. Ogrencilerimizin teorik egitimleri, pratige
donistirebilmelerini saglamak amaciyla uy-
gulamali laboratuvar derslerine, lisans tezle-
rine ve staj calismalarina dnem veriyoruz.

Teorik egitimler haricinde arastirma-
gelistirme ve yenilikcilige 6nem veren

bir egitim kurumu olarak dgrencilerinize
sundugunuz teknik olanaklar konusunda
neler aktarmak istersiniz?

Bolumimiz binyesinde aktif olarak yarar-
lanilan; mekanik, mekanik arastirma, kom-
pozit malzeme Uretim-metalografi, tahribat-
LI malzeme muayene, makine elemanlari ve
kaynakli imalat, 1sil islem ve sirtiinme karis-
tirma kaynagi arastirma, makine dinamigi ve
teorisi, termodinamik, toprak enerjili I1si evi,
akiskanlar mekanigi ve enerji, icten yanma-

“BOLUMUMUZ
KURULUSUNDAN
ITIBAREN FARKLI

SANTEZ VE TUBITAK

PROJELERIYLE

ALTYAPISINI
GUCLENDIRIP, EGITiM-
OGRETIM VE ARASTIRMA
DUZEYINI YUKSELTT.”

.

Pamukkale UnivarSites|
Makine{lﬂhendisligi Bolum-Bagkant

LI motorlar, yanma, temiz enerji evi ve bilgi-
sayar laboratuvarlari bulunuyor. Bu labora-
tuvarlarimizda hem lisans hem de lisansisti
egitim calismalarimizi strdiriyoruz. Gecen
yil yapilan bir degisiklikle lisan egitimimizde,
farkli dénemlerde ¢ laboratuvar dersi ile 6G-
rencilerimize lisans egitimi boyunca en az 30
farkli deneysel calisma yaptirdik. Ayrica, ma-
kine mihendisliginde kullanimi biylk onem
arz eden ANSYS, Solidworks ve MATLAB gibi
paket programlar lisansli temin edilerek 40
kisilik bilgisayar laboratuvarimizda farkl

derslericerisinde 6gretiliyor.

WL




“SANAY| ODAKLI LISANS
BITIRME PROJELERI
YARISMASINDA
54 UNIVERSITEDEN
474 OGRENCININ
HAZIRLADIGI 201
PROJE ARASINDAN

OGRENCILERIMIZIN
CALISMASI BIRINCILIGE
LAYIK GORULDU."
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Makine mihendisligi egitimi almak isteyen
bir 6grencinin Pamukkale Universitesini
sec¢mesindeki temel nedenleri siralayabilir
misiniz?

Bolimimuiz glclu bir egitim kadrosu, dog-
ru secilmis egitim programi ve donanimli la-
boratuvarlara sahiptir. Ayrica mezunlarina
uluslararasi gecerlilikte diploma verebilme-
si de dnemli bir tercih sebeplerimiz arasin-
dadir. Denizli sehrimiz ve Pamukkale Uni-
versitesi yerleskemiz sosyal imkanlar ve
barinma acisindan da dgrencilere genis ola-
naklar sunuyor.

Makine miihendisligi 6grencileri sanayiyle
koordineli calisma yapma sansina sahip mi?
Sagladiginiz staj olanaklari nelerdir?
Ogrencilerimizin sanayi ile olan iliskilerini ge-

listirmek icin fabrikalara teknik geziler di-
zenliyor, makine sektoriinden yetkili isimlerin
bolimimuizde seminerler vermesini sagliyor
ve staj imkanlarini artirmaya calisiyoruz. 0g-
rencilerimiz Denizli'deki sanayi kuruluslari-
nin yaninda Turkiye ve Avrupa‘daki farkli te-
sislerde de staj yapabiliyor. Staj calismalari
sonucunda o6grencilerimiz hakkinda, staj ya-
pilan firmalar tarafindan o6zellikle teorik bil-
gi donanimi olarak yeterli seviyede olduklari
yonlinde degerlendirmeler aliyoruz. Ayrica,
lisans tezlerinin uygulamaya yonelik sanayi
odakli tasarim projeleri olmasi yoninde ca-
lismalarimiz strdyor.

Boliminiz blinyesinde gerceklestirdiginiz
veya gerceklestirmeyi planladiginiz sanayi
projeleriyle ilgili bilgi verir misiniz?

Ulkemizde bilimsel arastirmalara verilen
onem ve destegin artmasi ile birlikte, tniver-
sitemiz ve bdlimimuizde TUBITAK, DPT ve
BAP projelerine hiz verdi. Yeni projelerle bir-
likte bolimimizin arastirma gelistirme kay-
naklari artti alt yapisi gliclendi. Ogretim Gye-
lerimiz de farkl firmalarla TUBITAK-TEYDEB
projelerini slrdirdyor. Bolimimiz binye-
sinde bu tarz calismalar kapsaminda patent
sahibi olan 6gretim Uyelerimiz bulunuyor. Ay-
rica, son sinifta 6grencilerimizin TUBITAK'In
destekledigi Sanayi Odakli Lisans Bitirme
Projeleri Yarismasina katilmalar tesvik edi-
lerek, kendilerinin ulusal dizeyde kanitla-
malari saglanmaya calisiyoruz. Bu baglamda



2013 yilinda dizenlenen Sanayi Odakli Lisans
Bitirme Projeleri Yarismasina 54 dniversi-
teden 474 6grencinin hazirladigi 201 proje
arasindan “Enerji ve Cevre Teknolojileri” te-
matik alaninda, Pamukkale Universitesi Ma-
kine Muhendisligi Bolimiu ogrencilerinden
Firat Kara, Ozge Ozhan, ismail Gezer ve Emre
Baybas'in Doc. Dr. Mehmet Fevzi Koseoglu
danismanliginda gerceklestirdigi calisma fi-
nale kalan 31 proje arasinda birincilik 6dali-
ne layik goruldd.

Turkiye'deki sanayi kuruluslarinin
Universitelere bakisini nasil
yorumluyorsunuz? Gelismis Ulkeler ile
kiyaslandiginda nasil bir algi farklligi
gozlemliyorsunuz?

Firmalar, ticari sorumluluklari geregi her-
hangi bir problemle karsilastiklarinda acil ¢o-
zim bekliyor. Universitelerde &gretim Uye-
lerinin egitim o6gretime mesai harcamalari
gerektigi icin her zaman acil ¢6zim sunmala-
ri mimkin olmuyor. Firmalarin kisa, orta ve
uzun vadede farkl fikirler gelistirerek, dzel-
likle orta ve uzun vadede projelerini Univer-
site ogretim Uyeleri ile paylasip SANTEZ veya
TEYDEB kapsaminda ortak calismalar yurit-
mesi gerekiyor. Bolimimuzde bu kapsamda
proje calismalarini sirdiiren cok sayida 6gre-
tim Uyesi bulunuyor. Sanayicilerimizin deste-
gi cok dnemlidir. Ancak onlara bu isbirliginin
onemi Israrla ve yeniden anlatilmalidir. Sa-
nayicilerimiz biyUk bir yikin altindadir. Bo-

limUmiz sanayicilerimizin sorunlarina cevap
verecek niteliktedir ve gelisme potansiyeline
sahiptir. Bu potansiyelin ortaya cikmasi, sa-
nayicilerimizin cekinmeden Universitenin ka-
pisini calmalariyla mimkin olabilecektir.
Son zamanlarda Universiteler blnyesinde
kurulan teknokentler sayesinde akademis-
yenler ile sanayi kuruluslari bir araya gelme
imkani bulmaya basladi. Bu kapsamda uni-
versitemizde de kurulan teknokent sayesinde
akademisyenlerimiz ve ogrencilerimiz firma-
lar ile calisma imkani bularak ortak projeler
hazirlayabiliyor.

WL
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anayl kuruluslarinda calisabilecek

yeterlilikte, yeni teknolojiler, drdn

gelistirme projeleri ve uygulamala-

rinda gorev almaya hazir, ulusal ve

uluslararasi alanda bilimsel aras-
tirmalar yapabilecek seviyede muhendis-
ler olarak yetistiklerini distinen Pamukkale
Universitesi Makine Miihendisligi B&limii 6g-
rencileri, teknolojik gelisime katki saglamayi
hedefliyor.

ZEHRA BUKE
MAKINE MUHENDISLIGI
4, SINIF OGRENCISI

¢

'
“TURK SANAYISi AR-GE’NiN ONEMINi

KAVRAYAMADI"

“Makine mihendisligi  bolumind, ailemde
cok sayida muhendis oldugu icin ve kicukli-
gimden bu yana somut ve analitik disinme-
yi, arastirarak yeni bilgiler 6grenmeyi sevdi-
gim icin tercih ettim. Pamukkale Universitesi
Makine Mihendisligi Bolumind hem &gre-
tim elemanlarinin dizeyini begendigim hem
de Tirkiye'de iyi bolimler arasinda oldugunu
distindigim icin sectim. Mihendislik egiti-
minde teori ile uygulamalarin birlikte strdu-
rilmesinin ¢ok onemli oldugunu biliyorum.
Bolimimuizde de verilen teorik egitim yanin-
da, mihendislikte kullanilan cizim, analiz ve
modelleme programlari kullanabilme yete-
negini kazandirma calismalarinin oldukca iyi
seviyede oldugunu distndyorum. Son yillar-
da yapilan degisikliklerle uygulamaya yonelik
calismalar agirlik kazandi. Tirkiye'deki ma-
kine sektorinin son yillardaki atiim hamlesi
bizleri umutlandiriyor. Ama halen istedigimiz
noktaya ulasamadik. Tirk makine sektériinde
ozellikle Ar-Ge'ye yeterli dnemin verilmedigi-
ni dustntyorum. Turkiye, Ar-Ge'nin onemi-
ni kavrayamadi. Mezuniyet sonrasina yonelik

kaygilar tasiyorum. Oncelikle yabanci dil egi-
timi alip akademik kariyer yapmak istiyorum.
Ancak endustriye yonelirsem; Ar-Ge ve Ure-
tim alanlarinda calismayi planliyorum. Egi-
timim suresince stajlarimi dretime yonelik
firmalarda yaparak, uygulama, dretim, plan-
lama slreci ve ¢izim gibi farkli alanlarda pra-
tik bilgimi artirmaya calistim.”

CAN TUNCER
MAKINE MUHENDISLIGI
4, SINIF OGRENCISI

“EGITIMDE TEORIK UYGULAMALARA AGIRLIK
VERILMEL”

“Makine miuhendisligi bélimiuni tercih et-
memdeki en biyik etken kicikligimden
itibaren makinelere olan merakimdir. Pa-
mukkale Universitesi Makine Miihendisligi
boliminde ilk yildan itibaren bir makine ve
sistem tasarimi icin gerekli bilgi ile beceri-
ler kazandirilmaya calisilmasi benim icin cok
onemliydi. Teorik bilgilerin yaninda deneysel
ve uygulamaya yonelik egitimin de verilme-
sinin is yasamina bizi daha da iyi hazirladigi-
ni ddstinUyorum. Bununla birlikte, daha cok
uygulamaya yonelik calismalarin yapilmasi
faydali olacaktir. Tirkiye'de makine sanayisi
farkli uzmanlik alanlarina ayriliyor. ilgi duy-
dugum alanlar hakkinda gerek internet ge-
rek farkli iletisim araclarini kullanarak yeterli
bilgiye ulastigimi distntdyorum. Tirk makine
sektorinin Ar-Ge calismalarina daha fazla
dnem vererek iyi yerlere gelecegdini Umit edi-
yorum. Her mihendis adayl gibi mezuniyet
sonra tasidigim kaygilar bulunmakla birlik-
te ozveri ile calisarak iyi isler yapabilecegimi
disinidyorum. Mezuniyet sonrasi tasarim ve
konstriiksiyon alaninda calismak istiyorum.
Ayni zamanda lisanslstu calismalar yapma-
yi da planliyorum. Dordiinci sinifta lisans tezi




dersleri kapsaminda Uretime yonelik cesitli
projelerde gorev aldim.”

TUNCAY KANA
MAKINE MUHENDISLIGi
4, SINIF OGRENCISI

“DENEYIM SAHIBi OLDUKGA KAYGILARIM AZALDI”
“Makine muhendisligini bu alana yonelik ilgi
ve merakim nedeniyle sectim. Pamukkale
Universitesi Makine Mihendisligi Bélimii-
nl tercih etmemde bu bolimden mezun olan
mihendislerle gorismelerim etkili oldu. Ma-
kine bolimunde, teorik bilgilerin yaninda pra-
tik bilgileri 6grenerek gercek bir mihendis
olmak en buyik hayalimdi. Su an bu hayalime
ulastigimi dustndyorum. Turk makine sekto-
rine yonelik bilgilerim makine mihendisligi
egitimim baslamadan dnce sinirliydi. Ancak
egitimimin sirasinda yaptigim arastirmalarla
yeterince bilgiye sahip oldugumu dislndyo-
rum. Mezuniyet sonrasi icin kaygl tasimama
ragmen ozel sektorde calisarak kazandigim
deneyim sonucunda kaygilarim azaldi. Is ha-
yatina atilinca sanayi kuruluslarinin imalat ile
ilgili bir bolimde calismak istiyorum. Egitim
slirecinde bazi mesleki egitici 6gretici kursla-
ra da katildim.”

EMRE KIRILIVEREN
MAKINE MUHENDISLIGi
4, SINIF OGRENCISI

“MAKINE SEKTORUNDEKI GELISMELERI YAKINDAN
TAKiP EDIYORUM”

“Makine muhendisligini ¢cok genis calisma
alanina sahip ve gecerliligini yitirmeyecek bir
meslek olmasi nedeniyle sectim. lyi bir mii-
hendislik egitimi verilmesi ve diplomasinin
Avrupa’da gecerli olmasindan dolayr Pamuk-
kale Universitesi Makine Mihendisligi béli-
minde egitim almaktan mutluyum. Sanayi
ve uygulamaya ydnelik egitimin verilmesinin
onemli oldugu ve bilgisayar destekli tasarima
yonelik calismalarin gercek hayatta bizlere
daha cok yardimci olacagl distnidyorum Bu
cercevede bolimimizde aldigim egitimlerin
beklentilerimi karsilayacagl kanaatindeyim.
Ayrica, iki farkli staj ile de Uretime yonelik bil-
gi birikimim artiyor. Makine sektdriindeki ge-
lismeleri yakindan takip etmeye calisiyorum.
Makine mihendislilerinin daha c¢ok devreye
girdigi ve katki sagladigi firmalarda dizeyin
daha da ileri noktalara tasinacagini disini-
yorum. Lisans egitimimi tamamladiktan son-

ra yiksek lisans yapmak istiyorum. Makine
mihendisliginin farkl alt dallarinda oldukca
iyi bir temel egitim aldigim bu cercevede de
farkli firmalarda calisabilme kabiliyeti kazan-
digim kanisindayim.”

HASAN HUSEYIN SAYGIN
MAKINE MUHENDISLIGi
4, SINIF OGRENCISI

“GUGLU EGITIM KADROSUNA VE YETERLI TEKNIK
ALTYAPIYA SAHiBiZ"

“Makinelere olan ilgim beni makine mihen-
disligine yénlendirdi. Pamukkale Universitesi
Makine Mihendisligi Bolumindn giclu egi-
tim kadrosu ve iyi laboratuvar imkanlarindan
etkilendim. Egitimde daha cok uygulamaya
yonelik calismalara odaklaniyoruz. Bu aci-
dan bolimimuizde gayet dogru bir planlama
yapiliyor. Tlrkiye'de mekanik tasarim ve ima-
lat sektorleri iyi olmakla birlikte otomasyon-
da acisindan istenilen diizeyde degiliz. Ikinci
ogretim ogrencisi olarak U¢ yildir ginduzleri
bir firmada calistigim icin mezuniyet sonrasi
is hayatina daha rahat uyum saglayabilecegi-
mi dislnidyorum.”

WL
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ICINDE OLMAK

URETICILER ACISINDAN BUYUK

AVANTAJ”

ABD'DE KURDUKLARI
SIRKETLE iHRACAT
POTANSIVELLERIN

ARTIRDIKLARIN|
VURGULAYAN DISA
OTOMOTIV GENEL
MUDUR YARDIMCIS|
~ GOKHAN KURU,

“TURK MAKINECILERI

OLARAK ARTIK
YURT DISINDA
SIRKETLER KURUYOR,
ORTAKLIKLAR
YAPIYOR, FIRMALAR
SATIN ALIYORUZ.
BU FAALIYETLERIMIZ
- COGALDIKCA,
TURK URUNLERINE
VE TURKIYE'YE

OLAN ILGI VE ALGI
OLUMLU YONDE
GELISECEKTIR" DEDI.
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erkezi Tekirdag'da bulunan Disa

Otomotiv, otomobil ve hafif tica-

ri araclarin direksiyon ve sis-

pansiyon parcalarini  Ureterek

dretiminin tamamini Avrupa ve
Amerika'ya ihra¢ ediyor. Ek dagitim kana-
li ve pazar yaratmak, ayni zamanda karliligi-
ni artirabilmek icin 2007 yilinda ABD'de Disa
Automotive Inc sirketini kuran firma, kendi
markasiyla bu pazarda faaliyetlerini basariy-
la sirddriyor. Tirk makine Ureticilerinin yurt
disinda sirketlesmesinin firmalara ve sektore
saglayacagdi katkilar konusunda distnceleri-
ni aktaran Disa Otomotiv Genel Mudir Yar-
dimcisi Gokhan Kuru, Ureticilerin izleyecekle-
ri yollar ve dikkat etmeleri gereken hususlar
noktasinda tecribelerini paylasti.

Kisaca sizi taniyabilir miyiz? Makine
sektoriindeki calismalariniz ile tstlendiginiz
gorevlerden bahseder misiniz?

Ana merkezi ve Uretim tesisleri Corlu'da bu-
lunan Disa Otomotivin pazarlama ve satis
faaliyetlerinden sorumlu genel mudir yar-
dimcisi ve ayni zamanda Disa Otomotiv'in
Amerika Birlesik Devletlerinde bulunan sir-
keti Disa Automotive Inc'in Genel Muduri-
yim. Disa olarak otomobil ve hafif ticari arac-
larin direksiyon ve slspansiyon parcalarini
Uretmekte ve Uretimimizin timind Avrupa ve
Amerika'ya ihrac etmekteyiz. Mesleki egiti-
mimi Yildiz Teknik, Michigan State ve Florida
Institute of Technolgy Universitelerinde aldim.
Doktora derecesine sahibim ve 20 seneyi as-
kin siredir otomotiv sektord ile ilgili tasarim,

Gdkhan KURU
DisWiv
Genel Midur Yardlmmg




Uretim, pazarlama, satis ve ihracat faaliyetle-
rinin igindeyim. Uretim dendigi zaman bunun
icin gerekli ana unsurlarin en basinda insan
kaynagi, enerji, ham madde ve makine geldigi
tartisilmaz. Her ne kadar Disa olarak kendi-
miz makine Uretip ihrac etmesek de, Uretimi-
mizi makinelerle yapmakta ve bu faaliyetleri-
mizin her asamasinda makine ve aksamlari
Ureticileri ile birlikte calismaktayiz. Uretim
ile makine birbirlerinden ayri distntlemiyor.
Dolayisi ile meslek hayatimin 6nemli bir kis-
mi makine sektorl icerisinde gecti denebilir.

Tidrk makine sektoriiniin gecmisten
giiniimiize degisen lretim yapisi ve
potansiyeliyle ilgili izlenimlerinizi ve
dislncelerinizi paylasir misiniz?

Makine sektoriine gecmeden tlkemiz icin ge-
nel bir degerlendirme yapmak dogru olabilir.
Geng ve yeniliklere acik bir niifusa sahibiz. in-
sanlarimiz teknolojiyi ve gelismeleri ¢ok hiz-
li ve yakindan takip ediyor, mimkin oldugun-
ca da son teknolojiyi kullaniyor. Her yenilige
adapte oluyor, onun geregini yerine getiriyo-
ruz. Teknoloji kullaniciya acik oldugu anda bu
teknolojiler sektordmdizin firmalar tarafin-
dan derhal temin ediliyor ve kullaniliyor. Ma-
kine sektorimuiz icin de bu gecerlidir. Son yil-
larda tasarim ve Uretim teknolojilerindeki en
son gelismelerin kullanildigr makine ve tez-
gahlarin dlkemizde dretilebildigini goriyo-
ruz. Ornedin bes yil dnce sadece Avrupa'dan
alabilecegimiz test cihazlarinin tlkemizde ar-
tik Uretiliyor. Disa olarak 2014 yili icerisinde
iki adet yiksek teknolojiye sahip test cihazi-
ni Almanya yerine ulkemizden alip kullan-
maya basladigimizi gururla soyleyebilirim.
Makine sektorinin bu ginlerde ulastigi 15
milyar dolarlik ihracat bunun bir kanitidir ve
bu rakam 2009 yili rakaminin hemen hemen
iki katidir. Makine ihracatinda Ulkemiz din-
yada en fazla artis gosteren dordiinciu Ulke-
dir. Makine Uretebilme potansiyelimiz ve ye-
tenegimiz cok fazla. Bunun icin tecribemiz,
bilgimiz, insan kaynagimiz, gerekli egitimi-
miz, iletisim kurabilme becerimiz, 6grene-
bilme ve uygulayabilme yetenegimiz mevcut.
Bundan sonra yapilmasi gereken bu potansi-
yelimizin yurt disi pazarlarinda daha fazla ve
istikrarli bir sekilde anlatilmasi, gosterilmesi
ve inandirilmasidir.

Tirk Uretici olarak ihracat pazarlarinda
oncelikle dikkat edilmesi gereken hususlarin
neler oldugunu diisiinliyorsunuz?

Ihracat s6z konusu oldugunda dikkat edile-
cek konular hemen akla gelen, kalite, fiyat ve
temin degildir. Bunlar da vardir fakat once-
Ligi farkldir. Yurt disindaki bir misteri ile en

onemli unsur iletisim kurabilme, iletisimin
dogru, net, sirekli ve acik tutulabilmesidir.
Sizinle ihtiyac duydugu anda iletisim kura-
mayan, istedigi yaniti sizden dogru ve hizli bir
sekilde alamayan musteri ile ihracat bazli bir
iliski kurulmasi mumkin olmayacaktir. Bil-
gi akisinda proaktif olmak da gerekiyor. Yani
musterinin sormadi§i ama ihtiya¢ duyacadi
konulari da musteriye derhal bildirmelisiniz.
Musteri ile iletisim glveni kurmak, iliskinin
uzun vadeli, daha sorunsuz ve daha karli ol-
masini saglayacaktir. S6z verilen zamanlarin
tutturulmasi da iliskide cok onem arz ediyor.
Misterinin gecikme dolayisiyla kaciracagi bir
satis, degeri ne kadar kiclk olursa olsun,
cok biyiik problemler yaratiyor. Yilda 3 mil-
yon dolarlik ihracat yaptiginiz bir misterimi-
zin 45 dolarlik bir satisi geciktirmemiz nede-
niyle defalarca toplanti yapmayi, ofislerinizde
kendilerini ziyaret etmemizi ve bircok rapor-
lama yapmamizi istedigini yasayarak gordik.
Zamanlamalarda degisiklikler olabilir ama
bunun proaktif olarak musteriye yansitilmasi
gerekiyor. Bu problemleri blyiik olclide on-
leyecek ve miusterinin size glvenini arttira-
caktir. ihracat yaptiginiz, mal sattiginiz miis-
teriler aranizdaki ticari iliskinin sizin satis
yapmanizla bitmesini istemiyor. Sizden aldik-
lar Grtnin eger satiyorlarsa satisina kadar
gecen sirecte destek olmanizi bekliyorlar. Bu
destek, finansal destek, teknik destek, egitim
destegi ya da pazarlama destegi seklinde ola-
biliyor. Bu atlanilmamasi gereken bir konu-
dur. Aktif olarak misterinin yaninda olunmasi
ve bunu miusteriye hissettirilmesi gerekiyor.
Eger ihrac edilen Uriin musterinizin satmaya-
cagl fakat kullanacagi bir trtnse, Grindn si-
rekli kullanimda kalmasi, sorun yaratmamasi
icin sizden kurulum, destek ve bakim hizmeti
bekleniyor. Onemli konulardan biri de fiziksel

“POTANSIYELIMIZI YURT
DISI PAZARLARINDA
DAHA FAZLA VE
ISTIKRARLI BIR SEKILDE
ANLATIP, TANITARAK
URUNLERIMIZE DUYULAN
GUVENIN ARTIRMALIYIZ."

WL
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“URUNUN FYATI
ILISKILERIN
BASLANGICINDA ONEMLI
OLSA DA MUSTERI
GUVENI SAGLANDIKTAN
SONRA FIYAT UNSURU
ONEMINI KAYBEDIYOR.”

olarak onlarin yaninda ya da yakininda olabil-
menizdir. Dolayisiyla ihracat yaptiginiz tilkede
bir sirketinizin, ortakligmizin, iletisim bironu-
zun ya da temsilcinizin olmasi size ¢ok blyik
avantaj sagliyor. Tabi ki tim is konularinda da
oldugu gibi isinizi iyi yapmaniz, kaliteli Urin
dretmeniz ve bunu rekabetci fiyatlarla suna-
bilmeniz de gerekiyor. Uriiniin fiyati iliskile-
rin baslangicinda onemli olsa da musteri gu-
veni saglandiktan sonra fiyat unsuru énemini
kaybediyor.

Tirk firmalarinin tesis ve marka

satin almalari ya da kendi sirketsel
yapilanmalarini kurma yolunu izleyerek
ihracat yaptiklari pazara tretimlerinin bir
bolimini tasimasi sizce ureticilerimize ne
tdr avantajlar sunar?

Marka olmanin ve marka bilinirliginin artma-
sinin, Urdn karliligini ve dolayisiyla sirket kar-
LLigini arttirdig kesindir. Uriin sattiginiz paza-
rin icinde bulunmak kesinlikle bir avantajdir
ve bunu kendi organizasyonunuzu ihracat
yaptiginiz llkeye tasimak, ya orada yapilan-
mis bir firma ile is ortakliga gitmek ya da bir
firmayi satin alarak yapmak mimkdinddr. Her
bir yaklasimin kendine gdre avantaj ve deza-
vantajlari bulunuyor. Dogru secilen yaklasim
ile en kisa siirede daha fazla pazar payina sa-
hip olunuyor, satis ve kar artisi saglaniyor.
Bunlarla birlikte dretim artiyor ve blylme-
niz hizlaniyor. Yabanci para birimi ile yapila-
cak ihracat, dlkemizdeki ekonomik dalgalan-
malardan da Ureticilerimizi korur. Pazarda
yapilan arastirmalar Urinin nerede yapildi-
gindan daha ¢ok, Uriinin markasinin ve mar-
kaya olan giivene daha 6nem verildigini gds-
teriyor. Marka glvenilen bir marka ise tretim
yerinin nerede oldugunun bir 6nemi kalmiyor.

Tark dreticilerinin de uretimlerini ihrac yapi-
lan Ulkelere tasimalari yerine, satis, pazarla-
ma, dagitim ve servis hizmetlerini tasimalari-
nin daha yararli olacagina inaniyorum.

Yurt disinda sirket kurmayi hedefleyen Tirk
makine Ureticilerini bekleyen zorluklari
siralayabilir misiniz?

Turk makine Ureticilerini bekleyen en biylk
zorluk kendi Urlnlerinin en ylksek satis po-
tansiyelinin hangi bélgeler oldugunun dog-
ru tespit edilmesi noktasinda yasaniyor. Bu
tespit, kaynaklarin en iyi ve en uzun sekil-
de kullanilabilmesi icin cok onemlidir. Yan-
lis belirlenen bir bolgede yapilacak satis fa-
aliyetleri ya istendigi sekilde gerceklesmiyor
ya da beklenenden cok uzun sirede gercek-
leserek planlanandan daha buytk maliyetle-
re neden oluyor. Potansiyel bélgenin belir-
lenmesinde o bolgedeki rekabetin kimlerle
yapilacagl ve rekabet fiyatlarinin ne olacagi
da dogru tespit edilmelidir. Buna ilave ola-
rak elinizdeki drin bilgisinin potansiyel tlke
ve bolgenin standartlarina uygun hale getiril-
mesi de onceden disiunilmeyen, kolay zan-
nedilip g6z ardr edilen bir unsurdur. Eliniz-
deki Urln bilgisi satis yapacaginiz bolgede
kullanilan Grin bilgisi standardinda degilse,
hic bir sekilde kullanilamiyor, bilginizin paza-
rin standardina cekmek de cok biylk zaman
ve maliyetlere neden oluyor. Bu calismanin
pazara girmeden once tespit edilmesi ve dog-
ru sekilde yapilmasi gerekiyor. Bazi pazarlar
blytk olsalar da kapali pazarlardir ve genel-
de firmalar tanidiklari ve bildikleri firma ve ki-
silerle is yapmayi tercih ederler. Hedeflenen
ve faaliyet gosterilecek pazarda, bilinen ve
guvenilen kisileri ise almak ve bunlarla paza-
ra gitmek gerekir. Bu insan kaynaginin dogru
sekilde tespit edilmesi de firmalari bekleyen
zorluklardan biridir. Uzakdogu ve Hindistan
firma ve drinlerinin olusturdugu rekabet ise
her zaman ve yer yerdedir.

ABD’deki sirket yapilanmasini basariyla
tamamlamis bir firmanin yoneticisi olarak
benzer calismalar yapmayi planlayan firma
yetkililerine yol gosterici onerileriniz neler
olur?

Faaliyet gostereceginiz bdlgenin kural, ka-
nun, aliskanlik ve beklentilerine gore hareket
etmek zorundasiniz ve o bodlgenin dilini kul-
lanmalisiniz. O bolgedeki insanlari ise almali,
hic bir seyi kendiniz yapmamali ve her faali-
yetinizi profesyonel servis saglayici firmala-
ri kiralayarak siirmelisiniz. Ornegin; firmani-
zI avukat ile kurmali, ticari markanizi avukat
ile almali, elemanlarinizi bir personel firma-
sina buldurmali, muhasebenizi o bdlgedeki



bir finans sirketine ydnettirmeli, sigortanizi
gene o bolgedeki sigorta sirketleri ile konu-
sarak tespit etmeli ve almalisiniz. Kurulum
asamasinda blyik maliyetlere ulasacak bu
harcamalar, her seyi dogru sekilde yapmani-
zi ve uzun vadede ise ¢ikabilecek problemler-
den ve bunlarin maliyetlerinden korunmanizi
saglayacaktir. Unutulmamasi gereken konu,
0 pazarda satis yapmak icin bulunmaniz ve
direk dridnlnizi ve satisinizi ilgilendirmeyen
konularda fazla zaman harcamamanizdir. Di-
ger onemli bir onerim de firmanizin disariya
bakan yuzi o bolge insanlarindan, o bdlgenin
dilini konusan kisilerden olusmalidir. Yani fir-
maniza gelen telefonu, ana dili o bolge olan
biri yanitlamalidir. Tim bunlarin yaninda, fa-
aliyetlerinizi, isinizi ve UrinintzU bilen kendi
icinizden birinin de isin icinde ve hatta basin-
da olmasi gerekiyor. Tamami ile uzaktan yo-
netim ile istenilen basariya ulasmak gic ola-
bilir ve gerekenden daha uzun siire alabilir.

Firmaniz 6zelinde degerlendirilecek
olursaniz, yurt disinda sirketlesmenin
firmaniza sagladigi katkilar nelerdir?
Amerika pazarina gitmemizin ana nedeni Av-
rupa pazarinin satis ve karlilik olarak sirekli
azalma trendine girmis olmasidir. Bu ylzden
kendimize ek dagitim kanali ve pazar yarat-
mak, ayni zamanda karliigimizi artirabilmek
icin kendi markamizi olusturarak Amerika
pazarinda faaliyet gostermeye karar verdik.
2007 yiinda Amerika'daki sirketimizi kur-

(1 mAKINE
| TANITIM GRUBU

duk ve gecen yedi yili askin bir slre icerisinde
hedeflerimizin timinld gerceklestirdik. He-
deflemedigimiz bir katkida firmamizin gerek
Amerika'da gerek Turkiye'deki bilinirliginin ve
prestijinin artmasi oldu.

Yurt disinda Tirk makine dreticilerine

ve Turk Grinlerine yonelik algiyr nasil
yorumluyorsunuz? Hangi konularda
artilarimiz var, eksiklerimiz neler?

Disa olarak otomobil yedek parca sektorin-
de faaliyet g@sterdigimiz icin bu sektdrdeki
algidan bahsedebilirim ki bu bizim icin sasir-
tici oldu. Bu sektdriin Tirk drinlerine karsi
cok olumlu baktigini, kalitesini begendigini ve
bazi durumlarda Avrupa’da uretilen drinlerle
ayni kategoride tutuldugunu gérdiik. Uriinle-
rimizin Uzakdogu Urinlerine tercih edildikle-
rine sahit olduk. Bu beklenemdik, olumlu ve
bir o kadar da sasirtici oldu. Tim bunlarin ya-
ninda yine yasadigimiz tecriibelerden soyle-
yebilirim ki en blylk eksigimiz tlkemizin bu-
lundugu cografik konum ve komsu llkelerde
olan siyasi ve finansal calkantilarin yaratti-
g1 olumsuz etikler ve maalesef Tirkiye eko-
nomisi icin séylenen “kirilgan” sbézcugudir.
Tarkiye'deki dreticiler olarak bugine kadar
Tirkiye'de Uretim yaparak drinlerimizi ihrac
ediyorduk. Artik baska Ulkelerde sirketler ku-
ruyor, ortakliklar yapiyor, firmalar satin aliyo-
ruz. Bu faaliyetlerimiz cogaldik¢a, Tirk drin-
lerine ve Tirkiye'ye olan ilgi ve algl olumlu
yonde gelisecektir.

“FAALIYET
GOSTERECEGINIZ
BOLGENIN KURAL,

KANUN, ALISKANLIK
VE BEKLENTILERINE
GORE HAREKET ETMEK
ZORUNDASINIZ
VE MUTLAKA 0
BOLGENIN DILINi
KULLANMALISINIZ.”

“URETICILERIMIZIN
IMALAT MERKEZLERINi
IHRAC YAPTIKLARI
ULKELERE TASIMAK
YERINE, SATIS,
PAZARLAMA, DAGITIM
VE SERVIS HiZMETLERINI
TASIMALARININ DAHA
YARARLI OLACAGINI
DUSUNUYORUM.”
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‘MAKINE SEKTORU KADINLAR
CIN OZENDIRILEN BIR CALISMA
ALANI DEGIL

MAKINE
SEKTORUNUN

_ KADINLAR IGIN
OZENDIRILEN BIR
CALISMA ALANI
OLMADIGINI
VURGULAYAN
VATAN MAKINA

_ DIS TICARET VE
MUSTERI ILISKILERI
YONETICISi AYSUN
AYYILDIZ, “MAKINE
SEKTORUNDE
CALISMAK;
URETMEYIi SEVEN,
URETMENIN VERMIS
OLDUGU HAZZI
HISSEDEBILEN VE
BU ISE GONUL
VERMIS KADINLARIN
YAPABILECEGI BIR
ISTIR" DEDI.

akine imalat sektorinin diger

sektorlere kiyasla kadinlar icin

cok konforlu olmadigini soyleyen

Vatan Makina Dis Ticaret ve Mis-

teri Iliskileri Yoneticisi Aysun Ay-
yildiz, “Makine sektoriinde gérev yapiyor ol-
maniz i¢in teknik acidan da vasifli olmaniz
gerekiyor. Fakat Ulkemizde kiz cocuklarinin
egitim hayatlari boyunca bu alana ydnlendiril-
miyor. Genel itibariyle ebeveynler, kizlari 6§-
retmenlik, doktorluk gibi meslekleri yapsin
istiyor. Makine sektord, eger kisinin ozel bir
ilgisi yoksa kadinlar icin 6zendirilen bir calis-
ma alani degil” dedi.

Aysun Ayyildiz kimdir? Sizi daha yakindan
taniyabilir miyiz?

Istanbul’'da 1971 yilinda dogdum. Lise egi-
timinden sonra is hayatina atildim. Calisma
hayatim boyunca cesitli egitim programla-
rina katildim. Cok uluslu bir sirkette calisir-
ken Ingilizce 6grendim. Finansal agirlikli SAP
egitimleri, yoneticilikle ilgili genel seminer ve
egitimler, zaman yonetimi, yaraticilik ve mali
analiz teknikleri bu egitimlerden bazilaridir.

Is hayatina baslama ve bulundugunuz géreve
gelme siireciniz hakkinda bilgi verir misiniz?
Ik olarak bir dis ticaret firmasinin muhase-
be departmaninda sekreter olarak calisma-
ya basladim. Bir yiin ardindan muhasebe
elemani ve sonrasinda da muhasebe sefli-
gi gorevlerini Ustlendim. Bu firmadaki altin-
¢l yilin sonunda ayni firmada gorev yaptigimiz
esimle evlendim. Ayni yerde calismayi evlilik
icin sagUkli ve uygun bulmadigimiz icin is de-
gistirdim. Daha sonra yabanci ortakli bir bas-
ka firmada muhasebe sorumlusu olarak ise
basladim. Burada da 10 yil calistiktan sonra
mali isler mudur yardimcisi olarak isten ay-
rildim. Yabanci ortakli bir firmada calismak

Aysun AYYILDIZ
Vatan Makina

Dis Ticaret ve Msteri iligkile eticisi



kisiye cok farkli tecribeler kazandiriyor. Ca-
lisma bicimleri daha esnek ve kisisel fikrime
gore esnek olmaya bagli olarak daha verimli.
Calisma sartlariniz ise uluslararasi standart-
lara gore belirleniyor. Bu sistem Ulkemizde
daha yeni yeni uygulanmaya basladi. Ayrica
egitime oldukca onem veriyorlar. Calistirdik-
lari her personeli, yaptigr isle ilgili egitime
tabi tutuyor ve bu egitimi gelistirerek strekli
hale getiriyorlar. Bu durum firmanin her ka-
demesinde calisan her personel icin gecerli.
Boyle bir kurumsal yapinin icinde olmak be-
nim icin blyik bir sansti. Fakat yine de 10 yil,
ayni isyerinde calismak icin oldukca uzun bir
stire. Ozellikle oturmus, her isin ve davrani-
sin tanimlandigi bu anlamda bir siire sonra
kisiye katacaklarinin sinirli oldugu bu tarz bir
sistem kisiyi manevi olarak tatmin etmeyebi-
liyor. Bu bakis acisi dogrultusunda da o fir-
madan ayrilarak Vatan Makina‘'da calismaya
basladim.

Bulundugunuz goérevi kac yildir
surdirdyorsunuz? Ortalama bir is glinlinliz
nasil geciyor?

Vatan Makina'da Uc¢ yildir gorev yapiyorum.
Dis ticaret ve musteri iliskileri yoneticisi ola-
rak ucu acik bir pozisyonum var. Teklif asa-
masindan, Uretim surecine, teslimata ve satis
sonrasi servise kadar musterinizi takip etmek
zorundasiniz. Dolayisiyla rutin olmayan fark-
Ui dinamiklere sahip degisken bir is. isimizde
her musteri ayri bir projedir. Satislarimizin
ylzde 901 birbirinden farkli 6zelliklerde olan
genellikle standart olmayan uygulamalardir.
“MUsteri ne istiyor, tam olarak neye ihtiya-
ci var, hedefledigi kapasite ve Urettigi mamul
ne?” gibi kriterler cercevesinde projeler de
degisip cesitleniyor. Dolayisiyla bizim icin her
proje yeni bir makine anlamina geliyor. Yurt
icinde ve yurt disinda her yil en az dort-bes
fuara katiliyoruz. Bunlarin organizasyonu, ka-
tiimi, katilim sonrasi orada kurulan baglan-
tilarin takibi konularinda da sorumluluk Ust-
leniyorum. Fuar s6z konusu oldugunda, fuar
suresince konsantre bicimde standinizda po-
tansiyel musterilerinizle iletisim halinde ol-
mak durumundasiniz. Fuar harici zaman-
larda ise mesaimi ofiste rutin olarak iletisim
trafigini yoneterek, is takibiyle, fabrika-mus-
teri ziyaretiyle ya da musteri agirlayarak ge-
ciriyorum. Her pazartesi sabahi da rutin dahili
toplantilarimiz oluyor.

Yogun bir is temposuna sahip olan makine
sektoriindeki basarinizin sirri nedir?

Daha onceki is tecribelerim dolayisiyla maki-
ne sektoriine yabanci degildim. Ancak Vatan
Makina’'da Uretim asamasini da deneyimliyo-

rum. Uretim; cok blylk sorumluluklari, risk-
leri ve zorluklari olan bambaska bir alan. Isin
icine girince uretimle ilgili her objeye baki-
siniz degisiyor ve bu isi yapan insanlara ¢cok
buyuk bir saygr duymaya basliyorsunuz. Ma-
kine sektorinde calismak; Uretmeyi seven,
Uretmenin vermis oldugu hazz hissedebilen
ve bu ise gonul vermis kisiler tarafindan ya-
pilabilecek bir is. Teklif asamasindan itiba-
ren sundugunuz makine, Uriin, hat ne olur-
sa olsun teknik ozelliklerini, genel calisma
prensiplerini, kapasitesini ve rakip firmalarin
drinlerine olan dstunliklerini bilmeniz gere-
kiyor. Tanimadiginiz-bilmediginiz bir makine-
yi pazarlamaniz cok zor. Ben de bu cercevede
6grenmeye calisyorum. Cogu zaman sora-
rak, bazen makine basinda izleyerek, bazen
de mantik yiriterek. Bilginin dogrulugundan
emin olana kadar sorguluyorum. Daha isin
cok basindayim. O ylizden benim icin her pro-
je ve her makine ayri bir merak unsuru. Yeni
bir seyler 6grenmek de isinizi daha cazip ki-
lan sebeplerden. Urettigimiz makinelerin yurt
ici ve yurt disi reklam, tanitim, satis ve satis
sonrasi servisi, yedek parca temini gibi isle-
ri tamamen profesyonel is bolimine dayanan
bir ekip isidir. Bu ekibin icinde olmayi seviyo-
rum. Ekip liderimiz de yol gosterici, tecribe-
li, ileri gorisld, sogukkanli-sakin, yenilikle-
re acik ve iletisim kurmasi kolay birisi oldugu
icin basari da beraberinde geliyor.

Yonetim ve karar mekanizmalarinda daha
cok erkeklerin bulundugu bir sektorde kadin
yonetici olmanin zorluklari nelerdir?
Ozellikle makine sektériinde calisanlarin ve
yoneticilerinin  biyik bir cogunlugunu er-
keklerden olusuyor. Boylesi bir ortamda za-
man zaman ufak tefek zorluklar olabiliyor an-
cak spesifik olarak isaret edebilecegim ya da
surekli tekrar eden bir zorlukla karsilasma-
dim. Kadinlar is hayatinda daha ¢ok yer alma-
ya basladikca pozitif ayrimcilia da gerek kal-
mayacagini disintyorum.

Is hayatinda kadin olmaktan kaynaklanan
problemler yasadiniz mi?

Kadin olmaktan kaynaklanan sorunlardan zi-
yade anne oldugum icin zorlandigim dénem-
ler oldu ve bu zorluklar zaman zaman da de-
vam ediyor. Her seyden donce calisan her anne
gibi, ozellikle cocuklarim kicikken onlara
yeterince zaman ayiramadigim icin sucluluk
hissettim. Cocuklarimi ofise getirmek zorun-
da kaldigim giinler de oldu. Egitimler, uzun
mesai saatleri, fuarlar ve seyahatler sirasin-
da onlardan zaman zaman uzak da kaldim.
Cocuklarim da dogduklarindan itibaren boy-
le bir profille karsi karsiya olduklarindan ar-

“URETTIGIMIZ
MAKINELERIN YURT iCl
VE YURT DISI REKLAM,

TANITIM, SATIS VE SATIS
SONRASI SERVISI, YEDEK
PARCA TEMINI GIBI
ASAMALARI TAMAMEN

PROFESYONEL

IS BOLUMUNE
DAYANAN BIR EKIPLE
GERGEKLESTIRILIYOR.

BEN DE BU EKIBIN iGINDE
OLMAYI SEVIYORUM.”
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tik bu durumu yadirgamiyor. Ayri kaldigimiz
zamanlari hafta sonlari ya da diger firsatlar-
la telafi etmeye calisiyorum. Finalde bir den-
ge kuruluyor olsa da, siire¢ anneler icin bi-
raz daha yorucu. Dolayisiyla calisan bir anne
olarak hem iste, hem de evinizde ekstra caba
sarf etmeniz gerekiyor. Aksi halde dengeyi
saglamaniz ¢ok zor.

Bulundugunuz firmada sizin gibi iyi bir
konuma gelmis baska kadin ¢alisanlar

var mi? Yurt disi gezilerinizde makine
sektoriinde yonetici pozisyonda gdrev yapan
bir kadin yonetici olarak nasil tepkiler
aliyorsunuz, gozlemleriniz nelerdir?
Firmamizda bugin itibariyle alti kadin ¢alisa-
niz. Bir arkadasimiz 14 senedir firmada ca-
listyor. Digerleri ise iki yil once ise baslad!.
Yabancilar icin sektoriimizde kadin calisan
gormek cok siradan bir durum. Yine de goz-
lemledigim kadariyla insanlar bir kadinla ile-
tisim kurarken daha dikkatli, daha nazik ve
daha saygili davraniyor. Fakat is konusunda
teknik olarak yeterliliginizi sorgulayabiliyor,
tatmin eden cevaplar alirlarsa bu durum kar-
sisinda saskinliklarini gosterebiliyorlar. Gali-
ba her durumda, sektorde kadinlara karsi bir
dnyargi s6z konusu.

Erkek egemen bir sektor olan makine imalat
sektoriinde, diger sektorlere kiyasla sizce
neden daha az sayida kadin calisan gorev
yapiyor?

Her seyden dnce ortamin kadinlar icin cok
konforlu olmadigini soylemek yerinde olacak-
tir. Bunun yaninda makine sektoriinde gérev
yapiyor olmaniz i¢in teknik acidan da vasif-
li olmaniz gerekiyor. Fakat Ulkemizde kiz co-
cuklarinin egitim hayatlari boyunca bu alana
yonlendirilmedikleri biliyoruz. Genel itibariy-
le ebeveynler, kizlari 6gretmenlik, doktorluk
gibi meslekleri secsin istiyor. Makine sektord,
eger kisinin 6zel bir ilgisi yoksa kadinlar icin
ozendirilen bir calisma alani degildir.

Makine imalat sektoriinde daha fazla

kadin calisan ve yonetici gormek icin neler
yapilabilir?

Sadece makine degil Ulkemizde her sektor-
de kadin calisan sayisinin artirilmasi hedef-
lenmelidir. Eger bu durum bir devlet politi-
kasi haline getirilir ve tesvik edilirse kadin
calisan istihdam etmek isverenler icin de ca-
zip hale gelir. Bunun yaninda kadinlar icin
de calismayi cazip hale getirecek politikalar
uretilmeli. Bircok kadin, cocuklarina baktigi
icin calisamiyor. Isyerlerinde kres uygulama-
si yayginlastirilir ya da semtlerde kicik ¢o-
cuklarin bakimini Ustlenen sosyal merkezler

“IS HAYATINDA COK
SIK DUSULEN BIR
HATA DA KIiSININ

KENDINI BASKALARIYLA
KIYASLAMASIDIR.
HAYATIN TUM
ALANLARINDA
OLDUGU GBI YAN
KULVARA BAKMADAN
ILERLEMEK GEREKTIGINE
INANIYORUM."

olusturulursa bir adim atilmis olur. Aksi hal-
de calisan kadin maasinin tamamina yakinini
bakicilara ya da ¢zel okula vermek zorunda.
Bu ylzden de bircok kadin calismayi tercih
etmiyor.

Kadin ¢alisan ve yonetici sayisi bakimindan
sektoriinizle alakali olarak diinyada durum
nasil?

Dinyayla kiyaslandiginda hem ozel olarak
makine, hem de genel anlamda her sektorde
kadin calisan sayisi Turkiye'de ne yazik ki ol-
dukca az. Hele hele kadin yonetici sayisi yok
denebilecek bir oranda.

Diger kadin calisanlara ve ydneticilere ne
gibi tavsiyelerde bulunmak istersiniz?

Her seyden 6nce kadin,erkek ayirmadan cali-
sanin her zaman kazanacagini disiniyorum.
Is hayatinda cok sik disilen bir hata da kisi-
nin kendini baskalariyla kiyaslamasidir. Ha-
yatin tim alanlarinda olmasi gerektigi gibi is
yasaminda da yan kulvara bakmadan ilerle-
mek gerektigine inaniyorum. Sogukkanli ol-
mak cok onemli. Ayrica kadinlar sorumluluk
almaktan korkmamali ve gerektiginde inisi-
yatif kullanmaktan da ¢ekinmemelidir.
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‘@ iiciincii kusak

"U[;UNCU KUSAKLAR
S TECRUBELERIN]
YASAYARAK EDINMELY”

TAVSIYELERLE

IS HAYATLARINI
SEKILLENDIRMEYE
CALISAN GENGLERIN
DOGRU OLANI
ANCAK YASAYARAK
BULABILECEGINI
SAVUNAN METIN
OKSUZOMER,
DEDESININ “TECRUBE
IYi BIR HOCADIR
FAKAT UCRET
FAZLADIR" SOZUNU
HATIRLATARAK
UCUNCU KUSAGIN
BU UCRETI ODEMEYi
GOZE ALMAS|
GEREKTIGINI
BELIRTIYOR.
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drk makine sektorinde dciincl ku-

sagl temsil eden basarili yoneticiler-

den biri olan Mumak Makina Genel

Mudir Yardimcisi Metin Oksizomer,

firmanin basarilarina yenilerini ekle-
mek ve devraldigi bayragi daha ileri noktalara
tasimak icin calismayr araliksiz stirdiirecegi-
ni belirtiyor. Mesleki birikimin tamamini isin
icinde yasayarak 6grendiginin altini ¢cizen Me-
tin Oksilizémer, Uclincl kusagin is hayatinda
yasadigl zorluklari ve avantajlari kendi 6ze-
linde aktararak gelecege ydnelik hedeflerini
paylast!.

Kisaca sizi taniyabilir miyiz?

Istanbul'da 1989 yilinda dogdum. Aslen Ri-
zeliyiz. Ik ve orta 6grenimimi istanbul'da ta-
mamladim. Farkl kdltlrlere ve seyahate olan
ilgim nedeniyle lisan egitimi icin Amerika’'da-
ki California State University kayit oldum. Bu
okuldan basariyla mezun olduktan sonra Bil-

Muzaffer Okstizémer Antonio Mancuni Torna
Atolyesi’'nde ustabasgi iken kaynak yapiyor (1951)

kent Universitesi Uygulamali ingilizce-Tiirk-
ce Simultane Terclimanlik Béliminde egitim
almaya basladim. Uc senelik egitim serive-
nimin ardindan 2009'da Istanbul'a déndim
ve Mumak Makina binyesinde calismaya
basladim.

Aile sirketinde gorev alma sertiveniniz

nasil basladi? Sirket icinde hangi gorevleri
dstendiniz?

Aslinda bu seriven hi¢ beklemedigim sekil-
de gelisti. imalat ve yeni buluslar konusunda
cok hayalperest bir cocukluk gecirdim. ilko-
kulda arkadaslarima kablosuz enerji iletimi-
ni bulacagimi soyliyordum. Ufakligimda eli-
me gecen hicbir oyuncak veya elektronik esya
saglam kalmazdi. Kardesimin ve kendi esya-
larimin tim elektronik ve mekanik aksam-
larini soker, faydali oldugunu distndigim
icatlar yapardim. Ayrica rahmetli babam ile
sirkete cok sik gider gelirdim. Fakat yasim




ilerledikce bu ilgimi kaybedip yabanci dil Uze-
rine yogunlasmistim. Universite yillarimda
ise artik tamamen Yesilcam filmlerinde gor-
meye aliskin oldugumuz fabrikator cocukla-
ri gibiydim diyebilirim. istanbul'a geldigimde
ara sira sirkete ugruyordum. Belirli bir gore-
vim yoktu ama her geldigimde bir isin ucun-
dan tutuyordum. Bu sayede ara sira ugradi-
gim sirkete dizenli olarak gelmeye basladim.
Sonra bir baktim ellerim simsiyah tstim ba-
sim yag pas icinde. Makine montajlarina ve
tamirlerine gidip geliyordum. Farkinda olma-
dan sirketimizin bir elemani oldum.

MUMAK’ta gérev almak bir zorunluluk
muydu? Makine Uretiminin icinde olmak size
neler katti?

Rahmetli babam Osman Nuri Oksiizémer ha-
yati boyunca muthis islere imza atmis bir mi-
hendisti. 80°li yillarda onemli bir firmada go-
revini basariyla slrdurirken firmamiz icin
oradan ayrilip sirketimizin basina gecti. Pres
diinyasina getirdigi sayisiz yeniliklerle firma-
mizin bu ginlere gelmesinde biyik rol oy-
nadi. Boyle bir babanin evladi olarak farkinda
olmasam da tecriibelerinden ve meslegin-
den etkilenmistim. Beni hi¢ zorlamamasina
ve baska mesleklere yogunlasmama ragmen
aile isimizi severek tercih ettim. Firmamiz-
da calismaya basladigim zaman civatalarin
cesitlerini bile bilmiyordum. Teknik altyapim
cok yetersizdi. Hizlica isin detaylarini 6gren-
mek icin cabaladim. ilk olarak satin alma bi-
riminde ise baslayip malzemelerin c¢esitlerini
ve ne olduklarini nereden alinip nerede kulla-
nildigini 6grendim. Ardindan atélyenin icinde,
tezgahlarimizda calisarak ve servislere gide-
rek kendimi imalat konusunda da gelistirdim.
Babamin yardimiyla U¢ boyutlu cizim prog-
ramlarini iyi derecede égrendim. Isini seve-
rek ve isteyerek yapan, 6grenmeye a¢ bir in-
sanin basaramayacagi sey yoktur. Su an proje
islerimizin  tasarimlarini, hesaplamalarini,
analizlerini ve imalat programlarini yapabi-
lecek yeterlilige eristim. Ayrica konumuz di-
sinda olmasina ragmen gelen musterilerimizi
geri cevirmeyip hidrolik, pnomatik gibi farkli
alanlarda mihendislik calismalarina yardim-
¢ oluyorum. Gicld altyapisi olan firmalarda
calismak insana baska yerde bulamayaca-
g1 inanilmaz tecribeler ve bilgiler katiyor. Bu
sektor icin gen¢ olmam sebebiyle misterile-
rimiz veya is partnerlerimiz dogal olarak is
tecriibemi sorguluyor, anlattigimda ise ina-
namiyor. Projeyi bitirip reel sunumlari yapin-
ca onlar da sasiriyor. Geriye donlp yedi sene
onceki pozisyonuma baktigimda, mevcut ha-
lime ve bu sektérin bana kattiklarina ben de
sasiriyorum.

Kevork Al.yanakyan Atdlyesi [1957]
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Aile sirketinde calismanin zorluklari ve
avantajli yanlari nelerdir? Sizden beklentiler
hangi diizeydeydi? Otelediginiz hayalleriniz
oldu mu?

Bu konu aileden aileye veya sirketten sirkete
degisebilir. Fakat benim icin neredeyse hep
avantajli oldu. Bu avantajlar arasindan one ¢i-
kanlarindan biri, is sorumlugu ve kendine gi-
ven kazanmaktir. Aile sirketinde calismak,
is sorumlulugu bilincini tam anlamiyla kav-
ramanizda onemli bir etkendir. Hata yapma
lUksimizin olmadigr bir alanda c¢alisiyoruz.
Yapacaginiz en ufak hatanin bedelini aileni-
zin, kendinizin, musterinizin ve geleceginizin
ddeyecedinin farkindaysaniz ve bu bilincle ¢a-
listyorsaniz, artik is sorumlulugu bilincini tam
anlamiyla kavramissiniz demektir. Bunun ya-
ninda sirketin olanaklarini kullanma yoniinde
bir sinirlama olmuyor. Firmayi adeta bir okul
gibi kullanabiliyorsunuz. Mesela torna kul-
lanmayr 6grenmek istiyorsaniz ustanin ya-
nina gidip dgrenebiliyorsunuz veya idare c¢a-
lisanlarinin yaninda dolasip; ithalat-ihracat,
satin alma, muhasebe, imalat planlamasi,
pazarlama teknikleri gibi farkli dallar hakkin-
da oldukca verimli bilgiler edinebiliyorsunuz.
Neticede bu pozisyonlarda calisan insanlar-
da isinin ehli insanlar oluyor, dolayisiyla si-
zin icinde bir nevi 6zel 6gretmen. Bunlarin di-
sinda, her ne kadar ailenizden tepki gorseniz
de bazen calisma saatlerinde esneklige sahip
olabiliyorsunuz. Gencler i¢in de bu durum bir
hayli avantajli. Ancak her zamanda bu sekil-
de rahat davranma sansiniz olmuyor. isler yo-
lunda gitmediginde, imalatta bir aksaklik ¢ik-
tiginda bir yonetici olarak hemen midahale
edip kisa siurede ¢6zim bulmaniz gerekiyor.
Yeri geldiginde yemedginizden, uykunuzdan
veya sosyal hayatinizdan, hayallerinizden fe-

“SEKTORUMUZDE
ISINI SEVEREK YAPAN
GENCLER NEREDEYSE
KALMADI. KIMSE ELINI
KIRLETMEK iSTEMiYOR

KIRLETEN DE ZORLA
KIRLETIYOR VE iLK
FIRSATTA BIRAKIP

GIDIYOR.”
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Muzaffer OKSUZOMER

“RAHMETLI BABAM
OSMAN NURI
OKSUZOMER,

PRES SEKTORUNE
KAZANDIRDIGI SAYISIZ
YENILIKLE FIRMAMIZIN

BU GUNLERE
GELMESINDE BUYUK ROL
OYNADL."

ragat etmeniz gerekebiliyor. Sorumluluk bi-
linci olunca size soylemeseler de ailenizin
beklentilerini de az cok tahmin edebiliyorsu-
nuz. Firmadaki ilk yillarimda pek bir beklenti-
lerinin oldugunu zannetmiyorum. Fakat 2013
yilinda babam rahmetli olunca sirketimizdeki
pozisyonum geregi yikim bir anda dort ka-
tina cikti. Artik gelecek ile alakali sahsi bek-
lentilerimi de karsilamam gerektigini dusi-
nerek ve daha biylk sorumluluklar alarak
yola koyuldum. Normal sartlarda aile sirket-
leri bizim gibi Gclncu kusak yoneticilerin ha-
yallerini gerceklestirmek icin ¢ok iyi bir avan-
taj sunar ancak bahsettigim olaylar dahilinde,
bircok hayalimden de simdilik feragat etmek
zorunda kaldim.

Ulkemizin kékli firmalarindan birinin
Uclncl kusak yoneticisi olarak Tirkiye'nin
makinecilik serivenini nasil goriyorsunuz?
Nereden nerelere ulasti, hedefleri neler
olmali?

Dinyaya baktigimiz zaman makine uretimi-
nin en glcld Ulkesi sorulunca herkesin aklina
Almanya gelir. Fakat bu tlkenin makine ima-
lat tarihine bakildiginda Almanya, Avrupa’da
makine Uretimine ge¢ adim atmis bir Ulke-
dir. Baslangicta Alman uUrlnleri gelismis l-
keler tarafindan begenilmiyordu. Hatta sa-
nayi konusunda zamaninin en iyisi olarak
gosterilen ingiltere, Alman mallarini iilkesi-
ne sokmamak icin cesitli yollara basvuruyor-
du. Almanya sanayisi yillar icinde benimsedigi
ilkeler dogrultusunda ve bunlardan taviz ver-
meden kendini dyle gelistirdi ki su anki ko-
numuna ulastl. Cumhuriyetin kurulusundan
itibaren bakildiginda Tirkiye de diinya sanayi-
sindeki yerini ve itibarini azimsanmayacak ol-
clde gelistirdi. Artik global makine pazarinda
Tirkiye, diger gelismis sanayi tlkeleriyle cid-

Metin OKSUZOMER

di rekabet icindedir. “Aynasi istir kisinin lafa
bakilmaz” s6zl dogrultusunda hareket eden
makinecilerimiz imal ettikleri Uriinlerle yurt
disindaki “Kalitesiz Tirk makinesi!” algisini
degistirmeyi basardi. Teknoloji, dinyayi kiiclik
bir koy haline getirdi. internet aglarinin kat-
kisiyla teknoloji enformasyonu rahatlikla ya-
pilabiliyor. Sektdrdeki yeniliklerden ve Urin-
lerden cok kisa sirede haberiniz oluyor. Bu
sayede Urlnlerimizi global standartlara, hat-
ta daha da Ustline tasima imkani elde ettik.
Fakat bence kaba lisan ile “taklitcilik” olarak
adlandirilan mevcut durumu degistirmemiz
gerekiyor. Biylk sermayesi olan firmalarda-
ki Ar-Ge birimleri, yerinde sayanlarin degil;
gercekten kayda deger gelismeler bulmak ve
drdnlerimizi kendi imkanlarimiz ile gelistir-
mek ilkelerini benimsemis disiplinli kisilerin
yeri olmalidir. Makine imalatcilarimizin ka-
rar vermesi gerekiyor: Teknolojiyi Ureten Al-
manya mi yoksa mevcut teknolojiyi kullanip
tek amaci para kazanmak olan Cin mi olaca-
giz? Tercihimiz Almanya olmaksa devlet des-
tegi ile birlikte islerimizi, is ahlaki ve kurallari
dogrultusunda sekillendirmeliyiz. Ancak Cin
gibi olmak istiyorsak ayni sekilde devam et-
memiz kafidir. Bu yolu sececek firmalarinda
zaten yeni teknoloji gelistirme yolunda bir ¢ca-
lismasinin olmayacagi da asikardir.

Firmanizin gelecegine yonelik dngdrileriniz
neler? Sirketinizi tasimak istediginiz nokta
nedir?

Kuruldugu glnden itibaren Mumak Makina,
eksantrik pres imalati ve yenilikleri konusun-
da Tirkiye'yi basariyla temsil etti. Ulkemiz-
de eksantrik pres imalatinda faal olarak ca-
lisan en eski markalardan biriyiz. Firmamiz
1977 yiinda Tirkiye'nin ilk pres ihracatini
Irak’a yapti. Hatta ihracat belgeleri hazirlanir-



ken devletin kayitlarinda pres makinesi diye
bir terim bile bulunmuyormus. ilk eksantrik
pres ihracatini yapmis olmamizdan aldigimiz
glicle bayragimizi; ABD, Gana, ispanya, Rus-
ya, Ukrayna, Sirbistan, israil ve Azerbaycan'in
arasinda yer aldigi 15 llkede basariyla dalga-
landiriyoruz. Ayrica 1987 yilinda Turkiye'de ve
diinyada bir 6rnegi daha olmayan SMP mo-
del mafsalli yliksek hiz ve verimlilik sagla-
yan ekonomik makinelerimizi tamamen ken-
di mihendislik calismalarimiz neticesinde
dretmeyi basardik. Bunun gibi ylizlerce basa-
rinin Ustine eklemek her ne kadar zor olsa
da imkansiz degil. Ancak piyasalarin mev-
cut durumu ve sektorimuzin icinde bulun-
dugu sikintilar nedeniyle istedigimiz hareket
alanini bulamiyoruz. Mevcut sorunlar ¢ozil-
diikce projelerimde rafindan inmeye baslaya-
caktir. Fakat 6nceligimiz bu carki 57 yil daha
cevirebilmektir.

Is yasami disinda kisisel hobileriniz var

mi? Sizin gibi aile sirketinde yoneticilige
hazirlanan Gglincl kusaklara tavsiyeleriniz
neler olur?

Bu yogun tempoda feragat ettiklerimden biri
de hobilerim. Ekstrem sporlari aktif olarak
yaplyordum. Balik tutmak da sevdigim hobile-
rimdendir. Seyahat etmeyi hi¢ sdylemiyorum
zaten. Ciddi bir arastirma hevesi duyuyorum.
Konu ne olursa olsun bilgisayar elimin altin-
da oldugu sirece hep arastiririm ve bir sey-
ler 6grenirim. Bunun yaninda yizme sporuyla
mesgulim. Havacilik ve otomobil sporlariyla
da ilgileniyorum. Her ne kadar yogun olsak da
gencligimizin avantajlarini dogru ve zamanin-
da kullanmaliyiz. Neticede bu yaslar geri gel-
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Kevark Alyanakyan Atalyesi [1958)

meyecek. Buna bagli olarak henlz daha genc
oldugum icin de tavsiye vermemin pek dogru
olacagini disinmiyorum. Ancak cok deger
verdigim birisi ile sohbetimdeki birkac ciim-
leyi sizinle paylasabilirim: “Neyi yapmaktan
zevk aliyorsaniz onu yapin ve o konuda kendi-
nizi ustalastirin. illa herkes ailesinin isini ya-
pacak diye bir kural yok. Uzun veya kisa fark
etmez, hangi yolu seviyorsaniz o yoldan ylri-
melisiniz. Bu yol Uzerindeki firsatlari da ke-
sinlikle gozliniizden kacirmamalisiniz.”

Eklemek istedikleriniz?

Hayat tecriibeden ibarettir. Her ne kadar bu-
ylklerimizin tavsiyesi ile hayatimiz sekillense
de kalici bir ders vermez. Bence insanin kendi
yasadiklari neticesinde kazandi§i tecribeler
daha kalicidir ve asla unutulmaz. Bu ylzden
birakin yeni yetisen nesil yasadiklari ve edin-
dikleri tecribeler neticesinde mesleklerini
sec¢sin. Egitim sorunlarimizin basinda zorun-
lu yonlendiricilik geliyor. Hayatimizin basli-
ca problemleri arasinda bu var. Sektorimiz-
de isini severek yapan genc nifus neredeyse
kalmadi. Kimse elini kirletmek istemiyor kir-
leten de zorla kirletiyor ve ilk firsatta birakip
gidiyor. Cogu geng, cevrelerinin de etkisiy-
le devlet kurumlarinda rahat isler bulma di-
slincesinde veya temiz, masa basi, az is-cok
para kriterlerinde is pesinde kosuyor. Herke-
sin boyle diisiindigu bir ortamda sonumuzun
Yunanistan gibi olmasi gelecekte pek uzak bir
ihtimal gibi gozikmuyor. Dedemin cok sev-
digim ve aklima kazinan sozi ile bitirmek is-
tiyorum; “Tecrlbe iyi bir hocadir fakat lcre-
ti fazladir.” Bu Ucreti 6demeyi goze almamiz
lazim.
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"3, KUSAKLAR
OLARAK ONCELIGIMIZ,
ATALARIMIZIN
MIRASINA HAKKIYLA
SAHIP CIKABILMEKTIR.”

“BABAMIN YARDIMIYLA

UG BOYUTLU Gizim
PROGRAMLARINI Ivi

DERECEDE KULLANMAYI

OGRENDIM. ISINi
SEVEREK VE ISTEYEREK
YAPAN, OGRENMEYE
AG BIR INSANIN

BASARAMAYACAGI SEY

YOKTUR.”
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"SANAY| ODAKLI AR-GE,
SORUNLARA DRTAK COZUMLER

URETIR”

AR-GE
FAALIVETLERININ
2004 YILINDAN
ITIBAREN IVME
KAZANDIGINI
SOYLEYEN
DRV-TEAM MUDURU
DOG. DR. YUKSEL
KAPLAN, OZELLIKLE
YAKIT PILLERI
KONUSUNDA
PROJELER
GELISTIRDIKLERINI
BELIRTTI. YOKSEL
KAPLAN, SANAY]
ODAKLI AR-GE
GALISMALARI
SAYESINDE

BIRGOK FIRMANIN
SORUNLARINA DA

~ ORTAK OZOM
URETTIKLERINI IFADE
ETTI.

rof. Dr. T. Nejat Veziroglu Ar-Ge Mer-

' kezi (DrV-TEAM]), calismalarina 10 yil

once basladi. Resmi olarak 2014 yi-

linda kurulan merkez, dzel sektor,

kamu kuruluslari ve Universiteler ile

isbirligi icinde ortak projeler gelistirmeyi sur-

diriyor. Sanayi odakli Ar-Ge projeleriyle son

tic yildir “Girisimci ve Yenilik¢i Universite En-

deksi” listesinde yer almayl basaran merke-

zin mudurligund Ustlenen Doc. Dr. Yiksel

Kaplan, kurumun yapisi, calismalari ve he-
deflerini paylasti.

Ar-Ge merkeziniz ne zaman ve nasil
kuruldu? Merkezinizin yapisi ve calismalari
hakkinda bilgi verir misiniz?

Temiz ve yenilenebilir enerji alaninda yapilan
calismalarin daha ileriye tasinmasi, uluslarara-
si platformlarda yerini almasi ve bitin yenile-
nebilir enerji Ar-Ge calismalarinin tek cati altin-
da toplanmasi icin Prof. Dr. T. Nejat Veziroglu
Temiz Enerji Uygulama ve Arastirma Merkezi

(DrV-TEAM), 2014 yiinda resmi olarak kurul-
du. Ar-Ge merkezinin yenilenebilir enerji ala-
ninda hidrojen ile tanismamizi saglayan, yol
gosteren, uluslararasi camiada hidrojen konu-
sunda onderligi kabul edilen ve uzun yillar Din-
ya Hidrojen Enerjisi Dernegi Baskanligini yiri-
ten Prof. Dr. T. Nejat Veziroglu'nun ismi altinda
kurulmasi da ayri bir anlam tasiyor. Arastirma
merkezimiz ulusal ve uluslararasi projelerden
ve cesitli sanayi kuruluslarindan saglanan des-
teklerle faaliyete gecti. Mevcut altyapinin kurul-
masl yaklasik 30 milyon TL'ye mal oldu. Merkez
biinyesinde sahip olunan Ar-Ge altyapisi agir-
likli olarak hidrojen Uretiminden yakit hicresi
imalatina kadar, butin hidrojen teknolojilerini
ve basta fotovoltaik olmak Uzere bitln yenile-
nebilir enerji teknolojilerini kapsiyor.

Ar-Ge merkezi baslica hangi alanlar

Uzerine calismalar yapiyor? Merkezin temel
hedefleriniz nelerdir?

Yenilenebilir enerji ve 6zellikle hidrojen ener-




jisi ile yakit pilleri konusunda yapilan calis-
malar, Prof. Dr. Veziroglu'nun tesvikleri ve
destekleriile yaklasik 15 yil 6nce basladi. Bu
calismalar neticesinde hidrojen teknolojileri
ve yakit pilleri konusunda arka arkaya ulu-
sal ve uluslararasi bircok proje hayata ge-
cirildi. Ayrica Prof. Dr. Veziroglu tlkemizin
onde gelen ozel sektor firmalariyla 2004 yi-
linda bir araya gelmemizi ve ortak proje ca-
lismalarina baslamamizi sagladi. Kalkinma-
nin ve dinya barisinin saglanmasinda temel
itici glctn enerji oldugunun bilincinde olan
merkezimiz, bunun icin yenilenebilir ener-
ji teknolojilerini gelistirmeyi oncelikli bir he-
def olarak kabul ediyor ve bu bilincle faali-
yetlerini slrduridyor. Merkezimizin baslica
hedefleri arasinda; temiz enerji alaninda Ar-
Ge calismalarinin gelistirilmesi, yenilenebi-
lir enerji konusundaki yeni teknolojilerin il-
gili sanayi kuruluslarina kazandirilmasi ve
teknoloji gelistirme amacina yonelik aras-
tirmacilarin disiplinler arasi isbirliginin ge-
listirilmesi yer aliyor. Ulusal ve uluslararasi
merkezler ve Universiteler ile merkezimizin
isbirliginin saglanmasi, bu suretle konuyla
ilgili ulusal ve uluslararasi kurum ve kuru-
luslarin bir araya getirilmesi de amaclani-
yor. Ayrica merkezin, onemli Ar-Ge calisma-
lariyiritmek suretiyle ulusal ve uluslararasi
alanda enerji konusunda politika belirleme
ile proje gelistirmede s6z sahibi bir kurulus
haline getirilmesi de hedefleniyor.

Uretime ydnelik gelistirilen projeler
nelerdir? Uzerinde calistiginiz projeler
hangileridir?

Merkezimizde, metal hidrirlerde hidrojen de-

“SANAYI
KURULUSLARIYLA
KATI OKSIT YAKIT

PILLERI KONUSUNDA
CALISMALAR
YAPIYORUZ. 10
YILDIR SUREN ORTAK
CALISMALAR SONUNDA
NIHAYET NET 3 KILOVAT
ELEKTRIK URETEBILEN iLK
PROTOTIPI IMAL ETTIK.”

polama, PEM elektrolizorlerde hidrojen ureti-
mi, kati oksit yakit pilleri, dogrudan metanol
yakit pilleri ve glines pilleri (fotovoltaik) Gze-
rine projeler gelistiriliyor. Merkezde yogun
olarak calismalar yaptigimiz kati oksit yakit
pilleri ylksek enerji dontusum verimleri, fo-
sil yakitlar disinda biyo-yakitlar ve yenilenebi-
lir enerji kaynaklarindan elde edilen hidrojeni
kullanabilmesi nedeniyle son yillarda en cok
dikkat ceken enerji donisim teknolojilerin-
den biri olarak kabul ediliyor. Yakitin kimya-
sal enerjisinden elektrik enerjisine dontsim-
de verim yizde 50'nin Uzerinde artiyor. Bu
verim mevcut icten yanmali motorlarin yak-
lasik iki katina yakin. Ulkemizde cesitli sana-
yi kuruluslariyla kati oksit yakit pilleri konu-
sunda calismalar da yapiliyor. 10 yildir yapilan
ortak calismalar sonunda nihayet net 3 kilo-
vat elektrik Uretebilen ilk prototip imal edildi.
Saglik Bakanligi Ankara Kecidren Arastirma
ve Uygulama Hastanesine, TUBITAK-KAMAG
projesi kapsaminda bir sistem kuruldu. Bu
sistemin amaci bir PV-Elektrolizor-PEM ya-
kit pili sistemi ile glines enerjisinin kesintisiz
bir sekilde kullanimini saglamakti. Sistemin
hastaneye uygulanmasi ile hem hastanenin
devamli elektrik enerjisi gereken bolimle-
rine (@ameliyathane, yogun bakim ve acil ser-
visler gibi) kesintisiz elektrik saglanmasi hem
de sistemde yan Urin olarak aciga ¢ikan me-
dikal kalitede oksijenden faydalanilmasi he-
deflendi. Ayrica merkezimizde gines pilleri
(fotovoltaik) lzerine calismalar da yapiliyor.
Ulkemizde yakin gelecekte ciddi bir fotovol-
taik pazari olusacagl goz oninde bulundu-
ruldugunda yerli Gretim PV'lerin biyik 6ne-
me sahip olacagi disinuliyor. Merkezde, PV’
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ler Uzerine yapilan calismalar sonunda gelis-
tirilen hicrelerden yaklasik yizde 19 verim
alindr.

Merkeziniz ilgili devlet kurumlariyla
koordinasyonu hangi diizeydedir? Devlet
kurumlarinin Ar-Ge uygulamalarina yonelik
destekleriyle ilgili diisiincelerinizi paylasir
misiniz?

Merkezimiz Bilim, Sanayi ve Teknoloji Ba-
kanligi, Enerji Bakanligr ve Saglik Bakanligi
ile Ar-Ge faaliyetleri kapsaminda iletisim ha-
linde. Ayrica merkezimiz ODTU, Gazi Univer-
sitesi, Aksaray Universitesi, Meliksah Uni-
versitesi, Erciyes Universitesi, Cumhuriyet
Universitesi gibi bircok dniversiteyle ortak
calismalar yapiliyor. Ornegin ODTU ile birlik-
te TUBITAK-KAMAG 1007 projesini tamam-
ladik. Bu proje, Ankara Kecioren Arastirma
ve Uygulama Hastanesine “Hastahaneler
icin Gunes Enerji Sistemi Kaynakli PEM Ya-
kit Pilinden Elektrik, Oksijen ve Hidrojen
Uretim Tesisi Kurulmasi ve Yiiksek Basinc-
i Elektrolizér Gelistirilmesi” projesi olup,
Ocak 2013'de teslim edildi. Ar-Ge masrafli
bir siirec ve firmalarin bu masrafi tek basi-
na karsilamalari mimkin degil. Dolayisiyla
bu siirecte devlet destedi cok énemli. Ozel-
likle son 10 yilda tGlkemizde Ar-Ge'ye ayrilan
pay surekli artis gosteriyor. Buna ragmen bu
miktar henlz gelismis Ulkelerdeki seviyelere
ulasamadi. Ar-Ge'ye yonelik devlet destekle-
rinin sabirla sirdirilmesi ve bitceden Ar-

“AR-GE'YE YONELIK
DEVLET DESTEKLERININ
SABIRLA SURDURULMESI
VE BUTCEDEN
AR-GE DESTEKLERI
ICIN AYRILAN
MIKTARIN KADEMELI
OLARAK ARTIRILMASI
GEREKIYOR.”

Ge destekleri icin ayrilan miktarin GSMHnin
ylzde 1'ni asmasi gerekiyor.

Uretimin katma degerini artirabilmek,
pazara sunulan Uriinlere deger katmak
acisindan Ar-Ge’'nin 6nemi nedir? Tirkiye'de
firmalarin Ar-Ge'ye yonelmesini saglamak
icin hangi adimlar atilmalidir?

Ar-Ge elbette ki dridnlerin katma degerini ar-
tirmada ¢ok onemli. Bugin dlkemizin ihrac
ettigi Urdnlerden kilogram basina elde ettigi
gelir yaklasik olarak 1,6 dolar iken, bu rakam
Almanya icin 4,2 dolar, Japonya icin 3,6 dolar
ve Glney Kore icin 3,2 dolardir. Rakamlardan
da goruldigu uzere Ulke olarak heniiz yliksek
katma dedere haiz drunler ihrac edemiyoruz.
Uriinlerin katma degerini artirmak icin Ar-Ge




kultirindn mutlaka yayginlastirilmasi gere-
kiyor. Ar-Ge yapmak masrafli ve uzun soluk-
lu bir slirec oldugu icin firmalar bu sirecle il-
gili olarak bilgilendirilmeli ve mevcut Ar-Ge
projesi destekleme mekanizmalarindan ha-
berdar edilmeli. Universiteler ile sanayi ku-
ruluslari mutlaka bir araya getirilmeli ve Uni-
versitelerdeki Ar-Ge potansiyeli kullanitmali.

Hizmet alaniniz icinde patent ya da faydali

model basvuru sayilarinda artis gozlendi mi?
Patent dosyalari teknoloji icin en 6nemli bi-
limsel kaynaklarin basinda geliyor. Milyonlar-
ca patent dosyasl, internet ortaminda aras-
tirmacilarin kolayca ulasabilecegi bilimsel
kaynak haline geldi. Patent literatiri baska
hi¢ bir yerden erisemeyeceginiz teknik bilgi-
nin en genis olarak sunulmus halidir. Kiire-
sel olarak 40 milyon patent yayinlanmakta ve
her yil ortalama 1,5 milyon yeni patent dosya-
lanmaktadir. Dinyadaki teknik bilginin yiizde
80'i patent dosyalarinda mevcut halde yer ali-
yor. Ulkemizde ise Tiirk Paten Enstitiisiinden
(TPE) alinan bilgilere gore 2014 yilinda 3 bin
554 yerli patent sayisi bulunuyor. 2013 yilina

gore Ulke genelinde yerli patent sayisi yizde
21,5'e ulasti. Bu sayi diinya ortalamasinin al-
tinda olmasina ragmen her yil artis gosteri-
yor. Merkezimizde yaptigimiz calismalardan
20'nin Uzerinde ortak patent sayisi alindi ve
bunun disinda da basvuru asamasinda olan
patentler bulunuyor. Yeni tesvikler yardimi ile
patent sayimizi artirmayi hedefliyoruz. Fakat
patentin yalin bir sekilde alinmasinin Ulke-
mize faydali olmasi icin ticarilesmesi de ge-
rekiyor. Giiney Kore KAIST Universitesinin al-
digr patent sayisi 1119. Amerika'da bulunan
MIT'nin (Massachusetts Institute of Techno-
logy) patent sayisi ise 305. Fakat bu patentler
icerisinde KAIST Universitesi 47 tanesini Urii-
ne veya teknolojiye doniustirmusken, MIT ise
81 tanesini ticari Urlne donUstirdd. KAIST in
Urtne donlstlrdigu patentlerin katma dege-
ri 30,5 milyon dolar iken, MIT'nin ki 568 mil-
yon dolar katma deger yaratti. Buna gore
yalin patent almaktansa, katma degeri yik-
sek ticari Urine donustlrilebilen patentlerin
alinmasi énem kazaniyor.

Ar-Ge merkezi bunyesindeki calismalarin
sanayide kullanilmasiyla ilgili nasil bir
gelisim siireci yasandi? Ar-Ge merkezi ve
sanayi isbirliginin tlke ekonomisine katkilari
neler oldu?

Universitemizde Ar-Ge faaliyetleri 2004 yilin-
dan itibaren ivme kazandi. Ar-Ge calismala-
ri hizla blyudd ve glinimuize kadar yayinlar,
patentler, faydali Urinler ¢ikardi, cok sayida
akademisyen vyetistirdi. Bircok sanayi odakli
projede farkli isbirlikleri ve Uretim teknoloji-
leri gelistirildi. Sanayi odakli Ar-Ge calisma-
lari sayesinde bircok firmanin sorunlarina or-
tak ¢ozdm Uretildi. Elde edilen bu basarinin
daha da ileri boyuta tasinmasi, Universite ve
sanayici arasinda kopri olusturmasiicin Tek-
noloji Transfer Ofisi (TTO) kuruldu.

“YENILENEBILIR
ENERJI KONUSUNDAKI
TEKNOLOJILERIN ILGILI

SANAYi KURULUSLARINA
KAZANDIRILMASI VE
TEKNOLOJI GELISTIRME
AMACINA YONELIK
ARASTIRMACILARIN
DISIPLINLER ARASI
ISBIRLIGININ

GELISTIRILMES

MERKEZIMIZIN
HEDEFLERI ARASINDA

YER ALIYOR.”
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MTGNIN ALMANYA FAALIYETLER

TANITIMIN

Ahmet YILMAZ MTG Almanya Danism

MAKINE TANITIM
GRUBU HEDEF ULKE
OLARAK SECTIG

hracatci birlikleri binyesinde kurulan sek-
torel tanitim gruplari Ekonomi Bakanlig
tarafindan belirlenen ihracat politikalart,
stratejiler, hedef pazarlar ve tanitim faa-

ALMANYA'DA
FAALIYETLERINI
ARTIRARAK VE

CESITLENDIREREK
SURDURUYOR. BU
FAALIYETLERDEN
SEKTOR
BILESENLERININ
DAHA FAZLA
FAYDALANMASINI
SAGLAMAK iCIN
URETICILERIMIZIN DE
AKTIF ROL ALMASI
GEREKIYOR.
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liyetleri cercevesinde yurt disinda ve yurt
icinde Turk Urtnlerinin algisini gelistirmek ve
ihracatini artirmak amaciyla, sektérel ve/veya
Urin bazinda ortak pazar arastirmasi, mar-
kalasma, Ar-Ge, tanitim, pazarlama ve ben-
zeri faaliyet ve calismalarini dizenleyerek
sirddriyor.

Makine Tanitim Grubu yurt icinde hala unu-
tulmayan “Tikir Tikir” kampanyasi ile olduk-
ca dikkat cekti ve ulke icinde alglyi pozitif
anlamda etkiledi. O giine dek sektorin ken-
disinin bile farkina varmadigi sektorel etki or-
taya cikti. Sonrasinda benzer olguyu yurt di-
sinda da gerceklestirmek icin kollari sivayan
MTG, hedef tlke olarak Almanya’yi secti ve bu
Ulkede faaliyetlere basladi. Peki dncelik ne-
den Almanya'ya verildi? Cinki Tirkiye'nin

(OTESINE GEGTI

en fazla makine ve parca ihracati yaptigi tlke
Almanya'dir. Ayrica, ithalatimizda da Alman-
larin payi oldukca yiiksektir. iki iilke arasin-
daki rakamlarini bir kenara birakirsak odak
Ulke olarak secilmesinde etkileyen veya bu
tlkeyi ilginc kilan 6zelligi, Almanya'nin maki-
ne sektortnde teknolojik ve ticari acidan din-
ya lideri olmasidir. Kiresel anlamda gelismis
ve trendlere yon veren bir llkede Turkiye ma-
kine sektorinin tanitimini yapmak, algiyi po-
zitif yonetmek gibi zorlu bir gorevi basarmak
ilklere imza atan MTG Yonetim Kurulu Bas-
kani Adnan Dalgakiran ve yonetimi icin kolay
bazilari icin ise neticede “tereciye tere sat-
mak” gibi zor bir gérev ve sorumluluktu.

REKABETCI MAKINELER URETIYOR, ESNEK
COZUMLER SUNUYORUZ

Turkiye'nin Almanya ile makine ticaret den-
gesi maalesef negatif, yani aldigimiz kadar
satamiyoruz. Ancak makine sektori ihraca-
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Ahmet YILMAZ
MTG Almanya Danismani

timizda Almanya ylzde 16°lik pay ile ilk sira-
da. Bu ulkeye ihracatimiz da her yil artis gos-
teriyor. Bazi sektorlerin aksine bu alanda
Almanya'ya yonelik surdurilebilirlik yakalan-
mis durumdadir. Oniimiizdeki yillarda mev-
cut pazarda daha fazla artisa sahit olacagiz.
Cunku Tarkiye'nin kaliteli, fiyat acisindan re-
kabetci makineler Urettigimiz ve esnek ¢o-
ziimler sundugumuz muhataplarimiz tarafin-
dan kabul ediliyor. Buglne kadar Tirkiye'den
makine, techizat almaya “soguk” bakan orta
olcekli Alman isletmelerinin artan ilgisi ile
karsilasmaktayiz. Almanya'da yayinlanan tim
sektorel dergilerdeki varligimizin bir geri do-
nusl olarak daha sik makine ve isbirligi ta-
lepleri ile karsilasiyoruz. Ayrica Almanya'nin
makine teknolojileri konusunda lider kimele-
ri ve birlikler ile de isbirligi sozlesmeleri im-
zalandik. Bu potansiyelleri Uyelerimize sun-
mak istiyoruz.

NELER, NASIL YAPILDI?

Heniz bazi islerin basindayiz. Daha cok ta-
mamlamamiz gereken ev odevlerimiz var
ama baslangi¢ icin ¢ok iyi bir konumdayiz. Al-
manya pazarl gerek isletmeleri, gerekse bu
isletmeleri temsil eden kurum ve kurulusla-
rin (Almanya'nin ve Avrupa'nin en giclid lobi
kurulusu Alman Makine ve Aksamlari Birligi
VDMA'dir) ¢cok temkinli davranan, ince eleyip
sik dokuyan bir yapilari s6z konusudur. Bu l-

keye gecici kampanyalar yapilmak icin gelin-
mez! Geldiginizde burali olmak zorundasiniz,
aksi takdirde gereken ilgiyi géremez ve orta-
uzun vadeli iliskiler kuramazsiniz. Baslangic-
ta sadece sektorel fuarlarda mevcudiyet gos-
tererek -bu hala onemlidir- Tirkiye makine
sektorindeki gelismeleri anlatmaya, algly!
pozitife cevirmeye calisirken, artik taleplerin
yogunlastigr degisik sempozyumlarin aranan
sektor temsilcisi konumuna gelindi. Bunda
2014 yiinda baslatilan ve 2015 yilinda daha da
artirilarak genisletilen sektorel dergilerdeki
reklam ve editoryal yazilarin etkisi de ¢ok bu-
yUktir. MTG basta Almanya olmak lzere yurt
disinda tim aktivitelerini “Turkish Machinery’
adi ve logosu altinda yapmaktadir. Bu isim ve
logo, belki pek cogunuza abartili gibi gelecek
ama Almanya’da Turkish Airlines'den sonra
en fazla taninan logodur.

Almanya‘da sektorel ve resmi kurum-kuru-
luslar ile irtibat genisletilerek devam ediyor.
Bir yandan giclu, ses getiren lobi calismalari
organize edilirken diger yandan bu calisma-
larin altyapisini doldurmak icin sektorel der-
nekler ve birebir de isletmeler arasinda ilis-
kileri Ust seviyeye tasinmaya calisiliyor. Bu
alanda basari tek tek firmalarimizin ve onla-
rin temsilcisi sektérel derneklerimizin per-
formanslari ile ilintili olacaktir.

Tirkiye makine sektorine onemli girdiler
saglamak Uzere;

ALMANYA'NIN MAKINE
TEKNOLOJILERI
KONUSUNDA
LIDER KUMELERI VE
BIRLIKLER ILE iSBIRLIGI
SOZLESMELERI
IMZALADIK.

WL
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ALMANYA'DA TURKISH
AIRLINES'DEN SONRA
EN FAZLA TANINAN
LOGOMUZ “TURKISH
MACHINERY.”
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e Daha cok ticari faaliyetleri artirmak icin
isletme bazinda veya satin alma kurum-
lari nezdindeki faaliyetleri artirmaya bas-
liyoruz. Alman Satinalma Birligi (BME] ile
Mart 2015'te Istanbul'da gerceklestirdigi-
miz (b2b) ikili gérismeleri siklastiracagiz.

e Kiresel rekabet ve teknoloji alaninda ek-
siklikleri gidermeye ve ayni zamanda is-
birliklerini, ortaklilari ve teknolojik trans-
ferleri gerceklestirmek icin hali hazirda iki
kurumla olan isbirligimizi gelistirmek ve
bunlara yenilerini eklemek arzusundayiz.

Almanya'daki iki onemli kurumun olanak-

larindan tim isletmelerimizin nasiplenmesi

icin herkesi daha proaktif olmaya davet ediyo-
ruz. Bu kurumlar;

e OWL Maschinenbau
(http://www.owl-maschinenbau.de/)
300'ye yakin isletmeninin, Ar-Ge enstitlisl
ve Universitelerin katiimiyla gerceklesen
bu platform Almanya'nin ve Avrupa’'nin en-
dustri elektronik ve akilli teknik sistemler
alaninda lider Cluster’lerine ev sahipligi
yapmaktadir. Endistri 4.0 alaninda uygula-
malara yonelik calismalari dikkat ceken bu
makine platformunu takip etmenizi, tyele-
rini incelemenizi tavsiye ederiz. Bu yonde
dreticilerimizden gelecek tavsiye, dneriler-
le OWL Maschinenbau ile MTG arasindaki

isbirligini gelistirebilir, karsilikli fayda sag-
layict modeller formiile edebiliriz.

e VEMASinnovativ

(http://www.vemas-sachsen.de/index.php/
vemasinnovativ-start.html)
Almanya'nin onde gelen uygulamali aras-
tirma enstitisd olan Fraunhofer IWU hi-
mayesindeki bu inovasyon Birligi de tek-
noloji transferleri, Uretimin optimizasyonu,
yeni teknik ¢ozimler alaninda lider bir ku-
rum olup 200°e yakin isletmenin Uyesi ol-
dugu ve ishirligine acik bir partnerimizdir.
VEMAS ile gecen yil Konya'da gerceklesen
faaliyetleri yine Turkiye'de degisik bdlge-
lerde ve Almanya'da ilerletmek arzusun-
dayiz. Bu kurumun Uyesi isletmeler ile is-
birligi gerceklestirebileceginiz gibi bunun
da otesinde Ureticilerimizin tavsiye ve dne-
rileri var ise bunlar dogrultusunda isbirli-
gimizi pekistirmek istiyoruz.

Kisaca tanitimdan fazlasini yapmaya calisan
MTG nin Almanya’'da gerceklestirdigi faaliyet-
ler ve ishirligi icin sanayicilerimizin de gay-
retlerini bekleyen olanaklardan bahsetmeye
calistim. Almanya ihracat potansiyeli acisin-
dan son derece dnemli bir Glke olmasi yanin-
da dinya makine pazarina da acilan bir kapi-
dir. Yeter ki buna uygun isletme stratejileri ve
pratikleri gelistirebilelim.
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TURKIYE'NIN MAKINE IHRACATI MART
AYI SONUNDA 3, 1 MILYAR DOLAR OLDU

TURKIYE'NIN MAKINE
IHRACATI 2015

YILININ OCAK-MART

DONEMINDE

3,1 MILYAR

DOLAR OLARAK

GERGEKLESTI.

ALMANYA

507 MILYON

DOLAR IHRACAT

RAKAMIYLA, 2015

YILININ S8Z KONUSU

~ DONEMINDE

TURKIYE'NIN EN

FAZLA MAKINE

IHRAG ETTIGI ULKE

OLDU.

akine sektoriinde 2015 yilinin
Ocak-Mart doneminde en faz-
la ihracat gerceklestiren alt sek-
tor klimalar ve sogutma makine-
leri oldu. 2015 yilinin Ocak-Mart
doneminde sz konusu Urln grubunda ger-
ceklestirilen ihracatin degeri 436,17 milyon
dolar olarak kaydedildi. Listenin ikinci sira-
sinda bulunan motorlar, aksam ve parcalari
kaleminde 2015 yilinin Ocak-Mart dénemin-
de 421,17 milyon dolar degerinde ihracat ger-
ceklestirildi. En fazla ihracat gerceklestiren
Uclinct kalem ise diger yitkama ve kurutma
makineleri aksam ve parcalari oldu. 2015 yi-
linin Ocak-Mart doneminde diger yikama ve
kurutma makineleri aksam ve parcalari drin

grubundaki ihracat 305,6 milyon dolar olarak
kayda gecti.

IHRACAT LISTESININ ILK SIRASINDA ALMANYA
BULUNUYOR

Makine sektoriinde en fazla ihracat gercek-
lestirilen itk 10 Ulke listesinin ilk sirasinda
Almanya yer aliyor. Almanya'ya 2015 yilinin
Ocak-Mart doneminde 507 milyon dolarlik ih-
racat gerceklestirildi. Ikinci siradaki ABD'ye
yonelik makine ihracati 2015 yilinin Ocak-Mart
doneminde 222 milyon dolar oldu. Tirkiye'nin
en fazla ihracat gerceklestirdigi ilk 10 dlke lis-
tesinin Gclincli sirasindaki Ingiltere'ye 2015
Ocak-Mart déneminde ihrac edilen Grinlerin
degeri 184 milyon dolar seviyesinde kaydedildi.




MAKINE SEKTOR TAMAMI iTiBARiYLE iHRACAT KAYIT RAKAMLARI Kaynak: Tim ihracatci Birlikleri Kayitlari

1 0CAK - 31 MART 2014 1 0CAK - 31 MART 2015 (%) DEGiSiM

MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER
MAL GRUBU ADI $/Kg $/Kg MiKTAR DEGER
KLIMALAR VE SOGUTMA MAKINELERI 1078 550,1 51 98,1 436,1 4,4 -9,0 -20,7
MOTORLAR, AKSAM VE PARCALARI 28,1 495 17,6 26.9 421,1 | 156 -4,2 | -149
DiGER YIKAMA VE KURUTMA MAKINELERI,
AKSAM VE PARCALARI 89,2 315,3 3,5 102,8 305,6 3,0 15,3 -31
INSAAT VE MADENCILIKTE KULLANILAN
MAKINELER, AKSAM VE PARCALARI B g i 617 2684 4.3 LA e
DIGER MAKINELER, AKSAM VE PARCALAR 35 291,3 8,3 36 258,8 7.2 29 | -112
POMPALAR VE KOMPRESORLER 25,2 216,2 8,6 23,2 175,3 7.5 -79 | -18,9
TAKIM TEZGAHLARI 25,3 179,8 71 22,6 159,8 71 -106 | -111
TARIM VE ORMANCILIKTA KULLANILAN
MAKINELER, AKSAM VE PARCALARI e Ll B 30.8 152,5 4.9 Sl | s
SiLAH VE MUHIMMAT 55 124,1 | 22,3 6.1 124,5 | 20,2 10,9 0,3
GIDA SANAYii MAKINELERI, AKSAM VE PARGALARI 16,4 100,3 6.1 19,5 116,8 6.0 18,8 16,4
VANALAR 13,9 1414 | 101 12,6 115,8 9,1 -94 | -181
TEKSTIL VE KONFEKSIYON MAKINELERi AKSAM
VE PARCALARI 12,9 84,4 8.5 17.9 96,9 5.4 38,6 14,9 3
REAKTORLER VE KAZANLAR 13,4 107,7 8,0 14,5 93,6 6.4 8,6 | -13.1
TURBINLER, TURBOJET, TURBOPROPELLER,
HIDROLIK SILINDIRLER VE AKSAM-PARGALARI 2 2RI | Rk 29 869 | 231 e S
HADDE VE DOKUM MAKINELERI, KALIPLAR,
AKSAM VE PARCALARI 10,7 84,2 7.9 11 75,5 6.9 29 | -10,3
ISITICILAR VE FIRINLAR 9,6 75,6 7.8 7.8 57.8 7.4 -18,7 | -23,5
YUK KALDIRMA, TASIMA VE iSTIFLEMEYE
MAHSUS MAKINELER, AKSAM-PARCALARI 133 62.8 47 127 S7.8 3 e -83
BURO MAKINELERI 11 54,1 | 48,6 0.8 42,3 | 52,1 -270 | -21,7
KAUGUK, PLASTIK, LASTIK ISLEME VE
iMALATINA AiT MAKINELER 24 g s 3.2 35 10.9 2L 2
AMBALAJ MAKINELERI, AKSAM VE PARCALARI 1,3 31,2 | 228 1,7 339 | 192 29,1 8,6
RULMANLAR 2,5 32,7 | 131 2.8 3,7 | 111 14,1 -3,0
KAGIT IMALINE VE MATBAACILIGA MAHSUS
MAKINELER 21 174 8,0 2,2 15,2 6,9 16 | -125
DERI ISLEME VE IMALAT MAKINELERI, AKSAM
VE PARCALARI 04 26 | 64 04 2 51 35 | -236
TOPLAM 513,5 3.530 6.9 519,4 3.164 6,1 1,1 | -10.4
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2015 yilinin Ocak-Mart déneminde in-
saat ve madencilikte kullanilan maki-
neler, aksam ve parcalari sektorinde
268,4 milyon dolar degerinde Urin ih-
rac edildi.

insaat ve madencilikte kullanilan ma-
kineler, aksam ve parcalari sekto-
rinde Irak 2015 yilinin Ocak-Mart do-
neminde 47,3 milyon dolarla en fazla
ihracat gerceklestirilen tlke oldu. Bir
onceki yila gore ylzde 192 artisin ya-
sandigr Irak’a, 2014 yilinin ayni do-
neminde gonderilen Urlnlerin dege-
ri 16,2 milyon dolardi. Listenin ikinci
sirasinda yer alan Suudi Arabistan’a
2015 yilinin Ocak-Mart doneminde ih-
rac edilen Urtnlerin degeri 19,2 milyon
dolar olarak kaydedildi. 2014 yilinin
ayni doneminde bu rakam 12,2 milyon
dolar seviyesindeydi. Suudi Arabistan’a
yonelik ihracat artisi ylizde 57,8 oldu.
Uciincl siradaki Cezayir'e 2014 yilinin
Ocak-Mart doneminde 10,5 milyon do-
lar degerinde insaat ve madencilikte
kullanilan makineler, aksam ve parca-
lari ihrag edilirken bu rakam, 2015 yi-
linin ayni doneminde yiizde 43,8 artisla
15,1 milyon dolar seviyesine ylkseldi.
Dordiincii siradaki iran'a 2014 yilinin
Ocak-Mart doneminde 11,5 milyon do-
larlik ihracat gerceklestirilirken 2015

yilinin ayni déneminde bu rakam yuz-
de 21,4 artisla 13,9 milyon dolar olarak
kaydedildi. Listenin besinci sirasinda
bulunan Almanya’ya 2015 yilinin Ocak-
Mart doneminde 11,2 milyon dolar de-
gerinde Urln gonderildi.

2015 yilinin Ocak-Mart doneminde Tir-

iNSAAT VE MADENCILIKTE KULLANILAN MAKINELER iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi])

INSAAT VE MADENCILIKTE
KULLANILAN MAKINELER

kiye geneli insaat ve madencilikte kul-
lanilan makineler, aksam ve parcalari
ihracati listesinde en fazla artis yizde
192 ile Irak’ta yasandi. Listede ylzde 67
ile Avusturya ikinci sirada bulunurken
s0z konusu Ulkeyi ylzde 57,8 ile Suudi
Arabistan tclncd sirada takip etti.

Kaynak: Tim ihracatgl
Birlikleri Kayitlari

2014 YILI 2015 VYILI (%) DEGiSiM

i MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 5

OLKE (BiN TON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
IRAK 4,5 16,2 36 4,3 473 10,8 -3,0 1920
SUUDI ARABISTAN 3,5 12,2 34 4,7 19,2 4,0 34,0 578
CEZAYIR 2 10,5 52 4.4 151 3.4 1229 43,8
iRAN 2.3 11,5 5.0 26 13,9 5,2 154 214
ALMANYA 3,6 19,3 5.4 2,8 11,2 3,9 -20,7 -41,8
EGE SERBEST BOLGESI 21 71 3,3 3,3 10 3,0 51,3 40,1
iNGILTERE 6.4 14,5 2,3 45 9,2 2,0 -28,3 -36,2
AVUSTURYA 0,8 46 52 11 77 6,6 31,1 67,0
RUSYA 33 20,3 6.0 19 74 3,8 -42,5 -63,3
AZERBAYCAN 1,8 9,8 5,4 15 71 48 -175 -26,8
MAL GRUBU TOPLAMI 60,8 277.9 4,6 61,7 268,4 4,3 1.4 -34




POMPA VE KOMPRESORLER

Pompa ve kompresorler mal gru-
bunda 2015 yilinin Ocak-Mart do-
neminde 175,3 milyon dolar de-
gerinde ihracat gerceklestirildi.
Pompa ve kompresorler drin
grubunda, 2015 yilinin Ocak-Mart
doneminde en fazla ihracat ger-
ceklestirilen Ulke 41,3 milyon
dolarla Almanya oldu. Listenin
ikinci sirasinda bulunan ABD'ye
2015 yiinin Ocak-Mart donemin-
de gonderilen Urlnlerin dege-
ri 10,5 milyon dolar olarak kay-
dedildi. Uclincii siradaki Iran'a
2015 yiinin Ocak-Mart donemin-
de ihrac¢ edilen Urlnlerin degeri
7,3 milyon dolar olarak kaydedil-
di. Dérdiinci siradaki ingiltere'ye
2015 yiinin Ocak-Mart donemin-
de pompa ve kompresorler ka-
leminde ihrac edilen drinle-
rin degeri 6,8 milyon dolar oldu.
Besinci sirada bulunan Irak’a da
2015 yiinin Ocak-Mart donemin-
de 6,8 milyon dolar degerinde
drln ihrac edildi.

2015 vyilinin Ocak-Mart done-
minde Tirkiye geneli pompa ve
kompresorler ihracati tablosun-
da en fazla artis ylzde 3,7 ile
Tlrkmenistan'da yasandi.

U W

POMPA VE KOMPRESORLER iHRACATINDA iLK 10 ULKE Kaynak: Tim ihracatg
(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi) Birlikleri Kayitlari
2014 YILI 2015 YILI (%) DEGiSiM

] MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) .
ULKE (BINTON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
ALMANYA 53 52,1 9,8 52 41,3 79 -2,0 -20,7
ABD 13 11,6 8,6 12 10,5 8,1 -4,1 -9,6
iRAN 0,9 9 9,3 0,6 73 10,5 -27.8 -18.9
INGILTERE 0.8 7.3 8,2 0.9 6.8 6.9 11,8 -6,1
IRAK 15 13 8,6 0.8 6.8 8,2 -45,0 -47.8
TURKMENISTAN 0,6 8.5 10,5 0,7 6,7 9,3 17,9 37
iTALYA 0.8 6 72 0.8 5,1 6.0 17 -14,8
SUUDI ARABISTAN 0,7 4,1 5,7 0,8 5 5,9 19,3 23,0
AZERBAYCAN 0,6 5.8 96 0,5 4,7 8.8 -11,6 -19,0
RUSYA 13 10,5 8,1 0.5 4,2 74 -55,9 -59,6
MAL GRUBU TOPLAMI 25,2 216,2 8.6 23,2 175,3 7.5 -7.9 -18,9
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2015 yilinin Ocak-Mart doneminde ta-
kim tezgahlari ihracati 159,8 milyon do-
lar olarak kaydedildi. Takim tezgahlar
dridn grubunda en fazla ihracat gercek-
lestirilen Almanya’ya 2014 yilinin Ocak-
Mart doneminde 14,17 milyon dolarlik
drdn gonderildi. 2015 yilinin ayni do-
neminden bu rakam ytzde 16,1 artis-
la 16,4 milyon dolar oldu. Listenin ikin-
ci sirasinda bulunan Irak’a 2015 yilinin
Ocak-Mart doneminde 8 milyon dolarlik
ihracat gerceklestirildi. Listenin dctn-
cli sirasindaki iran'a 2015 yilinin Ocak-
Mart doneminde 5,6 milyon dolar de-
gerinde Urln ihrac edilirken bu rakam
ylzde 42 artis kaydederek, 2015 yilinin
ayni doneminden 7,9 milyon dolar oldu.
Dordinct sirada yer alan Rusya'ya
2015 yilinin Ocak-Mart doéneminde ih-
ra¢ edilen drinlerin degeri 6,9 milyon
dolar olarak kaydedildi. Listenin besin-
ci sirasinda bulunan Suudi Arabistan‘a,
2014 yilinin Ocak-Mart doneminde 4,5
milyon dolar degerinde takim tezga-
hi ihrac edilirken bu rakam 2015 yilinin
ayni doneminde yiizde 54,5 artarak 6,9
milyon dolar seviyesine ulasti.

2015 yiinin Ocak-Mart doneminde Tur-
kiye geneli takim tezgahlari drin gru-
bunda ihracat siralamasinda ilk 10 tlke
arasinda en fazla ihracat artisinin ya-

TAKIM TEZGAHLARI iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi])

sandigl tlke yUzde 54,5 ile Suudi Ara-
bistan oldu. Ikinci sirada yizde 42 ile

TAKIM TEZGAHLARI

iran yer alirken Gclincli sirada yiizde
20,9 ile Cezayir bulunuyor.

Kaynak: Tim ihracatgl

Birlikleri Kayitlari

2014 YILI 2015 VYILI (%) DEGiSiM

i MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 5

OLKE (BiN TON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
ALMANYA 1.6 14,1 8,7 2,2 16,4 73 39,3 16,1
IRAK 12 8 6,3 09 8 8,7 -27.2 -0,6
iRAN 0.8 5.6 6,5 1 79 77 19,7 42,0
RUSYA 17 14,5 8,5 0.9 8.9 75 -45,6 -52,2
SUUDI ARABISTAN 0,7 4,5 6,4 1.4 6,9 49 103,0 54,5
CEZAYIR 0,5 46 78 0,6 5,6 9,3 1,5 20,9
ABD 25 11,2 4,4 08 51 6,2 -675 -53,9
POLONYA 0,8 5.9 6.8 0,8 45 5,3 -1.3 -23,2
BULGARISTAN 0,4 4,7 11,2 0,3 3,7 9,3 -59 -21,9
KAZAKISTAN 0.3 3 8,8 0,3 3,4 8,6 17,0 13,9
MAL GRUBU TOPLAMI 25,3 179,8 71 22,6 159,8 71 -10,6 -11,1




‘O¥o

Tarim ve ormancilikta kullanilan maki-
neler, aksam ve parcalari Uriin grubun-
da 2015 yiinin Ocak-Mart déneminde
gerceklestirilen ihracatin degeri 152,5
milyon dolar oldu.

2015 yilinin Ocak-Mart doneminde ta-
rim ve ormancilikta kullanilan makine-
ler, aksam ve parcalari kaleminde en
fazla ihracat ABD’ye gerceklestirildi.
Bir onceki yila oranla ylzde 43,9 ihra-
cat artisinin yasandigi ABD'ye 2014 yi-
linin Ocak-Mart déneminde 27,6 mil-
yon dolar ihracat degerine sahip Urin
gonderilirken bu rakam, 2015 yilinin
ayni déneminde 39,8 milyon dolara yik-
seldi. Listenin ikinci sirasinda yer alan
italya'ya 2015 yilinin Ocak-Mart déne-
minde 15,8 milyon dolarlik ihracat ger-
ceklestirildi. Uclincli sirada bulunan
Sudan’a 2014 yiinin Ocak-Mart done-
minde ihrac edilen tarim ve ormanci-
Ukta kullanilan makineler, aksam ve
parcalarinin degeri 2,6 milyon dolarken
bu rakam 2015 yilinin ayni donemin-
de yiizde 181,6 artisla 7,5 milyon dolar
seviyesine ylkseldi. Dordincl sirada-
ki Cezayir'e 2015 yilinin Ocak-Mart do-
neminde 5,1 milyon dolarlik Urin ihrac
edildi. Besinci siradaki Azerbaycan'a
2015 yiinin Ocak-Mart doéneminde ih-
rac edilen tarim ve ormancilikta kulla-

TARIM VE ORMANCILIK
MAKINELERI

nilan makineler, aksam ve parcalarinin
toplam degeri 5 milyon dolar oldu.

2015 yilinin Ocak-Mart doneminde Tur-
kiye geneli tarim ve ormancilikta kul-
lanilan makineler, aksam ve parcalar
drin grubunda ihracat siralamasinda

TARIM VE ORMANCILIK MAKINELERi iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi)

ilk 10 Ulke arasinda ihracat artisinin en
fazla yasandigi ilk t¢ Ulke siralamasin-
da ise yizde 181,6 ile Sudan ilk sirada
yer alirken yizde 43,9 ile ABD ikinci ve
ylzde 28,2 ihracat artisiyla da Rusya
dcincl oldu.

Kaynak: Tiim Ihracatg!
Birlikleri Kayitlari

2014 YILI 2015 YILI (%) DEGiSiM

] MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) .

ULKE (BINTON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
ABD 2.9 27,6 9,4 53 39,8 75 81,9 43,9
ITALYA 3,8 23,6 6,1 3,3 15,8 4,7 -14,0 -32,8
SUDAN 0,6 2,6 3,9 1.9 75 3,9 183,1 181,6
CEZAYIR 11 B4 5,6 12 51 4,1 9,3 -20,1
AZERBAYCAN 15 7 45 1 5 4,8 -31,8 -277
IRAK 3,3 12,9 3.9 1,2 45 37 -63,2 -65,1
BULGARISTAN 1 5,3 51 1 42 4,0 0,5 -20,6
FRANSA 1,6 5,5 33 1.4 3.9 2,8 -15,1 -29,2
RUSYA 0,6 3 4,6 0.8 3,8 4,6 27,4 28,2
FAS 1.4 6 42 11 3,7 3,3 -22,5 -39,0
MAL GRUBU TOPLAMI 324 174,3 54 30,9 152,5 4,9 -4,5 -12,5

WL




‘@ gostergeler
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moment

Vanalar ihracati 2015 yilinin Ocak-Mart
doneminde 115,8 milyon dolar olarak
kayda gecti.

Vanalar sektortinde 2015 yiinin Ocak-
Mart déneminde en fazla ihracat ger-
ceklestirilen Ulke 12,1 milyon dolarla
Almanya oldu. Listenin ikinci sirasinda
yer alan Irak’a yonelik vanalar ihraca-

VANALAR iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi])

VANALAR

t1 2015 yilinin Ocak-Mart déneminde 9,5
milyon dolar olarak kaydedildi. Listenin
licincli sirasinda bulunan iran’a 2015
yilinin Ocak-Mart déneminde 7,3 milyon
dolarlik ihracat gerceklestirilirdi. Dor-
dinci siradaki Azerbaycan'a 2015 yili-
nin Ocak-Mart doneminde 7 milyon do-
larlik ihracat gerceklestirildi. Listenin

besinci sirasinda yer alan Misir'a 2015
yilinin Ocak-Mart déneminde 6,8 milyon
dolar degerinde Urin ihrac edildi.

2015 yilinin Ocak-Mart doneminde Tir-
kiye geneli vanalar sektorinde ihra-
cat siralamasinda ilk 10 Ulke arasin-
da en fazla ihracat artisi ylzde 4,4 ile
Tlrkmenistan'da yasandi.

Kaynak: Tim ihracatgl
Birlikleri Kayitlari

2014 YILI 2015 VYILI (%) DEGiSiM

i MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 5

OLKE (BiN TON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
ALMANYA 21 17,6 8,3 1.8 121 6,6 -12,4 -30,9
IRAK 12 124 10,0 1 9,5 9,0 -15,0 -23,4
iRAN 0.6 11,7 18,3 0,3 73 19,8 -42,3 -377
AZERBAYCAN 1 79 78 0,5 7 12,2 -43,2 -111
MISIR 0.9 8 8,6 0,7 6,8 8,8 -16,4 -14,3
RUSYA 0,5 6,6 11,2 1 58 5,7 72,9 -123
TURKMENISTAN 0,5 4,4 77 0,6 4,6 73 9,4 4,4
FRANSA 0,4 46 11,6 0,4 42 8,8 18,9 -9,4
ABD 0,2 3,6 171 0,2 3,8 16,6 72 3,7
iNGILTERE 0,2 4,8 17,8 0,2 3,3 14,2 -15,1 -32,3
MAL GRUBU TOPLAMI 13,9 1414 10,1 12,6 115,8 9,1 -9,4 -18,1




Gida sanayi makineleri ihracati 2015 yi-
linin Ocak-Mart doneminde bir onceki
yilin ayni donemine gore yizde 16,4 ar-
tis gosterdi. 2014 yilinin Ocak-Mart do-
neminde 100,3 milyon dolar degerinde
ihracat gerceklestiren sektoriin, 2015
yilinin ayni donemindeki ihracati 116,8
milyon dolar olarak kaydedildi.

Gida sanayi makineleri kaleminde 2015
yilinin Ocak-Mart déneminde en fazla
ihracat gerceklestirilen Ulke 24,8 mil-
yon dolarla Cezayir oldu. Yizde 3922
ihracat artisinin yasandigi Cezayir'e
2014 yiinin ayni doneminde 5 milyon
dolarlik ihracat gerceklestirilmisti.
Cezayir'in ardindan ikinci sirada bulu-
nan iran'a yonelik gida sanayi makine-
leri thracati 2015 yilinin Ocak-Mart do-
neminde 8,6 milyon dolar oldu. Yizde
44,8 ihracat artisinin yasandigi soz ko-
nusu Ulkeye 2014 yilinin ayni dénemin-
de gonderilen Urlnlerin degeri 5,9 mil-
yon dolardi. Listenin Ucincl sirasinda
yer alan Kazakistan'a 2014 yilinin Ocak-
Mart doneminde 3,8 milyon dolarlik
drdn ihrac edilirken bu rakam 2015 yili-
nin ayni doneminde ylzde 119,5 artarak
8,3 milyon dolar seviyesine yikseldi.
Dordiinci sirada bulunan Ozbekistan'a
2015 yilinin Ocak-Mart doneminde 5,9
milyon dolar dederinde ihracat gercek-

GIDA MAKINELERi iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi)

GIDA MAKINELERI

lestirildi. 2014 yilinin ayni doneminde bu
rakam 4,8 milyon dolar seviyesindey-
di. Kazakistan'a yonelik ihracat artisi
ylzde 22,3 oldu. Besinci siradaki Irak'a
2015 yilinin Ocak-Mart doneminde 5,4
milyon dolar degerinde gida sanayi ma-
kineleri ihracati gerceklestirildi.

2015 yiinin Ocak-Mart déneminde Tdr-
kiye geneli gida sanayi makineleri sekto-
rinde ihracat siralamasinda ilk 10 dlke
arasinda en fazla ihracat artisinin yasan-
digi Ulke ylzde 4.736,3 ile Kenya oldu.
Cezayir yiizde 392,2 ile ikinci, italya ise
ylzde 227,6 ile Gclncl sirada yer ald1.

Kaynak: Tim ihracatci
Birlikleri Kayitlari

2014 YILI 2015 YILI (%) DEGiSiM

] MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) .

ULKE (BINTON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
CEZAYIR 0,7 5 6.8 3,8 24,8 6.4 424,6 392,2
iRAN 1 5.9 5,7 0,6 8,6 12,6 -34,8 44,8
KAZAKISTAN 03 3,8 10,0 2 8,3 41 428,6 119,5
OZBEKISTAN 14 4,8 3.3 1 5.9 5,7 -29,9 22,3
IRAK 2,1 14,1 6,5 11 5,4 49 -48,7 -61,5
KENYA 0,004 0,09 21,7 0.8 4.4 52 | 19.999,9 4.736,3
MISIR 1,6 6,5 3,9 1,1 3,5 3,2 -33,2 -45,6
HINDISTAN 0.1 1 8,0 0,3 2,7 6.9 205,7 165,2
RUSYA 0.9 6,2 6.8 0.4 2,4 51 -47,7 -60,9
ITALYA 01 0,6 6.3 0,3 21 6.8 204,3 2276
MAL GRUBU TOPLAMI 16,4 100,3 6.1 19,5 116,8 6,0 18,8 16,4

U W




REAKTOR VE KAZANLAR

Reaktdrler ve kazanlar ihracati 2015
yilinin Ocak-Mart déneminde 93,6 mil-
yon dolar olarak kaydedildi.
Reaktdrler ve kazanlar drin gru-
bunda 2015 vyilinin Ocak-Mart do-
neminde 22,5 milyon dolarla en
fazla Almanya'ya ihracat gercekles-
tirildi. Listenin ikinci sirasinda bu-
lunan ingiltere’'ye 2015 yilinin Ocak-
Mart déneminde 13,8 milyon dolarlik
riin ihrac edildi. Uglincli sirada yer
alan Rusya'ya 2014 yiinin Ocak-Mart
doneminde 7,2 milyon dolarlik ihra-
cat gerceklestirilirken 2015 yilinin ayni
doneminde bu rakam yiizde 14,1 artis-
la 8,3 milyon dolar seviyesine ylksel-
di. Listenin dérdincid sirasinda bulu-
nan Ispanya’ya 2015 yilinin Ocak-Mart
doneminde 5,2 milyon dolarlik ihracat
gerceklestirildi. Besinci siradaki Cin'e
2015 yilinin Ocak-Mart doneminde ih-
rac edilen reaktorler ve kazanlarin de-
geri 4,9 milyon dolar oldu.

2015 yiinin Ocak-Mart doneminde
Tirkiye geneli reaktorler ve kazanlar
drdn grubunda ihracat siralamasin-
dailk 10 tlke arasinda en fazla ihracat
artisi ylizde 43,2 ile Ukrayna'da yasan-
di. Bu dlkenin ardindan yiizde 34 ile
Romanya gelirken ylizde 14,1 ile Rus-
ya UclncU sirada yer aldi.

moment

REAKTOR VE KAZANLAR iHRACATINDA iLK 10 ULKE Kaynak: Tim ihracatc
(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi]) Birlikleri Kayitlari
2014 YILI 2015 VYILI (%) DEGiSiM

i MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 5
OLKE (BiN TON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
ALMANYA 19 27.3 14,3 15 22,5 14,7 -20,0 -174
INGILTERE 1 14,2 13,7 11 13,8 11,7 13,1 -3,0
RUSYA 1 72 6.9 11 8,3 73 8,0 14,1
iSPANYA 0,5 71 12,8 04 52 11,5 -184 -26,8
GiN 0.6 73 11,5 0.3 4,9 13,0 -40,7 -32,7
ROMANYA 0,5 31 6.3 0,7 42 5,5 53,4 34,0
ITALYA 0.3 4,1 11,9 0,5 41 71 66,0 -0,7
BELGIKA 0,2 35 15,3 0,3 37 9,9 62,7 5,8
UKRAYNA 0.3 21 6,1 0,7 3 4.4 99,6 43,2
AVUSTURYA 01 2.3 14,1 0,2 2 10,1 24,3 -11,0
MAL GRUBU TOPLAMI 134 1077 8,0 14,5 93,6 6.4 8,6 -13,1




DOKUM MAKINELER]

Hadde ve dokim makineleri sektorin- Hadde ve dokim makineleri mal gru- keye 2014 yilinin ayni doneminde 8,3
de 2015 yilinin Ocak-Mart donemin- bunda 2015 yilinin Ocak-Mart donemin-  milyon dolar degerinde Uriin gonde-
de 75,5 milyon dolar degerinde ihracat de 11,9 milyon dolarla en fazla Rusya’ya rilmisti. Rusya'ya ydnelik ihracat artisi
gerceklestirildi. ihracat gerceklestirildi. S6z konusu Ul-  ylzde 42 oldu. Listenin ikinci sirasinda
yer alan Almanya’ya 2015 yilinin Ocak-
Mart doneminde 6,4 milyon dolarlik ih-
racat gerceklestirildi. Uglinct siradaki
Iran’a 2015 yilinin Ocak-Mart dénemin-
de 5,6 milyon dolar degerinde Urln ih-
ra¢ edildi. Dordincli sirada bulunan
Nijerya‘ya 2014 yilinin Ocak-Mart déne-
minde 86 bin dolar degerinde Urin ih-
rac edilirken 2015 yilinin ayni dénemin-
de bu rakam ylzde 5.996,8 artisla 5,2
milyon dolar seviyesine yikseldi. Liste-
nin besinci sirasindaki Misir'a 2015 yi-
linin Ocak-Mart doneminde 3,5 milyon
dolar degerinde hadde ve dokim ma-
kineleri ihrac edildi. 2014 yilinin ayni
doneminde bu rakam 1,6 milyon dolar
seviyesindeydi. Misir'a yonelik ihracat
artisi yizde 109,1 oldu.

2015 yilinin Ocak-Mart déneminde Tir-
kiye geneli hadde ve dokim makine-
leri sektorlnde ihracat siralamasin-
da itk 10 Ulke arasinda ihracat artisinin
en fazla yasandigi tlke ylzde 5.996,8 ile
Nijerya oldu. Nijerya'nin ardindan ikinci
sirada yiizde 524,3 ile ingiltere ve lciin-
cl sirada ise yuzde 168,5 ihracat arti-
siyla Irak bulunuyor.

IIillll HADDE VE
- Am\
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HADDE VE DOKUM MAKINELERi iHRACATINDA iLK 10 ULKE Kaynak: Ttim ihracatg
(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi) Birlikleri Kayitlari
2014 YILI 2015 YILI (%) DEGiSiM

] MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) .
ULKE (BIN TON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
RUSYA 04 8,3 20,0 15 11,9 75 279.9 42,0
ALMANYA 13 12,2 9,3 0,5 6.4 10,8 -54,9 -47.9
iRAN 2 15 73 0.9 5.6 6.3 -56,0 -62,2
NIJERYA 0,03 0,08 2,6 0,6 5,2 86 | 17426 5.996,8
MISIR 0.1 16 8,6 0,6 3,5 5,8 209,3 109,1
CEZAYIR 0,1 15 11,2 1 2,6 2,5 663.,8 73,1
ABD 0,9 3 32 0,5 26 4,9 -41,7 -11,5
IRAK 0.3 0.9 2.4 0,1 2,4 134 -53,0 168.,5
iNGILTERE 0,06 0.3 5.9 0.3 2.3 6.8 438,3 524,3
ITALYA 0.6 49 75 0.3 21 5,5 -41,9 -57.3
MAL GRUBU TOPLAMI 10,7 84,2 7.9 11 75,5 6,9 29 -10,3




[E ISITICILAR VE FIRINLAR

Isiticilar ve firinlar ihracati 2015 yili-
nin Ocak-Mart doneminde 57,8 mil-
yon dolar olarak kaydedildi.

Isiticilar ve firinlar Grdn grubunda
2015 yiinin Ocak-Mart doneminde 5
milyon dolarla en fazla Almanya'ya
ihracat  gerceklestirildi.  Listenin
ikinci sirasinda ise 3 milyon dolar-
la Fransa bulunuyor. Uclincii sira-
daki Italya'ya 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde ihra¢ edilen drinlerin
degeri 2,5 dolarken 2015 yilinin ayni
doneminde bu rakam yizde 14,4 ar-
tisla 2,9 dolar oldu. Listenin doérdin-
cl ve besinci sirasinda ise sirasiyla
Azerbaycan ve Rusya yer aliyor. Dor-
diincl siradaki Azerbaycan'a 2015 yi-
linin Ocak-Mart doneminde gonderi-
len Urdnlerin degeri 2,6 milyon dolar
oldu. Besinci siradaki Rusya’ya 2015
yilinin Ocak-Mart déneminde 2,2 mil-
yon dolarlik isiticilar ve firinlar ihra-
cati gerceklestirildi.

2015 yilinin Ocak-Mart déneminde isi-
ticilar ve firinlar mal grubunda ihra-
cat siralamasinda itk 10 Ulke arasin-
da en fazla ihracat artisi yizde 290 ile
Ozbekistan'da yasandi. Ozbekistan'in
ardindan yizde 54,7 ile ABD gelirken
yluzde 28,3 ile Birlesik Arap Emirlikle-
ri dclincl sirada yer aldi.

moment

ISITICILAR VE FIRINLAR iHRACATINDA iLK 10 ULKE Kaynak: Tim ihracatc
(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi]) Birlikleri Kayitlari
2014 YILI 2015 VYILI (%) DEGiSiM

) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 5
OLKE (BiN TON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
ALMANYA 0.9 73 78 0,7 5 6.4 -15.4 -31,3
FRANSA 0.4 3,7 8,3 04 3 73 -53 -16,4
ITALYA 0,2 2,5 10,1 04 2,9 70 B4,7 14,4
AZERBAYCAN 0,2 3.9 13,4 0,2 2,6 11,7 -23,6 -33,5
RUSYA 0.4 3,9 9,3 0.3 2,2 71 -25,5 -43,0
BAE 0,07 1,6 22,5 01 21 18,1 60,2 28,3
ABD 0,09 12 12,6 01 19 13,3 48,5 54,7
OZBEKISTAN 0,05 04 8,5 0,2 1.9 6.9 378,1 290,0
IRAK 0.4 2.9 8.5 0,2 18 6.4 -35,6 -36,4
SUUDI ARABISTAN 0,2 2 8.4 0,2 16 72 -6,1 -19.4
MAL GRUBU TOPLAMI 9,6 75,8 7.8 7.8 57,8 7.4 -18,7 -23,5




——

Ambalaj makineleri Urin gru-
bunda 2014 yilinin Ocak-Mart
déneminde 31,2 milyon do-
larlik ihracat gerceklestiri-
lirken bu rakam, 2015 yilinin
ayni doneminde ytizde 8,6 ar-
tisla 33,9 milyon dolar olarak
kaydedildi.

Ambalaj makineleri mal gru-
bunda 2015 yilinin Ocak-Mart
déneminde 3,1 milyon dolarla
en fazla Cezayir'e ihracat ger-
ceklestirildi. S6z konusu Ulke-
ye 2014 yilinin ayni doneminde
ihrac edilen drinlerin degeri
1.3 milyon dolar seviyesindey-
di. Cezayir'e yonelik ihracat
artisi ylzde 138,4 oldu. Lis-
tenin ikinci sirasinda ise Irak
bulunuyor. 2014 yilinin Ocak-
Mart doneminde Irak'a ihrac
edilen drdnlerin degeri 1,8
milyon dolarken 2015 yilinin
ayni doneminde bu rakam yiiz-
de 30,6 artisla 2,4 milyon dolar
olarak kaydedildi. Uclincii si-
radaki Polonya'ya 2014 yilinin
Ocak-Mart déneminde 73 bin
dolar degerinde ambalaj ma-
kinesi ihrac edilirken 2015 yili-
nin ayni doneminde bu rakam

ylzde 2.252 artisla 1,7 milyon
dolar oldu. Listenin dordiinci
ve besinci sirasinda ise iran
ve Suudi Arabistan yer aliyor.
Dérdunci siradaki iran‘a 2014
yilinin Ocak-Mart doneminde
417 bin dolar degerinde Urin
gonderilirken bu rakam 2015
yilinin ayni doneminde yizde
276,8 artisla 1,5 milyon dolar
seviyesine yukseldi. Besinci
siradaki Suudi Arabistan’a ise
2015 yilinin Ocak-Mart done-
minde ihrac¢ edilen Urlnlerin
degeri 1,5 milyon dolar olarak
kayda gecti. 2014 yilinin ayni
doneminde bu rakam 1 milyon
dolardir. S6z konusu Ulkeye yo-
nelik ihracat artisi yizde 51,3
oldu.

2015 yiinin Ocak-Mart done-
minde Turkiye geneli amba-
laj makineleri drin grubun-
da ihracat siralamasinda ilk
10 Ulke arasinda en fazla ih-
racat artisi ylzde 2.252 ile
Polonya'da yasandi. Bu dl-
kenin ardindan yizde 276,8
ile Iran gelirken yiizde 138,4
ile Cezayir Uclincl sirada yer
aldi.

AMBALAJ MAKINELERIi iHRACATINDA iLK 10 ULKE

AMBALAJ MAKINELERI

Kaynak: Tiim Ihracatg!

(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi)

Birlikleri Kayitlari

2014 YILI 2015 YILI (%) DEGiSiM

] MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) .

ULKE (BINTON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
CEZAYIR 0,03 13 38,4 0,08 31 35,3 159,4 138,4
IRAK 01 18 16,1 01 2.4 159 31,9 30,6
POLONYA 0,002 0,07 30,9 0,04 1,7 41,5 | 16553 2.252,0
iRAN 0,01 0.4 21,2 0,06 15 24,2 230,5 276,8
SUUDI ARABISTAN 0,05 1 19,7 0,06 15 22,8 30,8 51,3
RUSYA 0,03 0.9 30,7 01 15 13,7 254,0 57,9
TURKMENISTAN 01 0,6 53 0,1 13 8,4 27,4 1034
ALMANYA 0,04 1 24,2 0,08 12 14,2 114,9 26,4
MISIR 0,08 18 22,5 0,07 1 134 -39 -42,9
LiBYA 0,08 1,6 19,2 0,04 0,9 18,6 -43,9 -45,6
MAL GRUBU TOPLAMI 13 31,2 22,8 1,7 33,9 19,2 29,1 8,6
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Tdrbin, turbojet, hidrolik silindir aksam
ve parcalari ihracati 2015 yilinin Ocak-
Mart doneminde bir dnceki yilin ayni
donemine gore yuzde 9,5 artis gosterdi.
2014 yiinin Ocak-Mart déneminde 79,4
milyon dolar degerinde ihracat gercek-
lestiren sektdrin, 2015 yilinin ayni do-
nemindeki ihracati 86,9 milyon dolar
olarak kaydedildi.

Tarbin, turbojet, hidrolik silindir ak-
sam ve parcalari kaleminde 2015 yili-
nin Ocak-Mart doneminde en fazla ih-
racat gerceklestirilen Ulke 54,8 milyon
dolarla ABD oldu. Yizde 10,2 ihracat
artisinin yasandigi ABD'ye, 2014 yili-
nin ayni déneminde 49,8 milyon dolar-
ik ihracat gerceklestirilmisti. ABD'nin
ardindan ikinci sirada bulunan Birlesik
Arap Emirlikleri'ne yonelik tirbin, tur-
bojet, hidrolik silindir aksam ve parca-
lari ihracati 2015 yilinin Ocak-Mart do-
neminde 4,5 milyon dolar oldu. Yizde
2.090 ihracat artisinin yasandigi soz ko-
nusu llkeye, 2014 yilinin ayni dénemin-
de gdénderilen Urtnlerin degeri 209 bin
dolardi. Listenin Uclncl sirasinda yer
alan Belcika'ya 2014 yilinin Ocak-Mart
doneminde 1,8 milyon dolarlik triin ih-
rac edilirken bu rakam 2015 yilinin ayni
doneminde ytizde 31,4 artarak 2,4 mil-
yon dolar seviyesine ylkseldi. Dor-

TURBIN, TURBOJET,
HIDROLIK SILINDIR

dinci siradaki Myanmar’a 2015 yilinin
Ocak-Mart déneminde 2,4 milyon dolar
degerinde tirbin, turbojet, hidrolik si-
lindir aksam ve parcalari ihrac edildi.
Besinci sirada bulunan Fransa'ya 2015
yilinin Ocak-Mart déneminde 2,3 milyon
dolar degerinde ihracat gerceklestirildi.
2015 yiinin  Ocak-Subat ddoneminde

TURBIN, TURBOJET, HiDROLIK SiLiNDiR iHRACATINDA iLK 10 ULKE

(2014 ve 2015 Yillari Ocak-Mart Dénemi])

Tirkiye geneli tirbin, turbojet, hidrolik
silindir aksam ve parcalari sektoriinde
ihracat siralamasinda ilk 10 Ullke ara-

sinda en fazla ihracat artisi ylizde 2.090
ile Birlesik Arap Emirlikleri'nde ger-
ceklesti. Listede Belcika ylzde 31,4 ile
ikinci, Ingiltere ise yiizde 28 ile ticlincii
sirada yer ald.

Kaynak: Tim ihracatgl
Birlikleri Kayitlari

2014 YILI 2015 VYILI (%) DEGiSiM

i MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER ) 5

OLKE (BiN TON) (MILYON $) $/KG (BiN TON) [MILYON $] | $/KG MiKTAR DEGER
ABD 0,1 49,8 | 454,1 0,09 54,8 | 5553 -99 10,2
BAE 0,03 0,2 6,7 0,02 45 | 2066 -28,8 2.090,0
BELGIKA 0,04 1.8 39,7 0,03 2.4 76,2 -31,5 314
MYANMAR (BURMA) 0 0 - 0.4 2.4 5,5 - -
FRANSA 01 4,2 36,4 01 2,3 18,7 78 -44,8
iNGILTERE 0,004 1,2 | 2924 0,01 1,6 | 1376 172,0 28,0
iRAN 03 1.9 4,9 04 15 3,7 75 -19,3
ALMANYA 01 2 15,6 01 1.4 12,9 -13,7 -28,6
iSPANYA 0,01 17 | 1008 0,007 1,2 | 1633 -55,9 -28,6
AVUSTURYA 0,2 1.4 51 0,2 1.2 4,4 -0,2 -14,8
MAL GRUBU TOPLAMI 3,2 79,4 24,8 29 86,9 29,1 -6,6 9,5




MAKINE SEKTORUNUN TAMAMI iTiBARIYLE iHRACAT GERGEKLESTIRILEN iLK 20 ULKE Kaynak: Tiim ihracatgl

(2014-2015 YILLARI 1 OCAK-31 MART DONEMI) Birlikleri Kayitlari
2014 YILI 2015 YILI % DEGiSiM
ENTON) | (MidONs) | (BINTON) | (MilvONS)
ALMANYA 53 602 53 507 1,0 -15,8
ABD 17 233 18 222 2.3 -4,8
iNGILTERE 44 199 45 184 15 -7
IRAK 32 171 23 148 -29,0 -13,7
ITALYA 25 138 27 124 9,9 -9,5
FRANSA 32 157 29 122 -g9,2 -22,6
iRAN 16 114 15 103 7.2 -10,1
RUSYA 20 159 15 89 -28,1 -44,3
CEZAYIR 10 ] 17 88 70,1 38,6
iSPANYA 17 76 24 88 43,0 15,7
SUUDI ARABISTAN 11 61 12 77 16,3 24,9
ROMANYA 9 72 10 66 176 -8,1
AZERBAYCAN 11 80 9 B1 -20,3 -23,5
POLONYA 12 67 12 60 -15 -9,8
TURKMENISTAN 9 63 7 51 -15,3 -19,3
MISIR 10 52 10 49 -3,6 -6,2
MALEZYA 1 18 1 4g -11,1 152,1
BELGIKA 8 4y 10 43 19,1 -1,6
HOLLANDA 5 43 B 43 21,0 0.6
BAE 4 54 5 41 24,1 -24,9
DIGER 168 1.063 172 953 2,6 -10,3
TOPLAM 514 3.531 519 3.164 1,1 -10,4

U W

TURKIYE’NiN ULKELERE GORE GENEL iHRACATI (1 OCAK-31 MART DONEMI)

2014 YILI 2015 YILI

) MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER

ULKE (BINTON]) (MILYON $) (BINTON) (MILYON $)
ALMANYA 681 3.705 683 3.166
IRAK 2.744 3.007 2.242 2.293
iNGILTERE 708 2.258 622 2.203
ITALYA 1.048 1.812 1.161 1.602
ABD 828 1.353 1.312 1.537
FRANSA 375 1.615 318 1.387
iSPANYA 723 1.101 902 1.158
RUSYA 796 1.437 722 938
BAE 658 797 1.054 935
iRAN 249 663 277 875
SUUDI ARABISTAN 44 719 503 793
HOLLANDA 381 908 306 727
BELGIKA 310 741 337 639
ROMANYA 363 738 333 639
MISIR 926 765 700 635
ISRAIL 850 789 800 625
POLONYA 182 608 210 567
AZERBAYCAN 272 609 220 538
CEZAYIR 228 529 245 459
TURKMENISTAN 152 495 169 457
DIGER 11.062 12.351 10.443 10.290
TOPLAM 23.970 37.010 23.571 32.474
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FABTECH Mexico

Metal isleme
5-7 Mayis 2015 @Mexico City

BLECHEXPO
Metal isleme, Takim Tezgahlarn

3-6 Kasim 2015 @Stuttgart




METALLOOBRABOTKA
» Metal isleme .
25-29 Mayis 2015 @Moskova !
JAPONYA
AGROPRODOMASH FOOMA

Gida isleme endUstrisi

5-9 Ekim 2015 @Moskova
L WIN RUSYA

Takim tezgahlan Otomasyon, Uretim Teknolojisi,
510 Ek - Uretim Miihendisligi, Takim Tezgahlari

2-4 Aralik 2015 @Ekateringburg

ENDONEZYA

MACHINETOOL

2-5 Aralik 2015 @ a
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Makine thracatGilari Birligi ......................ccccccccoovvvvvvvnornnensessssssesssssssssessessssssssssesesee: 0312 447 27 HO oo, www.makinebirlik.com
Makine Tanitim Grubu ... 0312447 27 0. www.makinetanitimgrubu.com
Makine imalat Sanayi Dernekleri Federasyonu....................c.cccccovevervverereeernnnnn. 0312 447 BS 23 www.makfed.org
Makine Sanayi Sektor Platformu ... 0312 447 27 40 www.turkmakinesanayi.com
TURQUM ..o 0312447 27 4O www.turqum.caom

I RESMi KU RUM LA R 1S

Ekonomi Bakanhg: . www.ekanomi.gov.tr
Maliye Bakanhigi.....................cccocoooivivniniinnininnnnnnnnnsnnenoe: 0312 415 29 00 www.maliye.gov.tr
Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanli@i........................cccooooiiiins 0312 201 S0 00 www.sanayi.gav.tr
Giimrik ve Ticaret Bakanli@i ... 0312 306 80 00, www.gumrukticaret.gov.tr
Kalkinma BaKanliGi ... s 0312 294 SO 00 www.dpt.gov.tr
Thracat Bilgi PIatformu .................cccccccccccvvvvovonnnsssssssessssssssssssssssssssssssssssssss e 0312 417 P2 23 www.igeme.org.tr
Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi.......................ccccoocooiviiiiiiis 0312 218 20 00 www.tobb.org.tr
Dig Ekonomik iligkiler KUrUIU ................ccccccccccoiiivvmninnsecccicccceeoees s 0212 339 50 00 www.deik.org.tr
Tirk ighirligi ve Kalkinma idaresi Bagkanhi . www.tika.gov.tr
Tiirkiye Istatistik KUFUMU....................cccccooooiiiiiiiiiiieieieoeoeeoee oo 0312 410 04 10 www.tuik.gov.tr
Hazine MGSteSarligl.................ccc.cooooviiiiiiiii s 0312 204 B0 00 www.hazine.gav.tr
TUBITAK ........ccc..coocccvrmmmmmiieieieieioiooeooesseeseeeee e ossssss s 0312 468 53 00........coommvorereccceeicccrerrerssesseeenn www.tubitak.gov.tr

I SEKTOREL ORGUT L E R

Akigkan Glicii Dernedi.................cccoocviveinivncnininninnnnnnsnnnnnnnnes 0212 210 3 23 www.akder.org
Ambalaj MakinecileriDernegi.....................cccccocovivviinicincinnnnnnnnn 0218 SAS AG LB i www.amd.arg.tr

Anadolu Asansdrciiler Dernedi... www.anasder.org.tr

Anadolu Un SanayicileriDernegi ... 0312 281 04 BB.vvevvrcrivreiseesienss s www.ausd.org.tr
Arag ve Arag Ustii Ekipman ve Ig Mak. Ureticileri BirligiDer................................ 0212 440 18 U3 ..o www.arusder.org
Asansor ve Yiirilyen Merdiven SanayicileriDernegi ..., 0216 326 48 51 .o www.aysad.org.tr
Baglant: Elemanlar Sanayici ve isadamlari Dernegi......................................... 0212 609 06 35..ciciviis www.hesiadturkey.com
Elektrikli Ving Imalatgilar Birligi Dernedi............cccc.coooovvveeeccccccivvnnrs 0216 SHB 1L B7 i www.tevid.org
Endiistriyel Otomasyon SanayicileriDernegi...................cccccocoovcvvivniiininnn, 0216 4B 4B IB...cvvvvrreiiririsreeenesnsn s www.enasad.org
iklimlendirme, Sogutma, Klima imalatgilari Dernegi.........................cccovvvo... 0218 UBY UL 9B www.iskid.org.tr
iMES Sanayi Sitesi......................ccoccovmnnnisssicccce oo 02163643347 WwWw.imes.org
istif Makinalan Distribiitorleri ve imalatgilari Dernedi........................................ 0218 4B7 09 4B .o www.isder.org.tr
is Makinalari Mithendisleri Birligi.................................ccoeiecciiivvrernsisssssccccorenesss 031238578 ..o www.ismakinalari.org.tr
Kazan ve Basingli Kap Sanayicileri Birligi ..., 0212 222 8L 33 www.khsb.org
Makine imalatgiart Bitligi.........................cccccccccoovvvvvvververneeneeeseeseseeeeesesseeesesseseeeseeee 0312488 37 Ui www.mib.org.tr
OSTIM Organize Sanayi BOIGESi........................cccccccccvvvvvemeeevemsseseseeeesmesseeeeseeseeeeeeeeeeeeeen 031238550 90 www.astim.org.tr
Oncii Sanayiciigadamlari Dernedi.........................cccoooccccecciivveeroscsssseicccveresss 0312395 73 90 i s www.oncuder.com
Plastik Sanayicileri Dernegi ... 0212 AL PO 8BS www.pagder.org
Saglik Geregleri Ureticileri ve Temsilcileri Dernedi...........................cccccioi.. 0312433 77 88 www.sader.org.tr
Sakarya ili 2. Organize Sanayii Bolgesi Miitegebbisleri Dernegi......................... 0264 B5U 58 33 s www.s2osh.org.tr
Tekstil Makine ve Aksesuarlari Sanayicileri Dernegi..........................ccoccoccoovvn, 0212 552 76 B0 www.temsad.com
Tibhi Cihaz Uretici ve Tedarikgi Dernekleri Federasyonu..................................... 0312488 B B4 ..o www.tumdef.org
Tiim Asansor Sanayici ve isadamlariDernegi..........................ccccccccccccoccoocooi... 0216 324 34 36 www.tasiad.org.tr
Tiirk Pompa ve Vana Sanayicileri Dernegi.....................cccoocoinininnn, 0312 25510 73 s www.pomsad.aorg.tr
Tirkiye is Makineleri Distribuitorleri ve imalatgilan Birligi.................................. 0218 U77 70 77 oo www.imder.arg.tr

Tirkiye Mermer Dogaltas ve Makineleri Ureticileri Birligi..

. www.tummer.org.tr
Tiirk Tarim Alet ve Makineleri imalateilari Birligi.......................................... 03124193794

www.tarmakhir.arg
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TMG SHOW AT HANNOVER
MESSE IS GOING ON

Turkey, the country that made the biggest influence at the Hannover Messe 2015 with
the host country Germany and the partner country India, added a new success story to
the efficient promotional efforts of the TMG going on for years, showing its power in
the sector to the world once again.

annover Messe, one

of the leading in-

dustry  technology

fairs in the world,

was held in Germa-
ny between 13 and 17 April. 229
Turkish companies attended the
fair, which hosted 6,500 companies
from 70 countries. Making the big-
gest influence after the host coun-
try Germany and the partner coun-
try India, Turkey managed to be the
center of attention again thanks to
the successful efforts of the Turk-
ish Machinery Group going on for
years. The TMG gave information
on the Turkish machinery sector
to its visitors at its stands in Hall 5
and 15, and it drew attention to the
Turkish machinery sector through
its advertisements at the airport
and the fair venue. The TMG ad-
vertisements in German featuring
the “Turkish Machinery” logo were
seen first at the airport, and also on
the advertising columns at the fair
venue, advertisement cubes, shut-
tles, taxi stations, billboards, fair
maps and the official fair newspa-
per. In this way, more than 200,000
people visiting the fair and thou-
sands of participants were in-
formed about the advantages of the
Turkish machinery sector. The TMG
was the sponsor of the inauguration
ceremony attended by Angela Mer-

moment




kel, Chancellor of Germany, and
Narendra Modi, Prime Minister of
India. Turkish beverages were pro-
moted at the cigarette hall spon-
sored by the TMG. In addition, there
were cube and board advertise-
ments in the area where the inau-
guration ceremony was held. MAIB
and TMG were represented at the
fair by Adnan Dalgakiran, Chair-
man of the Board of Directors, Nec-
mettin Oztlrk, Vice Chairman, Sev-
da Kayhan Yilmaz, Ali Eren, Tamer
Guven, Ferdi Murat Gul, Mehmet
Agrikli and Menderes Akar, Mem-
bers of the Board of Directors. The
Pump and Valve Industrialists As-
sociation [POMSAD] was represent-
ed by the General Secretary Gokhan
Tlrktan at the TMG stand in Hall 15
throughout the fair. Abdullah Par-
lar, Director of the Fluid Power As-
sociation, and Fulya Cinar Onal,
Economy Expert of the Machinery
Exporters Union, attended the event
as guests of the TMG to inform the
visitors about the machinery sub-
industry associations. Kudret Cer-

an, Trade Attaché for Hannover,
also supported the TMG in its pro-
motional efforts. Paying frequent
visits to the fair venue, Ceran talked
to visitors and the board members
representing the TMG at the fair. On
the second day of the fair, a cocktail
party was held, which was attend-
ed by a group of around 200 people
consisting of Turkish and German

guests. It was interesting to see that
the newspaper Messe Daily, which
featured TMG advertisements dur-
ing the fair, covered news praising
the Turkish machinery sector. In
addition, database CDs, catalogues,
and USB drives featuring informa-
tion on MSSP members and written
documents prepared by them were
distributed at the TMG stand.
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TMG ACCELERATED I'TS
US ACTIVITIES WI'TH
NPE 2015 FAIR

The Turkish Machinery Group attended the plastics and plastics machinery fair NPE
2015 (The International Plastics Showcease). Organizing its second event in the USA,

one of its target countries, the TMG took a major step to strengthen the image of the

Turkish machinery.

he TMG attended the
NPE 2015 Fair, one of
the major fairs in the
plastics and plastics
machinery sector or-
ganized in the USA between 23 and
27 March, and was represented at
a stand. Turkish plastics machin-
ery manufacturers were promot-
ed in TMG's advertisements placed

-

- MACH

at the entrance to south hall of the
fair venue, moving walkways, sec-
tor magazines and the fair news-
paper. The advertisements fea-
tured the logos of the TMG and
PAGDER together. 20 companies
manufacturing plastics, raw ma-
terial and plastics machinery at-
tended the fair, which the Istanbul
Minerals and Metals Exporters As-

TURKISH

INERY

imachinery.org

sociation participated on a nation-
al level. Besides the TMG, PAGDER
also supported the Turkish com-
panies attending the fair. A flyer
was designed by the TMG, which
featured the names and stand
numbers of the Turkish compa-
nies participating on the individu-
al and national level, and distrib-
uted to the visitors. Tamer Given,
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MACHINERY




Member of the Board of Direc_tors,
represented the TMG and MAIB at
the fair.

TMG CONTINUES ITS
TARGET-ORIENTED
EFFORTS INTHE US
MARKET

On 25 March, the third day of the
fair, a cocktail party was held,
where representatives of Turkish
and foreign companies and mag-
azines came together at the TMG
stand. A book on Turkey was pre-
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sented to Michael Taylor, Mem-
ber of the Board of Directors of
the American Plastics Association
(SPI), by Tamer Glven, Member of
the Board of Directors represent-
ing the MPG. At the event, PAGDER
was represented by Reha Gir and
Mehmet Bektas, Vice Chairmen,
and Berrin Ertirk, Deputy Trade
Attaché of the izmir Agency of
the US Undersecretary of Trade.
An observer from the Ministry of
Economy also attended the event.
In addition, the editor of the maga-
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zine Plastics News, where TMG ad-
vertisements are published, made
an interview with Tamer Gulven,
Member of the Board of Directors
of the TMG. Planning to organ-
ize an intensive schedule of activi-
ties in the USA in the forthcoming
years, the TMG has performed effi-
cient efforts with its promotion and
advertisement activities, meetings
and various interviews held in the
US market, the leading machinery
importer worldwide, simultane-
ously with the fair.
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AGRICULTURAL MACHINES
AND TECHNOLOGIES WERE
EXHIBITED IN KONYA

The 13th International Agriculture, Agricultural Mechanization and Agricultural
Technologies Fair “Konya Tarim (Agriculture) 20157, which brought together
C v \ C / C C
manufacturers from the agriculture and machinery sectors, was organized between 24

and 28 March.

KONYA TICARET ODASI

KONYA CHAMBER OF COMMERCE

_TU?AF KONYA ULUSLARARASI FUAR MERKEZI
@15 ELUSLA -.:k TARIM ARG 4
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griculture, Agricultur-

al Mechanization and

Agricultural Tech-

nologies Fair Kon-

ya Tarim 2015 was
held with international participa-
tion. 282,613 visitors from 54 coun-
tries visited the fair organized in
Konya and attended by 381 com-
panies and 1143 brands from 18
countries. The fair whose 13th edi-
tion was organized this year was
inaugurated by Prime Minister Ah-
met Davutoglu. Mehdi Eker, Minis-
ter of Food, Agriculture and Live-
stock, Muammer Erol, Governor of
Konya, Tahir Akyirek, Mayor of the
Metropolitan Municipality of Kon-
ya, and Selcuk Oztiirk, Chairman of
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the Board of Directors of the Konya
Chamber of Trade, were present at
the inauguration ceremony.

282,000 VISITORS FROM 54
COUNTRIES

Within the scope of the five-day
event, 381 companies had the op-
portunity to exhibit new products
and technologies related to the
agricultural sector at the 86,000
square meter fair venue. Sharing
his comments on the fair, Selcuk
Oztiirk, Chairman of the Board of
Directors of the Konya Chamber of
Trade, said: "We are very happy to
organize Turkey's largest and Eu-
rope’'s and Asia’s third-largest ag-
ricultural fair in Konya. | would like
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to thank the representatives of the
attending domestic and foreign
companies and the guests visit-
ing our fair for their interest. We
considered all necessary details
for the domestic and foreign par-
ticipants at our venue, which is of
European architectural standards.
Our fair venue was equipped with
all physical and technical facilities
for the companies represented at
stands. We received information
about our fair venue and the exhib-
ited products from the executives
at the stands we visited. Partici-
pants stated that the fair attract-
ed huge attendance and was very
positive for their commercial ac-
tivities and our new fair venue was




arranged in such a way to meet all
their needs. It made us happier to
get such a feedback from them.
The contribution of the fair to the
economy of Konya is 40 million TL.
Hotels are fully booked not only
in Konya but also in the neighbor-
ing provinces. Our fair enables the
manufacturers in the field of ag-
riculture and agricultural mecha-
nization, the leading sector in our
city, to grow further and open up to
the world. We are working on our
project to hold at least six fairs af-
ter 2017 where all six halls are full.
We will turn the machinery, con-
struction, food, foundry and live-
stock fairs into brands like the ag-
ricultural fair. When we achieve
our goals, we will have increased
the trade volume of our sectors
and also made a very large contri-
bution to the economy of Konya.”

MACHINERY
MANUFACTURERS EXPECT
THE NUMBER OF FOREIGN
VISITORS TO BE INCREASED
Company executives, who were
glad about the visitors™ interest in
the fair, agreed that the contribu-
tion of the fair to the sector would
continue. Within the scope of the
fair, where various events were
held, irrigation systems that use
solar energy, new generation trac-
tors, harvesters and technologi-
cal products that enable saving at-
tracted interest. At the fair, public
institutions, especially those af-
filiated to the Ministry of Food,

Agriculture and Livestock, non-
governmental organizations and
banks promoted their services at
their stands. Serdar Can, General
Manager of Paksan Makina Sanayi,
stated that the number of foreign
participants was low at this year’s
fair, and said: "There is a decrease
in the number of the participants
coming from foreign countries. As
for the profile of the present par-
ticipants, we have not observed a
significant potential. Abolition of
grants affected our farmers neg-
atively because they do not have
sufficient budgets to buy agricul-
tural products of high costs. They
were able to invest in technology
before using the grants and incen-
tives they were provided. This will
be the main problem of the sector
this year.” Mehmet Geng, General
Manager of Untar Makine, stated
that they were glad about the num-

ber of local visitors to the fair, and
attributed the relatively low num-
ber of foreign participants to bad
timing. Pointing out that there was
a very short time between two ma-
jor fairs organized in Konya, Genc
said: “Foreign participants and
visitors do not come to the same
city twice within a short period of
time. They choose one of the fairs.”
Adem Ak, an executive of the com-
pany Gencler Ziraat Aletleri, stated
that they attended major domes-
tic events, and said: “The event at-
tracted large attendance this year.
Except for the low number of for-
eign participants, it fulfilled our ex-
pectations. As company, we had
the opportunity to exhibit our new
products and made efforts to ex-
pand our dealership network. We
made business contacts with our
farmers coming from various re-
gions of Turkey.”
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ISTANBUL HOSTED THE
INTERNATIONAL LIET
EXHIBITION

The 14th International Lift Exhibition, which brought together professionals from the

lift sector and where new generation products and technologies were exhibited, was

held in Istanbul between 26 and 29 March.

he International Lift Ex-

hibition Istanbul 2015,

one of the three leading

events worldwide in its

field, hosted its guests
between 26 and 29 March. The fair,
where all solutions for faster, smart-
er and safer lifts were exhibited to-
gether, attracted a great deal of
interest.

434 COMPANIES FROM 28
COUNTRIES ATTENDED

434 companies from 28 countries
had the opportunity to exhibit their
products and solutions at the In-
ternational Lift Exhibition Asan-
sor Istanbul, which was inaugu-
rated by Prof. Davut Kavranoglu,
Deputy Minister of Science, Indus-
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try and Technology, Sefa Targit,
Chairman of the Board of Direc-
tors of the Lift and Escalator In-
dustry Association [(AYSAD), and
Philippe Lamalle, Chairman of the
Board of Directors of the Europe-
an Lift Association (ELA). 28,278
people from 88 countries visited
the four-day event. Despite being
a specialized fair, it matched the
success of end-consumer fairs in
terms of the number of visitors. At-
tracting a higher number of par-
ticipants and visitors compared to
2013, the fair was held in an area of
50,000 square meters divided into
four halls. At the fair held every two
years, organized for the 14th time
this year, faster, safer and smart-
er solutions were exhibited for lifts,
which are present in almost eve-
ry field of life from residences to
shopping malls, health institutions
to office buildings. Among the in-
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novative items introduced at Asan-
sor Istanbul 2015, the security and
comfort oriented systems to pre-
vent lift accidents, cabin designs
bringing together technology and
aesthetics, in-lift visual communi-
cation applications and new gen-
eration interactive panels drew in-
terest. Philippe Lamalle, Chairman
of the ELA, who made a speech at
the inauguration, stated that Asan-
sor Istanbul 2015 hosted a record-
high number of component manu-
facturers and specialized service
companies. Defining Asansor Is-
tanbul 2015, where manufactur-
ers and suppliers from Europe,
America, Asia and of course Middle
East and Turkey were present, as
the largest and most comprehen-
sive lift technology event organized
in this region, Lamalle stated that
the fair became one of the largest
three events for the sectorin years.
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PAGDER GOES ON HOLDING
SECTOR-RELATED TRAINING
SEMINARS UNDER THE
SPONSORSHIP OF MPG

A training seminar was held in Istanbul, organized by the Plastic Industrialists
Association (PAGDER) under the sponsorship of the TMG, where Dr. Chris
Rauwendaal, a respected authority in the field of extrusion, made a speech.

AGDER held a two-

day training-oriented

seminar for the solu-

tion of extrusion prob-

lems which lead to
high costs in the plastics indus-
try. The seminar attracted great
interest, with around 150 partici-
pants. Dr. Chris Rauwendaal, who
is a respected authority worldwide
in the field of extrusion and wrote
books used as lecture material in
this field, was a speechmaker at
the seminar, where manufacturers
were given important information
that provides cost advantage.

“ONE OF THE WORLD’S
MOST PRESTIGIOUS
ORGANIZATIONS INTHE
WORLD”

Dr. Chris Rauwendaal, a speech-
maker of the seminar held in Is-
tanbul on 8 and 9 April, has attend-
ed about 200 training conferences
worldwide. His training, which is
regarded as a reference source
for the manufacturers and users
of plastic processing machines
worldwide, made major contribu-
tions to local machinery manufac-
turers and users. Reha Gur, Vice
Chairman of the Board of Direc-
tors of PAGDER, who made the in-
augural speech of the seminar,

emphasized that this event, at-
tended by Dr. Chris Rauwendaal,
the most respected authority in the
field of extrusion, was a very pres-
tigious seminar for European plas-
tic processing machinery manu-
facturers as well. Pointing out that
the Turkish plastics sector ranked
second in Europe and seventh
worldwide among manufacturers,
Reha Gur stated that they were go-
ing to continue holding the training
events they organize to serve the
sector members active in the man-
ufacturing and trade of raw mate-

rial, products and plastic process-
ing machinery. Hiseyin Semerci,
Chairman of the Board of Direc-
tors of PAGDER, emphasized in his
speech that the "Troubleshooting
Extrusion Seminar” was a training
event that provided concrete gains
to the plastics sector. Semerci
said: "We are happy to make use
of the knowledge of Dr. Chris Rau-
wendaal, whose books we studied
at the university. It makes us glad
to give our machinery manufactur-
ers and users the opportunity to
access this precious information.”
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TECHNOLOGY THAT SHAPES
MANUFACTURING: SHEET
METAL WORKING MACHINES

Sheet metal, which is robust, lasting and easily flexible, is used in every field of

manufacturing. The machines, equipment and processes used in working and

shaping sheet metal are called sheet metal working technologies as a whole. Turkey,

which stands out with its strong brands in the manufacturing of sheet metal working

machinery, ranks 11th in worldwide export.

heet metal is a met-
al material shaped into
a sheet. Metal that is
thinned and flattened
through industrial pro-
cesses is called expanded sheet
metal. It is generally formed on
CNC counters with press machines
by applying pressure directly onto
the surface or pressing between
two large cylinders. The process

used is rolling, which means pass-
ing thick sheets between cylinders.
After the first rolling, which is ap-
plied as hot rolling, cold rolling is
performed to ensure a smooth sur-
face. These sheet metals, which
are of different thicknesses, are
cut off in certain standard sizes or
in the form of stripes. This process
is performed with two rollers. Be-
sides lids of various wheeled vehi-

cles, ship bodies, and many tech-
nological application fields, one of
the most important fields of use of
sheet metals is electric tools. The
core of the rotor, stator and trans-
former windings of electric motors
is composed of bundles of siliceous
sheets. The most important char-
acteristics of siliceous sheets is
that they minimize magnetic losses
and consequently increase efficien-




cy thanks to the silicon they con-
tain. In addition, silica added to iron
decreases the changes that may
emerge in the magnetic character-
istics of iron in time, and thus, in-
creases the stability of iron. Move-
ment of the sheet crystals towards
a certain direction during rolling
results in an increase in the qual-
ity of the sheet metal in terms of
magnetic characteristics and a de-
crease in the amount of the sheet
metal required for a certain mag-
netic circuit. The materials used
most often to make metal sheet
are aluminum, brass, copper, steel,
nickel, titanium and tin. Gold, sil-
ver and platinum are also used for
decorative purposes. We should
not only think about smooth struc-
tures when it comes to sheet met-
al. A three dimensional shape can
be formed by cutting off from some
smooth sheet metal and folding.
Transportation costs decrease if it
is carried as sheet metal coil and
formed by cutting off and folding
on-site. Sheet metal plates, a ma-
jor input of the metal working in-
dustry, are one of the most widely
used materials in industrial design
and manufacturing. Providing ad-
vantages such as robustness, last-
ingness, being easily shaped into
any form, and aesthetic appear-

ance, sheet metal is a type of ma-
terial that is not only necessari-
ly used but also preferred in many
branches of industry. Machines,
equipment and processes working
and shaping sheet metal materi-
al make up the entire sheet metal
working technologies. The branch-
es of industry that most commonly
use sheet metal working technolo-
gies are machinery, iron and steel,
metal goods and furniture, con-
struction, white goods, heating and
air conditioning devices, automo-
tive and other land transportation
vehicles, aviation, ship construc-
tion, telecommunication equip-

ment, electronic and electric tools
and devices, and industrial device
production. In our day, sheet met-
al working technologies have made
a big progress under the support of
computer technologies. It has be-
come possible to work sheet met-
al more precisely, faster and in
more elaborate forms. Sheet met-
al is a material used in every field
where industrial manufacturing is
performed. It is preferred in many
branches of industry since it is ro-
bust, lasting, and flexible and it has
an aesthetic appearance. It is com-
monly used in many fields from iron
and steel to white goods, aviation
to aircraft and ship construction.
Thanks to the increasing material
diversity and developing technolo-
gy, use of metal sheet has become
widespread in the field of furniture
as well. Today, sheet metal is used
not only in the outer parts but also
in the motors of white goods. An-
other sector where it is widely used
is the heating and air conditioning
devices sector. In the heating sec-
tor, radiators can be made of cast
metal or sheet metal. Air condition-
ing systems are usually made of
sheet metal. Sheet metal is the pri-
mary raw material in the construc-
tion of any land, air and sea vehi-
cles. It is used in the motors, inner
and outer parts of vehicles.
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EXPORT FIGURES IN RESPECT TO THE ACTIVITY FIELD Source: All Exporter
OF THE MACHINERY AND ACCESSORIES Unions Database
JANUARY 1 - MARCH 31, 2014 JANUARY 1 - MARCH 31, 2015 (%) CHANGE
PRODUCT GROUP QUANTITY QUANTITY
VALUE VALUE
$/kg $/kg QUANTITY VALUE
INDUSTRIAL AIR CONDITIONERS AND COOLING 1078 5501 5.1 981 4361 44 80 | -207
MACHINES
ENGINES, ACCESSORIES AND SPARE PARTS 28,1 495 17,6 26,9 421,1 | 158 -4,2 | -14,9
OTHER INDUSTRIAL WASHING AND DRYING
MACHINES 89,2 315,3 3,5 102,8 305,6 3,0 15,3 -31
CONSTRUCTION AND MINING MACHINES 60,8 2779 4,6 61,7 2684 4,3 1.4 -3,4
OTHER MACHINES 35 291,3 8,3 36 258,8 7.2 29 | -11.2
PUMPS AND COMPRESSORS 25,2 216,2 8,6 23,2 175.3 75 -79 | -189
MACHINE TOOLS 25,3 179,8 71 22,6 159,8 71 -106 | -111
AGRICULTURE AND FORESTRY MACHINES 32,4 174,3 54 30,9 152,5 4,9 -45 | -12,5
WEAPONS AND AMMUNITION FOR THE
DEFENSE INDUSTRY 5,5 1241 | 22,3 6,1 124,5 | 20,2 10,9 0.3
FOOD INDUSTRY MACHINES, ACCESSORIES
AND SPARE PARTS 16,4 100,3 6,1 19,5 116,8 6,0 18,8 16,4
-
% VALVES 13,9 1414 | 101 12,6 115,8 9,1 -9,4 | -18,1
&
TEXTILE AND CLOTHING MACHINES AND
ACCESSORIES 12,9 84,4 6,5 17,9 96,9 5,4 38,6 14,9
REACTORS AND BOILERS 13,4 107,7 8,0 14,5 93,6 6,4 86 | -13.1
TURBIN, TURBOJETS, TURBO PROPELLERS 3,2 794 | 24,8 29 86,9 | 29,1 -6.,8 9,5
ROLLER AND FOUNDRY MACHINES, MOULDS 10,7 84,2 7.9 11 75,5 6,9 29 | -103
INDUSTRIAL HEATERS AND COOKERS 9,6 75,6 78 7.8 57,8 74 -18,7 | -23,5
LOAD LIFTING, CARRYING AND STOWING
MACHINES 13,3 62,8 4,7 12,7 576 4,5 -4,5 -8,3
OFFICE MACHINES 1,1 541 | 48,6 0,8 423 | 521 -270 | -21,7
GUM, PLASTIC, RUBBER PROCESSING
MACHINES 2.4 31,8 | 12,8 3,2 35 10,9 29,1 9,9
PACKAGING MACHINES, ACCESSORIES AND
SPARE PARTS 1,3 31,2 | 22,8 1,7 339 | 192 29,1 8,6
BEARINGS 2,5 32,7 | 131 2,8 31,7 | 111 14,1 -3,0
PAPER MANUFACTURING AND TYPOGRAPHY
MACHINES 2,1 174 8,0 2,2 15,2 6.9 16 | -125
LEATHER PROCESSING AND MANUFACTURING
MACHINES AND ACCESSORIES 2 28 6.4 0.4 2 1 e | el
TOTAL 513,5 3.530 6,9 519,4 3.164 6,1 1,1 | -104




o i

A T :! q.-_s.

LOSEV =

Lodemili Gocuklar Vakf

Gunegli yarinlari gérebilmem icin...

Bir tugla da
siz koyun!

Yillardir el ele vererek binlerce
I6semili cocugumuzu hayata kazandirdik.

Bugiin Glkemizin en donanimli
Onkoloji Hastanesi'ni kurarken de
bizi yalniz birakmayacaginiza inaniyoruz. o

{ fm e e e s e s S e L

"

TR W, Ty
A ' Y

——r

By s =
e J
“.L T X

gspesbe [ W

— —

J. 1:1@1011.

TUGLA yaz 3406'ya volla
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www,birtugladasenkoyarmisin.com
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www.moment-expo.com




