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ADNAN DALGAKIRAN

Makine ve Aksamlari ihracatcilari Birligi
Yonetim Kurulu Baskani

Hedef 100'de 100,
cari acik out

Istanbul'da 03 Mayis 2011 gini “Tirkiye Makine Sektéri Strateji Belgesi ve Eylem
Plani”ni kamuoyuna acikladik. Cumhuriyetimizin 100'0n¢l yilinda 100 milyar dolar
makine ihracat hedefimize ulasmak icin 2011-2014 yilini kapsayan 5 hedef ve 39

stratejik eylem planiyla cari acigi bu Glkenin giindeminden indirecediz.

umhuriyet tarihinde ilk kez makine sanayinin gelisimine yonelik hazirlanan “Tirkiye Makine
Sektoru Strateji Belgesi ve Eylem Plani”ni Sanayi ve Ticaret Bakani Nihat Ergin’an katilimiyla
gerceklesen toplantida kamuoyuna duyurduk. Tirkiye makine Uretimi ve ihracatinin gelisi-
mine yonelik hazirlanan strateji belgesi 5 hedef ve 39 stratejik eylem planindan olusuyor.
Cari acigin ikinci en buyuk kalemi olan makine ithalatinin 6nine gececek olan strateji belgesi ile
Cumhuriyet’in 100’Gncd yilinda 100 milyar dolar ihracat hedefine ulasacagiz.
Turkiye'de 2010 yili verilerine gére 11 milyar dolarla cari acigin ikinci en buyuk kalemi makine itha-
latidir. Acikladigimiz “Tarkiye Makine Sektorl Strateji Belgesi ve Eylem Plani” ile yiksek teknolojiye
sahip bir makine sanayii yaratarak 2023'te dinyadaki ilk 5 makine ihracatcisi tlke arasina girmeyi
hedefliyoruz. Bunu basardigimiz takdirde cari aciga karsi buyuk bir zafer kazanmis olacagiz.
Ulkemiz ekonomi tarihine baktigimizda, ne zaman biyime hamlesi olsa cari acigin arttigini goriyo-
ruz. Cinkd yatirnim, Gretim ve tiketimin artmasi beraberinde enerji tiketiminin de artmasi sonucu-
nu dogruyor ve cari acik problemi ortaya cikiyor. Enerjiyi disaridan almak zorunda olabiliriz; ancak
elimizde kendi Uretim araclarimizi Gretme sansimiz var. Iste makine sektérinin énemi de buradan
geliyor. Yuksek teknolojiye sahip ylkte hafif pahada agir Grtnler de dinya ile rekabet edebilen bir
makine sektorl yaratirsak Glkemiz sinirlarinda buytk petrol sahalari bulmus gibi zenginlesecediz. Bu
durumda tim Ulkenin kaderini olumlu yonde degistirecektir.
“Turkiye Makine Sektori Strateji Belgesi ve Eylem Plani” ile gelecede donik vizyonel bir adim attik.
Bu belge ve eylem plani evirilebilir, yeni yontemler Gzerinde tartisilabilir ya da baska fikirlerle zen-
ginlesebilir; ancak degismeyen tek bir hedef vardir: 100’Gn¢d yilda Tikir Tikir 100 milyar dolar makine
ihracatl. Bu bir hayal dedildir. Dinyada bu artisin kat ve kat Ustini bu kadar zamanda gerceklestir-
mis ornekler vardir. Bizler de bunun basaracak gice sahibiz. Turkiye'nin gelecedi makine sektorinin
gelisimi ile sekillenecektir. Cari acik problemi de bu sayede bulyk 6lctide azalacaktir.
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Makine sektdri boy gosterdi

Makine sanayi sektoért oyunculari Nisan ayinda yurt disi fuarlarinda boy géstermeye devam etti. Yizde 22,1 oraninda artarak

3 milyar 806 milyon 546 bin dolara yikselen ihracat hacmiyle Tirk makine sanayisi; 65 farkl Glkeden 6 bin 500 firmanin
katihmiyla gerceklesen Hanover Messe Fuari’nda kendini gosterdi.

Hannover Messe 2011 Fuari'nda Tirk makinesinin kalite sesi olan “Tikir Tikir” yankilandi. Fuarin her yanini kaplayan ilanlar bi-
yUk ilgi cekerken; MTG iki farkli holde stant acarak Tirk makine sektoriintn geldigi noktayi ziyaretcilere ve katilimcilara anlatti.
OAIB Merkez Binasi'nda 22 Nisan 2011 tarihinde gerceklesen Makine ve Aksamlari Ihracatcilar Birligi Genel Kurul Toplantisi'nda
Yonetim Kurulu Baskani Adnan Dalgakiran 2010 yili degerlendirmesi ve 2011 yili hedefleri konusunda konusma yapti. Birlik Uye-
lerinin yogun katilim gésterdidi toplantida lobi olusturma konusunda saglam adimlar atilacaginin sinyalleri verildi.

Turk makine sanayisi 2023 yili icin 100 milyar dolar ihracat hedefine kosarken Sanayi ve Ticaret Bakanlidi da gerekli destek ve
tedbirleri saglamak icin calismalarina devam ediyor. Piyasa gozetimi ve denetimi faaliyetleri sonuclari, 2010 yili degerlendirme-
leri ve Sanayi Strateji Belgesi konusunda Ticaret Bakanligi Sanayi Genel Mudir Yardimcisi Zuhtt Bakir ile goristik.

Moment Expo'nun bu ay tarih sayfalarinda ise hidrolik ve pnématik sistemleri var. Akiskan Guct Dernegi'nden (AKDER) Abdul-
lah Parlar’in kaleme aldigi makalede hidrolik ve pnomatik Griinlerin makine imalat sanayinin en teknolojik Griinlerinden sayildigi
ve sanayi sektérinin gelismesine paralel gelisen bu sistemlerin tarihine 1sik tutuluyor.

Ulkelerden sayfalarimizda ise bu ay Makedonya'yi inceledik. 2004 yilindan bu yana Avrupa Birligi'ne tam iye olmayi bekleyen
Makedonya, sanayisini demir-celik, tekstil ve metalurji odakli yuritiyor. 2009 yilinda Makedonya’'nin énemli ihrac Grunleri
incelendiginde ilk sirayr demir ve celik sektori aliyor. Makine ve aksamlari ise Makedonya'nin ihracatinda 40 milyon dolar ile en
onemli 15. ihrac kalemini olusturuyor.

Makine Sanayii Sektér Platformu catisi altinda gerceklestirdigimiz ‘MSSP Focus’ baslikli réportajimizda, Iklimlendirme Sogutma
Klima imalatcilari Dernedi'ni ziyaret ettik.

Kapak konumuzda ise bu ay kaplama ve boyama sektori var. Adir sanayiden evlerde kullanilan basit aparatlara kadar, hemen
hemen her sahada kullanilan esyalarin kaplanmasina yonelik olan kaplama ve boyanin tlke ekonomimize katkisi buyik. Maki-
ne imalatinin son asamasi olarak tanimlanan kaplama islemi, makine parcalarindaki asinmalarin 6nlenmesinde yizey kaplama
yontemlerinden 6nemli oranda yararlanilmasini sagliyor.

Dergimizin dopdolu icerigi, arastirma konulari, zengin haber ve roportajlariyla sizleri bas basa birakiyoruz. Bir sonraki sayimiz
olan Haziran sayimizda gorismek Gzere...

Tugay Soykan
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ISKID’in 2023 ihracat hedefi
25 milyar dolar

Iklimlendirme Sodutma Klima Imalatcilari Dernegi (ISKID) o4 Nisan 2011 tarihinde
Tarkiye Klima Sodutma Istatistikleri konulu basin toplantisi gerceklestirdi.

oplantinin acilis konusmasini
yapan Iklimlendirme Meclisi
Baskan Yardimcisi A. Metin Du-
ruk sektor buyukligunun 2010

yili ithalatinda 2,5 milyar dolar; ihraca-
tinda ise 2 milyar dolar seviyelerinde
gerceklestigini belirtti. 2012 yilinda
ihracat degerlerinin ithalati gecebi-
lecedinin sinyallerini veren A. Metin
Duruk; “Sektor dernekleri ve TOBBun
destediyle stratejik yol haritasi cikaril-

Soldan sada:
Hiseyin M. Yiksel
Metin Duruk
Levent Aydin
Sedat Akiska

di. Sektorimuzin 2023 ihracat hedefi
22 ile 25 milyar dolar arasindadir” dedi.
Ihracatin, ithalata dayali ihracat yerine
kendi kaynaklarini kullanan ve kendi
teknolojisini Ureten sekle donismesi-
nin 6nemli oldugunu vurgulayan ISKID
Yonetim Kurulu Baskani Levet Aydin;
ISKID olarak yuruttikleri faaliyetler-
den o6rnek verdi. Sosyal sorumluluk
projeleri arasinda yer alan Tekirdag

ve Mardin Hatira Ormanlari dikimi-

nin gerceklestigini ifade eden Levent
Avydin; “Sosyal sorumluluk kapsaminda
gerceklestirdigimiz Hatira Ormanla-

r projesi dikimleri tamamlanmistir.
Ormanlarimiz Glkemizin énemli dodal
guzellik ve zenginlik kaynagi olmasinin
yaninda kuresel 1sinmaya ve CO salini-
mina karsi olumlu etkileri ile de buyik

6nem kazanmaktadir” dedi.

Basin toplantisinin kapanis konusma-
siniise ISKID Yénetim Kurulu Sayman
Uyesi ve Istatistik Komisyonu Uyesi
olan A. Sedat Akiska gerceklestirdi. Ul-
kemizin dinya iklimlendirme sektorin-
de yizde 2,5, Avrupa'da yizde 13'lUk
pazar payina sahip oldugunu ifade
eden A. Sedat Akiska konusmasini su
sekilde strdirdi: “Ulkemizin pazar
buyukligi 2008'de 1,9 milyar dolar;
2009'da 1,2 milyar dolar; 2010'da ise
1,5 milyar dolar olmustur. Fan Coiller-
de Cin menseli Grtnlere anti dam-
ping uygulamasinin da etkisiyle yerli
imalat ylizde 21 ve ihracatimiz yizde
35 artmistir. Bu artis trendinin devam
edecedini dusunuyoruz.”
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m Genel Kurulumuz gerceklesti

OAIB Merkez Binasi'nda 22 Nisan 2011 tarihinde gerceklesen Makine ve Aksamlari
Ihracatcilari Birligi Genel Kurul Toplantisi'nda Yénetim Kurulu Baskani Adnan Dalgakiran
2010 yill degerlendirmesi ve 2011 yili hedefleri konusunda konusma yapti. Birlik
Uyelerinin yogun katiim gosterdigi toplantida lobi olusturma konusunda saglam
adimlar atilacaginin sinyalleri verildi.
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akine ve Aksamlari Ihra-
catcilar Birlidi'nin 2010
Yili Olagan Genel Kurul
Toplantisi’/nda konusma
yapan Yonetim Kurulu Baskani Ad-
nan Dalgakiran 2010 yili calismalar
hakkinda bilgi verdi. 2011 yilinda dis
pazarlarda yogun tanitim kampan-
yalarinin yapilacagini duyuran Dal-
gakiran, lobi olusturmak konusunda
calismalarin arttirilacagini sézlerine
ekledi. Sektdér degerlendirmelerini

sunumlar esliginde gerceklestiren
Adnan Dalgakiran, daha sonra kati-
imcilarin sorularini yanitladr.

“Birlikte hareket etmeliyiz”

Birlikte hareket etmenin gicine
deginen Adnan Dalgakiran konus-
masinda, bunun basarilamadidi
takdirde tim cabalarin belirli sinirlar
icerisinde kalacagini séyledi. Lobi
olmanin énemine dedinen Dalgaki-
ran, Genel Kurul Toplantisi’na kati-

lan tim Uyelerin cevrelerinde bunu
anlatmasinin énem teskil ettigini
belirtti.

“Hedefe ulasmak icin strateji sart”
Makine ihracatcilari olarak onleri-
ne bir hedef koyduklarini belirten
Adnan Dalgakiran, 2023 yilinda 100
milyar dolar makine ihracati yapa-
bilmek icin stratejiler gelistirmenin
ve bunlari uygulamanin énemini
su sozlerle acikladi: “Bu strateji-



nin eksikleri de, yanlis yerleri de
olabilir. Ancak 6nemli olan strateji
olusturmak ve gerekli kurumlarin is
birligi icerisinde calisma arzusunda
bulunmasini saglamaktir. Sizlerin
de bu stratejiyi ciddi sekilde ince-
lemenizi, daha sonraki asamalarda
elestiri getirerek bu stratejinin daha
iyi noktalara ulasmasina katkida
bulunmanizi bilhassa rica ediyorum.
Mayis ayinda Istanbulda Turkiye
makine sektor stratejisini kamuoyu-
na aciklayacadiz. Bu gindemi ¢cok
yakindan takip ederek bize destek-
lerinizi sunmanizi istiyorum.”

Adnan Dalgakiran 2011 yilinda yurt
disi tanitim calismalarinin daha

fazla hiz kazanacagini ve belirlenen
fuarlara Hannover Messe Fuari’nda
oldugu gibi “Tikir Tikir” benzeri rek-
lam calismalari ile etkin bir sekilde
katilim saglanacadini vurquladi.
Adnan Dalgakiran, Genel Kurul
Toplantisi sirasinda kamu kurumla-
rinin makine aliminda yerli makine
firmalarinin desteklenmesi, Turqum
Kalite Belgesi ve teknolojik Gretimin
yapma gerekliligi Gzerinde de durdu.

11
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149

Unyanin lider endustri
teknolojileri fuari olan ve
1947 yihndan bu yana her
sene dizenli olarak de-
vam eden Hannover Messe, bu yil
04-08 Nisan 2011 tarihleri arasinda
Almanya’da gerceklesti. Fransa’nin
partner Ulke olarak katildigi fuara
Cin, Italya, Fransa, Turkiye ve Isvic-
re milli katihm sagladi.
Son on yilin en iyi fuari olarak de-
derlendirilen fuarda, bu yil Turkiye
rizgari esti. 228 Turk firmasinin
katiiminin yani sira Makine Tanitim
Grubu’'nun fuarin dért bir yanini
saran “Tikir Tikir” reklamlari biyuk
ilgi cekti. Makine Tanitim Grubu
gerek fuar alani, gerekse sehir
icinde kiraladigi reklam alanlariyla
hedef pazar katiimcilarina “Tikir
Tikir" kampanyasini tanitarak; Tark
makine sektort hakkinda bilgi ver-
di. Makine Tanitim Grubu Hannover
Messe Fuari kapsaminda 4’Gnci ve
21'inci hollerde yer alan iki stand ile
katilim gerceklestirdi.

65 lilkeden 6 bin 500 firma katildi
Hannover Messe Fuari’na diinyanin
dort bir yanindan toplam 65 farkli
tlke icerisinden 6 bin 500 firma
katildi. Turkiye'yi temsilen fuara
gelen Devlet Bakani Zafer Cagla-

yan; Makine Tanitim Grubu standini
ziyaret ederek Makine ve Aksamlari
Ihracatcilar Birligi Baskan Yardimcisi
Kutlu Karavelioglu ve Yonetim Kuru-
lu Uyesi Sevda Kayhan Yiimaz ile
gorismeler gerceklestirdi. Makine



Hannover Messe
Fuari'nin acilisi
muhtesem bir torenle
gerceklesti. Torende
konusma yapan
Almanya Basbakani
Angela Merkel ¢zellikle
cevreye duyarli
makineler dretilmesi
ve yenilenebilir enerji
alanindaki teknolojilere
yatinm yapilmasi
gerektiginin altini ¢izdi.

15
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Tanitim Grubu semsiyesi altinda
fuara katilan Akiskan Guci Derne-
di (AKDER), Tirk Pompa ve Vana
Sanayicileri Dernegdi (POMSAD),
Makina Imalatcilari Birligi (MIB), Istif
Makinalari Distribitorleri ve Imalat-
cllari Dernegi (ISDER) ve Tirk Tarim
Alet ve Makinalari Imalatcilari Birligi
(TARMAKBIR) yetkilileri de tyeleri
hakkinda yabanci konuklara bilgi
verme firsati buldu.

Hannover Messe Fuari’na Dalgaki-
ran Kompresor firmasiyla da kati-
lim gosteren Makine ve Aksamlari
Ihracatcilar Birligi Yonetim Kurulu
Baskani Adnan Dalgakiran da Ma-
kine Tanitim Grubu’nu standlarinda
ziyaret etti.

Muhtesem acilis

Hannover Messe Fuari’nin acilisi
muhtesem bir térenle gerceklesti.
Torende konusma yapan Almanya
Basbakani Angela Merkel dzellikle
cevreye duyarli makineler tretil-
mesi ve yenilenebilir enerji alanin-
daki teknolojilere yatirim yapilmasi
gerektiginin altini cizdi.

Bakan Caglayan’in ziyareti

Fuar, Devlet Bakani Zafer Caglayan
tarafindan da ziyaret edildi. Ka-
tilimci Turk firmalari ile yakindan
ilgilenen Caglayan Istanbul Ticaret
Odasl ve Makine Tanitim Grubu
standinda cesitli aciklamalarda bu-
lundu. Hannover'e ilk kez o5 Nisan
1986'da geldigini belirten Caglayan,
bu donemde bir tek Turk firmasinin
bile katihmci olmadigini; ancak bu-
gin 228 firmanin Turkiye'yi burada
temsil ettigini gorerek buyuk seving
duydugunu soyledi.

Devlet Bakani Zafer Caglayan
aciklamalarina soyle devam etti:
“Dinyanin en buyuk ¢ ekonomisi
arasinda olan bir Ulkede ve dinya-
nin en blyuk sanayi fuarindayiz.
200'e yakin Alman firmasinda da
Turk Grtnleri sergileniyor. Burada
228 dedil, 428 standda Turk Grunleri
sergileniyor. Turkiye'de Uretilen ve
buraya gonderilen Turk mali olan
drunler. Katihmci olarak da 4'Uncu
siradayiz. 2002 yilinda biz bin 600
metrekare alan tutmusuz, su anda

bu buyUklik 6 bin 700 metrekareye
ulasmis durumdadir. 2002 yilinda
katilimci sayisl 54 iken bugiin 228’e
ulasti. Umit ediyorum ki, biz bir
sonraki yil birinci olacagiz. Yaklasik
20 yildir Tork firmalarinin katihmi-
nin saglandigi ve gin gectikce bu
katihmin arttigini gérmek dahi Tark
makine sektort adina sevindirici bir
durumdur.”

Bakan Zafer Caglayan’in da katilim-
cilar icin hazirladigr kanun gosterisi,
renkli dakikalarin yasanmasina
neden oldu.

Tiirk gecesi

Hannover Messe 2011de Tirk gecesi
gerceklesti. En son 2007 yilinda partner
ulke olarak katilan Turkiye icin hazirla-
nan gecede keyifli dakikalar yasandi.
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TIKIR TIKIRA%%

Makine Tanitim Grubu Hannover Messe Fuari'nda birbirinden carpici reklam alanlaryla
‘Tikir Tikir'in sesini dinyaya duyurdu. Gerek fuar alaninda, gerekse sehir icinde belirli
bolgelerde kiralanan reklam alanlariyla dikkatleri Gzerine toplayan MTG, farkl dillerdeki
insanlara ayni sesi hep bir adizdan soyletti: “Tikir Tikir”



Makine Tanitim Grubu 5 adet dev
kule, dogu girisi reklam situnu,
cerceveli poster, 4 adet kip, 3 tak-
si duraginda 8 adet poster, 4 adet
buyuk boy poster, 3 adet dev pano
ve bolca sayida sehir merkezinde
bulunan megalight ve tramvay
reklam alanlarinda Tirk makinesini
ve ‘Tikir Tikir” reklamini tanitt.
Makine Tanitim Grubu dort gin
siren Hannover Messe Fuari'nda
reklam giderleri icin yaklasik 200
bin euro harcad.

Hem fuar alaninda bulunan reklam
alanlarinda, hem de sehir iceri-
sinde yer alan tanitim alanlarinda
"Tikir tikir't anlatan Makine Tanitim
Grubu tum dinyaya Tiurk makine
sektérindn gucini gosterdi.

19
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m Fuari’na 2 stantla katildi
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Makine Tanitim Grubu,
Hannover Messe Fuari'na
4. ve 21. hollerde yer

alan 2 stant ile katilim
gerceklestirdi. Yurt

disi basininin da yogun
katiim gosterdigi fuarda
Tark firmalariyla cesitli
roportajlar gerceklestirildi.

Faruk Aksoy
IMDER Genel Sekreteri

OAIB-MTG sayesinde bu sene
Hannover Fuari'na ISDER olarak
ilk kez katildik. MTG'nin tek
Turkiye dedil, tim dinyada
uluslararasi manada makine
sektoru ve Turkiye icin yapmis
oldudu tanitim kampanyasina
bizzat sahit olduk. Bu ve ben-
zeri calismalarin ISDER-IMDER
qgibi sektorel dernekleri daha
da icerisine alarak artmasin,
devlet desteginin Ust seviyelere
ctkmasini temenni ediyorum.

“Tikir Tikir” reklamlariyla
sektore 6z giiven
geldigini, Turk makineleri
imajinin ve gaveninin
arttigini gozlemledim.

Gokhan Sezer Turktan
POMSAD Genel Sekreteri

Makine sektorinin en yiksek dizeyde dis
ticaret hacmine sahip olan alt gruplarindan
olan pompa ve vana sektorinin temsilcisi
bir dernek olarak dinyanin en blyuk sanayi
fuarlarindan biri olarak anilan Hannover
Messe Fuari’nda yer almak bizim acimizdan
onemliydi. Fuarda yan sanayi gruplarinin yer
aldigi holde Makina Tanitim Grubu standi
icerisinde yer aldik.

Makine sektordndn her grubunda
ihracatimizin artmasinin yurt disinda
Tdrk makinesi imajinin ydkseltilmesi
ile dogru oranda olduguna
inaniyorum. Bu gozle baktigimizda
“Tikir Tikir” kampanyasi ile bu imajin
yavas yavas yabancilar goézinde
oturtuldugunu gézlemliyorum.




M. Selami Ileri
Tarmakbir Genel Sekreteri

Tarim makineleri acisindan cok
verimli bir fuar olmamakla birlikte
traktor ve tarim makineleri yan
sanayi Urinleri bakimindan dinya
capinda etkili bir fuar olan Han-
nover Messe'de MTG semsiyesi
altinda yer almak bizim acimizdan
cok 6nemliydi. MTG son yillarda bi-
zim gibi dernekler icin bir can simidi
oldu. Bu tarz fuarlara katilamayan
Tarmakbir Gyesi firmalar hakkinda
bilgi veriyor ve is iliskileri gelistir-
melerine yardimci oluyoruz. Ayni
zamanda bizim alanimizdaki cesitli
derneklerle de irtibata gecme sansi
buluyoruz.

Onudmcdizdeki yillarda da bu fuarda mutlaka yer almak
istiyoruz. Ayrica “Tikir Tikir” kampanyasi ile MTGnin Turk
makinesinin tanitimi konusunda gosterdigi cabayi biyik

takdirle karsilyoruz.
Abdullah Parlar
Nail Tirker

MIB Genel Sekreter Yardimcisi

AKDER olarak her bir Gyemizi

MIB yesi olan; ancak fua-

ra katilamayan firmalarimiz
hakkinda ziyaretcilere ve
katiimcilara bilgiler verdik.
Uyelerimizin kataloglarinin ve
iletisim bilgilerinin paylasimin
sagladik. MTG'nin destekleri
sayesinde bu olumlu calismalari
gerceklestirme firsati bulduk.
Avrupadaki firmalar Tirk maki-
nesinin geldidi kalite noktasini
bilmiyorlar. Bunu duyurma
gorevini ise son yillarda en iyi
sekilde MTG yerine getiriyor.

Hannover Messe Fuari, tim dinyada makine sektérindeki
gelismeleri tek bir noktada topluyor. Sanayinin tim ydnlerini
bu fuarda gézlemlemek mdmkdn. Ayni zamanda bidyik
firmalarla nispeten kiclik olcekli firmalarin bir arada yer
almasi da ayri bir avantaj. Cinkd gelisen teknoloji hakkinda

herkes bilgi sahibi olabiliyor.

temsil etmek icin buradayiz. 63
Uyesi olan bir dernediz; ancak
bitun Uyelerimizin bu fuara katil-
masI mumkun dedil. Bu nedenle
MTG'nin etkinligiyle beraber
Hannover Messe’ye katilim ger-
ceklestirdik. Avrupadaki hidrolik
dernekleri ve firmalari ile baglant
kurduk. Uyelerimizin calismalari
hakkinda aciklamalar yapiyoruz.

“Tikir Tikir” ilanarini

fuarin her kdsesinde
gorddm ve bir Turk olarak
qurur duydum. Ancak
yabancilar icin daha anlamii
olabilecek bir slogan
tzerinde calisilabilir diye
dusdndyorum.”
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2 Turk firmalarin gézinden
m Hannover Messe 2011

Ozellikle son yillarda
Hannover Messe Fuari'na
daha cok katilim gosteren
Tark firmalarina Almanya'da
dizenlenen fuar ve
Makine Tanitim Grubu’nun
calismalarr ile ilgili
goruslerini sorduk.

Aykut Selcuk
Mikropor Filtre Gorevlisi

Bu fuarda filtre sektérinin
nabzini 6lcme sansi buluyo-
ruz. Firma olarak hangi yone
gitmemiz gerektiginin kararin
vermek icin rakiplerimizin
calismalarini inceliyoruz. Ar-Ge
calismalarimiz neticesinde
ortaya cikan Urunlerimizi de ilk
kez bu fuarda tanitmaya 6zen
gosteriyoruz.

“Tikir Tikir” reklam
kampanyasinin cok

basarill oldugunu
ddsdndyorum.

Burc Uzman

Firma olarak yaptigimiz ihracatin yizde
60'ini bu fuarda bulduk. Bu nedenle katildi-
dimiz fuarlar icerisinde en verimlisi oldugunu
soyleyebilirim. Ayni zamanda fuar organi-
zasyonu ve tanitim cok basarili yapiliyor.
Dinyanin her yanindan profesyoneller
buraya akin ediyor.

“Tikir Tikir” kampanyasini cani
gondlden destekliyoruz. lhracatcr
Birligi artik yapmasi gerekeni yaplyor.
Tirk makinesinin kalitesini ve gdcdnd
tim ddnyaya duyurmak icin calisiyor.
Bu reklam kampanyalari artarak

Uzman Makine Genel Mudur Yardimcisi ngme/j_
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Katihm

Haydar Kayhan

Kayahan Ic ve Dis Ticaret Yonetim Kurulu Baskani

Turkiye'nin hidrolik sektérinde
yakaladigi kaliteyi sergilemek bizim
icin cok 6nemli. Bu fuarda iste bunu
yapiyoruz. Turkiyede kaliteli maki-
nelerin Uretildigini ve teknolojimizin
hangi noktaya geldidini gosteriyo-
ruz. Her yil yapabildigimiz en buyik
hidrolik sistemle bu fuara geliyoruz.
Yabanci konuklar Grinlerimizi gor-
duklerinde sasiriyorlar.

MTG Tark makinesinin imajini
dis pazarlarda yikseltme
gorevini en iyi sekilde yerine
getiriyor.

Emre TUjumet

Aydin Trafo Genel Midurl

Katildigimiz fuarlar icerisinde en
fazla fayda gérdigumuz fuarin
bu oldugunu soyleyebilirim.
Ziyaretci profilinin ilgili kisiler-
den olusmasi nedeniyle yeni
Urunlerimizi burada sergiliyor ve
onemli is baglantilari sagliyoruz.

Sadece fuar alaninda
dedil, metrolarda ve
otobus duraklarinda “Tikir
Tikir” ilanlarinin olmasi
beni cok etkiledi.

Clneyt Okcu

Zet Reduktor Yonetim Kurulu Baskani

Gectigimiz fuara gore cok
daha iyi bir fuar yasadik. Din-
ya'daki ekonomik krizin etkile-
ri gecmis diyebiliriz. Brezilya,
Ingiltere, Israil ve 6zellikle
ABD firmalarinin yodun ilgisi
ile karsilastik.

Tirkiye'nin “Tikir Tikir”
makine yapabildigini tim
dinyaya gosterdik.

3.

Katil

Birgul Kaya

SMS Tork Ihracat Mudiir

Bu fuari bayilerimizle bulus-
ma noktasi olarak goriyo-
ruz. Surekli bu fuarda olmak

bayilerimize gliven veriyor. Yeni

is iliskileri gelistirmemiz icin de
fayda sagliyor.

Partner lke Fransa
olmasina karsin “Tikir
Tikir” reklamlar daha
fazla 6n planda. Ancak
yabancilarin “Tikir Tikir”
sloganinda ne anladigini
da arastirmak lazim.
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Katihm

Gecen fuarda dinyada yasanan
ekonomik kriz ve volkan patla-
mas! sebebiyle durgunluk vardi.
Ancak simdi fuar eski ginlerin-
deki hareketliligine kavusmus.
Ayrica milli katim cercevesin-
de gelindidi icin diger fuarlara
nazaran daha etkili olundugu
kanaatindeyim.

“Tikr Tikir” kampanyasi
oldukca etkili ve ilgi cekici.
Yabanci konuklarimiz

ilk basta bu sloganin ne
oldugunu anlamadilar. Ancak
daha sonra fark ettiler ve cok
hoslanina gitti.

Metin Yusufovic

Dirinler Dokim Satis Temsilcisi

Katihm

Ozge Sali
Alkin Kompresor Uluslararasi Satis
ve Pazarlama Uzmani

Sektorde kalici bir firma
oldugumuzu gostermek icin
bu fuara katiliyoruz. Bayileri-
miz bizi burada gordiklerinde
istikrar mesaji aliyorlar.

“Tikir Tikir” Hannover
Messe'ye damgasin
vurdu.



Mesut Kurtdz

Kurtman Yonetim Kurulu Uyesi

2007 yilina gére durgun; ancak
2009 yilina gore hareketli

bir fuar yasadik. Bircok fuara
katiliyoruz. Iclerinde en mantik-
lisi Hannover Messe Fuari diye
dustndyorum. Dinyanin her
Ulkesinden katilimci ve ziya-
retciler var. Yeni is baglantilari
gelistirmenin memnuniyetini
yaslyoruz.

MTG catisi altinda Tirk
derneklerini de fuarda

gormekten dolayi
mutluyum.

Mustafa Pekgondl

Esmaksan Genel Midur Yardimcisi

Yeni drinlerimizi bu fuarda
tanitiyor ve de diger firmalarin
neler yaptigini gézlemleme
firsati buluyoruz.

MTG nin calismalari
Ulkemiz makine
sektérindn tanitiminda
biytdk rol oynuyor.

Katihm

Pinar Yalman

HOSTIM Koordinator Yardimcisi

Bes bin isletmeyi temsilen bu-
radayiz. Ayrica dort kimelenme
konusunda tanitim yapiyoruz. Bu
tanitimlar anlaminda oldukca basarili
bir fuar gecirdik. Gelen ziyaretcile-
rin profesyonel olmasi da bizi cok
memnun etti.

“Tikir Tikir 1 biz ezberledik.
Umarim tdm ddnya Turk
makinesinin kalitesi olarak bu
s6zdmuzd ezberler.

/4

Katihm

Teoman Serdaroglu
Hidroser Satis Miduru

Bu fuara katilmak bizimle
calisan firmalarin gézinde
imajimizi guclendiriyor. Uygun
fiyata kaliteli Grunler Urettigi-
mizi gdsterme sansi buluyoruz.
Zaten Avrupa genelinde bizim
isimizi yapan 7-8 firma var.
Ancak Avrupa'daki talep surekli
artmaya devam ediyor. Bu
firmalar zamanla talebi karsila-
makta zorlanacaklar ve biz de
bu boslugu dolduracagiz.

MTG'nin calismalarini cok
yerinde ve zamanlamasi
dogru olarak gérdyorum.
Makine sektorimdiiz
simdiye kadar hic bu
kadar tanitilmamist.
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Katihm

Katilim

Nuri Kara
Dalgakiran Makina Genel Koordinatori

Kompresor sektorl acisindan din-
yadaki en 6nemli imaj fuari burasi
oldugundan dolay katiliyoruz. Bir
firma bu fuara katiliyorsa belirli bir
kaliteye ve zihinsel olgunluda ulas-
mis demektir. Dalgakiran Kompresor
olarak gicimuzu ve istikrarimizi ser-
giledik. Firmamiza yonelik talepten
dolayi da oldukca memnun kaldik.
Ar-Ge calismalarimiz neticesinde
Urettigimiz yeni trinlerimizi de bu
fuarla tim dinyaya gésterme sansi
bulduk. Ayrica dider firmalarinda
neler yaptigini gozlemledik.

“Tikir Tikir” reklam
kampanyas! yurt disi tanitim
ayadini en guicli sekilde bu
fuarda gdsterdi. Bu kampanya
Tirk makinesinin yurt disinda
fark edilmesini sadglad.

Mansuri Caynak

Hema Endustri Is Gelistirme ve Pazarlama Mduri

Her sene Turk firmalarinin bu fuara katilimi
artiyor. Onceki senelerde de Cin, Hindistan ve
Japonya firmalarinin agirlikli oldugunu goriyor-
duk; ancak bu sene Turkiye'nin bu Ulkelerden
daha fazla firma ile katiim gerceklestirdigini
gozlemledim. Ulkemiz acisindan pozitif gelis-
melerin oldugunu sdyleyebilirim. Biz de dokim
sektoriinin dinya markalarinin bu fuarda

yer aldigini gordigimiz icin buradayiz. Ayni
zamanda yeni Urinlerimizi sergileyerek tepkileri
olctyoruz.

Partner dlke Fransa ve “Tikir Tikir”
kampanyasi ile Tirkiyenin fuarda on
plana cikmasy, Turk makinesinin prestijini
yukseltti

Bahadir Demirci

FMC Hidrolik Genel Muduri

Avusturya, Almanya, Fransa,
Romanya ve Ingiltere'den
yeni musteriler bulduk. Bu
nedenle fuar bizim icin cok
basariliydi. Ayrica mevcut
musterilerimiz ile de bulusma
sansl yakaladik.

“Tikir Tikir” reklamlarinin
olumlu etkileri islerimize
yansiyor. Yabanci
konuklarimiz da artik
“Tikir Tikir 1 ezberlediler.

Zafer Udul

Tamsan Kompresdr Genel Midira

Sektorde kalicr bir firma oldu-
dumuzu gostermek icin bu fu-
ara katiliyoruz. Bayilerimiz bizi
burada gordiklerinde istikrar
mesajl aliyorlar.

“Tikir Tikir“1r gérmek beni
qururlandiriyor. Ancak
yabanci konuklar icin
dogru mesaji veriyor mu
emin degilim.




Alp Adacik
Akdas Dokim Pazarlama Sorumlusu

Istikrarli bir firma oldugumuzu
kanitlamak icin bu fuara kati-
liyoruz. Masallahimiz var; fuar
bizim icin “Tikir Tikir” geciyor.

Reklam kampanyalarinin
istikrarl ve akilda kalici
olmasi énemlidir. “Tikir
Tikir” bunu basard.

Sinasi Yilmaz

Yilmaz Reduktér Yonetim Kurulu Uyesi

Dunya ile iletisim noktamizin
bu fuar oldugunu disuni-
yorum. CinkU her kitadan
katihmcilar ve ziyaretciler var.
Avrupa’da yasanan krizin ar-
dindan ciddi bir hareketlenme
qordik. Bu durum bizi oldukca
sevindirdi. Ayrica yeni Grlnleri-
mizi de bu fuarda tanittik.

“Tikir Tikir” reklam
kampanyasinin imaj
olusturmak yoninde
biyik faydasi oldugunu
ddsdndyorum.

Katilim

Fatih Bakan
Ekomak Kompresor Genel Miidirti

Ureticilerin bayilerle bulusmasi ve firma-
larin prestijlerini stirdirmeleri acisindan
Avrupadaki en 6nemli fuarin bu oldugu-
nu distniyorum. Ancak gecmis yillarla
karsilastinldiginda uluslararasi etkisinin
zayifladigini sdyleyebilirim. Ozellikle

Cin ve Hindistandan gelen katilimci ve
ziyaretcilerin sayisinda azalma var. Bunun
nedeni ise internet Uzerinden haberles-
menin yayginlasmasi ve bilgi paylasimi-
nin kolaylasmasi.

“Tikir Tikir” reklam kampanyasini
olumsuz buluyorum. Yabanci
konuklar icin bir sey ifade
etmiyor. Alman, Rus ve Ingiliz
konuklarima ne anlama

geldigini sordum. Ancak hicbiri
anlamamis. Béyle bir reklamin
yapilmasini akhim hayalim
almiyor.
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Hedef pazarlarin gézinden
“Tikar Tikir” ve Turk makineleri

Turk makineleri ve
Makine Tanitim Grubu’nun
gerceklestirdigi “Tikir
Tikir” kampanyasi ile ilgili
dislncelerini sordugumuz
hedef pazar firmalarindan
yanitlar aldik.

Simone Tanoli

NR Makine Satis Mudurd

Bu sene fuarda Turk firma
sayisinin ¢ok fazla oldugunu
goérdum. Turk katihmcilar ile
gorismeler gerceklestirdik.
llerleyen yillarda Italya ile
Turkiye arasindaki makine
ticaretinin daha da gelisecedini
distntyorum.

Girislerdeki biyik afisler
cok ilgi cekiciydi.

Dr. Lisa Montanari

DLM Teknik Satis Madurd

Bu fuara besinci kez katiliyoruz. 2009 yilinda
ve bu sene Turkiye'nin fuarda etkin bir yapi
sergiledigini gérdim. Firma olarak Turkler ile
ticari iliskiler gelistirmeyi cok istiyoruz.

Tarkiyenin “Tikir Tikir” ilaniari
dikkatimi cekti. Fuarin her yaninda bu
ilanlara rastladim.




Thorsten Schwanert
NGlobal Yatiim ve Pazarlamna MudurG

Almanya Asadi Saksonya Ekonomi
Bakanligi biinyesinde faaliyet gos-
teren bir yatinm ajansiyiz. Bélgenin
ekonomik kalkinmasi icin cesitli
projeler yirGtiyoruz. Ozellikle riizgar
enerjisi ve rlizgar tarbinlerinin yaygin-
lastirmasi icin bir cok Ulkenin dernek-
leri, birlikleri, kamu ve 6zel kurumlari
ile yakin temas halindeyiz. Turkiye en
onem verdigimiz pazarlar arasinda.
ITO, MUSIAD ve Hasan Bilyiikdede
basta olmak Uzere Tirk is adamlari ile
gorismelerimizi strduriiyoruz. Onlara
neden bu bolgeye yatirim yapmalari
gerektigi konusunda bilgiler veriyo-
ruz. Ruzgar enerjisi ve rizgar tir-
binleri konusunda kimlerle iletisime
gecebileceklerini gosteriyor, kontak
bilgileri veriyor ve cesitli toplantila-

ra katilmalarini sagliyoruz. Aslinda
amacimiz riizgar enerjisi icin dodan
firsatlari Turk is adamlari ve kamuo-
yunun da gormesini saglamak.

“Tikir Tikir” reklamlari sayesinde Tiirk makine sektor(i
prestijini arttirdi ve ne denli ciddi bir gu¢ oldugunu bu

fuarda gosterdi.

Frank van Dinther

van Dinther Hidrolik Genel Muduri

Alman firmasi olarak Tirkiyenin
makine sektérindeki gelisimini
yakindan takip ediyoruz. Firma-
lariniz ile ticaret yapiyoruz. An-
cak numune gonderimi sirasinda
Ucret istenmesi ve freeship tes-
limat yapilmamasi olumsuz bir
durum. Bu konuda firmalarinizin
daha bonkér olmasi gerekiyor.

“Tikir Tikir” reklarmiarin
fuarin her kosesinde ve
metro hattinda gordim.
Tarkiyenin prestijini
yukselten ilanlar oldugunu
dusdndyorum.

her yaninda gordldui

Zhu Mianxue

Tianjin Taipingyang Mekanik ve Elektronik
Genel Muduru

Koreli bir is adami olarak Turk
makine sektérinin gelisimini ya-
kindan takip ediyorum. Son 5 yildir
makine sektorindzin ciddi atiim
kat ettigini gozlemledim. llerleyen
yillarda Kore ile Turki makine sek-
torinun daha yakin iliskiler icene
girecedini dustnyorum.

“Tikir Tikir” reklamlarini
aramizda konustuk.

llk anda ne oldugunu
anlayamamistik. Ancak
daha sonra bir Turk
katihmcidan bilgi aldik.

Cok basarili bir reklam
kampanyasi oldugunu
ddsdandyorum.

Hartmut Rauen )
Alman Makine ve Aksami Imalatcilari

Dernedi (VDMA) Yénetim Kurulu Uyesi

VDMA olarak Istanbul'daki WIN
Fuari'na da katiliyoruz. Cinkd

Turkiye makine pazarinda pozitif

yonde cok 6nemli gelismeler
var. Turkiye ile Avrupa makine

sektorinun ticaret hacmi strekli

artis gosteriyor. Bunun sebebi
ise Turkiye makine sektorinin
kaliteli Grinlerle kalici bir pazar
oldugunu gostermesi. Ayrica
Turkiyede cok iyi yetismis mu-

hendisler var. Ayni teknoloji dilini rahatlikla konusabiliyor ve anlasabiliyoruz.
Turklerle ayni seviyede olmak ticaretimizin de artmasini sagliyor. Bu fuarda
gorduk ki Tark makine sektort her gecen yil geliserek bir Ust teknolojiye
atliyor. Bu istikrar devam ederse gelecedinizin cok parlak oldugunu séyleye-
bilirim.  Ayrica Almanlar acisindan Tirkiye ile is yapmak cok kolay. Ulkenizde
harika bir is ortami var. Bircok Alman is adamindan Turkiye makine sektéri
ile ilgili 6vgl dolu sozler duyuyorum.

Hannover Messe 2007 Fuarinda Tirkiyenin partner dlke olmasi
cok biiyiik etki yaratmisti. Bu seneki “Tikir Tikir” slogani da fuarin
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Eymak:

“Hep bir adim o6tesi vardir”

Sac kurutma makinesinden otomobile kadar dairesel ve eksenel hareketlerle is
yapan ya da calistiran makine ve aksamlarinin olmazsa olmazi rulmanlar, bircok

sektordn ihtiyacini karsiliyor.

erilmesi gereken hareketin
muUmkin olan en az surtin-
mevyle yani glicten en az 6din
verilerek iletimini saglayan
rulmanlarin Gretimi Glkemizde 1975'li
yillara tekabul ediyor. 1996 yilinda
kurulan Eymak ise bugunkd ortaklari
olan Harun Adigizel ve Mehmet
Karabatur'un ¢zellikle rulman sanayin-
deki tecribe ve birikimlerini bir araya

getirmeleri sonucunda, kisa zamanda
Turkiye'nin en saygin rulman tedarikci-
leri arasinda yerini aliyor. Eymak
tamami yerli sermaye tarafindan
yonetilen URB Group’un, Tirkiye ve
Ortadogu Ulkelerindeki tek yetkili
saticisi. Lider firma Ankara, Istanbul ve
Izmir Bélge Mudurlukleri'nde gorevli 27
personeli ve toplam 6 bin metrekare-
nin Gzerindeki depolari ile tim

Turkiye'ye yayilan 30'un tzerindeki
yetkili distributor agi aracilidiyla Turk
sanayisinin yaninda yer aliyor.

Eymak’tan ve firmanin driin yelpaze-
sinden kisaca bahsedebilir misiniz?
URB Group; Romanya'da URB Rulmen-
ti, Macaristanda MGM ve Dizce'de
2005 yilinda Uretime baslayan Anadolu
Rulman Fabrikalari’nda capi 10 mm ile



1500 cm arasinda degisik tip ve
ozellikte rulmanlar Uretiyor. Eymak,
URB Group’un ana Urtnd olan rulma-
nin haricinde URB markali zincir, kayis
ve ART fabrikasinda Uretilen indiksi-
yonlu millerle de Tirk dreticisine ve

sanayisine “c6zim ortaklidi” sunmak-
tadir.

“Rulman stratejik bir Griindiir”

Kibris Baris Harekati sirasinda kirilan
rulmani dedistirebilecek rulman
olmadigindan dolayi bazi ucaklarimizin
havalanamadigina dikkat ceken Eymak
Satis ve Pazarlama Mudiri Selim
Tanyel; rulmanlarin stratejik 6neme
sahip oldugunu belirterek her tirlu
makine ve makine aksaminin rulmana
ihtiyac duydudunu ifade ediyor.

En fazla hangi sektorler sizin
Urdnlerinize ihtiyac duyuyor?
Rulman o kadar stratejik bir trindir
ki, icinde donme ve hareket aktarimi
olan her turld makine ve makine aksa-
mi, mutlaka icinde rulman barindir-
maktadir. Evlerimizde kullandigimiz
sac kurutma makinesinden, cocugu-
muzun bebek arabasindaki tekerlege;
otomobilimizden, enerji santrallerine
kadar aklimiza gelen her sektérin
olmazsa olmazi bir Grindur. Ayrica
rulmanlar, icinde bulunduklari makine
ya da aksam icin son derece hayati
onem tasimaktadir. Kibris Baris
Harekati sirasinda, sadece kirilan
rulmani dedistirecek rulman olmadi-
dindan, havalanamayan ucaklarimiz
hafizalarimizda tazeligini hala koru-
maktadir.

Uriinlerinizin dretimleri nerede ve
nasil gerceklesiyor?

Rulmanlarimiz Romanya, Macaristan
ve Turkiye'de Uretiliyor. 2000 yilinda
gerceklesen ozellestirmelerle satin
alinan Romanya'daki URB Rulmenti’ye,
2004 yilinda 6zellestirilerek gruba
katilan Macaristan'daki MGM katildi.
5o yildan fazla gecmise ve bilgi
birikimine sahip olan bu iki fabrikanin
teknolojik destedi ile 2006 yilinda
Dlzce'de Anadolu Rulman - ART
kurulmustur. ART, Turkiye'nin sahip
oldugu iki rulman fabrikasindan biri
olma 6zelligini de tasimaktadir.

Selim Tanyel kimdir?

1969 yilinda Bursa’da dogan Selim Tanyel; ilk ve

orta 6grenimini Bursa’da tamamladiktan sonra, 1990

yilinda YUksek Denizcilik Okulu GUverte boliminden

mezun oldu. Uzun yillar Turk Deniz Ticaret filosun-

da, uzak yol kaptani olarak calisti. Eymak ailesine

katilmadan 6nce TNT Int Exp'de Bursa Bolge Satis

Mudurt ve Bozatl Grup'ta Satis ve Pazarlama M-

dirl olarak gorev aldi. 2010 yilindan itibaren Eymak

Satis ve Pazarlama Miduri olarak calisan Selim Tanyel halen Ankara‘da
yasiyor. Evli ve bir oglu olan Tanyel; iyi derecede Ingilizce biliyor.

“ART, Tiirkiye'de var olan iki

tesisten biridir”

Ulkemizde rulman dretimi konusunda
yalnizca iki fabrika olduguna dikkat
ceken Eymak Satis ve Pazarlama
MUdard Selim Tanyel; “5o yildan fazla
gecmise dayanan bilgi birikimi ile
kurulan ART isimli fabrikamiz; Tarki-
ye'deki iki fabrikadan biridir. Yaptigimiz
yerli Uretim ile gerek tlkemizin,
gerekse dunyanin rulman ihtiyacini
karsiliyoruz” dedi.

Uriin ihracatimizi agirlikh olarak hangi
ilkeye yapiyorsunuz?

Turkiye'de mevcut 29 ana bayi ve
110'dan fazla alt bayilik teskilati ile yurt
capinda tum makine ve imalat sanayii

TUm ddnyada IRIS
sertifikasina sahip
sadece (¢ rulman
Ureticisinin var oldugunu
belirten Eymak Satis

ve Pazarlama Mudurd
Selim Tanyel; bunlardan
bir tanesinin de URB
Rulmenti markasi
oldugunu soyledi.
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ihtiyaclarina cevap veriyoruz. Kiresel-
lesen dinya ekonomisi 2007 yilinda
baslayip, 20093 kadar etkileri devam
eden biyuk ekonomik krizle, ciddi bir
sarsinti gecirdi. Bu kriz sonrasinda,
dunya ticaretinin de ekseni degisti.
Tarihteki en énemli ticaret yolu olan
Ipek Yolu giinimuzden baslayip yakin
gelecekte, yeniden 6nem kazanacaktir.
Ozellikle safha safha hayata gecirilen
‘Demir-Ipek Yolu’ projesi ile Tirkiye-
Iran-Hindistan-Cin ekseninde, diinya
ticaretinin blyuk bir bolimu sekillene-
cektir. Eymak, URB Group paralelinde,
simdiden hedefledidi 2023 yilinda,
Cumhuriyetimizin 100'0ncU yilinda bu
eksenin vazgecilmez oyuncularindan
birisi olmak icin calismaktadir. Bu
sebeple halihazirda ihracat yaptigi
Suriye, Libnan ve Irak’in yani sira cok
onem verdigi Iran’la yogun iliskiler
icerisindedir.

Iran sanayisine distributorleri araciligry-
la, URB Group Grunlerini ihrac ederken,
Tahranda actigi teknik danismanlik ofisi
ile de her tur teknik sorunda aninda
mudahale edebilmektedir. Eymak tim

Rulmanlarin
stratejik oneme
sahip oldugunu
belirten Eymak

Satis ve Pazarlama
Madurd Selim
Tanyel; her tarli
makine ve makine
aksaminin rulmana
ihtiyac duydugunu
ifade ederek
prensiplerinin hep
bir adim Otesi
oldugunu soyledi.

hizmet alanlarinda, satis dncesi ve
sonrasi teknik destek ve hizmet
calismalari ile misterilerine her zaman
glven vermeyi ilke edinmistir.

“Hep bir adim 6tesi vardir”

Dinyada yasanan ekonomik krize
ragmen buyumelerini strdirdiklerini
belirten Eymak Satis ve Pazarlama
Mudirt Selim Tanyel; “Eymak Ustline
diseni basariyla yerine getirdi. "Hep bir
adim o6tesi vardir’ prensibiyle calismaya
devam ediyoruz. 2010 yilinda 20093
gore yiuzde 35'lik bliyime gosterdik”
dedi.

2010 yili degerlendirmesi

alabilir miyiz?

2007 yilinda baslayip, 2009 sonlarina
kadar etkileri devam eden kriz sirasin-
da ve sonrasinda, Eymak Ustine disen
gorevi layigiyla yerine getirdi. Bu
sebeple 2010 yilinda, 20093 gore
yUzde 35'lik bilyiime gostererek,
hedefledigi yolda emin adimlarla
ilerlemektedir. Inandigimiz “hep bir
adim otesi vardir” ilkesi ile calismaya
devam ediyoruz.

Piyasada size gore en 6nemli

sorun nedir?

Piyasadaki en 6nemli sorun, sahte ve
kopya Urinlerdir. Bu kadar kritik ve
insan hayatina dogrudan etkisi olan
UrUnlerde, kalite ve kullanim omurleri

son derece 6nemli kriterlerdir. Ornek
olarak demir yollarindaki rulman
kullanimlarini géstermek isterim. Tim
dinya, kullandigr Granlerin belirli
kalitede olmasini istemektedir. Bu
nedenle de sadece demir yollari
rulmanlarindaki Uretim ve kalite
standartlarini belirleyen IRIS (Internati-
onal Railway Industry Standards)
sertifikasi devreye sokulmustur. Tim
dinyada bu sertifikaya sahip sadece (¢
rulman Ureticisi vardir ve bunlardan bir
tanesi de URB Rulmentidir. Varsayalim
ki kalitesinden ve Uretim slrecinden
emin olunmayan, sahte veya kalitesiz
bir rulman vagon tekerlerinde kullanil-
makta ve tasidigi yike uygun Uretilme-
diginden 6turg, yolda kinlmaktadir.
Yasanabilecek felaketin boyutlarini
distinmek bile insanin tiylerini
Urpertecek boyuttadir. Ayrica URB
Group olarak Uretimine, Uretim sirecin-
de yer alan insan ve makine faktorleri-
ne sirekli yatinm yapilmaktadir. Bunun
yani sira gectigimiz yillarda URB
markasinda yaptigimiz logo degisikligi-
ne ek olarak, trunlerimizde kullandigi-
miz hologramlari da sahte Urnlerin
onine gecmek icin cabalarimizin
arasinda sayabiliriz.

“IRIS’e sahip diinyanin iic ureticisin-
den biriyiz”

Demir yollari rulmanlarindaki Gretim ve
kalite standartlarini belirleyen IRIS



(International Railway Industry Stan-
dards) sertifikasini anlatan Eymak Satis
ve Pazarlama Midurt Selim Tanyel;
“T0m dunyada IRIS sertifikasina sahip
sadece (¢ rulman Ureticisi vardir ve
bunlardan bir tanesi de URB Rulmenti
markasidir” dedi.

Sizce sektorde baska ne gibi
eksiklikler bulunuyor?

Rulmanin kullanildidi tum sektorlerde
bilgi ve bilgi kullanimi konusunda ciddi
eksiklikler vardir. Bu konuda URB Group
olarak sektorel bazda cesitli teknik
seminerler dizenliyor, zaman zaman
fabrikalara ya da OEM musterilerimize
ziyaretlerde bulunarak, teknik bilgi
aktarimi sagliyoruz. Binyemizdeki OEM
Koordinatorligu ve Uygulama Mihen-

Chumonvedrr

Rulmanlar ilk defa Misir'da piramitlerin yapiminda kullanilmistir. Misirhlar
buyuk silindir kitukleri devasa taslari kaldirip insaat alanina yuvarlayarak
tasimak icin kullanmistir. Rulmanlar giinimizde bircok makinenin kulla-

nimini mimkdn hale getirmis ve kolaylastirmistir. Ayrica bunu cok disk

bir maliyete halledebilmektedir.

disligi bolumleri, bu anlamda cok yodun
bir calisma icindedirler. Rulman kulla-
nimlarinda dodgru uygulamalar, kullanim
omrinin artmasindaki birinci etkendir.

Sektoriin daha iyiye gitmesi icin ne
gibi onlemlere ihtiyac duyuluyor?
Rulman sanayii zaten kendisini strekli
yenilemek ve teknolojik ilerleme

paralelinde giincellemek zorundadir.
Fabrikalarimizin Ar-Ge'lerinde sirekli
olarak bu yénde calismalar yapilmakta,
farkli markalarla performans kiyasla-
malari sUrdirtulmektedir. Ancak burada
biz Ureticilere oldugu kadar, Turk
sanayicisine de sorumluluk dismekte-
dir. Mutlaka kendi ihtiyaclarini, taleple-
rini, bize aktarmali ve sektorine uygun,
kullanim amacina tam hizmet eden
rulmanin tasarimindan tretimine bizi
yonlendirmelidir.

Eymak olarak gelecek

hedefleriniz nelerdir?

Bizim birinci hedefimiz tamami Turk
sermayesine ait olan URB Group
Grunlerinin 2023 yilinda, yani Cumhuri-
yetimizin 100’Uncl yilinda, tim dinya-
da ilk bers arasinda yer almasini
saglamaktir.
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Lider firmalarin ambalajcisi:

Barissan

Sakarya'da 30 yili askin tecribesiyle ambalaj ve paketleme makineleri sektorinde
faaliyet gosteren Barissan isimli firmanin Dis Ticaret Yoneticisi olarak gorev alan
Melike Culcu ile sektérin sorunlarina dair roportaj gerceklestirdik.

akine sanayiinde 30 yillik
tecribeye sahip olan
Barissan, son 15 yildir
ambalaj ve paketleme
makineleri sektortinde faaliyet gos-
teriyor. Ismail Kascr'nin 1980 yilinda
kurdudu firma, musterilerine Sakarya
Organize Sanayi Bdlgesi'nde hizmet
veriyor. Le Saffre -International, Proc-

ter & Gamble, Colgate & Palmolive,
Henkel ve Uno gibi konusunda lider
firmalar ile calisan Barissan; 13 Ulkede
distribUtore sahip ve 401 askin tlkeye
ihracat yapiyor.

Uretmis oldugunuz yerli makinelerde
ne gibi teknolojik yenilikler
sunuyorsunuz?

Teknoloji ve bilgi ginimuzde cok hizli
dedisim gosteren dinamikler. Dinya-
da her on yilda teknolojik tretim bir
kat daha artiyor. Biz de bu teknolojik
gelisimleri Uretmis oldugumuz maki-
nelerimizde uygulamaya calisiyoruz.
Oncelikli olarak firmamiz dretmis
oldugu makinelerde teknolojideki son
gelismeleri dikkate alan, uluslararasi



firmalarin malzemelerini kullaniyor ve
kullandigi ara malzemelerin secimine
onem veriyor. Almanya agirlikl ara
malzemeler kullaniyoruz. Ornegin;
bizim makinelerimizde kullandigimiz
motorlar, rediktorler, elektrik —elekt-
ronik malzemeleri dinyanin yizde
90’ninda kolaylikla bulunup tedarik
edilebiliyor.

Bazi Urlnler icin ¢zel patentli maki-
nelerimiz bulunuyor. Sabun ve biskivi
paketlemede kullanilan besleme sis-
temlerinde Turkiye'de patent calismasi
ve patentli GriinG olan tek firmayiz.

Uretmis oldugunuz makinelerin en
onemli 6zelligi nedir?

Makine parcalarimiz lazer ve CNC
teknolojisi ile islenerek hatasiz olarak
makinelere takiliyor. Uretmis oldugu-
muz makinelerin en 6nemli dzelligi
ise interaktif makineler olmalaridir.
Makinelerimizin timU internete
baglanabiliyor, program yuklemeleri
ve dedgisiklikleri internet aracihgiyla
kolaylikla yapilabiliyor. Tek yapilmasi
gereken bilgisayara baglanti yapildigi
gibi hattan gelen internet kablosunu
makineye takmaktir. Bunun disinda
musteriden gelen 6zel teknolojik
talepleri de istekleri dogrultusunda
makinelere uygulayabiliyoruz.

Patentli Grinleri var

Sakarya 1. Organize Sanayi
Bélgesi'nde ambalaj ve paketleme
makineleri sektérinde hizmet veren
Barissan Dis Ticaret Yoneticisi Melike
Culcu, sabun ve biskivi paketleme-
de kullanilan besleme sistemlerinde
Turkiye'de patent calismasi ve pa-
tentli GrinG olan tek firma olduklarini
soyliyor.

Uriinlerinizin iiretimi nerede ve nasil
gerceklesiyor? En son driinleriniz
hakkinda bilgiler verir misiniz?
Uretimlerimizi Sakarya 1.0rganize
Sanayi Bolgesi'nde bulunan 4 bin
800 metrekare kapali, 7 bin met-
rekare acik alan Gzerinde bulunan
fabrikamizda yapiyoruz. Istanbulda
satis ve irtibat ofisimiz bulunuyor. 40
calisanimiz, 7 yoneticimiz ile birlikte
Uretim yapiyoruz. 13 Glkede distrib-
torlerimiz bulunuyor. 40" askin Ulkeye

Melike Culcu kimdir?

devam ediyor.

22 Mayis 1989 Sakarya dogumlu olan Melike Culcu;
ilkégretimini Hollanda'da tamamladi. Sakarya Univer-
sitesi Dis Ticaret boliminden 2008 yilinda mezun
olan Culcu; Yapi Kredi Bankasi'nda bir donem gorev
aldi. Melike Culcu Barissan Makine Sanayi ve Ticaret
AS'de Dis Ticaret Yoneticisi olarak gorev yapmaya

ihracat gerceklestirmis bulunuyoruz.
Son olarak ekmek ve biskivi paketle-
mede kullanilacak olan makinelerde
onemli calismalar ve yenilikler yaptik.
Turkiye'nin konusunda lider firmalari
genelde firmamizi seciyor ve firma-
mizla uzun sreli calismalar icine
giriyorlar.

Ar-Ge calismalarina ne kadar kaynak
ayiriyorsunuz?

Ar-Ge projelerimiz kapsaminda Grin
gelistirme calismalari icin 6nemli
calismalar yapiyoruz. Firmamizda bu
calismalar icin 6zel bir teknik resim
ekibimiz hazir bulunmaktadir. Firma-
miz kaynaklarinin yizde 5'ini yeni

Makine Gretiminin Ar-
Ge'den basladigini
sOyleyen Barissan

Dis Ticaret Yoneticisi
Melike Culcu; son 15 yila
bakildiginda, Turkiye'de
makine Gretiminin
dinyadaki son degisimlere
paralel olarak artan bir
grafikle devam ettiginin
altini ciziyor.
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makine ve makinelerde yenilik calis-
malarina ayiriyor.

Ambalajlamada verimliligi etkileyen
temel problemler nelerdir?

Ambalaj tretim hatlari teknolojisi
elektronik, hidrolik ve bilgisayar bilim-
lerinin alanina girmektedir. Bu cerce-
vede verimliligi ve paketleme hattini
etkileyen baslica faktorler; kullanilan

makine ve makinelerin amaca uy-
gunlugu, gereken cikti hizlari, durak-
samalarin frekansi ve tekrar calisma
icin gereken zaman ve operatorlerin
beceri ve sayilaridir. Makine fonksi-
yonlari, bazi bolimlere ayrilabilir. Uriin
isleme, paket isleme, makine sistemi,
kontrol sistemleri, zamanlama sistem-
leri, yaglama sistemleri, gli¢ aktarimi
gibi tanimlamalari yapildiktan sonra
verimlilik icin analiz edilebilir.

Ambalaj makineleri treticilerinin en
cok dikkat etmesi gereken husus
nedir?

Ambalaj treticilerinin, ambalaj ma-
kinelerinin Greticileri ile uyum icin-
de calismasi gerekir. Ambalajlama
makinesi Ureticisi ise dedisen ambalaj
egilimlerini ve malzemelerdeki gelis-
meleri cok yakindan izlemelidir.

Ihracatinizi agirlikh olarak hangi
ilkelere yapiyorsunuz?

Biz 1980 yilinda kurulmus 30 yillik
koklu bir firmayiz. Yurt disina agirlikh
olarak paketleme makineleri ihra-
cati yapiyoruz. 40 ulkeyi askin bir
ihracat agimiz var. 13 Glkede distri-
butor firmalarnimiz var. Adirlikli olarak
distributorlerimizin oldugu pazarlara
satls yaplyoruz. Rusya, Cin, Suriye,
Cezayir, Urdun, Sirbistan, Makedonya,
Romanya en yogun ihracat yapmakta
oldugumuz Ulkelerdir.

40”1 askin iilkeye ihracat

Barissan 13 Ulkede distribitore sahip
ve 40’1 askin Ulkeye ihracat yapiyor.
Yurt disina agirlikli olarak paketleme
makineleri ihracati yapan Barissan;
Colgate & Palmolive, Henkel, Korozo
Ambalaj ve Uno gibi alanlarinin énde
gelen firmalariyla calisiyor.

Uriin sattiginiz veya ortaklhk
yirittiginiiz diinya pazarinda
taninan biyiik firmalar var mi?
Maya makineleri ve paketlemeleri
konusunda dunyanin en biyUk firmasi
olan Le Saffre -International, sabun
paketleme makineleri konusunda
Procter & Gamble, Colgate & Palmoli-
ve, Henkel, ekmek paketleme konu-
sunda Uno, ambalajlarin paketlen-
mesi konusunda Korozo Ambalaj gibi



sektérinde 6nde gelen kuruluslarla
calisiyoruz.

Uretmis oldugunuz iiriinlerin
cevreye ve insan sagligina duyarhhigi
nedir? Bu konudaki hassasiyetleriniz
nelerdir?

Biz firma olarak ekolojik cevreye du-
yarli ve insana sayglli bir firmayiz. Bu
sebeple tim makinelerimizde insan
saghidini ve is glvenligini koruyucu
tedbirler hassasiyetle aliniyor. Tim
makinelerimiz Avrupa standartlarina
uygun olarak CE sertifikasyonuna
sahiptir.

Ambalaj makineleri nedir?

Ambalajlama makineleri tGriin doldurma, ambalajin tipini, boyutunu,
seklini, kapaklarini dedistirme ve kontroli gibi islemlerin kolay ve cabuk

bir sekilde yapilmasini saglar.

Tiirkiye makine sektoriiniin ihracat ra-
kamlarini yeterli buluyor musunuz? Bu
rakamin gelistirilmesi icin sizce nelerin
yapilmasi gerekiyor?

Tirkiye'de makine tretimi, dinyadaki son
degisimlerle birlikte son 15 yildir artan bir
grafikle devam ediyor. Bu rakamlar su
anda tlkemiz icin yeterlidir. Ihracat raka-
minin artmas! isteniyorsa énce firmalarin
rtnlerini gdzden gecirerek uluslararasi
standartlara yaklasmasi gerekiyor. “Ben
yaptim makine oldu” dogru bir is metodu
dedildir. Makine Uretimi Ar-Ge'den baslar,
profesyonel Uretim ve standartlara
uymakla devam eder. Makine Uretiminde
Uretici ihracat yapmadan once Uretim
standartlarini gelistirmelidir.

Sektoriin en 6nemli sorunlari

nelerdir? Bu sorunlarin ¢6ziimii icin
neler yapilmalidir?

Sektdrin en énemli sorunu egitimli ve
kalifiye ara eleman bulmakta yasanan
zaman kayiplari, firmalarin nakit aki-

sinl dengeleyememesi ve ¢z kaynak
olusturmada yasanan sikintilardir. Makine
Ureten firmalarimiz sermayeyi de sirketin
asli bir Gretim araci gibi dGnemsemeli

ve bu konu Uzerinde calisma yapiimali.
Ayrica firmalar kalifiye elemanlarini kendi
imkanlariyla yetistirmeliler.

Barissan’in 401 askin
Ulkeye ihracat yaptigini
belirten Dis Ticaret
Yoneticisi Melike

Culcu, Gretmis olduklari
makinelerin ttmunin
interaktif olma ozelligi
tasidigini soyledi.

Buna gore Barissan
markal makineler
internete baglanabiliyor,
program yuklemeleri
ve degisiklikleri internet
araciligiyla kolaylkla
yapilabiliyor.
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Sanayi Bakanligi’nin misyon ve
vizyonundan bahseder misiniz?
Bakanligimiz girisimcilige, yenilikcilige
ve yiksek katma dederli teknoloji
Uretimine dayall ekonomik yapisiyla,
Avrasya'nin mal ve hizmet Uretim Uss{
haline gelen ve dinyanin en gelismis
ilk on Ulkesi icinde yer alan bir
Turkiye'nin olusumunda 6ncU olmasina
hizmet ediyor.

Bakanligimiz cercevesinde Ulkemizin
kiresel dizeyde rekabet giiciini
arttirmaya yonelik olarak 6ncelikle
sanayi ve ticaret alanlarinda plan,
program, strateji ve politikalar gelistiri-
yoruz. Ekonominin itici gicinin 6zel
girisimcilik oldugu bilinciyle ve basta
KOBI'ler olmak Gizere bitin sanayici,
tuccar, esnaf ve sanatkarlara, guvenli,
sUrdurulebilir ve cevreye duyarli bir is
ve rekabet ortami tesis ediyoruz.
Bunun yani sira tiketici haklarinin
korunmasina yonelik sunulan destek-
lerle; ileri teknolojiye ve yenilik¢ilige
dayali, yiksek katma deder saglayan
bir Gretim kiltdrinin olusmasina
hizmet ediyoruz.

2011-2014 Sanayi Strateji Belgesi'ne
yonelik makine sektoriinde ne gibi
gelismeler yasaniyor?

07 Aralik 2010 tarih 2010/38 sayili
Yiksek Planlama Kurulu karari ile
onaylanan Turkiye Sanayi Stratejisi
2011-2014 (AB Uyeligine Dogru)
Belgesi, 27 Ocak 2011 tarihli ve 27828
saylll (Mikerrer) Resmi Gazete'de
yayinlandi.

Belgenin uygulama, izleme ve deger-
lendirmesine yonelik olarak o9 Mart
2011 tarihinde 1. Izleme ve Yénlendirme
Komitesi toplantisi gerceklestirildi.
Turkiye Makine Sektorl Strateji Belgesi
ve Eylem Plani, Yiksek Planlama
Kurulu’nda kabul edildi. Bakan Nihat
Ergin, Turkiye Makine Sektoru Strateji
Belgesi'ni 03 Mayis 2011 tarihinde
Istanbulda kamuoyuyla paylasacak.
Onumiizdeki dénemde ise s6z konusu
belgeler uygulamaya gececektir.

Makine sanayisiyle ilgili yirittigiiniiz
calismalarinizdan bahsedebilir misiniz?
“Makine Teknik Komitesinin Olusumu

ve Gorevlerine Dair Teblig” ile 2006/42/

AT Makine Emniyeti Yonetmeligi
kapsaminda yer alan konularda,
makine ile ilgili olabilecek dider teknik
mevzuat ve uygulamalar ile sektorel
hususlarda karsilasilabilecek sorunlarin
cozimlenmesi icin Makine Teknik
Komitesi (MAKTEK) bu teblig esaslari
dodrultusunda calismalarini strdiryor.
Bu komitede kamu ve ¢zel sektor kuru-
luslari bir araya gelerek sektérin
sorunlarini masaya yatiriyor ve ¢dzim-
ler gelistirilerek uygulamalar arastirili-
yor. Komite altinda is ve insaat makine-
leri, takim tezgahlari, tarim makineleri
ve ATEX basliklari altinda dort adet
calisma grubu faaliyet gosteriyor. S6z
konusu komite Turkiye Makina Sanayi
Sektor Strateji Belgesi‘nin hazirlanma-
sinda da kilit rol oynadi.

Makine sektorinin Turkiye'de ve
dinyadaki durumunu gosteren Makine
Sektorl Raporu hazirlanmis olup dort
ayda bir guincellenerek sektorin
bilgisine Bakanligimiz web sayfasi
Uzerinden sunuluyor. Genel Midurltgu-
muz gorevleriicinde yer alan Piyasa
Gozetimi ve Denetimi (PGD) calismalari
makine sanayiyi ilgilendiren Grinler
Uzerinde de yogdun bir sekilde strdGri-
lGyor. Makina Strateji Belgesi hazirlan-
ma calismalari cercevesinde, 14 Nisan
2010 gunu Ciragan Sarayi'nda “Turkiye
Makina Sanayi Bulusmasi” gerceklesti-
rilmisti. Bu bulusma Tirk Makina Sanayi

tarihine gececek bir olaydir. Ulkemizin
ihtiyaci olan sanayi Grinlerinin yerli
Uretimle karsilanmasi dncelikli hedefle-
rimizden birisidir. Ulke ekonomisi
acisindan son derece énemli olan bu
hedefin korunmasi ve gelistirilmesi icin
Sanayi ve Ticaret Bakanligi buyuk bir
caba sarf ediyor. Bu cercevede; kamuya
“yerli makine” bilincinin asilanmasi
amaclyla Bakanligimiz, Makine ve
Aksamlari Ihracatcilari Birligi, Makine
Tanitim Grubu ve Makine Sanayi Sektor
Platformu is birligiyle duzenlenen “Turk
Makine Sanayi ve Kamu Alicilari
Bulusmasi” toplantisi 29 Mayis 2010
tarihinde Gaziantep'te gerceklestirildi.
Nufusu 100 binin Gzerinde olan beledi-
yelerin 178 belediye baskani ile 81l
valisinin davet edildidi toplantiya cesitli
illerin vali ve vali yardimcilari, kamu
kurum ve kurulus temsilcileri ile makine
sanayinden cok sayida sanayici katilim
sagladi. Kamu alimlarinda Tirkiye'de
Uretilen Urtnlerin 6zendirilmesine
yonelik 2010 yili icerisinde Bakanligimiz
koordinasyonunda bir calisma yuritil-
di. Calisma neticesinde; kamu alimla-
rinda Tdrkiye'de Uretilen Grinlerin
payinin artiriimasina yonelik olarak;
kamu tarafindan gerceklestirilen mal
alimlarinda yerli istekliden cok
Turkiye'de Uretilen Griin (yerli mal)
kavramina odaklaniimasi gerektigi
sonucuna ulasildi ve bu cercevede 15
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adet oncelikli konu belirlendi. Kamu
Ihale Kanunu'nun dedisen 63. maddesi-
ne gore; “Hizmet alimi ve yapim isi
ihalelerinde yerli istekliler lehine, mal
alimi ihalelerinde ise Sanayi ve Ticaret
Bakanlidr ile diger ilgili kurum ve
kuruluslarin gérisleri alinarak Kurum
tarafindan yerli mali olarak belirlenen
mallari teklif eden istekliler lehine,
yUzde 15 oranina kadar fiyat avantaji
saglanmasi; yaklasik maliyeti esik
dederlerin altinda kalan ihalelere ise
sadece yerli isteklilerin katilmasi husus-
larinda ihale dokimanina hikim
konulabilir. Ortak girisimlerin yerli istekli
sayilabilmesi icin bittn ortaklarinin
yerli istekli olmasi gereklidir.” Bu
dedisiklik neticesinde; esik deger Usti
ve alti mal alimi ihalelerinde, yerli mali
sunan butin isteklilere idareler tarafin-
dan fiyat avantaji taninabiliyor.

Sanayi Bakanliginca hazirladiginiz
gelecek projeleriniz hakkinda bilgi
alabilir miyiz?

Kamu alimlarinda Turkiye'de Uretilen
Urtnlerin 6zendirilmesine yonelik
calismalara onimizdeki donemde de

agirlik verilmeye devam edilecek.
Turkiye Makina Sektoru Strateji Belgesi
ve Eylem Plani (2011-2014); diinyada
ve Ulkemizde degisen ekonomik ve
sosyal kosullar, 9'uncu Kalkinma Plani
Stratejisi (2007-2013), Orta Vadeli
Program (2010-2012), 2010 il progra-
mi, Sanayi ve Ticaret Bakanligi 2010-
2014 Stratejik Plani ve Tirkiye Sanayi
Stratejisi Belgesi'nde yer alan temel
ilkeler, vizyonlar, amaclar ve hedefler
dikkate alinarak hazirlandi.

Makine sanayisi ile ilgili calismalarimi-
zin odaginda sektorin Cumhuriyetimi-
zin 100. yili olan 2023 yilinda ulasmasi
hedeflenen 100 milyar ABD dolari
duzeyindeki ihracat rakami bulunuyor.
Bu hedefe ulasabilmek amaciyla
Turkiye Sanayi Stratejisi Belgesi
dodrultusunda hazirlanan Makine
Sektoru Strateji Belgesi kapsaminda
ilgili tum sektor paydaslarinin gorusleri
derlendi. Turkiye Makine Sektorl
Strateji Belgesi'nin, Yiksek Planlama
Kurulu'nda onaylanmasi ile belge bir
hikimet belgesi haline gelmis olup
sektorn ivme kazanmasi acisindan
belgeye derc edilmis eylemler netice-

sinde sektor cok daha gicli bir yapiya
sahip olacak ve daha yiksek katma
dederli Urtinlere ve Uretim modellerine
yonelimi saglayacak. Amacimiz 1 kg
makinenin degerini arttirmak; Almanya
gibi sektérde dnde gelen tlkelerin
duzeyine cikarmaktir. 13 yilda 10 Milyar
dolarlik makine ihracatini 10 katina
cikaracak hedefe, Urettigimiz ve
sattigimiz makine miktarini arttirmak-
tan ziyade bu makinelerin dederini
arttirarak ulasmak mumkin olacaktir.
Yapilan Ar-Ge ve Inovasyon politikalar
bu amaci yerine getirmek tzere atilan
adimlardan olusmaktadir.

Makine sanayisinde ekonomiye en cok
girdi saglayan kalemler hangileridir?
Gelecekte yildizinin parlamasi
beklenilen sektorler nelerdir?
Makine imalat sanayi, butin diinyada
oldugu gibi tlkemizin sanayilesmesinin
de itici glictdur ve gelecekte de
Ulkemizin gelisiminin temel tasl
olacaktir. Tirk Makine Sanayi 1990
yilindan bu yana yaklasik yizde 20
oraninda yillik biyime orani gosterdi.
Turkiye ihracat rakamlarinin toplamina
bakildiginda takim tezgahlari ihracat
rakaminin 1.2 milyar dolar civarinda, is
ve madencilik makineleri sektoriyle
ilgili ihracat rakaminin 2 milyar dolar
civarinda oldugu gorilmekte olup
ilerdeki yillarda da bu sektoérlerin énde
olacag distndliyor. Ulkemizde bu
alandaki firmalarimizin diinya genelin-
deki rekabet glicl artarken, bir takim
Avrupa menseli dinya capindaki
markalarin tretimlerini tlkemize
kaydirmalari da beklenilen gelismeler
arasinda yer aliyor. Ulkemizin ic
pazarinin bayuk firsatlar sunmasi yani
sira arttirilarak surdurtlen tarimsal
destekler de tarim makinalari sektori-
nG gelistirecek etkenler arasinda yer
almaktadir.

Tirkiye makine sektoriiniin diger
Ulkelerle iliskileri ve ihracati
konusundaki yorumlariniz nelerdir?
TUIK'ten alinan 2010 yili gecici verileri-
ne gore, 84. fasll itibariyle ihracatimiz
9,3 milyar ABD dolari, ithalatimiz ise
21,2 milyar ABD dolari olarak gercek-
lesti. Turkiye'nin 84. fasll itibariyle



2010 yilinda en fazla makine ve
aksamlari ihrac ettigi Glke Almanya
olup Almanya'yi Ingiltere, Fransa, Iran
ve Romanya takip ediyor. 2010 yili
TUIK verilerine gére 9,3 milyar ABD
dolari olarak gerceklesen ihracatimiz
gecen yila gore yizde 14,8 oraninda
artis gosterdi.

Ulkemiz 2010 yili ihracat rakaminin
113,9 milyar ABD dolari oldugu goz
onlnde tutuldugunda 9,3 milyar ABD
dolari dizeyindeki makine ve aksamlari
ihracati yuzde 8,2’lik bir dilime sahip.
Tarkiye'nin 2010 yili itibariyle en fazla
makine ve aksamlari ithal ettigi tlke
84. fasil itibariyle Cin Halk Cumhuriyeti
olup bu tlkeyi sirayla Almanya, Italya,
ABD ve Fransa takip ediyor. En cok
ithalat yaptigimiz ilk 7 Glkeden gercek-
lestirilen ithalat, makine ve aksamlari
ithalatimizin yaklasik yizde 70'ine
karsilik geliyor. 2010 yili TUIK verilerine
gore 21,2 milyar ABD dolari olarak
gerceklesen ithalatimiz gecen yilin ayni
donemine gore ylzde 24 oraninda artis
gosterdi. 2010 yili itibariyle 185,5 milyar
ABD dolari dizeyindeki Gilkemiz toplam
ithalati icerisinde 21,2 milyar ABD dolari
bir buyuklige sahip olan makina ve
aksamlari ithalati yuzde 11,5'lik bir
orana sahip. Turk imalat sanayiinin
ihracatina cografi olarak bakildiginda
toplam hacim icinde AB Ulkelerinin
payinin adirlikta oldugu goraliyor. Dis
ticarette AB'nin payinin agirlikli olmasi,
Turk isletmelerinin dinyanin en
sofistike tUketici tercihlerinin gecerli
oldugu bir pazarda rekabet etmekte
olduklarini gosteriyor. Rekabetin yogun
oldugu ortamlarin verimlilik artislarina
yaptigi potansiyel katki g6z énine
alindiginda bu son derece olumludur.
Ancak ayni zamanda boyle bir ortamda
surekli olarak rekabet giicinu arttirabil-
mek gerek sirket, gerekse kamu
bazinda dodru stratejilerin etkin bir
sekilde uygulanma ihtiyacina isaret
ediyor. AB Ulkelerinden gerceklestirilen
makine ve aksamlari ithalatimiz ise bu
sektordeki ihracatimizin oldukca
Uzerinde seyrediyor.

Gelecekte Avrupa pazarimiz oran
olarak korunarak buraya yapilan ihracat
artacaktir. Ancak hemen hemen hic
olmadigimiz Cin ve Kore gibi Uzak Dogu

Zihto Bakir kimdir?

1971, Tokat dogumlu olan Zihtt Bakir; Yildiz Tek-
nik Universitesi Miihendislik Fakiiltesi Metalirji
Muhendisligi BolumU mezunudur. Bir yil alimin-
yum ve bes yil demir celik sektoriinde calistiktan
sonra, 1998 yilindan itibaren Sanayi ve Ticaret
Bakanligi'nda hizmet vermeye basladi. Yurt ici
ve yurt disl cesitli AB uzmanlik programlarini
tamamlayan Bakir; Brikselde faaliyet gosteren
cesitli calisma gruplarinda Tirkiye'yi temsil etti.
AB Teknik Mevzuat uyumlastirilmasi ve uygulan-
masl calismalarinda etkin rol aldi. Sanayi Genel
Midurligi’nde Uzman ve Makina Sanayi Sube
Miduri olarak gorev yapan Zihtt Bakir, Bakanlik-
ta Genel Midur Yardimciligi gérevini strdirdyor.
Kendisi son olarak Turkiye Sanayi Politikasi Bel-
gesi ve Sektorel Sanayi Stratejilerin hazirlanmasi
konusunda faaliyet gosterdi.

pazarlarina girmemiz gerekiyor. Bugln
G. Kore'den ithal ettigimiz takim
tezgahinin ancak kirkta birini bu tlkeye
ihrac edebiliyoruz. Bu tip ticari denge-
sizlikler dikkate alinarak bu tlkelere
6zgl calismalar baslatildi.

Makine sektoriiniin ihracat diizeyinin
arttirllmasi icin neler yapilmalidir?
2008 kiresel ekonomik krizinin tlkemi-
ze bir faydasi da alternatif pazarlarin
zorlanmasi oldu. Kuzey Afrika ve komsu
Ulkelerimize yonelik ihracatimiz onemli
oranda artis gosterdi. Gelisen ekonomi-
ler gelecedin pazari olup bu Ulkelerdeki
proaktif yaklasimlarimizi arttirarak
strdirmemiz gerekiyor.

Makine imalat sanayi disindaki sektor-
ler 1995 yilinda AB ile imzalanan
GUmrik Birligi Anlasmasi sonrasinda
gumriksiz ithalatla rekabet etmeye
baslamisken, makine sektori 1960l
yillardan beri Glkemizde dider sektorler-
de faaliyet gosteren yatinmcilarin tesvik
belgesi kapsaminda gumriksiz ithal
ettikleri makinelerle rekabet etmek
zorunda kaldi. Bu rekabet, dezavantaji
kar marjlarini asagiya cekmis, firmalarin
kendi imkanlarr icerisinde finansman
saglayarak ayakta kalmasina neden
olmus, bu da sektorin gerektidi kadar
gelismesini engellemistir.

Ihracatin satis icindeki payina bakildi-

ginda Ureticilerin sadece yuzde 25'inin
ihracatinin satis icinde yizde so'den
fazla pay aldidi gozleniyor. Turk makine
ve aksamlari Ureticileri, halen ic pazar
odakli Gretim yapmakta olup, sanayici-
lerimizin global pazarlara entegre
olabilmek ve dis pazarlara donuk
Uretim yapabilmek icin atmasi gereken
adimlar bulunuyor.

Turk makine sanayinde bazi firmalar
guncel teknolojileri izleme ve Urettigi
makineleri gelistirme imkanina sahip.
Ancak, bazi makine imalatcilari ise
tasarim gelistirme, teknoloji izleme ve
uygulama ve kalite konularinda
yetersiz kaliyor. Oysa dinya piyasalari-
na aclimak icin teknolojinin takibi,
yenilikcilik, kalite, verimlilik ve maliyet
dislrici calismalara 6nem verilmesi
zorunludur. Turk makine sanayiinde
faal olan firmalarin son yillarda hizla
gelisen ve buylyen Uzak Dodu ulkeleri
pazarlarina yeteri kadar yonelmedigi
goriliyor. Buyik cogunlugu KOBI
yapisinda olan makine imalatgilari icin
bu Ulkelerde etkinlik saglanmasi kolay
dedildir. Buna karsin Avrupa Birligi
Ulkelerindeki bircok makine imalatcisi-
nin son villarda imalat ve ihracatlarinda
buylk artis gerceklestirmeleri, bu
pazarlara yonelmekle saglandi.
Firmalarin bu Ulkelerde dizenlenen
sektor fuarlarina katilarak kendilerini
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tanitmalari, bu pazarlardan pay
almalarr icin énemli bir imkandir.
Bununla birlikte Makine Tanitim Grubu
cok 6nemli calismalar yapiyor. Once
Ulkemizde ve sonra tim dinyada
kaliteli Turk makinesi imaji olusturul-
masl buylk 6nem arz ediyor. Bakanlik
olarak Makine Tanitim Grubu calisma-
larini cok 6nemsiyor ve her turld
destedi vermeye calisiyoruz.

Tirkiye’de makine sektdriiniin
artilar1 ve eksileri hakkinda neler
soyleyebilirsiniz?

Turk makine sektort halihazirda
yasanan kiresellesme siirecinde
Uretim, pazarlama, ihracat, ticaret
alanlarinda dinya ile entegrasyonunu
buyik 6lctide tamamlamis bir sektor-
dur. Sektor bu alanlardaki yeterliligini
gelismis ve gelismekte olan pazarlarin
tamamina yakinina yaptidi ihracat ile
kanitladl. Sektor gayri safi yurt ici
hasila, imalat sanayi Gretimindeki payi,
ihracat, istihdam, rekabet edebilirlik,
yatinimlar, disa aciklilik ve makro
ekonomik buyukltkler acisindan
Ulkemizdeki en dnemli sektorlerden
biridir. Bircok ulkede oldugu gibi
Turkiye'de de makine imalatcilarinin
buyik cogunlugu kicik ve orta dlcekli
isletme (KOBI) niteliginde olup bu yapi
dedisen ekonomik kosullara ve
teknolojik gelismelere karsi daha esnek
ve hizli cevap verme imkani saghyor.
Sektorde faaliyet gosteren KOBI'lerin
sahip oldugu ucuz is glict avantaji ve
gelismis muhendislik becerileri, makine
imalatcilarinin uluslararasi pazarlarda
rekabet sansini arttiran

unsurlardir.

Turk makine imalat sanayinde her turlu
parca ve aksamin yiksek kalitede ve
rekabet edebilir fiyatlarda Gretimi
yapiliyor. Uretim strecinde yerli girdi
orani ylzde 80-85 civarindadir.
Dolayisiyla Glkemiz makine sanayinin
avantajlar, yerli girdi oraninin yiksek
olmasi, dis pazar ve misteri memnuni-
yeti odakli calismasi, Glkemizin stratejik
ortaklara olan cografi yakinligi, iyi
egitimli, kalifiye ve genc isgiiciine sahip
olmasi, tasarim ve mihendislik konula-
rindaki deneyimi olarak belirtilebilir.
Ekonomik gelismelerin makine sekto-
rine olumlu yansimasi, sektorin
orgltlenme duzeyi yUkseklidi, OSB gibi
tesislesmelerin yurt capinda yayginlas-
masl, firmalarimizin giin gectikce daha
fazla uluslararasi fuarlara katilarak
kiresel pazarlara girme istegi sektorin
gelecedi acisindan umut vericidir.
Ayrica takim tezgahlarinda tretim
dederlerinin goreceli olarak yiksek
olmasi ve metal sekillendirme imalat
makinelerindeki uluslararasi uzmanlas-
manin saglanmasi da sektérin gelece-
de umutla bakmasini sagliyor.
Sektorin en buyuk eksiklikleri arasinda
ise kayit disi ve merdiven alti Gretim,
Tark mali imajinin yeterince gucli
olmamasi, ara eleman sikintisi, genel
vergi yUku yuksekligi, Gniversite-sa-
nayi is birlidi yetersizligi,

firmalar arast is birligi zaafi,

yan sanayinin gelise-

memesi ve ileri

teknolojide

ara Urne dis bagimlilik, tasarim
gelistirme ve Ar-Ge'ye 6nem verilme-
mesi, markalasma ve tasarim yetersiz-
ligi sayilabilir. Olusturmus oldugumuz
Makina Sanayi Strateji Belgesi bu
zayifliklarin giderilerek firsatlarin
kullanilmasi temeline dayaniyor.
Boylelikle 6nimuzdeki kisa donemde
makina sanayimizin blyuk bir atiim
gosterecegine inancimiz tamdir.

Bakanlikca uygulanan denetimler
acisindan makine sanayi sektorii icin
neler sdyleyebilirsiniz? Kayit disiligin
oniine gecilebiliyor mu?

1/95 sayili Ortaklik Konseyi Kararlari
(OKK), 2/97 sayil OKK ve Ulusal
Program cercevesinde tlkemizin
uyumlastirmakla sorumlu oldugu AB
teknik mevzuat alanlari belirlendi.
Bakanligimiz, AB Uye ulkeleri ile
Ulkemiz arasinda gerceklesen ticaretin
onundeki teknik engellerin kaldirilmasi
amaciyla uyumlastirilacak AB Teknik
Mevzuati'nin énemli bir kisminda
sorumluluklar Gstlendi.



4703 sayili Cerceve Kanun ile Griin
glvenligi konusunda, tlkemizde de
AB'de oldugu sekliyle Piyasa Gozetim
ve Denetimi, uygunluk dederlendirmesi
usul ve esaslari; kamu kurumlarinin,
Ureticilerin, ithalatcilarin ve dagiticilarin
gorev ve sorumluluklari gibi temel
konular Turkiye'nin ic hukukuna
aktarildi. S6z konusu kanun Ureticilerin
piyasaya sadece glvenli (rn sirmesi-
ni zorunlu kilarken, kamu kurumlarina
da Urune 6zel mevzuati dizenleme ve
uygulama yetkisi verdi. PGD faaliyetleri
uygulama ilkeleri, Cerceve Kanunu'nun
altinda, 13/11/2001 tarihli ve 2001/3528
sayil Bakanlar Kurulu karariile yrurli-
ge konulan Urtinlerin Piyasa Gozetimi
ve Denetimine Dair Yonetmelikle
duzenlendi. Sanayi ve Ticaret
Bakanlidr'nin sorumlu oldudu trin
gruplari elektrikli ve elektronik Grinler,
makineler, sivil kullanim amacli
patlayicilar, motorlu tasitlar, asansorler,
ev aletleri, gaz yakan cihazlar, basincli
ekipmanlar (basit basincli kaplar da
dahil), sicak su kazanlari, olct aletleri,
hazir ambalajlama, hazir giyim, tekstil
ve ayakkabi, diger makineler, tarim ve
orman traktorleri, dekoratif malzeme-
ler, mobilyalar, el aletleri, aygitlar, hobi
ve spor ekipmanlari, mutfak/pisirme
gerecleri, cakmaklar, kirtasiye Grunleri,
cocuk bakim drdnleri ve cocuk ekip-
manlari, gida gorunumlu trinlerdir.
Denetim faaliyetlerimiz de 81 il teskila-
timizda gérev yapan 500 yetkin
denetcimiz tarafindan yUrGtaltyor.

Merkez ve tasra teskilatimizin bugine
kadar yurittigu piyasa gozetimi ve
denetimi faaliyetleri tlkemizdeki diger
yetkili kuruluslara 6nci oluyor. Gercek-
lestirilen denetimler sonucunda alinan
toplatma kararlari Glkemiz icin ilk olmus
ve sektorel disiplin yoninden ¢nemli
etki yaratti. 2003 yilindan itibaren
ulusal ve uluslararasi organizasyonlarla
Turkiye'nin dort bir yaninda, Ureticileri-
mizin ve ithalatcilarimizin bilinclendiril-
mesi, yeni mevzuata kolay adapte
olabilmeleri amaciyla her yil 10'dan
fazla bilgilendirme toplantisi dizenlen-
mekte veya dizenlenen toplantilara
katilim saglaniyor.

Genel Mudurligimuz tarafindan
yurGtilen denetimlerde 2010 yili
itibariyle makine trtin grubunda 764
aykiri, 4 bin 277 uygun Grin belirlenmis
olup toplam 56543 lira para cezasi
uyqgulandi. Denetlenen makine sayisi 5
bin 66 olup toplam denetlenen Griin
icerisinde yUzde 8,07 orana denk
geliyor. 2009 yilinda denetlenen
makinelerde aykirilik orani yizde 26
iken, bu oran 2010 yilinda yizde 15°e
distl. Denetlenen Grin sayisinin
artmasina ragmen yonetmelige aykiri
makine oraninda olan bu disisten
piyasaya mevzuata uygun Urln arzinin
arttigi sonucuna varilabilir.
Bakanligimizda asansor sektord ayri bir
baslikta ele aliniyor. 2010 yilinda
denetimden gecen 800’0 askin
asansorin maalesef G¢te biri uygunsuz
bulundu. En cok idari yaptirimlarda

bulundugumuz Griin grubu asansorler-
dir. Bununla birlikte bu sektorde de
hizla iyilesmelerin gortlmesi mutluluk
vericidir. Fikri mulkiyet ve mali konular
gibi diger alanlardaki kayit disinin Gzeri-
ne gidilmeye yonelik politikalarin
olmasi ve calismalarin yiritilmesi
gordltyor. Bu durum firmalarimizin
6lcek ekonomisini yakalamasina buyk
katki verecek.

Sektorde istihdamin arttiriimasi
acisindan ne gibi calismalar
yurdyorsunuz?

Sektorde dogrudan 180 bin olmak
Uzere yan sanayi, servis ve bakim
unsurlarr ile birlikte soo bin istihdam
stz konusudur. Buradaki temel sorun
nitelikli ara eleman eksikligidir. Son
donemde mesleki egitim kurumlarina
yonelik 6nemli calismalar yurataliyor.
Gectigimiz aylarda Bakanlhidimizin da
destekledigi bir proje dahilinde meslek
liselerinin tamamina CNC takim
tezgahlari basta olmak Uzere teknoloji-
nin buglinky seviyesinde bir cok
donanim kazandirildi. Bu donanimin
6nemli bir boliminin Ulkemizde
Uretilen Urtnlerden secilmesi de ayri bir
mutluluk verici kazanimdir.Bununla
birlikte meslek odalari, OSB'ler gibi
kuruluslarin mesleki editime yonelik
calismalari desteklenmekte ve cesaret-
lendiriliyor. Diger 6nemli eksiklik ise
tasarnim muhendisligidir. Makina Sanayi
Strateji Belgesi'nde stz konusu husus-
lara dair dnem arz eden eylemler
bulunuyor. Bakanligimiz her zaman
sanayicinin yaninda olmustur.

Eklemek istedikleriniz...
Bakanligimizin amaci Ankara'da,
Turkiyede, Brikselde, Cin'de, ABD'de
dunyanin her yerinde sektorin sesi
olmak ve 6nind acmaktir. Ekonomideki
gercek aktorler girisimcilerdir. Amaci-
miz girisimcimize, sanayicimize uygun
ortamlar olusturmaktir. Makine sanayi
girisimcileri cok dinamik ve idealist
insanlardan olusuyor. Makinecilik bir
sevdadir ve sevindirici yonu, babadan
ogla ve bazen de kiza gecmesidir.
Sektordeki bu yapi bizlere buyuk
cesaret vermekte ve calismalarimizda
motive etmektedir.
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kazanacak

Makine Sanayii Sektor Platformu catisi altinda gerceklestirdigimiz ‘MSSP Focus’
baslikli réportajimizda, bu kez Iklimlendirme Sodutma Klima Imalatcilari Dernedi'ni

ziyaret ettik.

avanin sartlandirilmasi
olarak tanimlanan iklimlen-
dirme sektoru, Turkiyenin
onemli ihracat kalemleri
arasinda bulunuyor. Binalarda hava-
nin isitilmasi ve ya sogutulmasindan,
gerekli nem sartlarinin saglanmasina
kadar hayati énem teskil eden iklim-

lendirme bazi sehirlerde ve Glkelerde
olmazsa olmaz olarak deger goruyor.
Gerek yapi sektérinde yasanan
gelismeler, gerekse ihtiyac duyulan
konfor sartlarinin saglanabilmesi
acisindan iklimlendirme sektoriine
ilkemizde de ihtiyac duyuluyor. Ozel-
likle son 30 yilda yasanan gelismeler

neticesinde pazar payl artan bu sek-
torun gelisimi ve gelecek stratejileri
dogrultusunda Iklimlendirme Sogut-
ma Klima Imalatcilan Dernedi (ISKID)
ve akademi anlaminda sektorin
onemli isimleriyle bir araya geldik.



Bahadirhan Tari: 2011-2012 Uni-
versite Sanayi Is Birligi Komisyonu
Baskani gorevini yuritiuyor. Makine
muhendisi ve AFS Boru Sanayi'nde
Genel Mudur Yardimcisi olarak gorev
yaplyor.

Sayat Sahakoglu: 2011-2012 Uni-
versite Sanayi Is Birligi Komisyonu
Baskan Yardimcisi gorevini yiritiyor.
Naci Sahin: Iklimlendirme Sogutma
Klima Imalatcilari Dernegi (ISKID)
Yonetim Kurulu Baskan Vekili, ayrica
Universite Sanayi Is Birligi Komisyonu
Uyesi gorevini yurutuyor.

Barbaros Batur: Yildiz Teknik Uni-
versitesi Makine Fakiiltesi Ogretim
Gorevlisi.

Erhan Boke: Istanbul Teknik
Universitesi'nde égretim gorevlisi.
Hiiseyin M. Yiiksel: [SKID Dernek
Mudurd olarak gorev yapiyor.

iklimlendirme sistemleri en basit
sekliyle nasil ifade edilir?

NS: Iklimlendirmeyi en basit haliyle,
havanin sartlandiriimasi seklinde
ifade edebiliriz. Havanin isitilmasin,
sogutulmasini, nem verilmesini ya da
alinmasini, icindeki yabanci ve zararli
partikullerden arindiriimasini, dolayi-
siyla ic havanin kalitesini iceren genel
bir yaklasimdir.

iklimlendirme sistemlerinin tarihi
gelisim siireci Gilkemizde ne
sekildedir?

NS: Iklimlendirme sektori isitma ve
sogutmayi icerir. Salt i1sitma sekliyle
bakarsak cok eski donemlere giden
bir yapisi vardir. Soba havayi isitan bir
harekettir, o da havanin bir sartlandi-
rlmasidir. Ancak modern anlamda
ifade edersek son 30 yilda Turkiyede
alisveris merkezlerinin yayginlastigi,
toplu olarak bulundugu mekanlarin
sayisinin arttigi ve iklimlendirmenin
bu alanlarda daha fazla 6nem
kazandigi soylenebilir.

Ulkemizde malzemelerin iiretim ve
ihracat rakamlari ne boyuttadir?
HMY: Dunyadaki iklimlendirme
sektorl 2008'de 70 milyar Amerikan
dolari seviyelerindeydi. Bu 2009'da

yUzde 10’luk bir kayipla 63 milyara
dustd. Daha sonra 2010 yilinda 70
milyar Amerikan dolari seviyesine
yine yaklasir durumlara geldi. 2011de
daha hizl bir biytume bekleniyor.
Turkiye'nin bunun icindeki pay! yizde
2,5 olarak hesaplaniyor. Bu aslinda bir
cok diger sektorden daha fazla bir
oran. Avrupadaki payimiz da yizde
13. Bazl Urtnlerin Uretiminde ve
pazarinda Avrupada da ilk Gcteyiz,
bazen de birinciyiz. Ulkemizin pazar
buyikligind 2008de 1,9 milyar dolar
olarak hesapladik. Bu rakam iklimlen-
dirme ve bir kisim sogutmayi kapsi-
yor. Tesisat, kazan, kombi, radyator
gibi 1sitma elemanlari; sogutmanin
ticari buzdolap kismi, bunlar disinda
olarak sadece belli ticari sogutma ve
iklimlendirme olarak pazarimizi
2008de 1,9 milyar dolar hesaplamis-
tik. Ulkemizde inisler de, cikislar da
dunyadan daha sert oluyor. 2009'da
1,2 milyar dolara dustigimuizd
dustniyoruz. 2010da ise 1,5 milyar
dolara déndigimuizt hesapladik.
Makine ve Aksamlari Ihracatcilari
Birligi verilerinde, bizim bu soyledigi-
miz kapsamdan biraz daha genis bir
kapsamla hesaplaniyor. Sogutma,
dukkan ve marketlerde kullanilan
tarzda buzdolaplari dahil olmak Gzere
ihracat ve ithalat rakamlarimiz
2008'de ihracatimiz 1 milyar 828
milyon dolar iken 2009'da dusis
yasandi. 1 milyar 571 milyon dolar,
2010'da 2008’ ihracatta neredeyse

ISKID Genel Midird
Huseyin M. Yiksel;
iklimlendirme
sektorinin 2009 ylinda
yasanan ekonomik
krizle beraber

disls yasamasinin
ardindan 2010 yilinda
toparlandigini soyledi.
Yuksel su sekilde
devam etti: 2011de
daha hizl bir buytime
bekleniyor. Turkiye'nin
bunun icindeki pay!
ylzde 2,5 olarak
hesaplaniyor.
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yakalamisiz, 1 milyar 8oo milyon
dolar. Isin iyi yani ithalattaki rakamlar
bunlarin yarisiile 3'te 1'i arasinda
dedisiyor. Cari fazla veren bir sekto-
riz. Turkiye'nin cari acigini disirme-
de pozitif katkimiz oluyor.

Diinya bazinda iklimlendirme
sistemlerinin piri kabul edilecek
ilke hangisidir?

HMY: ABD iklimlendirme sistemleri-
nin piri olarak kabul edilmektedir.

Tarihi anlamda ilk kez ABD'de iklim-
lendirme sektori baslamistir. Modern
anlamda iklimlendirme sistemlerinin
imal edilip ve binalarda bunlarin
kullaniminin yayginlastigi ilk tlke
ABDdir. Buyuk bir tecribeleri var ve
kullanim aliskanliklari cok fazla. Taze
hava dahil iklimlendirme olmayan yer
cok az. Iklimlendirme sogutma dahil
olmadan olmayacak bir cok sehre
sahipler. Ornegin; Las Vegas, Miami
buglnk( durumda olmazdi. Tarihi ve

aliskanlik olarak cok énde. Ancak
gunumuze gelince iklimlerle dogru-
dan bagdlantili olarak iklimlendirmede
buyUk bir imalat ve pazar olarak Cin,
teknolojiyle de dogru orantili olarak
onumize cikmaktadir.

iklimlendirme sistemleri iilkemizde
ozellikle son ddnemde hizla gelisen
ancak genc yapilanmalar
arasindadir. Bu sektoriin gelisimini
nasil buluyorsunuz?

NS: Sektor tlkemizde hizli biylyen
bir yapiya sahip. Bununla ilgili olarak
binalarda yapilan tesisatlar da dahil
olmak tzere tlkemiz 3,5 milyon
dolarlk biyuklide sahip durumdadir.
Ortalama olarak da yilda yizde 20'ye
yakin bidyume yasaniyor. Tabii
piyasanin algisi evsel (split) klimalara
yonelik oluyor. Bu alginin da eksik
oldugunu ifade etmemiz lazim. Split
klimalar da iklimlendirmenin bir kolu
olmakla beraber iklimlendirme ve
sogutmanin bircok alanlari bulun-
maktadir. Ozellikle merkezi iklimlen-
dirme sistemleri de s6z konusu. Ic
hava kalitesine yonelik olarak
hijyenik sistem dedigimiz hastaneler-
de kullanilan sistemlerimizin oldugu-
nu ve bunlarin da daha nitelikli
uygulamalar oldugunu soyleyebiliriz.



Son donemde Tiirkiye iklimlendir-
me sektoriniin yasadigi kriz
hakkinda ne diisiiniyorsunuz?

Kriz ertesinde gercek bir biiyiime
sizce yasandi mi?

HMY: Acigi kapatiyoruz diyebiliriz.
Sektérimiz hala 2008'de geldigi
seviyelere gelemedi. 2009 iyi bir yil
degildi. YUzeysel ev tipi son tiketi-
ciye yonelik Uriinlerde cok buyik
bir disus yasandi. Daha merkezi
sistemler 2009 yilinda daha 6nce-
den baslamis insaat yatirimlarinin
devam etmesi sayesinde fazla
dismeden kurtarabildik. 2010
yilinda ise bireysel sistemler yiizde
15-20 kadar arttl. Ama daha 6nce
neredeyse ylUzde 20 disls oldugu
icin 2008'den hala uzak. Merkezi
iklimlendirme sistemlerinde ise
2009'da benzer durumda kaldi. Cin-
ki devam eden isler bizim icin
kalmisti. 2009'da baslayan fazla
insaat yatirimi olmadigi ve 2010
yilinda fazla bir is yapilmadigindan
iki yilda ayni seviyede kaldi. Bunun
yani sira hizla yikselen bir Grin
VRF sistemleri var. Butin dinyada
pazar payini arttiran, diger Urunlerin
aleyhine gelismeyen bir Grun. Ticari
sogutma kismi biraz daha iyi gidiyor.
0 yondeki yatinmlar ve gelismeler
fazla etkilenmedi, daha doymamis
bir pazara sahibiz. Bu nedenle isin
ticari sogutma kismi biraz daha iyi;
ancak iklimlendirme kisminda
2006l yillari hala ¢zlUyoruz.

Kiiresel 1sinma sektorii ne

derece etkiledi?

HMY: Kiresel 1sinma buginden belli
olan bir sey dedil. Maalesef bir
bilimsel gercek; ama iklim sartlari
degiskenlik g6ésteriyor. 2009 yili
ekonomik krizle birlikte bir de serin
bir yildi. Ev tipi klimalarin satislarinin
dismesinde o serinligin de etkisi
vardir. 2010 yilinda Ust Uste 5 hafta
sicak oldu. O dénemde de klimacila-
rn elindeki fazla iyimser olmayan
senaryolara gore tuttuklari stoklar
bitti. Kiresel isinma uzun vadede
etkili olacaktir. Ulkemizde ic pazarda-
ki dedisimlerde tuketicin alim gucd,
insaat sektorindeki yatinmlar da

Iklimlendirme
sektorinin 2009

etkili oluyor. Ayrica kiresel 1sinma
olmasa bile Turkiye zaten alisiimis
iklimiyle iklimlendirme ve sogutma

sektorunde doymamis bir pazar y|I|nda ya§ad|§| kriz
konumundadir.

NS: Bireysel isinmada evsel klima dog!rultusunda %U an
yazin sicak gecmesinden ya da serin  dCIgIn kapatildigini
gegmesing_en:ma detl;ileggn"bkir“| y ifade eden Hi]seyin M.
yaplya sahip. Ama daha buyuk olcekli .. L . .
yatirimlar tabii ki bu kicik dalgalan- YUkSE|, Ulkemizde IC
malardan etkilenmiyor. pazardaki degisimlerde
tiketicinin alim gicd,
insaat sektorindeki
vN§:AD.eVr'nek qlarak Universite Sanayi yat|r|mlar da etkili
Is Birligi komisyonumuz cercevesinde . ]
aniversitelerle is birligini gelistirmek, oluyor” dedi.
ortak calismalar yapmak ve Ar-Ge

projelerinde birlikte calismak gibi
projelerimiz s6z konusu. Burada ayni

Dernek olarak iSKID egitim
sektoriine katki sagliyor mu?
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zamanda firmalardaki Ar-Ge kilturd-
nun gelismesine yonelik calismalar
yapiyoruz. Ogrencilerin stajlarini ilgili
firmalarda yapilmasina yonelik
aracilik gérevimiz s6z konusu. Cesitli
sektorel egitimleri ve tarihi konusun-
da panel, calistay ve benzeri egitim-
ler duzenleyebiliyor ya da katki
sadlayabiliyoruz. Bunun yaninda
teknik liselere yonelik malzeme
yardimlari 6rgutleniyor ve yapilyor.
Meslek yiksek okullarini da keza bu
cercevede diuslnebilecegimiz
yardimlarimiz oluyor. Ogrenci gezileri
duzenliyoruz, 6gretim Uyelerinin
firma gezilerini 6rgutliyoruz, cesitli
fuarlara katilimla destekliyoruz. En
son Tescon Fuari’na 58 kisilik 6grenci,
6gretim Uyesi ve sektor calisanlarini
Izmir'e gotirduk.

Universitelerde yetisen dgrencilere
yeterli diizeyde egitim verildigini
diisiiniilyor musunuz?

BB: Tabii ki beklentilerin yuzde yiz
karsilandigini séylemek zor. Ama
genel anlamda Universitelerimizdeki
seviyelerin disuk oldugundan
sikayetci olamayiz. Daha ziyade o
konudaki sikintilar meslek liselerinde-
ki egitimin geri oldugu noktasinda ve
genellikle meslek liselerine kabul
edilen 6grencilerdeki nitelik arama-
sinda veya oradaki egitim dizeyinin
zayIf oldugu noktasinda bir algi var.
Dider konularda hem 6grenciler

tarafindan firmalarimiza, hem de
bizim kendimizin 6drencilerden ne
bekledigimiz noktalara yonelik
yapllan anketlerde bulmus oldugu-
muz sonuclar var.

Peki, Giniversiteler acisindan

durum nedir?

EB: Firmalar ¢grencilerden cok fazla
sey beklemiyor. Aslinda ihtiyac
duyduklari konularda edgitilmis,
yetismis, temel bilgilere sahip olan
muhendisleri istiyorlar. Dolayisiyla
bu komisyonda GUniversite ve sanayi
arasinda hem egitim kalitesinin
duzenlenmesi, hem de 6grencilere
bu sektori tanitmak bu sektorin

ogrencilerden beklentilerini Univer-
siteye aktarmak, 6grencilerin bu
sektorde calismasiicin bilgi sahibi
olmasini, bu sektérin hangi faali-
yetlerde bulundugunu, Gniversite
egitimi sirasinda kol secimi icin
karar verme asamasinda sektori
taniyarak eger ilgisi varsa bu
bransa yonelmek amaciyla irtibat
kurmasini sadliyor. Burada her iki
taraftan gelen elestiriler birbirleri
tarafindan karsilandigi middetce
6grenci ve sektor firmalari mihen-
disten ve is calismasi acisindan
memnun olacaktir.

Universitelerin sanayi ile is birligi
yaptigi soylenebilir mi?

BT: Universite sanayi is birligi her
zaman problem bir konudur. Bunun
su sekilde algilanmasi gerekiyor.
Universite ve sanayinin birbirinden
ayr kalmamasi gerekiyor. Dolayisiy-
la Universite sanayiye Ar-Ge yapma-
st acisindan belki itici kuvvet olmasi
lazim. Sanayi kurulusu da cesitli
sorunlarini Ar-Ge bazli projelerle
Universite arastirmasini istemesi
gerekiyor. Bu tabi Universite ve
sanayiyi birbiriyle tanistirarak
mumkdn olacaktir. Buradaki komis-
yonumuzun faaliyetlerinden birisi de
ISKID Gyesi firmalardan lisans, &n
lisanas ve doktora seviyesindeki
arastirma konularinin toplanmasi
bunlarin Gniversitelere daditilip ilgili
hocalara bildirilmesi ve oradan



gelecek ilgili hocalarin tekrar bu
sanayi kuruluslariyla irtibatinin
saglanmasi konusunda aracl olmak.
Bdylece irtibati kolaylastirmak ve
guncel tutmayr amacladik.

Gectigimiz ay Tirkiye Sanayi
Stratejisi aciklandi. Bakanlik
ureticilere Ar-Ge destegi
saglayacak. Bu durum firmalarin
Ar-Ge departmanlarini ne derece
faaliyete gecirir?

NS: Sektorin cok iyi bir 6rgutluli-
dunun oldugunu ifade edebiliriz.
Dernekler vakiflar yoluyla 9o’
yillar itibariyle érgitlenme cok hizli
bir sekilde gelisti. Sektérimzin en
qucli yonlerinden bir tanesinin de
bu oldugunu ifade edebiliriz. ISKAV
Arastirma Egitim Vakfi, Turk Tesisat
Mihendisleri Dernedi, ISKID,
DOSIDER, IZODER, MTMD ve ESSIAD
is birligi ile hazirlanan bir strateji
belgesi var. Burada sektorin guclg,
zayif yanlari irdelenmek suretiyle
Turkiye’'nin bir yol haritasi cikaril-
mavya calisihyor. Turkiye'nin bu
sektérde Uretim merkezi arti bilgi
Uretim merkezi olabilecedi yonin-
de glclU bir inanc var. Bunu sagla-
mak noktasinda kimelenme
calismalari s6z konusu. Bu daha
sonra kamu otoriteleriyle paylasila-
cak. Onlarin da destegiyle sektdre
bir yon cizilmis olacak. Cok genis
bir katihm yuzdesi var. Sektor
temsil anlaminda kurumlar hemen
ylzde 90’indan fazlasi temsil
ediliyor.

BT: Bu calisma 4 noktada strateji
belirliyor. Kamu, 6zel sektar,
akademi ve sivil toplum kuruluslar
acisindan staretejinin ne olmasi
gerektigi detaylandirilacak. Kipir-
danmalar basladi. 8 tane farkli sivil
toplum kurulusu tarafindan calisil-
mis bir proje. Bir araya gelindiginde
yiuzlerce firma var. Katihm sektor
buyukluguyle orantilandigi zaman
daha yodun katilimin gerceklestigi
bir calismadir. Bu calismaya katil-
mis olmak dahi firmalarin bu ise
gonul verdigini gosterir.

Ulkemizde iklimlendirme
sektoriiniin giicli olmasini
saglayan faktoérler nelerdir?

EB: Ozellikle 1980 ve 1990’larin
basinda sektor firmalari teknolojiye

ve Uretim alt yapilarina 6nemli
paralar harcadi. Kalite seviyeleri,
Urdnleri yikseltme suretiyle yurt
disina acildilar. Su anda dinyanin 4
bir yanina ihracat yapan firmalari-
miz var. Sonrasinda sektor bu
orgutlerin vasitasiyla surekli olarak
bu asamayi da gectiler. Son 5-6
yildir arastirma ve gelistirmeye
yatirim yapmamiz gerektigini ifade
etmeye basladik ve bu durumu
giclendirmeye calisiyoruz. Kalifiye
is gict miuhendislik seviyemiz
Uretim potansiyelimiz ve kalitesi
anlaminda dinya 6lcedinde bu
isleri yapabiliyoruz. Bir diger
avantajli noktamiz ise hem yurt disi
muteahhitlik hizmetlerimizden,
hem de hem mekanik tesisat
muteahhitlerinden kaynaklaniyor.
Dolayisiyla da imalatcilarin beslen-
dikleri béyle de bir kaynak var.
Cin'den sonra dinyada is yapma
potansiyeli acisindan Turk miteah-
hitleri, dunyada su an 2. siradalar.
Bu da 6nemli bir glc, projecilerimiz
var. Sadece bizim projelerimizde
dedil, yurt disi projecilerinin yaptigi
islerde de bizim imalatcilarimiz
Urn verebiliyorlar. Gelistirilecek
olan yanlarimiz da var. Guclu
yanlarimiz; teknolojik seviyemiz,
6rgutliligumuz, insan kaynaklari-
miz. Cografi olarak hedef pazarlar
Avrupa Birligi, Ortadodu, Kuzey
Avrupa, Orta Asya gibi pazarlarda
cok buyuk etkinligimiz var.
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ISKID Genel

Midurd Hiseyin M.
Yiksel; “Sektorin
ihracat yapan
firmalari acisindan
sadece sektore has
problemleri yok degil.
TUm sektorlerde
faaliyet gosteren
firmalar acisindan
devlet destedgi,
Tirkiye'nin belki de
genel olarak yakindigi
bir noktadir” dedi.

S50

Sizce sektérde ne gibi sorunlar var
ve nasil 6nlemler alinabilir?

HMY: Sektorin ihracat yapan
firmalari acisindan sadece sektore
has problemleri yok dedgil. Tum
sektorlerde faaliyet gosteren
firmalar acisindan devlet destedi,
Turkiye'nin belki de genel olarak
yakindigi bir noktadir. Su an izlenen
politikanin, Turk lirasinin degerli
olma durumunun ihracati destekler
dedil, ithalati kolaylastiran bir
durum oldugunu goriyoruz. Cari
acigin su anda cok yikselmesine
yol acan bir durum oldugu icin buna
yonelik tedbirler de aliniyor. Temel
sikinti bu. Ikinci nokta, bilgi Gretmek
durumundayiz diyoruz; ama arastir-
ma alt yapisi gucli degil. Buna
yonelik calismalar olmasi lazim.
Birde bazl alanlarda firmalarimiz
6lcek olarak dunyadakine gore
kicik durumdalar. Bu da rekabette
kendilerini zorlayan durumlar
yaratiyor.

Universite géziiyle bakacak
olursak size goére sektorde ne gibi
sorunlar var?

EB: Biz sektorl ara eleman acisin-
dan destekleyen kurumlariz.
Sektdrin ihtiyaclarina cevap
verecek kalitede mihendis yetis-
mek gerekiyor. Egitimin kalitesini
arttirmak icin gerekli tedbirleri
almak lazim. Bu konuda yetismis

ara eleman ihtiyacini karsilamak
icin iyi bir egitimle, sektor ihtiyacla-
rini karsilayan egitim metoduyla
meslek yiksek okullarini yayginlas-
tirmak gerekiyor.

Mihendis yetismesi acisindan da
bir cok Gniversitenin mufredat
bunlara uygundur, sadece staj ve
ilgili 6grencilerin bitirme ddevlerinin
yiksek lisans dgrencilerinin tezleri-
ni bu sektor konulariyla ilgili sektor
firmalariyla irtibatli yapiimasini
tesvik etmek gerekiyor. Boylece
Ar-Ge konusunda ilerleme kaydedi-
lecektir. Bununla birlikte firmalarda
sadece Uretim dedil, gelisme
acisindan da bilgi birikimi Gretilmesi
sadlanacaktir.

HMY: Hizli biyUmenin gerektirdigi
miktarda yeni eleman sayi olarak
biraz az kalmakta. Sektorimuzde
diger sektorlerle kiyasladigimizda
Ucretlerin biraz dusik oldugunu
goruyoruz. Bu da kalifiye elemanla-
rin ozellikle Ar-Ge konusunda biraz
sektor disina kaymasina sebep
oluyor.

iSKID olarak 2011 hedef ve projele-
riniz arasinda neler var?

SS: Sektorliin Ar-Ge alt yapisinin ve
Universite sanayi is birliginin
gelistirilmesi bizim icin 6ncelikli
konularin basinda geliyor. Bu
cerceve icerisinde sektor firmalariy-
la Universitelerin muhendislik ve
teknik bolimlerinde 6gretim Gyeleri
ve 6drenciler arasinda isbirligi
saglamak, sektorde faaliyet goste-
ren firmalarin Ar-Ge konularinin
lisans bitirme ddevleri yiksek lisans
ve doktora tezleri seklinde deder-
lendirilmesi icin cesitli Gniversiteler-
le anlasmalar yapmak, ¢grencilere
firmalar tarafindan staj imkani, burs
saglamak ve calismalarinin basari-
larina gore kariyer imkani saglamak
ve nitelikli 6grencileri sektore
katmak, okullara destek projesi
cercevesinde kullaniimak tzere
teknik meslek liseleri ve meslek
yiksek okullarina teknik malzeme
yardimi yapmak, sektorel kongrele-
rine aktif katilim ve sektorel tez ve
arastirmalara aktif katihm icin
faaliyetlerde bulunmak, AB fonla-



rindan yararlanarak Universitelerle
is birligi icerisinde gerceklestirilmesi
dusinulen proje calismasi hazirla-
mak, Ar-Ge faaliyetlerine 1sik
tutulmasi acisindan calismalar
yapmak Ar-Ge ile ilgili paneller
duzenlemek. Bu faaliyetlerimize
baktiginiz zaman bizim hedeflerimiz
hic bitmeyecek gibi gézikuyor.
Cunky her yeni yil bu faaliyetlerin
tekrar tekrar yenilenmesi ve
eskilerin Uzerine yenilerinin konul-
masini, daha fazlalarinin yapilmasini
gerektiriyor.

HMY: Universite sanayi is birligi
komisyonunun vizyonu ve misyonu
oldugu gibi ISKID’in de genel bir
vizyonu ve misyonu var. Ulusal ve
uluslararasi pazarda givenilirlik,
rekabetcilik ve yenilikcilik acisindan
gelisme saglamak, cevre bilinci ve
yasam kalitesini arttirmak. Bunun
da acilimi olarak sektorimizin
Ar-Ge alt yapisinin ve (niversite
sanayi isbirliginin gelistirilmesi,
komisyonumuzun basariyla yiritti-
gu konu. Birinci hedefimiz yenilebi-
lir enerji kaynaklarinda kullanimi ve
yuksek verimli Grunlerin tesvik
edilmesi, ulusal ve uluslararasi
medyada etkinligimizin arttiriimasi,
yoénetmelik, standart, sartname
konularinin hedeflerimize uygun bir
sekilde dizenlenmesi, sanayi ve
devlet iliskilerinin giclendirilmesi,
yenilikci teknolojiler ve uluslararasi
iliskilerimizin artisi. ISKID olarak
genel vizyon ve misyonumuz
bunlar. Ic hava kalitesine bir alt bas-
lik olarak 6nem vermeyi planlyo-
ruz. Bu yurt disinda halledilmis
hatta eskimis bir konu. Binanin
icerisindeki alanin belli 6zelliklerde
olmasi lazim. Olmazsa insanlari
kotl etkiliyor.

Eklemek istedikleriniz...

NS: Cikarttigimiz yayinlarimiz var.
Ornegin; Turk mali imajini yurt
disinda tanitmak amaciyla dergi
hazirhyoruz. Sosyal sorumluluk
projesi kapsaminda yaptigimiz
Hastanelere Hijyen ve Klima Tesisa-
t1 adli ve konulu bir yayinimiz var.
Arastirma gelistirme faaliyetlerine
Isik tutmasi amaciyla yine komisyo-

numuz tarafindan yazilan Ar-Ge
kilavuzumuz var. Onun disinda ayhk
bultenlerimiz oluyor. Yurt disindan
sektorumuzle ilgili misafirleri konuk
ediyoruz. Onlarla birlikte paneller
yaplyoruz. Egitime 1sik tutmasi
acisindan Universitelerle protokol
imzaladigimiz icin teknik geziler,
ozellikle Gye firmalarimizin fabrika-
larina ziyaretler dizenliyoruz. Fuar
katilimlarini cocuklarla birlikte yeni
yeni yapmaya basladik. En son
Teskon fuarina katildik.

NS: Soyledigimiz gibi uluslararasi
iliskileri Gnemsiyoruz. Su anda ISKID
olarak Eurovent dernedine Uyeyiz.
Ayni zamanda uluslararasi sogutma
enstitlst Gyesiyiz. Ayrica benzer
faaliyetler icerisindeki tim dinya-
daki derneklerle de iliskilerimiz var.

Eurovent
dernegine Gye olan
ISKID iklimlendirme
sektorinde egitime
destek verirken,
sosyal sorumluluk
anlaminda
calismalara da
imza atiyor.
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Kaplama ve
Boyama

Agir sanayiden evlerde kullanilan basit aparatlara
kadar, hemen hemen her sahada kullanilan
esyalarin kaplanmasina yonelik olan kaplama ve
boyanin Ulke ekonomimize katkisi bayuktar.

53



B kapPak

54

imalatta son asama

Makine imalatinin son asamasi ola-
rak tanimlanabilen kaplama islemi,
makine parcalarindaki asinmalarin
onlenmesinde yizey kaplama yon-
temlerinden ¢nemli oranda yarar-
lanilmasini saglar. Makine tasarim-
larinda Uretim teknolojisi, maliyet,
performans gibi kriterler degerlendi-
rildiginde kaplamali yizeylerin cogu
kez vazgecilmez olduklari gorulir.
Kaplama islemi; yizeyin korunmasi,

kayma ve asinma direncinin arttiril-
masl, gorsel etki, pasa karsi korun-
mas! ve makinenin 6mrindn uzatil-
masl gibi faydalar saglar. Daha dnce
kaplanmis makine parcalari kullanim
esnasinda zamanla asindiginda

ya da ylzey ozelligini yitirdiginde,
mevcut kaplama kaldirilip yeniden
kaplanabilir. Bu da yeni parca Uretim
gereksinimini ortadan kaldirdigr icin
zaman ve para tasarrufu saglar.
Ayrica eski parca yeniden kullanilmis

Metal yizeylerin
asinmaya karsil
dayaniklihigin
arttirmak ve yuzey
kayganligi saglamak
icin metal ylzeyin
krom elementi ile
kaplanmasi islemine
“sert krom kaplama”
adi verilir. Endustriyel
ortamlardaki
calisma sartlari ve
kosullari nedeniyle
en cok bu yontem
kullanilmaktadir.

olur. Bu sayede yedek parca stok
maliyeti azaltilr.

Demir, piring, bakir gibi ana alt me-
tallerin nikel, krom, cinko, kadmium
gibi metallerle kaplanmalari gini-
muzde artik olagan hale geldi. Bunu
yaparken uygun kalite ve ucuza mal
etme Ulke ekonomimiz yoninden
cok dnemlidir. 1910/lu yillarda nikel
kaplamalarla ilgili baslayan calisma-
lar ilerleyen zaman icerisinde cesitli
gelismelere ugramistir.

Metallerde “sert krom

kaplama” sart

Endustriyel ortamlardaki calisma
sartlari ve kosullari metalleri asindi-
rnr. Metal ylzeylerin asinmaya karsl
dayanikhligini arttirmak ve yizey
kayganlidi saglamak icin metal



yizeyin krom elementi ile kaplan-
masl islemine “sert krom kaplama”
adi verilir. Sert krom kaplama; bakir,
piring, aliminyum, cinko, zamak ve
benzerleri icin en iyi ¢c6zim yoludur.
Ozellikle uzun celik parcalarin isil is-
lemle sertlestirme esnasinda edilme
ve carpilma gibi sekil dedisikligine
ugrama tehlikesi vardir. Bu gibi par-
calarin yuzeyine sert krom kaplama
ile yuzey sertligi verilir.

Sert krom kaplama hem kaplama
kalinhgi, hem de diger 6zellikleri ba-
kimindan dekoratif krom kaplama-
dan farklidir ve sadece endustriyel
uygulamalar icin kullanilr.

Sert krom kaplama; sik dokuludur,
korozyona ve kimyasallara karsi da-
yanikhdir. Serttir, sirtinmeye karsi
cok dayanikhdir, bakimi kolaydir.
Uygulama sicakligr dusiktar.
Korozyona, kimyevi etkilere ve
yuksek isiya (1810 °C) dayaniklidir,
renk dedistirmez, kaynak yapilabilir.
Hasara neden olmadan yizeyden
sokdldr, tekrar krom kaplama yapi-
labildigi icin uzun 6murld ve ekono-
miktir. DUsuk yuzey purizlGligine
sahiptir, hizli ve kaliteli Gretimi sag-
lar. Diger sertlestirme metotlarindaki
qgibi deformasyona neden olmaz.

Kaliteli imalat icin “silindirik
taslama”

Taslama, kesme kisimlarinin geo-
metrisi belli olmayan abrasif mal-
zemeden yapilmis takim ile talas
kaldirma islemidir. Taslama, torna-
lama, frezeleme, planyalama veya
vargelleme isleminden sonra, imalat
ve ylzey kalitelerini iyilestirmek icin
uygulanan nihai islemdir.

Yizeyleri sert krom ile kaplanmis
veya kaplanmamis silindirlerin
boyutlarinin, taslanarak toleransla-
ra uygun hale getirilmeleri gerekir.
Kaliteli bir imalat, sadece boyutlari
toleranslara uygun hale getirilmis
silindirlerle gerceklestirilebilir. Ayri-
ca standartlara uygun bir sert krom
tabakasl olusturabilmek icin de kap-
lanacak ylzeydeki catlak, gozenek,
delik, katmer ve pas gibi hatalarin
kaplama islemi dncesi taslanarak
yok edilmeleri gereklidir.

“Hassas taslama” ile piiriizsiiz
yiizeyler

Taslanmis yizeylerin Gzerinde
geometrik esitsizlikler, cizikler ve
benzeri bozukluklar bulunur. Bazi
Uretim silindirlerinde bunlari gi-
dermek, gerilmeleri ve yanmalari
bertaraf ederek yizey butinliginu
yeniden olusturmak gerekir. Yuzey
kalitesini iyilestirmek ve tam boyuta
getirmek icin 6zel abrasif malzeme
kullanilarak yapilan bu cok ince talas

Boya kaplamasi nasil yapilir?
Kaplanacak ylzey dnce temiz-
lenerek parlatilir. Kaplanacak
bolgede bulunun sokilmesi
gereken aksamlar sokalir. Uygu-

lama bolgesinin kalibr cikarilarak
uygulama yapilir. Renkli boya
kaplamasi yaklasik bir giin stren
bir uygulamadir.
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kaldirma yontemleri, honlama, has-
sas taslama, lepleme, parlatma gibi
islemlerden meydana gelir.

Sadece yuzey kalitesinin iyilestiril-
mesi istenen ylzeylere uygulanan
hassas yluzey islemlerinden biri olan
hassas taslama (parlak taslama)
islemi, taslama isleminden sonra

yaplilir. Bu nedenle elde edilen ylzey
kalitesi, taslama isleminin kalitesiyle

dogrudan iliskilidir. Ve bu kalite yu-
zey puruzltluk dederleri (Ra, Rz, Rt,
Rmax) olcllerek tespit edilir.

Toz, toprak,

yagmur, camur

ve gines altinda
calisan makinelerin
dis etkilere karsi
korozyona ugramasl
beklenen bir
sonuctur. Bu nedenle
ozellikle tarim alet
ve makinelerinde
metalik yUzeylerin
korunmasinda en cok
kullanilan yontem
boya ile koruma
yontemidir.

Tarim makinelerinin

korunma yontemleri

Tarim alet ve makineleri gerek yapi-
sal, gerek calisma ortamlari acisin-
dan genel makinelerden ayrilmasina
karsin, 6zde yapl malzemeleri acisin-
dan aralarinda pek fark bulunmuyor.
Genel makine kullanim alanlarindan
farkli olarak ozellikle bulunduklari ve
calistinldiklari ortamlarda tarim alet
ve makinelerinin strekli korozif etki
icinde olmalari bilinen bir gercek-
tir. Toz, toprak, yagmur, camur ve

gunes altinda calisan makinelerde
dis etkilere karsi gerekli konstrik-
tif cozimler uygulanmis olsa bile
bunyesinde bulunan malzemelerin
korozyona ugramasi beklenen bir
sonuctur.

Tarim alet ve makinelerinde metalik
yuzeylerin korozyondan korunma-
sinda en cok kullanilan yontem boya
ile koruma yontemidir. Temelde
baglayicilar, pigmentler ve cozici-
lerden olusan boyalarin binyelerine
eklenen katki maddeleri ile fonksi-



yonel yetenekleri arttirilabilmektedir.
Ozde boyalar korozyon acisindan
bakildiginda; gecirgen olmamasi,
frenleyici 6zellik gostermesi ve
katodik koruma saglamasi yonin-
den tercih nedeni olmustur. Boyama
isleminin basarili olmasi; metale ve
ortama en uygun boyanin secimine,
metal ylzeyinin iyi hazirlanmasi-
na, uygulama ydénteminin dogru
secilmesine, uygulama kosullarinin
uygun olmasina baghdir.

En cok piiskiirtme yontemi

tercih ediliyor

Tarim alet ve makineleri imalatinda
daha cok puskirtme yontem tercih
edilmekte, daldirma yontemi de ancak
kicuk parcalarin boyanmasinda kulla-
nilmaktadir. Imalatcilari genel yapila-
rindan dolayr imalatta tek katli boya
uygulamasi yapilmakta, bir baska
deyisle astar boya uygulamasi yapil-
mamaktadir. Oysa korozyona maruz
kalan tum tarim alet ve makinelerinde

de genelde yadli ortamda calisan
hareketli parcalarin kaplamasinda
kullanilir. Mangan fosfat kaplanan
metal parca koruyucu yadi bunyesi-
ne alarak uzun sire tutar. Bu sayede
metal parcalarin strtinme kat sayisi
duserek asinmalari engellenmis

olur. Silah, otomotiv, disli ve makine
sanayinde kullanimi olduk¢a yaygin-
dir. Mangan fosfatlama demir, celik
ve dokim parcalar icin uygun bir
kaplama yontemidir. Koruyucu cinko
fosfat gri, mangan fosfat siyah renk-
te bir kaplama yapar. Mangan fosfat
kaplanmis parcalar durulama banyo-
suna girer. Ardindan koruyucu yag
banyosuna alinarak yag ile muamele
edilir. Koruyucu yag, mangan fosfat
kristalleri arasina girerek metali ko-
rozyona karsi dayanikl hale getirir.
Mangan fosfatlama sonucunda
parcalar koyu gri-siyah arasi bir
renk alir. Ayrica mangan fosfat ile
kaplanan parcalar yiksek basinc ve
sicaklida dayanikli hale gelir.

cok katl boya uygulamasi yapiimasi
zorunludur. Cok katli boya uygulamasi
Uc asamada yapiimaktadir.

Birinci asamada korozyona karsi
asll korumayi yapan primer tabaka
katmani olusturulur. Ayrica primer
katmanin yiksek ic mukavemette
ve uygun esneklikte olmasi ge-
rekmektedir. Ikinci asamada ara
katman olusturulur ki, bu katman
toplam kaplama kalinliginin 6nemli
bir bélimUnU olusturmaktadir. Bu
tabaka yiksek kimyasal direncte, su
buhari gecisini engelleyici yapida,
elektriksel dirence sahip ve cok iyi
yapisabilme 6zelliginde olmalidir.
Son katman ise 6rtu tabakasidir ve
kaplama sistemini koruyucu, temas-
ta olunan ortam ya da ortamlara ilk
engel olmali ve gorinisu de oldukca
iyi olmalidir.

Metal sektoriinde “mangan fosfat
kaplama” yaygin
Mangan fosfat, metal sektorin-
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ERKAN AFACAN- GENEL MUDUR

ELKAP ELEKTROLITIK KAPLAMACILIK

VE MAKINE SANAYi

“Kaliteyi iist seviyede tutmak, en
mihim konuyu olusturuyor”
“Turkiye'de imalat yapmak zordur.
Yurt disinda imalat yapmak ile
Turkiye'de imalatci olmak arasinda
buyuk farkliliklar var. Bu farklilik-
larin esasinda doviz politikasindan
vergilendiremeye kadar uzanan
hukumet politikasi geliyor. Mali-
yetleri asagi cekmek ise 6nemli bir
konu. Zaten bu sektdrdeki pazar
cok buyuk dedgil. Elkap olarak bizim
faaliyet alanimiz cok genis. Sa-
vunma sanayisinden demir celik sa-
nayisine uzanan bir alanda kaplama
yaplyoruz. Alanimiz genis ama yine
de pazar sinirli. Bu sektorde faaliyet
gosteren firmalar arasinda alani

en genis olan firmalardan biriyiz.
Bu bizim teknik 6zelliklerimiz ve
Ar-Ge'ye verdigimiz 6nemle ilintili.
Biz 2000'li yillara dek Ar-Ge icin
bUtcemizin ylzde so’sine varan bir
kaynak ayiriyorduk. Bu cok ciddi bir
rakamdir.

DuPont firmasinin dinya capindaki
fabrikalarinin tedarikcisiyiz. Gectigi-
miz yillarda kendi ¢zelimizde ihra-
cat hamlelerimiz de oldu. Ingiltere,
Endonezya gibi Ulkelere ihracat
yaptik. Su an icin buna devam
etmiyoruz.

Bu sektdrde fuarlarin pek de énemli
bir geri dénus sadladigini disin-
muyorum. Bizim taninma ile ilgili
bir problemimiz yok. Bizim proble-
mimiz yiksek maliyet rakamlari ve
piyasadaki kalite dusukliguyle ilgili.
Denetimler, cok dogru ve yeterli
yapilmiyor. Kontrol mekanizmasi-
nin yeterince saglikli isledigine ve
caydirici olduguna inanmiyorum.
Bazl firmalar yapamayacagi isin
ihalesine girip olmayacak fiyatlar
veriyorlar. Zaten ihracat acisindan

bizi sikintiya distren bir yiksek
degerli TL durumumuz var. Kalite
yUkselince fiyat artmali, bu normal.
Ama Cin ayni mali 5 kurusa yapar-
ken biz neden 5 TL'ye yapiyoruz?
Bu kadar fark olmamali. Mesela
Hindistan'dan ne farkimiz var? Ayni
isi yapip daha dederli parayla satis
yapamayiz. Paranin degeri disu-
rilmeli ki, ihracat yapilabilsin. Son
zamanlarda TL'nin dederi asiri bir
artis gosterdi, bu da imalat maliyet-
lerini arttirdi. Maliyetleri yikselten
de vergilendirme politikasidir.
Bizim sektérimuze herhangi bir
devlet tesviki bulunmuyor. Aslinda
ihracat politikasi yiksek bir sektor.
Ancak devlet politikasi bu yonde
ilerliyor.

Kaliteyi Ust seviyede tutmak, en
muhim konuyu olusturuyor. Ne
devlette, ne de Ozel sektorde, ka-
liteli Gretim icin yeterli yaptinim ve
uygulamalarin olmadigini gériyo-
ruz. En acimasiz, en kati kontrol
sistemleri kurulmali ve kalitesiz
Uretime hicbir sekilde gecis veril-
memeli. Ihaleler aciliyor ve kimi
firmalar yapamayacadi is icin dusuk
teklifler veriyor. Bu da balon, topal
bir serbest piyasa olusmasina yol
aclyor. Ortada sadece rakamlar var,
performans yok. Baskasinin ucuz
fiyat dnerisiyle kaptigi is; ancak iki
ay dayanirken o isi siz yapsaydi-
niz en az on ay dayanacaktl. Ama
kalitesiz Uretim firma sizin verdigi-
niz teklifin yarisini verip isi kapiyor.
Kalitesizlik buradan basliyor. Son
olarak sunu soylemek istiyorum.
Bu isi Amerika'da yapiyor olsaydim,
ihya olurdum.”



DAGHAN ERKAVUN
POLIKIM METAL

YUKSEK BILGISAYAR MUHENDISI

GENEL KOORDINATOR

“Gayri nizami calisan merdiven alti
en 6nemli sorun”

“Kaplama ve boyama sektori ice-
risinde metal kaplama konusunda
uzmanlasmis kadrosuyla farkli sek-
torlere c6z0m ortagi olan firmamiz,
sanayinin son islemi olarak nite-
lendirilen metal Gzerine koruyucu
kaplamalar sunarak musterilerinin
Urdnlerine koroziv ortamda avantaj-
lar sunuyor. Bahsi gecen sektorde
doneminin duayenleri ile rotasini
cizmis bir firma olarak en 6nemli
sikintimiz egitimsiz ve gayri nizami
calisan merdiven alti seklinde tabir
ettigimiz firmalarla micadele etme
veyahut karsilastirilmaya maruz kal-
maktadir. Piyasadaki intiba daldirip
cikartma seklinde cok basite indir-
gendidi; fakat olayin bir bitinleyici
olarak trine kimlik kazandiran ve
Urdnl en onemlisi son kullanic
nezdinde vitrine cikaran bir unsurla

pazarlama strajesinin bir parcasi
konumundadir. Sektére hem otoma-
tik, hem de manuel sistemle hizmet
vermek zaruri konuma gelmistir. Her
iki sistemin de kendine gore avan-
taji ve dezavantajl vardir. Sektorin
bir diger sorunu ise aritma tesisle-
rinin tahsisi ve bu konuda bertaraf
edilmesinde devlet tesvikleridir.
Yurt disinda bu tip atiklari bir deger
karsiligi ile alinmasi goriulmekte-
dir. Cevresel faktorlerin degerlerin
Ustine cikmasi engellenmeli ve

bu konuda danismanlk yapilmasi
gerekmektedir. Fiyat farklilastiril-
masinda da sorunlar gozikmekte,
emek yogun slrecte yapilan iscilik-
lerin yadsinamayacak kadar dederli
oldugu bilinmeli ve kaliteli Grin
almak icin isin layikiyla yapilmasi
saglanmalidir. Bu baglamda test
ekipmanlari ve Urine 6zel tecribe
cok 6nemlilik arz etmektedir.”

AHMET GUNESOGLU
GUNES BOYA
GENEL MUDUR

“Sektor yenilige acik degil”

“Yerel pazardaki deneyimlerini kisa
zamanda ulusal pazara cikaran
GUnes Boya, her turli metal ve
makinenin elektrostatik boyama-
sinl yaparak, boyama islemlerinde
Qualicoat belgeli boyalar kullanarak
hizmetlerini givence altina almistir.
Son donemde dedisim, teknoloji ve
yenilikleri goz ardi etmeden mus-
terilerimize daha kaliteli bir hizmet
sunmak adina otomatik kumlama

makinesi ile givencemizi daha da
arttirmis bulunmaktayiz. Turkiye'de
faaliyet gosteren kaplama ve boya-
ma sektorindeki firmalarin yasadigi
sikintilar; yenilige acik olmayan ve
islerinde gereken ¢nemi gosterme-
yen firmalarin bulunmasinin sebep
oldugu goérisindeyiz. Insanlarin
kaliteyi secmelerinin, iyi olani tercih
etmelerinin bu sikintiyr ortadan
kaldiracagina inanmaktayiz.”
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Marmara Boélgesi’'nin Anadolu’ya acilan kapisi olan
Sakarya, makine ihracatinda 13. énemli il konumunda
yer aliyor. Sakarya’nin makine ve aksamlari sektord
ihracati 2010 yilinda yizde 21,7 artarak 47,9 milyon
dolar gerceklesti. Il gectigimiz yil kurulan Sakarya
Makine Imalatcilari Birligi ile Gretim ve ihracatini daha
da arttirmayi hedefliyor.
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armara Bolgesinin

Catalca-Kocaeli

Bolimu’'nde yer alan

Sakarya ilinin toplam
nufusu 851.292'dir. Sakarya’nin kuzeyin-
de Karadeniz, batisinda izmit, Bursa,
dodusunda Dizce ve glineyinde de
Bolu ve Bilecik bulunuyor. Sakarya
codrafi konumu itibari ile sanayi, tarim
ve turizm yatinmlarina uygun bir nitelik
tasiyor. Ozellikle Istanbul, Bursa ve
Kocaeli icgeninde sanayinin yogunlas-
masl, bu bolgeyi alternatif bir yatinm
alani haline getirdi. Sakarya’nin
ekonomisinde son yillarda kurulan
sanayi kuruluslari ile birlikte sanayiles-
me gelismeye basladi. Ekonomisi
buglne kadar tarim ve ticarete bagli
olarak gelisen Sakarya, 1990l yillarin
basindan itibaren sanayi agilikl bir
gelisim icine girdi. Sanayinin blyuk
gelisme gostermesiyle sehirlerde
yasayan nifus orani da yikseldi. Ancak
1999 yilinda yasanan deprem nedeniy-
le sehir nifusunun bir kismi kirsal
kesime gecmek zorunda kaldi.

Marmara’yi Anadolu’ya bagliyor
Sakarya konum itibariyle tlkemizin
sosyo-ekonomik acidan en gelismis
bolgesi olan Marmara Bélgesi‘ni,
Anadolu'nun diger bolgelerine bagla-
yan ana ulasim akisi Gzerinde yer
almasi ilin ic turizmine de buyuk canlilik
getiriyor. Il 6zellikle termal kaynaklar
bakimindan oldukca zengin bir potansi-
yele sahiptir.

Sakarya ili Ihracatci Birlikleri kayit
rakamlarina gére 2010 yilinda genel
ihracat icerisinde 10. sirada yer alyor.
Sakarya’nin 2010 yili genel ihracati,
2009 yilina gore ylzde 2,8 azalarak 1,7
milyar dolardan 1,6 milyar dolara
geriledi. Sakarya 2010 yilinda
Tarkiye'nin toplam ihracatinin yizde
1,5'ini gerceklestirdi. 2011 yili ilk
ceyreginde ise toplam 527 milyon dolar
ihracat kaydedildi.

En cok ihracat Almanya’ya

Sakarya’nin 2010 yili ihracatinda sirasiyla
Almanya, Ispanya, Fransa, Ingiltere ve
Isvec 6nde gelen Glkelerdir. Alimanya
ylUzde 18,5 ile en fazla ihracatindan pay

alan Ulke oldu ve s6z konusu Ulkeye
ihracat 308 milyon dolar gerceklesti.
Sakarya'nin sektorel ihracat rakamlari-
na bakildiginda, 2010 yilinda toplam 1,6
milyar dolarlik ihracatin yizde 95’ (1,5
milyar dolar) sanayi sektériinde
kaydedildi. Sanayi sektorini 63,4
milyon dolar ile tarim sektori takip
ediyor. “Sanayi mamulleri” ihracati
icerisinde tasit araclarinin ardindan en
blyik payi yizde 3 ile makine ve
aksamlari aliyor.

2010 yilinda yiizde 21 artis

84. fasil olarak tanimlanan makine ve
aksamlari sektorinde Sakarya'nin
ihracati 2010 yilinda yizde 21,7 artarak
47,9 milyon dolar gerceklesti.
Sakarya’nin makine ihracati gercekles-
tirdigi Glkeler arasinda ilk sirayi 9
milyon dolar ile Italya, onu 7,2 milyon
dolar ile Almanya ve 5,4 milyon dolar
ile de Rusya Federasyonu takip ediyor.
Diger taraftan Makine ve Aksamlari
Ihracatcilar Birligi istigal alaninda yer
alan GTIP'ler bazinda ise Sakarya’nin
2010 yil makine ihracati yizde 27,4



oraninda artti. Sakarya'nin ihrag ettidi
makine mal gruplari arasinda en blyik
payl pompa ve kompresorler aliyor.
Makine ihracatinda en buyik artis
endustriyel isiticilar ve firinlar; gida
makineleri ile takim tezgahlarinda
meydana geldi. Makine ve Aksamlari
Ihracatcilar Birligi istigal alani itibariyle
Sakarya 2010 yili makine ihracatinda
13. 6nemli il konumundadir.

“Makine sektord, itici glictir”

Sakarya Ticaret ve Sanayi Odasi Baskani
Mahmut Késemusul, Turkiye ve Sakarya
acisindan makine sektérinin énemini
degerlendirdi. Makine sektorinin tim
dinyada oldugu gibi tlkemizin sanayi-
lesmesinin de itici glict oldugunu
soyleyen Baskan Kosemusul, gelecekte-
ki gelisimin de temel tasinin makine
sektori olacagini ifade etti. Kdsemusul:
“Makine imalat sanayi butin dinyada
oldugu gibi Glkemizin sanayilesmesinin
de itici guctdur ve gelecekte de bu
gelisimin temel tasI olacaktir. Turk
makine sanayi 1990 yilindan bu yana
yaklasik yizde 20 oraninda yillik
blyume gosterdi” dedi.

Mahmut Késemusul, Tirk makine
imalatcilarinin cogunlugunun KOBI'ler-
den olustugunu soyledi. Késemusul:
“Bircok tlkede oldugu gibi, Turkiye'de
de makine imalatcilarinin buyik
cogunlugu KOBI niteliginde olup, bu
yap! dedisen ekonomik kosullara ve
teknolojik gelismelere karsi daha esnek
ve hizli cevap verme imkani sagliyor.
Sektorde faaliyet gésteren KOBI'lerin
sahip oldugu ucuz is glict avantajl ve
gelismis muhendislik becerileri, makine
imalatcilarinin uluslararasi pazarlarda
rekabet sansini arttiran unsurlardir. Turk
Makine Imalat Sanayi'nde, her tirli
parca ve aksamin yiksek kalitede ve
rekabet edilebilir fiyatlarda Gretimi
yapiliyor. Uretim stirecinde yerli girdi
orani ylzde 80-85 civarindadir.”

“Her sektor makineye

ihtiyac duyuyor”

Her sektérde makineye ihtiyac duyul-
dugunun altini cizen Baskan Késemu-
sul, dinyada son yillarda makine
Uretimini musteri istekli bir yénelim
gosterdidini soyledi. Kosemusul:

“Ulkemizin emek yogun karakterini
koruyan makine sektord, bu yapisi ile
gelismis Ulkelerde de benzer karakter
gosteriyor. Cok az sayida makine tipi
haric, seri imalat teknikleri bu sektorde
uygulanmiyor. Son yillarda dinyada
makine imalatinda misteri istekleri
dodrultusunda bir egilim s6z konusu-
dur. Bu talepler, ek bir mihendislik
calismasi gerektiriyor. Artan maliyetler
ise talep edildigi Ulkelerde fiyatlarin
artmasina sebep oluyor. Makine
sektord Sakarya ve ilimiz adina cok
onemli bir sektor ve énemli bir yere
sahiptir. Makine hepimizin bildigi gibi
her sektorin ihtiyaci oldugu bir is
bolimidur. Tarima girseniz makineye
ihtiyac var, insaata girseniz makineye
ihtiyac var, otomotive girseniz ihtiyac
var. Dolayisiyla ilimizin de s6z konusu
sektorlerde ciddi bir yeri oldugu icin
makine sektori cok dnem arz ediyor.”

“Olcek ekonomisine gecilmeli”

Baskan Koésemusul, Sakarya makine
sektorinin daha gelismesi icin 6zellikle
kicuk olcekli firmalarin rekabet
guctnin korunmasi ve gelistirilmesi ile
mevcut pazarlarin kaybedilmemesi
amaclyla dlcek ekonomisine gecisi
kolaylastiracak ve destekleyecek bir
programin uygulanmasinin gerektigini
soyledi. Késemusul, yapiimasi gereken-
leri siralamaya soyle devam etti: “Fuar
organizasyonlarinin bugin geldigi

Sakarya’nin sektorel
ihracat rakamlarina
bakildiginda 2010
yilinda toplam

1,6 milyar dolarlk
ihracatin yizde 95’
sanayi sektorinde
kaydedildi. Sanayi
sektorint 63,4
milyon dolar ile
tanim sektord takip
ediyor.
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nokta itibariyla sektérin yayginlasmasi
nedeniyle sektor ile ilgili fuar etkinlikle-
ri arttinlmali ve organizasyonlarin daha
verimli olmasi icin tedbirler alinmali,
makine sektord icin fuar destekleri
arttinimalidir. Ihrac pazarlarimiz icinde
buyik paya sahip olan gelismis
Ulkelerin pazarlarinin da buyk 6lcide
daralacagi dikkate alinarak, ihracatcila-
rin kapall pazarlara yonlendirilmesi ve
bu alanlarda destek saglanmasi
gerekmektedir. Pazar arastirmalarinda
saglanan destek yizde 80o'lerin
Uzerindeki seviyelere cikariimalidir.
Sektorde kimelenme cok dnemli.
Sakarya bu anlamda basariyi yakalayan
iller arasinda yer aliyor. Ihracat nokta-
sinda da oranlarimizin arttirilmasinda
makine imalat sektorinin ilimize
katkilarinin kimelenme ile artacagina
inanarak SATSO olarak SAMIB'in
kurulmasina éncilik ettik.”

Ortak sorunlara ortak ¢6ziimler
Baskan Mahmut Késemusul, Sakarya
Ticaret ve Sanayi Odasi olarak makine
sektorine yonelik yuruttukleri faaliyet-
ler hakkinda bilgi verdi. K6semusul:
“Sakarya bolgesinde makine imalati
yapan, makine aksamlari ve yedek
parcasi Ureticilerini, takim tezgahlari,
marangoz, mobilya, ahsap ve orman

UrUnleri, mermer, seramik makinelerini
Uretenleri, gida, hayvancilik, ziraat,
tibbi, milli savunma, gemi ve otomotiv
endustrisinde, rayll ve askeri tasitlarda,
istifleme ve yikleme yapan Ureticileri
bir araya toplamak amaciyla SATSO’nun
onderliginde Sakarya Makine imalatci-
lari Dernedi (SAMIB) kuruldu. Kiimelen-
me, isletmelerin ortak sorunlarina ortak
cozumler Ureterek sektorin kalkinma-
sini sadliyor. Bu uygulamay! diger
sektorlere de yayma cabasindayiz. Bu
yeni olusum SATSO'nun yaninda
Universite ve teknokent destegini de
alarak makine ve makine aksamlar
imalati alaninda calisan Ureticiler,
tedarikciler ve diger paydaslari arasin-
da bilgi ve kaynak paylasimi ile her
turlt is birligini gelistirerek etkin bir
sinerji ortami olusturmada, bu sektére
ulusal ve uluslararasi alanda 6ncilik
etmede ornek bir kiimelenme ve is
birligi modeli olusturacaktir.”

“Istikrar icin makine sektorii
desteklenmeli”

Baskan Késemusul Sakarya’nin ihracat
potansiyelinin yeterli oldugunu ve
ihracatta oncelikli sektorin otomotiv
oldugunu soyledi. Baskan Késemusul
makine sektérinin de daha cok ¢ne
ctkmast icin calismalarini strdurddkleri-

Sakarya tlkemizde
ihracat gerceklestiren
onemli iller arasinda
yer aliyor. Sanayi
mamulleri ihracati
icerisinde ise tasit
araclarinin ardindan
en buyuk pay ylizde
3 ile makine ve
aksamlari aliyor.



ni soyledi. Kosemusul: “Sakarya’nin
ihracat potansiyeli var. Ginimizde
Tarkiye'nin en cok ihracat yapan
illerinden biriyiz; ama basi otomotiv
sektoru cekiyor. Herhangi bir krizde
ihracat siralamamizi degistiriyor. Oysa
makine imalat sektord gibi sektorlerin
desteklenmesi, siralamadaki yerimizi
korumamiz ve yikseltmemiz icin
gerekli. Bu amacla Sakarya Ihracatini
Gelistirme Projesi (SAIGEP) baslattik. 2
yil sirecek faaliyetlerde editimden
pazar aramaya, ihracat noktalari ve
lojistik tanitim hizmetlerine kadar pek
cok konu var. SATSO is birligiyle SAIGEP
projesine SAMIB destedi de geldi ve
glizel sonuclar alacadiz.”

“Makine Ihtisas Endiistri Bolgesi”
kurma yolunda

SAMIB Baskani Metin Kar, dernegin
Sakarya makine sektoriine getirdigi
avantajlardan bahsetti. Baskan Kar:
“SAMIB nciliiginde Sakaryada ve
Dogu Marmara Bolgesi'nde ilk kez
giindeme getirilen Makine Ihtisas
EndUstri Bolgesi ile ilgili calismalar
SAMIB'in kurulusu ile birlikte baslatild.
Bu calismalar ile ilgili Sakarya Universite-
si, Sakarya Ticaret ve Sanayi Odasi,
meslek orgdtleri ve sivil toplum kurulus-
larinin destedi alindi. Kimelenme ve

ihtisaslasmaya verilen énemin her gecen
gun arttidi Ulkemizde ve bdlgemizde bu
projenin hayata gecirilmesi zaruridir. Bu
amacla hedef birligi yapmis olan Sakar-
yall makine ve makine aksamlari
ireticileri SAMIB catisi altinda bir araya
geldi. Bu birliktelikten firmalarin bir arada
olmasi disincesi ile SAMIB olarak bir
Makine Ihtisas Endistri Bélgesi calismasi
baslatildi. Toplanilan 6n talepler ile
SAMIB tiyeleri ve Sakaryadaki bircok
makine Ureticisinin bir arada olmasinin
avantajlari tartisildi. Cikan sonucta
kurulmasi planlanan Makine Ihtisas
Endustri Bolgesi'nde yapilacak calismalar
ile katma dederi yuksek makinelerin
Uretimi gerceklestirilecek. Boylelikle,
bélgemizin ve Glkemizin ulusal-uluslar
arasl rekabet guicinun arttinlmasina katki
saglanacaktir.”

“Her seyin ¢c6ziimi is birliginde”
Sakarya Makine imalatcilari Birligi
Baskani Metin Kar, bélge icerisinde
gerceklestirilmesi dustnulen projeler
hakkinda sunlari soyledi: “Ar-Ge

merkezi kurulmasi, rekabet dncesi is
birligi projesinin hayata gecirilmesi,
Universite-sanayi is birligi ortak
platformu kurulmasi, makine imalatini
destekleyici sektorlerin ihtisas bolge-
sinde uygun bir bicimde konumlandiril-
masl, diger sanayi bolgeleri ile enteg-
rasyonun saglanmasi planlaniyor.
Ayrica ortak faaliyetler ile lojistik
maliyetlerinin dustrtlmesi ana hedef-
ler icerisinde geliyor. Sakarya makine
ve makine aksamlari imalat sektorinin
var olan kapasitesinin verimli kullanil-
masl, envanter olusturulmasi da
saglanacak. Ozellikle savunma sanayi,
rayli tasimacilik, otomotiv, denizcilik ve
bunun gibi stratejik projelerde is birligi
yapilarak sehrin markalasmasina da
katkida bulunulmasi hedefleniyor.”

“Ara mali ithalatini azaltmayi
hedefliyoruz”

SAMIB Baskani Metin Kar son olarak
birliklerinin diger faaliyet ve hedeflerin-
den bahsetti. Baskan Kar: “SAMIB'in
kiimelenme sonrasi faaliyetlerinin
icerisinde ara mali Uretimi de bulunu-
yor. Boylece ulkemizin ara mali
ithalatinin azaltiimasi stratejisine katki
sadlanabilecek. Ara mali ithalatinin
azalabilmesi icin yan sanayinin gelis-
mesi gerekiyor. Makine imalatgilarinin
ihtiyaclari olan hidrolik, pnomatik, salt
cihazlari ve benzeri parcalarda Uyeleri-
miz arasinda ortaklik kltary gelistirile-
rek bu parcalarin Gretilmesi tesvik
edilecek ve saglanacak.”

Fotodraflar icin; Sakarya BuyUksehir Belediyesi
arsivine tesekkurler
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akedonya’nin 2009
yilinda 6nemli ihrac
Urdnleri incelendiginde
ilk sirayr demir ve celik
sektort aliyor. Makine ve aksamlari
ise Makedonya’nin ihracatinda 40
milyon dolar ile en énemli 15. ihrac
kalemini olusturuyor. Makedonya,
Orta ve Dogu Avrupa’yi Giney ve
GUneydogu Avrupa ile baglayan
onemli ulasim yollarinin kesisti-
gi bir noktada bulunan ve Dinya
BankasI tanimlamalarina gére asad
orta milli gelir seviyesinde yer alan
bir Glkedir. Ulkenin resmi adi Eski
Yugoslav Cumhuriyeti, yerel adi
ise Makedonya Cumhuriyeti olarak
kayitlarda yer aliyor. Yugoslavya'nin
parcalanmasi sonucu olusan; fakat
isminden dolay! Yunanistan'in
resmen tanimaya yanasmakta
sorun cikardigi Makedonya, 25,713
kilometrekarelik yuz 6lcimu ile
bir Giineydodu Balkan yarimadasi
Ulkesidir.

GlUneyde Yunanistan, doguda Bulga-
ristan, kuzeyde Sirbistan, batida ise
Arnavutluk ile sinir komsusudur. Kara
yUz 6lcimi 24,856 kilometrekare iken
deniz yiz 6lcimu 477 kilometrekaredir.
Subat 2009'daki niifus sayimina gore
2,066,713 olan Ulke nufusu incelen-
diginde nufus artis hizi yizde o,3'tur.
Nufusun yizde 19,2'sini 0-14, yuzde
69,4'n0 15-64, ylzde 11,4'0n0 ise 65
yas Ustl araligi olusturuyor. Ulke niifusu
ylzde 64,2 ile Makedon, ylizde 25,2 ile
Arnavut, yizde 3,9 ile Turk, ylzde 2,8
ile Romen, ylzde 1,8 ile Sirp, 2,2 diger
etnik gruplar olarak dagilim gosteriyor.

GSYIH’nin yiizde 90’1 dis ticaretten
Denize kiyisi olmamasi ve ekonomisinin
dis ticaret odakli olmasi, Makedonya'nin
kiresel ekonomideki gelismelere biyik
6lcide bagimli hareket etmesine yol
aciyor. Ulkenin dis ticareti, GSYIH'nin
yUzde 90'Ina tekabdl ediyor. Bu du-
rumun olumlu yanlari oldudu kadar,

olumsuz sonuclar da oldu. Makedonya
ozellikle son 10 yil icerisinde buyk
6lcide dis kaynakli ekonomik krizlere
siklikla maruz kaldi.

Yugoslavya’nin dagilmasindan

cok etkilendi

Makedonya'nin imalat sektord, eski
Yugoslavya'nin ekonomik sistemine en-
tegre oldugu icin 1991 yilinda ilan edilen
badimsizligin ardindan diger sektorlere
gore daha fazla etkilendi. Makedon-
yadaki temel sanayiler, Uskiipteki biyiik
demir celik tesisi de dahil olmak tzere
metal isleme, agirlikli kismi tlkenin bati
bolumlerinde yer alan tekstil, gida isleme
ve kimyasallardir. Celik sektord, 1980/li
yillar boyunca Hirvatistandaki tersaneler
icin Uretim yapti. Ancak eski Yugos-

lav ulasim aglarinin zarar gérmesi ve
Hirvatistandaki ekonomik kriz sonucunda
satislar dustl. Sanayinin milli gelir icinde-
ki payinin 1990'daki yiizde 45 oranindan
2007'de ylzde 28'e distigu tahmin

MAKEDONYA’NIN MAKINE VE AKSAMLARI ITHALATINDAKI BASLICA KALEMLER ($)

GTiP | GTIP TANIMI 2005 2006 2007 2008 2009 | CEBM
09/08 (%)

gaz1 | OTOMATIK BILGI ISLEM MAKINELERI, 38.055.000 | 44.951.000 | 48.742.000 | 69.774.000 4315|  -173
UNITELERI
DOZERLER, GREYDER, SKREYPER, )

8429 | L\ cKAVATOR, KUREYICI, YOKLEYICI VB, 7.286.000 | 9.779.000 | 18.718.000 | 21.851.000 16,74 38,7
YIKAMA, TEMIZLEME, KURUTMA,

8422 | 1) DURMA VB, ISLER ICIN MAKINE, CIHAZ 12.717.000 | 18.771.000 | 13.952.000 | 21.023.000 50,68 3,0

gazo | KENDINE OZGU FONKSIYONLU MAKINE VE 5.966.000 6.377.000 | 11.417.000 | 19.545.000 71,19 2,9
CIHAZLAR
BUZDOLAPLARI, DONDURUCULAR,

8418 | ¢0& ITUCULAR, ISI POMIPALARI 11.858.000 | 14.825.000 | 18.211.000 | 19.218.000 5,53 19,4
MUSLUKCU, BORUCU ESYASI-BASINC i

8481 DUSURICH, TERMOSTATIK VALF DAHIL 8.333.000 | 10.697.000  14.327.000 | 18.670.000 30,31 1,1
MATBAACILIGA MAHSUS BASKI

8443 | 112 KINELERI, YARDIMCI MAKINELER 2.257.000 | 5.983.000 | 16.459.000 | 17.849.000 8,45 -35,0
SANTRIFUJLE CALISAN KURUTMA, FILTRE,

8421 | ot CHAZLARI 6.177.000 | 7.965.000 | 10.037.000 | 16.766.000 67,04 12,7
ISI DEGISIKLIGI YONTEMI iLE MADDELERI

8419 iSLEMEK ICIN CIHAZLAR 12.301.000 | 7.518.000 | 7.904.000 | 15.730.000 99,01 -3,5
KALDIRMA, ISTIFLEME, YOKLEME,

8428 BOSALTMA MAKINE VE CIHAZLARI 3.845.000 | 3.077.000 | 15.096.000  15.596.000 3,31 24,0

TOPLAM

Kaynak: TOIK

118.288.000
227.083.000

147:198.000
277141.000

222.267.000
397130.000

199.544.000
435.566.000




MAKEDONYA’YA MAKINE VE AKSAMLARI IHRACATIMIZDA BASLICA KALEMLER (84.FASIL-$)

DEGISIM 09/08

GTiP | GTIP TANIMI 2007 2008 2009 2010 -

8418 S(l)JéB(T)Ll]lélljll:zg,lllSDIOPNODI\:\JPR:LCXI:;AR’ 4167349 | 5947.426| 5.635.209|  5953.504 5,65
8450 | CAMASIR YIKAMA MAKINELER| 2.419.224 | 2921794 2.681389 |  2.763.490 3,06
8422 zLK.ﬁ\Qf?éTémiﬂiﬁ"iﬁ’e'flimzm’ DOLDURMA | 1300162 | 2.443778| 2.328.369|  2.499.584 7,35
8480 y:m:;gggm&ifm KASALAR, PLAKALAR, 207416 291260  258.505  1.456.804 463,55
8415 g;ié\f;g;’f::RRT'i'g’:T'ﬂiLATORLU' ISLNEM | 5663.232| 3.358.564| 1.550.105 114.227 2812
8481 g"&’:ﬁ:ﬁgﬂ $::MUS‘S’T?T\;’I:S\Z&‘F‘SD'2&L 434633 552989 1590123  1.092.015 31,33
8474 Z‘L’EPAF;Q';'BT’?S'NMAEI\%;EE:'E';ERi VB.AYIKLAMA, | 264721| 668993| 1508.275|  1.032.623 31,54
8414 :gxn’;‘;’é‘s'g’;a,P\?A"a';ﬁ}gsyzégﬁmR 698.053 1216271  925.622 871156 -5,88
8438 mf(ci;'é/\iéEcciE'Zia'\";\YiNDE KULLANILAN 174775 | 1137049 | 1152.368 758.454 3418
8462 QA:'IT:FLLI:LI\E:/: :SX;EL'EE%V‘:@';EESLAE";' 422797 894701  668.049 628.521 -5,92

8.236.942

14.112.631

9.856.942

6.212.181 -36,98

TOPLAM

Kaynak: TOIK

ediliyor. Tarim sektort ayni donemde
Uretimin ic piyasaya yonelik olmasi ve
Ureticilerin cogunlugunu kicuk ciftliklerin
olusturmasi sayesinde daha az zarar
gordi. 1997-2007 yillari arasinda tarimin
milli gelir icindeki pay yillik ortalama
yUzde 13 oranindadir. Hizmetler sekto-
rinun faktor maliyetleri cinsinden milli
gelir icindeki payi ise 1990 yilinda yizde
47 iken, ekonomideki modernizasyon
ve degisim surecinin katkisiyla sekto-
rin 2007 yilindaki payi yizde 60 olarak
hesaplandi. 2008 yili Glkenin GSMH orani
7,6 milyar dolar iken GSMH artis orani
ylzde 5,3't0r. GSMHNIn sektdrlere gore
dagilimi, yizde 11,4 tarim, yizde 27,2
endustri ve ylizde 61,4 hizmet olarak
kayitlara gecti.

“Demir celik” ihracatta ilk sirada
Birlesmis Milletler (BM) verilerine gore;
Makedonya'nin ihracati 2009 yilinda
yUzde 19,81 gerileyerek 2,7 milyar dolar
gerceklesti. Makedonya’nin genel ihra-
catinda ilk Gc tlke sirasiyla 650 milyon
dolar ile Sirbistan, 450 milyon dolar

20.989.304 | 33.545.456

ile Almanya ve 290 milyar dolar ile
Yunanistandir. 2009 yilinda genel olarak
ihracatta dusls kaydedilirken, yuzde 15
oraninda Arnavutluk, yizde 2 oraninda
ise Sirbistan ihracatinda artis gordldu.
Tirkiye ise 2009 yilinda 40 milyon dolar
ihracat ile 11. sirada yer aldi. 2009 yilin-
da Makedonya’nin 6nemli ihrac trinleri
incelendiginde ilk sirayr demir ve celik
sektoru aliyor. Makine ve aksamlari ise
Makedonya’nin ihracatinda 4o milyon
dolar ile en dnemli 15. ihrac kalemidir.
Makine ve aksamlari Makedonyanin
genel ihracatindan yizde 1,5 pay aliyor.

Tirkiye ithalatta 7. sirada
Makedonya’nin ithalati 2009 yilinda,
2007 yilina gore yizde 3,5 azalarak 5
milyar dolar kaydedildi. Makedonya'nin
genel ithalatinda en cok payi alan ilk
Uc tlke sirastyla 517 milyon dolar ile
Almanya, 495 milyon dolar ile Rusya

ve 296 milyon dolar ile Yunanistandir.
Turkiye ise 250 milyon dolar ile 7. sirada
yer aliyor. Makedonya'nin ithalat ger-
ceklestirdigi ilk on Ulke arasinda genelde

28.154.956

24.382.559 -13,40

Makedonya'ya
yonelik ihracatimiz
2010 yilinda 262
milyon dolar
gerceklesti. S6z
konusu dlkeye
gerceklestirdigimiz
ihracatta ilk siray!
24 milyon dolar ile
nikleer reaktorler,
kazan, makine ve
cihazlar, aletler,
parcalari alyor.
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MAKEDONYA’NIN MAKINE VE AKSAMLARI ITHALATI ($) - 84. FASIL

DEGiSiM
ULKE ADI 2005 2006 2007 2009 09/08
(%)

1 | CiN 24.270.000 | 31.070.000 | 53.282.000 | 75.339.000 | 41,40
2 | iTALYA 39.483.000 | 37.264.000 | 50.065.000 |  65.459.000 | 30,75
3 | ALMANYA 31.724.000 | 38.883.000 | 51.034.000 | 58.286.000 | 14,21
4 | TORKIYE 6.206.000  9.021.000 | 19.668.000 |  23.497.000 | 19,47
5 | ABD 7.652.000 | 9.616.000 | 14.471.000 21146.000 | 46,13
6 | SIRBISTAN 0| 11.259.000 | 15.356.000  20.782.000 | 35,33
7 | SLOVENYA 15.803.000 | 16.703.000 | 19.017.000 |  19.540.000 2,75
8 | JAPONYA 4726.000 | 6.437.000 | 8.825.000 18.757.000 | 112,54
9 | YUNANISTAN 14.041.000 | 18.666.000 | 19.588.000 | 16.690.000 | -14,79
10 | FRANSA 4160.000 | 4.744.000 | 11.130.000 9.679.000 | -13,04
11 | DIGER 79.020.000 | 93.476.000 | 134.695.000 | 106.386.000 | -21,02
12 | TOPLAM 227.085.000 | 277139.000 | 397131.000 | 435.561.000 9,68
13 | HOLLANDA 50.729 70.829 71.558 67.800 | 54.820
14 | iTALYA 57.009 51.827 59.571 91.415 | 50.649
15 | INGILTERE 73.903 43.650 29.827 42,077 | 36.161
16 | ISVICRE 29.362 27.554 36.286 47165 | 33.567
17 | HINDISTAN 14.745 14.503 16.393 35164 | 32.224
18 | AVUSTRALYA 19.065 23.503 26.231 39.677 | 28.329
19 | ISRAIL 11.852 9.673 29.369 34149 | 27.216
20 | AVUSTURYA 5.329 8.964 4.433 10.613 | 25.950

TOPLAM

Kaynak: TUIK

144.852
6.160.452

145.998
6.205.761

190.956
7.665.608

224.616
7.455.680

157.366
6.219.429

artis gozlense de ylzde 1,5 ile Alman-
ya, yizde 23 ile Rusya ve yiizde g ile
Bulgaristanda azalis kaydedildi. Mineral
yakitlar, mineral yaglar ve mistahsal-
lari, mumlar Makedonya’nin en énemli
ithal kalemini olusturuyor. Makine ve
aksamlari ithalatr ise 435 milyon dolar
ile Makedonya'nin genel ithalatinda

2. sirada yer aliyor ve Makedonya'nin
genel ithalatindan yizde 8,6 pay aliyor.
Makedonya'nin ithal ettidi baslica diger
drdnler elektrikli makine ve cihazlar,
aksam ve parcalari ile demir ve celiktir.
Ulkemiz ile Makedonya arasindaki dis
ticaret dengesi tlkemiz lehine fazla ve-
riyor. Iki Ulke arasindaki dis ticaret hacmi
2070 yilinda 315 milyon dolar kayde-
dildi. 2009 yilinda s6z konusu tlkeden
ithalatimiz yizde 34, 2010 yilinda ise
yUzde 31 artti. Makedonya'ya ihracati-
mizda ise 2009 yilinda yizde 4,3, 2010
yilinda bir énceki seneye gore yizde
7,3 azalma kaydedildi. Makedonya'ya
yonelik ihracatimiz 2010 yilinda yizde
7,3 azalarak 262 milyon dolar gercekles-
ti. S6z konusu Ulkeye gerceklestirdigimiz
ihracatta ilk sirayr 24 milyon dolar ile
nukleer reaktorler, kazan, makine ve
cihazlar, aletler, parcalari aliyor. S6z
konusu Griin ihracati toplam ihracatin
ylUzde 9,1'ini olusturuyor. Makedonya'ya
gerceklesen ilk on ihrac kalemi arasin-
da en fazla plastik ve plastikten esya

ile pamuk sektorlerinde artis yasandi.
Makedonya'dan ithalatimiz 2010 yilinda
ylzde 31,4 artarak 52,4 milyon dolar
seviyesinde gerceklesti. Makedonya'dan
ithal ettigimiz Urinler arasinda en
blyik pay! 25 milyon dolar ile demir

ve celik aliyor. Bu Uriintn ithalatinda,
2010 yilinda bir 6nceki seneye gore
ylUzde 22,7 ithalat artisi yasandi. Makine
ve aksamlari ithalati 295 bin dolar ile
Makedonya'dan gerceklestirdigimiz
ithalat kalemleri arasinda 20. sirada yer
aliyor.

Makedonya’nin Almanya‘ya ihracati
Makedonya’nin 2009 yilinda makine
ihracati 2007 yilina gore yizde 26,50
artarak 40,6 milyon dolar seviyesinde
gerceklesti. 2009 yilinda Makedonya'nin
makine ihracatinda ilk sirada yer alan
ulkeler Sirbistan, Almanya, Yunanistan
ve Arnavutluk oldu. Makedonya'nin



i o e s _
lestirdigi ilk on Ulke arasinda en fazla . s
ihracat artis ylizde 287 ile AlImanya'da Hedef: Avrupa BIF|I9I

yasandi. 2009 verilerine gore, Turkiye
Makedonya'nin makine ihracatin-

da 34. sirada yer aldi. 2009 yilinda
Makedonya'nin makine ve aksamlari
ihracatinda ilk sirayi 4,5 milyon dolar ile
endustriyel yikama makineleri ald.

Makine ithalatinda Tiirkiye 4. sirada
Makine ve aksamlarr ithalati 2009
yilinda Makedonya'nin genel ithalatin-

Makedonya’nin uygulamaya koydugu ekonomik reform programinda
olumlu ilerlemeler kaydedildi. Bununla birlikte tlkenin biyime halen
istenen seviyeye ulasamamis olmasi ve ekonomiye giren dogrudan
yabanci yatirimin yetersiz kalmasi nedeniyle Makedonya'da yatirim
ortaminin iyilestiriimesine ve 6zel sektérden giic alan bir biyume egilimi
saglanmasina ihtiyac duyuluyor. Makedonya hikimetinin temel éncelikli
amaci Avrupa Birligi'ne (AB) tam dyeliktir. Nisan 2001'de AB ile Istikrar ve
Isbirligi Anlasmasi’ni imzalayan Makedonya, Nisan 2004 itibariyle de tam
tyelik icin basvurusunu yapti.

dan yuzde 16 pay aldi. Makedonya'nin

84. fasil bazinda makine ithalall 2009 MAKEDONYA MAKINE VE AKSAMLARI DIS TICARETI ($ - 84. FASIL)

yilinda ytzde 9,7 artarak 435 milyon

dolar seviyesinde kaydedildi. Cin, 2007 gees 2009 2010
Italya, Almanya ve Turkiye makine ihracat Deger 20.989.304 33.545.456 28.154.956 24.382.559
ithal ettidi baslica tlkelerdir. Turkiye, Degisim % 59,82 -16,07 -13,40
Makedonya’nin makine ithal ettigi . Deger 261.779 451.496 2.005.706 295.033
tlkeler arasinda 23 milyon dolar ile 4. Ithalat Degisim % 72,47 34424 -85,29
sirada yer aliyor. Makedonya'nin 2009 . Deger 21.251.083 | 33.996.952 30.160.662 24.677.592
yilinda makine ithalati arasinda ba§.||c'a Hacim Degisim % 59,98 128 1818
kalemler yazi, hesap, muhasebe, bilgi -

islem, bro icin diger makine ve cihaz- Denge Deger 20.727.525 33.093.960 26.149.250 24.087.526
larin aksami; is makineleri ile endustri- Degisim % 59,66 -20,98 -7,88

yel yikama makineleridir. Yazi, hesap, Kaynak: TOIK
muhasebe, bilgi islem, biro icin diger

makine ve cihazlarin aksami mal grubu
Makedonya'nin 2009 yilinda gercekles-

tirdigi toplam makine ithalatinin yizde

16'sin1 olusturuyor.

ihracatimizda “dondurucular” 6nde
2009 yilinda Makedonya’ya maki-

ne ve aksamlari ihracatimiz yizde

16, 2010 yilinda ise ylzde 13 azald..
Makedonya'dan makine ithalatimiz da
2010 yilinda ylzde 85 azalarak 295 bin
dolar seviyesine geriledi. Makedonya'ya
84. fasll itibariyle gerceklestirilen
makine ihracatimiz incelendiginde 2010
yilinda en fazla sirasiyla buzdolaplari,
dondurucular, sogutucular, 1si pompalari;
camasir yikama makineleri ile yika-

ma, temizleme, kurutma, doldurma ve
benzeri isler icin makine, cihaz ihracati
gerceklesti. 2010 yilinda Turkiye'nin
Makedonya'dan 84. fasil itibariyle en
fazla ithal ettigi Grin gruplar sirasiyla
hava-vakum pompasi, hava/gaz komp-
resord, vantilator, aspirator; yikama, te-
mizleme, kurutma, doldurma ve benzeri
isler icin makine, cihaz ile kendine 6zqu
fonksiyonlu makine ve cihazlar oldu.
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ERDIN UCAN- IHRACAT

SATIS TEMSILCISI
CANTAS SOGUTMA

“Transit siiresinin kisahgi ciddi

bir avantaj”

Cantas Sirketler Grubu’na dahil

olan sirketimiz 1979 yilinda kurul-
du. Cantas Sodutma, Turk sogutma
endustrisinde imalatci firmalara ve
servis piyasasindaki toptancilara her
turld sogutma ve klima yedek par-
casini temin eden teknik donanimli
ticari bir firmadir. Makedonya'ya
ihracat iliskilerimiz yaklasik 15 yildir
once basladi. S6z konusu Ulke ile
yaptigimiz calismalarda bugine dek
herhangi bir dezavantaj ile karsilas-
madik. Bununla birlikte Makedonya
tarafi da hicbir zaman sikinti yasa-
madi. Sadece niufusu ve yiz 6lcimu
ufak bir Glke oldudu icin ticaret

hacmimizde bununla orantili olarak
dusuk rakamlarda seyrediyor. Yik-
lemeden sonraki transit siresinin
kisa olmasi ciddi bir avantaj. Bunun
yaninda ufak bir pazar olmasi yani
codu zaman bizim is yaptigimiz
Ureticilerle direkt calisma durumla-
ri olmadidricin bizim gibi ithalatcl
firmalar icin de firsatlar yaratiyor.
Bu durum ozellikle fiyat acisindan
bizlere olumlu yansiyor. Ihracat yap-
tigimiz Glkeler arasinda Bulgaristan,
Makedonya, Romanya, Kazakistan,
Ozbekistan, Arnavutluk, Kosova,
Ukrayna, Azerbaycan, Kirgizistan
ve Kuzey Kibris Tirk Cumhuriyeti
bulunuyor.

BEDRETTIN CEYLAN-FINANSMAN

VE MALI iSLER MUDURU

FORMA MAKINE

“Toplam ihracatimiz 2 milyon
dolari buldu”

Forma Makine, 1989 yilindan bu
yana Istanbul’da otomatik gofret
Uretim hatti makineleri, yatay am-
balajlama makineleri ve otomatik
besleme sistemleri Gretimini ger-
ceklestirmekte olup, bu makinelerle
ilgili yedek parcalarin Uretimini de
agirlikli olarak kendi bunyesi icin-
de gerceklestiriyor. Sirketimiz gida
ve ambalaj sektori icinde, yurt ici
ve yurt disi pazarlarinda, ulusal ve
uluslararasi standartlar dahilinde en
iyi hizmeti veriyor. Biz Forma Ma-
kine Ltd. Sti. olarak Makedonya'ya
ihracatimiza 2008 yilinda basladik.
Ihracat rakamlarimiz 2009 ve 2010

tarihlerinde de artarak devam etti.
Firmamiz bu Ulkeye gofret Uretim
tesisleri kuruyor ve ayni zaman-
da yatay ambalaj makineleri ihrac
ediyor. Bu sure icerisinde bu llkeye
yaptidimiz ihracat 2 milyon Ame-
rikan dolarini buldu. Yeni bir pazar
olmasl, yakinligi ve ayni zamanda
da tarihsel bagliliklarimiz bizim icin
Makedonya'yi cazip kilan etmenler
arasinda geliyor. Ulkeye montaj
icin giden personelimizde giris ve
cikislarda herhangi bir problem

ve engelleme ile karsilasmadilar.
Firmamiz ¢zellikle tasarim ve Ure-
tim konusunda ihtisaslasmis olup
musterilerimize konumuz dahilinde
alternatif cozimler Uretiyor.



AYSE PINAR ATAR- SATIS VE

PAZARLAMA MUDURU
ERSEY MAKINE

“Makedonya ile rahat ihracat
yapabiliyoruz”

“Ersey Makine olarak 30 yili askin

bir stredir, Ortadogu basta olmak
Uzere dunyanin bircok tlkesindeki
tesislere teknoloji Uretiyoruz. Firma
sahiplerimizin koken olarak Kosova'li
olmasindan kaynaklanan avantajla,
Makedonya’ya ve cevre Ulkelerle bir-
cok satis yapiyoruz. Bu ¢zelligimiz ne-
deniyle, ayni dili konusabildigimiz icin
alisverisi cok rahat gerceklestirebili-
yoruz. Bu zamana kadar Makedonya
bolgesine gazli dolum hatlari, paletizer
makineleri, pet dolum hatlari, etiket-
leme makineleri, sisirme makineleri
ve benzeri bircok makinenin ihra-
catini gerceklestirdik.Makedonya'ya
yaklasik 10 yil 6nce ilk makinemizi

satmaya basladik. Makedonya ile
ihracat iliskisi icinde olmamizin hicbir
dezavantaji yok; aksine tlkemizde,
Makedonya arasinda kilturel baglar
cok iyi oldugundan cok rahat ihracat
yapabiliyoruz. Ayrica tabi ki en biyik
avantaj makro dlcekli distnuldigin-
de Ulkemize déviz girdisi sadlamasidir.
Yaptigimiz kaliteli makineler saye-
sinde Makedonyali kardeslerimiz,
Avrupa’nin yiksek fiyatl makineleri
yerine; firmamizi tercih ediyor. Béyle-
ce hem onlar acisindan, hem de bizim
acimizdan memnun edici bir ekono-
mik is birligi saglaniyor. Makedonya
ile is birligimiz ve tum ticari iliskileri-
mizin uzun yillar cok daha geliserek
strecedini tahmin ediyoruz.”

NURI AYTEPE- [HRACAT MUDURU

FAF VANA SANAYI

“Balkanlarda markamizin duyulma-
sini 6nemsiyoruz”

“Ankara Ostim Sanayi Bélgesi'nde
kiresel vana Uretimi yapan FAF,
bugiin 10 bin 836 metrekare toplam
ve 5 bin 22 metrekare kapali alana
sahip. Ankara Kazan Fabrikasi'nda
Urettigimiz kiresel vana, kelebek
vana, glob vana, cekvalf ve pislik
tutucularla sektorin énemli ku-
ruluslarindan biri haline geldik.
Teslimat ve ddemelerdeki istik-
rarimiz ve yaygin bayi agimiz ile
sektérde glven duyulan saygin bir
kurum olarak taninmiyoruz. FAF
Vana Sanayi olarak Makedonya'ya
vana ve aksamlarini ihrac ediyoruz.
Yillik satisimiz 5o-60 bin Amerikan
dolari civarina ulasiyor. Make-

donvya ile ihracat iliskilerimiz 2005
yilinda basladi. Yaklasik 6 yildir da
sorunsuz bir sekilde devam ediyor.
Balkanlarda markamizin duyulmasi
Makedonya’ya ihracat yapmanin en
onemli avantajlari arasinda geliyor.
Cunkd Balkanlar genis ve lojistik
yakinligimiz dolayisiyla bizim icin
oénemli bir pazar konumunda. Kicik
bir Glke olmasi dolayisiyla pazar
buyukliginin fazla olmamasi ise
dezavantaj olarak sayilabilir. Pazarin
kicUk olmasi hacmin de disUk ol-
masina sebep oluyor. Bunun disinda
eksi sayilabilecek bir yon yok. Kul-
turel yakinhklar, Tarkiye'ye duyduk-
lari sevgi ve given, Makedonya ile
ticari iliskilerimizi olumlu etkileyen
diger faktorler.”

73



H

MAKINE TAR

74

< TUrkiye'de hidrolik ve
= pnomatik sektorinin kokler

Yazan: Abdullah Parlar
AKDER Proje Yoneticisi

Hidrolik ve pnématik Grinler, maki-
ne imalat sanayiinin en teknolojik
Urtnlerinden sayilir. Bu nedenle
makine sanayi gelismeden, bu sek-
térin gelismesi de mumkan dedildir
veya paralel gelismistir demek daha
dogru olur.

Sektorun duayenlerinden aldigim
bilgiler bu trunlerin ilk olarak fabrika
malzemelerinin, bir cok degisik Gri-
nUn bir arada bulundugu bugin hala
Persembe Pazari olarak bildigimiz
Tersane Caddesi cevresinde ortaya
ciktigini ifade etmektedirler.

Y1l 1895: Bu bolgede bir Gesaryan
Miessesesi kurulmustur. Bu yerde

uzun ve calkantili yillar boyunca,
kéy bakkalinda ne ararsan bulur-
sun misali, yerli imalat veya ithal
her turlU sanayi malzemesi satisini
yapmaktadirlar. Ne zamana ka-
dar? 06-07 Eylul 1955 olaylarina
kadar. O tarihten sonra bu is yeri
yine isine devam eder; ama artik
ismi dedismistir. Bugn hidrolik ve
pnomatikten bahsedenlerin hepsi-
nin ismini andig1 Karasaban firmasi
ortaya cikmistir. Karasaban adini
yeni ortagin soyadi olan Mahmut
Karasaban'dan almistir; ama kendisi

buyuk ortak dedgildir. BuyUk ortak
Gesaryan ailesi basta olmak Uzere,
Cabi Akman ve Mahmut Karasaban
yeni ortaklar olmuslardir. Ama lider
isim artik Karasabandir ve ilerde bu
firmadan ayrilanlar sektorde énemli
ilkleri basaracaklardir.

Karasaban firmasi artik diger teknik
malzemer yaninda, dogrudan hid-
rolik ve pnématik drinlerle ilgilen-
mektedir. Parker Urinlerinin tem-
silcisi olmustur. Firma adi da 1968
yilinda Karasaban Endustri Cihazlar
San. ve Tic. A. S.’ne donusmustir.



Bugiin bu piyasada boy gosteren
bir cok firma veya kisilerin az veya
cok Karasaban ile iliskisi olmus-
tur. Mert Teknik-Arman Minasyan,
Aydin Teknik-Selim Aydin, Alfa
Pnomatik-L. Rafi Bilal gibi burada
yetismisler ve kendi islerini kur-
muslardir.

Plastik enjeksiyonlar sektorii
gelistirdi

Sektdérin gelismesinde énemli ki-
lometre taslarindan birisi de plas-
tik enjeksiyon makineleri imalati
olmustur. Imbat, Makplast, Isildar,
Kamasan, Plastas gibi firmalar
plastik enjeksiyon makineleri imal
ediyorlar ve 6rnek aldiklari bati
menseli makinelerde kullanilan
hidrolik Grunleri tabii olarak onlar
da kullanmak istiyorlar. Bu sekilde
de sektorin gelismesine onemli

bir katkida bulunuyorlar. Bunlar
arasinda Imbat Makine firmasinin
kurucusu Timur Imrag adinin 6nemli
bir yeri oldugunu zikretmeliyiz.
Timur Bey 1960’larin sonlarinda
Imbat Makine firmasini kuruyor. Bir
taraftan plastik enjeksiyon makine-

leri imal edip Vickers veya Rexroth
hidrolik elemanlarini kullaniyor,
dider taraftan da 1976 yilinda
Karakoy'de Rexroth firmasinin da
biraz zorlamasi ile Hidropar firma-
sini kurarak bu firmanin tam yetkili
temsilciligini yUritmeye bashyor. Bu
firmada yetisenler de daha sonra
kendi firmalarini kurup, sektérde
onemli yerlere geleceklerdir. Hidro-
ser, Hidropak, Teknokontrol, Entek
gibi firmalar buradan yetisen kisiler
tarafinda kurulup, sektérde énemli
yerlere gelmislerdir.

Yil 1974: Imbat Makine'de goreve
baslayan, 1979 yilinda Hidropar'da
Genel Midurluge getirilen Fikret
Dalkiran, gerek sektorin gelisme-
sine verdigi katkilar ve gerekse
yetistirip piyasaya armagan ettigi
elemanlar itibariyle anilmasi gere-
ken kisilerden birisidir.

Ayni sekilde ve ayni yillarda bir
baska plastik enjeksiyon makine
imalatcisi Isildar Makine de ATOS
markal trinlerin temsilciligini
alarak dogrudan bu sektére hizmet
vermeye basliyor.

Burada hidrolik pnématik sekto-
rinde Hans'i (Pieper) da anmadan
gecmemek gerekiyor. 1960’larin
ortalarinda hidrolik pres imalat-

cist bir Alman firmasinin montaj

ve isletmeye alma calismalari icin
SGtluce'deki yeni kurulan Arcelik
fabrikasina geliyor. Hidrolik konu-
sunda bilgili bir insan oldugu icin
kendisinden danismanlik isteniyor.
O da hayir demiyor; ama Alman-
ya'daki fabrikasina badli tabii. Pres
montajl yapimi sirasinda bos vakit-
lerinde yardimci oluyor, Almanya’ya
dondikten sonra da gelen talepleri
biriktirip tatil ayinda Turkiye'ye
geliyor. Hem tatil yapiyor, hem

is yaplyor. Bdyle boyle sonunda
Turkiye'ye de yerlesiyor. Hidropno-
mak firmasindan Orhan Usta ile ta-
nisip, birlikte calisiyorlar. 1970’lerin
basinda Orhan Usta’nin Haskoy'deki
atolyesinde hidrolik valf ve hidrolik
silindir imalati da yapiyorlar.

Bir baska anilmadan gecilemeye-
cek isimler de Ferit Demirer, Suat
Ozatay ve Suleyman Morengin
olmalidir. Bu kisiler daha 6nce
gorev yaptiklar TSK, Deniz ve Hava
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Kuvvetleri'/nde hidrolik egitimi de
aldiklarricin teknik bilgileri itiba-
riyle emekli olunca kendi islerini
kuruyorlar ve piyasada da kabul
goruyorlar. Malzeme temin etme
konusunda baslangicta degisik yon-
temler de kullaniyorlar. lyi bildikleri
askeri sahada, hurdaya atilan arac
ve makinelerin halen saglam olan
hidrolik elemanlarini satin aliyorlar
ve ihtiyac olan yerlerde kullanip,
ticaret yapiyorlar. Bir cesit sektorin
cekirdek kuruculari oluyorlar.
Karasaban firmasinda ayrilan
Arman Minasyan, bugin de sek-
torde énemli bir yeri olan Mert
Teknik firmasini 1969 yilinda Barkev
Esayan ile birlikte kuruyor. Kendisi
hala basarili bir sekilde faaliyetle-
rini sirdirmektedir. Mert Teknik
firmasinda yetisenler de ayri bir
ekol olarak Hidropres, Helsan, Rota
Teknik, O-Pak gibi kendi firmalarini
kurup sektordeki yerlerini aliyorlar.
Mert Teknik daha sonra 6zellikle
pnomatik elemanlar Gretimi icin
MAG firmasini da kuruyor ve 6nemli
bir yerli Uretici olarak calismaya
devam ediyor.

1970’lerin basinda pnomatik ele-
manlar Uretmeye basliyan bir baska
isim daha goruyoruz. O da daha
sonra Vema firmasini kuracak olan
Hakki Akcalar'dir. Pnomatik sekto-
rinde bir Gretici olarak énemli bir
boslugu doldurmaktadir. Persembe
Pazari'nda kurdugu Meka isimli

ticari kurulusunda da kendi imalati
Urunler yaninda diger Grinlerin de
ticaretini yapiyor.

Ik seri iiretim denemeleri

1970’li yillarin basinda bir de Hema
Hidrolik olayindan mutlaka bahset-
mek gerekiyor. Sektorun belki de ilk
seri Uretim fabrikasini Cerkezkoy'de
kuruyorlar. Babalari yol insaatlari
mutehhidi olan; Yasar, Emin, Ahmet
ve Mehmet Hattat kardesler, yik-
sek tahsilli tek kardesleri olan Yasar

Hattat’i bir sekilde grup disinda
biraktiktan sonra Cerkezkody Hema
Hidrolik yatinmini gerceklestiriyor-
lar. O yillarda 6yle 5o bin - 100 bin
adet hidrolik pompa Uretecek fabri-
ka kurmak kolay aciklanabilecek bir
sey dedil. Sahsen 1989-2007 vyillari
arasinda benim de calistigim bu
kurulusta, bu kararin nasil verildigi
hakkinda cok net bir bilgi sahibi ola-
madim. 1984 sonrasi kardeslerinden
ayrilip bu tesisin tek basina sahibi
olan Mehmet Hattat, kendisine bu



soru soruldugu zaman epeyce bir
dusunip, kolay anlasilamayacak
cevaplar verdigini soyleyebilirim.
Sonuc olarak is adamhgi aklinin,
gelecek 6n gorisinin sonucu ol-
dugunu séylemek cok yanlis olmaz
saniyorum. Bugin bu kurulusun
eklenen yeni Urinlerle birlikte ciddi
olculerde ihracat da yapan, hidrolik
sektorinin en onemli imalatcilar
arasinda sayllacak duruma gelmis
oldugunu sdyleyebiliriz.

Daha sonraki yillarda Tirkiye'de
makine imalat sanayii gelistikce
hidrolik ve pnomatik sektort de
ona paralel bir gelisme gostermistir.
Turkiye'nin makine ihracati bugin
10 milyar dolari asiyorsa, bunda bu
sektortn de artarak giden bir katkisi
vardir. Piyasada imalatci gibi gorul-
meyen distribitor pozisyonundaki
bir cok firma, musteri firmalarina
proje de sunmakta ve kendi mu-
hendisligini de katarak imalat yap-
makta ve orijinal tesisler de ortaya
cikarabilmektedirler.

Bu gelismeler dinyadaki buyik
Ureticilerin artik temsilciler veya
distribGtorler vasitasiyla degil, dog-
rudan Tudrkiye pazarina gelmelerinin
de yolunu acmistir. Buglin Bosch

Rexroth, Parker, SMC gibi diinya
6lceginde Uretim yapan firmalar
kendi Turkiye sirketlerini kurmakta,
hatta yatirim yaparak Uretim yapma
yoluna da gitmektedirler. Simdi
saniyorum biraz da AKDER Akiskan
GUcl Dernedi'nden bahsetmenin
sirasi geldi.

Ozellikle 1970’lerin basinda gelis-
meye baslayan sektdér 1990’11 yillara
gelince belirli bir potansiyele sahip
olabildi ve bir derneklesme ihtiyaci
ortaya ciktl. 1993 yilinda bu sektor-
de hizmet veren L. Rafi Bilal, Okan
Keten, Arman Minasyan, Selcuk
Ozkul, Mayir Gaon, Ahmet Cerano-
gu ve Telemak Kucikberberyan'dan
olusan mutesebbis heyet bu
sektorel dernedi kurmuslar ve
kurucu yonetim kurulu olarak gérev
yapmislardir. 14.02.1994 tarihinde
tescil edilerek faaliyete gecen der-
nek buglne kadar énemli islevler
Gstlenmistir.

En 6nemlisi daha 6nce birbirini
rakip de gorerek, pek bir araya gel-
meyen sektdr mensuplarini bir ara-
ya getirmis ve misterek konularda
karar verme imkani elde etmisler-
dir. 2003 yilinda Avrupa Akiskan
GUcd Birligi CETOP'a da Uye oluna-
rak uluslar arasi bir temsil yetenedgi
kazanilmis, buradan elde edilen
bilgiler tum Uyelere ulastirilarak,
herkesin dinya 6lcedinde pazar ve
teknik bilgi edinmesine katki sag-
lanmistir. Dernedin halen 63 Uyesi
vardir ve yil sonuna kadar 75 Uyeye
ulasiimasi hedeflenmektedir AKDER
calismalarr ile kurulan UAGEM Ulu-
sal Akiskan GicU EGtim Merkezi de
2010 yIli basinda faaliyete gecirilmis
olup, yogun bir sekilde calismalarini
surdirmektedir.Yukarida anlatilanlar
sektorin gecmisi hakkinda ancak
cok kaba bir kesit verebilme duru-
mundadir. Umuyorum ki, gelecek ay
ve yillarda belge ve fotograflari ile
sektorin ciddi bir ta-

rihini yazmak kismet

olur ve bu yaziyi o

zaman daha net ve

ayrintil bicimde

yazmak imkan

dahiline girer.
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MAKINE SEKTORUNDE BELIRLENEN BAZI YURT DISI VE iCi FUARLAR (MAYIS-EKIM 2011 )

AYLAR

HAZIRAN

AGUSTOS

ARALIK

FUAR ADI

"CeMAT The World’s Leading
Fair for Intralogistics”

55. International Technical
and Technical Achievement
Trade Fair

INTERPACK, International
Fair Packaging Machinery
Packaging and Confection-
ery Machinery

GRASSLAND & MUCK-Agri-
cultural Machinery Exhibition

"BUILDING AND RECON-
STRUCTION (GRADNJA | OB-
NOVA) International Building
and Building Industry Fair”
FEIMAFE International Ma-
chine Tools and Integrated
Manufacturing Systems
Trade Fair (2 yilda bir)

JIMEX Uluslararasi Endistri
Makineleri, Elektrik ve
Otomasyon Fuari

"ITM POLAND nnovations-
Technologies-Machines
Poland - Exhibition”

THERMPROCESS

AGRICULTURAL MACHINERY
EXHIBITION

"FIGARO International Ex-
hibition for the Agricultural
Industry”

EMO The World of Metal-
working

"Labelexpo Europe Interna-
tional Exhibition for Labels,
Label Printing and Produc-

tion Technology”

ITMA - International Textile
Machinery Exhibition

PPMA SHOW-Processing
and Packaging Machinery
Exhibition

SPE Intelligent Energy
Middle East

ELEKTROTECHNIEK

AQUATECH AMSTERDAM -
International Trade Fair for
Process, Drinking and Waste
Water

The BIG "5" Show-Trade Fair
for the Construction Industry
in the Middle East
LABELEXPO ASIA Labelling
and Supplies Equipment
Exhibition

“ACLIMA International Exhi-
bition for Air-Conditioning,
Heating, Refrigerating and
Ventilation"

TARIHi

"'2-6 Mayis 2011
(3 yilda bir)”

"09-13 Mayis 2011
(yilda bir)”

12-18 Mayis 2011

"18-19 Mayis 2011
(3 yilda bir)”

24-27 Mayis 2011

23-28 Mayis 2011

6-9 Haziran 2010
12-16 Haziran 2011

17-20 Haziran 2012

14-17 Haziran 2011

28 Haziran-2 Temmuz
20M

09-12 Temmuz 2010

08-11 Temmuz 2011

18-20 Agustos 2011

19-24 Eylil 2011

27-30 Eylil 201
(2 yilda bir)

22-29 Eylil 2011

27-29 Eylil 2011
(2 Yilda bir)

03-06 Ekim 2011

03-07 Ekim 2011
(2 yilda bir)

"01-04 Kasim 2011
(2 yilda bir)”

21-24 Kasim 2011

"29 kasim-2 Aralik 2011
(2 yilda bir)”

6-8 Aralik 2011

YERi

Hannover/Almanya

Belgrad, Sirbistan

Dusseldorf, Almanya

Stoneleigh, Ingiltere

Sarajevo, Bosna Hersek

Sao Paulo, Brezilya

Amman, Urdiin

Poznan, Polonya

Dusseldorf, Almanya

Tarmstedt, Almanya

Lima, Peru

Hannover, Almanya

Briksel, Belcika

Barselona, ispanya
Birmingham, ingiltere

Manama, Bahreyn

Utrecht, Hollanda

Amsterdam, Hiollanda

Dubai, BAE

Sangay, Cin

Tel-Aviv, Israil

KONUSU

TASIMA, ISTIFLEME VE
DEPOLAMA

TEKNOLOJIK GELISMELER

AMBALAJ MAKINELERI

TARIM MAKINELERI (YEM VE
GUBRELEME)

KLIMALAR,ISITMA, SOGUTMA
VE SAGLIK EKIPMANLARI VB.

TAKIM TEZGAHLARI, METAL
ISLEME TEKNOLOJILERI

ENDUSTRIYEL MAKINELER,
ELEKTRIK, OTOMASYON

TAKIM TEZGAHLARI, METAL
SANAYI, KAYNAK, HIDROLIK VE
PNOMATIK, DOKUM,
OTOMASYON SANAYil

ENDUSTRIYEL FIRINLAR,

ENDUSTRIYEL ISI TEKNOLOJILERI,

EKIPMANLARI VS.
"Poznan International Fair Ltd.

TARIM MAKINELERI VE
EKIPMANLARI

TAKIM TEZGAHLARI

KAGIT, ETIKETLEME VE URETIM
TEKNOLOJILERI

TEKSTIL MAKINELERI

AMBALAJLAMA MAKINELERI

ENERJ VE GUC SISTEMLERI

ENERJi VE GUC SISTEMLERI

SU TEKNOLOJISI VE SU YONETIMI

INSAAT SANAYI VE MAKINE-
EKIPMANLARI

KAGIT, ETIKETLEME VE URETIM
TEKNOLOJILERI

ISITMA, SOGUTMA, HAV-
ALANDIRMA VS.

Onemli Not: Detayl fuar aramasi icin www.expodatabase.com ve www.fuarplus.com web siteleri ziyaret edilebilir.

WEB

www.cemat.de

WWW.$3jam.co.rs

www.interpack.de

www.rase.org.uk

www.skenderija.ba

info@feimafe.com.br

www.tuyap.com.tr

www.mtp.pl
www.itm-polska.pl

www.oaib.gov.tr

www.messe-duesseldorf.

de
www.thermprocess.de

www.tarmstedter-
ausstellung.de

www.thaiscorp.com

www.emo-hannover.de

www.labelexpo-europe.

com

www.mpinetwork.com

www.reedexpo.co.uk

vasyl.zhygalo@reed-
expo.co.uk

ORGANIZATOR

Deutsche Messe AG

BELGRADE FAIR

Messe Disseldorf GmbH

The Royal Agricltural
Machinery Society of
England

Centar 'Skenderija' -
Sarajevski Sajam

Reed Exhibitions
Alcantaro Machado

TUYAP Tom Fuarcilik
Yapim A.S.

"Poznan International
Fair Ltd.

Messe Diisseldorf GmbH

Ausstellungs-GmbH
Tarmstedt

"Thais Corporation
SAC”

Verein Deutscher
Werkzeugmaschinenfab-
riken e.V. (VDW)

Tarsus Exhibitions &
Publishing Ltd.

MP International Pte. Ltd.
Reed Exhibitions

Reed Exhibitions

sites.vnuexhibitions.com/  VNU Exhibitions Europe

www.rai.nl

www.dmgdubai.com

sales@labelexpo.com

www.stier.co.il

RAI Group / Amsterdam
RAI International Exhibi-
tion and Congress Centre

dmg world media Dubai
Ltd.

Tarsus Exhibitions &
Publishing Ltd.

Stier Group International
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Makine sektori toplami 84'lnci fashin tamami ve 84°linci fasil disi Makine
ve Aksamlari ihracatcilan Birligi istigal alani toplamindan olusan makine
sektorinin tamaminin ihracati 2010 yili Ocak-Nisan doneminde 3 milyar
117 milyon 753 bin dolar iken, bu rakam 2011 yili ayni déneminde yizde
22,1 oraninda artarak 3 milyar 806 milyon 546 bin dolara yiikseldi.

akine ve Aksamlari
Ihracatcilan Birligi istigal
alanina giren GTIP'ler
kapsaminda belirlenen
Turkiye geneli ihracat kayitlarina gore
ise; 2010 yill Ocak-Nisan dénemin-
de ihracat kayit rakami 1 milyar 945
milyon 981 bin dolarken, bu rakam
2011 yili ayni déneminde yizde 31,1
oraninda artarak 2 milyar 551 milyon
22 bin dolara yUkseldi. Makine sekt6-
ri toplami84'tnci fashn tamami ve
84'Uncl fasil dist Makine ve Aksamlari
Ihracatcilan Birligi istigal alani topla-
mindan olusan makine sektorinin
tamaminin ihracati 2010 yili Ocak-Ni-
san doneminde 3 milyar 117 milyon

753 bin dolar iken, bu rakam 2011 yili
ayni déneminde yizde 22,1 oraninda
artarak 3 milyar 806 milyon 546 bin
dolara yukseldi. Mal gruplari bazinda
incelendiginde ise 2011 yili Ocak-Nisan
doneminde ihracatinda en fazla artisin

motorlar, aksam ve parcalarinda yasan-

digi ortaya ciktr. Yiksek artis gésteren
kalemlerin ilki yizde 218, 4 ile motorlar,
aksam ve parcalari; ikincisi yizde 65,2
ile reaktorler ve kazanlar; Gclnclsl
ylzde 55,7 ile endUstriyel klimalar

ve sogutma makineleri oldu. Daha
sonra siraslyla yizde 54,3 ile hadde ve
dokim makineleri ile yizde 53 oraniyla
insaat ve madencilik makineleri olarak
gerceklesti. OAIB istigal alanina giren

Urbnler itibariyle, mal gruplarinin sektor
ihracatindan aldiklari pay incelendigin-
de; 2011 yili Ocak-Nisan déneminde;
ylzde 16,7 pay ile endustriyel klimalar
ve sogutma makineleri birinci; yizde
13,4 pay ile insaat ve madencilikte
kullanilan makineler ikinci; yizde 8,8
pay ile pompa ve kompresorler Gclnci
sirada yer aldi.

Ulkeler itibariyle ihracat kayit rakamlari
incelendiginde; 2011 yili Ocak-Nisan
doneminde en fazla ihracat yapilan

ilk tc Glke sirasiyla Almanya, Iran ve
Rusyadir. S6z konusu donemde ilk on

2010 Yih 2011 Yih
ULKE MIKTAR DEGER MIKTAR
ALMANYA 24.090.024 169.651.055 39.836.684
iRAN 21.238.749 120.202.792 27.851.094
RUSYA 8.950.816 60.296.840 15.451.513
INGILTERE 20.148.547 87.537.663 28.412.578
IRAK 23.185.409 116.627.711 21.515.031
ABD 10.965.972 120.493.084 9.475.125
ITALYA 12.287.451 72.148.247 17.284.476
FRANSA 11.424.779 66.215.259 16.281.142
AZERBEYCAN 7.921.011 54.084.083 10.531.192
Zl:{L,{ADBIIST AN 7-346.641 49.597.966 8.831.327
CEZAYIR 7.385.353 39.297.241 7.931.963
TOPLAM 154.944.755 956.151.940 203.402.124

Kaynak: Tam ihracatq Birlikleri Kayitlari

(%) DEGISiM
DEGER  MIKTAR DEGER
309.921.752 65,4 82,7
168.722.102 31,1 40,4
124.917.430 72,6 107,2
122.933.525 41,0 40,4
116.457.262 -7,2 -0,1
115.314.710 -13,6 -4,3
111.143.728 40,7 54,0
98.172.318 42,5 48,3
88.235.476 33,0 63,1
65.708.306 20,2 32,5
50.832.295 7,4 29,4
1.372.358.903 313 43,5



MAL GRUBU ADI
REAKTORLER VE KAZANLAR

TURBINLER, TURBOJETLER, TURBOPROPEL
LERLER,

POMPALAR VE KOMPRESORLER
VANALAR

ENDUSTRIYEL KLIMALAR VE SOGUTMA
MAK.

ENDUSTRIYEL ISITICILAR VE FIRINLAR
HADDE VE DOKUM MAKINELERI, KALIPLAR,
GIDA SANAYIii MAKINELERI, AKS. VE PARC.
TARIM VE ORMANCILIKTA KULLANILAN
MAK.

YUK KALDIRMA, TASIMA VE iSTIFLEME
MAK.

INSAAT VE MADENCILIK MAKINELERI
KAGIT IMALINE VE MATBAACILIGA MAH-
SUS MAK.

DIGER ENDUSTRIYEL YIKAMA VE KURUTMA
MAK.

TEKSTIL VE KONFEKSIYON MAKINELERI
AKS.

DERI ISLEME VE IMALAT MAKINELERI AKS.
KAUCUK, PLASTIK, LASTIK ISLEME MAK.
TAKIM TEZGAHLARI

DIGER MAKINELER , AKSAM VE PARCALAR
MOTORLAR, AKSAM VE PARCALARI

BURO MAKINELERI

RULMANLAR

SAVUNMA SAN.ICIN SILAH VE MUHIMMAT
AMBALAJ MAKINELERI AKSAM VE
PARCALARI

TOPLAM

01 0CAK-30 Nisan 2010

01 0CAK-30 Nisan 2011

Miktar (Kg) Deger ($) $/kg Miktar (Kg)

10.871.571 79.523.712 7,31 16.476.327
4.648.158 74.133.232 15,95 3.989.016
22.868.401 189.764.112 8,30 26.575.914
10.946.200 98.104.491 8,96 12.934.584
57.121.868 273.824.216 4,79 78.782.588
6.937.086 56.523.054 8,15 7.289.078
11.049.153 71.688.040 6,49 16.072.075
16.796.700 108.546.109 6,46 21.166.645
29.605.849 133.339.606 4,50 26.089.974
8.505.983 44.679.553 5,25 12.668.536
59.108.780 223.378.291 3,78 84.221.633
2.788.490 18.071.765 6,48 2.544.621
212.708 3.068.466 14,43 174.578
18.397.547 92.962.586 5,05 18.796.189
567.463 2.523.507 4,45 560.016
2.392.873 23.952.607 10,01 3.228.543
24.438.891 160.787.083 6,58 29.905.289
24.936.583 152.381.440 6,11 29.647.952
123.499 360.408 2,92 104.732
123.828 1.365.995 11,03 137.733
2.514.902 26.929.676 10,71 3.665.626
3.720.967 81.558.756 21,92 2.548.428
1.306.773 28.515.238 21,82 1.524.365

319.984.274 1.945.981.941 6,1 399.104.441

(%) Degisim

Deger ($) $/kg Miktar Deger
131.376.096 7,97 51,6 65,2
63.538.388 15,93 -14,2 -14,3
225.305.504 8,48 16,2 18,7
121.572.423 9,40 18,2 23,9
426.264.885 5,41 37,9 55,7
71.278.704 9,78 51 26,1
110.606.283 6,88 45,5 54,3
141.057.359 6,66 26,0 30,0
116.339.524 4,46 -1,9 -12,7
62.493.462 4,93 48,9 39,9
341.688.422 4,06 42,5 53,0
17.868.979 7,02 -8,7 -11
2.972.062 17,02 -17,9 =31
107.354.968 5,71 2,2 15,5
2.802.421 5,00 -1,3 11,1
34.078.418 10,56 34,9 42,3
204.030.786 6,82 22,4 26,9
200.325.556 6,76 18,9 31,5
1.147.467 10,96 -15,2 218,4
918.603 6,67 11,2 -32,8
40.074.935 10,93 45,8 48,8
91.272.407 35,82 -31,5 1,9
36.654.654 24,05 16,7 28,5
2.551.022.306 6,4 24,7 311

Kaynak: Tim ihracatci Birlikleri Kayitlan

Ulke arasinda en blyuk ihracat artisi
ylUzde 107,2 ile Rusya’ya yonelik oldu.
Anilan Glkeye ihracatimiz 124,9 milyon
dolardir. 2011 yili Ocak-Nisan dénemin-
de mal gruplari bazinda en fazla ihracat
yapllan tlkeler sunlardir: Endistriyel
klimalar ve sogutucularda Almanya,
Ingiltere, Fransa; insaat ve madencilik
makinelerinde Almanya, Iran, Ingiltere;
takim tezgahlarinda Iran, Almanya,
Rusya; pompa ve kompresorlerde

Almanya, ABD, Irak; gida sanayii maki-
nelerinde Almanya, Iran, Irak; savun-
ma sanayi icin silah ve mihimmatta
Azerbaycan, S. Arabistan, ABD; tekstil
ve konfeksiyon makinelerinde Etiyop-
ya, Hindistan, Iran; hadde ve dokim
makinelerinde Iran, Almanya, Rusya;
tarim ve ormancilik makinelerinde ABD
Sudan, Italya; vanalarda Almanya, Irak,
Iran; reaktor ve kazanlarda Almanya,
Ingiltere, Italya; tirbin, turbojet ve

’

hidrolik silindirlerde ABD, Cin, Fransa;
endustriyel isitici ve firinlarda Rusya,
Iran, Almanya; yik kaldirma, tasima

ve istifleme makinelerinde Rusya, Iran,
Irak; ambalaj makinelerinde ltalya,
Irak, Iran; kaucuk, plastik, lastik isleme
makinelerinde Iran, Rusya, Bulgaristan;
rulmanlarda Almanya, Fransa, Ingiltere;
kagit ve matbaacilik makinelerinde
Almanya, Iran, Rusya‘dr.
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Makine ve aksamlari ihracatimizin en
onemli kalemlerinden biri olan insaat
ve madencilik makineleri ihracati-
miz 2011 yihinin Nisan déneminde
artis kaydetti. Gectigimiz yilin Nisan
dénemi ile karsilastirildiginda deger
bazinda yiizde 53 yikseldi. Deger ola-
rak ise 2010 yilinin Nisan doneminde
223 milyon 378 bin dolar olan insaat
ve madencilik makineleri ihracatimiz,
2011 yilinin Nisan déneminde ise
ylzde 53 oraninda artarak 341 milyon
688 bin dolar oldu.

Insaat ve madencilik makineleri
ihracatimizin en fazla oldugu yer

ise Almanya. S6z konusu yere 2011
yilinin Nisan déneminde 36 milyon
284 bin dolarlik insaat ve madencilik
makineleri ihracati gerceklestirildi. Bu
mal grubu icerisindeki en biyuk ikinci
ihracat pazanmizin ise Iran oldugu
gordliyor. Iran‘a 2010 yilinin Nisan
déneminde 12 milyon 528 bin dolarlk
insaat ve madencilik makineleri ihra-
catimiz s6z konusu iken 2011 yilinin

dolarlik insaat ve madencilik makine-
leri ihracatimiz s6z konusu iken 2011
yilinin ayni dénemine gelindiginde
20 milyon 935 bin dolara yukseldigi
gorildi. Insaat ve madencilik maki-
neleri ihracatimizda doérdinci sirada
Cezayir yer aliyor. Cezayir’e 2010 yI-
linda 13 milyon 176 bin dolarlk ihracat
gerceklesirken 2011 yilinda 19 milyon
608 bin dolar ihracat gerceklesti.
Insaat ve madencilik makineleri ihra-
catimizin 2011 yili Nisan déneminde
en fazla artis gosterdigi ilk beste yer
alan besinci Ulkenin ise Ege Serbest
Bolgesi oldugu aciklandi. Ege Ser-
best Bolgesi’ne 2010 yilinda 3 milyon
611 bin dolar ihracat yaparken 2011
yilinda 19 milyon 262 bin dolar ihracat
gerceklesti.

Insaat ve madencilik makineleri
ihracatimizda deger bakimdan ise ilk

ADENCILIK MAKINELERI

Uc sirada yUzde 269 deder artisl ile
Tunus yer aliyor. S6z konusu Ulke-
den sonra ylUzde 222,1 ile Hollanda
ve sonrasinda yizde 100,8 oraninda
yikselisle Ingiltere takip ediyor.

ayni dénemine gelindiginde 23 milyon 01 0CAK-30 NiSAN 2010 01 0CAK-30 NISAN 2011 (%) DEGISIM

114 bin dolar ihracat dizeyi yakalandi. Miktar (Kg) Deger (3) Miktar (Kg)  Deder (§) Miktar  Deger

Insaat ve madencilik makineleri ihra-

catimizin Gginca en biyiik pazar ise 59.108.780 223.378.291 84.221.633 341.688.422 42,5 53,0

Ingiltere oldu. Ingiltere’ye 2010 yilinin

Nisan doneminde 10 milyon 428 bin
i 2010 YILI 2011 YILI (%) DEGISIM
. Miktar (Kg)  Deger ($) $/kg Miktar (Kg)  Deger (S) $/kg Miktar Deger
ALMANYA 6.196.791 24.678.926 4,0 8.788.653,39  36.284.214,34 41 41,8 47,0
iRAN 2.761.183 12.528.075 4,5 4.945.924,57 23.114.070,22 4,7 79,1 84,5
INGILTERE 5.935.402  10.428.173 1,8  10.609.702,14  20.935.238,82 2,0 78,8 100,8
CEZAYIR 2.745.086 13.176.727 4,8 3.568.11530  19.608.609,71 5,5 30,0 48,8
EGE SER.BOLGE 3.192.717 13.611.163 4,3 5.023.129,49  19.262.892,43 3,8 57,3 41,5
IRAK 2.996.838 9.944.370 3,3 3.957.655,09  16.735.860,91 4,2 32,1 68,3
RUSYA 1.678.946 7-200.335 4,3 2.336.190,80  13.830.351,40 5,9 39,1 92,1
HOLLANDA 548.567 3.941.176 7,2 1.066.329,24  12.696.082,60 11,9 94,4 2221
TUNUS 574.719 3.387.417 5,9 1.686.618,03  12.499.756,77 7,4 193,5 269,0
iTALYA 2.663.371 7-323.370 2,7 4.271.014,53 11.543.976,15 2,7 60,4 57,6
DIGER 29.815.161  117.158.559 3,9 37.968.300  155.177.369 41 27,3 32,5
Toplami 59.108.780 223.378.291 3,8 84.221.633 341.688.422 41 42,5 53,0



l OMPRESOR

Makine ve aksamlari ihracatimizin en
onemli kalemlerinden biri olan pompa
ve kompresor ihracatimiz 2011 yilinin
Nisan doneminde artis kaydetti. Gec-
tigimiz yilin Nisan donemi ile karsilas-
tinldiginda deder bazinda yizde 18,7
yukseldi. Deder olarak ise 2010 yilinin
Nisan doneminde 189 milyon 764 bin
dolar olan pompa ve kompresor ihra-
catimiz, 2011 yilhinin Nisan déneminde
ise ylzde 18,7 oraninda artarak 225
milyon 305 bin dolar oldu.

Insaat ve madencilik makineleri
ihracatimizin en fazla oldugu yer ise
Almanya. S6z konusu yere 2011 yilinin
Nisan doéneminde 55 milyon 864 bin
dolarlik pompa ve kompresor ihracati
gerceklestirildi. Bu mal grubu icerisin-
deki en buyuk ikinci ihracat pazarimi-
zin ise ABD oldudu goriliyor. ABD'ye
2010 yilinin Nisan déneminde 11 mil-
yon 980 bin dolarlik pompa ve komp-
resor ihracatimiz s6z konusu iken
2011 yilinin ayni dénemine gelindi-
ginde 12 milyon 382 bin dolar ihracat
duzeyi yakalandi. Insaat ve madenci-
lik makineleri ihracatimizin Gclnci en

821 bin dolara yukseldigi goruldu.
Pompa ve kompresor ihracatimizda
dérdinc sirada Ingiltere yer aliyor.
Ingiltere’ye 2010 yilinda 7 milyon 756
bin dolarlik ihracat gerceklesirken
2011 yilinda 10 milyon 681 bin dolar
ihracat gerceklesti. Pompa ve komp-
resor ihracatimizin 2011 yili Nisan
déneminde en fazla artis gosterdigi
ilk beste yer alan besinci Ulkenin
ise Rusya oldugu aciklandi.
Rusya’ya 2010 yilinda 6 milyon

276 bin dolar ihracat yaparken

2011 yilinda 9 milyon 734 bin

dolar ihracat gerceklesti.

Pompa ve kompresor ihra-
catimizda deger bakimdan

ise ilk Uc sirada ylzde 55,1

deger artisi ile Rusya yer ali-

yor. S6z konusu Ulkeden sonra
yuzde 37,7 ile Ingiltere ve sonra-

Irak takip ediyor.

01 0CAK-30 Nisan 2010 01 0CAK-30 Nisan 2011

buyik pazari ise Irak oldu. Irak’a 2010 Miktar (Kg) Deger ($) Miktar (Kg) Deger ($)
yilinin Nisan déneminde 7 milyon 940 22.868.401 189.764.112 26.575.914 225.305.504
bin dolarlik pompa ve kompresor ih-
racatimiz s6z konusu iken 2011 yilinin
ayni déonemine gelindiginde 10 milyon

B 2010 YILI 2011 YILI

Ulke

Miktar (Kg)  Deger (S) $/kg Miktar (Kg)  Deger () $/kg

ALMANYA 4.365.939 44.948.347 10,3 5.461.776 55.864.294 10,2
ABD 1.375.144 11.980.895 8,7 1.597.204 12.382.080 7,8
IRAK 1.125.838 7-940.951 71 1.159.307 10.821.725 9,3
INGILTERE 755.796 7.756.231 10,3 1.227.853  10.681.803 8,7
RUSYA 870.017 6.276.804 7,2 1.280.441 9.734.995 7,6
ITALYA 1.279.126 9.411.473 7,4 1.266.611 9.565.680 7,6
ROMANYA 1.689.489 9.321.606 5,5 1.532.342 9.266.639 6,0
IRAN 574.366 5.368.036 9,3 766.514 6.948.615 9,1
AZERBAYCAN 469.748 5.229.231 11,1 612.362 6.211.641 10,1
TURKMENISTAN 540.367 5.060.319 9,4 668.606 5.908.663 8,8
DIGER 9.822.573  76.470.218 7,8 11.002.899 87.919.370 8,0
Toplami 22.868.401 189.764.112 8,3 26.575.914 225.305.504 8,5

sinda yizde 36,3 oraninda yukselisle

(%) DEGISIM
Miktar Deger
16,2 18,7

(%) DEGiSIM
Miktar Deger
25,1 24,3
16,1 3.3
3,0 36,3
62,5 377
47,2 55,1
-1,0 1,6
-9,3 -0,6
33,5 29,4
30,4 18,8
23,7 16,8
12,0 15,0
16,2 18,7
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' KAZANLAR

Makine ve aksamlari ihracatimizin en
onemli kalemlerinden biri olan reaktér
ve kazanlar ihracatimiz 2011 yilinin
Nisan doneminde artis kaydetti. Gec-
tigimiz yilin Nisan donemi ile karsilas-
tinldiginda deger bazinda yuzde 65,2
yUkseldi. Deder olarak ise 2010 yilinin
Nisan déneminde 79 milyon 523 bin
dolar olan reaktér ve kazanlar ihra-
catimiz, 2011 yilinin Nisan doneminde
ise ylzde 65,2 oraninda artarak 131
milyon 376 bin dolar oldu.

Reaktor ve kazanlar ihracatimizin en
fazla oldugu yer ise Almanya. S6z ko-
nusu yere 2011 yilinin Nisan dénemin-
de 40 milyon 170 bin dolarlik reaktor
ve kazanlar ihracati gerceklestirildi. Bu
mal grubu icerisindeki en biyik ikinci
ihracat pazarimizin ise Ingiltere oldugu
gorultyor. Ingiltere’ye 2010 yilinin
Nisan déneminde 11 milyon 685 bin
dolarlk reaktor ve kazanlar ihracatimiz
s6z konusu iken 2011 yilinin ayni do-
nemine gelindiginde 17 milyon 797 bin
dolar ihracat dizeyi yakalandi. Reaktor
ve kazanlar ihracatimizin Gclncl en
biyik pazariise Italya oldu. ltalya’ya

2010 yilinin Nisan déneminde 2 milyon Miktar (Kg) Deger ($) Miktar (Kg)

yihnin ayni dénemine gelindidinde 10

milyon 25 bin dolara yukseldigi gordl-
B 2010 YILI 2011 YILI
Ulke

Miktar (Kg)  Deger ($) $/kg Miktar (Kg)  Deger (S)

ALMANYA 977.472 3.197.245 3,3 2.815.946  40.170.938
INGILTERE 979.685  11.685.462 1,9  1.403.852  17.797.199
ITALYA 513.058 2.362.491 4,6 811.946 10.025.533
ISPANYA 390.375 6.314.898 16,2 636.261 8.787.867
IRAK 1.138.862 2.657.263 2,3 1.249.018 6.998.966
giN 282.024 2.785.182 0,0 440.233 4.944.051
AZERBAYCAN 384.027 2.069.162 5,4 549.151 2.964.609
AVUSTURYA 146.988 383.741 0,0 343.014 2.929.830
FRANSA 510.133 2.345.206 4,6 562.434 2.696.844
iRAN 32.161 221.518 0,0 337982  2.661.787
DIGER 5.516.787  45.501.545 8,2 7.326.490  31.398.471
Toplami 10.871.571 79.523.712 73 16.476.327 131.376.096

di. Reaktor ve kazanlar ihracatimizda
dordinci sirada Ispanya yer aliyor.
Ispanya’ya 2010 yilinda 6 milyon 314
bin dolarlik ihracat gerceklesirken 2011
yilinda 8 milyon 787 bin dolar ihracat
gerceklesti. Reaktor ve kazanlar ihra-
catimizin 2011 yili Nisan doneminde
en fazla artis gosterdigi ilk beste yer
alan besinci Ulkenin ise Irak oldugu
aciklandi. Irak’a 2010 yilinda 2 milyon
657 bin dolar ihracat yaparken

2011 yilinda 6 milyon 998 bin dolar
ihracat gerceklesti.

Reaktor ve kazanlar ihracatimizda
deder bakimdan ise ilk Uc sirada
ylzde 1.156,4 deder artisi ile Al-
manya yer aliyor. S6z konusu Ulke-
den sonra ylzde 324,4 ile Italya ve
sonrasinda ylzde 163,4 oraninda
yukselisle Irak takip ediyor.

01 0CAK-30 Nisan 2010

01 0CAK-30 Nisan 2011

Deger ($)
131.376.096

$/kg

14,3
12,7
12,3
13,8
5,6
11,2
5,4
8,5
4,8
7,9

4,3
8,0

(%) DEGISIM
Miktar Deger
51,6 65,2

(%) DEGISIM

Miktar Deger

1881 1.156,4
43,3 52,3
58,3 324,4
63,0 39,2
9,7 163,4
56,1 0,0
43,0 43,3
0,0 0,0
10,3 15,0
0,0 0,0
32,8 -31,0
51,6 65,2



[ OKUM MAKINELERI

Makine ve aksamlari ihracatimizin en
onemli kalemlerinden biri olan hadde
ve dokum ihracatimiz 2011 yilinin
Nisan doneminde artis kaydetti. Gec-
tigimiz yilin Nisan donemi ile karsilas-
tinldiginda deger bazinda yizde 54,3
yUkseldi. Deger olarak ise 2010 yilinin
Nisan doneminde 71 milyon 688 bin
dolar olan reaktor ve kazanlar ihra-
catimiz, 2011 yilinin Nisan doneminde
ise ylzde 54,3 oraninda artarak 110
milyon 606 bin dolar oldu.

Hadde ve dokim ihracatimizin en
fazla oldugu yer ise Iran. S6z konusu
yere 2011 yilinin Nisan déneminde

21 milyon 948 bin dolarlik hadde

ve dokim ihracati gerceklestirildi.

Bu mal grubu icerisindeki en biyuk
ikinci ihracat pazarimizin ise Almanya
oldugu goérultyor. Almanya’ya 2010
yilinin Nisan doneminde 6 milyon 710
bin dolarlik hadde ve dokim ihra-
catimiz s6z konusu iken 2011 yilinin

hadde ve dokim ihracatimiz sz ko-
nusu iken 2011 yilinin ayni dénemine
gelindiginde 10 milyon 70 bin dolara
yukseldigi gorildu. Hadde ve dokim
ihracatimizda dérdinci sirada Fransa
yer aliyor. Fransa’ya 2010 yilinda 1
milyon 60 bin dolarlik ihracat gercek-
lesirken 2011 yilinda 5 milyon 534 bin
dolar ihracat gerceklesti. Hadde ve
dokum ihracatimizin 2011 yili Nisan
déneminde en fazla artis gosterdigi
ilk beste yer alan besinci Ulkenin ise
Italya oldugu aciklandi. Italya’ya 2010
yilinda 7 milyon 444 bin dolar ihracat
yaparken 2011 yilinda 4 milyon 940
bin dolar ihracat gerceklesti.

Hadde ve dokim ihracatimizda deder
bakimdan ise ilk ¢ sirada yizde
756,7 deder artisi ile Umman yer ali-

yor. Sz konusu Ulkeden sonra yluzde
548,6 ile Kazakistan ve sonrasinda
ylzde 422, oraninda yikselisle Fran-
sa takip ediyor.

ayni dénemine gelindiginde 15 milyon 01 0CAK-30 Nisan 2010 01 0CAK-30 Nisan 2011 (%) DEGiSim

717 bin dolar ihra(j.‘at“dljz'eyi yaka- Miktar (Kg) Deger ($) Miktar (Kg) Deger (§) Miktar ~ Deger

landi. Hadde ve dokim ihracatimizin

Gcincl en biyik pazari ise Rusya 11.049.153 71.688.040 16.072.075 110.606.283 45,5 54,3

oldu. Rusya’ya 2010 yilinin Nisan

déneminde 7 milyon 140 bin dolarlk

i 2010 YILI 2011 YILI (%) DEGISIM

™ Miktar (Kg)  Deger () $/kg Miktar (Kg)  Deger ($) $/kg Miktar Deger
IRAN 3.767.802,38 13.993.828,24 3,7 4.615.986  21.948.155 4,8 22,5 56,8
ALMANYA 596.833,57 6.710.619,21 11,2 1.779.470 15.717.292 8,8 198,2 134,2
RUSYA 411.010,58  7.140.316,59 17,4 780.475  10.070.191 12,9 89,9 41,0
FRANSA 72.050,61  1.060.147,97 14,7 516.534 5.534.677 10,7 616,9 4221
ITALYA 812.495,05 7.444.700,26 9,2 536.632  4.940.016 9,2 -34,0 -33,6
ISPANYA 65.992,92 950.282,07 14,4 677.325 4.789.918 71 926,4 =
UMMAN 110.839,00  451.102,62 41 847.415 3.864.506 4,6 664,5 756,7
MISIR 635.420,81 3.514.310,50 5,5 723.687 3.738.635 5,2 13,9 6,4
KAZAKISTAN 116.329,24  470.481,50 4,0 441.702 3.051.399 6,9 279,7 548,6
/S\lIJRl/J-\DBIiST AN 293.241,89 1.706.709,82 5,8 556.733 2.785.347 5,0 89,9 63,2
DIGER 4.167.137 28.245.542 6,8 4.596.116 34.166.146 7,4 10,3 21,0
Toplami 11.049.153 71.688.040 6,5 16.072.075 110.606.283 6,9 45,5 54,3
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Ihracatta Ambalajlama ve Etiketleme
m Uriin Ambalaji Nasil Olmalidir?

Ambalaj bir Grinln Ureticiden tuketiciye
kadar uzanan dagitim zincirinde givenli
ulasiminin saglanabilmesi icin kullanilan
koruyucu araclarin timudar. Ambalaj,
Grinin tim yasam slresi boyunca
ekonomik ve cevreye duyarli olarak
korunmasini, barinmasini, sunumunu ve
tanitimini saglamalidir. Uriin ambalajla-
nirken Griine has ozellikler ve ihtiyaclar
unutulmamalidir. Gida, kimyasal ve akic
maddeler, zararli maddeler gibi farkli
uyqulamalari gerektirmektedir. Ornedin;
gidalar basinca karsi korunmaya ihtiyac
duyarken eczacilik Grinlerinin sicada
karsi korunmasi gerekmektedir.

En uygun ambalaja karar verirken dik-
kat edilmesi gereken, Urline ait, 6zel-
likler sunlardir: Kirilabilirlik, dayaniklilik,
ylzeysel asinmalara dayanma guicg,
parasal deder, neme karsi hassasiyet,
sicaklik degisimlerinden etkilenme
oranl, oksidasyon ve korozyon gibi kim-
yasal reaksiyonlara tepki ve raf 6mri.
Kullanilacak tasima sekli ambalajin
secimini belirlemektedir. Ornegin; hava
tasimaciligi, deniz tasimaciligina gore
daha hafif ambalajlari gerektirmektedir.
Hem deniz, hem de hava tasimaciligin-
da nakliye sirketleri ambalaj konusunda
genis bilgi verebilirler.

Uriinlerin yabanci limanlarda, koto
niyetli kisilerce yer dedistirmesini (ca-
linmasini) énlemek maksadiyla, icerigini
acikca belirten marka ve logolarin yer
almadigi sade dis ambalajlarin kullanil-
masl iyi bir yontem olarak 6nerilebilir.
Dis ambalajin mimkin oldugunca sade
(baskisiz) olmasinda blyiik yarar vardir.
Ihracatci ambalajlama ihtiyaclarini be-
lirlerken, mutlaka mdsterisinin taleple-
rine, uluslararasi ambalaj standartlarina
ve ilgili pazardaki yasal dizenlemelere
uymalidir. Uluslararasi ve ulusal dizey-
de I1SO, AFNOR (Fransa), DIN (Alman-
ya), BS (Ingiltere) ve ASTM ve ANSI
(ABD) standartlari mevcuttur.

Avrupa Birligi'nde ambalgj ile ilgili uy-
gulamalar “Ambalaj ve Atiklari Direk-
tifi-94/62/EC” gore yirutilmektedir.

Bu direktif ambalaj atiklarini dnlemek
ve geri dénisumund, tekrar kullanimi-
ni 6zendirmek, boylece atik miktarini
azaltmak amaciyla tasarlanmistir.
Ayrica 1272/2008 sayili (Kimyasal
Maddelerin ve Karisimlarin Siniflandiril-
masl, Etiketlenmesi ve Ambalajlanmasi
hakkinda) CLP Tiz(gu de 20 Ocak
2009 tarihinde yurirlige girmistir. S6z
konusu tuzuge gore; AB Uyesi tlkelerde
faaliyet gosteren, kimyasal madde ve
karisim Ureten veya ithal eden firma-
larin, s6z konusu madde ve karisimlari
CLP t0zUgU usul ve esaslarina gore si-
niflandirma, etiketleme ve ambalajlama
yUkumluloga vardir. Ayrica AB'de kim-
yasal madde Uretici ve ithalatcilarinin,
siniflandirma ve etiketleme bilgilerini
Avrupa Kimyasallar Ajansi'na bildirim
yUkimlUlagao bulunmaktadir.
30.07.2004 tarih ve 25538 sayill Resmi
Gazete'de yayimlanarak (05.04.2005
tarih ve 25777 sayill Resmi Gazete ile
dedisik) 01.01.2005 tarihinde yirurlige
giren "Ambalaj ve Ambalaj Atiklari-

nin KontrolG Yonetmeligi” 24.06.2007
tarih ve 26562 sayill Resmi Gazete'de
yayimlanan “Ambalaj Atiklarinin
Kontroli Yonetmelidi” ile daha 6nce
yUrurlukte olan Kati Atiklarin Kontroll
Yonetmelidi, icerik ve kapsami yeni-
den duzenlenerek yenilenmis ve AB
mevzuatl ile uyumlu hale getirilmistir.
Ayrica 2002 yilinda Turkiye'nin de

taraf oldugu Birlesmis Milletler Gida

ve Tanim Orgiiti tarafindan yayinlanan
Uluslararasi Ticarette Ahsap Ambalaj
Malzemesini Dizenleyici Normlarla ilgili
olarak ahsap ambalaj malzemeleri ile
zararl organizmalarin dlkemizden yurt
disina ve yurt disindan Glkemize girisini,
tasinmasini ve yayllmasini dnlemek icin
olusturulacak yapinin usul ve esaslar

ISPM 15 gdre belirlenmistir. Bu yonet-
melige gore ahsap ambalaj malzemesi
Ureticilerinin bitki saghgi glvencesi ile
6n gorulen sartlara uydugunu gosteren
isaretin kullanimina izni verilmektedir.
Bu dizenlemeler, ambalajdaki uyqula-
malardan bazilaridir. Yanlis anlasiimayi
onlemek icin depolama, tasima ve
indirme bindirme sirasinda Urunleri
koruyacak ambalaj tipi satis sozlesmesi
zerinde belirtilmelidir. Baz! istisnai
ihracat sevkiyatlarinda yiklemede ve
ambalajlamada bir uzmanin (gbzetme-
nin) onayinin alinmasi tavsiye edilebilir.
Sigortaciya ait bilgiler, ambalajlanan
Urine ait tanimlar, ambalajlama yeri,
Urin ve ambalaja iliskin detayl bilgi,
tasima sekli ve yikleme-bosaltma,
depolama bilgileri hep birlikte belgelen-
dirilerek dosya haline getirilmelidir.

Ambalajlamanin Teknigi
Ambalajlamanin teknik dzellikleri, am-
balaj kalitesinin strekliligini ve firmanin
ambalajlama ve bilgi becerisinin gelisti-
rilmesini saglayan bir aractir.
Ambalajda Kullanilan Malzemeler:
Malzeme tipleri, kullanim sekli, kagit ve
karton, karton kutular, elyaf kutular ve
dolgular, elyaf ficilar, lamineyt film ve
folyolar, cok kath torbalar, sargilik ka-
ditlar, torba ve cantalar, tupler, spiraller,
metal, aliminyum folyolar, lamineytler,
etiketler, metal kutular (aerosoller da-
hil), variller ve ficilar, kapaklar, sikmali
tupler, kafesler, metal serit, kolonlar ve
bantlar, cam siseler, kavanozlar, siringa-
lar, cam kaplar ve ampuller, plastik (se-
lGloz ve kaucuk dahil), cantalar, keseler
gibi kutular ve ficilar, kaplar ve kapaklar,
kafesler, tampon ve dolgu malzemeleri,
filmler, tabakalar ve levhalar, kalipla
yapllmis siseler, kavanozlar ve kaplar,
isil islemle yapilmis tepsiler, kaplar,
baloncuklu filmler, dolgular

torbalar (film ve 6érme), ahsap (kontr-



plak dahil), kutular ve kafesler, sepetler
ve digerleri, variller ve ficilar, paletler
ve konteynerler, agac yunu, tekstil bal-
yalama malzemeleri, cantalar - torbalar.
Fiziksel ve Kimyasal Koruma: Uzun
omurlt korunma, yizeylere cinko fos-
fatl veya paslanmaz cinko iceren boya
gibi maddeler uygulanmasiyla saglana-
bilir. Balmumu ve recine gibi maddeler,
Urintn ambalaji acildiginda kalktigindan
dolay gecici bir koruma sadlamaktadir.
Asinmay! onleyici kaditlar, ince filmler,
koruyucu yadlar, silis jeli ve asinmay!
engelleyen ucucu maddeler korozyonu-
nun onlenmesinde kullanilan etkili arac-
lardir. Su gecirmez maddeler polietilen
veya teknik mensucatla desteklenebilir,
su gecirmeyen alan icine dehidrant ki-
cuk posetler konulabilir. Yogunlasmanin
kontrolu acisindan ayrica ventilasyon
yapillabilir.

Mekanik Korunma: Mekanik korun-
ma, Urinin ambalaj icinde hareketinin
onlenerek bir buttn halinde tutulmasi,
bosluklarin bazi maddelerle dolduru-
larak tasima sirasinda, baski, sarsinti,
darbe gibi etkenlerden zarar gérmesinin
onlenmesi amaciyla yapilmaktadir. Cok
hassas Urinler farkli uygulamalara ihti-
yac¢ gostermekte olup, ambalaj duvarin-
dan uzakta tutulmalidir (vibrasyonu en
aza indirmek icin sok tutucular gibi).
Calinmaya Karsi Korunma: Hirsizliga
karsi etkin bir korunma bir dizi énlemi
gerektirmektedir. Metal bir cemberle
veya plastik seritlerle baglamak trin-
lerin alinmasini dnleyecektir. Ambalajin
muhteviyati dis yizinde belirtiimeme-
lidir. Mallar mimkin oldudunca en kisa
yoldan dogrudan génderilmeli, en az
sayida yikleme-bosaltma yapilmalidir.
isaretleme: Ambalajda oldugu gibi
isaretleme de ihracatcinin sorumlu-
lugunda olup masraflar da kendisine
aittir. Isaretlemenin dogru yapiimadigi
durumlarda, taslyici ve sigortacilarin
sorumluluk almadiklarini hatirlamak ge-
rekir. isaretleme maliyeti, verilen fiyatin
icine dahil edilmelidir. Ihracatcilarin isa-
retleme konusunda ISO tavsiyelerinden
yararlanmasi mdmkdndur.

Ceki/Koli Listesi: Ambalajlamanin ve
isaretlemenin tamamlanmasini takiben
her bir ambalaj icin asadidaki konularin
yer aldigi bir ambalajlama listesi hazir-
lanmaktadir. Bunlari uyarilar, adet, brit
adirlk (kg), net adirlik (kq), genislik x

uzunluk x yukseklik sirasiyla boyutlar
(cm), hacim ve muhteviyatin detay-
laridir. Bu liste ayrica toplam ambalaj
sayisini ve bunlarin brut agirhidgr ile
hacmini gostermekte ve Urinun ihra-
catinda ve ithalatinda gerekli bir belge
olarak karsimiza cikmaktadir. Bu belge
kargo sirketleri, nakliyeciler, depolar ve
musteriler tarafindan kullanilmaktadir.
Paletler: Ambalajlar bir arada tutmak
amaciyla kullaniimakta, boylece indir-
me-bindirmeyi hizlandirmakta ve de
sayim isini basitlestirmektedir. Amba-
lajlarin bir arada tutulmasini saglamak
tzere plastik filmler (stretch) kullanila-
bildigi gibi vakumla plastik shrinkler de
kullanilmaktadir. Agactan basit olarak
imal edilen paletler ucuz olup, Griinle
birlikte génderilmektedir.

Konteyner: Bir yik konteyniri, amba-
lajlarin aktariimasina gerek kalmadan
bir tasima seklinden digerine gecisi
kolaylastiracak sekilde tasarlanmis
olmali, doldurma ve bosaltma isini
zorlastirmamali, en az 1 metrekip veya
daha biyuk olmalidir.

Hedef Pazar ve Ambalajlama: Uriiniin
ihrac edildidi pazar kullanilacak am-
balajin seciminde belirleyici rol oyna-
maktadir. Farkl Glkelerdeki ithalatcilarin
nakliye ambalaji talebi farkli olmakta,
tuketiciler ise tuketici ambalajinin
secimini belirleyen farkl satin alma
aliskanliklarr gostermektedir. Rakip
Urbnlerin ambalajlari da Urinin ambalgj

secimini etkileyen unsurlar arasinda yer
almaktadr. Ithalatcilar daha ziyade ta-
sinmasl pratik, standardize edilmis Grin
ambalajlarini tercih etmektedir. Ancak
farklilastiriimis bir Grin ambalaji ge-
nelde o UrinUn pazarlama stratejisinin
bir parcasi olup standardizasyon ileriki
asamalarda dusindlmelidir. Daima ihra-
cat yapilacak hedef pazarlarin, gelenek
goreneklerine ve kultirel hassasiyetleri-
ne saygili olunmalidir. Bu durum sadece
nezaket geredi olmayip, ticari bir takim
tasarim ve etiketler farkli tlkelerde farkli
anlamlar tasryabilmektedir.

Ornegin:

Sekil ve Semboller: Bazi sekil ve sem-
boller niyet edilenden farkli sekillerde
algilanabilmektedir. Bu tip belirtilerin iyi
bilinmesi gerekmektedir.

Sayilar: Sayilar da farkl tlkelerde
olumlu veya olumsuz mesajlar verebil-
mektedir. Bunun da bilinmesinde buyuk
yarar vardir.

Renkler: Farkli renk ve bunun goélgeleri-
nin (shading) ayr bir 6nemi vardir. Ihrac
pazarinda renge iliskin aliskanliklarin,
hangi renklere sempati veya antipati
duyuldugunun égrenilmesi tavsiye
edilmektedir.

Ambalaj, Grinin satin alinmasindan
kullanilincaya kadar trinle birlikte oldu-
dundan, inanilmaz derecede 6nemli bir
pazarlama elemanidir. Ambalaj Griine
glzel bir gorinim vermekte, degisik
teshir yontemleriyle Grintn diger rakip-
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lerinden ayrilmasini saglamaktadir.
Ozellikle gelismis tlkelere yapilan ihra-
catta, ambalajin kusursuz olmasina ayri
bir 6zen gosterilmelidir. Bazi tlkelerde,
ambalaj ve etiketlendirilmesi konusun-
da cok siki kurallar vardir.

Ihracatcinin mutlaka Grindn ithalatcisiy-
la, 6zellikle de gida, cabuk bozulabilir ve
tehlikeli Granlerin alicisiyla iliski kurarak
tasima ambalajinda istenilen bilgile-

ri 6grenmesi ve tavsiyelerini almasi
gerekmektedir.

Dogru bir tiketici ambalajinin belirlene-
bilmesi icin, ihracatcinin pazar hakkin-
da ve de pazardaki tiketici tercihleri
hakkinda bilgi edinmesi gerekmektedir.
Ihracatcilar, ambalajlama ve etiketleme
kurallarini ilgili Glkedeki Ticaret Misa-
virliklerimizden, Buykelciliklerimizden
veya Konsolosluklardan égrenebilirler.
Codex Alimentarius ve ISO Standartlari
gibi uluslararasi dizenlemeler ile sz
konusu Urdn ve ambalaji etkileyen ulu-
sal saglik, gtivenlik, cevre ve tiketiciyi
koruma kural ve dizenlemeleri ambalaj
ihtiyacini belirleyen/etkileyen diger
unsurlar olarak siralanabilir.

Dagitim Zinciri ve Ambalajlama
Ambalajin dncelikli fonksiyonlarindan
biri de GrGiny korumak oldugundan,

Urtndn dagrtim zinciri (isletmeden nihai
tiketiciye kadar olan asamalar) Grindn
ambalajini belirleyen unsurlar arasin-
dadir. Uzun bir daditim zinciri, tasima
sirasinda hasar gérme riskinin artmasi-
na dair bir isaret olup, ihracatcinin bunu
karsilayacak bir ambalaji temin etmesi
zorunludur. Boylece ihracatcinin amba-
laj ihtiyacini belirlerken dagitim zincirini
de hesaba katmasl gerekmektedir.
Dagitim zinciri boyunca Grinde mey-
dana gelebilecek hasarlarin 6nceden
tahmin edilmesinde yarar vardir.
Ihracatci sectigi tasima sekline gore

ve ihtiyac duyulacak ambalaj hakkinda
bilgi toplamalidir.

Ayrica ihracatcl Urinin gecmesi plan-
lanan dagitim aginin her bir noktasinda
mevcut depolama yikleme sartlar
hakkinda da detayli bilgiye sahip olma-
lidir. Inracatci, Griniine uygulanabilecek
uluslararasi dagitim ve kodlama /isaret-
leme kurallarini da bilmelidir.

Nakliye boyunca Grinin gorebilecedi
zararlar cok dikkatlice incelenerek en
uygun ambalgj tipi secilmelidir. Yukleme
sirasinda olusabilecek kirilma ve ezil-
meler, diger yiyeceklerde kontaminas-
yon yoluyla olusan hasarlar, iklimden
dolayl meydana gelebilecek hasarlar
(nem, sicaklik ve don) ve hirsizlik,

nakliye boyunca gorulebilecek hasarlar
arasinda sayilabilir.

Hasarlari énlemenin iki yolu vardir:
Birincisi iyi bir ambalaj ikincisi ise yeterli
sigortanin yapilmasidir.

Uriine Gore Etiketleme Sistemi
Etiketleme, tasima kurallari gereklerini
yerine getirmek, uygun bir yukleme-
bosaltmayi sadlamak, muhteviyati gos-
termek ve alicinin yiklemeyi tanimasini
kolaylastirmak amaciyla kullanilmakta-
dir. Etiketleme reklam amaciyla kullanil-
mamalidir.

Ulkeler ve de ithalatgi ile dagiticilar
arasindaki kurallar ve yasal dizenleme-
ler degisiklik gosterdiginden, etiketleme
Urtnun nakliyesi ile ilgili gruplar arasin-
da bilgi alis-verisini gerekli kilmaktadir.
Ambalaj Uzerindeki bitun bilgiler acik
ve net, suya dayanikl bir mirekkeple
ve ulastigi yerin dilinde verilmelidir.
Uluslararasi tasimacilikta yaygin olarak
kullanilan bircok sembol vardir. Nakli-
yede kullanilacak bu semboller hak-
kinda tasiyici firmalardan tavsiye talep
edilebilir.

Ambalaji tamamlanmis sevkiyatin
isaretlenmesi, daha iyi taninmasi aci-
sindan esastir. Yapilacak isaretlemeyle
asagidaki bilgiler verilmelidir: Taslyici



hakkinda bilgi, akreditifte belirtildigi
sekliyle ithalatci hakkinda bilgi, giris
yapilacak yer ve liman, siparis no, men-
se Ulke, gonderildidi yer ve yuklendigi
liman, brit-net agirlik, dara-net agirlik,
ic ambalaj sayisl, boyutlari, agirhgi gibi
uyarici semboller vasitasiyla yikleme
talimatlari.

Ihracatci herhangi bir Glkenin kendine
6zqU ambalaj ve etiketleme kurallar
konusunda bilgi edinmelidir. Normalde
nakliye acenteleri, ithalatci ve miste-
riler herhangi bir Ulkedeki etiketleme
kurallari hakkinda en iyi kaynak duru-
mundadir. Diger kaynaklar: Uluslararasi
organizasyonlar, ambalaj dernekleri,
teknik enstittler, tasimacilar, rakipler,
musterilerdir.

Ambalaj Maliyeti

lyi bir ambalaj sadece yiikleme ve
nakliye maliyetleri ile sigorta kapsami
ve maliyetini etkilemekle kalmamakta
ayrica olumlu bir Grin imaji yaratmakta,
rakip UrUnlerden Urina farkllastirmada,
perakendecinin raflarini, camlarini sis-
lemesine de yardimci olmaktadir. Cok
basit olarak ambalaj maliyeti, Grinin
rekabetini surdirmesini saglayacak
fiyatlardan satiimasina imkan verecek
en dusuk dizeylerde tutulmalidir.
Ambalaj maliyetinin, toplam maliyet
icindeki payi cok degisebilmektedir. Bu
pay daha ziyade Grinin tabiati, tasinma
sekli, dagitim zinciri, Grintn degeri ve
s0z konusu pazardaki tuketici tercihleri
tarafindan belirlenmektedir. Agir sanayi
Urtnleri icin ambalajin maliyeti yizde

1 veya daha disik olmalidir. Kozmetik
ve kisisel bakim Grunleri icin bu oran
yUzde 25 duzeylerinde veya daha fazla
olmaktadir. Islenmis gida driinlerinde
ambalaj maliyeti toplam maliyetin
yUzde 12-25'i kadardir. Bununla birlikte
tasima ambalajinin esas gorevi Grind
guvenli bir sekilde alici veya ithalatclya
ve de nihai tiketiciye mimkin olan en
dusuk fiyatla ulastirmaktir. Bunun yani
sira geredinden fazla yapilan ambalaj,
zayIf bir ambalajin neden oldugu gibi
hem paranin ziyan olmasina neden
olmakta, hem de daha cok cevre sorun-
lari yaratmaktadir.

Ihracatcilar daima birden fazla amba-
laj ve malzemesi imalatcisindan teklif
almali ve birbirleriyle karsilastirmalidir.

Etkin bir ambalaj icin gerekenler

Cevre konusunda duyulan kaygilar ve degisen tiketici davranislari
ambalaj egilimlerini belirlemektedir. Hem ithalatcilar, hem de tiketiciler
cevreyle dost ambalajlari daha fazla tercih etmektedir. Tuketiciler, fuzuli
atik proseddurleri gerektiren ambalajlari degil, tasinmasi ve saklanma-

si kolay olanlari tercih etmektedir. Bu edilimleri yakalayabilmek icin
ihracatcinin teknik yayinlari, fuar/sergileri takip etmesi gerekmektedir.
Ambalaj ekipmani ve malzemesi Ureticileri de bu konuda cok faydal
bilgiler saglayabilir. lyi bir ambalajin sahip olmasi gereken 6zellikler:

Fiziksel 6zellikler: Darbe, ani dislirme/carpma ve sarsinti ve istifleme
gibi mekanik hasarlara ve sicaklida karsi dayanikli olmalidir.

Uriin kalitesini korumasi: Sicak, soguk, nispi nem, rutubet, kuruluk, 1sik,
oksitlenme, bakteri bulasmasi gibi etkenlerden Griint koruyarak, Grintn
raf 6mrind, rengini, lezzetini korumalidir.

Uriin gelistirme ézellikleri: Yani triin icin olusturulacak kalite imajini
desteklemesi, fark edilebilmesi, tasarimin kalitesi, baski gorintt degeri,
canhligidir.

Uriin bilgisi: Ambalaj Urinin taninmasini kolaylastirmali ve anlasilabilir
sekilde agirlik, icerik, raf 6mrd, imalatci, satici ve ithalatcinin adi, mense
Ulkesi, kullanma talimatlari gibi bilgiler ile gerektiginde guvenlik uyarilari
hakkinda bilgiler saglanmalidir.

Kullamim etkinligi: Uriiniin tasinmasi, bosaltilmasi, ambalajin kolay
acllmasl, kismi kullanima olanak vermesi, ambalajin saglam ve dayanikli
olmasi, cevre dostu ve cocuklara zarar vermeyecek sekilde tasarlanmis
olmasi gibi hususlari icermektedir.

Mekanik ézellikleri: Once, sonra ve kullanim sirasinda seklini korumasi,
kolay kapak takilmasi, etiketlenmesi ve baski yapilabilmesi, doldurulma
hizi, yizeyin yumusaklig, (Gzerine bir yapistirma ihtiyaci duyuldugunda)
yapistiricilara uygunlugu saglamalidir.

Depolama ozellikleri: Ambalajlama uygunlugu, istifleme adirligi ve
dayanikliligi, kisa mesafeli tasimaya uygun olmalidir.

Nakliye dzellikleri: Hacim/adirlik orani, boyutlar, maksimum agirlik gibi
ozellikleri tasimalidir.

Ticarete uygunlugu: Agirhgi, istifleme performansi, dayanikhligi, Grin,
marka, isaretleme ve kodlarin tanimlanabilmesi, raflari etkin kullanabil-
mesi, kullandiktan sonra atilabilmesi, teshir yetenekleri olmalidir.

Geri-doniisim ozellikleri: Geri donisime uygun ambalaj malzemesi
secilmesi ve fonksiyonu etkilemeyecek sekilde malzeme miktarinin en
aza indirilmesi, atik ambalaj ile ilgili sirketlerle anlasma yapilmasidir.
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920

Haricte Isleme Izin Belgesi

Haricte isleme Uygulamasinin Kapsami
Bu uygulama, serbest dolasimdaki
esyanin islenmek veya yenilenmek
(izabe suretiyle yenilenmek dahil)
Uzere Turkiye Gumrik Bélgesi disina
veya serbest bolgelere gecici olarak
ihrac edilmesi ve islem gérmis
Urdndn tam veya kismi muafiyetten
yararlanarak serbest dolasima
girmesi ile ilgili faaliyetleri kapsar.

Haricte isleme faaliyeti

Haricte isleme faaliyeti; serbest
dolasimda bulunan esyanin daha ileri
safhada islenmek, tamir edilmek
veya yenilenmek Uzere gecici olarak
Turkiye GUmrik Bélgesi disina veya
serbest bolgelere ihrac edilmesi ve
bu faaliyetler sonucunda elde edilen
dranlerin, gimrik vergilerinden tam
veya kismi muafiyet uygulanmak
suretiyle ve ikili veya cok tarafli
ticaret anlasmalari cercevesinde bazi
islem gormus drdnler icin konulmus
veya konulacak olan gimrik vergisi
muafiyeti iceren hikimler sakli
kalmak kaydiyla, yeniden serbest
dolasima girmesi ve standart degisim
sistemi kapsaminda ithali ile ilgili
faaliyetleri kapsar.

Haricte isleme rejimi uygulanmaya-
cak haller

Haricte isleme rejimi;

a) Ihraci, 6denmis ithalat vergilerinin
geri verilmesine veya teminata
baglanmis ithalat vergilerinin kaldiril-
masina yol acan,

b) Ihracindan 6nce, nihai kullanimlari
nedeniyle tam muafiyet suretiyle
serbest dolasima giren ve bu muafi-
yetin taninmasi icin gerekli kosullari
tasimaya devam eden,

¢) Ihracy, ihracat vergi iadesini
gerektiren veya ihraci nedeniyle
tarim politikasi cercevesinde vergi
iadesi disinda bir mali avantaj sagla-
nan, serbest dolasimdaki esyaya
uygulanmaz.

Miiracaatlarin degerlendirilmesi
Haricte isleme faaliyetinden yararlan-
mak icin;

a) Hammadde, yardimci madde, yari
mamul, mamul ve ambalaj malzemele-
rinin daha ileri bir dizeyde islem
gormek Uzere Turkiye GUmrik Bolgesi
disina veya serbest bolgelere génderil-
mek istenmesi halinde, ilgili firmalarca
ilgili teblig ek-1de belirtilen bilgi ve
belgelerle birlikte haricte isleme izin
belgesi almak tzere Dis Ticaret Miste-
sarliging,

b) Maden cevheri ve konsantrelerinin
izabe edilmesi ve islenmesi; maden ve
metallerden mamul esyanin izabe ve
ayristirmaya tabi tutulmasi ve/veya bu
islem sonucunda yenilenmesi; kiymetli
maden ve taslarin islenmesi amaclariyla
Turkiye GUmrik Bolgesi disina veya
serbest bolgelere génderilmek istenme-
si halinde, ilgili firmalarca ilgili teblig
ek-2de belirtilen bilgi ve belgelerle
birlikte haricte isleme izni almak Uzere
maden ihracatcl birliklerinin bagh oldugu
ihracatci birlikleri genel sekreterliklerine,
¢) Tamirat amacli, garanti hikimleri
uyarinca, ithal edilecek esyada ambalaj
malzemesi olarak kullaniimak Gzere
veya bir imalat hatasi nedeniyle Turkiye
GUmrlk Bolgesi disina veya serbest
bolgelere gonderilen esya (stidyo
banyo ve post-prodiksiyon islemleri icin
gecici olarak ihrac edilecek sinema-tele-
vizyon filmleri ve ses bantlari dahil) ve/
veya bu esyanin ihracindan ¢nce ikame
esyanin ithalatr icin Gimrik Mistesarli-
gina (Bu hususa iliskin usul ve esaslar
GUmrik Mustesarliginca belirlenir.),
mUracaat edilir.

Haricte isleme rejiminde izin sartlar
(1) llgili teblig cercevesinde, Turkiye
GUmrik Bolgesinde (serbest bolgeler
haric) yerlesik kisilerce yapilacak
miracaatlar;

3) Gecici ihracat esyasinin islem gormiis
Urunlerin Gretiminde kullanildiginin
tespitinin mimkun olmasi,

b) Turkiye Gumrik Bolgesindeki
(serbest bolgeler haric) treticilerin
temel ekonomik cikarlarinin olumsuz
etkilenmemesi, kriterleri cercevesinde
degerlendirilir.

(2) Bu kriterlere gore Dis Ticaret
Mustesarliginca veya maden ihracatcl
birliklerinin bagh oldugu ihracatci
birlikleri genel sekreterliklerince yapilan
degerlendirme sonucunda gecici ihracat
esyasl ile ithal esyasinin (ikincil islem
gormus Grunler dahil) 8-12 (sekiz-
oniki)'li bazda gumrik tarife istatistik
pozisyonu, adi, verimlilik oranina gore
belirlenen miktari, degeri ve siresi belir-
lenerek, haricte isleme izin belgesi/
haricte isleme izni verilir veya talep
reddedilir.

Belgenin/iznin génderilecedi merciler
(1) Haricte isleme izin belgelerinin birer
nishasi Gumrik Mastesarligina (Gum-
rikler Genel Mdurlagu), ilgili ihracatcl
birlikleri genel sekreterligine ve ilgili
firmaya gonderilir. Ayrica, Dis Ticaret
Mustesarliginca ilgili ihracatci birlikleri
genel sekreterligine belgenin bir niishasi
yaninda, belge dizenlenmesine esas
teskil eden hammadde sarfiyat tablosu-
nun bir sureti de gonderilir.

(2) Haricte isleme izinlerinin birer
nishast ise Dis Ticaret Mistesarliding,
GUmrik Mistesarlidina (Gumrikler
Genel Mdurluga) ve ilgili firmaya
gonderilir.

Belge/izin siiresi ve ek siireler

(1) Haricte isleme izin belgesinin/haricte
isleme izninin stiresi azami 12 (oniki)
aydir. Ayrica, ilgili firmanin gerekceli
talebi Gizerine haricte isleme izin
belgesine belge orijinal stiresinin 1/2’si
oraninda, haricte isleme iznine ise 12
(oniki) aya kadar ek sure verilebilir.

(2) ligili Tebligin 10 uncu maddesinin (3)
numarali fikrasinda belirtilen mucbir
sebep ile fevkalade hallerin belge/izin
stresi icerisinde meydana gelmesi
halinde, haricte isleme izin belgesine/



haricte isleme iznine ilave sure verilebi-
lir. Mcbir sebep ve fevkalade hallere
istinaden, haricte isleme izin belgesine/
haricte isleme iznine ilave olarak
verilecek stre, micbir sebep ve
fevkalade hal siresi dikkate alinarak
belirlenir.

(3) Belgede/izinde tngorilen ihracat ve
ithalat islemlerinin, belge/izin stresi ve
ek sureler icerisinde gerceklestirilmesi
gerekir.

(4) Haricte isleme izin belgesine/haricte
isleme iznine verilen sire ve ek
surelerin belirlenmesinde, GUmrik
Kanununun 168 inci maddesinde
belirtilen 3 (tic) yillik stre dikkate alinir.

Ek siirelere iliskin miiracaat

- (1) Belge/izin sahibi firmalarin ek
streden ve mucbir sebep ile fevkalade
hallere iliskin ek streden yararlanabil-
meleriicin;

a) Haricte isleme izin belgesi ile ilgili
olarak, en gec belge siresi sonundan
itibaren 1 (bir) ay icerisinde belge asli,
tevsik edici bilgi ve belgelerle birlikte
ilgili ihracatc birlikleri genel sekreterlidi-
ne,

b) llgili Tebligin 6 nci maddesinin (1)
numarali fikrasinin (b) bendi kapsamin-
da dizenlenen haricte isleme izni ile
ilgili olarak, en gec izin slresi sonundan
itibaren 1 (bir) ay icerisinde izne iliskin
beyanname asli, tevsik edici bilgi ve
belgelerle birlikte maden ihracatc
birliklerinin bagl oldugu ihracatci
birlikleri genel sekreterliklerine miraca-
at etmeleri gerekir.

(2) Bu bolimiin (1) numarali fikrasinda
belirtilen strede yapiimayan miracaat
degerlendirmeye alinmaz.

(3) Micbir sebep ile fevkalade haller
asagida belirtilmektedir:

a) Deprem, sel, don, firting, kasirga vb.
tabii afetler ve yangin (llgili Glke
nezdinde bulunan yurt disi temsilcilikle-
rimizden veya ilgili serbest bolge
mudurliginden alinacak yazi ile tevsik
edilir),

b) Ithalatci tilkede veya serbest bolgede
devletce konulan yasaklar, harp ve
abluka hali (lgili Glke nezdinde bulunan
yurt disi temsilciliklerimizden veya ilgili
serbest bolge mudurliginden alinacak
yazi ile tevsik edilir),

) Belge/izin sahibi firmanin faaliyetinin
kamu otoritelerince kisitlanmasi,
durdurulmasi veya firmaya el konulmasi
(llgili kamu kurumundan alinacak yazi ile
tevsik edilir.),

¢) Belge/izin sahibi firmanin iflasi ya da

konkordato ilan etmis olmasi (Mahkeme
karari ile tevsik edilir),

d) Grev ve lokavt (ilgili Glke nezdinde
bulunan yurt disi temsilciliklerimizden
veya ilgili serbest bolge mudurliginden
alinacak yazi ile tevsik edilir)

Yeni belge/izin verilmesi

Haricte isleme izin belgesi/haricte
isleme izni sahibi firmalarin muteakip
belge/izin talepleri, dnceki belgelerinin/
izinlerinin gerceklesme seyrine gore
dederlendirilir. Stresi bitmis belgelerin/
izinlerin taahhttlerini kapatmak icin
belge/izin slresi sonundan itibaren 1
(bir) ay icerisinde ilgili tebligin 17 nci
maddesi hikimlerine gore miracaatta
bulunmayan firmalarin yeni talepleri
degerlendirmeye alinmayabilir.

Belge/izin revizesi

(1) Haricte isleme izin belgesi/haricte
isleme izni, ilgili firma tarafindan belge
taahhit kapatma asamasina kadar
gerekli bilgi ve belgelerle yapilacak
muracaata istinaden ilgili mercilerce
revize edilebilir.

(2) Haricte isleme izin belgelerinde
kayitli ithal ve ihrac esyasinin gimrik
tarife istatistik pozisyonu, ad, cinsi,
miktari ve degerine iliskin dedisiklikler
v.b. Dis Ticaret MUstesarliginca yapilir.
Partiler halinde ithal ve ihrac edilecek
esyanin tespiti, firma unvani, adresi,
vergi dairesi adi ve hesap numarasi,
madde adi ve ozellikleri ayni kalmak
kaydiyla gumrik tarife istatistik pozisyo-
nu ilavesi veya degisiklikleri ile ek stre
ve mUcbir sebep ve fevkalade hallere
istinaden ek streye iliskin islemler ilgili
ihracatci birlikleri genel sekreterligince
yapllir. Yapilan dedisiklikler ilgili mercile-
re bildirilir.

(3) Haricte isleme izni ile ilgili revize
talepleri ise, izni veren ihracatci birlikleri
genel sekreterliklerince sonuclandirilir.

Vergilendirme

(1) Gecici olarak ihrac edilen esya ile
isleme faaliyeti sonucunda islem
gormus Grine donustirilen esyanin
ithalati sirasinda dogan gimrik vergileri
4458 sayill Gumrik Kanununun ilgili
hikumleri uyarinca tahsil edilir.

(2) Ancak, haricte isleme rejimi kapsa-
minda, izabe suretiyle yabanci madde-
lerden temizlenmek veya elektrolize
edilmek gibi amaclarla gecici olarak
ihrac edilen maden cevherlerinden elde
edilen, milletlerarasi teamiillere gore
mamul sayllmayan ve imalatta ilk

madde olarak kiilce ve kutik halindeki
saf giimus, kursun, demir, bakir vb.
madenlerden, Sanayi ve Ticaret Bakanli-
dinca bu gibi islemlerin yurt icinde
yapllmasinin mumkin olmadiginin
kabult kaydiyla, gimrik vergisi oraninin
%o olarak uygulanacagi hususu izin
Uzerinde belirtilmis ise, bu husus
cercevesinde islemler gerceklestirilir.

(3) Ayrica, serbest bolgeye gecici olarak
ihrac edilen esyanin isleme faaliyeti
sonucunda elde edilen islem gormis
Urinn bunyesinde, herhangi bir G¢incd
Ulke menseli girdi kullaniimamasi ve
isleme faaliyetinin tamamen iscilik
olmasi durumunda, iscilik faturasinda
belirtilen kiymet Uzerinden sadece
Katma Deder Vergisi tahsil edilir.

(4) Serbest dolasimdaki esyanin,
ihracinda herhangi bir 6demeye veya
ticaret politikasi énlemine tabi olmasi
durumunda, ilgili gimrik idarelerince bu
ihracat esnasinda alinmasi gereken
vergi tutar kadar teminat alinarak veya
ticaret politikasi 6nlemleri ile diger
islemler uygulanarak ihracata misaade
edilir. Gecici ihrac edilen esyanin
usuline uygun olarak geri gelmemesi
durumunda, sz konusu teminat irat
kaydedilir. Ancak, Dis Ticaret Mistesarli-
ginca Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu
primi kesintisine tabi esyanin serbest
bolgelere gecici ihracatinda teminat
aranmaksizin ihracata izin verilir. Serbest
bolgelere gecici ihraci gerceklestirilen
esyaya tekabul eden ithalatin gercek-
lesmedidinin tespiti halinde ise, bu
ihracata iliskin alinmayan vergi, ihrag
tarihi itibariyla 4458 sayili GUmrik
Kanunu ile 6183 sayill Amme Alacaklari-
nin Tahsil Usult Hakkinda Kanun
hikumlerine gore tahsil edilir.

Giimriik idarelerince yapilacak islemler
(1) GUmrik idarelerince, haricte
isleme izin belgesinde/haricte isleme
izninde belirtilen deder ve miktari
gecmemek Uzere, belge/izin slresi
(belgeye/izne verilen ek sireler
dahil) icerisinde esyanin ihracina ve
ithaline misaade edilir.

(2) Ihracat rejiminde ihraci belli kurum
veya kuruluslarin misaadesine
birakilmis mallar icin, ilgili kurum veya
kurulusun misaadesi ihracat esnasin-
da aranir.

(3) Gumruk idarelerince, gimrik
beyannamesi Uzerine belge/izin tarih ve
sayisinin kaydedilmesi zorunludur.
Ayrica, gimrik beyannamesinde yer
alan bilgiler, gimrik idarelerince
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B BELGELER

belgenin/iznin ihrac ve ithal edilen esya
ile ilgili bilgiler bolimune kaydedilir.

(4) Tamirat amacli, garanti hikumleri
uyarinca veya bir imalat hatasi nedeniy-
le Turkiye Gumrik Bolgesi disina veya
serbest bolgelere gonderilen ve isleme
faaliyetinin sonucunda ithal edilen esya
ve/veya bu esyanin ihracindan 6nce
ikame esyanin ithalatina iliskin islemler,
gumrik idarelerince gimrik mevzuatl
cercevesinde sonuclandirilir.

ihrac edilen esyanin geri getirilmesi
Haricte isleme izin belgesine/haricte
isleme iznine istinaden ihrac edilen
esyanin herhangi bir sebeple alicisi
tarafindan geri gonderilmesi halinde
ilgili gimrik idareleri, ihracat rejimi,
ithalat rejimi ve gimrik mevzuati
cercevesinde bu esyanin ithaline ve
ihracina misaade ederler.

ithalatin gerceklestirilmesi

(1) Ithalatin gerceklestiriimesi, haricte
isleme rejimi cercevesinde ithali
taahhit edilen islem gérmus Grindn,
ithalat rejimi ile gimrik mevzuatina
uygun sekilde gimrik hattindan
Turkiye GUmrik Bolgesine girisini
(serbest bolgeler haric) ifade eder.

(2) Haricte isleme faaliyeti sonucunda
dodan iscilik, navlun, sigorta vb.
bedeller, serbest dolasimdaki esya
veya haricte islenmek (zere gonderilen
esyanin bir kismi ile de 6denebilir. Bu
durumda, yukaridaki bedellere karsilik
gelen gecici ihracata konu esya icin,
ilgili Tebligin 13 Gnct maddesinin (4)
numarali fikrasi uyarinca alinan
teminatlar irat kaydedilir veya alinma-
yan vergi tahsil edilir. Ayrica, bu
esyanin ihracatinda kambiyo mevzuati
hikumleri uygulanir.

Taahhiidiin kapatilmasi

(1) Haricte isleme izin belgesi sahibi
firmalarin, belge suresi (belgeye verilen
ek sureler dahil) sonundan itibaren 1
(bir) ay icerisinde ilgili teblig ek-5'te
belirtilen bilgi ve belgelerle birlikte
belge sahibi firmanin Gyesi bulundugu
ihracatci birlikleri genel sekreterligine
(belge sahibi firmanin birden fazla
ihracatci birlikleri genel sekreterligine
yeliginin s6z konusu olmasi durumun-
da ise, ilgili teblig ek-10'da yer alan ve
her bir ihracatci birlikleri genel sekreter-

liginin taahhit kapatma islemi acisindan
yetkili oldugu belirtilen sektorler dikkate
alinarak belge sahibi firmanin tercih
ettidi ihracatci birlikleri genel sekreterli-
gine); haricte isleme izni sahibi firmala-
rn ise izin suresi (izne verilen ek streler
dahil) sonundan itibaren 1 (bir) ay
icerisinde ilgili teblig ek-6'da belirtilen
bilgi ve belgelerle birlikte izni veren
ihracatc birlikleri genel sekreterligine
belge/izin taahhidunu kapatmak icin
muracaat etmeleri zorunludur.

(2) Bu maddenin (1) numarali fikrasinda
belirtilen strede taahhidun kapatiimas
icin miracaat edilmemesi durumunda
ilgili firmaya, ilgili ihracatc birlikleri
genel sekreterligi tarafindan 10 (on) is
gund icerisinde gonderilecek yaziile 1
(bir) ay icerisinde kapatma miracaatin-
da bulunulmasi hususu bildirilir ve bu
strede kapatma muracaatinda bulunul-
mayan haricte isleme izin belgesi/
haricte isleme izni mieyyide uygulana-
rak resen kapatilir.

(3) Haricte isleme izin belgesi taahh-
duy, belgede belirtilen sartlara uygun
olarak ek-10'da yer alan ilgili ihracatci
birlikleri genel sekreterlidi tarafindan
kapatilir. ligili ihracatci birlikleri genel
sekreterligi kapatma esnasinda,
firmalarin génderdidi listeler ile haricte
isleme izin belgesinde kayitl bilgileri
karsilastirir. Ilgili ihracatci birlikleri genel
sekreterligi ihrac edilen esyanin (fire
dahil) ithal edilen islem gormus
Urinlerin dretiminde kullanildiginin ve
ihracat ile ithalat islemlerinin haricte
isleme izin belgesinde belirtilen sartlara
uygun olarak gerceklestirildiginin tespiti
halinde, belgeyi kapatarak Dis Ticaret
Mustesarlidina, Gimrik Mistesarligina
(Gumrukler Genel Mudurluga), ilgili
firmaya bilgi verir ve ayrica, ilgili teblig
ek-11de yer alan kapatma formunu
tanzim ederek Dis Ticaret Mistesarligi-
na gonderir.

(4) Haricte isleme izni taahhid ise,
izni veren ihracatci birlikleri genel
sekreterligince kapatilir ve Dis Ticaret
Muistesarligina, Gumrik Mustesarligina
(GUmrukler Genel Mudurlaga), ilgili
firmaya bilgi verilir.

(5) Ayrica, haricte isleme izin belgesi/
haricte isleme izni taahhidinin
kapatilmasina iliskin yapilan miracaatta,
eksik bilgi ve belge génderildidinin
tespiti halinde, bu eksiklik 1 (bir) ay

icerisinde tamamlanmak tzere ilgili
ihracatci birlikleri genel sekreterligi
tarafindan firmaya bildirilir. Bu sure iceri-
sinde eksik bilgi ve belgelerin tamam-
lanmamasi durumunda, ilgili teblidin 18
inci maddesi hikumleri de dikkate
alinmak suretiyle belge/izin taahhidu
mevcut bilgi ve belgelere istinaden
kapatilir.

ithalatin gerceklesmemesi

(1) Haricte isleme rejimi kapsaminda
Turkiye GUmrik Bolgesi disinda veya
serbest bolgelerde islenerek ithal
edilmesi taahht edilen Grinlerin
belgede/izinde belirtilen sartlara ve
yararlanilan tedbirlere uygun olarak
yurda getirilmemesi halinde, bu trinle-
rin Uretimi icin gecici olarak ihrac edilen
esyanin aynen ihrac edildidi haliyle geri
getirilmesi gerekir. Aksi takdirde,
kambiyo mevzuati ve gimrik mevzuati
hikamleri uygulanir.

(2) Ancak, haricte isleme izin belgesi/
haricte isleme izni kapsaminda ihrac
edilen gecici ihracat esyasinin gerekli
isleme faaliyetine tabi tutulduktan sonra
islem gormus Grin olarak, Gimrik
Birligi Gumrik Bolgesinin baska bir
parcasina gonderilmek istenmesi
durumunda, ihracat islemini gerceklesti-
ren gimrik idaresi tarafindan INF 2 bilgi
formu dizenlenmesi kaydiyla, islem
gormus Grinin ve bu Grinln tretimi
icin gonderilen gecici ihracat esyasinin
yurda geri getirilmesine gerek bulunma-
maktadir. Bu durumda, gecici ihracata
konu esya icin, ilgili Tebligin 13 Gncl
maddesinin (4) numarali fikrasi uyarinca
alinan teminatlar irat kaydedilir veya
alinmayan vergi tahsil edilir. Ayrica, bu
esyanin ihracatinda kambiyo mevzuati
hikdmleri uygulanir.

iptal

(1) Haricte isleme izin belgesi sahibi
firmanin talebi Gzerine, kullanilmayan
belge Dis Ticaret Mistesarlidinca iptal
edilir ve bu husus Gumrik Mustesarligi-
na (Gumrikler Genel Mudarlagu), ilgili
ihracatci birlikleri genel sekreterligine ve
ilgili firmaya bildirilir. Haricte isleme izni
sahibi firmanin talebi Gzerine kullanil-
mayan izin, izni veren ihracatcl birlikleri
genel sekreterligince iptal edilir ve bu
husus Dis Ticaret Mistesarliding,
GUmrik Mistesarlidina (Gumrukler



Genel Mudurlugua) ve ilgili firmaya
bildirilir.

(2) ligili Teblig ve ilgili teblige istinaden
yayimlanacak genelge hikimlerine
uyulmadiginin, haricte isleme izin
belgesinin/haricte isleme izninin
duzenlenmesi, revizesiicin ibraz edilen
bilgi ve belgeler ile belge/izin kapsa-
minda yapilan islemlerin gercek disl
oldugunun veya belge/izin Gzerinde
tahrifat yapildiginin tespiti halinde; ilgili
belge Dis Ticaret MUstesarliginca, ilgili
izin ise izni veren ihracatc birlikleri
genel sekreterligince iptal edilir. Iptal
islemi bu bolimin (1) numarali fikrasin-
da belirtilen ilgili mercilere bildirilir ve
ilgililer hakkinda kanuni islem yapilrr.
(3) Iptal edilen belge/izin kapsaminda
ithalat yapilmamissa, bu ilgili ilgili
Tebligin 13 Gnct maddesinin (4)
numarali fikrasl ve 18 inci maddesinin
(1) numarali fikrasi hiuktmlerine gore;
ithalat yapilmissa, ilgili Tebligin 20 nci
maddesi hikimlerine gore islem yapilr.

Haricte isleme tedbirlerine
uyulmamasi

(1) Haricte isleme tedbirlerini, haricte
isleme rejimi ve haricte isleme izin
belgesinde/haricte isleme izninde
belirtilen esas ve sartlara uygun olarak
yerine getirmeyenlerden;

a) Belgede/izinde kayith miktar ve
dederin Uzerinde ithalat yapildiginin
tespiti halinde, bu kisma tekabul eden
ithalattan dogan vergi ithal tarihi
itibariyla,

b) Belgenin/iznin iptal edilmesi halinde,
bu kapsamda ithalat yapilmissa bu
ithalata iliskin alinmayan vergi ithal
tarihi itibariyla,

) Belge/izin kapsaminda ithalat
yapllmamissa, ilgili tebligin 13 Gncd
maddesinin (4) numarali fikrasi
uyarinca teminata baglanan veya
alinmayan vergi ihrac tarihi itibariyla,
4458 sayill Gimrik Kanunu ile 6183
sayil Amme Alacaklarinin Tahsil Usuli
Hakkinda Kanun hikimlerine gore
tahsil edilir.

(2) Kapatma esnasinda ibraz edilen
guimrik beyannamesi ve eki belgelerin
sahte veya Uzerinde tahrifat yapilmis
olmasi durumunda, bu beyanname
kapsami ithalata iliskin vergi, bu
maddenin (1) numarali fikras hikimleri
cercevesinde tahsil edilir, ilgililer

hakkinda kanuni islem yapilir ve belge/
izin sahibi firma 1 (bir) yil streyle haricte
isleme rejiminden yararlandiriimaz.

(3) Ilgili teblig ile ilgili teblige istinaden
yayimlanan genelgelere uymayan,
yanlis islem yapan, belgelerin/izinlerin
ilgiliye ait orijinal nishasina gerekli mes-
ruhati kaydetmeden islem yapan,
yaniltici bilgi veren ve bu nedenlerden
dolayi vergi kaybina veya verginin
tahsilinde gecikmelere sebep olan
gercek ve tuzel kisiler, asil borcludan
alinamayan alacagin 6denmesinden
mustereken ve miuteselsilen sorumlu-
dur. Bu cercevede amme alacad,
gecikme siresi de dikkate alinarak bu
maddenin (1) numarali fikrasi hikimle-
rine gore tahsil edilir.

Usulsiizliik

Haricte isleme izin belgesi/haricte
isleme izni kapsaminda gecici olarak
ihrac edilen esyanin sire bitiminden
sonra aynen geri getirilmesi halinde,
gumrik mevzuati cercevesinde usulsiz-
Ik cezasi uygulanir.

Haricte isleme izin belgesi almak icin
gerekli bilgi ve belgeler

1- Dilekce (Firmaya ait imza sirkilerinde
yer alan, her tirli temsil ve ilzama
yetkilendirilmis veya ilgili teblig kapsa-
mindaki islemler acisindan 6zel olarak
yetkilendirilmis kisilerin adi ve soyadi
belirtilerek imzalanmis)

2- Haricte Isleme Proje Formu (Firmaya
ait imza sirkulerinde yer alan, her turlu
temsil ve ilzama yetkilendirilmis veya
ilgili teblig kapsamindaki islemler
acisindan 6zel olarak yetkilendirilmis
kisilerin adi ve soyadi belirtilerek
imzalanmis) (Ek-3)

3- Ithali Taahh(t Edilen Islem Gormus
Urtinler ile ligili Hammadde Sarfiyat
Tablosu (Ek-4)

4- Ticaret Sicil Gazetesi asli, noter veya
ticaret ve/veya sanayi odalari ile ticaret
sicili memurluklarinca tasdikli érnegi
(Kurulusa, varsa unvan dedisiklikleri ile
mevcut duruma iliskin Ticaret Sicil
Gazetelerinin her biri)

5- Imza Sirkileri (Noter tasdikli)

6- Yurt disinda isleme faaliyeti yapacak
firma hakkinda bilgi

7- Son (¢ ayda kapatilan belgelere
iliskin kapatma yazilari fotokopileri,
kapatma miracaati yapilan belgelere

iliskin muracaat yazilari fotokopileri ile
taahhit hesabi kapatilmamis haricte
isleme izin belgeleri kapsaminda
gerceklesen ihracat ve ithalat miktar-
lari listeleri

NOT:

1- Firmanin 6nceki dosyasinda bulunan
stresi gecerli bilgi ve belgeler tekrar
istenmez.

2- Projenin 6zelligine gore ek bilgi ve
belge istenmesine veya yukarida
belirtilen bilgi ve belgelerden birinin
veya birkacinin istenmemesine Dis
Ticaret Mistesarliginca (Ihracat Genel
MGdurlagu) karar verilir.

Haricte isleme izin belgelerinin
kapatilmasi icin gerekli bilgi ve
belgeler

1 - Haricte isleme izin belgesi asli

2 - GUmrik beyannameleri asillar (*)
3 - Haricte Isleme Izin Belgeleri/Haricte
Isleme Izinleri ile Ilgili Ithalat Listesi
(E7) ,

4 - Haricte Isleme Izin Belgeleri/Haricte
Isleme Izinleri ile Igili Gecici Ihracat
Listesi (Ek-8)

5 - Haricte Isleme Izin Belgesinin
Kapatiimasina Iliskin Hammadde
Sarfiyat Tablosu (Ek-9 veya ithal
konusuna uygun olarak hazirlanacak
sarfiyat hesabi)

(*): TaahhUt hesabina sayildigina dair
Uzerine mesruhat disulmus ilgili
beyannamenin fotokopisi alindiktan
sonra haricte isleme izin belgesi sahibi
firmaya iade edilmek Uzere

NOT:

Gerekli gorilmesi halinde yukaridaki
bilgi ve belgeler disinda bilgi ve belge
istenmesine Dis Ticaret Mistesarlidinca
(Ihracat Genel Midurlagu) ve/veya
ihracatci birlikleri genel sekreterligince;
yukarida belirtilen bilgi ve belgelerden
birinin veya birkacinin istenmemesine
Dis Ticaret Mistesarliginca (Ihracat
Genel Mudurluga) karar verilir.

Aynintili bilgiye;
http://www.dtm.gov.tr/dtmweb/index.cfm?action
=detaymvzt&yayinlD=1118&icerikiD=1042&dil=TR

http://www.dtm.gov.tr/dtmadmin/upload/IHR/
MevzuatiGelistirmeDb/mevzuat
dahhar/2007_sharicteteb.doc internet adreslerin-
den ulasilabilir
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SEKTOREL BAZDA IHRACAT RAKAMLARI -1000 $

SEKTORLER

1. TARIM
A. BITKiSEL URUNLER

Hububat, Bakliyat, Yagli
Tohumlar ve Mamulleri

Yas Meyve ve Sebze
Meyve Sebze Mamulleri
Kuru Meyve ve Mamulleri
Findik ve Mamulleri
Zeytin ve Zeytinyagi
Tatan
Kesme Cicek

B. HAYVANSAL URUNLER

Su Uriinleri ve Hayvansal
Mamuller

C. AGAC VE ORMAN URUNLERi

_ Agac Mamulleri ve Orman
Uriinleri

1I. SANAYi

_A. TARIMA DAYALI iSLENMis§
URUNLER

Tekstil ve Hammaddeleri
Deri ve Deri Mamulleri
Hali

B. KIMYEVi MADDELER VE
MAM.

Kimyevi Maddeler ve Mam-
ulleri

C. SANAYi MAMULLERI
Hazirgiyim ve Konfeksiyon
Otomotiv Endustrisi
Gemi ve Yat
Elektrik - Elektronik
Makine ve Aksamlari
Demir ve Demir Disi Metaller
Demir Celik Uriinleri
Cimento ve Toprak Uriinleri

Degerli Maden ve Micev-
herat

Diger Sanayi Uriinleri
1Il. MADENCILIK
Madencilik Uriinleri

TOPLAM

2010

1,187,029
872,856

353,897

181,998
84,875
81,893
109,472
16,986
36,939
6,797
76,930

76,930
237,243
237,243

7,873,943
759,592

560,255
99,027
100,311

1,074,397

1,074,397

6,039,954
1,195,373
1,411,141
80,240
821,035
553,691
490,586
1,077,419
290,021

113,078
7,370

342,336
342,336

9,403,309

2011

1,330,604
941,293

380,410

187,058
83,733
94,368
122,495
16,017
47,856
9,355
109,581

109,581
279,729
279,729
10,138,889
1,007,039

760,239
113,969
132,831

1,611,288

1,611,288

7,520,563
1,405,545
1,792,357
232,443
865,584
716,674
614,172
1,467,333
286,277

132,290

7,888
326,838
326,838

11,796,332

Degisim
(110/'09)
12.10
7.84

7.49

2.78
-1.35
15.23
11.90
-5.71
29.56
37.64
42.44

42.44
17.91
17.91

28.77

32.58

35.70

15.09
32.42

49.97

49.97

24.51
17.58
27.01
189.69
5.43
29.44
25.19
36.19
-1.29

16.99

7.04
-4.53
-4.53

25.45

Pay(10)
(%)

11.28
7.98

3.22

1.59
0.71
0.80
1.04
0.14
0.41
0.08
0.93

0.93
237
237

85.95
8.54

6.44
0.97
113

13.66

13.66

63.75
11.92
15.19
1.97
734
6.08
5.21
12.44
2.43

112
0.07

2.77
2.77

100

2010

4,668,221
3,456,295
1,337,931
731,452
328,030
325,889
410,691
82,237
214,152
25,914
310,105
310,105
901,821
901,821
29,279,063
2,770,577

2,064,141
346,321
360,115

3,771,905

3,771,905

22,736,581
4,729,167
5,930,582

298,826
2,951,592
1,946,000
1,815,179
3,604,714
1,064,225

373175

23,121
1,057,565
1,057,565

35,402,901

2011

5,557,516
4,083,005

1,591,286

889,631
348,243
408,151
503,968
62,172
245,773
33,781
414,584

414,584
1,059,928
1,059,928

36,535,535
3,612,873
2,732,696

418,128
462,050

5,366,236

5,366,236

27,556,426
5,432,690
6,870,211
533,647
3,240,869
2,551,022
2,272,635
5,121,503
1,023,436

482,466
27,946

1,151,450
1,151,450

43,264,341

Degisim
('10/'09)

19.05
18.13

18.94
21.63
6.16
25.24
22.71
-24.40
14.77
30.36
33.69

33.69
17.53
17.53

24.78

30.40

32.39

20.73
28.31

42.27

42.27

21.20
14.88
15.84
78.58

9.80

31.09
25.20
42.08

-3.83

29.29

20.87
8.88
8.88

22.21

Pay(10)
(%)
12.85
9.44

3.68

2.06
0.80
0.94
1.16
0.14

0.57
0.08

0.96
0.96
2.45
2.45
84.45
8.35
6.32

0.97
1.07

12.40

12.40

63.69
12.56
15.88
1.23
7-49
5.90
5.25
11.84
2.37

112

0.06
2.66
2.66

100

(*) Toplam satirinda, son ay verileri icin ihracatgl Birlikleri kayitlari, 6nceki donemler icin TUIK kayitlar esas alinmistir.

2009-2010

13,841,015
10,301,136

3,776,822

2,031,447
1,068,966
1,117,149
1,331,300
217,650
703,239
54,564
860,938

860,938
2,678,940
2,678,940

86,713,210
8,220,869

5,940,913
1,127,585
1,152,371

10,928,024

10,928,024

67,564,316
13,957,972
16,932,844
1,572,747
9,158,875
5,792,736
5,751,606
10,065,735
3,234,831

1,044,146
52,823

2,975,743
2,975,743

105,508,723

2010-2011

15,914,218
11,761,989

4,355,553

2,337,506
1,139,193
1,323,950
1,642,320
169,185
730,223
64,060
1,066,612

1,066,612
3,085,617
3,085,617
100,733,737

9,981,110

7,193,580

1,400,211
1,387,319

14,274,815

14,274,815

76,477,812
15,334,328
18,317,658
1,354,043
9,901,752
6,954,618
6,256,737
13,808,841
3,172,355

1,312,724

64,757
3,751,469
3,751,469

121,840,891

Dedisim

(‘09"08/

10-'09)
14.98
14.18

15.32

15.07
6.57
18.51
23.36
-22.27
3.84
17.40
23.89

23.89
15.18
15.18
16.17
21.41

21.09
24.18
20.39

30.63

30.63

13.19
9.86
8.18
-13.91
8.1
20.06
8.78
3719
-1.93

25.72

22.59
26.07
26.07

15.48

Pay
(08-09)
(%)
13.06

9.65

3.57

1.92
0.93
1.09
1.35
0.14
0.60
0.05
0.88

0.88

5.90
115
114

11.72

11.72

62.77
12.59
15.03
111
8.13
5.71
5.14
11.33
2.60

1.08

0.05
3.08
3.08

100



TURKIYE GENELI KARSILASTIRMALI ULKE RAPORU (01 OCAK - 31 Nisan 2010 / 01 OCAK - 31 Nisan 2011)

TURKIYE GEN. ULKE TURKIYE GEN. ULKE

TURKIYE GEN.MAK.SEK.  TURKIYE GEN. MAK. SEK. TURKIYE  MAKINE

ULKE ADI 01 0CAK - 30 Nisan 2010 010CAK - 30 Nisan 2011 010CAK - 30 Nisan 2010 01 OCAK - 30 Nisan 2011 DEG. DEG.
1 ALMANYA 3,529,550,364.68 4,606,163,794.40 169,651,054.99 309,921,751.68 30.50 82.68
2 iRAN (iSLAM CUM.) 782,984,474.01 1,143,313,239.13 120,202,791.95 168,718,086.25 46.02 40.36
3 RUSYA FEDERASYONU 1,318,380,659.24 1,935,169,338.71 60,296,839.51 124,917,429.71 46.78 107.17
4 BIRLESIK KRALLIK 2,014,554,129.81 2,463,211,536.57 87,537,663.37 122,933,525.26 2227  40.44
5 IRAK 1,725,394,398.70 2,383,963,155.25 116,627,711.48 116,457,262.11 38.7 -0.15
6 BiRLE';‘iK DEVLETLER 1,144,528,777.81 1,506,076,739.28 120,493,084.01 115,314,709.63 31.59 -4.30
7 ITALYA 2,264,769,703.42 2,966,379,377.86 72,148,246.51 111,143,728.38 30.98 54.05
8 FRANSA 2,210,194,805.43 2,316,990,282.69 66,215,258.64 98,172,318.39 4.83 48.26
9 AZERBEYCAN-NAHCIVAN 466,683,162.97 607,662,537.28 54,084,083.08 88,235,475.66 30.21 63.14
10 SUUDI ARABISTAN 735,658,854.89 794,034,298.07 49,597,965.86 65,708,305.58 7.94 32.48
1 CEZAYIR 582,508,532.54 498,476,638.65 39,297,240.74 50,832,294.58 -14.43 29.35
12 ROMANYA 831,443,797.39 943,287,832.30 34,008,803.51 50,815,830.68 13.45 49.42
13 ISPANYA 1,172,181,840.55 1,401,002,207.92 29,523,183.25 41,721,869.67 19.52 41.32
14 TURKMENISTAN 372,279,331.01 456,802,954.66 34,491,648.89 40,858,369.43 22.70 18.46
15 HOLLANDA 782,085,290.74 1,117,868,141.99 20,926,840.63 39,803,711.96 42.93 90.20
16 KAZAKISTAN 220,569,971.87 310,560,867.31 27,912,818.49 37,679,586.38 40.80 34.99
17 POLONYA 485,181,912.63 593,947,918.68 23,186,287.14 36,943,948.11 22.42 59.34
18 UKRAYNA 358,506,911.06 513,041,318.68 22,982,531.39 35,472,201.20 43.11 54.34
19  MISIR 919,766,193.75 717,292,653.40 47,517,304.34 33,103,483.75 -22.01  -30.33
20 BELgiKA 651,701,841.78 874,202,589.92 31,215,652.75 32,732,758.14 3414 4.86
21 BULGARISTAN 452,794,999.58 496,821,360.68 26,213,550.28 32,508,510.62 9.72 24.01
22 SURIYE ARAP CUM.(SUR 567,826,713.10 591,580,387.31 31,085,297.50 31,604,799.57 4.18 1.67
23 GURCISTAN 203,954,569.56 307,344,654.93 17,611,740.04 29,644,070.20 50.69 68.32
24 EGE SERBEST BOLGE 142,552,669.38 260,489,414.52 25,167,025.80 28,790,424.36 82.73 14.40
25 ISRAIL 673,496,814.05 788,437,976.90 15,867,172.90 27,621,910.71 17.07 74.08
26  CIN HALK CUMHURIYETI 689,234,450.77 694,622,242.06 16,858,327.49 26,936,596.06 0.78 59.78
27 ETIYOPYA 57,112,448.86 96,426,537.46 8,644,827.72 25,608,589.46 68.84 196.23
28  OZBEKISTAN 77,333,286.61 104,076,902.89 18,652,564.14 24,759,154.66 34.58 32.74
29 HINDISTAN 151,766,529.52 196,474,240.18 15,989,690.95 24,456,588.34 29.46 52.95
30 iSVEg 295,621,072.87 370,986,859.73 8,412,388.83 23,258,970.17 25.49 176.48
31 AVUSTURYA 261,939,071.75 339,959,356.03 13,672,977.77 23,047,250.30 29.79 68.56
32 TUNUS 248,239,969.92 216,699,241.13 13,387,349.64 22,856,514.78 -12.71 70.73
33 BIRLESIK ARAP EMIRLI 696,940,810.55 1,150,814,124.16 16,928,803.24 18,646,268.12 65.12 10.15
34 FAS 228,381,962.79 280,079,801.80 28,042,389.66 18,600,270.83 22.64 -33.67
35 SUDAN 80,817,788.20 78,010,947.81 14,220,490.79 18,531,852.36 -3.47 30.32
36 YUNANISTAN 535,101,931.85 544,056,645.22 18,725,928.05 18,464,596.43 1.67 -1.40
37  GUNEY AFRIKA CUMHURI 82,022,541.55 117,525,034.76 7,791,511.79 16,306,419.57 43.28  109.28
38 LIBYA 670,252,411.44 266,321,946.28 57,063,005.73 16,229,741.53 -60.27 -71.56
39 KUZEY KIBRIS TURK CU 296,701,632.31 329,844,264.51 15,235,675.75 15,037,153.90 117 -1.30
40  BREZILYA 175,265,993.55 235,090,294.64 11,773,101.05 14,796,064.96 34.13 25.68
41 URDUN 171,388,325.31 190,848,844.75 13,100,213.63 14,020,495.87 11.35 7.02
42 LUBNAN 204,434,660.62 204,709,135.75 14,813,152.58 13,205,937.82 0.13 -10.85
43 CEK CUMHURIYETI 197,012,791.47 304,193,045.55 8,152,635.15 12,639,841.95 54.40 55.04
44 MACARISTAN 146,585,443.67 157,936,696.31 9,446,033.09 10,982,593.92 7.74 16.27
45 |ST.DERi SERB.BOLGE 87,332,250.46 67,844,160.13 44,540,406.00 9,997,136.70 -22.31 -77.55
46 PAKISTAN 85,228,794.45 65,804,311.90 12,557,468.41 9,660,449.61 -22.79 -23.07
47 DANIMARKA 226,636,515.26 284,722,599.60 7,975,554.96 9,550,078.84 25.63 19.74
48 UMMAN 37,914,709.32 95,844,839.08 4,576,391.85 9,526,686.41 152.79 108.17
49  NUJERYA 75,979,513.99 101,493,431.61 2,848,957.07 9,132,317.87 33.58  220.55
50 AVUSTRALYA 110,293,107.06 128,592,599.33 7,753,495.75 9,071,453.48 16.59 17.00
DIGER 4,505,392,027.97 6,026,293,297.21 210,956,803.10 264,038,903.88 33.76 25.16
Toplam 35,004,480,762.07 43,243,392,616.97  1,945,981,941.24 2,551,018,289.83 23.54 31.09
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