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Makine ve Aksamlar Ihracatgilar
Birligi Yonetim Kurulu Baskani

/

RAKAMLAR
VE GERCEKLER

Rakamlar dogru yorumlandiklar takdirde
paha bicilemez bilgiler sunarlar. Ozellikle
makine ihracat gibi nemli bir konuda
rakamlarin dilini ¢cok iyi analiz ederek
gerceklerle bagini kurmak ve buna gére
stratejiler gelistirmek cok dnemlidir.

Son 10 yilicerisindeki ihracat rakamlarini incelersek, makine
ihracatimizin yillik ortalama ylzde 22 arttigini gortrtz. Ancak diger
bir rakamda Tirkiye makine ihracatinin kilogram basina elde ettigi
gelirin 6,5 dolar oldugunu gostermektedir. Almanya makine sektori
ise kilogram basina 100 dolar gelir elde etmektedir. Rakamlar bize
makine ihracatimizin hizla arttigini ancak kilogram basina degerde
gelismis Ulkeler seviyesinin ¢ok gerisinde kaldigimizi gostermek-
tedir. Demek ki; kendi teknolojisi ile Uretim yapan bir tlke mode-
line kavusmamiz gerekmektedir. Diger bir deyisle, Tlirk makine
sektoriniin Almanya orneginde oldugu gibi yliksek katma degerli
alanlara dogru hizla girmesi gerekmektedir. Bu kapsamda yapil-
masl gerekenler arasinda, tretimde verimliligi saglamak, diinyayi
takip etmek ve Ar-Ge calismalarina nem vermek, gelismis Ulke-
lerde oldugu gibi, dlcegi buyiik ve teknolojik triinleri ile farklilasan
firmalarla 6ne cikmak sayilabilir.

Diger bir rakam ise sunu gostermektedir: “Turkiye'de enerjiden
sonra en fazla makine ithal edilmektedir.” Oysa ki Turkiye makine
Uretimi ylizde 25 ithal girdi ile disa bagimliligi en az olan sektorler
arasindadir. Makine bir yatirim mali oldugu icin ithalatimiz yiiksek
ama Turkiye makine Ureticileri ve ihracatcilarinin Gretimlerindeki
ithal girdi disuktar.

En carpici rakamlardan biri ise Ulkemize ithal edilen makinelerin
ylizde 70'inin Turkiye'de Uretiliyor olmasidir. Bu rakam kendi kendi-
mize celme attigimizin en asikar érneklerinden biridir.

Bu tarz ylzlerce ornek verilebilir. Rakamlar ve gercekler arasindaki
iliskinin akilci bir sekilde yorumlanmasi neticesinde cok degerli
verilere ulasabiliriz. 2023 yilinda 100 milyar dolar ihracat hedefi
olan sektorimuzin bunu yapmaya ihtiyaci vardir. Elbette ki ihracat
artisimizla gurur duyacagiz. Ancak diger rakamlarin analizine baka-
rak dogru sonuclara ulasma gayretinde olmaliyiz.



£l

V.

L.
E
]
B
B
[ ]
|
|
B
B
]
|

H

:r. =" B . 1 L‘i‘i “

=

i = — '| i
comvEngonw centan| ) A5= B ﬂw B
v = ] _ [

14—
1.
= &
—_ .".

Hilton Bursa'ya hosgeldiniz

Muhtesem Uludag manzarasina sahip Hilton Bursa, modern mimarisi,
farkli ic mekan tasarimlari, liks oda ve suitleri ile is ya da tatil amacl
tum seyahatlerinizde sizlere benzersiz bir deneyim yasatirken, toplant,
kongre ve organizasyonlariniz icin birgok farkli alternatif sunar.

Rezervasyon ya da detayll bilgi icin:
224 500 05 05 / bursa.sales@hilton.com

Hilton Hursa Gmwen:mn Center & Spa
YeniYalova Caddesi 347-349 Osm ngaz Bursa
16210, Thrkiy

biurss "-|itf_'-r' cCom

@ Hilton Worldwide 2010,
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ORTA ANADOLU MAKINE VE AKSAMLARI
iHRACATCILARI BiRLIiGi ADINA SAHIBI
Ozkan AYDIN

YAYIN KURULU BASKANI
Adnan DALGAKIRAN

YAYIN KURULU

Adnan DALGAKIRAN, Kutlu KARAVELIOGLU,
Sevda Kayhan YILMAZ, Serol ACARKAN,

Hasan BUYUKDEDE, Hiiseyin DURMAZ, Ali EREN,
Tamer GUVEN, Ferdi Murat GUL, Ozkan AYDIN,
Esra ARPINAR, Mehtap ONAL, Ering TARHAN,

Y. Cansu BARAN, Berna BILGIN

TURK MAKINECILERI
ULKELERI ‘TEKER TEKER’
FETHEDIYOR

Bir Hannover Messe Fuari'na daha Tirk makine sektéri adini altin harflerle yazdirdi. Bu
ay Libya'da da, Tirk makinesi glicini gosterdi. Ar-Ge Proje Pazari 6dilleri sahiplerini
buldu... Makine Tanitim Grubu bu ay sektor adina birbirinden dnemli ¢calismalara imza
atarak Turk makine sektortni yine diinyaya duyurdu.

Libya'da 2-5 Nisan tarihleri arasinda Trablus Uluslararasi Fuari 2012 (Tripoli International
Fair) diizenlendi. Turkiye'nin ulusal katilim organizasyonunu OAIB'in diizenledigi fuarin
Tirk holl acilisina Libya Basbakani Abdurrahim El Keib ile beraber cok sayida bakan
katildi. Makine Tanitim Grubu, fuarda yer alan info stand ile ziyaretcilere Tirk makine
sektorii hakkinda bilgi verdi. Makine ve Aksamlari Imalat Teknolojileri Ar-Ge Proje Pazari
sonuclari 13 Nisan guini Halic Kongre Merkezi'nde diizenlenen torenle aciklandi. Akade-
misyen, sanayici ve girisimci kategorisinde dokuz proje, ddile layik goruldd.

Dinyanin en blylk endistri fuari olarak adlandirilan Hannover Messe'de, gectigimiz
yillarda oldugu gibi yine MTG riizgari esti. Fuarin her yanini cevreleyen “Key To Success”
ilanlari ile basarinin anahtarinin Tirk makineleri kullanmaktan gectigi vurgusu yapildi.
Iklimlendirme, tesisat ve sogutma fuari (ISK - SODEX 2012), 2-5 Mayis tarihleri arasin-

da Istanbul Fuar Merkezi'nde diizenlendi. Fuarin agilisi Ekonomi Bakani Zafer Caglayan
tarafindan yapildi.

Makine sektorinin glindemini olusturan haberlerimizin yani sira sayfalarimizda MSSP
Focus basligi altinda Kazan ve Basincli Kap Sanayicileri Dernegi'ni (KBSB) misafir ettik.
Kazan ve basincli kap sektortnin Universitelerle yaptiklariisbirligine ve Ar-Ge projelerine
de degindigimiz réportajimiza Kazan ve Basincli Kap Sanayicileri Birligi Yonetim Kurulu
Baskani Ali Eren, Ecostar Genel Miidiirii Cem Ozyildirim ve Yildiz Teknik Universitesi Rek-
tori Ismail Yiiksek katild.

2023 hedefiyle ihracata 500 milyon dolar katki saglanmasi beklenen tarihi imza sonrasin-
da sektorde neler yasandigini ve Eximbank'in 2012 yili planlari arasinda neler oldugunu
Tirk Eximbank Genel Midur Yardimcilari Mesut Girsoy ve Alaaddin Metin'den 6grendik.
Tirk makine sektoriine 7 gin 24 saat hizmet verdiklerini ifade eden yetkililer; sektore
saglanan kredi programlari hakkinda da bilgi verdi.

Makine sektorliinde faaliyet gosteren firmalardan ay sonu ihracat géstergelerinin yer
aldigr kapsamli arastirma konularimizin bulundugu Moment Expo’da daha bircok sizleri
bekliyor. Dergimizin Nisan sayisini sizlerle bas basa birakiyoruz.

YAYINA HAZIRLAYANLAR
Origami Medya

SORUMLU YAZI iSLERiI MUDURU
Tugay SOYKAN (tugaysoykan@origamimedya.com)

YAYIN TURU
Sireli, Yerel Dergi

OAIB MOMENT EXPO Dergisi, Origami Medya

tarafindan T.C. yasalarina uygun olarak

yayinlanmaktadir. “Moment Expo Dergisi” ibaresi

OAIB GENEL SEKRETERLIGI kullanilarak alinti yapilmasi izne baglidir.

Mahatma Gandhi Cad. No:103 G.0.P 06700

EDITOR Cankaya / Ankara OAIB Moment Expo Dergisi Orta Anadolu Makine ve

Simge SOYEL (simge@origamimedya.com) Tel: 0312 447 27 40 Aksamtar\ ihracatcilari Birligi'nin 7.500 adet basilan
Faks: 0312 446 96 05

MUHABIR

Volkan UKUNC (volkan@origamimedya.com) BASKI VE CILT

= = Matsis Matbaa Sistemleri
GORSEL YONETMEN Tevfikbey Mahallesi
Murat CERIT Dr. Ali Demir Caddesi No: 51
ST AR 34290 Sefakéy / ISTANBUL

Tel: 0212 624 2111
Faks: 0212 624 2117
www.matbaasistemleri.com

Katip Celebi Mahallesi, Siraselviler Caddesi,
Giiney Is Hani, No: 30/504 Beyoglu ISTANBUL
T:+90 212 252 87 76 - 77

F:+90212 25287 77
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MTG,

TRABLUS ULUSLARARASI
FUARI'NDAYDI

LIBYA'DA 2-5 NiSAN TARIHLERI ARASINDA TRABLUS ULUSLARARASI FUARI
2012 (TRIPOLI INTERNATIONAL FAIR) DUZENLENDI. TURKIYE'NIN ULUSAL
KATILIM ORGANIZASYONUNU OAIB'IN DUZENLEDIGI FUARIN TURK HOLU
ACILISINA LIBYA BASBAKANI ABDURRAHIM EL KEIB iLE BERABER COK SAYIDA
BAKAN KATILDI. MAKINE TANITIM GRUBU, FUARDA YER ALAN INFO STAND
ILE ZIYARETCILERE TURK MAKINE SEKTORU HAKKINDA BILGi VERDI.

alkinma hamlesi baslatan

Libya, hayata gecirdigi 35

milyar dolar tutarindaki bes

ILlik kalkinma programi ile

yabanci yatirimcilarin ilgi odagi oldu.
Trablus Uluslararasi Genel Ticaret ve
Sanayi Uriinleri Fuari, Tirk firmalari-
nin Libya'daki is hacmini genisletmesi
ve farkli sektorlerdeki yeni yatirim
alanlarini yerinde tespit edebilmeleri
icin 6nemli bir firsat sundu. S6z ko-
nusu fuar komsu Ulkeleriyle ticarette
onemli bir konuma sahip olan Libya
nufusunun ytzde 60'inin yasadigl
Trablus'ta Uluslararasi Fuar Alani'nda
gerceklesti.
Tirkiye'nin ulusal katilim organi-
zasyonunun OAIB tarafindan ger-
ceklestirilen Trablus Uluslararasi
Fuari Libya Ekonomi Bakani Ahmad
Al Kouchli, Libya Fuari Baskani
Abdurrahim EL Keib, Libya Elektrik
Bakani, Libya Yatirim Bakani ve
Libya Kalkinma Bakani ve beraber-

lerindeki diger bakanlar tarafindan
resmi torenle acild.

FUARA OAIB DESTEGIYLE 20
FIRMA KATILDI

Fuara OAIB organizasyonu ile kati-
lan 20 Turk firmasi 22 No'lu holde
drdnlerini sergiledi. Trablus Ulus-
lararasi Fuari'nda Fransa, Turkiye,
Tunus, Filistin, iran, Cezayir, Urdiin,
Libya ve Misir'dan firmalar yer ald.
Tirk holinin acilisi Trablus Buylkel-
cisi Ali Kemal Aydin, Trablus Ticaret
Miisavirleri ibrahim Eris ve Yusuf
Yildiz, Libya Ekonomi Bakani Ah-
mad Al Kouchli, Libya Fuari Baskani
Abdurrahim El Keib, Libya Elektrik
Bakani, Libya Yatirim Bakani ve Libya
Kalkinma Bakani ve beraberlerindeki
diger bakanlar tarafindan yapildi. Tirk
holinin acilisini yapan tim Libya’'li
Bakanlar acilis toreni sonrasi Turk
holiinl gezerek sergilenen drinler
hakkinda bilgi ald.

MTG, ZIYARETCILERI
BiLGILENDIiRDI

Makine Tanitim Grubu'na ait info
stantta ziyaretcilere Tlrk makine sek-
tort hakkinda bilgi iceren usb bellek,
makine ihracatcisi firmalar katologu
ve CD’ler dagitildi. Trablus Uluslara-
rasi Fuari'nda Makine Tanitim Grubu
ziyaretcilerin taleplerini toplayarak
Tark firmalari hakkinda bilgi verdi.
Fuar alaniicerisinde 22 No'lu Turk
holiinde OAIB’in destek sagladigi 22
Tark firmasi fuara katild.

FUARA
KATILAN TURK
FIRMALARI
ANTEP FISTIGI TANITIM GRUBU
KANATLI TANITIM GRUBU
MAKINE TANITIM GRUBU
SERAMIK TANITIM GRUBU

ARAL
BAYAMTAS

BEYAZ KAGIT
BOLCA HINDI
ELITA YAG

GENTAS
GESAS

GROUPDAG

[PEKYOLU FUARCILIK
NUH’UN ANKARA MAKARNASI
RED ROSE COSMETICS
SARSILMAZ

SELVA

UGUR MAKINA

ULAS GIDA
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AR-GE PROJE PAZARI
SONUCLANDI

[. MAKINE VE AKSAMLARI IMALAT TEKNOLOJILERI AR-GE PROJE PAZARI
ETKINLIGI CERCEVESINDE GERCEKLESTI. PROJE YARISMA SONUCLARI 13
NiSAN GUNU HALIC KONGRE MERKEZI'NDE DUZENLENEN TORENLE
ACIKLANDI. AKADEMISYEN, SANAYICI VE GIRISIMCI KATEGORISINDE DOKUZ
PROJE ODULE LAYIK GORULDU.

akine ve aksamlari rafindan organize edilen ve Tirkiye ~AMAC, YUKSEK KATMA DEGERE
sektdrinde ilk olarak  genelinde 147 projenin yaristigi ULASMAK

genis kapsamli bir “I. Makine ve Aksamlari imalat Tirk sanayisinin yiksek katma de-
Ar- Ge proje pazari Teknolojileri Ar-Ge Proje Pazar” gerli Uretim yapabilmesi ve ihracatin
etkinligi dizenlendi. Makine ve etkinligi TUBITAK-TEYDEB ve TIM surdurdlebilir kiinmasina hizmet
Aksamlari Ihracatcilari Birligi ta- tarafindan da desteklendi. edecek bir adim olarak gorilen Ar-Ge
E
i
ki

e AFSAMLARL
\TCILARI BIRLAGH

g Aksamian

nolojilecd g
a D ia F
3 90900 Ptks
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proje pazari etkinligi akademisyen,
sanayici ve girisimcileri tesvik etmeyi
ve yireklendirmeyi amacliyordu.

13 Nisan sabahi Hali¢ kiyisinda bas-
layan etkinlik, bilimin, girisimciligin,
sanayiciligin ve de yaraticiligin enerjisi
ile donanmis yiizlerce insani bir araya
getirdi. Odiillerin aciklanacagi salo-
nun hemen karsisina kurulan sergi
alaninda 50'den fazla projenin oniinde
sahipleri duruyor ve konuklarina
projelerinin amacini, calisma prensip-
lerini ve faydalarini anlatiyorlardi. Bazi
projeler karton panolarda semalarla
aciklanmis bazi projeler somut halle-
riyle Halic Kongre Merkezi'ne tasin-
mistr. iclerindeki en ilgi cekici olanlari
ziyaretciler tarafindan kusatiliyordu.
Kuskusuz en fazla ragbet goren proje
Girisimcilik kategorisinde birincilik
6dildnu de kazanacak olan Alper
Ergen’in “Otomobil Strls ve Yaris
Simulasyon ve Oyun Kokpiti Donani-

AR-GE PROJE PAZARI'NIN

KAZANANLARI

AKADEMISYEN KATEGORISI

Saydam Cisimlerin Cevrimi¢i Yrd. Dog Dr. Gonen EREN
Uc Boyutlu Taranmasi ve Kalite  Prof. Dr. Aytiil ERCIL
Kontrolii

Tiirkiye’nin ilk Minyatiir Yapay Dog. Dr. ismail LAZOGLU
Kalp Pompasinin Gelistirilmesi

Sanayi Tipi Flok Iplik Makinas1  Prof. Dr. 0zcan OZDEMIR
Tasarimi ve Uretimi  Prof. Dr. Mehmet KANIK
Dr. Sibel SARDAG
Ahmet GENC

SANAYICI KATEGORISI

........................................................... BIRINGI.... 6ol ... ... .-
Kare Gévde Senkron Tork Motoru Hasan Basri KAYAKIRAN (ELSIM)
Imalati
............................................................ | 03Q @] OO
iki Kafali Alt1 Eksenli CNC Yatay Mustafa Rebil DiRIN (DIRINLER)
Freze
.......................................................... UGN G, S N ........ B

28 Servo Eksenli Transfer CNC Orhan BOZOKLU
Isleme Merkezi Gelistirilmesi  Gokhan Vargin GOK (TEKNODROM)

GIRISIMCI KATEGORIS]

Otomobil Siiriis ve Yaris Simiilasyon Alper ERGEN
ve Oyun Kokpiti Donanimi

Easy-Cut Biopsi Ignesi  Orhan EREN

Pamuk Elyafinda Yabanc1 Madde Recep YILMAZ
(Kontaminasyon) Temizleme Osman BABAARSLAN
Sistemi

PLAKET ODULLER]

.............................. GELECEK VADEDEN SANAYICI ODULU ..o

Otonom Tasima Araci Kontrol Ahmet Hidayet KIRAZ
Sistemi

.......................... CEVRECI GERi DONUSUM PROJE ODULU ...,

Tavuk Ciftligi Atiklari ile Birlikte Haci Ahmet ILHAN (MIMSAN GRUP)
Linyit Yakabilen Akiskan Yatakl
Kazan Sistemi Prototip Tasarimi ve
imalati
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mi” prgjesi idi. Cok sayida ziyaret_cli UG veg Aksamlan
bu simulasyon aracini denemek icin 1t Tek ‘e %
siraya girdiler. Etkinligin dizenleyen ' nDlOl' .""|
Makine ve Aksamlari Ihracatcilari : : - e
Birligi Yonetim Kurulu Baskani Adnan Pmle Pa -
Dalgakiran da araci kullananlar ara-
sindaydi.

HERKES BUYUK SALONA

i . L Wiitking ve Azammian Imalat Teknoloflen
Ar-Ge proje pazarinin so.nulcu;ltarlmrjl Ar-Ge Proje Pazan Proje ¥
aciklanacagi salona gecildiginde tim Akademisyen Kalugorist
katilimcilar heyecanliydi. Bagimsiz Birincilik Ddili

juri tarafindan degerlendirilen proje-
ler akademisyen, sanayici ve girisimci
kategorilerinde dagitilacakti. Odiil
toreninden once etkinligin dizen-
leyicileri, resmi yetkilileri ve kanaat
onderleri bir bir kiirstiye ¢ikarak kisa
konusmalar yaptilar. ilk kiirsiiye ¢ikan
etkinlikte blylk emegi olan Makine ve
Aksamlari ihracatcilari Birligi Yonetim
Kurulu Uyesi Hasan Biiyiikdede idi.
Makine sektorine yonelik yapilan itk
ar-ge proje pazari etkinliginin sektore
arti deger kazandiracagina inandiginin  icin bu tarz proje pazarlarinin makine  da daha yakin kopriler kurabilmek

. 10.000TL

altini ¢cizen Buyiikdede her projenin sektorinde slrekli dizenlenmesi icin her iki tarafin da izerine disen
kendiicinde basarili oldugunu belirtti.  gerektigini belirterek, sanayinin ve sorumluluklardan bahsederek, Gni-
Blyikdede'nin ardindan konusmasini Universitenin bir arada calisarak versitelerin sanayinin somut istek-
yapmak icin kiirsiye cikan Turkiye somut projeleri hayata gecirmeleri lerine cevap verecek pratik yapilara
I[hracatcilar Meclisi Baskani Mehmet gerektigini sdyledi. Istanbul Ticaret kavusmasi gerektigini belirtti. Bosch

Buyiikeksi, yerli katma degeri yiiksek  Universitesi Rektéri Prof. Dr. Nazim Tirkiye Genel Midird Steven Young
teknolojik makinelerin Uretilebilmesi Erken’de Universite ve sanayi arasin- firmasinin Ar-Ge yatirimlarina ne




MESMEIBUYA
JurkiyeNhracat
NOnEH T

denli deger verdigini ve bu nedenle
dinya devi bir sirkete donustiklerinin
altini ¢cizen bir sunum gerceklestirdi.
Young'in ardindan soz alan Bilim,
Sanayi ve Teknoloji Bakanligi Miste-
sar Yardimcisi Hiseyin Rahmi Cetin,
bakanlik olarak makine sektorinin
arkasinda olduklarini ve 2023 yilinda
500 milyar dolar ihracat hedefinin
makine sektord olmaksizin ulasi-
lamayacaginin bilinci ile teknoloji
gelisimini saglayacak her projeyi
destekleyeceklerini belirtti. Etkin-
ligin acilis konusmalarinda son ko-
nusmayi! yapmak i¢in kirstye cikan
Makine ve Aksamlari Ihracatcilar
Birligi Baskani Adnan Dalgakiran,
katma degeri yiksek makineler
Ureten bir Turkiye sanayisinin ortaya
ctkmast icin calistiklarint belirterek,
Birlik olarak teknoloji Ureten her
odagin desteklenmesi gerektigine
inandiklarini soyledi.

SIRA KAZANANLARIN
ACIKLANMASINDA
Konusmalarin ardindan sira kaza-
nanlarin aciklanmasina gelmisti.
Heyecanin doruga ciktigi bu anda itk
olarak akademi kategorisinin birin-
cisi aciklandi. “Saydam Cisimlerin
Cevrimici Uc Boyutlu Taranmasi ve
Kalite Kontrold” projesi ile Yrd. Do¢
Dr. Génen Eren ve Prof. Dr. Aytiil
Ercil 6dullerini almak icin kirslye
ciktiklarinda gozlerindeki seving en
arka siralardan bile izlenebiliyordu.
Ardindan sirasiyla akademi katego-
risinin ikincilik 6dilind “Turkiye nin
ilk Minyatiir Yapay Kalp Pompasinin
Gelistirilmesi” projesiile Dog¢. Dr.

N ERIEWEVRSETTIS
Hirligi fdnziim s

Ismail Lazoglu alirken, Geiinciiliigi
ise “Sanayi Tipi Flok Iplik Makinas
Tasarimi ve Uretimi” projesi ile Prof.
Dr. Ozcan Ozdemir, Prof. Dr. Mehmet
Kanik, Dr. Sibel Sardag ve Ahmet
Genc kazandilar.

Sanayici kategorisinde ise birinciligini,
“Kare Govde Senkron Tork Motoru ima-
lati” projesi ile Hasan Basri Kayakiran
alirken, ikinciligi, “Iki Kafali Alt Eksenli
CNC Yatay Freze” projesi ile kaza-

nan Mustafa Rebil Dirin ise herkesin
gozlerini yasartan bir konusma yapti.
Omriini makine sanayisine adamis
olan Dirin, Turkiye'nin bu ginlere geldi-
gini gormekten biytk onur duydugunu
ve etkinlikte emegi gecen herkese
siikranlarini sundugunu soyledi. Sanayi
kategorisinde tclinclligu ise “28 Servo
Eksenli Transfer CNC Isleme Merkezi
Gelistirilmesi” projesi ile Orhan Bozoklu

Madne vz Nzl s
Hirligi Yonziim Kuruly Uy

ve Gokhan Vargin Gok kazandilar.
Girisimci kategorisinde ise birincilik
6dulind “"Otomobil Siris ve Yaris
Similasyon ve Oyun Kokpiti Donani-
mi” projesi ile etkinligin ilgi odagi olan
Alper Ergen alirken, ikinci “Easy-Cut
Biopsi ignesi” ile Orhan Eren, tciincii
ise "Pamuk Elyafinda Yabanci Madde
(Kontaminasyon) Temizleme Sistemi”
ile Recep Yilmaz ve Osman Babaars-
lan oldu.

“|. Makine ve Aksamlari imalat Tek-
nolojileri Ar-Ge Proje Pazari” Turkiye
makine sektorinin gelecegine iliskin
yeni umutlar filizlendirerek son buldu.
Basarili gecen etkinligin, teknoloji
odakli Gretime yonelme kararliginda
olan makine sektortnin, ilerleyen
yillarda cok daha kapsamli ve ses
getiren ar-ge proje pazarlarina imza
atacaginin gostergesi oldu.
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Dinyanin en biyik endistri
fuari olarak adlandirilan
HANNOVER MESSE’de, gectigimiz
yillarda oldugu gibi yine
MTG riizgari esti. Fuarin her
yanini gevreleyen
“KEY TO SUCCESS” ilanlari ile
basarinin anahtarinin Tirk
makineleri kullanmaktan
gectigi vurgusu yapildi.




dnyanin lider endistri
teknolojileri fuari olan ve
65. yasini kutlayan Han-
nover Messe, 23-27 Nisan
2012 tarihleri arasinda Almanya’da
gerceklesti. Gegtigimiz yillarda “Tikir
Tikir” slogani ile fuara damgasini

vuran MTG, bu yil da "KEY TO SUC-
CESS™ ilanlariile Tirk makinelerinin
basarinin anahtari oldugu vurgusunu
yapti. Havaalaninda baslayan MTG
ilanlari, fuar cevresi ve ana giristeki
dev kulelerde, fuar icerisindeki kip-

lerde ve otobtislerde yer aldi. Ayrica 4.

holdeki MTG standinda Turk makine
sektordnin geldigi nokta ve becerileri
hakkinda katilimcilara ve ziyaretcilere
bilgiler verildi.

MTG'NIN TEMASLARI

Hannover Messe 2012 siiresince rek-
lamlart ile blyik ilgi toplayan MTG'nin
Yonetim Kurulu Uyesi ve Almanya Proje
Sorumlusu Sevda Kayhan Yilmaz ve Y6-
netim Kurulu Uyesi Ali Eren, Ust diizey
Alman yetkilileri ile gorismeler gercek-
lestirirken, dizenlenen basin toplantisi
ile de yabanci basin mensuplarina Tirk
makine sektord hakkinda bilgiler verdi.
Fuarin acilis giintinde Asagi Saksonya
Ekonomi ve Calisma Bakani ve Basba-
kan Yardimcisi Jorg Bode MTG standini
ziyaret ederek Tirkiye ve Almanya ara-
sindaki isbirligini gelistirmek yoniinde
Sevda Kayhan Yilmaz ve Ali Eren ile
gorismelerde bulundu. Fuarin ikinci
gunu ise yabanci ve Tirk basin men-
suplarina yonelik olarak Turkiye makine
sektorini taniticr bir basin toplantisi
duzenlendi. Toplantida Tirkiye makine
sektorinl anlatan bir sunum goste-
rildi ve basin mensuplarinin sorulari
yanitlandr.



3. BUYUK TURKIYE

187 Turk firmasinin yer aldigi Han-
nover Messe 2012'de Turkiye; Cin ve
ltalya'dan sonra en fazla katilimcr ile
Uclncl sirada yer aldi. Turk firma-
larinin fuara gosterdigi yogun ilgi ile
MTG nin reklam kampanyasi birle-
since fuar sliresince Tirkiye etkisi
gozlendi. Turk firmalarindan yetkililer
Hannover Messe'yi endistri alaninda
dinyanin bulusma noktasi olarak
gordiklerini ve var olan musterileri ile
gorusmek, yeni musteriler edinerek
ihracatlarini artirmak icin bu fuara
katildiklarini belirttiler.

ECT ML..L CESC

vEFf

ANA TEMA: YESIiL URETIM

150 bin metrekarelik alanda diizen-
lenen Hannover Messe 2012'nin,

2006 yilindan bu yana gerceklesenler
arasinda katilimci ve ziyaretci yonin-
den en iyisi oldugu belirtildi. Ayrica
2008-2010 arasi duzenlenen fuarlarla
kiyaslandiginda farkli sergi alanlarinin
da acildigr gorildi. Ana temasi “Sir-
durdlebilirlik ve yesil tretim” olan
Hannover Messe 2012'de yesil lre-
timin her yonuyle ele alindigr etkin-
likler dizenlendi. Yesil Uretime gecis
slirecinde sirketlere yardimci olacak
cozimler, slrecler ve tasarimlar hak-

fil

.
.f

MTG standinda diizenlenen
kokteyle yogun katilim oldu.

Diinyanin en biiytik fuar alanina
sahip olan Hannover Messe’nin
2012 konsepti ‘Yesil Uretim’di.

Fuarin ikinci giinii yabanci ba-
sin mensuplarina yonelik ola-
rak Tirkiye makine sektdriinii
tanitici bir basin toplantisi dii-
zenlendi. Toplantida Tiirkiye
makine sektoriint anlatan film
ve sunumun ardindan yabanci
ve Tiirk basin mensuplarinin
sorular1 yanitlandi.

Fuarin acilis giinii Asagi
Saksonya Ekonomi ve Calisma
Bakani ve Bagbakan Yardim-
cis1 Jorg Bode MTG standini
ziyaret ederek Turkiye ve
Almanya arasindaki isbirligini
gelistirmek yoniinde Sevda
Kayhan Yilmaz ve Ali Eren ile
goriismelerde bulundu.

kinda da konferanslar dizenlendi.
Diinya enddstrisinin bulusma noktas
olan Hannover Messe'de gelecek yillarda
da MTG'nin tanitim kampanyalarinin su-
recegine ve bu dev sahnede Tirk makine
sektorlnlin basroll oynamaya devam
edecegine kesin gozuyle bakiliyor.
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4 Hannover Messe’nin en yogun bolgeleri
olan ana giris ve tren istasyonunad giden
yol gzerinde konumlanan kulelerdeki
“KEY TO SUCCESS” ilanlan fuar siresince
dikkatlerin Tork makinesinin izerine
odaklanmasini sagladi.
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Hannover Havaalan dis hatlar
bagaij teslim baliminde MTG
ilanlar yer aldr.
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MTG standinda yiizlerce omuz gantasinin dagitim
yapild:.
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HANNOVER MESSE'YE

167 TURK
FIRMAS|

KATILDI

Diinyanin en biyik
ve prestijli endistri
fuari olan Hannover
Messe'ye bu yil

187 Tiirk firmasi
katldi. Tirkiye; Cin
ve ltalya’dan sonra
en fazla yabanci
katilimer ile Gctinct
sirada yer aldi. Turk
firmalari ile Hannover
Messe 2012'yi ve
MTG'nin tanitim
kampanyalarini
konustuk.



[S ADAMLARINA YAKIN OLMAK iCIiN

HANNOVER MESSE'DE STANT ACTIK

M
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KUDRET CERAN
HANNOVER TiCARET
ATASESI
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Hannover Messe bizim icin ilklerle dolu

bir fuar oldu. Ekonomi Bakanligi olarak ilk
defa bir fuarda stant acarak tlkemizi temsil
ettik. Bunun sebebi Hannover Messe'ye
Tlrkiye'den ¢ok sayida firmanin katilmasi-
dir. Tiirkiye, Cin ve italya'nin ardindan 187
firma ile fuarda katilimcisi en fazla olan
Uclinci Ulke oldu. Konsoloslugumuz sehir
merkezinde, fuar alani ise sehir disinda
oldugundan dolayi firmalarla birebir daha
verimli gorismeler gerceklestirmek icin

bu standi kurduk. Fuar siiresince hem

Tirk hem de Alman is adamlari ile bir
araya gelerek is iliskilerinin gelismesine
katki sagladik. Hannover Messe'de stant
acmamizin bir diger onemli sebebi ise;
Ekonomi Bakanligimizin KOBI desteklerine
onem vermesidir. Bakanligimizin KOBI'lerin
fuarlara katilmasini tesvik etmek icin olus-
turdugu destek paketlerinin de tanitimini
yaparak bu yil 187 olan Tirk firma sayisini
daha da yukarilara cikarmak icin faaliyetler-
de bulunduk.

MTGmin uluslararas, avenada yaphge tanitvm
kampanyalarmn ¢ok faydal oldugu kanaatin-
deyim. Bu yil Hannover Messe'de diizenlenen
reklam kampanyas da bir ¢ok yabanc firmanin
dikkatini cekmis durumda. Ozellikle havaalan
bagaj teslim boliimiindeki MTG reklamlarima ¢ok
begendiklerini soyleyen is adamlary ile goriistiim.
Bu tarz tamtim kampanyalar: sayesinde Tiirkiye
makine ihracatinda olumlu gelismelerin olacag
diisiincesindeyim.

2023 HEDEFINE ULASMANIN YOLU

ALMANYA'DAN GECIYOR

DR. HAKAN AKBULUT
ULUSLARARASI iS VE
POLITIKA GELISTIRME
UZMANI, MTG ALMANYA
DANISMANI, ESSEN ESKi
BASKONSOLOSU

Tarkiye'nin Almanya ile tarihi ve eko-

nomik olarak derin iliskileri bulunuyor.
Almanya'nin Avrupa Birligi tlkeleri icerisin-
deki lokomotif roli g6z oniine alindiginda ne
denli nemli bir partner oldugu daha iyi an-
lasilacaktir. Bu nedenle Tirkiye ile Almanya
arasindaki ticaretin gelismesi adina yapilan
girisimlerin cok yerinde oldugu kanaa-
tindeyim. Turkiye ve Almanya’nin makine
Ureticilerinin isbirligi icerisinde olmasi her
tlkenin yararinadir. Makine ihracatcilarinin
Almanya'yl hedef pazar olarak belirlemesi
Uzerine bu partner Ulke de ne tarz calisma-
lar yapilmasi gerektigine dair danismantlik
hizmeti vermeye basladik. Clinkt MTG ka-
talizor gorevi Ustlenerek Almanya'ya yonelik
makine ihracatinin artmasinda buyuk rol
oynayacaktir. Amacimiz sadece ticari alanda
degil siyaset, akademi ve sanat alaninda Al-
manya ile isbirlikleri gelistirmek. Cok yonlid
calismalar yaparak olusacak planlamalarla
sureklilik arz eden etkinlikler diizenleyecek

ve Turkiye ile Almanya'nin daha gtcld iliski-
lere sahip olmasini saglayacagiz.

2023 yili icin 500 milyar dolar ihracat hedefi
belirleyen Turkiye'nin bu hedefe ulasabil-
mesi icin Almanya ile cok daha fazla ticaret
yapmasi gerekmektedir. iste bu dogrultu da
planlanan calismalar uygulamaya gececek
ve Ulkemizin Almanya ile olan ticari faaliyet-
leri daha da gelisecektir.
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‘KEY TO SUCCESS” SLOGANI

DAHA BASARILI

ALPAGUT ERSEN
ENTIL ENDUSTRi
SATIS VE PAZARLAMA
MUDURU

Hannover Messe, ihracat yapma kaygisi
tasiyan ve stratejilerini bu yonde belirlemis
firmalarin mutlaka katilmasi gereken bir
fuar. Ayni zamanda var olan musterileri-
mizle gérismek icinde bulunmaz bir firsat.
Bu nedenle Hannover Messe’ye katilmaya
devam edecegiz. Gecmis yillara gore gerile-
me gozlemlesek de hala dinyanin en biytk
endistri fuari burasi ve bizim icin Hannover
Messe’de olmak bir zorunluluk.

“Tikwr Tikwr sloganim yurtiginde izleme sansun
oldu ve ¢ok begendim. Ancak yurtdisinda bu

slogaran anlasilmast oldukga giig. Bu nedenden

atiiric “KEY TO SUCCESS” slogann daha
basariy oldugunu diisiiniiyorum.”

“TIKIR TIKIR" DAHA ETKILI
BiR SLOGANDI

-
|
i
ALTAY BURKUTOGLU
FERRO DOKUM

GENEL MUDUR
YARDIMCISI

Dokimciiler arasinda bu fuara katilmak
bir gelenek olmus. Amacimiz yeni muste-
riler bulmanin 6tesinde ihracat yaptigimiz
firmalarla birebir gorismeler gerceklestir-
mek. Boylelikle gliven tazeliyoruz. Diinya-
nin her yerinden profesyonel ziyaretci ve
katilimcilarin burada yer almasi Hannover
Messe'yi cekim merkezi kilmis durumda.
Dokimcilik alaninda gelismek isteyen bir

firma iseniz mutlaka burada yer almalisiniz.

Bizlerde bu bilingle hareket ederek fuar da
kendimizi gosteriyoruz.

“KEY TO SUCCESS” ilaninda vyer alan anah-
tar gorselinin ay yildizl figiir icermesinin dogru
olmadigr kamisindayim. Zaten ilanlarda Tiirk
makinesi vurgulaniyor. Globallesen diinyada
bayrak kullanmak iyi bir fikir degil. Ayrica “Ti-
kur Tukar” slogani yabancilarin zihinlerinde yer
etmisti. Simdi bu sloganan degistivilmesi dogru
olmams.

MTG, TURKIYE
GUCLUDUR
KODUNU
YAYIYOR

’ I KATILIM
.

GAGRI BiRCAN
HASCELIK
IHRACAT MUDURU

Sanayicilere hammadde satan bir
firma olarak Hannover Messe'ye
katildik ve verimli bir fuar gecirdik.
Avrupa Birligi tlkelerinden gelen zi-
yaretcilerle is baglantilari gelistirme
firsatini yakaladik. Ozellikle makine
ve yedek parca Ureticilerinin stan-
dimiza yogun ilgisi vard. Ilerleyen
yillarda da Hannover Messe’de yer
almak niyetindeyiz.

MTGnin reklam galismalarim fuarin
her yammda gordiik. Ulkemiz makine
sanayisinin bu denli bagarily bir sekilde
tamtilmase insanlarm beynine Tiirkiye
makine tireticileri gligliidiir ve kaliteli
mal tiretirler kodunu yerlestiriyor. Bu
anlamda ¢ok faydali bir tanitvm kam-
panyast oldugunu diisiiniiyorum.




OTOBUSLERE MTG ILANLARI FUARIN HER

VERILEN YANINDAYDI
ILANLAR COK
ETKILIYDI e i atraton b B

Bu nedenle Hannover Messe'ye katilarak
yeni is baglantilari kurmak istiyoruz. Bu
anlamda fuardan oldukca faydalandigimiz
soyleyebilirim. Hannover Messe'ye gelen
ziyaretcilerin profesyonel yapisi ve fuarin
her endustri dalina hitap etmesi basariya
ulasmamiza katki sagladi.

MTGwin Tiirk makinesinin tanitvme adina
yapmas oldugu ¢alismalarm ¢ok yerinde ve
faydal oldugunu diisiimiiyorum. lanlar fuarm
her yarana yaylmasti. Ancak bu tanatvm kam-
panyalarimn yam sira Avrupa dilkelerinden i
adamlarimdan olusan bir heyet organizasyonu
yapumasoun da faydali olacag kanaatindeyim.

ESAT TOPRAK .
. I KATILIM .YAKUP ZERE N!.AK.INA
IHRACAT MUDURU

ERDOGAN KUGUKSERVi
DOGANER MAKINE
GENEL MUDUR

Bitln fuarlarin faydali oldugunu
distniyorum. Fakat Hannover
Messe’'nin ayri bir 6zelligi var.
Clnku bu fuar bir diinya sahnesi. 1 1 = 5 1
Endustri alanindaki tim gelisme- (; IN IN ONUNE G ECTI
leri takip etmenin mimkdiin oldugu
tek yer. Bu tarz nokta fuarlar saye-
sinde dis pazarlardaki varligimizi
pekistirirken yeni gelismelerden de
haberdar oluyoruz. Ayni zamanda
yeni musteriler bulmak icin bura-
dan daha iyi bir fuar yok. Hannover
Messe alternatifsiz oldugu icin ge-
lecek senelerde bu fuara katilmak
istiyoruz.

TURKIYE, PARTNER ULKE

Hannover Messe oldukca istikrarli bir
yapiya sahip. Katilimci ve ziyaretcilerin
yogun ilgisine sahit oluyoruz. Bu nedenle
bu fuara her zaman katilmak arzusundayiz.
Fuarin bizim acimizdan iki 6nemli faydasi
var. Birincisi ihracat yaptigimiz misterile-
rimizle toplantilar gerceklestirmek, ikincisi
ise yeni musterilere ulasarak is baglantilari
gelistirmek. Bu iki amacimiza her sene
ulasabiliyoruz. Hannover Messe bu imkan-
lari firmamiza sundugundan 6tird oldukca
basarili bir organizasyon.

MTG ilanlarima fuarin her yerinde
gordiik. Tiirk makinelerinin bu sekilde
basarily tavatimn yapilmas: hem
islerimize fayda sagleyor hem de bizler:
gururlandvrryor: Ozellikle otobiislere
verilen ilanlarm ¢ok basarily oldugunu
diigiiniiyorum. Ciinkii otobiisler siirekli
Suar alana iginde dolastr ve yabanc:
konuklarin zihnine bu ilanlar kazind.

“KEY TO SUCCESS” ilanlarim ¢ok basanl
buldum. Bu ilanlar sayesinde Tiirkiye partner
tilke Cin’in bile oniine gegti. MTGnin bu
tamtrm kampanyalar sayesinde kendimizi daha
giiclii hissediyoruz. Hannover Messe gibi biiyiik

2

GOK.HAN. Tl.".RNAI'I bir organizasyonda var olmak MTG'nin ne
GEDIK DOKUM kadar basanly oldugunu gosteriyor.
VE VANA

DIS TICARET MUDURU




=
L
()
s
H )
O

[LANLAR TRENLERDE DE

OLMALIYDI

KAMILBUKE
HEMA METAL DOKUM
PAZARLAMA MUDURU

Hannover Messe'yi bir semt pazari gibi
distinmek lazim. E§er pazarci tezgahini bir
hafta agmazsa miusterileri “ne oldu?” diye
merak eder. ikinci hafta agmazsa alisverisi
keserler. Hema olarak Avrupa’da taninan
bir firmayiz. Misteri bulmaya ihtiyacimiz
yok. Fakat ayni semt pazarcisi gibi her sene
bu fuarda yer alacagiz. Misterilerimizin
guvenini kirllmamasi bizim acimizdan cok
onemli. Burada bulunmamizin sebebi is
baglantisi gelistirmekten ziyade gosteri
odakli.

MTGnin tantum kampanyalar, Tiirk makine
sektorii agisindan ¢ok degerli. Bu reklamlar
sayesinde gelisen sanayimiz ywrtdisinda daha
tanimr oluyor. Fuarm her yanmda ilanlan
gordiim. Ozellikle otobiislerdeki reklamlarm
amacma ulagtgr kanaatindeyim. Fakat gegen
sene oldugu gibi fuar alanwn oniine kadar
gelen trenlere de ilan verilseydi daha basarily bir
tamitvm kampanyasina imza atlmis olurdu.

MTG ILANLARI ZIYARETCILERI
TURK FIRMALARINA YONELTIYOR

MAHMUT YUKSEL
USTEK MAKINA
FINANS MUDURU

Hannover Messe'ye Avrupa llkelerine ihra-
catimizi artirmak icin katildik. Firma olarak
gordigimuz ilgiden memnunuz. Gittigimiz
her tlkede Tirkiye imajinin giclendigini
gozlemliyoruz. Bizler de bu imaja katki
sunmak icin Uretimlerimizi en iyi sekilde
yaparak ihrac etmek istiyoruz. Hannover
Messe bu anlamda bizim icin degerli bir
fuar olacak. Gelecek yillarda da bu fuara
katilmaya devam edecegiz.

MTG ilanlar havaalawmdan baslady ve fuarm
dise ve iginde devam etti. Hem govsel olarak hem
de verdigi mesaj agisindan ilanlarin ¢ok basarl
oldugunu diigiiniiyorum. Ulkemizin tanitim

ve makine sektoriomiiziin imajinn giiglenmest
igin bu tarz tamatom kampanyalarma her daim
ihtiyacvmiz var. MTGyi kutluyorum.

“TIKIR TIKIR’
REKLAMLARI
DAHA
SADE VE
ANLASILIRDI

MARi YANCI
INTERSONIK
GENEL MUDUR
YARDIMCISI

Oldukca yogun bir fuar yasadik.
Avrupa ve dinyanin dort bir yanin-
dan ziyaretciler ve katilimcilarla
gorisme sansimiz oldu. Hanno-
ver Messe 2012'de amacimiza
ulastigimizi soyleyebilirim. Yeni is
baglantilari gelistirmenin yani sira
mevcut misterilerimizle iliskileri-
mizi glclendirdik.

“KEY TO SUCCESS” slogann ¢ok
anlagiler olmadiguma diisiiniiyorum.
Ayni zamanda ilanlar: fazla renkli
karmagik buldum. Gegen sene yapilan
“Tikwr Tikwr” kampanyasin daha sade
ve anlasilr oldugunu diistiniiyorum.
Ancak bu tamatom ¢alismalarimn yapil-
masvun her zaman fayda sagladigin-
dan da eminim.




MTG'NIN

DEGERI
GELECEKTE
DAHA 1YI
ANLASILACAK

MEHMET ALi ACAR
ARDEMIR
YONETIM KURULU BASKANI

Hannover Messe’'de kendi riin-
lerimizi sergilerken ayni zamanda
rakiplerimizi de takip etme sansini
buluyoruz. Dinyanin bittin endistri
Uretimi bu fuarda oldugu icin ken-
dimizi ne yone dogru gelistirmemiz
gerektigine dair doneler topluyoruz.
Tabi ki en onemli amacimiz yeni
musteriler kazanmak. Ancak mevcut
musterilerimizle de iliskilerimi-

zi glclendirmek adina Hannover
Messe'den faydalaniyoruz. Tirk do-
kiim sanayicileri olarak Avrupa Birligi
Ulkeleri arasinda dordincu sirada
yer aliyoruz. Birinci siraya yiikselmek
icin daha fazla fuara katilmali ve

yeni is kontaklari gelistirmeye 6nem
vermeliyiz.

MTG ilanlarm gorsel olarak gok begen-
dim. Aym zamanda ilanlarn yerleri ¢ok
wy segilmisti. MTG, cocuklara okumay
soktiiven bir dgretmen gibi su anda dig
pazarlar, Tiivk makinesi kalitelidir algise
ile dolduruyor. Nasul bir ogrenci okumay
bir anda soker; iste bu ¢aligmalarin mey-
vest de bir anda alimmaya baslanacak.
Iste 0 zaman MTG nin ¢alhsmalarmm
degert daha iyi anlasilacak.

MTG ILANLARI
GOZ ALICIYDI

’ B KATILIM
.

METIN YUSUFOVIG
DiRINLER
SATIS TEMSILCISi

Tirkiye dokim sanayi diinyada hatiri sayilir
bir noktaya ylkseldi. Bizlerde dokimcilik
alaninda yeni is baglantilari gelistirmek icin
Hannover Messe'ye katiliyoruz. Bu yilda
fuardan olduk¢a memnunuz. Her zaman ki
gibi hareketli ve yogun glinler geciriyoruz.
Ziyaretci profilinin profesyonel olmasi fuarin
en 6nemli artisi. Amacimiz sadece misteri
bulmak degil. Hannover Messe'ye katilmak
bizim icin bir gelenege donlsmus durumda.
Misterilerimiz bizi burada goriince glven-
leri devam ediyor.

MTG ilanlarim havaalamindan baslayarak
takip ettim. Bagaj teslim boliimiindeki ilan ¢alis-
masvn ¢ok etkili oldugu kanaatindeyim. Ayrica
Sfuar igesindeki kuleler, kiip ilanlar ve otobiis
giydirmeleri ¢ok basarily olmus. Bu ilanlarin
[fuar siivesince ziyaretgi ve katilmailarm ilgising
¢ektigine eminim.

MTG, BIR ADIM ONDE

OLMAMIZI SAGLIYOR

NUR CABUK .
EMAS ELEKTROTEKNIK
IHRACAT UZMANI

Her yil ayni yerde Hannover Messe’ye
katiliyoruz. Artik bu fuarda koklestigimizi
soyleyebilirim. Ziyaretciler cok profesyonel
ve bu sayede zamanimizi verimli bir sekilde
kullanabiliyoruz. Orta Avrupa ve iskandinav
tlkelerinden gelen talepler var. Bu talepleri
dogru bir sekilde degerlendirirsek ihracat
agimizi gelistirerek bir basariya imza atmis
olacagiz.

MTGwin potansiyel teskil eden cesitli iilkelerde
tamitvm kampanyalar yiiriitmest islerimize fayda
saglyor. Ciinkii Ttivk makinelerinin tamtiminn
yapudigu bir dilkede bir advm onde oluyoruz.




MTG SEKTORUMUZU ILERIYE

TASIYOR

NURAN KURSUNEL
GOKTEPE

KURSUNEL KALIP

DIS TICARET SORUMLUSU

Hannover Messe'ye gectigimiz senelerde
milli katilim organizasyonu ile gelmistik.
Ancak o zamanlar kendi Gretimimize iliskin
hollerde yer alamiyorduk. Bu nedenle bi-
reysel katilma karari aldik. Zaman gectikce
fuarin kiclldiglni gozlemliyoruz. Ancak
yine de merkez bir fuar olmasi sebebiyle
Hannover énemini koruyor. Biliyoruz ki yeni
misteri edinebilecedimiz en dogru yerdeyiz.
ilerleyen yillarda da Hannover Messe'ye
katilmaya devam edecegiz.

MTGwin tantvm kampanyalar: sektorivmiiziin
ilerlemesine katku saglyor. Birlikle hareket eder-
sek Ttirk makine sanayisi daha giiglenecektir. Bu
nedenle tiim makineciler MTGnin ¢alismalari-
na destek olmali ve diinyada daha da ethin bir
sekilde sesimizi duywrmalyyiz.

MTG SEKTORUN IMA]JINI
GUCLENDIRIYOR

SENEM YENERER
MAKTEL MAKINA
iIHRACAT SEFi

Hannover Messe ziyaretcilerin cok yogun
geldigi bir fuar. Bizler de faydali is iliskileri
gelistirme firsati bulduk. Bu fuari 6nemi
diinya enddistrisi icin bir bulusma noktasi
olmasindan kaynaklaniyor. Yeniihracat
pazarlari bulmak icin mutlaka gelinmesi
gereken bir mecra.

MTGnin yurtdisi tanitvm kampanyalar,
sektoriin kalite imajim giiglendiriyor: Ilerleyen
yllarda da bu tavatim kampanyalar: mutlaka
devam etmeli.

TURKIYE'YI
PARTNER

ULKE
SANDILAR

Pl

m

SINAN DOGAN
ATAY MAKINA
PAZARLAMA VE DIS
TICARET MUDURU

Hannover Messe diinyanin en yer-
lesik ve bilinen fuarlarindan biri. Bu
fuar iyi ya da koti olsa da katilmaya
devam etmek zorundayiz. Ciinki bir
gelenegdi devam ettiriyoruz. Yeni is
baglantilari dahi gelistiremesek var
olan musterilerimizle gérismek de
bizlere yetiyor. lhracat yapmak iste-
yen firmalarin bu fuar yer almasi icin
devlet tesviklerinin daha iyi anlatil-
masi gerekiyor. O zaman ¢ok sayida
Turk firmasi Hannover Messe'ye ge-
lecek ve diinya pazarindan aldigimiz
pay artacaktir. ihracat rakamlarimiz-
da ayni oranda yikselecektir.

Bazi yabancr konuklarimiz “Bu sene
partner dilke siz misiniz?” diye sordular.
MTGnin ilan ¢alismalar iste bu

denli ethkili olmus. MTG’nin tanitum
kampanyalar: sayesinde fuara gelen
insanlarm algise olumlu manada
degisiyor. Tiirk makinesinin kaliteli
olduguna dair izlenimlerle dilkelerine
doniiyorlar. Sektoriimiize bundan daha
biiyiik bir katke sunulamaz.




MTG, BIZLERE

GURUR
VERIYOR

TARKAN AGAR
SILVAN SANAYi

SATIS VE PAZARLAMA
MUDURU

Hannover Messe'ye gelen ziyaret-
cilerin profesyonel olmasi bu fuari
onemli kiliyor. Vaktimizi cok iyi bir
sekilde degerlendirip yeni is ilis-

kileri gelistirme firsati buluyoruz.

Bir diger dnemli etken ise dinyanin

her noktasindan gelen misterileri-
mizle bu fuar sayesinde toplantilar
yapabiliyoruz. Gecmis senelerde
oldugu gibi hareketli ve memnun
edici bir fuar gecirdik. ilerleyen
yillarda da Hannover Messe'ye
katilmaya devam edecegiz.

MTG reklamlar: adeta bir govde
gosterisi olmugs. Bu tamitim kampan-
yalar bizleri gururlandvriyor. Ayrica
kalitemizi anlatmak i¢in kat etmemiz
gereken yolun kisalmasin saglyor. Bu
reklam galismalarin da emegi gegen
herkese siikranlarmma sunuyorum.

MTG YAPAR, FIRMALAR

ZEKERiYA KIYLIK
HISARLAR

YURTDISI PAZARLAMA

YONETICiSi

Hannover Messe'ye katilan Turk firmalari-
nin sayisi her gecen yil artiyor. Bu durum
Tirkiye'nin canli ekonomisinin ve gelisen
yapisinin bir géstergesidir. Ancak Ulke-
mizdeki blylmeye paralel olarak Avrupa
ekonomisinin de canlanmasi gerekiyor.

0 zaman daha fazla ihracat yapabiliriz.
Almanya gibi Avrupa Birligi'nin lokomotifi
olan bir tilkede Turkiye makine sektorinin
kendini gostermesi gerekiyor. Bunun yolu
da fuarlardan geciyor. Hannover Messe bu
nedenle cok degerli bir fuar. Firma olarak
Hannover Messe’den her zaman fayda
sagladik. ilerleyen yillarda da bu durumun
devam edecegini dislintyorum.

MTGwin tanitvm kampanyasin fuar igerisin-
deki yaygimhgr ve kullamlan gorsellerin canhlign
bizleri ¢ok etkiledi. Ancak bu reklam ¢alismalar-
nmin ardina doldurmak gerekiyor. Bunu yapacak
olan da MTG degil, Tiirk makine firmalarido:
MTG imajmuz gliglendirivken kalitesiz tivetim
yapan firmalar imajimize bozmamalr.

[LAN YERLERI COK iYi

SECILMIS

ZEYNEP GORUH
CETA MAKINA
TEMSILCILIK YETKiLisi

Hannover Messe'nin cok biytk bir fuar ala-
nina sahip olmasinin avantajlari saymakla
bitmez. Ornegin diinyanin her yanindan
ziyaretcileri cekmesi ve endUstri alanindan
aradiginiz her sektori tek bir fuar alani
icerisinde bulmak gibi... Ancak bu blyik-
likten dogan dezavantajlar oldugunu da
distnityorum. Buraya gelen profesyonel
bir ziyaretci nokta atislari yapmak zorun-
da. Clnkd tim fuari dolasmasi mimkin
olamaz. Bu bence fuarin dezavantaji.
Ancak Hannover Messe yine de diinyanin
en onemli endistri fuari olma 6zelligine
tasiyor. Bizler de bu fuardan olabildigince
faydalanma gayretindeyiz.

MTG ilanlarima fuarin her yananda gordiik.
Oldukga dikkat cekici ve basarily bir tanitim
kampanyasi olmus. Hanlarm yer segimleri de
¢ok yerinde. Bu govsellikte ve konumdaki ilanlar
asla gozden kagmaz.
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lK-SODEX

ZU1Z

ZAFER CAGLAYAN
TARAFINDAN AGILD!

Iklimlendirme, Tesisat
ve Sogutma Fuari

(ISK - SODEX 2012),
2-5 May:s tarihleri
arasinda Istanbul Fuar
Merkezi’'nde diizenlendi.
Fuarin acilisi Ekonomi
Bakani Zafer Caglayan
tarafindan yopﬂgl.




annover-Messe Sodeks
Fuarcilik tarafindan
dizenlenen ve dort gin
stren fuarin acilisini

Ekonomi Bakani Zafer Caglayan yapti.
Acilisa Tiirkiye Ihracatcilar Meclisi
Baskani Mehmet Biiyiikeksi, iklimlen-
dirme Sanayi Ihracatcilari Birligi Bas-
kani Zeki Poyraz ve Hannover Messe
Sodeks Fuarcilik Yonetim Kurulu
Baskan Yardimcisi Murat Demirtas
da katildi. Fuari yerli ve yabanci 80 bin
Kisi ziyaret etti.

11 salonda ve yaklasik 55 bin met-
rekarelik alanda dizenlenen ISK -
SODEX 2012, iklimlendirme, tesisat
ve sogutma sektoriinde diinyanin
dclncd, Turkiye'nin ise tim sektorler
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icinde en biyik fuari olma dzelligini
tasiyor. Bin 300°Un Uzerinde firmanin

katildigi ISK- SODEX yabanci alim
heyetleri sayesinde ciddi is baglantila-
rinin olusmasi sagland.
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“ENGELLERI KALDIRIYORUZ"

ki yilda bir diizenlenen ISK-SODEX,
yurt disina acilmak ve uluslararasi
isbirliklerini gelistirmek isteyen Tirk
firmalari ile Turkiye'nin bulundugu
bolgede etkili olmak isteyen uluslar-
arasi kuruluslarin en énemli is ve
pazarlama platformu niteligini tasiyor.
ISK-SODEX 2012'nin acilisinda ko-
nusma yapan Ekonomi Bakani Zafer
Caglayan; “Eski bir sanayici olarak
fuarlara katilmayi 6nemli buluyorum.
Sizin fuarinizi da ayrica 6nemsiyorum.
1979 yiinda Universiteden mezun olur-
ken bitirme tezi 1sitma-sogutma-hava-
landirma olan birisi olarak buradayim.
Sektdre inaniyorum ve giveniyorum.
Din gece Dubai’den gelmeme ve bugiin
Bakanlar Kurulu olmasina ragmen yine

de buraya geldim” dedi. Turkiye'nin
ihracatla biyime modelini sectigini
belirten Bakan Caglayan; "Devlet artik
ekonomiden ciktr. Girisimciye yol goste-
ren, engelleri kaldiran bir grayder gibi
hareket ediyor™ diye konustu.

Tdm dinyada I1sitma, sogutma ve
havalandirma cihazlarina olan tale-
bin glin gectikce arttigini soyleyen
Hannover-Messe Sodeks Fuarcilik
Yonetim Kurulu Baskan Yardimcisi

ve Genel Mudurl Murat Demirtas ise
“Turk iklimlendirme sektort din-
yada soz sahibi olmaya basladi. Son
dokuz yilda ihracatimiz yedi kat artis
gosterdi. Sektorin 2002 yilinda 630
milyon dolar olan ihracati 2011 yilinda
4.5 milyar dolara yikseldi. Bu ciddi bir
basaridir” dedi.




“URETIMIMIiZiIN YUZDE 5’
BURADAKI SEGMENTLERLE iLGIiLi:

AMA FUARIN 1/571 BiZl

M

POMSAD ONCEKi BASKANI VE MAKINA IHRACATCILARI BiRLIGi BASKAN
YARDIMCISI KUTLU KARAVELIOGLU'NUN SODEX FUARI HAKKINDAKI
DUSUNCELERINI OGRENDIK.

Sodex’te hangi makineler agirtiktadir,
sektorin hangi alanlarina hitap
ediyor?

Kiresel notasyona gore degerlendi-
rirsek, esasen bu fuar sihhi tesisat ve
HVACR alt sektorlerinin bir fuaridir;
oyle baslamistir; ama zamanla pompa
ve vana alt sektorleri de burada

asli unsurlar olmuslardir. HVACR,
“Isitma”, “havalandirma”, "klima

yani iklimlendirme” ve “sogutma”
demek; yani dort ayri makine seg-
menti; toplamda 22 makine segmenti
var. Bu fuarda isitma, havalandirma
ve sogutmanin, iklimlendirme ile
ortisen kisimlarini gériyoruz. Yoksa
binlerce baska uygulamasi var isitma
ve sogutmanin, agirlikli olarak da
endustriyeldir. Sihhi tesisat dedigi-
miz alana bakinca da, icinde, diger
bir cok sektdorde de oldugu gibi, kalbi
diyebilecedimiz pompalar ve vanalar,
elbette onlar da kismen var. Kumanda
ve elektrikli sistemler bir baska alan.
Zaten boyledir, yasamla ilgili kon-

for sartlarini tek bir segment yerine
getirmez. Bitin segmentler, bitin
segmentlerle kesisirler. Altyapida da
boyledir; barajlar, icme suyu ve ka-
nalizasyon aritma tesislerinde, sehir
sebekelerinde. Ornegin; pompalar,
vanalar ve sair mekanik techizat agir-
Liktadir. Ama orada da isitma, hava-
landirma, iklimlendirme ve sogutma

yapilir.

Pompa ve vana segmentlerinin asli
unsur olmasindan kastiniz nedir?

Bu fuar 11 hold de dolduruyor. Yer
sorunu var, daha fazla buyuyebilir
kolaylikla; cinkU uluslararasi bir ni-
teligi var. Cok fazla yabanci imalatci
burada mal sergiliyor; bu da cev-
remizden ziyaretgileri cekiyor. Yani

ithalata da, yabancilarin ihracatina
da katkida bulunan bir organizas-
yon; ama baska tirli de yapamazsi-
niz. Yersizlik hem fiyatlara yansiyor,
hem de katilimci firma sayisini
sinirlandiriyor. 55 bin metrekare yer
kiralaniyor; pompa ve vana imalat-
cilarimiz ve bir miktar da ithalatcr 2
holl kapatiyorlar ve diger hollere ta-
siyorlar. 11 bin metrekare civarinda
bir yer kiraliyoruz, 1/5'i fuarin. Asli
unsur, tam da uygun tariftir.

Pompa ve vana segmentlerinin
iklimlendirmeyle iliskisi nasildir?
Bunu segmentlerimizin kesisimi ola-
rak ele alalim, pazar paylarimiza gore
cok net ortaya koyabiliriz. Toplam
Uretimimize baktigimizda, bunun ytiz-
de 3-5'i iklimlendirme sistemlerinde
kullanilan pompa ve vanalar icindir,
dinyada da aynen boyledir. Sulama,
drenaj ve altyapidan yiizde 15-20
gelir; sanayiden yizde 40-45 gelir.
Prosesten, enerjiden, demir celikten,



madencilikten de geri kalani gelir. Ne
Isitma, ne sogutma, ne havalandirma,
ne de pompa-vana sektorli SODEX'te
sergilenebilen kisimlariyla degerlen-
dirilemez. Bizim Urlnlerimiz, burada
gorulebilenin 20 katidir. Pozitif dep-
lasmanli pompalar var, pistonlu, disli
pompalar var; kendi baslarina bir dev
segment. Genel algl sadece santrif{j
pompalar tUzerine oturuyor. Vanada
da oyle, piyasada gordigimuiz veya
binamiza takacagimiz strguild veya
kiresel vanalar disinda vana yok sani-
yoruz. Duslntn, 15 bin litre/saniye su
basan pompalari, 100 tona variyor bir
pompa; 4 metre capindaki vanalari,
bizim asil isimiz konutlarin disinda-
dir. Daha yag, gaz ve yakit pompalari,
kimyasal pompalar, sicak su, cevrim
pompalari var. Vanalari da 6zel elbet-
te. O kadar genis ki. Zaten, diinyada
en cok dretilen iki makina, pompa ve
vanadir. Her yerde, her makinada, her
insaatta, her tesiste, sivinin oldugu
her yerde olmak zorundadirlar. Yani,
biz kendi basimiza bir segmentiz, alt
sektorlz, sektoriiz, her nasil tabir
ediyorsaniz; sdylemek istedigim bu.
Su anda, iki birlik altinda birden yer
aliyoruz; bizim gonlimizden gecen
bir sey degildi; ama biz bunu faydaya
cevirecegiz Umidindeyim.

Diinyada pompa vana segmentleri
nasil yapilanir?

Pompa ve vana ayrilmaz iki drin.
Gelismis ulkelerde bu iki sektdr
umumiyetle ayni drgitlerin catisi al-
tinda olur; dernekleri, federasyonlari
birdir. Dilleri birdir, teknolojik gelisme
paraleldir. Muhataplari, misterileri ve
tedarikgileri birdir. Kiresel semsiye
orgutleri de neredeyse ayni durum-
dadir. POMSAD da ayni yollardan
gecerek buglnki durumuna ve temsil
erkine ulasmistir. POMSAD Baskani
bir yildir Avrupa Vana Sanayicileri
Dernegi Baskanidir. Bende on yildir
Avrupa Pompa imalatgilari Dernegi
Yonetim Kurulundayim. Avrupa der-
neklerindeki glcld temsil, sorunsuz
mali yapi ve genis uzman kaynagi bu
sayededir. Bir glincel gelisme, daha
gicli ve etkin orgtler olabilmek icin,
bu ikisine kompresor segmentinin de
dahil oluyor olmasidir. Kompresor de
gaz basan bir pompadir neticede, tek-
nik veya konstriktif olarak da benzer-
likler vardir. Fransizlar bunu gecen

yil yapti. Almanlarda, makina sektoru
hicbir sekilde bolinmez, tek bir yapi
altinda bitin segmentler orgditle-
nebilmistir, o yizden de fevkalade
basarilidirlar.

ihracatc birlikleri icinde pompa
vana segmentlerinin yerini nasil
degerlendiriyorsunuz ?

84. pozicinde yer alan her sey maki-
nedir. Fakat, makine sektorl o kadar
genis ve o kadar biylk bir misyona
sahiptir ki, uzmanlasma kacinilmaz-
dir. 2023'te 100 milyar dolar demek,
hi¢c hata yapmak Liksimuz yok
demektir. Ne segmentlerin yapilan-
masinda, ne drgitlenmesinde, ne de
uyumunda. Pompa ve vana ihracati-
miz 700 milyon dolar, 2023 hedefimiz
6 milyar dolar, cok ciddi bir hedef.
Ihracatci birliklerimizin yeniden yapi-
landirilmasi, daha dogrusu sorumlu-
luk alanlarinin yeniden belirlenmesi

calismalarinin yiritildigu biliniyor.
Bu calismalari fevkalade onemli
buluyorum ve kisa sirede tamamlan-
masini umuyorum; uzadikca enerji
kaybedecegiz, yorulacagiz. Belki de
akamete ugrayacak. Neticesi 6nemli-
dir, elbette blyuk yarar hedeflenmek-
tedir; ama bu konunun bir an evvel
netlesmesi ve spekile edilemeyecek
sekilde ele alinmasi, neticesi kadar
onemlidir. Her sektdrin birden fazla
birligi olmasinin faydasindan c¢ok za-
rari gurdlmus olmali ki, bunlar tartisi-
liyor, bazi adimlar atiliyor. Cok birligin
faydalari ancak bdlgesel olabilir diye
dustniridm. Siyasi bir konu oluyor
neticede, benim isim hic degil. Ama
tek birlik olmanin, kaynak ve zaman
israfini ortadan kaldiracagi tabiidir.
Daha onemlisi, uzmanlasmadir; zaten
zor bir hedefimiz var, duracak degiliz;
ama parcali yapr glicimizi boluyor,
hizimizi disUruyor.
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ARCAN HACIRAHIFOGLU
DOGUS VANA
FABRIKA MUDUR
YARDIMCISI

MTGnin kampanyalarim genel
olarak faydaly bulwyorum. Fakat
bildiginiz gibi makine ¢ok genis

bir kavram. Bu noktada ozellikle
sektovel bazl tavatom kampanyalar
da diizenlense gayet basarly olur:

j =
HUSEYiN M. YUKSEL
ISKID .o .o oo
DERNEK MUDURU

MTG, diizenledigi reklam kampan-
yalar ile makine sektoriiniin sesini
tiim diinyaya duywruyor. Reklam
kampanyalarimm ilerleyen donemde
alt sektorlere inmesinde fayda
olacagr kanaatindeyim. MTGnin
uluslararas: fuarlarda ISKID’e yer
vermesinin de ¢ok degerli oldugunu
diigiiniiyorum.

MTG'NIN
TANITIMLARI ALT
MAL GRUPLARINA
DA INMELI

ISK-SODEX Fuar1, Pawex ile
birlikte sektoriin en 6nemli iki fuar
organizasyonu. Biz her iki fuara
da muhakkak katiiyoruz. Ustyapi
ve altyapi tirtinlerinde igneli
vanalar, balans vanalar 6zellikle
ragbet goren Urtinlerimiz. Bu fuar
dolayisiyla; miiteahhitler, proje
firmalar, belediyeler gibi kamu

ve 0zel sektérden pek ¢cok yeni
misteriyle temas kurma imkan
buluyoruz. Ayni zamanda bu fuar
eski miisterilerimizle de tekrar

bir araya gelme firsat1 sagliyor.
Firmamiz sektoriinde TURQUM
sertifikas1 almaya hak kazanan

ilk firma. Yurtdis1 ihracatimizda
TURQUM sertifikasinin pek ¢cok
avantajini goriiyoruz, bu bizim i¢in
biiytik bir destek.

AYHAN EREN

ERENSAN o
YONETIM KURULU UYESI

MTGnin tavatom kampanyalarimmn
¢ok basanily oldugunu diisiiniiyo-
rum. Uluslararas: pazarlarda Tiirk
makinesi kalitelidir algisinan yayil-
mas thracatin artmasim dogrudan
etkileyecek bir unsurdur:

FARUK AKPINAR FAF VANA SIRKET MUDURU
MTG, “TIKIR TIKIR’I HERKESE EZBERLETTI

ISK-SODEX Fuari civardaki tilkeleri de kapsayan bir
nitelige kavustu. Gerek tanitim organizasyonlari,

bekliyorum.

gerek firmalarin fuara yaklasimlari ve diizenleyici

sirketin caligmalariyla bu fuar ¢oktan ulusal
olmanin 6tesine gecti. Ben bu durumdan gayet
mutluyum. Sektdriimiiz icin bu fuar Frankfurt ve
Milano’daki fuarlara alternatif bir organizasyon
haline geldi. {Ik giin belli bir yogunluk olmasina
ragmen, genel olarak sakin bir ortam vardu.

MTG, iSKID'E
ONEMLI
DESTEKLER
SAGLADI

ISK-SODEX Tiirkiye'nin en biiytik
ve etkili, diinyada da ilk tigte

yer alan ¢ok 6nemli bir fuar
organizasyonu. Fuar merkezine
sigilamamasi gibi durum yasaniyor,
ekler yapilarak yogun talebe cevap
verilmeye ¢alisiliyor. Sektordeki
yeniliklerin sergilendigi ve uluslar
arasi katilmin her gegen y1l daha
da arttig bir ortam s6z konusu.
Cin’den ABD’ye bir¢ok farkl
iilkeden yabanci alim heyetleri
burada sektor temsilcileriyle
temas kurma imkanini buluyor.
Bunun yani sira yurt icinden ilgi de
olduk¢a memnun edici diizeyde.
Biz de ISKID olarak fuar siiresi
boyunca TOBB'un isbirligiyle
ogrenci ziyaretleri organize ettik.
Hafta sonu ziyaretci sayisinin daha
da artmasini bekliyorum.

KEREM GUCLU

SUMP POMPA
ENDUSTRIYEL PROJE
VE POMPALAR SATIS
DEPARTMANI

MTGnin kampanyalar: genel
anlamda basaril ve akilda kalicy
isler. Ama sektorel anlamda ozel
¢alismalar da yapilmas: bizi daha
mutlu eder.

TURK MAKINESI
KALITELIDIR
ALGISI
YAYGINLASIYOR

ISK-SODEX piyasaya ¢ikan

yeni tirtinler hakkinda

bilgilerin alinabildigi ve yeni is
kontaklarinin gelistirilebildigi
bir fuar olmasi nedeniyle
firmamiz agisindan 6nemli.
ISK-SODEX'’e gelen yabanci
konuklarin artmasi da sevindirici
bir gelisme. Yerel oldugu

kadar uluslararas niteliklere
ulasan bu fuar iklimlendirme
sektoriiniin Avrupa’daki en
biiytk tigiincii organizasyon
olarak degerlendiriliyor.
Avrupa’da kiigiilen bir pazar s6z
konusuyken Tiirkiye stiratli bir
sekilde gelisim kaydediyor. Bizde
Erensan olarak bu gelisimden
payimizi almak i¢in buradayiz.

Cuma ve Cumartesi giinii daha fazla bir yogunluk

MTGnin reklam kampanyalarim ¢ok onemsiyor ve
olwmlu buluyorum. Ozellikle “Tikwr Tikir” bilinen bir
slogana doniistii. Bu anlamda iilkemiz sanayini tan-
tan her ¢alisma bizler igin onemli ve degerli. Ulkemiz
bu tanmitvm faaliyetleriyle onemli bir tvme kazanda,
geliserek devam etmesini umuyorum.

MTG'NIN
REKLAMLARI
AKILDA KALICI

Sektorde en fazla ragbet goren,
alan uygunlugu bakimindan

da tirtinlerimizi rahatca
sergileme imkani buldugumuz
o6nemli bir fuar oldugunu
diistiniiyorum. Hem yurt icinden
hem de yurt disindan birgok
ziyaretci fuar siiresi boyunca
firmalarla birebir goriisme
imkanina sahip oluyor. Dort
sene dncesine kiyasla fuardan
direkt satis oran ¢ok diistik.
Bunda, fuarin hafta i¢i glinlerde
yogunlasmasinin ve ulagim
konusunda yetersizliklerin de
etkisi var. ISK-SODEX’i daha
¢ok yeni iirtinlerin lansmaninin
yapildigi bir alan olarak 6nemli
gorilyorum. Burasini bir nevi
prestij fuari olarak tanimlamak
bence miimkiin.



OZDEN ERTOZ
VANSAN MAKINA
GENEL MUDUR

MTGnin tanitvm ¢alismalar tabi
ki ¢ok omemli. Bu alanda olabildi-
gince biiytik biitgelerle, daha ¢ok
lanatom organizasyonlarima agurlik
vermek lazam. Ozellikle bash basima
bir sektor olarak pompa sanayinin
de tamtvmlarda yer bulmasim arzu
ediyorum.

VAHDETTIN YIRTMAG
MAS-DAF MAKINA
GENEL MUDUR

MTGnin faaliyetlerini basari
bulwyorum fakat reklam kampanya-
larinda tek tek sektorlerin de tanitr-

MTG'DEN
SEKTORUMUZE
OZEL CALISMALAR
BEKLIYORUZ

Bu fuar Tiirk pompa sanayinin boy
gosterdigi bir yer. Burada sektor
temsilcisi firmalarm hepsinin bir
arada olmasi iyi bir tanitim olanagi
yaratiyor. Yalnizca Tiirkiye’den
degil yurt disindan gelen alicilar
da rahatlikla firmalara ulasabiliyor.
Pompa sektoriindeki gelismelerin
sergilendigi acik vitrin olarak

da ISK-SODEX’in ¢ok 6nemli
oldugunu degerlendiriyorum.
Firmalar tiim yeni ¢aligmalarini
burada miisterilere ve ziyaretgilere
gosterme sansina sahip. Firma
olarak bu fuara yillardir
katiliyoruz. Sektoriin daha ¢ok
tanitilmasina ihtiyag var. Yerli
firmalarin bu sektoérde ¢ok basaril
urtinler gelistirdiginden habersiz
olan ve bu ytizden yabanci ve ithal
iriinler tercih eden alicilar var.

UMIT KALAYCI DUYAR VANA i$ GELISTIRME DEPARTMANI
MTG, SEKTOR ADINA BUYUK FAYDALAR SAGLIYOR

Mekanik tesisat sektorii icin biiylik 6neme sahip
olan bu fuara firma olarak yillardir katiliyoruz.
Burada satigtan ¢ok tiriinlerimizi sergilemek ve
markamizin imajini tazelemek i¢in yer aliyoruz.
ISK-SODEX yeni iiriin lansmani agisindan da
firmamiza bulunmaz bir firsat sagliyor. Markamizi
ve firmamiz1 6nceden taniyan ya da tanimayan
tlim misterimizle bulugma firsati yakaladigimiz
giizel bir bulugma noktasi. Bu y1l da fuara olan

MTG, BASARILI
FIRMALARIN
DA TANITIMINI
YAPMALI

Diinyanin 54 iilkesine ihracat
yapan bir firma olarak biz bu
fuarin diinyaya agilan bir kapi
oldugunu distiniiyoruz. ISK-
SODEX Avrupa ile de entegre
olmasi bakimindan diger
fuarlardan daha 6zel bir yere
sahip. Burasi bir sergi alani
olmanin yaninda ayni zamanda YU
bir gorsel vitrin. Hem tilkemizde
hem de Avrupa’da bu fuarin
6neminin daha biiyiik reklam
kampanyalariyla duyurulmasi
lazim. Pompa sektoriinde yer
alan firmalara da daha genis bir
fiziki alan ayrilmasi gerektigini

ROBERTO LEUCCI
RHOSS KLIMA _
iHRACAT MUDURD

YULA AKSU
iMPO MOTOR POMPA
iHRACAT MUDURU

ISK-SODEX FUARI
HER GECEN YIL
BUYUYOR
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iklimlendirme sektérii diinya
capinda ytikselen bir grafik
¢iziyor. Bu anlamda Tiirkiye de
bu trendden etkilendi. Uretim
ve ihracat konusunda ilerleme
kaydediyor. Tiirkiye’de Untes
Klima ile bir is ortakligi kurduk.
Bunun sebebi Tirkiye'nin 1sitma,
sogutma ve iklimlendirme
sektori agisindan diinyanin

en 6nemli lilkeleri arasinda

yer almas1. Uzun siiredir Untes
firmasi ile ¢alisiyoruz ¢iinki
kaliteden yana olan bir firmay1z.
ISK-SODEX Fuar1 her gegen

yil biiytiyor. Bu da Tiirkiye
ekonomisinin iyiye gittiginin bir
gbstergesi. Ilerleyen yillarda da
Tiirkiye’de is yapmaya devam
edecegiz.

%;4_

ilgi yogun. Hafta sonu itibariyle bu yogunlugun
artmasini bekliyoruz. Onceki yillar1 yakalayip hatta
onu geride birakacak bir ziyaretgi sayisina ulasmay1
umuyoruz.

MTGnin tavatom ¢alismalarim sektor agisindan fay-
daly buldugumu ifade edebilirim. Yurt disy pazarlarda
Tiirkiye makine sektoriiniin gelisen yapisina tanatom
kampanyalare ile daha ileri bir noktaya tagvyor.

MTG'NIN TANITIM
KAMPANYALARI
IHRACATCILARA
BUYUK AVANTAJ
SAGLIYOR

IMPO Motor Pompa olarak
uzun yillardir gesitli sektorel
fuarlara katihm gosteriyoruz.
Bu sene de ISK-SODEX
Fuarr'nda yerimizi aldik. Yurt
disindan gelen ziyaretgilerle
bulustugumuz, 6zellikle

dis piyasa i¢in yeni miisteri
portfoyii olusturdugumuz ve
her katilimimizda ziyaretgi
sayisinin biiyiik oranda
arttigini gozlemledigimiz

sektordeki en 6nemli fuar. ISK-
SODEX satislarimizi ve marka
taninirhgimizi artirmak i¢in
bize biiytik faydasi dokunan bir
organizasyon.

mna yer verilmesi ¢ok daha faydal
olur diistincesindeyim. Sektor olarak
ihracatimazda muazzam bir artis
varken bununla dogru orantly sey-
reden bir tamatim kampanyase yok.

distiniiyorum. Genel anlamda
fuarin yeni miisteri bulmaktan
¢ok kendi yeniliklerimizi
miisterileri tanitma konusunda
faydali olduguna inaniyorum.

Sektordeki firmalar her gegen giin
yurt disimda kendilerine daha onem-
Ui bir yer ediniyor: MTGnin tanatim
kampanyalarvmn bu basarda pay
sahibi olduguna inanwyorum.
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“DIS PAZARLARI
KAFESLEDIK”

Izmir Kemalpasa Organize Sanayi Bélgesi'nde faaliyet gésteren Kutlusan
Makine kendi Ar-Ge ekibiyle, tavukculuk sektérinin ihtiyac duydugu

tim ekipman ve kafes sistemlerinin iretimini gerceklestiriyor. Tavuk ve
yumurta Uretim ekipmanlar konusunda Tirkiye'nin en biyik, dinyanin
ise onde gelen kafes sistemi ireticileri arasinda olduklarini belirten
Kutlusan Genel Miidiiri Hasan Buyiikkutlu; “Hedefimiz; dinya pazarinda

lider firma olmaktir” dedi.

drkiye tavukculuk sektériine
ekipman dretmek amaciyla
Mustafa Biyukkutlu tarafindan
1996 yilinda kurulan Kutlusan,
bugiin 21 bin metrekaresi izmir'de,
3 bin metrekaresi de yurt disinda

(Hindistan, Malezya ve Suudi Arabistan)

bulunan tesislerinde hizmet veriyor.
Misterilerin yedek parca ve satis
sonrasi teknik hizmetlerini karsilamak

amaciyla 24 bin metrekaresi kapall,
toplam 58 bin metrekareye yayilan
Uretim tesislerinde lojistik calismalara
imza atiyor. Kutlusan, bu tesislere ek
olarak ekipmanlari Gzerindeki degisik-
likleri ve etkilerini arastirmak amaciyla
10 bin metrekaresi kapali olmak Uzere
toplam 150 bin metrekarelik bes Ar-Ge
kimesiyle, yurtici ve disina yone-

lik faaliyet gosteriyor. Patentli kafes

amaclayan firma, yiksek teknolojili
ekipmanlar Uretiyor.

Kutlusan'in yapilanmasindan
bahsedebilir misiniz?

Kutlusan kurulusundan bugtine kadar,
slirekli kaliteli malzeme kullanarak
slrekli iyilestirme prensibiyle tekno-
lojisini gelistirerek kaliteli mamuller




Ureten, her zaman musteri memnu-
niyetini on planda tutan ve kurdugu
tesislerin satis sonrasi hizmetlerini
de basariyla gétiren bir firma oldu.
Biz sektorde emin adimlarla biyime
hedefimiz dogrultusunda ileri teknoloji,
gicli insan kaynaklari ve profesyo-
nel is yaklasimimizi daima on planda
tutuyoruz. 20 mihendis ve 50 teknik
elemanla toplamda 400 kisiyi bulan
calisanimizla kalite ve basariicin var
gictimuzle calisiyoruz.

Satisini gerceklestirdiginiz triin
cesitleri ve dzellikleri nelerdir?
Tavukculuk sektoriintn ihtiyaclar
dogrultusunda zengin kafes sistemi
seceneklerimizle bu alandaki tim
ekipmanlarin retimini yapiyoruz. Uret-
tigimiz hijyenik ve katli pilic eti Uretim
kafesleri (UNIBRO - 162,5 BROPLUS),
sektordeki onemli markalar tarafindan
tercih edilip kullaniliyor. Civcivin geli-
sinden, yumurtanin paketlenmesi ve
islenmesine kadar tiim ihtiyaclarinda
musterilerimize ¢dzimler sunuyoruz.
Yumurtaci tavuk sistemi (Eco Plus),
civcivlerin tavuk olana kadar bakildigi
kafes sistemi olan civciv kafesi sistemi
(Unifor]), damizlik kafesi sistemi (Resi-
dence), cekmeceli broiler kafes sistemi
(162,5 Broplus], otomatik folluk sistemi
(Centrebelt], Avrupa Uyum ve Hayvan
Refahi yasalarina uygun yumurtaci ta-
vuk kafesi sistemi (Enrichable- Enrich],
broiler damizlik kafesi (UniBreed),
yumurtaci damizlik kafes sistemi (Eco
Breed) ve Perfo Tiinel gibre kurutma
sistemleri, yumurta tasnif, paketleme
ve isleme sistemleri ve yumurta yazma
makineleri, sogutma-havalandirma

ve Isitma sistemleri, silo ve helezon
sistemleri Uretim kalemlerimizi olus-
turuyor.

“DUNYADA iLK BiZ URETTIK"

Kafes ve yumurta Uretim ekipmanlarini
Tlrkiye'de ilk kez Ureten ve satan firma
olduklarini ifade eden Buyukkutlu,
urettikleri yiksek teknolojili ekipman-
lar sayesinde yumurta ve etlik pilic
dretiminin gelismesine énemli katkilar
sagladiklarini sdyledi: “Diinyada 12
katli 260 bin tavuk kapasiteli kafesleri
ilk biz Urettik.”

Uriinlerinizin ihracati hangi tilkelere
gerceklesiyor?
Uriin yelpazemiz igcinde yer alan

drdnlerimizin hepsinin ihracatini
gerceklestiriyoruz. Cin, Endonezya,
Malezya, Suudi Arabistan, Azarbeycan,
Gircistan,Hindistan ve Avustralya'nin
da aralarinda oldugu 38 llke Kutlusan
Urnlerini biliyor ve kullaniyor. Fir-
mamizin iran, Misir, Malezya, Suudi
Arabistan, Kuveyt, ABD, Pakistan,
Hindistan ve Cezayir'de bayileri var.
Yurt disi bayiliklerimizin sayisini
artirma yoninde de hizli bir calisma
icerisindeyiz.

Ar-Ge’'sini kendi yaptiginiz ve
Fransa'ya ihrac ettiginiz kafes
hakkinda bilgi verir misiniz?

Avrupa standartlarina uygun yumurtaci
tavuk kafesi zenginlestirilebilir/zengin
(enrichable/enrich) kafes sistemi ile
ilgili gelismeleri ongorerek, yaklasik
dort yil once Avrupa hayvan refahi
kanunlarini baz alarak kafes sistemiy-
le ilgili Ar-Ge calismalarina basladik.
Gecen yil zenginlestirilebilir/zengin
kafes sistemiyle ilgili Ar-Ge calisma-
larini basart ile sonuclandirdik ve itk
Urdn satis anlasmasini da Fransa ile
imzaladik. Zenginlestirilebilir kafes
sisteminin ana yapisi hayvan refahi

ile ilgili yeni ¢ikan yonetmelige uygun
ve olasi degisiklere de uyumlu olacak
sekilde tasarlandi. Sahip oldugu yapi
itibariyle ara bélme telleri kaldirilip

sisteme moddler olarak folluk, ast-
roturf folluk zemini ve Unite basindan
folluk baslangicina kadar uzanan iki
tinek borusu eklenerek zengin kafes
sistemine dondstirdlebiliyor. Gozler-
deki yumurtalar toplamak icin asan-
sorll yumurta toplama sistemleri ve
elevatorli yumurta toplama sistemleri
kullanim ihtiyacina uygun olarak alter-
natif toplama sistemlerimizi olusturu-
yor. Ar-Ge ¢calismalarimiz sonucu ge-
listirdigimiz cekmeceli broiler (pilic eti)
uretim kafesleri de, sektordeki onemli
markalar tarafindan kullaniliyor.

TUBITAK destekli projenizden
bahseder misiniz?

Cekmeceli broiler kafes sistemi
(broplus) ve etlik tavuk yetistiriciligi icin
dretim yelpazemiz icinde ileri teknoloji
dridnl sistemlerimizin gelistirilme-
sinde, TUBITAK tan yardim ve destek
gordiik. ilerisi icin diistindigimiiz
farkli projeler tzerinde ¢calismalarimiz
devam ediyor. Bu projeler kapsamin-
da da TUBITAK la beraber calismayi
istiyoruz. Ayrica toplam kalite pren-
siplerini benimsemis bir firma olarak
TSE-HYB ve TSEK kalite belgeleriyle
musterilerimize ulastirdigimiz kaliteyi
de tescillemis olduk. Daha dnce I1SO:
9001-20 KYS Belgesi'ni almistik. Kalite
Yonetim Entegre Sistemleri ile birlik-
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te; ISC:9001-2008 KYS, I1SO: 14001-
2007 CYS (Cevre Yonetim Sistemleri),
OHSAS:18001:2008 ISG (is Sagligi ve
Guvenligi) belgeleriyle ilgili calismala-
rimizi da strdiriyoruz.

“SIRKETLERIN BU SEKTORE OLAN
ILGISI ARTTI"

Ihracat kadar, ic piyasada beyaz et ve
yumurta tiketimindeki hizli artisin
sirketlerin bu sektore olan ilgisini ar-
tirdigini kaydeden Blyukkutlu, sozle-
rine séyle devam etti: “2000'li yillarda
Tirkiye'de kisi basi yillik yumurta tike-
timi 80-90 adetken, bu rakam 2011'de
240 adedi buldu. Talepteki bu artis, arz
artisini da beraberinde getiriyor. Tur-
kiye'deki glnlik yumurta Uretimi kisa
sire icinde 20 milyondan 68 milyon
adede yiikseldi.”

Calisanlarinizin gelisimi lzerine
¢alismalar yurdtiyor musunuz?

Firma olarak musterilerimize hep daha
kaliteli Gridn ve hizmetler sunmayi
hedefledigimiz ve bu hedefe ulasmada
en onemli etkenlerden birinin egitim
oldugunu bildigimiz icin sirket ici egi-
timlerimize cok nem veriyoruz. Uriin
kalitesini Uretim kalitesinin, dretim
kalitesini de calisanlarin bilin¢ ve
bilgisinin belirlediginden yola c¢ikarak,
kalite hedefimizi daima ileriye tasima-
ya calisiyoruz. EGitim programlarimiz
dahilinde ¢evre yonetim sistemleri, is
sagligi ve glvenligi yonetim sistemi
(iSG), israf yonetimi ve tertip diizen
sistemi (5S), toplam kalite yénetimi,
strekli iyilestirme (kaizen), hata tiri ve

etkileri analizi [FMEA), pozitif distn-
ce ve motivasyon egitimleri veriliyor.
Bunlarin disinda ise teknik personeli-
miz icin teknik bilgiye dayali; olcme ve
dleme bilgisi, kalibrasyon, teknik resim
okuma gibi cesitli egitim ve seminer
programlari planlayip calisanlarimizin
gelisime katki sagliyoruz.

Kutlusan Akademi'nin kurulusu hangi
asamadadir?

2012 yili butcesiyle karara baglanmis
olan bir egitim ¢calismamiz da Kutlu-
san Akademi'dir. Kutlusan Akademi,

sadece firma biinyesiyle sinirli olmayip,

sektorden insanlarin da katilabilecegi
bir egitim programinda, sektorle ilgili
her konunun egitiminin uzmanlarca
gerceklestirildigi bir egitim ortami
olacak. Kafes sistemlerinden, yetistiri-
cilige, verimlilikten kimes yonetimine
kadar sektorin ihtiyaci olan bilgilerin
paylasildigi bir akademik ortam icin alt
yap! calismalarina baslanmis siniflar
ve egitim binasi blyik 6l¢tide tamam-
landi. Egitim verecek uzmanlar ve
akademisyenlerle gorismeler siriyor.
Egitim programinin olusturulma calis-
masi da devam ediyor.

Kutlusan olarak fuarlara katilim
sikliginiz nedir?

Sektorimuzin gelisimine ve sektorde-
ki firmalarin karsilikli iletisimine ola-
nak saglayan fuarlari cok onemsiyor ve
dinyanin neresinde olursa olsun mut-
laka katilmaya caba gosteriyoruz. 2011
yiliicerisinde de Dinya Fuar Organi-
zasyonlari Dernegi onayli ve Orta Dogu,

Balkanlar, Turki Cumhuriyetleri'nin en
onemli uluslararasi tavukguluk fuari
olan Turkiye Tavukculuk Fuari'nda (VIV)
drdnlerimizi sergileme firsati bulduk.
2011 yiinda Suudi Arabistan, Dubai,
Kiev, Cin, Tayland, Ozbekistan, ingiLte-
re, Rusya, Ukrayna, Gluney Afrika, Suri-
ye, Endonezya, Malezya, Misir, Fransa,
ABD gibi cesitli Ulkelerdeki fuarlara
katildik. Bu yil da simdiye kadar Ame-
rika, Hindistan, Ozbekistan, Dubai'de
gerceklestirilen fuarlarda katilimcilarla
bulustuk. Oniimiizdeki giinlerde Cin,
Cezayir, Misir, Endonezya, iran, Suudi
Arabistan, Meksika, Ukrayna, Irak ve
Kazakistan'da gerceklesecek olan fu-
arlarda da katiimcilarla bulusacagiz.

“CEVRE BILINCINE COK ONEM
VERIYORUZ"

Cevreye ve dogaya karsi duyarlili-

ga her zaman dncelik verdiklerine
deginen Biyikkutlu, bu sebeple firma
olarak karbon yayiliminin azaltilmasi
icin dustk enerji maliyetli bilisim ve
dretim teknolojileri kullanma konu-
sunda hassas davrandiklarina degindi.
Buylkkutlu; “Yillik karbon yayilimi
noktasinda yapilan hesaplamalarda,
isletmemizin yillik karbon yayilim
degeriyani karbon ayak izi (carbon
footprint] yapilan iyilestirmelerle 14.92
ton’a dislridldd. Firmamiz bu degeri
daha da asagiya cekmek icin diistik
karbon salinimli teknolojileri yakindan
takip ediyor ve mevcut makine sistem-
lerini disik karbon salinimli makine
ve sistemlerle degistirmek icin gerekli
yatirimlari gerceklestiriyor. Bu nokta-
da oncelikle IT birimimizdeki bilisim
sistemlerinde gerekli dénisimleri
hayata gecirdik. Bu calismalarda;
sanallastirma ile donanim maliyetlerini
azalttik, derleme ve yiksek islem glci
gerektiren isleri elektrigin ucuz oldugu
saatlerde gerceklestirdik. CRT moni-
torlerimizi LCD’ler ile degistirdik, yazici
ciktilarinin cift tarafli alinmasi kararini
uyguladik. Tasarruf ve verimlilik konu-
sunda yeni calismalar yapmaya devam
edecegiz” diye sozlerini tamamladi.

Cevre konusu Kutlusan icin ne ifade
ediyor?

Bu noktada dncelikle IT birimimizdeki
bilisim sistemlerinde gerekli dontsim-
leri hayata gecirdik. Bu calismalarda;
sanallastirma ile donanim maliyetlerini
azalttik, derleme ve yiksek islem glci



12 katli ve 260 bin
tavuk kapasiteli kafesleri
dinyada ilk ireten
firmayiz.

gerektiren isleri elektrigin ucuz oldugu
saatlerde gerceklestirdik. CRT moni-
torlerimizi LCD’ler ile degistirdik, yazici
ciktilarinin cift tarafli alinmasi kararini
uyguladik. Firmamizda cesitli yerlere
yerlestirilecek kiosklar ile kagit gerek-
tiren islemleri dijital ortama tasiyarak
kagit kullaniminda yizde 60 oraninda
bir tasarruf planliyoruz. Malzeme sag-
layicilarimizin gonderdigi paketleme,
ambalaj malzemeleri ve paletleri geri
donlstme sokarak sevkiyatlarimizda
kullanarak bu sayede hem atiklari geri
kazanip, hem de isletmemizin karbon
yayilim degerini asagilara cekiyoruz.
En 6nemlisi ise Urettigimiz ekipman-
larla Urinimizi kullanan firmalarin
da karbon yayilimlarinin azalmasini
sagliyoruz. Tam otomatik ve bilgisayar
ile gerceklestirilen kafes kontrolu sa-
yesinde, yem miktarinin verimli ve sag-
Uikl tiketime gore hassas ayarlanabil-
mesini saglamakta ve hayvan basina
5-10 gr yem tasarrufu yapilabilmesini
olanakli kiliyoruz. En distk kapasitede
ortalama 50 bin tavuk oldugu disintl-
diiginde bu miktar ayda 15 ton yem
tasarrufu anlamina gelmekte ve bu da
yemin islenmesinden nakliyesine kadar
onemli bir tasarruf edilmesi ve karbon
yayiiminda disus anlamina gelmek-
tedir. Otomasyon sistemi ile yemleme
disinda, enerji tiketimi, sulama, ilac

kullanimi, zararli kimyasal kullanimi

ve atik yonetimi konularinda da 6nemli

bir tasarruf sagliyoruz. Yonetim olarak

sorumlulugumuzun bilincinde tasarruf

ve verimlilik konusunda yeni calismalar
yapmaya devam edecegiz.

Sosyal sorumluluk anlaminda ne
yonde calismalariniz var?

Sosyal sorumluluk projelerine 6nem
veren bir firma olarak hem bdlgenin
tanitimina katkida bulunmak, hem de
genclerin yararli ve saglikli faaliyetler-
de bulunmasi icin yapilan ¢alismala-
ra destek olmak istedik. Bu nedenle
bolgemizdeki sosyal projelere sponsor
olarak maddi destek verdik ve vermeye
de devam edecegiz.

Sizce sektorde ne gibi sikintilar
yasaniyor?

Tidrk makine sektorindn tim alt dalla-
rinda oldugu gibi bizim sektorimtuzde
de sorunlar yasaniyor. Oncelikle Mo-
dern Teknolojik Kafes Sistemi tretimini
ulkemizde ilk kez gerceklestiren firma-
yiz. Bu nedenle her konuda oldugu gibi
bu konuda da ilk olmanin zorluklarini
yasadik. Oncelikle kalifiye eleman
bulma konusunda sorunlar yasadik.
Gerceklestirdigimiz Ar-Ge projelerin-
de bizim icin deneyim on planda oldu.
Neticede kafes sistemlerini yapabilme-
niz icin kafes sisteminde yetistirilecek
olan tavuk tirindn (Etlik, Yumurtaci,
Damizlik gibi) her turll 6zellikleri ve
aliskanliklarini bilmeniz gerekir. Bunun
yani sira Ulkemizde bunu yapan oncl
firma oldugumuz icin ilk etapta kendi
sesimizi duyurma konusunda calistik.
Bu noktada stirekli olarak fuarlari takip
ediyoruz ve taninirliigimizi artiriyoruz.
Bir de destek durumu stz konusu

Kayseri’de 1974 yilinda dogdu. ilk
6grenimini Kayseri’de tamamladi.
Daha sonra {zmir'de 8grenimini
tamamladi. 1992-1993 yillarinda 6n
lisans egitimine Dokuz Eyliil Univer-
sitesi Meslek Yiiksekokulu Makine

Programi Bolimii'nde devam etti.
1993-1997 yillar arasinda Ege Uni-
versitesi Ziraat Fakiiltesi Zootekni
Boliimii'nde lisans egitimini tamam-
lad1. 1996 yilinda okul stajini yap-
mak icin Hollanda'ya gitti. Universite
3. sinifta iken 1996 senesinde ba-
bas1 Mustafa Biiytikutlu'nun maddi
manevi destegi ile Kutlusan'in kuru-
cu ortagl olarak ¢alismalara katildi.
Su anda Kutlusan’da Genel Miidiir
olarak gorevine devam ediyor.

tabii. Ancak gerek devlet, gerekse de
OAIB belirli bir noktaya kadar destek
sagliyor.

2012 yilina nasil basladiniz ve gelecek
planlariniz hakkinda bilgi verir
misiniz?

2012 bizim icin gecen yil gibi yine yogun
bir yil oluyor. Verim, kalite, gliven pren-
sipleriyle musteri iliskilerinde stirek-
ligi saglayarak sektorinde Uretim ve
ihracat lideri olmanin sorumlulugunu
tasiyoruz. Anahtar teslim projelerimiz
ile en iyi hizmeti en uygun fiyata sunma
anlayisimiz devam edecek. Ayrica yurt
disindaki lider kuruluslarin temsil-
cilikleri ile isbirliklerimiz sayesinde
Urldn yelpazemizi her gecen giin daha
da artirmaya devam edecegiz. 2011
yilinda 51 milyon lira olan ciromuzu
2012°de 80 milyon liraya ulastirmayi
hedefliyoruz.

Uaww
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“SADECE 7/24
ULASABILIRSINIZ”

Eximbank’in 2012 yili planlar arasinda neler oldugunu Tiirk
Eximbank Genel Miidir Yardimcilari Mesut Giirsoy ve Alaaddin
Metin’den dgrendik. Tirk makine sektériine 7 giin 24 saat hizmet
verdiklerini i%ode eden yetkililer; sektére saglanan kredi programlar

hakkinda da bilgi verdi.

akine ve Aksamlari ihracat-
cilari Birligi ile Turk Exim-
bank arasinda 2010 yilinin
Aralik ayinda makine ihra-
catcilarini desteklemek igin “Ulke Alici
Kredi Programi” imzalandi. Tirkiye
ihracatinin 2023 yilinda 500 milyar do-
lara yikseltilmesine katki saglayacak
kurumlardan biri olan Turk Eximbank,
son iki yildir makine ihracatgilarina
orta ve uzun vadeli krediler sagliyor.
Yurt disindaki alicilarin finansman
temini konusunda sikintilarina ¢ozim
getirerek makine ihracatinin artirilma-
sini hedefleyen program kapsaminda,
makine imalat sektorinde faaliyet gos-
teren ihracatcilara bes yila kadar vade
ile alic kredisi kullandiriliyor. Ulke
Alici Kredisi Programi dahilinde Turk
makine imalatcilarina orta ve uzun va-
deli Ulke alici kredileri, ihracat kredi si-
gortasi ve garanti faaliyetlerine agirlik
vereceklerini belirten Turk Eximbank
yetkilileri; aradan gecen zaman iceri-
sinde hem sektorl degerlendirdi, hem
de 2012 vizyonu dahilinde uygulanmasi
planlanan kolayliklari aciklad.

Eximbank’in kurulusu, yapilanmasi

ve amaclari hakkinda bilgi verebilir
misiniz?

Mesut GURSQY: Ulkemizin tek resmi
ihracat finansman kurulusu olan Tirk
Eximbank; ihracatcilari, ihracata yo-
nelik Uretim yapan imalatcilari ve yurt
disinda faaliyet gosteren girisimcileri
kisa, orta-uzun vadeli nakdi ve gayri-
nakdi kredi programlari ile destekliyor.

Ayrica, bankamizca uygulanmakta
olan Kisa Vadeli Ihracat Kredi Sigortas
programi ile ihracatcilarin mal ve hiz-
met ihracindan dogan alacaklari ticari
ve politik risklere karsi teminat altina
aliniyor.

Eximbank’in son donem yenilikleri
nelerdir? Bu yenilikler Eximbank ile
calisan ya da calisma isteginde olan
ihracatci firmalari nasil etkileyecek?
Mesut Girsoy: Hizla degisen dinya-
mizda ve Ulkemizde yasanan gelisme-
ler dogrultusunda, gecen yilin Temmuz
ayindan itibaren yeniden yapilanma si-
reci icinde bulunan Tirk Eximbank, bir
yandan kendi binyesinde gerceklestir-
digi yapisal degisiklikler ile bir yandan
da sektorden gelen talepler dogrultu-
sunda yeni bir hizmet anlayisi ve zengin
drin cesitliligi politikast ile sektordeki
imajini glclendirerek hizmetine devam
ediyor. Son bir yillik stire zarfinda hem
mevcut kredi programlarinin iyilesti-
rilmesi, hem de yeni uygulamalara yer
verilmesi suretiyle ihracatcilarimiza
cesitli imkanlar sunuldu. Bunlardan
bir kacini sayacak olursak; kisa vadeli
kredilerde TC Merkez Bankasi (TCMB)
kaynakli olan ve bankamizca dogrudan
ihracatci firmalarimizin imkanina su-
nulan Reeskont Kredisi Programi'nda
burokratik engellerin en aza indiril-
mesi amaciyla muhtelif zamanlarda
yapilan yeni dizenlemeler sayesinde,
kredi kullanicisi firmalarimiz ¢cok kisa
slrelerde ve disik maliyette kredi
kullanim imkanina kavustular. ihracat-

cilarimizi desteklemek icin kaynakla-
rini seferber eden Merkez Bankasi ile
isbirligi icerisinde piyasanin en cazip
kosullu kredisi olarak ihracatcilarimi-
za kullandirilan Reeskont Kredisi'nin
kapsami genisletilerek daha fazla
ihracatcinin, daha cazip kosullarla

bu krediden yararlanmasi saglandi.
Bilindigi Uzere, kiresel krizin ihracati-
miz Uzerindeki etkilerinin hissedilmeye
baslandigr 2009 yilinda Merkez Bankasi
ile gorusulerek, bankamiza taninan
limiti 2 milyar dolara, 2011 yilinda ise
4 milyar dolara yukseltildi. S6z konusu
kaynaklar Reeskont Kredisi programi
cercevesinde yogun bir sekilde ihra-
catcilarimiza kullandiriliyor. Agustos
2011'den itibaren ihracatcilarimizin
doviz ihtiyacinin yani sira TL kredi
talepleri de siratle karsilanmaya
baslandi. Dolar ve Euro’nun yani sira
kredinin TL bacaginin da uygulamaya
gecirilmesi, ihracatcilarimizin karsi
karsiya kalacagi doviz kuru riskinin
bankamizca yonetilmesi anlamina
gelmektedir ki, bu da ihracatcilarimi-
zin onlerini gérmesine imkan taniyor.
Ayrica TL kredilerinde firmalara 120
gin vadeye ek olarak, bankamiz kay-
naklari ile destek saglanmasi suretiyle
180 glin vade secenegi de sunuluyor.
Piyasadaki en distk maliyetli kredi
programi olarak goze carpan bu kredi
programimiza ek olarak TL kredilerin-
de, bankamiz kisa vadeli ihracat kredi
sigortasi programindan yararlanan fir-
malara 23.08.2011 tarihinden itibaren
0,25 puanlik bir faiz indirimi de sag-
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lamaya baslandi. Boylelikle Reeskont
Kredisi'nin ihracatcilarimiza maliyeti,
daha da dismekte ve ihracatcilarimi-
zin cebini yakmamaktadir. Buradan

da anlasilabilecedi Uzere, bankamizin
ihracat kredi sigortasi imkanlarindan
yararlanan firmalar bir yandan diger
kredilerimizde oldugu gibi Reeskont
Kredisi'nde de faiz avantajindan yara-
lanirken, diger yandan da ihracat ala-
caklarini ticari ve politik risklere karsi
teminat altina aliyor. Tim ihracatcila-
rimiza acik olan Reeskont Kredisi'nden
yararlanmak isteyen firmalarimizin
teminat olarak sadece, kendilerinin
borclu, Eximbank'in alacakli olarak go-
rildigud bir bononun Uzerine herhangi
bir bankadan aval alarak getirmeleri
yeterli olacaktir.

Yine bankamizca dogrudan kullandiri-
lan bankamiz kaynakli ihracata Hazirlik
Kredisi Programi'nda ihracat perfor-
mans sarti kaldirilmis, daha onceden
ihracat performansina bagli olarak
degisen firma limiti tim firmalarimiz
icin 15 milyon Amerikan Dolari olarak
belirlendi. Firmalarimiza hem maddi,
hem de islemsel kiilfet yaratan; ilk
kredi basvurusunda bir defaya mah-
sus alinan Faks Sozlesmesi ile her

bir kredi kullandiriminda alinan Genel
Kredi Sozlesmesi ve Noter Onayli
Firma Taahhitnamesi'nin alinma sarti
kaldirilarak, dileyen firmalarimiza s6z
konusu belgeleri bankamiz huzurunda
imzalama secenegi getirildi. Ayrica
ihracatcilarimizi doviz riskine karsi bire
bir koruma, kurdaki aleyhte degisik-

likte S

liklerden etkilenmeme, spotta lehte
gelisen hareketlerden faydalanma gibi
ozelliklere sahip olan ve belirli bir va-
dede belirli bir fiyattan belirli miktarda
varligr gelecekte belli bir tarihte alma
ya da satma hakki veren bir sdzlesme
olan opsiyon uygulamasi bankamizin
yeni Urlin yelpazesi icinde yer aliyor.
Alaaddin METIN: Tiirk Eximbank olarak
yeni bir program Uzerinde ¢alismalari-
miza devam ediyoruz. Bu program sa-
yesinde teyitsiz akredite; mal mukabili,
vesaik mukabili, dengeli islemlerde

de sadece bizim sigorta policesinin
glvencesini teminat olarak kabul edip,
alacaklarini iskonto edecegiz. Yani bir
anlamda factoring sirketlerinin yaptigi
hizmetleri de biz yapacagiz.

Ulke kredileri ihracatgilari nasil
etkiliyor?

Alaaddin METIN: Ulke Limitleri Listesi
onceki yillarda hikmetler arasinda
imzalanmis ikili protokoller, Glkelerce
yapilan resmi kredi basvurulari ve fir-
malarimizin gindemlerindeki projeler
dikkate alinarak ulke bazinda belirle-
nirken 2012 yilinda OECD tarafindan
degerlendirilmesi yapilarak Ermenis-
tan, Giney Kibris Rum Kesimi ve Kuzey
Kore disindaki tim Ulkeleri kapsayacak
sekilde revize edildi. Bu durumda
minimum Ulke limiti 250 milyon dolar
oldu. Onceden Tiirk Eximbank tara-
findan saglanan finansman destegi
Tlrkiye'den yapilacak mal ve hizmet
ihracatinin yizde 85 ile sinirliyken
yeni uygulama ile Turkiye ve Uclnci

i [
S BANK

RACAT KREDI BANKASI A.S.

Sinirlarin
Otesine...

-

ulkelerden yapilacak ihracatin (ihracat
kontrat bedeli) ylizde 85'ini gecmeye-
cek sekilde Turk mal ve hizmet ihraca-
tinin yizde 100°4nU finansman des-
tegi saglanmasi imkani getirildi. Tirk
firmalarinin yurt disindaki ihalelere
katilip yeni is almalarina katki saglayan
kesin taahhit icermeyen niyet mektubu
basvurularina iliskin prosedir basit-
lestirilerek taleplerin daha kisa slrede
karsilanmasi imkani yaratildi.

OECD 6. ve 7. grup ulkelere devlet ga-
rantisi altinda kredi acilmasi imkaninin
yani sira Turk Eximbank tarafindan
muteber kabul edilen bankalara da
kredi acilmasi veya bu bankalarin ga-
rantisi altinda islem yapilmasi imkani
getirildi. Borclu tanimi genisletilmis
devlet garantisi teminati altinda
kamu bankalari / kurumlari / kuru-
luslari, hikimetler arasinda imzalan
protokollerle belirlenen kamu ban-
kalari / kurumlari / kuruluslari, Tirk
Eximbank tarafindan belirlenen kri-
terlere gore analizi yapilarak mute-
ber kabul edilen bankalarin yani sira
yukarida sayilan bankalarin garantisi
altinda bankalara veya alicilara; veya
yapilacak analiz ve degerlendirme so-
nucunda kredibilitesi yiksek alicilara
da kredi acilmasi imkani getirildi. Bu
cercevede Yurt Disi Alici Degerlendir-
me calismalarinin baslatilarak mali
ve ticari moralitesi yeterli gorilen
firmalarla kredi iliskisine girilmesi
planlaniyor. Oniimiizdeki donemde
diger ihracat kredi kurumlarinda-

ki best-practice’lerin incelenerek
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2012 yiinda makine
imalat, yazilim ve
emi insa sektdrlerine
ﬁnonscﬂ destek
imkanlan artirlacak
olup ileri teknoloji
icerigi olan ihracata
6zel dnem verilecek.

gerekli alt yapi calismalarina baslan-
masli hedefleniyor.

Orta ve uzun vadeli ihracat kredi
sigortasi programlarinda ne gibi
diizenlemeler s6z konusu?

Alaaddin METIN: ICIEC (islam Ulkeleri
Arasi ihracat Kredi ve Yatirim Sigortasi
Kurumu] ile Ekim 2011'de imzalanan
isbirligi anlasmasinin bir sonraki asa-
masinda hayata gecirilmesi planlanan
Acentelik Anlasmasi ile ICIEC port-
foyinde bulunan sigorta Urtnlerinin
Turk Eximbank kanaliyla ihracatcilari-
miza ulastirilmasi hedefleniyor. ICIEC
Uyesi Ulkelere yapilacak ve reasirans
anlasmalari kapsaminda degerlendi-
rilemeyen ihracat islemlerinin ICIEC
tarafindan reastire edilerek Tirk Exim-
bank sigorta programlari kapsamina
alinmasi ongoriliyor.

Eximbank'in ihracata yonelik kredileri
nelerdir?

Mesut GURSOQY: Kisa vadeli ihracat
kredileri kapsaminda Tirk Eximbank
ihracatci ve ihracat baglantili mal
Ureten (makine sektdri de dahil olmak
Uzere) tim imalatgi firmalara, 6zellik-
le ihracata hazirlik doneminde, sevk
oncesi finansman gereksinimlerinin
karsilanmasi amaciyla TL ve doviz
cinsinden kredileri tahsis ederek bu
kredileri bankalar araciligiyla veya
dogrudan Turk Eximbank tarafindan
firmalara kullandiriyor. Bu kapsamda
aracl bankalar vasitasiyla kullandirilan
ve limiti 15 milyon Amerikan Dolari
tutarinda olan Sevk Oncesi ihracat Kre-
dileri (SOIK) Programi cercevesinde fir-
malarimizin isletme sermayesi ihtiyacl
karsilanabiliyor. Ayrica bankamizca
dogrudan teminat karsiliginda kullan-

dirilan ihracata Hazirlik Kredileri (IHK)
Programi'nda ise firma limiti 15 milyon
Amerikan Dolari'dir. KOBI vasfini haiz
imalatcr, imalatci-ihracatci firmalar
icin 500 bin Amerikan Dolari limitli bir
kredi programimiz (KOBI-IHK) mevcut-
tur. Bahsi gecen her iki kredi progra-
minda da asli teminat unsuru olarak,
banka teminat mektubu ile devlet i¢c/dis
borclanma senetleri ve Kredi Garanti
Fonu (KGF) Kefaleti kabul ediliyor.
Bankalardan kredi kullanimricin teminat
temininde zorluk ¢eken firmalarin soz
konusu sorunu asmalarina imkan vere-
bilecek alternatif bir teminat unsuru ola-
rak KGF kefaleti cneriliyor. Amaci kiiclk
ve orta Olcekliisletmeler icin sagladigi
kefaletle bu isletmelere destek vermek,
yatirimlarinin ve isletmelerinin finans-
maninda banka kredisi kullanmalarini
mimkin hale getirmek olan KGF'nin stz
konusu kefaleti, teminat glict bakimin-
dan nakit benzeri teminatlar ile es deger
teminatlar kategorisinde yer aliyor.

Ulke kredileri kapsaminda dayanikli
ve dayaniksiz tiketim mallari ile ser-
maye mallari ihracati destekleniyor.
2012 yilinda makine imalat, yazilim
ve gemi insa sektorlerine finansal
destek imkanlari artirilacak olup ileri
teknoloji icerigi olan ihracata 6zel
onem verilecek. 2012 yilinda kre-

di vadeleri; dayanikli ve dayaniksiz
tiketim mallarinin finansmani icin
azami 2 yil, sermaye mali finansmani
icin ise 5-7 yil olarak uygulanmaya
baslandi. Ulke kredilerinin etkin kul-
lanimiicin cesitli Ulkelerdeki banka-
larin analizlerine baslanarak muteber
bankalara acilacak kredi hatlariile o
ulkedeki alicilara daha hizli bir sekil-
de kredi kullandirilmasi planlaniyor.
Orta ve uzun vadeli ihracat kredi
sigortasi programlari kapsaminda
ise tiketim mallariicin 24 aya kadar
vadeli, sermaye/yari sermaye mal-
lariicin 60 aya kadar vadeli islemler
degerlendirilebiliyor.

Verilen hizmetler konusunda diger
bankalara gore farkiniz nedir?

Mesut GURSQY: Eximbank’la diger
ticari bankalar birbirleriyle rekabet et-
mez, birbirini tamamlar. Bazi pazarlar
vardir ki ticari bankalar onlarla ilgili
risk almak istemez, o tir durumlarda
Eximbank devreye girer. Mesela Irak;
ticari bankalar buralarda trkek davra-
nabilir, o tir durumlarda devreye girer.

MESUT GURSOY
Tiurk Eximbank
@ nel Midir Yardimcisi

Politik, siyasi ve ekonomik kriz donem-
lerinde uzun yillara dayali bir pazarin
ortadan kalkmasini istemez. Devlet
adina risk alir; cinki kazanilmis bir
pazarin kaybedilmesini hi¢ istenmez,
kamu destegiyle orada faaliyet goste-
rir, ihracata destek verir. Turkiye gibi
Ulkelerde, denenmemis enstriimanlarin
teminat olarak kullanilmasi dyle cok
hizli olmayabilir. Bu durum gelenek ve
sistemi degistiren bir yaklasimdir.
Alaaddin METIN: Birincisi Tiirk Exim-
bank sayesinde tlkemizdeki sigorta
kultdrd yayginlasacak. Boylelikle
yapilan islemlerin bir gtivencesi olacak.
Ikincisi de Merkez Bankasi'nin sagla-
digr bir takim imkanlar var. S6z konusu
imkanlarin kosullari ise son derece
uygun. Cok cuzi bir oranla kaynak
saglamak, merkez destegi olmadan
neredeyse imkansiz. Ancak saglanacak
sigorta sayesinde boyle bir kaynak-

la kredilendirmis olacagiz. Sevkiyat
oncesine iliskin hentz bir sey yapa-
madik. Mutlaka bankalardan teminat
mektubu, ya da benzeri birinci sinif bir
teminat istiyoruz. Bu da firmalar icin
bir yandan ciddi bir maliyet yikd, bir
yandan da firmalarin bir bolimd igin
bankalardan gayrimenkul gostermek
sikinti yaratabiliyor. Dolayisiyla bu si-
gorta programiyla bankacilik sistemini
bir 6lcide aradan ¢ikarmis oluyoruz.
Dolayisiyla artik Eximbank’la ihracatgl
dogrudan karsi karsiya olacak. Yapaca-
gimiz sigorta sayesinde firma alacak-
larini glvencede tutacak; ama bunlar
arasinda vadeli olanlar varsa derhal
onunla ilgili finansman imkanina



kavusabilecek. Simdilik belli bir fiyata
kadar olan bolimu sigorta policesiyle
karsilayabilecek durumdayiz; ama ya-
kin gelecekte orta ve uzun vadelilerini
de yapacagiz.

Eximbank’in sagladigi kredi programi
kapsaminda 2010 yilindan bu yana
neler degisti?

Alaaddin METIN: 2009 daki 400 milyon
dolar, 2010'da 600 milyon dolar, 2011'de
1.6 milyar dolar, 2012'nin ilk Uc ayinda

2 milyar dolar. Bu biraz tanitim atagiyla
mumkin oluyor; ama sundan eminim
artik ihracatcilar arasinda Eximbank’in
sagladigr kredi programlari biliniyor. Su
ana kadar binin tzerinde firma birebir
ziyaret edildi. Bu firmalar secilirken ihra-
catci Birlikleri ile bereber calisildi. Bizim
isimiz pazarlama degil, aktif pazarlama
icinde yer almiyoruz. Buna gerek de

yok zaten, ihracatciyi bilgilendirip geriye
cekiliyoruz. Nasil bir secenegi oldugu
bilgisini veriyoruz. Amag, tanitim. ihra-
catcilarla Ust dizey toplantilar yapiyoruz.
Onlarin gords, oneri, sikayet ve istekleri-
ni 6grenmeye calisiyoruz. Bu slrec boyle
yurur. Yeni pazarlara giris, yeni drtnlerin
ihracati anlaminda tlke kredilerini cok
etkin bir sekilde kullanmayi distinlyo-
ruz. Yurt dist ayagini da etkin bir sekilde
yirutecegiz. Eximbank ihracatciya artik
cok yakin. Firmalar bizi sadece 7 glin 24
saat arayabilirler.

Eximbank’in kredi portfoyiine yeni
eklenen makine sektoriine iliskin kredi
ve hizmetlerin detaylari nelerdir?
Mesut GURSOY: Oniimiizdeki giinler-

de sevk sonrasi nitelikteki Kisa Vadeli
Ihracat Alacaklari Iskonto Programi
kapsaminda makine sektoriinde-

ki firmalarin da ilgisini cekecegini
distnduigimiz yeni bir uygulamayi
gerceklestirecegiz. Ihracatcilarimizin
sevk sonrasi finansman ihtiyaclarina
cevap veren Merkez Bankasi kaynakl
programinin teminat yapisinda énemli
bir uygulamayi baslatacagiz.

Halen police veya bonoya bagli kabul
kredili ihracat islemlerinden dogan
alacaklar ile gayrikabili ricu ihracat
akreditiflerine dayali vadeli ihracat
alacaklarini iskanto ettigimiz prog-
ramin revizyonu ile bankalari aradan
tamamen kaldiracagiz. Teminat olarak
sadece Eximbank'in sigorta policesini
alacagiz.

Bu uygulama ile ihracat alacaklarini
bankamiza sigortalatmis olan firmala-
rimizin mal mukabili ihracat alacaklari
da kredinin teminati olacak. Firmala-
rimiz Libor + 0,75 seviyesinde ¢ok clzi
bir maliyet ile 120 gline kadar vadeli
finansman imkanindan faydalanacak,
bunlarin yani sira bankamiz sigorta
kiltlrdnd yerlestirerek onemli bir
hizmet daha gerceklestirmis olacaktir.
Cok kisa bir sire icinde uygulamaya
gecmesi dusiUndlen bu yeni programin
siparis Uzerine calisan firmalar tarafin-
dan da tercih edilecegini distinlyoruz.
Alaaddin METIN: Diinyada Eximbank ta
ticari bankalarin teminatiyla kredi
kullandirmanin tersine, Eximbank’in
teminatiyla ticari bankalar kredi kulla-
niyor. Sigorta policesinin teminat ola-
rak kullandirilmasi Tirk Eximbank’in
diinyadaki Eximbank’lar arasinda bir
fonksiyon gostermesi yoninde atilmis
bir adimdir. Dinyada Eximbank'ta nak-
di krediden ziyade sigorta ve teminatla
garantiler ihracatcilarin birokratik
islemlerini kolaylastirir. O yonuyle tica-
ri bankalar birbirini tamamlar. Sigorta
policesinin teminat olarak kullandiril-
masini yayginlastirabilirsek Tirkiye'de
ihracat diinyasinda bir cigir acilacak.
Bu yontem daha once birkag ticari
bankayla anlasmalar ¢cercevesinde de-
nendi; ama istenilen sonucu alamadik.
Diinyada Malezya ve Kore gibi birkac
ulke disinda sigorta policesi karsilig
fon saglayan Eximbank yok. Dinyada
Eximbank’lar daha cok isin sigorta ve
garanti bolimini yapar. Ama biz bu-
rada fon saglama islemini de ylritiyo-
ruz. Bu noktada uzun vadede amacimiz

Sigorta policesini
teminat olarak
kullandirmamizla
beraber ihracatimizda
bir cigir acilacak.

fon saglayan olma konumundan cikip,
garanti ve glvence islemleriyle ticari
bankacilik sisteminin elinde fonlarin
ihracatin finansmanina nasil aktarila-
caksa onu saglamaktan yanadir. Biz bu
konuda oncl olduktan sonra, daha cok
erken olmasina ragmen ikinci asamada
sisteme bunu tanitip tekrar asli gérevi-
miz olan sigortayla, garantiyle glivence
veren konumumuza donecegiz.
Eximbank’in varmak istedigi nihai nokta,
sektorden daha fazla kaynagin uygun
kosullarda ihracat sektoriine yonelmesi-
nin ontint acmak, o ortami hazirlamak-
tir. Police uygulamasi etkin bir sekilde
yayginlasir ve kullanilirsa Eximbank bu
yonde c¢ok ciddi bir adim atacak.

Makine sektoriine yonelik yeni

kredi uygulamalarinin gecmis
uygulamalardan farklari nelerdir?
Detaylari hakkinda bilgi verebilir
misiniz?

Alaaddin METIN: Bir yandan kisa vadeli
ve sevkiyat sonrasi finansman ihtiyaclari
icin bankalardan getirilecek ilave teminat
olmaksizin sadece Eximbank sigortasi ile
kredi kullandirma imkani, diger yandan
yakin gelecekte ayni imkanlari orta uzun
vadeli islemler icinde tanimak, sektorin
teminat ile ilgili sikintisini ortadan kaldi-
racaktir diye disUniyoruz.

2012 yili ve sonrasinda uygulamaya
koymay planladigimiz bu programlar
sayesinde sigorta kiltirini yerles-
tirmeyi hedefliyoruz. Bunu gercek-
lestirebilmemiz halinde hem sektore
riskten uzak bir ortamda calisma, hem
de sigorta sayesinde krediye erisim
imkani saglamis olacagiz.

Daha once 6. ve 7. Grup Ulkelere sa-
dece devlet garantisi ile kredi kullan-
diritabilirken, yeni uygulama ile Turk
Eximbank tarafindan muteber kabul
edilen bankalarla da islem yapilmaya
baslanmis olup makine ihracatiicin 7
yila kadar vade taniniyor.
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BESIBIRYERDELI

KADIN

Tirk makine sanayi igerisinde en fazla kadin galisanin yer aldig
firmalardan biri olan Kayahan Grubu, 1950 yilindan beri Konya’da
faaliyet gosteriyor. Firmada ist diizey yonetici olarak calisan alti kadinla
makine sektéri adina sdylesi gerceklestirdik.

onetim Kurulu Baskani Sevda

Kayhan Yilmaz, Mali ve idari

Isler Genel Mudiir Yardimcisi

ve Toplam Kalite Yoneticisi
Deniz Genez Aydin, Mali isler Yonetici-
si Fatma Balta, Satis Proje Yoneticisi
Aysen Kayhan Babacan, Siparis Proje
Yoneticisi Sevsen Kayhan Korkut ve
Yurt Disi Satin Alma Midirid Hansen
Kayhan Cenge. Kayahan markasi altin-
da faaliyetlerini stirdiren Tirk makine
sektorlinin alti glcld calisan kadini...
Ayni firmada yillardir sektore yon veren
birbirinden basarili kadin yoneticiler ile
makine sektortiinden ve calisan kadin
olmanin oneminden bahsettik.

|
Sevda fiayhan
Ydmaz l’

Sizi daha yakindan taniyabilir miyiz?
Konya'da 1965 yilinda dogdum. Sana-
yici bir ailenin en kicik cocuguyum.
Ik, orta ve lise egitimimi Konya'da
tamamladiktan sonra ODTU isletme
Bolumi'nde okumak icin Ankara'ya
yerlestim. Universiteyi bitirdikten sonra
evlenip, tekrar Konya'ya dondim. 21
yasinda bir oglum ve 15 yasinda bir
kizim var.

is hayatina baslama ve bulundugunuz
goreve gelme sireciniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

Is hayatina ait anilarim c¢ok eski... Es-

kiden dikkanimiz evimizin altindaydi.

Orayi hatirliyorum; itlkokuldan sonra

babamin yaninda ise gitmeye basladim.
itk parami, dokim kumunun igindeki
ergimis madeni miknatisla toplayip
babama satarak kazandim. Sonra
matkapta, rovelverde calistim, montaj
yaptim. Yani lise bitene kadar aslin-

da yaptigim vasifsiz iscilikti. ilginctir;
babam beni sigortalamamis, bir teftiste
mifettis beni yakalamis. Sigortaliliga
baslayisim da boyle oldu zaten. Cezall
olarak geriye donik sigortami yatir-
mislar. 33 yasinda isci emeklisi oldum
béylece. Universiteden sonra biiroya
gectim, hemen hemen her bélimde
calistim: Teknik resim cizdim, maliyet
muhasebesi yaptim, ithalat islemlerini
ogrendim. Sonra firmaya ve kendime
bir hedef koydum: Giclenmek icin yurt
disinda musteri bulmaliydik. Boylece
dis ticarete basladim.

Gun icerisindeki is trafiginiz nasil
ilerliyor?

Kayahan'da 2011 yilinin Agustos ayina
kadar genel midurlik yaptim. Buglne
kadar hep aileden birilerinin yaptigi bu
goreve bir profesyonel gelmesini iste-
dim ve simdi sadece Yonetim Kurulu
Baskani olarak calismaya devam edi-
yorum. Konya'da olursam 07:30-08:00
arasl ise gelirim, ilk is atolyeyi turla-
rim. Yaklasik bir saat sonra masama
gelince, 6nce maillerimi kontrol ederek
calismaya baslarim. Genellikle 6glen
bir saat ara veririm. Aksam 18:30'a
kadar iste olurum. Hem Ankara’'da,
hem de Konya'da evim var. Yonetim
Kurulu Uyesi oldugum Makine ihra-
catcilari Birligi ve Makine imalatcilar

ilgili seyahatim varsa, is glindm ucagin
veya trenin saatiyle baslar. Hafta icinde
pek evde degilim, hafta sonlari da ¢o-
gunlukla ailemle olmayi tercih ederim.
Ankara’'da kaldigim giinlerde evden
calisiyorum. En keyiflisi esofmanla ve
kedilerimle calismak.

Yogun bir is temposuna sahip olan
makine sektoriindeki basarinizi neye
borclusunuz?

Cok tesekkir ederim. Eger bir basari
varsa, hep iyi ekiplerin icinde olmam-
dandir. Makine gibi bir sektorde tek
basina bir sey yapamazsiniz. Ulasaca-
giniz noktayr organizasyon semanizdaki
en alt calisan bile etkiler. Bireyler tek
tek bir birim fayda sagliyorlarsa birlikte
hareket edildiginde birim faydanin
artacagina inanirim. Hep saksida ¢inar
agaci blylmeyecegine inandim, bu
nedenle firma ile ilgiliamaclarimin di-
sinda Turk makinesinin gelismesi icin
calisilmasi gerektigine inandim.

Erkek egemen bir sektorde kadin
olmak zor mu?

Bu cok sik rastlanan, benim de en
zorlandigim sorudur. Bir de "Konya'da”
deseniz tam olacaktr. Ust diizey
yoneticilik ya da patronluk acisindan
dusunursek erkek olmak zor asil bu
sektdrde; cinkl erkekseniz ve sanayi-
ciyseniz toplumun sizden bekledigi bir
“Agalik” roli var. Yaparsaniz insanog-
ludur; kibre kapilabilir. Kotudidr. Kadin-
saniz, sizi asla aga olarak gérmezler
zaten. Erkek olmanin baska bir zor-



luguysa, tipki dogadaki liderlik savasi
gibi ailede yetki devri zamanlamasi ve
yetkiyi kimin alacagi konusudur. Ailede
slrtismelere sebep oluyor. Ben buna
“Testosteron zehirlenmesi” diyorum.
Kadinlarin hormonal kalkanlari var;
daha uzlasmaci, daha anlayisli oluyor-
lar ve bu bir avantaj.

is hayatinda kadin olmaktan
kaynaklanan problemler yasadiniz mi?
Hic yasamadim gercekten. Herkes
Konya'da bir kadin olarak calistigi-
mi duyunca hayret ederdi. Konya'nin
muhafazakar oldugunu distndukleri
icin benim zorlanip zorlanmadigimi
¢ok soran oldu. Bazilari Konya'ya at
gozliglyle bakiyor. Konya yuzyillardir
koklesmis bir hosgori gelenegine
sahiptir. Konya'da olmakla ilgili bir
sorunum yok. Konya Sanayi Odasi'nin
Meclis Uyesiyim, sanayici arkadasla-
rimla uyumla calisiyoruz.

Bulundugunuz firmada sizin gibi iyi bir
konuma gelmis baska kadin ¢alisanlar
var mi?

Olmaz mi? Ben aslinda “"Kadinlarla ca-
lismayl sevmem” derim; ama iyisini on
iyi erkede degismem. Sevmem; clnki
hemcinslerimizle mesafe ayarlayama-
yiz, kolayca aglayabiliriz. Degismem;
cunku vefalidirlar, sadiktirlar, inani-
lanin aksine sir tutarlar. Sirkette Uc

yegenim var, farkli sirketlerde yonetim
kurulu Uyelikleri gérevlerinin yani sira
profesyonel olarak da calisiyorlar.
Ayrica gencliginde baslayip profesyonel
hayatini sadece bizimle gecirmis olan
Muhasebe ve Finans Midirimuz Fat-
ma Hanim hem calisip, hem okuyup,
hem annelik yapti. idari Mali Genel
Midur Yardimcimiz Deniz Hanimi da
Universite yillarindan tanirim. Sirketi-
mizde yeni olmasina ragmen bize ¢ok
kolay uyum sagladi.

Is ile ilgili yurt disi seyahatleri
gerceklestiriyor musunuz?

Evet tabii ki; ama artik yegenlerimin
deneyimi artti. Onlar daha fazla gitme-
ye basliyorlar.

Yurt disi gezilerinizde bir kadin olarak
olumsuz olaylar yasiyor musunuz?
Olumsuzluk erkeklerin de basina gele-
bilir, eger karanlik yerlerde gezerlerse!
Bazi prensiplerim var, bunlara uyarim.
Simdiye kadar kadin oldugum icin
yapamadigim tek is, Suudi Arabistan’da
bir fuara katilmama izin vermemislerdi
yani vize vermemislerdi. Baska da yok.

Basarili bir kadin olarak aldiginiz
oddller var mi? Var ise bahseder
misiniz?

Var, hicbirini digerinden ayirt etmemek
ve hicbirini atlamamak icin saymaya-

cagim. Ancak bir tanesi vardir ki benim
icin 0zeldir; Universitede okurken ilk
kez yilin kiz 6grencisi secilmisti ve
arkadaslarim beni secti. O 6dil benim
icin cok anlamli.

Sektore bakildiginda sizce nicin sayica
az kadin yer aliyor?

Kadinlar nerede varlar ki... Bence buna
sebep toplumun egitimi degil. Kadin-
larin dogalarinda olan bir eksiklik: Biz
micadeleyi cok sevmiyoruz sanirim.
“Sen cok istiyorsan, buyur” deyip yol
aclyoruz.

Uluslararasi pazarda calisan Tirk
kadini sizce yeterince aktif mi?
Fuarlari filan disinince aslinda “Ak-
tifiz" diyesim geliyor. ilginctir; ulusla-
rarasi pazarlarda yabancilardan cok
farkli degiliz. Kadin her yerde kadin...

Diger kadin calisanlara ve yoneticilere
ne gibi tavsiyelerde bulunmak
istersiniz?

Kadinlar icin ayri seyler sdyleyemem.
Cok klasik seyler aslinda uzmanlarla
calismalari, prensipli, uzlasmaci ve lyi
niyetli olmalari; cinkl niyeti iyi olanin
akibeti iyi olur.

Eksik gordiiginiz veyahut eklemek
istedikleriniz?
Cok tesekkiir ederim. Uyelerimizden,

Wewsi
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Kadwnlarin sezgisel bir yapist var. Bu
¢ok ozel bir yeti. Aymy zamanda karar
alma siiveglerinde akilcilik kadar

da etkili... Kadinlarim yonetimdek:
basardar: da buradan geliyor.

Auile goriisii, sosyal gevre ve ig
ortamindaki erkek egemenligi makine
sektoriinde ¢alisan kadin sayisin

ethi Gelecek nesillerin bu durumu
diizeltecegine inanyyorum.

Makine sektoriinde erkek olmak kadin
olmaktan daha zor. Ciinkii erkekseniz
ve sanayiciyseniz toplumun sizden
bekledigi bir “Agalik” rolii var. Bu
nedenle erkekler bence “Iestosteron
zehirlenmesi’ yasiyor. Kadnlarin ise
hormonal kalkanlar: var.
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Is diinyasimn gergin ve sinirli
ortamama kadinlar torpiiliiyor
Miisterilerimiz bizlerin pozitif
enerjisinden etkilenerek alisik
olmadiklar kadar neseli bir sekilde
yanmazdan ayrlyorlar.

S

Fabrikanin bahgesinden giver girmez
misafirlerimizi ¢igeklerle karsiliyoruz.
Kayahan Grubuw iist yonetimi
Bilgisayar programciligy kursunda ¢ogunlukla kadim oldugundan
tamstigr Sevda Kayhan Yilmaz ofisimizin dekorasyonu ve ortam da
sayesinde 1§ hayatina bagladvm. diger firmalara gore ¢ok farkh.
Is yerinin sanayi bolgesinde olmasy
sebebiyle agabeyimin karse gtkmasina I
ragmen, babaman destegiyle sektorde
¢alismaya basladim.
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zorunluluk olarak degil, makinecilerin
bir araya geldigi demokratik bir kurum
olarak gérmelerini ve yonetimde
katilimci olmalarini istiyorum. Litfen
makineciler olarak sesimizi daha cok
duyurabilmek icin tek viicut olalim;
clnkd Turkiye'nin ilerlemesinde
bizlerin Ustline cok biyik sorumluluk
dusuyor.

|
Deniz Genez

Aydin

Sizi daha yakindan taniyabilir miyiz?
Unye’de 1965 yilinda dogdum. 1989
yilinda ODTU isletme Boslimi'nden
mezun oldum. 1 Agustos 2011 tari-
hinden beri Kayahan Grup Mali ve
Idari Isler Genel Mudiir Yardimciligi ve
Toplam Kalite Yoneticiligi gorevlerini
yurdtyorum.

Is hayatina baslama ve bulundugunuz
goreve gelme sireciniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

1989-1998 yillari arasinda TUBITAK ta
Uzman Yardimcisi, Uzman, MAM Ozel
Kalem Mudiri ve MAM Baskan Asista-
ni gorevlerinde bulundum. 1998-2000
yillari arasinda ESBAS ta Teknopark
Proje Yuruticusu, 2000-2001 yillarinda
EBSOV'da Kurucu Genel Sekreter ola-
rak gorev yaptim. 2001-2002 yillarinda
TOBB'da KOBI Gelisim Proje Koordina-
tori, 2002-2004 yillarinda ABIGEM-Ko-

caeli Projesi'nde Uzun Siireli Yabanci
Danisman gorevlerinde bulundum.
2004-2011 yillari arasinda ise Beijing
ve Shanghai sehirlerinde olmak Uzere
Cin Halk Cumhuriyeti'nde, Turk-Cin
KOBI'leri arasi ticaretin gelistirilmesi
konusunda ¢alistim.

Kadin ve erkek calisan arasindaki fark
nasil en aza indirgenebilir?

Ayni egitimi alan kadin ve erkekler
arasinda bile olaylari algilama ve
degerlendirme farkliliklari gorulirken
farkli disiplinlerden gelenler arasinda
fark olmasi kacinilmazdir. Bunu en aza
indirmenin temel yolu bence disiplinler
arasi kadin-erkek karisik proje gruplari
halinde calismaktir. Zaman icerisinde
isletme icindeki tim isleri, geleneksel
hiyerarsik calisma dizeninden proje
bazinda calisma dizenine getirebiliriz
diye disiniyorum. Boylece sadece
siparis temelli projelerimiz degil,
yonetimsel proje gruplarimiz olusur ve
farkli bakis acilarinin ortak degerlen-
dirmesinde daha dogru kararlarin alin-
digr bir karar mekanizmasi kurulabilir.

Kadinlarin is diinyasinda daha
duygusal oldugu dogru mu? Strateji
anlaminda kadinlar genel anlamda ne
yonde planlamalar yapiyor?
“Duygusallikla sezgiselligi karistirma-
mak gerekir” diye disintyorum. Kadin
veya erkek bazi insanlar digerlerine
gore daha duygusal olabilirler, karar
slireclerinde duygularini 6n plana ciI-
karabilirler; bu da sadece is yasaminda

degil, 6zel yasamlarda da yanlis ka-
rarlara neden olabilir. Onun icin kadin
veya erkek mutlaka analitik, rasyonel
ve verilere dayali karar slreclerini kul-
lanan yoneticiler olmaya calismalidir.
Sezgisellik ise cogunlukla kadinlarin
sahip oldugu, cok 6zel bir yeti bence.
Ve karar slreclerinde akilcilik kadar
da etkili... Kadinlarin yonetimdeki
basarilari da buradan geliyor; 6zellikle
akilci ve analitik diistinme yapisina
sahip kadinlar bir de sezgilerini dogru
kullanmayi basariyorlarsa, onlerinde
kimse duramiyor.

Kadinlarin bir diger 6zelligi de detay-
ci olmalari. Bu ozellikleri de onlarin,
ozellikle detay planlama gerektiren is-
lerde daha iyi olmalarina neden oluyor.
Mevcut verileri toplayip, iyi analiz edip,
detaylari gorip, sezgilerini de kullana-
rak olabilecekleri tahmin edebilen bir
yonetici, bunu planlamada kullandigin-
da cok isabetli ve az sapmali plan-

lar yapabiliyor. Ozellikle biitce, yeni
yatirimlar, etkinlik, proje gibi gelecege
yonelik tahminlerin de yer aldigi detayli
planlamalarda, mutlaka bu tip bir ka-
din calisan/yoneticinin olmasi gerekir
diye disindyorum.

|
Fatma

Balta

Sizi daha yakindan taniyabilir miyiz?
Konya'da 1972 yilinda dogdum. Anado-
lu Universitesi Acik Ogretim Fakiiltesi
Muhasebe Bolimu mezunuyum. Lise
10. sinif ve itkogretim 3. sinifa giden

iki kiz cocugu annesiyim. 1992 yilinda
Kayahan'da baslayan is hayatim halen
ayni firmada Mali isler Yoneticisi olarak
devam ediyor.

s hayatina baslama ve bulundugunuz
goreve gelme siireciniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

Bilgisayar programciligr kursunda
tanistigim ve su an calistigim sirketin
Yonetim Kurulu Baskani olan Sevda
Kayhan Yilmaz'in teklifi ile is haya-
tim basladi. Tabi baslangic asamasi

is yerimin sanayi bolgesinde olmasi
sebebiyle agabeyimin karsi cikmasina
ragmen babamin destegiyle oldu. Lise
egitiminden sonra is hayatina basladi-
gim icin calistigim firmanin da destedgi
ve tesvikiyle Acik Ogretim Fakiltesi'ni



tamamladim. Muhasebe biriminde
cirak olarak basladigim is hayatim
kademeli olarak ilerlemeye devam etti.
Ailemin ve is arkadaslarimin katkilariy-
la planladigim kariyer hedeflerim sira-
siyla teker teker gerceklesirken bugiin
Serbest Muhasebeci Mali Misavir sifati
ile halen gorevime devam ediyorum.

Sektorde kadin ¢alisan sayisini
artirmak icin ne gibi yontemler
izlenebilir?

Calistigimiz sektor makine imalati ve
agir sanayi sektori olmasi sebebiyle
kadin calisan sayisi oldukca disik-
tur. Kadin calisanlarin blyuk kismi

da idari kadroda yer aliyor. Dizenli
calisma saatleri, hafta sonu tatilleri,
is yerine duyulan glvenin artirilmasi,
hamilelik ve dogum izinlerinin dizenli
olarak kullandirilmasi ve bu silrec-
lerden sonra isini kaybetme endisesi
tasimamasi, Ucretlerin cinsiyete gore
degil yapilan ise gore dizenlenmesi ile
bilgi ve becerisini kolaylikla verimlilige
donustlrebilecek kadin calisan sayisi
hizla artacaktir.

e faytan

Sizi daha yakindan taniyabilir miyiz?
Konya'da 1978 yilinda dogdum. 1996
yilinda Konya Karatay Anadolu Lisesi,
2000 yilinda Selcuk Universitesi Makine
Mihendisligi, 2002 yilinda ise Selcuk
Universitesi Makine Miihendisligi Yiik-
sek Lisansi'ndan mezun oldum. Evliyim
ve bir cocugum var.

is hayatina baslama ve bulundugunuz
goreve gelme siireciniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

Aile sirketimiz olan Kayahan'da 2000
yilindan beri calisiyorum. Mihendislik
Yoneticisi olarak basladigim gorevime
Satis-Proje Yoneticisi olarak devam
ediyorum.

Kadinlarin is diinyasinda erkeklere
gore daha avantajli oldugu yonler
nelerdir?

Erkek hakimiyetinin oldugu is diinya-
sinda kadinlarin ortami yumusattigini
ve erkeklerin kadinlara daha nazik
davrandigini distndyorum. Bunun da
dzellikle satis ve musteri iliskileri ko-

nusunda kadinlara avantaj sagladigina
inaniyorum. Cinkd kadinin bulundugu
ortamda daha yapici ve daha sakin
calisma ortami doguyor. Is diinyasinin
gergin ve sinirli ortamini kadin haki-
miyetinin torpiledigi fark ediliyor. Yurt
distile calisan bir firma oldugumuz icin
musterinin muhatap olarak bir kadinla
karsilasmasi da pozitif bir etki yaratiyor
ve Turkiye'nin, 6zellikle de Konya'nin
negatif imajini kiryor.

|
Sevaen fiayhan
Horkut &'

Sizi yakindan taniyabilir miyiz?
Konya, 1980 dogumluyum. 2002
yilinda Selcuk Universitesi Makine
Mihendisligi, 2004 yilinda Selcuk
Universitesi Makine Miihendisligi
Yiksek Lisansi'ndan mezun oldum.
2002 yilindan beri aile sirketimiz olan
Kayahan’'da calisiyorum.

is hayatina baslama ve bulundugunuz
goreve gelme siireciniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

Mezun olduktan sonra dncelikle fabri-
kada bircok bolimde kisa stireli calisa-
rak is ogrendikten sonra Mihendislik
Yoneticisi olarak calismaya basladim.
2006 yilindan bu gine kadar Siparis-
Proje Yoneticisi olarak gérevime devam
ediyorum.

Tirkiye makine sektoriinde

calisan kadin sayisi erkeklere

gore daha miaz? Bu durumu nasil
degerlendiriyorsunuz?

Tirkiye'de makine sektorinde cali-
san kadin sayisi kesinlikle daha az.
Calisma ortamindaki zor kosullardan
dolayi kadinlar bu sektorde calismak
istemiyor. Ornegin; mezun oldugum
makine muihendisligi boliminde 72
erkek ogrenci varken sadece 8 kiz
ogrenci bulunuyordu. Bu 8 kiz 6grenci
sayisi diger donemlere gore oldukca
ylksek bir sayi idi. Makine sektoriinde-
ki kadin calisan sayisinin az olmasinin
sebeplerinden bazilari ise aile gorusd,
sosyal cevre ve is ortamindaki erkek
egemenligidir. Bizim aile sirketimizde
tamamen kadin hakimiyeti séz konu-
sudur. Umuyorum ki bitliin makine
sektorindeki firmalaricin bu durum
gelecek nesiller ile degisir.

fansn Hagrab

Sizi daha yakindan taniyabilir miyiz?
Konya'da, 1984 yilinda dogdum. Lise
egitimimi Konya Karatay Anadolu
Lisesi'nde tamamladim. 2008 yilinda
Konya Selcuk Universitesi Iktisadi idari
Bilimler Fakiiltesi Isletme Bolimii'nde
lisansimi; 2010 yilinda yine Selcuk
Universitesi Endistri Miihendisligi'nde
ylksek lisansimi tamamladim.

is hayatina baslama ve bulundugunuz
goreve gelme siireciniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

2007 nin Subat ayinda aile sirketimiz
olan Kayahan'da ise basladim. 2008
Haziran ayina kadar cesitli birimlerde
gorev yaptim. 2008 yili Haziran ayindan
bu yana da firmamizin satin alma biri-
minde yurt disi satin almanin basinda
calisma hayatimi strdtriyorum.

Makine sektoriinde aktif calisan bir
kadin olarak sizce ofisler nasil dekore
edilmeli?

Sanayideki firmalarin yiizde 90'inda
karsilasacaginiz manzara aynidir. Ba-
kimsiz ofisler, yagli masalar, koltuklar...
Kuru bir masa, sandalye dolap ve yagli
dosyalar. Geri kalan ylzde 10'luk kismini
da incelerseniz bir kadin eli oldugunu
goérmemek mumkin degildir. Ginimi-
zin buyuk bir kismi ofislerimizde geciyor.
Bu sebeple mimkin olabildigince sade;
fakat ayni zamanda renkli olmali. Goste-
risten uzak; ama ilgi uyandirmali. Bizim
sirketimizin Ust yonetimi cogunlukta
kadin oldugu icin ofisimiz diger firma-
lara gore hemen kendini belli ediyor.
Fabrikanin bahcesinden girer girmez
misafirlerimizi ciceklerle karsiliyoruz.
Bu karsilama ofis icinde de yaklasik

bine yakin saksi ¢icegiyle devam ediyor.
Bizim uyguladigimiz gibi ofislerinizin acik
renkte dosenmesine 6zen gosterin; ama
renkli tablolarla duvarlarinizda farklilik
yaratin. Sade ve sik biblolarla dolaplarin
uUstline masalarin dstlne renk katin.
Ornegin; sanayide makine, iriin deyince
akla hep yesil gelir. Biz yavas yavas bunu
da kirip tezgahlarimizi farkli renklere bo-
yayip Urinlerimizi farkli ve sira disi renk-
lerle gondermeyi planliyoruz. Boylece bu
kadar kadin olan bir firmanin farkliligr 6n
plana cikmis olsun.

Wewsi
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kazanwyor mu ?

MSSP Focus bashgwyla Makine Sanayii Sektor Platformu ¢atise altinda her ay gergeklestirdigimiz
raportajmiza Kazan ve Basingli Kap Sanayicileri Dernegi (KBSB) ile devam ediyoruz. Kazan ve
basingl kap sektoriiniin iiniversitelerle yaptiklar: isbirligine ve Ar-Ge projelerine de degindigimiz
raportajimiza Kazan ve Basingle Kap Sanayicileri Birligi Yonetim Kurulu Baskani Ali Even, Ecostar
Genel Miidiirii Cem Ozyddwrim ve Yildvz Teknik Universitesi Rektorii Ismail Yiiksek katilda.



azan ve basincli kaplar; tlke-

mizde daha cok 1950°li yillarda

dretilmeye baslandi. Zaman

icerisinde belirli asamalardan
gecerek gelisme gosteren soz konusu
sektor, Urtnlerini artik Almanya’dan
Irak’a kadar genis bir cografyaya ihrac
ediyor. Sektorin ilk yillarindan gelisim
slirecine girmesine hatta Universiteler-
le yapilan isbirliklerine kadar 6nemli
konularriiceren carpici bir soylesi
gerceklestirdik.

Tirkiye'de kazan ve basingli kap
Uretimi ne zamana tekabil ediyor?
Cem Ozyildirnm (CO): Tirkiye'de kazan,
basincli kap ve brilorler 1950°Li yillara
kadar ithal ediliyordu. 1950 yilinda

tek tik Uretimler basladi. 1956 yilinda
Sungurlar ismindeki kazan firma-

si piyasaya ciddi olarak giris yapti.
Sungurlar Kazan Tirkiye piyasasinda
kazan ve brilor imalatinin gelismesi
icin calismalarini hizlandirdi ve bu ko-
nuda bircok firmaya onculik etti. 1960
yilinda blylk gelismelerle yeni firmalar
Alman lisansi ile kazan imalatina bas-
ladi. Sungurlar da Steinmiller ve ideal
standart lisansi alarak kazanlarini,
lisansli olarak Uretmeye basladi. 1966
yilinda Erensan firmasi, isvicre YGNIS
lisansi ile itk kez yiiksek verimli kazan
imalatina basladi. 1980 yilinda Sungur-
lar iflas edince buradan ayrilan teknik

donanimli elemanlarin kendi firmala-
rint kurarak Uretime baslamalariyla
sektor buyudu. 1980°lerin sonunda yapi!
kooperatifleri patlamasi yasanirken
Tlrkiye'de kazancilarin sayisi 400°Un
Uzerine cikti. Brilorde ise belli basli
dort firma vardi. Standartlarin ve dene-
timin olmadigi ortamda kicuk ve yeter-
siz atdlyeler halinde ¢ogalarak biyiyen

sektor, sagliksiz bir sisme silirecine
girdi. Oysa basincli kap sektori gerek
verim, gerek hava kirliligi, gerekse
can-mal emniyeti acisindan mutlaka
belirli standartlar ve denetim altin-

da tutulmasi gereken bir sektorddr.
Dinyadaki uygulamasi da bu sekilde
oldu. Devletin bu konudaki duyarsizlig
ile bozulma siirecine giren sektord to-
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ALI EREN
KIMDIR?
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Kazan ve Basingli Kap Sanayicileri
Birligi'nin kurucularindan Mesut
Eren’in oglu Ali Eren, 1956 yilinda
Istanbul dogdu. Alman Lisesi’/nden
mezun olan KBSB Yoénetim Kurulu
Baskani, Tiirkiye’deki egitimini
Bogazici Universitesi Makine Mii-
hendisligi Bolimii'nde tamamladi.
Daha sonra ABD’ye gecerek Florida
Universitesi'nde ekonomi iizerine
lisans ve master yaptu. Aile sirketi
olan Erensan Is1 Sanayi’de ilk gérevi
Uretim Miidiirliigi oldu. Simdi ise
ayni firmada Erensan Grup Koordi-
natorliigli pozisyonunda ¢alismala-
rina devam ediyor. Evli ve iki cocuk
babasi olan Ali Eren, ayni zamanda
istanbul Sanayi Odas1 Meclis Uyesi,
Makine ve Aksamlari ihracatgilar:
Birligi Yonetim Kurulu Uyesi, ALKEV
Vakfi Bagkan Yardimcisi ve EHI (Eu-
ropean Heating Industries) Kazanci-
lar Komitesi Uyesi’dir.

Ekonomimizin en
kinlgan parametresi
olan cari acigin caresi,
yerli katma degerdir.
Bu probleme kazan

ve basingl kaplar
sektdri Ar-Ge ve Ur-Ge
calismalarina agirlik
vererek daha hizl
¢ozim getirebilir.

parlamak amaci ile 1985 yilinda Kazan
ve Basincli Kaplar Sanayicileri Birligi
(KBSB) kuruldu. Akabinde kazan ve
brulorlerle ilgili standartlar TSE kapsa-
minda revize edildi. 1990'larda revize

edilmis standartlar mecburi hale ge-
tirildi. Ancak denetimler gerektigi gibi
yapilamiyor, KBSB ise yetkisi olmadi-
gindan kalite ve emniyet konusundaki
cabalarinda etkisiz kaliyordu. O yillarda
gelisen insaat ve sanayi sektorleri
Ankara ve Istanbul'da dagitimina bas-
lanan dogal gaz ile 1sitma sistemlerine,
kaliteli ve emniyetli kazan ve brilorlere
ihtiyac duymaktaydi. Ozellikle insaat
sektdrd, emniyet ve kalite acisindan
yerli Uretimleri yetersiz buldugundan
ithal mallara donus basladi. Bu yizden
1990l yillarda bircok Avrupali firma-
nin piyasaya girmesi kacinilmaz oldu.
KBSB'nin israrla tzerinde durdugu
regulasyonlari cikartmayarak, denetim

ve gozetim otoritesini kuramayan o
yillardaki hiikimetler ve burokrasi ted-
birsiz olarak Gumruk Birligi'ne giren
sektortn zayiflama slirecine yardim
etmis oldu. Pazarin kaliteli ve kalitesiz
ithal mallarinin binalarimiza yanlis

ve sakincali uygulamalar ile takildigi
1990°U yillar hem Glke ekonomisi, hem
de sektor acisindan kayip yillar oldu.
Bu slrecte baslayan ithal mali KOM-
Bi uygulamasi ile dogal gaz israfi bir
yana binlerle ifade edilen can kayip-
lari yasandi. 2000'li yillarin basindan
itibaren Avrupa uyum sireci icerisinde
KBSB'nin inisiyatifi ile kazanlarla ilgili
CE direktifleri devreye sokularak, 2002
yilinda bununla ilgili kanun yayinla-
narak yurirlige girmesi saglandi.
Uygulama 2004 yilinda baslatilarak
sektoriin kalite, verimlilik, emisyon-
lar ve emniyet acisindan zapt-1 rapt
altina alinmasi saglandi. Bu yillardan



baslayarak sektordeki firma sayisi hizla
azaldi. 2012 yili itibari ile Uretici sayisi
60 civarina inerken, ihracat rakami da
her yil rekor seviyede artislar goster-
meye baslad.

Tirkiye'de kazan ve basincli kap
sektoriinln tlke ekonomisine katkisi
nedir?

Ali Eren (AE): Kazan, brilor ve basincli
kaplar sektori Turkiye ekonomisinin
en onemli lokomotif sektdrd olan ma-
kine imalat sanayiinin bir kolu olarak
son derece onemli bir yere sahiptir. Bu
ifademi su sekilde acmak istiyorum:
Yerli katma deger acisindan KBSB
gerek tasarim icerigi, gerekse dre-
tim teknolojisi itibariyle muhendislik,
nitelikli emek yogun Uretim o6zellikleri
ile katma degeri en ylksek sanayi dal-
larindandir. Sektordeki ortalama yerli
katma deger, yiizde 80’ler civarindadir.

Bu bakimdan ekonomimizin en kirilgan
parametresi olan cari acigin carelerin-
den birisi olma adayidir. ihrac edilen
her kazan, ortalama ylizde 80 katma
deger ihraci ihtiva ediyor. Bir karsilas-
tirma yapmak gerekirse otomotivde bu
oran yizde 20’leri gecmez.

Istihdama katkisi; nitelikli-emek yogun
bir sektér oldugundan yatirilan her 25
bin dolar sermaye basina bir kisilik
“nitelikli istihdam”in saglanabildigi
ender sektorlerdendir. Tasarrufun

ve sermayenin kit; fakat ntfus artisi
nedeniyle istihdam sorunlari olan Tir-
kiye ekonomisine bu kadar uygun bir
sermaye-istihdam orani idealdir.
Enerji ve cevre politikalari acisindan
kazan ve brilorler, hidro-karbon ener-
jisinin 1siya donustdrdldigu birincil
cihazlardir. Enerji tasarrufunun verim
baglaminda baslangic noktasidir. Bu
yonden Turkiye'nin Enerji ve Cevre
Stratejisi'ne tam uyumlu bir sekto-
rin gelismesi, Turkiye'nin gelismesi
demektir.

innovasyon ve Ar-Ge yogunlugunda ise
enerji verimliligi icin 1siy1 daha verimli
dreten, kayiplart minimumda tutan,
baca gazlarinin ve ozelikle CO, emis-
yonlarini azaltan drinlar yapilmasi
mumkundir. Saglikli ve karli calisan,
katma deger yaratan sektor, bu tarz
drinlerin gelistirilmesi icin tasarim
konusuna agirlik verecektir.

Yakit turleri icerisinde dogal gazin
yayginlasmasinin ureticilere etkisi ne
yonde oldu?

CO: Dogal gazin 19901 yillarda gel-
mesi ile beraber yerli firmalarin bir
kismi kati yakitli kazan Uretiminden
gaz yakitli kazan tretimine gecmek
zorunda kaldt. Yerli firmalar sektor-
deki regiilasyon eksikliginden yeter-
siz kalinca 1990°li yillarda ithal mali
kombiler Tirkiye'ye girdi ve kontrolsuz
bir pazar gelismesi basladi. ithal edilen
kombi cihazlari, konforun tarifi olarak
tanitilip son derece yanlis uygulama-
larla Ankara‘daki apartman dairelerine
takilinca gaz kacaklari, yanginlar ve
zehirlenmeler nedeniyle binlerce can
kaybimiz oldu. Bunun Ustlne ithalat
rakamlari yillik 500 milyon euro sevi-
yesine ylkseldi. Hesaplarimiza gére
Isinmada dogal gaz israfi yillik 300 mil-
yon euro seviyesine ¢ikti. Yani su anda
Tlrkiye'de 1sitma kombi yerine merkezi
Isitma kazanlari ile yapilmis olsaydi her

PROE. DR.
ISMAIL YUKSEK
KIMDIR?
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Trabzon’da, 1963 yilinda dog-

du. 1974 yilinda Marash Koyt
flkokulu’'nu, 1977 yilinda Beykoz
Ziya Unsal Ortaokulu’nu, 1980
yilinda Pagabahge Ferit Inal Lisesi’ni
bitirdi. Lisans egitimini 1984 yilinda
Yildiz Teknik Universitesi’nde
tamamladi. Ayni liniversitede 1987
yilinda ytiksek lisans, 1995 yilinda
doktora derecelerini ald1. Yildiz
Teknik Universitesi'nde 1986-1994
yillarinda arastirma gorevlisi, 1995-
1996 yillarinda Ogretim Gérevlisi,
1996-1999 yillarinda Yardimci Dog.
Dr,, 1999-2005 yillarinda Dog. Dr.
olarak gorev yapt1. Agustos 2008
yilindan bu yana Yildiz Teknik
Universitesi'nde Rektér'diir. Evli ve
iki cocuk babasi olan ismail Yiiksek,
12 Eyliil 2011 tarihinden itibaren
TUBITAK Bilim Kurulu Uyesi olarak
gorev yaplyor.

Ar-Ge ve inovasyon
streci aslinda bilginin
ekonomik bir faydaya
dénistirilmesini ifade
eder. Bilgiyi Uretip
gerekli arashrmalari
yapacak olan niversite,
bunu ticari bir irine
déniistirecek olan da
sanayidir.
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istanbul’da, 1964 yilinda dogdu.
Haydarpasa Lisesi’'ndeki egitimin-
den sonra lisans egitimi icin ABD’ye
gitti. Syracuse Universitesi Elektrik/
Elektronik Boliimii'nden mezun
oldu. Ardindan is hayatina Termo Is1
Sistemleri’nde basladi. S6z konusu
firmanin iiretim boliimiinde ¢alisti.
Su an ayni firmanin Ecostar isimli
markasinin Genel Miidiiri pozisyo-
nunda, ayni zamanda da Yonetim
Kurulu Uyesi olarak calismalarini
stirdiiriiyor.

Avrupa’daki trende
gun olarak

rkemlzde de mevcut
bireysel sistemlerin
mutlaka zaman
icerisinde merkezi
sisteme déniistirilmesi
lazimdr.

yil en az 300 milyon euro daha az dogal
gaz sarfedilmis olacakti. Bu, 1sitma
sektorindeki kontrolsuzlugun Turkiye
ekonomisi ve tiketici sagligi acisindan
faturasidir. Bunun yaninda kazan imal
eden yerli imalat sektorl de gelise-
mediginden sektor glidik kaldi. Ancak
simdi, 2010 yilinda yururlige giren BEP
yonetmeligiyle yeni binalarda kombi
kullanimina getirilen kisitlama ile
stire¢ kontrol edilmeye baslandi ise de

calisan mevcut kombilerle dogal gaz
israfi ve bu kombilerin yenileme talebi
ile ithalati maalesef devam ediyor.
Mevcut bireysel sistemlerin (KOMBI)
mutlaka zaman icerisinde merkeziye
dondstirilmesi lazimdir. Avrupa’daki
trend de bu yondedir.

Kazan sektoruni diinyayla
kiyaslandiginda tlkemiz ne
durumdadir?

CO: Diinyada kazan ve brilér kullanimi
cok yaygin. Avrupa‘da da trend mer-
kezi sistem hatta daha biylk capta
mahallelerin tek merkezden isitildig
sistemler gindemde. Bunlarin kulla-
niminda hem gaza bagimlilik daha az
ve daha ekonomik alternatif yakitlarin
kullanimi s6z konusu olabilmekte,
hem de bireysel isitma sistemlerindeki
bireysel ayar ve haneye gore konfor
ve 1sindigin kadar 6deme imkanlari
mevcut. Turkiye'de 1990l yillardaki
yanlis uygulamalarla domestik kazan
ve briulor piyasasinda pazar rakam-
lari olarak azalma olsa da, sanayi-
deki proses isisiicin kazan ve brilor
kullanimi degismedi. Su anda sanayi
agirlikli olarak kazan ve brilor kulla-
nimi devam ediyor. Domestik kazan-
larda da toplu konutlarin ginimuzde
ragbet gormesi ve BEP Yasasi'nin
citkmasiyla 2 bin metrekare ve Uzerin-
deki mahallerin isitilmasinda kazan ve
brilor kullanmak mecburi tutuldugu
icin kazan ve brilor sistemi piyasada

|!m s

yeniden artis gostermeye basladi. Bu
durum, talebin gelismeye baslamasiyla
yeni teknolojilere yonelimi hizlandirdi.
Ozellikle yogusmali kazan teknolojileri
ve alternatif yakitli sistemlere yatirim
yapilmaya baslandi. Bu da ihracat im-
kanlarimizi artirdi. Son bes yilda kazan
ihracati yillik ortalama ylzde 20 artis
gostererek devam ediyor.

Sektorde diinya lideri olan ulkeler
hangileridir?

CO: Kazan ve briilor sektoriinde diinya-
da en buyuk firmalar ABD'de bulu-
nuyor. Ancak ABD standartlari farkli
oldugu icin bizim o pazarlarda olma-
miz 6ngordigimiz slirecte mimkin
gorinmuyor. Avrupa standartlarina
bagli olan Turkiye'nin hinterlandinda
Almanya ve italya basta olmak iizere
Hollanda, Fransa ve merkezi 1sitma
sistemlerinde ozellikle Kuzey Avrupa
Ulkeleri sektorde basi ¢cekiyor. Su anda
Tlrkiye'de Uretim yapan bazi yerli fir-
malarimiz da bu ulkelerin pazarlarinda
yerini almaya basladi.

Universitelerin verdigi egitimi yeterli
buluyor musunuz?
CO: Universitelerde egitim genel olarak
akademik seviyede yapiliyor. Gectigimiz
slrecte yerli sanayi-Universite iliskisi-
nin gelismemis olmasi nedeniyle Av-
rupali firmalar Universitelerimizle kur-
duklari iliskilerle etkin olmuslar, yeni
mezun bir makine mihendisi genellik-
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le yabanci kazan ve brilor firmalarinin
drdnlerinin secimi konusunda bilgi
sahibi oluyor ve meslek hayatlarina
basladiklarinda da bu drinleri kullan-
mak gibi bir egilime sahip oluyorlar. Bu
bizim geriye cevirmek istedigimiz bir
gelismedir.

Bu sikintilarla dogru orantili olarak
Universiteler neler yapmali?

CO: Bu sikintilarla dogru orantili
Universitelerde, sik sik seminerler
verilmesi gerekiyor. Yeni makine mu-
hendisleri, kazan ve brilor imal eden
firmalarla kol kola olmali, yeni projeler
dretilmeli ve Universitelerde kazan ve
bralorleri uygulamali olarak gérmeli-
lerdir.

Ar-Ge konusunda Universitelerin
sanayilerden ayiran gérevler nelerdir?
Ismail Yiiksek (IY): Universitelerin
gorevi, egitim ve ogretim hizmetleri
vermenin disinda, temel ve uygulamali
alanlarda arastirma yapmaktir. Univer-
sitelerde ylratiulen uygulamali aras-
tirmalar ile sanayinin problemlerine
pratik cozimler getirmek de amaclar

arasindadir. Sanayi ise Ulkedeki mev-
cut bilimsel ve teknolojik potansiyeli
harekete gecirerek arastirma sonucla-
rini Uretime donustiren kesimdir.

21. yuzyilin yapilanmasinda “sanayi”,
“Ar-Ge” ve “yenilikcilik” Gretimin vaz-
gecilmez basari faktorleri haline geldi.
Bu faktorleri zekice kullanan, hizla

ve esneklikle sekillendirebilen kisiler
oyunun kurallarini belirleme hakkina
sahip oluyor. Bilimin mutfagi olarak
degerlendirilen Universiteler akademik
bilginin teknolojik Urtinlere donus-
mesini saglayan ve boylece Uretimi
tetikleyen ortamlardir. Teknolojinin

bu kadar hizla degistigi ve gelistigi bir
ortamda Universitelerin mevcut teorik
ve pratik bilgi ihtiyaclarinin degismesi
ve cesitlenmesi sanayi ile isbirligini
kacinilmaz bir hale getirdi.

Size gore sanayi ve Universite isbirligi
nasil olmalidir?

IY: Universite ve sanayi isbirligi, bilgi
ve kaynagin bir arada kullanilmasidir.
Ulkemizde sanayi ve iiniversitelerin
ortak calismalar yuritebilmesi ama-

ciyla énemli projelere imza atiliyor.

TUBITAK, SANTEZ, KOSGEB ve tekno-
park projeleri, bu ishirligini kurumsal
bir platforma tasimak icin devletimiz
tarafindan atilmis énemli adimlardir.
Ulkenin Ar-Ge ve inovasyon sisteminin
sanayi, devlet ve Universite olmak lze-
re U¢ ana unsuru bulunuyor. Bu ¢ un-
sur arasinda dylesi bir sistematik iliski
kurulmalidir ki, yeni teknoloji 6grenilip
ozimsenebilsin; bu teknolojinin bitin
ekonomik faaliyet alanlarina yayilmasi
saglanabilsin; dahasi, edinilen tekno-
lojinin bir Ust dizeyde yeniden lretme
ve gelistirme yetenegi kazanilabilsin
ve gelistirilen teknoloji yeni Urlnlere,
yeni Uretim yontemlerine donustirebil-
sin. Ar-Ge ve inovasyon slreci olarak
tanimlanan bu sirec aslinda, bilginin
ekonomik bir faydaya donustiridlmesini
ifade ediyor. Bilgiyi Uretecek, bunun
icin gerekli arastirmalari yapacak

olan Universite, bunu ticari bir Uriine
dondstlrecek olan da sanayidir. Temel
arastirmalari yapan universitelerin ve
uygulamali arastirmalari yapan biyik
olcekli kamu arastirma laboratuvar-
larinin olusturdugu Ar-Ge sistemi
inovasyonun kaynagi olarak goruliyor.
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Sektor olarak Universitelerle
iliskileriniz nasil?

AE: Olayi yukaridan bir bakisla deger-
lendirelim. Bir tarafta KBSB'nin Uretim
imkanlari var. Pazardaki ihtiyaclara
nitelik ve nicelik olarak vakif. Ancak
elindeki zaman para ve insan kaynakla-
ri gerekeni yapmak icin kisitli. Teknolo-
jiye pratik olarak vakif olmakla birlikte
bilimsel dinyanin disindadirlar. Diger
tarafta Universitelerde insan ve zaman
kaynagr mevcut, pazara yakin degiller,
ihtiyaclari nitelik ve nicelik olarak bi-
lemiyorlar; ancak bilimsel dinyanin ve
teknigin icerisindeler. Akademik insan
kaynaklarina, zamana sahip, arastirma
yontemlerine vakiflardir. Onlarin da
parasal kaynaklari mevcut degildir.

Bu durumda her iki camianin parasal
kaynak sorununu ¢Ozerek bir araya
gelmesinde guclu bir kazan-kazan
durumu kendisine sunar.

Bu kazan-kazan durumu simdiye kadar
maalesef yaratilamadi. Bunda en basta
burokrasi ve parasal kaynak sorunu
etkili olmustur. Ancak son zamanlarda
hikimetin, ozellikle Sanayi ve Tek-

noloji Bakanligi'nin inisiyatifi ile baz

programlar gelistirilerek bu sorunlara
¢6zUm Uretilmeye baslandigini goz-
lemliyoruz. Kazan-kazan durumuna
bir kazan da sektort tarif etmek icin
ekleyebiliriz. S6z konusu Urin kazan
olunca bu baglamda Universitelerle
olusturulacak bir kazan-kazan durumu
daha da anlamli olur. Saka bir yana,
bu durumun olusturulabilmesiicin her
iki tarafin da bu isten maddi ve manevi
fayda gorecekleri ortami yaratmak
onemlidir. Hikidmetin ve birokrasi-
nin bu yonde comert ve organize edici
olmasi ile isler hizlanabilir.

Universitelerle sanayinin isbirligi
yapmasi ne gibi arti kazanimlari ortaya
cikarir?

IY: Sanayi kuruluslarinin kalkinma-
sinda, gelismenin strdurdlebilirligi

ve Ar-Ge faaliyetleri cok 6nemli rol
oynuyor. Bu surdirdlebilirligi destek-
leyebilen en dnemli unsurlardan biri de
tiniversite-sanayi isbirligidir. Universi-
te-sanayi isbirliginde bir diger onemli
konu ise ortak yurutilen projelerdir.
Karsilikli fayda temelinde yurutdlen

bu projelerin bircok faydasinin oldugu

yadsinamaz. Is cevrelerinin tiniversite-
ler ile isbirligini artirmalari gerekiyor.
Ozellikle rekabetin arttigi bir ddnemde
bilimsel faaliyetlerden uzak Uretimde
bulunmak firmalara cok sey kaybettirir.
Bu isbirligi sonucunda sanayiciler Grin
cesidini strekli artirmak, yiksek kali-
teli Urln Uretmek ve Uretim maliyetini
disurebilmek icin gerekli calismalarda
bulunabilirler. Universite-sanayi isbirli-
gi, 0zellikle Universitelerin mihendislik
egitiminde pratik uygulama imkanlari
dogurur. Yapilan bu karsilikli isbirligi,
ulkelerin bilimsel, teknolojik ve ekono-
mik gelismesini hizlandiracaktir.

Universitelerin sanayi ile isbirligi
beklentileri nelerdir?

IY: Oncelikli olarak tiniversitelerin
arastirma bitcelerinin sanayi destegi
sayesinde artmasina ihtiyacimiz var.
Bunun yani sira herhangi bir sanayi
kurulusuyla gerceklestirilecek Ar-Ge
projesinin 6grencilerimizin mesleki
gelisimine mutlak suretle katkida bu-
lunulmalidir. Ayrica s6z konusu Ar-Ge
projesi ayni zamanda Ulke ekonomisine
fayda saglamalidir.



Size gore bu noktada sanayinin
beklentisi ne yondedir?

IY: Pazara yonelik teknolojik bilgi
ihtiyacinin karsilanmasi, karsilasilan
problemlere kisa sirede ¢ozim bu-
lunmasi, drin kalitesinin iyilestirilmesi
ile ekonomik blylime saglanmasi icin
calismalar yapilmasini siralayabiliriz.

Ar-Ge ve sanayi isbirligi konusunda ne
gibi onerileriniz olabilir?

IY: Tiirkiye'de arastirma-gelistirme
konusunu sistem yaklasimiyla ele alma
gerekliligi vardir. Ar-Ge sisteminin
parcalarini zorunlu olarak tek tek ele
alirken, parcalar arasindaki etkilesimi
ve dolayisiyla da sistemin bitinini
gormek gereklidir. Tirkiye'de Ar-Ge
alaninda ilk yapilmasi gereken is, mev-
cut Ar-Ge kaynaklarinin (finansal ve
insan glict) etkili ve verimli kullanilma-
sina yonelik olarak sistem icinde bilgi
akisi, koordinasyon ve denetimi artira-
cak mekanizmalarin tesis edilmesidir.

Burada oncelikli olarak olusturulmasi
gereken proje ve Ar-Ge personeline

iliskin herkesin kolayca ulasabilecegi
bir veri tabanidir. Bu veri tabaninda
simdiye kadar yapilmis bitin proje-
lerle ve projeler icin uygun uzmanliga
sahip elemanlara iliskin bilgiler bulun-
malidir. Universite-sanayi isbirligi kap-
saminda, Universite ve sanayinin ayri
ayri yatirimlar yapmasi yerine birlikte
teknolojiyi Uretime dondstiren calis-
malar yapmalari ile kaynaklarin ve-
rimli ve dogru kullanilmasi saglanmis
olacaktir. Bu isbirligi sayesinde hem
sanayinin, hem de Universitelerin bilim
ve teknolojiyi yakindan takip etmesive
sorunlarina birlikte ¢cozimler Uretmesi
saglanacaktir. Arastirmaci yetistirme-
nin hem sanayi, hem de akademik diin-
ya icin hepsinin tzerinde bir tlkenin
toplumsal ve ekonomik refahiicin cok
onemli bir anahtar oldugu bilinen bir
gercektir. Arastirmacilarin artirilma-
sina iliskin Tirkiye'de de dzellikle YOK
ve TUBITAK kanaliyla yapilan nemli
calismalarin artirilmasi gerekmekte-
dir. Ar-Ge agirlikli faaliyetlerle bolgesel
ve yerel ekonominin yeniden yapilan-

masini saglayan ve Universite-sanayi
iliskilerinin somut isbirligine dénisme-
sini saglayan teknopark olusumlarina
destek devam ettirilmelidir.

Sektoriinlizin diger problemleri
nelerdir?

CO: Sektériin en biiyiik problemi fi-
nansman ve buna bagli olarak firma-
larin Ar-Ge ile Ur-Ge calismalarina
cok agirlik verememeleridir. Sektor-
deki bazi firmalar birlik kurmalarina
ragmen istenilen calismalari yapa-
mamakta ve piyasada rekabet halinde
olduklarr icin kendilerini gelistireme-
mektedirler.

Kazan ve basin¢li kap imalat sanayi
sektoriiniin 2011 yili degerlendirmesi
ne yondedir?

CO: 2011 yili ikinci yarisinda, insaat
piyasalarinin hareketlenmesi ile be-
raber hizlandi. Endistride de hare-
ketlenme kazan ve brilor piyasasini
canlandirdi.
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Tirkiye aritma tesisleri ihracati 2011 yilinda yiizde
32 oraninda artarak 273 milyon dolara ulast.
Sektérde 2011 yili icerisinde en fazla ihracatin

Almanya’ya yapildigi gériliyor.
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TURKIYE'NIN G.T.i.P BAZINDA ARITMA SISTEMLERI VE FILTRELER SEKTORU iIHRACATI ($)

GTiP TANIMI

SUYUN FILTRE EDILMESI/ARITILMASINA MAHSUS CIHAZLAR
iICECEKLERIN (SU HARIC) FILTRE EDILMESI/ARITILMASI iCIN CIHAZLAR
ICTEN YANMALI MOTORLAR ICIN YAG-YAKIT FILTRELERI

DIGER SIVI FILTRE/ARITMA CIHAZLARI

iCTEN YANMALI MOTORLAR iGIN HAVA FILTRELERI

DIGER MOTORLAR iCiN HAVA FILTRELERI

SANTRIFUJLU CIHAZLARIN AKSAM-PARCALARI
FILTRE, ARITMA CIHAZLARININ AKSAM, PARCALARI

GENEL TOPLAM

2009
42.867.549
233.094
35.647.224
6.164.507
34.399.592
35.875.062
1.082.726
48.325.813
204.595.567

Kaynak: TUIK

Degisim

2010 2011 11/10(%)
35.031.826 53.554.811 52,9
137.529 43.182 -68,6
41.514.081 49.885.214 20,2
8.998.758 8.815.076 -2,0
45.796.070 53.963.318 17,8
44.554.959 72.962.220 63,8
725.712 542.099 =253}
30.153.821 33.284.736 10,4
206.912.756 | 273.050.656 32,0

ritma tesisleri cok maliyetli

sistemlerdir. Cevre teknoloji-

leri uygulama alaninda faaliyet

gosteren bu tesislericin 6nce
planlama yapilir. Projelendirme sonra-
sinda ise imalata gecilir ve devreye ali-
narak isletilir. Imalatinin ciddi rakam-
larla gerceklestigi s6z konusu tesisler
yalnizca suyu kapsamamakta; biyolojik,
yag, deniz suyu, nehir suyu ve kimyasal
gibi maddeleri de ayristirabilmektedir.
Ulkemizde aritma tesisi imalati yapan
yaklasik 50°ye yakin firma bulunuyor.
Bu firmalarin da 6nemli bir kismi yurt
disina hem tesis icin gerekli malze-
melerin, hem de tesisin timund Uretip
ihracat yapiyor. Turkiye'de tesis tretimi
yapip, Ulke icerisinde atik su sistemini
kuran bircok firma belediyelerle birlik-
te faaliyet gosteriyor.

41 MILYAR DOLARLIK YATIRIM
GEREKIYOR
Belediyelerin atik sulari 2025 yilina

kadar aritabilecek kapasitedeki aritma
tesislerinin insasi icin ihtiya¢ duyu-
lan yatirim tutari yapilan 6ngorilere
gore yaklasik 22,2 milyar dolardir. Bu
ihtiyacin 4.9'u Marmara Bélgesi, 3.5
milyar dolari ic Anadolu Bolgesi, 3.2'si
Akdeniz, 2.9'u Ege, 2.8'i Giineydogu,
2.4l Karadeniz ve 2.3'U Dogu Anadolu
Bélgesi yatirimlart icin gerekmektedir.
Butin tesislerin 2004 yilinda isletme-
ye alinmasi halinde 2025 yilina kadar
toplam 12.9 milyar dolar bu tesislerin
isletimi icin harcanacaktir. isletme
gideri icerisinde elektrik, personel,
kimyasal malzeme, bakim onarim ve
yenileme giderleri bulunur. Sayet insa
edilecek tesislerde birinci ve ikinci
derece aritmadan daha verimli aritma
sistemi tercih edilecekse (azot ve fosfor
giderimi gibi) gerek yatirim, gerekse
isletme giderleri artacaktir. Belediye-
lerin butininde 2025 yili nifuslari icin
ihtiyac duyulan kanalizasyon sebekesi
ve atik su aritma tesisi alt yapilari icin

toplam 41 milyar dolarlik yatirima
ihtiyac duyuluyor.

DUNYANIN SUYA IHTIYACI VAR
Dinyada yilda 40 bin kilometrekip tatli
su okyanuslardan karalara transfer
olur. Bu suyun buyuk bir kismi taskin
gibi nedenlerle kaybolurken kullanila-
bilir su miktari yillik olarak 9 bin kilo-
metrekUptir. Dinya nidfusunun yillik
su gereksinimi kisi basina ortalama
350 metrekiip civarindadir. Ancak su
kirlenmesi nedeni ile su gereksinimi
kisi basina 700 metrekip degerine

ulasir.

SISTEM NASIL CALISIYOR?

Yeni olan aritma tesisi isletmeye alin-
madan dnce atik su ve camur yapilan
nehir suyu veya kuyu suyu ile dolduru-

larak bitin makinelerin islevi denenir.
Deneme isletmesinde; atik su alinarak

sirayla biyolojik kademe ve 6zimleme
gerceklestirilir. Yapilan islemlerden




emin olmak icin kimyasal muayeneler
yapilmalidir.

Guvenilir isletme degerleri elde edebil-
mek icin cok sayidaki 6l¢im cihazlari
isletme talimatina gore temizlenmeli
ve kalibre edilmelidir. ilave olarak

aktif camurun kati madde miktari,
¢amur indeksi, mikroskobik muayenesi
gereklidir. Havalandirma havuzlarin-
da kati madde miktari devamli olarak
6lcilmelidir. Yasal olarak istenilen
diger muayeneler yapilip ginlik pro-
tokole kaydedilir. Makineler, motorlar,
pompalar ve kdprilerin bakimlarinin
yapilmasi gerekir.

Enerjinin ekonomik kullanilmasi-

na dikkat edilir. Isletme personelini
motive etmek amaciyla gelistirme
kurslari dizenlenir. Kis isletmesi 6zel
tedbirlerin alinmasini gerektirir. Don-
maya karsi hassas olan boru hatlari
korunmali veya isletme disi birakilmatli,
1zgara atiklari ve kum donmadan 6nce
bertaraf edilmeli, kopru tekerlekle-
rinin gittigi alanlarin buz tutmamasi
saglanmalidir. Yizeysel havalandi-
ricilar buzlanmadan dolay: diizgin
calismayabilir. Bunun i¢in buzun sicak
su ile ¢ozulmesi saglanir. Makinelerin
arizalanarak calismamasi durumunda
yedeginin devreye alinmasi ve isletme
yonetiminin bilgilendirilmesi gerekir.
Makinelerin kullanma talimatlarina ve
isletme kurallarina riayet edilmelidir.
Enerji kesilmesi durumunda derhal
enerji saglayan kurulusa haber verile-
rek ongorilen enerji kesinti sebebini ve
slresini sorup 6grenmelidir.

Tesisin bolimlerinin isletme disi

birakilmasi isletme yonetiminin izni ile
yapilmalidir. isletme raporlari temiz
ve itinali bir sekilde doldurulmalidir.
isletme hatalari gibi butiin 6zel olaylar;
arizalar, yag ve asit girisi, zaman ve
yer belirtilerek ginlik deftere isle-
nir. Isletme yonetimince baska bir
dizenleme yapilmamis ise giinde bir
kere farkli saatlerde tesis cikisi gozle
kontrol edilerek sonuc deftere kayde-
dilir. Tesisin tim bolimlerinin temiz
tutulmasina dikkat edilmelidir.

FIZIKSEL ARITMA SISTEMLERI: Atik su
icerisindeki kirletici maddelerin fiziksel
islemlerle atik sudan alinmasi amaci
ile kullanilan proseslerdir. Uygulama-
lari; 1zgaralar, elekler, kum tutucular,
ylzdlrme sistemleri, ¢oktlirme havuz-

lari, dengeleme havuzlaridir.

Blylk hacimli maddelerin atik sudan
ayrilarak pompa ve diger techizata
zarar vermelerini onlemek ve di-

ger aritma Unitelerine gelecek yiku
hafifletmek amaci ile kullanilan aritim
(initelerine 1zgaralar denir. ince ve
kaba 1zgaralar olmak Uzere aralik
miktarlarina bagli ¢esitleri bulunmakta
ve manuel veya Bunun yani sira elekler
ve dengeleme havuzlari da vardir.
Dengeleme havuzlari atik suyun debi ve
kirlilik yiklerinin dengelenmesi amaci
ile kullanilir. Kum tutucular ise atik

su icerisinde bulunan kum, ¢akil gibi
ayrismayan maddeleri sudan ayirarak
makine ve techizatin asinmasini énle-
mek, coktirme havuzlarinda kum ve
cakil birikiminin 6ntine gecmek amaci

TURKIYE’NIN ULKELERE GORE ARITMA SiSTEMLERI VE

FILTRELER SEKTORU iHRACATI ($)

ULKE ADI 2009
1 | ALMANYA 29.443.758
2 | IrRAK 15.667.759
3 | BELCIKA 10.188.643
4 | AZERBAYCAN 8.779.105
5 | Rusya 3.783.902
6 | UKRAYNA 1.741.111
7 | ROMANYA 10.709.464
8 | SURIYE 8.740.579
9 |ABD. 5.053.887
10 | iRAN 6.680.802

DIGER 103.806.557

GENEL TOPLAM 204.595.567

Degisim

2010 2011 (11/10)
39.323.299 51.028.469 29,8
20.015.192 21.160.201 5,7
12.892.745 15.212.476 18,0
7.059.723 10.727.557 52,0
4.657.958 10.631.069 128,2
735.329 10.502.964 1328,3
6.664.927 10.481.767 57,3
4.295.364 9.417.756 119,3
5.785.890 8.695.640 50,3
7.877.084 8.420.992 6,9
97.605.245 116.771.765 19,6
206.912.756 273.050.656 32,0
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ile kullanilirlar. Bununla beraber
ylzdirme sistemleri ile ve ylizdirme
havuzlari da yaygin olarak kullanilir.

BIYOLOJIK ARITMA SISTEMLERI: Biyo-
lojik aritma, atik su icerisindeki ¢6zin-
mus organik maddelerin bakteriyolojik
faaliyetlerle ayristirilarak giderilmesi
islemidir. Bakterilerin aritma isleminin
gerceklestirilebilmesi icin pH, sicaklik,
cozUnmus oksijen, toksik maddeler

gibi parametrelerin kontrol altinda
tutulmasi gerekir. Uygulamalari; aktif
camur sistemleri, biyofilm sistemleri,
stabilizasyon havuzlari, havalandirmali
lagiinler ve damlatmali filtrelerdir.
Aktif camur sistemi dengeleme, hava-
landirma, ¢coktirme ve dezenfeksiyon
Unitelerinden olusur. Aktif camur tek-
nigine gore calisan sistemler uygula-
mada en ¢ok kullanilan sistemlerdir.

ARITMA SISTEMLERI VE FILTRELER iHRACATINDA BASLICA _ Kaynak:
ULKELER (BIN $) BM istatistik B5limi
. Degisim
ULKE ADI 2009 2010 (11/10)
1 | ALMANYA 7.111.525 8.156.880 14,7
2 | ABD 5.744.183 6.497.272 13,1
3 |CIN 2.248.683 3.025.319 34,5
4 | JAPONYA 2.207.508 2.813.028 27,4
5 | GUNEY AFRIKA 1.635.697 2.183.223 33,5
6 | FRANSA 2.141.758 2.092.840 -23
7 | ITALYA 1.779.143 1.759.561 -1,1
8 | INGILTERE 1.480.701 1.704.233 15,1
9 | BELCIKA 1.284.441 1.490.588 16,0
10 | MEKSIKA 985.233 1.364.235 38,5
28 | TURKIYE 204.535 206.950 1,2
DIGER 10.456.137 11.768.694 12,6
TOPLAM 37.279.544 43.062.823 15,5

KIMYASAL ARITMA SISTEMLERI: Kim-
yasal aritma sistemleri suda ¢c6zlinmis
veya aksi halde bulunan maddelerin
fiziksel durumunu degistirerek cokel-
melerini saglamak Uzere uygulanan
aritma prosesleridir. Kimyasal aritma
isleminde, uygun pH degerinde atik
suya kimyasal maddeler (koagilant,
polielektrolit gibi] ilave edilmesi sonu-
cu, ¢okturilmek istenen maddeler ¢o-
keltilerek camur halinde sudan ayrilir.
ILERI ARITMA: Sekiz ana bolime ayris-
tirilabilir. Dezenfeksiyon aritma tesisi
c¢ikis suyu alici ortama verilmeden
once suda bulunan bakteri ve viris-
lerin uzaklastirilmasi islemidir. Azot
giderme atik suyun icerdigi amonyum
iyonlari azot bakterileri yardimiyla nit-
rifikasyon kademesinde dnce nitrite ve
sonra nitrata donustirdlur. Daha sonra
denitrifikasyon kademesinde anoksik
sartlar altinda azot gazi halinde sudan
uzaklastirilir. Fosfor giderme; fosfor
bilesiklerini gidermek icin kimyasal ve
biyolojik metotlar ayri ayri veya birlikte
kullanilir. Kimyasal aritmada kimya-
sal maddeler kullanilarak yiiksek pH
degerinde fosfor, fosfat tuzlari halinde
cokturulir. Biyolojik metotlarla fosfor
aritimi, biyolojik aritma sirasinda
fosfatin mikro organizmalarca alinma-
sl ile saglanir. Filtrasyon; biyolojik ve



Almanya, Tirkiye'nin
aritma sistemleri ve
filtreler ihracat yaphg)
Ulkeler arasinda 2011
yilinda 51 milyon
dolarla birinci sirada
yer ald.

kimyasal aritma islemlerinde yeterince
giderilemeyen askida kati maddele-
rin ve kollidlerin tutulmasi amaciyla
uygulanir. Adsorbsiyon suda ¢ozinmus
maddelerin elverisli bir ara ylzeyde
toplanmasi islemidir. iyon degistirme
endustriyel atik su aritiminda kulla-
nilan atik su biinyesinde istenmeyen
anyon ve katyonlarin uygun bir anyon
ve katyon tipi iyon degistirici kolonda
tutulmasi islemidir. Ters osmoz ise
atik suyun yeniden kullanilabilmesini
saglamak amaciyla, genellikle endlst-
riyel atik su aritiminda kullanilan ¢o-
zinmius anorganik ve organik madde-
lerin sudan uzaklastirilmasi yada geri
kazanilmasi amaciyla yliksek basing

ARITMA SiISTEMLERI VE FILTRELER iTHALATINDA BASLICA _ Kaynak:
ULKELER (BIN $) BM istatistik Bolimii
. Degisim
ULKE ADI 2009 2010 (09/10)
1 | ABD 4.442.420 5.490.715 23,6
2 | ALMANYA 3.034.751 3.490.383 15,0
3 |CIN 2.232.552 3.003.970 34,6
4 | FRANSA 1.702.521 1.775.253 4,3
5 | KANADA 1.606.489 1.716.622 6,9
6 | MEKSIKA 1.078.722 1.431.589 32,7
7 | INGILTERE 1.133.620 1.417.161 25,0
8 | BELCIKA 1.275.018 1.391.688 9,2
9 | JAPONYA 1.121.544 1.382.822 23,3
10 | RUSYA 845.301 1.200.565 42,0
16 | TURKIYE 676.206 717.399 6,1
DIGER 19.788.715 20.956.532 5,9
TOPLAM 38.937.859 43.974.699 12,9

uygulanan bir sistemdir. Ultrafiltras-
yon olarak bilinen bu yonteme de yari
gecirgen membranlarin kullanildig
ters osmoz islemine benzeyen basincli
membran filtrasyon metodu denir. Bu
yontemde yag/su emulsiyonu icerisinde
disperse olan yag damlaciklari ince

bir membran yardimi ile filtre edilerek
su fazindan ayrilir. Ultrafiltrasyondan
once aritilmasi distnilen emilsiyonun
bir on aritma islemine tutulmasinda

fayda vardir. Bu islem emiilsiyon kirma
maddeleri ile gerceklestirilir ve yag su
fazi ayrilir.

TURKIYE EN FAZLA ALMANYA'YA
IHRAC EDIYOR

Tlrkiye'nin aritma sistemleri sektoru
ihracati 2010 yilinda 207 milyon dolar
degerinde gerceklesti. 2011 yilinda
sektor ihracati ylizde 32 oraninda
artarak 273 milyon dolar seviyesine
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yikseldi. Turkiye'nin aritma sistemleri
ihracati yaptigi Glkeler arasinda 2011
yilinda Almanya 51 milyon dolarla
birinci sirada yer aldi. Almanya'y 21
milyon dolar ile Irak ve 15 milyon dolar
ile Belgika takip etti. Ukrayna [(ylzde
1.328,3), Rusya [ytizde 128,2) ve Suriye
(ylizde 119,3) en fazla ihracat artisi ya-
sanan Ulkeler oldu. Tirkiye'nin aritma
sistemleri sektori ihracati gercekles-
tirdigi itk on Ulke arasinda ihracatimiz-
da disis kaydedilmedi.

DUNYA iHRACATINDA ALMANYA
BIRINCI

Birlesmis Milletler (BM) istatistik Bolii-
mu verilerine gore; 2009 yilinda 37 milyar
dolar olan aritma sistemleri ihracati,
2010 yilinda ylzde 16 oraninda artarak
43 milyar dolara ulasti. Almanya, aritma
sistemleri ihracatinda ilk sirada yer ald1.
Almanya’nin ihracati 2010 yilinda ylzde
15 artarak 8 milyar dolar olarak gercek-
lesti. Almanya’yl ABD (7 milyar dolar],
Cin (3 milyar dolar) ve Japonya (3 milyar
dolar] takip etti. itk on iilke arasinda
Fransa yiizde 2 ve Italya'da yiizde 1
azalma yasandi. Turkiye ise 2010 yilinda
gerceklestirdigi 207 milyon dolar ihracat
ile diinya ihracatindan yiizde 0,5 pay
alarak 28. sirada yer aldi.

DUNYA ITHALATINDA ABD BIRINCI
2009 yilinda 39 milyar dolar seviyelerinde
olan sektor ithalati, 2010 yilinda ytizde 13
artis ile 44 milyar dolar seviyelerine ulas-
ti. ABD yaklasik 6 milyar dolar ithalat ile
diinya siralamasinda birinci konumunda
bulunuyor. ABD'nin ardindan aritma sis-
temleri ithalati gerceklestiren Almanya
ise 2010 yilinda yaklasik 4 milyar dolar
ithalat gerceklestirdi. Sektor ithalatinda
onde gelen diger dlkeler sirasiyla Cin,
Fransa ve Kanada'dir. Aritma sistemleri

G.T.i.P. BAZINDA DUNYA ARITMA SiSTEMLERI VE FILTRELER

SEKTORU ITHALATI (BIN $)

GTiP TANIMI
DIGER MOTORLAR iCIN HAVA FiLTRELERI

FILTRE, ARITMA CIHAZLARININ AKSAM,
PARCALARI

DIGER SIVI FILTRE/ARITMA CIHAZLARI

SUYUN FILTRE EDILMESI/ARITILMASINA MAHSUS

CIHAZLAR

ICTEN YANMALI MOTORLAR GIN YAG-YAKIT
FILTRELERI

ICTEN YANMALI MOTORLAR ICiN HAVA FILTRELERI
SANTRIFUJLU CIHAZLARIN AKSAM-PARCALARI

ICECEKLERIN (SU HARIC) FILTRE EDILMESI/
ARITILMASI iCIN CIHAZLAR

TOPLAM

2009 yilinda 39 milyar
dolar seviyelerinde olan
sektor ithalati, 2010
yilinda yizde 13 artis
ile 44 milyar dolar
seviyelerine ulast.

sektori ithalatinda itk on sirada yer alan
ulkelerin genelinin ithalatinda azalis
gorilmedi. Turkiye ise 2010 yilinda ger-
ceklestirdigi 717 milyon dolar ithalat ile
dinya ithalatindan yizde 2'ye yakin pay
alarak 16. sirada yer ald.

TURKIYE ITHALATINI ARTIRDI
Tirkiye'nin 2010 yilinda 717 milyon dolar
seviyelerinde olan aritma sistemleri
sektort ithalatr, 2011 yilinda ylzde 23
artarak 885 milyon dolar olarak ger-
ceklesti. 2011 yilinda aritma sistemleri
sektoru ithalatimizda 6nemli yer tutan
ulkeler arasinda ilk d¢ sirada Almanya
(197 milyon dolar), Giiney Afrika Cum-
huriyeti (111 milyon dolar), Fransa (102
milyon dolar) ve italya (64 milyon dolar]
yer aldi. Turkiye'nin 2010 yili sektor itha-
latinda ilk on Ulkenin bir onceki seneye
gore degisim oranlarina bakildiginda
Cek Cumbhuriyeti'nde [ylzde 122) gorilen
artis dikkat cekici diizeydedir.

KAYNAKLAR

-Tirkiye Istatistik Kurumu

-Birlesmis Milletler Istatistik Boliimii
(www.comtrade.un.org)

) Kaynak:
BM lIstatistik Bolumu

Degisim

2009 2010 09/10(%)
10.986.475 | 12.776.260 16,3
9.935.427 | 10.304.979 3,7
5.273.625 5.954.248 12,9
5.014.059 5.791.452 15,5
4.393.003 5.387.985 22,6
2.217.879 2.667.355 20,3
849.701 820.072 =3'5
267.690 272.348 1,7
38.937.859 | 43.974.699 12,9




“HiZMETLERIMIZI BASKA ULKELERE DE YAYMAK ISTIYORUZ"

“Cevpa su aritma sistemleri, atik su
aritma tesisleri projelendirme ve ekip-
man montaji, aritma tesisi isletmeci-
ligi/danismanligi konularinda ve diger
cevre mihendisligi uygulamalarinda
¢esitli calismalara imza atan bir fir-
madir. Kentsel atik su aritma tesisle-
rinde kullanilan mekanik ekipmanlar
(mekanik 1zgara, tambur elek, kum-
yag ayirici, poli hazirlama Ulnitesi, koku
kontrol Unitesi, gezer képri, ving gibi),

diger ekipmanlar (pompa, blower,
dekantor, difizér gibil, enstrimanlar
(debi, oksijen, bulaniklik, Ph &lger gibi)
ve tesisat malzemelerinin (boru, vana,
fittings gibi) ihracatini gerceklesti-
riyoruz. Bunun yaninda firma olarak
kentsel, endistriyel ve paket atik su
aritma tesislerini de kuruyor ve isleti-
yoruz. ihracat faaliyet alanimiz simdilik
sadece Suriye’yi kapsiyor. Diinyanin
gelisen ve degisen cehresiyle 6nem

kazanan cevre sorunlarina yonelik
olarak; dogru, disiplinli ve kararli bir
sekilde tam bir miihendislik anlayisiy-
la hizmet veren deneyimli ve uzman
teknik kadromuzla, cevre mithendisligi
hizmetlerimizi olabildigince cok Ulkeye
yaymak istiyoruz.”

DENizZ OZKAN SARIKAYA
Cevpa Aritma
Cevre Mihendisi

‘NAKLIYEDE ZORLANIYORUZ’

“Hur Filtre olarak 1973 yiindan bugtine
otomotiv ve sanayi sektoriniin cesitli
dallarina hizmet veriyoruz. TSE ve iSO
9001 kalite belgeleriyle gerceklestir-
digimiz tretimimizle sektdriin 6nci
firmalarindan biri olarak Tirkiye ve
diinya pazarinda saygin bir yere sahibiz.
Kuzey Afrika, Asya ve Balkan tlkelerin-
den ozellikle Misir, Cezayir, Bulgaristan,
Romanya, Tunus, Fas ve iran’a yogun

olarak ihracat gerceklestiriyoruz. ihrag
kalemlerimizi olusturan uriinlerimiz-
den bazilarini soyle siralayabilirim: Yag
banyolu hava filtreleri ve ekipmanlari,
otomatik fren circirlari, havali fren ve
debriyaj sistemleri, fren kampana ve
diskleri, dingil pim takimlari. ihracat ko-
nusunda belli bazi sikintilar yasiyoruz ne
yazik ki. Bunlardan en onemlileri yikle-
me konusunda yasadigimiz sikintilardir.

ihracat irtinlerimizin deniz asiri iilkelere
ulasimi noktasinda gemi bulmakta zor-
laniyoruz. Ayrica yine ihracat islemlerin-
de talep edilen banka komisyon oranla-
rinin ¢cok yliksek olmasi, karsilastigimiz
bir diger onemli sorundur.”

ZiYA HURGEL
Hir Filtre ve Yedek Parca San. Ltd. Sti.
Firma Ydneticisi

‘E-MARKETING DESTEGI SAGLANMALI"

“Yola ciktigimiz 1996 yilindan bugiine
izmir Atatiirk Organize Sanayi Bélge-
si'ndeki fabrikamizda Turkiye sana-
yisine katkida bulunmanin mutlulu-
gunu yasiyoruz. 35 bin metrekaresi
kapali, toplam 50 bin metrekarelik
fabrikamizda, bugiin yilda 8 bin ton
sac isliyoruz. Aliminyumdan ¢ubuk
ve profiller, demir veya celikten diger
insaat ve aksamy, filtre ve aritma
cihazlarinin aksam ve parcalari ayrica
diger gaz filtre veya aritma cihazlari

basta olmak Uzere daha bir¢ok Uriinlin
ihracatini yapiyoruz. ihracat islemleri-
miz, yabanci musterilerimizin projeleri
dogrultusunda gerceklesiyor. Hizmet
sundugumuz alan makine imalati,
elektrik-elektronik, otomotiv gibi sek-
torleri kapsiyor. Danimarka, Belgika,
ispanya, ABD, Almanya ve israil ihracat
yaptigimiz tlkelerden bazilari. ihra-
cat islemlerinde herhangi bir sikinti
yasamiyoruz ancak; yabanci misteri
taleplerine bagli olarak ihracatin net

satis icindeki ylizdesi yil bazinda degi-
siklik gosteriyor. Bu kapsamda; yurt
disi fuarlara katilimin artirilmasi, araci
firmalardan destek alma, potansiyel
musteri ziyaretleri, e-marketing gibi
destedi ile misteri portfdyliniin zen-
ginlestirilmesi saglanabilir.”

BEGUM KOC
Polisac Metal
Yonetici Asistani

“URETIM IVMESI iYi YONDE iLERLiYOR”

“Urtinlerimizi tim AB Ulkeleri, Ame-
rika ve diger gelismis llkelere ihrac
ediyoruz. Uriinlerimiz basta saglik
sektorinde kullaniliyor. Tirkiye AB
liyesi olmadigindan bu alandaki diger
ireticiler gibi Avrupa Saglik Orgiitii
Sertifikasi'ni alamiyoruz. Biz de bu
soruna ¢0zim olarak bir Alman firmasi
ile isbirligi yaptik. Basta saglik sektori
ve ileri teknoloji alanlarinda kullani-
lan; mobil hava temizleme sistem-
leri, ultraviole hijyenik temiz ortam
saglayici sistemler, lazer ve plazma
filtre sistemleri Uretip satisinda bulu-

nuyoruz. ihracat konusunda en biiyiik
sikintimiz; AB Uyesi lilkelerdeki kadar
devlet desteginden yararlanamamizdir.
AB’ye bagli tlkelerin bu avantajlari

biz Turk dreticilerini Avrupa pazarin-
da fiyat konusunda cok zorlayarak ve
biylik kayip yasatiyor. Ancak bizler de
pazardaki yerimizi koruyup ylkseltmek
icin kaliteyi yiksek tutmaya cabaliyor
ve bu sekilde rekabet ettigimiz alanda
daha buyik risk ve 6zveriyle hizmet
vermeye calisiyoruz. Turkiye'deki Ure-
tim ivmesi cok iyi yonde ilerliyor. Ancak
tlkemizdeki makine ureticilerinin

birlikte hareket etmeleri gerekiyor. Bu
da firmalar arasi iletisim ve tanitim ile
gerceklesebilir. Bu alandaki eksiklikler
giderildigi takdirde; makine ureticileri
olarak ihracat ve yurt disi pazarlama-
si konusunda daha da iyi noktalara
gelinebilir. Bu da gerek Tirkiye'deki
dretimi, gerekse sektoriin sirekli
gelisimi ile dinyada daha da fazla soz
sahibi olunabilecegi anlamina geliyor.”

' SAMI SAKA
SNK Insaat ve Malzemeleri
Genel Midur
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Ulkemizin Almanya’ya gerceklestirdigi makine ihracat
2002-2011 yillari arasinda dért kat arth. 2011
yilinda ise makine ihracatimizin yiizde 53 oraninda
arthgr Glkenin makine ithalatinda; Tirkiye 20.
tedarikgi Glke konumunda yer aliyor. Tirkiye’nin
makine ihracatinda 2011 yilinda 2 milyar dolar
ve yizde 17 oraninda pay ile ilk sirada yer alan
Almanya; Tirkiye’den makine sektsrinde en fazla
motorlarin aksam ve pargalarini ithal ediyor.
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dnyanin dc¢iincl biyik ekono-
misi Almanya 82 milyon nifusa
ve 357 bin kilometrekare yiz
olciimiine sahip. Ulkede eko-
nominin temelini imalat sanayi ve ilgili
hizmet sektorleri olusturur. En onemli
imalat sektorleri ise sanayi makineleri,
otomotiv, kimya ve telekomunikas-
yondur. Diger sanayilesmis Ulkelerde
oldugu gibi Almanya'da da hizmet
sektorinin 6nemi son yillarda artarak
2011 yilinda ekonominin yizde 71°lik
boliminid olusturdu. Ekonomide sa-
nayinin pay! ylizde 28 olup, tarimin payi
sadece ylzde 1'dir. Ancak ekonomiden

e

Lt
\H }\ :

ylzde 1'lik pay almasina ragmen tarim,
ormancilik ve balik¢ilik Almanya'nin
sosyal yapilanmasi bakimindan énemi-
ni korur. Ulke gida konusunda yiizde 80
oraninda kendine yeterlidir.

2011 yiinda ekonomide kaydedilen
ylzde 3 blyime oraniyla hem AB (l-
kelerinin, hem de ABD'nin iki kati hizla
buytyen Almanya'nin ayni yil cari fiyat-
larla GSYiH'sI yaklasik 3 trilyon Euro
(yaklasik 4 trilyon dolar) seviyesinde
kaydedildi. Kisi basina diisen GSYiH ise
yaklasik 44 bin dolardir.

Ulkenin imalat sanayinde uluslararasi
pek cok firmasi olmakla beraber orta

Almanya’ya 2011
yilinda makine
|hrocc1hm|z yizde 53
artarken, ithalatimiz ise
izde 40 yikseldi. S6z
Konusu Ulkeye ayni yil
makine ihracatmizda
ilk 20 Grin grubunun

tamaminda artis

kaydedildi.

olcekli firmalar hem imalat sanayinin,
hem de Almanya ekonomisinin bel
kemigi olarak goruluyor. Genel ola-
rak 500°den az sayida c¢alisani olan ve
aile sirketi seklinde faaliyet gosteren
bu firmalar bati eyaletlerinde daha
yaygin. Almanya'nin ekonomik acidan
en gelismis alti eyaleti; Baden-Wiirt-
temberg, Bavyera, Asagi Saksonya,
Kuzey Ren-Vestfalya, Hamburg ve
Hessen'dir.

ALMANYA'NIN DIS TICARET FAZLASI
2011 YILINDA YUZDE 6 ARTTI

2011 yilinda ytizde 13 artisla 1.5 trilyon
dolar ihracati yakalayan Almanya'nin
ithalati ise ayni donemde ylizde 15 ar-
tisla 1.2 trilyon dolari asti. Almanya'nin
ihracatinda baslica Ulkeler; Fransa,
ABD, Hollanda, Cin, ingiltere, italya
olarak siralanirken ithalatinda Hollan-
da, Fransa, Cin, Belcika, italya 6nde
gelen tedarikciler olarak goruliyor.
Tlrkiye Almanya'nin ihracatinda 15.,
ithalatinda ise 20. konumda yer aliyor.
2011 yilinda Ulkenin en fazla ihracat
yaptigr driin grubu 259 milyar dolar

ve ylzde 18 pay ile 84. fasilda yer
alan makine ve aksamlaridir. Diger
onemli ihracat kalemleri ise kara
tasitlari, elektrikli makineler, plastik
ve mamulleriile ilaclardir. Ayni yil
dlkenin toplam ithalatindan en fazla
pay! ylzde 13 ile 27. fasilda bulunan
petrol, dogal gaz ve tirevleri alirken
84. fasildaki makine ve aksamlari
ylzde 12 pay ile ikinci sirada yer ali-
yor. Diger onemli ithal kalemleri ise
elektrikli makineler, kara tasitlari ve
eczacilik Urinleridir.



ALMANYA’YA MAKINE VE AKSAMLARI iHRACATIMIZDA BASLICA KALEMLER (84.FASIL-MILYON $)

Kaynak: TUIK Verileri

) Degisim
GTiP TANIMI 2010 2011 (%)
1 MOTORLARIN AKSAM-PARCALARI (8407 VE 8408 DEKILERIN) 507 790 56
BUZDOLAPLARI, DONDURUCULAR VE DIGER SOGUTUCU VE DONDURUCU CIHAZLAR VE ISI
2 POMPALARI 141 212 50
3 SIVILAR iCIN POMPALAR, SIVI ELEVATORLERI 87 136 57
4 MERKEZI ISITMA KAZANLARI (8402 POZISYONUNDAKILER HARIG) 21 115 455
OZELLIKLE 8425 iLA 8430 POZISYONLARINDAKI MAKINE VE CIHAZLARLA KULLANILMAYA ELVERISLI
5 AKSAMLAR b4 79 23
6 EVVEYA CAMASIRHANE TiPi YIKAMA MAKINELERI 68 70 2
SANTRIFUJLER; SIVILARIN VEYA GAZLARIN FIiLTRE EDILMESINE VEYA ARITILMASINA MAHSUS
7 MAKINE VE CIHAZLAR 47 62 32
8 MUSLUKLAR, VANALAR VB. BASING DUSURUCU CIHAZLAR 36 59 bk
9 TRANSMISYON MILLERI, KRANKLAR, YATAK KOVANLARI VE MiL YATAKLARI, DIiSLILER VE SISTEMLERI 4t 55 26
METAL DOKUMHANELERI ICIN DERECELER, DOKUM PLAKLARI, DOKUM MODELLERI; METALLER,
10 KARBURLER VS. 25 51 107
11 HAVA VEYA VAKUM POMPALARI, HAVA VEYA DIGER GAZ KOMPRESORLERI, FANLAR, DAVLUMBAZLAR 39 46 20
BULASIK, SISE VB. YIKAMA VE KURUTMA MAKINELERI, SISE, KUTU, CUVAL VB. DOLDURMA,
12 ETIKETLEME MAKINELERI VB. 20 45 130
13 RULMANLAR 18 27 53
8456 ILA 8465 POZISYONLARINDAKI MAKINELERDE KULLANILMAYA ELVERISLI AKSAM, PARCA,
14 AKSESUARLAR 13 26 99
TOPRAK, TAS, METAL CEVHERI VB. AYIKLAMA, ELEME, TASNIF, AYIRMA, YIKAMA, KIRMA, 0GUTME,
15 YOGURMA VB MAK. VE AKS. 17 21 28
METALLERI DOVME, CEKICLEME, KALIPTA DOVME,KESME, TASLAK CIKARTMA, SATAFATLAMA,
16 KARBURLERI ISLEMEYE MAHSUS MAKINE VE CIHAZLAR 13 17 31
ISI DEGISIKLIGI YONTEMIYLE MADDELERI ISLEMEK ICIN CIHAZLAR, ELEKTRIKLI OLMAYAN
17 SOFBENLER VEYA DEPOL. 12 17 L
18 KENDINE 0ZGU BiR FONKSIYONU OLAN DIGER MAKINELER VE MEKANIK CIHAZLAR 11 14 34
DIGER MAKINELERIN AKSAM VE PARCALARI (ELEKTRIK KONNEKTORLERI, iZOLATORLER, BOBINLER,
19 KONTAKLAR VB.) 10 14 36
DOKUMA [PLIKLERIN, MENSUCATIN YIKANMASI, TEMiZLENMESI, KURUTULMASI, UTULENMESI,
20 SARILMASI, KATLANMASI VB. 9 10 10

TURKIYE-ALMANYA GENEL DIS
TICARETI

Turkiye dis ticaretinin yizde 10'unu
Almanya ile gerceklestiriyor. 2011
yilinda Almanya; Turkiye'nin ihra-
catindan ylizde 10,4 oraninda pay
alarak birinci sirada, Tirkiye'nin
ithalatindan da yizde 9,5 pay alarak
ikinci sirada yer aliyor. Son on yilda
Almanya’ya ihracatimiz 2009 yili
haric, Almanya’dan ithalatimiz da
2008 yili harig sirekli artti. Turkiye
ile Almanya arasinda 2002 yilinda 13
milyar dolar olan toplam dis ticaret
hacmi on yilda U¢ katina ¢ikarak 2011
yilinda 37 milyar dolara ulasti. 2011
yilinda 14 milyar dolar ihracatimi-
za karsilik, s6z konusu tlkeden 23
milyar dolar ithalatimiz bulunuyor.
Almanya ile dis ticaretimiz Ulkemiz
aleyhine acik vermekte olup, bu acik
2011 yilinda 9 milyar dolar oldu.

TURKIYE’NiN 2011 YILI MAKINE iHRACATINDA ALMANYA'NIN PAYI (%)  Kaynak: TUIK verileri

ALMANYA

INGILTERE
%8

FRANSA
%5

%3

ITALYA
ROMANYA Yols
%4 % bA
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Uriin gruplarina gére Almanya'ya
ihracatimiza bakildiginda; fasil bazinda
2002 yilindaki itk bes Gridn grubunun
2011 yilinda da ayni oldugu; ancak si-
ralamada degisiklikler meydana geldigi
gozleniyor. 2002 yilinda Almanya'ya
ihracatimizin ylizde 41'ini giyim esyasi
(61. ve 62. fasillar] olustururken 2011
yilinda bu Urln grubunun payi ylzde
23’e geriledi. Makine ve aksamlari
ihracatimiz acisindan bakildiginda ise
Almanya'ya ihracatimizin 2002 yilinda
ylzde 8'ini olusturan sektor besinci
siradan, gecen on yilda ikinci siraya
yikseldi ve payini da iki katina cikardi.
Almanya, makine ve aksamlari sek-
torld acisindan ihracatimizin gelisme
kaydettigi potansiyel bir pazar niteligi
tasiyor. Son on yilda Almanya ile dis
ticaretimizde tim drdnlerin toplami
acisindan bakildiginda ihracatin ithalati
karsilama orani geriledi. Makine sekto-
rinde ise bu oran 2002 yilinda ylzde 24

iken 2011 yilinda yizde 39'a cikti. Bu da
Almanya ile makine dis ticaretimizde
ihracatin ithalattan daha hizli arttiginin
bir gostergesidir. Ancak bu oran halen
sektor acisindan istenilen diizeyde
degildir.

Ulkemizin Almanya‘dan son on yilda
yaptidi ithalat Griin gruplarina gore
incelendiginde; ithalatin dortte birini
motorlu kara tasitlarinin olusturdugu
goruliyor. Almanya’dan ithalatimizin
ylzde 22'sinin ise makine ve aksamlari
ithalatina ait oldugu dikkat ¢ekiyor.
Makine ve aksamlari Almanya ile dis
ticaretimizde hem ihracat, hem de
ithalat bakimindan ikinci siradaki Urin
grubudur. Bununla birlikte 2011 yilinda
sektorin Almanya'nin ihracatimizdan
aldigi pay yizde 14 iken Almanya'nin
ithalatimizdan aldigi pay ylzde 22 oldu.
2002-2011 doéneminde Turkiye'nin
Almanya‘dan ithalatina dcer yillik
periyotlarda bakildiginda; en biyik
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TURKIYE iLE ALMANYA ARASINDAKI MAKINE VE AKSAMLARI ~ Kaynak:
DIS TICARETI (MILYON $ -84. FASIL) TUIK verileri
- .. .| TOPLAM :

. DEGISIM | DEGISIM | TICARET DIS TICARET

IHRACATIMIZ (%) ITHALATIMIZ (%) HACMI DENGESI
2002 458 1.940 2.398 -1.482
2003 612 33,6 2.450 26,3 3.062 -1.838
2004 769 25,7 2.849 16,3 3.618 -2.080
2005 878 14,2 3.462 21,5 4.340 -2.584
2006 1.059 20,6 3.649 5,4 4.708 -2.590
2007 1.510 42,6 4.517 23,8 6.027 -3.007
2008 1.594 5,6 4.386 -2,9 5.980 -2.792
2009 1.100 -31,0 2.901 -33,9 4.001 -1.801
2010 1.287 17,0 3.631 25,2 4.918 -2.344
201 1.971 53,1 5.078 39,9 7.049 -3.107

TURKIYE-ALMANYA DIS TICARETINDE TOPLAMDA VE
MAKINE SEKTORUNDE SON ON YILDA iHRACATIN iTHALATI

Kaynak: TUIK verileri
(Makine Sektori

KARSILAMA ORANLARI 84. fasil itibariyle)
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Almanya 2011 yilinda
259 milyar dolar dege-
rinde makine ithal etti.

artis oranlarinin 2002-2005 donemin-
de kaydedildigi sonraki yillarda artis
oranlarinda gerileme meydana geldigi
dikkat cekiyor.

ALMANYA'NIN MAKINE VE

AKSAMLARI DIS TICARETI

e AB (27) Ulkeleri arasinda 2010 yilinda
221 milyar dolar ihracat ile ilk sirada
yer alarak, AB (27) tlkelerinin top-
lam makine ihracatinin yizde 31'ini
gerceklestirdi. 2011 yilinda ise Ulke
makine ihracatini ylizde 17 artirarak
259 milyar dolara cikardi.

e AB (27) Ulkeleri arasinda 2010 yilinda
132 milyar dolar ithalat ile ilk sirada
yer alarak, AB(27) Glkelerinin toplam
makine ithalatinin yiizde 33'Unu
gerceklestirdi. 2011 yilinda ise Ulke
makine ithalatini ylizde 14 artirarak
150 milyar dolara ¢ikardi.

e 2010 yilinda toplam diinya makine
ihracatinin ylizde 13'inl gerceklesti-
rerek ikinci sirada yer ald.

e 2010 yilinda toplam diinya makine
ithalatinin yizde 8'ini gerceklestire-
rek dclncl sirada yer ald.

2007 yiinda makine ve aksamlari

sektorinde dinyanin en 6nemli teda-

rikcisi konumunda bulunan Almanya,

2008 yili itibariyle sektor birinciligini

Cin’e kaptirdi. Almanya'nin makine

ve aksamlari sektoru ihracatinda ilk

sirada yer alan llkeler sirasiyla Cin,

Fransa, ABD, ingiltere ve Avusturya'dir.

Almanya'nin makine ihracatinda 2010

yilinda ilk 15 Ulke arasinda en buyuk

oransal artis ylzde 37 ile 15. sirada
bulunan Turkiye'ye yonelik ihracatta

yasandi. S6z konusu ihracat degeri 5

milyar dolara ulasti.

Almanya’nin makine ihracatinda

baslica Uriin gruplari arasinda baski

makineleri, motorlar, biiro makineleri,
transmisyon milleri, rulmanlar, vanalar,
pompalar, filtreler, kurutucular, tur-
binler, turbojetler, hidrolik silindirler,

kompresorler yer aliyor. 2001-2010

yillari arasinda tlkenin makine sektori

ithalati 71 milyar dolardan 132 milyar



dolara ulasarak yillik ortalama gercek-
lestirdigi ylizde 8 biiylime ile AB (27)
ulkeleri arasinda ilk sirada yer ald..
2010 yilinda Cin, Almanya’'nin makine
ithalatinda ylzde 17 pay ile birinci sira-
da bulunuyor. Almanya'nin ithalatinda
ilk 20 Ulke arasinda en hizli artis ylzde
41 artis ile yine Cin'den yapilan itha-
latta kaydedildi. Ulkenin ithalatinda en
onemli Griinler 8471 No'lu GTiP'de yer
alan otomatik bilgi islem makineleri ve
Uniteleri, 8443 No'lu GTiIP'de yer alan
matbaaciliga mahsus baski makineleri
ve 8411 No'lu GTiP'de yer alan turbo-
jetler, turbo-propeller, diger gaz tir-
binleridir. Tirkiye ise ayni yil pazardan
ylzde 1,2 pay aldi ve 20. tedarikci Ulke
konumunda yer aldi.

Makine sektorinde Almanya mal
gruplari bazinda en fazla motorlar,
blro makineleri, tirbinler, turbo-
jetler, hidrolik silindirler, pompalar,
kompresorler, takim tezgahlari ve bu
makinelerin aksam parcalarini ithal
etti. Almanya'nin 84. fasil itibariyle
makine ithalati dértli GTIP bazinda
incelendiginde de ilk on Urin grubunun

tUlkenin makine ithalatinin yiizde 56’sini
olusturdugu goraliyor.

TURKIYE-ALMANYA MAKINE DIS
TICARETI

Almanya, Tirkiye'nin makine ihracatin-
da 2011 yiinda 2 milyar dolar ve yiizde
17 pay ile ilk sirada yer aldi. Ancak ma-
kine ihracatimizda bu denli onemli olan
Almanya’nin makine ithalatinda 20.
sirada olmamiz ve payimizin yizde 1,2
gibi kiiclk bir oranda olmasi mevcut
potansiyelimizi yeterince degerlendire-
medigimiz anlamina geliyor.

TUIK verilerine gore; Almanya ile
Turkiye arasindaki makine ve aksam-
lari dis ticaret hacmi son on yilda en
yiksek degerine 2011 yilinda ulasarak
7 milyar dolari asti. Almanya, maki-

ne sektortnde Ulkemizin dis ticaret
acigi verdigi bir Ulkedir. Sektorde 2011
yilinda Almanya’ya ihracatimiz yiizde 53
artarken, ithalatimiz yiizde 40 oraninda
ylkseldi. 2002-2011 doneminde ise
Almanya’ya makine ihracatimiz dort
katina cikarken, Almanya‘dan makine
ithalatimiz Uc kat artis gosterdi.

Almanya'ya 84. fasil itibariyle makine
ve aksamlari ihracatimizda en 6nem-
li dridn grubu motorlarin aksam ve
parcalaridir. 2011 yilinda Almanya'ya
makine ihracatimizda ilk 20 Grin
grubunun tamaminda artis kaydedildi.
En fazla ihracat artisi da ylzde 455 ile
merkezi 1sitma kazanlarinda mey-
dana geldi. 2011 yilinda Turkiye nin
Almanya‘dan 84. fasil itibariyle en fazla
ithal ettigi Griin gruplari arasinda mo-
torlar, motor aksam parcalari, santri-
fujler-sivi ve gazlarin aritilmasina filtre
edilmesine mahsus cihazlar, kaucuk
ve plastik makineleri yer aliyor. Sektor
ithalatinda dértli GTIP bazinda ilk on
kalem icerisinde en yiksek ithalat arti-
siylzde 223 ile 7. siradaki, 8445 No'lu
GTIP'de yer alan “Dokumaya Elverisli
Elyafin Hazirlanmasi, EGirme, Katlama,
Biikme ve ipliklerin Hazirlanmasina
Mahsus Makineler” Urlin grubunda
yasand.

KAYNAKILAR

-TUIK verileri

-Birlesmis Milletler Istatistik Boliimii Verileri

-Almanya Ulke Masast Raporu, Ekonomi Bakanhgr, 2012

Uaww

|74



=z
L
()]
o
L
-
Ll
x
—l
)

72

moment

‘DEGISMEYEN

ALTAN ARDA
Durmazlar Makina
Satis & Pazarlama Direktoru

SORUNUMUZ VIZE"

“Firmamiz ayni zamanda ilk kez ihracat
yaptigimiz Ulke olan Almanya’ya 1975
yilindan bu yana uriin gonderiyor. Baslan-
gicta manuel ve basit motorlu makineler

ile baslayan ihracatimiz bugiin sac isleme
sektorlinde kullanilan en yiiksek teknolojiye
sahip urlinler olarak gelisimini stirduriyor.
ihrac ettigimiz sac isleme makinelerinin
baslicalari arasinda CNC lazer sac kesme
makineleri ve hatlari, CNC punch makine-
leri, CNC hidrolik abkant pres, makas ve
entegrasyonlari, riizgar enerji kuleleri, gemi
yapiminda, petrokimaya tesislerinde kulla-
nilan borularin tretiminde kullanilan CNC
kontrollu silindir makineleri bulunuyor.
Alman komponentleri kullanarak Urettigi-
miz makinelerimiz, Alman marketlerinde
biylk begeni topluyor; cliinki kaliteleri
orada uretilen makinelerden farksizdir. Yine
OEM olarak Alman firmalar icin Urettigimiz
makineler de mevcut. S6z konusu Ulkeye
yonelik gerceklestirdigimiz ihracatta her-
hangi bir sikinti yasamiyoruz. Son yillar-

da dzellikle 2008 yili krizi sonrasi Alman
tedarikgilerin stoklu Uretim yapmamalari
nedeniyle, verdikleri terminleri zamaninda
gerceklestirememeleri gibi konular giinde-
me geldi. Makine uretiminde kullanilacak

komponentlerin tedarigi (aramali) sikintili
oldugu i¢in bu durum otomatik olarak ihra-
cat kalemlerine yansidigi icin bizim Gretimi-
mizde de gecikmelere neden oluyor. Ulkeye
yapilan ihracatlarda genel olarak bir sorun
yok. Mevsimsel nakliye problemleri yasana-
biliyor. Vize her zaman oldugu gibi ihracat
yapan firma personeline zaman kaybi ve

ek maliyetler getiriyor. Makine imalatinda
kullanilan komponentlerin yliksek kalite
¢ozimleri genelde Almanya menselidir.

Bu konuda Alman dreticilerin Tirkiye'deki
ortak yatirrmlari hem Almanya’ya, hem de
Avrupa Birligi tlkelerine olan ihracatlari
tetikleyecektir.”

“MUSTERILERIMIZLE PROBLEM YASAMIYORUZ'

TURGAY ELMAS
Dirinler
Dis Ticaret Muddrd

“Almanya’ya 1990'li yillardan beri ihracat
yapiyoruz. Uretimimizde biiyiik bir paya sahip
olan C-tipi ve H-tipi mekanik ve hidrolik
preslerimizi ihrac ediyoruz. Almanya’ya
ihracatimiz bayilerimiz tizerinden yapiliyor ve
sevkiyatlarimiz ex-work bazinda fabrikamiz-

dan gerceklestiriliyor. Bu nedenle ihracatta
lojistik ve diger konularda yasanan problem-
lerle musterilerimiz ilgileniyor. Simdiye kadar
misterilerimizden yasanmis bir sorunla ilgili
énemli bir bilgi ulasmadi.”

‘ALMANYA, KALITELIYI SATIN ALIR”

MEHMET EMIN AKIN
Orta Dogu Rulman Sanayi
Pazarlama ve Satis Muddrd

“ORS teknoloji ve insan kaynaklari kulla-
nimdaki basarisi ile Gretim kapasitesini
artirmak dogrultusunda gerceklestirdigi
israrli ve titiz calismalarinin sonucunda,
bugiin kalitesini Turkiye i¢ pazarinda oldugu
kadar tim diinyada da ispatlamis, aranan ve
glvenle kullanilan bir rulman markasi oldu.
ORS artik tiim diinyada tercih edilen ve
aranilan bir rulman markasidir. Firmamizin
rettigi Uriin gaminda tek ve cift sira bilyali,
konik masurali, silindirik masurali, agisal
temasli, ve oynak bilyali rulmanlar bulunu-
yor. Fransa, Almanya, italya, ingiltere, Ame-
rika, Cek Cumhuriyeti, Polonya, Meksika
ihracat gerceklestirdigimiz tlkeler arasinda
yer aliyor. Almanya’ya ihracatimiz ise yak-
lasik 20 seneden bu yana devam ediyor. S6z
konusu tlkeye rulman ihracatimizi daha ¢ok
kara yoluyla gerceklestiriyoruz. Almanya’ya

ihracat yaparken herhangi bir zorlukla
karsilasmiyoruz; ancak soyle bir avantajimiz
var: Almanya’daki firmalar ¢ok statiikocu ve
kaliteye cok fazla onem veriyorlar. Dolayi-
siyla ihracat esnasinda diger llkelerle reka-
bet ettigimiz icin kaliteli Griinler Uretiyoruz.
Almanya harici Ulkeler bu durum farklilik-
lar arz ediyor. Kaliteli Griin yaninda Uzak
Dogu’'nun kalitesiz uriinleri de kullanildigi
icin rekabet daha zor oluyor.”



“BIRLIKLE BIRLIKTE HAREKET EDILMELI"

AYKUT SELCUK
Mikropor Makina
Uluslararasi Satis Sorumlusu

“Avrupa pazari 6zellikle de Almanya,
Mikropor'un 1987 yilindaki kurulusunun
daha ilk yillarindan itibaren, Mikropor'un
birincil odak noktalarindan biri olageldi.

Bu, glinimizde de artan bir ivme ile devam
ediyor. Mikropor gerek kalite anlayisi,
gerekse satis sonrasi misteri hizmetleri
konusunda Almanya pazari icin beklenen
hizmet standartlarini yakalamis olup, ismini
alaninda en ¢ok taninanlar arasina yazdirdi.
Almanya'ya ihrac ettigimiz Urlinler arasinda,
basinc¢li hava kurutucularindan hat filtrele-
rine, yiiksek verimlilikli HEPA filtrelerden
her turli kompresdre uygun Separator’lere
kadar cok genis bir Urlin yelpazesini saya-
biliriz. Acikcasi ihracat yaptigimiz tlkeler

arasinda Almanya’yl “problem”i daha az
Ulkeler arasinda goriyorum. Yine de zaman
zaman gimrik prosedirlerinde yasanan
aksamalar, bizleri de olumsuz etkileyebili-
yor. Bu tip problemlerin ¢6ziimiinde firma
bazli bireysel calismalardan ziyade; Makine
ve Aksamlari ihracatcilari Birligi nezdinde,
kolektif ve etkili calismalarin daha hizli
sonug verecegdi kanaatindeyim.”

“ISLERIN SORUNSUZ YURUDUGU BiR ULKE’

DUYGU EREN

Tozmetal
Dis Ticaret Yetkilisi

“Sektére 1973 yilinda adim atan Tozmetal, toz
metalirjisi teknolojisini kullanarak tretim
yapiyor. Tozmetal, metal tozlarindan parca
Ureterek; basta otomotiv yan sanayii olmak
lizere, beyaz esya ve diger tim sektorlere
hizmet sunuyor. Uriin gami bin 500 parcanin
lizerinde olan Tozmetal, Turkiye'de sektori-
niin lideri konumunda yer aliyor. Tozmetal
Almanya’ya yaklasik 25-30 yildir ihracat
gerceklestiriyor. Urettigi Girinlerin ylizde
85'inin ihracatini yapan firma; Almanya'ya bu
rinlerin ortalama yiizde 40-45'ini ihrac edi-
yor. Genellikle kara yolunu kullanarak trin

MTG'NIN ALMANYA HEDEFLERI

Makine Tanitim Grubu Almanya’y1 2012 ve sonrasi
icin hedef pazar olarak belirledi. Bu kapsamda
gerceklestirilmesi planlanan faaliyetler ise sunlardir:

Almanya’daki fuarlara etkin sekilde katilmak
Karsilikl teknik ve tanitim ziyaretleri gerceklestirmek
Almanya’da Tiirk makine sektoriine iliskin alg1 anketi
calismasi yapmak

Makine Tanitim Grubu calismalari hakkinda

Alman basin yayin organlarini basin biiltenleri ile
bilgilendirmek

Tiirk makine sektorii glincel bilgi ve gelismelerinin yer
aldig1 Newsletter’i senede dort kez yayimlamak
Almanya’da makine alanindaki birlik, orgiit ve
dernekleri ile yakin temaslar i¢cinde olmak
Almanya’da bulunan bazi Ticaret ve Sanayi Odalari,
tiniversiteler, teknoloji merkezleri ile ortak calismalar
ve isbirligi yapmak

Almanya’daki is adamlar1 dernek ve kuruluslari ile
ortak resepsiyonlar, kiiltiirel ve sanatsal etkinlikler
diizenlemek

gonderimini gerceklestiriyoruz. Ancak ¢ok acil

bir durum s6z konusu ise hava yolunu tercih
ediyoruz. Almanya'ya ihracatta ise hi¢bir
problem yasamiyoruz. Almanya icin musteri-
lerin ayni giin gimrikten mal cekebilecekleri
kadar sorunsuz islerin ylrtidugu bir tlke
diyebilirim. Bu durumun avantajlari da s6z
konusu. Almanya ile iliskilerin ve siirecin hizli
ilerlemesi, ticarette bizim de hizli olmamizi
beraberinde getiriyor.”
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" TURK SAVUNMA SANAYII ALANINDA
LK TURK GIRISIMCI

SAKIR ZUMRE

Yazan Atilla ORAL

{E . O, calkanhl bir dsnemde kisacik bir yasam siirdi. Buna ragmen, adini
’_ ‘. bilim tarihine yazdiracak ¢alismalar gerceklestirdi. ..

akir Zimre, Turk sanayici ve

siyaset adami. Babasi Ahmet : \ Sakir Zimre Fabrikasi'nda
- irefilen tayyare bombalari.

Bey, annesi Hesna Hanim'dir.
1885'de Varna’'da dogdu. Si-
listreli Ali Pasa hafitlerindendir. Varna
_ Ilkokulu ve Varna Ortaokulu'nda ilk
egitimini aldi. Cenevre Lisesi'nde oku-
du. (1905) Cenevre Hukuk Fakiltesi'ni
_bitirdi. (1908) Bulgaristan Tirkleri icin-
~ de Cenevre'de egitim ve 6gretim yapan
itk Tirkler'den biriydi. Bulgaristan'a
&. donduginde Balcik'ta avukatlik ve
~ ticaretle ugrasti. 1912 yiinda Varna'da
"~ Zeliha Hanim ile evlendi. Bu evliligin-
den 1913 yilinda dogan Remziye isimli
“bir kizi vardir. Bulgaristan'da siyasete
“atilarak secimlerde aday oldu. Bul-
garistan meclisi Sobranya’da Tirk
azinligin Varna Mebusu olarak secildi.
1. Sobranya’'da temsilcisi oldugu Bul-
garistan Turkleri'nin haklarini savun-
mak icin calisti. Osmanli Devleti'nin
Sofya‘da gorevlendirdigi Atasemiliter
Yarbay Mustafa Kemal Bey (Atatiirk] ile
yakin arkadaslik kurdu. Bulgaristan'in
|. Dlinya Savasi'nda Osmanli Devleti
safinda savasma karari almasinda
etkili oldu. Mondros Mitarekesi'nden
sonra Bulgar hikimeti tarafindan
tutuklanarak hapsedildi. |. Dinya
Savasi'ndan once Bulgaristan’ Tur-
kiye lehine savasa sokmak sucuyla
-:._. yarg| landi. Yedi ay stiren hapis ha-
L‘i"- yatlndan sonra Bulgaristan'da ik-
tidarin degismesi lzerine yeniden
4 '1. 1 6zgurliglne kavustu. Kurtulus Savasi ihtilal Cemiyeti Uyeleri ile mUsterek atildi. Fabrika kurma distncesiyle
..\ sirasinda Bulgaristan'da gizli faali- olarak milli kuvvetlerin faaliyetle- Istanbul'da cesitli girisimlerde bulun-

:J';.. J?t——'——
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yetlerde bulundu. Anadolu'da ve Bati rini destekledi. Bati Trakya'da Tirk du. Kurtulus Savasi'nin zaferle sonuc-
W 'ﬂ'rakya’da bulunan milli kuvvetlere devleti kurulmasi icin calisti. Mitareke  lanmasi Gzerine Bulgaristan‘dan ailesi
fi‘ ilah ve cephane sagladi. Makedonya sirasinda Istanbul'da ticaret hayatina ile birlikte ayrilarak Turkiye'ye yerlesti.
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Harp Sanayiimizin

Buyik B Zaferi

Yunanistan bizden
1,5 milyon liralik
bomba satin aliyor
G. METAKSAS DIYORKi:

“Bombaolarin lyilifine Oldogu Kodor, Ne
Bizim Tarcfimazdon Tarkiyeye, MNe de Tir-
kiye Torafindon Bire Korp Hullondmiya-
cogna do Wimaodma Vardrr.,
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4 Subat 1937 tarihli Tan gazetesinde yayinlanan
Sakir Zimre Fabrikasi’nin Yunanistan’a yapacag
ihracat haberi.

Savas sirasinda gosterdigi yararli-
liklardan dolayi istiklal Madalyast ile
odullendirildi.

1925 yilinda istanbul Halic'te Karaagag
mevkiinde silah ve cephane fabrikasi
kurdu. Tlrk savunma sanayi alaninda
itk Turk girisimci olarak sanayi hayati-
na atildi. Sakir Zimre Sanayii Harbiye
ve Madeniye Fabrikasi, $. Z. Soba,
Ziraat Alet ve Makineleri Fabrikasi'ni,
Mermer Sinai ve Ticari ZUmreler Turk
Anonim Sirketi'ni kurdu. II. Diinya
Savasli'nin yokluklar icindeki yillarinda,
gi¢ kosullar altinda uzun yillar tretim
yapti. Tirk ordusunun silah ve cephane
ihtiyaclarini saglamak amaciyla calisti.
Urettigi sanayi Griinlerinin ihracati-

ni gerceklestirdi. 1950 secimlerinde
istanbul’dan CHP milletvekili aday:
oldu. Secimi kazanamadi. 1950'de CHP
biittin yurtta oldugu gibi istanbul'da da
blylk oy kaybetmis ve secimi DP ka-
zanarak iktidar olmustu. Sakir Zimre
daha sonraki yillarda aktif siyasetten
uzak durdu. Fransizca ve Bulgarca
dillerini cok iyi biliyordu. Tirk Sana-

yi Birligi'nde ikinci baskan, istanbul
Ticaret ve Sanayi Odas, cesitli mesleki
ve yardim cemiyetlerine uye idi. 16
Haziran 1966 tarihinde vefat etti.

ir Zinfire, Uretmis oldugu
ve thihimmatlarla

biflikie. {1230’y yillar)

Sakir ZUumre Fabrikasi cesitli Ulkeler-
den siparisler aldi. Yurt disina satmak
lizere liretimler yapmisti. ihracat yap-
tigr Yunanistan, Bulgaristan, Polonya,
Misir, Urdiin, Suriye gibi Ulkeler basta
gelir. Subat 1937'de Yunanistan Ordusu
ile 1,5 milyon liralik anlasma yapt!.
Gazeteler bu olayi blytk bir milli ve ik-
tisadi bir zafer olarak degerlendirerek
haber yapti. Polonya'ya satilan Sakir
Zimre Fabrikasi’'nda Uretilmis tayyare
bombalari, Polonya ordusu tarafindan
[I. Dinya Savasi'nda Alman Nazi ordu-
suna kars! kullanildr.

Halic'te kurulu Sakir Zimre
Harp Sanayi Fabrikasi.
(1930°lu yillar)
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Turk Savunma Sanayi Tarihi'nde onem-
li bir yeri olan bu fabrika, tlkemize

cok biylk ve unutulmaz hizmetlerde
bulundu. Savasin yokluklarla dolu
yillarinda ordumuzun silah ve cephane
ihtiyacini karsilayabilmek icin yogun bir
bicimde calist.

[I. Dinya Savasi yillarinda fabrikada
calisan isci sayisinin 2 bine ciktigl
zamanlar oldu. Bu yillarda fabrikanin
en biylk sorunlarindan biri, uluslara-
rasi ulasim yollarinin kapali ve abluka
altinda olmasiydi. Fabrikanin hammad-
de, teknik alet ve makine ihtiyaclarinin




]

Sakir Zimre fabrika yénetim
odasinda, duvarda asili
fotograf Atatiirk’in Sofya’da
cekilmis Yeniceri kiyafetli
resmi. (1930’lu Yillar)

saglanmasi biyik bir sorundu. II. Din-
ya Savasl ardindan Amerikan hikimeti
Turkiye'ye “silah yardimi” yapmaya
basladi. Bunun Uzerine Sakir Zimre
Fabrikasi silah ve cephane Uretimine
son verdi.
Bu tarihten sonra tarim aletleri Ureti-
mine yoneldi. Bu defa da Amerika'nin
Turkiye'ye yaptigr “Marshall Yardimi”
nedeniyle Turkiye'ye bol miktarda
Amerikan mali tarim makineleri ithal
edildi. Urettigi tarim aletleri elinde
kaldr. Yaptigi yatirimlardan zarar gor-
dii. iktidara gelen hiikiimetler ithalatc
zimreleriyle yakin iliskiler kurmasi
sonucu elde ettikleri haksiz rekabet
doguran imtiyazlar, diger sanayi kuru-
luslari gibi Sakir Zimre Fabrikasi'ni da
_ olumsuz yonde etkiledi.
Sakir Zimre yilmadi, pik malzemeden
yapilmis her tirden sihhi tesisat mal-
. zemeleri, elektrik kofralari gibi drinler
imal etti. is Bankasi kumbaralari, Sakir
Ziumre'nin uzun yillar trettigi meshur
drinlerden biridir. Turk 6zel sektortin-
~de imal ettigi, mazotla calisan, 5 beygir
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kuvvetinde ilk motor Sakir Zimre
Fabrikasi'nda Uretildi.

Sakir Zlimre ismini bir marka haline
getiren ve Tirk halkinin belleginde

iz birakan, tretmis oldugu meshur
Sakir Zimre sobalaridir. Bu sobalar,
Turk halkini olusturan sosyal siniflarin
zevkine ve alim glcline uygun olarak

uretiliyordu. Zonguldak, Zimre, Agacli,

Alman, Ciftlik ve Koyli modeli Sakir
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Zumre soba klasik modellerindendi.
Halk arasinda “kuzine” olarak adlan-
diritan firinli yemek sobasi ise en cok
ragbet goren modeller arasindaydi.
1946 Haziran'inda fabrika anonim
sirket haline getirildi. Tirk sanayinde
yarim asirlik yogun bir sanayi faaliye-
tinde bulunan Sakir Zimre, hikimetin
gerekli ilgiyi gostermedigini dile getir-
di. 1949 yiinda bu goruslerini Ticaret
Bakani'nin da hazir bulundugu toplan-
tida bakanin ylzine karsi soyledi.
Sakir Zimre 16 Haziran 1966'da vefat
etti. Fabrikasi ise 1970°li yillarda ka-
pandi. Sakir Zimre anilarini ayrintili
bir bicimde yazmadi. Sakir Zimre'nin
yasadigi ve tanik oldugu cok onemli
olaylar bugtine kadar hicbir arastir-
maya konu olmadi. Ani ve belgeleri
yillar sonra ilk kez bu kitapta bir araya
getirildi.

2 - -
Sakir Zimre'nin Urettigi Is
Bankasi kumbarasi
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MAKINE [HRACATI ILK CEYREGI
ARTISLA KAPADI

Makine ve aksamlari ihracati 2012 yili Ocak-Mart déneminde

~

gechigimiz senenin ayni dénemi ile klyas|0ndlglnda yizde 21

oraninda arthi. 2011 yili Ocak-Mart dénemin

e 2 milyar 734 milyon

dolar degerinde olan ihracat rakami, 2012 yilinda 3 milyar 305
milyon dolar seviyesine yikseldi.

Makine ve aksamlari sektorinde
2012 yili ilk ceyreginde en fazla
ihracat klimalar ve sogutma maki-
neleri mal grubunda gerceklesti.

S0z konusu mal grubunda 2012 yili
Ocak-Mart doneminde 727 milyon
dolar degerinde ihracat oldu. Listenin
ikinci sirasinda motorlar ve aksamla-
riyer aldi. Bu drin grubunda ihracat
2011 yilinin Ocak-Mart doneminde
416 milyon dolar seviyesindeydi. Bu
rakam 2012 yilinin ayni déneminde
452 milyon dolar oldu. Listenin t¢ln-
cl sirasinda ise insaat ve madencilik
makineleri yer aldi. Bu sektdrde 2012
yili Ocak-Mart doneminde 273 milyon
dolar degerinde ihracat gerceklesti.

TURKIYE MAKINE IHRACATININ iLK ON ULKESI

(2011-2012 YILLARI OCAK-MART)

ULKE
ALMANYA
iINGILTERE
FRANSA
ABD
RUSYA
IRAK
ITALYA
iRAN
ROMANYA
AZERBAYCAN-NAHG.
TOPLAM

2011
MIKTAR (Ton)
43.348
44.876
26.288
6.588
15.132
19.596
24.029
26.243
10.472
8.626
429.354

ABD'YE IHRACATIMIZ ARTTI

Makine sektoriinde ihracat gercek-
lestirilen itk 10 Ulke listesinde birinci
sirada Almanya yer aldi. 2011 yili
Ocak-Mart doneminde 431 milyon do-
lar degerinde ihracat gerceklestirilen
Almanya‘ya 2012 yilinin ayni donemin-
de 545 milyon dolar ihracat yapildi.
Listenin ikinci sirasinda ise ingiltere
var. ingiltere'ye yonelik yapilan ihra-
catta 2011-2012 yili Ocak-Mart donemi
kiyaslandiginda ylizde 29 oraninda artis
yasandigi goriluyor. Listenin tclncil
sirasinda ise yiizde 16 oraninda artisla
Fransa bulunuyor. Listenin dordincu si-
rasinda buunan ABD'ye ihracat ise ylzde
68 gibi yiiksek bir oranda artis sergiledi.

DEGER (Bin $)
431.326
180.043
153.552
105.599
118.476
102.908
138.002
155.619
103.999

73.122
2.733.985

2012
MIKTAR (Ton)

57.449
59.999
37.909
12.545
21.803
31.081
27.244
17.376
12.287
11.755
534.858

DEGER [Bin $)
544.643
232.908
178.756
177.438
156.270
154.901
129.966
114.713

96.900
79.707
3.305.497

Kaynak: Tim ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

(%) DEGiSIM
MIKTAR | DEGER

32,5 26,3
33,7 29,4
44,2 16,4
90,4 68,0
4h1 31,9
58,6 50,5
13,4 5,8

-33,8 -26,3
17,3 -6,8
36,3 9,0
24,6 20,9




TURKIYE MAKINE iHRACATI KAYIT RAKAMLARI

MAL GRUBU ADI

KLIMALAR VE SOGUTMA MAKINELERI

MOTORLAR, AKSAM VE PARCALARI

INSAAT VE MADENCILIKTE KULLANILAN
MAKINELER AKS. VE PAR.

DIGER YIKAMA VE KURUTMA MAKINELERI,
AKS. PAR.

POMPALAR VE KOMPRESORLER

TAKIM TEZGAHLARI

TARIM VE ORMANCILIKTA KULLANILAN MAK.
AKSAM VE PARCALARI

SAVUNMA SAN.ICIN SiLAH VE MUHIMMAT
VANALAR
GIDA SANAYii MAKINELERI, AKS. VE PARC.

REAKTORLER VE KAZANLAR

HADDE VE DOKUM MAKINELERI, KALIPLAR,
AKS. VE PARCALARI

ISITICILAR VE FIRINLAR
TEKSTIL VE KONFEKSIYON MAKINELERI AKS.

VE PAR.

YUK KALDIRMA, TASIMA VE ISTIFLEMEYE
MAHSUS MAK. AKS. VE PAR.

TURBINLER,TURBOJETLER, HIDROLIK
SILINDIRVE AKSAM-PARGALARI

BURO MAKINELERI
RULMANLAR

AMBALAJ MAKINALAR
KAUGUK, PLASTIK, LASTIK ISLEME VE
IMALATINA AIT MAKINELER

KAGIT IMALINE VE MATBAACILIGA MAHSUS
MAKINELER

DERI ISLEME VE IMALAT MAKINELERI AKS.
VE PAR.

DIGER MAKINELER , AKSAM VE PARCALAR

TOPLAM

OCAK-MART 2011

Kaynak: Tiim ihracatci Birlikleri Kayitlari

OCAK-MART 2012

MIKTAR DEGER MIKTAR DEGER
93.278 472.223 155.295 727.122
23.241 416.871 29.384 451.788
63.865 253.858 70.063 273.384
71.293 247.810 79.950 264.478
19.348 160.390 21.692 186.366
21.961 148.622 22.830 161.053
18.732 78.402 27.286 127.780

1.969 70.109 2.467 114.920
9.623 89.471 11.415 108.983
15.201 98.668 14.362 104.675
12.434 97.720 13.487 92.604
10.697 74.146 12.266 88.783
6.376 62.127 8.741 71.441
14.223 78.172 11.300 68.475
8.617 41.741 13.662 63.235
3.062 42.979 2.308 60.610
1.588 35.972 711 32.842
2.629 28.326 2.819 30.808
1.127 27.457 1.287 28.596
2.380 24.035 2.099 25.630
1.810 13.103 1.376 10.693
446 2.002 374 1.583
25.454 169.785 29.684 209.648
429.354 2.733.985 534.858 3.305.497

(%) DEGiSIM

MIKTAR

66,5

26,4

9,7

12,1

12,1

4,0

45,7

25,3

18,6

-5,5

8,5

14,7

37,1

-20,6

58,5

-24,6

-55,2

7,2

14,2

-11.,8

-24,0

-16,2

16,6

24,6

DEGER

54,0

8,4

7,7

6,7

16,2

8,4

63,0

63,9

21,8

6,1

-5,2

19,7

15,0

12,4

51,5

41,0

-8,7

8,8

4,1

6,6

-18,4

-20,9

23,5

20,9
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VANALAR

Turkiye'nin makine sektorl ihracatinda
onemli alt sektorler arasinda bulunan
vanalar, 2012 yili Ocak-Mart donemin-
de ylzde 22 oraninda artis sergiledi.
S6z konusu sektdr ihracati gectigimiz
senenin ayni doneminde 89 milyon
dolar degerindeyken 2012 yilinin Ocak-
Mart doneminde bu rakam 109 milyon
dolar seviyesine ylkseldi.

Vanalar Grin grubunda 2012 yili itk
ceyreginde ylzde 31 oraninda artisin
yasandigi Almanya'ya gectigimiz sene
12 milyon dolar degerinde vana ihracat
yapildi. Bu rakam 2012 yilinin ayni
doneminde 16 milyon dolar seviyesi-
ne yiikseldi. ikinci sirada ise Irak yer
aldi. 2012 yili Ocak-Mart doneminde
s0z konusu Ulkeye 9 milyon dolar
degerinde ihracat yapildi. Kaydadeger
artisin yasandigi Misir'a ise 2012 yili
— Ocak-Mart doneminde 8 milyon dolar
degerinde vana ihrac edildi. Liste-

nin dordinci sirasinda ise Rusya yer
aldi. Rusya'ya 2012 yilinin Ocak-Mart
déneminde 6 milyon dolar degerinde
Urdn ihrac edildi. Yizde 82 oraninda
artisla en fazla artis gosteren Ulkeler
listesinde de yer bulan s6z konusu
tlkeye gectigimiz senenin ilk Uc ayinda
3 milyon dolar vana ihracati gercekles-
ti. ilk bes tlke tablosunda, iran besinci
sirada bulunuyor.
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VANALAR iHRACATINDA iLK ON Kaynak: Tiim ihracatci

Birlikleri Kayitlari

(2011 ve 2012 Yillar1 Ocak-Mar!

2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSIM

ULKE MIKTAR (Kg) DEGER ($) $/kg MIKTAR (Kg) DEGER ($) $/kg | MIKTAR | DEGER

ALMANYA 1.641.329 12.208.374 7,4 2.126.219 15.974.638 7,5 29,5 30,8
IRAK 711.529 6.786.101 9,5 968.025 8.705.364 9,0 36,0 28,3
MISIR 194.499 2.243.286 11,5 753.833 7.584.723 | 10,1 287,6 238,1
RUSYA 309.038 3.353.231 10,9 481.391 6.108.443 | 12,7 55,8 82,2
iIRAN 371.250 5.770.787 15,5 335.476 5.478.942 | 16,3 9.6 -5,1
AZERBAYCAN 321.787 3.909.018 12,1 484.957 5.024.138 | 10,4 50,7 28,5
LiBYA 166.667 2.984.354 17,9 460.982 4.979.264 | 10,8 176,6 66,8
HOLLANDA 44,6.056 2.710.548 6,1 498.746 3.527.333 7,1 118 30,1
ABD 190.869 3.428.794 18,0 169.628 3324179 | 19,6 -1 -3,1
FRANSA 384.042 3.244.894 8,4 327.050 3282214 10,0 -14,8 1,2
URUN GRUBU TOPLAMI 9.622.538 89.470.736 9,3 11.415.272 108.984.299 9,5 18,6 21,8




TARIM VE ORMANCILIK
MAKINELERI

Tarim ve ormancilik makineleri
ihracatimiz 2012 yilinin Ocak-Mart
déneminde artis yasadi. Deger
bazinda gectigimiz yilin Ocak-Mart
donemine kiyasla yiizde 63 oraninda
artis yakalayan tarim ve ormancilik
makineleri ihracati 128 milyon dolar
seviyesine ulasti.

Tarim ve ormancilik makinele-

ri sektord ihracatimizin en fazla
oldugu Ulke ABD olarak belirlendi.
S0z konusu Ulkeye yapilan ihracati-
mizda blylime yasandi. ABD'ye olan
ihracatimiz 2012 yilinin Ocak-Mart

E =

e
déneminde 20 milyon dolar seviyesi-
ne yaklast. ILlk 10 iilke siralamasinda
ikinci sirada ise lrak yer aliyor. Irak’a
yonelik gerceklesen ihracatimiz 2011
yilinin Ocak-Mart doneminde 4 milyon
dolar seviyesinde bulunuyordu. 2012
yili Ocak-Mart doneminde ise Irak’a
tarim ve ormancilik makineleri ihra-
catimizda ylzde 200 oraninda artis
meydana gelerek 13 milyon dolar
seviyesini yakaladi. Uclincii sirada ise
Azerbaycan yer aliyor. Azerbaycan'a
yapilan sektor ihracati 2012 yilinin itk
ceyreginde 6 milyon dolari asti. Dor-
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TARIM VE ORMANCILIK MAKINELERi iIHRACATINDA iLK ON ULKE

(2011 ve 2012 Yillar1 Ocak-Mart Donemi)

ULKE MIKTAR (Kg)

ABD 406.658
IRAK 841.386
AZERBAYCAN 853.459
FRANSA 888.465
ITALYA 1.797.668
FAS 798.383
CEZAYIR 131.922
BULGARISTAN 475.807
POLONYA 152.823
ALMANYA 178.714
URUN GRUBU TOPLAMI 18.732.417

1

g
e

dincilik ve besincilik koltugunda ise
sirasiyla Fransa ve Italya yer aliyor.
Fransa'ya olan ihracatimiz ylizde 75
oraninda artarken italya'ya ihracat
ylzde 24 oraninda geriledi.

Tarim ve ormancilik makineleri
sektord Turkiye geneli ihracat tab-
losunda en fazla artisin ylizde 581
oraniyla ABD’ye gerceklestigi dikkat
cekiyor. ABD'den sonra ikinci sirada
ylzde 552 oraninda artisla Cezayir
yer aliyor. Almanya ise ylizde 426 ora-
ninda artisla dcinculik koltugunda
oturuyor.

Kaynak: Tim Ihracatcl
Birlikleri Kayitlari

2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSiM
DEGER ($) $/kg MIKTAR (Kg) DEGER ($) $/kg | MIKTAR | DEGER

2.889.904 7,1 2.750.721 19.682.268 7,2 5764 581,1
4.299.001 5,1 3.133.873 12.910.579 41 272,5 200,3
2.697.885 3,2 1.577.357 6.209.140 3,9 84,8 130,1
3.304.688 3,7 1.670.027 5.769.376 3,5 88,0 74,6
7.339.905 4,1 1.673.695 5.595.252 33 -6,9 -23,8
2.346.306 2,9 1.317.690 4.777.199 3,6 65,0 103,6
627.430 48 869.083 4.087.971 4,7 558,8 551,5
2.580.240 5,4 722.975 3.944.371 5,5 51,9 52,9
1.066.617 7,0 563.776 3.816.878 6,8 268,9 257,8
719.522 4,0 516.169 3.784.983 7,3 188,8 426,0
78.401.700 4,2 27.285.885 127.779.594 4,7 45,7 63,0
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TURBIN, TURBOJET,
HIDROLIK SILINDIRLER

Tlrbin, turbojet, hidrolik silindirler
ihracatimiz 2012 yili Ocak-Mart done-

minde artis kaydetti. 2011 yilinin Ocak-
Mart donemi ile kiyaslandiginda yizde
41 oraninda artis gésteren tirbin, I
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turbojet, hidrolik silindirler ihracatimiz
60 milyon dolar seviyesine yikseldi.
Tlrkiye geneli tirbin, turbojet, hidrolik
silindirler ihracatinin itk sirasinda ABD
yer aldi. S6z konusu tlkeye 2012 yilinin
Ocak-Mart doneminde 39 milyon dolar
degerinde ihracat gerceklesti. Sektor
ihracatinda yizde 70 oraninda artisla
Fransa ikinci sirada yer aldi. Fransa'ya
2011 yilinin Ocak-Mart doneminde 3
milyon dolar degerinde tirbin, turbo-
jet, hidrolik silindirler ihrac edildi. Bu
rakam 2012 yilinin ayni déneminde

5 milyon dolar seviyesine ylkseldi.
Uctlincii sirada yer alan Avusturya'ya
— ise 2011 yili itk ceyrekte ihracatimiz 2,4
milyon dolar degerini asti. Bu Ulkeye
2012 yiinin ayni déneminde 3 milyon
dolari gecen tirbin, turbojet, hidrolik
silindirler ihrac edildi. Dordiincl ve
besinci sirada ise sirasiyla Almanya

ve Ispanya yer aldi. Almanya'ya olan
sektor ihracati 2012 yilinin Ocak-Mart
doneminde 1,3 milyon dolar seviyesini
gecti. Ispanya ise yiizde 256 oraninda
artis yasayarak besinci sirada yer aldi. turbojet, hidrolik silindirler ihracatimiz ~ bin dolar seviyesinde iken 2012 yilinin
Ispanya’ya yonelik gerceklesen tiirbin, 2017 yilinin Ocak-Mart doneminde 347  ayni doneminde 1 milyon dolari asti.
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TURBIN, TURBOJET, HIDROLIK SILINDIRLER iHRACATINDA iLK ON ULKE Kaynak: Tim ihracatgi
(2011 ve 2012 Yillari Ocak-Mart Donemi) Birlikleri Kayitlari
2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSIM

ULKE MIKTAR (Kg) DEGER ($) $/kg MIKTAR (Kg) DEGER ($) $/kg | MIKTAR | DEGER
ABD 64.051 22.104.845 |  345,1 75.665 38.758.552 | 512,2 18,1 75,3
FRANSA 78.351 2.891.927 36,9 143.684 4911834 3472 83,4 69,8
AVUSTURYA 516.729 2.436.656 4,7 660.231 3.410.990 5,2 27,8 40,0
ALMANYA 76.161 1.163.730 15,3 110.985 1.355.899 [ 12,2 45,7 16,5
ISPANYA 867 347.084 |  400,2 16.435 1.236.462 | 752 | 1.795,0 256,2
iRAN 956.080 3.267.277 3,4 253.466 1.077.883 43 -73,5 -67,0
BELCIKA 6.017 567.633 94,3 12.101 924.872 | 76,4 101,1 62,9
SUUDI ARABISTAN 253.762 977.675 3,9 166.686 725.326 A -34,3 -25.8
NORVEG 0 0 - 1.912 686.396 | 358,9 - -
HOLLANDA 26.145 396.477 15,2 32.550 543334 | 16,7 24,5 37,0
URUN GRUBU TOPLAMI 3.061.696 42.979.104 14,0 2.307.709 60.610.209 | 26,3 -24,6 41,0




YUK KALDIRMA, TASIMA VE ISTIFLEME
MAKINELERI

2012 yili Ocak-Mart déneminde yuk
kaldirma, tasima ve istifleme ma-
kineleri ihracatimiz 63 milyon dolar
seviyesine ylkseldi. Yiizde 52 ile
ihracatta édnemli dl¢clde deger kaza-
nan s6z konusu uridn grubunda 2011
yili Ocak-Mart doneminde ihracat 42
milyon dolar degerindeydi.

Sektorde Rusya'ya ihracat yizde 31
oraninda artti. Turkiye geneli yik kal-
dirma, tasima ve istifleme makineleri
ihracatinda Rusya birincilik koltuguna
oturdu. 2011 yili Ocak-Mart dénemin-
de 5 milyon dolar degerinde ihracat
gerceklestirilen s6z konusu Ulkeye ih-
racat, 2012 yilinin Ocak-Mart donemin-
de 7 milyon dolar seviyesine yiikseldi.
Listenin ikinci sirasinda ise Fas yer
aldi. Anilan Ulkeye yiizde 803 oranin-
da ihracat artisi saglandi. Fas'a 2011
Ocak-Mart doneminde 718 bin dolar
degerinde Urln ihra¢ edilirken 2012
yilinin ayni déneminde 6 milyon dolar
seviyesini gecti. Irak yik kaldirma,
tasima ve istifleme makineleri sektori
ihracatinda dcincu sirada yer aldi.
Irak’a 2011 yilinin Ocak-Mart dénemin-
de 3 milyon dolar degerinde Urin
ihrac edilirken 2012 yilinin

ayni doneminde 5 milyon dolar
degerine yaklasildi. Kazakistan
ve Azerbaycan ise ylk kaldirma,

tasima ve istifleme makineleri sekto-
rinde Ulkemizin en fazla ihracat ger-
ceklestirdigi dordinci ve besinci Ulke
olarak listede yer aldi. Kazakistan'a
2012 yilinin Ocak-Mart
doneminde 4 milyon
dolar degerinde yik
kaldirma, tasima ve is-
tifleme makineleri ihrac
edildi. Besinci sirada yer
alan Azerbaycan'a ise
2012 yilinin Ocak-Mart
doneminde 3 milyon
dolar degerinde Urin
gonderildi.

Yik kaldirma, tasima ve
istifleme makineleri sek-
tortinde en fazla artisin
gozlemlendigi tlke yiizde
803 oraniyla Fas oldu.
Ukrayna yiizde 582
oraniyla ikinci, Polon-
ya yuzde 390 oraniyla
Uclncd tlke oldu.

YUK KALDIRMA, TASIMA VE iSTIFLEME MAKINELERI iHRACATINDA iLK ON ULKE Kaynak: Tiim ihracate

Birlikleri Kayitlari

(2011 ve 2012 Yillar1 Ocak-Mart Donemi)

JUawWw
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2011 YILI 2012 YILI (%) DEGiSiM

ULKE MIKTAR (Kg) DEGER ($) $/kg MIKTAR (Kg) DEGER ($) $/kg | MIKTAR | DEGER

RUSYA 752.374 5.359.771 7,1 1.813.261 7.002.483 3,9 141,0 30,6
FAS 198.347 718.491 3,6 1.331.710 6.489.564 4,9 571,4 803,2
IRAK 797.030 3.073.069 3,9 1.406.066 4.850.778 3,4 76,4 57,8
KAZAKISTAN 125.029 755.211 6,0 502.432 3.529.145 7,0 301,9 367,3
AZERBAYCAN 4£69.276 2.308.559 4,9 611.751 3.162.758 5,2 30,4 37,0
POLONYA 82.782 490.560 5,9 730.953 2.404.502 3,3 783,0 390,2
ABD 331.986 1.676.292 5,0 395.322 2.360.839 6,0 191 40,8
ROMANYA 228.944 887.875 3,9 363.636 1.981.179 5.4 58,8 123,1
SUUDI ARABISTAN 257.976 1.143.692 A 379.001 1.921.091 5,1 46,9 68,0
UKRAYNA 82.442 269.401 3,3 401.984 1.836.644 b 3876 581,8
URUN GRUBU TOPLAMI 8.617.373 41.740.691 4,8 13.662.327 63.236.000 4,6 58,5 51,5
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EuroMold Brasil

IMALAT TEKNOLOJILERI FUARI

FUARLAR

10-15 Eyliil 2012 @Sikago

TAKIM TEZGAHLARI, EKIPMANLARI VE
TEKNOLOJILERI FUARI

I\

CIHS - China International Hardware Show

DONANIM VE TAKIM TEZGAHLARI FUARI

Spring World

3-5 Ekim 2012 @Rosemont

METALFORM

20-24 Adustos 2012 @Joinville

.
» L (VAL S

PROFINTECH

19-21 Eyliil 2012 @Sangay

Asiamold

KALIP VE ISLEME, TASARIM VE UYGULAMA
GELISTIRME FUARI

12-14 Kasim 2012 @Las Vegas

HANNOVER MESSE

YUZEY ISLEME TEKNOLOJISI FUARI

10-14 Eyliil 2012 @Brno

WELDING

19-21 Eyliil 2012 @Guangzhou

China International Bearing Industry
Exhibition

URETIM TEKNOLOJILERI FUARI

KAYNAK MUHENDISLIGI FUARI

RULMAN ENDUSTRISI FUARI

23-27 Nisan 2012 @Hannover

AMB

10-14 Eyliil 2012 @Brno

20-23 Eylil 2012 @Sangay

IMT

Wire & Tube China

METAL ISLEME VE TEKNOLOJILERI FUARI

TAKIM TEZGAHLARI FUARI

BORU VE KABLO FUARI

18-22 Eyliil 2012 @Stuttgart

EuroBLECH

SAC LEVHA ISLEME TEKNOLOJILERI FUARI

10-14 Eyliil 2012 @Brno

(A

Machine Tool Indonesia

25-28 Eylil 2012 @Sangay

CIHF

DONANIM FUARI

23-27 Ekim 2012 @Hannover

Valve World Expo

TAKIM TEZGAHLARI, METAL iSLEME VE
KAYNAK TEKNOLOJILERI FUARI

Eylil 2012

CMTE

VANA KONFERANSI VE FUARI

27-29 Kasim 2012 @Dusseldorf

5-8 Aralik 2012 @Jakarta

_N

NLANLU A

Nordic Welding Expo

TAKIM TEZGAHLARI FUARI

15-17 Ekim 2012 @Nanjing

EuroMold

TAKIM TEZGAHLARI, EKIPMANLARI VE
TASARIMLARI FUARI

27-30 Kasim 2012 @Frankfurt/Main

Intertool Austria (Part of Vienna-Tec)

23-25 Ekim 2012 @Tampere

[\
HARDEX

Hong Kong International Building and
Decoration Materials & Hardware Fair

DONANIM FUARI

27-29 Ekim 2012 @Hongkong/SAR

ENDUSTRI VE DONANIMLARI FUARI

MWCS Metalworking and CNC Machine
Tool Show

Adustos 2012 @Johannesburg

TEKNOLOJi URETIMI FUARI

afrimold

TAKIM TEZGAHLARI, METAL ISLEME VE
KAYNAK TEKNOLOJILERI, BORU VE TUP
SISTEMLERI FUARI

9-12 Ekim 2012 @Viyana

Schweissen Join-EX (Part of Vienna-Tec)

TAKIM TEZGAHLARI, EKIPMANLARI VE
TASARIMLARI FUARI

6-10 Kasim 2012 @Sangay

KAYNAK, BIRLESTIRME, KESME VE
KORUMA FUARI

9-12 Ekim 2012 @Viyana

NiSAN
AGUSTOS
EYLUL
EKiM
KASIM
ARALIK

10-12 Ekim 2012 @Midrand

N KOR

Welding Busan Korea (WBK)

DMP

PLASTIK VE KAUCUK DOKUM
TEKNOLOJILERI FUARI

14-17 Kasim 2012 @Dongguan

KAYNAK, KESME VE LAZER KESIM
TEKNOLOJILERI FUARI

SF CHINA

14-17 Kasim 2012 @Busan

P

YUZEY ISLEME VE KAPLAMA FUARI

28-30 Kasim 2012 @Guangzhou




HINDU AN

Tube India International & Metallurgy India IPE International Pipeline Exposition

TIB

BORU HATTI FUARI

YUZEY ISLEME TEKNOLOJILERi FUARI

TEKNOLOJi URETIMI FUARI

25-27 Bylil 2012 @Calgary

30 Ekim - 1 Kasim 2012 @Bombay

India Essen Welding & Cutting

KESIM VE KAYNAK TEKNOLOJILERi FUARI

KAZMET

17-20 Ekim 2012 @Biikres

A i

Metmash/Stankoinstrument

30 Ekim - 1 Kasim 2012 @Bombay ‘ 19-21 Eyliil 2012 @AImati

Surface INDIA

YUZEY ISLEME TEKNOLOJILERI FUARI :
Fastener Fair - Budapest

METALURJI VE METAL ISLEME FUARI

5-7 Eyliil 2012 @Rostov-on-Don

Surface RUSSIA (ITFM)

21-24 Kasim 2012 @Yeni Delhi o
BAGLANTI ELEMANLARI FUARI

YUZEY ISLEME TEKNOLOJILERI FUARI

IHT Eylil 2012 @Budapeste
TAKIM TEZGAHLARI FUARI

7-9 Aralik 2012 @Madras
EXPO NACIONAL FERRETERA

25-28 Eyliil 2012 @Moskova

WELDEX (ROSWELD)

METAL KAYNAK VE EKIPMANLARI FUARI

AN 4

DONANIM FUARI

23-26 Ekim 2012 @Moskova

Surface Vakbeurs 6-8 Eylil 2012 @Guadalajara

YUZEY ISLEME TEKNOLOJILERI FUARI

9-11 Ekim 2012 @s-Hertogenbosch
= MACTECH

MITEX

TAKIM TEZGAHLARI, EKIPMANLARI VE
TEKNOLOJILERI FUARI

6-9 Kasim 2012 @Moskova

Y©%.

TAKIM TEZGAHLARI, KESME VE KAYNAK
TEKNOLOJILERI FUARI

Eurocoat
22-25 Ki 2012 @Kahi
2-4 Ekim 2012 @Barcelona asim @Kahire

FERREMAD i

JINYTA
TOOLEX

ENDUSTRI VE DONANIMLARI FUARI

Metalex

TAKIM TEZGAHLARI VE METAL ISLEME
FUARI

21-24 Kasim 2012 @Bangkok

23-26 Ekim 2012 @Madrid MAKINE AKSAMLARI VE ISLEME FUARI

2-4 Ekim 2012 @Sosnowiec

TATEF

EUROTOOL (Intertool)

METAL ISLEME TEKNOLOJILERI FUARI

BI-MU

TAKIM TEZGAHLARI VE EKIPMANLARI

METAL ISLEME VE KESME MAKINELERI, FUARI

ROBOTLAR, OTOMASYON VE YARDIMCI

2-7 Ekim 2012 @istanbul

TEKNOLOJILER 16-18 Ekim 2012 @Karakov

1

2-6 Ekim 2012 @Milan e

Metallurgija / Metallurgy

.._

SAC LEVHA ISLEME, KAYNAK VE
KAPLAMA FUARI

18-21 Eyliil 2012 @Donetsk

-

Tool Japan

16-18 Ekim 2012 @Karakov
DONANIM VE TAKIM TEZGAHLARI FUARI

) ) ExpoWELDING
10-12 Ekim 2012 @Chiba/Tokyo

Metal-Forum of Ukraine

METAL ENDUSTRISI FUARI

KAYNAK MUHENDISLIGI FUARI

Ekim 2012 @Kiev

JIMTOF

16-18 Ekim 2012 @Sosnowiec

W

EMAF

TAKIM TEZGAHLARI FUARI

1-6 Kasim 2012 @Tokyo

International Industrial Forum

20-23 Kasim 2012 @Kiev

TAKIM TEZGAHLARI VE EKIPMANLARI
FUARI

METALEX Vietnam

MAKINE AKSAMLARI VE ISLEME FUARI

7-11 Kasim 2012 @Porto

4-6 Ekim 2012 @Ho Chi Minh
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TURKIYE’NiN SEKTORLERE GORE iHRACATI -1000 $

SEKTORLER

|. TARIM
A. BITKISEL URUNLER

Hububat, Bakliyat, Yagli
Tohumlar ve Mam.

Yas Meyve ve Sebze
Meyve Sebze Mamulleri
Kuru Meyve ve Mamulleri
Findik ve Mamulleri
Zeytin ve Zeytinyagi
Titin ve Mamulleri

Sis Bitkileri
B. HAYVANSAL URUNLER

Su Uriinleri ve Hayvansal
Mamuller

_C. AGAC VE ORMAN
URUNLERI

_ Agac Mamulleri ve Orman
Urinleri

1. SANAYiI

_A. TARIMA DAYALI ISLENMIS
URUNLER

Tekstil ve Hammaddeleri
Deri ve Deri Mamulleri
Hali

B. KIMYEVi MADDELER VE
MAM.

Kimyevi Maddeler ve
Mamulleri

C. SANAYi MAMULLERI
Hazirgiyim ve Konfeksiyon
Otomotiv Endistrisi
Gemi ve Yat
Elektrik - Elektronik Mak.

Bilisim
Makine ve Aksamlari
Demir ve Demir Disi Metaller
Celik

Cimento, Cam, Seramik ve
Toprak Urinleri

Micevher

Savunma ve Havacilik Sanayii

iklimlendirme Sanayii

Diger Sanayi Uriinleri
I1l. MADENCILIK

Madencilik Uriinleri
ihracatci Birlikleri Kaydindan
Muaf |hracat

TOPLAMI(¥)

2011

1.477.004
1.097.236

438.874

216.570
94.661
112.481
130.201
18.288
74.347
11.814
104.072

104.072

275.696

275.696

9.905.790

966.627

733.006
112.330
121.291

1.296.710

1.296.710

7.642.453
1.414.220
1.933.301

166.470

924.386

427.589
545.886
1.382.703

273.869

147.467
63.979
353.992
8.590
278.180
278.180

11.660.974

MART SON 12 AY
Degisim Degisim
2012 \ g: Pay(12) (%) 2010-2011 2011-2012 (“12”11/
(*12/11) P

11-"10)
1.675.883 13,47 13,29 15.758.249 18.404.974 16,80
1.195.341 8,94 9,48 11.682.909 13.372.044 14,46
535.705 22,06 4,25 4.326.698 5.759.421 33,11
194.561 -10,16 1,54 2.329.278 2.207.137 -5,24
103.260 9,08 0,82 1.139.938 1.229.050 7,82
107.021 -4,85 0,85 1.310.919 1.370.098 4,51
138.025 6,01 1,09 1.625.323 1.786.632 9,92
19.498 6,62 0,15 170.139 185.372 8,95
86.830 16,79 0,69 719.124 760.460 5,75
10.440 -11,63 0,08 61.491 73.874 20,14
147.818 42,03 1,17 1.033.831 1.523.407 47,36
147.818 42,03 117 1.033.831 1.523.407 47,36
332.725 20,69 2,64 3.041.509 3.509.523 15,39
332.725 20,69 2,64 3.041.509 3.509.523 15,39
10.625.361 7,26 84,27 98.402.758 113.899.012 15,75
1.047.086 8,32 8,30 9.723.274 11.208.204 15,27
727.453 -0,76 5,77 6.986.547 7.937.129 13,61
151.033 34,46 1,20 1.383.820 1.516.837 9,61
168.599 39,00 1,34 1.352.907 1.754.238 29,66
1.650.070 27,25 13,09 13.236.085 16.501.612 24,67
1.650.070 27,25 13,09 13.236.085 16.501.612 24,67
7.928.206 3,74 62,88 75.443.398 86.189.196 14,24
1.489.664 5,33 11,82 15.089.974 16.209.976 7,42
1.916.507 -0,87 15,20 17.931.255 20.490.048 14,27
94.218 -43,40 0,75 1.226.895 1.262.426 2,90
1.138.340 23,15 9,03 10.059.431 11.694.568 16,25
466.910 9,20 3,70 4.193.651 5.267.201 25,60
579.746 6,20 4,60 5.451.513 6.357.015 16,61
1.341.525 -2,98 10,64 13.388.211 15.624.528 16,70
281.785 2,89 2,23 3.117.777 3.165.779 1,54
136.066 -7,73 1,08 1.290.702 1.674.143 29,71
123.634 93,24 0,98 320.028 563.823 76,18
351.816 -0,61 2,79 3.309.576 3.806.839 15,02
7.996 -6,91 0,06 64.386 72.848 13,14
306.939 10,34 2,43 3.755.597 3.885.062 3,45
306.939 10,34 2,43 3.755.597 3.885.062 3,45
1.410.689 2.102.563 49,05
12.608.184 8,12 100 119.327.294 138.291.610 15,89

Pay
(‘11-"12)
(%)
13,31
9,67

11,93

62,32
11,72
14,82

0,91

8,46

3,81
4,60
11,30

1,21
0,41
2,75
0,05
2,81
2,81

(*) Ihracatci Birlikleri kaydindan muaf ihracatin yaklasik degeridir. Son ay verilerinde gézardi edilmistir.



TURKIYE’NiN ULKELERE GORE iHRACATI (1000 $)

o B o~ JOl - IO ™ B

IR I T Y
CEEBETE T

ULKE OCAK SUBAT MART KUMULATIF
ALMANYA 1.039.379,16 1.074.251,65 1.272.966,55 3.386.597,35
IRAK 751.089,62 795.377,78 918.031,05 2.464.498,45
BIRLESIK KRALLIK 625.300,04 616.506,94 672.382,16 1.914.189,14
ITALYA 511.853,99 518.000,31 630.433,12 1.660.287,41
FRANSA 510.765,60 545.306,81 572.371,67 1.628.444,08
RUSYA FEDERASYONU 441.856,05 513.106,64 614.554,91 1.569.517,60
BIRLESIK DEVLETLER 456.585,43 486.305,69 481.071,63 1.423.962,75
ISPANYA 294.949,86 301.531,76 390.977,49 987.459,11
SUUDI ARABISTAN 324.496,06 321.783,30 267.024,46 913.303,82
HOLLANDA 300.473,88 302.375,03 304.440,08 907.289,00
MISIR 277.368,66 257.078,41 362.816,59 897.263,66
BAE 245.099,00 269.511,54 326.922,26 841.532,79
IRAN (ISLAM CUM,) 226.364,90 234.299,46 217.295,08 677.959,44
ROMANYA 193.795,38 205.061,11 230.576,78 629.433,27
BELGIKA 186.578,57 210.450,16 220.962,96 617.991,69
CiN HALK CUMHURIYETI 231.254,49 167.798,88 202.344,80 601.398,17
AZERBAYCAN-NAHGCIVAN 181.270,09 173.525,84 221.052,69 575.848,62
iSRAIL 158.766,48 196.511,26 205.287,90 560.565,64
LiBYA 126.977,59 231.071,19 176.656,96 534.705,73
POLONYA 123.781,81 164.313,22 180.085,99 468.181,02
iLK 20 ULKE TOPLAM 23.260.429
GENEL TOPLAM 34.275.603

% PAY
9,88
7,19
5,58
4,84
4,75
4,58
4,15
2,88
2,66
2,65
2,62
2,46
1,98
1,84
1,80
1,75
1,68
1,64
1,56
1,37

67,86
100,00

TURKIYE’'NIN ULKELERE GORE iHRACATI (OCAK-MART 2012 DONEMi)

Diger
%50,84

ALMANYA
%9,88
IRAK
%7,19
HOLLANDA
%2,65 INGILTERE
%5,58
SUUDI i
ARABISTAN ';ﬁg f
%2,66 R e RUSYA FRANSA '

o)
/02.88 0/04'15 0/04,58 %4,75
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Orta Anadolu Makine ve Aksamlan ihracatcilar: Birligi ... %) 1| 2 AA7 D7 A0 www.makinebirlik.com
Makine Sanayi Sektor Platformu ... 0312 447 27 40.... www.makinesektorplatformu.org
TURQUMSSERE S o o vy U OIS 7 W7 AQ)..... it ooionr www.furqum.com

MaliyelBalkan iGIFEmmessies . cie7 . 03124152900.........cccoo.. www.maliye.gov.ir
Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanhgr.................................... 312 201N LT €5 S——— www.sanayi.gov.ir
EkenomilBakanligie™ " ... .# a0 013112 204 75 Q0. oonovooocos www.ekonomi.gov.ir
Bakanhk Gimrik Mustesarhgr............................................ 05312 3010 B0 010).0cccmbonooomoos ot www.gumruk.gov.r
Devlet Planlama Teskilatr ... 013112 294510 QO)...co oo -commncact www.dpt.gov.ir
ihracat Bilgi Platformu. ... OXCFT7 AL 1| 7 ZHB3.......oo00008000000000 www.igeme.org.ir
Makine MiGhendisleri Odasi ... 013} 1| 2 ALAIBES) ©16).....c00000000m00e WWW.mmo.org. ir
Turkiye Odalar ve Borsalar Birligi......................................... OB 2NISR2 0@ O www.tobb.org.ir
Dis Ekonomik iliskiler Kurulu.................................. Q22 339 50 OGN . SN www.deik.org.tr
Tirk isbirligi ve Kalkinma idaresi Baskanhgr........................ B2 SOSNI0I00. . T —— www.tika.gov.r
Tirkiye istatistik Kurumu ... O3 12ZNQICZPTO ... % . T www.iuik.gov.ir
Hazine Mustesarligr ... 3" 207" CO00 ... 1. www.hazine.gov.ir
UL . Y 0312468 5300...................... www. tubitak gov.ir

SEKTOREL ORGUTLER

Akiskan GicG Dernegi ... Q212 210 34 23... N ... www.akder.org
Ambalaj Makinecileri Dernegi ... 02165454948 ... www.amd.org.fr
Anadolu Asansérciiller Dernegi ........................................... 03122320640.................. www.anasder.org.ir
Arac Ustis Ekipman imalatcillar Dernegi ... 0212440 18 43.......cccooooi www.arusder.org
Baglanh Elemanlan Sanayici ve isadamlar Dernegi............... 02 T24CCSACOREON ool www . besiadturkey.com
Endistriyel Otomasyon Sanayicileri Dernegi .......................... 02164694696, www.enosad.org
iklimlendirme, Sogutma, Klima imalatcilar Dernegi ... 02164694496 ... www.iskid.org.tr
istif Makinalari Distribitorleri ve imalatcilar Dernegi ... 0216467 09 46 www.isder.org.r
Kazan ve Basinch Kap Sanayicileri Birligi .............................. 02122228193 ..o www.kbsb.org
Makine imalatalar Birligi ... 0312 ZSSPS7RLS .. S #7 . www.mib.org.r
OSTIM Organize Sanayi Bélgesi ................................ 0312 385 50 90k L www.osfim.org.ir
Plastik SanayicileriDernegi ... 0212 444 20 85K — www.pagder.org
Saghk Gerecleri Ureticileri ve Temsilcileri Dernegi ... 0312 433 7743310 www.sader.org.ir
Tekstil Makine ve Aksesuarlan Sanayicileri Dernegi............... R0 552 76[c0Mw s www.temsad.com
Tém Asansér Sanayici ve isadamlari Dernegi.................. OO 324 94 36....0 0k www.fasiad.org.ir
Tirk Tanim Alet ve Makineleri imalatcilar Birligi..................... 03124193794 .................. www.tarmakbir.org
Tirkiye Mermer Dogaltas ve Makineleri Ureticileri Birligi ... OSIPR1A0 83 63 0 www.tummer.org.ir
Tirkiye is Makineleri Distribitsrleri ve imalatcilan Birligi ... QALK 77 70 7R Y............ www.imder.org.1r
Tirkiye Pompa ve Vana Sanayicileri Dernegi ........................ OS]E255 10 7SS www.pomsad.org.ir

Tirk Tibbi Cihaz Uretici ve Tedarikci Dernekleri Federasyonu 0312 468 69 84..................... www.tumdef.org
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A HANNOVER
MESSE CLASSIC

LIKE IN THE PREVIOUS YEARS, MTG LEFT ITS MARK ON HANNOVER MESSE, THE BIGGEST
INDUSTRY FAIR IN THE WORLD. THANKS TO THE ADVERTISEMENTS FEATURING THE MOTTO
“KEY TO SUCCESS,” IT WAS UNDERLINED THAT TURKISH MACHINERY IS THE KEY TO SUCCESS.

| B

1 |

B L yyicome 1o RANNOVER MESSE 1 s i

annover Messe, the leading

industry technology fair in

the world, which celeb-

rated its 65th anniversary
this year, was held in Germany betwe-
en April 23 and 27. MPG, which left its
mark on the fair in the previous years
with its motto “Clockwise,” was active
this year, too, underlining with its ad-
vertisement campaign “key to success”
that Turkish machinery is the key to
success. Starting from the airport,
MPG advertisements were everywhe-
re to see, around the fair hall, on the
giant towers at the main entrance, on
the cubes in the fair hall and on buses.
Besides, the attendants and visitors
were given information about the cur-
rent situation and competence of the
Turkish machinery sector at the MPG
stand in the 4th hall.

MPG MADE CONTACTS

Executives of MPG, which attracted

a great deal of interest thanks to its
advertisements throughout Hannover
Messe 2012, held talks with seni-

or German executives and gave the
foreign press members information
about the Turkish machinery sector at
a press conference. The MPG group
consisted of Sevda Kayhan Yilmaz,
Member of the Executive Board and
Germany Project Officer, and Ali Eren,
another Member of the Executive
Board.

On the inauguration day of the fair,
Jorg Bude, Minister of Economy of Lo-
wer Saxony, visited the MPG stand and
held talks with Sevda Kayhan Yilmaz
and Ali Eren to seek ways to improve
the cooperation between Turkey and
Germany. On the second day, a press

conference was held to promote the
Turkish machinery sector to foreign
press members. At the conference, a
presentation on the Turkish machinery
sector was shown and a session was
held to answer the press members’
questions.

TURKEY: THE THIRD GREAT

At Hannover Messe 2012, which 187
Turkish companies attended, Turkey
ranked third among the countries with
the highest number of attendants,
behind China and Italy. As a result of
the Turkish companies’ great interest
in the fair, combined with MPG’s ad-
vertisement campaign, Turkey made a
big impact throughout the fair. Exe-
cutives of Turkish companies stated
that they see Hannover Messe as the
meeting point of the world in the field
of industry and they attended the fair to
meet their customers and also get to
know new customers to increase their
export.

MAIN THEME: GREEN-FRIENDLY
MANUFACTURING

It has been stated that Hannover
Messe 2012, organized on an area of
150 thousand square meters, has been
the best among the editions of this fair
since 2006 in terms of attendants and
visitors. Furthermore, new exhibition
areas have been opened, which did not
exist between 2008 and 2010. Hannover
Messe 2012, which featured the main
theme “sustainability and green-fri-
endly manufacturing,” hosted events
that focused on green-friendly manu-
facturing in its all aspects. Conferen-
ces were held to provide information
concerning the solutions, processes
and designs that can help companies
with their adaptation process to green-
friendly manufacturing.



‘AVAILABLE ONLY 7/24"

WE HAVE LEARNED ABOUT EXIMBANK'S PLANS FOR THE YEAR 2012 FROM TURK EXIMBANK
VICE GENERAL MANAGERS MESUT GURSOY AND ALAADDIN METIN. STATING THAT THEY

SERVE THE TURKISH MACHINERY SECTOR 7 DAYS 24 HOURS, EXIMBANK EXECUTIVES
INFORMED US ABOUT THE LOAN PROGRAMS OFFERED TO THE MACHINERY SECTOR.

o support the machinery

exporters, Machinery and

Accessories Exporters Union

and Tirk Eximbank signed a
“Country Buyer Loan Program” agree-
ment in December 2010. Tirk Ex-
imbank, one of the foundations that will
make contribution to the efforts to help
Turkey's export increase to 500 billion
dollars in 2023, has been offering the
machinery exporters medium and long
term loans since two years. Within the
scope of this program, which aims to
increase the machinery export by solv-
ing foreign buyers’ problems about ob-
taining finance, exporters active in the
machinery manufacturing sector are
provided buyer loans with a maximum
five-year term. Promising to provide
the Turkish machinery manufacturers
with medium and long term country
buyer loans, export loan insurance and
focus on warranty activities within the
Country Buyer Loan Program, Tirk
Eximbank executives assessed the
sector’s situation in the meantime and
explained the conveniences they are
planning to provide within the scope of
the 2012 vision.

Could you give some information about
the foundation, structuring and aims of
Eximbank?

Mesut GURSOY: With its short, medium
and long term cash and non-cash loan
programs, Turk Eximbank, the only
official export financing institution in
our country, supports the exporters,
export-oriented manufacturers and
entrepreneurs active abroad. In addi-
tion, our bank securitizes the export-
ers’ assets, which emerge from their
export of goods and services, against
commercial and political risks under

TURK £xiBANK

IHRACAT KREDI BANKASI A.S.

Jikte Sinirlarin
Otesine...

(Left to rightt MESUT GURSOY - ALAADDIN METIN®

its Short Term Export Loan Insurance
program.

What is the difference of your bank in
terms of the services offered?
Alaaddin METIN: First of all, insurance
culture will become more widespread
in our country thanks to Turk Ex-
imbank. Therefore, all operations will
be carried out under guarantee. Be-
sides that, there are some convenienc-
es offered by the Central Bank under
optimal conditions. Without receiving
support from the central institutions,
it is almost impossible to provide
sources with a very low rate. However,
we will provide such sources as loans
thanks to the insurance that will be
offered. We have not done anything yet
regarding pre-shipment financing. We
definitely demand a letter of guaran-
tee issued by a bank or a similar first
class guarantee. However, this brings
a big financial load to the companies
and at the same time it is problematic

for some of them to provide guaran-
tee through a bank by using their real
estate as a security for the loan.

Mesut GURSQY: Eximbank and the other
commercial banks do not compete, they
complement each other. There are some
markets, for which banks are unwill-

ing to take any risks; in such situations,
Eximbank steps in. An example for this
can be Irag. Commercial banks may not
act confidently here, so Eximbank steps
in. It does not allow a market active for
years to be lost in periods of political and
economic crisis. It takes risk on behalf
of the state, because it does not want to
let a gained market be lost, it carries out
activities there with public finance and it
supports the export. Use of instruments
that have not been previously used as
loan security instruments in countries
such as Turkey may not be realized in

a short time. This is an approach that
would change the tradition and the
system.
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SIX STRONG WOMEN IN THE
MACHINERY SECTOR

KAYAHAN GROUP, ONE OF THE COMPANIES THAT EMPLOY THE HIGHEST NUMBER OF
PROFESSIONAL WOMEN IN THE TURKISH MACHINERY INDUSTRY, HAS BEEN ACTIVE IN
KONYA SINCE 1950. WE HAVE MADE AN INTERVIEW ABOUT THE MACHINERY SECTOR WITH
SIX PROFESSIONAL WOMEN WORKING FOR KAYHAN, ALL OF THEM SENIOR EXECUTIVES

OF THE COMPANY.

evda Kayhan, Chairman of the

Executive Board, Deniz Genez

Aydin, Vice General Manager of

Financial and Administrative Af-
fairs and Total Quality Director, Fatma
Balta, Director of Financial Affairs,
Sevsen Kayhan Korkut, Director of Or-
der Management and Hansen Kayhan
Cenge, Overseas Purchasing Manager.
Six strong professional women of the
Turkish machinery sector active under
the brand Kayhan... With these suc-
cessful woman managers who work
for the same company and are among
those shaping the sector for years, we
mentioned the machinery sector and
the importance of being a professional
woman.

Ms. Sevda Kayhan, is it difficult to
work as a woman in a male-dominated
sector?

This is a frequently asked question,
which is very difficult for me to answer.
The only missing part is “whether it is
difficult in Konya,” which they generally
add to your question. But if you con-
sider it from the senior managers’ and
bosses’ point of view, it is in fact more
demanding to be a man working in

this sector. Because if you are a male
industrialist, the society expects you to
play the role of an “agha.” If someone
tries to fulfill this expectation, they may
be trapped in arrogance as it is a pos-
sible human attitude. This situation is
unfavourable. If you are a woman, they
will never see you as an agha. Another
difficulty of being a man in this sector
is the issue of timing the delegation of
authority within a family, just like in the
leadership wars in nature, and deciding

to whom the authority will be passed
on. This leads to frictions in the family.
| call this a “testosteron poisoning.”
Women have hormonal shields, they
are more agreeable and understanding
and this is an advantage.

Ms. Deniz Genez Aydin, how can the
difference between men and women
be reduced to a minimum level?
There is a difference even between
women and men with the same edu-
cational background when it comes
to perceiving and assessing things.
So, this difference inevitably exists
between those from different disci-
plines. The way to minimize this, in
my opinion, is to work in interdisci-
plinary project groups composed of
both women and men. | think we can
manage to restructure all the opera-

tions within the business in time so
as to replace the traditional hierar-
chical working style with a project-
based one.

Ms. Fatma Balta, what methods can

be applied to increase the number of
professional women in the sector?

The majority of the professional women
in the sector work in the administrative
staff. Regular working hours, weekend
holidays, appropriate application of
pregnancy and maternity leave policies
and elimination of the workers’ fear

of losing their job after such periods,
payments of salaries according to the
job and not the gender will all trigger
an increase the number of professional
women in the sector, who can easily
convert their knowledge and skills into
efficiency in their jobs.



WORLD IS UNDER PROTECTION
OF MACHINERY INDUSTRIALISTS

EXPORTS OF THE TURKISH TREATMENT FACILITIES AND FILTER SECTOR REGISTERED
AN INCREASE OF 32 PERCENT IN 2011 AND REACHED 273 MILLION DOLLARS. IT WAS
OBSERVED THAT THE MAJOR EXPORT PARTNER OF THE SECTOR IN 2011 WAS GERMANY.
THE LEADING ITEM IN TURKEY'S TREATMENT FACILITIES AND FILTER EXPORT WAS THE

xports of the Turkish treatment
systems and filter sector amo-
unted to 207 million dollars in
2010. It registered an increase
of 32 percent in 2011 and reached 273
million dollars. Among the countries
to which Turkey exports treatment
systems and filters, Germany ranked
first in 2011 with 51 million dollars.
Iraq followed Germany with 21 million
dollars and Belgium ranked third with
15 million dollars. Among the top ten ex-
port partners, Ukraine (1.328,3 percent],
Russia (128,2 percent) and Syria (119,3
percent] were the countries that regis-
tered the highest export increase rates.
No decrease was recorded in Turkey's
treatment systems and filters sector’s
export to these ten major partners.

PRODUCT GROUP “AIR FILTERS.

GERMANY IS THE WORLDWIDE
EXPORT LEADER

According to the United Nations (UN]
Statistics Division data, treatment
systems and filters export, which
amounted to 37,3 billion dollars in
2009, increased by 16 percent in
2010 and reached 43 billion dollars.
Germany ranked first in the export
of treatment systems and filters.
Germany’s export increased by 14,7
percent in 2010 and amounted to
8,2 billion dollars. USA (6,5 billion
dollars), China (3 billion dollars) and
Japan (2,8 billion dollars) followed
Germany. Among the top ten expor-
ters, France (2,3 percent) and Italy
(1,1 percent) registered decreases.
With its 207 million dollars worth of

”n

export in 2010, Turkey ranked 28th
with a share of 0,5 percent of the
worldwide export.

WE RANK 16TH IN WORLDWIDE
IMPORTS

Exports of the sector, which amoun-
ted to nearly 39 billion dollars in 2009,
reached 44 billion dollars in 2010,
registering a 13-percent increase. With
an import worth 5,5 billion dollars, USA
is the leader in the world ranking. One
of the countries that import treatment
systems and filters, Germany made

an import worth 3,5 billion dollars in
2010. Other major importers in the
sector are China, France and Canada
respectively. The majority of the top ten
countries in the treatment systems and
filters sector’s import did not register
any decrease in their import. Turkey,
with its 717 million dollars worth of im-
port in 2010, had a share of 1,6 percent
of the worldwide import and ranked
16th.

TURKEY INCREASED ITS IMPORTS
Turkey's treatment systems and filters
import, which amounted to 717 million
dollars in 2010, increased by 23,3
percentin 2011 and amounted to 885
million dollars. Among our top import
partners in the treatment systems

and filters sector in 2011, the first four
countries are Germany (197 million
dollars), Republic of South Africa (111
million dollars), France (102 million
dollars) and Italy (64 million dollars).
As for the change rates in the imports
made by Turkey’s top ten import part-
ners in this sector in 2010, the increase
registered by Czech Republic (122
percent] is striking.
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IS THE BOILER SECTOR
A WINNER?

THE GUEST OF THIS MONTH'S MSSP FOCUS, THE INTERVIEW SERIES WE MAKE IN
COOPERATION WITH THE MACHINERY INDUSTRY SECTOR PLATFORM, IS THE BOILER
AND PRESSURE VESSEL MANUFACTURERS UNION (KBSB). WE INTERVIEWED ALI

EREN, CHAIRMAN OF THE EXECUTIVE BOARD OF THE BOILER AND PRESSURE VESSEL
MANUFACTURERS UNION, CEM OZYILDIRIM, CHAIRMAN OF ECOSTAR AND [SMAIL
YUKSEK, RECTOR OF YILDIZ TECHNICAL UNIVERSITY, AND TALKED ABOUT THE BOILER
AND PRESSURE VESSEL SECTOR'S COOPERATION WITH UNIVERSITIES AND ITS RESEARCH &

DEVELOPMENT PROJECTS.

oiler and pressure vessel sec-

tor, which has gone through

various stages and made a

good progress since 1950s,
now exports its products to a wide area
from Germany to Irag. We have made a
very interesting interview, featuring key
topics such as the sector’s first years,
progress period and its cooperation
with universities.

What is the contribution of the boiler
and pressure vessel sector to the
Turkish economy?

Ali Eren: The boiler, burner and
pressure vessel sector is an essential
part of the machinery manufacturing
industry, which is the major steam
engine of the Turkish economy. To put
it more clearly, the average domestic
added value in this sector is around 80
percent. In this respect, it is a candi-
date to become a cure to the current
account deficit, the most sensitive
parameter of our economy. Each expor-
ted boiler means an average 80 percent
added value export. To give an example
to compare, this rate is no more than 20
percent in the automotive industry.
Furthermore, our sector is one of the
few sectors which can create a "quali-
fied employment” per each 25 thou-
sand dollars invested, as it is a sector
that employs qualified workforce. Such
a capital - employment rate is ideal
for the economy of Turkey, a country
with limited savings and capital, which
confronts employment problems due
to population increase. As for energy
and environment policies, boilers and

: ;_E@ v

burners are primary devices that con-
vert hydro-carbon energy to heat. They
are a starting point of energy saving in
terms of efficiency. Therefore, deve-
lopment of a sector that fully complies
with Turkey’'s Energy and Environment
Strategy actually means development
of Turkey itself. When we evaluate the
sector in terms of intensity of inno-
vation and research & development
studies, we can say it is possible to
manufacture products that produce
heat more efficiently, keep losses at a
minimum level, decrease the emission
of waste gases and especially CO2.
This sector, which works effectively
and profitably, creating added value, is
sure to give priority to design in order
to develop such products.

What is the situation of our country’s
boiler sector compared to the world?
Cem Ozyildirim: Use of boilers and
burners is widespread around the
world. The current trend in Europe is

(58

the use of central systems, too. They
even talk about new systems that make
it possible to heat bigger districts

from a common centre. Operating
such systems contribute to a lower
dependence on gas and allow the use
of more economic alternative fuels,
makes possible the individual adjust-
ments for houses just like in indivi-
dual heating systems and enables the
users to pay according to the intensity

of use. Even though the figures of the
domestic boiler and burner market in
Turkey registered a decrease as a result
of wrong practices in 1990s, the use of
boilers and burners for the process heat
in the industry continued to exist. As of
today, use of boilers and burners, mainly
for industry, still exists. As collective
housing is popular today and the recently
enacted BEP law stipulates the use of
boilers and burners to heat the districts
that are 2 thousand square meters and
above, boiler and burner systems are in
demand again in the market.



OUR MACHINERY EXPORT TO
GERMANY INCREASED

53 PERCENT

THE MACHINERY EXPORT OF OUR COUNTRY TO GERMANY QUADRUPLED BETWEEN 2002
AND 2011. AMONG THE IMPORT PARTNERS OF GERMANY, TO WHICH OUR EXPORTS

INCREASED BY 53 IN 2011, TURKEY IS THE 20TH MAJOR SUPPLIER. GERMANY RANKS FIRST
AMONG TURKEY'S MACHINERY EXPORT PARTNERS IN 2011 WITH 2 BILLION DOLLARS AND A

SHARE OF 17 PERCENT. THE MAIN ITEM OF GERMANY'S IMPORT FROM TURKEY IS ENGINES,

n Germany, which grew twice as

fast as both EU countries and USA

in 2011 with a 3-percent growth rate

in its economy, the GDP at current
prices amounted to 3 trillion euros
(approximately 4 trillion dollars) in the
same year. The GDP per capita is about
44 thousand dollars.
The country has many international
companies in the manufacturing in-
dustry; however, medium sized compa-
nies are cansidered to be the backbone
of both the manufacturing industry and
the German economy. These compa-
nies, usually employing a staff of less
than 500 workers, are predominantly
based in western states. The six most
economically-developed states in
Germany are Baden-Wirttemberg,
Bavaria, Lower Saxony, North Rhine -
Westphalia, Hamburg and Hesse.
Germany was Turkey's major mac-
hinery export partner in 2011 with an
export amount of 2 billion dollars and a
share of 17 percent. However, we rank
20th in the machinery import of Ger-
many, such an important machinery
export partner, and our share is only 1
percent, which means that we can not
fully use our potential.
According to TUIK data, the volume of
the foreign trade of machinery and ac-
cessories between Germany and Tur-
key reached its peak level in 2011 and
exceeded 7 billion dollars. Germany is
a country against which our country
has a foreign trade deficit. While our
export to Germany in the sector incre-
ased by 53 percent in 2011, our import
increased by 40 percent. Between 2002
and 2011, our machinery export to Ger-
many quadrupled and our machinery

import from Germany tripled. In this
period, the highest export and import

increase rates were registered in 2003.

By the 84th chapter, the main product
group in our machinery and acces-
sories export to Germany is engines,
accessories and spare parts. In 2011,
an increase was registered in the top
20 product groups in our machinery
export to Germany. The highest export
increase was observed in central
heating boilers with a rate of 455
percent. By the 84th chapter, the main
product groups in Turkey's import

ACCESSORIES AND SPARE PARTS.

from Germany in 2011 are engines,
engine accessories and spare parts,
centrifuges, devices for refining and
filtering gases, rubber and plastic
machines. On the four-digit HS code
basis, the highest import increase rate
among the sector’s top ten import
items was registered in the product
group “"Machines for preparing textile
fibres; spinning, doubling or twisting
machines; and machines for preparing
textile yarns” (on the 7th place, defined
under the HS code 8445) with a rate of
223 percent.
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MARCH LAST 12 MONTHS
Change Share
SECTORS 2011 2012 Change | Share(12) | 010 5011 | 2011-2012 12711/ (“11-"12)
("12/'11) (%) A
11-"10) (%)
I. AGRICULTURE 1.477.004 1.675.883 13,47 13.29| 15.758.249 |  18.404.974 16,80 13,31
A. CROPS 1.097.236 1.195.341 8,94 948|  11.682.909 |  13.372.044 14,46 9,67
Lereals, Lenvmes, Ol sezds 438.874 535.705 22,06 4,25 4.326.698 5.759.421 33,11 4,16
and Oil Seed Products
Fresh Fruits and Vegetables 216,570 194.561 -10,16 1,54 2.329.278 2.207.137 5,24 1,60
Fruit and Vegetable Products 94.661 103.260 9,08 0,82 1.139.938 1.229.050 7,82 0,89
Dried Fruits and Dried Fruit 112.481 107.021 4,85 085 1310919 1.370.098 4,51 0,99
Products
Hazelnut and Hazelnut 130.201 138.025 6,01 1,09 1.625.323 1.786.632 9.92 129
Products
Olive and Olive Oil 18.288 19.498 6,62 0,15 170.139 185.372 8,95 0,13
Tobacco and Tobacco 74.347 86.830 16,79 0,69 719.124 760.460 5,75 0,55
Products
Ornamental Plants 11.814 10.440 11,63 0,08 61.491 73.874 20,14 0,05
B. ANIMAL PRODUCTS 104.072 147.818 42,03 117 1.033.831 1.523.407 47,36 1,10
Aquaculture Products and 104.072 147.818 42,03 117 1.033.831 1.523.407 47,36 1,10
Animal Products
C. TREE AND FOREST
SRR 275.696 332.725 20,69 2,64 3.041.509 3.509.523 15,39 2,54
Tree Products and Forest 275.696 332.725 20,69 2,64 3.041.509 3.509.523 15,39 2,54
Products
Il. INDUSTRY 9.905.790 |  10.625.361 7,26 8427  98.402.758 | 113.899.012 15,75 82,36
A. PROCESSED
AGRICULTURAL PRODUCTS 966.627 1.047.086 8,32 8,30 9.723.274|  11.208.204 15,27 8,10
Textile and Textile Raw 733.006 727.453 0,76 5,77 6.986.547 7.937.129 13,61 5,74
Materials
Leather and Leather 112.330 151.033 34,46 1,20 1.383.820 1516.837 9,61 1,10
Products
Carpets 121.291 168.599 39,00 1,34 1.352.907 1.754.238 29,66 1,27
B. CHEMICAL MATERIALS
AND PRODUCTS 1.296.710 1.650.070 27,25 13,09| 13.236.085|  16.501.612 24,67 11,93
Chemical Materials and 1.296.710 1.650.070 27,25 13,09| 13.236.085|  16.501.612 24,67 11,93
Products
C. INDUSTRIAL PRODUCTS 7.642.453 7.928.206 3,74 62,88|  75.443.398|  86.189.196 14,24 62,32
Ready-Made Clothing 1.414.220 1.489.664 5,33 1182 15.089.974|  16.209.976 7,42 11,72
Automotive Industry 1.933.301 1.916.507 -0,87 15,20  17.931.255|  20.490.048 14,27 14,82
Ships and Yachts 166.470 94.218 4340 0,75 1.226.895 1.262.426 2,90 0,91
Electric - Electronic and 924.386 1.138.340 23,15 9.03|  10.059.431|  11.694.568 16,25 8,46
Informatics
Machinery and Accessories 427.589 466.910 9,20 3,70 4.193.651 5.267.201 25,60 3,81
Iron and Non-Ferrous 545.886 579.746 6,20 4,60 5.451.513 6.357.015 16,61 4,60
Metals
Steel 1.382.703 1.341.525 2,98 10,64| 13.388.211|  15.624.528 16,70 11,30
Cement, Glass, Ceramic 273.869 281.785 2,89 2,23 3.117.777 3.165.779 1,54 2,29
and Soil
Jewelry 147.467 136.066 7,73 1,08 1.290.702 1.674.143 29,71 1,21
Defense Industry 63.979 123.634 93,24 0,98 320.028 563.823 76,18 0,41
Air Conditioning Industry 353.992 351.816 0,61 2,79 3.309.576 3.806.839 15,02 2,75
Other Industrial Products 8.590 7.996 -6,91 0,06 64.386 72.848 13,14 0,05
1. MINING 278.180 306.939 10,34 2,43 3.755.597 3.885.062 3,45 2,81
Mining Products 278.180 306.939 10,34 2,43 3.755.597 3.885.062 3,45 2,81
ST Sl [FOI (SRS 1410689 | 2.102.563 49,05 152
Unions’ Records
TOTAL (*) 11.660.974 |  12.608.184 8,12 100] 119.327.294| 138.291.610 15,89 100

(*) In this section, the data concerning the last month are based on the Exporters Unions records and those concerning the previous periods are based on TUIK records.
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Makine sektoriiniin
glindemi ve arsivi bu adreste:

Makine Ihracaty ve Ticareti Dergisi Moment Expo 4. Yiinda
biriktirdigi OV ArSIVI ve her ay yeni saylar ile internet
ortaminda karsinizda. Makine thracaty ve iivetimi hakkimmdaki
bu dev arsivden yararlanmak ve Moment Exponun yeni
saylarim takip etmek igin
www.moment-expo.com adresini tiklayabilirsiniz.

O

Moment EXponun dev arsivinde yer alan konulan
anahtar kelime veya kategori aramasi ile saniyeler icerisinde
buladbilirsiniz.




